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CUVÂNT ÎNAINTE 


Cunoaşterea economiei şi-a demonstrat de-a lungul timpului semnificația sa prac- 
tică deosebită. Gel mai adesea, aceasta a rezultat din efectele pozitive multiple pe 
care le-a antrenat în întreaga societate. Uneori, semnificația ştiinţei economice s-a 
impus însă, cu întârziere, prin constatarea pierderii unor bune şanse de dezvoltare de 
către acele țări şi popoare care n-au reuşit să cunoască la timp regulile funcționării 
economiilor lor. 

De aceea, aşa cum ne învaţă istoria mai îndepărtată sau mai recentă, dacă vrem 
să ajungem mai repede şi cu mai puţine costuri sociale la economia de piață modernă 
- normală pentru condițiile României şi pentru epoca în care ne aflăm - este absolut 
necesar să ne însuşim o explicație adecvată asupra acestui domeniu vital al societăţii. 
Necunoaşterea principiilor economiei de piață înseamnă, de fapt, pierderea şansei, 
oferite de teoria şi doctrina economică, de "a lua în posesie realul economic prin 
rațiune”. 

Manualul de față a fost conceput şi elaborat tocmai în acest spirit, autorii lui 
dorind să trateze şi să explice problemele teoretice ale economiei de piață, ale 
economiei în general, prin prisma realităților social-economice din România. 


Structura generală a manualului Une seama de faptul că disciplina noastră 
Ştiinţifică studiază economia ca o unitate întreagă, unele probleme fiind tratate din 
perspectiva microeconomică, altele din unghi macroeconomic sau din cel mon- 
doeconomic. Prin fondul de idei, prin problemele reținute şi tratate, lucrarea este pe 
deplin compatibilă cu ceea ce anglo- saxonii numesc Economics, iar francezii - 
Economie politique. 


Noul manual constituie un demers metodico-didactic în contextul locului acordat 
de forurile universitare disciplinei ştiinţifice în planurile de învățământ ale facultăţilor 
economice de toate profilurile. De aceea, manualul se adresează, în primul rând, 


studenților economişti, pe care dorim să-i ajutăm să-şi formeze o gândire economică 
avansată şi dinamică. 


În acelaşi timp, lucrarea se adresează tuturor cadrelor didactice din licee şi 
facultăți care predau economia, specialiştilor care caută să se realizeze ca per- 
sonalitate cu o pregătire complexă în acest domeniu fascinant al vieţii sociale, tuturor 
acelora care se interesează de problemele economiei moderne. Tocmai de aceea 
autorii manualului au selectat, prelucrat şi sintetizat un bogat set de informații 
economice pe care le ofera cu generozitate acelora ce vor dori să studieze individual 
economia si problemele ei. Avem în vedere, mai ales, folosirea manualului în 
pregătirea examenelor de licență, de obținere a gradelor didactice în invàtàmá 
liceal, de doctorat, etc. ATANN 

Autorii au beneficiat de experien 


academicienilor Nicolae N.Constanti 
noastre. 


ta didactică, de opera științifică şi incurajàrile 
nescu și Tudorel Postolache, membrii ai catedrei 


Mulţumim, pe această cale, tuturor acelora care, direct 


sau i 
la realizarea acestei lucrări, în mod deosebit colegilor n i Doirect-au contribuit 


oştrii, cadre didactice din 
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A.S.E., precum și specialiștilor din cercetarea si practica economică, profesorilor din 
licee, care au găsit timpul necesar şi modalităţile adecvate de a ne transmite obser- 
vatii şi sugestii utile. ; T : x 

Totodată, autorii se vor considera onorați aflând că un număr tot mai mare de 
economişti vor considera lucrarea de față un util instrument de cunoaştere a 
economiei şi de implicare, pe această bază, cu competenţă şi profesionalism, în 
soluționarea problemelor economice. dr 


Suntem receptivi la sugestiile si observatiile celor ce vor avea amabilitatea sà ni 
le transmità pentru perfectionarea, pe mai departe, a activității noastre. . 


< fe EPN > H ZK Š £ 1 ei? $ i DER HAN 


Autorii 


SECTIUNEA ÍNTÁI 
INTRODUCERE ÍN STUDIUL ECONOMIEI 


CAPITOLULI 


ECONOMIA SI STIINTA ECONOMICĂ 
OBIECTUL SI METODA ECONOMIEI POLITICE 


Obiectivele capitolului 


e Delimitarea conceptuală a activităților economice în ansamblul acțiunii sociale; 
caracterizarea succintă a economiei în general şi a diferitelor ei componente. 
e Conturarea procesului de formare şi dezvoltare a ştiinţei economice şi 
precizarea locului economiei politice în ansamblul ştiinţei; aceasta din urmă 
atât în plan istoric, cât şi în contemporaneitate, atât prin obiectul ei de studiu, 
cât şi prin instrumentele şi tehnicile de analiză. 

e Importanța teoretică, practic-operațională şi culturală a studierii şi însuşirii 
ştiinţei economice, a fundamentelor ei teoretice, doctrinare şi metodologice. 


1.1 Nevoile umane şi resursele economice. 
Raritatea şi alegerea 


În analiza şi caracterizarea activităților economice, ca formă specifică de acțiune 
socială, se porneşte de la om şi trebuințele sale. Produs al naturii şi al societăţii, dar 
şi al permanentei lupte cu sine însuşi, omul se prezintă ca fiinţă tridimensională : 
biologică, socială şi raţională. Existența omului şi dezvoltarea sa au presupus 
dintotdeauna şi presupun satisfacerea unor multiple nevoi. Ca urmare, nevoile 
umane apar, mai întâi, sub forma a ceea ce oamenii resimt direct sau indirect ca 
fiindu-le necesar pentru existență, pentru formarea şi dezvoltarea personalităţii lor. 


Dorinţele, aşteptările, resimtirile şi aspiraţiile oamenilor de a avea, de a fi, dea sti 
şi a crede, respectiv de a-şi apropria resurse şi bunuri şi de a le consuma reprezintă 
latura subiectivă a nevoilor umane (resimțirea foamei îl împinge pe om să caute 


alimente; nevoia de hrană l-a învățat pe om să producă alimente din ° 
multe și mai diversificate).! l can sa mal 


1) Trebuintele, ca și dorințele si scopurile sunt, în cele din ur i 
JI Trebuin | l mă, al ivi 
(cf.Heyne;P,, Modul economic de gândire, Bucureşti, E.D.P., 1991, p. 14) hee 
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îi i i i în tradiţiile de 

întipărite în conştiinţa oamenilor şi intrate în dai a A es 

consum ale popoarelor, nevoile umane dobándesc de er Tia SS fie; 

constau acestea? Transformarea unei dorinţe sau a unei aspirații GK eeh 

într-un anumit spațiu geografic şi într-un anume orizont de SS E em 

pe baza capacităților oamenilor înşişi - ei sunt atât scopul oric rei SE wo 
cât şi factorul determinant al susţinerii acesteia - de a dobândi mai mu S 


calitate superioară cu resurse cât mai puţine. 


înmulţirea şi diversificarea nevoilor s-au întrepătruns cu poi A TEn 
societăţii şi cu tot ceea ce se numeşte progres. Mai mult, AE industria a 
generat si genereazá numeroase „nevoi de care nu este nevoie“. De aceea, unii 
specialişti au emis ideea încetinirii sau chiar a opririi creşterii nevoilor de bunuri 
materiale (a unora dintre ele). Adepții economiei de piață şi ai civilizației industriale 
s-au împotrivit unei asemenea idei, susținând că „frugalitatea este solidară cu 


trândăvia şi cu rutina“. 


Trebuie făcută precizarea că, în epoca modernă, apariția însăşi a doleanţelor şi, 
apoi, transformarea lor în nevoi reale şi consolidate reprezintă un proces foarte 


complicat. Să încercăm să ne imaginăm cum se formează nevoia de a fuma la unii 
tineri ! ý 


Nevoile umane constau din doleantele, resimtirile, aspirațiile si aşteptările 
oamenilor de a-şi însuşi bunuri, toate acestea devenind nevoi efective (reale) 
în funcţie de gradul dezvoltării economice la un moment dat, precum şi de 
nivelul de cultură şi civilizaţie al popoarelor şi indivizilor. 


Multitudinea nevoilor umane şi continua lor diversificare au făcut necesare eforturi 
de ordonare, apreciere şi clasificare a lor. 


În funcţie de cele trei dimensiuni ale ființei umane, nevoile se grupează în: 


_ fiziologice (somatice), primele resimtite de oameni si inerente fiecăruia 
dintre ei (de pildă în zona temperată a Terrei, omul are nevoie, în medie, de circa 
3200 SI caer zilnic, iar omul de pretutindeni resimte nevoia unei temperaturi 
corporale permanente de circa 37 de grade Celsius, ca şi e ce 
altfel el dispărând ca specie); Weg ASS SES ere, 

— de grup, resimtite de oameni ca 
pot fi satisfăcute numai prin acțiunea c 


- spiritual-psihologice, care apar pe mă 
' sura progresului in instr 
de natură morală şi care presupun raționalitate și gândire elevată 
În funcţie de gradul dezvoltă 
rii economice şi de niv 
pot fi: de bază sau inferioare; complexe sau Soa SE 


Nevoile omului constituie motor 
ul, mobilul í 
economice. Orice fiinţă umană pentru a trăi şi a se oU 
din natură anumite elemente, Atâta timp, cât 


participanţi la diferitele sociogrupuri şi 
puri şi care 
onjugată a unor colectivităţi; š 


uctie, in relatiile 
Si civilizatiei, ele 


gii sale activitšti social- 
olta are nevoie Sà imprumute 


o Š 
o reacție prin care îşi caută obloctul Nie nevoie nu-i satisfăcută produce la om 
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| Interesele economice reprezintă acele nevoi umane înțelese de oameni 
(conştientizate de ei) şi devenite mobiluri (directe sau indirecte, imediate sau 
relativ îndepărtate) ale luptei oamenilor pentru existenţă, ale confruntării și 
cooperării lor în vederea dobândirii bunurilor necesare satisfacerii nevoilor. 


Dacă bunul pentru satisfacerea unei nevoi a fost găsit, nevola în cauză generează 
efortul. pentru procurarea lui. În baza acestei relaţii, s-a impus principiul general 
hedonist (după unii, legea universală hedonistă), conform căruia omul a căutat 
| întotdeauna să obțină maximum de satisfacție cu minimum de efort. Economistul 
| francez Ch. Gide consideră că legea respectivă reprezintă baza întregii ştiinţe 
economice. 


"gr 


* În funcţie de nivelul la care ele se manifestă si de modul lor de exprimare, 
interesele economice se grupează în ` personale (a nivelul fiecărui individ şi în 
raport cu o anume trebuinţă a lui); de grup (la nivelul unui sociogrup format adhoc 
sau instituționalizat şi pentru mai multe trebuințe legate între ele la nivelul arătat); 
| generale (la nivelul cetăţenilor unei țări, zone sau chiar al planetei noastre si pentru 
f nevoile lor de ansamblu). 


Trebuie precizat cà o persoană se manifestă, într-un fel sau altul, ca purtătoare a 
intereselor de toate felurile. Având în vederea că interesele economice personale sunt 
extrem de diferite, unitatea de interese în cadrul sociogrupurilor, țărilor, zonelor etc. 
poate fi asigurată în şi prin cadrul democratic de exercitare a tuturor categoriilor de 
interese. 


Nevoile umane se caracterizează prin anumite trăsături, fiecare dintre acestea 
reflectând o lege economică. 


sa) Ele sunt nelimitate ca număr. Ceea ce deosebeşte pe om de animal este 
apariția de noi trebuinţe, pe măsura satisfacerii celor vechi şi în continuarea lor. Dacă 
în societățile primitive omul avea un număr limitat de ‘nevoi fiziologice (primare), 
astăzi, el resimte si îşi satisface un foarte mare număr de nevoi biologice, sociale, 
raționale, de igienă, de instruire, de călătorie, de corespondenţă, de informare, de 
cunoaştere de sine etc. Frământarea continuă a omului pentru satisfacerea noilor 
dorințe, resimțiri şi trebuințe efective reprezintă mobilul progresului şi al creşterii 
gradului de civilizație. Fără o astfel de preocupare, oamenii ar fi rămas într-o veşnică 
servitute față de natură, ar fi încetat de a mai fi oameni. 


| „b) Nevoile umane sunt limitate în capacitate. Această trăsătură semnifică faptul 

că satisfacerea unei anumite nevoi presupune consumarea unei cantităţi date (deter- 
minate) dintr-un bun material sau serviciu. Intensitatea unei nevoi individuale este 
descrescândă pe măsură ce ea este satisfăcută continuu. De pildă, nevoia de hrană 
se manifestă pe măsura consumului de alimente sub formă de foame, de sațietate, 
dezgust și chiar suferință. Mai trebuie făcută o precizare. Cu cât nevoia umană este 
mai fiziologică, cu atât limita sațietăţii este mai netă (rigidă). Pe măsură ce se trece 


la nevoi sociale, raționale și morale, limita su 
š i perioară a satisfacerii | 
. Or este mai 


sol Nevoile oamenilor sunt concurente. Acea 
extind în detrimentul altora, că se inloculesc înt 
nevoilor stă la baza legii substituirii lor. Este nece 


sta înseamnă că unele nevoi se 
re ele. O asemenea trăsătură a 


x sar însă sà se facă distincție între 


| 


1 


LU 
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bstituirea unui bun altui bun pentru satis- 


tel nevoi şi su j í 
substituirea unei nevoi alte | nevoilor, substituirea este nemărginită (ea 


tacerea unela si aceleiași nevoi. În cazu 
merge până la substituirea totală). i AD +o. 

<d) Nevoile sunt complementare, evoluând adesea şi în sensur SE S Ce 
mobilele cer benzină; un meniu rafinat servit la un mare Ne di 359 i We 
largă de ustensile, cu care unii consumatori nu prea ştiu ce să fac H 


damă trebuie asortat cu o poşetă anume s. a. m. d. 


a e) Orice nevoie se stinge momentan prin satisfacere. Numai viciul SE 
noi si noi consumuri de bunuri prin satisfacerea lui. Dar, nevoile satisfácute nu ntárzie 
să renască în timp, cu periodicități diferite (nevoia de pâine renaşte de trei ori pe zi) 
şi se fixează în obiceiuri şi tradiții de consum. 


Orice activitate umană presupune utilzarea de resurse specifice, în cantități deter- 
minate şi de calitate adecvată. 


Resursele economice constau din totalitatea elementelor, premiselor - directe 
şi indirecte - ale acţiunii sociale practice, care sunt utilizabile, pot fi atrase şi 
sunt efectiv utilizate la producerea si obținerea de bunuri. 


Premisa primară a satisfacerii nevoilor umane este natura. Mediul natural este 
cel dintâi izvor al resurselor economice şi cadrul existenței oamenilor şi al ac- 


tivităților. Direct sau indirect, natura oferă aproape toate cele necesare existenţei 
omului şi progresului societăţii. ! 


Desprinderea resurselor naturale din mediul lor este rodul activității umane. 
Volumul, diversitatea şi calitatea acestei activități sunt condiţionate de resursele 
umane. Acestea, la rândul lor, depind de factorul demografic, de numărul per- 
soanelor apte de muncă, de structura populaţiei active pe sexe, vârste, pe ramuri şi 
subramuri economice, ca şi de calitatea forței de muncă. 


SE naturale împreună cu cele umane formează resursele originare sau 
primare. 


Alături de aceste resurse şi împreună cu ele o însemnătate crescândă au resur- 
sele economice derivate.Acestea din urmă sunt r 


ezultatul folosirii şi ii 
resurselor primare, EES acumularii 


ele potentánd eficienţa utilizării tuturor resurselor economice 


Clasificarea cea mai generală a resur 
în materiale şi umane. 


cât și pe cele derivate, 


selor economice constă în delimi 
elimitarea lor 
Resursele materiale includ atât resursele n 


ce în ce mal notabil, š malionale ocupă un loc special din 


——— 


1) Nicolae Georgescu - Roege iei şi 
oer p. 62 gen, Legea entropiei ŞI procesul economic 


» Bucureşti, Ed. Politică, 


KB 


A 


ECONOMIA POLITICĂ ȘTIINȚA ECONOMICĂ. ECONOMIA POLITICĂ / 17 
ECONOMIA POLITICĂ ŞTIINŢA ECONOMICĂ. ECONOMIArOLII n LTT 


Omenirea a progresat enorm pe linia căutării, cunoaşterii şi atragerii de noi 
resurse în circuitul economic. Privite absolut, acestea au sporit şi s-au diversificat 
continuu. În raport de creşterea şi diversificarea nevoilor umane, însă, resursele au 
fost şi au rămas limitate. Raritatea resurselor si bunurilor, privită cantitativ şi calitativ, 
reprezintă o caracteristică generală a economiei. 


Legea rarităţii resurselor constă, deci, în aceea că volumul, structurile şi 
calitatea resurselor economice şi bunurilor se modifică mai încet decât 
volumul, structurile şi intensitatea nevoilor umane. Altfel spus, resursele și 
bunurile sunt relativ limitate, rare în comparaţie cu nevoile. 


Unii specialişti susțin că dacă raritatea nu ar fi, nici activitatea economică nu ar fi, 
ea nu şi-ar avea sensul. De aceea, utilizarea rațională şi eficientă a resurselor 
economice disponibile reprezintă un alt principiu general al oricărei economii. 


Creşterea şi diversificarea nevoilor umane, în condiţiile manifestării legii rarității, 
au obligat pe oameni să se adapteze creator, în funcţie de timp şi de loc, să aleagă 
dintre multiplele alternative de folosire a resurselor rare, pe cea care permite 
obținerea de bunuri cât mai multe şi de calitate corespunzătoare, asigurându-se 
astfel satisfacerea cât mai bună a nevoilor în creştere şi diversificare. 


Preocuparea oamenilor dintotdeauna si de pretutindeni de a alege resursele 
şi de a ierarhiza folosirea lor pentru o cât mai bună satisfacere a nevoilor a 


fost numită problema fundamentală (generală) a organizării oricărei 
economii. 


În fond, această problemă constă din răspunsurile pe care umanitatea le-a dat, 
conştient sau inconştient, la trei întrebări. Ce şi cât să se producă? Cum? Pentru 
cine? Prima problemă constă în aceea de a vedea cât de multe bunuri materiale şi de 
servicii posibile pot fi produse cu stocul limitat de resurse de care dispune societatea. 
A doua, se referă la alegerea tehnicii şi tehnologiei (din cele existente), pentru a 
produce fiecare bun în parte, în cantitățile pentru care s-a optat. A treia problemă se 
referă la distribuirea bunurilor între membrii societăţii. 


Răspunsurile concrete date întrebărilor de mai sus, modalităţile specifice de 


soluționare a problemei generale a organizării economiei au delimitat şi delimitează 
diferitele sisteme şi forme de economie. 


Ținând seama de legea rarității, de locul resurselor în economie, aceasta din 
urmă este fie normativă, fie pozitivă. Economia normativă se defineşte prin aceea că 
buna folosire a resurselor rare se apreciază prin gradul de satisfacere a nevoilor 
privite ca aspirații, respectiv ca mobiluri ale organizării procesului de obţinere š 
bunurilor. Economia pozitivă, dimpotrivă, se caracterizează prin fixarea eficienţei 


iogrupurilor, cât şi în 


activităților ca punct de pornire în opțiunile indivizilor şi soc 
folosirea resurselor disponibile. 
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1.2. Economia şi raționalitatea In economie, 
Microeconomia. Macroeconomia 


Prin conținutul şi rolul său, economia-termen sinonim cu activitatea economică, 
cu economia reală - constituie o latură inseparabilă a acțiunii sociale. Cea mai 
cuprinzătoare activitate umană, care delimitează pe om ca specie, este munca. 


Proces specific între om şi natură, munca este acea activitate prin care şi în 
care oamenii, pornind de la nevoile lor, îşi prefigurează scopurile acţiunii, îşi 
formulează si apără interesele, caută şi creează mijloacele adecvate 
(atingerii) țelurilor propuse. 

în ansamblul acțiunii sociale şi al muncii, activitatea practică este componenta 
principală; aceasta constă din toate actele şi faptele, ca şi din formele de organizare, 
Xn ce se delimitează în acțiunea socială pe baza criteriilor de raționalitate şi eficienţă şi 
AN -care deosebeşte calitativ viața oamenilor de formele instinctuale de existență. Ac- 
` tivitatea practică reflectă deci relaţia specifică dintre societatea umană - ca subiect 

al mediului natural şi natură - ca obiect al societății. 


Produs al naturii şi al societății, omul acționează sub impulsul unor mobiluri 
interioare (interese, scopuri). El ţine seama însă de ceea ce natura oferă și îi poate 
suporta. În vederea atingerii scopurilor sale, el intră permanent în relații multiple cu 
semenii lui. 


Mai mult ca sigur, în istoria omului a existat o secundă, în care s-a născut 
universul activității economice; aceasta prin comparație cu Big-Bang-ul inițial, când 
Marea Explozie avea să declanșeze istoria Universului, lăsând neelucidată perioada 
dinainte de această Mare Explozie. Deci, aflaţi în prezenţa resurselor relativ rare şi 
contruntati fiind cu sporirea şi diversificarea nevoilor, oamenii au început să ia parte 


la activităţi economice, acestea devenind nucleul dur al acțiunilor sociale de toate 
genurile. š 


Activitatea economică se defineşte deci prin lupta împotriva rarităţii, proces 
complex ce reflectă faptele, actele, comportamentele şi deciziile oamenilor 
privitoare la atragerea şi utilizarea resurselor economice în vederea 
producerii, circulaţiei, repartiţiei (distribuţiei) şi consumului de bunuri î 
funcţie de nevoile şi interesele economice. N 
Există opinii conform cărora cercetarea ştiinţifică, protecția şi ameliorarea 
mediului natural îndeplinesc asemenea funcţii, încât pot fi consid i 
Nee, erate activitàti 


Criterlul distinctiv al activității ec 
onomice constă, prin urmare, î 
' „în lupta 
pentru satisfacerea trebuințelor lor nelimitate prin folosirea A Ele) ani 


al acelor specialişti care susțin că economi 
ar SA 
la care participă şi in care se înscriu, prin TEMENA AE activități 
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Economia nu există însă si nu se desfăşoară în formă pură. Ea se interferează cu 
toate celelalte genuri de acțiuni sociale: tehnice, ecologice, social-culturale, politice, 
instructive etc. De asemenea, oamenii participă la activitatea economică numai in/si 
prin intermediul instituțiilor sociale, pe care le găsesc şi la care se raportează. (Nu ne 
preocupă aici mecanismele ameliorării si, eventual, schimbării acestor instituții). 


Ceea ce numim activitate economică nu este decât o fațetă a unui sistem real 
complex. În societatea contemporană nu există procese exclusiv economice, astfel 
încât caracterizarea, dată mai sus, activității economice este o abstracţie ştiinţifică, 
un model teoretic de analiză. 


De-a lungul timpului, s-a desfășurat un amplu proces de diversificare, specializare 
şi integrare a activităților economice, cunoscut sub denumirea de diviziune socială 
a muncii. Aceasta reprezintă procesul obiectiv de desprindere, diferenţiere, 
separare-autonomizare şi combinare a diferitelor genuri de activități şi de fixare a 
acestora, prin funcţiile îndeplinite, ca momente inseparabile ale acţiunii social- 
economice. 


Ca rezultat al dezvoltării societăţii, al adâncirii diviziunii sociale a muncii, s-au 
autonomizat, devenind preocupări esenţiale ale unor agenţi economici specifici 
următoarele activităţi : producţia, cercetarea științifică, circulația, repartiţia, con- 
sumul, protecţia şi ameliorarea mediului natural etc. 


Producţia constă în transformarea intrărilor (input-urilor), resurselor, factori de 
producţie în ieşiri (output-uri) de bunuri economice, realizate de către agenţi spe- 
cializaţi, în scopul obţinerii de profit sau al oricărui alt avantaj. 


În funcţie de caracterul rezultatelor ei finale, producţia poate fi producție 
materială şi prestări de servicii. Producţia materială constă din totalitatea proceselor 
fizico- chimice, biologice, economice, sociale etc., prin care resurse naturale sau 
bunuri obținte în procese de producție anterioare sunt supuse unor modificări sub- 
stanțiale şi structurale spre a obţine noi produse şi a le face utilă sau mai utile (ex: 
activități industriale, agricole, de construcții etc.) 


Prestările de servicii reprezintă acele activități care transformă intrările în rezul- 
tate specifice, în output-uri care nu iau formă obiectuală, separată de producătorul - 
prestator de servicii şi de consumatorul lor (ex.: transporturi, activităţi turistice, 
schimburi şi activități de comerţ, consultaţii de marketing etc.). 


Schimbul (circulaţia) este acea componentă a activității economice care sub- 
sumează activitățile de deplasare în spațiu a bunurilor materiale, trecerea lor de lao 
persoană la alta pe calea vânzării-cumpărării sau pe alte căi, păstrarea şi depozitarea 
acestora, ca si schimbul de servicii între participanții la viața economică (serviciile de 


depozitare şi păstrare, de comunicaţii si telecomunicații, serviciile distributiv-comer- 
ciale etc). 


Repartiția cuprinde acele activități economice prin care bunurile materiale şi 
serviciile sunt orientate spre destinațiile lor, prin care se distribuie şi se redistribuie 
venitul participanţilor la viața economică și între membrii societății. 


Scopul ultim al producției este consumul, actul care constă din folosirea efectivă 
a bunurilor, act care verifică utilitatea acestora şi concordanța lor cu nevoile 
dorințele şi interesele oamenilor. $ 
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BCE ji 
Raritatea resurselor face ca orice alegere a unuia sau au est it 

economici să însemne, în acelaşi timp, sacrificarea unor şanse ee SCH eis 

dacă o persoană (o familie) alocă o parte mai mare din resurse CE tie 

pentru satisfacerea nevoilor de hrană (alimente), atunci, în mod obliga | 

mai puţine pentru cele instructiv-educaţionale. 


Costul de oportunitate (al alegerii) constă în valoarea (costul) ee EI 
tive sacrificate pentru a alege un anume bun spre a fi produs sau consuma D S 
alegerii este costul (valoarea) unei activități măsurate în termenii celei mai bune 
alternative sacrificate. 


De pildă, dacă o fermă poate să producă, pe baza resurselor de care dispune, 
1000 tone de cartofi şi 500 tone de roşii, atunci costul oportunității unei cantități 
suplimentare de 10 tone cartofi este de 5 tone de roşii. Principiul costului alegerii se 
aplică şi de către consumator, de către bănci etc. 


Pentru a se găsi alegerea raţională se ține seama de decalajul între dezirabil şi 
posibil. Indiferent de felul operaţiunii economice, principiul respectiv presupune 
fie căutarea maxmizării utilității (satisfacție, plăcere de a trăi, productivitate, ren- 
tabilitate, remuneraţie), fie minimizarea efortului (intrări de factori, costuri, 
renunţări, disponibilități băneşti plasate etc.). 


Raritatea resurselor şi bunurilor impune luarea unor asemenea decizii care im- 
plică întotdeauna alegerea unei alternative în detrimentul altora posibile. În 
aprecierea unei alegeri ca fiind rațională este necesar să se compare utilităţile şi 
dezutilităţile diferitelor mijloace ce ar permite să se ajungă la anumite rezultate prin 
folosirea cât mai bună a resurselor disponibile. În acest context, economia poate fi 
definită ca acel proces de administrare a unor resurse, factori şi disponibilități băneşti 


limitate cu utilităţi alternative, în vederea satisfacerii nevoilor reținute spre a fi 
satisfăcute în schimbul celor sacrificate. 


Alegerea dintre alternativele posibile are însă şi unele consecințe sociale. Deci, 
pentru ca aceasta să poată fi apreciată ca rațională, agenții economici trebuie să ţină 
seama de risipa de resurse rare şi scumpe, de inechităţile pe care le poate provoca 


o anumită alegere de efectele poluante ale unor producții considerate rentabile 
economic etc. 


În cercetarea posibilităților alternative de a produce se foloseşte instrumentul 


curba (frontiera) posibilităţilor de producţie, prin 5 
, ac 
puse în evidență combinațiile p est instrument prin care sunt 


posibile de producere a douà bunuri pri i 
integrală şi eficientă a resurselor disponibile la un moment dat. ees 


Dacă, de pildă, o economie ar 


posibilităţilor de producţie ar lua 


de alimente lar pe cea orizontală unităţile de îmbrăcăminte (p 
Graficul curbe! posibilităților de 


cală se înscriu unitățile 
roduse). 


ate, combinaţia ma 
creşterea resurselor 


rcată prin punctul D’. Pe 
şi/sau sporirea eficienţei 
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folosirii lor, curba respectivă se 
deplasează spre dreapta sus, 
punctul D' desemnând una dintre 


combinațiilor posibile în noile 
condiţii, 


Pe de altă parte, punctul D” 
indică o producție inferioară celei 
din punctul D. Aceasta se obține în 
condițiile folosirii incomplete a 
resurselor, atât sub aspectul 
utilizării lor integrale eficient adec- 
vate etapei. 


Alimente ( mil. tone) 


Costul de oportunitate, cres- 
cător, al producerii bunurilor este 
ilustrat de panta negativă (concavă) 
a frontierei. Dacă economia (mil. bue.) 
realizează o combinaţie din inte- 
riorul ERR (D”), fie datorită utilizării 
parțiale a resurselor de care dis- 
pune, fie ca urmare a unor tehnici 
ineficiente - ea poate majora Fig. nr. 1.1 Curba posibilităților de producţie 
producția oricăruia dintre bunuri 
prin eliminarea risipei sau utilizarea 
integrală a resurselor. Costul de oportunitate al majorării produsului național este, în 
acest caz, nul. Pe termen lung, economia poate produce o cantitate mai mare din 
ambele bunuri prin progres tehnic, prin investiţii, prin sporirea cantității resurselor 
disponibile (D'). 

Ca orice model de analiză, instrumentul F.P.P. simplifică la maximum realităţile 
economice (intrările şi ieşirile). Dar, pe baza utilizării lui au fost formulate unele 
concluzii importante cu privire la problema alegerii agenţilor economici şi a costului 
oportunității atât la nivel individual, cât şi la cel național- statal. Pornindu-se de la 
aceste abstracții, în continuare, vor fi aprofundate şi concretizate problemele în 
capitolele despre opțiunile şi comportamentele producătorului şi ale consumatorului. 

Economia, ca entitate complexă indestructibilă, este abordată şi cercetată din 


unghiuri diferite. Pe o asemenea bază, realitatea economică se prezintă ca 
microeconomie şi ca macroeconomie. 


Microeconomia constă din procesele, faptele, actele şi compartimentele 
agenţilor economici individuali ce participă la fluxurile economice (firme, gospodării 
familiale, bănci, administrații etc.), privite ca acte, fapte autonome $i specifice. 
orice caz, microeconomia nu poate fl restrânsă la economia firmei (întreprinderii). 

Macroeconomia reprezintă acea parte a economiel care ex 
procese și fapte, numal că ea se referă la mărimile şi variabilele agreg 
şi leșirilor ( volumul general al producției, nivelul general al ocu 
“Indicele general al preţurilor eto.), acestea degajate de comportame 


În 


primă aceleaşi 
ate ale intrărilor 
pării resurselor, 
ntele individuale 
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ale participanţilor la economie. Adesea, macroecon 
economia naţională. 

Economia naţională con 
nomico-sociale, activități care se desfășo: 
şi se raportează (pot fi apreciate) la posibi 
tale. en 

Economia contemporaná este o economie integratoare a tuturor proceselor, 
fenomenelor, faptelor şi comportamentelor. Astfel, probleme prin excelență macro- 
economice, cum sunt inflația, şomajul, balanța de plăți externe, nu pot exista în afara 
aceloraşi probleme privite din unghiul microeconomiei (şomajul fără şomeri, de pildă, 
ar fi un fel de pădure fără copaci). 


stă din sistemul istoriceşte constituit al activităților eco- 
ară şi se întreţin reciproc în cadrul unei ţări 
lităţile şi la interesele generale național-sta- 


1.3. Legile (principiile) economice şi libertatea 
economică 


Indiferent de nivelul ei de structurare şi de conținutul concret de manifestare, 
activitatea economică se desfăşoară în condiţiile şi pe baza unor multiple legături 
de intercondiţionare între faptele şi actele specifice şi autonome. Totodată, 
aceasta se află într-o continuă modificare în timp, ea este deci dinamică. Unele 
dintre aceste legături se manifestă la suprafața economiei, putând fi observate şi 
descrise de oricine, altele se derulează în profunzime, ele trebuind să fie studiate de 
oameni pregătiţi special în acest scop. 


Relaţiile de suprafață dintre actele, faptele şi comportamentele agenţilor 
economici se caracterizează printr-o mare bogăție de manifestări individuale, de 
aspecte exterioare şi vremelnice. Ele sunt accesibile cunoaşterii oamenilor, in- 
diferent de profesia lor. Acestea pot fi observate şi cercetate în mod empiric, pa bază 


de experienţă. Toate aceste relaţii sunt reflectate în gândire prin termenul de fenomen 
economic. $ 


Fenomenul economic reprezintă forma exterioară a activității economice, 
respectiv acele aspecte si acte economice, care apar şi se manifestă la 
suprafaţa acesteia şi pot fi cunoscute de oameni în mod direct (ex: preţul). 


Privite în mişcare, în dinamica lor temporală, 
economice. 


Procesul economic exprimă transformările cantitative, 
tive în starea activităţii economice, 


economice în timp şi spaţiu. De pildă, 
considerat fenomenul, atunci creşterea 
economic (modificarea preţului). 
Fenomenele economice se leagă între ele, | 
în timp atât pe baza unor relaţii de Interdepen 
celor care apar între economie și cele de altă 


fenomenele devin procese 


structurale şi calita- 
acestea evidențiind desfăşurarea vieţii 
dacă mărimea prețului unui bun poate fi 
lui de la o perioadă la alta este procesul 


ar procesele economice se desfăşoară 
denţă proprii economlei, cât şi pe baza 


natură (tehnologică, ecologică socială 
îi psihologică etc.). Dependențele reciproce dintre fenomenele e procesele 
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economice, ca şi posibilitatea devenirii unora dintre ele din cauze în efecte și a unora 
dintre efecte în cauze, au fost numite de specialişti stare de dependenţă mutuală. 


Aceste stări de lucruri au fost caracterizate de J. Schumpeter astfel: „Nu tebuie 
vorbit doar de cauza fenomenelor, ci şi de relaţiile funcţionale dintre ele. Rezultatele 
concrete ale ştiinţei economice decurg din anumite relaţii reciproce, aşa încât relația 
de funcţiune, si nu relația cauzală, este aceea care ni se impune."! 


Ideea unei Ordini Naturale a lucrurilor a pătruns şi în domeniul social- economic. 
Mai întâi fiziocraţii, apoi clasicii economiei politice au descoperit şi formulat un mare 
număr de legi naturale în economie (legea cererii şi ofertei, legea concurenței, 
legea diviziunii sociale a muncii). Aceste legi erau considerate la fel de universale, 
permanente şi neschimbătoare ca si cele descoperite de ştiinţele fizice, de pildă. Mai 
mult, ele erau considerate „bune“, armonice şi providenţiale. 


O asemenea concepţie finalistă şi apologetică despre legile economice nu putea 
să nu provoace puternice reacţii. Cea mai vehementă opoziţie a fost exprimată de 
Şcoala economică germană (istoricistă), care consideră că legile economice sunt 
istorice, adică specifice fiecărei țări, fiecărei națiuni. 


Fără a renunța la ideea că economia este guvernată de legi, mulți specialişti în 
domeniu consideră că a venit timpul să ne schimbăm optica despre ele. inainte de 
toate, această optică se delimitează prin două negaţii: 


— să nu li se mai atribuie caracter dogmatic, adică să nu mai fie asimilate 
legilor edictate de legiuitor pentru fericirea popoarelor; 
— să nu mai fie așezate pe „tronuri“ de unde ele guvernează lumea, să li se ia 
sensul imperativ pe care li-l dădeau clasicii economiei politice. 
În concepţia celor mai mulți dintre specialiştii contemporani, legile economice 
se caracterizează prin următoarele : 


a) legea economică sugerează doar ideea de relaţii constante între anumite 
fapte, acte şi comportamente economice; un fapt fiind dat, celelalte îl însoțesc; 


b) raporturile dintre respectivele fapte sunt necesare, numai dacă anumite 
condiţii prealabile sunt împlinite (oamenii ajung la actul vânzării-cumpărării dacă 
... dacă ...; ei nu sunt forţaţi însă să vândă sau să cumpere); 


c) unii autori văd în legile economice tendinţe, ele comportând unele excepții 
față de cele naturale. Dar, legea economică comportă excepţii dacă acțiunea ei este 
dejucată de o forţă contrară (aşa cum se întâmplă şi cu legea gravitației), 


d) legea economică comportă previziuni ca şi legile lumii fizice. Dacă 
prevederile noastre actuale nu-s suficient de sigure şi clare, nu înseamnă că în 
economie totul depinde de întâmplare și fantezie. Dar în natură ? A se vedea carac- 
terul legic al proceselor meteo şi precaritatea prognozelor meteo. Dacă într-o zi 
economiştii (oamenii) ar deveni infinit mai înţelepţi, este probabil că previziunea 
economică se va face tot cu atâta siguranţă ca și pentru mişcarea corpurilor cereşti; 


e) formularea legilor şi crearea de instituţii corespunzătoare pornesc de la com- 
portamentele oamenilor, considerate în masă; 


f) legile economice nu sunt incompatibile cu iniţiativa şi activitatea in- 
dividuală, 
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În economie, ca şi în alte domenii, acțiunea oamenilor este îngrădită în anumite 
limite, pe care ştiinţa caută să le determine. Filozoful englez F.Bacon spunea: 
Naturae non imperatur nisi parendo “ (Ca sà guvernezi natura trebuie mai întâi să i 
te supui). 

Utopistul chinuieste zadarnic natura pentru a-i da ceea ce aceasta nu-i poate da; 
omul de știință nu-i cere decât ceea ce el ştie că-i posibil. Dar sfera acestui posibil 
este, devine intinit mai vastă decât se poate la un moment dat. : 

În conciuzie, precizarea continutului legilor economice se poate face prin 
delimitarea relațiilor profunde, durabile dintre actele şi faptele economice de cele 
vremelnice, aparente şi relativ întâmplătoare (delimitarea legicului de 
tenomenologic). 

De asemenea, operaţiunea presupune evidenţierea specificului legilor 
economice față de cele ale naturii (implicarea directă a oamenilor în economie şi 
caracterul aleatoriu al legilor economice). 

În sfârşit, este necesară precizarea că legile economice (obiective) nu se iden- 
Dë cu legile adoptate de organismele legislativului într-un stat de drept, ele nu sunt 

Prin esența lor, legile economice nu limitează libertăţile şi iniţiativa 

camenilor. Participarea oamenilor la viața economică şi raportarea lor la exigenţele 
legilor acesteia reprezintă condiția unei activităţi economice utile şi eficiente. 
š Prezenta unor conditii face sà actioneze o lege economică sau alta. Aceasta nu 
inseamnă că taţi indivizii sunt obligaţi să facă sau să nu facă ceea ce legea respectivă 
cere (le sugerează). Ea nu obligă pe nimeni, ci îi orientează pe toţi. Subiectul 
economic PS" exercită interesele sale în raport cu ceea ce este necesar şi posibil, 
orientându-se după anumite legi. 

În măsura în care cerințele legilor economice sunt consfinţite în legi juridice, în 
acte normative, agenţii economici-individuali şi asociați trebuie să respecte legile 
juridice adoptate democratic, aceasta fiind în interesul tuturor oamenilor constituiți în 
diferite organizații, în special, în state naţionale. 


1.4. Risc şi incertitudine în economie 


fiind contruntați, zi de zi. cu un | 
spectru de alegeri care ne pot influenţa viitorul pe direcții, nu de puține ori Merite 


Orice activitate economică implică riscul Acesta poate fi definit ca un 
nesigur şi posibil care poate cauza o pagubă, pierdere etc. 


Pentru Înțelegerea noțiunii de risc, în literatura de s 
regulă, de la termenul de incertitudine. incertitudinea ex 


eveniment 
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nesiguranță legată de rezultatele scontate a se obține în urma unei acţiuni 
economice. Astfel o acţiune este considerată nesigură (incertă) atunci când EE 
posibilà obtinerea mai multor rezultate, fără să se cunoască probabilitatea de apariţie 
a unuia sau altuia dintre ele. 

Spre deosebire de incertitudine, riscul se caracterizează prin posibilitatea _ 
descrierii unei legi de probabilitate pentru rezultatele scontate şi prin cunoaşterea 


producerii unor rezultate în condiţii de inundaţii. Totuşi, incertitudinea nu poate fi 
eliminată; evenimente imprevizibile pot provoca abateri care să schimbe fundamental 
configurația datelor puse în evidență prin observaţiile statistice anterioare. 


Cu alte cuvinte, orice proces decizional bazat pe analiza datelor statistice (care 
privesc trecutul) şi pe încercarea de validare a unei eventuale distribuții de prob- 
abilități aplicabile viitorului, implică un anumit grad de incertitudine. 


incertitudinea devine o potenţială sursă de risc, în special atunci când decurge 
dintr-o informare incompletă sau din apelarea la surse adesea incompatibile. Agenţii 
economici sunt interesați în stăpânirea, pe cât posibil, atât a riscului cât şi a incer- 
titudinii, motiv pentru care ei acordă o atenţie deosebită măsurării riscului cu ajutorul 
probabilităților. Dar probabilitatea şi riscul sunt concepte diferite. 


Probabilitatea arată în ce măsură este posibilă producerea unui anumit eveni- 
ment în condiții bine determinate. Deci, practic pentru fiecare eveniment există o 
anumită probabilitate de apariţie, în timp ce riscul este o caracteristică specitică 
întregii distribuții de probabilități. 

Riscul şi probabilitatea se pot interpreta atât obiectiv, cât şi subiectiv. Proba- 
bilitatea obiectivă şi riscul asociat aşa-numitei distribuții obiective de proba- 


bilităţi reflectă caracteristicile: concrete specifice situaţiei existente (starea de fapt a 
evenimentelor) 


Probabilitatea obiectivă se bazează pe evidenţa istorică a datelor statistice. În 
multe cazuri o astfel de evidenţă nu este disponibilă şi atunci se poate a e la 
estimări ale situațiilor probabile. Se ajunge la probabilitățile subiective si ve l 
asociat distribuției subiective de probabilităţi, expresie a SIE pl 
trucțiilor logice cognitive ale celul care operează astfel de estimări got: si 

Probabilitatea subiectivă şi, respectiv, apreci 
amprenta personalităţii fiecărul Individ, ordre SA eech 
plicit, măsura în care acesta se bazează pe intuiție sau, dim ot i A Unal m 
minuţioase pentru luarea deciziilor, 11 Mă ot Kee 


—Áv—sm_ mC m sav? 


1) DW. Organ, Th,Bateman, Organizalional Behavior, 


lllinois, BPI Iroin, 1986, p.139 
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: Sech i in variația 
Prin urmare, riscul obiectiv, inerent oricărei acțiuni erg Ee este 

rezultatelor probabile, este o variabilă independentă Covei și 

o estimare a riscului obiectiv şi depinde de individ. 


i iectiv, în li ialitate, se 

în afară de distincția risc obiectiv - risc subiectiv, în literatura de ege? 

operează si cu alte tipuri de risc, fără a exista o unitate de opinii în această direcție. 
Amintim doar câteva dintre cele mai frecvent întâlnite tipuri. | 


Astfel, riscul pur descrie un risc accidental, neintenţionat. Costul natural şi 
financiar al acestui risc poate fi prevăzut şi de aceea, de obicei, este posibilā si 
asigurarea fatá de un astfel de risc. Riscul pur se referă doar la probabilitatea 
agenţilor economici de a pierde. 


Riscul speculativ este acela în care agenții economici au atât posibilitatea de a 
pierde, cât şi posibilitatea de a câştiga. De aceea în faţa acestui risc este relativ mai 
greu ca cineva să se poată asigura. 


Riscul pur, când există posibilitatea unor asigurări, este susceptibil să genereze 
profit, deoarece agenţii economici care îşi asumă riscul se aşteaptă ca profitul să 
crească cu o sumă corespunzătoare riscului asumat, numită premiu pentru risc. 


Alături de riscul pur, cel puţin încă două categorii de risc pot conduce la profit: 
riscul de neplată şi riscul pentru inovație. 


Riscul de nepla are în condiţiile unei firme susceptibile de a da faliment. În 
aceste condiţii profitul scontat a fi obținut de către investitorul de capital trebuie să 


includă un premiu suficient pentru a acoperi riscul de faliment. 
Riscul pentru inovaţie conduce la obținerea aşa-numitului profit inovațional, 
adică a unui profit suplimentar care să îi răsplătească pe inovatori în caz de reuşită 2 


Riscul pur, riscul speculativ, riscul de neplată şi riscul pentru inovaţie se identițică, 
de regulă, la nivel de firmă, deci în microeconomie. 


La nivel macroeconomic pot să apară trei categorii mai importante de risc şi 
anume: riscul social, riscul politic şi riscul economic. 


Riscul social este cel provocat de evenimente sociale majore, cu un puternic 


potenţial perturbator în viața oamenilor, cum ar fi, de exemplu, şomajul. Acest tip de 
risc depinde de o serle de factori de natură complexă de tipul: structurii or- 
ganizatorice, politicii sociale existente, precum şi nivelul general de dezvol 

economico-socială a țării de referință. reci 


D KEE e de evenimente politice mai semnificative, cum ar fi 
b Olul. Incercarea de atenuare a et irabile a i 
categorii de risc se realizează cu dificultate şi d A ca E 


epinde, în i 
politice specifice şi de compatibilitatea acestora a cele dE Geng "Re 


4) C.Arthur Williams jr., R.M.Heins, Risk m me 
NY, 1985. anagement and Insurance, McGraw-Hill Book Co, 
2) P.A.Samuelson, W.Nordhause Economics, MeGr i 
ü a aw-Hill Book Co, 13 - th edit; 
d on, 1992 
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8 realităţii economice, au apărut numeroase lucrări de e 
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i i impor- 
Riscul economic este determinat de dezechilibrele ee EE 
tante, cum ar fi, de exemplu, inflatia. Pentru #slguraren in fata aceste 
risc, un rol esential au companiile de asigurare. 


z > i re se 
Termenii de risc politic şi risc economic isi modifică sensul în EDM Gg 
trece din sfera macroeconomiei in cea a macroeconomiei deschise. 


La nivelul economiei mondialei se manifestă aşa-numitul risc de țară. Riscul de 
tară este riscul asociat împrumutului sau altor operații financiare practicate de in- 
stituțiile de credit internaţionale. Se are astfel în vedere probabilitatea ca o ţară 
debitoare să nu restituie sumele împrumutate de un creditor internaţional. 

Riscul de țară este abordat, de regulă, dintr-o dublă perspectivă, cea economică 
şi, respectiv, cea politică. 

Perspectiva politică a riscului de ţară exprimă probabilitatea ca o țară să nu 
dorească sau să nu poată să înapoieze banii primiţi sub formă de împrumut din 
motive politice. Sunt astfel afectate, în primul rând, împrumuturile guvernamentale şi 
cele ale întreprinderilor publice si mai puţin întreprinderile private. De exemplu, ne 
putem confrunta cu o astfel de situație în cazul înlocuirii unui guvern prin lovitură de 
stat. 


Perspectiva economică exprimă probabilitatea ca țara debitoare să nu poată 
restitui împrumutul din cauza unei situaţii economice precare. O formă a acestui risc 
o constituie, de exemplu, scăderea sub un nivel minim admisibil a încasărilor în valută 
ale unei ţări. 


Riscul de țară, prin numărul mare al indicatorilor care servesc la aprecierea lui, 
cumulează şi exprimă în mod sintetic totalitatea; riscurilor care se manifestă într-o 
economie. În acelaşi timp, varietatea riscurilor corespunzătoare diferitelor niveluri de 
abordare ale unei economii naționale conduce la un larg palier pentru aprecierea 
riscului de țară. Considerăm că diferitele categorii de risc specifice unei economii 


naţionale alcătuiesc un sistem integrat în cadrul căruia multe dintre tipurile de risc 
prezentate se intercondiționează reciproc. 


1.5. Ştiinţa economică : geneză, funcţii, sistem 
contemporan 


Gândirea economică are o Istorie relativ înd 2) í 
elungatà.“' în ultimel ii 
fondul general al diversificării ştiinţelor economice ŞI al modalităţilar de s en 


valuare sau reevaluare a 


1) G,H,llinca, C.Jiami, F.Stoian, Rise d asi I i ] 

e an, Rise și asigurare în comerțul internațional, Ed. Jeca Trading S.A, 
12). În lucrarea n Microeconomic Theory, 

(1981)“, W, Sher gi R, Pinola consideră că 

$i ale naturii, cu excepția fizicii. 


A Synthesis of the clasical 
Știința economică a prece 


Theory and Modern A 
pproach 
dat toate celelalte Ştiinţe SR 
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în zi „În condiţiile 

gândirii economice în ansamblul ei, de la origini până în rnay DSS niies 
constituirii epistemologiei, ordonarea şi lerarhizarea sis aaen 
economică si de conturare a directiilor dezvoltării ei viitoare pot fi int 
două concepte : filiaţia de idei şi aşa-numita situație clasică. A 

Filiația de idei constă in procedeul prin care eforturile Me i 
înțelegerea fenomenelor economice creează, perfecționează şi reconsideră s 
turie analitice, într-un proces fără sfârşit. Un exemplu adesea folosit pentru 
demonstrarea filiației de idei este cel al teoriei valorii şi prețului. In acest sens, s-a 
impus linia de analiză Aristotel - A. Smith - T. Malthus - J.S: Mill - A. Marshall, toti 
aceştia recurgând la conceptele cerere şi ofertă pentru explicarea valorii. Sau, în 
ceea ce priveşte macroanaliza, s-a impus o filiație de idei pe linia susţinerilor lui F. 
Quesnay - D. Ricardo - K. Marx - K. Wicksell - J. M. Keynes. ` 


În ceea ce priveşte <situatia clasică >, aceasta apare în anumite momente ale 
dezvoltării analizei economice şi se caracterizează printr-o consolidare, o coor- 
donare şi o sinteză a progreselor ştiinţifice până la momentul respectiv. Ea se 
concretizează într- o operă sau printr-un autor, ale căror raționamente se extind 
asupra unsi întregi perioade, ce poate cuprinde decenii sau chiar secole. O asttel de 
concepție evolutivă asupra gândirii economice a fost fundamentată de J.A. Schum- 
peter în lucrarea <Histoire de l'analyse économique > (Paris). El a analizat trei 


situaţii clasice, toate în jurul a câte unor mari gânditori : A Smith; J.S. Mill; A. Marshall 
şi K. Wieksell. 


O primă perioadă a evoluţiei gândirii economice se extinde de la originile ei 
greco-romane până la Adam Smith, deci până la sfârşitul secolului al XVIII-lea. 
Lunga perioadă corespunde unei dezvoltări lente a gândirii economice şi a constituirii 
ei ca o disciplină autonomă, dotată cu tehnici şi metode proprii de analiză ştiinţitică. 
Rădăcinile directe ale ştiinţei. economice constau în fondul de idei cuprinse, în 
principal, în două curente de gândire : a) gândirea filosofilor, scolasticilor în Evul 


t a 


De o deosebită importanţă a fost în această perioadă gândirea acelor economişti 


care au formulat primele analize globale ale proceselor economice : W. Petty cu a sa 


< Aritmetica Politică > şi E 
Evului Mediu, şi F. Quesnay cu faimosul < Tablou Economic >. Spre stârşitul 


ştiinţa econom 
goe ică a început să se constitule sub denumirea de mercan- 


Pe o aseme 
E E doză Eh pe cunoaşterea protundă a tuturor achiziţiilor în 
e EE “baga reuşit să efectueze sinteza sa în < Avuţia naţiunilor > 
ei < Situaţii clasice > din istoria gândirii economice. Au tost 


1) Ca parte a gnoscologiei, epist i 

sëngen, de Sich E emologia se ocupă, în principal, de problemele construcției 
iinţifice, de formarea şi primenirea sistemului nasa ete construcției te 

posibile în ştiinţă (cauzal, funcţional, structural 

contextul validării şi verificării cunostin[ , 


e pro oriei 
ptual, de tipurile de explicaţii existe 


probabilist), de delimitar BEN 


elor ştiinţifice. ca sensului ştiinţei, de 


H 
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puse bazele economlel politice, transformând-o într-o ştiinţă autentică. 


A doua perioadă a istoriei ştiinţei economice se încadrează într- un orizont 
de timp cuprins între sfârşitul secolului al XVIII-lea și ultima treime a secolului 
al XIX-lea. Această perloadă este dominată de Şcoala clasică engleză, ilustrată de 
D.Ricardo, T. Malthus, J.S. Mi. Din punct de vedere analitic, K.Marx apare ca un 
continuator al lul Ricardo, având contribuţii relevante în teoria valorii, a profitului și 
rentei, a reproducției. Unii specialişti acordă francezului J.B.Say un loc important în 
epocă şi în gândirea economică universală. 


A treia perioadă se încadrează între 1870 si primul război mondial, respectiv 
marea recesiune mondială din anii '30. În acest interval de timp, s-au impus 
contribuțiile strălucite ale şcolii istorice germane (W. Roscher, G. Schmoller, Fr.List), 
ale marginaliştilor vienezi în teoria valorii şi a distribuției, (C.Menger, E. Böhm- 
Bawerk, F.von Wieser), ale lui L. Walras, V. Pareto, A.Marshall. Promotorii teoriei 
utilității marginale s- au separat mai târziu în două şcoli : Şcoala Psihologică de la 
Viena şi Şcoala neomarginalistă sau matematică (Şcoala de la Lausanne). 


A patra perioadă în evoluţia ştiinţei economice se încadrează între anii '20 şi 
anii '70 ai acestui secol. Această perioadă este marcată pregnant de J.M.Keynes şi 
de opera sa fundamentală < Teoria generală a ocupării, a dobânzii şi a banilor>. 
Opera economică a lui Keynes a dat un impuls viguros analizei economice, dovadă a 
acestui fapt fiind şi constituirea liberalismului clasic al secolului al XX-lea, ai cărui 
coritei - Mises, Hayek, Frledman - formează nucleul cel mai activ al gândirii 
economice din ultimele decenii. 


Începând cu această perioadă, se manifestă două caracteristici esenţiale ale 
ştiinţei economice ` a) creşterea considerabilă a volumului de informaţii de date 
statistice ceea ce a făcut necesară apariția unor tehnici şi instrumente noi de analiză; 
b) profesionalizarea mai accentuată a economiştilor (inclusiv specializarea lor). 
Aceste două caracteristici fac dificilă realizarea unei noi sinteze în evoluția ştiinţei 
economice. Totuşi, îşi face loc o nouă situaţie clasică. 


A cincea perioadă a început în deceniul al 8-lea al secolului nostru. Pe terenul 
realității economice contemporane şi beneticiind de cuceririle ştiinţei economice, de 
tehnicile de analiză existente, ştiinţa economică contemporană se află în tata unei 
noi situații clasice. Deocamdată, toate teoriile elaborate în trecut au fost şi sunt 
dezvoltate şi actualizate. În procesul firesc de raportare la noile realități, unele dintre 
ideile, teoriile şi doctrinele vechi au fost abandonate sau marginalizate. 


Referitor la ultimele decenii de evoluție a gândirii economi 
donată de D Bell şi |, Kristoll (< The Crisis în Economic Theor 
că în gândirea economică contemporană coexistă şi se 
curente ; radicalii și socialiștii, neokeynesișştii, 


ce, în lucrarea coor- 
y>, N.Y., 1981) se arată 
contruntă următoarele 
keynesiştii, sinteza neoclasică, 


monetariștii neoclasici. Avându-se în vedere caracterul deosebi 

tde 
economice, este necesară o mal atentă nuantare a diferitelor EREN i 
gândire economică., Această operă devine extrem de 
consens fiind redusă, în măsura în care nu se găseşte 


S-a arătat că economia reală contemporană 
at ci este structurată în 
macroeconomie, Dacă suntem de acord că știința economică ic dl ` 
pre 


teorii şi sisteme de 
dificilă, şansa ajungerii la un 
9 nouă paradigmă. 
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economie (tot aşa cum botanica este ştiinţa despre pla 
sine concluzia că şi aceasta se constituie în teorie ° x, 
economică (cu de de stiinte economice autonomizate sau doar ca pàrti, capitole 
ale stiintei economice). š 

Oricum, microeconomia este acea ramură a ştiinţei economice care studiază 
agenţii economici individuali, structurile şi comportamentele lor (gospodării familiale, 
întreprinderi, administrații), precum şi interrelaţiile dintre aceste unități elementare în : 
cadrul activităților de producție, distribuție şi de consum ale bunurilor materiale şi 
serviciilor. 


Macroeconomia este acea ramură a științei economice care studiază mărimile 
agregate dintr-o economie, cum sunt indicele general al prețurilor, producția 
naţională, venitul național ocuparea şi şomajul, inflaţia şi masa monetară, balanţa de 
plăți externe etc.; în abordările macroeconomice se face abstracţie de agenții 
economici individuali. 


nte), atunci se impune de la 
microeconomică şi macro- 


În ultimul timp, mulţi profesori consideră că predarea economiei politice trebuie 
- să se facă în sensul separării problemelor pe cele două ramuri de ştiinţă. În realitate, 
manualele de economie politică şi economics-urile tratează problemele 
economice în integralitatea lor; unele aspecte teoretice şi practice sunt abordate şi 
clarificate din perspectiva microeconomică, altele din cea macroeconomică. Aceasta 
deoarece numai aşa se poate asigura tratarea comprehensivă a economiei actuale, 
condiție a creării şi gestionării sistemului de concepte, de reguli de funcționare şi de 
metode de cercetare, cu tenta lor necesară spre universalitate (spre teorie, metodă 
şi metodologie, epistemiologie). „Căci, ştiinţa economică priveşte viața economică 
ca un tot, ca un întreg, ca o unitate economică întreagă. Ea consideră această unitate 
economică întreagă, izolată de lumea din afară, inclusiv în ea însăşi“ (Virgil N. 
Madgearu). 


Considerăm că nu-i lipsită de importanţă o succintă trecere în revistă a gândirii 
economice româneşti. Dimpotrivă, o asemenea întreprindere, făcută aici reprezintă 
atât un act ştiinţific, de apreciere realistă a contribuţiilor înaintaşilor, cât şi mani moral 
de recunoaştere a moştenirii stiintifice lăsate de aceştia, de o 

, magiere i 
creatoare. g a eforturilor lor 


Dimitrie Cantemir (1673-1723) a fost unul dintre 
ideea creşterii şi descresterii imperiilor. În Istoria im 
(1714-1716), el dezvoltă în fond, o teorie a ciclului 
naturii >. 


Prin Teodor Diamant (1810-1841) gândirea social 

-econo 
manifestat, printre primele în Europa, în cercetarea E es eege 
realizárii acestela. Lucrarea sa : Càtre prietenii libertàtii Ewe 


primii europeni care au sustint 
periului otoman, scrisă în anii 
istoric, potrivit unei <legi a 


1833) exprimă ideile generoase ale asociaţionismului de ei ut SE LA 
că româneşti din secolul al 
se ălcescu (1819-1852). Con- 
A EE ca lege a istoriei, el 
a lor istorică. El a pus în lumină 


Cel mai remarcabil reprezentat al gândirii econo 
XIX-lea a fost marele democrat revoluționar Nicola 
cepţia lui economică este dominată de ideea pr 
propunând cercetarea fenomenelor sociale în gene 
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rolul important al conditiilor economice in dezvoltarea societății. De asemenea, = 
examinat cu deosebire evoluția istorică şi rolul relaţiilor de proprietate şi de repartiție 
în feudalism. 


în a doua jumătate a secolului al XIX-lea, G.Bariţiu, D.P.Marţian, B.P.Haşdeu, 
A.D. Xenopol, P.S.Aurelian au pus în centrul atenţiei problema dezvoltării industriei 
şi importanţa independenţei economice a ţării. Pentru această pleiadă de gânditori, 
era caracteristic faptul că teoria economică reprezintă o expresie a intereselor 
economice. 


Dionisie Pop Marțian, de pildă, s-a ocupat atât de probleme economice 
teoretice, cât mai ales de cele concrete ale României de la mijlocul sec. al XIX-lea, 
îndeosebi, de cele din timpul domnitorului A.I.Cuza. În lucrările sale (opera prin- 
cipală:Studii sistematice de economie politică), el a susținut înfăptuirea reformei 
agrare din 1864 şi a militat pentru dezvoltarea industriei naționale, protejarea ei de 
concurenţa străină, dezvoltarea învățământului economic şi tehnic. 


Petre S. Aurelian (1833-1909) a desfăşurat o bogată activitate teoretică şi prac- 
tică de-a lungul a peste o jumătate de secol (a fost ministru şi prim-ministru în mai 
multe guverne, a fost membru şi preşedinte al Academiei Române). În lucrările sale 
principale - Catehismul economiei politice, Cum se poate fonda industria în România 
şi Industria română față de libertatea comerțului de importațiune, Viitorul nostru 
economic -, el a fundamentat o teorie privind industrializarea ţării, a demonstrat 
necesitatea dezvoltării şi modernizării agriculturii, precum şi a fondării şi dezvoltării 
unor instituții de credit şi cooperatiste. 


Gândirea economică românească din prima jumătate a secolului al XX-lea a 
beneficiat de contribuţiile unor mari personalităţi, cum sunt V. Madgearu, Victor 


Slăvescu, Gromoslav Mladenatz, lon Răducanu, N.I. Angelescu, George Taşcă, Mihail 
Manoilescu etc. 


Virgil Madgearu (1887-1940) a dominat, cu vasta sa personalitate economică, 
întreaga evoluție a gândirii economice din perioada interbelică. Erudit om de ştiinţă, 
el a creat o şcoală economică originală - teoretică şi practică - ale cărei părţi pozitive 
reprezintă o importantă parte constitutivă a patrimoniului ştiinţei economice şi a 
culturii româneşti. Ca profesor la Academia de Înalte Studii Comerciale şi Industriale. 
a predat succesiv numeroase discipline, lăsând cursuri tipărite de referință pentru 
cele mai multe dintre acestea. Madgearu şi-a expus consideraţiile, rezultate din 
îndelungate cercetări, asupra unor probleme ca : geneza, caracterul, structura şi 
perspectivele economiei româneşti, structura agrar-țărănească, industrialismul şi 
dezvoltarea economiei româneşti, cooperația şi rolul ei în economia țării, conjuctura 
economică şi crizele, mica industrie şi rolul ei în dezvoltarea statului românesc rolul 
statului și al finanţelor în dezvoltarea economică. V. Madgearu a fost un de 3 
patriot şi un consecvent democrat. ase 

Gromoslav Miadenatz (1891-1958) a creat o doctrină 
pornind de la ideile fundamentale ale şcolii coo 
realităţilor cooperaţiel din România (în special, din 
Numeroase comisii şi Institute Internaţionale cu 
Vicepreşedinte al Allanţei Cooperatiste Internaţiona 


cooperatistă originală, 
peratiste de la Nimes şi pe baza 
anil 1918-1929), A fost membru în 
preocupări cooperatiste, inclusiv 


x le. Lucrările sale în acest 
Istoria gândirii cooperatiste, Tratat general de cooperaţie, Cooperația şi AA 
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agricolă etc. -, s-au bucurat de mare succes în epocă, fiind traduse în numeroase 
limbi străine; unele din ele sunt folosite și în prezent. 

Ca profesor la Academia de înalte Studii Comerciale şi Industriale, a elaborat 
manuale şi cursuri. Lucrarea epistemologică Cunoaștere şi Metodă în Cercetarea 
Economică (1946), se studiază cu mare interes şi în prezent. 


Nicolae |. Angelescu (1885 - 1930) a fost propagator al ideii solidarismului social 
prin intermediul cooperaţiei, al asigurărilor sociale şi sindicalismului. („Cooperaţia și 
socialismul în Europa“). A dezvoltat teoria despre finanţele publice, bugetul de stat şi 
creditul public. în lucrările sale - Cunoaşterea şi conducerea pieței economice, 
Politica economică a României Mari, Politica economică a României față de politica 
economică imperialistă etc. - a susținut necesitatea industrializării țării şi a dezvoltării 
sale economico-sociale. 


lon Răducanu a fost un reputat profesor al Academiei Comerciale, aproape un 
deceniu conducându-i destinele ca rector, cu multă pricepere şi pasiune. A ţinut, 
succesiv, cursurile de cooperație, economie politică, istoria doctrinelor economice, 
finanţe etc. şi a elaborat numeroase manuale universitare. 


Victor Slăvescu a elaborat lucrări fundamentate pe problemele monedei, 
creditului, schimbului şi tehnicii bancare. Cursurile sale de economia întreprinderii şi 
de economie politică s-au caracterizat printr-un nivel teoretico-ştiinţific ridicat, prin 
înțelegerea profundă a realităților economice din tara noastră. 


Nicolae Georgescu-Roegen este primul om de știință din lume care face legătura 
între termodinamică şi ştiinţa economică. Aplicând cel de-al doilea principiu al ter- 
modinamicii la economie, el ajunge la concluzia că este necesar să se promoveze 
activităţi de producție nonentropice. În lucrarea sa Legea entropiei şi procesul 
economic, Georgescu-Roegen fundamentează teoretic noua manieră de abordare a 
proceselor economice, sugerând, totodată, soluţii pentru prevenirea poluării, respec- 
tiv pentru lichidarea efectelor entropice, acolo unde acestea există. 


Profesorul Anghel N. Rugină are contribuţii remarcabile, recunoscute pe plan 
mondial, la dezvoltarea ştiinţei economice. În lucrarea sa Principia economica. Baze 
noi şi vechi ale analizei economice, el ajunge la concluzia că ştiinţa economică 
actuală (metodologia el) se află în fața unel a treia revoluții. Nici un progres de durată 
nu este posibil - în teorie și în practică - până nu se lichidează cu dilema metodologică 
moștenită din trecut. În acest scop, el introduce un nou program de cercetare 
denumit Abordarea simultană a echilibrului şi dezechilibrului. 


Unul din economiştii români reprezentativi al 
perioadei a tost Mihail 
(1891-1950), El a fost preocupat în mod const nt a ee 


de a se elabora un Dieu 
economice s-a bucurat de o mare audiență 


E 
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dintre țări. La baza întregii sale construcţii teoretice, Manollescu a situat sc 
tundamentatà de el, între câştigul național şi cel Individual din comerțul exterior. 


După 1948, când s-a Introdus predarea obligatorie a economiei politice marxiste 
în învățământ, cercetarea economică şi predarea economiei au fost deviate, în mare 
măsură de la rosturile normale. Cu toate acestea, unii cercetători, profesori, 
economişti practicieni - fie în organismele de sinteză economică, fie în întreprinderi - 
au elaborat, chiar şi în aceste condiţii, lucrări economice având un autentic conţinut 
ştiinţific. Acestea merită atenția specialiştilor, ele având deja o anumită audienţă 
internațională. Este un caz tipic al apariţiei unei literaturi economice paralele 
(deosebită de cea oficială), cu moduri diferite de abordare şi de interpretare, cu 
metode moderne de investigare care s-au concretizat în lucrări ştiinţifice cu des- 
chideri spre circuitul mondial de valori. 


Anumiți autori români au abordat şi tratat acum, la nivelul ştiinţei contemporane, 
asemenea probleme, cum sunt: industrializarea. în condiţiile. revoluţiei tehnico- 
ştiinţifice, economia protecţiei mediului natural, optimul economico-social, inflaţia ca 
fenomen structural contemporan, relaţiile dintre macroeconomic şi mondoeconomic, 
ordinea economică mondială, conducerea şi organizarea unităţilor economice etc. 


Problemele de epistemologie economică s-au bucurat de atenția unor specialişti 
din tara noasră, ale căror lucrări elaborate sunt efectiv de nivel mondial. În ultimele 
decenii, economiștii români au elaborat câteva lucrări de mare sinteză economică 
(tratate, dicționare, monografii), la care generaţiile următoare se vor raporta. Merită 
toată atenţia şi acele lucrări de valorificare a moştenirii lăsate de înaintaşi în domeniul 
gândirii economice şi în cel al învățământului economic. 


1.6. Economia politică şi locul său în ştiinţa 
economică 


Idei și chiar teorii economice au apărut încă din antichitate. De-a lungul Evului 
ial au apărut noi Idel economice; au fost: reconsiderate cele vechi. În acele 
mpuri, cunoştinţele economice erau „integrate“, în diterite alte sisteme de gândire 
are, KE a fost cultivată de filozofi ca Hobbes, Locke Hume, 
meni e afaceri sl oameni politici ca Th. Morus, Ti l i it . 
Vanderlint, Cantillon, Franklin Í SE EN 
; : ŞI in special din punct de vedere te i 

mare succes - de medici ca Petty, Barbon, Mendeviile, Quesnay“ AVANS Aketycebmsl 


Termenul de economie politică a f 
ost consacrat în 1615 d 
Mantehrastian prin Tratatul său de economle, scris pentru ra ia Le 
anțel Louis al XIII-lea (Cel Drept), tatăl lul Louis al XIV-lea. ie ete ză 


~ Acest termen provine de la trel cuvin 
V provine te de origine greacă : 
Yospodârie (gospodărire), lege, cetate (oraş, societate, țară). Si 
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“An Í t $ nel unl @rsltaró 


nomos, polis- 


pe care o predăm a apărut cu mult 
s-a identificat cu economia 
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politică. Ştiinţa economică a apărut așa cum s-a arătat în a 
al XVIII-lea şi începutul celui de-al XIX-lea. Ada 
Problema obiectului cunoaşterii economice este asa de complicată încât în 
funcţie de epocă, de modă chiar, s-a vorbit fie de economia politică, fie de ştiinţa 
economică sau, într-un mod mai neutru, de analiză economică (Abraham - Frois). 


Inițial, obiectul de studiu al economiei politice se identifica cu cel al ştiinţei 
economice în general. Dacă la început, acesta se limita la producţia agricolă, cu 
timpul a fost extins la producție în ansamblul ei şi, apoi, la repartiția, circulaţia şi 
consumul avuţiei. Dar, concepţia clasicilor - fondatori ai ştiinţei economice despre 
obiectul de studiu al economiei politice s-a dovedit a fi deficitară deoarece lăsa 
serviciile în afara preocupărilor şi plătea tribut ştiinţelor naturii, în ceea ce priveşte 
metoda de cercetare. 


Identificându-se cu ştiinţa economică în ansamblul ei, economia politică era 
considerată ştiinţa despre faptele si comportamentele economice, procese prin 
care oamenii tindeau să-şi satisfacă nevoile cu ajutorul resurselor rare. Ea era 
ştiinţa despre economie, tot aşa cum chimia este ştiinţa despre fenomenele şi 
procesele chimice. ; 


doua jumátate a secolului 


Deoarece delimitarea se fácea doar prin obiectul ei de studiu, economia politicá 
a fost calificată şi definită ca stiintá a avutiilor (chrematistique) sau ca ştiinţă a 
şanselor de a face avere (ploutologie). O asemenea concepţie a fost abandonată încă 
din secolul al XIX-lea, fiind apreciată ca naivă, pasivă şi statică. 


Mai târziu a devenit preponderentă opinia conform căreia economia politică 
are ca obiect schimburile oneroase, locul derulării lor fiind piața. De-a lungul unei 
mari părți a secolului al XX-lea, rațiunea pieţei şi mecanismele ei trec în prim planul 
preocupărilor celor care <făceau> economie politică. În context, s-a edificat 
doctrina liberalismului economic. În acest orizont de timp, economia politică a rămas 
mai ales pe terenul curiozității şi confruntării ideologice : doctrina liberalismului 
economic pur şi doctrina socialist-dirijistă apar ca fiind gemene. Tocmai de aceea 
disputa dintre ele a fost asa de dură, aceasta semănând cu certurile de familie. 


În ultimele decenii se manifestă tendința de constituire a economiei politice, a 
ştiinţei economice în general ca ştiinţă a amenajării oneroase a lumii exterioare 
(Francois Perroux). Este vorba de faza sa matură, operaţională, când ştiinţa 
economică trebuie să studieze și să exprime ştiinţific, prin concepte şi instru- 
mente adecvate, motivaţia activităţii economice şi obiectivele ei 
rezultatele acestor activităţi, să le compare și să le controleze, în ra 
şi obiective. 


să măsoare 
port de motivaţie 


Despovărată de balastul ideologic, economia politică se constituie, lent dar ferm 
într-o tehnică socială. Aceasta este noua paradigmă, acel ansamblu de idei şi 


principii pe baza cărora se poate aştepta o nouă stare a economiei 
şi ca doctrină - la acest sfârşit de secol. Ce Icaltseie 


Prin domeniul său specific, prin funcțiile teoreti 

: ce şi aplicative pe care le- 
demonstrat, economia politică (economics-ului) are o serie de Ee gege, 
dabile si de netăgăduit. Evidenţierea acestora presupune mai întâi o seamă de 
delimitări. Este vorba de delimitarea aspectelor esențiale de cele fenomenologice: a 


r 


k. 


D 
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celor economico-sociale de cele naturale; a economicului față de social; a 
teoreticului şi doctrinarului în cadrul economicului; delimitarea ştiințiticului față de 
politica economică etc. 


Care sunt acele caracteristici care definesc economia politică, nu numai prin 
obiectul ei de studiu, ci şi prin spiritul în care abordează studiul economiei, prin 
metodele folosite în acest scop ? e 


În condiţiile în care a apărut şi există o multitudine de ştiinţe economice 
autonome, când sistemul ştiinţei s-a îmbogățit cu. noi şi noi cuceriri, domeniul 
economiei politice nu mai este un simplu segment al economiei reale (delimitat ca o 
falie orizontală sau verticală a acesteia) şi nici un palier al acţiunii social- economice. 
Economia politică este ştiinţa care se autonomizează mai ales prin modul de 
abordare a activităţilor economice, prin premisele adoptate şi concluziile pe 
care le formulează. 


a) Economia politică constituie un ansamblu coerent de cunoștințe (veridice, 
adecvate) despre realitatea economică, o reflectare universalizată, generalizată 
a acestei realităţi; ea nu se confundă nici cu istoria economică, nici cu politica 
economică şi nici cu istoria gândirii economice. Economia politică realizează o 


analiză profundă-logică şi istorică - a esenței faptelor, actelor şi comportamentelor 
economice (un sublimat al acesteia). 


b) Ca ştiinţă social-umană, ea studiază economia în complexitatea şi inter- 
ferenţele ei dinamice, extinzând criteriul raţionalităţii şi eficienţei economice 
asupra socialului în totalitatea sa. De aici legăturile sale cu celelalte ştiinţe social- 
umaniste (istoria, sociologia, antropologia etc.). Aceasta înseamnă că atât 
producătorii, cât şi consumatorii se supun uneia şi aceleiaşi restricții, pe care caută 
s-o rezolve prin opțiuni eficiente. (G. Abraham Frois). 


c) În calitatea sa de ştiinţă teoretică fundamentală şi ținând seama de stadiul 
actual al ştiinţei economice, economia politică caută să suprime opoziţia dintre 
teorie şi doctrină. În mod tradiţional, teoria se pronunță asupra a ceea ce este 
(ansamblul de tehnici şi instrumente prin care faptele şi comportamentele sunt cer- 
cetate, apreciate şi ordonate, pentru a se găsi regularitățile desfăşurării lor în timp şi 
spațiu). Doctrina arată însă cum trebuie să fie, în ce sens ar fi necesar să evolueze 
economia reală, sistemele economice. În prezent economia politică le are în vedere 
pe amândouă. Orice contrapunere a teoriei şi a doctrinei, pe criterii ideologice, aduce 
prejudicii ştiinţei economice în general, economiei politice în special. i 

d) Economia politică cercetează unitatea 
unitate întreagă, izolată de lumea din afară, 
poate să fie mică, poate să fie mare. Esentialul 
tot, ca un sistem (V. Madgearu). 


e) Economia politică (economics-ul) abord 

- eazš economia ca un t 
probleme fiind privite din unghiul lor microeconomic, altele din Sg 
(J.Craven). Ea este, deci, stiinta economică de ansam 


economică în ansamblul ei, ca 
inclusiv în ea însăşi. Această unitate 
este să fie privită ca un întreg, ca un 


cel macroeconomic 


š blu, formând ce 
specialişti numesc trunchiul de bază al întregii ştiinţe economice. SE 
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1.2. Problema metodei în economie. Tebnici şi instru- 
mente de analiză economică 


Ca oricare altă ştiinţă, economia politică dispune, respectiv beneficiază dee 
metodă proprie de cercetare. Fiind o știință relativ tânără, ea a împrumutat = 
instrumente ŞI tehnici de analiză de la ştiinţe anterior constituite. Până la un pund 
asemenea împrumuturi sunt normale. Pe baza analogiilor cu situaţii din alte domenii 
ale realului, ştiinţa economică și-a însușit și a fundamentat pentru sine concepte, cum 
sunt: flulditatea circulație! monetare, vâscozitatea factorilor de producţie. statica şi 
dinamica economică etc. 


Observând acest împrumut de metode şi fiind de acord cu ele în principiu. 
PA Samuolson îşi exprima rezerve faţă de tendinţa de absolutizare a lui : „ imitarea 
servilă a ştiinţelor fizice constituie o eroare când este vorba de studiul oamenilor - şi 
al societăților. Nu există încă vreun substitut pentru exprimarea răbdătoare a faptelor 
da viață sl nici un substitut pentru raţionarea sistematică asupra lor“! 


Concluzie a unel lungi şi furtunoase dezbateri teoretice, „metoda unei ştiinţe 
depinde de natura acesteia “ (André Marchal). Nu poate exista o metodă ştiinţifică 
universală. Chiar dacă cercetarea ştiinţifică are principiile ei generale, chiar dacă ea 
se dostăşoară pe bază de reguli deontologice universale, metoda trebuie concepută 
în functie de specificul fiecărui domeniu de cercetat. 


Dar, lupta pentru metodă într-o știință particulară (economie, de pildă) se 
duce pe tundalul dezbaterii pentru metoda de cercetare în general. 


Procesul general pentru metodă în ştiinţă a polarizat mai multe secole 
preocupările specialiştilor în două mari curente de gândire, care au câpătat girul a 
două mari personalităţi ştiinţifice : René Descartes şi Claude Bernard. 


De formaţie matematician, R. Descartes a înclinat spre o metodă deductivă 
(„succesiunea elementelor simple care, într-o logică deductivă. duc la demonstrarea 


celor mai complicate construcţii geometrice, aceasta fiind capabilă să explice orice 
alt domeniu al cunoaşterii umane“). 


Claude Bernard - medic şi biolog - este de părere că nu poate exista 
posibilitatea cunoaşterii realităţii fără experiment. Pentru el, momentul esential al 
cunoaşterii este formularea ideii, aceasta identificându-se cu creația. ideea este 
sămânţa, metoda este numai solul în care ea va rodi“. (CG Bernard. É 


Pe fondul acestei dispute generale, in economie au existat şi s-au confruntat 
abordări de tip fizico-mecanicist, biologico-organicist şi de tip psiho-sociologic. 


1) Paul A.Samuclson, Economics, An Introductory, Analysis, M Sr w Ser 
New York, 1982, p.25-26, y, Analysis, Mc. Graw - Hill Book Company Inc., 


EY 


A 
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Concepţia lizico-mecanicistă priveşte fenomenul economic ca pe unul fizic, 
încercând să descopere în economie legi și principii similare celor fizice, indeosebi 
celor mecanice. Ca agent economic, omul este privit ca o mărime invariabilă în spaţiu 
şi timp, comportamentul său fiind considerat o mărime dată (oamenii ñ particule 
elementare). În acest fel, omul nu este decât o medie rezultată din aplicarea legii 
numerelor mari la o colectivitate dată, existentă la un moment dat şi într-un loc 
anume. Adepții acestei concepţii caută analogii între mediul economic şi cel fizic. 
J.Ruett: „O forță aplicată unei mase produce o mişcare caracterizată prin acceleraţia 
sa. La o forță similară, aceasta este cu atât mai mare cu cât masa este mai mică ... 
Pentru o cerere de aceeaşi mărime, măsurată în unități monetare, prețul este cu atât 
mai mare cu cât masa de bunuri oferită este mai mică“ 


Distinsul nostru compatriot, profesorul american de origine română, Nicholas 
Georgescu - Roegen, proiectează dezbaterea teoretică - metodologică într-un con- 
text mai larg decât cel specific fizico-mecanic, el introducând teoria entropiei în 
studiul procesului economic. 


Concepţia biologico-organicistă caută să analizeze fenomenul economic în 
contextul legilor vieţii organice (vezi fiziocraţii). J.B.Say : „Părţile principale ale 
economiei sociale pot fi asemuite cu părţile principale ale corpului uman, cu organele 
care se referă la nutriție, la creştere şi la dezvoltare“). Această concepție este mai 
nuanțată şi mai puţin rigidă, ea reuşind să scoată omul din ecuațiile matematice. 


Concepţia psiho-sociologică se deosebeşte de celelalte prin aceea că priveşte 
omul concomitent şi ca obiect şi ca subiect al economiei, el fiind atât observator 
cât şi observat. Ştiinţa economică apare ca o oglindă unde omul se vede în acţiune. 
Omul nu este nici o particulă într-o structură nucleară şi nici o expresie rigidă a unor 
cicluri biologice, ci o entitate adaptabilă mediului, transformată şi transformatoare 
prin raporturile de interese generate de un comportament flexibil şi raţional. Con- 
secința cea mai importantă a acestei schimbări a fost aceea că analiza fenomenului 
economic se orientează progresiv şi, mai ales, spre aspectele calitative, subiec- 


tive, psihologice. Se proftilează astfel ideea „condiţionării' economicului de către 
„Mulțimea factorilor neeconomici“. 


Ceea ce caracterizează actualmente metoda de cercetare în economie este inex- 
istența unei stări conflictuale între diferitele maniere de tratare, anterioare şi 
prezente. Pare să se fi înțeles faptul că cercetarea economică poate face apel la 
metode specifice ştiinţelor exacte, cu condiţia relevării în 
criteriului tipologic esenţial al economiei. 


metodelor preluate din alte ştiinţe cu rigorile metodei psiho-sociologice, singura 
capabilă să dezvăluie comportamentul omului în postura sa de agent Be O 
asemenea cerință este evidenţiată chiar de autorii metodelor şi instrumentelor d 

Cercetare în fizică, chimie, biologie. ° 


SS LU 


permanenţă a 
Aceasta face necesară integrarea 


nitatea inducţie-deducţie reprezintă o cale de cercetare economică?) 


WOH CH e i : der 
1) "H. Ch. Gide, Curs de Economic politică, Bucureşti, Tipografiile Rom 


2) ' Joseph A. Schumpeter, Histoi k i 
Š ° stoire de Vanal > 
beggen ge p , yse ëconomique, 


sura 


( âne Unite, 1925, pg. 18-19 
Paris, Ed. Gallimard, 1983. pg. 509 
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Inductia este modul de a ratlona, trecând de la particular la general, de la fapte 
la generalizërl teoretice; operatiunea intelectuală de cunoaştere a esentei sau a 
principiilor plecând de la observarea unor manifestări sau fenomene. 


Deducţia realizează operaţiunea intelectuală de înțelegere a unor manifestări sau 
fenomene plecând de la principiul (legea) sau esenţa acestora, modul de a cerceta 
economia trecând de la general la particular. 


Preponderenţa unela sau altela din cele două laturi ale unităţii a dus la separarea 
a două curente : economia politică (gândirea) speculativă şi economia politică 
realistă. Prima construleşte o gândire logică, utilizând principii de raționalitate în 
aşa fel încât coerenţa legăturilor uimeşte prin perfecțiunea logică. Ceea ce nu-poate 
garanta economia speculativă, este corectitudinea sau validitatea premiselor. 
Economia realistă încearcă să contrulască legături directe cu practica economică, 
propunându-şi să devină fundamentul politicii economice. 


Trebule făcută precizarea că nu-i vorba de două metode - inductivă şi deductivă - 
şi cu atât mal puţin de opoziţia dintre ele. Charles Gide, referindu-se la inducţie şi 
deducție , ca metodă de cercetare a economiei, preciza că este o singură metodă, în 
trei etape; observarea faptelor, fără o idee preconcepută şi mai ales observarea 
acelor fapte care neînsemnate; imaginarea (închipuirea) unei explicații generale, 
care să facă posibilă aproplerea între fapte; legarea între ele de la cauză la efect şi 
invers etc, Cu alte cuvinte, este vorba de formularea de principii, de legi; 
verificarea fondului acestei ipoteze, observarea și constatarea dacă explicarea 
corespunde faptelor, mergându-se spre politica economică. 


Ambele orientări sunt criticabile: prima, pentru izolarea sa în faimosul „turn de 


fildeş“, a doua, pentru lipsa de interes față de aspectele conceptuale ale ştiinţei 
economice. 


Metodologia de cercetare și acţiune în practica economică se conturează 
prin răspunsurile adecvate date la întrebări, precum sunt următoarele. În ce 
constă activitatea economiştilor? Ce scopuri urmăresc ei? Ce metode folosesc 
în activitatea lor specifică? Pe scurt, se poate spune că economiştii formulează 
principii, legi, reguli economice. Acestea servesc, aşa cum s-a arătat 
politicienilor, practicienilor, oamenilor de afaceri la fundamentarea politicilor 
economice. Acestea din urmă, la rândul lor, îşi propun să rezolve prblemele ce 
apar continuu în activitatea economico-socială. 


In schema alăturată, se redau legăturile dintre economia reală, teoria (ştiinţa) 
economică, (indiferent de nivelul la care se formulează şi pentru care agenţi se 
fundamentează. 


După cum se poate observa, în cercetarea economică, specialiştii în domeniu pot 
să acționeze atât dinspre teorie spre fapte, cât si dinspre practică spre teorie. Ei se 
pot sluji, deci, fie de metoda deductivă, fie de cea inductivă. Generalizările teoretice 
făcute pe baza îmbinării celor două metode (laturi) de cercetare sunt utile (în măsura 
în care sunt veridice) nu numai pentru explicarea economiei ca realitate complexă, ci 
si pentru elaborarea politicii economice, pentru aprecierea si adaptarea ei continuă 
la noile realități. 
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Principiul „ceteris paribus“ plea s 
cà de la premisa cà unele elemente 3. POLITICA ECONOMICA 
ale analizei economice sunt stabile, | | Prin pol. economică se controlează compor- S 
în timp ce altele sunt variabile. tamentele economice şi efectele lor, se acționează 
Acesta este o aplicare a principiului | |asupra acestora 
logicii, conform căruia „interpre- | | | 
dist 


tarea evoluției fenomenului se face 
prin recunoaşterea unui punct stabil 
de referință“. De regulă, sunt con- 
siderate stabile acele elemente care 
pot fi cuantificate matematic. Ce- 
rerea de paltoane, de pildă, pre- 
supune un element stabil (numărul 
consumatorilor) si unul variabil 
(moda). 1. FAPTE, ACTE, COMPORTAMENTE 

Abstracţia științifică este o altă Cercetarea economică empirică se ocupă cu 


Ges strângerea, ordonarea și prelucrarea lor şi cu 
componentă a metodologiei eco- | |confruntarea diferitelor ipoteze cu acestea 
nomiei politice. Caracterul complex 


al economiei şi posibilitățile limitate 
ale fiecărui cercetător ( fie chiar  Fig.2 Legătura între practica economică, 
echipe) fac necesară înaintarea în teorie şi politica economică 

trepte; pe drumul dificil al cercetării. 

Cercetătorul îşi concentrează atenţia, de fiecare dată, asupra unei laturi spre a o 
analiza, făcând abstracţie de celelalte laturi ( a căror existenţă îi este cunoscută). 
Cunoaşterea uneia sau alteia din laturile realității economice se concretizează într-un 
simbol lingvistic - o noțiune, un concept, o categorie economică. 


2. PRINCIPII, LEGI, TEORII Sch 
Teoria, stiinta,economicà exprimă principiile 
generale ale economiei 


Unitatea dintre analiză și sinteză. Analiza. înseamnă descompunerea, dez- 
membrarea fenomenului, procesului de cercetat în elementele sale componente şi 
cercetarea fiecăreia dintre acestea, ca părți necesare ale întregului. Sinteza 
presupune unirea elementelor analizate separat în cadrul întregului unitar, legat 
prin resorturi interne (cauzal sau funcțional) şi desemnarea acestuia printr-un simbol. 


š Unitatea dintre metoda istorică şi cea logică de analiză economică. Metoda 
istorică înseamnă reflectarea, descrierea şi fixarea faptelor şi evenimentelor aşa cum 
s-au petrecut ele în timp. Cercetarea logică este aceea care presupune trecerea de 
la abstract la concret, preluând din procesul istoric real numai ceea ce este e 
şi constituie verigi obiectiv necesare. Cercetare 
elementele întâmplătoare, fără a fi ruptă de econo 


Unitatea analizei cantitative şi calitative. 
realitatea însăşi se caracterizează printr- 
să țină seama de conexiunile dintre a 
calitativ al analizei). În măsura în car 
economiei, analiza cantitativă este ca 


| sential 
a logică este istoria degajată de 
mie. 


Pornindu-se de la premisa că 
o asemenea unitate, cercetarea trebuie 
Giele si faptele economice (aspectul 
e sunt cunoscute legile de mişcare a 


lea i si 
Bee de LUS a sensului si intensității 


Modelarea matem 


atică (reproducerea schematică 
forma unul sistem lin E 


d proces economi 
ear sau analog, in scopul studierii mod Se 


ului de desfăşurare a 


ECONOMIA POLITICA 


40 / ŞTIINŢA ECONOMICĂ. ECONOMIA POLITICĂ 
t 
rocesului sl tenomenului real) constituie o treap mportai Së: 
a la concret, în realizarea efectivă a unităţii analizei calitative şi cantitatiye- 
Chela succesului în cercetarea și analiza economică constă într-o justă mormane 
a tuturor acestor tehnici si instrumente, in folosirea lor cu profesionalism si pasiune 


creatoare, 


à importantă în ridicarea de la 


Importanța studierii științei economice, a economiei poilitice decurge din rolul 
însuşi al economicului în societatea contemporană şi din valenţele intrinseci ale 
ştiinţei despre acest domeniu complex dinamic. 


însuşirea ştiinţei economice are, în primul rând, o semnificaţie cognitivă 
deosebită. Cunoştinţele, ideile, teoriile economice corecte au un rol transformator 
mai mare decât cel al instituțiilor existente. De aceea, transformarea disciplinelor 
şcolare şi universitare într-un instrument de instrucție, într-un mod de gândire în 
spiritul raționalităţii şi eficienței economice poate deveni o cale de accelerare a 
progresului economic. În cazul României, însuşirea ştiinţelor economice reprezintă o 
cale de înfăptuire cu succes a reformei economice şi înscrierea țării pe o traiectorie 
normală, adică pe linia bunăstării, a dezvoltării sănătoase, durabile. 


De asemenea, ştiinţa economică în ansamblul ei are o mare utilitate normativă, 
prin care sunt puse direct în practică ideile, teoriile,. legile economice. În acest 
context, este vorba de faptul că ea stă la baza formulării căilor şi mijloacelor ce pot 


face activitatea economică mai eficientă, atât sub raportul rentabilităţii, cât şi sub cel 
social. 


Ştiinţa economică oferă baza ideatic - normativă pentru elaborarea şi 
înfăptuirea politicilor economice în consonanţă cu nevoia de progres a popoarelor. 
In condițiile adâncirii gradului de complexitate a economiei şi ale caracterului 


dinamic al el, ştiinţa economică are şi trebuie să dobândească un rol predictiv tot 
mai accentuat. 


Avându-se în vedere că în economie omul este atât subiect, agent economic activ 
dar şi obiect şi scop al ei, știința economică are şansa de reuşită numai în măsura în 
care ea își revendică și își câştigă prestigiul său formativ-educativ. Printre 
trăsăturile omului modern componenta economică deține o pondere esențială 
Aceasta, mai ales, în ceea ce priveşte înscrierea sa, cu interesele sale individuale, î 
sistemul de interese constitult la un moment dat ŞI într-un cadru anume. În stâr ui Š 
să ne limităm doar la câteva argumente în sprijinul importanţei învățării i He n. 
economiei, știința economică este o premisă incontestabilă a E Qasi 
democratice. „Dacă o democraţie nu creşte generaţiile noi în aşa fel încât să | e 
destoinice să gândească, să judece, să observe ŞI, mai ales, să aibă interes Si 
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treburile politice, este ameninţată în existența ei“). lată un mesaj al prestigiosului 
om de ştiinţă şi al marelui patriot român, pe care tânăra generaţie trebuie să-l 
recepționeze pentru a participa în conostintá de cauză la făurirea unei economii de 
piaţă prospere în România, pentru promovarea valorilor fundamentale ale 
democraţiei şi libertăţilor individuale. 


H 
e 
J 3 
t ii DI 
— _——s a h.x—— 
Met Motore E > FOI 
pearu, Rolul științel ictatea de i ` : 
românească“, nr, 8-9,.1937, pă telor în societatea democratică, studiu publicat în rev. „Viaţa 


CAPITOLUL al II-lea 


ECONOMIA DE PIAȚĂ CONTEMPORANĂ. 
CARACTERISTICI GENERALE 


Satisfacerea nevoilor umane se realizează fie din producție proprie, prin autocon- 
sum, fie apelând la produsele altora, obținute prin intermediul schimbului. 

g Autoconsumul desemnează procesul de utilizare a propriilor rezultate pentru 
satisfacerea nevoilor. 

El apare ca autoconsum final (care permite satisfacerea directă a unor nevoi de 
viață ale oamenilor) şi autoconsum intermediar (destinat producerii altor bunuri care 
vor fi consumate de către intreprinzător). Un producător de legume realizează 
autoconsum final pe seama legumelor consumate de el, ca atare: autoconsumul 
intermediar constă în folosirea legumelor pentru fabricarea de către acesta a conser- 
velor destinate propriului consum. 


e Schimbul înseamnă înstrăinarea rezultatelor propriei activităţi, primind în 
contraprestaţie alte bunuri necesare, inclusiv monedă. 


Satisfacerea trebuințelor prin autoconsum şi prin intermediul schimbului au 


pă Bel şi coexistă, dar, în timp, raportul dintre ele s-a modificat în favoarea schim- 
ului. 


E Celor două modalităţi de satisfacere a nevoilor le corespund două forme diferite 
e organizare şi desfăşurare a activităţii economice: economia nâtiiră ică)! 
s š omia natüúrala (áutarhicà 
$i economia de schimh (de mărfuri, de schimb monetar): eeh 


e Economia naturală reprezintă acea formă de organizare şi desfăşurare a 


activităţii economice în care nevoi 
col oile de consum sunt satisf i S 
tatele propriei activităţi, fără a se apela la schimb ieri 


2.1. Geneza şi trăsăturile esenţiale ale economiei de schimb 


upă criteriul pre 

alta de organizare o deţine în cadrul întregii Tas reale pe care o formă sau 
Le ce. 
1) Se mai numeşte „economie casnică închisă (v.V.Mad 


Ed.Ramuri, Craiova, 1994, p.18) sau sñOncconomie“ (v.Fe anul peas de Economie Politică 


Ed.Meridiane, București, 1985, vol.I, p.12 şi următ.) rnand Braudel, Jocurile schimbului, 


E 
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Pe baza unor evaluări, se poate aprecia că economia naturală a BS? 
preponderentă până la prima revoluție industrială. Astfel, după Fernand Braudel, în 
sec, al XIV-lea, din toată populația regiunii mediteraneene, de aproximativ 60-70 
milioane de oameni, cca. 90% trăiau din munca câmpului, iar 60-70% din producţia 


“întregii regiuni nu ajungea la piață. 


Preponderența economiei naturale era evidentă deci chiar în această zonă relativ 
dezvoltată din punct de vedere economic, cu numeroase racordări la schimburile 


„Internaţionale“ ale vremii. Cât priveşte alte regiuni ale Europei, dimensiunile 
economiei naturale erau şi mai extinse. 


Economia naturală a fost dominantă în condiţiile unui nivel scăzut de dezvoltare 
economică cu o gamă restrânsă de trebuinţe, cele elementare (biologice) fiind 
preponderente. În cadrul ei, fiecare producător avea o activitate diversificată, 
producea o gamă largă de bunuri (în raport cu respectivul nivel de dezvoltare şi cu 
sistemul de trebuinţe). El era izolat din punct de vedere economic de ceilalți. Nivelul 
eficienței economice era foarte redus, iar „pentru majoritatea oamenilor, producţia şi 
consumul erau îmbinate într-o singură funcție dătătoare de viață“ A 


Alvin Toffler mai evidenţiază printre trăsăturile definitorii ale economiei naturale 
(pe care o numeşte „civilizația primului val“): „pământul constituia principalul factor 
de producție; baza economiei consta în cules, vânătoare şi cultivarea pământului; 
diviziunea simplă a muncii; economie descentralizată, în care fiecare comunitate 
producea aproape tot ce-i făcea trebuință“?. De-a lungul timpului, economia naturală 
a cunoscut o tendință evidentă de restrângere relativă. În prezent, elemente ale 
economiei naturale mai au semnificație doar în gospodăriile agrare tradiționale şi în 
țările cel mai puțin dezvoltate din punct de vedere economic. Există şi unii specialişti“ 
care susțin că unele elemente sau laturi specifice ale economiei naturale pot 
cunoaşte în viitor o anumită revigorare şi în țările cu nivel ridicat de dezvoltare. O 
asemenea perspectivă ar fi legată de tendința de creştere a timpului liber şi de 
aspirația normală a fiecărui individ de a alterna diferite tipuri de activităţi şi genuri de 
muncă. Chiar dacă premisele unei asemenea tendințe sunt reale, considerăm că rolul 


economiei naturale în activitatea fiecărui agent economic şi în activităţile totale din 
comunitățile avansate din punct de vedere economic, nu 


poate fi decât secundar, 
periferic. 
Restrângerea economiei naturale a fost înso 
economie mb. Germenii acesteia au a 
nitátilor primitive, dezvoltándu-se continuu pe măsura amplificării nevoilor şi mij- 


loacelor de satisfacere a lor, În principal, această dezvoltare a fost urmarea extinderii 
mestesugurilor şi apol a industriei, inaugurată de prima revoluție industrială 
EE š 


titá de afirmarea şi extinderea 
părut în perioada descompunerii comu- 


IER Brandel, Lucr, cit , p.13 


2) A. Toffler, Al treilea val, Ed. Politică, București, 1983, p.78. 
3) Ibidem, p.56-57 


4) Ibidem, p.358 şi următoarele, 
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e Economia de schimb desemnează acea formă de organizare şi desfásurare a 
activităţii economice în care agenţii economici produc bunuri în vederea 
vânzării, obţinând în schimbul lor altele, necesare satisfacerii trebuințelor. 


e Economia de schimb reprezintă forma universală de organizare şi funcționare 
a activităţii economice în lumea contemporană. 


În diferite țări şi perioade economia de schimb a cunoscut și cunoaşte numeroase 
laturi şi aspecte specifice. Totuşi, ea prezintă și unele caracteristici generale. Dintre 
cele mai semnificative trăsături generale sunt de reținut: specializarea agenţilor 
economici în obținerea anumitor bunuri; autonomia şi independența economică a 
agenților economici; activitatea economică gravitează în jurul pieţei; monetarizarea 
economiei; legăturile economice dintre agenţi se desfăşoară sub forma tranzacţiilor 

SE Ee es îmbracă forma de marfă. 


e a) Specializarea agenţilor economici. Spre deosebire de producătorul „univer- 
sal”, caracteristic economiei naturale, economi i la bazá diviziunea 


sociălă a muncii. care generează agenţi economici specializați. 


Adam Smith a demonstrat logic si faptic că diviziunea şi specializarea reprezintă 
cel mai important factor de progres pentru individ şi pentru societate, este baza 
perfecţionării forțelor productive. a îndemânării, priceperii şi chibzuinței. 


Originea diviziunii muncii rezidă în dorința naturală a oamenilor de a-şi satisface 
mai bine trebuințele. Prin specializare şi recurgerea la schimb, fiecare are 
posibilitatea să obțină mai mult față de situaţia când produce de unul singur întreaga 
gamă de bunuri necesare existenței. 


Specializarea agenţilor economici într-un anumit domeniu concret poate avea 
numeroase determinări: tradiţia, obişnuinţă, întâmplarea, experiența ş.a. Dar, pe 
măsura constituirii ştiinţei economice s-a demonstrat că, în ultimă instanţă, 
specializarea unui agent economic într-un domeniu sau altul de activitate are la bază 
interesul economic, avantajul obţinut dintr-o activitate în raport cu alta. Aceasta 
inseamnă că deciziile de specializare se întemeiază, conştient sau intuitiv, pe teoria 
avantajului relativ (comparativ).! 

Un agent economic dis 
dacă obține un anumit b 
celorlalţi, 


pune de un avantaj comparativ (relativ) în raport cu alţii 
un cu un cost de oportunitate mai „mic în raport cu al 


Orice decizie şi acţiune a oricărui a 
(alegeri) este guvernată de principiul av 


Re acestui principiu în planul specializării să pornim de la 
SEN LS Mi icată că într-o comunitate există 3 grupe de producători. - A, B, C - 
pun de resursele RA, RB, RC, egale ca mărime şi identice ca structură. 


gent economic pus în fața unor alternative 
antajului comparativ. 


1) Sugerată de către Adam 

internaţionale, Teoria avantajului relativ (compar 
SH Ze piept $ Wi D D 4 

devenit baza deciziei în Situația mai multor oportu 


Smith si fundamentată de către D. Ricardo 
ativ) cu duala Teori 
niti (alternative). 


pe exemplul specializării 
a costurilor comparative a 


"mm ` ag > — 
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Datorită unor abilităţi proprii, fiecare din aceşti producători ar putea obține 
bunurile x şi y după cum urmează: 

Producătorul A: 10x sau 5y sau orice combinaţie liniară intermediară; 

Producătorul B: 4x sau 4y sau orice combinaţie liniară intermediară; 

Producătorul C: 2x sau 3y sau orice combinaţie liniară intermediară. 

Din datele de mai sus rezultă că producătorul A deţine un avantaj absolut în 
raport cu ceilalți. : 

Un agent economic (individ, întreprindere, ţară) deţine un avantaj absolut 

atunci când produce o cantitate dată de bunuri cu mai puţine resurse în raport 

cu oricare alt agent: economic (sau reciproca: din resurse identice, acesta 
obține o cantitate mai mare de bunuri în raport cu oricare alt agent economic). 
în ceea ce priveşte avantajul relativ (comparativ) problema este mai complexă. 

Pentru a-l evidenția este necesară determinarea costului de oportunitate (Co) 

adică prețuirea pe care un agent economic o acordă şanselor la care renunţă 

atunci când face o alegere). 

De exemplu, dacă producătorul A ar alege să se specializeze doar în producerea 
bunului x, pentru fiecare unitate pe care o produce din acesta, trebuie să renunțe la 
0,5y; dacă alege să se specializeze în producerea bunului y, aceasta înseamnă că 
pentru fiecare unitate produsă din acesta, va renunţa la 2x. Raţionând similar, pentru 
cei trei producători, obținem datele surprinse în tabelul de mai jos: 


„Nivelul costului de oportunitate 
e Tabelul nr. 2.1 


Costul de oportunitate 
(Co) 


Cow | Gei | 


A 05y 912 X 
B 3 y x 
e c L 15y í 2/3 x I 

Se constată că producătorul A are cel mai mic cost de oportunitate în producerea 
bunului x, deci aici el dispune de avantaj relativ (comparativ), fiind justificată din 


punct de vedere economic specializarea sa în obţinerea acestuia. În schimb 
producătorul C, care în ansamblu este cel mai puțin eficient, dispune de avantaj 


Prod ucătorul 


dÉ . . UO . A 
relativ în obținerea bunului y, fiind fundamentată specializarea lui în acest domeniu. 
Efectele economice ale specializării, fundamentată pe teoria avantajului relativ, se 
Je concretizează în creșterea producției cu resursele existente. Astfel, revenind la exem- 
St E de mai sus, dacă fiecare din cei trei agenți economici ar produce atât bunul x cât 
a f bunul y (afectând pentru fiecare bun jumătate din resursele disponibile) producția 
F š otală (Q) care s-ar obține ar fi: 
ach Ge | 
ea A Paul Hayne, Modul economic de gândire, E.D.P., Bucureşti, 1991, p. 1-11, 40-45, 111-126 


IA POLITICÁ 

46 / ECONOMIA DE PIAŢĂ CONTEMPORANĂ. ECONOM 
Q = 8x + 6y. 

doar bunul x $i a producătorului C 

considerăm că producătorul B se 

întrucât costul de oportunitate este 


Specializarea producătorului A în a obţine 
în cea a bunului y (pentru simplificare, 
specializează în producerea de bunuri y, 
identic pentru x şi y) face ca: 

Q = 10x + 7y ai 

Deci din aceleasi resurse RA, RB, RC, comunitatea a realizat un spor de 
productie egal cu douá unități din bunul x si o unitate din bunul y. 

Specializarea fundamentată economic generează nu numai sporirea rezultatelor 
cuu at, ci şi necesitatea cooperării şi conlucrării agen ilor economici. Ea face 
ca activitatea şi satisfacerea nevoilor unuia să fie dependentă de a celorTălți. 
Specializarea este forta coeziunii unei economii. R Ri ear 

Chiar dacă, în timp, avantajul comparativ al unui agent economic sau al altuia se 
modifică şi ca urmare are loc adaptarea permanentă la condițiile mereu schimbătoare 
ale mediului în care ei acționează, specializarea rămâne prima condiţie și trăsătură 
a economiei de schimb, bază a cooperării și a progresului economic. 


& b) Autonomia şi independenţa agenţilor economici. 


Ca trăsătură a economiei de schimb, aceasta presupune că agenţii economici 
sunt abilitați cu cu dreptul de decizie, iar înstrăinarea bunurilor are la bază criterii 
economice. Autonomia este fundamentată pe interesul agentului economic izvorât 


din proprietate şi se realizează în modalități diferite în raport de o formă sau de alta 
de proprietate. 


Autonomia cea mai largă se realizează în condiţiile proprietăţii particulare când 
agentul economic decide în mod direct - sau prin reprezentanţi - în virtutea atributelor 


dreptului de proprietate: posesiunea, utilizar i iti 
: , ea, dispoziția, gestiunea (sau ad- 
ministrarea) şi uzufructul. s Sau 


privată. În 
- în proporții diferite - şi 


tà deosebită sunt atribute ale or- 
H eglslative; agentul economic nemij- 
legislative specifice flecărel țări şi etape. "HEES Mgr 


e adoptate, ca expresie a autonomiei, sunt 


finalizate în proprietatea publică cu 
explicaţii, dar cel puţin două sunt 


« 
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de regulă, le subminează pe primele; proprietatea publică nu satisface în mod Een 
interesul personal, ceea ce afectează creativitatea agenţilor economici, asumare 
riscului şi a răspunderii, generează birocraţie şi abuzuri. 


g c) Activitatea economică gravitează în jurul pieţei. 


Datorită diviziunii muncii şi specializării agenţilor economici, fiecare este depen- 
dent de bunurile furnizate de alţii, majoritatea covârșitoare a acestora fiind destinate 


schimbului. TECH 


Procesul separă, în timp si spaţiu, producția de consum, pe producător de con- 
sumator, creează o dependenţă puternică a fiecăruia de ceilalți. Intre producție si 
consum, între producător şi consumator se interpune schimbul - piața. Piaţa devine 
instituţia centrală în jurul căreia gravitează întreaga viață economică; nici un agent 
economic nu se poate izola de piaţă, care devine mecanismul, instituția care mediază 
între producători si consumatori. lar cum fiecare este atât producător cât şi con- 
sumator, piața devine cel mai important tablou de comandă care mediază aceste 
legături. Ea oferă informaţiile necesare pentru a decide ce să se producă, cum, cât şi 
pentru cine să se producă, dar, şi ce, cât şi cum să se consume. 


Indiferent de modalităţile concrete de funcţionare a pieței, ea este aceea care, în 
ultimă instanţă, validează deciziile economice. In cadrul pieţei se efectuează schim- 


burile dintre agenţii economici. Schimbul poate avea loc direct (un anumit bun contra 
altuia - troc) sau intermediat de monedă. 


În prezent majoritatea covârşitoare a schimburilor se realizează prin mijlocirea 


monedei, ceea ce face ca economia de schimb contemporană să funcţioneze ca o 
economie monetară. š 


d) Monetarizarea economiei 


Ea se concretizează în faptul că, „banii reprezintă alături de capital şi specializare 
cel de-al treilea aspect major al vieții economice moderne . Fluxul de bani reprezintă 
sângele care irigă sistemul economic... şi etalonul de măsură al valorilor !. An- 
samblul tranzacţiilor economice, modul de funcţionare a economiei, chiar structura 
organică a societăţii sunt, într-o formă sau alta influențate de către bani (monedă). O 
asemenea importanţă a banilor (monedei) 2 este pusă în evidenţă şi de către funcţiile 
lor. De-a lungul timpului banii au îndeplinit funcții diferite. În prezent, specialiştii 


eme 


1) P.A.Samuclson L'Economique, tom.I, 8e Edition, Libr. Armand Colin, Paris, 1953, p.88 

2) Unii specialişti fac distincţie între noţiunea de bani si monedă; alţii consideră cele două noţiuni 
Sinonime, Fără a intra în detaliile si subtilitățile acestei dispute se poate considera că banii re SC? SS 
noțiunea generică, pivot prin care este desemnat intermediarul general al schimbului; S R 
reprezintă o stare concret istorică si națională de existen E 


rezi tă a banilor, care presupu i 
instituțional-juridice bine definite, Moneda apare mult mai t Ca a evolutiei banilor 


ârziu, pe acea treaptă iei bani 
i bi ; â a evoluției b 
când denumirea, emisiunea, folosirea, retragerea etc., sunt încredințate, pe baza unor AIEE 


naționale sau internaționale, unor instituții, cu implicarea nemijloci (EI: 
` sal , jlocită a autorității statale. Í 
Unii autori tind să identifice moneda cu numerarul; banii ar include în plus față de RE rai a 


cont, Având în vedere realităţile din economiile contemporane, vom utiliza. î 
Z ZE En x vom utiliza, în cele 
termenii de monedă și bani, ca sinonimi, u lä moază 
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sintetizează cel puțin trei funcţii ale banilor: 1 mijloc de schimb, mijloc de măsură a 
activităţii economice, mijloc de rezervă de valoare. 


1) Funcţia de mijloc de schimb. Este principala funcție a banilor $i constă în aceea 
că moneda este mijlocitorul (intermediarul) schimbului. Pe măsura adâncirii diviziunii 
sociale şi a specializării, a diversificării ofertei şi a nevoilor, trocul a devenit frână în 
calea schimburilor. S-a ivit necesitatea unui intermediar, unui lubrefiant al schimbului 
prin care, trocul-Marfa x se schimbă cu o cantitate determinantă din Marfa y, după 
modelul Mx - My - este scindat în două acte diferite: vânzarea în care marfa A (sau 
oricare alta) se schimbă cu'o cantitate de bani, şi cumpărarea în care moneda este 
folosită de către deținător, pentru achitarea obligațiilor, rezultate din tranzacţiile ce-i 
furnizează bunuri solicitate pentru satisfacerea trebuinţelor şi în care funcționează ca 
debitor (cumpărător). în felul acesta, actul de schimb se derulează după modelul 
M-B-M. 

in împrejurări deosebite (schimbări social-politice rapide şi profunde, dezor- 
ganizarea vieții economice ca urmare a inflației galopante etc.), rolul de intermediar 
al schimbului poate fi îndeplinit, temporar, accidental, sau în tranzacţii specifice şi de 
alte bunuri. De aceea este necesară evidenţierea specificului banilor în calitate de 
mijlocitor de schimb, comparativ cu alte bunuri care pot apărea în acest rol. Banii 
sunt mijlocul de schimb universal, prezenţi ca regulă, în orice tranzacţie şi având 
acceptabilitate generală de către toți participanții la activitatea economico-socială 
dintr-un spaţiu economic (si teritorial) numit zonă monetară. Acest spațiu poate fi 
circumscris la aria economico-teritorială aflată sub jurisdicția unui singur stat, iar 
intermediarul schimbului este moneda națională. Dacă spațiul respectiv depăşeşte 
limitele de autoritate ale unui singur stat, avem de-a face cu monedă (sau bani) 

internaţionali. 2 Totodată, banii ca mijloc de schimb au calitatea de mijloc de plată 
instantaneu sau de lichiditate prin excelenţă. Aceasta înseamnă că moneda se 
poate schimba cu orice alt bun economic imediat, având costuri de tranzacție Š nule 
sau foarte mici. In raport de împrejurări sau de gradul de complexitate a economiei 
de schimb, pe langă moneda propriu-zisă pot fi folosite ca mijloc de schimb şi alte 
bunuri economice ` având universalitate şi lichiditate mai reduse şi care se apreciază 


în raport de amploarea costurilor de tranzacție pe care le generează, fiind invers 
proporţionale cu acestea. 


LI În opiniile a numeroși autori, banii contemporani îndeplinesc şi alte funcții: mijloc de plată; 
mijloc de rezervă avalorii şi de economisire; mijloc de tezaurizare, factor de putere economică pentru 
emitent şi deţinător etc. 


2) De-a lungul timpului, au fost situaţii când diverşi bani naţionali au îndeplinit şi rolul de monedă 
internaţională; monezile de aur, când circulau în mod liber, dolarul american, lira sterlină şi francul 
francez (acestea din urmă în zona monetară a lirei sterline şi a francului); probabil, în viitor vom 
asista la apariţia de monedă exclusiv internaţională. 

3) Costurile de tranzacţie reprezintă ansamblul eforturilor - sub formă de timp şi/sau alte resurse- 
necesare pentru a schimba un bun economic cu altul, 

4) Vezi capitolul 12,,Piaţa monetară“, 


| 


ECH 
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Apariţia şi gonoralizaroa rolului monodol ca mijloc de schimb lavorizoază ac- 
coloraroa rltmulul în caro so doruloază tranzacţiilo economico, creşterea eticlențal 
economico pontru flooaro agent oconomlo şi po ansamblu, satisfaoorea mal bună a 
trobuințolor, 


2) Funcţia do mijloc do măsură a activităţii economice. 


Pontru a roallza oxlgontolo principlulul hedonist şi alo rațlonalității, în activitatea 
economică osto nocosară măsurarea şi compararea - în timp şi spaţiu -a cheltulelilor 
el rezultatelor atât potenţiale în diforito alternative cât şi cole etective, alegerea din 
plaja color posibile a color mal convenabile. Moneda (unitatea monetară națională) 
oste coa caro Indopllnosto asomonoa roluri şi multe altele, Moneda națională (sau 
după caz coa Internaţională) roprozintă otalonul general de măsură pentru întreaga 
activitate oconomică, stă la baza măsurării monetare - forma de măsurare specificà 
oconomlel de schimb. Instrumentul concret al măsurării monetare este preţul, Chiar 
dacă pentru unele aspecto alo activităţii economice se pot utiliza şi etaloane specifice 
(m, Kg, Kw, calorii etc.), etalonul general de măsurare - cel monetar - este singurul 
capabil să comensurozo și să compare bunuri economico, resurse şi factori de 
producție diferiți din punct de vedere cantitativ, calitativ $i structural, drepturi şi 
obligaţii, stocuri şi fluxuri de factori de producţie, de active - reale şi financiare - 

„ș.a,m,d, Măsurarea economică prin Intormediul monedei permite compararea 
diferitelor componente ale vieţii economice al stabilirea unei scări generale a 
prețurilor, Ea crooază premisa abandonării comparaţiilor prin intermediul prețurilor 
relative în favoarea calculului economie fundamentat pe prețuri absolute. În condiții 
de „orozluno" monetară (ca urmare a Inflallel) această functie a monedei este Imper- 
foot realizată în timp; pentru atenuarea acostul neajuns oste necesară eliminarea 
efectului de creştere a prețurilor, prin ovaluarea activităţii economice de ansamblu şi 
a laturilor sale - în preţuri constante, ale unul moment de referință, menţinând 
neschimbată „mărimea“ reală, efectivă a etalonulul general de măsurare. 


3) Funcţia de rezervă de valoare (sau de economisire, do rezervă). Ea constă în 
aceoa că veniturile monetare nocheltulte pot fi reținute de posesor ca rezervă pentru 
economii și consumuri viitoare. Uneori rezervele se pot constitul şi din alte bunuri 
economice, considerate mal tentante pentru posesor. În măsura în care această 
funcţie esto exercitată de către monedă, ea prezintă avantaje indiscutabile: pe seama 
monede! so asigură o plajă oxtrom do largă pentru alogorea bunurilor şi activelor 
necesare realizării consumului viitor şi oconomillor; costurile păstrării şi riscurile sunt 
mal reduse într-o oconomla caro luncționoază normal şi oste nəinflatlonistà. 


Dacă în privinţa funcţiilor monodol şi componentelor esonțialo care le detinesc, 
ditorite coll şi curente do gândire economică sunt în general de acord, teoria 
economică nu a reușit să oforo un răspuns olar şi unlvoc la întrebarea: ce sunt banii 
(moneda) ? 

Răspunsurile, numeroase, pot fl grupate în câteva categorii: 


: banii sunt o martă spoclală oaro s-a dosprins spontan din lumea mărturiilor 
pentru a îndoplini rolul do mijlocitor al sohimbulul, otalon gonoral al valorii şi rezervă 
do valoare (şcoala clasică), 
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- banii sunt o convenţie socială, o creaţie a ordinii de drept, acceptată în mod tacit 
de către participanții la tranzacții; e 

- banii sunt orice activ, orice element al realității cu acceptabilitate generală în 
evaluarea şi derularea tranzacţiilor economice şi în reglementarea drepturilor şi 
obligaţiilor; 

- alteori, banii sunt defini prin funcţiile lor (definiția funcţională) aşa cum a 
făcut-o pentru prima dată Aristotel: orice activ care în cadrul unei zone economice 
îndeplineşte rolul de mijloc de schimb.şi de plată imediat utilizabil şi, implicit, funcțiile 
de măsură şi mijloc de rezervă de valoare, reprezintă bani. 

Explicațiile unui asemenea „carnaval ştiinţific“ în definirea banilor decurge din 
numeroase împrejurări şi probabil nu va fi posibilă formularea de către teoria 
economică a unei definiţii larg acceptate a banilor (monedei) capabilă să surprindă 
în mod sintetic semnificaţia acestora. O asemenea situaţie este determinată de marea 
complexitate şi rolul deosebit al acestora, de unghiurile multiple sub care ei pot fi 
analizați. 


Pentru a explicita o asemenea afirmaţie pot fi luate în considerare câteva aspecte. 


A. În timp, banii au cunoscut evoluţii şi transformări fundamentale privind forma 
de existență. Analiza acestui proces permite sintetizarea, cel puţin, a următoarelor 
forme de bani: 


- banii marfă - existenţi sub forma bunurilor marfare, de regulă corporale, care 
într-o zonă economică au îndeplinit funcția de intermediar al schimbului şi de măsură, 
etalon general pentru celelalte bunuri economice; 


-banii (moneda metalică) materializaţi în piese „tipizate“ confecționate din aur 
şi/sau argint (iar pentru tranzacţiile mărunte din metale comune). Până în secolul XIX, 
ei au reprezentat forma principală de existenţă a banilor; 


- bancnota de credit, sau substanţială, care reprezintă un înscris emis de bănci 
(în special şi în ultimă instanță de către Banca Centrală) ca reflex al cantității de 
metal prețios de care dispune şi al volumului de bunuri economice marfare supuse 
tranzacţiilor de vânzare-cumpărare; sunt în general „hârtii de bancă“ convertibile la 
cerere în schimbul unei cantități determinate de metal prețios. Evoluţia stocului de 
metal preţios şi a volumului de bunuri economice marfare dilată sau, după 
contractă mărimea masei monetare; SARE. 93 

- banii contemporani, 


nonsubstanţiali au la bază atât ev i ivității 
economice cât şi politica pr Apeluri setati! 


omovată de către bănci şi administrația i 
ublică d 
influența PR economică şi soluționarea unor obiective sociale EN EEE 
monedei. n ultimă Instanță, banii contemporani nu au altă garanție, decât înțele 
ciunas sistemului bancar de a menține cantitatea de bani în limite considerate na 
elita d Y Rola ed pentru exercitarea funcțiilor lor are la 
că cel îndreptățiți s 
ci ptàlili să gestioneze moneda, o fac cu telep- 
De-a lungul timpului, diferite forme de b 
j anl au coexist 
alta, preponderentă a fost o formă sau alta de bani. e 7 
B. Definirea banilor este dificilă mal ales p 
se prezintă pe larg în tema „Piaţa monetară“ 


o perioadă sau 


entru moneda Contemporană. Aşa cum 
„banii contemporani se prezintă într-o 
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mare diversitate de stare. Există mai întâi numerarul (sau moneda manuală) - sub 
tormă de bancnote şi monedă metalică; la aceasta se adaugă moneda scripturală I 
banii de cont - inscrisul dintr-un cont bancar creat pe baza numerarului sau a unui 
credit acordat de către sistemul bancar. Pentru ca moneda scripturală existentă sub 
formă de depozit bancar să se manifeste ca bani, sunt necesare mijloace (instru- 
mente) tehnice care să permită utilizarea sa -directă pentru efectuarea tran- 


zacțiilor economice. 391 


În raport cu reglementările fiecărei țări asemenea mijloace sunt: viramentul, 
cecul, cărțile de credit, cartea bancară și o mare varietate de instrumente infor- 
matizate ! etc. f 


Alături de numerar si moneda scripturală care pot interveni instantaneu în tran- 
zactii (si care formează banii propriu-zişi/sau moneda în sens restrâns) există şi alte 
instrumente monetare gestionate după regulile monedei, dar cu un grad de accept- 
abilitate şi lichiditate mai restrâns şi care poartă numele de quasi-monedă. 2 


C. Disputele privind esenţa banilor s-au derulat pe fondul existenţei unor aprecieri 
diferite privind rolul monedei vizavi de economia reală a raportului dintre economia 
reală şi monedă. Astfel, pentru curentul clasic, moneda este un simplu intermediar al 
schimbului, un lubrefiant pentru economia reală; dacă în ultimă instanţă s-ar renunţa 
la monedă, economia reală ar fi afectată doar prin consecințele negative care ar 
rezulta ca urmare a încetinirii schimburilor şi creşterea dificultății acestora şi a 
nivelului costurilor de tranzacţie. Un exces (deficit) de monedă determină după caz, 
creşterea prețurilor (inflația) sau scăderea prețurilor (deflația) fără ca acest lucru să 
influențeze în mod vizibil evoluţia economiei reale, în special activitatea de producţie. 
In aceeaşi linie de gândire, neoclasicii, consideră că moneda este neutră în raport cu 


economia reală, nu intervine şi nu influențează mecanismele de funcţionare ale 
acesteia. 


O schimbare de optică asupra rolului monedei şi a relației dintre aceasta şi 
economia reală se produce o dată cu apariția curentului keynesist, şi a celui 
monetarist. După acestea, există o puternică interdependenţă. între economia reală 


1)  Ceculreprezintă un înscris pe baza căruia emitentul dis instituției 
e ` ninsc une instit i ă 
depozitul său în monedă scripturală, să transfi P, E egene Ee 
de monedă. Cartea bancară dă posibilitatea de a efectua r i istribui 
: etrageri de la distribuit 
bancnote (DAB) sau de la ghiseele automate ale băncilor i de e 


erea şi diversificarea extraordinare a 


acestui instrument tehnic pentru a utiliza moneda scripturală ca mijloc de schimb şi de plată 


2) Vezi agregatele monetare din cadrul temei „Piaţa monetară“, 
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posibilitățile de câştig pe care l le poate ofe 
mal mare sau mal mic pe care agenţii econ 
monedă creşte sau scade ceea ce determină evo 
bunuri economice, fapt ce influențează evoluția de ansamblu a economiei reale. Prin 
influențarea cererii de monedă - operațiune exercitată în principal de către sistemul 
bancar prin intermediul politicilor monetare - se poate orienta în sensul dorit evoluţia 
economiei reale. 
ei Tranzacţiile între agenţii economici sunt bilaterale de piaţă. 


în cadrul economiei de schimb, între subiecţii economici se derulează per- 
manente fluxuri (tranzacții) de bunuri (inclusiv de monedă). Se disting tranzacții 
unilaterale şi tranzacţii bilaterale. Primele, cele unilaterale (de transfer) reprezintă 
mişcări univoce de bunuri (donații, subvenţii, impozite, taxe, exproprieri fără 
despăgubiri etc.). Tranzacţiile bilaterale constau în mişcări reciproce, biunivoce de 
bunuri între doi agenţi economici. în rândul acestora se disting tranzacţii bilaterale 
coercitive (de exemplu o naţionalizare cu despăgubiri) impuse administrativ unuia 
dintre participanţii la tranzacţie şi tranzacţii bilaterale de piață, generate de 
întâlnirea cererii şi ofertei, a interesului cumpărătorului de a-şi maximiza utilitatea şi 
cel al vânzătorului de a-şi maximiza profitul. Din ansamblul tranzacţiilor economice, 
doar cele bilaterale de piaţă decurg din esenţa şi natura economiei de schimb. 

t) Bunurile îmbracă forma de marfă. 


ri deţinătorululi : în funcție de interesul 
omici îi acordă monedei, cererea de 
luția în sens contrar a cererii de 


In condiţiile economiei de schimb, majoritatea bunurilor economice îmbracă 
forma de marfă, devin bunuri comerciale. 


Marfa este un bun economic care serveşte producţiei sau satisfacerii nevoilor 


de viaţă ale oamenilor, destinat vânzării - cumpărării pri ii 
a - i prin tr 
bilaterale de piaţă. Š RE 


Analiza atentă a bunurilor economice pune în evidență modalități diferite în c 
bunurile economice trec de la producător la consumator. Din multitudinea acest a. 
cel puţin trei sunt tipice: bunuri integral martare sau bunuri comerciale; e a 
partial marfare sau mixte şi bunuri nonmartare sau noncomercial Sp eo, 
economice integral marfare sau comerciale sunt cele care trec de la i ert 
Rad prin mecanismele pietei, pe baza unor preturi care se geet (uta e 
Rad SE şi ofertă, fără intervenţii administrative. restricţii cantitative s l 

„fiind exclusă utilizarea unor pârghii economico- financiare avà i a 
tiv deformarea preţului. Bunurile parțial martare sau mixte sunt cel ee 
producător la consumator prin vânzare-cumpărare, dar prețul la a A Geh e 
tranzacţia se formează atât pe baza condițiilor pieței cât șia un a ema 
socială sau criterii de echitate. Bunurile noncomercisl or măsuri de protecţie 
bunuri economice a căror producere ocazionează cheltui i E CA A dle ARĂ u 
în mod gratult, costurile ocazionate fiind suportate de i A ACR ater 
in ansamblul el, colectivităţi locale, seed gas, câtre comunitate (societatea 
economia de schimb ponderea covârșitoare în = ARĂ SM Mali sie) A 


cele integral marfare (comerciale). bunurilor economice o au 


y 


ARRA E EE 


een ET Cp? e 
x y: 
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2.2. Caracteristici ale economiei de piață; tipuri ale acesteia 


Peisajul economic al planetei, al diferitelor zone geografice şi al fiecărei țări, se 
prezintă într-o mare diversitate, el este extrem de eterogen . Pe deasupra marii el 
diversități, activităţii economice îi este caracteristic şi faptul că are la bază trăsăturile 
şi regulile economiei de schimb arătate mai sus. Comune oricărei economii, încă 
de la jumătatea secolului trecut, aceste trăsături au fost deplin afirmate în perioada 
contemporană, 

Intuind tendința spre generalizarea economiei de schimb, ca formă universală de 
destăşurare a vieții economice, teoria economică s-a preocupat încă din perioada 
clasică să fundamenteze modele de organizare şi funcționare apte să ofere 
rezolvări viabile problemei rarităţii, să permită atenuarea conflictului dintre resursele 
limitate şi nevoile nelimitate. Pe baza acestor modele au fost imaginate (ideatizate) 
sistemele economice, tipuri specifice de organizare şi reglare a activităţii 
economice. 


Întrucât sintagma „tip specific de organizare şi reglare“ are numeroase sensuri şi 
accepțiuni, în cele ce urmează noi o utilizăm în sensul de mecanism de fundamen- 
tare, adaptare şi transpunere în viaţă a deciziilor pentru a face față problemei 
rarităţii?. În esenţă, este vizat modul în care sunt fundamentate deciziile şi se asigură 


coerenţa soluțiilor cu privire la ce să se producă şi, cât să se producă, cum şi pentru 
cine. 


Ce şi cât să se producă? Este de domeniul evidenţei că se va produce ceea ce 
este necesar. Dar, ca expresie a rarității, resursele sunt insuficiente în raport cu 
nevoile; în plus, acestea din urmă au, pe lângă determinarea nomologică, un caracter 
individual şi subiectiv, ca expresie a componentei teleologice. În mod firesc se ridică 
întrebarea cine fixează „lista şi topul“ nevoilor ce vor fi satisfăcute? Pe ce criterii? 
implicită devine și problema alocării resurselor, a factorilor de producţie limitați, pe 
diferite domenii de activitate. Alternativele extreme ale răspunsului sunt: în mod 
centralizat de către organisme care hotărăsc ce şi cât să se producă pentru a 
satisface sfera nevoilor stabilite sau, în mod descentralizat, când fiecare agent 


1) Aceste deosebiri pot D puse în evidență prin folosirea unor criterii de apreciere: nivel de 
dezvoltare, potenţial şi structura sa, nivel tehnic, eficienţă, grad de satistacere a nevoilor, structura 
formelor de proprietate, cadrul instituțional - politic în care funcţionează activitatea economică etc. 
Pentru a restrânge diapazonul diversităţii, analizele economice şi grupările se fac pe baze 
multicriteriale, ca de exelmplu: nivel de dezvoltare, forma de proprietate dominantă structura 
potenţialului economic s.a. ` 


2) Există o bogată literatură consacrată teoriei sistemelor în general, celor economice în special. 


e şi de divergență, 
Hi economice prin prisma teoriei 


Analiza comparată a punctelor de vedere, desprinderea elementelor de consens 
inclusiv în ceea ce privește definirea şi caracterizarea activită 
sistemelor, nu constituie obiectul acestei lecții, 
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producător decide în mod liber po baza Informaţiilor furniza 
Intorosulul său și a oritorillor do raționalitate ca-l sunt proprii. ei 

Cum să so producă? Prin co modalităţi de combinare a factorilor de EE 
po baza căror erter osto aprociată oportunitatea uneia sau alteia din formele de 
combinare a factorilor de producţie în activitatea economică? Deși detalierea aspec- 
tolor po caro lo implică intrebarea poate continua, este de imaginat câ adoptarea 
decizie! poate avea loc centralizat, de câtre un organism prestabilit, sau în mod 
descentralizat, Uber, do către fiecare întreprinzâtor, posesor sau organizator de fac- 
tori de producţie, pornind de la propriul interes şi oportunităţile oferite de piaţă. 


Pentru cine se produce? Cine și pe ce criterii desemnează categoriile de 
beneficiari al bunurilor produse? Care sunt mijloacele (modalităţile) prin care aceştia 
au acces la cantităţi egale sau diferențiate din bunurile oferite? Răspunsurile extreme 
care se pot Imagina sunt: în mod centralizat de către o autoritate sau în mod 
descentralizat, liber, de către fiecare agent economic pe baza resurselor de care 
dispun diferite categorii de beneficiari, 


Modalităţile concrete de fundamentare, adoptare, aplicare şi urmărire a deciziilor 
impuse de rarltatea economică sunt sintetizate sub forma a două sisteme (modele) 
teoretice de organizare si funcționare a economiei de schimb; 


- sistemul economie! de piață; 
- sistemul economiei de comandă (centralizat, de economie centralizată) T 


În ultimă Instanță, criteriile de delimitare a sistemelor economiei de schimb? sunt: 
gradul de libertate a agenților economici şi caracteristicile mecanismului de reglare. 


Sistemul teoretic al economiei de piață. Fundamentarea teoretică a trăsăturilor 
și componentelor structurale ale sistemului economiei de piaţă îşi are originea în 
filozofia liberalismului economic şi al proprietăţii private, sintetizate în principiul 
elaborat de Adam Smith: „Laissez faire, laissez passer, tout va de lui même“. 


În timp, prin contribuţii ale marilor economi 
teoriei economice, „modelul clasic“ 
corectat. O definire sintetică a model 
realizează Alan Gilpin.2 


şti care şi-au pus pecetea asupra 
a fost dezvoltat, întregit şi nu de puține ori 
ului ideatic pentru sistemul economiei de piață 


r Le ată cu societatea umană: i 
economiei de piaţă a apărut o dată cu sistemul economiei de schimb; c) acest sistem A Ze 
| ; e o 
Al îi de schimb, când au fost create condiţii tehnice, isa să ice 
principal pe fundamentul substanţial al tehnicii maşiniste; d) 


fineste caracteristici 
A sticile co i ya AE Š 
cu un înalt nivel de dezvoltare. mune ale funcţionării economiei din țările 


2) Alan Gilpin, Dictionary of economic terms, 


d 
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„Sistemul economiei de piaţă - remarcă el - reprezintă acel tip de organizare 
a economiei în care raportul dintre cerere şi ofertă determină principiile de 
prioritate în producerea bunurilor, metodele de organizare și de combinare a 
factorilor de producţie, iar persoanele si categoriile de persoane care au 
acces la aceste bunuri sànt stabilite de nivelul si dinamica preţurilor“. 


Într-un mod şi mai concis, se consideră că economia de piață reprezintă acel 
sistem economic în care „mecanismele naturale (ale pieţei, n.n.) sunt singurele care 
tind să asigure echilibrul cererii cu ofertă, 'cu excluderea oricărei intervenții a 
monopolurilor sau statului.“ L 


Cu alte cuvinte, acţiunile oricărui individ şi agent economic au la bază regulile $i 
tavorabilităţile pieţei; ele nu sunt reglementate administrativ, prin cutume, obiceiuri 
sau prin alte măsuri exogene pieţei. 


Sistemul economiei de piaţă are la bază o serie de elemente structurale care-i 
asigură funcționalitatea: se consideră că agenții economici (menaje, întreprinderi, 
instituții etc.) independenţi juridic şi egali în fața legii îşi exercită liber atributele 
dreptului de proprietate asupra bunurilor economice de care dispun (forță de muncă, 
bani, titluri, bunuri economice marfare); pe baza dreptului de proprietate, sacru şi 
inviolabil, subiecţii acestuia au deplina libertate de a se angaja în acţiuni economice 
(legale) pe care le consideră oportune în conformitate cu interesul propriu, 
asumându-şi integral avantajele şi riscurile propriilor decizii. Calitatea de a fi ele- 
ment autoreproductibil al vieţii economice i se asigură fiecăruia ca rezultat al 
propriilor decizii şi acţiuni. ; 


Relațiile economice dintre operatorii economici îmbracă forma tranzactiilor 
de piaţă, bilaterale, libere şi directe, în care fiecare, ghidat de interesul personal, 
particular, îşi alege în mod liber partenerii de tranzacții economice, iar acţiunile pe 
care le întreprinde se bazează exclusiv pe criterii de raționalitate economică. 


Aceste relaţii se realizează în cadrul unui sistem generalizat de piețe interdepen- 
dente: piața bunurilor de consum şi a bunurilor de capital, piața resurselor naturale, 
piața muncii, piața monetară, financiară şi cea a schimburilor monetare. Toţi agenții 
economici şi toate categoriile de pieţe se află într-un sistem de concurenţă liberă 
(pură sau perfectă), care asigură cooperarea şi selecţia lor prin prisma rezultatelor 


economice. Concurența liberă şi generalizată este cel mai important factor al 
progresului economic individual şi general. i 


Sistemul de concurență si libertatea de acțiune generează formarea liberă a 
prețului pe toate piețele si la toate categoriile de bunuri economice si active 
monetare si financiare; nivelul si dinamica pretului reprezintë barometrul de 


apreciere a stárii sistemului si sursa de fundamentare a d 
eciziilor f 
producător și consumator. iecărui 


Pe baza preţurilor libere, raportul dintre cerere 


ŞI ofertă dă expresie stări 
dintre nevola socială şi resurse. Sistemul econo 4 GE 


miei de piatà exclude interventia 


1) Petit Larousse, Ed.Larousse, Paris, 1990, p. 199. 
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administrativă în viața unităţilor din partea statului si a 
(monopoluri, sindicate etc.), el asigurându-și autoreglarea 

Statul este prezent în activitatea economică în măsura în care este un agent 
economic ca oricare altul (este cumpărător sau producător de anumite punur 
economice) si respectă integral regulile şi filosofia de funcționare a sistemului de 
piață. 

Modelul teoretic al economiei de piață este construit pe o serie de premise care 
reprezintă fundamentele sale: 

- individul (homo economicus) este o ființă inteligentă şi raţională, ghidat de 
interesul personal şi principiul hedonist (maximum de eficienţă), liber în acţiuni; 
suprema libertate este aceea de a fi subiect al proprietăţii, dreptul de proprietate este 
generalizat şi apărat pentru fiecare individ, singura restricţie fiind legea; 

- egalitatea în drepturi, obligaţii şi tratament a fiecărui individ, a tuturor 


categoriilor de agenţi economici prin supremaţia legii, elaborată şi aplicată de către 
statul democratic, de drept; 


- toate deciziile economice sunt adoptate de către indivizi şi firme, fără intervenţia 
guvernului (sau a organismelor publice); familiile decid în mod liber ce cantitate de 
muncă şi alţi factori de producţie să ofere şi ce bunuri să consume; firmele decid ce 
şi câte bunuri economice să producă şi ce factori de producţie, în ce cantităţi şi în ce 
combinaţii să utilizeze. În final, „tipul de producţie sau de consum care rezultă 
depinde de interacţiunile acestor decizii privind cererea şi oferta individuală“! Aceas- 
ta înseamnă că deși fiecare agent individual este preocupat de propriul interes. 
realizarea acestuia se face prin mecanismul 


prețurilor şi doar în măsura în care pri 
D D D D 2 
deciziile sale va lua in considerare interesele şi dorinţele celorlalţi; 


nf GE cá Ee de piață asigură gradul de satisfacție cel mai 
; ru cel care vând şi cumpără; este mobil si di i i 
; şi dinamic, adaptabil la noi 

ee seed evidențiate de raportul dintre cerere şi ofertă; pe fondul AN ar 
specilice a preţurilor, el permite stimularea creativităţii şi inițiativei, asigură d 
înaltă eficiență economică, e I apps 

În funcționarea sistemului pot să a 
ca urmare a intervenției administrativ 
prin încălcarea durabilă a unora dintr 


altor centre de presiune 
şi autoreproductibilitatea. 


pară unele distorsiuni, anomalii şi dezechilibre 


e a statului, a existenței unor monopoluri sau 
e regulile sale de funcționare. 


ca o alternativă a acestula, În cadrul său, orientarea acti 
face în mod centralizat și obligatoriu, folosindu-se Wé y 
Principalele decizii economice sunt concentrat URRA 
unei organizări economice (și politice) de 
economice o reprezintă planul unic, centralizat. 


— 


1) John Sloman, Economics, 
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conduită pentru agenţii economici; a căror apreclere se face în funcţie de modul de 
realizare a indicatorilor obligatorii pe care-l conține. 


Premisele economice pe care este clădit sistemul de comandă sunt Areta 
publică generalizată și principlul primordialităţii intereselor generale și colective, de 
a căror realizare depinde şi satisfacerea intereselor individuale, personale. 


Sistemul real al economiei de piaţă. În viaţa reală nici unul dintre modelele 
teoretice de organizare a economiei de schimb nu funcționează în formă pură. Realul 
este întotdeauna mal complex în raport cu modelul ideatic, În orice economie con- 
temporană se întrepătrund, în proporții diferite, elemente, caracteristici şi mecanisme 
ale sistemului de piaţă liberă cu cele dirijiste; în plus, chiar unele dintre caracteris- 
ticile unui sistem sau altul nu se prezintă în formă pură, 


Dintr-un anumit punct de vedere s-ar putea aprecia cá economia de schimb 
contemporană, așa cum funcționează în fiecare țară, se prezintă ca un sistem 
economic mixt, în care se îmbină în proporții diferite elemente ale sistemului de piață 
liberă cu implicarea statului în economie. 


Opinăm că pentru analiza economică, este fertilă acea optică metodologică 
în baza căreia realitatea economică dintr-o țară sau alta poate fi încadrată în 
sistemul economiei de piaţă sau de comandă, în raport de preponderența pe 


care o au în funcţionarea acesteia structurile şi mecanismele definitorii dintr-un 
model teoretic sau altul. 


O economie națională contemporană poate fi considerată ca economie de piață 
dacă conţine următoarele elemente structurale şi mecanisme de reglare: 


- Pluralismul formelor de proprietate, egale în fața legii, în cadrul cărora ponderea 
principală o deţine cea particulară. Subiecţii fiecărei forme de proprietate isi asumă 


în mod autonom şi pe deplin dreptul de a decide în condiţii de risc şi incertitudine, 
suportând integral consecinţele acestora. 


- Economia este descentralizată, funcţionarea ei fiind consecința acţiunilor, 
opțiunilor (alegerilor) individuale a căror conexiune se realizează pe baza pieţei, 
cadrului legislativ şi a unor pârghii economico-financiare. 

- Interesul personal şi raporturile de 
economice, impulsul său, sintetizat în m 


utilității (satisfacţiei) pentru cumpărător 
acțiunii economice, 


- Piața concurențială este re 
majoritatea domeniilor şi acţiunii 


piață bilaterale reprezintă baza activităţii 
aximizarea profitului pentru vânzător şi a 
(consumator), ca mobiluri primordiale ale 


Acest lucru este posibil în măsura in care: 


a) există un sistem de plețe: plata bunurilor de consum, 
producţie (inclusiv a resurselor naturale 


monetară, plata financiară, plata schimburi 


Piaţa factorilor de 
ȘI în primul rând a pământului), piaţa 
lor monetare etc., în care se confruntă 
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deschis cererea şi oferta de bunuri specifice determinând niveluri şi evoluții adecvate 
ale prețurilor; 

b) este realizat un sistem de comunicare între componentele sistemului de pieţe, 
astfel ca situaţia specifică pe o anumită piață să determine reacţii adecvate şi la 
momentul oportun pe celelalte. 1 

Interdependenta piețelor prin mecanismul prețurilor poate fi exemplificată, într-o 
formă simplificată, prin reacția pe piata factorilor de producție produsă de o creştere 

. a cantității cerute pe piața bunurilor: 


Piața bunurilor 


La o creştere a cantității cerute din bunul „i“ are loc o creştere a prețului bunului 
„i“, ceea ce conduce la eliminarea decalajului dintre cantitatea cerută şi cea oferită, 
atât prin diminuarea cantităţii cerute, cât şi prin stimularea firmelor de a produce mai 
mult. 


Piaţa factorilor de producţie 


La o creştere a cantității oferite din bunul ,i“ are loco creştere a cantității cerute 
din factorii de producție necesari producerii acestuia, ceea ce conduce la creşterea 
prețurilor factorilor. Implicit are loc o reducere a decalajului dintre cantitatea cerută 
şi respectiv oferită de factori de producţie, atât prin diminuarea cantității cerute, cât 
Şi prin încurajarea posesorilor de factori de producție de a mări oferta. 


Funcționarea acestui mecanism poate fi prezentată schematic astfel: 


Piaţa bunurilor 
Oi? 


Ci Í -> decalaj -> PI până când Ci = Oi 
(Ci>0i) Nei, 


Piaţa factorilor de producție 


Of t 
Oi Í -> ctf -> decalaj -> nn 


până când = 
(Cf> Of) Ge 


Cf 1 


în care: 
Ci, Oi = cantitatea cerută, (oferită) din bunul _ i" 


1) Ibidem, p.21 


> 
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Cf, Of = cantitatea cerută, (oferită) din factorii de producţie necesar obţinerii 
bunului „i“ 


Pi 
Pf 


preţul bunului „i“ 
prețul factorilor de producţie. 


c) Pentru majoritatea bunurilor economice (bunuri. de consum şi de investiții, 
forță de muncă, monedă, titluri, valute) prețurile se formează liber prin negocieri între 


vânzători şi cumpărători, fără intervenții administrative ale statului și fără politici 
monopoliste; 


d) Concurența loială, conformă reglementărilor legale, pe toate categoriile de 


piață, îi favorizează pe. cei puternici, întreprinzători,  înlăturându-i pe cei slabi şi 
inadaptabili; 


e) Existenţa unui sistem financiar-bancar ramificat, modern echipat, care-şi Z 


asumă reglarea operativă a masei monetare şi orientarea acțiunilor celorlalți agenți: 
economici. 


f) O structură tehnico-economică modernă (factori de producție, nivel calitativ, 
mod de combinare etc.) care reprezintă componenta substanţială a unei înalte 
eficiente economice, premisa satisfacerii decente a nevoilor fundamentale pentru toți 
cetățenii - condiție materială a libertății economice. 


9) Statul democratic veghează respectarea regulilor pieței, completează şi corec- 
tează mecanismul său, folosind cadrul legislativ şi pârghiile economico-financiare. 

h) Acţiunile agenţilor economici - firme și familii - 
atitudini şi comportamente s 
inhibarea atitudinii 


au la bază unele mentalități, 
pecifice: prevederea, iniţiativa, responsabilitatea, riscul, 
„paternaliste“ din partea statului sau a colectivității. 

Sistemul real al economiei de piață, care 


„acoperă“ majoritatea economiilor 
contemporane, nu apare ca ceva unitar şi in 


divizibil, ci se prezintă într-o mare 
ici naționale, concret istorice, adec- 
pra elementelor particulare, specifice 


e unor tipuri (modele) de economie de 
piață reală. 


În majoritatea lucrărilor consacrate 


tipurilor economiilor de piață delimitarea 
acestora se face în raport de unele criterii: 


- gradul de intervenție a statului în activitatea economică; 


- măsura în care statul acţione 
se implică în aceste mecanisme; 


- modul și nivelul la care se exercită intervenţia statului în 


proprietatea publică, prin planiticare, reglementări fiscale, monet 
subvenții sau comenzi publice etc.); 


ază alături de mecanismele pieței sau, dimpotrivă, 


economie (prin 
are şi de credit, 
- rolul și funcţiile reale pe care le îndeplineşte piața; 


- Curentul de gândire economică care exercită un rol mai mare în adoptarea 
politicii economice guvernamentale etc: 
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Deşi s-au emis numeroase puncte de vedere ; Se 
transante între tipuri concrete de economie de piatà sunt greu de realizat. 


1 se poate aprecia că delimitări 


Un amplu şi argumentat punct de vedere exprimă Michel Albert în lucrarea 
„Capitalism contra capitalism“ (Ed.Humanitas, Bucureşti, 1994, 174p) care apreciază 
că în sistemul capitalist s-au diferențiat două mari modele: modelul neoamerican şi 
cel renan. Primul ar fi specific pentru S.U.A., Marea Britanie, Australia, Noua 
Zeelandă, Noile ţări industrializate din Asia, ş.a. Cel de- al doilea isi are nucleul dur 
în sistemul economiei de piață din Germania, dar se regăseşte în trăsăturile sale 
fundamentale în Elveţia, Olanda, Suedia şi celelalte țări nordice, în Japonia şi Austria. 


Se apreciază că ambele modele sunt emanaţie a sistemului capitalist şi a liberalis- 
mului, dar au la bază sisteme de valori opuse în ceea ce priveşte poziția persoanei în 
întreprindere (instituție), locul pieţei în societate şi rolul pe care trebuie să-l joace 
ordinea legală în economia internațională. E 


Cu titlul ilustrativ surprindem în continuare unele trăsături ale modelului (tipului) 
neoamerican, asa cum sunt concepute de autorul citat. Sectorul public care produce 
bunuri economice noncomerciale este neglijabil si are tendința de reducerełpiața are 
rolul determinant în circulația bunurilor de la producător la consumator, majoritatea 
schimburilor derulându-se după criteriile pieței (vezi figurile nr.1 si nr.2); baza 
politicii economice o constituie stimularea ofertei, iar în deciziile adoptate prevalează 
reuşita individuală şi maximizarea profitului (financiar) imediat (pe termen scurt); 
prețurile bunurilor economice (inclusiv salariile) depind în măsură determinantă de 
condițiile aleatorii ale pieței; fiscalitate redusă, iar implicarea directă a statului în 
activitatea economică este neglijabilă (cel puțin în ceea ce priveşte administrația 
centrală); întreprinderea, ca centru al deciziilor economice, este considerată bun 
comercial ca oricare altul; piață financiară si în primul rând bursa are rolul decisiv de 
barometru al activității economice în raport cu alte forme de piață; mobilitate ridicată 
ta 7 n) ata a MA amien 
învățământ elitist, care tinde să n o el Ce Së îi í R A E SEN E 
sistem de valori E încurajează consumul; EE Se reg S 

ul; grad redus de securitate economicà față 


de riscuri (şomaj, boală, sărăcie), problema protecţiei fiind o chestiune individuală 
sau cel mult de caritate (excepție face Marea Britanie). 


1) Din multitudinea opiniilor exprimate se pot aminti cu titlu de exemplu: economia de piaţă clasică 
şi neoclasică în care libertatea economică este practic nelimitată, întreaga economie GC i ae 
după regulile legii cererii si ofertei; economia de piață cu libertate economică manipulatà A 
de către guvern prin politica monetară si fiscală, asa cum a fost concepută de către Ko, ne SE 
săi; economic de piață în care libertatea economică este restrânsă, iar intervenția Ge Lé Ze 
direct, prin reglementări obligatorii. După alte păreri se pot identifica: tipul ca Go cd 
vest-european, economia socială de piaţă, tipul nordic, economia paternalistă CC Si 
puternic orientată spre exterior (dr. Sorica Sava, Eutrosina lonescu, Bëtosgeng- Ge 


contemporană, Institutul Naţional de Cercetări Economice, î 
p d IC ` a D H “ d 
Sege Gett co, în „Probleme economice nr.7/1990. 


2) Michel Albert, Capitalism contra capitalism, Ed. Human 


as, Bucureşti, 1994, REZI 


f 


ka 2 
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Tipul renan inspirat din filosofia Ordo - liberalismului se bazează pe câteva 
principii de bază 1. mecanismul economic trebuie să se sprijine pe piaţă, căreia 
trebuie să | se asigure o cât mai mare libertate de funcţionare, în principal în ceea ce 
priveşte prețurile şi salariile; mecanismele pieței nu pot, însă, să determine singure 
ansamblul vieţii sociale şi ele trebuie echilibrate, contrabalansate de un imperativ 
social postulat apriori, al cărui girant trebuie, să, fie statul; statul este apărătorul 
protecţiei sociale şi al liberei negocieri între partenerii sociali. Intervenţionismul statal 
şi dirijismul sunt condamnabile doar în măsura care pot provoca distorsiuni con- 
curenţei şi nu asigură depăşirea unor momente dificile de restructurare economică. 


Pe baza acestor principii în mecanismul de funcționare sunt identificabile o serie 
de trăsături printre care: majoritatea bunurilor economice îmbracă formă marfară, dar 
consumul unei părți importante nu se realizează după regulile pieței; bunurile 
economice necomerciale (nonmarfare) au o pondere semnificativă (vezi figurile nr.2.1 
şi nr.2.2); o politică economică care încurajează economisirea şi redistribuirea de 
venituri: fiscalitatea directă prevalează asupra celei indirecte; sunt impozitate atât 
veniturile cât şi capitalul; amplă redistribuire interzonală a veniturilor pentru a reduce 
decalajele dintre zonele țării ( în fosta R.F.G., dispersia acceptabilă era de +5% față 
de media naţională); sistemul bancar este puternic articulat cu firmele, fiind apt. să 
asigure finanțarea acestora pe termen lung, în principal prin mecanismele bancare; 
între bănci, acționari şi întreprinderi există un sistem de interese coordonate consen- 
sual; firmele (şi chiar instituţiile) funcționează pe baza unui sistem de cogestiune, 
care asociază la procesul decizional (şi al responsabilităților) toate părțile implicate 

(acţionari, conducerea executivă, reprezentanţii salariaţilor); practic, întreprinderea 
nu poate funcționa în afara dialogului social: nivelul salariilor depinde atât de 
condiţiile pieţei cât şi de alţi factori (vechimea, pregătirea profesională etc), şi în 
acest fel este încurajată stabilitatea salariaților, firma fiind implicată în asigurarea 
carierei şi ascensiunea economico - socială treptată; firma, salariaţii şi statul sunt 
coresponsabili de perfecționarea profesională, punându-se accent pe asemenea 
comportamente ca: precizie, punctualitate, fiabilitate, ataşament față de firmă: un 
sistem de învățământ mai egalitar, în care nivelurile profesionale intermediare dispun 
de o bună formare; mişcare sindicală puternică, responsabilă din punctul de vedere 
economic, cu lideri având competență remarcabilă. La baza economică a societății 
sunt aşezate şi acceptate o serie de valori ca: egalitate şi echitate socială corelate cu 
criteriile de eficienţă; comunitatea din care individul face parte (întreprinderea 

asociaţia, oraşul, etc)., are o importanţă deosebită, fiind considerată atât structură 
protectoare, cât şi stabilizatoare; colectivitatea îşi asumă responsabilitatea în rezol- 
varea unor probleme ale individului; grad ridicat de securitate economică a populației 
față de riscuri (boală, şomaj, dezechilibre familiale etc.) asigurat de către colectivități 
publice; inegalităţile dintre indivizi, considerate normale, trebuie menținute în limite 
raţionale (în caz contrar intră în funcţiune pârghii redistributive de prelevare şi trans- 
fer de venituri); clasă mijlocie numeroasă, reprezentând circa 75% în Germania, 80% 


1) Ibidem, p.79 si următ. 
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în Elveția, 89% în Japonia ato un slatem avantajos da pensii și locații familiala, care 
asigură un grad ridioat de proteojla soolală prin grija autorităţilor publica, 


Aşa cum nu exlstà nlol o sooletate soglallstA in oara absolut toata bunurila să file 
gratuite, tot astfel nlol o soolelato oaplialisiă nu ar avea Idaea să oonlera tuturor 
bunurilor (şi serviolilor) oaraotarul de marfă, Există bunuri oare, prin ohlar natura lor, 
nu pot fi nie vândute şi niol cumpărate, inele dintra ala au oaraolar pur parsonal 
precum prietenia, dragostea, generozitatea, onoarea, altala sunt prin natura lor 
colective: demoorația, libertăţile publioe, drepturile omului, Justiția aro, 


în esență, bunurile necomerolale sunt aceleaşi în ambele modele de 
capitalism. Singura excepţie importantă o constituie, așa oum se vade, religiila, 


însă cele două modele se deosebeso considerabil prin locul pe care flacara II 

atribule bunurilor comerolale, pe de o parte, al bunurilor mixte, pe de altă parte, E 

Da ceea ce încearcă sà llustreze - rezumativ - oele două figuri, oarloaturale, desigur, de 
mai sus. 


Ele indică, în primul rând, că bunurile oomerolale ocupă în cadrul modelului 
f neoamerican un loc mult mal important decât în modelul renan, În vreme es 


bunurile mixte - care depind atât de piaţă, cât şi de inițiativele publice » sun! mai 
importante în modelul renan. 


| 
f 
| în plus, cele două figuri se referă la opt tipuri de bunuri cara sunt tratata În mod 
| diterit, în raport cu plata, în cele două modele, 


Religiile, În modelul renan, religiile funcţionează oa instituţii necomereiale (1n 
Germania, preoţii şi pastorii sunt remuneraţi ca nişte funoționari, din bugetul 
public), În Statele Unite, în schimb, se poate, paro-s0 considera că religiile - In numar 
tot mai mare - sunt din ce în ce mal mult administrate ca instituţii mixte, prin 


intermediul unor tehnici de mediatizare pubiloltară și de marketing tot mai 
sofisticate. 


Întreprinderea, În modelul neoamerican, întreprinderea nu osto altoova docât un 
bun comercial ca oricare altul, în vreme ce, În modelul ronan, din contră, on este de 
natură mixtă, este community, cel puţin în aceeași măsură In caro asto commodity 

La fel stau lucrurile şi în cooa ce privoşte salariile, caro, în modelul nooameriean 
depind din ce în ce mal mult de condiţiile aloatorii de piată, In vreme cs, in 
modelul renan, ele sunt stabilite în funotle de factori străini de productivitatea 


EN (diplomă, vechimo, grilo do salarizare stabilita prin convenţii colective 
ADYA naţional). Salarille sunt bunuri comorolalo, în primul caz, al mixto, în col do al 


ŞI locuințele sunt, în Statolo Unito, a 
țările renane, dimpotrivă, construo 
publică, lar chirille sunt, de rogul 


proapo În oxoluslvltato un bun oomorolal În 

Wa de locuinţe tino col mal adosoa de Inițiativa 
d, subvenţionate. 

A Situaţia esto oarecum asomânătoare ŞI În oooa oo privogto transporturile urbane 

|” Ootd că, chiar şi în Statele Unite, acostoa aunt Bupuso unor roglomontări: unul 

KC GER după ştirea moa, În oaro tranaportul urban onto lAsat In 

Go A ie vola baral oonguranja H roprozinta oraşul Santiago de Chile, undo 

dein go boys" au obllnut pormislunoa oa orlolno să poată oroa propria aa Unie de 

uze şi să perceapă tarifele po caro lo crocie do cuviință; dar în aooat oras yi 
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densitatea autobuzelor este cea mal mare din lume, iar poluarea - agravată în co 


secinţă. e Pet 
Însă deficitele frecvente şi crescânde pe care modelul renan le înregis rea 

domeniul transporturilor urbane determină autorităţile să încline spre eege 

acestora, ceea ce apare figurat sub forma unei săgeți în direcția „bunuri comerci i 


La fel stau lucrurile şi în ceea ce priveşte mijloacele de intormare în masă, în 
principal televiziunea, tradiţională de stat în țările renane, însă lăsând, în ultima 
vreme, un loc tot mai mare privatizării în vreme ce, în Statele Unite, unde toate 
canalele sunt prin tradiție comerciale, se manifestă tendința dezvoltării unor 
televiziuni finanțate în mod asociativ prin cotizații libere. Aceste două evoluții opuse 
sunt reprezentate prin săgeți de sens contrar. 


Învățământul se distribuie, în ambele modele, în toate cele trei categorii de 
bunuri. Este evident, însă, că, în modelul american, numărul instituțiilor de 
învățământ ce ascultă de regulile pieței este preponderent şi continuă să 
crească, după cum indică săgeata îndreptată în direcția „bunuri comerciale". 


Sectorul sanitar Une, ca și cel al locuinţelor, de toate cele trei categorii de bunuri. 
Dar, și aici, originalitatea modelului renan este dublă: pe de o parte, rolul spitalelor 
publice şi al medicinii legate de asigurările sociale este mult mai important; pe de altă 
parte, contrar a ceea ce se petrece în țările anglo- saxone - dar nu mai puţin şi în cele 
latine - , în materie de sănătate şi de învățământ nu se manifestă o tendință de 
reducere a rolului autorităților publice în avantajul sectorului de piață. Acest punct 
este cu atât mal Important cu cât capitalismul riscă să se transforme într-un dis- 
trugător al valorilor sociale pe termen lung dacă nu îşi propune decât să creeze 
bogăție pe termen scurt şi dacă nu este suficient supravegheat de puterile publice şi 
îndeajuns de concurat de alte valori sociale decât cele proprii banilor. Lucru 
înfățișat în chip admirabil de către François Perroux: „Toate societăţile capitaliste 
funcționează aşa cum trebuie numai datorită unor sectoare sociale care nu sunt nici 
pătrunse şi nici animate de spiritul de câştig sau de urmărirea unui câştig cât mai 
mare cu putinţă. Atunci când înaltul funcționar, soldatul, magistratul, preotul 
artistul, savantul încep să fie dominați de acest spirit, societatea Se GN Se i 
orice formă de economie este ameninţată. Bunurile cele mai de pr i ` 
nobile din viata oamenilor - onoarea, bucuria, afectiunea, respectul f GC Sos, 
- nu trebuie să existe pe nici un fel de piață; dacă un astfel de | rette, 
întâmple, grupul social, oricare ar fi el, i 
Albert, Lucr. cit. p. 63-67.) A SS 


Economiile naţionale care au funcţionat tim 
sistemului de piață au evidenţiat, prin rezultatel 
tem economic: un nivel ridicat al eficienței eco 
inovației individuale, ca principală sursă de p 
sistemului economic; reacţia operativă la ano 


a Í u ajunge sà se 
incepe să se clatine din temelii“. (Michel 


p mai îndelungat pe coordonatele 
e obținute, viabilitatea acestui sis- 
nomice şi al calităţii vieţii; stimularea 


rogres; mobilitatea şi ad 
aptabilit 
maliile care se ivesc. S ER 
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le 
Justiţie socială, fapt co Impune prezența unor instrumente de corecție și protect 
socială. » 


2.3, Tranziţia la economia de piață în România: aspecte 
principial-metodologice 


Poporul român a optat definitiv pentru economia de piață şi mecanismul SI 
funcțional. Revoluția din Decembrie 1989 are meritul de a-l fi ajutat să înțeleagă kt 
aproape Instantaneu, cà slstemul economic bazat pe monopolul abso u š 
proprietăţii ,sociallste" de stat s-a dovedit a fi falimentar, cà mecanismul economic 
de comandă nu mal putea asigura orientarea energiilor naţiunii pe făgaşul lor normal, 
spre satisfacerea cel puţin acceptabilă a nevollor nelimitate şi în continuă diver- 
siticare. Opţiunea țării noastre pentru un asemenea tip de economie s-a bazat deci, 
în primul rând, po experiența nemijlocită a maselor, care au ajuns la concluzia că 
sistemul ce-l fusese Impus nu răspundea criteriilor de raționalitate şi eficiență. 


Calea de urmat pentru a lichida structurile vechi și a crea cadrul instituțional 
necesar opririi căderi! economiei naționale aflate într-o profundă criză și deschiderii 
el spre o evoluţie normală pe tralectoria progresului nu poate fi găsită spontan, pe 
baza sumei entuziasmului revoluţionar al tuturor. Economia de plață contem- 
porană este deosebit de complexă şi de variată, interesele agenților economici sunt 
nu numa! foarte diferite, cl și divergente. De aceeea, fundamentarea științifică a unei 
strategii de înfăptulre a economiei de plaţă în România s-a dovedit a fi obligatorie, 
problemă ce presupune analize și dezbateri ample. 


Dacă suntem de acord că manitestările concrete ale economiei de piaţă în lumea 
contemporană se delimitează mal ales în raport de mecanismele de funcționare a ei, 
trebule să constatăm, că acestea diferă de la o țară la alta în ceea ce priveşte modul 
de adoptare şi promovare a deciziilor macroeconomice. Maniera de luare a unor 
decizii economice la nivelul țării şi felul cum, prin aceasta se ține seama de interesele 
indivizilor, ale unităţilor economice de bază, ca și impactul efectiv al deciziei asupra 
activităților economice în general, reprezintă un indiciu distinctiv al unei anumite 
economii de piață față de alta. 


Aflată în fața adoptării unel strategii de tranziție la economia de piață şi luând 


cunoştinţă de experienţa țărilor avansate în acest domeniu, țara noastră, ca şi 
celelalte țări din Europa centrală ŞI de est, a avut cel puțin următoarele posibilități: 


` de a prelua un model elaborat si aplicat cu succes într-una din țările lumii (s-ar 
fi putut avea în vedere, în alegerea modelului, eventualele similitudini ale dezvoltării 
lor Istorice, ca sl ale structurilor de ramură, ale resurselor naturale etc.); 


`= de a încerca să conceapă o strategie proprie, cu t 
: otul originală, pe care să o 
aplice prin metode, de asemenea, întru totul specifice (S-ar fi putut susține o 
asemenea linie prin inexistenţa unel experienţe Istorice de trecere de la socialism la 
capitalism și prin trăsăturile caracteristice ale economie! romànesti astăzi, du à 
evoluție de câteva decenii sub regim de comandă); SE 
- do a realiza o sinteză a unora 


specte pozitive din experiențe! i 
îndeosebi europene, Aceasta urmă i Gel 


nd a se realiza pe baza a cel puțin următoarelor 
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criterii: încadrarea în cerințele revoluției tohnico-ştiinţitice actuale (deci SKS 
procesului cu fața spre viitor); valorificarea oxperlenţel pozitive a țării noastre n 
perioada interbelică (mai ales in ceea ce priveşte constitulroa instituţiilor Geer ce 
si juridice corespunzàtoare economie de piala); preluarea și Implementarea doar a 
acelor experiențe ale altor țări şi popoare care au şanse mari de a fi asimilate creator 
de noi agenti economici (cu nivelul lor actual, cu interesele pe care le au, pornind de 
la starea dezvoltării economice a ţării, de la marile dezechilibre tehnico-economice 
„aşezate şi consolidate” într-o perioadă relativ îndelungată, de la nivelul cultural al 
“populației etc.). 

S Deşi există numeroase puncte de vedere referitoare la economia de piață ce 
urmează a fi promovată în țară, totuşi se poate vorbi de un consens (minim) între 
partidele politice, sindicate şi agenţii economici în sensul opțiunii lor pentru 
economie de piață modernă, eficientă de nuanţă europeană. 


Orientarea spre tipul european de economie de piaţă - apropiat de cel renan, mai 
sus amintit - are numeroase motivații. În primul rând, țara noastră are relaţii 
economice tradiționale cu celelalte țări europene. Acestea s-au păstrat, în pofida 
vicisitudinilor istoriei postbelice, tocmai în virtutea unor cauze care s-au dovedit a fi 
mai puternice decât confruntările politico-ideologice. în al doilea rând, România are 
mai multe elemente economice comune cu țările europene, comparativ cu ale țărilor 
de pe alte continente. Îmbinarea dintre sectorul particular şi cel public din Franţa, de 
pildă, numeroasele schimbări de ponderi şi de sensuri ale evoluţiei lor interesează 
țara noastră mai mult decât ofensiva permanentă impotriva proprietăţii publice, dusă 
în țări de pe alte meridiane. De asemenea, prezintă interes politicile de protecţie 
socială promovate cu succes, decenii de-a rândul în țările nordice ale Europei, 
precum şi structurile de proprietate ce vor rezulta în urma marii privatizări, care vor 
permite crearea unui sistem de cogestiune responsabilă din partea partenerilor 
sociali. Ţinând seama de existenţa, în continuare, a unui important sector public, 
îndeosebi sub forma regiilor autonome, prezintă interes pentru țara noastră metodele 
moderne de planificare orientativă, folosite într-o serie de țări europene. La toate 
aceste considerente de ordin economic se adaugă, cu ponderea lui deosebit de 


însemnată, considerentul politic, interesul Români 
5 š ei de a fi acolo unde îi este | - 
Europa unită, prosperă si pasnicà. Ben 


În țara noastră, în prezent, tranziţia la economia de piață se identifică 
înfăptuirea reformei economice, prin care economia românească-put he 
centralizată şi distorsionată sub raport tehnico-ştiinţitic şi economic - va Ee ` 
o structură liberalizată, cu mecanisme de piață bine definite şi corelate cu fiare 
RON see CA SS ae: spre rentabilitatea tuturor activitàtilor 

os ore 
şi prin implementarea tehnologiilor e GE SE CH 
Tranzitia de la economia de comandă la economia de piatà Sr o Ne 
un proces relativ indelungat care în mod Inevitabil generează, cel Bok Buet 
sale, dificultăţi economice şi costuri soclale obiective. O asemenea sn le 


determinată de faptul că societatea econ 

omică, acțiunea socială în 
să funcţioneze pe nol baze; nol structuri, nol mecanisme de reglar GEET NN 
chiar sisteme de valori. glare, noi mentalități şi 


r$ 


CAPITOLUL al III-lea 
AGENŢII ECONOMICI 


Explicarea proceselor complexe ce au loc în sistemele economice presupune 

| luarea in considerare a taptului cà aceste sisteme sunt formate din agenti economici, 

ale căror acţiuni şi interacțiuni dau substanță şi sens vieţii economice. în toate 

l procesele economice sunt implicați agenţi economici care îndeplinesc anumite roluri 

specitice în declanşarea şi întreținerea acestora, în favorizarea sau inhibarea lor. 

° ` Indiferent dacă procesele economice sunt abordate la micro-scarà sau la macro- 

| scarà, determinismul lor este de natura unor comportamente proprii anumitor agenti 

economici. lată de ce înțelegerea condiţiilor de existenţă şi funcționare a diferitelor 

categorii de agenţi economici stă la baza demersului cognitiv asumat de ştiinţa 

economică, dar şi a demersului de exercitare a gestiunii în sistemele economice 
reale. 


| 
| 
I 


3.1. Agenţii economici: concept şi tipologie 


Generic, prin agent economic se înțelege o persoană sau un grup de persoane 

îndeplinind funcţii bine determinate în viața economică. 

Agenţii economici sunt entități de natură socială, cu o existență recunoscută şi, 
eventual, oficializată ca atare, prin care anumiţi subiecţi - indivizi sau grupuri - 
concep şi promovează, în mod coerent, acțiuni decurgând din interesele lor. Orice 
agent economic poate fi identificat prin cuplul subiect - funcţie. Exercitarea de către 
agenţii economici, într-un context spaţio-temporal dat, a funcţiilor lor specitice, se 
articulează într-o viaţă economică organizată. 
ei >a Gama funcţiilor specifice exercitate de 
A tipologiei acestor agenți. În prezent, pe 

I tipologia ce stà la baza sistemului de 
Ei cadrul ei se disting": 


-| - agenți producători de bunuri si servicii, de natura firmelor; 
kb - agenti consumatori, de natura gospodšriilor (menajelor): 
- agenţi financiari, reprezentaţi de instituțiile financiare şi de credit; 
- administraţiile; 


Ge „= Străinătatea („restul lumii”), reprezentând agenții aparținând altor economii 
I naționale. 


agenţii economici permite definirea 
plan mondial, cea mai largă utilizare cunoaşte 
evidenţă statistică a conturilor naţionale; în 


A 1) N.Dobrotă (cord.) - A.B.C.-ul economiei de piaţă moderne, 
I Bucureşti, 1991, pp.42-43. 


Editura Viaţa Românească, 
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Agenţii producători, împreună cu col consumatori, constitule AR D Za 
non-financiari; existența lor este determinată de natura ile ei NA 
presupune efectuarea de tranzacții între purtătorii oferte! şi pur Droe s 
Echt 
agentilor financiari. Existenţa lor reilec | ONE NEIE 
"a proceselor din sfera ținanclar-monetară fal: 
SE E we instituţiile financlare şi de credit desfăşoară d ee 
strict specializatà, funcțiile lor fiind - în economia contemporană - vip ee 
decisivà pentru tormarea şi utilizarea resurselor monetare, valutare şi finan 2 


Separat de primele trei categorii de agenți prezentate anterior, EN 
funcționează pe baze comerciale, în economiile contemporane se maniles 
necesitatea existenței unui agent de sine stătător, respectiv administraţiile, care se 
ocupă cu furnizarea unor bunuri şi servicii de utilitate publică (învățământ, ocrotirea 
sănătății etc.), prin colectare şi redistribuire de resurse de la ceilalți agenți și alocarea 
lor conform interesului public. i 


în sfârşit, „restul lumii" reprezintă, generic corespondentul extern al agenţilor 
economici naționali implicaţi în relații cu strălnătatea. 


Agenţii economici pot fi abordati ca agenţi elementari și, respectiv, ca agenți 
agregați. 

Agenţii economici elementari reprezintă entităţile primare autonome ale vieții 

economice, ! 


Categoria agenţilor economici elementari formează obiectul de studiu al 
microeconomiei. Existenţa şi funcționalitatea lor specifică pot fi puse distinct în 
evidenţă prin abordarea analitică a proceselor economice, vizând identificarea for- 
melor lor elementare de manifestare. 


Economiile contemporane se caracterizează prin creşterea numărului şi varietăţii 
tipologice a agenţilor primari implicaţi în funcționarea lor, precum şi prin multiplicarea 


interacțiunilor dintre aceştia. Orice agent economic elementar întruneşte o serie de 
trăsături distinctive: 


- este Identificabil şi posibil de observat ca subiect distinct al vieţii economice, fie 


e GE de persoană sau grup de persoane fizice, fie în calitate de persoană 
uridica; 


- este purtătorul unor interese proprii, ireductibile, pe 
' ' care le conv 
scopuri ale actiunii sale; p onverteste in 


- are un comportament specific, constând în decizii si acti 

' uni, el 

îndeplinite în mod autonom de către agentul respectiv; 5 ! mere 
- dispune de resurse și capabilități propri 

Fees ti proprii care îl permit să-şi promoveze compor- 


- are capacitatea de a iniția şi întreține relaţii 
cu 
de a-şi exercita Influența asupra mediului NA KE sh omeritari, 


influenţele acestuia, amblant şi de a recepta, la rândul său 


Elaborarea de către agenții economici elam 
caracter continuu și se supune principiului rati 


entari a propriilor lor decizii are un 
onalităţii. Acest principiu se referă la 


| 
| 
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faptul că orice agent economie îşi promovează scopurile prin acțiuni supuse narani 
unor restricții (în primul rând, limitarea resurselor disponibila); raționalitatea 000818 
tocmal în capacitatea agentulul ca, folosind Informaţia disponibilă și prodaduri 
decizionale adecvate, să-şi realizeze scopurile în condițiile insadrării în rastrioțiila 
date. 


Agenţii economici agregaţi reprezintă clase de agenţi economiei elementar 
care indeplinesc functii similare. I 


Este deosebit de important de subliniat faptul că agenţii agregaţi, oara formează 
obiectul de studiu al macroeconomiei, au o existenţă pur virtuală; agregarea agențilăr 
elementari se referă strict la o abordare tipologică bazată pe similitudinea 6ompor: 
tamentelor unor agenţi elementar), fără a semnifica nioi pierderea Identităţii și nie) 
limitarea autonomiei acestora. 


Agentul agregat întreprinderi (firme) grupează toate unităţile instituționale á 
căror funcţie principală constă în producerea de bunuri materiale și servicii (nonfinan- 
ciare) destinate pieței. Unităţile respective sunt cele care „luorează” pentru plață, 
care produc bunuri destinate vânzării; ele sunt de tipul societăților de capitaluri, 
cooperativelor şi asociațiilor cu personalitate Juridică, întreprinderilor individuale și 
întreprinderilor publice. Veniturile acestor agenţi economiei provin din vânzarea 
producției, iar scopul activităţii lor îl constitule obținerea de profit, coca 66 face ca ei 
să fie încadraţi în sectorul afacerilor existent în fiecare economle națională, 


Agentul agregat gospodării (menaje) reprezintă agentul economie purtător al 
calităţii de consumator de bunuri personale. Acest agent cuprinda toate entităţile 
care obţin venituri şi organizează folosirea lor pentru a cumpăra şi consuma bunurile 
de care au nevoie, pentru a face economii etc.: familii, celibatari, diferite comunități 
consumatoare. Veniturile menajelor provin din remunerarea salariaților, din titluri de 
proprietate, precum şi din transferurile efectuate de celelalte sectoare, Din acest 
punct de vedere, gospodăriile se încadrează, în funcţie de activitatea capului do 
familie, într-o anumită categorie socio-profesională: salariaţi, liber profesionisti, 


proprietari de valori mobiliare şi imobiliare, fermieri, mici întreprinzători, pensionari 
etc. 


Agentul agregat instituţii financiare, de credit și societăţi de asigurări reunește 
unităţile instituționale: (private, publice şi mixte), a căror funcție principală este cea 
de intermediar financiar între ceilalţi agenţi economici; ele colectează, translormă şi 
redistribuie disponibilităţile financiare, sau (în cazul celor de asigurare) transtarmă 
riscurile individuale în riscuri colective, Din această grupă do agenți economici tac 
parte toate băncile, inclusiv instituţia de emisiune monetară, societățile de asigurări 
etc, Resursele principale ale acestor unităţi sunt constituite din fondurile provenite 
din angajamente contractate (depuneri la vedere şi la torman, bonuri do casă, 
obligaţiuni etc.), dobânzi primite, prime de asigurare eto. 


Agentul agregat administrații publice reprezintă acel agent economic care over. 
cită funcţia de redistribuire a venitului şi avullel pe baza serviciilor nan-martare 
prestate, în cazurile în care întreprinderile (sectorul afacerilor) nu oferă astio! do 
servicii pe piață sau le oferă în cantităţi insuficiente. Din această categorie de agenţi 
economici fac parte administraţiile centrale și locale de stat și toate cololalto instituţii 
publice care prestează servicii non-marlare pentru colectivitate, cum sunt colo pros: 
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tate în sistemul învățământului public, protecţiei sociale, în cadrul justiţiei, prin in- 
frastructurile publice rutiere, portuare etc. Veniturile principale ale acestui sector 
provin din vărsămintele obligatorii efectuate de către unitățile care aparțin celorlalte 
sectoare. 

Administratiile private grupează organismele private fără scop lucrativ (or- 
ganizatii, asociații, fundații etc.) care au ca funcție principală prestarea de servicii 
non-marfare pentru diferite categorii de persoane sau colectivități. Resursele lor 
financiare provin în principal din contribuții voluntare, cotizatii, venituri pe proprietăți 
etc. 
A Agentul agregat stráinátatea („restul lumii”) desemnează generic celelalte 
economii naţionale şi unităţile lor autonome (nerezidente în țara de referință), cu care 
agenții economici interni intră în tranzacții economice. Rezultă că exteriorul 
reprezintă un agent economic specific, fiind singurul care nu este caracterizat printr-o 
anumită funcţie intrinsecă. El grupează unitățile nerezidente, în măsura în care aces: 
tea efectuează operații unitățile rezidente; în această categorie intră şi cu reprezen- 
tanţele unor organizații străine şi internaţionale aflate pe teritoriul țării de referință. 
Evidenţierea operaţiilor respective oferă o imagine de ansamblu a tranzacţiilor 
economice care leagă economia naţională cu restul lumii, şi anume: operaţii 
referitoare la creanţe asupra străinătăţii, la angajamentele țării, operaţii de import şi 
export etc. 


3.2. Fluxuri economice reale şi fluxuri monetare. 
Circuitul economic 


Pentru a oferi o imagine ordonată şi sistematizată asupra activității complexe din 
cadrul unei economii naţionale este necesar să considerăm că mulțimea operaţiilor 
şi tranzacţiilor ce au loc între agenţii economici formează, în derularea lor, un circuit 


i Elementele care definesc circuitul economic sunt: activitățile economice, su- 
biectii economici, tranzacțiile si obiectul acestora. 


Activităţile constituie premisa tranzacţiilor economice si se referă la totalitatea 
operaţiilor care urmăresc, direct sau indirect, satisfacerea trebuinţelor de bunuri 
economice. Operaţiile din cadrul economiei unei țări sunt extrem de numeroa i d | 
diverse. După natura lor, ele pot fi reduse, însă, la trei mari categorii: is 


- operaţii cu bunuri şi servicii, care priv i 
; esc productia, schim i utili 
bunurilor in cursul unei perioade considerate i "ENEE 


- operaţii de repartitie, prin care se efectuează f i 
ý ormarea si distribui 

legate de procesul de productie (plata salariilor, impozite, subventii dE er 
proprietate (dobânzi, rente, dividende etc.); L I SS 


- operaţii financiare, care se referă la m 
' odificarea v i 
şi/sau pasivelor agenţilor economici, Simulasi strueturii activator 


Orice tranzacţie se află în legătură cu cel 
operații menţionate. puţin una din cele trei categorii de 
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Subiecţi ai tranzacţiilor sunt agenţii economici grupaţi, după criteriul ins- 
titutional, în sectoarele analizate în paragraful precedent: întreprinderi (firme), 
gospodării (menaje), instituţii financiar-bancare, administraţiile publice şi cele 
private, străinătatea sau restul lumii. 

Obiectul tranzacţiilor economice îl reprezintă bunurile produse (corporale si 
incorporale), serviciile factorilor de producție, precum şi moneda. 


or 
Tranzacţiile care intervin în derularea circuitului economic pot fi diferențiate în; 


funcție de activităţile (operaţiile) la care se referă, de obiectul acestora, de. 
modalităţile de realizare a lor etc. În țările cu economie de piață, partea covârşitoare 
a tranzacţiilor economice se realizează prin intermediul pieței, sunt tranzacții de 
piață. Unele activități economice nu dau naştere la tranzacţii de piață; de exemplu, 
bunurile produse și nevândute de firme în perioada respectivă, bunurile produse şi 
consumate în gospodării, serviciile gratuite provenite de la sectorul public etc. 


` 


Tranzacţiile de piață sunt tranzacții bilaterale, în care oricărui transfer al unui bun 
îi corespunde o contrapartidă, concretizată într-un alt bun, serviciu sau echivalent în 
monedă. În economie au loc, însă, şi tranzacţii care nu generează un contraserviciu; 
ele pot fi de două categori: transferuri curente, care se efectuează sistematic (plăţi 
de impozite directe şi indirecte, contribuţii pentru asigurări sociale, subvenții de 
exploatare) şi transferuri de patrimoniu, care intervin mai rar şi determină, la unul 
din agenţii economici implicați, o modificare de patrimoniu (suplimentarea inves- 
tițiilor întreprinderilor de către administraţiile publice, moşteniri, donaţii etc.). 


Fiecare tranzacție bilaterală este reprezentată prin două fluxuri de sens contrar. 
Astfel, în cazul vânzării-cumpărării de bunuri economice şi, respectiv, de servicii ale 
factorilor de „producție, tranzacţii ce sunt preponderente în economia de piaţă. 
fluxurilor de bunuri şi fluxurilor de servicii ale factorilor, denumite generic fluxuri 
reale, le corespund fluxuri monetare de aceeaşi mărime, dar de sens opus. 
Ilustrarea grafică a acestui tip de tranzacţii este prezentată în figura 3.1. 


Schema prezentată reflectă, într-o formă sintetică, circuitul economic sau, cum 
mai este denumit, fluxul circular al activității economice, ca expresie a raporturilor 
generate de tranzacțiile ce au loc între cele două categorii de agenți economici: 
întreprinderile (firmele) şi gospodăriile (menajele).. Se porneşte de la ipoteza că 
bunurile se produc în economie numai de către întreprinderi şi că aceste bunuri sunt 
cumpărate şi utilizate în totalitate de către gospodării; se tace, deci, abstracție de 
sectorul public, de exterior (restul lumii) şi de procesele de formare a patrimoniului 
De asemenea, nu sunt luate în considerare tranzacţiile şi fluxurile care au loc în 


interiorul fiecărui sector, întrucât, pentru rezultatele finale ale activităţii economice 
ele reprezintă înregistrări repetate (consum intermediar). I 


Inelul interior din figura 3.1 reflectă faptul că fluxurile de bunuri de consum şi cele 
de servicii ale factorilor, denumite fluxuri reale, reprezintă esenţa circuitului 
economic. El arată că menajele pun la dispoziţia firmelor servicii ale factorului- 
muncă, pământ-capital iar acestea din urmă furnizează menajelor bunurile de care ele 
au nevoie. Factorii de producție reprezintă intrările în circuitul economic, iar utilizarea 
lor, în activitatea economică, de către întreprinderi se concretizează în obținerea de 
bunuri materiale sl servicii de consum. 
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Cheltuicli pentru bunuri de consum 


(FIRMI 


` Serviciile lactorilor ` muncă, pi 


Venituri : salarii, rente, dobânzi 


Fig. 3.1. Schema generală a circuitului economic 


Inelul exterior din figura 3.1 reflectă aceleaşi tranzacţii bilaterale dintre cele două 
sectoare pe baza fluxurilor monetare - de venituri şi cheltuieli. Rezultă că fluxurile 
reale de bunuri şi de servicii ale factorilor sunt asociate, alternativ, cu fluxuri de 
venituri şi fluxuri de cheltuieli. Astfel, plata serviciilor factorilor reprezintă venituri 
pentru menaje şi cheltuieli (costuri) pentru întreprinderi, iar cheltuielile menajelor 
pentru cumpărarea de bunuri de consum reprezintă încasări (venituri) pentru firme. 


Din schema fluxului circular al activității economice reiese că menajele şi firmele 
participă atât pe piețele factorilor de producție, cât şi pe piața bunurilor de consum, 
îndeplinind simultan rolul de cumpărători şi de vânzători. Astfel, pe piața factorilor, 
întreprinderile se află în poziția cumpărătorului, a purtătorului cererii, iar menajele 
apar ca ofertanţi, vânzându-şi serviciile lor firmelor producătoare. Pe piața bunurilor, 
aceste poziţii se inversează; întreprinderile se găsesc în postura vânzătorului, iar 
menajele apar ca purtători ai cererii, cumpărând bunuri produse şi oferite de firme. 


După cum am precizat, în analiza fluxului circular al activității economice prezen- 
tat în fig.3.1 s-a făcut initial abstracție de formarea patrimoniului: în realitate, 
menajele nu utilizează integral veniturile lor pentru bunuri de consum, o parte a 
acestor venituri fiind economisite. Economiilor băneşti (E) le corespunde partea din 


producție care nu este destinată menajelor sub formă de bunuri de consum, ci 
investiţiilor (1). 


Fluxurile V-C = | $| V - C = E își găsesc reflectarea în modificarea patrimoniului 
de bunuri de Investiţii (bunuri de capital) existent la începutul perioadei şi care 
conduce la sporirea potenţialului productiv al economiei. 

Relaţia dintre procesul de economisire și cel de investire joacă un rol esenţial în 
teoria economică, unde economiile (E) şi investiţiile (I) sunt privite ca mărimi egale. 
Egalitatea E =l, care este ilustrată în figura 3.2, există întotdeauna din punctul de 
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f Äere femmt 
Modificarea patrimoniului 


Cheltuieli de consum (c) 


Fig. 3.2. Modificarea patrimoniului 


vedere al circuitului economic, în sensul că atât economiile, cât și investiţiile sunt 
definite ca diferenţe între venituri şi cheltuieli. 


Desigur, operațiile şi tranzacţiile care iau naștere în procesele de mobilizare, 
transferare şi redistribuirea disponibilităților financiare nu se realizează în mod direct 
între agenţii economici aparținând celor două categorii de agenți agregaţi: 
întreprinderi (firme) şi gospodării (menaje); aceste tranzacții sunt mijlocite de sec- 
torul financiar-bancar, a cărei funcţie principală constă (după cum s-a mai arătat) în 
aceea de intermediar financiar între ceilalți agenţi economici. 


În desfăşurarea activităţii în economia de piaţă intervin şi administraţiile publice 
care, în calitate de agent economic, exercită în principal funcţia de redistribuire a 
veniturilor. Fiuxurile de intrări către acest agent economic, respectiv veniturile, au ca 


sursă impozitele şi taxele, iar fluxurile de ieşiri, respectiv cheltuielile, constau în plăți 
de transter către celelalte sectoare. ; 


Din figura 3.3 rezultă că sectorul public încasează impozite de la firme (lf) şi de la 
menaje (Im). De asemenea, el efectuează transferuri către firme (subvenții - S) şi 


(GOSPODĂRII) 
Menaje 
SECTORUL | Tü 
UBL : 


Fig. 3.3. Locul sectorului public în circuitul economic 
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càtre menaje (Tm). Prin natura operatiilor care le dau nastere (de redistribuire a 
veniturilon, aceste tranzacții sunt unilaterale, cu fluxuri într-un singur sens (fără fluxuri 
în sens opus, care să reflecte primirea în schimb a unui contraserviciu), ceea ce 
conduce la creşterea veniturilor agentului economic care le primeşte şi la diminuarea 
veniturilor celui care le cedează. Se înțelege că, în schema privind locul sectorului 
public în circuitul economic, se face abstracţie de alte operații şi tranzacţii la care 
participă acest sector, cum sunt plata muncii angajaţilor din administraţiile publice, 
prestarea de servicii gratuite către celelalte sectoare (aşa-numitele „tranzacţii in- 
vizibile“ sau „presupuse“), precum şi de unele tranzacţii bilaterale, cum este cazul 
achiziţionării de la firme a bunurilor necesare funcționării instituţiilor şi infrastruc- 
turilor din sectorul public. 


În desfăşurarea activităților din economie se realizează, de regulă, şi tranzacții 
economice cu străinătatea. Implicarea exteriorului ca agent economic în derularea a 
tranzacţiilor şi fluxurilor economice pune în evidență tabloul unei economii deschise. ; 
Tranzacţiile tipice cu străinătatea sunt exportul si importul de bunuri economice; 
exportul de bunuri (EXB) generează venituri din export (VEX), iar cu ocazia importului 
(IMB) se formează fluxuri de cheltuieli în sens opus (CIM). 


În figura 3.4 este prezentat un tablou simplificat al legăturilor economice cu 
străinătatea, acestea fiind reduse numai la tranzacţiile cu bunuri economice. De 
asemenea, s-a presupus că exportul şi importul sunt egale, ceea ce ar însemna că nu 
au loc economii şi nici transferuri de venituri din şi, respectiv, către exterior. 


STRĂINĂTATEA 
(EXTERIORUL) 


SECTORUL ) 


Fig. 3.4. Locul exteriorului în circuitul economic 


Schemele prezentate concură la crearea unei imagini simplificate, dar c 
a funcţionării de ansamblu a sistemului economic, în integritatea şi interde coerente, 
componentelor lui, Sunt, astfel, Ilustrate atât funcționalitatea specitică Ppanagta 
de agent economic agregat, cât și modul în care aceşt NR 


la in í 
fluxului circular al activităţii economice la scară naţională teracționează în cadrul í 
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3.3. Forme de organizare a afacerilor 


| Într-o economie orientată către piaţă, agenții economici din sectorul afacerilor - 
a respectiv firmele - cunosc forme tipice de organizare: firme individuale sau de familie, 
firme de tip asociativ, companii publice sau private etc. Fiecăreia dintre aceste forme 
de organizare a afacerilor îi corespunde.un anumit regim economic si juridic de 
| funcţionare pentru firmele care o adoptă. Opţiunea pentru o anumită formă de or 
ganizare revine, în principiu, subiecților care - în calitate de întreprinzători sau de, 
proprietari - inițiază sau operează o activitate economică în sectorul afacerilor; 
subiecţii respectivi vor alege acea formă de organizare care, în raport cu cadrul legal 
existent, le apare drept cea mai favorabilă promovării intereselor lor privind dezvol-, 
tarea afacerii respective. Raportarea la cadrul legal existent reprezintă o condiţionare 
deosebit de importantă în demersul de a înființa sau de a modifica statutul unei firme; 
CĂ a aceasta deoarece, spre a putea fi autorizată să funcționeze, orice firmă trebuie să: 
fie, în prealabil, înregistrată ca persoană juridică, şi implicit abilitată să-și asume 
x angajamente contractuale. 
| 
| 
Í 
| 


"9 


Regimul economico-juridic al marii majorităţi a firmelor din sectorul 
afacerilor este cel de societate comercială; însăşi această denumire urmăreşte să 
sugereze faptul cà asemenea firme lucrează pentru piață, participând în mod 
autonom la realizarea de tranzacții pe baze comerciale. 


O societate comercială se individualizează prin obiectul său propriu de activitate, 
precum şi prin caracteristicile sale referitoare la forma de proprietate şi la modul lor 
de organizare; astfel, în delimitarea formelor concrete de existență a societăţilor 

Ss 1 comerciale este necesar a se ține seama de: 


a) natura răspunderii pe care și-o asumă subiecţii proprietăţii în raport cu 
obligaţiile firmei; sub acest aspect se disting următoarele situații: 


-răspunderea nelimitată, în baza căreia subiecții angajează averea lor personală 
în caz de insolvabilitate a firmei, de producere a unor prejudicii sau pierderi: 


-răspunderea limitată, în baza căreia subiecții nu sunt angajaţi, în caz de pierderi 
sau prejudicii, decât pe măsura aportului lor la capitalul firmei respective; 


b) raportul dintre drepturile și obligaţiile subiecţilor , pe de-o parte, şi cele 


ale firmei - ca persoană juridică, pe de altă parte; sub acest aspect se disting 
% următoarele variante: 


-societăți de persoane, în cadrul cărora aportul subiecților ia forma de plăți 
sociale si este netransmisibil; 


limită, lar aportul subiecţilor ia forma subscrierii de titluri de valoare şi, deci, este 
transmisibil. i 


Tipurile de societăți comerciale întâlnite cel mal frecvent în țările cu economie de 


| -societáti de capitaluri, al càror capital social nu poate coborî sub o anumită 
| ai piață, definite ca atare sl în legislaţia românească actuală, sunt următoarele !: 


1) D, Rachman, M,Meson - Business Today, Random House, New York, 1984, pp.28-38. 
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- firma individuală; 


- firma asociativă; 

- societatea pe acțiuni. Aë j 

Firma individuală îmbracă, de regulă, forma unor întreprinderi administrate şi 
operate pe cont propriu de către însişi proprietarii lor; aceştia, ajutaţi eventual de 
membrii familiei sau de câțiva angajaţi, prestează și întregul volum de muncă de 
execuţie aferent funcționării firmelor. Premisa constituirii unor astfel de firme o 
reprezintă libera iniţiativă a subiecţilor interesaţi să-şi pună în valoare, în mod 
autonom, propriile competențe profesionale. şi manageriale într-un domeniu dat; 
obiectul de activitate al unor asemenea firme este limitat la gama operaţiilor ce pot fi 
efectiv executate în mod calificat în cadrul lor (de exemplu, în sfera comerţului cu 
amănuntul, a prestărilor de servicii, a producerii de bunuri în serie mică sau unicate 
etc.). Firmele din această categorie funcționează pe baza proprietăţii privat-in- 
dividuale asupra activelor. - j 


Firma individuală prezintă avantajul flexibilitátii si adaptabilității la cerințele pieței, 
al mobilității în ceea ce priveşte gama activităților sale. şi locul de funcţionare; 
deciziile de reorientare a profilului sau de reamplasare a unei asemenea firme sunt 
posibil de adoptat şi aplicat pe termen scurt, inițiativa întreprinzătorului având aria 
cea mai largă de manifestare. Răspunderea celui ce deţine o asemenea firmă este 
nelimitată. 


Firma individuală este, de regulă, o întreprindere de talie mică şi, de aceea, este 
relativ vulnerabilă față de fluctuațiile conjuncturale ale pieţei. Posibilităţile ei de 
dezvoltare sunt, de asemenea, limitate, depinzând de credite bancare, care însă sunt, 
în acest caz, mai greu de obținut, tocmai datorită riscurilor crescute şi dificultăţilor 
de a folosi ca garanţie activele firmei. 


Firma de tip asociativ este o societate de persoane al cărei patrimoniu se 
constituie prin aportul mai multor asociaţi, numărul total maxim al acestora fiind 
stabilit prin lege. Aportul asociaţilor se poate concretiza atât în bani, cât şi în natură, 
toţi participând în mod direct la administrarea firmei. Răspunderea asociaților în 
raport cu obligaţiile firmei este nelimitată. 


Forma de proprietate ce stă la baza unui asemenea tip de societate comercială 
este cea privat-asociativă, 


Viabilitatea tipului de firmă privat-asociativă decurge din avantajele concentrării 
de capital prin aportul asoclaţilor și din cooperarea acestora, ei folosindu-şi com- 
petenţele complementare în realizarea unei activităţi omogene. Principalul dezavan- 
taj al firmei de tip asociativ rezidă în potențialul de conflict între asociaţi, ce poate 
perturba activitatea firmei și chlar periclita existenţa el. : ` 


Societatea pe acţiuni este cea mal reprezentativă formă de societate comercială 
din categoria întreprinderilor de (alle mijlocie-mare. ! Capitalul ei social se formează 


1) J,Poe- An Int i ri ine erori 
GE roduction to American Business Enterprise, IRWIN, Homewood, Boston, 1989, 
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prin aportul actionarilor - persoane fizice si juridice; subscriind fiecare o anumită 
fracțiune din capitalul social sub forma de titluri de valoare (acţiuni) emise de o 
anumită societate, aceştia devin co-proprietari, proporţional cu aportul lor. 


Activele societăţilor pe acţiuni sunt proprietate privată a acţionarilor; atunci când 
acționar unic este statul, societățile pe acțiuni respective se află în proprietatea 
publică. Societatea pe acțiuni este o societate de capitaluri, lar răspunderea 
acţionarilor este limitată la suma subscrisă sub formă de acțiuni. O 


În baza calităţii lor de co-proprietari, acționarii exercită, direct sau prin reprezen- 
ont aleşi de ei - conducerea generală a societăților pe acţiuni la care au subscris 
capital; lor le revine adoptarea deciziilor majore, cum sunt: repartizarea profitului pe 
destinaţii, suplimentarea capitalului social prin emiterea de noi acțiuni, eventuala 
fuziune cu o altă societate, dizolvarea societăţii etc. În economia contemporană, 
gestiunea firmei, ca activitate specializată cu caracter de concepție, presupune, din 
partea celor ce o prestează, o competenţă profesională distinctă; din acest motiv, 
practica a consacrat separarea atributelor de manager față de cele de proprietar 
drept esenţa „revoluției manageriale“. În aceste condiţii, la nivelul societăţilor pe 
acţiuni funcționează un consiliu de administraţie şi un număr de directori executivi , 
desemnaţi de către acţionari din rândul specialiştilor în management; aceștia sunt 
împuterniciţi să exercite, în mod autonom și pe baze profesionale, administrarea 
societăţii pe acțiuni în interesul proprietarilor ei. Administrarea societăţilor pe acţiuni 
presupune, în aceste condiţii, cheltuieli relativ ridicate. În același timp, ele dispun de 
posibilităţi extinse de dezvoltare, prin reinvestirea unei părţi din propriul profit, dar şi 
prin atragerea de capital suplimentar ca urmare a plasării unor noi acțiuni. O gestiune 
competentă a acestor societăţi le poate asigura creşterea valorii de piaţă a acţiunilor 
emise, ca expresie a încrederii investitorilor în perspectivele lor de profitabilitate 1. 


Pe lângă societățile comerciale, legislația dintr-o serie de ţări, între care şi 
România, prevede organizarea, în anumite domenii de activitate de interes general, a 
unor întreprinderi cu caracter de regii publice. Asemenea întreprinderi, al căror 
patrimoniu face obiectul proprietăţii publice, având ca titular statul, municipalitățile 
comunele etc., funcționează tot pentru piață, ca şi societăţile comercial 


A e; ele au 
autonomie în gestionarea activităţii proprii şi sunt create în situaţiile în care or- 
ganizarea de societăți comerciale nu ar putea asigura satisfacerea în condiţii normale 


a cererii; în categoria domeniilor în care activează regiile publice pot fi înca 
exemplu, întreprinderile de transport public urban, care necesită subvenţion 
tantă din partea statului, unităţile de producție legată de apărarea națională 
de transport feroviar sau aerian, companii care se ocupă de dezvoltare 
ploatarea unor infrastructuri sau utilități de interes 
regii publice, ca şi a diverselor tipuri de societăți c 
a pluralismului formelor de proprietate ce caracteriz 
porane. 


drate, de 
are cons- 
companii 
a sau ex- 
public. Existenţa unor asemenea 
omerciale, constituie o reflectare 
ează economiile de piaţă contem- 


1) 1.Stancu - Gestiunea financiară a agenţilor economici, 


Ed.economică, Bucureşti, 1994, p.11. 


met ună) SECŢIUNEA a Il-a 
ÎN MICROECONOMIA 


Studierea funcţionării economiei de piață începe cu analiza comportamentelor şi 
mecanismelor microeconomice, analiză centrată pe un agent economic tipic (con- 
sumator, producător), pe o anumită piață (a unui anumit bun), privită independent de 
celelalte pieţe, cu care, în economia reală realizează inevitabile conexiuni. 


Analiza microeconomică pune în centrul său comportamentul consumatorului 
care se manifestă ca agent al cererii, care pe baza principiului hedonist urmăreşte 
să-şi maximizeze utilitatea economică. Aceasta are la bază teoria neoclasică, dar 
autorii au ținut seama şi de abordările recente, datorate, în principal, şcolii anglo- 
saxone, respectiv celei nord-americane. O atenţie deosebită se acordă echilibrului 
consumatorului. Se evidenţiază caracterul dinamic al acestuia, sub incidenţa efec- 
tului de venit şi de substituire. În fapt, sub incidenţa acestora evoluează cererea 
individuală, ca şi cea colectivă, se derulează acțiunea legii generale a cererii. 


Cel de al doilea agent economic central în analiza microeconomiei este 
producătorul (întreprinzătorul) privit în dubla lui ipostază: subiectul deciziei de com- 
binare şi agent al pieței, ca susținător al ofertei. Pentru a-şi realiza funcţiile specifice, 
el îşi aproprie factorii de producție necesari. Factorii de producție sunt prin excelență 
categorii macroeconomice, dar în cadrul acestei secţiuni se acordă atenţie specială 
aspectelor ce prezintă importană şi interes, teoretic şi practic, pentru decizia de 
combinare pe care o adoptă întreprinzătorul. Optica microeconomică este analizată 
prin prisma acțiunii legii randamentelor marginale (funcţionale) descrescânde şi a 
legii randamentelor de scară. Calitatea deciziei de combinare este reflectată, în final 
prin nivelul costulu de producţie - privit atât sub aspect economic, cât şi SS atát 
pe termen scurt, cât şi lung - pe baza unei permanente raportări a costului mediu şi 
a celui marginal la venitul mediu şi cel marginal obținut de întreprinzător. 

Analiza microeconomică este între 
funcționare a pieţei şi concurenţei, 
echilibru microeconomic. Aceste aspe 
ideale (cea cu concurenţa pură, perf 


gită prin evidențierea mecanismului general de 
al formării prețului de echilibru Si stării de 
cte sunt abordate şi tratate pe exemplul pieţei 
ectă), dar şi pe exemplul unor pieţe reale, dar 


tipice (monopolistică, de oligopol, de monopol, etc). 


In fapt, toate aceste mecanisme reale sunt mixte, în cadrul cărora statul de drept 
se implică în măsura în care este necesar şi eficient. H 


ei 


CAPITOLUL al IV-lea 
CEREREA 


Alocarea veniturilor băneşti limitate pentru cumpărarea diferitelor bunuri 
necesare satisfacerii nevoilor de consum derivă din comportamentul consumatorilor, 
iar structura cheltuielilor de consum reflectă acest comportament. Preferinţele per- 
sonale ale consumatorilor se concretizează în structurile cererii acestora, cerere care 
se manifestă pe piața diferitelor bunuri de consum. 1 


Teoria cererii stă la baza alocării veniturilor băneşti limitate de către consumatorii 
rationali care se decid să cumpere diferite bunuri. 


4.1. Extinderea şi contracția cererii. Legea cererii 


Cererea reprezintă cantitatea dintr-o anumită marfă dorită, care poate fi 
cumpărată de un individ, într-o perioadă determinată de timp, la un preţ unitar 
dat. Însumându-se cererea tuturor cumpărătorilor de pe piaţa unui anumit 
bun, rezultă cererea totală de piaţă a acelui bun. 


Această cerere exprimă raporturile în legătură cu: 


a) cantitatea maximă dintr-un anumit bun, care, la un anumit preț, este dorită şi 
poate fi cumpărată; 


b) prețul maxim care poate fi achitat pentru cumpărarea unei anumite cantităţi din 
bunul dorit. 


În funcţie de natura bunurilor ce fac obiectul cererii, se disting: (a) cererea pentru 
bunuri substituibile (de exemplu, uleiul de măsline şi uleiul de floarea soarelui); (b) 
cererea pentru bunuri complementare (de exemplu autoturisme şi benzină); (c) 
cererea derivată (de exemplu, cererea pentru făină este determinată de cererea 
pentru pâine). 

Modificarea prețului unitar în sensul reducerii sale, determină procesul de ex- 
tindere a cererii, respectiv de creştere a cantității cerute, în timp ce creşterea prețului 
unitar determină contracția, respectiv scăderea cantităţii cerute pe piața unui produs. 

Relaţia dintre evoluția prețului unitar (variabilă independentă) şi cererea de pe 


piața unui anumit bun (variabilă dependentă) poate fi ilustrată cu ajutorul unui tabel 
(sub forma unui barem), al unei funcții sau al graficului, 


1) În acest capitol se analizează cererea consumatorilor pe piaţa unui anumit bun, însă concluziile 
teoretice desprinse au un caracter general, fiind aplicabile şi pieţei diferitelor resurse economice 
unde se manifestă cererea întreprinzătorilor pentru anumiţi factori de producţie. 
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Efectul moditicării prețului asupra cantităţii cerute 
Tabelul nr. 1.4 


Cantitatea cerută (C) 
unități/săptămână 


Preţul unitar (P) 
al bunului X 
(lei) 


Funcţia cererii, în această situație este c =1.400 - 4 P. 


Raporturile de cauzalitate dintre modificarea preţului unitar al unui bun si 
schimbarea cantităţii cerute con 
stituie conţinutul legii generale a 
cererii. 

Corespunzător acestei legi: 


Contracţia 
ceren 
DEE 
a) creşterea preţului unitar al i A 
unui bun determină reducerea n 
cantităţii cerute din bunul respec- I 
tiv; ' 
b) reducerea pretului unitar al ' 
unui bun determină creşterea can- | š Y - 
titátii cerute din bunul respectiv. Sieg 
Legea generală a cererii se 
verifică în cazul bunurilor normale, Baan 
precum si in paul majorității 
bunurilor inferioare." Pentru unele =: AEN 
bunuri interioare, creşterea pre. Fig. nr. 4.1 Contracţia si extinderea cererii 
țurilor este însoţită de o extindere a 
cererii iar reducerea preţurilor de o contracție a acesteia. 
numele celui ce a studiat fenomenul 2) 


poate fi explicat pornind de la cele două efecte 
generale ale creşterii prețului unui an 


umit bun şi anume: 


1) În categoria „bunuri normale“ sunt incluse b 
veniturilor, În categoria „bunuri inferioare“ 
creşterea veniturilor, 


2) Sir Robert Giffen a trăit în secolul al XIX-lea şi a observat fenomenul de pe Dat 
Irlanda. 


unurile a căror cerer 


| i e creşte odată cu sporirea 
Sunt incluse bunurile a căro 


r cerere se reduce odată cu 


a cartofilor din 


„Paradoxul Giffen“, (după ` 


a 


y. 
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a) creşterea cantităţii cerute din alte bunuri, ale căror preţuri nu au crescut 
(efectul de substituire); 


b) reducerea venitului real (efectul de venit). 


Pentru bunurile inferioare, între modificarea veniturilor reale şi cantitatea cerută 
există o relație inversă, negativă. În cazul în care prețul unui bun inferior creşte, iar 
efectul de venit este mai mare decât efectul de substituire, cantitatea cerută creşte: 


în cazul analizei cererii pieţei, aceste excepţii de la regula manifestării cererii nu 
infirmă veridicitatea legii generale a cererii, situaţiile prezente întâlnindu-se-destul de 
rar în comportamentul consumatorilor, iar ponderea pe piaţă a bunurilor respective 
este nesemnificativă. 


Există unele situaţii care numai aparent contrazic legea generală a cererii. Astfel, 
există posibilitatea ca unii cumpărători să cumpere mai mult de la-unele firme chiar 
dacă acestea practică prețuri mai înalte pe motivul unei economii de timp. Fiind mai 
la îndemâna cumpărătorului, acesta preferă să plătească un Drei mai mare, com- 
pensând diferenţa de pret prin alocarea timpului economisit altor activităţi. În această 
situaţie, legea cererii se verifică deoarece în prețul plătit este inclus şi costul oportun 
al timpului economisit. De asemenea, în situaţia în care prețul şi calitatea bunului sunt 
în relaţie directă, creşterea prețului poate fi însoțită de o sporire a cantității cerute, 
deoarece diferența de preț va fi compensată de diferenţa de calitate câştigată. 


Totodată, creşterea preţului poate fi însoţită de o creştere a cantității cerute, deci 
de o extindere a cererii, în situaţia creşterii veniturilor, a numărului de cumpărători, a 
preferințelor etc. Nici în astfel de situații, legea generală a cererii nu este contrazisă, 
ea exprimând relaţiile de cauzalitate dintre preţ şi cantitatea cerută, făcându-se 


abstracţie de ceilalţi factori care influențează cererea, deci considerându-se ca fiind 
constante condiţiile cererii. 


4.2. Condiţiile creşterii şi reducerii cererii 


Într-o perioadă determinată de timp, cererea pentru un anumit bun poate să 
crească sau să se reducă, în funcție de evoluţia unor factori care mai poartă 
denumirea de condiţiile cererii, considerându-se că diferitele niveluri de prețuri nu 
se modifică. In această situație se schimbă cantitatea cerută la unul şi acelaşi nivel al 
prețului unitar, spre deosebire de situația extinderii sau contracției cererii, când 
cantitatea cerută dintr-un anumit bun era diferită la niveluri de prețuri diferite. 


Totodată, creşterea sau reducerea cererii determină, la o anumită ofertă. o 
modificare a prețului unitar al unui anumit bun. 


Fenomenul de creştere sau reducere a cererii poate fi reprezentat prin tabel 
funcție sau grafic. 


în 


S 


d 
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Creşterea și reducerea cererii 


Tabelul nr.4.2 


Cerere redusă 


Prețul Cerere inițială Cerere mărită 
dE (Co) (C1) IIe 
unit/sàpt. unit/săpt. unit/sâpt. 


Sub formă de funcții: Co = 1.400 - 4 P 
Cı = 1.500-4P 
C2 = 1.300 - 4 P. 


În graficul alăturat este ilustrată 
modificarea cererii şi anume creşterea 
de la Cola Ci, ca şi scăderea de la Co 
la C2, La un anumit nivel al prețului 
(Po), cantitatea cerută inițial era Qo. 
Dacă se înregistrează o creştere a 
cererii, cantitatea cerută devine Q1 şi, 
respectiv,Q2 în situația reducerii ce- 
rerii. 

Principalii factori sau condiţii ale 
cererii care determină creşterea sau 
reducerea cererii pe piața unui anumit 
bun sunt: (a) modificarea veniturilor 


băneşti ale consumatorilor; (b) modificarea prețurilor altor mărfuri; (c) numărul de 


cumpărători, (d) preferințele cumpărătorilor; (e) previziunile privind evoluția prețului 
şi a venitului, 


Fig. 4.2 Modificarea cererii la un preţ dat 


a) Modificarea veniturilor băneşti ale consumatorilor, În cazul bunurilor nor- 
male, între evoluţia veniturilor sl cererea pentru aceste bunuri există o relație directă 
(pozitivă), Creşterea veniturilor va determina o creştere a cererii lar scăderea 
veniturilor o reducere a cererii. În cazul bunurilor interioare între venituri şi cerere 
există o relaţie negativă, deoarece majorarea veniturilor va fi însoțită de o reducere a 
cererii lar scăderea veniturilor, de o creştere a cererii pentru aceste bunuri. 

Evoluţia cererii în funcție de majorarea veniturilor e 
nr.4,3 pentru bunurile normale și în graficul nr.4.4 pentru 


ste reprezentată în graficul 
bunurile interioare. 
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Fig.nr. 4.3 Moditicarea cereriipentru Fig. nr. 4.4 Modificarea cererii pentru 
bunurile normale când „bunurile inferioare când 


veniturile se majorează ) veniturile se majorează 


b) Modificarea. preţurilor altor bunuri. În situaţia în care bunurile A şi B sunt 
substituibile, între modificarea prețului bunului A şi evoluţia cererii pentru bunul B 
există o relație pozitivă. 

În cazul în care bunurile x şi y. sunt complementare, între schimbarea prețului 
bunului x şi evoluţia cererii pentru bunul y există o relație negativă. 

În graficul nr.4.5. se prezintă modificarea cererii pentru bunul B în funcţie de 
creşterea prețului bunului A, iar în graficul nr.4.6 se prezintă schimbarea cererii 
pentru bunul y care este complementar lui x, în funcţie de creşterea prețului acestuia. 


c) Numărul de cumpărători. Între numărul cumpărătorilor şi cererea pentru un 
anumit bun există o relaţie pozitivă. 


KS d) Preferințele cumpărătorilor. Dacă. preferinţele consumatorilor pentru un 
«| e. ` anumit bun se accentuează, cererea pentru bunul respectiv va creşte şi invers, în 
situația în care se înregistrează o diminuare a preferințelor. Un rol important în 
Bia crearea preferințelor pentru anumite bunuri de pe piaţă îl are reclama. 


| e) Previziunile privind evolutia prețului şi a veniturilor. În situaţia în care se 
| prevede o creştere a prețului unui anumit bun, cererea prezentă pentru bunul respec- 
| tiv crește şi Invers, cererea se reduce dacă se prevede o reducere a prețului. În cazul 
în care se prevede o creştere a veniturilor băneşti, cererea prezentă pentru un anumit 
bun crește, lar dacă se prevede o reducere, cererea prezentă scade, presupunând că 
£ Eo toate celelalte condiţii nu se schimbă. 


Dacă se cunoaşte proporţia, fracțiunea sau procentul influenţei fiecărui factor, 
prin însumarea algebrică a acestora va rezulta modificarea totală a cererii la un 
anumit nivel al preţului. S 
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Q, Q, 


Cantitatea cerută din bunul Y 


Cantitatea cerută din bunul B 


Fig. nr. 4.5 Modificarea cererii pentru Fig. nr. 4.6 Modificarea cererii pentru 


bunul B în funcţie de creşterea bunul Y în funcţie de creşterea 
prețului bunului A. prețului bunului X. 
Bunurile Asi B sunt OU Bunurile Y si X sunt 


complementare 


4.3. Elasticitatea cererii; importanta şi factorii ei 


Elasticitatea cererii exprimă sensibilitatea cererii la modificarea prețului sau a 
altei condiţii a cererii. : 


Coeficientul elasticitàtii cererii (Ec) arată gradul, fracțiunea sau procentul modificării 
cererii în funcţie de schimbarea prețului sau a altei condiții a cererii. El se determină 
pe baza raportului dintre modificarea cererii (variabilă dependentă) şi modificarea 
unui factor al cererii (variabilă independentă). 


Coeficientul elasticităţii cererii pentru bunul x în funcţie de modificarea prețului 
acestui bun (E cpx) se poate calcula astfel: 


i AC A _ P2 = 
ea mua: 


unde; A C - proporția modificării cererii: 
Ob cererea iniţială; 
A P - proporția moditicării pretului; 
„P3 - prețul initial, 
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A.G 
AC cu “100 AE Pi 
b) Ecpr= =- AP =” A P = APG 
A Ei 4100 
Pi 
AC AP AG (Pit P22 AC @ + P> 


S CEET = XR FR 
c) Eopx= — + t + Cə:2 (Pi +P2:2 ` AP” (Cu + C2:2 AP (Cua+ Ca 


De exemplu, dacà presupunem cà pretul bunului x se reduce de la 300 lei la 250 
lei, iar cantitatea cerută creşte de la 200 la 400 de unităţi, coeficientul elasticității 
cererii pentru bunul x, în funcție de prețul acestuia, este egal cu: 


400 — 200. 250 — 30 


a) Edi site gr EH 
200 300 _ 
bjEepa > = (20200). € 


200 300+ 250 _ 11 


c) Ecpx= — (250% 200+ 400 ~ 3 


În funcție de mărimea acestui coeficient, cererea pentru diferite bunuri poate 
înregistra următoarele forme: | 


1) cerere elastică, când E cp > 1 

2) cerere inelastică, când E cp < 1 

3) cerere cu elasticitate unitară când E cp = 1 

4) cerere perfect elastică, când E cp => œ 

5) cerere perfect inelastică atunci când E cp = 0 


Ultimele două forme au mai mult o valoare teoretică decât practică, ele întâlnin- 
du-se foarte rar şi numai în anumite condiţii de piață. 


În graficul nr.4.7 se prezintă diferitele niveluri ale coeficientului elasticităţii cererii 
pentru bunul x în funcţie de prețul acestuia, iar în graficul nr. 4.8 sunt reprezentate 
diferite forme de elasticitate a cererii: A - cerere perfect inelastică; B - cerere perfect 
elastică; C - cerere mai puţin elastică decât B, iar D-o cerere mai puţin elastică decât 
C. 


Coeficientul elasticităţii cererii pentru marfa X in funcție de venit (E el se 
calculează ca un raport între procentul modificării cantităţii cerute şi procentul 
modificării venitului, in condiţiile în care ceilalţi factori care determină cererea pentru 
marfa x, rămân neschimbaţi (Ceteris paribus). 
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Fig. nr. 4.7 Elasticitatea cererii în + ` Fig. nr. 4.8 Forme de.elasticitate a 
„funcţie de preț E cererii 
em %A C 
UI = AAV 


Dacă: 


a) E cvx > 1 şi venitul creşte, ponderea cheltuielilor pentru marfa x în cheltuielile 
totale va creşte; { 


b) E cvx < 1 şi venitul creşte, ponderea cheltuielilor pentru marfa x în cheltuielile 
totale se reduce. <> ~ : i I 


in general, procentul modificării ponderii cheltuielilor pentru marfa x în totalul 
venitului cheltuit este egal cu (Ecvx - 1) x procentul modificării venitului. 


` Coeficientul elasticităţii cererii pentru marfa x în funcţie de modificarea prețului 


altor bunuri, de exemplu: y şi z, în condiţiile în care ceilalţi factori care determină 
cererea pentru marfa respectivă nu se modifică, se calculează astfel: 


BAC 
EcpxV) G) =Ç XP 


unde P reprezintă prețul bunului y sau z. 


Cánd creste cererea pentru bunul x datorità majorării i 
prețului la bunul y, 
bunul y poate fi substituit cu bunul x lar TA Lira 


E cpx(y) > O, 


Când consumatorii cumpără ma! puţin din bunul x dat 
Të orită creşterii pretului 
bunul z, atunci bunul z este complementar bunului x lar E cpx(z) < o Gg 


Importanţa și factorii care determină elasticitatea i 
ererii. M i 
unul anumit bun sau a oricărela din condiţiile cer i ee pretului 


eril determină schimbări i i 
mai mari 
sau mai mici, pozitive sau negative, în cerererea pentru bunul respectiv. Aceste 


| 
| 
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schimbări pot îi cuantiticate numai dacă se cunoaşte influența factorilor care deter- 
mină elasticitatea cererii. Dintre acești factori, mal importanți sunt cel care determină 
` elasticitatea cererii în funcţie de preț. 


| a. Ponderea venitului cheltuit pentru un anumit bun in bugetul total al unei familli. 
Cu cât ponderea respectivă este mal ridicată, cu atât coeficientul elasticității cererii 
| la preţ (E cp) este mai mare, în situaţia în care celelalte condiții rămân constante. 
| Astfel, presupunând că bunul x are o pondere de 30%, lar prețurile celor două bunuri 
| se majoreazà cu 10%, cererea pentru bunul x se va reduce cu mai mult də 10%, de 
| exemplu cu 15%, (E cp = 1,5), în timp ce la bunul y se va reduce cu mai puţin de 10%, 
| de exemplu cu 8%, (E cp = 0,8). 
| Totodată, unele categorii de bunuri au o pondere mai mare în cheltuielile totale, 
IN în timp ce altele au o pondere mai redusă. Creşterea diferenţelor dintre veniturile 
| băneşti determină modificări în ponderile cheltuielilor pentru diferite categorii de 
bunuri. Astfel, pe măsură ce veniturile băneşti cresc, ponderea cheltuielilor pentru 
| bunurile alimentare se reduce. De aceea, cheltuielile pentru alimente au o pondere 
| 
| 


mult mai mare în totalul cheltuielilor persoanelor cu venituri reduse decât la cele cu 
venituri mari. 


În această situație, coeficientul elasticităţii cererii pentru bunurile alimentare este 
mai mare pentru persoanele cu venituri mici, în comparație cu persoanele care au 
„venituri mari şi foarte mari. 


b. Gradul de substituire a bunurilor. Între gradul de substituire a unor bunuri şi 
elasticitatea cererii în funcţie de preț există o relaţie pozitivă. Coeficientul elasticităţii 
cererii este cu atât mai mare cu cât gradul de substituire este mai mare şi invers. 
Astfel, dacă este foarte greu ca în consum bunul A să fie substituit cu alte bunuri, iar 
prețul acestuia creşte cu 50%, cererea pentru bunul A se va reduce cu mai puţin de 
50%, de exemplu, cu 20%, (Ecp = 0,4). În situația în care bunul A poate îi cu uşurinţă 
substituit cu alte bunuri disponibile pe piață, care au proprietăți similare sau 
apropiate si al căror preț nu s-a modificat, cererea pentru bunul A se va reduce cu un 
procent mai mare de 50%, de exemplu cu 75% (Ecp = 1,5). 


c) Gradul necesităţii în consum. Din punctul de vedere al naturii, trebuințelor 


| | care pot fi satisfăcute, bunurile pot fi grupate în două categorii: a) bunuri normale de 
strictă necesitate; b) bunuri de lux. 


Nivelul coeficientului elasticităţii cererii pentru bunurile de lux, în funcție de prețul 
acestora, este mal mare decât al celul pentru bunurile normale. De regulă bunurile 
care pot fí considerate de lux au o cerere elastică, iar cererea pentru bunurile vitale 
este inelastică. Desigur că în cadrul flecărel categorii de bunuri există diferente între 
nivelul coeficientului elasticităţii cererii în funcţie de prețul acestora. 


| 

| < d) Durata perioadei de timp de la modificarea prețului. Între durata perioadei 
| de timp de la schimbarea preţului unul anumit bun şi mărimea coeticientului elas- 
ticităţii cererii la preţ există o relaţie directă, pozitivă. Astfel, dacă prețul bunului A se 
| dublează cererea pentru bunul respectiv într-o perloadă scurtă de timp, se va reduce. 
de exemplu cu 80% (Ecp = 0,8). Pe o perloadă îndelungată de timp însă se va reduce 
cu un procent mult mal mare, de exemplu, cu 120% (Eop = 1,2). 
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Cunoasterea intluentei acestor factori asupra elasticitátii cererii în funcţie de 
moditicarea prețului prezintă o importanţă deosebită pentru estimarea venitului total 
încasat care este egal cu produsul dintre cantitatea bunurilor vândute (Q) şi prețul de 
vânzare pe piață (P). Astfel că veniturile totale sunt egale cu cheltuielile totale şi cu 
totalul vânzărilor (VT = Q.P). 

În situaţia în care cererea pentru anumite bunuri este elastică în funcţie de prețul 
acestora, între modificarea prețului şi venitul tota! încasat există o relaţie inversă. 
negativă. în cazul în care cererea este inelastică între evoluţia prețului şi venitul total 
există o relație pozitivă. În situaţia în care există o cerere cu elasticitate unitară, 
venitul total încasat nu se modifică. 

Relaţiile dintre nivelul coeficientului elasticităţii cererii la preț (E cp) şi venitul total 
încasat (VT) sunt prezentate în tabelul de mai jos. 


Etectul modificării prețului asupra venitului încasat 
Tabelul nr.4.2 


Panama 
pretului constant 


„ Reducerea VT rămâne VT scade 
prețului constant 


Procentul modificării venitului total este egal cu (1- Ecp) x procentul modificării 
preţului. i ` j 
a) Ecp > 1, între modificarea prețului si i ort i 
; şi a VT există un raport inve i 
ocine p rs (o relatie 
b) Ecp < 1, între modificarea prețului i istă 
, ului şi a VT există un raport di i 
Ges p irect (o relatie 
c) Ecp = 1, VT nu se modifică indiferent de sensul schimbării prețului. 


Cunoaşterea formei de elasticitate a cererii prezintă o importanță deosebită î 
procesul decizional deoarece în condiţiile practicării unor prețuri mai scăzut ` 
mizarea profitului este posibilă numai în situația unei cereri elastice Ge eps 
profitului depinde de evoluţia venitului total încasat şi a costului total. În c i li pr 
creșterea costului total este mai mare decât creşterea venitului catia Pa up da 
reduce, lar dacă procentul de creştere a costului total este mai e, d E e 
creştere a venitului total, profitul creşte. EN 


Totodată, mărimea profitului depinde sl de raportul dintre modificarea cantității 
cerute şi a prețului, ku Cât procentul de creştere a cantității cerute este mai pă 


3 t sarit t DIE TY: 
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Sile Vue gi 


` 


TEEN 


AR 


Ñ 


Capitolul al V-lea 
COMPORTAMENTUL (TEORIA) CONSUMATORULUI 


Analiza comportamentului consumatorului este una dintre problemele ‘cheie ale 
teoriei economice. În acest capitol vor fi surprinse doar unele din cele mai semnifica- 
tive aspecte referitoare la utilitatea economică, preferințele, constrângerile si 
posibilităţile de alegere ale consumatorului (abordate atât static cât şi dinamic), 


5.1. UTILITATEA ECONOMICĂ 


Finalitatea activității economice este satisfacerea nevoilor de consum. În spiritul 
acestei axiome, proiectarea activităţii de producție, deciziile si acțiunile 
întreprinzătorilor au ca referință nevoile de consum, preferinţele şi comportamentul 
consumatorului, în întâmpinarea cărora trebuie să vină bunurile oferite de către 
vânzător. 


Tipologia bunurilor. Satisfacerea oricărei nevoi se face prin consumul de bunuri. 


Prin bun este desemnat orice element al realității care este apt să satisfacă o 
nevoie, indiferent de forma lui de existență, de natura nevoii satisfăcute, de modul 
cum este procurat de către consumator. 


Aerul, căldura, lumina, informaţia, alimentele, sfatul medicului, cartea, utilajele 
ş.a.m.d. sunt bunuri. Marea diversitate a bunurilor impune clasificarea acestora după 
numeroase criterii. Din punctul de vedere al analizei economice, clasificarea prin: 
cipală a bunurilor constă în: bunuri libere şi bunuri economice. 


Bunurile libere sunt toate elementele realității care, în condiţiile date de loc şi de 
timp, sunt virtual nelimitate în raport cu nevoile, sunt deci abundente față de nevoi. 


Bunurile economice au drept caracteristică definitorie raritatea, adică in- 
suficiența lor în raport cu nevoile, în condiţiile date de loc şi de timp. 


Tocmai pentru că sunt limitate în raport cu nevoile, obținerea şi consumarea 
bunurilor economice ocazionează consum de resurse, un anumit cost. 


Distincția dintre bunurile libere şi bunurile economice are un caracter relativ. 
aceasta făcându-se concret, în raport de loc şi timp. Pe țărmul mării, apa sărată este 
un bun liber. Aceeași apă, într-o cantitate determinată, este un bun economic în orice 
localitate situată în afara litoralului, pentru că devine rară şi obținerea el presupune 
un anumit efort. Un pelsaj frumos într-o zonă geografică este un bun liber pentru 
rezidenții zonei; el este un bun economic pentru cel care, ca turist, doreşte să 
beneficieze de el. În mod tradiţional, aerul curat si alte numeroase daruri ale naturii 
au fost considerate bunuri libere de către ştiinţa economică; în prezent, datorită 
activităților umane, a fenomenelor de poluare dar şi a creşterii nevoilor, aerul curat şi 
ang uaiu OI paiuii Vid pa uuvilia DUiiuli economica. 
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Stiinţa economică include în sfera preocupărilor sale bunurile economice In 


marea lor diversitate. 

Tipologia bunurilor economice se poate face în raport de o mare varietate de 
erter. Realizarea unor grupări riguroase este dificilă datorită unei doze de con- 
venţional al criteriilor şi implicit a grupărilor rezultate. Totuşi unele clasificări ale 
bunurilor economice, deși imperfecte, prezintă o importanță mai mare prin prisma 
obiectului de studiu al disciplinei noastre. De aceea, ne oprim, pe scurt, doar la 


acestea. 


După destinaţie, bunurile economice se împart în bunuri de consum sau de 
satisfacție (satisfactori) şi bunuri pentru producție (prodfactori). Bunurile de con- 
sum sunt bunuri de folosință curentă (alimente, îmbrăcăminte, unele servicii etc.) şi 
de tolosință îndelungată (locuință, mobilă, ş.a.m.d.). Bunurile pentru producţie sunt 
în fond factori de producţie. š 


După forma de existenţă, bunurile economice se clasifică în: corporale 
(materiale), incorporale. (servicii) şi informaţii. Serviciile sunt: comerciale, de 
transport, financiar-bancare, de consultanță tehnică şi economică, personale (de 
sănătate, de învătământ, culturale ş.a.m.d.). Informaţiile sunt o categorie de bunuri 
economice care cunosc o dinamică şi un rol deosebite în activitatea economică 
contemporană, ele materializându-se în licenţe, brevete, programe de calculator, 
rezultate ale cercetării ştiinţifice etc. 


După modul în care circulă de la producător la consumator, se disting bunuri 
economice marfare (comerciale) şi nonmartare (noncomerciale). 


O altă clasificare a bunurilor, adesea controversată în literatura de specialitate”, 
este cea care are în vedere bunurile publice şi, respectiv, bunurile private. 


Deși nu există un punct de vedere unitar privind definirea riguroasă a bunurilor 
publice, în general se acceptă că ele sunt acelea „de care oricine poate beneficia în 
societate, în aceeaşi măsură...“!2. În alti termeni” se apreciază că, chiar şi atunci 
când ele sunt consumate de către o persoană, nu se reduce cu nimic posibilitatea 
altora de a beneficia de acest bun. Implicit, prin bunuri private sunt desemnate 


1) J.Van der Brock, Public Choice, Kluwer Academi i 
rock, É „| c Publishers, Bost -105: 
Wier) RE ee in Economics, Homewood, Illinois SSES, $ a sd 
.H. and, Public Goods, Perfect Compostition and Und Gua i : S PPS a 
Economy“ Sept, 1990, p.927-932; C.V,Brown, P.M. E See 


/ Public Sector E i arti 
eono S mia, ' | [ . ector Economics, Martin 
Boh op. 3,4,5,6,8; R.Hoveman, Public Choice, Oxford University Press, Oxford. 


2) Hal Varian, Intermediate microeconomie, A à i 
Company, New York. 1903, gt. e, A modern approoch, third ed, W.W.Norton & 


3) Ph. Harwich, B, Khan, J.Laugmead, An Int A i 
London, 1990, p.191-209 , roductionto modern economics second ed, Longmen, 


4) Ph, Harwich, B.Khan, J.Laugmend, lucr,, cit., p.192 
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În realitate, există doar puține bunuri publice pure (cum ar fi, de exemplu, 
apărarea), motiv pentru care, se delimitează categoria bunurilor mixte, numite de 
unii autori ! şi bunuri publice impure, acelea care prezintă atât caracteristici de 
bunuri publice cât şi de bunuri private. 


Pentru a înțelege mai bine natura bunurilor publice în comparaţie cu cea a E 
private, în teoria bunurilor publice pure, iniţiată în anii '50, de Paul Samuelson „se 
utilizează două caracteristici definitorii, mai importante: bunurile publice pure sunt 
acelea care asigură beneficii nonrivale si nonexclusive, tuturor membrilor unei 
societăţi (comunităţi) Să 


Un exemplu consacrat în literatura de specialitate este cel al unui far de coastă, 

de care, atâta timp cât este aprins, beneficiază orice vas aflat în preajmă (ipoteza de 

e a  nonexclusivitate) după cum această „utilizare“ a sa de către un vas nu afectează. de 
L regulà, posibilitatea altor vase de a se folosi de el (ipoteza de nonrivalitate) . 


În realitate există însă o serie de restricţii si limite spaţiale (caracterul 
„public“ al unui bun poate fi diferit în funcție de zona geografică de referinţă) 
sau de capacitate (de exemplu, pe un pod, la o oră de vârf, nu pot trece decât o parte 
| din vehicule datorită capacităţii limitate de suportabilitate a acestuia). 


Ca atare este foarte greu de regăsit, în practică, o reprezentare ad-literam a celor 
| două ipoteze şi implicit, a categoriei bunurilor publice. Mai mult, nu de puţine ori, 
bunuri private pot substitui unele bunuri publice. Astfel, de exemplu, securitatea şi 
protecţia unei persoane pot fi obținute, fie apelând la poliție (serviciul asigurat de 
| către organele de ordine publică), fie la servicii private specializate (bodyguards, 

sisteme de alarmă sofisticate, ş.a.m.d.). În ultimul timp, numeroși autori sunt ostili 
asigurării bunurilor publice de către stat, reliefându-se că, exceptându-le pe cele de 
importanţă națională (cum ar fi, de exemplu, apărarea strategică) este de preferat ca 
producerea aşa-numitor bunuri publice să fie lăsată tot pe seama sectorului privat. 
Argumentul principal rezidă în faptul că agenţii economici privaţi sunt mult mai 
flexibili, comparativ cu birocraţii din sectorul de stat şi că ei se pot reuni şi organiza 
| in cluburi pentru a produce cát mai eficient. Este si motivul pentru care această 

teorie este cunoscută şi sub numele de teoria clubului“ . 


a 
#/ 


1) J.E.Stiglitz, Economics of Public Sector, second edition, W.W Norton & Company, N 
; , W.W. a Y. 
1988, p.119-146 (9) J.M. Buchanan, An Economic Theory of Clubs, in part ae at SE ai 
p. 1-14 à ¿Se 
2) P.Samuelson, Diagrammatic Exposition of a Theo 
Economics and Statistics“ N ° 37, 1955, p.350-356. 


3) G.S.Maddala, E.Miller, Microeconomics, Mc. Graw - Hill Book Co, 


4) J.M. Buchanan, An Economic Theory of Clubs, in „Economics“, E -14: 

J.M.Buchanan, Social Choicc, Democracy and Free Ma rkets, in e e E 
Economy - selected essays “, Chapel Hill Book Co, University of North Carolina Press, 1980, p.75-89 
și Jaseph E,Stiglitz lucr, cit. p.146-176; L.M.Buchanan, G.Tullock, The Calculus of asas 
Michigan University Press, Ann Arbor, 1971 si A.T,Peacock, J.Wiseman, The Trovah of Public 


ry of Public Expediture, în „Review of 


New York, 1989, p.S17-529- 


Expenditure in the United Kingdom, Allen and Union, London, 1988. 
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Diterite categorii de bunuri pot fi complementare sau substituibile. E 
multe bunuri sunt complementare dach vor fi utilizate impreuná pentru a s EE 
anumità nevoie (de exemplu, bunurile electrocasnice şi Spam a e s e 
autovehiculele si carburantii); sunt substituibile acele bunuri intre care ene Ae 
poate alege pentru a-si satistace o nevoie anumită (de exemplu, între automo e 
tren, pentru satisfacerea nevoli de transport, între zahăr şi zaharină sau miere pen ru 
a-şi satistace un anumit consum alimentar). Complementaritatea şi substituibilitatea 
decurg din natura bunurilor, dar au şi o anumită doză de preterenţialitate, izvorâtă din 
gusturile şi opțiunile consumatorului. Se distinge de asemenea clasificarea în : 
bunuri principale şi bunuri secundare (derivate). Bunurile principale sunt cele care 
sunt aşteptate prioritar din procesul tehnologic utilizat: cele secundare (derivate) 
sunt cele care se obţin inevitabil, alături de bunul principal (dacă mierea este 
produsul principal în apicultură, ceara este produsul secundar). 


în condiţiile economiei de schimb, bunurile economice, în special cele marfare, 
sunt destinate satisfacerii nevoilor nonproducătorului. Pentru aceasta, ele trebuie să 
se bucure de apreciere (prețuire), mai mare sau mai mică, din partea consumatorului 
nonproducător. 


Delimitări conceptuale. Utilitatea economică individuală şi totală. În decursul 
timpului, s-au constatat mai multe modalităţi de abordare a conceptului de utilitate 
care, nu de puţine ori, au vizat o analiză trans şi interdisciplinară. Cele mai con- 
sacrate rămân însă cele care au în vedere, în principal, aspectele tehnice şi, respectiv, 
cele economice ale utilității. 


Privită sub aspect tehnic, utilitatea reprezintă capacitatea unui bun de a 
satisface o nevoie (a individului, de producţie, a societăţii), capacitate care 
decurge şi se exprimă prin trăsăturile, caracteristicile şi însușirile intrinseci 
ale fiecărui bun sau clase omogene de bunuri. 


Spre deosebire de sensul tehnic al utilității, sensul economic al acesteia include 
raportarea la o nevoie, la o trebuință a nonposesorului. Doar în măsura în care, o 
cantitate determinată din acesta răspunde unei nevoi a nonposesorului, devine 


posibil raportul economic de piață - tranzacţia bilaterală de piață - caracteristică 
economiei de schimb. 


În teoria economică se întâlnesc două optici diferite de abordare a utilității 
economice: concepţia clasică şi cea neoclasică. 


În die clasică se apreciază că, pentru persoane diferite, bunuri identice au 
copia H itate economică în măsura în care sunt necesare, indiferent de intensitatea 
nevoilor, de mărimea consumului şi a sacriticlulul tăcut pentru a le obține. Utilitatea 


economică reprezintă o relaţie între pro 
prietăţile intrinseci al i 
monoposesorului (consumatorului) potzi UL Suita 


În această abordare 
„ Proprietățile intrinseci ale 
EAA N bunului au rolul determinant în 


Ca atare, fiecare unitate dintr-o multim 

e de bunuri omogene 
vedere calitativ d care se încadrează în dimensiunile Aaval de GN Ee 
utilitate economică. Ele au proprietăţi Identice ec 
(acelorasi) categoril de nevol. Í 


a d are aceeasi 
spund, in principiu, aceleiasi 

' ŞI 
n această concepție, elementele X1, Mä 


D 


it) 
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aparținând mulțimii X (in caro X = Xi + Xp tt X]) au utilităţile individuale bn, us. 
uj, egalə re alo, 


u u u 
Într-un sistem de axa, în care po | u Ak lenke A 


absrisă sunt înscrise elementele ' ' 
mulţimii, iar pe ordonată utilitatea 
economică individuală, aceasta se 
prazintă ca în figura nr.5,1,, astiel 
încât DA = ui (X1)= ug (X2)= 

= us( xs), s.a.m.d. 


! 
I ] ! 
Li ' H 
I H j 
| l] ! 
' I ! 
! ! ! 


Fig. 5.1, Utilitatea economică individuală 
în gândirea economică clasică 


Utilitatea economică totală (Ut) a 
respectivei mulțimi este produsul 
dintre utilitatea individuală (ul) - 
aceeaşi pentru fiecare element - şi 
numărul de unități care alcătuiesc 
mulțimea (xj); Ut = ul. xj, respectiv 
suprafața OABC din figura nr.5.2. 


În gândirea neoclasică, în spe- 
cial în cadrul curentului marginalist, 
utilitatea intrinsecă a unui bun 
capătă sens economic atunci când 
sunt îndeplinite cumulativ anumite 
condiţii: Fig. nr. 5.2, Utilitatea economică totală în 


- proprietăţile, însușirile bunului DOE, Sea 
trebuie să asigure satisfacerea nevoii cumpărătorului, indiferent de natura acesteia. 
Ea poate fi o nevoie reală sau imaginară, conformă sau nu cu normele morale, cu 
sistemul de valori dominante, cu tradițiile şi obicelurile în care trăieşte fiecare! ; 


1) La sfârşitul secolului XIX, Vilfredo Pareto folosea termenul 
de a satisface una din nevoile omului, legitimă sau nu, utilă sau inutilă. Pentru el utilitatea era 
Circumserisă la capacitea unui bun de a fi, prin consumare, favorabil dezvoltării sau prosperității unui 
individ sau grup, Ulterior, conceptul de utilitate s-a impus în literatura de Specialitate cu sensul pe 
care V. Pareto şi alli economişti îl confereau celui de ofelimitate, M 


de ofelimitate ca însușire a unui bun 


A 
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- cumpărătorul conştientizează şi este convins că, prin însuşirile sale, respectivul 


bun economic îi aduce o satisfacție, li conferă prin consum o anumită plăcere. Este 
lipsit de Importanță dacă această convingere este reală, fundamentată științific sau 
este doar o iluzie; 


WW cumpărătorul este capabil să folosească utilitatea pe care el o apreciază la bunul 


economic, dispune de abilitatea şi cunoştinţele necesare sau conexiunile tehnico- 
economice cerute. Pentru o persoană inaptă să conducă un automobil, acesta nu are 
utilitate'economică oricât de semnificative ar fi caracteristicile sale tehnice. Pentru un 
analfabet, o carte, oricât de valoroasă ar fi, nu prezintă utilitate economică (şi cu atât 
mai puțin culturală), afară de cazul când o cumpără în scopuri speculative. 


Pe baza acestor criterii se poate aprecia că utilitatea economică sintetizează 
importanța, prețuirea pe care o persoană o acordă, la un moment dat si în 
condiţii determinate, fiecărei unităţi dintr-o mulțime de bunuri identice. 


Măsurarea şi aprecierea utilității. Utilitatea marginală. Măsurarea utilității 
economice a fost analizată şi s-a realizat în două modalități: măsurarea (aprecierea) 
cardinală şi cea ordinală !. 


Măsurarea cardinală presupune ca un consumator dat să acorde fiecărei 
cantităţi (doze) dintr-un bun sau altul o utilitate mai mare sau mai mică 
exprimată printr-un număr de unități de utilitate. 


Să presupunem, de exemplu, că un consumator acordă următoarele utilităţi: 
la un kg de struguri ..... 8 unităţi de utilitate; 
la 2 kg de struguri ..... 12 unităţi de utilitate; 
la un kg de pâine ........ 4 unități de utilitate; 
la un kg de carne........ 24 unităţi de utilitate. 


Pentru acest consumator, utilitatea a 2 kg de struguri este de 1,5 ori mai mare 
decât pentru un kg. de struguri. Utilitatea a 1 kg de carne este de două ori mai mare 
ca aceea a 2 kg de struguri şi de 6 ori mai mare decât cea a 1 kg de pâine. După 
această măsurare, se consideră că acest consumator posedă cunoştinţe exacte 
asupra numărului de unităţi de utilitate pe care i le procură fiecare cantitate din 


orice bun, ceea ce îi permite să compare într-o manieră sigură utilitatea diferitelor 
bunuri şi să efectueze un calcul economic riguros. 


Măsurarea cardinală a fost însă contestată în literatura de specialitate, con- 


siderându-se că, practic, oamenii pot cel m 
; A ult sà-si ierarhizeze preferințele. Acest 
gen de abordare corespunde așa-numitei măsurări ordinale. š EW 


Măsurarea ordinală presupune aşezarea dit 
eritelor bunuri într- i - 
dine, în raport de preferinţele consumatorului. E e 


Revenind la exemplul de mal sus, măsurar 

' ea ordinală s 
acest consumator, în condiţiile date, preferă un k 
kg. de struguri unul kg de pâine, Ca atare, 


e limitează la a aprecia că 


ordinea preferințelor sale este: 


1) Moktar Akamami, Mieroeconomie, Editeur Gaetan Morin, Quebec, 1981 p.38-44 


g de carne unul kg de struguri şi un , 
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Aprecierea utilității economice are un caracter eminamente individual și 
subiectiv, ea flina diferită de la un Individ la altul. Un bun poate avea utilitate 
economică pentru un Individ dar nu aro pentru altul, Ea depinde de raportul pe care 
tecare H stabileşte între proprietățile unul bun şi Intonsltatoa nevoilor salé, raport 
înttuențat de nivelul de cultură, do gradul do Informare, de aspirațiile și opțiunile 
ttecărula, ca şi de cantitatea bunurilor la caro ol aro accos, Mal mult chiar; aceeași 
persoană apreciază că unități (doze) din acelaşi bun au utilitate economică diferitá, 
în functie de cantitatea şi momentul când acostoa îl sunt disponibile. Astfel, dacâ 
presupunem că o cantitate de un kg de carno consumată de o persoană în decurs de 
o săptămână reprezintă pentru aceasta o anumită utilitate, dublarea aceste! cantități 
poate duce la creşterea satisfacției, dar nu în acooasl proporție: utilitatea economică 
a celui de al doilea kilogram de carne osto mal rodusă docât a primului, În acest sens, 
Altred Marshall, exponent do soamă al școlii marginaliste, sublinia câ mărimea inten- 
sităţii unet plăceri descreşte progresiv până la saturare dacă este satisfăcută în mod ` 
continuu: aceasta semnifică faptul că utilitatea primei unități (doze) dintr-un bun 
economic este mai ridicată şi se reduce succesiv, treptat cu fiecare nouâ doză 
(unitate) de bun care se confruntă cu o nevole în descrestere“, ! 


Pe baza comportamentului individual, se poate aprecia că utilitatea adițională pe 
care consumatorul o conferă fiecărel unităţi (doze) suplimentare dintr-o mulțime de 
bunuri omogene la care are acces este pozitivă dar descrescătoare. Aceasta 
înseamnă că unitățile (dozele) x1, X2 ...., Xn din bunul x au utilităţile individuale ur, 

U 2 ss: Un diferite, pozitive dar descrescânde (ui > uz >... > Un), 


Reprezentarea grafică din figura 53. evidențiază curba utilității individuale (BC) 
care este orlentatà NV-SE si are pantă negativă. Utilitatea totală rezultată din con- 
sumul cumulat al unităților (dozelor) x1, X2 ,.,., Xn din bunul x este; 


Ur = ut + us +... + Un $l este ciroumscrisă de arla OABC (figura 5.3). 


Curba utilității totale 00' (figura 5.4.) exprimă consumul xı + x2 + Xa... din bunul 


x este crescătoare şi devine paralelă la absclsă în momentul când nevoile individuale 
sunt satisfăcute. 


Pentru ilustrarea consideraţiilor de mal sus, să presupunem că din bunul „X“ 
(grâu) se află pe plață la dispoziţia cumpărătorului 11 unităţi (doze); din acestea sunt 
necesare doar 10 pentru satisfacerea unul ansamblu de nevoi: hrană, semințe 
alimentaţia animalelor, a păsărilor de curte, a păsărilor de apartament, rezerve etc. 
Pentru un cumpărător (Individ), fiecare unitate din oferta de grâu are o utilitate 
diferită; se presupune (tabelul 5.1) că prima unitate, care serveşte pentru satisfacerea 


1) Alfred Marshall, Principi di economia politica, UTET, Torino, 1972, p.178 
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celei mai stringente nevoi, - 
hrana sa si a familiei - are cea 
mai mare utilitate (100 - în 
măsurarea cardinală). Cea de a 
doua, folosită pentru semințe, 
răspunde unei nevoi mal puțin 
stringente şi deci are o utilitate 
mal redusă, reprezintă pentru 
acest consumator o utilitate 
adițională de 90 ş.a.m.d, Mă- 
rind consumul la unsprezece 
unități, ultima unitate depă» 
şeşte nevoia consumatorului si 
are deci o utilitate zero, 
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Tabelul 5.1. 


Utilitatea totalá UT 
(a consumului cumulat) 


Utilitatea individuală Ui şi utilitatea totală Ur 


Unitatea (doza) Utilitatea ` 
consumată individuală (Ui) 


Er ee 
Fee Ee ee 
EE e 
D E Re 
aie A i EE 
Lol 2 i kas oy: a pa E IN? "INI 
|ie mewaa a sarikad eent degt Acte ee der 580... a =. ini 
[ega Bs pâybinieie sab. tegen, hojini valak pse, seu i| 
a Xt-a e 
Utilitatea marginală (Um) reprezintă variaţia utilității totale (A Ut) care rezultă 


prin creşterea (A x) cu o unitate a cantităţii consumate dintr-un bun (ceilalţi 
"factori fiind presupuşi Constant). 


Um = A UT / Ax 


Astfel, în virtutea ipotezei măsurării cardinale, putem defini o funcţie a utilității 

totale de tipul UT = f(x) ca pe o funcție crescătoare în raport cu cantitatea consumată 

dintr-un bun. Dacă presupunem că avem o infinitate de mici cantități din bunul x şi că 

funcţia de utilitate este continuă şi diferenţiabilă, atunci rezultă că utilitatea marginală 

poate fi definită ca derivata parţială de ordinul 1 a funcției de utilitate. 
EE ; 

Deci Um= orei U'x 


Revenind la figura 5.4., utilitatea marginală a fiecăreia din dozele (cantităţile) xı, 


x2, %3, — X11 este exprimată prin raportul dintre sporul de utilitate totală şi sporul 
cantităţii consumate pentru realizarea sporului respectiv de utilitate, adică: 

Umx2 = BC/AC; Umxa = DE/BE; Umxa = FG/DG: 

Umxs = HI/FI ş.a.m.d. 


Cum prin ipoteză AC = BE = DG = Fi, iar BC > DE e defi 


ezultă că Umx2 
> Umx3 >Umxa >Umxs ... > Umx:+ (figura 5.5.) ceea ce permite ge 


neralizarea sub 
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i sta 
torma legii utilității marginale descrescânde. Matematic, acea 
derivata de ordinul doi negativă, deci U'x < 0. 


se traduce prin 


punctul de 
sațictatc 


Fig. nr. 5.5. Curba utilității marginale 


Legea utilității marginale (numită şi legea lui Gossen, întrucât a fost formulată 

pentru prima dată de către H.H.Gossen în 1854) arată că „atunci când can- 

titatea consumată dintr-un produs (bun economic - n.n.) creşte, utilitatea 
marginală a produsului (adică utilitatea suplimentară, adăugată de ultima 
unitate) tinde să se diminueze“ ! 

Mai mult, aşa cum se poate observa în figura 5.5, consumând continuu un anumit 
bun, se atinge, la un moment dat, un prag de saturație după care, dacă totuşi 
consumul continuă să crească, există riscul să apară zona de insatistacție. Punctul 
de saturație este atins atunci când utilitatea marginală devine nulă, deci atunci când 
sporirea cantităţii consumate nu mai aduce satisfacție. Din punct de vedere 
matematic, acest fapt este evident întrucât funcţia obiectiv a consumatorului are în 
vedere maximizarea gradului de satisfacție, deci a utilității totale scontată a se obţine 
prin consumul bunului x. Ori, în condiţiile în care am definit funcția de utilitate ca fiind 
UT = f(x), rezultă că aceasta îşi va atinge optimul (în cazul de față maximul) în 
punctul în care derivata de ordinul 1 (adică utilitatea marginală) va fi nulă. 


1) Paul Samuelson, L'Economique, t.2. Armand Collin, Paris, 1969, p.669, 
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5.2 Preferinţele consumatorului 


Refarmulzrea teoriei =lem=riü consurmetoruiii în termenii utilității ordinale nu mai 
presupune practic, măsurerea propriu-zisă a utilității, ci doar o ordonare, pe cât 
posibil cât mai retionelă, a preferintelor eet. 

Programele de consera şi karia carbelor de indieremtā. 

Abordarea din perspectiva uitai ordinale presupune asocierea unui anumit 
număr (indicator de setistecție) diverselor centitzți folosite de un consumator în 
funcție de preferințele sale. Ordonerea preferinizior consumatorului are, astfel, în 
vedere construirea unor programe (modale, retete) de CONSUM. 

Programul de consum desemnează diferitele combinaţii ale bunurilor x, y, z ... 
w de la care consumatorul scontează să obţină o anumită utilitate (satisfacţie) 
agregată. 

Programele de consum se află sub incidența unei multitudini de factori de natură 
complexă, exprimând obiceiwie, tabieturile, gusturile şi preferinţele unui anumit 
consumator. Ele poartă, pe lângă amprenta proprisi personalități - influențată de 
status-ul socio-profesional şi de caracteristicile socio-psihologice ale individului -, şi 
o puternică încărcătură socială indusă, în principal prin mass media (reclame 
publicitare, sondaje). Cum îinseriia în social a indivizilor este, la rândul ei, diferită, 
rezultă că programele de consum sunt proprii unui anumit consumator, avâ 
aceasta, o semnificativă determinare subiectivă, îndividuală. 


Presupunem, pentru simplificare, că alegerea unui consumator dat, va fi limitată 
la două bunuri x şi y. În funcţie de maniera în care el va opta pentru diferite combinări 
posibile ale bunurilor x şi y, distingem mai multe modele (programe) de consum care 
exprimă, implicit, preferinţele consumatorului. Astiel, el va considera ca fiind 
dezirabile două programe de consum de tipul (x1. y1) şi. respectiv (x2, y2) 


a) Consumatorul preferă combinarea (xı, y1) combinatiei 
A š z . Dei (x2, y2). Vom utili 
simbolul „ > “ pentru a ilustra că o combinare va fi strict preferată Zi SE 
Deci: 
(x1, y1) > (x2, y2) (5.3) 


nd, prin 


b) Corespunzător, vom utiliza simbolul 
a consumatorului față de diferite combinații posibile. Deci dacă v 


=~ Pentru a ilustra o posibilă indiferentă 
om avea: 
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Gen. yi) ~ (2, y2) 


Aceasta va sugera că, din punct de vedere al preferințelor sale, consumatorul va 
fi la fel de mult satisfăcut (adică scontează obținerea aceleiaşi utilități) atât prin 
alegerea combinării (x1, yi) cât şi prin alegerea (x2, y2). În acest caz, vom considera 
că cele două programe de consum sunt echivalente. Două sau mai multe programe 
de consum se consideră a fi echivalente dacă consumatorul scontează să obțină 
acelaşi nivel de satisfacţie (de utilitate agregată - Ua) prin aceste combinări de 
consum. Deci, dacă Ua(P:) = Ua(P2) = Ua(P3) = .... Ua(Pn), atunci 
programele de consum Pi, P2, P3... Pn vor fi echivalente. 


Legat de relațiile de preferință si de indiferență, pentru ordonarea preferințelor 
consumatorilor in funcţie de programele de consum, se utilizează modelul analizei 
curbelor de indiferenţă şi, respectiv cel al hărţii curbelor de indiferenţă. 


Curba care reuneşte ansamblul combinărilor din: bunurile x şi y de la care 

consumatorul scontează-să obţină acelaşi nivel de satisfacţie (deci aceeaşi 

utilitate agregată) desemnează curba de indiferență (numită şi iso-phelima i 

sau de isoutilitate). 

Astfel, prin curbele de indiferență, 
consumatorul îşi poate ierarhiza 
preferințele prin descrierea, practic, a 
unei infinităţi de. astfel de curbe 
menite să-i asigure diferite niveluri de 
satisfacţie (fig.5.6.). 

Astfel, în figura Sp, combinările 
ilustrate de punctele A şi B situate pe 
aceeaşi curbă de indiferenţă descriu 
două programe de consum echi- 
valente, în sensul că ele sunt suscep- 
tibile de a-i aduce acelaşi grad de 
satisfacţie consumatorului (deci A ë 
B). În schimb, punctul C îi asigură 
consumatorului utilitate mai m 
Cereale ert rata Fig. nr. 5.6 Harta curbelor de indiferență 
ferată combinărilor A si, respectiv, B. 

DeciC > AșiC >B. 


i 


C(x,, y;) 


J) Denumirea are in vedere juxt 
en in ved apunerea a douà cuvi cești: „i 
REN ic s DAS TAA inte greceşti: „isos“ = acelaşi (aceeaşi) şi 


Book Co., New York, 1988, p.446-452, şi P & R.Wonnacott, Economics, Mc.Graw-Hill 


AN 


a 
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Ansamblul curbelor de inditerență care dau expresie diteritelor programe de 
consum imaginate de către un consumator formează harta curbelor de in- 
diferență. 


Preferintele si satietatea (saturatia). Setul curbelor de indiferență poate avaa 
uneori în vedere si încercarea de 
atingere a asa-numitului punct de 
„fericire optimală“ - apropiat de 
abordările hedoniste şi ale teoriilor be- 
havioriste moderne - care presupun 
practic o focalizare a dorințelor într-un 
anumit punct în spațiul bidimensional 
care ar echivala cu satisfacerea 
deplină a necesităţilor consuma- 
torului, deci cu atingerea pragului de 
saţietate.! Configuraţia hărţii curbelor 
de indiferenţă în acest caz va fi de tipul 
celei redate în figura 5.7. 


Dacă considerăm, acest punct de 
coordonate (x, y), atunci, cu cât vo- 
lumul şi structura consumului se vor 
situa mai aproape de el, cu atât gradul 
său de satisfacție va fi mai mare ; 
(aspect relevat şi de sensul sàgetilor Fig. 5.7 Preterinţele si sațietatea 
din figura 5.7. In acest caz, curbele de 
indiferență vor avea o pantă negativă 
atunci când consumatorul va avea prea puțin sau prea mult din ambele bunuri ŞI, 
respectiv, o pantă pozitivă atunci când va avea prea mult doar din unul dintre cele 
două bunuri. În cea de-a doua situaţie (panta pozitivă), bunul din care consumatorul 
dat consideră că are prea mult, devine la un moment dat „bun rău“, şi se impune 
reducerea consumului din acesta pentru a se apropia de pragul de sațietate (K, F). 


Această manieră de abordare va conduce, însă, întrucâtva la o situație în care 
oamenii ar fi tentaţi ca, la un moment dat, să aibă mai mult dintr-un bun decât doresc 
ei, practic. să consume. Ori, din punct de vedere economic, interesează în special 


situaţia în care consumatorul este constrâns să aleagă 
mai puțin de a 
dintr-un anumit bun. 9 pul cât şi-ar dori 


Considerăm că, înainte de a trece la an 
derulează alegerea consumatorului, 
metodologice legate de particularități! 


aliza maniere! specitice în cara se 
sunt încă necesare unele lămuriri teoretico- 
e modelului genera! al curbelor de indiferentă, 


1) Hal R.Varian, lucr, cit. p.38-48. 
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Proprietăţile curbelor de indeterenţă. Rata marginală de substituție. 


Curbele de indiferență, indiferent de forma specifică diferitelor tipuri de bunuri 
prezintă în general, o serie de caracteristici comune, dintre care mal semnificative ar 
fi: 

a) Curbele de inditerență sunt descrescătoare, reflectând acţiunea legii utilității marginale 
descrescânde şi ipoteza nonsaturării preferințelor în virtutea cărela, generic vorbind, omul are tendința 
de a-şi amplifica şi diversifica permanent nevoile. Dacă am presupune că pe o curbă de indiferenţă ar 
există şi unele segmente crescătoare, atunci, pe aceste porțiuni, relaţia funcţională nu ar mai fi cea de 
inditerenţă (reflectând programe echivalente de consum menite să asigure același grad de satisfacţie), 
ci una de strictă preferință, fapt care ar intra în contradicţie chiar cu definiţia curbei de indiferenţă. 

b) Curbele de indiferență nu se pot intersecta. Pentru a demonstra âceastă a doua proprietate, 
vom folosi metoda reducerii la absurd, presupunând că ar exista posibilitatea ca două curbe de 
indiferenţă să se poată intersecta asemeni situaţiei prezentate în figura 5.8. 

Pe baza figurii 5.8:, putem descrie următoarele relaţii: 

A = C (căci se aflà pe aceeaşi curbă de 
indiferență) 

B — C (căci se află pe aceeași curbă de 
indiferență) 


Cum relația „zv “ este tranzitivă, ar 
rezulta si că A ~ B, deci că, în situația con- 
siderată, acest consumator ar ti indiferent 
față de combinările redate prin punctele A si 
:B, ceea ce este evident fals, căci A > B. 
Ajungând ca, pe baza presupunerii făcute, sà 

⁄ punem în evidenţă o astfel de situaţie, 
rezultă că prezumția a fost falsă. Deci, cur- 
bele de indiferenţă nu se pot intersecta. 


1 c) Panta curbei de indiferentà 
j este rata marginală de substituție 


Rata marginală de substituție 
desemnează cantitatea dintr-un 

za E care un con- Fig. nr. 5.8. Demonstrarea imposibilității 

smo or este dispus să renunțe intersectării curbelor de indiferență 
n schimbul procurării unei „prin metoda reducerii la absurd 


unități suplimentare dintr-un alt bun asttel în 
i } cât să fie posi 
aceluiași nivel de satisfacție (de utilitate agregată). "bc 


Relatia de calcul al acestul indicator, notat cu RMS, va fi: 


-AY T 
RMS = = |; U = ct (5.5) 


Din această relație se remarcă faptul că, pentru bunuri intinit divizibile, RMS = 4y ce 
arată că rata marginală de substituție este ohlar EOS 


panta curbei d 
În plus, se poate demonstra că rata mar illa Le 


Qinală de substitu 


utilităţilor marginale ale celor două bunuri, adică: lie este egală cu raportul invers al 
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Demonstrația matematică este evidentă, Astfel, pornind de la necesitatea maximizării utilității 
agregate scontate a se obține prin consumul celor două bunuri x și y, deci max U cu U = U(x,y), rezultá 
că derivata de ordinul l a aceste! funcţii va trebui să fie nulă, deci; 


' ) Ú 'x dy _ 
Uxdx + U'ydy = 0 ; El E (5.7) 


Ori U'x şi U'y sunt chiar utilităţile marginale ale celor două bunuri, 


Această relaţie pune în evidenţă și tendința generală de reducere a ratei marginale de substituție 
şi permite ilustrarea formei convexe la origine a curbei de indiferenţă » 


Căci, pe măsură ce se renunţă la un număr crescător de unităţi dintr-un bun, este rezonabil så 
presupunem că, în mod corespunzător, consumatorul, pentru a-și menţine același nivel de satisfacţie, 
va consuma tot mai multe unități din celălalt bun. Astfel, prin creşterea succesivă a consumului din 
bunul x se reduce intensitatea nevoii pentru acest bun şi, implicit, utilitatea marginală adusă de fiecare 
doză suplimentară consumată (Um x). În schimb, reducerea succesivă a lui y face ca fiecărei unităţi la 
| care se renunţă să i se acorde de către consumator o utilitate marginală mai mare , 


Vom prezenta, în continuare, un exemplu prin care vom pune în evidenţă legea reducerii ratei 
| marginale de substituție. 


A 


1 În tata dilemei de a alege între posibilităţile lunare de alocare a bugetului său limitat (de timp şi, 
x | evident, şi bănesc) un student apreciază că o alternativă ar fi de un bilet de spectacol și, respectiv, 50 

de mese. Reflectând, constată și alte alternative posibile care i-ar aduce acelaşi grad de satisfacţie, pe 
care le-am consemnat în tabelul42, cunoscut sub denumirea de schemă sau tabela de indiferență 
(construit cu date ipotetice, în scopuri pur didactice), 


Tabela de indiferenţă reflectând posibilele alternative de alegere 


Alternativa: 


Tabelul 5.2 


Număr de bilete la spectacol 


A 


Pentru ca analiza comportamentului acestul consumator să fie 
tinuarea tabele! de indiferenţă, graficul corespunzător curbei de Indite 
Graficul din figura 5,9, relevă că trecerea de | 
la cea de-a doua are loo prin reducerea satisfac 
gé renunțarea la 25 de mese) și oroșterea celei 
unul bilet în plus, În mod similar, trecerea de 


mal sugestivă, ataşăm, în con- 
renţă (figura 5.9), 

a programul de consum descris de 
țel, scontată a fi obținută de pe 
scontate po seama serviciilor cultivat 


la B la C presupune renun 
un bilet în plus după cum trecerea de la C la D și, ros We 


5 și, respectiv, 2 mese pentru un bilet suplimentar, 
Reducerea progresivă a numărului de mese la care e 


onsumatorul consideră cà va 
pentru a obține un bilet în plus reflectă practlo legea reducerii progresive a SEN 


prima alternativă 
urma hranei (prin 
e prin cumpărarea 
ese pentru a obține 


ipootiv dela Dla E atrage după sine renunțarea la 
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substituție, Aceasta întrucât rata cu care con- 
sumatorul este dispus să înlocuiască mesele cu 
biletele scade pe măsură ce numărul biletelor 
creşte, 

Datele prezentate relevă doar aprecierile 
subiective ale consumatorului student dat 
privind combinările dintre cantităţile diterite din 
cele 2 bunuri care i-ar aduce satisfacţie. Evi- 
dent, în căutarea atingerii unei satisfacţii super- 
ioare (doar dacă bugetul său ar spori) el poate 
descrie practic o infinitate de alte alternative de 
consum de la care scontează obținerea unor 
niveluri superioare de utilitate, descriind astiel 
harta curbelor de inditerenţă. 

Privind însă situația cu mai mult realism şi 
încercând să dăm un plus de concretețe demer- 
sului nostru, considerăm utilă continuarea 
analizei, nu în planul descrierii unei ipotetice 
hărți a curbelor de indiferență, ci în cel al 
relietării posibilităţilor concrete de alegere pe 
care le are consumatorul. Fig. 5.9. Curba de indiferență 

Pentru aceasta, este necesară | 
atasarea în analiza noastră - care, până în acest moment, a încercat să răspundă la 
întrebarea „ce doreşte“ consumatorul - a aspectelor „pragmatice“ legate de cesa ce 
poate el concret să-şi permită pentru ca, în final, pe baza reunirii acestor două dimen- 


siuni (dorinţe-posibilităţi), să constatăm ce va alege el propriu-zis pentru atingerea 
maximului de satisfacție posibilă. 


` 5.3. Echilibrul consumatorului 


Echilibrul consumatorului are în vedere optimizarea procedurilor de alegere a 
consumatorului, ținându-se cont atât de preferințele sale cât şi de resursele (mij- 
loacele) relativ limitate de care dispune pentru obținerea maximului de satisfactie. ! 

Modelul de analiză, bazat pe curbele de indiferență, permite evidențierea indos 
matiilor subiective legate de preferințele consumatorului. Pentru a determina ceea ; 
efectiv va cumpăra un consumator, este necesar sà alăturăm acestui set də za a 


subiective, o serie de informații obiective l: inci 
egate, în principal, de suma ds bani 
dispun oamenii și, respectiv, de evoluția prețurilor bunurilor. EH 


5.3.1. Constrângerea bugetară şi linia bugetului 


rare 
suma totală de bani disponibilă pentru satisfacerea AA TE) bugetare legată de 


acerea nevoii ca 
unui anumit nivel al preţurilor bunurilor. voilor de consum în condite 


(% 
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Se foloseşte, în acest sens, ca instrument de analiză linia bugetului. 


Linia bugetului, numită uneori şi linia venitului disponibil, desemnează an- 
samblul combinațiilor care arată posibilităţile de cumpărare (adică constrân- 


<: gerile) ale consumatorului. 

Astfel, consideránd cà suntem interesati in maximizarea utilitátii pe care scontăm 
s-o obţinem prin combinații variate din bunurile x şi y ale căror prețuri sunt px şi, 
respectiv, py, venitul total disponibil (T) poate fi alocat astfel: 

T=x.px+y.py (5.8) 

La limită, în condiţiile în care întreg venitul disponibil s-ar aloca pentru x poate să i 
procure din acesta x: 

Z=- (5.9) 

` px 


in mod analog, dacă s-ar aloca tot venitul pentru y, el ar putea să achiziționeze şi 
să consume din acest bun maximum: y: 


e IE 
=— (5.10 
py ( ) 
Relaţiile (5.9) şi (5.10) reflectă astfel punctele în care linia bugetului intersectează 
cele două axe. 


Din (5.8) rezultă că relația care descrie linia bugetului poate fi scrisă şi sub forma: 
alata px (5.11) 
Py PY š 
De aici rezultă că panta liniei bugetului va fi: 


dys asiz- DX (5.12) wapu ds, 


xÍ 


Deci, panta liniei bugetului este dată de raportul dintre prețurile celor două 
bunuri, : ! $ vi q iş uqi š - 


În cazul în care presupunem că ale 
EI xj bunuri, având fiecare preţul pi, 
strângerea bugetară va fi de tipul: 


gerea consumatorului are în vedere nu numai două bunuri, ci 
rezultă că, în abordarea tradițională, relația care descrie con- 


m 
T= i pixi (5.13) 
CA f 


Abordâri recente ale teoriei consumatorului propun lár 
numai prin venitul disponibil ci gi prin venitul complet şi, r 


girea analizei prin măsurarea resurselor nu 
espectiv, prin venitul social, 
Astfel, prin venitul complet este desemnată suma venitului în 


bani și a celui la car 
folosirea timpului și a bunurilor pentru obținerea utilităţilor, $ i i E NEIE prin 
măsurate cu ajutorul sumei costurilor Inputurilor (bunuri şi timp), 
tipuri de constrângeri: 


a) Constrângerea bunurilor, care poate ti formulată astfel; 


n timp ce prețurile mărturilor sunt 
Vom distinge, în acest context, două 
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N — 
2 piu = V + Tw. W (5.14) 
IA 


unde p ; este vectorul prețurilor unitare ale bunurilor x i 
T w este vectorul orelor lucrate 
W este vectorul câştigurilor pe unitatea de T w. 

b) Constràngerea timpului va fi de tipul: 


n 
X Tu=Te=T-Ts (5.15) 
i=i i 
unde : Tc este un vector care indică timpul afectat consumului 
T este un vector care indică timpul total disponibil. 
Practic, din relaţiile (6.14) şi (6.15) rezultă o singură constrângere fundamentală, căci timpul este 
m 
o variabilă prezentă în ambele ecuaţii. Substituind Tw = T — > Ti în ecuația (6.14) rezultă că ecuaţia 
i i=1 
constrângerii fundamentale va fi de tipul: 


m m 
3 part TIW=V+T.w (6.16) 
i=1 i=1 

Estimările empirice bazate pe abordarea din perspectiva venitului complet au pus în evidenţă 


faptul că analiza bugetelor de timp se poate constitui într-un instrument util pentru ce Gary S. Becker 
desemnează drept „o teorie revizuită a alegerii, !. 


Toate consideraţiile prezentate, atât cele legate de abordările tradiţionale cât şi cele mai recente, 
au avut în vedere restricțiile ca o componentă importantă în procesul decizional individual legat de 
alegerea diferitelor alternative de consum. Lumea reală este însă, prin excelenţă, o lume a inter- 
acţiunilor sociale, fapt care îşi pune amprenta şi asupra procesului decizional specific alegerii con- 
sumatorului. Din această perspectivă, analiza este centrată pe un nou concept, cel al venitului social? 
-Venitul social, în accepțiunea lui Gary S. Becker, reuneşte 


> == Venitul unei persoane cu valoarea 
monetară pe care o au caracteristicile relevante ale celorla 


Iti pentru el, adică ... mediul social ...2. 

Folosind conceptul de venit social, s-a încercat analiza efectului produs de schimbările care survin 
în diferitele surse aducătoare de venituri şi prețuri, inclusiv în aşa-numitul „preț“ al medului social. 
Utilizarea conceptului s-a dovedit astfel interesantă pentru reliefarea interacțiunilor sociale existente 


între membrii aceleiași familii, întrucât, de regulă, familiile se comportă ca şi când ar maximiza o 


funcţie de utilitate supusă unei constrângeri bugetare dependente doar de variabilele specifice acelei 
familii. I 


1) Gary $. Becker , Comportamentul uman. 


p. 97-122, 137-176 O abordare economică, Editura All, Bucureşti, 1994, 


2) Gary S. Becker, luer.cit,, p.165-194 
3) Ibidem, p.292, 
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5.3.2. Echilibrul consumatorului 


Pentru a atinge obiectivul maximizării utilității unui consumator în condițiile resur- 
selor limitate de care dispune, trebuie să alăturâm dorințelor acestuia - sintetizate 
prin harta curbelor de indiferenţă - şi posibilităţile descrise de linia bugetului. Se 
poate arăta astfel cu ajutorul metodelor grafice că va fi aleasă combinaţia (x, y) care 
va asigura întâlnirea dorințelor şi posibilităţilor consumatorului. 


Deci, echilibrul consumatorului este atins în punctul în care una dintre cur- 
bele de indiferenţă (din familia hărţii curbelor de indiferență) este tangentă la 
linia bugetului. 


Vom încerca să prezentăm în cele ce urmează și soluţia analitică a echilibrului 
consumatorului ! 


Ori, aşa cum s-a arătat mai sus, rata marginală de substituție este chiar panta 
curbei de indiferenţă si este egală cu raportul invers al utiliăților marginale ale celor 
două bunuri. 


Astiel, decizia consumatorului va fi influențată atât de funcţia sa de maximizare a 
utilității scontată a fi obținută prin consumul bunurilor x şi y deci U = U(x,y), cât şi 
de constrângerea descrisă de relația (5.8) ) 


Vom avea astfel: 


Ë = U(x.Y) max 


T =xpx+ y Py (5-17) 


Dar, in virtutea relației (6.11), y = f(x) si anume: 


l 


Lë Py = $ > care, înlocuită în relația (5.17) conduce la: 


Uu [x tw] max 
ven ER (5-18) 
DN ` ` Gr 


Ke? Abraha Frois, Economie politique, Ed. Economica, Paris, 1988, p.206-208. 


mukipB li WI echilibrului consumatorului se poate face si utilizând metoda 


e Lagrange pe baza unci expresii de tipul L’ = U(x,y) + A(T-x px - y py) unde 
prin A s-a notat multiplicatorul lui Lagrange. Pentru maximizarea Lagranpianului se (aa i 
"Parţiale, regăsindu-se rezultatele relevate de soluția analitică tradiţională. 


apoi anulează 


` 
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posibilitățile acestuia, relativ independent de maniera specifică de definire a con- 
strângerii bugetare. 


5.3.2. Echilibrul consumatorului 


Pentru a atinge obiectivul maximizării utilității unui consumator în condiţiile resur- 
selor limitate de care dispune, trebuie să alăturăm dorințelor acestuia - sintetizate 
prin harta curbelor de indiferenţă - și posibilitățile descrise de linia bugetului. Se 
poate arăta astfel cu ajutorul metodelor grafice că va fi aleasă combinaţia (x, y) care 
va asigura întâlnirea dorințelor şi posibilităților consumatorului. 

Deci, echilibrul consumatorului este atins în punctul în care una dintre cur- 

bele de indiferență (din familia hărţii curbelor de indiferenţă) este tangentă la 

linia bugetului. š 


Vom încerca să prezentăm în cele ce urmează şi soluţia analitică a echilibrului 
consumatorului ! 


Ori, aşa cum s-a arătat mai sus, rata marginală de substituție este chiar panta 
curbei de indiferență şi este egală cu raportul invers al utiliăților marginale ale celor 
două bunuri. 


Astfel, decizia consumatorului va fi influențată atât de funcţia sa de maximizare a 
utilității scontată a fi obținută prin consumul bunurilor x şi y, deci U = U(x,y), cât şi 
de constrângerea descrisă de relaţia (5.8). } 

Vom avea astfel: 4 


F =U(x,Y) max (5.17) 


T =xpx+y Py 


Dar, în virtutea relației (6.11), y = f(x) si anume: 
Lean RE 


T x o | 
y= = x; Sr care, inlocuità in relatia (5.17) conduce la: 


1) Gilbert-Abraham Frois, Economie politique, Ed, Economica, Paris 1988, p.206-208 
Demonstrația analitică a echilibrului consumatorului se poate face d utilizánd i metoda 
ee lui Lagrange pe baza unei expresii de tipul L' = U(x,y) + 4(T-x px - y py) unde 
prin À s-a notat multiplicatorul lui Lagrange. Pentru maximizarea Lagrangianului se calculează şi 


apoi anulează derivatele parțiale, regăsindu»se rezultatele relevate do soluția analitică tradițională 


í 
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ul | a acestei 
Maximizarea funcție! de utilitate presupune ca derivata de ordin 
funcţii compuse să fie nulă, deci; 


gd, pia w Y'= 0. (6.19 
g =0iUx+UY 3 0 (5.19) 


dy _ _ px 
Din ecuaţia specifică liniei bugetului rezultă ep = 7py (5-20: 


înlocuind relația (6.20) in (5.19) vom obține: 

H H Px = $ 3 € 
Daiwel 1 (5.21) e E 
de unde va rezulta 'că: 
DE 

Be ës Ryu BE 


Relaţia (5.22) reflectă, astfel, că un consumator oarecare va alege acea com- 
binaţie care să-i asigure maximum de satisfacţie în punctul în care rata marginală de 
substituție (panta curbei de indiferență) va fi egală cu raportul prețurilor (panta liniei 
bugetului). Egalitatea celor două pante pune în evidenţă că, aşa cum am arătat, 
echilibrul consumatorului este atins în punctul în care curba de indiferență este 
tangentă la linia bugetului. 


Procedura este perfect similară şi în cazul altor 
tipuri de preferințe. Astfel, în cazul bunurilor per- 


fect substituibile !, se pot întâlni trei situaţii 
posibile: 


a) dacă py > px, atunci combinaţia optimă se 
va afla acolo unde consumatorul îşi va cheltui toți 
banii pentru bunul x, deci; 


b) dacă px > py, atunci consumatorul va 
cumpăra doar bunul y 
c) dacâ px = py, atunci orige combinație care 


satisface constrângerea bugetară se va dovedi 
optimă, 


Ca atare, alegerea optimală în cazul bunurilor 
perfect subsțitulbile va fi de tipul celei ilustrate în 


figura 5,10 iar funcţia cererii pentru bunul x va fl: Fig. nr. 5.10 Alegerea optimală în 


4 cazul 
| bunurilor perfect Substituibile 


1) Hal R, Varian, Intermediate Miaroeonomicai AM x l 
& Comp., New York, 1993, p, 78-79, odern Approach; third ecd; W. W. Stee 


FC 
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T/pxdacă px < py, 
x = 1 orice nr. cuprins intre0 și T/pxdacă px = py (5.23) 
0 dacapx>py 


š 


De altfel, în cazul bunurilor perfect 
substituibile, este absolut normal să 
fie cumpărat cel mai ieftin (x dacă px 
< py aşa cum se prezintă în figura 
5.10. 


Dacă bunurile sunt perfect com- 
plementare 1 atunci punctele de 
alegere optimală se vor situa pe 
diagonala principală (figura 5.11), 
adică acolo unde consumatorul va fi : 
dispus sá cumpere cantitàti egale din x*,y*) 
fiecare bun, independent de preturi. 

Analitic, pornind de la specificul 
bunurilor complementare care trebuie - 
să fie consumate în proporții egale (sà 
presupunem x = y), va rezulta că 
relația specifică constrângerii buge- 
tare va fi, în acest caz, de tipul: 


Fig. nr. 5.11. Alegerea optimală în cazul 
| bunurilor perfect complementare 


X=y | 
enge (5.24) 


Combinația corespunzàtoare punctului de alegere optimală va fi deci de tipul: 


SE 
DY erg 


(5.25) 


A 


Pentru bunurile neutre şi, respectiv, pentru cele „rele“, problema alegerii se va 
pune în termeni similari întrucât consumatorul îşi va cheltui toți banii pentru 
cumpărarea bunului care îl interesează şi nu pentru bunul neutru sau, 
pentru cel „rău“. Astfel, dacă, de exem 
funcția cererii va fi de tipul: 


după caz, 
plu, marfa x va îi „bună“, iar yva fi „rea“, atunci 


b 


DS é 


1) Hal R. Varian, lucr. cil. p. 79-80. 
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ier? 
~ px (6.26) 


y=0 
Toate consideratiile legate de problematica consumatorului au avut însă în vedere 
alegerea asa cum este ea realizată la un moment dat, deci din perspectiva abordării 
statice. O caracteristică semnificativă a procesului decizional în context real este însă 
încercarea de adaptare şi de flexibilizare a comportamentului uman la dinamica 


variabilelor modelului descris. 


5.3.3. Dinamica echilibrului consumatorului. Efectele modificării 
venitului şi preţurilor 


- Pentru a analiza dinamica echilibrului consumatorului, vom reliefa distinct efec- 
tele susceptibil a se produce ca urmare a modificării variabilelor exogene modelului: 
venitul si, respectiv, prețurile bunurilor. 


Efectul modificării venitului. Pre- 
supunem că pornim dintr-o situație 
inițială Ti în care consumatorul şi-a 
atins echilibrul, în punctul E+ din figura 
5.12. a: 


Dacă presupunem că, în timp, la 
momentul T2, venitul creşte, atunci 
aplicând prerogativele raționamentului 
caeteris-paribus, s-ar putea consuma 
mai mult din ambele bunuri, con- 
strângerea bugetară relaxându-se, linia 
bugetului deplasându-se spre dreapta, 
fiind paralelă cu cea anterioară întrucât 
panta (px/py) a rămas aceeaşi. În 
aceste condiţii, echilibrul consuma- 
torului va fi atins într-un alt punct, E2, în 
care această nouă linie a bugetului va fi 
tangentă la o altă curbă de indiferență 
din harta curbelor de indiferenţă. 


! Fig. 5.12. Curba venit-consum (a lui 
În mod perfect analog, dacă vom Engel) în cazul bunurilor 
presupune că venitul s-a redus, normale 
(caeteris-paribus), va rezulta că linia 
bugetului se va deplasa spre stânga parale! cu prima linie a bu 
echilibru va fi, de data aceasta, atins într-un í 

' ' -un alt punct E3, car i 
optim, dar la un nivel de satisfacție mai redus. SNE UST de 


getului iar punctul de 


Ë ` 


a 


Ai 


Ai 


A 
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Curbele Es, E1 E2 reflectă cum variază programele de achiziții (consum) alese 
în raport cu modificarea veniturilor (presupunându-se prețurile relativ con- 
stante). Ea se numește curba venit-consum sau curba lui Engel 


Într-un sistem de axe rectangulare unde pe Ox consemnăm cantitățile cerute 
dintr-un bun x, iar pe Oy venitul, curba lui Engel va fi o funcție crescătoare. 


Pentru cazurile particulare tratate ca tipuri arunge de preferințe, dinamica 
echilibrului consumatorului are în vedere următoarele: 


a) pentru bunurile perfect substituibile consumatorul va alege bunul mai ieftin. 
Astfel, dacă, de exemplu, px < py, atunci curba venit-consum se va afla chiar pe axa 


A d IC 
O x, cererea pentru bunul x, la un moment dat fiind de tipul x* = Px: Deci, dacă vom 


schimba axele de coordonate, notând pe Ox bunul x și pe Oy, venitul (T =x px + y 
py). atunci, pentru bunurile substituibile, curba lui Engel va fi o linie dreaptă cu panta 
px; ` u 

b) pentru bunurile perfect complementare consumatorul va alege aceeași can- 
titate din fiecare bun, curba venit- consum fiind dată de diagonala care trece prin 


origine şi având panta px + py căci T = x(px + py). Deci, în acest caz, curba Engel 
va fi o linie dreaptă cu panta px + py. 


Deşi pentru aceste cazuri particulare curba lui Engel pare a fi o dreaptă. În fapt, 
curbele Engel nu sunt linii drepte căci, la o creştere a venitului, cererea de consum 


pentru un bun-poate creşte mai mult sau mai puțin rapid comparativ cu sporirea 
venitului. 


Astfel, dacă cererea pentru un bun creşte într-o proporţie mai mare decât 
creşterea venitului, se consideră că avem de-a face cu bunuri de lux (numite şi bunuri 
superioare). Dacă însă cererea pentru un bun creşte într-o proporţie mai mică decât 
creşterea venitului, atunci bunurile sunt considerate bunuri de strictă necesitate. 
Ambele situaţii reflectă însă situația caracteristică bunurilor normale pentru care 
cantitatea cerută se schimbă întotdeauna în acelaşi sens cu schimbarea venitului 


Ax Š 
AT > 0). 


Dacă însă, o dată cu creşterea venitului, asistăm la o centi a cererii, atunci 
aceste bunuri sunt considerate a fi bunuri inferioare. | 


Efectul modificării prețurilor 


Presupunem ca punct de pornire, o situa 
5.19. 


Considerând că, în timp preţul unuia dintre bun 
atunci, linia bugetului se va deplasa spre dreapta, 


ție de echilibru (punctul E1) în figura 


uri (de exemplu al lui x) scade, 
iar punctul de echilibru va fi atins 


1) Curba venit-consum este numită şi curba lui Engel, după 
(1821-1896) care a studiat corelaţia cererii de consum cu venitul, 
2) Hal R. Varian, lucr,cit., p.98-103 


statisticianul german Ernst Engel 
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de această dată in E2. Analog, dacă 
prețul lui x ar fi crescut, atunci, linia 
bugetului se va deplasa spre stânga iar 
noul punct de echilibru se va situa în E3. 


Curba Es Ei E2 reflectă dinamica 
echilibrului consumatorului ca ur- 
mare a modificărilor de preţ. Ea 
este cunoscută sub denumirea de 
curba preţ-consum şi arată cum se 
modifică cererea de consum ca ur- 
mare a modificărilor de preţ. 


e 

Curba pret-consum evidentiazá 
astfel o corelație fundamentală în mi- 
croeconomie, aceea dintre cerere şi 
preţ, din care se poate deduce apoi 
curba cererii. 

Fig. nr. 5.19 Curba preţ consum şi - 
deducerea curbei cererii 
e ARI ER š pentru bunurile normale 
t 


1) A.lancu, Tratat de economie, vol.3, Ed 
Microeconomic, voll, Ed, Economică 1993, SECH 124 


Bucureşti, 1992, p.81-85 şi T.Gherasim, 2 
microeconomie, Ed. Harpen Collins, 


B. Le Roy Miller, Economics Today. The 


a 
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OFERTA 


OFERTA reprezintă cantitatea maximă dintr-un anumit bun pe care un 


vânzător intenţionează să o vândă într-o perioadă determinată de timp, la un 
anumit preț, 


în funcție de nivelul cererii, cantitatea vândută poate fi diferită de cantitatea 
oferită. Dacă pe piața unui bun se însumează cantităţile oferite, la acelaşi preț, de 
către toți vânzătorii, rezultă oferta de piață. Ea exprimă relaţii în legătură cu: a) 
cantitatea maximă dintr-un anumit bun, pe care vânzătorii doresc să o vândă la un 


anumit preț unitar; b) prețul unitar minim scontat de vânzători pentru vânzarea unei 
cantităţi dintr-un anumit bun. 


În funcție de natura bunurilor se pot distinge următoarele forme de ofertă: 


a) oferta de bunuri independente (de exemplu, oferta de calculatoare, 
autoturisme, confecţii etc.); ` 


b) oferta complementară, când din producția unor bunuri principale (de exemplu 
producția de carne, de miere etc.), rezultă unele bunuri secundare; 


c) oferta mixtă, când mai multe bunuri oferite satisfac aceeaşi cerere (de exemplu 
cafea, ceai, lapte). , - 


6.1. Legea ofertei. Extinderea şi contracția ofertei. 
Condiţiile ofertei 


Modificarea prețului de pe piața unui bun determină extinderea şi contracția 
ofertei, în așa fel încât fiecărui nivel de preț îi va corespunde o anumită cantitate 
oferită. Dacă preţul crește, oferta se va extinde, adică va creşte cantitatea oferită, iar 
dacă preţul se va reduce, oferta se contractă, adică se reduce cantitatea oferită. 

Schimbarea cantităţii oferite la diferite niveluri ale prețului poate fi prezentată şi 
analizată cu ajutorul unul tabel, unul grafic sau printr-o funcție. 


Efectul modificării prețului asupra cantității oferite 
Tabelul nr.6.1 


Cantitatea oferită 


init./săpt. 
mamago FS 33] 
IERI PE TROE a 


Preti unitar 
d 


tuaţie: 0 = 200 + 4 P (1400 = 
200 + 4 x 300) 
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Funcția ofertei în această si- 


: Contracţia 
Raporturile de cauzalitate Store? 

dintre schimbarea pretului si 
cantitatea oferită constituie 
conţinutul legii generale a 
ofertei. Corespunzător aces- 
tei legi: a) creşterea preţului 
determină creşterea can- 
tității oferite; b) reducerea 
preţului determină reducerea 


cantităţii oferite. Extinderea 
olertei 


Presupunând că ceilalţi factori 
care determină modificarea ofer- 
tei şi care constituie condiţiile 
ofertei, nu se schimbă, rezultă că Fig. nr. 6.1 Contracţia si extinderea ofertei 
între evoluția prețului şi cantitatea 
oferită există o relație directă, 
pozitivă. Această relație este pusă în evidenţă de graficul alăturat. 


„Considerând că într-o perioadă determinată de timp, pe piaţa unui anumit produs, 
diferitele niveluri de preţuri nu se modifică, oferta poate creşte sau poate să se reducă 
în raport cu cantitatea oferită iniţial la un nivel dat la prețului. Fenomenul creşterii sau 
reducerii ofertei se reprezintă printr-un tabel, printr-o funcție sau printr-un grafic. 


200 400 600 800 1000 1200 1400 Q 


Creşterea şi reducerea ofertei 


Tabelul nr. 6.2 


Oferta mărită Oferta scăzută 
(01) (02) 
unit./săpt. unit /săpt. 


Această situație mai poate fi reprezentată printr- 
O1 = 300 + 4P şi O2 = 100 A 4 P 
sau printr-un grafic. 


9 funcție de forma: 


Ar 


Ar 
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În graficul numàrul62, cons- 
tatăm cà la prețul de 150 lei 
unitatea, cantitatea oferită iniţial 
era de 800 unităţi. În comparaţie 
cu oferta inițială reprezentată de 
dreapta Oo, dreapta O1 semnifică 
o creştere a ofertei, cantitatea 
oferită corespunzătoare prețului 
de 150 lei este în această situație 
de 900 unităţi, iar dreapta O 2 sem- 
nifică o reducere a ofertei, can- 
titatea oferită fiind în această 
situție de 700 unități. 

Modificarea cantităţii oferite la 
acelaşi nivel al prețului este deter- 
minată de o serie de factori care 200 400 600 800 1000 1200 1400: 1600 
mai poartă denumirea de condiţiile 
ofertei şi care sunt: 1) costul Fig. nr. 6.2.Modificarea ofertei la un preţ dat 
producției ; 2) prețul altor bunuri; 

3) numărul firmelor care produc același bun; 4) taxele şi subsidiile; 5) previziunile 
privind evoluţia prețului;:6) evenimentele social-politice şi naturale. 


1. Costul producţiei. Între nivelul costului şi cantitatea oferită există o relație 
negativă. Reducerea costului de producere a unui bun determină creşterea cantităţii 
oferite iar creşterea costului, scăderea ofertei. Schimbarea costului unui bun depinde 
în primul rând de tehnologiile de producție. Îmbunătăţirea tehnologiilor, înlocuirea 
celor învechite cu altele noi conduc la sporirea eficienţei utilizării tuturor resurselor 
economice, creşterea producției obținute cu acelaşi volum de resurse, rezultatul fiind 
reducerea costului pe unitatea de produs. În al doilea rând, mărimea costului depinde 
de nivelul preţului factorilor de producție. La acelaşi nivel al eficienței economice 


dacă salariile cresc, sau prețul materiilor prime, materialelor, energiei etc. sporeşte, 
costul va creşte iar oferta se va reduce. 


Costul de producție reprezintă cel mai important factor care determină 
modificarea ofertei. 

2. Preţul altor bunuri. O cantitate determinată de r 
utilizată în aceleaşi condiţii de eficiență pentru obţinerea 
x şi y. Dacă preţul bunului x se reduce, o parte mai mare 
chiar întreaga cantitate va fi folosită pentru producerea b 
schimbat; modificarea prețului bunului x va determina o 
ofertei pe piața bunului y. 


Totodată, din producţia unor bunuri principale (de bază) rezultă o serie de 
produse secundare din a căror vânzare rezultă venituri care pot avea o pondere 
importantă în veniturile totale încasate. Dacă prețul bunului principal creşte, celelalte 
condiţii rămânând neschimbate, oferta de pe piața bunului secundar va spori şi 
invers, dacă prețul se va reduce, oferta de pe piața bunului respectiv va scădea. 


esurse economice poate fi 
a două bunuri, de exemplu 
din volumul de resurse sau 
unului y al cărui preț nu s-a 
creştere sau o reducere a 
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3. Numărul firmelor care produc acelaşi bun. Intr-o anumită industrie îşi pot 
destăşura activitatea mai multe firme. Dacă producția acestor firme nu se modifică 
într-o anumită perioadă de timp şi noi firme vor intra în industria respectivă, oferta va 
creşte. în situaţia în care unele din firmele respective vor da faliment, oferta se va 


reduce. 
4. Taxele şi subsidiile. Majorarea taxelor pe profitul firmelor dintr-o anumită 
industrie va determina o reducere a ofertei, iar reducerea taxelor, o creştere a ofertei. 


Totodată, unele firme şi industrii pot beneficia de subsidii din bugetul statului 
rezultând astfel o creştere a ofertei, celelalte condiţii rămânând neschimbate. 


5. Previziunile privind evoluţia prețului. Orice firmă îşi desfăşoară activitatea 
atât pe o piață prezentă cât şi pe o piaţă viitoare. în situaţia în care una sau mai multe 
firme dintr-o anumită industrie prevăd că în viitor prețul de piaţă al bunului produs va 
creşte, oferta prezentă se va reduce, iar dacă se aşteaptă ca preţul să scadă, oferta 
de pe piaţa prezentă va creşte, celelalte condiţii rămânând constante. 


6. Evenimentele social-politice şi naturale. Producţia oricărui bun presupune 
anumite condiţii social-politice şi naturale. Cadrul social-politic şi juridic prezintă o 
importanță deosebită pentru asigurarea oricărei activități economice. În unele 
domenii de activitate (agricultură, construcții, industria minieră etc.) importante sunt 
şi condiţiile naturale. 


În condiţii social-politice si naturale favorabile, ceilalți factori rămânând neschim- 
baţi, oferta creşte iar o înrăutățire a unora sau altora din aceste condiţii va determina 
o reducere a ofertei. 


Prin însumarea algebrică absolută sau relativă a influenţei fiecărui factor va 
rezulta modificarea totală a ofertei unui anumit bun, la un nivel dat al prețului. 


6.2. Elasticitatea ofertei. Im ii 
ast o portanta cunoaster - 
tei şi elasticităţii ei LAT 


Elasticitatea ofertei exprimá dimensiuni 

š 1 unile sau gradul modificării ofertei i i 
de schimbarea prețului sau a oricăreia din condiţiile ofertei ere 
evidenţiată prin coeficientul elasticităţii ofertei. 


Astfel, pentru determinarea mărimii ` 
Y coeficientului elast 
bun, în funcţie de prețul acestuia (E ss 


Elasticitatea poate fi 


àtii ofertei unui anumi 
op), se utilizează următoarele metode: 


AP 
a) Eop= Dep sa Eop = RAY 
AO AP 
D) än ween 2 AP sus 
KA (Oo + 01):2(Po+Pi):2 


astfel 


Li 


(9 


A 
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E „40, (Po + P1):2 
ZE. AP. a(Ooieh O13152 


"a 
E -20 , (Po + Pi) 2 
Oprea: 2 (Oo + 01) 
Feyu AH, p CoRR. 
"P AP" ORRON 
De exemplu dacà avem in vedere baremul initial'al ofertei si considerám cá pretul 
< creşte de la 50 la 100 lei unitatea, coeficientul elasticitátii ofertei în funcţie de preţul 
N bunului respectiv va fi: 
600- 400.100-50_ E PSOE, 
a) Eop = 200 50 = 0,5 Sau Eop = 100% = 0:5 
600 — 400, 50+ 100 
= —— Ó——O——_ —k r B = 
b) Eop = "100250 “400 + 600 ~ Ze 
Rezultă că în condiţiile creşterii cu 1% a prețului, cantitatea oferită va creşte cu 
mai puţin de un procent. i 
În funcție de nivelul coeficientului; elasticității ofertei la preț, formele ofertei se 
prezintă astfel: d t 
a) oferta este elastică atunci când unui anumit procent de modificarea prețului 
unitar îi corespunde o modificare mai mare a ofertei. În acest caz, E op este mai mare 
i) SAIQTISUATP : ! 3 
decât 1, deoarece Oo > Po 
b) ofertă cu elasticitate unitară, când unui procent în modificare prețului îi 
corespunde unul similar în schimbarea ofertei. Deci.Eop = 1-când 2 = SP 
o 0 
A c) oferta este inelastică atunci când procentul modificării ofertei este mai mic 
decât procentul modificării prețului. Deci Bop < 1 când ao < SE. 
o o 


d) oferta perfect elastică reprezintă un caz extrem, un concept teoretic care nu 
există în realitate si care presupune ca la un preț dat, oferta să crească la infinit. Deci: 


AP 
Eop =% deoarece Po S0 


e) oferta perfect inelastică reprezintă un alt caz extrem, când la orice modificare 
AO 


a preţului, oferta nu se modifică. Deci Eop = 0, deoarece Ke 0 


Elasticitatea ofertel, ca şi elasticitatea cererii prezintă o importanță deosebită în 
procesul decizional, deoarece în funcţie de evoluția preţului de pe piața fiecărui bun, 
veniturile totale încasate depind atât de forma elasticităţii cererii, cât şi de 
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ici ter- 
posibilitățile de adaptare a ofertei la această evoluție. Elasticitatea ofertei este de 
minată de o serie de factori, mai importanți fiind cei analizați mai jos. 


1. Costul producţiei. În situația în care pe piața unui bun se Edo 
creştere a cererii, lar celelalte condiţii rămân neschimbate, creșterea ofer ei R 
de nivelul costului de producție. La un nivel dat al eficienței utilizării factori Pi 
producție, mărimea costului depinde de prețul resurselor economice utilizate. Fiin o 
cerere derivată, nivelul preţului acestor resurse va depinde de modificarea cererii de 
pe piaţa bunului x. Presupunând că se înregistrează o creştere a cererii pe piața 
bunului x, la acelaşi nivel de preț, oferta poate să crească numai dacă mărimea 
costului mediu nu creşte. Dar la un anumit nivel al eficienţei utilizării resurselor, 
creșterea ofertei bunului x nu poate avea loc fără o creştere a cererii pe piața 
resurselor si deci, a prețului acestor resurse şi în fine a costului mediu al bunului x. 
În aceste condiţii, oferta bunului x nu poate să crească sau poate înregistra creşteri 
nesemnificative. 


Rezultă că între nivelul costului şi elasticitatea ofertei există o relație negativă. 
Creşterea costului va determina o scădere a elasticității ofertei şi invers, dacă toate 
celelalte împrejurări rămân constante. 


2. Posibilităţile de stocare a bunurilor. Dacă bunul x poate fi depozitat şi păstrat 
o anumită perioadă de timp, elasticitatea ofertei în funcţie de prețul acestui bun 
creşte şi invers, în cazul în care posibilitățile de stocare sunt reduse. În concluzie, 
între posibilitățile de stocare a bunurilor și nivelul coeficientului elasticității ofertei la 
preț există o relație pozitivă. 


3. Costul stocării. Păstrarea oricărui bun costă. În acest cost sunt incluse atât 
cheltuielile de depozitare, chirii, salarii etc., cât şi cheltuielile legate de pierderea, 
prin depreciere sau schimbare a modei, nivelului calitativ al bunurilor stocate. Aceste 
cheltuieli se adaugă la costul producţiei (prețul la care acesta a fost cumpărat) 
rezultând costul total care se află în relaţie inversă cu elasticitatea ofertei la prețul de 
pe piața bunului respectiv, 

4. Perioada de timp de la modificarea prețului. Dacă 
x se majorează, iar celelalte condiţii ale 
ofertei rămân constante, forma elasticităţii 
ofertei depinde de durata perioadei de 
timp care a trecut de la modificarea 
preţului. În acest context există trei 
perioade de timp: a) perioada pieţei, b) o 


perioadă scurtă de timp, c) o perioadă 
lungă de timp, 


a) Perioada pieței se caracterizează 
printr-o durată foarte scurtă de timp de la 
modificarea prețului bunului x, ca urmarea 
creşterii cererii, perloadă în care ofertanţii 
se găsesc în imposibilitatea sporirii 
producției, oferta fiind pertect Inelastică. Fi 
În graficul numărul 6.3, unde se prezintă d; ne 6:3 Oferta în situația 
această situație, cantitatea oferită rămâne Po e pote 


prețul de pe piaţa bunului 


“9 


bi 


“echilibrul pietel pe o perioadă scurtă de timp se va situa la pu 


ECONOMIA POLITICĂ OFERTA/119 
EE EE 


neschimbată, iar prețul crește de la Po 
la Pı ca rezultat a creșterii cererii de la 
Cola Cr. 


b) Perioada scurtă de timp im- 
primă ofertei un caracter inelastic. În 
această perioadă, în condiţiile creșterii 
prețului bunului x ca rezultat al creşterii 
cererii, există posibilitatea sporirii, în 
anumite limite, a cantităţii oferite prin 
utilizarea unui volum mai mare de 
resurse disponibile (muncă, materii 
prime, materiale, energie etc.). În 
graficul numârul 6.4 unde se prezintă 
această situație, se constată o creştere 
a cantităţii oferite de la Qo la Qi ca Fig. nr. 6.4 Oferta pe o perioadă scurtă 
urmare a majorării prețului de la Po la de timp 
Pi, majorare determinată de creşterea 
cererii, Însa, procentul de creştere a 
cantității oferite este mai mic decât 
procentul de sporire a prețului, 

c) Perioada îndelungată de timp 
asigură posibilitatea unei oferte elas- 
tice a bunului x. În cadrul acestei 
perioade, producătorii pot spori can- 
titatea factorilor de producţie implicaţi 
în producerea bunului x printr-un 
proces investiţional susținut în scopul 
lărgirii capacităţilor de producţie exis- 
tente sau prin intrarea de noi firme în 
industria bunului respectiv, ca urmare a 
creşterii cererii şi în final a preţului. = 
Graficul numărul 6.5 oteră posibilitatea Fig. nr. 6-5 Oferta pe o perioadă lungă 
analizei relaţiilor dintre schimbarea de timp 
cererii şi prețului, pe de o parte, şi modificarea cantităţii de pe piata bunului x pe de 
altă parte. În această situaţie, procentul creşterii cantităţii oferite este mai mare decât 
cel de creştere a prețului, deci: % (Q: - Qo) > % (Pi - Po). 

Din analiza celor trei situaţii reprezentate grafic, se 
prețului de pe piala bunului x, la o anumită ofertă, se mo 
barea cererii. Astfel în condiţiile unei anumite oferte (Oo) $ 
x se află în echilibru (Eo), prețul de echilibru fiind (Po), iar c 
Însă acest echilibru este temporar, El se modifică dacă u 
pieței se schimbă, 


Astfel, dacă are loc o creştere a cererii de la Co la C1 iar 


poate constata că nivelul 
ditică în funcţie de schim- 
i cererii (Co), Piata bunului 
antitatea de echilibru (Qo). 
na din cele douà forțe ale 


oferta rămâne aceeaşi, 
nctul E1 corespunzător 


prețului P1 şi cantităţii oferite, Qi, Desigur că cele trei noi puncte de echilibru (E1) 
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E eg St în 
evidențiază raporturi cantitative diferite între modificarea CS Eege 

funcție de forma de elasticitate a ofertei. In graficele număru Ş 7 SC ee ei 5 , 
este considerat variabilă dependentă iar cererea variabilă independeni eta S f 
creştere a cererii, ca rezultat al fu DVER an Se E Ss 

i ndițiile unei oferte date. La ra r 
E GE echilibrului dintre cantitatea oferită şi AS ari ta 
piața bunului x poate fi urmărită pe baza unor date ipotetice gin tabelu de mai jos. 
Efectul modificării cererii asupra nivelului prețului de echilibru 


Tabelul nr. 6.3 _ 
Cererea mărită 


Cererea inițială 


Prețul Oferta inițială 


i C1) 
lei/unit. o (Co) (OUĂ e 
unități unităţi) (unităţi) = 
( ti) ( C 1 = 1.800 -4 P 
e 07200 e cin a a 
El E 
EE 1000 1400 
ea 8400: EE EC 1600 
Din analiza datelor prezentate în tabelul de mai sus se pot desprinde următoarele 
concluzii: , 
a) La prețul de 150 de lei unitatea, cantitatea oferită este egală cu cea cerută. 
Temporar piaţa se află în echilibru în condiţiile în care Oo = 200 + 4 P` = Co = 1.400 
-4P ¿ e 
b) Ca urmare a cresterii cererii, pretul de echilibru se ridicà la nivelul de 200 lei 
unitatea. Piaţa bunului x a intrat într-un nou echilibru, Oo = 200 + 4 P = C1 = 1.800 
- 4 P. 
c) Cresterea cererii are loc in 
conditiile unei oferte inelastice, pretul 
sporind cu 33% iar cantitatea oferită el 
numai cu 25%, Veniturile totale incasate š 
cresc de la 120.000 lei la 200.000 lei. 
Echilibrul pieței bunului x se 
schimbă si datorită modificării ofertei. 
Astfel dacă în condiţiile unei cereri elas- 
tice se înregistrează o creștere a ofertei 
(variabilă independentă) prețul (varia- 
bilă dependentă) se va reduce, însă într- 
o proporție mal mică decât proporția 


creşterii ofertei (vezi graficul nr.6.6). În 
această situație, cererea se va extinde Fi | 
iar veniturile totale încasate vor creşte. 9. nr6.6 Creşterea ofertei în situaţia 

unei cereri elastice | 


Ki 
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"Dacă se înregistrează o creştere a ofer4r 


tei în condiţiile unei cereri inelastice 
(menționăm că pentru majoritatea 
bunurilor de consum cererea este inelas- 
tică), procentul de creştere a ofertei va fi 
devansat de cel al reducerii prețului. În 
aceste condiţii se înregistrează o ex- 
tindere a cererii. 


Totodată, veniturile totale încasate din 
vânzarea bunului x scad. Această situaţie 
poate fi urmărită în tabelul numărul 6.4. 
ca şi în graficul 6.7. 


Fig. 6.7 Creşterea ofertei în cazul 
unei cereri inelastice 


Efectul modificării ofertei asupra nivelului prețului de echilibru 


Tabelul nr.6.4 


Oferta mărită 
(O1 = 600 + 4P) 


Din analiza datelor din tabelul de mai sus rezultă următoarele concluzii: 
a) La nivelul iniţial de echilibru al pieţei bunului x cantitatea ități 
Li est 
preţul de 150 lei unitatea; SE 
b) Creşterea ofertei (01) determină o nouă situație de echilibr 
prețul de 100 lei unitatea (Co = 1.400 -4P = O1 = 600 + 4 P); 


c) Ca urmare a creșterii ofertei cu 25%, preţul se redu 
ce 
cerută cu 25%, deci SCH reducerii pr cu 99% lar cantitatea 


etului este mai mar 
creşterii cantității. are decât procentul 


u la cantitatea şi la 


d) Datorită formei inelastice a cererii, veniturile totale i 
' e înc i 
bunului x se diminuează de la 120.000 lei la 100.000 lei. KEE 


Din situatiile prezentate privind moditicarea celor două f 
orte ale e g 
oferta - datorită schimbării unor factori specitici care E set iai SES 
condițiile cererii şi ofertei, rezultă următoarele ipoteze: (futai de 
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a) o creştere a cererii (condiţiile ofertei rămânând neschimbate) sau o reducere a 
ofertei (condiţiile cererii rămânând neschimbate) vor conduce la o creştere a prețului; 


b) o reducere a cererii (condiţiile ofertei fiind considerate constante), sau o 
creştere a ofertei (condiţiile cererii fiind considerate constante), vor determina o 


reducere a prețului. 
Aceste ipoteze reprezintă axiomele fundamentale ale legii generale a cererii şi 


ofertei. 


(9 


3 


d 
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CAPITOLUL al VII-lea 


FACTORII DE PRODUCȚIE. 
COMBINAREA FACTORILOR DE PRODUCȚIE 


7.1. Sistemul factorilor de producție 


Economia politică studiază factorii de producție dintr-o triplă perspectivă: 
microeconomică, macroeconomică şi mondoeconomică. 


Cele trei perspective de abordare sunt complementare şi se articulează în mod 
organic în structurarea unei optici unitare asupra esenței, tipurilor şi acţiunii factorilor 
de producție în economia reală. 


Generic, factorii de producţie pot fi definiţi drept ansamblul condiţiilor 
necesare şi suficiente pentru ca orice proces de producţie să se poată 
desfăşura conform scopului său predeterminat. 


Factorii de producție reprezintă, în această viziune, totalitatea elementelor de 
intrare în procesul de producţie, ceea ce se reflectă şi în denumirea atribuită lor în 
limba engleză, şi anume „input“. 


O delimitare conceptuală necesară în acest context este cea între noțiunea de 
„factori de producţie“ şi cea de „resurse“. Aceste noțiuni desemnează două 
categorii de entităţi distincte din economia reală, deşi termenii, în sine, sunt utilizaţi 
deseori ca fiind sinonimi. In opinia noastră, noțiunea de „resurse“ exprimă, în esenţă, 
starea de disponibilitate a unor bunuri (corporale, dar şi incorporale), fără a le asocia 
în mod univoc o anumită destinaţie de utilizare, cum ar fi producţia sau consumul. Ca 
atare, resursele, prin simpla lor existenţă, au, în raport cu procesul de producție, 
caracterul unui potenţial productiv. 


În anumite condiţii, prin decizii şi acțiuni adecvate, specitice ale agenţilor 
producători, resursele sunt activate prin atragerea într-o utilizare concretă, primind 
astfel o anumită destinaţie şi devenind factori de producţie. Deci, factorii de producție 
reprezintă resurse aduse de către agentul producător într-o stare activă, proprie 
utilizării lor efective în procesul de producție. 


Ideea de specificitate a fiecărei categorii de resurse, respectiv de factori de 
producție, atât din punctul de vedere al naturii lor intrinseci, cât şi al serviciului adus 
în procesul de producţie, conduce la elaborarea unel tipologii reprezentative a 
acestor factori, consideraţi în varietatea formelor lor de existenţă aflate într-o con- 
tinuă extindere şi diversificare, 


Stabilirea unei asemenea tipologii a constituit o preocupare distinctă pentru 
știința economică, în diferitele ei stadii de maturizare. Astfel, William Petty, precursor: 
al economiei politice clasice engleze, afirmă metaforic că „munca este tatăl, iar 
pământul este mama avuţiei”. Ulterior, economistul francez Jean Baptiste Say a 
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elaborat „formula trinitară“, devenită celebră, care definea, drept factori de prod 
munca, pământul şi capitalul. 

Dezvoltarea industrială postbelică a pus în evidenţă faptul că performanțele de 
piaţă ale firmelor producătoare au ajuns să fie influențate tocmai de acţiunea unor 
factori netradiţionali, neincluşi în convenţionala formulă trinitară. De asemenea, s-a 
remarcat că asemenea factori au ajuns să polarizeze eforturi de investiții tot mai 
însemnate, cum ar fi investiţiile în cercetare şi dezvoltare tehnologică, în formarea 
profesională a personalului, în informatizarea activităţii firmelor şi în ameliorarea 
managementului lor. à 


Asemenea evolutii au condus la formularea unei teorii a neo-factorilor de 
productie. Delimitarea dintre factorii de productie clasici si neo-factori decurge din 
considerente legate de natura lor intrinsecă, dar şi din modul specific de acţiune şi 
de gestionare a factorilor din fiecare categorie. Astfel, factorii de producţie clasici, 
respectiv munca, natura şi capitalul, au la origine resurse din categoria celor tangibile 
(„vizibile“), care pot fi cuantificate direct şi pot fi gestionate sub formele lor alterna- 
tive de stocuri şi de fluxuri.! În schimb, neo-factorii, respectiv abilitatea 
întreprinzătorului, tehnologiile, informaţia etc., îşi au originea, în general, în resurse 
din categoria celor intangibile („invizibile“). Ca urmare, exercitarea proprietății si a 
gestiunii asupra lor implică modalități net deosebite de cele valabile în cazul factorilor 
clasici; înseşi tipologiile uzuale ale resurselor, cum ar fi „epuizabile“ - „inepuizabile", 
„stocabile” - „nestocabile“, „primare“ - „derivate“, precum şi caracteristica de 
raritate, se aplică, pentru neo-factori, de o manieră neconvenţională. 


uctie, 


Tipologiile actuale, puse de acord cu complexitatea reală a proceselor de 
producţie din- economiile contemporane dezvoltate, recunosc legitimitatea luării în 
considerare atât a factorilor clasici, cât şi a neo-factorilor, care în fapt acționează 
autonom, dar sinergic, se presupun şi se intercondiționează reciproc?. 


7.2. Caracterizarea generală a factorilor de 


SE producţie 


MUNCA. Funcționarea oricărui sistem de 
prezenţa şi intervenţia omului. 
calitatea sa de purtător al unor ne 
posesor al unor abilități ce-i per 


producție este de necon 

S l i ; ceput fără 

Ştiinţa economică abordează omul nu numai în 

Sesia consum tot mai complexe, ci şi în calitate de 
să acționeze în scopul satisfacerii acestor nevoi 


1) O abordare de tip „stoo-flux* a procesului de 
Georgescu-Roegen - „Legea entropiei 
pp.368-374 

2)  N.Dobrotă (coordonator) — 
Românească, Bucureşti, 1991, p.97: 


produc 
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şi procesul economic“ KEE Nicholas 


» Editura politică, Bucureşti, 1979 
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B.C Ire conami: de piaţă moderne“, Editura Viaţa 
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Variatele procese de producere a bunurilor corporale şi incorporalə, Tespe 
serviciilor, capabile să satisfacă nevoi umane dintre cele mai diverse, au drept ae 
ment comun faptul că desfăşurarea lor presupune prestarea de muncă. Intr-un anumit 
sens, prestarea muncii poate fi identificată cu însuşi actul producției. 


Munca - factor originar, primar, de producţie - reprezintă activitatea specilic 
umană desfăşurată în scopul obţinerii de bunuri economice 


Ca factor de producţie, munca îmbracă o formă procesuală, şi nu forma unei 
resurse stocabile, asa cum este cazul celorlalți factori de producție clasici; astfel, 
munca. se manifestă numai ca factor de producţie în stare activă. Resursa care 
generează acest flux se referă la ansamblul de abilităţi fizice şi intelectuale care fac 
posibilă prestarea unei anumite munci. 


Asemenea. abilități sunt forta fizică şi capacitatea de efort, îndemânarea, cunoştintele 
profesionale, experiența de producție; unele dintre aceste abilităţi se constituie prin dezvoltarea fizică 
şi psihică individuală, altele - prin educaţie sau exerciţiu practic. Corespunzător celor dou categorii 
de abilităţi implicate în prestarea sa, orice muncă are o latură fizică şi una intelectuală, diferenţele 
specifice referindu-se doar la proporţiile de combinare între ele într-un caz concret sau altul. Pe durata 
vieţii active individuale, abilităţile fizice se moditică în raport cu vârsta, în timp ce abilitățile 
intelectuale evoluează, de regulă, cumulativ. 


Munca este un factor de producţie originar, în sensul că ea este intrinsec 
asociată personalităţii prestatorului ei, neputând fi creată sau reprodusă artiticial şi 
nici disociată de persoana prestatorului. Acţiunea factorului „muncă“ este strâns 
legată de dimensiunea temporală a procesului de producţie. Raportată la scara 
timpului, munca apare ca un factor de producție neregenerabil; prestaţia de muncă 
este ireversibilă, după cum timpul de muncă neutilizat este irecuperabil. 


Munca reprezintă un factor de producţie activ şi dinamizator. Ea deține în mod 
exclusiv capacitatea de a pune în funcțiune ceilalţi factori de producţie şi de a 
determina transformarea lor în bunuri economice. Dacă munca nu ar acţiona asupra 
lor, ceilalți factori de producție ar rămâne cu desăvârşire inerţi. 


Acţiunea specifică a muncii, în forme concrete determinate, explică succesiunea 
transformărilor prin care trec factorii introduşi în procesul de producţie până la 
obținerea bunurilor economice programate să rezulte din procesul respectiv. 


Dimensiunea cantitativă a factorului „muncă“ se referă la volumul de muncă de 
o anumită natură prestat într-un proces de producție dat. Acest volum poate. ti 
cuantificat prin numărul de unităţi de timp de muncă prestate, prin numărul de ore de 
muncă sau de locuri de muncă aferente unei anumite cantități de produse, prin 
numărul de lucrători sau de ore-om de muncă prestate în condiţii de producție date. 


să Dimensiunea calitativă a factorului „muncă“, abordat la nivel individual, se 
referă la specializarea profesională proprie fiecărui prestator de muncă la gradul său 
de calificare şi de experienţă de producție, la nivelul său de productivitate Pentru 
ameliora anumite caracteristici ale muncii prestate de o persoană trebuie să s 
intervină la nivelul abilităților şi/sau motivatiei în muncă ale celui vizat. 


Determinat de dezvoltarea generală a societăţii, 
muncă se concretizează, în principal, în: 


progresul calitativ al factorului 
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- cresterea- proportiei în care procesele de muncă fac apel la abilită 
intelectual, care ajung să prevaleze în raport cu cele fizice; 


SEN pe E $ loc 
- tendința de ameliorare continuă a productivității muncii, pe baza Ge miei 
reducerea treptată a timpului lucrat şi creşterea corespunzătoare a timpului H Š 


- cresterea duratei de pregătire şcolară şi profesională instituționalizată, precum 
şi a nivelului şi complexităţii acestei pregătiri; 


- amplificarea dimensiunii creative a proceselor de muncă, bazată pe dezvoltarea 
aptitudinilor pentru înovare, pe accentuarea laturii de concepție a muncii In detrimen- 
tul celei de rutină, pe dezvoltarea componentei informaționale a celor mai diverse 
genuri de muncă. 


Dintr-o problemă de interes pur individual, cum era considerată în perioada primei 
revoluții industriale, formarea profesională inițială si reciclarea ajung să se situeze, în 
prezent, printre prioritățile conducerii strategice a firmelor, ca importantă sursă de 
competitivitate. 


ı NATURA. Un al doilea factor de producție originar (primar) este cel natural. 


` Factorul natural al producţiei se referă la toate resursele brute din natură 
care sunt folosite la producerea bunurilor economice. 


Factorul natural se materializează exclusiv în acele elemente care, fiind oferite 
omului direct de către natură, sunt pentru prima dată atrase în circuitul economic. Din 
sfera sa de cuprindere fac parte solul, aerul, aba, mineralele, fondul silvic etc. 
Prezenţa factorului patural al producției este nemijlocit sesizabilă în activităţile 
aferente sectorului primar al economiei, specializat în desprinderea din natură a 
resurselor brute; asemenea activități sunt cele din minerit, agricultură, silvicultură, 
piscicultură, economia apelor etc. 


Factorul natural de producţie are un caracter primar, originar. Elementele sale 
nu sunt reproductibile în mod artificial, deşi ştiinţa contemporană oferă omului 
posibilitatea de a interveni în circuitul formării şi regenerării multora din resursele 
naturale. Odată intrate în lanţul de prelucrări succesive care le transformă potrivit 
diverselor necesități de consum, bunurile de proveniență naturală se îndepărtează d 
forma lor originară. În acest sens, PSamuelson arăta că „Solul este şi un et S 
acţiunii omului, resursele minerale sunt depozitate în pământ de către T Dea 


este necesar un imens efort pentru a le descoperi, extrage şi prelucra; în felul oa 
ele dobândesc anumite proprietăţi inerente bunurilor-capital“.! ; esta, 


Forma de existenţă a factorului natural al iei 
J 7 producției este una i 
tipul substanței si al energiei. Fiecare tip de resursă primară ce GE RETAN e 
scop productiv are propriul său regim de formare şi - în unele cazuri - de peace a 
S erare; 


ea are, la un moment dat, o anumită disponibilitate i 

i ca volum şi însuşiri ; A 
exploatarea sa curentă se justifică numai în anumite Ga Ga E Set 
economic. ordin tehnic si 


1) Paul Samuelson- „Léconomique“ (VIII-edition), vol.I, Paris, Librairie Armand Colin, 1968 
in 
H 3 p.86. 
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O altă particularitate a factorului natural al producţiei constă în faptul că, la nivelul 
lui, este cel mai pregnant pusă în evidenţă raritatea resurselor; astfel, multe dintre 
resursele primare sunt epuizabile, iar altele, deși regenerabile, sunt reproduse de 
natură într-un ritm inferior celui al creşterii nevoii de a le consuma. 


Majoritatea resurselor naturale prezintă multiple alternative de utilizare posibile în 
raport cu nivelul tehnologiilor disponibile. Prelucrată într-un mod specific, o anumită 
resursă naturală se transformă într-un tip determinat de bun economic. În anumite 
procese de producţie, resursele naturale utilizate în mod tradițional pot fi substituite 
prin bunuri-capital create artificial. 


Dimensiunea cantitativă a factorului natural al producţiei se referă, în general, 
la volumul în care o resursă naturală sau alta este atrasă efectiv în circuitul economic. 
Modul concret de măsurare a acestui volum depinde de natura resursei respective. 
Astfel, de exemplu, pentru terenul agricol interesează suprafața cultivată, pentru 
fondul silvic - volumul de masă lemnoasă recoltat, pentru apă - debitul captat și 
volumul acumulărilor, pentru minerale - cantitățile de substanță utilă extrase. 


Dimensiunea calitativă a factorului natural vizează, la rândul ei, acele atribute 
intrinseci ale unei resurse primare care o fac proprie utilizării productive. De regulă, 
aceste atribute sunt multiple şi complex inter-corelate, rezultanta lor regăsindu-se 
sintetic în randamentele de utilizare obținute în procesul productiv (de exemplu - 


recolta la hectar, producţia pe cap de animal, puterea calorică a unei tone de 
combustibil etc.). 


Pământul, ca principală formă de factor natural, este punctul iniţial al întregii activităţi 
economice. Procesele de producţie, în marea lor diversitate, sunt legate într-o formă sau alta de 


factorul „pământ“, căci el oferă atât substanţa si condiţiile materiale primare ale producţiei, cât şi 
resursele primare de energie. 


În agricultură şi silvicultură, procesul de producţie este indisolubil legat de valorificarea unui 
ansamblu de însuşiri ale pământului, specifice solului: suport și mediu de viaţă pentru toate plantele 
terestre, sursă primară de elemente nutritive şi rezervorul principal de energie al organismelor vii, 
receptor şi regulator al umidității în sistemul sol-apă-plante etc. Ca urmare, lumea vie în totalitatea 
ei, ca şi dezvoltarea societăţii, depind, direct sau indirect, de capacitatea solului dea asigura energie 
şi substanţă vitală. Pământul este un factor de producție de neînlocuit şi, totodată, limitat ca întindere, 
care dispune însă de o mare capacitate de regenerare şi de creştere a randamentului său. Desigur, 
prin practicarea unei agriculturi neraționale, rezervele de energie şi substan 
minerale acumultate în sol se pot epuiza treptat, până la atectarea gravă a 
pământului. De aceea, utilizarea raţională a întregului fond funciar, păstrarea şi creşterea fertilităţii 
solului în scopul realizării unei agriculturi intensive, cu randamente sporite capătă o semnificație 
deosebită în condițiile creşterii populației şi ale multiplicării trebuinţelor umane. 


Mărimea suprafeţelor de terenuri ce pot fi atrase în circuitul agricol diferă mul 
și pe țări. De altfel, în multe ţări, printre care şi România, rezervele de terenuri înc 
economic sunt foarte reduse sau chiar epuizate, creşterea randamentelor la he 
singura sursă majoră de sporire a producției agricole. Acest proces implică u 
investiţii, ceea ce înseamnă creșterea continuă a valorii economice a pământu 


te nutritive organice şi 
potenţialului productiv al 


t pe zone geografice 
ă neatrase în circuitul 
Ctar rămânând practic 
n volum important de 
lui. 
Resursele minerale constituie o altă componentă esenţială a factorului natural 
au un rol important în asigurarea bazei de materii prime şi 


de producţie. Ele 
energie necesare desfăşurării întregii 
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radul de cunoaştere a lor la un 
tile de exploatare, ele se împart în 
resurse neexploatabile 


activități economice. Resursele minerale sunt grupate, după g 
moment dat, în resurse certe şi resurse ipotetice; după posibilită 
resurse exploatabile economic cu tehnologiile actuale şi, respectiv, 
economic la nivelul tehnologiilor existente; după conţinutul lor, se deosebesc resurse bogate şi 
resurse sărace în substanţă utilă. 


Potenţialul de resurse minerale este dinamic, datorită extinderii activităţii de cercetare geologică, 
ce are ca scop identificarea de noi resurse sau trecerea unor resurse existente de la grupa resurselor 
ipotetice la cea a rezervelor certe; de asemenea, activităţile de cercetare-dezvoltare generează 
tehnologii de exploatare, în condiţii economice, a unor resurse naturale care, cu tehnologiile 
disponibile anterior, nu şi-ar fi justificat economic exploatarea. 


Raportul dintre stocul de resurse minerale existente la un moment dat şi consumul curent de 
resurse determină gradul de asigurare a producţiei cu rezerve, exprimat în număr de ani; acesta 
trebuie păstrat la dimensiuni optime, deoarece pregătirea pentru exploatare cere timp îndelungat, iar 
de resursele existente trebuie să beneficieze nu numai generaţiile prezente, ci şi cele viitoare. 


CAPITALUL. În calitate de factor de producţie, capitalul reprezintă categoria 
bunurilor produse și utilizate în scopul producerii altor bunuri economice. 


Categoria de bunuri astfel definită reprezintă capitalul real, denumit şi „tehnic“; 
în unele lucrări de teorie economică se mai folosesc, aproximativ cu aceeaşi sem- 
nificație, termeni ca: bunuri de capital sau bunuri-capital, bunuri instrumentale, 
echipament capital. 


În raport cu factorii primari de producție (natura şi munca) bunurile-capital sunt 
un factor derivat, dată fiind proveniența lor din procesele de producție anterioare. 


Capitalul real nu se confundă cu capitalul bănesc în formă lichidă şi nici cu 
capitalul fictiv, concretizat în titluri de valoare; capitalul real este procurat prin 
tranzacții efectuate pe piețele specializate de bunuri de capital, în timp ce capitalul 
lichid şi cel fictiv sunt obiect de tranzacţie pe piețele financiare. Capitalul real 
cuprinde întreaga varietate de bunuri reproductibile, aflate la dispoziția agenţilor 
economici producători şi folosite pentru producerea a noi bunuri economice; în sfera 
sa de cuprindere intră instalațiile şi infrastructura firmelor din industrie, agricultură 
transporturi, comunicații şi comerț, precum şi stocurile de materii prime materiale. 
combustibili, semifabricate, producţie neterminată, considerate norm I : 


) Í ale pentr 
asigura ritmicitatea necesarà a productiei. x ta 


După modul specific în care se consumă şi se înloc 
capitalului real se grupează în: capital fix şi capital circulant. 
Capitalul fix reprezintă acea parte a capitalului real f 
folosință îndelungată, care participă la mai multe cicluri 
treptat și se înlocuiesc după mai mulți ani de utilizare. 


În componenţa capitalului fix intră: construcţii (clădiri 
dustriale, infrastructura din agricultură etc.); echipamente 


uiesc, componentele 


ormată din echipamente de 
de producţie, se depreciază 


hale şi alte instalaţii in- 
de producţie: utilaje şi 


1) Paul Heyne - „Modul economic de gândire“ sti Ed; AR ie 
2.234 gândire“, Bucureşti, Editura Didactică şi Pedagogică, 1991, 
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maşini-unelte, calculatoare şi roboți industriali, agregate şi instalaţii de lucru, 
mecanisme şi dispozitive de reglare, mijloace de transport etc. Capitalul fix se 
distinge prin caracterul limitativ al posibilităţilor sale de trecere de la un fel de 
utilizare productivă la altul. Rigiditatea utilizării lui este cu atât mai mare cu cât 
echipamentul tehnic de producţie este mai specializat. 


Capitalul circulant reprezintă acea parte a capitalului real care se consumă în 
întregime în decursul unui singur ciclu de producţie şi care trebuie înlocuit cu 
fiecare nou ciclu. 


În componenţa capitalului circulant se includ: materii prime, materiale de bază şi 
auxiliare, energie, combustibili, semifabricate etc. Bunurile ce alcătuiesc capitalul 
circulant sunt susceptibile de a primi utilizări diverse; posibilitățile de alegere a unei 
anumite utilizări sunt cu atât mai largi cu cât elementele de capital circulant sunt mai 
aproape de studiul materiei brute naturale. 


Încadrarea bunurilor economice în categoria capitalului real nu porneşte şi nu 
trebuie să pornească de la forma natural-materială a bunurilor respective; în fapt, 
unul şi acelaşi bun economic, având anumite proprietăţi specifice, poate primi fie 
destinaţia de bun de consum fie cea de bun-capital. Bunurile produse devin bunuri- 
capital numai atunci când sunt atrase în activitatea productivă şi îndeplinesc în mod 
efectiv funcțiile specifice ce le revin în calitate de capital fix sau de capital circulant. 


Abordat la nivelul de ansamblu al firmei, capitalul real - fix şi circulant - apare 
drept o parte a capitalului în funcţiune; alături de celelalte forme ale capitalului total 
exploatat în activitatea firmei, capitalul real participă la un circuit specific, care 
decurge din funcţionarea agenților producători într-un mediu economic de piață. 
Stadiul întâi al circuitului capitalului în funcţiune îl constituie procesul prin care 
capitalul lichid al firmei se transformă în capital real productiv; această transformare 
are loc în condiţiile în care firma se prezintă pe piața bunurilor de capital în calitate 
de cumpărător şi procedează efectiv la achiziționarea de bunuri - capital necesare 
producției. Paralel, firma se prezintă în calitate de cumpărător şi pe piața muncii, 
atrăgându-şi resursele de muncă necesare. Stadiul al doilea al circuitului capitalului 
în funcțiune al firmei îl constituie utilizarea productivă a capitalului real, în combinaţie 
cu ceilalți factori de producţie, pentru obținerea de bunuri destinate vânzării ca 
mărfuri pe piaţă. Ultimul stadiu al circuitului capitalului în funcţiune al firmei constă 
în trecerea acestuia din forma marfă în forma bănească, prin vânzarea bunurilor 
produse. 


Corespunzător celor trei stadii ale fluxului circular al capitalului firmei, acesta 
îmbracă trei forme: bani, bunuri- capital şi, respectiv, marfă. Dintre cele trei forme 
funcționale ale capitalului, numai una, şi anume, bunurile capital, reprezintă capital 
real, care funcţionează în calitate de factor de producţie; banii cu care se inițiază 
circuitul, precum şi mărfurile destinate vânzării intervin numai în roluri conexe în 
raport cu procesul productiv propriu-zis. 


Funcționarea capitalului firmei are un caracter continu 
Reluarea parcurgerii celor trei stadii ale circuitului reprezin 
timpul necesar pentru parcurgerea unui circuit complet rep 
capitalului. Asupra vitezei de rotaţie a capitalului influe 
inclusiv. structura capitalului productiv utilizat. 


u, circuitul fiind repetitiv. 
tă rotația capitalului, iar 
rezintă viteza de rotație a 
nțează mai mulţi factori, 
Cum elementele de capital fix se 
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nderile caracterizate primr-o 
je mai mică Á îmvera 


utilzoază în mal multa cicluri de producţie, întrepri 
pondere ridicată a capitalului fix Inrogistrează o viteză da rotat 

Dinamica factorului de producție poate fi explicată prin procesul de tepe 
brută a capitalului real, caro cuprinde; (a) formarea brută de capital fiz îi (D) 
variația stocurilor, 

Formarea brută de capital fix caracterizează procesul prin care bunurile des- 
tinate a sorvi drept capital fix sunt procurate de câtre intreprinderi în scopul de a îi 
utilizate în procesul de producţia, Acest proces cuprinde: ai achiziționarea, de pe 
pietele specializate, sau, după caz, producerea în regie proprie, de bunuri-capital noi 
şi punerea lor în funcţiune; b) exercitarea asupra bunurilor de capital fix existente a 
unor Intervenţii menite a le ameliora performanțele funcţionale, a le creşte durata de 
viață și randamentul, a le reface anumite componente, 


Variația stocurilor reprezintă diferența între intrările în stocuri și ieşirile din 
stocuri în cursul perloadel considerate, Stocurile conțin toate bunurile (materii prime, 
materiale, combustibili, semifabricate, producție neterminată, produse finite) care se 
găsesc în posesia întreprinderilor, 


Formarea capitalului fix are loc prin intermediul investiţiilor, 


Investiţiile se definesc drept totalitatea cheltuielilor fâcute de întreprinderi 
pentru crearea de noi capacităţi de producţie, precum şi pentru refacerea, 
ameliorarea și dezvoltarea capacităților existente, 


Investiţia totală făcută într-o anumită perioadă pentru formarea brută de capital fix 
poartă denumirea de investiție brută, Ea are ca sursă atât sumele recuperate de 
către firme prin amortizarea capitalului lor fix în funcţiune, cât şi reinvestirea unei 
părţi din profit (acumularea netă de capital), 


Pe parcursul utilizării capitalului fix, acesta înregistrează un proces de 
depreciere, Având un caracter progresiv și cumulativ, deprecierea conduce ine- 
vitabil, în timp, la scoaterea din funcţiune a bunurilor de capital fix, obligând la 


înlocuirea acestora, Deprecierea capitalului fix se datorează atât uzurii fizice, cât şi 
uzurii morale a acestuia, 


Prin uzura fizică a capitalului fix se înțelege pierderea treptată a proprietăţilor lui 
tehnice de exploatare ca urmare a folosirii productive şi a acţiunii agenţilor naturali. 


Cum capitalul fix participă la mai multe procese de producție, el suferă de fiecare 
dată un anumit grad de uzură fizică. Corespunzător acestei uzuri fizice se calculează 
cote de amortizare care se includ în costul producţiei, pentru a face posibilă 
reconstituirea sumelor necesare înlocuirii capitalului fix uzat. Recuperarea acest 
cheltuieli prin rogăsirea lor în prețul de vânzare al produselor permite Ar scie 
unul fond de amortizare, pe baza căruia va fi posibilă înlocuirea ca italului fi ia 
sfârșitul duratei sale de viață, p ESCH 

În afara deprecierii datorate uzurii fizice, capitalul fix este 
datorate uzurii morale. Cauza primară a uzurii morale o constit 
însoţit de creșterea productivităţii muncii şi 
producţie, Acesta face ca prețurile de achizi 
modifice sau ca unele echipamente să devin 
comparație cu cele nol, de același gen, În c 


supus și deprecierii 
uie progresul tehnic 
a randamentului noilor echipamente de 
ție a echipamentelor de capital fix să se 
á depășite din punct de vedere tehnic, în 
ondiţiile în care performanţele tehnice si 
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i i t 
economice ale unora din echipamentele de productie nu mai AE 
necesarà inlocuirea capitalului fix vechi, depreciat din punct de vedere moral, 
echipamente noi, chiar inainte de a se uza fizic complet. 


Pentru determinarea gradului efectiv de depreciere tehnicà şi a capacităţii de 
funcționare a capitalului fix sunt folosite o serie de metode analitice de evaluare a 
uzurii fizice şi a uzurii morale a echipamentelor de producţie, bazate, în general, pe 
expertize de specialitate. Astfel de metode sunt aplicate atunci când se pun probleme 
de retehnologizare a unor întreprinderi, ramuri sau sectoare economice. 


7.3.  Neofactori de producţie 


TEHNOLOGIILE pot fi definite drept procedee de combinare şi transformare a 
factorilor de producţie în rezultate ale producţiei, prin aplicarea unor reguli 
riguros definite. 


Ele sunt de natura unor active intangibile, reprezentând, în esenţă, cunoaştere 
aplicabilă în mod curent în activitatea de producţie. Tehnologiile articulează într-un 
proces coerent diferitele faze şi operaţii specifice, ocazionate de obținerea unor 
bunuri sau servicii cu caracteristici predeterminate. 


Rolul specific al tehnologiilor ca factor de producție este acela de a defini, în mod 
riguros şi explicit, natura şi succesiunea fazelor a căror parcurgere asigură transfor- 
marea elementelor de intrare în elemente de ieşire ale procesului de producție. 


Într-o accepțiune extinsă, conceptul de „tehnologie“ include în sfera sa de 
cuprindere şi infrastructura aferentă aplicării procedeelor respective; de exemplu, 
prin „tehnologie informatică“, practicienii înțeleg, în sens larg, nu numai facilitățile 
operaţionale oferite prin exploatarea de echipamente de calcul („hardware“) şi 


programe informatice, („software“), ci cuplajul între infrastructura. informatică şi 
funcțiunile ei, aşa cum ele sunt percepute de utilizatori. 


Ca resurse potenţial utilizabile, tehnologiile disponibile la un moment dat for- 
mează „stocul de tehnologii“, concretizat în brevete de invenţie, licențe, atestând 
drepul de a aplica anumite tehnologii, proiecte de produse şi instalații, machete şi 
prototipuri, diagrame de flux, specificații de execuție a unor operaţii, sisteme de 
asigurare a calităţii, programe informatice pentru asistarea producţiei cu calculatorul 
etc. 

Ca factor de producţie activ, orice tehn 
operaţională, intervenită în condiţiile în care teh 
pusă efectiv în aplicare de către agentul econ 
constituie o importantă problemă de decizie 
economic; raționalitatea unei asemenea decizii e 
alegerii făcute este o tehnologie adecvată sco 
posibil de exploatat în condiţiile date. Fiecare te 


omic producător: această alegere 
multicriterială de ordin tehnic şi 
ste asigurată atunci când rezultatul 
Pului producției şi, în acelaşi timp, 
hnologie are o identitate bine definită 
plicarea sa într-un 


sub aspectul condiţilor care fac necesară şi, respectiv, posibilă a 
proces de producție sau altul. 
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tehnologiile înregistrează o dinamică depe 


Ca rezultat al avansurilor cunoaşterii, 
enţiate așa-numitele 


amploarea şi ritmul Inovării din diverse domenii. În acest sens pot fi difer 
„generații tehnologice”, a căror succesiune relevă acţiunea fenomenului de progres tehnic; aceasta 
determină înnoirea continuă a componentelor stocului de tehnologii disponibile la un moment gar 
Evoluția de la o generație tehnologică la alta poate fi de natura unei ameliorări sau de natura unei 
„Străpungeri tehnologice"; ajungerea unei noi tehnologii în faza operațională conduce, de regulă, la 
situaţia în care tehnologiile din generaţii precedente apar ca depăşite, iar exploatarea lor în continuare 
ca ineficientă, 

Apariția de noi tehnologii este o sursă majoră de avantaj competitiv pentru firmele care reuşesc 
să le implementeze rapid şi să le exploateze eficient, după cum firmele care acţionează lent şi 
incoerent în această privință sunt amenințate de perspectiva declinului. Avansul tehnologic înregistrat 
de o firmă este cu atât mai important pentru prezentul şi perspectivele ei pe piaţă, cu cât concurenţa 
pe piața respectivă este mai intensă şi, de asemenea, cu cât generaţiile tehnologie se succed la 
intervale mai scurte. 


Progresul tehnologic are drept esenţă ameliorarea performanțelor procesului de 
producţie, prin gestionarea cu eficiență sporită a factorilor de producție, paralel cu 
îmbunătăţirea caracteristicilor tehnico-funcţionale şi calitative ale bunurilor 
obţinute. ; 


Sfârşitul secolului XX se caracterizează prin avansul revoluționar al cunoaşterii 
ştiinţifice şi tehnologice, cercetarea şi inovarea devenind un proces integrat la scară 
mondială. În asemenea condiţii, agenţii producători nu numai că urmăresc să se 
încadreze în tendinţele generale ale ştiinţei şi tehnologiei, ci abordează problema 
inovării şi modernizării ca o prioritate strategică majoră a propriei activități. Se 
consideră că, în condiţiile actuale, o firmă îşi poate asigura viabilitatea tehnologică 
numai prin alocarea unei cote de cel puţin 8-10 % din cifra sa de afaceri pentru acțiuni 
de cercetare-dezvoltare. 

INFORMAŢIA. Omul, prin esenţa sa, este o ființă informațională, iar munca sa are 
o componentă informaţională distinctă. Acest fapt se relevă cu pregnanță în procesul 
producţiei, care presupune, în totate cazurile, predeterminarea unui scop, formularea 
căilor de atingere a acestuia, comunicarea reciprocă şi coordonarea acțiunilor 
ticipanţilor la proces, evaluarea şi ajustarea rezultatelor obținute. Lipsit de aport CH 
informaţie necesară şi suficientă desfăşurării sale normale procesul de Se I i e 
înregistra dereglări, ar scădea drastic nivelul eficienței şi performanţelor š SE ei 
s-ar mări gradul de dezorganizare până la atingerea stării de blocaj D 

Generic, informatia se defineste drept un semnal rezult 


at din reprezent 

realităţii prin cunoastere şi căruia atât emit n ea 
entul, cà š ; 

aceeaşi semnificație. » Cât și destinatarul îi asociază 


Informaţia face parte din categoria activelor intan 
roluri multiple în funcţionarea acestora, Calitatea de f 
maţiei faptice sau documentare stocate pe suporţi 
benzi, magnetice, circulte integrate etc.) ŞI intr 


gibile ale firmelor, îndeplinind 
actor de producție revine intor- 
materiali (hârtie, film, discuri şi 


producție. oduse ca atare în procesul de 


d 
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Informaţia de intrare într-un proces de producție se concretizează în structuri 
variate, cum sunt: fişe tehnice, desene de execuţie, standarde, norme de consum $i 
de producţie, instrucţiuni de lucru şi de protecţie a muncii, documentaţii de invenţii, 
inovaţii şi raţionalizări, proiecte de sisteme de organizare şi management, know-how, 
studii de fezabilitate, rapoarte de asistenţă tehnică şi consultanţă etc.; toate acestea 
constituie bunuri informaţionale. 


Apărând ca intrare distinctă în orice proces de producţie, informaţia acţionează 
atât indirect, prin asimilarea şi utilizarea ei de către indivizii implicaţi în proces, cât şi 
direct, prin asistarea cu calculatorul a funcţionării sistemelor de producție. 


Informaţiile disponibile şi refolosibile, depozitate pe diferiți suporţi materiali, reprezintă, în sensul 
cel mai larg, resurse informaţionale. Resursele informaţionale reprezintă un factor fundamental al 
progresului economic. Bunurile informaţionale sunt furnizate de sectorul economic al informaţiei 
(cuaternar), caracteristic economiilor moderne orientate spre informatizare. În țările cu economie 
dezvoltată de piaţă, sectorul cuaternar înregistrează ritmuri de creştere dintre cele mai ridicate, cu 
mult superioare în raport cu oricare din celelalte sectoare economice. 


Informaţiile se deosebesc de resursele economice clasice printr-o serie de particularităţi, care 
privesc atât producerea informaţiilor, cât şi gestionarea, tranzacţionarea pe piaţă și utilizarea acestor 
resurse. Principalele particularităţi ale informaţiei ca tip de bun economic se referă la faptul că 1 


- producerea informaţiilor prin procesul de cunoaștere şi reprezentare a realităţii are un caracter 
neîntrerupt şi, practic, nelimitat; ca urmare, stocul de informaţii se extinde şi se îmbogățește continuu; 


- utilizarea informaţiei este nedistructivă şi repetitivă; după o anumită utilizare, informația rămâne 
în continuare o resursă disponibilă, dar în raport cu avansurile cunoaşterii poate înregistra o perimare, 
de natura uzurii morale; 


- accesul unui utilizator la o informaţie nu-l deposedează, de regulă, pe deținătorul ei inițial de 
utilitatea informaţiei respective sau de posibilitatea de a o oferi pe piaţă şi la alti beneficiari; 


- informaţia nou creată şi oferită pe piaţă implică, în general, înalte costuri de producere, în 
virtutea caracterului ei de rezultat al actului creativ, intelectual; pe de altă parte, ea este extrem de 
uşor de reprodus și de vehiculat; apare, deci, necesar ca această resursă să fie supusă unor reguli 
specifice de gestionare, acces şi protecţie; protecţia dreptului de proprietate asupra bunurilor 
informaţionale se realizează, în principal, prin contracte, legislaţia dreptului de autor, licenţe, brevete, 
patente, mărci înregistrate etc. 


Trecerea de la societatea industrială la societatea informaţională, în sensul definit 
de John Naisbitt 2, legitimează recunoaşterea informaţiei ca suport al raționalității 
superioare a acţiunii umane, întemeiată pe primatul etortului de concepţie şi al 
creativităţii, 


ABILITATEA ÎNTREPRINZĂTORULUI reprezintă un neo-factor de producți 
propriu sistemelor economice bazate pe concurenţă şi libera inițiativă. s 


1) Gérard Maarek - „L'information économique, Marche et institutions“. Rev ° 
1990, no.4 (juillet), p.610 s“, Revue Economique, 
2) John Naisbitt - „Megatendințe“, Editura politică, Bucureşti, 1989, p.86 
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În general, prin întreprinzător este înțeles acel tip de 
economice care fie că iniţiază o nouă afacere, fie că, în c 
desfăşurare, inițiază un proces de schimbare radicală. 


D.Hyman defineşte spiritul întreprinzător drept a DI Lage! de a crea produse şi 
procese şi de a organiza crearea de produse şi servicii” . întreprinzătorul RES 
tionează, făcând uz de propriile-i abilităţi, ansamblul sistemului de factori de 
producţie; el efectuează alegerea factorilor în raport cu scopul pe care şi-l stabileşte, 
atrage aceşti factori şi îi aduce în starea activă, necesară utilizării lor combinate în 
procesul de producţie plasat sub controlul său. 

Calitatea de întreprinzător ilustrează, în economia contemporană, în primul rând, 
un tip de comportament, de esenţă activă şi novatoare, şi mai puțin o poziţie per- 
sonală oficializată. Întreprinzătorul se afirmă ca un personaj principal, declanşator şi 
animator al dinamicii şi transformărilor la nivel microeconomic. „Pentru 
întreprinzător, legitimitatea decurge din ceea ce el face în societate, de acțiunea pe 
care el o îndeplineşte, de proiectul pe care el îl propune societăţii“2. 


subiect al activităţii 
adrul unei afaceri în 


Abilităţile ce se cer întrunite în persoana întreprinzătorului pentru a putea gestiona efectiv un 
„asemenea proces complex sunt diverse ca natură şi ca mod de formare; este vorba despre aptitudini 
de strateg, de decident, de administrator, de investitor, de manager de proiect, de comerciant, de 
negociator, şi chiar de executor al unor acțiuni cu caracter operaţional, dar şi de supervizor şi 
controlor al activității proprii şi a colaboratorilor. 


Abilităţile cu care este înzestrat întreprinzătorul vizează îndeplinirea de către acesta a unor funcţii 
cum sunt: $ 


- sesizarea ocaziilor şi a sanselor, respectiv a faptului că, într-un anumit context şi la un anumit 
moment, o anumită acţiune are şanse de succes şi că, deci, se justifică promovarea ei; 


- formularea unui proiect al propriei sale acțiuni şi definirea condiţiilor concrete, posibil de 
controlat de către el însuşi, care ar face ca acest proiect să devină fezabil; 


- promovarea propriu-zisă a proiectului, prin asumarea unei iniţiative şi punerea ei în practică 


gestionând procesul de demarare a unei noi afaceri sau a unei schimbări radicale într-o activitate 
economică în curs. 


Ca factor de producție, abilitatea întreprinzătorului reprezintă un element decisiv 
de progres, în măsura în care economia contemporană este bazată prin excelență 
inovare tehnologică şi pe dinamica schimbărilor calitative. Comportam sA 
antreprenorial este tipul de comportament economic viabil şi legitim într-o e Kä, 
sănătoasă. El nu poate si nu trebuie confundat cu comportamentele e Ee 
deformează conţinutul liberei iniţiative, prin încercarea de a obține GEN 


modificarea conjuncturii economice, mizându-s 
' -se pe producerea un ii 
favorabile pentru speculator. ale uani 


1) David Hyman - „Microeconomics“, Irwin, Homewood, 1989 p.25 
2) Peter Drucker - „Inovația si spiritul antreprenorial“. Editura Ena; i 
a p eprenorial“, Editura Enciclopedică, Bucureşti, 1992, 
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Libertatea de acţiune, reglementată social şi asumată legitim de întreprinzător în 
propriul său interes, trebuie să se repercuteze favorabil asupra performanţelor sis- 
temului economic în care ea se exercită, să aibă consecinţe benefice în raport cu 
interesul public. La rândul său, o societate care integrează spiritul întreprinzător în 
ierarhia valorilor sale superioare va cultiva în mod programatic condiţiile care 
favorizează dezvoltarea şi afirmarea acestor abilităţi; validând succesele, ea trebuie 
să fie; în anumite limite, tolerantă la eşec, oferind întreprinzătorilor şanse egale şi o 
incitaţie suficient de ridicată de a-şi relua tentativele de fructificare a resursei de 
progres care este libera inițiativă. 


7.4. Combinarea factorilor de producţie 


Firmele producătoare sunt permanent preocupate în găsirea celor mai adecvate 
modalități de combinare a factorilor de producție care să le permită obținerea maxi- 
mei eficiente şi profitabilităţi. Apare astfel imperios necesară punerea în evidență a 
celor mai relevante principii teoretico-metodologice legate de combinarea şi sub- 
stituirea factorilor de producţie care să se constituie într-un posibil ghid pentru 
managerii firmelor. Aceştia vor lua decizii economice ce vizează adaptarea aparatului 
productiv fie ex-ante, prin anticipație, fie expost, prin ajustare, ceea ce implică: 
variaţia cantităţii de factori de producție utilizați; intensificarea utilizării unuia sau 
altuia dintre factori; modificarea combinării factorilor de producție. 


Activitatea de producţie poate fi privită, în ultimă instanță, ca un ansamblu de 
operaţii de utilizare şi/sau transformare a factorilor de producţie în vederea atingerii 
funcţiei obiectiv. a producătorului: maximizarea profitului in condiţiile minimizării 
eforturilor. 


Combinarea factorilor de producţie reprezintă un mod specitic de unire a 
factorilor de producţie privit atât sub aspect cantitativ cât şi din perspectiva 
structural-calitativă. 


Combinarea factorilor de producţie are o determinare multiplă, ea fiind influențată 
în mod semnificativ de caracterul relativ limitat al resurselor productive. Criteriul 
esenţial de apreciere a raționalităţii şi eficienţei combinării este însăşi natura ac- 
tivităţii economice. Ca urmare, se adoptă acea combinare care asigură eficiența 


- economică maxim posibilă, în condiţiile date. Întreprinzătorul, prin abilitatea sa, va 


combina factorii de producţie în aşa fel încât să se poată adapta la exigenţele pieței 
și să obțină un profit maxim’? eeng “En Séi 


Combinarea factorilor de producție este expresia a două lat ia 
uri, proprii, oricărei 
activităţi, una tehnică şi alta economică. À 


Din punctul de vedere tehnic, combinarea factorilor de producţie este specificà 
fiecărui proces de producţie; obținerea oricărui bun economic presupune unirea 


1) Gilbert Abraham - Frois, Economie politique, Ed, Economics, Paris, 1988, p. 104-111, 
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resurselor de muncă (de o anumită structură și calificare) cu elemente do capital 
tehnic (maşini, instalaţii, materii prime, materiale) specifice domeniului respectiv, Din 
punct de vedere economic, combinarea factorilor de producție înseamnă, in 
condiţiile economiei de schimb, concretizarea ei în obiectivele minimizării costurilor 
de producţie şi, respectiv, al maximizării profitului. 

Combinarea este posibilă ca urmare a proprietăților de divizibilitate și adap- 
tabilitate" ale factorilor de producție. 

Divizibilitatea unui factor de producţie reflectă posibilitatea acestula de a se 

împărți în unităţi simple, în subunități omogene fără a fi afectată calitatea 

factorului respectiv. 


De exemplu, factorul muncă se poate divide în unităţi omogene de timp de muncă, 
în număr de salariați de o anumită calificare; factorul pământ se poate divide în unități 
de suprafaţă. Pentru alți factori de producție (o centrală electrică, de pildă) este 
imposibilă sau foarte dificilă divizibilitatea. Evident, problema divizibilităţii unui factor 
de producţie nu se pune la infinit, ci în măsura cerută de caracteristicile unui proces 
de producţie de anumite dimensiuni, ale unor tehnici şi tehnologii folosite. 


Adaptabilitatea reprezintă capacitatea de asociere a unei unități dintr-un 
factor de producţie cu mai multe unități din alt factor de producţie. 


Pe o suprafață de teren, de exemplu, este posibil să lucreze un număr mal mare 
sau mai mic de lucrători agricoli; un muncitor poate lucra la o maşină sau la mai multe 
maşini. 

Dacă factorii de producţie se caracterizează, concomitent, prin divizibilitate şi 
adaptabilitate, au loc două procese organic legate între ele: complementaritatea şi 
substituibilitatea. 


Complementaritatea reprezintă procesul prin care se stabilesc raporturile 


cantitative ale factorilor de producţie care participă la producerea unui anumit 
bun economic. 


Astfel, la o producție dată, o anumită cantitate dintr-un factor de producție se 
asociază doar cu o cantitate determinată din ceilalți factori de producție. Se au în 
vedere atât structura şi calitatea lor, cât şi cele două laturi (tehnică şi economică) ale 
combinării . Complementaritatea se află sub influența permanentă a progresului 
ştiinţific şi tehnic, care determină moditicări profunde în calitatea tactorilor de 
producţie, deci, şi în procesul combinării lor. 


Substituibilitatea este definită ca posibilitate de a înlocui 

j o cantitate dată 
dintr-un factor de producție printr-o cantitate dată dintr-un alt tactor de 
producţie, în condiţiile menținerii aceluiaşi nivel al producției. 


Substitulrea este fenomenul propriu de înlocuir 
e şi poate avea loc între fact 
muncă şi factorul capltal, între factorul natural şi capital, între diferitele e 


componente ale factorilor de producție (înlocuire 
m 
GH ( a materlilor prime naturale cu cele 


1) J.P. Betbeze, Manuel d'economie contemporaine, Ed. Nathan Superior, 1986, p. 46-47 
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Pe bază de calcule economice, so alege alternativa de combinare de la care se 
aşteaptă cea mal mare eficləntà în condițiile date. Astfel, dacă un agent economic va 
avea în vedere eficlontizarea tehnică și economică a producției prin substituirea 
muncii cu capital, atunci opțiunea sa pentru o anumită alternativă de substituire se va 
baza pe mal multe maşini şi mal puţini lucrători, Pentru aprecierea alegerii făcute se 
vor tolosl indicatori de tipul: nivelul productivităţii marginale a muncii si a capitalului 
(compararea lor), rata marginală de substituire (a muncii cu capitalul sau a capitalului 
cu munca) sl elasticitatea substitulrii. 

Elasticitatea substituirii exprimă măsura în care poate fi menţinută producţia 
când un factor este înlocult cu altul sau creșterea (descreşterea) utilizării unui factor 
în comparație cu altul. Elasticitatea substituirii este pozitivă pentru toate combinaţiile 
normale ale factorilor de producție si variază de la zero la infinit, în funcţie de ușurința 
cu care unul din factori poate fi înlocuit cu altul, producția rămânând constantă. 


Elasticitatea substituirii se măsoară cu ajutorul coeficientului elasticităţii sub- 
stituirii unul factor A cu un factor B. Acesta arată cu câte procente trebuie să crească 
valoarea raportului dintre nivelul factorului A si cel al factorului B (X A/X B), atunci 
când raportul dintre productivitatea marginală a factorului B ((W ma) şi cea a fac- 
torului A (W ma) creşte cu un procent, astfel încât producţia să rămână constantă. 
Vom avea astfel o relaţie de tipul: 


age gw AR 
SEET (7.1) 
XA WmB Läd D 
XB Wma r 
Xa oa Wa B: 
TE Wa A 


Relaţia (8. 1) poate fi astfel scrisă simplificat: 


AR (%) i 
A AR) E EE 


Aceasta permite definirea coeficientului elasticitățli 
! | substituirii factorilor si ca 
raport dintre varlațla relativă a raportulul cantităților utilizate din factorii A ŞI B. Ge de 


o parte, şi variaţia relativă a raportulul produotivități 
ge, pd p tàtli marginale ale celor doi tactori, 


1) R.Burre, Economie politiq el e 

Barre, Economie politique, tome 1, Press Universitaires de France, Paris, 197 ; 
SI (Marvin, Principles of Economics, Micro, 7th ed, Irvin, Homewood Wa WE 
e Ati Mlarooconomat Et EBd.Economica, Metropol, 1994, p 193-195; Hal R. sche 
"rer „A Modorn Approch, third edition, W.W, Norton & Company, New 
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EI | 
K 
a) proporții fixe (complementaritatea | 
ta ta 0 b) pertecta SE a factorilor 
s 
c) substituirea imperfectà n 4 


Fig. nr. 7.1. Diferite tipuri de substitutie a factorilor de productie 
Dacà es = 0 atunci factorii sunt 
perfect complementari si nu este 
osi 
substituirea factorilor, factorii trebuind să fie utilizaţi în proporții egale e E 
Dacă es=> œ atunci substituția este perfectă (fig.7.1.b). lay € 


Dacă es = 1 atunci variaţia rel 
ativă a raportului factorilor 
este pr 
variaţia relativă a raportului productivităţilor marginale (fig.7.1 c) i ta e ala 
Se remarcă deci că, cu cât Se 
` elasticitatea este 
stituibilitate a factorilor este mal ridicat. E sP 3 
Isocuanta (izoprodusul) 
$i rata marginală de sub 
stituire a fact 
importanţă pentru înţelegerea şi aprofundarea combinării factorilor GE SC 
oductie. | 
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Managerii unei firme sunt contruntați permanent cu alegerea unor variante se? 
time de combinare a factorilor de producţie care să le asigure un anumit nivel a 
producției şi să le permită maximizarea profitului. 


Una dintre cele mai utilizate modalități de analiză este cea a funcţiilor de 
producţie care, în linii generale, descriu relaţia dintre intrări (factorii de producţie) şi 
ieşiri, respectiv, relaţia dintre producţia scontată a se obţine dintr-un bun (pentru a 
satisface cerințele pieței) şi cantitățile din diferiţii factori de producţie necesare 
pentru obţinerea acestuia. În microeconomia modernă se pune un accent deosebit 
pe asigurarea compatibilităţii între analiza comportamentului consumatorului, pe de 
o parte, şi cea a producătorului, pe de altă parte. Studiile de marketing şi, în special 
cele vizând abordările din perspectiva marketingului-mix (Borden) capătă astfel o 
nouă şi importantă semnificație în strategiile specifice întreprinderii moderne”). 
Funcţia de producţie poate fi astfel redată prin relaţii de tipul: 


Q = f(a,b,c,..) (7.3) 
unde prin a,b,c,......... au fost desemnați diferiții factori de producție. 


În general, în analiza microeconomică, se au în vedere, de cele mai multe ori, 
funcţii de producție dependente doar de factorii de producție muncă (L) şi capital (K). 
Funcţia de producție va fi, în aceste condiţii, de tipul: 


Q = f(L,K) (7.4) 


Modelul general de analiză a com- 
portamentului producătorului pre- 
supune, analog modelului descris la 
analiza comportamentului ` con- 
sumatorului (v.Cap.6), recurgerea la 
metoda graficà prin utilizarea curbelor 
de isoproductie (fig.7.2) š 

Curbele de isoproductie vizează 
diverse combinàri de factori de 
productie care conduc la obtinerea 
aceluiaşi nivel de producţie. Ele mai 
sunt cunoscute şi sub denumirea de Fig. nr.7.2 Isocuantele, linia de isocost 
isocuante. şi varianta optimă de producţie 


Analiza limitei până la care substitu 


S Esi) | tia factorilor este eficie i 
indicatorului rata marginală de substitu a a acţ cu ajutorul 


Lutte. Conţinutul acestui in 
similar cu cel folosit în analiza comp SOEN 


? ortamentului consumatorului i 
s n Jna numai că datele 
problemei se schimbă în sensul că este vorba de substituția factorilor de producție şi 
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nu a bunurilor lar clauza „caeteris paribus“ are în vedere menţinerea constantă a 
producției, ; 


Rata marginală de substituție a doi factori (RMS) reprezintă cantitatea 
suplimentară dintr-un anumit factor necesară pentru a compensa reducerea 
cu o unitate a celuilalt factor astfel încât producția să se menţină constantă. 


RONA = 
RMS=- i Qs ct. (7.5) 


Ea reprezintà practic panta izocuantei si poate fi exprimatá, pentru intervale 
foarte mici prin RMS = - dy/dx (semnul minus arată că unul dintre factori creşte iar 
celălalt scade). 


Rata marginală de substituție a factorilor de producţie este raportul invers al 
productivităților marginale ale celor doi factori de producţie. Dacă pornim. de ex- 
emplu, de la funcția f(L,K) şi, dacă aplicăm regulile de derivare cunoscute, punând 
condiţia că, pentru menţinerea constantă a producţiei pe isocuantă, df/di = 0. va 
rezulta că: ` x 


GAZ as Li Oua (7.6) 


f'u+f Kat = z JL 


Stabilirea variantei (alternativei) optime de producție presupune atasarea 
analizei specifice restricțiilor financiare legate de prețurile factorilor de productie. 
Fără a insista în această etapă a analizei - aspectele acestea urmând a fi pe larg 
prezentate în capitolul referitor la analiza costurilor - precizăm că, prin similitudine cu 
echilibrul consumatorului, varianta optimă de producție va fi obținută în punctul 


EIS. y) unde una dintre isocuante va fi tangentă la linia de isocost (CC Acesta 
este punctul unde se realizează egalitatea: 


dK = pret K 
dL prett (7.7) 


Deci, combinarea optimă depinde de preţul factorilor. Mai exact putem spune că 
punctul optimal va fi cel pentru care rata de substituire între capital şi muncă va fi 
egală cu raportul prețului factorilor. 


O functie de producţie care prezintă interes în analiza 
producătorului este funcţia de producţie omogenă. 


O funcție de producție Q = f(a.b) se spune că este omogenă de gradul n dacă 
t(xa,xb) = x" f(a,b) unde (7.8) 


comportamentului 


n este o constantă și x un număr real pozitiv. 


a A 


x 


8 


E 2 _Azzow Cherery, Mirh 
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Dacă n = 1, funcţia este omogenă de gradul 1 şi se numește funcţie omogenă 
lineară. Aceasta înseamnă că, dacă se dublează toți factorii (x = 2), producţia va fi 
dublată; dacă se triplează toți factorii (x = 3) producţia va fi triplată. Se consideră că, 
în acest caz, există randamente constante de scară. 

în schimb dacă n >1, atunci există randamente crescătoare de scară; dacă se 
dublează factorii, producţia este mai mult decât dublă, Dacă 0 < n < 1, atunci vom 
avea randamente descrescătoare de scară. 

O funcție de producţie omogenă lineară foarte des întâlnită este funcţia Cobb- 
Douglas, după numele celor care au folosit-o pentru analiza producţiei. Ea se carac- 
terizează printr-un coeficient de elasticitate a substituției între muncă şi capital egal 
cu 1. Cum, în practică s-a remarcat că există mai multe modalităţi de substituire a 
factorilor capital şi muncă, unii autori!) au elaborat aşa-numita funcţie CES 
prezentând un coeficient de elasticitate a substituţiei subunitar. 


Pentru exemplificare considerăm că dependenţa dintre valoarea producţiei Q, 
cantitatea de muncă L şi capitalul K utilizat este dată de o funcţie de tip Cobb-Douglas 
cu parametrii A, a, B în care A este o constantă specifică fiecărei economii naționale, 
iar a şi b coeficienţii de elasticitate a producţiei în raport cu fiecare din factorii de 
producţie utilizați. 


GE (7.9) Q =A.K% Lf 
Pornind de la un nivel oarecare Q o al productiei se poate scrie: 


Qo=AKOLĂ ` eau Qo=A.K% LÊ ` sau (7.10) 
ek Qo 1 3 
e Blue fa s. 


Sá presupunem următorul exemplu ipotetic din tabelul 7.1. 


Analiza producţiei, a capitalului şi a numărului de salariaţi 


x ¿ | . À Tabelul 7.1. 
Produclla mld. lel (Q) | Echipament-capital mld. 
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mii persoane (L) 
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Anul | Producţia mld. lei (Q) | Echipament-capital mid. Salariaţi 
lei (K) mii persoane (L) 


ES Ke faert mee) j 
EE 
Ge Ferme TE 2 7] 


Considerând Q = A K? LÊ coeficienții A, æ si se determină astfel prin logarit- 
marea relației de mai sus: 


InQ = INA + a InK + BInL (7.12) 
Notând In = y; InA = a; InK = x1; InL = x2, relația se scrie: 
y = a + axı +fx2 (7.13) 


Dacă se impune condiţia ca suma pătratelor abaterilor valorilor calculate prin 
relațiile de mai sus de la valorile înregistrate să fie minimă (metoda celor mai mici 
pătrate) atunci: t A 


y (a. a, B) = [E(y- (a + e x +B x2) ] ` > min. (7.14) 
Prin anularea derivatelor partiale ale functiei g in raport cu a, a si b se obtine 
sistemul: 


a) xi+ae xîi +p xix2=6X EE (7.15) 


de unde, prin rezolvare, se determină a, a şi. Coeficientul A din expresia funcției 
Cobb-Douglas se calculează: A = eĉ. 


Concret, pe baza datelor din tabelele 7.2 şi 7.3, calculele se desfăşoară astfel: 
qt 
Determinarea ratei de substituire (D 


Tabelul 7.2. 


bail men | nea] 
a | losrie viteze T| sss | 
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DEE 
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Dotorminarea ratel de substituire (II) 
; Tabelul 7.3. 


d. ae a 


Leesch 


44279 | 0,5879 
4,6024 0,7127 
1,8002 | 
1.9213 
EHRE 


Cu aceste valori sistemul devine: 

5,0000 a + 5,7813 a + 7,6304 8 = 
3,5784 

5,7813 a + 6,7224a + 8,86304 = 
4,1806 

7,6304 a + 8,8630 + 11,68824 = 
11,6882 

cu soluțiile: a = 0,659; a = 0,94; 4 
= 0,20; deci A = 0,52 şi 

Q = 0,5210:94 0:20 (7.16) 

La nivelul ultimului an substituirea 


unei unități de forță de muncă se poate 
realiza prin utilizarea suplimentară a: 


Susk = 0:20 , 3600 


= x 
0.94 5200 Fig. 7.3 Rata de substituire dintre 
echipamente | factorul capital (K) şi 
adică: ` Su = 147,3 mii lei factorul uman (L) 


mil.lei 


Geometrie (vezi fig.7.3), rata de substituire este, aşa cum s-a arătat, panta tangen- 
tel în punctul L = 5200 la izocuanta de ecuație: 


1: I 
ti 11020 
K lei? . L 0.94 


CAPITOLUL al VIII-lea 
COSTURILE DE PRODUCȚIE 


Gestiunea resurselor impune studierea factorilor de producție și în procesul con- 
sumării lor. Odată cu aceasta, este necesară calcularea costului de producţie a cărui 
problematică ține de nivelul microeconomic. 


8.1. Conţinutul costului 


Producerea de bunuri materiale şi servicii presupune consum de factori de 
producţie eare se regăsesc în preţurile rezultatelor obţinute. 


Gestiunea economică necesită calcul economic, evaluarea în bani a consumului 
de facteri de producţie şi, deci, cunoaşterea costului; aceasta se impune cu atât mai 
mult în contextul resurselor limitate, care acționează restrictiv. În fața oricărui 
producător, încă înainte de a avea loc producţia, în faza de informare şi de documen- 
tare. se ridică întrebarea, aparent simplă: cât costă producerea bunului respectiv? Un 
cost de producţie mai mic permite obținerea de profit mai mare, asigură menţinerea 
clienţilor şi dă, totodată, satisfacție acţionarilor, consiliului de administrație, ca şi 
salariaţilor. lată de ce se poate spune că acțiunile agenţilor economici sunt ghidate 
de costuri. 


În strânsă legătură cu asemenea cerinţe ale practicii, ştiinţa economică oferă 
instrumentarul teoretico-ştiinţific adecvat, în cadrul căruia costul de producţie ocupă 
un loc deosebit de important. 


Costul de producţie reprezintă totalitatea cheltuielilor, corespunzătoare con- 
sumului de factori de producţie, pe care agenţii economici le efectuează pentru 
producerea şi vânzarea de bunuri materiale sau prestarea de servicii. Din această 
succintă definire rezultă următoarele: a) costul de producție este forma bănească de 
exprimare a consumului de factori material şi uman, atât în producerea de bunuri 
materiale, cât sl în domeniul serviciilor: b) costul de producţie include în sine tot ceea 
ce înseamnă cheltuială (consum de factori) suportată de către producători, atât 
pentru producerea propriu-zisă de bunuri, cât şi pentru desfacerea lor: c) exprimarea 
bânească a cheltuielilor, independent de mărimea şi Importanţa lor, permite aducerea 
la un numitor comun a consumurilor de factori de producţie diferiți şi. pe această 
bază, devin posibile măsurarea şi compararea lor. 

În contextul contemporan al mişcării de idel, 
producţie se îmbogâţesc continuu. 


În primul rând. este vorba de importante d 
costului; în lucrările de microeconomie se a 
privitoare la mărimea şi dinamica costurilor, 


cunoştinţele privind costul de 


eplasări în structura problematicii 
cordă atenție mai ales problemelor 
acestea fiind subordonate actelor 


a 


à 
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decizionale de minimizare a lor, de economisire a resurselor rare din ce în ce mat 


scumpe. 

în al doilea rând, se manifestă tendința de evidenţiere distinctă a mai multor 
feluri de cost, ca părți componente ale cheltuielilor de producție, fapt ce oglindește 
actualitatea calculului economic chiar pe domenii relativ restrânse ale activităţii. 
Astfel, tot mai frecvent se folosesc şi se calculează: costul informaţiei; costul salarial: 
costul timpului; costul ecologic; costul ştiinţei; costul instruirii şi al producerii de idei 
etc. 

În al treilea rând, costul de producţie se analizează şi se urmăreşte în contextul 
dinamic al interdependenţelor dintre ramuri, subramuri, dintre agenţi economici. 
încât ceea ce într-un loc constituie preț de vânzare al produselor respective, în altul. 
ele reprezintă costul factorilor achiziționaţi. Ca urmare, schimbările de preţuri se pot 
transmite în lanţ, ca efect propagat, în costuri. 


in al patrulea rând, teoria actuală a costului de producţie ia în considerare rolul 
relaţiilor economice dintre ţări, relaţii care apropie întreprinderile în ceea ce 
priveşte gradul înzestrării lor cu factori. 


Costul este abordat şi tratat nu numai ca expresie a consumului de factori pentru 
a produce ceva, ci şi ca şansă sacrificată, ca un cost al renunțării la producerea sau 
alegerea a altceva. Acest cost este denumit costul de oportunitate sau costul 
alegerii din mai multe variante posibile”). Într-o asemenea viziune, se consideră 
drept cost real al oricărei acțiuni costul şansei alternative care trebuie sacrificată în 
vederea întreprinderii acțiunii respective. De exemplu, dacă posesorul unei sume de 
bani îi foloseşte nu pentru cumpărarea unui autoturism, care-i este necesar, ci pentru 
efectuarea unei excursii în străinătate, costul acesteia este reprezentat prin prețul 
autoturismului la care s-a renunțat. Astfel, modul economic de gândire presupune ca 
atât producătorii, cât şi consumatorii să aibă în vedere costurile şanselor. deoarece. 
în adoptarea deciziilor, ei sunt confruntaţi cu alternative şi aleg dintre acestea; 
opțiunile au la bază raționamentul economic, comparând costuri şi beneticii an- 
ticipate de pe urma alternativelor. ă 


Cunoaşterea conţinutului costului de producţie necesită luarea în considerare şi 
a relaţiei dintre acesta şi preţul de vânzare, relație ca de la parte la întreg. Aceasta 
în sensul că, întotdeauna, costul de producţie (C) desemnează numai o parte a 
prețului de vânzare (P), şi anume numai ceea ce înseamnă cheltuială suportată de 
către producătorii de bunuri materiale sau servicii. Excedentul prețului de vânzare 
peste costul de producţie reprezintă profit (pr) sau beneficiu. Astfel pentru fiecare 
unitate de produs sunt valabile egalităţile: P=C+pr şi C=P-pr. în condiţiile unei 
anumite marje de profit, mărimea costului exercită presiune asupra prețului. ° 

Costul de producţie constitule un Indicator 


ty i N economic cu o lar 
utilizare; calcularea lul are loc la nivelul tutu Dă steg de 


ror întreprinderilor sau firmelor 


| mersul economiei de piaţă, Ed. Didactică şi 
tconomie et le gestion, Hachaue, Education. 1991, 


ECONOMIA POLITICA 


146 / COSTURILE DE PRODUCTIE 


producàtoare de bunuri materiale, precum si in cele care presteazà servicii. 
Autonomia economică şi financiară a agenţilor economici impune şi o activitate 
riguroasă de măsurare şi cunoaştere a costurilor. 

Totodată, costul de producţie este un indicator economic cu o mare forță de 
oglindire a calităţii activităţii. Costul serveşte drept criteriu de fundamentare a 
opțiunilor şi deciziilor fiecărui producător; în cazul în care efectele sau rezultatele 
variantelor de proiect sunt identice, criteriul de alegere a variantei optime î reprezintă 
nivelul mai scăzut al costului. 


8.2. Mărimea si tipologia costurilor 


Adesea, se face distincţie între costul contabil şi cel economic. Costul contabil 
reprezintă cheltuială măsurabilă în bani, efectiv suportată de către agentul economic 
respectiv pentru plata materiilor prime, materialelor, combustibilului, energiei, 
salariilor, transporturilor, ca şi, pentru amortizarea capitalului fix, precum şi pentru 
prevenirea sau înlăturarea poluării mediului natural etc. Din punctul de vedere al 
economiştilor teoreticieni, însă, pe lângă aceste elemente, costul include şi acele 
cheltuieli care nu presupun plăţi către terţi (consumul de muncă al proprietarului 
firmei, dobânzile cuvenite capitalului propriu). Deci. costul economic este mai mare 
decât costul contabil, incluzând în structura sa şi ceea ce constituie profit normal. 


În raport de nivelul la care se face analiza costului acesta poate fi global şi unitar. 
Există o tipologie, care cuprinde mai multe tipuri de cost. 


A. COSTUL GLOBAL cuprinde ansamblul costurilor corespunzătoare unui volum 


de producţie dat. În cadrul acestuia, în mod tradiţional, se disting, ca elemente 
structurale, costurile: fix, variabil, total. 


1. Costul fix(Cf) desemnează acele cheltuieli care, privite în totalitatea lor, sunt 
independente de volumul producţiei (chirii, asigurări, dobânzi, amortizarea 
capitalului fix, cheltuieli de întreținere, salariile personalului administrativ etc.). 


2. Costul variabil(Cv) reprezintă acele cheltuieli care, privite în totalitatea lor, 


sunt variabile, în funcţie de cantitatea de produse obținute. Costul variabil este o 


funcţie crescătoare a volumului producţiei: C v = C (Q). Unele cheltuieli variabile se 


schimbă strict proporţional o dată cu producţia (cheltuielile cu materiile prime, cu 


salariile directe etc.). Alte cheltuieli variabile nu se ifi i 
modifică 
modificarea producţiei. ees ai 


3. Costul total (Ct) reprezintă suma costurilor fi 
xe si variabile. Deci, Ct = + 
Si Modificarea costului total este determinată numai de schimbările costului SS 
resupunem că o firmă, pentru a fabrica produsul „Q“, utilizează doi factori variabili 


al factorului A (de ex prețul 


, (de ex., 
materie primă), Mai presupunem că din factorul de prod SN tana de 


a i uclie A se consumă cantita 

er oe E al Cantitatea ,b". Costul tactorului fix este Apa păi 
jr otal, c 

pai a sumă a costului fix şi variabil, are următoarea 
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G = pasa" tpbub' + f 


B. COSTUL MARGINAL(Cmg) reprezintà sporul de cost necesar pentru obtinerea 
unei unitàti suplimentare de produs; el măsoară, deci, variaţia costului total pentru o 
variaţie infinit de mică a cantităţii de produse. Costul marginal se determină raportând 
creşterea costului total la creşterea producţiei. De exemplu, costul total pentru a 
obține 60 de produse este de 180000 de lei, iar pentru a obţine 72 de produse este 
de 259200 de lei. În acest caz, costul marginal va fi: 


A0 - 259.200- 180.000_ 79.200 _ , 
Cm "TA Qua SEET 


Costul marginal are o mare importanţă în luarea deciziilor privind mărirea ofertei 
de bunuri; maximizarea profitului presupune ca realizarea fiecărei unități suplimen- 
tare de producţie să necesite un spor de cost cât mai mic. În caz contrar, are loc 
creşterea costului marginal, adică a sporului de cost pe care-l reclamă sporirea 
producţiei (producţia adițională) şi se diminuează eficienţa. Venitul suplimentar ce se 
poate obține prin vânzarea sporului de producţie respectiv, trebuie să fie mai mare 
decât costul suplimentar. ; 


C. COSTUL MEDIU (UNITAR) reprezintă costul pe unitatea de produs sau pe 
unitatea de efect util. Costul mediu poate fi, de asemenea, fix, variabil, total. Atunci 
când este vorba de costul mediu, costul fix devine, şi el, variabil; acesta scade pe 


măsura creşterii cantităţii de produse, şi, respectiv, sporeşte atunci când producţia 
obținută se micşorează. 


Costurile medii (fix, variabil, total) se calculează prin raportarea costurilor globale 
respective la cantitatea de bunuri produse. Invers, mărimea costului pentru întreaga 
producție (C+), dintr-un domeniu sau altul, este în dependenţă de cantitatea de 
produse obținute (Q) şi de costul unitar sau mediu (CM). Deci Ct = f(Q,CM). Funcţia 
de cost leagă costul de producţie de cantitățile produse în condiţii optimale. 


Mărimea costului mediu sau pe unitatea de produs este diferită în timp şi spațiu: 
(a) de la un produs la altul, în funcţie de specificul fiecăruia, de factori consumati 
(b) în cazul unuia si aceluiaşi bun, de la un producător la altul; (c) la unul şi acela Í 
producător de la o perioadă la alta, în dependenţă de modificările în dotarea tehni A 
în nivelul de calificare a lucrătorilor, în organizare şi conducere etc. Zi 
“Tipurile de costuri, menţionate mai sus, 
mărimea volumului producției. Astfel, în ca 
înregistra următoarele evoluții: a) costul fix 
fix mediu se micşorează; b) costul global 
variabil se poate reduce; 


au un comportament diferit în funcţie de 
zul creşterii volumului producției, se pot 
global! rămâne constant, în timp ce costul 
variabil creşte, în timp ce costul mediu 


costul global total se măr 
“poate wa WS eşte, iar costul mediu total se 


„» Comportamentul diferitelor tipuri de costuri, în funcţie de cantitatea de produse 


tetice) cuprinse în tabelul ce urmează: presupunem 
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cà producàtorul respectiv, in vederea fabricàrii unei cantitáti crescánde din produsul 


„A“, va trebui să suporte următoarele costuri: 


Comportamentul tipurilor de cost 


i | 
Cantitatea Costul Costul Costul Costu 
de Costul fix | variabil mediu fix mediu 
produse | global global variabil 
(g) (Cr) 


După cum se observă, datele din tabel pun în relief dependenţa categoriilor de 
costuri (cu excepţia costului global fix) de producţia obținută. Costul marginal se 
determină, practic, prin diferenţa dintre costul global total al producţiei curente şi cel 


al producţiei anterioare, ce se 
raportează la sporul producției. 

Evidenţierea tendinţelor pe 
care le au tipurile de costuri, 
cuprinse în tabel, se poate realiza 
într-o formă mai expresivă prin 
prezentare grafică a evoluţiei lor. 
Astfel, trasând axele coordo- 
natelor, vom nota pe abscisă can- 
titatea de produse (Q), iar pe 
ordonată costurile. În fig. 8.1 se 
prezintă comportamentul cos- 
turilor globale. 


Se observă că, în condiţiile 
măririi volumului producţiei, cos- 
tul fix (C í) apare ca o dreaptă 
paralelă la axa cantităților, 
rămânând, deci, neschimbat, în 


Fig. nr. 8.1 
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Tabelul nr.8.1 


Costul 
marginal 
(Cmg) 


Costul total 
global (Ct) 


ostul variabil 
global (Cv) 


Costul De global (CD 


timp ce costul variabil global şi costul global total înregistrează creşteri. 
În figura 8.2 sunt trasate curbele costurilor medii şi costului marginal. 


De data aceasta 
modificarea tuturor c 


„ rezultă că mărirea volumului producției dă naştere la 
osturilor medii, inclusiv a costului fix mediu. Costul fix mediu se 


micşorează, deoarece volumul global (constant) al costului fix se raportează la o 


4 
` 


H 
I 
| 
I 
| 
| 
| 
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Costurile ¿00 


medii şi N 
costul 
marginal 500 N 
400 | + \ Costul marginal (Cmg) 
300 `. Aih „Costul mediu total (Ct:q) 


= Le 


200 i DR “Costul mediu variabil:(Cv:q) 


100 Pi, — _ „Costul mediu fix (Cf:q) 


Fig. 8.2. 


cantitate crescândă a producției obținute. Curbele costului variabil mediu, costului 
total mediu şi a costului marginal încep prin descreştere, trecând printr-un minim, 
după care, cunosc, şi ele, tendinţa de creştere; o asemenea evoluție a acestora se 
datorează faptului că, în ultimii ani, mărirea producției a fost devansată de creşterea 
costului variabil, respectiv, a costului total. Curba costului marginal trece prin punctul 
minim al curbei costului mediu total. 


În general, curbele costurilor nu sunt identice, deoarece există condiţii de cost 
diterenţiate, atât de la o întreprindere la alta, cât şi de la o perioadă la alta. Condiţiile 
de cost diferenţiate sunt reprezentate de înzestrarea cu factori a întreprinderilor şi de 
eficiență diferită în utilizarea lor. Relaţiile economice internaţionale pot, la rândul lor, 
să exercite anumite influențe asupra costurilor. Există părerea că 1 mişcările libere de 


mână de lucru şi de capitaluri între diferite țări generează tendinţa de egalizare a 
costurilor. 


8.3. Relaţia: cost mediu - cost marginal 


În acest caz, trebuie luată în considerare relația matematică dintre o valoare 
medie şi o valoare marginală. Spre exemplu, relația dintre media notelor la învățătură 
a unei grupe de studenți, în urma sesiunii de examene şi „nota marginală“ a unui 
student care se transferă de la o altă grupă; în cazul în care acesta are o notă 
superioară medie! grupei în care vine se înregistrează creşterea mediei notelor grupei 


d invers, dacă nota studentului care se transferà este interioară mediei 
rupali r er? 
+ 7 k D 


bon, L'économique, techinques modernes de l'analyse economique, Tom.l, 


; SCT ata | a i 
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Costul mediu este dependent de costul marginal; dinamica acestuia din urmă 
se reflectă în evoluția costului mediu. Costul mediu este descrescător atunci când 
costul marginal este în scădere; costul mediu este crescător atunci când costul 
marginal este în creştere; costul marginal este egal cu costul mediu când acesta din 
urmă este la nivelul său minim. Cu alte cuvinte, când costul marginal este 
descrescător, el „trage în jos“ costul mediu total; când costul marginal rămâne 
constant, atunci costul total mediu nici nu urcă, nici nu scade. Dacă însă costul 
marginal sporeşte de la o cantitate produsă la alta atunci el „trage în sus“ costul 
mediu total. ! 

Grafic, relaţia dintre costul mediu (CM) şi costul marginal (Cmg) se prezintă ca în 
tig.8.3. 

Se observă că, în partea de josa 
curbei costului total mediu (CM), în 
formă de U, costul marginal (Cmg) 
este egal cu costul total mediu când 
acesta din urmă este minim. Deci, 
relația: Cmg = CM = minimum CM. 

Pentru ilustrarea relaţiei, în 
dinamică, dintre costul mediu şi 
costul marginal se presupun 
următoarele date: în perioada t + 
(şarja 1) cantitatea de produse 
obţinute este de 2.000 bucăţi, iar. 
costul mediu (unitar) este de 20 
u.m.; În perioada t2, se obţine o 
producție suplimentară de 100 
bucăţi, cu cheltuieli suplimentare de š Fig. 8.3. 
1.200 u.m.. În acest caz, costul mar- 
ginal este : Cmg = 1.200/100. = 12 u.m. 


Costul mediu în perioada t2 este: 


2000x 20) + 1.200 _ 41.200 
CM = (2000x 20) + 1.200 _ 41.200 _ 
2.000+ 100 2.100 > 1881 Um. 


Deci, are loc o reducere a costului m 
fost în scădere, Dacă, însă, sporul de pr 
de cost global de 6.000 u.m., costul mar 


= 6.000 _ 
Cmg "oe a 


ediu in conditiile in care costul marginal a 
oductie de 100 bucàti se obtine cu un spor 
ginal va fl in crestere si superior celui mediu. 


60 u.m. Ca urmare, costul mediu în ta creşte: 


1) Paul Samuelson, L'économique, 2, Armand Colin, Paris, 1983 p.128 


DK? 
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CM = (2000x 20) + 6.000 _ 46.000 _ 21,90 u.m. 


2.000+ 100 2.100 


8.4. Problema minimizării costului. Raportul: 
cost-profit. Pragul de rentabilitate 


Costul de productie pe unitatea de produs nu este o mărime constantă. Dinamica 
costului pe unitatea de produs depinde, în principal, de: a) modificarea consumului 
de factori de producție pe unitatea de produs; b) evoluţia prețului factorilor de 
producţie utilizați, preț care se formează la piaţă; la un nivel dat al consumului de 
factori de producţie pe unitatea de efect util, scăderea preţului de achiziționare a 
factorilor duce la micşorarea costului, şi invers. În cazul în care preţul factorilor 
rămâne constant, iar consumul acestora pe unitatea de produs se micşorează, are 
loc, de asemenea, micşorarea costului mediu: Mărirea costului pe unitatea de efect 
util este influenţată. şi-de volumul producţiei, de schimbarea caracteristicilor 
produsului, de calitatea acestuia etc. Ținând seama de criteriul de maximizare a 
profitului, este necesară realizarea unor costuri care să se situeze sub costul es- 
timativ sau(şi) real al concurenţei. 


în vederea maximizării profitului, producătorul trebuie să minimizeze costurile de 
producţie, şi, deci, să obţină rezultate cât mai mult posibile de pe urma celor doi 
factori de producție- munca şi capitalul. : 


Cunoasterea gtiintificá a acestui proces necesită luarea în considerare a mai 
multor elemente. În primul rând, limitele resurselor de materii prime şi energie. ale 
resurselor economice în general, îndeamnă la raționalitate în utilizarea lor. în acest 
context, se impun atenției cunoştinţele ştiinţifice privitoare la ingineria valorii, care, 
în esenţă presupune realizarea unui cost minim, fără a afecta calitatea, fiabilitatea şi 
performanţa etc. Nu sunt, însă, excluse cazurile în care obținerea unor produse este 
rezultatul unor compromisuri între diverşi parametri, în sensul că îmbunătăţirea unui 
parametru se realizează în detrimentul altuia. Costul unui autoturism poate fi redus 
prin utilizarea unor materiale inferioare la unele repere, scăzând, prin aceasta 
fiabilitatea. Dimpotrivă, mărirea fiabilităţii poate avea loc prin utilizarea unor maera 
de calitate superioară, dar care măresc si costurile de producție. 


În al doilea rând, minimizarea costului de producție are un rol determinant în 
maximizarea profitului. La un nivel dat al prețului de vânzare, dìminuarea costului 
duce la creșterea profitului, după cum ridicarea nivelului prețului de vânzare 
presupunând neschimbat costul de producție (și cu atât mai mult în cazul reducerii 
Jul), atrage după sine sporirea profitului obţinut, În această ordine de idei. se impune 
atenției relaţia dintre costul de producţie şi preţul competitiv. Obţinerea de ° fit 
depinde de capacitatea producătorilor de a fabrica bunuri de calitate GER 
SEH cost mai redus, pe care să le vândă la prețuri competitive, valoriticând, astfel. `i 
mod corespunzător factorii de producţie de care el dispun. Š SE 
In rtanta reduceri! costului pentru maximizarea prof i mai 
ținem seama de faptul că, în economia de Hie LE E 
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monopolurilor)n-au posibilitatea sá actioneze dupà dorinta lor nici asupra preturilor 
factorilor de producție pe care-i cumpără şi nici asupra prețurilor la care-şi vând 
propriile mărfuri. De aceea, în condiţiile concurenţei, în vederea obținerii unui profit 
cât mai ridicat, producătorii acționează asupra costului, în sensul reducerii lui. 


În al treilea rând, nivelul mai redus al consumului de factori şi, pe această bază, 
posibilitatea ca încasările să fie mai mari decât costurile constituie motivaţia trans- 
ferului de resurse spre anumite ramuri, care duce la mărirea ofertei; în acest fel, 
costul de producţie influențează oferta de bunuri. De fapt, costurile care in- 
fluențează oferta sunt costurile marginale, care călăuzesc reacțiile şi deciziile 
producătorilor. În condiţii optimale, producătorul alege acel nivel al producției la care 
profiturile sunt cele mai ridicate; în măsura în care acţionează asupra ofertei, costul 
influențează prețul concurențţial. Astfel, diminuarea costului pe unitatea de efect util 
constituie baza obiectivă a micșorării prețurilor şi tarifelor şi, deci, a creşterii puterii éi ` 
de cumpărare a populatiei. 


4 
D 


În al patrulea rând, importanța minimizării costurilor se reflectă si în cadrul 
schimburilor economice externe. ! Întrucât la baza prețurilor se află costurile, un 
dezavantaj de cost riscă să se transforme într-un recul de competiţie. De aceea, 
comprimarea costurilor pe unitatea de produs în interiorul fiecărei țări reprezintă 
calea de asigurare a competitivităţii produselor şi de realizare a unor schimburi 
economice eficiente pe piața internaţională. f 


în contextul relaţiilor economice externe contemporane, există părerea 2) că 
„Piața unică europeană”, ducând la creşterea productivităţii, se va traduce printr-o 
presiune asupra costurilor, în sensul reducerii lor, ca şi asupra prețurilor europene. 


Pragul de rentabilitate 


În cadrul relaţiei dintre cost de producţie şi profit, este necesar să se cunoască şi 
pragul de rentabilitate sau punctul mort al întreprinderii; el indică volumul de 
producție sau cifra de afaceri de la care, pornind, producătorul obține profit. În acest 
„punct“, încasările totale ale întreprinderii (d, obţinute prin vânzarea produselor 
respective sunt egale cu costul total global (Ctg), iar profitul (Pr) este nul. Astfel, 
pragul de rentabilitate poate fi exprimat prin relaţiile: 


P.qr = ht = Ctg, de unde: 
p = Co — G, iarPr=0 
qr x 
în care: P = prețul de vânzare unitar; qr = 


= cantitatea de 
corespunzătoare pragului de rentabilitate; Tit = costul total mediu `! produse 


1) Vezi, în acest sens, Lionel Stoleru, L'ambition internationale, Paris, 1988, 


2) Michel Didier, op.cit. p.340-341 P. 192-341 
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Pragul de rentabilitate nu se poate mentine pe termen lung fàrà ca firma respec- 
tivă să nu fie constrânsă să iasă din ataceri. Pragul de rentabilitate sau punctul mort 
al întreprinderii este un concept pe termen scurt. 


în funcţie de modul în care evo 
luează costul variabil total (C vt), se 
disting două modalități de deter- 
minare a nivelului pragului de ren- 
tabilitate: liniară şi neliniară. 
Metoda liniară are loc în ipoteza în 
care costul variabil total evoluează 
direct proporțional cu volumul 
producţiei; în acest caz, toate 
elementele exprimă relaţii liniare şi 
se reprezintă grafic prin linii drepte 
(vezi fig. nr.8.4.) Fig. 8.4. 

Relaţia de calcul al pragului de 
rentabilitate porneşte de la ecuaţia | 
de definire a „punctului mort“ (menţionată mai sus), şi anume: Por = Ctg 

Ţinând seama de faptul că Ctg = 
Cu + Cw iar Cyt = Cv qr, şi în- 


locuind în relația de mai sus, CEA SRI NL 
A Pierderi 
rezultă: 


Pr ESCA zar Pierderi 
Por - cv.qr = Ctt 
(P-cv).ar = C tt 
Cr 

P — Cv Prag de Prag de 
so Producția qr reprezintă volumul E An 
critic al producției, corespunzător 
pragului de rentabilitate sau punc- 
tului critic (sau „mort“). Fig. 8.5. 


Grafic, pragul de rentabilitate, 
după metoda liniară, se prezintă ca în fig. 8.4. 


qr 


Fe Din ale Se observă că: - în intervalul în care costurile totale depăşesc încasările 
sole. se inrâgotreaza pierderi; intersecţia celor două drepte - a încasărilor totale şi 
cea a costurilor totale - marchează pragul de rentabilitate (când profitul este nul); de 
Ja punctul în care încasările depăşesc cheltuielile, întreprinderea obține profit. 
„Metoda neliniară are loc în situaţia în care costul variabil total are o evoluţie 
neproporțională faţă de volumul producţiei, aşa cum, de fapt, se întâmplă în realitate 
utia neproporţională a costului variabil imprimă şi costului total global o Soluția 
lară, Astfel, curba costului total global va fi neliniară, după cum se observă în fig 
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Presupunând că şi în cazul anterior, că preţul de vânzare nu se schimbă, în grafic 
se observă următoarele: a) o zonă a pierderilor, în condiţiile în care volumul de 
producţie este redus, iar costurile totale sunt mai mari decât încasările totale; b) o 
zonă de profit, cuprinsă între pragul de rentabilitate inferior şi pragul de rentabilitate 
superior, când încasările totale depăşesc costurile totale globale; c) o nouă zonă de 
pierderi, la un volum de producţie ridicat, la dreapta pragului de rentabilitate superior. 
În modelul neliniar, apar un prag de rentabilitate inferior şi un prag de rentabilitate 
superior. Profitul maxim se obține la acel volum al producţiei, la care venitul marginal 
este egal cu costul marginal. 


8.5. Comportamentul întreprinzătorului şi reducerea 
costului 


Reducerea costului de producţie implică raționalitatea în orientarea şi mobilizarea 
eforturilor. O componentă esenţială a calculului economic o reprezintă optimul 
producătorului. Aceasta înseamnă că producătorul urmăreşte ca la un cost de 
producţie total dat să maximizeze producţia obținută, adică să producă cât mai mult 
posibil. Se are în vedere că resursele alocate să fie de aşa natură gestionate, încât 
maximizarea producției să aibă loc prin mărirea randamentului, nu apelându-se la 
suplimentarea consumului de factori. De asemenea, este vorba de optim sau gestiune 


optimală, atunci când se urmăreşte ca un volum de producţie, dat să se realizeze cu 
costuri minime. 


Realizarea optimului producătorului presupune existența unor alegeri posibile, 
într-un anumit cadru de mişcare. Optimul producătorului este considerat, totodată, 


stare de echilibru, deoarece, în acest caz, producătorul nu mai este nevoit să caute 
altă soluţie. 


Echilibrul producătorului pe termen scurt. În ceea ce priveşte volumul pro- 
ducţiei, din multitudinea variantelor posibile, întreprinderea trebuie să aleagă acel 
volum al producţiei care, în condiţiile date, maximizează profitul. Este vorba de 
acea variantă de cantitate de producţie care asigura o diferență maximă între 
încasările obținute și costurile de producţie, deci un profit maxim. 


Conţinutul și tipurile de costuri au fost studiate în 
aginile i 
Încasările pot fi, şi ele, totale, medii și marginale. Ge BERG 


Încasarea totală (It) reprezintă suma totală ob 

ținută în urma destacerii producţiei 
respective; ea se determină ca produs între cantitățile to RS 
eg AREP NO t tale vândute si prețul de 


Încasarea medie (Im) înseamnă încasarea 


e unitatea d ` 
altceva decât preţul unitar: ç e bun vândut; ea nu este 
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ma m m ÚUU€>— ns 


COSTURILE DE PRODUCTIE / 155 


ECONOMIA POLITICA 

încasarea marginală (Img) reprezintă variația încasării totale, antrenată de câtre 
o variație infinit de mică a cantităţii vândute; ea se poate exprima ca spor de încasare 
pe unitatea suplimentară (adițională) de volum-desfacere: 


* 
Let Alt 
H "AM 
între încasarea medie şi încasarea marginală există aceeaşi relație generală ca 
între variabilele medii şi cele marginale: sporirea încasării medii decurge din 
creşterea încasării marginale; când încasarea medie se micşorează, aceasta 
înseamnă că încasarea marginală este în scădere; când încasarea medie este cons- 
3 tantă, ea reflectă menţinerea la acelaşi nivel a încasării marginale. 


Sporirea producției atrage după sine atât creşterea costului global total, cât şi a 
încasărilor totale. 


Orientarea producătorului spre creşterea volumului producţiei sau, dimpotrivă, 
spre reducerea acestuia, ia în considerare evoluția costului marginal şi a încasării 
marginale. Astfel, când mărirea încasării marginale, este însoțită de scăderea cos- 
tului marginal sau de creşterea mai lentă a acestuia faţă de cea a încasărilor, atunci 
profitul se ameliorează şi, ca urmare, producția trebuie să sporească. În cazul în care, 
însă, costul marginal este în creştere sau creşterea este superioară încasării mar- 
ginale, înseamnă că o unitate suplimentară de producţie măreşte costul global mai 
mult decât încasarea totală, micşorând profitul şi impunând reducerea volumului 
producţiei. 


Profitul obținut este maxim atunci când încasarea marginală este egală cu costul 
marginal. In acest caz, se obține o diferență maximă între totalul încasărilor şi 
costurile globale totale. Ca urmare, întreprinzătorul va fi interesat să-şi mărească 


volumul producției numai la acel nivel la care costul marginal este egal cu încasarea 
(venitul) marginală. 


| Relația cost - productivitate. La un preț dat al factorilor de productie, costul de 

| producţie mediu (CM) şi costul de producţie marginal (Cmg) se află în raport invers 

a faţă de productivitate, Astfel, costul de producție mediu se micşorează atunci când 
REH lalea medie (PM) creşte, şi'invers, Costul marginal se reduce atunci când 

I productivitatea marginală (Pmg) creşte şi, invers, el se măreşte când ivi 

| Ca $ productivitatea 


| 


Dacă se presupune ca factor variabil doar munca i 
„atunci costul marginal este 

costul muncii asociat la o variație marginală a producției, iar dë mar- 

ginală este producția suplimentară asociată la o unitate suplimentară de muncă. Ca 


“urmare, costul mediu total se află în raport invers față de productivitatea medie a 


d, der marginal se allà în raport invers fată de productivitatea marginală 
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Pe baza graficului alăturat, se desprind mai multe concluzii: | 

a) -creşterii productivităţii marginale îi corespunde scăderea costului marginal, iar 
scăderii productivității marginale îi corespunde creşterea costului marginal; creșterii 
productivităţii medii îi corespunde scăderea costului mediu şi, respectiv, scăderea 
productivității medii este însoţită de creşterea costului mediu; 

b) - costul mediu este descrescător 
atunci când costul marginal îi este in- 
ferior; costul mediu este crescător 
atunci când costul marginal îi este su- 
perior; 

c) - curbele de cost marginal şi de 
cost mediu se intersectează în punctul 
în care costul mediu are nivelul cel mai 
scăzut, după cum, curbele produc- 
tivităţii marginale şi productivității 
medii se intersectează în punctul în 
care productivitatea medie are nivelul 
cel mai ridicat. 


Tipuri de comportament al pro- 
ducătorului.! Asigurarea optimului 
producătorului necesită ca însăşi 
relaţia dintre productivitate $i cos- 
turi să fie abordată pe termen lung, 
în cadrul căruia toţi factorii de 
producţie sunt variabili. De o mare 
însemnătate, în acest sens, este rezol- 
varea următoarelor două probleme: 

a) combinarea optimală a factorilor 
de producţie care asigură maximizarea 
profitului; Fig. 8.6 

b) mărimea optimală a întreprinderii, 


adică acea dimensionare, în condiţiile de producţie date, care să permită obținerea 
unei producții maxime la un nivel dat al costului total, sau realizarea volumului de 
producție dat, cu un cost de producţie total minim. 


Pe termen lung, se disting trei tipuri de comportament al producătorului: 


a) alegerea optimală pentru un volum de producție dat, acest 
` a urmân 
obțină cu minimum de cheltulell totale de producție, SEER 


b) schimbarea de scară (dimensiune) a producției fără să ser 

ecurgă la sub- 
stituire de factori; producătorul poate modifica scara producției prin Variatii ate 
factorilor de producţie - muncă sl capital - în aceeași proporție: 


1) Jacques Genereaux, Economie politique, Edition Hachette, Paris, 1990, p.88-103 
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c) schimbarea de scară a producţiei cu substituire de factori, modificând 
raportul capital/muncă, 


Constrângerea bugetară generează un anume tip de comportament. După cum 
s-a arătat mai înainte, comportamentul producătorului implică luarea în considerare 
a limitelor resurselor economice de care dispune, la un moment dat. Teoria 
microeconomică utilizează, aici, un model analog celui al teoriei curbelor de in- 
diterență; acestea devin, în cazul producătorului, „curbe de isoprodus“, ce indică 
ansamblul combinărilor de muncă şi capital care, la o stare dată a tehnicilor, permit 
obținerea acsloraşi cantități de produse. Dreptele bugetare devin drepte de isocos- 
turi. 


Dreapta de buget sau dreapta de isocost reprezintă ansamblul combinărilor de 
capital şi muncă posibile la un cost total dat, la un buget dat şi la un preț dat al 
factorilor. 


Spre ilustrare presupunem cà un 
intreprinzàtor dispune de 2.000 u. 
monetare, cà factorul capital costă 
400 u.m, pe an de utilizare, iar factorul 
muncă îl costă 200 u.m. de lucrător pe 
an. Acest buget poate fi folosit in 
diverse feluri: fie 4 părți de capital şi 2 
lucrători, fie 3 părți pentru capital şi 4 
lucrători. Toate aceste combinări 
costă, fiecare, 2.000 u.m.. 


Pentru a determina alegerea op- 
timală a producătorului, se iau în con- 
siderare isocuantele şi linia de isocost: 
optimul se obține în punctul de tan- Fig.8.7 Optimul producătorului în 
gentă între isocost şi isocuantă aşa funcţie de linia bugetului 
cum rezultă din figura 8.7. În acest 
punct, rata marginală de substituire 
este egală cu inversul raportului 
prețurilor factorilor de producție. Q ; 
Astfel, producția maximală este Qə, Sms de Marte 
combinarea optimală de producție E 
fiind cea marcată de intersectarea lui K Q 
ŞI L. Se observă că Qi poate fi obținută 
cu un buget mal mic, lar Qa esteo 
variantă de producție inaccesibilă, 
depăşind linia de buget. 


| Schimbarea „de scară de pro- 
Wi exprimë un alt comportament 
al întreprinzătorului, „Echilibrul“ 
„producătorului a fost cercetat în cazul SS, SEN Prag upă tarului m 
în care acesta dispunea de un buget Sia de Unia bugetului 
dat, de un volum dat de resurse. În 
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etare se 
continuare, se va analiza situația în care nivelul constrângorii bug 


moditică. geg ER Ay 

Atunci când întreprinderea măreşte volumul producţiei sale, dee gg 
dispune, de-acum înainte, de resurse mal mari, tace să apară o nouă Ch d 
buget (dreapta de isocost) deplasată spre dreapta sus şi paralelă față de e, 
precedentă (Q2 si Qs fatà de Q+). La fiecare nivel al producţiei, combinarea optima 
capital-muncă este determinată prin tangenta unel nol Isocuante cu dreapta de 
isocost. Se formează diferite puncte de echilibru (- E1, E2 şi E3 - ); curbele Q2 şi Q3 
sunt denumite „căi de expansiune” sau „linte de scară" (fig. 8.8.). Ele pun în evidenţă 
creşterea cantităților de factori utilizați, creşterea consecutivă a bugetului, în 
condiţiile în care prețurile relative ale factorilor sunt presupuse constante. 


Când calea de expansiune este o dreaptă, cel doi factori progresează în aceleaşi 
proporţii în timpul expansiunii întreprinderii, fiind vorba de schimbare de scară fără 
substituire. 


Atunci când schimbarea dimensiunii producției se realizează cu substituire de 
factori, linia de scară sau calea de expansiune are forma unel linii frânte. 


Relaţia: cost de producţie mediu - randament, Pe termen lung, la un nivel dat 
al prețurilor factorilor, relaţia cost - randament se prezintă astfel: - randamentului 
crescător îi corespunde un cost mediu descrescător; randamentului constant îi 


corespunde un cost mediu constant; randamentului descrescător îi corespunde un 
cost mediu crescător. 


Curba de cost mediu pe termen lung (CMTL), denumită şi „curbă 
înfăşurătoare“, este tangentă la fiecare curbă de cost pe perioadă scurtă, ca în figura 
8.9. Curba întăşurătoare arată diferitele evoluții ale costului mediu, când 
întreprinderea alege, de fiecare dată, scara de producție cea mai eficace. 


Pornind de la fig.9.9., se pot desprinde mai multe concluzii: 


a) În faza randamentelor crescătoare, costul mediu descrește pe termen lun 
ceea ce înseamnă că productivitatea medie a crescut şi, deci, cantitatea BE 


damente crescătoare ` Randamente: 
om de scară 1 constante + Randamcute çserescátonre 
dE EE Se eet 2 Ea eet zecononmii de scară 
U 
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sporeste mai repede decát cantitatea factorilor utilizati; intreprinderea realizează 
economii de scară. 

b) în faza randamentelor constante, costul mediu este constant pe termen lung, 
ceea ce înseamnă că productivitatea medie este constantă, SE > canta ea 
produsă sporeşte în acelaşi ritm cu cantitatea de factori utilizaţi; întreprinderea nu 
realizează nici o economie de scară; punctul SME corespunde scării minim eficace. 
Scară minim eficace reprezintă acea dimensiune de producție, începând de la care 
întreprinderea atinge costul mediu minim pe termen lung. 


c) în taza randamentelor descrescătoare, costul mediu creşte pe termen lung, 
ceea ce înseamnă ca productivitatea medie se micşorează şi, deci, cantitatea 
produsă se măreşte mai puţin repede decât cantitatea de factori utilizaţi; în acest caz, 
întreprinderea înregistrează dezeconomii de scară. Dezeconomiile de scară se 
explică prin aceea că, la un moment dat, factorii de economii de scară se epuizează, 
având loc, în schimb, creşteri ale costurilor fixe de gestiune (administrare mai grea, 
comunicaţii interne mai complexe, încetineală a deciziilor etc.) ceea ce determină 
curba de cost mediu pe termen lung crescătoare. 


Randamentul de substituire reprezintă câştigul de productivitate realizat de 
întreprindere prin substituirea unui factor de producție prin altul. Spre deosebire de 
randamentul de scară ce presupune o proporție constantă a factorilor capital şi 
muncă (R/L), randamentul de substituire se obține atunci când întreprinderea 
modifică modelul sau tehnologia şi schimbă raportul (K/L). 


In activitatea concretă de reducere a costului, producătorii iau în considerare acel 
proces de producție care este eficient nu numai din punct de vedere tehnic, ci şi 
economic. Ei compară preţurile factorilor şi aleg acei factori care - asigurând aceleaşi 


efecte cantitative şi calitative - combinati şi substituiți asigură costuri globale mai mici 
şi, deci, profituri mai mari. 


Micşorarea costurilor necesită ridicarea nivelului de calificare a lucrătorilor, per- 
fecționarea echipamentului tehnic, a tehnologiilor de fabricaţie, a activităţii de ad- 
ministrare, de gestiune şi conducere etc. În epoca contemporană, perfecţionările 
factorilor de producţie au loc în condiţiile în care introducerea în producţie a rezul- 
tatelor creației ştiințifico-tehnice presupune costuri suplimentare. În general, însă, pe 
măsura progresului ştiinţei şi tehnicii, se creează posibilitatea micşorării Costi IS B 
unitatea de rezultat; pe termen mediu şi lung, asemenea costuri sunt nu guta 


recuperate prin efecte mari şi de calitate, dar şi i 
; şi potentatoare d i 
avantaje individuale si sociale. i E 


CAPITOLUL al IX-lea 
PRODUCTIVITATEA 


9.1. Productivitatea factorilor de productie 


Eficiența combinării factorilor de producție orientată spre obținerea maximului de 
efecte utile cu minimum de resurse (costuri cât mai mici) se exprimă prin produc- 
tivitatea sau randamentul factorilor de producţie. 

Definirea şi măsurarea productivităţii. Productivitatea se poate defini, în sens 
larg, ca „raport între cantitatea de bogăţie produsă şi cantitatea de resurse absorbite 
în cursul producerii ei“!). Deci, practic, ea se determină ca raport între rezultatele 
obținute (producţia) şi eforturile depuse pentru a le obține (factorii de producţie 
utilizați). 

Există diferite modalități de abordare a productivității. 

Astfel, după maniera de măsurare a rezultatelor, consacrate sunt: 


- productivitatea fizică care măsoară randamentele în natură ale utilizării fac- 
torilor de producție, fiind exprimată în unităţi fizice (naturale sau natural con- 
venţionale); 


- productivitatea măsurată valoric, care permite măsurarea în termeni financiar- 
monetari a eficienţei. Ea este larg utilizată în gestiunea întreprinderilor moderne. 

O altă tipologie a productivităţii are în vedere noțiunile de: 

- productivitate brută, care apreciază ansamblul 
(factorii) care este (sunt) utilizat (i). În acest caz producția este privită ca o „producție 
finală“ deci ca sumă a valorilor adăugate de diferitele activități de producţie: 

- productivitatea netă, care are în vedere eliminarea din producţia finală a valorii 
achiziţiilor exterioare şi a costului utilizării capitalului instalat (amortismentele) pentru 


a încerca să autonomizeze ceea ce este direct de 
pendent de efor i 
firmei analizate. Sul: produptiv al 


productiei in raport cu factorul 


1) Raymond Baffe, Economie politique, tome 1, Press Universitaires no. 8 Paris, 1970, p. 495 
pi A SA > , p. > 
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În literatura de specialitate productivitatea este abordată însă în special pe cele 
două tipuri consacrate şi anume: 

- productivitatea globală, care surprinde efectele combinării tuturor factorilor de 
producţie, măsurând performanţa şi eficiența de ansamblu a acestora; 

- productivitatea parţială a fiecărui factor de producţie, care exprimă producția 
obținută prin utilizarea fiecărui factor de producţie consumat (muncă, capital etc.). 

Productivitatea (randamentul) globală a tuturor factorilor de producţie prezintă o 
serie de dificultăți în planul determinării sale corecte, motiv pentru care, în general, 
analiza microeconomică tradițională este focalizată pe determinarea şi urmărirea 
evoluției productivităţii (randamentului) unui singur factor de producţie. 

Productivitatea parţială a unui factor exprimă eficacitatea şi rodnicia cu care 
acesta poate fi folosit. Ea se poate prezenta sub trei forme distincte”): a) produc- 
tivitatea totală a unui factor de producţie oarecare (i) se defineşte ca fiind can- 
titatea totală de efect util (producţie) care se poate obține folosind acel factor în 
condiţiile în care valorile tuturor celorlalți factori sunt presupuse constante („caeteris 
paribus“). Deci, dacă vom avea o funcţie de producţie de tipul: 


Y = f(X1, X2 .... Xn) (9.1) 
atunci productivitatea totală a primului factor (x1) va fi: 


Y 1 = f(x1, x2 °, .... Xn °) | (9.2) 
unde-x2 °, s Xn ° reflectă valorile constante ale celorlalți factori de producție; 


b) productivitatea medie (W 1) a unui factor este expresia raportului dintre 
mărimea producției (Y) şi cantitatea (x +) utilizată din factorul respectiv: 


y: 
X1 
unde i este un indicativ folosit pentru factorii de producție. Acest indicator reflectă 


'deci, câte unităţi (fizice sau valorice) de efect util ( 
š | productie) revinla o i 
sau valorică) de efort (factor de producţiei); ) Nee 


c) productivitatea marginală (Wm1) a unui factor oarec 

I are i de producti 

'reprezintă sporul de producţie scontat care se obține prin utilizarea de Wo 

a ée din factorul |, ceilalți factori rămânând constanti2). Relaţia de calcul va 
lege PRP 9 


Wi = (9.3) 


Microeconomic, vol. 1, Ed. Economică, 1994, p. 169-179 
economică în retrospectivă, Ed. Didactică şi pedagogică, Bucureşti, 1992 
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Analiza comportamentului pro- 
ducătorului în raport cu unul dintre 
factorii de producţie (în condiţiile 
respectării clauzei caeteris paribus) 
pune în evidenţă variaţia produc- 
tivităţii acestui factor asemeni figurii 
9.1 


Se remarcă astfel că punctul M din 
figura 9.1 este un punct de inflexiune 
care arată trecerea de la un randa- 
ment crescător la unul descrescător al 
utilizării factorului de producţie x. 
Punctul N este cel în care tangenta la 
curba producției trece prin origine, 
respectiv punctul în care produc- 
tivitatea medie (W1) va fi egală cu cea 
marginală (Wm) 

Rezultă astfel că, atâta timp cât 
productivitatea marginală va fi su- 
perioară productivităţii medii, ran- 
damentul factorului considerat va fi 
crescător. 


O astfel de abordare corespunde 
analizelor pe termen scurt unde 
clauza caeteris paribus funcționează. 
Dacă avem însă în vedere inves- 
tigatiile pe termen mediu şi lung, 
atunci toţi factorii de producţie devin 
variabili şi, ca atare, producţia trebuie 
abordată în raport cu variaţia simul- 
tană a tuturor factorilor de pro- 
ducţie. Ca atare va trebui să analizăm 
randamentul global al factorilor de 
producţie, care, va putea fi crescător, 
constant sau descrescător. Factorul 
care îşi pune amprenta în mod sem- 
nificativ, pe termen mediu şi lung, este 
progresul tehnic”) sub acțiunea 


1) Mark Blaug, op. cit., p, 507-520, 
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Fig. 9.1 Evoluţia producţiei (y), a 


Y = ZE Xa NX) 


Fig. 9.2 Aliura curbelor de producție sub 
intluenta progresului tehnic 
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cărula tunctla de producţie capătă o formă de tipul celei redate în De KS 

Rezultă astfel, în concluzl,e că, în afara randamentelor (productivitátilor) totale, 
medll sl marginale, în teorla mlcroeconomica modernă o Importantá deosebită o are 
abordarea din perspectiva randamentelor globale $i factoriale. În cazul analizei 
randamentelor globale se pun în evidenţă consecinţele creşterii simultane a tuturor 
factorilor de producţie, în timp ce, în cel al randamentelor factoriale intereseazâ doar 
consecințele variaţie! unul singur factor de producţie. 


Considerăm, în acest sens, că este utilă prezentarea în continuare a diferitelor 
randamente factoriale, cu accent pe productivitatea muncii și, respectiv, pe ran- 
damentul capitalului”). 


9.2. Productivitatea muncii; randamentul capitalului 


Având în vedere că munca este factorul de producție cel mai important al oricărei 
activități economice, productivitatea muncii este cel mai mult utilizată ca indicator 
relevant în analizele macroeconomice. 


Productivitatea muncii poate fi definită, mai întâi, ca forţă productivă a mun- 
cii, adică sub forma capacităţii (posibilităţii) forţei de muncă de a crea, într-o 
perioadă de timp, un anumit volum de bunuri şi de a presta anumite servicii. 
Productivitatea muncii exprimă eficienţa cu care este consumată munca. 


De obicei, eficiența muncii este identificată cu productivitatea muncii. Dacă avem 
în vedere că productivitatea muncii reprezintă eficiența cu care este cheltuită munca 
şi că toate cheltuielile sunt la originea lor muncă, atunci aceasta nu este altceva decât 
eficiența muncii, iar suprapunerea echivalentă stabilită între cele două noțiuni pare să 
fie corectă. Ori, cum afirmă încă o serie de economişti, „produsul muncii nu este 
acelaşi cu efectul muncii“? . Sunt situaţii când efectul muncii este mult mai 
cuprinzător decât produsul muncii, el nefiind dat numai de producţie. Cu cât înaintăm 
de la micro spre mezo şi macroeconomie, cu atât mai mare devine sfera efectelor 
muncii, în sensul cuprinderii atât a elementelor care se pot măsura cât şi a celor 


nemăsurabile, În aprecierea productivităţii muncii se iau în considerare doar acele 
efecte care se pot măsura, 


Literatura de specialitate formulează însă şi opinia conform căreia productivitatea 
muncii se deosebește de eficiența muncii, chiar dacă efectul muncii nu ar conţine 
aceste elemente nemăsurabile, Astfel, pornind de la faptul că productivitatea muncii 
este raportul dintre o cantitate de producţie și munca cheltuită pentru obținerea ei şi 
că efectul util al producţiei nu se măsoară prin volumul producţiei, produs final (util 
sau inutil) se consideră că sporirea „producţiei unor produse inutile poate mări 


1) Vezi Gilbert Abrahum-Frois, Economie politique, Ed. Economica, Paris, 1988, p. 106-107 
2) MN. Novojilov, Măsurarea cheltuielilor şi rezultatelor, Ed, Ştiinţifică, 1969, p. 66, e 
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productivitatea muncii, dar reduce eficiența ei") Dar piaţa nu ia în considerare decât 
acele produse utile, care corespund unor trebuinţe reale ale omului. Deci, din acest 
punct de vedere, nu se poate ca într-o întreprindere să crească productivitatea muncii 
şi să scadă eficienţa ei. 

De asemenea, privind această eficiență nu numai din lia de vedere al efec- 
telor utile māsurabūe, ci si sub aspectul implicatiilor ecologice“, se poate ca într-o 
întreprindere productivitatea muncii să crească dar, prin poluarea mediului încon- 
jurător şi prin ignorarea în general a problemelor mediului, eficiența activităţii să nu 
răspundă unui criteriu de bază. al calității. 


Mărimea productivităţii muncii se măsoară fie prin cantitatea şi calitatea 
bunurior obținute cu o unitate de muncă, fie prin cheltuiala ce revine, pe o unitate de 
bun economic. Raportul între producţie (Q) şi factorul muncă (L) sau între muncă şi 
producţie măsoară productivitatea medie a muncii (Wu). 


Wr = OI: W. = UO (9.5) 


Productivitatea marginală a muncii (Wml) reprezintă suplimentul de producție 
(AQ) obţinut ca urmare a utilizării unei cantități suplimentare de muncă (AL), în 
condiţiile în care ceilalţi factori sunt presupuşi Constant, Ea se exprimă prin relaţia: 


W mu 22 (9.6) 


sau ca derivata funcţiei de producţie în raport cu factorul muncă 


W =L = dO/dL (9.7) 


Sm he cu evoluţia producției ca urmare a moditicării factorului muncă 
se vor stabil imitele productivității medii şi marginale între care se poate obține 
producţia optimă; se elimină situațiile când productivitatea marginală a unui factor 
este negativă. alegându-se cele în care 


productivitatea ie si i t 
descrescătoare, dar rămân pozitive, medie şi marginală sun 


š ee Ke ua modalitàti de exprimare a productiei si 
ncă. . uclia se exprimă în unităţi naturale, natural-con- 

venţionale si valorice, ' 

Ae een jar cheltuielile de muncă se pot exprima in unități de timp sau 


1) V. Novojilov, Op. cit., p. 66-67. 


2) Vezi Paul Wonnacori, Ronald Wonnacot : š A 
Company, 1986, p. 367-373, w 4 Economics, Third Edition, MeGrow-Hill Book 


3) Vezi Mokhtar Aoani, Microeconomic, 


Ed. Gactan Morin, Quebec, 1981, p. 103-105. 


CR. 
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Determinarea productivităţii muncii în u 
muncii), deşi reflectă exact gradul de eticienţ 


deoarece poate fi folosită numai pentru între > CUP iri 
condiţiile producerii unor bunuri materiale cu caracteristici diferite, dar de acelaşi tip, 


pentru calculul productivității muncii se foloseşte metoda unităților natural-con- 
venționale, care asigură condiţii unitare de măsură pentru toate produsele de acelaşi 
tip. Exprimarea productivităţii muncii în unităţi valorice are avantajul că permite o 
apreciere unitará a nivelului acesteia pentru toate genurile de produse şi implicit 
comparabilitatea între ramuri şi la nivelul economiei naționale. Există şi o sere de 
inconvenienţe ce decurg din faptul că prețul se modifică în raport cu cererea şi oferta; 
sortimentele produse (care au prețuri diferite) se schimbă, ceea ce modifică nivelul 
real şi dinamica productivității muncii. Productivitatea muncii se poate calcula pe oră, 
zi, lună, trimestru, an, pe un lucrător, la nivelul unităţii economice, ramură sau la 
nivelul economiei naţionale, utilizându-se corespunzător diferiţi indicatori prin care 
se măsoară rezultatele la fiecare din aceste nivele. Prin raportarea venitului național 
la numărul de lucrători se determină productivitatea muncii la nivel naţional şi se 
exprimă „gradul de utilizare a forțelor economice din punct de vedere naţional"?. 


nităţi naturale (productivitatea fizică a 
à a muncii, are o aplicabilitate limitată, 
prinderi cu producţii omogene. In 


De altfel, productivitatea muncii trebuie înțeleasă ca sinteză a folosirii factorilor 
de producţie, bineînţeles în condiţiile în care munca este factorul 'variabil care 
ilustrează eficienţa folosirii factorilor de producţie. Ea depinde astfel nu numai de 
cuantumul muncii, ci şi de calitatea ei, de mărimea capitalului utilizat etc., fiind, în 
opinia noastră, expresia cea mai cuprinzătoare a complexității procesului de 
producție. : 


Randamentul capitalului 


Legătura dintre capital şi rezultatele producţiei este pusă în evidenţă de 
randamentul capitalului. Potrivit relaţiei efort/efect, randamentul capitalului 
se prezintă ca productivitate sau eficiență a capitalului. Coeticientul 
capitalului exprimă necesarul de capital pentru obţinerea unei unităţi de efect. 


Dacă se raportează volumul capitalului utilizat (K) la volumul rezult i 
atelor obţinute 
EE perioadă dată (Q) se determină coeficientul mediu al capitalului (KIK A K/Q 
.23) ` 


Coeficientul marginal al capitalului (Km) se determină A š 
prin raportul 
creșterea capitalului (AK) şi creşterea producției (AQ), într-un interval A ete 


it dap LS | lat 
— asya a 


noilescu, Forţele nationale prod i Ger aa 
Bi eyii, 1986, o Cp productive şi comerțul exterior, Ed. Ştiinţifică şi 
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El exprimă sporul de capital necesar pentru obţinerea unei unităţi suplimentare de 
producţie, în condiţiile în care ceilalți factori sunt presupușşi Constant), 


Productivitatea medie a capitalului se exprimă prin relaţia: 


W x = Q/K (9.9) k 
Se poate deduce cà Wk = 1/K, deci inversul coeficientului capitalului. 


Productivitatea marginală a capitalului (Wmk) reflectă sporul de producție 
antrenat de creşterea cu o unitate a capitalului în condițiile clauzei cacterias paribus. 
Se determină prin relația: 


Wuk = AQ/AK (9.10) 
Ea exprimă inversul coeficientului marginal al capitalului (WMK = 1/Km). 


Totodată, se poate calcula randamentul viitor al capitalului!) ca raport între 
sporul de producţie şi capital (AQ/K). Aceasta se apreciază pe baza sporului de 
venituri scontate a se obţine de către un intreprinzător de pe urma acestui capital 
de-a lungul duratei sale de funcţionare. Productivitatea marginală a capitalului apare 
astfel sub forma unui raport între randamentul viitor al bunurilor de capital şi prețul 
lor de ofertă iar evoluţia ei va influenţa noile investiții. 


Coeticientul capitalului şi productivitatea acestuia (medie sau marginală) se pot 
calcula la nivel naţional, la nivelul unui sector sau ramuri de activitate şi la nivel 
macroeconomic. Analizele privind randamentul factorului capital sunt utilizate în 
special pentru capitalul fix, de a cărui evoluție cantitativă , stucturală şi calitativă 
depinde, într-o măsură importantă, dezvoltarea economică. Revoluţia ştiinţific-teh- 
nică accentuează diferențierea structurii capitalului fix pe generaţii tehnologice şi pe 
categorii de bunuri capital, în profil de ramură Si teritorial, la nivelul unităţilor 
economice etc., manifestându-se astfel pluralismul tehnologic, cu efecte semnifica- 
tive asupra activităţii de producție şi randamentului factorilor?) 


Studiind problema productivității factorilor de producţie, Mihail Manoilescu 
aprecia că: „Între productivitatea muncii şi capitalului, prima este cea mai importantă, 
creşterea ei fiind... semnul real şi clar al prosperității omeneşti. Cât priveşte produc- 


tivitatea capitalului, ea este ... de natură secundară, capitalul nefiind la rândul lui 
decât o creaţie a omului, a muncii omenești” 3), 


În mod asemănător se poate analiza randamentul tuturor celorlalți factori de 
producţie. În ceea ce priveşte factorul natural, este necesar să se țină seama de 
particularităţile acestuia, în sensul că el este un dar al naturii şi mai puțin un rezultat 
al muncii acumulate şi are un puternic caracter limitat, fapt ce impune necesitatea 


1) Vezi ]. M. Keynes, Teoria generală irii mâinii 5 Anzii ai : 
Fu sa a N e: GE rală a folosirii mâinii de lucru, a dobânzii şi a banilor, Bucureşti, 


2) Vezi 1. Blaga, Industrializarea, Bucureşti, Ed. Ştiinţific 
3) Mihail Manoilescu, op. cit., p. 96. 


ă şi Enciclopedică, 1983, p. 211-224. 
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protejării, conservării si utilizării lui raționale. Analiza eficienței factorului natural 
vizează deci atât efectele sub forma sporului de producție, cât $i pe cele privind 
gospodărirea si protejarea resurselor, păstrarea echilibrului ecologic şi a stării de 
sănătate a populației, astfel încât să se poată asigura o dezvoltare durabilă din punct 
de vedere economic, ecologic si social ), 


Importanţa şi căile creşterii productivităţii. Agenţii economici urmăresc să 
obțină o productivitate sporită a factorilor de producție, un rezultat mai mare cu 
acelaşi etort (consum de factori de producţie) sau acelaşi rezultat cu un efort mai 
mic. Vom analiza creşterea productivității pe exemplul productivităţii muncii. 


Creşterea productivității muncii reprezintă procesul prin care acelaşi volum de 
muncă se concretizează într-o masă mai mare de bunuri şi servicii sau invers; aceeaşi 
masă de bunuri se realizează cu un volum mai mic de muncă; ea are un caracter legic. 
Aceasta presupune o schimbare în factorii de producție, în modul de combinare a lor 
şi deci în modul de desfăşurare a procesului de muncă, o cantitate dată de muncă 
dobândind forța de a produce o cantitate mai mare de bunuri. Productivitatea muncii 
creşte şi prin obţinerea aceleaşi producții dar de calitate superioară, în condiţiile 
menţinerii consumului de muncă pe unitate de produs sau chiar al scăderii lui. În 
condiţiile contemporane nevoia de a economisi timpul de muncă se accentuează 
datorită amplificării şi diversificării necesităților, măririi timpului destinat dezvoltării 
ştiinţei şi culturii, ridicării nivelului de pregătire profesională a forței de muncă etc. 


Creşterea productivității reflectă tendinţa obiectivă de creştere a eficienței muncii 
omeneşti. Evident, apar situaţii specifice în condiţiile existenţei unor disfuncţionalităţi 
în economie: şomaj, inflaţie, în funcție de stadiul pe care îl parcurge evoluţia ciclică 
a dezvoltării economice, de efectul accentuării caracterului deficitar al unor resurse 
etc. 


Productivitatea este influențată?) de: factori naturali ca de exemplu: condiţiile de 
climă, de fertilitate, adâncimea sau bogăţia unui zăcământ etc.; factori tehnici, care 
se referă la nivelul atins de ştiiță şi tehnică la un moment dat, la tehnologie etc.; 
factori economici cum sunt: nivelul de organizare a producţiei şi a muncii, 
calificarea salariaţilor, cointeresarea materială; factori sociali care se referă la 
condiţiile de muncă şi de viaţă, responsabilitate, nivelul de cunoştinţe, justiţie, legile 
civile, politice; factori psihologici, care influențează comportamentul şi rezultatele 
producătorilor aparţinând aceleiaşi categorii de calificare, în raport cu gradul lor de 
adaptabilitate la condiţiile specifice ale muncii (motivaţia în muncă şi satisfacția pe 
care le-o oferă aceasta, climatul relaţiilor de muncă, a vieții de familie, gradul şi modul 
în care sunt satisfăcute unele nevoi sociale etc.); factori structurali, care in- 
fiuențează productivitatea muncii prin modificările ce au loc fie în structura e 
produse, pe sortimente a producţiei unei întreprinderi, fie în structura Saca rel 
naţionale; factori ce decurg din gradul de integrare a economiei naționale în 
economia mondială. În cadrul acestora includem: tipurile de specializare tehnică şi 


"Ip N.N, Constantinescu, Reforma economică în folosul cui? Ed, Economică Bucureşti, 1993, p. 7 
2) L. Atkinson, Economics, the science of choice, Irwin Inc, 1982, p. 130- 133 e 
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168 PRODUCTIVITATEA ee 
economică, capacitatea de performanţă şi competitivitatea produselor pe piața mon- 
dială etc. 

în condiţiile progresului tehnico-ştiinţitice contemporane, se deu Keck de 
combinare a factorilor muncă și capital, în sensul substituirii capitalului din ce în ce 
mal mult muncii. 

Ca urmare a progresului ştiinţific şi tehnic are loc o revoluționare a capitalului 
tehnic, a resurselor materiale şi energetice (paralel cu utilizarea rațională a celor mai 
vechi, se perfecționează tehnicile şi tehnologiile de fabricație, se înlocuiesc tehnicile 
vechi cu cele mai performante, se moditică structura forței de muncă şi prin toate 
acestea, se realizează economisirea muncii pe ansamblul economiei). În acelaşi timp, 
ştiinţa potenţează tot mai mult munca”), asigurând condiții pentru sporirea efi- 
cacităţii ei. Dar, valorificarea acestor posibilități depinde de ritmul în care care sunt 
însuşite cuceririle ştiinţei şi tehnicii contemporane, de volumul investiţiilor ce se alocă 
în acest scop, de modul de adaptare a factorului uman la nivelul tehnic respectiv etc. 
Fiind un element important al progresului tehnic, perfecționarea proceselor teh- 
nologice duce, şi ea, la creşterea productivității muncii, fie prin reducerea consumului 
de muncă pe unitate de produs, fie prin economisirea factorului material al producției. 
De exemplu, într-un sistem integrat informatizat de proiectare producţie, CAD/CAM 


productivitatea muncii poate fi de 30-60 de ori mai mare în comparație cu sistemele 
neinformatizate. 


Există, de asemenea, entități industriale, care, prin introducerea automatizări 
flexibile a producției şi a roboticii, au obținut creşteri ale productivității muncii între 
3-5 ori. De regulă se alege producția pentru care stadiul cercetării oferă speranțe de 
câştig tehnologic substanţial? š 

Prin creşterea calificării, 
capacitatea de a prelucra un 
volum sporit de capital fix şi, în 
în fapt stocul de capital uma 


aceeaşi cantitate de forță de muncă dobândeşte 
volum mai mare de materii prime sau de a utiliza un 
consecinţă, să producă mai multe bunuri (se amplitică 
n). Forța de muncă calificată este mai productivă, 


1) Mihai Drăgănescu, Ciberneti i iei 
E SP AM ctizarea industriei în „Noile tehnologii de várf şi societatea“ 
2) Raymond Barre, Economie politique tone 1 P.U.F., Paris 1970 p. 447-452 
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înainte de toate o problemă de organizaref, care presupune o combinaţie în cea de 
eticace manierà, a cantitàtilor disponibile de diverse categorii de muncă, de capita 

à şi resurse naturale pentru a se putea produce bunuri materiale şi servicii cât mai util, 
mai multe şi de calitate cât mai bună. 


În medie, munca este astăzi de trei ori mai productivă decât acum 30 de ani. 
M.Didier, reflectând legătura cu randamentul celorlalți factori de producţie, 
apreciază, pe baza datelor, că aceasta se datorează unei mai bune pregătiri a forței 
de muncă, unei mai bune organizări a muncii, unei mai accentuate automatizări a 
producţiei, unor utilaje mai bune, unui efort de echipare fără precedent. In prezent, 
se investeşte în fiecare an de trei-patru ori mai mult decât în anii '50 şi mai mult de 
nouă ori decât la începutul secolului. Maşinile și utilajele sunt mai performante, ceea 
ce conduce la creşterea productivității şi, deci, la obținerea unei producții mai mari. 


Creşterea productivității muncii şi a celorlalți factori de producție are o serie 
întreagă de efecte economice şi sociale atât pentru activitatea de producţie propriu- 
zisă, pentru condiția omului în producţie, cât şi pentru condiția lui de consumator. 
Acestea pot fi: economisirea factorilor de producţie consumați; reducerea costului de 
producție; creşterea producției, a competitivităţii bunurilor obţinute; creşterea 
profiturilor, a salariului nominal şi (datorită influenţei ce o poate avea asupra 


diminuării prețurilor) la creşterea salariului real; economisirea timpului de muncă şi 
creşterea timpului liber. 


à 


O problemă deosebit de importantă o reprezintă repartizarea câştigului de 
productivitate între agenţii economici posesori ai factorilor de producție utilizați? În 
primul rând, se are în vedere că o distribuire a veniturilor (salariu, profit, dobândă, 
rentă) corespunde sporului de productivitate. Dacă ar fi superioară, nu ar avea o bază 
reală şi ar genera dezechilibre; nici o creştere uniformă a veniturilor nu este de 
acceptat, ea fiind, de asemenea, generatoare de dezechilibre, având în vedere că şi 
contribuţia factorilor de poducţie este diferită. mg Pa 


In economia de piață modernă distribuirea venituril 
productivităţii are loc atât în interiorul întreprinderii 
(pentru recompensarea factorilor de producţie 
consumatorilor, prin scăderea prețurilor. 

a Analiza comportamentului producătorului di 


optime de producţie are mare im 
veniturilor. 


or ca urmare a creşterii 
pentru dezvoltarea proprie sau 
), cât şi în afara acestuia, în favoarea 


n perspectiva alegerii variantei 
portanță pentru sporirea productivității şi a 


Alegerea variante! optime de producţie are în vedere în 


profiturilor întreprinzătorului care vizează, în ultimă Instanță, o combinare eticientă 


| a factorilor de producție capabilă să asigure maximi 

f J zarea efect i 

| în condiţiile minimizării eforturilor (costurilor), Te obtinute 
DE 


primul rând maximizarea 


a 1) M. Albertini, Les rouages de l'économi ; 
| WË gi nomie nationale, 


2) Jacques Garello, Jean- 
Paris, 1991, p, 112 


Ed, Economic et humanisme, Paris, 1988, p. 


Yves Naudet, Abécédaire de science economique, 


Edition Albatros, 
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omg 1 
Metoda cea mai des folosità in productie este cea a programšrii Deeg ch 
prezenta în continuare doar două scenarii de alegere a diferitelor tehnologii s 
procedee de combinare bazate pe principiile programării liniare. e 
Astfel considerăm mai întâi problema alegerii între BEER de 
producție (atunci când factorii de producţie sunt consideraţi nelimitaţi. 


În figura 9.3 liniile OA, OB, OC, 
OD, reprezintă patru procese de 
producţie şi condiţiile utilizării a doi 
factori: muncă şi capital şi capital şi 
furnizând un singur produs. 


Faptul că OA, OB, OC, OD sunt 
drepte implică că raportul între capi- 
tal şi muncă este acelaşi la toate 
nivelele de producţie şi că este dat 
prin înclinația (panta) din dreapta. 

Se admite deci că există randa- 
mente constante de scară, deci o 
strictă proporționalitate între can- 
titatea de producţie și de factor de 
producție. 


Punctele M, L, K, J, reflectă obțin- 
erea aceleiasi proportii prin utili- 
zarea tehnologiilor A, B, C, D. Se 
poate demonstra că |, J, K, L, M, N, 
sunt pe isocuantă; P, Q, R, S, T, U, ale 
cărei segmente sunt paralele cu cele 
ale |, J, K, L, M, N, este de asemenea 
o isocuantă. 


Dacă trasăm apoi o linie pe 
isocos xx’, se vede cà productia 
maximă obţinută pentru o anumită ` 
cheltuială poate fi obținută prin 
folosirea procedeului C; (pentru un 
regim de preţuri relative date prin xx! 
procesul C este optim). Dacă linia de 
isocont este XY’ procesul C este 
optim dar procesul D l-a egalat, 
astfel că toate combinaţiile de pro- 
cese C și D sunt optime, 


1) R. Barre, op, cit, p, 497-503, 
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Se vede deci cà un program optim poate fi mereu realizat cu ajutorul unui proces 
care depinde de panta liniei isocuantelor. 


Vom considera acum problema alegerii între diferite procese atunci când 

3 anumiţi factori de producţie sunt limitați si când firma poate obţine aceşti factori la 

un preț constant până la o anumită cantitate maximă, peste care nu-i mai poate 
dobândi. | 

a) Să presupunem că initial cantitatea de capital este una limitată: FF' este linia 

limitată a capitalului (fig.9.4.). Toate punctele care se găsesc pe EE şi mai jos, 
reprezintă programe compatibile cu cantitatea de capital disponibilă. 


Programul permițând obţinerea producţiei maxime este determinat prin punctul 
care se găseşte pe isocuanta cea mai ridicată, care atinge linia FF’. Aceasta este 
isocuanta J’, K', L’, M', F’, care se foloseşte la procesul OA. 


| b) Să presupunem apoi că cei doi factori munca şi capitalul sunt limitați. Pe figura 
| 9.3, EE este linia care arată caracterul limitativ al capitalului şi GG” linia reliefând 
| caracterul limitativ al muncii. Punctele care se găsesc mai sus de FF! corespund unor 
programe care corespund programului care adaugă mai mult capital decât este 
posibil să se obțină; punctele care se găsesc la dreapta şi la stânga lui GG’ 
corespund programului care necesită mai multă muncă decât este posibil să se 
obțină. 


Numai punctele situate. în interiorul dreptunghiului OFGH reprezintă: programe 
compatibile cu cantitatea de factori de care dispunem. Acest dreptunghi se numeşte 


dreptunghiul programelor admisibile. Se ajunge astfel la două concluzii mai impor- 
tante: í 


Firma poate căuta însă să obțină nu numai un produs maxim, dar si o anume 
valoare netă maximă. Se poate construi o diagramă corespunzătoare figurii 9.3. pe 
care se vor trasa linii de isovaloare în loc de linii de isoproducţie. Acest fapt este 


posibil doar dacă valoarea unitară a producţiei şi costul fiecărei unități de factori sunt 
constante. 


In acest caz, fiecare punct de pe linie reprezintă un proces care va corespunde 
unui anumit produs fizic, şi, de asemenea, unei anumite valori a producției, unui 
anumit cost de producţie şi unei anumite valori nete. 


Mai mult, pe fiecare linie reprezentând un proces, valoarea netă a producţiei va fi 


egală cu produsul fizic înmulțit cu valoarea netă pe unitate şi v i 
a fi deci pr 
cu producția fizică. à SE 


Programul, care permite obținerea valorii nete maxime, va fi tixat în punctul în 
care o linie de iso-valoare atinge regiunea programelor realizabile. 


Problemele de programare liniară au o proprietate remarcabilă care constă în 
aceea că determinarea unul program de producție'optim este strâns legată de resur- 

> sele rare care limitează producția. Această proprietate e cunoscută sub numele d 
principiul de dualitate în folosirea resurselor şi a determinării prețurilor. k 


| Problemele de programare linlară se re ) 

| prezintă în fond, prin perechi, în sensul 
problemei iniţiale. îl corespunde o problemă duală. Dacă o problemă Së 

poate fi formulată sub forma unel probleme de programare liniară atunci există, în 


`. 
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general, o altă problemă economică, care este legată de acesta şi care este numită 


duală în raport cu prima. e 

Una din probleme este de maxim, cealaltà de minim. 

Problema de maxim este problema utilizării optime a resurselor; ea constă în 
găsirea unei serii de nivele de activitate, care maximizează profitul net, respectând 
două serii de condiţii: 

_ fiecare nivel de activitate nu trebuie să fie negativ; 


- creşterea resurselor rare, care sunt folosite în diferite activități, nu trebuie să fie 
mai mare decât cantităţile disponibile din fiecare din aceste resurse. 


Soluţia acestei probleme permite determinarea profitului net maxim al firmei şi 
raportarea valorii la resursele rare de care dispune firma. 


Problema duală este o problemă de minim, care constă în găsirea prețurilor 
pentru resursele rare astfel încât costul total minim să respecte două condiții: fiecare 
resursă să nu aibă o valoare negativă; costul atribuit unei unități a fiecărei activităţi 
să fie tot atât de ridicat ca şi profitul adus de această unitate. 


Principiul de dualitate, de utilizare a resurselor şi de determinare a prețurilor, 
permite rezolvarea fie a problemelor de maxim, fie a problemelor de minim după 
situaţia concretă existentă. 


Ca atare, principiul dualității apare ca deosebit de relevant pentru analiza practică 
a comportamentului producătorului interesat în alegerea variantei optime de 
producţie care să-i asigure în viitor maximizarea profiturilor. 


9.4. Limita combinării. Legea randamentelor 
neproporționale 


Calculele desfăşurate au pornit de la ipoteza existenței unui număr foarte mare de 


combinații între factorii de producţie, fiecare punct al izocu i 
, antei corespun i 
astfel de combinatii. P mena SE 


În realitate însă, producătorul nu dispune decât de un număr limitat de posibilități 


Dacă între factorii de producţie există o singură combinaţie posibilă care poate ti 
utilizată pentru obținerea unei anumite producții se spune că între factorii Gë ti , 
există o strictă complementaritate. Orice suplimentare a disponibilului i ia 
anumit factor înseamnă o subutilizare a acestul factor. Bee 


Experienţa arată că atunci când se folosesc conjugat 
titatea unui factor nu poate fi constant sporită chiar Mi Ge gue wa 
din celelalt factor rămâne relativ fixă fără a se diminua volumul iei it la 
suplimentar realizat. Această diminuare a randamentelor suplimentar ee 
aceea că, cantităţi tot mai mari din factorii varlabili colaborează cad 
ce mai redusă de factori ficşi (constanți). EE 


Legea a fost formulată pentru prima dată de Tur 
cu exploatarea de tip agricol, , ... Sămânța arun 


got, care a prezentat-o în legătură 
cată într-un pământ natural fertil, 


e 


W 
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scrie el, dar fără altă preparare, va fi, de la început, aproape complet pierdută. Dacă 
i se adaugă o singură unitate dintr-un alt factor, muncă, atunci produsul va fi mai 
puternic; o a doua sau a treia unitate va putea fi nu dublată şi triplată, dar împătrită 
şi înzecită; produsul care se obține apare astfel într-o proporție mult mai mare decât 
înainte si acesta până într-un anumit punct unde produsul obținut va fi cel mai mare 
posibil de comparat cu ceea ce a fost înainte. Peste acest punct, produsele vor creşte 
încă, dar din ce în ce mai puțin până când pământul va fi complet epuizat şi asta nu 
va putea să mai ajute cu nimic produsul“. 


David Ricardo a utilizat legea randamentelor neproporționale pentru a explica 
creşterea prețului cerealelor în Marea Britanie, după 1814. Astfel, ca urmare a dez- 
voltării culturilor, randamentele exploatărilor agricole erau în descreştere, în timp ce 
cotele lor de producție erau crescătoare, ceea ce provoca creşterea prețului. 


John Stuart Mill a estimat că această lege nu este valabilă decât pentru agricul- 
tură. În realitate, în linii generale, se poate aprecia că toată activitatea umană a 
cunoscut mai întâi o fază de randament ridicat şi de costuri în scădere, apoi un 
randament maxim pentru o combinaţie optimă a factorilor de producţie şi, în fine, o 
fază de randamente în descreştere şi de costuri în creştere”). Se poate admite că 
zona randamentelor descrescătoare este atinsă mai repede în agricultură decât în 
industrie, pentru că puterea de influenţă a omului asupra naturii este relativ mai mică 
în unul dintre sectoare comparativ cu celălalt. 


Legea randamentelor neproporţionale este deci generală, şi se poate enunta 
astfel: dacă o producție oarecare reclamă utilizarea a doi sau mai mulţi factori de 
producție, şi dacă se adaugă progresiv aceeași doză la cantitatea folosită dintr-un 
factor, în timp ce cantitatea altor factori nu se schimbă, produsul marginal al fac- 
torului variabil creşte până la un anumit punct, apoi descreşte. Pornind de la acest 
punct, produsul total continuă să crească, dar în cote descrescătoare. 


Pentru a marca mai bine faptul că randamentele descrescătoare privesc nu 
producţia totală, ci doar producţia marginală a factorului variabil, legea randamen- 
telor neproporționale este denumită uneori şi legea descreşterii produsului marginal. 
In tabelul de mai jos se ilustrează această lege. 


Dependenţa producției totale, marginale şi medii de factorii de producție 


Tabelul 9.1. 


Unităţi de Unităţi de Producţia Produsul Produsul 
factori factor totală marginal al mediu al 
variabil factorului factorului 


variabil 


1) R.: Barre, op. cit., p, 490, 
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Produsul 
mediu al 


Produsul 


Produclia 


| 
ranton farabi See SEA factorului a? 
variabil 
$ 

Se remarcă astfel că producția totală nu creşte indefinit şi că înainte chiar de a 
începe să se diminueze, ratele de creştere încep să scadă. 

Produsul marginal al factorului variabil exprimă variaţia produsului total rezultat 
din creşterea factorului variabil cu o unitate. Se constată că, atunci când produsul 
total creşte cu o cotă din ce în ce mai mare, produsul marginal al factorului variabil 
se măreşte iar atunci când produsul total creşte la o cotă din ce în ce mai mică, 
produsul descreşte. Când produsul total scade, produsul marginal este negativ . Se 
obţine astfel produsul mediu al factorului variabil împărțind produsul total la numărul 
de unităţi din factorul variabil (vezi 
tabelul 9.1). Se remarcă că, 
produsul mediu creşte mai întâi 
puţin mai încet decât produsul mar- 
ginal; atinge apoi un maximum unde 
este egal cu produsul marginal, 
după care descreşte puţin mai încet £ ëm 
decât produsul marginal (fig.9.5). Seege 

Legea randamentelor nepropor- Ae € 


tionale nu este valabilă însă decât în SE 
anumite condiţii care vizează, în 
principal, următoarele: 


1) Factorii de producţie con- 
sideraţi trebuie să fie omogen. Dar, 


munca şi capitalul se prezintă sub multiple şi diferențiate form 
pi Ze ai el t e (munca necalificatà, 


2) Legea admite că se pot adăuga unei cantităţi con 
stante dintr- 
suplimentare dintr-un alt factor, Dar în acest proces de producție a 
decât un factor de producție se obține un produs adițional nul 


Fig. 9.5. Produsul mediu şi produsul 
marginal 


un factor, doze 
că nu se adaugă 
Numai o variaţie 


AA 


A 


` 
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conjugată a factorilor (muncă şi capital, de exemplu) permite creşterea randamen- 
tului. 


3) Legea nu poate fi reprezentativă decât pentru o stare dată a tehnicii, Punctul 
de plecare este acela de la care se intră în faza de randamente descrescătoare, 
deplasându-se sau îndepărtându-se în măsura în care metoda de producţie se per- 
fecționează; legea nu este valabilă decât pentru o scară de producție dată; ea se 
aplică în cazul în care se adaugă, la o cantitate fixă a unui anumit factor, unităţi 
succesive ale altui factor variabil. 


Dar ce se întâmplă când doi factori cresc în aceeaşi proporţie? Pot apărea diverse 
situaţii: 

- produsul poate creşte în aceeaşi proporție; se zice că există un randament 
constant de scară. Creşterea factorilor în aceeaşi proporţie este un efect al creşterii 
scării procesului de producţie; 


- produsul poate creşte într-o proporție mai mare; este randamentul crescător de 
scară; 


- produsul poate creşte într-o proporție mai mică; se zice că este un randament 
descrescător de scară. 

Trebuie deci, să distingem cu 
grijă variațiile randamentului pentru 
o scară dată, variațiile randamen- 
tului scării. Primele sunt legate de 
variațiile dintre proporţia unui factor 
fix şi a unui factor variabil. Urmă- 
toarele sunt legate de scară, de 
dimensiune, de firmă. 


Aceste distincţii apar clar pe 
diagrama din fig. 9.6. 

Atunci când există un randament 
constant de scară, diagonala OA 
trece prin origine, şi va fi despărțită Fig. 9.6. Isocuantele pentru randamente 


în segmente egale prin curba de constante de scară 
izoproducţie (Oa =a1a2=a2a3) 


Această proprietate decurge din definirea unei suprafețe de producție omogenă 
ca fiind aceea unde creşterea în proporții egale a doi factori provoacă creşterea în 
proporții egale a producției 

Dacă sunt randamente descrescătoare de scară vom avea Oa: < a a2 <a2a 
etc.; curbele isoproducţie se vor depărta unele de altele din ce în ce mai mult SE 


Dacă sunt randamente crescătoare d 
e sca 
DE rá segmentele vor deveni din ce in ce 
° Dacá am vrea sà ilustrám legea randamentelor neproportionale pe o scară dată 
e poate trasa linia CD paralelă axei X. Atunci când cantitatea de muncă creşt 
Cantitatea de capital rămâne constantă, segmentul Cmi, mi m2, ma ma creşte deeg 
ce indică cá, pentru obţinerea unei creşteri egale de producţii, trebuie tolosite A 
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Vu sporite de muncă. Se întâlnesc însă și randamente care sunt mai pia ge 
cătoare apoi descrescătoare ceea ce se explică prin fenomenele economiilor interne 
ale scării sl pierderilor interne ale scării. 

Economiile interne ale scării sunt acelea care decurg din creşterea dimensiunilor 
firmei şi care pot fi datorate unor cauze diferite cum ar fi: specializarea muncitorilor 
pentru un volum ridicat de producţie; utilizarea unui capital tehnic mai eficient care 
este adesea indivizibil şi care, în consecinţă, nu poate fi folosit economic decât 
pentru nivelele de producţie ridicate; factori tehnologici dând mai multă eficienţă 
scării, dar mai multă producție (se constată de exemplu, că numărul de mecanici 
necesari la o firmă creşte mai puţin decât proporția în raport cu numărul de maşini); 
avantajele date de achiziţiile en gros şi de vânzări (folosirea resurselor comerciale 
eficiente). 


Dar avantajele economiei de scară nu sunt nelimitate. Pe măsură ce firma creşte 
în dimensiuni, ele tind să se reducă în timp ce încep să se manifeste pierderi pe scară. 
Acestea tin în mod esenţial de greutăţile întâmpinate de manageri, atunci când 
dimensiunea firmei devine considerabilă. 


„Combinarea judicioasă a factorilor de producţie devine astfel un element cheie 
pentru manageri ea contribuind, alături de strategia minimizării costurilor, la op- 
timizarea comportamentului producătorilor. 


ry 


s 


SECŢIUNEA a III-a 
MICROECONOMIE - MACROECONOMIE 


În această secţiune unele aspecte ale temelor (capitolelor) sunt tratate mai ales 
din perspectiva microeconomică, altele din cea macroeconomică- De pildă, piața 
muncii, salariul, profitul beneficiază de o analiză şi o expunere prioritar micro, pentru 
ca piaţa monetară şi bunurile publice să fie abordate macroeconomic. Moneda este, 
după cum se ştie, instrument macroeconomic (national) prin definiție. indiferent de 
optica de abordare, obiectivul general al secțiunii este acela de a trata si a clarifica 
substanța veniturilor fundamentale - salariu, dobânda, profit, renta, unele venituri 
de transfer -, de a analiza motivațiile luptei pentru obținerea lor, ca si relațiile de 
mărime dintre ele. 


Pornind de la teoria funcțională sau economică a repartitiei, în cadrul secțiunii 
este explicata formarea veniturilor fundamentale, în primul rând, prin mecanismele 
pieţelor specifice ale serviciilor aduse de factorii de producţie, ca o continuare a 
teoriei şi comportamentului producătorului. 


În ansamblul teoriei respective, rolul activ revine întreprinzătorului. Acest per- 
sonaj central este un fel de arhitect al întregului angrenaj al producției în economia 
de piaţă. Lui îi revine funcţia de producţie, dar şi de a remunera aceşti tactori. 
încasând contravaloarea bunurilor vândute la prețurile de piaţă, acesta plăteşte 
serviciile factorilor la tarifele şi preţurile contractuale. reținând diterența sub formă de 
profit. Deci, întreprinzătorul asigură, aşa cum remarcă Leon Walras, joncțiunea între 
două serii de pieţe: pieţele bunurilor de consum personal şi pieţele serviciilor fac- 
torilor de producţie. Pe canalele acestora din urmă - piața muncii, piața monetară, 
piața creditului, piața capitalului, piața resurselor naturale -, se tormează preţurile 
serviciilor de producţie, respectiv veniturile fundamentale asimilate. 


Formarea acestor venituri, ca şi dimensiunile lor decurg, în primul rând, dintr-un 
mecanism spontan al pieţelor, din jocul natural a! piețelor libere şi dintr-un gen de 
solidaritate a acelora care participă la producţie pe baza diviziunii sociale, a com- 
binării şi substituirii factorilor de producţie. În cadrul acestui mecanism, remuneraţia 
fiecărui factor tinde să fie egală cu productivitatea sa marginală. 


În al doilea rând, repartiţia venitului şi formarea veniturilor fundamentale sunt 
rezultatul confruntărilor dintre grupările sociale participante la viața economică: 
salariați, patroni, întreprinzători, manageri. bancheri, proprietari de trenuri. 


În cadrul aceleeași secțiuni se concretizează şi alte modalităţi de formare şi de 
redistribuire a veniturilor, de satisfacere a unor nevoi, În capitolul Externalități şi 
bunuri publice, de pildă, se tratează acele mecanisme de formare a veniturilor care 
les, în mare măsură, de sub incidența piețelor şi prețurilor de piaţă. În acest capitol, 
se demonstrează că procesul formării veniturilor rezultă nu din acte deplin libere şi 


că justiția socială nu se realizează pretutindeni şi întotdeauna prin schimburi 
economice, fie ele şi echitabile. 


CAPITOLUL al X-lea 


TIPURI DE PIEŢE ŞI MECANISME DE FORMARE A 
PREŢULUI 


Pe baza clariticărilor anterioare, îndeosebi pe baza teoriei cereri! și comportamen- 
tului consumatorilor şi a teorie! ofertei ȘI comportamentului producătorilor, în acest 
capitol se va analiza formarea prețurilor bunurilor de consum personal și ale bunurilor 
- capital tehnic. Se vor explica mecanismele de formare a preţurilor libere, ad- 
ministrate şi mixte. 


10.1. Concurența: conţinut si funcţii 


Manifestarea cererii şi a ofertei se întemeiază pe libera inițiativă generată de 
proprietatea particulară. Forma activă a liberei iniţiative este însăşi concurenţa, 
trăsătură esențială a economiei de piaţă, al cărei mecanism este concurențţial. 


Concurența reprezintă confruntarea deschisă, rivalitatea dintre agenţii 
economici vânzători-otertanţi pentru a atrage de partea lor clientela 
(cumpărători-solicitanţi). Ea exprimă, totodată, comportamentul specific, in- 
teresat al tuturor subiecţilor de proprietate, comportament ce se realizează 
diferit, în funcție de cadrul concurenţial şi particularităţile diverselor pieţe. 


Producătorii autonomi şi specializaţi vizează profitul, în timp ce consumatorii îşi 
manifestă opțiunile lor pentru bunurile şi serviciile oferite de primii. Orientând agenții 
economici spre producerea a ceea ce este dorit şi cerut de consumatori, la costuri 
cât mai reduse în condițiile date, concurența asigură producătorilor profiturile aştep- 
tate, lar consumatorilor satisfacerea nevoilor. 


Concurența este o confruntare deschisă, loială, în cadrul căreia vânzătorii şi 
cumpărătorii urmăresc să-și amelioreze'situaţia pe platà, printr-o serie de strategii şi 
acţiuni ce vizează „testarea şi tatonarea“ forțelor pieței. De aceea, adesea, con- 


curența este considerată calea de satisfacere a intereselor tuturor 
artici 
viața economică, Engen 


instrumentele luptei de concurenţă sunt de natură economică, dar si de natură 
extraeconomică. Principalele căi economice; reducerea costurilor bunurilor sub 


cele ale concurenţilor; diminuar rilor de vânzare; ridicarea calităţii bunurilor: 
acordarea unor facintăţi clienţilor, Printre instrumentele extraeconomice se incluar 
furnizarea de Informaţii generalo pentru toți cllen pt 


tll; sponsorizarea unor aclti 

uni so- 
Alia de Am local sau naţional etc.; în anumite condiţii, unii agenţi MI aa 
folosesc, În confruntarea cu concurenţii lor, presiuni morale, speculând cu 


promptitudine situaţiile critice (războale, crize) şi eludând chiar legile ţării 
În funcție de Instrumentele luptei de Conourență, aceasta a fost $ 


lolală şi nelolală. departajată în 
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Concurența loială se caracterizează prin folosirea nediscriminatorie de către 
vânzători a unora dintre instrumentele amintite, în condiţiile accesului liber pe piață 
şi ale deplinei posibilități de cunoaştere a mijloacelor de reglementare a relaţiilor 
vânzător-cumpărător. 

Concurența neloială constă în acordarea unor stimulente deosebite acordate 
clienţilor, în utilizarea anumitor mijloace extraeconomice de pătrundere şi menţinere 
pe piaţă etc. În țările cu economie de piaţă, s-au adoptat reglementări speciale care 
incriminează actele de concurenţă neloială, cum sunt: faptele de natură a crea 
confuzie în legătură cu activitatea industrială sau comercială a unui concurent, 
afirmaţiile false în exercitarea comerţului de natură a discredita produsele concuren- 
tului, etc. De aceea, concurenţa neloială este cunoscută şi sub denumirea de con- 
curenţă incorectă sau nelegală. 


În economia de piață, concurenţa, prin funcțiile ei generale, îndeplineşte un rol 
deosebit de important. Adesea, concurenţa este apreciată ca o lege economică 
importantă, având un mare rol în realizarea progresului tehnico-economic. Mecanis- 
mul concurențţial are virtuţi incontestabile. 


În primul rând, concurenţa stimulează progresul general. Prin emulaţia şi com- 
petiția pe care o întreține între întreprinderi, ea deschide perspective de profituri 
convenabile pentru toți participanţii, favorizându-i pe cei abili şi eliminându-i pe cei 
care nu au mobilitatea necesară de adaptare la noile cerinţe. 


În al doilea rând, concurenţa duce la reducerea preţurilor de vânzare, ea fiind 
potrivnică scumpetei. Binecunoscutele raporturi între cantităţile vândute şi prețurile 
de vânzare practicate fac ca profitul mai mare să rezulte mai ales din sporirea 
desfacerilor. Or, o cale importantă de creştere a vânzărilor este tocmai diminuarea 
prețului, nu ridicarea lui. Un pret mai redus, accesibil pentru cei mulţi. sporeşte 
cererea, creează condiţiile producției de serie mare. Presiunea exercitată de con- 
curenţă asupra prețurilor, adaptarea preţului fiecărui producător la prețul mediu de 
piaţă sunt prezente, desigur, într-o economie de piață în care se realizează echilibrul 
forțelor pieţei. Numai într-o asemenea economie prețul constituie un pol de atracție 


şi un veritabil „nord“ al busolei economice, un mijloc real de orientare a activității 
economice, 


În al treilea rând, prin influențele directe asupra psihologiei agenţilor economici 
mediul concurenţia!l imparţial alimentează optimismul acestora, stimulându-le 
creativitatea şi preocuparea continuă de creştere a eficienței întregii activități, de 
maximizare a profiturilor, dar şi de satisfacere mai bună a nevoilor de consum. 


Asemenea virtuţi ale procesului concurențial se transformă, uneori, în contrariul 
lor. Explicaţia este legată de faptul că unii agenţi economici. în acţiunea lor de a 
supraviețui cu orice preț, procedează la deteriorarea calităţii produselor, la 
poluarea mediului înconjurător etc. Subiectul economic. consumator sau 
producător, nu pare a mal fi astăzi un simplu homo oeconomicus ce acționează sub 
presiunea < datelor > pe care nu le poate multiplica - remarcă PSalles - ci un 
luptător capabil de curaj şi de şiretiicuri, care înfruntă riscuri şi este teceptiv la 
reacţiile altora. El creează In mod voluntar situaţii ce-i sunt favorabile, utilizează toate 
atuurile pentru plasarea altora într-o situaţie de dependenţă, este totdeauna pregătit 
pentru a da diferite riposte obstacolelor care apar, Atâta timp cât există capcane ale 
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altor unități economice, el organizează o coaliție cu unele pentru a le învinge p 
celelalte folosind o veritabilă strategie ... ca un jucător ... . 


Mecanismele concurenţiale diferă de la o perioadă la alta, de la o țară la alta, de 
la o piaţă la alta. Factorii şi condiţiile care fac să se contureze mai multe tipuri de 
concurenţă sunt: numărul şi puterea economică a participanţilor la tranzacţii: gradul 
de diferențiere a bunului care satisface o anumită nevoie umană; facilităţile acordate 
sau restricţiile ridicate în calea celor care intenționează să intre într-o ramură, pe o 
anumită piață; gradul de transparenţă a pieței; raportul dintre oferta şi cererea de 
bunuri; complexitatea şi funcţionalitatea reţelei piețelor într-o țară sau alta; con- 
junctura politică internă şi internațională. 


10.2. Preţul: concept, tipuri şi rol 


în decursul istoriei, probabil o dată cu apariția schimbului de mărfuri, s-a intuit că 
preţurile măsoară „ceva“, fără a se fi explicat însă - timp de câteva milenii - ce anume 
măsoară. Propunându-şi să explice cauzele fenomenelor şi proceselor reale, încă 
Aristotel arăta că prețurile, în procesul schimbului, exprimă comensurabilitatea 
mărfurilor, deşi echivalența a două bunuri diferite calitativ i se părea nenaturală. 


Explicarea ştiinţifică a raportului de schimb a realizat-o abia Adam Smith, care 
afirma că munca este măsura reală a valorii de schimb a tuturor mărfurilor. Teoria 
preţurilor a fost dezvoltată, în continuare, de către David Ricardo - care a elaborat un 


adevărat tratat asupra valorii ca substanță comună a mărfurilor şi a surprins aspecte 
esenţiale ale formării prețurilor. 


Definirea prețurilor ca expresie bănească a valorii mărfii şi explicarea procesului 
formării lor pe baza teoriei valorii muncă au întâmpinat încă de la sfârşitul secolului 
trecut o puternică opoziţie. 2) De altfel, se poate aprecia că pe cât de numeroase sunt 
variabilele ce intervin în derularea mecanismului real al formării prețurilor, pe atât de 
variate sunt opiniile ce-şi dispută adevărul în acest domeniu. În unele lucrări se 
polemizează cu conceptele clasice - care axează formarea preţurilor pe consumul de 
muncă socială -, în altele aceste concepte sunt ignorate; toate lucrările şi toţi autorii 


ce se ocupă de preț şi de formarea lui, îşi declară însă disponibilitatea de a ridica 
teoria economică pe noi trepte. 


Ca evaluări concrete la care circulă bunurile, prețurile reprezintă cea mai com- 
plexă formă de măsurare economică, denumită şi monetară (bănească) 3) în sens 


1) P. Salles, Initiation economique et sociale, vol. 2, Dunod, Paris, 1974, p. 63 


2) Alfred Marshall, reprezentant de seamă al Şcolii anglo - americane, avansează teoria 


fără valoare“, În concepția lui, singura categorie reală „prețurilor 
z f A este preţul, val i Q 2 
arbitrară a economiştilor, prețul, valoarea fiind o ficţiune, o creaţie 


3) Unii specialiști consideră că preţul nu implică în mod nece N 
trocului, ale schimbului nemediat de monedă, se poate distinge Sie 
bunului „y“ în „x“, L,Walras vorbește, de exemplu, 
prețul ovăzului în grâu, vezi P.Salles, op.cit.p.16, 


astfel, în condiţiile 


»X“ dn „y“, şi prețul 


despre prețul grâului exprimat în ovàz şi despre 


(s 
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general, prețul exprimă cantitatea de monedă ce trebuie plătită pentru 
achiziționarea (cumpărarea) unor bunuri materiale și servicii în cadrul tran- 
zacţiilor bilaterale de piaţă. 


Nivelul şi mişcarea prețurilor sunt influențate de o serie de factori, un loc central 
printre aceşti a ocupând cererea şi oferta. În context, principalul curent de gândire 
economică postricardiană privitor la formarea preţului şi-a concentrat cercetarea 
asupra celor două forțe ale pieței: cererea şi oferta. 


Relaţiile cerere şi ofertă-preț trebuie văzute în dublu sens. Modificarea nivelului 
prețurilor poate fi, pe de o parte, cauză a nivelului şi dinamicii cererii şi ofertei. Pe de 
altă parte, schimbările ce au loc în evoluţia cererii şi/sau a ofertei determină 
modificarea nivelului prețului. Indiferent de locul său în cadrul relaţiilor menționate, 
prețul constituie, în ultimă instanţă, rezultatul confruntării intereselor economice 
ale purtătorilor cererii şi ofertei, interese formate sub influența semnalelor trans- 
mise de evoluţia condiţiilor producţiei şi ale pieţei. š 


Nivelul şi evoluția prețului sunt influențate din latura cererii de: utilitatea bunului 
ce urmează a fi achiziționat de consumator; capacitatea de plată a cumpărătorului; 
costul cumpărării din altă parte (de pe altă piață) a bunului respectiv. 


Din unghiul ofertei, acestea depind de: costul de producție, respectiv consumul 
de factori necesar producerii bunului oferit; prețurile bunului respectiv practicate pe 
alte piețe. 

Este vorba, în fond, despre interdependenţa preţurilor, despre „solidaritatea“ lor, 
explicată de cunoscutul economist Virgil Madgearu astfel: „Există preţuri care sunt 
legate între ele într- un sens special: fie că sunt legate în cerere, cum este cazul 
cărbunelui şi al minereurilor, care sunt bunuri complementare pentru fabricarea 
fierului, sau fie că sunt bunuri ce se pot reprezenta reciproc la satisfacerea unor 
cereri, sunt substituibile - zahărul poate 
fi înlocuit prin zaharină sau prin miere de 
albine. Pentru aceste cazuri există 
următoarele reguli: dacă sporeşte 
cererea unui bun legat de altul în ofertă, 
şi, prin aceasta se urcă conditional 
prețul, sporeşte si oferta celuilalt produs 
care este legat de el, o ofertă sporită a 
unui bun legat în cerere şi scăderea 
prețului condiţionată de aceasta, îm- 
boldeşte la o cerere sporită şi a celuilalt 
bun; o ofertă sporită de un bun sub- i ; Cantitati 
stituibil cu scăderea prețului micşorează 
cererea cslulalt buni Fig. 10.1. Modificarea prețului în 

„ Interdependenţele dintre evoluția lunato do:conora;; 
forțelor pieței si mişcarea prețului sunt prezentate în graficele 10.1 - 10.4. 


1) V.Madpearu, Curs de economie politică, Editura „Ramuri“, Craiova, 1944, p.168-169 
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1) În figura 10.1, se observă cà, dacă cererea creşte (Co - C +), are loo H eu 
prețului (Po - P1), presupunându-se că toate celelalte condiţii nu se mo | ! 
Diminuarea cererii (Co - C2) va determina, dimpotrivă, reducerea prețului (Po - 2), e 


2. Acelasi proces poate fi prezen 
tat si din punct de vedere al 
modificărilor ce apar în cadrul ofer- 
tei de bunuri: creşterea ofertei (Oo 
- O1) la o cerere dată, va avea drept 
consecință reducerea prețului (Po - 
P1), iar diminuarea ei, un efect con- 
trar - creşterea preţului (Po - P2). 


3. În realitate, atât cererea, cât şi 
oferta, se modifică, deseori, în rit- 
muri diferite. Ca urmare, preţul va 
creşte, va rămâne neschimbat sau 
va scădea în funcţie de amploarea 
schimbării cererii şi a ofertei, de 
raportul dintre ele, respectiv de 
poziţiile concrete ale curbelor (drep- 
telor) forțelor pieței. creta 

Amploarea şi intensitatea in- i : termen sourt « 
fluenţelor exercitate de modificarea 
cererii şi ofertei asupra preţurilor 
sunt diferite în timp. Astfel, pe ter- 
men scurt, deoarece producția 
(oferta) nu se poate modifica, 
cererea constituie factorul principal 
al formării prețului. 


În fig. 10.3. avem reprezentată o 
ofertă fixă şi o curbă a cererii, care, 
modificându-se (liniile punctate), Cuntituteu 
determină un nou nivel al prețului. 

Pe termen lung, dimpotrivă, 
oferta reprezintă factorul predo- 
minant al evoluţiei prețurilor. În fig. 10.4. se observă că fluctuațiile cererii nu in- 
fluențează nivelul prețului; modificarea curbei orizontale a ofertei - ce reprezintă de 


fapt curba costului mediu al producției - devine acum forta prin 
preţului, ta principală a evoluției 


Fig. 10.3. Variația prețului la ofertă 
inelastică (termen scurt) š 


Experienţa istorică reliefează existenţa unor trăsături ° 
şi funcţionării preţurilor, trăsături care, într-un fel sau A pensa er) 
teoria factorilor de producţie. În realitatea economică există, însă. o mult mară în 
raporturi între preţurile de echilibru și prețurile efective (prețuri Oe udine de 
minate corespunzător forțelor economice ale pieţei concurentiale libere n ma deter- 
extraeconomice). De altfel, o serle de economişti susțin că ec Rech 
a 


Ar 
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formării preţurilor este „prea ab 
stract“. Mai mult, acest model a fost 
supus verificării în multe între- 
prinderi de către diverşi economişti. 
Ei au ajuns la concluzia că firmele, 
managerii acestora nu se rapor- 
tează. în cele mai multe cazuri, la 
schemele teoretice; de pildă, în loc 
să utilizeze calculul marginal în 
determinarea preţului,( ceea ce ar 
corespunde teoriei utilității mar- 
ginale, teorie ce deţine un loc impor- 
tant în gândirea contemporană), 
aceştia recurg la principiul „full 
cost". Acest principiu constă în 


stabilirea preturilor pe baza cos- 
turilor medii la care se adaugă un 
procentaj pentru cheltuielile fixe şi un altul pentru profit. 


Deşi există nuanţe diferite de la un autor la altul în privința generalizărilor | teoretice 
ale principiului costurilor totale, s-a conturat ideea conform căreia în cadrul 


economiilor de piaţă contemporane există o serie de „preţuri administrate“ 


.. Oferta pe 
x termen lung 


Cantitatea 


Fig.10.4. Influenţa ofertei elastice asupra 


prețului (termen lung), 


căror formare deciziile producătorilor sunt esenţiale. 


„în a 


Costurile medii (unitare, pe produs) şi procentajul adăugat pentru. acoperirea 
cheltuielilor generale şi a profitului reprezintă elemente definitorii ale prețurilor ad- 
ministrate. La baza deciziilor de pret ale producătorilor stau estimările costurilor - în 
cadrul cărora coeficientul cheltuielilor generale este asemănător pentru toate 
întreprinderile din aceeaşi ramură - şi aprecierile ce privesc profitul corespunzător 
unor factori multipli şi variabili, dar şi comparativ cu realizările altor întreprinderi. ' 


Trăsăturile principalelor forme (tipuri) de pieţe. 


Firma nu exercită nici 
un control asupra 
prețurilor de vânzare 


re parte a firmelor şi 
întreprinderilor. 

Firma exercită un 
anumit control asu- 
pra prețurilor, variabil 
în funcţie de inten- 
sitatea substituirii 
produselor mai mult 


sau mai puţin si- 
milare, de asambla- 
rea lor etc. 


Tabelul 10.1. 


Preţurile sunt contro- 
late într-o măsură 
considerabilă, însă 
pot fi limitate de re- 
glementările guver- 
namentale, de proce- 
cesul substituirii bu- 
nurilor etc. 
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Tipuri de piețe Concurența pură sau 
Caracteristici perfectă 


Producerea de ail Vânzătorii de pro-| Un singur vânzător in 
cole identice de către) duse identice sunt| toată ramura. 
Numărul numeroase între-| puţin numeroşi (pre- 
producătorilor prinderi supunând că ei exis- 
(vânzătorilor ) şi tă) dar pot exista 
diferenţierea vânzători numeroşi 
bunurilor 


Articolele sunt, în ge- Publicitate „instituțio- 
Publicitatea neral vândute de că-| tară. nală“ şi servicii de 

tre o bursă de mărfuri | relaţii cu publicul. 

sau la licitaţie. 


O firmă fixează preţurile, bazându-se pe faptul că, în linii mari, celelalte firme le 
vor accepta; mai mult, dacă numărul firmelor dintr-o ramură industrială este mic, 
firma iniţiatoare are posibilitatea de a se orienta spre ceea ce le convine şi celorlalte 
firme principale. În determinarea nivelului preţurilor nu se poate face totuşi abstracţie 
de condiţiile obiective ale pieţei, de elasticitatea cererii în funcție de preţ (curbele 
cererii), de dependenţa cheltuielilor de producţie în funcţie de volumul fabricaţiei, de 
relația preţ-ofertă (curbele ofertei) ş.a. 


În general, prețul efectiv se abate de la prețul de echilibru, însă abaterile nu pot fi 
permanent într-un singur sens, deoarece nerealizarea echilibrului cerere-ofertă pe 
timp îndelungat creează grave distorsiuni economice afectând negativ eficiența 
utilizării resurselor, în fond, satisfacerea necesităţilor societăţii. 


Pe lângă aceste categorii, tabloul general al preţurilor mai cuprinde: preţuri 
unice, al căror nivel este fix; preţuri cu limite de variaţie stabilite; preţuri formate 
pe baza unor reglementări (structura costului, normative de factori, diferențieri în 
funcţie de destinaţie etc), dar al căror nivel nu este prestabilit; preţuri libere, formate 
pe piaţă prin mecanismul cererii şi ofertei, nesupuse nici unui fel de reglementări. 


Din punct de vedere al naturii şi obiectului pieței, există, prețuri ale bunurilor 
materiale și serviciilor, preţuri ale factorilor de producţie şi prețuri (sau cursuri) 
ale hârtiilor de valoare, „preţuri“ ale banilor (corespunzător pieței titlurilor finan- 
ciare si pieţei monetare). Paleta categoriilor de preţuri existente în țările cu economie 
de piaţă este însă mult mai largă: preţuri industriale, agricole, tarife pentru servicii 


etc. (după natura obiectului schimbului); preţuri cu ridicata, prețuri 
H ` cu 
(după stadiul schimbului) etc. RAS SU nutu! 


Nivelul şi structura preţului se află sub influența permanentă a variabilei 
intrărilor şi ieşirilor sistemului economic. Preţul se constituie astfel într-un prin Š 4 
mesaj de reglare a mecanismului economic, de semnalizare a stării Niste SCH 
economic și de anticipare a evoluţiei sale. Prin funcțiile lui economice, preţul sai] 


numai o categorie valorică, ci şi o importantă pârghie economică prin intermedi 
căreia se realizează anumite obiective economice şi sociale So 


prețurilor în cadrul mecanismelor economice este reliefat prin func 


Rolul esenţial ai 
tiile acestora. 


A) 


3 
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Funcţia de calcul al măsurare a cheltulelilor şi rezultatelor constă în aceea că 
prin intermediul prețurilor capătă expresie bănească Indicatorii ce caracterizează 
activitatea economico- socială. În această funcție, prețurile servesc la evidenţierea 
dimensiunilor cantitative şi structural-calltative ale evoluţiei diverselor activităţi, con- 
stituind un important Instrument de analiză şi fundamentare a deciziilor privind intro- 
ducerea nollor tehnologii, repartizarea şi utilizarea resurselor, participarea la circuitul 
economic mondial etc. 

Realizarea aceste! funcţii economice implică luarea în considerare a multitudinii 
de factori, a legăturilor de natură cauzală, structurală etc. ce concură la stabilirea 
nivelului prețurilor pe plaţă. Se poate aprecia că prin atributele lor informațional- 
economice, preturile constituie principala modalitate de cunoaştere a performanțelor, 
dar şi a imperfecțlunilor sistemului economic şi mecanismelor sale. 


Preţul, ca şi costul pe baza căruia se formează, are o puternică încărcătură 
intormaţională, lar mesajele sale pot fi rapid şi ieftin transmise către multitudinea 
agenților economici; această dimensiune a prețului se amplifică pe măsura ten- 
slonării raportului nevol-resurse şi a creșterii interdependenţelor economice inter- 
naţionale. El exprimă şi măsoară „tensiunile“ de raritate a bunurilor şi serviciilor, ca 
şi a tactorilor de producţie, orientând atât opţiunile şi deciziile producătorilor, cât şi 
ale consumatorilor. Preţul apare deci ca „un sistem de semnale“ care coordonează 
deciziile agenţilor economici, servind la împărțirea unei oferte limitate de factori de 


producţie - între producători - şi a unei cantităţi limitate de bunuri şi servicii - între 
consumatori, 


Funcţia de stimulare a producătorilor. Prin locul lor în rețeaua informaţională şi 
prin influența directă asupra veniturilor şi cheltuielilor agenţilor economici, preţurile 
constituie componenta motivațională principală a acţiunilor întreprinzătorilor şi a 
opțiunilor consumatorilor, În acest sens, prețurile reprezintă elementul central al 
strategiilor agenţilor economici, stimulându-i în adaptarea permanentă a nivelului 
calitativ şi a structurilor producției la cerințele reale ale pieţei. 


Funcţia de recuperare a costurilor şi de distribuire a veniturilor presupune, în 


primul rând, ca, prin nivelul lor, prețurile să asigure agenţilor economici compensarea 
cheltuielilor şi obținerea unul anumit profit. 


Venitul individual depinde, în ultimă instanţă, de diferența dintre prețurile primite 
pentru bunurile materiale sau serviciile vândute şi preţurile plătite pentru procurarea 
factorilor de producţie, De aceea, fiecare producător are interesul să obțină input-ul 
la cel mal scăzut cost şi să vândă bunurile create pe cea mai favorabilă piaţă. Întrucât 
însă acelaşi produs are costuri diferite - în funcție de prețurile de aprovizionare şi de 
condițiile de desfăşurare a activităţii - şi se valorifică în mod diferențiat pe piaţă, prin 


intermediul prețurilor se realizează o distribulre/ redistrib 
uir 
SD e a veniturilor 


Realităţile economice din țara noastră, dar şi din alte țări evi 
pregnant, caracterul imperativ al acoperirii costurilor de Sal Hee mad 
apreciind că multe servicii publice - în ţările dezvoltate cu economie de piață- sunt 
vândute la un pref mal mic decât costul lor, o serle de economişti susțin necesitatea 
respectării şi în acest domeniu a principlulul „veridicităţii prețului“, principiu conform 
cărula preţul trebule să asigure, prin nivelul său, acoperirea costului. 


A 
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10.3. Piaţa cu concurenţă perfectă şi formarea prețului 
de echilibru 


Economișştii au imaginat (construit) două modele fundamentale limită prin care 
se evidenţiază interdependenţele dintre forțele pieței şi prețul bunurilor: unul pentru 
o piață cu concurenţă pură sau perfectă şi altul pentru o piață de monopol. Aceste 
modele constituie mai degrabă ultrasimplificări ale realităţilor pieţei, întrucât 
ipotezele pe care se bazează nu reflectă situațiile concrete. 


Argumente bazate pe prestigiul specialiştilor, dar şi pe realităţile nemijlocite, 
evidenţiază un adevăr incontestabil: libera concurență perfectă sau monopolul 
generalizat nu funcţionează practic niciodată în mod exclusiv. De aceea, mişcarea 
efectivă a forţelor economice ale pieţei şi procesul real al formării preţurilor în viața 
economică modernă se bazează pe principii ce nu aparţin în întregime nici liberei 
concurențe, nici monopolului. Concurența perfectă nu poate reprezenta fidel multe 
lucruri despre industriile moderne - consideră PA. Samuelson - şi de aceea, lumea 
reală trebuie calificată în cea mai mare parte drept „concurență imperfectă“, ea 
nefiind nici perfect concurențţială, nici perfect monopolistă. Cu toate acestea, 
modelele menţionate constituie importante instrumente analitice necesare înțelegerii 
realităților complexe în cadrul cărora are loc întrepătrunderea celor două tipuri de 
concurenţă. 


Concurența perfectă sau pură presupune un asemenea raport de piaţă încât, 
pe de o parte, toţi vânzătorii (producătorii) să-şi vândă toată producţia, toate 
mărfurile să fie oferite la prețul pieţei, fără ca vreunul dintre ei şi toţi împreună 
să-l poată influența, iar pe de altă parte cumpărătorii (consumatorii) să poată 
achiziţiona ceea ce au nevoie şi cât doresc din fiecare bun la acelaşi preț al 
pieţei, de asemenea, fără a-l putea modifica după voinţa lor. 

Concurența perfectă se bazează pe existența simultană a mai multor premise: 


- atomicitatea participanţilor la tranzacții, adică un număr mare de agenţi 
economici (vânzători şi cumpărători) de putere concurenţială egală sau apropiată, 


astfel încât nici unul dintre ei să nu poată influenţa în favoarea sa cantitățile oferite 
sau cerute, respectiv preţul; 


- omogenitatea bunurilor, agenţilor economici cumpărători fiindu-le practic in- 
diferent de la care dintre vânzători se aprovizionează; 


— Intrarea liberă într-o activitate, accesibilitatea noil 
` or producători in una sau 
dintre ramuri el perfecta mobilitate a factorilor de producție; wi 


- elasticitatea, adică adaptarea fără restricţii a ofertei la 
cererii la ofertă, ceea ce înseamnă flulditatea amb 
oferta) în raport de modificarea prețului; 


- transparenţa perfectă a informaţiilor Dletel, 
cerute, la calitatea bunurilor, la preţurile lor etc. 


cerere şi invers, a 
elor laturi ale pieței (cererea şi 


privitoare la cantitățile oferite şi 


Ki 


W 


3 
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Acest tip de concurenţă nu există şi nu a existat în realitate, Concurența perfectă 
a servit însă şi poate servi ca model teoretic de analiză a mecanismului pieței 
e a concurenţiale. 


Pe o piață cu concurenţă perfectă, preţul se formează la nivelul punctului de 
echilibru dintre curbele cererii şi ale ofertei, situaţie în care cantităţile cerute sunt 
egale cu cele oferite.! În condiţiile unei asemenea piețe, producătorul este un 
„primitor de preț“ (price taker), el neputând influenţa preţul; orice producător își 
poate vinde toate mărfurile la prețul initial al pieţei întrucât se presupune că cererea 
este perfect elastică. De pildă, el îşi poate dubla preţul şi să nu vândă nimic, sau 
poate părăsi piața fără ca prin aceasta să influențeze preţul bunurilor respective. 


Considerându-se prețul ca o variabilă independentă, creşterea sau reducerea lui 
€ a va face ca oferta şi cererea să se modifice în sens invers una față de cealaltă. 
E Indiferent de nivelul concret al prețului, cantitatea vândută dintr-un anumit bun este, 
desigur, egală cu cea cumpărată, ceea ce nu înseamnă că se realizează echilibrul 
pieţei bunului respectiv. Egalitatea dintre cantitățile cerute cu cele oferite constituie 
rezultatul practicării unui anumit nivel al prețului de vânzare în condiţiile concor- 
danţei parametrilor cererii şi ofertei ale compatibilității dorințelor cumpărătorilor şi 
vânzătorilor. Realizarea echilibrului cererii şi ofertei va avea loc, deci, numai în 
condiţiile existenţei unei duble ipoteze: a) a contractelor încheiate și reziliate suc- 
cesiv, schimbul având loc numai în situația de echilibru; b) a existenţei unui 
à „evaluator“ care să modifice prețurile şi să autorizeze îndeplinirea contractelor?. 


“Pentru a facilita înțelegerea formării preţului de echilibru prezentăm următorul ex- 
emplu ipotetic referitor la piața hârtiei. 


Formarea preţului de echilibru 


Tabelul 10.2 
Consecințele | Consecințele | Consecințele 


Preţul (lei/kg) 


Cantități 


d Cantități | evoluției 2 și 3 | — preţurilor returilor 
cerute (mil.kg) | oferite (mil.kg) asupra asupra Gei 
Ka preturilor cantitàtii cantității 
a £ cerute oferite 
e ji SO D WE EUREN 
|| so | 30 JL to | Reducere | Crestere | Reducare | 
|| 70 | 40 | ug | Reducere || Creștere | Reducere | 
Le 1 ag aa | Reducere |. Crestere |. Reducere | 
Preţul de Egalitate Egalit 
a 1) Teoretic, preţul de echilibru este specific pieţei cu concuren 
a] coretic, ; ă perfectă; S 
Le însă nicidecim că preţurile de pe pieţele reale s-ar forma în afara Na Week 


tendinţelor de echilibrare a cererii 


cu oferta, 
2) OG. Abraham - Frois, Economie politică, Humanitas, Bucureşti, 1994, p.222 
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Consecințele | Consecințele | Consecințele 
Cantități Cantități | evoluției 2 şi 3 preturilor PE 
rute (mil.kg) | oferite (mil.k asupra asupr: EE 
Gen, SEH Sat cantitátii cantității 
cerute oferite 


aee e PERE au] he Aa pată ag E 
Tao | so | so | Crestere | neies | 


so | as | ao | Crestere | Reducere | Crestere | 
os | Crestere | Reducere | Crestere | 


Se observă că modificarea nivelului prețului hârtiei are efecte diferite asupra 
cantității cerute şi, respectiv, oferite. La prețul de 80 lei/kg cantităţile cerute sunt 
mult mai mici decât cele oferite, ceea ce va determina luarea deciziei de reducere a 
prețului. Diminuarea prețului ameliorează situația vânzărilor, cantităţile cerute 
sporind, în asemenea condiţii, de la 3,0 la 4 milioane kg. Piaţa nu poate absorbi totuşi 
întreaga cantitate de hârtie oferită la prețul de 70 lei/kg. Drept urmare, concurenţa 
dintre producătorii de hârtie va exercita în continuare presiuni asupra preţului, care 
îl vor reduce, la un moment dat, la 50 lei/kg. La acest nivel de preț cantităţile cerute 
vor fi egale cu cele oferite. 


Pe de altă parte, la prețul de 30 lei/kg, de exemplu, cantitățile de hârtie oferite spre 
vânzare vor fi doar de 3 milioane kg, mult mai mici comparativ cu cantităţile cerute. 
Presiunile exercitate de cererea nesatisfăcută asupra prețului vor conduce la 
creşterea succesivă a acestuia până la nivelul de 50 lei, situaţie în care piața se află 
în echilibru. În ambele situaţii - surplus de ofertă sau deficit de cerere - agenții 
economici producători iau decizii corespunzătoare unui comportament rațional, ei 
urmărind să-şi maximizeze câştigurile în condiţii de concurenţă. 


Din prezentarea celor două direcții de echilibrare a forțelor pieței (| ft- vezi 
Tabelul 10.2), rezultă că interacțiunea dintre ofertă şi cerere se finalizează în 
fixarea unui preţ de echilibru la care ofertanţii şi cumpărătorii doresc sau pot vinde 
şi cumpăra aceeaşi cantitate de bunuri. 


În figura 10.5. este prezentat procesul echilibrării pieţei, la preţul de 50 lei/kg 
cantitățile oferite şi cerute fiind egale. Presupunând că preţul se fixează temporar 


A 


deasupra acestui nivel, dacă tragem o linie orizontală imaginară plecând de la e 


punctul situat pe verticală deasupra valorii de 50. lei (pentru a reprezenta acest nou 
preţ) vom constata că această linie taie curba cererii înainte de a tăia curba ofertei 
Cu alte cuvinte, în situaţia în care prețul se fixează deasupra celui de echilib 
cantitatea cerută este inferioară celei oferite, excedentul de ofertă kiini 
presiuni în sensul reducerii prețurilor (în direcția celui de echilibru). Situati A 

exact inversă dacă prețul este mai mic decât cel de echilibru. În acest caz se Ee 


un excedent de cerere care va influența prețurile în 
EU ENEE preţ sensul ridicării lor către 


1) Este vorba, desigur, despre un echilibru 
eventualelor modificări ale preţurilor de pe alte 


parțial, întrucât se face abstracţie de influenţele 
pieţe asupra nivelului prețului bunului respectiv 


m 
` 


"8 


(8 


LN 


a 


| 


A 
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Din cele prezentate, rezultă carac- 
teristicile esenţiale ale prețului de 


echilibru: 


- apare spontan, ca un rezultat al 
jocului liber al forțelor pieţei fiecărui 
bun şi reprezintă acel nivel al prețului 
la care are loc egalizarea cantităților 
cerute din bunul respectiv cu cele 
oferite realizându-se astfel un volum 


maxim al vânzărilor; 


- formarea prețului de echilibru al 
fiecărui bun este legată si de situaţia 
pieţelor interdependente, de preţurile 
de echilibru ale celorlalte bunuri; 


- echilibrul pieței nu înseamnă absența schimbărilor în raportul dintre forțele 


acesteia. Dimpotrivă, răspunsul la întrebarea de ce se modifică prețurile - inclusiv 
cele de echilibru - este totdeauna legat de evoluţia raporturilor concrete cerere - 
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Surplus 
de oferă Curba 
e ofertei 


Prețul de _ Punctul de 


echilibru echilibru (E) 
Surplus 
de cdrere Curba 
! Cantitatea cererii 
| de echilibru 


Cantitatea 


Fig. 10.5. Preţul de echilibru 


ofertă, fiecare dintre forțele pieței avându-și determinările ei. 


Aşa cum am menţionat deja, în cazul pieței cu concurență perfectă, firma in- 
> dividuală poate vinde unitățile suplimentare de bunuri la un preţ identic cu al celor 
anterioare. Rezultă deci că deciziile firmei privind oferta de bunuri nu se bazează pe 
cantitatea totală pe care o poate vinde. În asemenea condiţii, firma va extinde 
producţia până la punctul în care volumul bunurilor create îi asigură maximizarea 


profitului. 


În cadrul perioadei foarte scurte este cea în cadrul căreia se face abstracție de 


costul. producției: şi se consideră că evoluţia: ofertei depinde numai de reacțiile 
producătorilor în legătură cu preţul pieţei. 


Perioada scurtă se defineşte prin faptul că producătorii pot moditica dimen- 
siunile ofertei lor prin schimbarea volumului factorului muncă. El nu pot interveni însă 
asupra capitalului fix. Preţul ce caracterizează această perioadă nu este prețul pieţei 
sau prețul curent, ci prețul normal sau prețul stabil. Egalitatea costului marginal cu 
prețul de vânzare caracterizează preţul normal şi defineşte condiția de echilibru a 


Analiza formării preţurilor de echilibru se face şi în raport de factorul timp, 


apărând unele particularități în următoarele situații temporale: perioada foarte scurtă, 
perioada scurtă şi perioada lungă de timp. 


producătorului (ofertantului) în perioada scurtă de timp. 


Producătorii pot vinde orice cantitate de produse la acelaşi preț, întrucât, prin 
definiție, oferta lor nu are nici o influență asupra prețurilor (nu are loc deci o 
modificare a pretului unitàtilor aditionale de produse). Pozitia cea mal bunt a ofertei 
se defineste prin egalitatea dintre costul marginal, venitul marginal si 


vánzare. 


Perioada lungă are asemenea dimensiuni încât producătorii pot modifica volumul 
ofertei şi prin schimbarea capitalului fix, ca urmare a investiţiilor efectuate. Condiţia 


nici o 


prețul de 
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costul mar- 
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de echilibru pe termen lung a firmei aflate în concurenţă perfectă este: 
ginal = prețul de vânzare = costul mediu minim. 

În condiţiile concurenţei perfecte, prețul pieţei poate fi diferit de cel de echilibru 
numai pe perioade lungi, oferta adaptându-se la cerințele consumatorilor. Se asigură 
astfel echilibrul atât pe piaţa bunurilor de consum, cât şi pe aceea a factorilor de 
producție. 

Nivelul preţurilor face posibilă egalizarea cantităților cerute cu cele oferite, pe 
fiecare piață, numai în condiţiile în care: 


1) fiecare consumator cunoaşte în detaliu întreaga ofertă, de pe toate piețele, din 
punctul de vedere al volumului, al structurii, calității, dinamicii etc, precum şi 
facilităţile de desfacere de care el poate beneficia, fiind astfel în măsură să realizeze 
cea mai bună alegere; 


2) fiecare, producător cunoaşte atât parametrii ofertei totale de factori de 
producţie, cât şi variantele posibile de utilizare a lor, putând să-şi maximizeze profitul; 


3) toate schimburile de pe toate piețele sunt libere; nici un producător (vânzător) 
şi nici un consumator (cumpărător) nu poate exercita presiuni pentru a limita con- 
curenţa; 


4) toți agenţii economici sunt perfect informaţi în legătură cu starea pieţei, cu 
nivelul prețurilor bunurilor şi cu eventualele modalităţi/ pârghii economice. 


Prezenţa concomitentă a acestor condiţii face ca mecanismul preţurilor şi con- 
curenta să acţioneze ca o „mână invizibilă“ care ghidează, fără cusur, alegerea 
economică a tuturor participanţilor la viața economică. 


10.4. Piaţa cu concurență monopolistică şi mecanismul 
formării preţului 


Piața cu concurență monopolistică păstrează toate trăsăturile (premisele) con- 
curenţei perfecte, cu excepţia omogenităţii produselor, care este înlocuită cu 
diferenţierea produsului. Într-o asemenea situație, cumpărătorii au posibilitatea să 
aleagă produsul pe care şi-l doresc (dintr-o anume categorie), iar vânzătorii pot să-şi 


impună preţul şi chiar cantitatea prin politica noilor sorti 
imente de produ i 
de cele vechi. p se, deosebite 


„Concurența de tip monopolistic - spune economi i 
elemente care o fac să aparţină celor on forme de Zeie 
o parte, monopolul pe de alta, de unde numele de „concurență monopolistică*; 
cadru de analiză permite, în schimb, o reconciliere interesantă cu mo 
economică unde concurența şi monopolul sunt inextricabil implicate de fi EEN 
aláturi de variabilele traditionale de actiune (preturi si cantităţi) Ee 

n- 


curența prin produse, adică diferențierea pr 
oduselor şi a mărcilor 
elementele esenţiale ale activităţii economice contemporane tirg ë See 


ta pe de 


1)  G.Abraham - Frois, Economie politique, Economica 


Paris 1988, p.313-314. 
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Spre deosebire de concurența perfectă, în cadrul celei monopoliste, produsul 
nu este omogen, fapt ce-i permite producătorului să influențeze prețul şi preferințele 
cumpărătorilor. Situaţiile de diferenţiere a produsului aceleiaşi ramuri sunt atât de 
numeroase, încât formularea unei teorii generale care să explice complet treptele 
(mecanismul) formării prețurilor este imposibilă. Oricum, în explicarea procesului de 
formare a prețurilor în condiţiile pieţei monopoliste trebuie luate în considerare 
trăsăturile fundamentale ale acesteia: 


1) numărul producătorilor este suficient de mare, astfel încât nu este posibilă 
subordonarea reciprocă a firmelor; 


2) diferenţierea produselor din punct de vedere al calităţii, design-ului etc. 
3) inexistența unor restricţii la intrarea în ramură a altor întreprinderi. 


Firma monopolistă nu poate vinde o cantitate nelimitată de produse la prețul 
pieței - ca în condiţiile concurenței perfecte -, producătorii confruntându-se cu o 
cerere ce nu este perfect elastică. Din această cauză, venitul mediu (preţul) nu mai 
este egal cu venitul marginal; fiecare unitate suplimentară vândută asigură un spor 
de venit total mai mic față de cel adus de unitatea anterioară, venitul marginal fiind 
deci mai mic decât prețul. În fig. 10.6., se observă atât identitatea curbei venitului 
mediu (Vm) cu aceea a prețului (p) şi respectiv, a cererii (c) cât şi faptul că Vmg 
< Vm. 


Ca urmare a evoluţiei specifice a cererii; creşterea volumului vânzărilor presupune 
reducerea prețului: dacă firma doreşte să-şi sporească volumul vânzărilor de la Q + 


la Q 2, va trebui să reducă preţul de la P1 la P2. În acest fel, Vmg va fi mai mic decât 
prețul. 


Pe termen scurt, maximizarea profiturilor are loc la acel volum al producţiei, la 
care venitul marginal este egal cu costul marginal (Ymg = Cmg) 

La punctul în care Vmg = Cmg, pe ol P 
perioadă lungă, este posibil ca prețul sà 
fie superior costului mediu (Cm), 
obținându-se profituri mai mari decât 
cele normale. Tot pe perioadă lungă, 
preţul poate fi însă egalizat de costul 
mediu al întreprinderilor din ramură, 
întrucât profiturile mai mari decât cele 
normale vor provoca intrarea unor noi 
firme în domeniul respectiv. 

Ca urmare a influenţării preferințelor 
cumpărătorilor - prin diferenţierea 
produsului, prin modalităţile sau fa- 


cilitățile de comercializare etc. - curba Fig. 10.6. Pretul în condiţiile 
cererii produsului firmei monopoliste se concurenta monopoliste 

poate deplasa spre dreapta, ceea ce înseamnă că, în condițiile aceleiaşi cereri 
globale, curbele cererii celorlalte firme se vor deplasa spre stânga. Cantitatea totală 
de produse va fi distribuită deci între mai multe firme, ele fiind obligate să funcționeze 
la o-scară de producție inferioară celei ce ar corespunde costului mediu minim; 
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aceasta înseamnă că firmele nu produc astfel încât să-şi valorifice p at 
economiile de scară. Folosirea incompletă a potențialului de productie, Ge A 
ori, intenționată, creşterea cantității de produse create determinând reduc 
prețului (Vm). Kë 

La nivelul firmei, echilibrul pe scurtă perioadă, presupune realizarea balti 
Vmg = Cmg; ca urmarea imposibilității creşterii volumului factorilor de product Se 
obtine un profit anormal, Pe perioadă lungă de timp, creşterea volumului factorilor 
de producție şi posibilitatea substituirii bunurilor create de firmă determină dispariția 
profitului anormal, iar producţia realizată asigură egalităţile: 


Vmg = Cmg, şi Vm = Cm (cost mediu) 


10.5. Piaţa oligopolistă şi formarea prețului 


Piaţa cu concurenţă imperfectă se manifestă în situaţiile în care agenții 
economici - vânzători şi cumpărători - pot să influențeze, prin acţiunile lor unilaterale, 
raportul dintre cererea şi oferta de mărfuri şi, deci, nivelurile preţurilor, în intenţia de 
a obţine avantaje mari şi stabile. Acest tip de piaţă se prezintă în numeroase forme, 
ele diferenţiindu-se, în primul rând, în funcție de numărul şi forța economică a 
agenţilor economici producători (vânzători) şi consumatori (cumpărători). 


Dacă un vânzător domină în relaţiile sale cu concurenții, impunându-şi condiţiile 
de preţ sau de calitate, relaţia de piaţă este numită monopol. 


Piaţa care este dominată de doi vânzători care oferă bunuri similare unui mare 
număr de cumpărători relativ egali ca putere economică, poartă numele de duopol. 


Cea mai răspândită formă de piaţă în ţările cu economie de piață este cea de tip 


oligopol, aceasta fiind dominată de câţiva producători-vânzători, de regulă, de talie 
mare. 


Piața poate fi dominată şi de anumiţi cumpărători puternici - unul, doi, câţiva - 
pieţele imperfecte respective fiind desemnate, după caz, prin termenii monopson 
duopson, oligopson. Statul este implicat, de asemenea, în procesul concurenţei 
imperfecte prin faptul că el adoptă legi prin care se ajunge, în mod democratic, la un 
anume consens național privind condiţiile normale ale derulării concurenței În 
același timp, statul ia măsuri pentru a preveni tendinţele monopoliste ale unora i 
economici şi pentru a sancţiona abaterile de la regulile concurenţei loiale 


În economiile de piață moderne, structurile pieței sunt 
plata concurenţială atotputernică, există, asa ee aratà CR: NET ge 
publice şi structura alocațiilor destinate celor ce nu se încadrează i ra puterii 
rentabilitátil, În consecinţă, obiectul schimburilor contemporane de pi îi categoria 
stituit atât din bunurile propriu-zise (intermediare sau finale), cât şi din A GA SCH 
influenţă și putere (publicitate, credite cu destinaţie specială et jloacele de 
funcționarea plelel libere, c.), care afectează 


În condiţiile pletel cu concurență imperfectă, ma 
„primitori de prețuri“, cl „căutători de prețuri" 


genti 


Joritatea vănzătorilor n 
u sunt 
(price serchers). Această situaţie se 
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explică prin faptul că o serie de agenţi economici dispun de o putere de piață 

suficient de mare pentru a influenta formarea preţurilor. Capacitatea producătorului 

de a influența prețul este invers proporţională cu elasticitatea cererii, cu dis- 

ponibilitatea substituirii produsului al cărui pret s-a modificat. La prețuri mai mari, 

producătorii vor putea vinde mai puțin, iar la prețuri mai mici au şanse de a vinde mai 

mult. S 
Oligopolul este o formă a concurenţei imperfecte caracterizată prin existent 
unui număr mic de firme ce produc bunuri similare (ex. industria oţelului) sau 
diferențiate (ex. industria automobilelor), firme care, datorită ponderilor pe 
care le deţin în ansamblul ofertei, reuşesc să influențeze formarea preţului în 
scopul maximizării profiturilor. 


Spre deosebire de concurența perfectă, unde consecințele modificării ofertei 
unuia sau altuia dintre producători asupra pieţei sunt insesizabile, în condiţiile 
oligopolului, dimpotrivă, acțiunile fiecărei firme au un impact semnificativ asupra 
pieţei în general. Concentrarea şi centralizarea producţiei şi a capitalului în mari 


firme, ce domină piața, transformă prețurile din mijloace de informare, în importante 
instrumente de influenţă şi putere”). 


Subliniind relaţia dintre dimensiunile firmei si mecanismul formării prețurilor, John 
Galbraith arată: ,... cu cât este corporatia mai mare, cu atât este mai mare puterea 
pe care ea o are: o putere mai mare asupra prețurilor... şi, de asemenea, asupra 
costurilor salariale, a guvernului şi în fine, asupra câșştigurilor sale“. Acelaşi autor 
consideră că: „Într-o industrie, prețurile, în măsura în care pot fi comparate imediat, 
trebuie să fie, în linii mari, uniforme. Firmele mici pot, după împrejurări, să iniţieze 
modificări de prețuri ... Poziţia firmelor mari este însă decisivă. Decizia firmei General 
Motors cu privire la prețul unui automobil standard este aceea care contează în ultimă 
instanță şi nu decizia firmei American Motors. Din moment ce marile firme aucele mai 
dezvoltate tehnostructuri rezultă că preţurile pe ansamblul industriei respective 
reflectă preponderența obiectivelor acestor tehnostructuri dezvoltate.2 ` 


Pieţele oțelului, automobilelor, ale produselor chimice, aluminiului, aparatelor 
electrice, maşinilor-unelte, elementelor prefabricate, săpunului, băuturilor alcoolice 
şi ale altor produse de bază intră nu în sfera de activitate a unui mare număr de 
„producători, ci în sfera unui număr restrâns de producători ce deţin într-o mare 
măsură puterea de control asupra preţurilor. Drept urmare, firma oligopolistă este 
obligată să prevadă reacțiile celorlalte şi să țină seama de ele; firmele oligopoliste 


„sunt, de fapt, mutual dependente, şi, deci, fiecare este sensibilă la modificarea unor 


"decizii ale concurenţilor privind prețul sau cantitatea produsă. 


1) Relaţiile de putere dintre firme au efecte diferite asupra procesului formăr 
de formele lor de manifestare; influenţe; calitatea de leader (leader ship 
dominație totală etc, 

2) J.K, Galbraith, N, Salinger, 
1989, p. 49-50, 


ii prețurilor, în funcţie 
); dominație parțială; 


Almost Everyone's Guide to Economics, New York, Batham Books, 


` 


ee 
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in conditiile oligopolului, firma este deci un căutător de preţ, ea exercitând E 
anumită influenţă asupra preţului, dar neputându-l alege ca în cazul monopolului 
deoarece trebuie să țină seama de reacţiile, uneori foarte viguroase, ale celorlalte 
firme şi de consecințele lor asupra propriei activităţi. Lumea oligopolului seamănă cu 
un joc de şah cu mutări şi contramutări imprevizibile. Replicile, reacţiile celorlalte 
firme sunt deseori imprevizibile pentru că este vorba despre concurenți puternici ŞI, 
nu rareori, sensibil egali, cuncurenţi care cunosc bine regulile jocului nerecurgând la 
„mutări“ simple şi clare aşa cum se întâmplă în condiţiile concurenţei perfecte sau ale 
monopolului. 

În derularea operaţiunilor de căutare a prețurilor de echilibru în condiţii de 
oligopol pot să apară două situaţii diametral opuse: a) recunoscându-şi interesul 
comun, firmele oligopoliste se înţeleg cu privire la nivelul şi dinamica prețurilor, 
acţionând ca si când ar deţine, împreună, monopolul absolut; b) alteori însă 
oligopoliştii abandonează „platforma comună“ în favoarea interesului in- 
dividual, luând decizii proprii privind volumul producției create sau nivelul preţului. 
Aceste situaţii constituie, de fapt, materializarea a două tipuri de comportament 
oligopolist: a) cooperant, în cazul cartelului, de exemplu, care împarte piaţa; b) 
necooperant - oligopolul asimetric, cu cerere specifică. Aceste tipuri de comporta- 

ment sunt independente de caracterul produsului comercializat - diferențiat sau 
omogen, standardizat. 

În cazul cartelului (oligopol cooperant), pe baza estimării cererii totale, se 
realizează înțelegerea formală între firme cu privire la preţ şi la împărţirea pieţelor. Să 
presupunem, de exemplu, că oferta totală a unui anumit bun economic este creată de 
trei firme care se înțeleg cu privire la cota-parte de producţie şi la nivelul prețului de 
vânzare a produselor. Pornind de la interesul lor comun, firmele vor alege nivelul 
preţului şi volumul general al producției, astfel încât să-şi maximizeze profitul total. 
În realizarea acestui obiectiv, ele nu pot face abstracţie de nivelul costurilor de 
producţie; de altfel, în figura nr. 10.7. săgețile orizontale exprimă faptul că, pentru 


a) Reprezentarea pentru una din cele trei firme b) Re 
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industrie, de exemplu, curba costului marginal derivă din curbele costurilor marginale 
ale firmelor individuale!). Cel mai mare profit total se obține la o producție totală de 
6.000 unități, producţie la care curba costului marginal (Cmg) al industriei intersec- 
tează curba venitului marginal (Vmg) al acestei ramuri. 


Punctul E de pe curba cererii indică faptul că producția de 6.000 unități potate fi 
vândută la 100 u.m., preţ ce va fi respectat de toate cele trei firme, ele comportându- 
se ca şi când ar exista un singur producător. Presupunând că firmele au convenit să 
producă, fiecare, câte 2.000 de unităţi de produs, rezultă că volumul total al 
încasărilor, corespunzător prețului menţionat, va fi de 600.000 u.m. Pe de altă parte, 
costurile fiecărei firme sunt de 160.000 u.m. (2.000 x 80), iar cele totale (pe industrie) 
de 480.000 u.m. Profitul total va fi deci de 120.000 u.m., fiecare firmă obţinând un 
profit de 40.000 u.m. (dreptunghiul 80 BF 100 din fig. nr.10.7 a.) 


Se observă că alocarea eficientă a resurselor ar presupune obținerea a 9.000 de 
produse, cantitate la care curba costului marginal intersectează dreapta cererii. 
Pentru a se obține doar 6.000 produse, pe ansamblul ramurii are loc o diminuare a 
rezultatelor reflectată prin suprafața DKE. 


Acordurile dintre membrii cartelului sunt destul de fragile, pericolul prăbuşirii lor 
venind din două direcții: : 


1) Tentaţia de a concura este, deseori atât de puternică, încât, mai devreme sau 
mai târziu, unul sau altul dintre parteneri nu va mai acționa corespunzător 
înțelegerilor convenite cu privire la pret sau la cantitatea produsă; din momentul în 
care interesul individual începe să prevaleze asupra celui comun, dorința firmelor de 
a-şi spori producţia va conduce la reducerea preţului (din fig.10.7b., se observă că 
sporirea producției de la 6.000 la 9.000 unități presupune reducerea preţului, vezi 
dreapta EK), şi la dezmembrarea cartelului care se va transforma în monopol; 


2.) Pentru a beneficia de unele avantaje create de cartel, concurenți din afara 


acestuia vor dori să „intre în afacere“, să se asocieze, şubrezind astfel coeziunea 
dintre partenerii iniţiali. 


In situația oligopolului necooperant, fiecare firmă încearcă, pe cont propriu, 
independent deci de celelalte, să-şi maximizeze profitul, urmând ca echilibrul pieţei 
să se realizeze fie dinspre cantităţile de bunuri create, fie dinspre prețuri. Deci, firma 


„reglează“ fie volumul producţiei, fie prețul, mişcarea celuilalt element fiind làsatà la 
latitudinea pieţei. 


Oligopolul necooperant sau asimetric este efectul manifestării unui comporta- 
ment de dominare a unor firme de către altele. Acest comportament nu trebuie totuşi 
absolutizat, firmele oligopoliste fiind interdependente chiar şi în ceea ce priveşte 
formarea prețurilor. Aceasta înseamnă că dacă veniturile unei tirme oligopoliste cresc 
prin sporirea volumului vânzărilor ca urmare a reducerii prețului, este de așteptat ca 
şi concurenţii să procedeze la fel, recâştigându-şi astfel clienţii. Dacă acțiunile se 


A sole şi P, Wonnacott și R. Wonnacott, Economics, Third edition, MeGraw - Hill Book Company, 


196 / TIPURI DE PIEȚE. PREŢURI ECONOMIA POLITICĂ 


repetă, apare un adevărat „război al prețurilor”, ajungându-se astfel la punctul zero 
al profitului, dar restabilindu-se echilibrul, ; 

În condițiile oligopolului asimetric echilibrul poate fi realizat în două moduri 
strategia cantității şi cea a preţului. 

1. Stategia cantității se defineşte prin aceea că fiecare firmă porneşte de la 
volumul producției celorlalți şi de la ipoteza că acesta nu se modifică. Ea îşi stabileşte 
propria cantitate de produse la acel nivel care ti maximizează profitul, urmând ca 
prețul să fie determinat de piaţă. 

2. În cazul strategiei prețului firma porneşte de la prețurile practicate de firmele 
rivale şi de la premisa că ele nu se vor modifica. Ca urmare, ea îşi stabileşte prețul 
ce-i maximizează profitul, urmând ca volumul producţiei să fie determinat de piaţă. 


întrucât produsele realizate de firmele oligopoliste sunt asemănătoare, fiecare 
concurent urmăreşte să reducă prețul pentru a câştiga mai mulți clienţi. Dacă solicită 
un preț mai mare decât cel mediu, firma riscă să nu vândă nimic, iar dacă livrează 
bunurile la un preț mai mic decât cel minim, volumul vânzătorilor va creşte sensibil. 
Este vorba, de fapt, despre particularităţile cererii pentru produsele tirmei 
oligopoliste: când prețul creşte peste un anumit nivel, ea devine foarte elastică; în 
situația în care prețul scade, cererea devine mai puţin elastică deoarece cumpărătorii 
se aşteaptă ca şi celelalte firme să recurgă, în lupta lor de concurenţă, la reduceri - 
poate şi mai importante de preţuri. În situaţia în care firmele apelează la „arma“ 
preţurilor, reducerea nivelului acestora are loc până la punctul în care prețul devine 
egal cu costul marginal. 


10.6. Monopolul. Preţul de monopol 


În realitate, multe firme dețin - în grade diferite - puterea dea influența atât nivelul 
prețului, cât şi volumul ofertei. O asemenea influență este prezentă mai ales în 
condiţiile pieței de monopol, ale existenţei unui singur producător (vânzător) ce 
dispune de întreaga ofertă dintr-o ramură de activitate. 


Situația de monopol este diversă, existând monopoluri private sau publice 
naturale sau legale (dreptul de autor, legile de patent etc.) obiective sau subiective 
(psihologice) etc. 


În toate aceste cazuri, monopolul îşi exercită numai în aparenţă dominaţia 
absolută asupra pieţei, deoarece: a) dictatul pieţei - exercitat prin stabilirea 
prețului de vânzare - moditică deseori dimensiunile cererii bunului creat de firma 
respectivă în sens contrar celor aşteptate; b) există înlocuitori pentru orice bun 
economic, ceea ce dă naştere unei virtuale concurențe a produselor substituibile: în 
acest sens nu trebule uitat că monopolistul poate influența cererea prin reclamă n 
nu o poate schimba fundamental deoarece parametrii el sunt determinaţi, în îi să 
instanţă, de gusturile, veniturile, aşteptările consumatorilor etc.: c) e imă 
monopol a unel anumite firme este pusă sub semnul întrebării - Ge o dea S de 
scurtă sau mai îndelungată - chiar şi în țările slab dezvoltate, datorită schi E mai 
economice internaţionale; d) dominarea pietei de câtre monopoluri se i eee n 
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reacţiile consumatorilor si, uneori de reglementările elaborate de stat în vederea 
protejării cumpărătorilor; etc. 


De altfel, unii economişti consideră că „monopolul“ este un cuvânt foarte am- 
biguu. Dacă definim produsele în sens larg, nici un produs din țară nu este vândut de 
vreun monopolist. Dimpotrivă, dacă definim produsul în sens foarte restrâns, atunci 
fiecare vânzător este un monopolist, pentru că niciodată doi producători (vânzători) 
nu vor oferi produse complet identice. 


În condiţiile monopolului, preţul nu mai constituie un factor exogen firmei, 
acesta fixându-i nivelul în funcţie de o serie de factori, dintre care se detaşează ca 
importanţă evoluţia cererii şi a costului de producție care condiționează întotdeauna 
prețul, cantitatea de bunuri vândute şi, deci, volumul încasărilor şi masa profitului. 


Din punct de vedere al influenţei cererii asupra evoluţiei preţurilor, monopolul 
se află într-o situație complet diferită comparativ cu aceea a firmei concurenţiale 
pure: dacă firma aflată în concurenţă perfectă nu poate influenţa formarea prețurilor, 
monopolul exercită, dimpotrivă, un puternic control asupra acestui proces. Dar 
monopolul se confruntă cu exigenţele legii cererii, ceea ce înseamnă că dacă prețul 
mărfii creşte, cantitatea cerută se va diminua. Pentru a vinde o cantitate mai mare de 
produse, firma-monopol trebuie deci să reducă preţul pe piaţă al tuturor unităţilor de 
bunuri vândute, inclusiv al acelora care ar fi putut fi vândute la un preţ mai mare dacă 
el ar fi oferit mai puţine unități. š 

În condiţiile: concurenţei perfecte, venitul marginal este egal cu prețul unității 
suplimentare de produs vândute, cerererea fiind perfect elastică. În fig. 10.8.a. de mai 


jos, venitul marginal obținut prin vânzarea celei de-a 5-a unităţi, de exemplu, este 
reprezentat prin suprafața haşurată. 


În cazul monopolului, dacă producătorul doreşte să vândă o a cincea unitate, de 
exemplu, va trebui să reducă preţul de la 5 la 4 unități monetare. Noul preț, mai mic, 
se aplică însă nu numai celei de-a cincea unități, ci şi celor precedente. Aşa stând 
lucrurile, sporul de venit este egal cu ceea ce se obţine pentru a cincea unitate (A), 
minus ceea ce se pierde la celelalte patru unități precedente (8). Din această cauză, 


venitul marginal al monopolului este mai mic decât prețul de vânzare, la orice nivel al 
producţiei (vezi. fig.10.8.b.). - 


Cantitate 


Fig. 10.8, Efectul prețului de monopol asupra venitului marginal 
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Se observă că profitul maxim se 
obține la o producție de 65 unităţi, 
producţie la care, ca şi în concurenţa per- 
„fectă, costul marginal este egal cu venitul 
marginal. Acesta din urmă nu mal este 
însă egal cu prețul, cl mal mic. În fig. 
10.9, veniturile totale sunt egale cu drep- 
tunghiul OQBP (Preţ x Q), costul total 
este egal cu suprafața OQAD (cost mediu 
ix Q), lar profitul reprezintă diferența 
dintre cele două dreptunghiuri, respectiv 
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Se observă că datorită diminuării prețurilor bunurilor vândute, la un moment dat, 
venitul total (p.q.) va descrește, iar venitul marginal va înregistra valori negative deşi 
volumul vânzărilor creşte. Evoluția Vmg este legată de elasticitatea cererii: când Vrng 
este pozitiv, cererea este elastică, cheltuielile pentru consum crescând ca urmare a 
reducerii pretului; când Vmg este negativ, cererea este inelastică. 


Din graficul alăturat (10.10) rezultă că A 
un monopol nu va produce niciodată la Vmg pozitiv 
un preţ la care cererea este inelastică, ez) 
situatie in care venitul sáu marginal este 
negativ; monopolul va decide să producă 
la acel nivel la care costurile marginale 
sunt egale cu venitul marginal pentru că 
aceste dimensiuni ale ofertei îi vor maxi- 
miza profiturile. În condiţiile monopolului 
nu există diferenţă între poziţiile de 
echilibru pe termen scurt Şi pe termen 
lung, neexistând constrângeri legate de 
pătrunderea altor concurenţi în domeniul 
respectiv. La echilibru, prețul pieței este 
însă mai mare decât cel ce ar rezulta din intersecţia curbei costului marginal cu aceea 
a venitului marginal; el poate fi superior şi costului mediu, firma obținând astfel un 
supraprofit de monopol şi pe termen lung (vezi fig.10.9). Rezultă deci că 
monopolurile au posibilitatea reglării ofertei totale şi, respectiv, a preţurilor care să le 
asigure obținerea unor profituri cât mai ridicate. În acest scop ele acţionează, în 
principal, pe două căi: a) reducerea ofertei pe piață prin diminuarea producţiei sau 


sporirea stocurilor; b) creşterea ofertei prin dezvoltarea producţiei sau prin vânzarea 
stocurilor acumulate. 


Fig. 10.10 


Realitatea evidenţiază că, pe termen lung, rolul costurilor, al costurilor marginale 
- în evoluţia cererii şi a nivelului prețurilor - este de necontestat şi în condiţiile 
monopolului. Aceasta, mai ales în situaţiile în care nu este posibilă acoperirea cererii 


pe baza bunurilor sau resurselor obţinute în condiţii de producţie superioare celor 
medii. 


În situaţia resurselor neregerabile, de exemplu, cu toate că forța monopolurilor 
naţionale şi internaţionale influențează, nu rareori, în mod direct evoluţia preţurilor. 
totuşi nu poate fi neglijat rolul costurilor de producţie în explicarea evoluției 
preţurilor, indiferent de perioada de timp. Nu se poate face deci abstracţie de 


mișcarea cererii și ofertei resurselor menţionate, dar nici de raportul dintre costurile 
actuale ale atragerii în circuitul economic a resurselor neregenerabile şi eforturile 
viitoare mai ridicate ale creării de înlocuitori. 


k. 
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10.7. Implicarea statului în formarea prețului 


Concepute ca un complex de măsuri care să asigure maximizarea Kaes 
politicile de prețuri s-au afirmat o dată cu primele forme de concentrare a capitalului 
şi au evoluat diferit de la o țară la alta în funcție de condiţiile concrete, de par- 
ticularitățile mecanismelor economice. de amploarea intervenţiei statului etc. 


Realitățile evidenţiază că intervenţia statului în procesul formării prețurilor con- 
stitule un fenomen prezent atât în țările în care predomină politica keynesistă - în 
toate variantele sale - cât şi în cele care se bazează pe principii neoclasice de 
organizare a economiei. Prin politicile de prețuri, prin folosirea de către stat a unor 
mijloace şi metode de influențare sau, în unele cazuri de stabilire a nivelului, structurii 
şi dinamicii preţurilor se urmăreşte, în principal, prevenirea sau atenuarea 
dificultăților economice şi sociale, asigurarea stabilității economiei şi sporirea 
eficienței sale. În acest sens, se porneşte de la ideea conform căreia într-o economie 
de piaţă preţul nu reprezintă doar un simplu indicator valoric, o simplă informaţie, ci 
şi un important semnal de decizie cu efecte ample asupra dinamicii producţiei. 

Corespunzător obiectivelor concrete urmărite, tradiţiilor şi realităților din fiecare 
țară, intervenţia statului în procesul formării şi evoluției preţurilor are la bază folosirea 
unor metode economice sau extraeconomice, administrative, caracterizate printr-o 
mare diversitate din punct de vedere al întinderii în timp şi spaţiu, ca şi al rigurozităţii 
şi fermităţii aplicării lor. Asigurarea unor prețuri avantajoase la materiile prime de 
bază, la maşini şi utilaje, menţinerea unor tarife relativ reduse la transporturi şi alte 
servicii industriale, acordarea mai mult sau mai puțin gratuită a unor licenţe, patente 
sau tehnologii, constituie modalităţi principale de influențare a costurilor. În vederea 
asigurării unor condiţii favorabile de dezvoltare se urmăreşte, totodată, frânarea 
creşterii prețurilor în general, prin menţinerea la un nivel scăzut a celor din sectorul 
de stat, sector ce cuprinde, îndeosebi, domeniile industriei extractive, cercetării 
ştiinţifice şi transporturilor. 

Evoluţia raportului dintre cerere şi ofertă - factor fundamental al formării şi 
mişcării preţurilor - este influenţată direct de volumul de mărfuri şi de resursele 
financiare de care dispune statul. De aceea se poate aprecia că achiziționarea de 
către stat a unor cantităţi apreciabile de materii prime minerale, cereale. materiale 
strategice ş.a. la preţuri minime garantate şi manevrarea lor în perioada creşterii 
eve serge uge E mo tote let de ntuantara:a 

i uentare a evoluției prețurilor se includ 
şi politicile în domeniul subvenţiilor bugetare, al creditelor, impozitelor, taxelor etc 
politici prin care se dimenslonează, îndeosebi, profitul, În țările cu economie de piață 


se recurge, nu rareori, la subvenţionarea prețurilor 
i mal ales în conditiil 
ramuri se confruntă cu dificultăți financiare. Cé kaan 


În cadrul metodelor administrative, 
prețurilor”, fixarea nivelului, şi, 


un loc important deține „înghețarea 


la produsele 
ru produsele 
se exercită şi 
i - costurile şi 


respectiv, a limitelor moditicării lor; 
ă, o limită maximă, în timp ce pent 
mă. Controlul statului asupra prețurilor 


prin reglementarea modului de calculare a componentelor lor definitori 
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profitul - acţiune în realizarea căreia un rol determinant revine convențiilor $ 
preţurilor de deviz. 


Din cele prezentate, rezultă că în funcţie de dimensiunea spaţială si temporală a 
utilizării de către stat a metodelor menţionate, există cel puţin trei tipuri de politici în 
domeniul prețurilor, aşa cum se va putea constata mai jos. 


1. Politicile care limitează intervenţia puterii publice la un număr redus on 
produse, domeniul prioritar al acestora constánd fie in sustinerea preturilor - in 
special la produsele agricole - fie in limitarea cresterii lor - indeosebi la produsele de 
primà necesitate si la serviciile publice. 


Importanta agriculturii, dar si amplele consecinte ale mişcării prețurilor 
produselor acestei ramuri explică intervenţia notabilă a statului - practic în toate ţările 
- în stabilirea respectivelor prețuri. În S.U.A., de exemplu, țară ce are o pondere 
ridicată în producţia mondială de cereale destinate exportului, politicile de preţuri ale 
bunurilor agricole au constituit o preocupare centrală permanentă a programelor 
guvernamentale. Ele s-au materializat, în anumite perioade, în prețuri de piață 
însoţite de subvenţii sau credite directe acordate producătorilor de cereale, prețuri 
plafon cu compensare bănească directă a diferenței nefavorabile dintre acestea şi 
nivelul mai scăzut al prețurilor de piață (în anii cu recolte mari), sau prețuri plafon 
practicate în condiţiile stocării în silozurile de stat a surplusurilor de cereale pentru a 
asigura astfel o stabilitate a prețurilor. 


În țările Pieței Comune se aplică o politică agricolă comunitară de susținere a 
preţurilor, urmărindu-se diminuarea influenţei fluctuaţiilor producţiei agricole asupra 
consumatorilor şi producătorilor. În acest sens, se porneşte de la simultaneitatea 
manifestării a două premise: a) caracterul relativ incert al recoltelor la principalele 
produse; b) cererea în general inelastică în raport cu prețurile existente. În vederea 
garantării veniturilor agricultorilor, preţurile fixate sunt superioare celor de echilibru; 
aceasta impune intervenţia puterii publice şi asupra ofertei, prin „crearea“ de 
producție sau de „penurie“, după caz. Este de subliniat că intervenţia puterii publice 
nu reglează automat echilibrul pieţei chiar dacă stabilizează prețurile, întrucât sust. 
nerea veniturilor agricultorilor poate să genereze o supraproducţie cronică, statul 
urmând să cumpere, să stocheze excedentele şi să le repună în circulaţie în perioade 
de deficit. Lupta contra excedentelor conjuncturale poate să amâne Ssupraproducția 
cronică, fără să o elimine, întrucât stabilizarea prețurilor stimulează creşterea 


producției, care rămâne elementul esențial în asigurarea veniturilor agricultorilor, în 
condiţiile vânzării produselor la preţuri. fixe. 


Față de limitele politicii statale în acest domeniu se i 
preconizează diversifi 
modalităților de intervenţie. Astfel, la unele produse (grâu, lapte) prețul E dea 
aplică numai la o parte din producţie (cea care poate fi absorbită de cerere), iar 


cantitatea excedentară se desface la preţuri inferioare celor garantate. În această 
situaţie, o creștere a producției diminuează prețul mediu primit de agriculto ai 

veniturile sale totale oscilează în funcţie de nivelul producţiei. De aceea se ai in 
măsuri complementare interventlei în domeniul prețurilor, cum ar fi: plata w SÉ 
pentru destelenirea unor terenuri, susținerea efortului de reconversie a do w 
produse etc. care influențau asupra producției, Deşi asemenea măsuri grevează Se 
9 anumită măsură asupra finanţelor publice, ele sunt acceptate datorită efectelor 
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pozitive de ansamblu ale politicilor de garantare a unor preturi stabile si GE gg 
pentru agricultori. Interventia statului in acest domeniu nu poate fi totuşi și 
pendentă de politica agrară pe termen mediu şi lung. Aceasta, deoarece evo utia 
cererii pe o perioadă mai mare de timp, perspectivele progresului tehnic şi dinamiea 
productivităţii muncii în agricultură se regăsesc într-o structură modificată a 
prețurilor, element de seamă în reorientarea alocării şi utilizării resurselor materiale, 
financiare şi umane. Din cele prezentate, rezultă că în țările cu economie de piaţă 
intervenţia statului în mecanismul formării prețurilor urmăreşte protejarea con- 
sumatorilor şi garantarea veniturilor producătorilor. 


Veniturile fiecărei persoane se măsoară şi se controlează, înainte de toate, prin 
preţul la care fiecare îşi vinde producţia şi prin salariul sau remuneraţia contra cărora 
fiecare îşi vinde serviciile. De aceea siguranța câştigurilor, respectiv „emanciparea“ 
de tirania pieței se realizează printr-un anumit control al prețurilor şi salariilor. 


În ţările cu planificare centralizată, mijloacele de intervenţie erau mult mai rigide, 
prețurile primite de producătorii agricoli rămânând constante o perioadă relativ 
îndelungată, chiar dacă se schimbau cheltuielile de producţie. Ele erau stabilite, de 
regulă, la un nivel mai scăzut decât prețul de piață rezultat din corelarea ofertei cu 
cererea. Diferenţa de venit se transfera în ramurile neagricole sau se concentra la 
bugetul de stat pentru a susţine politica de industrializare. Într-o asemenea 
economie, statul şi întreprinderile de stat dețineau monopolul producției şi al des- 
facerii, iar supraprofitul rezultat din practicarea unor preţuri scăzute de cumpărare a 
produselor agricole revenea puterii centrale de stat şi era utilizat în scopuri străine 
de agricultură şi de producătorii de aici, luând forma unei rente sui-generis, aşa cum 
se întâmplă de fapt cu orice monopol care scapă de sub influența regulatoare a 
forțelor pieţei. Consecințele unei astfel de politici se concretizează în insuficienţa 
resurselor investiționale şi a fondurilor necesare stimulării producătorilor agricoli. De 
aceea menţinerea sistematică a acestei politici şi insuficiența remunerare a muncii 


care a urmat sunt fără îndoială în cea mai mare parte responsabile de criza endemică 
a aprovizionării ce a apărut. 


2. Politici bazate pe coexistenţa unui sector reglementat - relativ important - 
şi a unui sector liber sau doar simplu supravegheat. În legătură cu acest tip d 
politici, trebuie subliniat că distincţia sector liber - sector supravegheat (salată din 
punct de vedere al reglementării prețurilor) nu este similară cu aceea dintre sect a 
privat şi cel public (realizată din punct de vedere al proprietății). Aceasta, d Gre 
sectorul in care preturile sunt reglementate poate fi relativ important într-o Sie 


alta dar el nu coincide neapàrat cu cel public; 
a ; pe de altă parte, est 
„z0ne' ale sectorului public să se bucure de o libertat 5 + N 


decát aceea a unor segmente ale sectorului privat. Aces 
prin raportul dintre concurenţa internă şi cea externă, 
disting activităţi „imune“ la concurența externă - 


3. Politici ce tind să impună o disci 


i plină de 
îndelungat, politici ce au fost specifi ansamblu a 


preţurilor i 
ce economiilor Plani let 


ticate centralizat. 


e 


m 
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Există, totuşi si în cadrul economiilor de piaţă, țări ce au practicat, pe lungă durată, 
o politică de control al prețurilor (Franţa, Belgia, Olanda, Danemarca, Norvegia, 
Finlanda, Islanda, Austria, Spania), ca şi țări unde reglementarea generală a prețurilor 
a avut un caracter de scurtă durată (REG, Elveţia, Japonia, S.U.A. etc.) 


În tara noastră, existența monopolului producătorilor şi, deci, neluarea în con- 
siderare a cerințelor pieţei, a raportului tot mai tensionat dintre resurse și nevoi - 
concretizat în penuria generalizată şi cronică de mărfuri, excesiva centralizare a 
formării preţurilor etc. au generat numeroase abateri şi deformări în planul diver- 
sificării bunurilor, al asigurării stimulentelor necesare pentru creșterea calității 
produselor, etc. ceea ce a condus la apariţia unor grave dezechilibre între producție 
şi consum. Încercările de frânare a acestor dezechilibre au fost „strangulate“ de 
aceleaşi mecanisme administrativ-tinanciare, de planificare voluntaristă, bazată pe 
subvenţionarea unor unităţi, activități şi produse neeficiente, concomitent cu exis- 
tenta unor rate exagerate ale rentabilităţii. În asemenea condiţii, s-au practicat prețuri 
rigide, al căror nivel era rupt de costul produsului. ; 


În vederea înlăturării acestor deficiențe, au fost luate incà.de la începutul anului 
1990, o serie de măsuri. dintre care menţionăm: abrogarea sistemului preţurilor de 
producţie cu rentabilitate limitată; adoptarea principiului formării libere a prețurilor 
pentru produsele agro-alimentare. vândute direct pe piață de către producătorii 
agricoli, ca şi pentru produsele. şi serviciile realizate- pe baza liberei iniţiative în 
întreprinderi mici, asociaţii cu scop lucrativ, asociaţii familiale etc. 


Liberalizarea prețurilor, trecerea de la prețurile centralizate la cele formate 
preponderent prin acţiunea mecanismelor pieţei generează desigur, o serie de efecte 
potenţiale pozitive asupra evoluţiei economiei naționale. Dimensiunile reale ale aces- 
tor efecte vor fi însă „ajustate“, pentru o anumită perioadă, de consecințele contradic- 
torii ale adâncirii decalajului dintre masa de numerar în circulaţie şi oferta de bunuri 


economice, dintre dinamica salariilor şi evoluţia productivității muncii, a producției în 
general. I 


Desi succintà, prezentarea coordonatelor fundamentale ale politicilor de preturia 
evidentiat, credem, rolul relativ important al statului in acest domeniu. Dubla calitate 
a statului - de agent economic si de reprezentant al intereselor de ansamblu ale 
societăţii în raport cu partenerii economici interni şi externi - argumentează carac- 
terul legic al intervenției sale în asigurarea cadrului juridic necesar destăşurării 


normale a concurenței, în fixarea directă a unor prețuri sau în influențarea formării lor 
pe plan naţional şi internaţional, 


ere A amsa wpaq. 
Zeg ärer Ma fra, 


` 


CAPITOLUL al XI-lea 
PIAŢA MUNCII. SALARIUL 


Factorul muncă - condiţie generală a oricărei activităţi - se asigură, ca şi ceilalți 


tactori de producţie, prin intermediul pieţei. 


11.1. Cererea şi oferta de muncă 


Piaţa muncii se întemeiază, de asemenea, pe întâlnirea şi confruntarea cererii 
cu oferta. 
Ea funcţionează în fiecare țară, pe diferite grupuri de țări şi la scară mondială. 


Orice activitate, care se inițiază sau există în societate, generează nevoia de 
muncă. Aceasta reprezintă volumul total de muncă necesar activităților dintr-o ţară 
pe o perioadă dată. Dar ea nu constituie în întregime o cerere care se exprimă 
(manifestă) pe piața muncii. Condiţia generală pentru ca nevoia de muncă să ia 
forma cererii de muncă este remunerarea sa, salarizarea ei. De aceea, în cererea 
de muncă nu se includ activităţile care se pot realiza de către femeile casnice, 
militarii în termen, studenți, alti nesalariaţi. 


Cererea de muncă reprezintă nevoia de muncă salariată care se formează la 
un moment dat într-o economie de piaţă. 


Cererea se exprimă prin intermediul numărului de locuri de muncă. 


Satisfacerea nevoii de muncă se realizează pe seama utilizării disponibilităților de 
muncă existente în societate, adică a volumului de muncă ce poate fi depus de 
populaţia aptă de muncă a ţării respective, în perioada dată. Şi în acest caz, trebuie 
să avem în vedere că nu toate disponibilitățile de muncă se constituie în ofertă, ci 
numai acelea care urmează să fie remunerate, salarizate. 


Oferta de muncă este formată din munca pe care o pot depune membrii 
societăţii în condiţii salariale. Prin urmare, în oferta de muncă nu se includ 
femeile casnice, studenţii, miliatarii în termen şi alti oameni care depun 
activităţi nesalariale. 


Oferta de muncă se exprimă prin numărul celor a i 
pti de muncă sau populația a 
disponibilă din care se scade numărul femeilor casnice, al studenților $ A Aae eta 


nu doresc să se angajeze în nici o activitate, întrucât, a 
À „ au resurse pen 
au alte preocupări, SEET RE sau 


Cererea si oferta de muncă sunt două mărimi dinamice care r 
existente dintotdeauna între dezvoltarea economico-socială, ca s 
muncă şi populaţie, ca sursă a ofertel de muncă, Aşa se explică d 
uneori chiar și în practică, s-a recurs la prezentarea corelației dez 
ca raport cerere-ofertă de muncă, Aceasta datează de mult dar 
ultimul timp, sub incidența schimbărilor economico-sociale şi t 


eilectă legăturile 
ursă a cererii de 
e ce în teorie. iar 
voltare- populaţie 
s-a accentuat în 
ehnico-ştiinţifice. 
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Rezultatele cercetărilor sunt departe de a fi convergente in ceeea ce priveşte for- 
mularea unor concluzii. Explicaţiile sunt multiple. Atât evoluția populaţiei, cât şi 
dezvoltarea economică au loc în cadrul unor procese dinamice, de natură mai mult 
sau mai puțin diferită, se desfăşoară sub acţiunea unui complex de factori generaţi 
de condiţii diferite, pe etape istorice şi țări. La acestea se adaugă deficiențe în 
sistemul informational, în tehnicile de calcul şi modelele folosite pentru a măsura 
mărimile, dinamicile, iar concluziile generalizatoare pe baza lor nu se dovesesc 
întotdeauna realiste. 

Malthus a fost unul dintre primii autori care a cercetat aceste legături, sin- 
tetizându-şi concluziile într-un concept denumit legea populaţiei. Conţinutul acestei 
legi îl reprezintă legătura dintre populaţie şi veniturile rezultate din dezvoltarea 
economică. După el, ameliorarea veniturilor sub incidența dezvoltării economice, 
determină creșterea natalității, iar când aceasta devansează dezvoltarea economică 
va avea ca rezultat scăderea veniturilor. Prin legea malthusiană a fost abordată 
complexitatea legăturilor dintre cele două variabile în mod simplist, reducându-le la 
determinări directe care nu se pot demonstra întotdeauna. Faptele au infirmat relația 
respectivă. : 


Tendința de ameliorare a nivelului de viață pe baza dezvoltării economice si 
creşterii veniturilor în tările industriale, în secolul XIX, a determinat o modificare a 
comportamentului demografic individual, antrenând mai întâi în Franța, apoi în toată 
Europa, o revoluție demografică prin reducerea importantă a natalității. Totodată, 
este dificil să se afirme că se manifestă în mod clar o relație inversă celei formulate 
de Malthus, că ridicarea nivelului de trai ar antrena, inevitabil, scăderea natalității. 


După al doilea război mondial, se constată din nou, pentru o perioadă lungă, 
creşterea natalității. în condiţiile unei creşteri economice evidente. În acelaşi timp, 
după 1964, a reapărut în Franța fenomenul scăderii natalității pe fundalul creşterii 
nivelului de trai, rezultat din creşterea veniturilor, Fenomenul este apoi întâlnit şi în 


alte țări dezvoltate din Europa si este siniilar cu cel constatat în S.U.A. cu şapte ani 


mai devreme. D ALe 


Această mişcare a natalității arată că numai situația economică nu este suficientă 
pentru a o explica. Evolutiile din acest domeniu par să corespundă unei cauze mai 
complexe - fenomenul civilizației sau al educăţiei, care pe măsură ce s-a generalizat 
a determinat modificarea comportamentului demografic şi scăderea evidentă a 
natalității, inclusiv la familiile de intelectuali din țările în curs de dezvoltare carac- 
terizate printr-o creştere rapidă a Populaţiei. Mai trebuie ținut cont de ta tul că 
posibilitatea științifică de a controla fenomenul de procreare (cel puţin sub aurite 
aspecte) face ca modificareaopiniei individuale, de grup sau sociale cu privir d 
dimensiunile familiei să se repercuteze imediat asupra evoluției natalității Se 


Ideea unel legi oblective care ar trebul să acționez ie şi 
economie este prezentă şi la Marx, sub forma Zeg EE E 
cărela acumularea capitalistă ar determina transformarea unei părți a Ii ge 
muncitoreşti în suprapopulație relativă. În această viziune, creşterea ca ai d A 
seama plusprodusului determină schimbări calitative în compoziția ca Mă e i i 
creşterea mai rapidă a părţii destinate mijloacelor de producție față de GE GC 
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forței de muncă, ceea ce are ca rezultat „eliberarea 
salariaţi care devin asttel şomeri. 

Şi această încercare de generalizare este afectată de mari neajunsuri. Deşi 
surprinde corect existenţa legăturii respective o absolutizează şi o cantonează în 
exclusivitate la societatea capitalistă (ea având însă valabilitate generală), con- 
siderând-o cauza şomajului fenomen propriu, doar aceleiaşi societăţi. 


“ din muncă a unui număr de 


După acest model, cercetătorii marxişti din Europa de est au ajuns la concluzia 
existenţei unei legi socialiste a populaţiei sau legi a populaţiei în socialism, ale cărei 
trăsături esenţiale pot fi formulate astfel: o dată cu înfăptuirea acumulării are loc 
tendința de creştere a populaţiei totale, atragerea în producția socială a întregii 
populații apte de muncă, utilizarea tot mai deplină şi eficientă a forței de muncă din 
toate domeniile de activitate, ridicarea standardului de viață al tuturor oamenilor 
muncii, manifestarea tot mai deplină a personalităţii umane. Aşadar, acumularea 
există, iar compoziţia fondurilor (capitalului) se modifică în acelaşi sens ca în 
capitalism, dar urmările sunt cu totul altele, pentru că ar fi vorba de socialism care ar 
genera numai fenomene pozitive. Implicaţiile economiei, de fapt ale acumulării, 
asupra populaţiei sunt de-a dreptul idilice, pentru că în realitate populaţia n-a crescut 
în toate țările aşa-zis socialiste şi experiența arată că în unele cazuri creşterea 
populaţiei se realiza pe seama unor măsuri cu consecințe economice, sociale şi 
genetice grele, şomajul devenise evident în mai toate aceste ţări, chiar dacă era 
mascat; pe fondul unor măsuri de creştere a nivelului de trai, anumite țări, n-au 


cunoscut o creştere a populaţiei, iar natalitatea era marcată de un proces lent de 
scădere. 


Toate acestea ne obligă să admitem că în stadiul actual, nivelul cercetărilor nu 
permit degajarea elementelor necesare pentru formularea unei legi care să releve pe 
deplin interacțiunea dintre economie şi populaţie (cu toate că anumite aspecte ale 
acesteia sunt clare), precum şi faptul că această interacțiune ar putea înlocui raportul 
cerere-ofertă de muncă în procesul de studiere şi cunoaştere a mecanismelor pieței 


Din încercarea de a prezenta corelaţia dezvoltare-populaţie, ca raport cerere- 
ofertă de muncă, au rezultat şi unele instrumente conceptuale foarte utile pentru 


continuarea cercetărilor referitoare la piața muncii. Printre acestea o importanță 
foarte mare au cele ce urmează. Portari 


a) Populaţia totală cuprinde persoanele 
şi cetățenii acesteia aflaţi peste graniţă. P 
naturale (demografice), migraţiei internaţionale şi dezvoltării economico-sociale: 
aspect economic, ea are o contribuţie majoră la determinarea mărimii şi ale; sub 
pieţei naţionale si la formarea ofertei de forță de muncă În ultimă a uniti 
populația determină şi cererea de muncă. Asigurarea ere AN Zeen, tot 
existenței umane se face prin dezvoltarea unul complex de activități mice necesare 
cererea respectivă şi în afara cărora nici vorbă nu poate fi de E a s pasa 
ncà. 


b) Populaţia disponibilă pentru muncă sau po 

pulaţia activ 
din persoanele care exercită o activitate ca e Mata AS aparea compusă 
muncă. Această categorie a populaţiei formează resursele de forță d utare de loc de 
țări şi acţionează direct pe piața muncii ca ofertă de muncă, uno almunei 


prezente în mod obişnuit pe teritoriul țării 
opulaţia totală este rezultatul proceselor 


(e 


e 
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c) Populaţia efectiv activă sau ocupată este formată din cei ce n psi re Go 
tivitatea ca salariaţi, cei ce lucrează pe cont propriu, în exploatări de tip tami Gg 
ca auxiliari familiali. Această categorie este expresia cererii de muncă şi reprezin 
fapt cererea de muncă satisfăcută. 


Prezentarea corelaţiei dezvoltare - populație, ca raport cerere-ofertă de ie 
este, desigur, reductionistà, simplificatoare, întrucât mărimea si dinamica populație 
sunt determinate nu numai economic, ci şi biologic şi demografic. Ca urmare, cererea 
şi oferta de muncă nu trebue considerate prelungiri simple şi directe ale cererii şi 
ofertei de bunuri economice pe o altă piaţă, ci ca nişte categorii specifice cu un 
conţinut care le este propriu. În acest sens se impun atenţiei următoarele aspecte: 


- pe termen scurt, cererea de muncă este practic invariabilă, deoarece dezvol:- 
tarea unor activităţi existente şi iniţierea altora noi, generatoare de locuri de muncă, 
presupun o anumită perioadă de timp; 


4 


`ç 


- oferta de muncă în ansamblul său se formează în decursul unui timp îndelungat 
în care creşte şi se instruieşte fiecare generaţie de oameni până la vârsta la care se 
poate angaja; 

- posesorii forței de muncă au o mobilitate relativ redusă; oamenii nu se 
deplasează dintr-o localitate în alta şi nu-şi schimbă cu uşurinţă munca, ci sunt atașați 
mediului economico-social, chiar dacă nu au avantaje economice. De asemenea, 
oferta de muncă depinde de vârstă, sex, starea sănătății, psihologie, condiții de 
muncă etc, aspecte care nu sunt neapărat de natură economică: 


- oferta de forță de muncă este eminamente perisabilă şi are caracter relativ rigid. 


Cel ce face oferta trebuie să trăiască, nu poate aştepta oricât angajarea pe un loc de 
muncă; 


- generaţiile de tineri nu sunt crescute de părinţii lor ca nişte mărturi sau numai 
pentru a deveni salariaţi, ci ca oameni. De aceea, oferta de muncă nu se formează în 
exclusivitate pe principiile economiei de piaţă. În celebrul său „Economics“, Paul 
Samuelson atrage atenția că „omul este mai mult decât o marfă“; 

- cererea şi oferta de muncă nu sunt omo 
grupuri neconcurențţiale sau puţin concuren 
decât în anumite limite sau deloc. 


gene, ci se compun din segmente şi 
tiale, neputându-se substitui reciproc 


` 


Piata muncii, ca expresie a raporturilor dintre cer 
două trepte sau faze. Prima se manitestă pe ansam 
mente mari de cerere şi ofertă, determinate de partic 
activităţilor. În cadrul acestei faze, se formează condiţiile generale de an ajare al 
salariaţilor, se conturează principiile care acționează la stabilirea Sin i R 
anumită tendință de stabilire a salariilor la nivel înalt sau scăzut. A do N S 
reprezintă o continuare a celei dintâi şi constă în întâlnirea cererii cu oferta d SN 
în termeni reali, în funcție de condiţiile concrete ale firmei şi salariaților ei. Ç KEN 
a  dimensionează precis, ca volum şi structură, pe baza contractelor şi ' rana. 

mente asumate de firmà, lar oferta se delimiteazà îi uter e Mania: 


ere şi ofertă, se destăşoară în 
blul unei economii sau pe seg: 
ularitățile tehnico-economice ale 


şi ea pornind de la pro 
muncă, număr de ore suplimentare pe care salariaţii acceptă să le eee 


clală şi economică etc. la momen- 
muncă la acest nivel se determină 


în funcţie de nevoile și aspiraţiile lor, de situația so 
tul respectiv. Din confruntarea cererii cu oferta de 
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màrimea si dinamica salariului nominal. 
printr-o cerere suplimentară care se manifestă pe 
cererii, printr-o ofertă suplimentară pe aceeaşi treaptă. 


insuficiența ofertei la acest nivel se traduce 
prima treaptă, iar insuficiența 


11.2. Analiza economică a pieței muncii 


Realităţile pe care le desemnează conceptul de piața muncii sau forței de muncă 
şi explicaţia dată modului de existenţă şi funcţionare a acestora s-au modificat foarte 
mult în timp. Pe plan teoretic, sensul acestor schimbări l-a constituit o mai mare 
apropiere de realitate, o mai bună reflectare a acesteia în concepte ştiinţifice cu 
viabilitate practică. A fost astfel elaborată teoria despre piața muncii cu concurență 
perfectă, apoi cea cu concurență imperfectă, iar în cadrul acesteia teoria pieţei de 
monopol (care este reprezentat de sindicatul lucrătorilor din întreprinderi, ramuri şi 
subramuri sau pe țară), pentru ca în ultimele decenii să se recurgă la ideea existenţei 
mai multor piețe ale muncii, cu moduri de funcționare, mai mult sau mai puţin, 
specifice. 


Fiecare dintre aceste modele are un anumit aport la constituirea actualei teorii 
despre piața muncii, printre care menţionăm: caracterul agregat al cererii şi ofertei 
de muncă, rolul salariului de echilibru în corelarea cererii cu oferta; analogia dintre 
preţul celorlalte mărfuri şi salariul real, întrucât pe piața muncii numai acesta poate 
să crească sau să scadă, pe când salariul nominal nu scade, ci rămâne constant sau 
creşte; reglarea pieței muncii ca ansamblu de modalităţi prin care sistemul salarial 
este capabil să se reproducă etc. 


Cele mai importante instrumente cu ajutorul cărora poate fi studiată şi explicată 
piața muncii sunt prezentate mai jos. 


Produsul fizic marginal al muncii, care constituie modificarea ce intervine 
(creşterea sau scăderea) în volumul fizic al producţiei (unei firme, subramuri, ramuri 
sau economii) prin schimbarea (creşterea sau scăderea) cu o unitate a volumului 
muncii care a realizat produsul respectiv. Se notează MPPn, n reprezentând mune 
numărul de salariaţi, ore - muncă etc. Întrucât acest indicator se exprimă SE, 
unități fizice, iar modificarea volumului muncii este adesea asimilată cu cea su a 
în salariul nominal, adică printr-un indicator valoric, pentru rigurozitatea stin rare 
impune asigurarea comparabilității celor doi termeni ai definiției et l | ad 
produsul muncii să se exprime în unități valorice. Zeil 

Valoarea produsului marginal al muncii, 
foarte util in demersul nostru. Acesta se notea 
plicarea produsului fizic marginal al muncii cu 


constituie asadar, un alt instrument 
ză VMPn şi se determină prin multi- 
prețul său de vânzare. Deci: 


VMPn = MPPn x P 


Acest indicator mal este cunoscut si ca venit marginal 


` 


IW 


(9 


9 
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ordanta cu legea randamentelor 


usul marginal al muncii scade pe- măsură ce într-o 
i mare de muncă, celelalte condiții 


ECONOMIA POLITICĂ 


Curba VMPn are o evoluție descendentă în conc 
descrescânde, potrivit căreia prod 
firmă sau activitate se foloseşte o cantitate tot ma 

ç rămânând constante. 

Echilibrul, valoarea produsului marginal al muncii (sau venitul marginal) = 
costul marginal al muncii reprezintă, în contextul celorlalte instrumente pe care 
le-am prezentat, o condiţie absolut necesară, începând de la care devine posibilă 
obținerea unui profit cât mai mare. Costul marginal este sporul de cheltuieli antrenat 
de creşterea cu o unitate a volumului muncii. De fapt, este vorba de creșterea 

` salariului nominal, întrucât la aceasta se poate rezuma sporul cheltuielilor cu munca. 


W = VMPn = MPPn x P 


é) 


în care: W este salariul nominal care se mai notează si MFC, ceea ce înseamnă 
costul marginal al factorului respectiv. 

Se consideră că acest echilibru este condiția maximizării beneficiului sau 
profitului. 


De aici decurge, implicit, că profitul firmei este cu atât mai mare cu cât venitul 
marginal este mai mare, costul marginal rămânând constant. Ţinând seama de acest 
aspect, echilibrul mai poate fi exprimat şi sub forma: 


VMPn-MCF = 0 


Într-un exemplu numeric (vezi tabelul 11.1) acest echilibru se prezintă astfel: 


Echilibrul dintre valoarea produsului marginal şi costul marginal al muncii 
Tabelul nr. 11.1. 


Nr.lucrători (n) Total produs | Produsul fizic | Preţul unitar Valoarea Costul 
fizic (TPP) marginal Ide vânzare (P)| produsului marginal al 


fizic marginal | muncii (MCF 
MPn) 


= 
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ilibru se pla 
Reprezentând grafic (figura 11.1), acest echi : Sue 
GE evoluează orizontal, ilustrând salariul sau costul ek ch eg 
muncă, rămas constant la 380 unități monetare. Toate suprafeţele s E? fe see 
acestei drepte atestă creşterea venitului marginal ce stă la baza unui E E mg 
iar suprafețele situate sub nivelul său relevă scăderea venitului marginal! $ 
aceasta scade şi profitul. 
Semnificaţia acestui echilibru este dată de faptul că plasează corelația CA uta 
cerere-otertă de muncă în condiţiile concrete proprii firmelor, din ale căror actiu 
însumate pe piața muncii rezultă corelaţia respectivă. 


sează în punctul E. 


Creşterea 2 
venitului marginal 


1 
Număr de lucrători 


Fig. 11.1 Echilibrul dintre valoarea produsului 
marginal şi costul marginal al muncii 


Acest echilibru ar putea fi exprimat şi în unităţi fizice: 


W/P = MPPn 
în care: W/P = W° = salariul real 


Ecuația maximizării profitului sub această formă constă, deci, în egalitatea 
salariului real cu produsul fizic marginal al muncii. Echilibrul firmei poate fi perturbat 
numai dacă sporirea salariului marginal este însoțită de creşterea într-o altă proporție 
(%) a prețului bunurilor produse. Dacă salariul nominal creşte mai repede decât 
preţul bunurilor produse, salariul real crește şi firma angajează mai puțină muncă. În 
timp ce volumul de muncă solicitat scade, produsul marginal al muncii (MPPn) i 
valoarea acestula (VMPn) cresc , lar firma continuă să angajeze un volum mai mic y 
muncă până când produsul marginal al muncii atinge o valoare egală cu cea a noul ` 
salariu real mărit (prin creşterea salariului nominal). Mai succint spus: volumul Si 
de muncă al firmel este Invers proporțional cu salariul real. Modul de a int GG 
această corelaţie este următorul; dacă firma îşi măreşte volumul muncii Sie 
de timp, celelalte condiții rămânând constante, salariul real tr Ra A lata 


ebui 
compensează scăderea produsului marginal al muncii, ule să scadă până ce 


® 


O 
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În fapt, curba produsului fizic mar- 
gina! al firmei este, totodată, și curba 
cererii sale de muncă. De aceea, 
evoluția descrescătoare a curbei 
produsului fizic marginal (așa cum se 
poate observa din figura 11.2) şi 
venitului marginal al firmelor implică CY Ea E 
realizarea unui salariu real mai mic Vë Ee 
pentru că ele angajează un volum mai 
mare pe unitatea de timp. 

Alt instrument utilizat pentru ex- 
plicarea pieței muncii este salariul de Cantitatea de muncă necesară ` N Cn/ut 
echilibru, care sub aspect ştiinţific pe unitatea de timp 
joacă în acest domeniu același rol pe 
care-l are prețul de echilibru pentru 


i Fig. 11.2 Relaţia invers proporţională 
piața celorlalte bunuri economice. dintre salariul real şi volumul 


Acesta desemnează echilibrul care se de muncă necesar 
formează pe piața muncii în an- (cererea de muncă) 
samblul său, adică între cererea si oferta de muncă agregate şi reprezintă acel nivel 
al salariului la care se poate realiza (satisface) cea mai mare parte a cererii şi ofertei 
de muncă. De aici decurge că salariul de echilibru este cel mai frecvent într-o 


economie, că este salariul pe care-l primeşte cea mai mare parte a populaţiei 
ocupate. 


Acest mod teoretic de a înțelege 
salariul de echilibru (vezi figura 11.3) 
nu are, desigur, un corespondent 
direct în realitate. Dar el poate avea o 
contribuţie foarte importantă la în- 
țelegerea realităților pieţei muncii, 
dacă-l considerăm acea sumă care 
coincide cu un număr de salarii şi în 
jurul căreia se polarizează cele mai 
multe salarii. Pentru a ne apropia şi 
mai mult de realitate cu ajutorul aces- 
tui instrument şi întrucât cererea şi 
oferta de muncă nu sunt omogene, am : 
putea considera cá este, de ase- EE Mare) 
menea, aplicabil fiecărul segment al 

ieței muncii care funcționează mai 
pen său. mal putin geen GE Fig. 11.3 Formarea salariului de echilibru 
lelalte, 


Dacă salariul de echilibru crește sau scade, în volumul cererii şi otertei de muncă 
satisfăcute survin modificări Importante, lar pe termen lung modificările de acest gen 
influențează asupra evoluției oferte! de muncă. š 


Salariul 
de echilibru 


= 


Salariul pe unitatea 
E 


de timp (orà) 
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Salariul negociat colectiv constituie, de asemenea, un instrument fără care, 
uneori, este foarte greu sau imposibil de explicat modul cum funcționează piața 
muncii. În legătură cu acesta se impune mai întâi să observăm că nu se practică în 
toate ţările, iar acolo unde există poate juca un rol, mai mult sau mai puțin important, 
în funcție de gradul de generalizare, dar şi de alte aspecte care tin de forțele sociale 
ce l-ar putea impune, cum ar fi: gradul de sindicalizare, organizarea salariaţilor etc. 
Evident, chiar în ţările în care acest salariu se practică, pot exista întreprinderi sau 
ramuri exceptate. 

În România şi alte Gr europene, salariul negociat colectiv are însă o mare 
importanţă, negocierile cele mai ample desfăşurându-se între sindicate şi patronat. 


În orice economie, în măsura în care există salariul negociat colectiv, acesta 
poate reprezenta semnalul unei tendințe pe piața muncii, unei schimbări în raportul 
cerere-ofertă de muncă sau în rolul sindicatelor, un element în orientarea reven- 
dicărilor salariaţilor necuprinşi în sindicate, al noilor generaţii care intră în câmpul 
muncii şi, bineînţeles o componentă foarte importantă a costurilor cu implicaţii pe 
multiple planuri. 


Rolul salariului negociat colectiv pentru funcţionarea pieţei muncii este deosebit 
de important atunci când concide cu salariul de echilibru. Poate avea însă şi o 
evoluție proprie, dar în acest caz, semnificaţia sa se restrânge la un spaţiu economic 
mai mic, unde are tendința să joace rolul de element de referință pentru exprimarea 
cererii şi ofertei de muncă, precum şi pentru determinarea mărimii salariului an- 
gajaţilor. ` i 

Pentru a intelege rolul salariului 
negociat colectiv pe piata muncii, 
prezentám grafic (figura 11.4) prin- 
cipalele sale implicatii: 

În condiţiile în care cererea de 
muncă poate fi reprezentată de curba 
CC, iar oferta de muncă poate fi 
transpusă prin curba 0-0, salariul de 
echilibru se formează în punctul E şi 
mărimea sa este Wi Numărul de Q, Qc 
salariati ce corespunde acestui Numărul de salariaţi pe unitatea 
echilibru este Qc. Dacă uniunile de timp (penoadă) 
salariaţilor negociază salarii mai mari, 
cererea de muncă scade la Qı, iar Fig. 11.4. Impactul salariului negociat 
oferta crește la Q1. Într-o asemenea “colectiv asupra cererii şi 
situaţie salariul negociat colectiv fiind ofertei de muncă 
superior salariului de echilibru deter- 
mină formarea unui excedent de ofertă de muncă 
Q'1-Q1. Dacă însă cererea de muncă sporeşte, deplasându-se de la CC la C'c: 
numărul de membri ai uniunilor de salariați rămâne la nivelul initial Qe, oferta ri 
muncă ce se formează oste reprezentată de curba O'-O. Intersecţia să cu situ 
cererii are loc în punctul E’, determinând un salariu mărit W3. Pentru salariaţii din 


š 


2 
Oa 


z 


3 
EI 
"E 
s 
g 
3 
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(in raport cu cererea) egal cu 
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se realizează in punctul 
sensibil mal mic decât salariul negociat colectiv, 
rii modului în care funcționează 


ji nu trebule abordată global, ci 
arcate de aspecte 
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afara uniunii sindicale, echilibrul cererii cu oferta de muncă 


E, cărula îi corespunde salariul W2, 


Acest ultim element necesar studierii și înțelege 
piața muncii, alături de altele, relevă că piala munc 
prin luarea în consideraţie a diferitelor sale componente m 
specifice. 


11.3. Segmentarea pieței muncii 


Ideea despre inexistența unei piețe a muncii unice şi atotcuprinzătoare la scara 
unei economii a prins contur precis după 1960 pe baza cercetărilor referitoare la țările 
dezvoltate. Primele studii în acest sens au fost publicate în Statele Unite, lar după 
1970 şi în Europa occidentală şi Japonia. 


Teoria segmentării susține că economiile dezvoltate se caracterizează prin 
prezența a două sau mai multe segmente ale pieței muncii, între care se interpun 
bariere ce împiedică trecerea forței de muncă dintr-unul în altul şi nu permite 
omogenizarea condiţiilor de angajare şi remunerare. Ca urmare, mobilitatea forței de 
muncă se manifestă mult mai intens în cadrul fiecărei pieţe decât între ele. 


La originea acestei teorii se află explicaţiile instituționalismului american şi ale 
şcolii „relațiilor industriale“ care a ajuns la concluzia că pe piața muncii salariile nu 
sunt determinate, ca orice alt preț, prin ofertă și cerere, ci trebuie interpretate ca 
rezultat al factorilor sociali, al forțelor politice şi instituționale etc. La început, seg- 
mentarea pieței muncii a fost o schemă dualistă care a devenit, ulterior, o schemă 
tripartită, cvadripartită şi în final multisegmențţială. Este foarte interesant că nu toți 
adepţii schemei dualiste a segmentării pieței muncii consideră că aveau de-a face cu 
aceleaşi componente. Unii vorbesc despre piaţa salariaţilor (liberi) sau nestructurată 
şi piața celor sindicalizați sau structurată. În sectorul sindicalizat, spre deosebire de 
celălalt, raporturile dintre patronat şi salariaţi nu reprezintă o simplă relaţie de schimb 
pentru că nu mai sunt guvernate de mişcarea salariilor şi de mobilitatea forței de 
muncă în căutarea unui avantaj net maxim. Alți susținători ai dualismului consideră 
că cele două componente sunt piața muncii pentru marile firme şi pentru cele mici 
iar o a treia categorie de autori sugerează existenţa pieţei întreprinderilor de stat (î 
general sau numai cele de profil militar) şi cea a restului întreprinderilor A 


Punctul de pornire comun pentru toate teoriile de 
este constatarea că această piaţă este profund EE 
sectoare - unul primar caracterizat prin salarii mari si siguranța locului d mble sau 
iar celălalt - secundar afectat de salarii mici şi risc de şomaj foarte m e muncă, - 
generală de funcţionare a pieţei muncii în teoria segmentării EE are. Ipoteza 
adaptare la incertitudinea folosirii forței de muncă pe care o e pe a del as de 
cererii finale de bunuri economice prin concentrarea efectelor acestei i uctuațiile 
asupra unei părți (sau unui segment) al ocupării forței de muncă SE ncertitudini 
efecte sà nu se propage sila alte segmente se mai considerà cà GE 
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funcţionare diferă pe fiecare segment, iar mobilitatea forței de muncă între se 
este afectată de bariere foarte diferite. gu 

În esenţă, ipoteza segmentării se întemeiază pe patru aspecte fundamen A 

a) Un sistem economic dualist structurat, cele două sectoare putând fi SE 
in diferite feluri (de o parte, unul central sau primar al marilor intreprinderi m p 1 
liste, iar de cealaltă parte, sectorul secundar, periferic, al micilor întreprinderi Sain 
concurenței), şi presupunându-se o relație esenţială de dependenţă a unuia faţă de 
celălalt; Se 

b) O piaţă, a muncii, de asemenea, dualistă, astfel încât fiecărui sector de 
producţie sau activitate economică îi corespunde o piaţă a muncii specifică prin 
diferite aspecte, dar întotdeauna izolată prin „bariere de mobilitate”; 


c) Consecințe diferite pentru salariaţii piețelor respective cu privire la 
posibilitățile de avansare, condiţiile de muncă si de salarizare, de organizare sindi- 
cală şi profesională, pentru apărarea intereselor comune etc.; 

d) Efecte ce decurg din constituirea categoriilor respective, din diviziunea 
socială a muncii şi din diferențieri de rasă, sex, vârstă sau naţionalitate. 


Printre variantele segmentării pieţei muncii se află şi cea fundamentată la 
începutul deceniului 1970 care susține existenţa a trei pieţe ale muncii. Acestea se 
întemeiază pe cele trei sectoare ale economiei care s-au structurat în țările dezvoltate 
şi îndeosebi în S.U.A. - sectorul central, care constituie „inima“ unei asemenea 


economii, sectorul periferic şi cel lipsit de regularitate sau fără existenţă de sine 
stătătoare. 


ctoare 


Economia de centru constituie, desigur, sectorul cel mai puternic din punct de 
vedere al resurselor financiare. intreprinderile din care acesta este format sunt de 
talie mare şi foarte mare şi beneficiază, adesea, de poziţii de monopol, au o produc- 
tivitate înaltă, profituri ridicate, salariaţii lor au o rată superioară de sindicalizare şi 
salarii mari. 

Întreprinderile periferice sunt caracterizat 
confruntă cu o concurenţă foarte puternică, mu 
productivitatea şi profitul sunt mici, 
salarii mici. Lucrătorii acestor întrepri 


"Economia lipsită de regularitate 
fără forme stabile de realizare şi ades i jati 
angajatilor este t 
- angajarea se face fără contract, „prin înţelegere“, sau cu Camp pe o zi Së, 
este prin excelență economia ghetourilor negre ale oraşelor americane E 


EES o Ve EN de o manierà specifică con- 
; ale ale oricărei variante de se 
gmentare şi anume: 


e prin talie mică, prin faptul că se 
nca salariaţilor este mult mai intensă, 
lipsa cvasitotală a Sindicalizării salariaților şi 
nderi constituie pătura salariaţilor săraci. 


economic general. 


Analiza teoriei despre segmentarea 
pieței muncii în compar 
a i sa? 
atrage, totodată, atenţia asupra existenţei unui alt mod ge e aR EE 
esurselor de 


- 


[4 
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muncă pe diferitele segmente de piaţă şi anume printr-o organizare de un anumit gen 
cu reguli şi convenții interne proprii fiecăruia. În cadrul acestei organizări, relația 
salarială este modeltă fie prin reguli ce decurg din angajamente (contracte) private, 
compromisuri între interese opuse în anumite privinţe şi convergente în altele, fie din 


„reguli statuate prin legislaţia publică ce introduce o serie de drepturi sau obligaţii, 


cărora agenții privaţi trebuie să li se supună şi nu prin intermediul prețului sau 
raționalității economice, aşa cum presupune mecanismul clasic al pieţei. În felul 
acesta, după ce teoria a subliniat o lungă perioadă de timp asemănările dintre piața 
muncii şi celelalte piețe, pare de-acum să se orienteze către relevarea a ceea ce este 
specific şi diferențiază piața muncii față de restul. 


Toate eforturile de analiză a pieţei muncii depuse în ultimele decenii converg spre 
concluzia că această piață se îndepărtează tot mai mult de modelul concurenţei 
perfecte. Pornind de la acest fapt, se desprind trei modalități de a continua cercetările 
în scopul formulării unor explicații mai apropiate de realitate şi cu caracter operativ: 


a) pentru că obiectul imperfecțiunilor - excepțiilor modelului teoretic al pieţei 
muncii îl constituie prezenţa sindicatelor şi intervenţiile legislative, cercetarea trebuie 
să dezvolte aceste excepții şi să le formalizeze astfel încât să confirme regula 
tradițională de funcţionare ale celorlalte pieţe; 


b) pentru că pe piața muncii relaţiile dintre vânzători şi cumpărători sunt rezultatul 
unei acțiuni concurente a două principii - cel economic, al oricărei pieţe libere şi cel 
opus acestula - al organizării şi reglementării care se face simțit tot mai puternic, 
devine necesară elucidarea modului cum se interferează cele două principii şi cum se 
explică aceasta din punct de vedere ştiinţific; 


c) piaţa liberă este un mod de organizare bazat pe relații de schimb, la care 
agenţii economici participă după puterea lor economică şi schimbă mărfuri diferite, 
dar echivalente. Componentele modului de organizare a pieţei pot însă fi complemen- 
tare sau opuse; de aceea trebuie studiate şi găsite combinaţiile lor cele mai reuşite 
pentru a asigura buna funcționare a pieţei muncii. 


11.4. Natura salariului 


În teoria şi practica economică, salariul ocupă un loc deosebit de important. 
Termenul ca atare este de origine latină. Salarium era suma ce se plătea fiecărui 
soldat roman pentru cumpărarea sării. Soldatul era un om dependent şi i se acorda 
salarium în virtutea acestei dependențe. Un om liber nu primea salarium. Termenul 


s-a păstrat în timp sl a căpătat sensul de venit al unui om care e 
altul, fie juridic, fie economic, a i i 


Salariul reprezintă suma plătită pentru a obține serviciul factorului muncă. În acest 


sens, salariul este un cost. Dar, pentru că se obține după ce munca s-a consumat 
salariul este și un venit pentru posesorul factorului muncă. 


Cele mai multe teorii consideră, în mod | 
i ust, că salariul reprezin i 
prin muncă sau ca urmare a muncli depuse, Q ëwech 


21 
6 / PIAȚA MUNCII. SALARIUL ECONOMIA POLITICĂ 


Salariu 

e A lie e schimbări în ceea ce priveşte mărimea, 
prilejuite de A ON A Ee ealizare. Esenţa salariului decurge, desigur, din relațiile 
salariului este so sar aU plata muncii EE 
salariate. Fiind forma de v ` lectiv de necesitatea întreţinerii forței de muncă 
salariul este. adesea SE cea mai des întâlnită în societatea contemporană, 
extinde astte!. conce e F erat ca totalitatea veniturilor obținute din muncă. Se 

ptul, intr-un mod mai puțin justificat, la veniturile din muncă ale 


micilor producători, al 
ES » ale liber profesioniştilor etc., fără ca acestea să reprezinte de 


a det seu prilejuieşte salariul sunt, după unii autori, plăți legate de 
EES ett e de utilizatori. Pe timpul inmchirierii muncii, salariatul este 
SE © utilizează. În această optică, salariul reprezintă chiria si 

P „ prețul muncii. Acesta se formează urmând, în linii generale, aceleaşi reguli 
ca în cazul altor mărfuri având însă anumite particularităţi. š 


In economiile dezvoltate, salariul reprezintă cea mai mare parte a veniturilor 


Ke chiar dacă ponderea lui este diferită de la o ţară la alta si de la o perioadă 
alta. 


Salariul condiționează situaţia economică a unui număr mare de locuitori. În țările 
dezvoltate economic, salariaţii reprezintă între 65-93%din populaţia ocupată, iar în 
cele mai puțin dezvoltate din Africa, Asia şi America Latină, această pondere este 
evident mai mică, dar în creştere. Salariul este important şi pentru că reprezintă un 
cost cu multiple ramificații asupra competitivităţii produselor. 


Natura salariului este tratată în maniere diferite, existând în acest sens, concepții j 


moniste si concepții dualiste. 

Conceptiile moniste explică substanța salariului printr-un singur factor. Unul 
din aceşti factori este costul formării resurselor de muncă. În concordanță cu 
aceasta, salariul reprezintă suma care asigură strictul necesar pentru existența 
salariatului si întreținerea familiei sale. Este prima explicație a substanței salariului 
dată încă de Turgot şi Quesnay. Plecând de aici, Ferdinand Lassale a ajuns la legea 
de aramă potrivit căreia „salariul mediu nu depăşeşte întreținerea existenței mun- 
citorilor şi reproducerea speciei“. La rândul său, Ricardo precizează că prețul natura! 
al muncii este acela care asigură muncitorilor mijloacele necesare pentru a subzista 
şi a-şi perpetua specia fără creştere şi fără diminuare. 

Toate aceste explicaţii se bazează pe legea lui Malthus sau legea dezvoltării 
(creşterii) populaţiei care era considerată ca fiind naturală. Potrivit acestei legi, atunci 
când populaţia nu este oprită de nicl un obstacol, numărul său creşte mult mai repede 
decât mijloacele de subzistență care decurg din dezvoltarea economiei, astfel încât 
nemalputându-se întreţine, se va diminua ajungându-se la punctul din care s-a pornit. 
Explicaţia unel asemenea evoluții decurge din randamentele descrescânde proprii 
agriculturii în perloada respectivă. 

Acesta este în linii generale punctul de vedere al teoriei economice clasice. În 
cadrul său, Ricardo, spre deosebire de cellal eege admite evoluția lentă. pe 
perioade lungi de timp. a salariului denumit de el „prețul natural al muncii“, idee pe 


Ki 


D 


6 
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care K.Marx considerat, adesea, ca un succesor al lui, o preia în întregime şi o 
foloseşte pentru a tundamenta revendicările cu privire la creşterea salariilor. 


O altă teorie monistă explică substanţa salariului pornind de la rezultatele muncii. 
Salariul devine astfel o parte mai mare sau mai mică din rezultatul sau produc- 
tivitatea muncii. Pentru marginalişti, de exemplu, remunerarea factorului de 
producție muncă trebuie să fie egală cu productivitatea marginalá a acestuia. 
Varianta modernă a acestei teorii este, după unii autori, salariul de eficiență. 


Alte noi abordări, consideră că natura salariului este dată de „capitalul cul- 
tural“ care se formează prin intermediul „capitalului economic“. Cheltuielile cu 
creşterea şi pregătirea forței de muncă reprezintă „capital economic“. Întrucât ceea 
ce se închiriază sau se vinde este priceperea salariatului, îndemânarea şi cunoştinţele 
sale formate pe baza cheltuielilor respective, capitalul economic devine capital cul- 
tural, iar salariul apare, ca plată pentru utilizarea capitalului cultural. Ea nu poate, 
însă, explica substanța salariului în condiţiile învățământului gratuit, când salariul 
apare, parţial, ca un transfer gratuit de venituri. De aceea, în ultimul timp, fenomenul 
„Capital cultural“ a căpătat sensul de cunoştinţe ştiinţifice pe care posesorul forței 
de muncă le acumulează prin învățământ şi cultură, experienţa profesională etc. 


În literatura economică anglo-saxonă s-a răspândit, mai ales în ultimul deceniu, 
teoria „capitalului uman“ care ar putea fi considerată o prelungire, pe alt plan, a 
teoriei capitalului cultural. Capitalul uman este stocul de experiență acumulată de 
lucrător. Aceasta este valoroasă pentru venitul sau câştigul său potențial viitor. Aşa 
cum capitalul fizic este rezultatul unei investiţii, la fel şi capitalul uman rezultă din 
investiţii specifice făcute cu scopul de a genera venituri viitoare. Beneficiul anticipat 
al acestei cheltuieli inițiale este un venit bănesc superior sau un viitor loc de muncă, 
mai important şi aducător de satisfacţii suplimentare, comparativ cu cel anterior 
pentru că purtătorul şi, totodată, gestionarul unei asemenea avutii este salariatul 
însuşi, acesta urmărind, bineînţeles, să o administreze în scopul maximizării venitului 
(salariului) pe care-l obține. 


În această viziune, inegalitatea salariilor derivă din inegalitatea formării şi utilizării 
capitalului uman, adică din diferenţierea pregătirii salariaţilor, a capacităților lor de 
adaptare la procesele de muncă şi tehnologiile existente în întreprinderi sau la 
mobilitatea geografică. În acelaşi timp, diferenţele dintre salarii influențează alocarea 
factorului muncă în economie, declanşând mobilitatea salarieților spre însuşirea celor 
mai cerute calificări sau spre întreprinderile în expansiune. 

Asemenea elemente, relevate de teoria ca 
salariului ca formă de venit de realită 
clente pentru elucidarea problemei. 
se atribuie teoriei respective. Una di 
despre un model de ofertă pură care 
nici o legătură cu natura cererii de m 
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Teoria dualistă despre substanţa salariului îşi are rădăcinile în vechile doctrine 
economice, după care substanţa salariului constă, concomitent, în costul forței 
de muncă şi în productivitaea muncii. În viziunea acestei teorii, ceea ce primește 
salariatul este o parte din produsul muncii, condiţionat de nivelul productivităţii. Dar, 
mărimea salariului se formează astfel încât ea să se situeze cel puţin la nivelul 
costului forței de muncă. 


Pornind de la ceea ce este logic şi raţional în diferite teorii şi la diferiți autori, 
salariul se detineşte ca fiind venitul distribuit, mai ales sub formă bănească 
(uneori însă şi sub alte torme) pentru participarea salariaţilor la activitatea 
economică. 


Natura salariului ține, de asemenea, de piaţă. Fie că reprezintă mijloacele de 
subzistență sau expresia eficienței, capitalului uman, costului şi productivității mun- 
cii, salariul se formează în contextul relațiilor de piață, pe baza raportului dintre 
cererea şi oferta de muncă. Acest aspect al naturii salariului a fost subliniat îndeosebi 
de analiza macroeconomică neoclasică. 


În optica neoclasică, piața muncii este ca oricare altă piață cu concurenţă per- 
fectă, iar salariul este preţul muncii, care nu poate fi impus de nici unul dintre 
participanţi întrucât aceştia sunt caracterizați prin atomicitate. Pe această piaţă, 
ofertantul este muncitorul - un agent economic ce se află în acelaşi timp în situația de 
consumator de bunuri procurate în exclusivitate din salariu. Ca oricare agent 
economic de pe o piață cu concurenţă perfectă, muncitorul acționează în baza 
raţionalităţii economice urmărind să-şi maximizeze profitul, ceea ce în cazul său 
înseamnă maximizarea satisfacției. Cu cât cantitatea de bunuri pe care le consumă 
este mai mare, cu atât satisfacția sa creşte. Dar cu cât va munci un număr mai mare 
de ore pentru a-şi asigura, prin intermediul salariului, banii necesari procurării 
bunurilor respective, cu atât scade satisfacția sa întrucât se diminuează timpul liber 
de care dispune - componentă esențială a satisfacţiei sale. Pentru a-şi maximiza 
gradul de satisfacţie, muncitorul-consumator este deci în situația de a realiza un 
arbitraj sau o alegere între două alternative: 1) creşterea consumului de bunuri cu 
condiţia diminuării timpului liber; 2) creşterea timpului liber cu condiția diminuării 
consumului de bunuri. Maximizarea devine o problemă de realizare a unui echilibru 
între cele două alternative, 


Pentru a ilustra această idee considerăm: 

T = timpul total de care dispune muncitorul. T este compus din: 
h = timpul de muncă; 

T-h = timpul liber; 

w = salariul sau prețul muncii; 

p = prețul bunurilor economice de consum; 

p = 1; 

w/1 = salarlul real; 

c = consumul de bunuri economice: 


c = wh = constrângerea (bugetară) a consumatorului care arată că acesta nu 
poate consuma mai mult decât venitul său (limitat aici la salariul obținut). 


9 
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Cantitatea de muncă pe care agentul economic 
preferințele sale reflectate de funcția U, de prețul b 
salariului. 

Preocuparea muncitorului-consumator este de fapt realizarea unui cuplu de c 
astfel încât să-i asigure cea mai bună alegere între consum şi timp liber sub cons- 
trângerea (bugetară) enunțată, adică: maximizarea funcţiei U(c,T-h) în raport cu 
condiția c S wh. 

înlocuind în expresia U, c prin wh, înseamnă că preocuparea muncitorului-con- 
sumator devine o problemă de maximizare U (w, T-h) în raport cu h. Se ajunge, aşadar, 
la o problemă în care singura necunoscută este cantitatea de muncă oferită - h. La 
echilibrul muncitorului-consumator, cantitatea optimă de muncă este relevată de 
ecuația: 

wU. (wh, T-h) - U2(wh, T-h) = 0 

Această egalitate arată că la echilibru, cantitatea optimă de muncă anulează 
diferența totală a funcţiei de utilitate în raport cu h. U1 şi U2 reprezintă derivatele 
parţiale de U în raport cu primul argument (consumul) și cu cel de al doilea (respectiv, 
timpul liber). Condiţia aceasta mai poate fi scrisă şi astfel: 


decide s-o ofere depinde deci de 
unurilor de consum si de mărimea 


şi h 


w= IA (wh, T—h) _ Utilitatea marginată a consumului 
U2(wh, T-h) Utilitatea marginală a timpului liber 


Ecuația de mai sus exprimă că: 


rata marginală de substituire dintre consum şi timpul liber = salariul real 

(sau raportul utilităţilor marginale) 

Echilibrul pentru cel ce-şi vinde munca adică pentru muncitorul- consumator se 
asigură, deci, pe baza unei oferte crescătoare în funcţie de salariu; pentru fiecare 
gye eeh Sare, EE pe piața muncii, cantitatea bunurilor cerute şi 

uncă oferită este egală cu rata marginală de substituire di 
ntre con 
şi timpul liber, precum şi cu salariul real. aan) 

Acţiunea firmei se înscrie într-o func 
-f - care exprimă cantitatea de 
de muncă h; 

y = f(h). 

Profitul firmei (m) este e 
wh sau 

m = f(h) -wh 


Profitul este maxim când product 
; ES p Ivitatea marginală este egală cu salariul real: 


ție de producție cu randamente descrescânde 
produse y ce poate fi obținută cu o cantitate anumită 


gal cu diferența între încasările şi costurile sale : x = y- 


š Funota care exprimă cererea de muncă a tirmei devine 
NK = t!(w) In care: 


H = cererea de munca: 
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D = productivitatea marginală; 


w = salariul real. | ww 
Intersectia ofertei cu cererea de muncă indică nivelul salariului real de echilibru 


(w) 


h` = cantitatea de muncă la care 
se asigură echilibru (sau cantitatea 
de echilibru); 


w` = salariul de echilibru; 


|] 


h(w) = cantitatea de muncă 
cerută în funcție de salariul real; 


h*(w) = cantitatea de muncă 
oferită în funcţie de salariul real. 


În situația de echilibru, pe piața e 
muncii se asigură egalitatea: Fig. 11.5 


productivitatea rata marginală de 
marginală a = substituire dintre = salariul real 
muncii consum şi timpul liber 


Echilibrul şi deci funcţionarea normală a pieței muncii se bazează pe flexibilitatea 
(presupusă totală sau perfectă) a salariului real care asigură stabilizarea sistemului. 


În lucrările de mai târziu, analiza naturii salariului prin prisma relațiilor de piață, 
relevă, dimpotrivă, că salariul, îndeosebi cel nominal, se adaptează foarte lent la 
dinamica cererii şi ofertei de muncă, constituind prețul cel mai puţin flexibil sau cel 
mai „rigid“. Aceeaşi Inflexibilitate caracterizează, desigur, şi salariul real. Salariul D 
nominal ca preț care se formează pe piața muncii are tendința generală de a evolua 


„în sus“, în sensul creşterii. Faptul este explicat mai ales prin acțiunile sociale 
revendicative ale salariaţilor şi sindicatelor, 


inflexibilitatea sau cvaslinflexibilitatea salariului ca preț determină pierderea 
capacităţii acestuia de a egaliza cererea cu oferta de muncă, de a asigura echilibrul 


pe piața muncii, așa cum se presupunea mal înainte, Astfel se ajunge ! i 
A a sit 
natura salariului să nu mal ţină de jocul de pe plața muncii. lina EE 


În acest context apar încercările de sinteză a teorlel neocl 
mai amplă și mal reușită este a lul J.M.Keynes considerată Er, ace x 
Pentru acesta salariul este mal mult sau mal puţin inflexibil, lar cererea şi ofert R 
muncă pot fi explicate numal ca „produse derivate“ sau efecte anemais da a ş 
bunurilor. Pentru că munca este factor de producție, cererea şi oterta de Eier 


(H 


° 
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determinate de cererea şi oferta celorlalte bunuri economice pe piață. Natura 
salariului nu mai ține de piața muncii, ci de piaţa celorlalte bunuri. 


În explicația sa, J.M.Keynes a reţinut că, prețurile reacționează mai puţin rapid 
decât cantitățile la dezechilibrele care se pot manifesta pe piață. Pentru a înțelege 
însă caracterul derivat al salariului si pieței muncii vom considera ipoteza extremă a 
unei asemenea economii - cea în care salariul şi prețurile în general sunt fixe și au 
valorile (mărimile, p* şi w*). 


Din procesul de maximizare a profitului de către firme, rezultă cantitatea de bunuri 
pe care acestea o (oferă) aduc pe piață şi în acelaşi timp, cantitatea de muncă 
necesară, amândouă mărimile fiind determinate pe bază de p* şi w*. 


vip wi 

ip wi 

in care: y° = oferta de bunuri a firmei; 
hi = cererea de muncă a firmei; 


p = prețul de echilibru care este fix si nu permite să se egalizeze cererea si oferta 
pe fiecare piață; 


w° = salariul de echilibru care este fix şi nu permite să se egalizeze cererea si 
oferta pe fiecare piaţă. + 


Într-un mod similar acționează şi consumatorul pentru a-şi maximiza satisfacția, 
corelându-şi cantitatea de muncă pe care o oferă (h°) cu cantitatea de bunuri de care 
are nevoie de pe piață Veit 


ip wi vip, wi 


Este de menţionat cà în această abordare, rigiditatea este considerată de origine 
exogenă pieţei şi de aceea încercarea de a explica natura salariului nu se poate opri 
aici, ci trebuie continuată cu alte elemente relevate de cercetări mai recente. 


Dintre acestea se remarcă curentul denumit „heterodox“ care ajunge la con- 
Cluzia că folosirea forței de muncă şi stabilirea salariului nu rezultă din mecanismele 
pieţei - fie ea şi imperfectă, ci dintr-un ansamblu mai cuprinzător de interacțiuni 
economice în care rolul instituţiilor este central. Această nouă explicație se 
deosebeşte fundamental de cele de mai înainte pentru că abandonează ideea 
raţionalităţii individuale a agenţilor economici în favoarea alegerii colective care 
devine determinantă; sindicalismul şi instituţiile de stat ce reglementează munca 
salariată sunt considerate elemente determinante pentru funcţionarea pieței muncii 
care, În prezent, nu mal poate fi redusă doar la aspectul economic întrucât include 
deopotrivă aspecte sociologice, juridice, politice şi psihologice. Astfel este tot mai 
mult recunoscut caracterul complex al naturii salariului, lar în problematica acesteia 
au fost incluse conceptele de sindicat, contract de muncă, segmentarea muncii, 


negocierea colectivă etc. care altădată aparțineau în exclusivitate dreptului şi 
sociologiei, 
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Toate acestea nu constituie încă o sinteză revelatoare despre natura salariului, dar 
nici nu pot îi excluse din lumea elementelor care, luate împreună, ar putea să o 
explice. 


Caracterul complex al naturii salariului este confirmat de comportamentul celui 
ce-l primeşte, de posesorul muncii care îl raportează întotdeauna la cerinţele exis- 
tentei sale pe care și-o doreşte normală şi la parametrii tot mai ridicaţi de siguranţă. 
Astăzi, dacă salariul individual sau personal se dovedeşte insuficient în raport cu 
ceea ce se consideră o existenţă normală, intră în funcţiune modalităţi de completare 
a lui cu resurse care au revenit iniţial întreprinderii sau societăţii, ceea ce atestă că 
salariul implică, adesea procese de redistribuire a veniturilor la baza cărora nu se află 
relaţiile de piaţă. În acest fel, pe lângă salariul individual sau personal s-au mai 
constituit salariul colectiv şi cel social. 


Salariul colectiv este atribuit în mod global tuturor salariaţilor unei întreprinderi, 
ca participare la rezultatele acesteia (la beneficii) sau prin diferite facilităţi. 

Salariul social reprezintă acea parte din venitul naţional, prin care societatea, în 
ansamblul său, intervine pentru a spori veniturilor unor categorii de salariați sau 
numai ale unor grupuri din cadrul acestora ce se confruntă cu riscuri mai mari, cum 
sunt accidentele de muncă, bolile profesionale, şomajul etc. 


Caracterul complex al naturii salariului derivă, de asemenea, din substanța sa 
care este relevată atât de salariul nominal cât și de cel real. ` 
Salariul real şi folosirea forței de muncă în industria Marii Britanii, în 
perioada 1977-1984 
Tabelul 11.2. 


Bg ASE Dinamica salariului real (în %) Dinamica numărului de 
salariați (în %) 


TOTAL industrie + 31 


Gaz, electricitate, apă + 52 


Textile +23 


Bănci, asigurări + 55 


Salariul nominal este suma de bani pe care salariatul o primeşte de la unitatea 
în care sau pentru care lucrează. 


Salariul real este cantitatea de bunuri şi servicii care poate fi cumpărată, la un 
moment dat, cu salariul nominal, Această cantitate diteră de la o perioadă la alta şi 
de la o plaţă la alta, 


Salariul real este în funcţie de mărimea salariului nominal şi de cea a prețurilor. 
Salariul nominal și salariul real nu variază întotdeauna în acelaşi sens. De pildă, în 
condiţiile unel creşteri mai rapide a preţurilor decât a salariului nominal, salariul real 


se reduce. În tabelul 10,1 se prezintă, un exemplu al dinamicii salariului real com- 
parativ cu dinamica numărului de salariaţi, 


v 
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11.5. Formele de salarizare 


Acestea sunt modalităţi prin care se determină mărimea și dinamica salariilor 
individuale inditerent sub ce formă ar fi plătite. Formele de salarizare realizează 
legătura între mărimea rezultatului muncii, partea ce revine salariaţilor, ac- 
tivitatea depusă de ei şi alte elemente economice, sociale, psihologice sau de 
altă natură. 


În esenţă, se cunosc trei forme de salarizare: după timpul lucrat (pe unitatea de 
timp) sau în regie; în acord; mixtă. În condiţiile existenței unităților economice, 
caracterizate printr- o largă autonomie şi prin pluralism economic, fiecare formă de 
salarizare se practică într-o diversitate de variante, orice firmă având varianta sa. 
Această diversitate decurge din faptul că volumul activităților, cantitatea, precum şi 
modul cum este înțeleasă stimularea participării la muncă sunt diferite de la o unitate 
economică la alta şi chiar de la o secție (atelier, sector) la alta. 


Fiecare formă de salarizare realizează într-un mod specific legătura între par- 
ticiparea la muncă, rezultatul muncii, salariu şi alte condiţii. De asemenea, fiecare 
relevă în forme proprii cantitatea, calitatea, însemnătatea activităţii depuse etc. 


Salarizarea în regie asigură remunerarea salariatului după timpul lucrat, fără să 
se precizeze expres cantitatea de muncă pe care el trebuie s-o depună în unitatea de 
timp. 

Se subînţelege însă că un minim de muncă trebuie depusă. În cadrul acestei 
forme, fiecărui salariat i se stabileşte ce are de făcut, ca şi răspunderile ce-i revin 
ținând seama de calificarea pe care o are şi de locul pe care-l ocupă în diviziunea 
muncii. Unitatea economică renunţă la salariatul care nu depune munca minimă 
scontată în timpul pentru care este remunerat şi recompensează suplimentar, prin 
premii, gratificaţii, cadouri sau diferite servicii, pe cei ce'depun o muncă mai mare 
(suplimentară) sau de o calitatea mai bună. Mărimea totală a salariului este deter- 
minată de timpul lucrat şi de salariul pe unitatea de timp. Se practică în acele 


sectoare în care lipsa de omogenitate a lucrărilor (operaţiilor) tace diticilă aprecierea 
muncii necesare pentru fiecare lucrare. 


Salariul în acord constă în remunerarea pe operații, activități, produse etc. 


Durata timpului de muncă pentru efectuarea muncii respective nu este fixată în mod 
expres. 


Aceasta pare o formă de salarizare preferabilă cele! în regie, pentru că: relevă mai 
bine legătura dintre mărimea salariului şi efortul făcut de salariat; tinde să sporească 
productivitatea salariatului (exprimată în unități fizice); diminuează cheltuielile 
întreprinderii, prin renunțarea la supraveghetori, absolut necesari în cazul salarizării 
în regle. Forma de salarizare în acord este, adesea, contestată deoarece goana după 
executarea cât mal multor plese și operaţii etc. poate conduce la sacriticarea calității: 
ea poate împinge salariatul spre oboseală tot mai mare. În diferite industrii, lista 


operaţiilor executate în acord este lungă, complicată şi variabilă în 
' timp, ceea ce face 
foarte dificilă stabilirea unor tarife care asigură salariu egal la efort tat 
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În tunctie de condiţiile concrete de organizare a muncii din fiecare unitate 
economică si de modul cum se realizează stimularea în muncă, acordul este: in- 
dividual, colectiv (pe echipe) si global (pe uzină, fabrică etc.). Fiecare dintre aceste 
variante are avantaje și dezavantaje. După tariful aplicat pentru o operație, o ac- 
tivitate sau un produs, această salarizare se poate realiza în acord simplu, progresiv 
sau regresiv. 


Retribuirea pe bază de remisă sau cote procentuale şi pe bază de norme de 
muncă sunt, în esenţă, variante de salarizare în acord. 


Salarizarea mixtă - constă într-o remunerare stabilă (fixă) pe unitatea de timp (de 
regulă, o zi de muncă), ce se acordă în funcţie de îndeplinirea unor condiţii tehnice, 
tehnologice, de organizare etc. 


Fiecare condiţie presupune un tarif, după importanţa pe care o prezintă pentru 
volumul şi calitatea producției. Ca urmare, mărimea salariului devine variabilă ca în 
cazul salarizării în acord. Salariul pe o zi, fixat de firmă, este ridicat şi poate fi obținut 
numai în mod excepțional de salariaţii cu aptitudini deosebite. Pentru marea masă a 
salariaților, nivelul acestuia reprezintă o incitație permanentă la o muncă suplimen- 
tară. Volumul şi calitatea pieselor, ale operaţiilor, activităților etc. realizate, sunt 
înregistrate pe film, apoi calculatorul determină nivelul salariului. Salariul fiecăruia 
variază, de regulă, în jos de la nivelul maxim, spre deosebire de salarizarea în acord, 
unde el variază în sus. 


Aplicarea diferitelor forme de salarizare, oricât de perfecționate ar fi ele, este de 
multe ori contestată atât de salariaţi, cât şi de întreprinderi. În acest sens, s-au 
conturat câteva direcţii de acțiune pentru îmbunătăţirea formelor de salarizare, care- 
şi fac loc tot mai mult şi în reglementările ce se adoptă în diferite țări: corectarea, 
participarea, socializarea. 


Corectarea priveşte toate formele de salarizare şi îmbracă aspecte bine 
delimitate: creşterea siguranţei posesorului forței de muncă prin menţinerea salariului 
peste un minim vital sau decent; adaptarea rapidă a salariului la dinamica preţurilor 
şi la inflaţie, prin aplicarea unor scări mobile (indexarea salariilor) care constă într-o 
mişcare compensatorie a salariului, față de prețuri şi inflație; atenuarea disparităţilor 
dintre salariile din sectorul de stat (public), cooperatist, privat şi mixt la muncă egală; 
acordarea de sporuri sau prime pentru condiţii de muncă mai diticile, responsabilități 
în domeniul conducerii, aport deosebit la calitatea activității realizate etc. 


Participarea priveşte admiterea salariaţilor la repartizarea (împărțirea) 
beneficiilor obţinute de unitatea în care ei îşi desfăşoară activitatea. Este o reven- 
dicare de peste un secol. Salariaţii doresc astfel să-şi asigure o salarizare mai 
echitabilă, lar întreprinderile (și societatea) îşi pun în ea speranţa atenuării con- 


tradicţiilor dintre Interesele lor şi ale salariaților (dintre interesele de grup şi per- 
sonale), 


Participarea se poate organiza în trel forme: sub forma unei cote-pàrti din 
beneficii, ca supliment mal mult sau mal puțin substanțial la salariu; prin facilitățile 
acordate salariaţilor pentru a cumpăra acțiuni la întreprinderea în care lucrează: prin 


stabilirea unul procent constant din cifra de afaceri (volumul rez 
ultatelor), 
distribuie salariaţilor din beneficiu, Again 


$ 


P 


a 
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Socializarea constà in asigurarea unui surplus la salariu peste 'remunerarea 
pentru munca depusă de fiecare ca o creanță asupra comunităţii sociale în ansamblul 
său. Socializarea se aplică numai unor grupuri de salariaţi aflaţi în situaţii mai grele, 
care nu pot face față numai cu salariul încasat pentru munca depusă. 


Alegerea formei (modului) de salarizare pune două mari probleme: natura şi 
corelarea incitaţiilor la care se recurge pentru a-i determina pe salariaţi să depună 
mai multă muncă şi de calitate superioară; aprecierea riscurilor (de toate genurile) 
pe care le generează forma de salarizare pentru salariaţi. Evident, cele două aspecte 
se intercondiționează, având influenţe practice foarte diferite. 

Elementele incitative cel mai des folosite sunt timpul de muncă, volumul 
producţiei (exprimat fie în număr de piese, fie în număr de operaţii, ori în funcţie de 
profitul obținut, ceea ce îi determină pe salariaţi să utilizeze timpul de muncă mai 
eficient), alte condiţii care trebuie îndeplinite (consum de materii prime şi/sau ener- 
gie, modul cum operează lucrătorul la maşină, viteza de lucru a maşinii, coeficientul 
de folosire-a timpului de lucru etc.). 


în contextul actual sporeşte foarte mult potenţialul incitativ pentru vechimea în 
muncă, promovarea în ierarhia muncii, împărţirea şi echitatea muncii în echipă, 
remunerarea prin acţiuni emise de firmă sau opţiuni de cumpărare a acțiunilor, 
recurgerea la prime şi/sau penalizări, avantajele anexe (consideraţia colegilor, o 
anumită poziţie socială, condiţii de muncă acceptabile) şi remuneraţiile nepecuniare. 


Cât priveşte atitudinea faţă de riscurile ce decurg din forma de salarizare există 
mari diferenţe între salariați. Dacă aceştia au aversiune de risc, vor prefera, de regulă, 
o formă de salarizare în care w > 0 şir.< 1 (salariul primit mai mare ca zero şi riscul 
mai mic decât unu). O firmă care trece toate riscurile asupra salariaților va constata 
că nu poate angaja muncitori performanţi decât cu condiția ca aceştia să fie in- 
diferenti faţă de risc sau dornici să şi-l asume. Dacă nu există muncitori de acest tip 
sau sunt în număr mic, firma este dezavantajată în competitivitate. 


De asemenea, este de reținut că acceptarea riscului de către salariați afectează 
în mod diferit perceperea incitației. În primul rând, scade efortul pe care-l depun 
pentru că remunerarea lor efectivă este diminuată prin acoperirea riscurilor. 


Când există însă o asigurare împotriva riscului, salariaţii sunt afectați pentru că nu 
primesc remunerarea ce li se cuvine la nivelul etortului depus, iar probabilitatea 


Urs riscului creşte întrucât, stlindu-se asiguraţi, se comportă mai puțin preven- 
tiv, 


În plus, firma care îşi asigură proprii salariaţi împotriva riscului atrage lucrătorii cu 
cea mal mare aversiune față de risc. În măsura în care aceasta se asociază cu 


insuficiențe profesionale neevidente, firma va di 
[ spune în realitate de f 
prea puţin satisfăcătoare. Do cb ° 
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11.6. Mărimea salariului 


Unul din cele mai importante aspecte teoretice şi practice ale problemei priveşte 
posibilitatea determinării riguroase a 'mărimii salariului. După unii autori, mărimea 
salariului este determinată de nivelul şi dinamica productivităţii. Încă de timpuriu, 
liberalismul economic a considerat că, în acest sens, trebuie să se recurgă la produc- 
tivitatea marginală. Pentru unii specialişti, mărimea salariului este un element fun- 
damental care trebuie fixat a priori la nivelul care asigură cele mai bune condiţii de 
viață. Mulţi autori de diferite orientări teoretice consideră că mărimea salariului este 
determinată exclusiv de raportul dintre cererea şi oferta pieţelor. Dacă ținem cont de 
caracterul complex al naturii salariului, rezultă că mărimea sa are o determinare greu 
de pus în evidenţă. De aceea, toate teoriile cu privire la mărimea salariului, elaborate 
până în prezent, sunt mai mult sau mai puțin parțiale, simplificatoare. Dintre acestea 
mai revelatoare este teoria salariului de eficiență întrucât se întemeiază pe ele- 
mente cu mare capacitate de a sintetiza realitatea. 


Teoria salariului de eficienţă aparţine americanului H.Leibenstein şi a fost publica- 
tă în 1957!. Autorul porneşte de la ideea că productivitatea individuală este o funcţie 
crescătoare de salariul real (măsurat, de exemplu, prin cantitatea de bunuri alimen- 
tare pe care le obţine salariatul). De aici decurge relaţia, potrivit căreia, o creştere a 
salariilor atrage creşterea costului direct al unității de muncă, dar şi a productivității. 
Pe această bază se determină folosirea eficientă a muncii ca fiind volumul muncii 
ponderat cu productivitatea sa. 


Dacă cei ce angajează forță de muncă fixează salariile, ei sunt puşi în situaţia de 
a arbitra între eficienţa factorului muncă şi costul său. Salariul optimal ce rezultă 
din acest arbitraj este denumit salariu de eficienţă şi el nu reflectă întocmai legile 
pieței muncii, ci mai degrabă obiectivele interne de utilizare eficientă a muncii în 
cadrul firmei. 


Aceasta constituie baza pe care se sprijină numeroase modele ale salariului de 
eficiență apărute în anii '80 şi după. 


Noile modele admit validitatea tezei „nutriționiste“ (productivitatea individuală 
funcţie crescătoare de salariul real exprimat în bunuri alimentare) pentru țările în curs 
de dezvoltare dar caută fundamente reale pentru relația salariu-productivitate în țările 
dezvoltate. 


Oricare ar fi justificarea microeconomică, modelele salariului de eficiență au 
comună ideea potrivit cărela remunerațiile sunt determinate în mare măsură de 
constrângerile gestionării interne a mâinii de lucru. Bineînţeles, aceste constrângeri 
nu sunt rupte de funcţionarea de ansamblu a economiei pentru că sunt luate în 
consideraţie interacţiunile dintre comportamentele agenților economici. Dar aceste 


1) H. Leibenstein, Economic Backwardness and Economic Growth, Ed. Wiley, New York, 1957. 
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consideraţii de eficiență internă fac din salariul de eficiență e deeg ie 

pendentă față de fluctuațiile macroeconomice. Prin urmare, salariu hy ege, 

la variațiile conjuncturii macroeconomice dacă acestea nu afecteaz 

productivitate la nivel microeconomic. Cen 
Pentru mărimea efectivă a salariului este foarte important SE ebe nc Si 

tradictoriu al posesorului muncii sub Incidenta efectului de subst tule şi efectu 

venit. 


Curba ofertei 
de muncă 


de muncă ta 
Efectul de venit > efectul de substituire 


Efectul de venit = efectul de substituire 


Efectul de substituire > Efectul de venit 


nr. ore muncă 
oferite pe zi 


Fig. 11.6 


Interesul de a avea un venit cât mai mare îl determină pe salariat să depună muncă 
suplimentară (printr-un program prelungit, mai intens, sau pe amândouă căile), ceea 
ce are ca rezultat diminuarea timpului liber şi creşterea dificultăților de refacere a 
forței de muncă. Acesta este efectul de substituire, denumit aşa pentru că 


înlocuieşte (substituie) o parte mai mare sau mai mică din timpul liber al salariatului 
cu timp de muncă. 


Atunci când salariul atinge o mărime care permite posesorului forței de muncă să 
aibă condiţii de viață apropiate de aspiraţiile sale, el renunţă la muncă suplimentară, 


iar uneori chiar și la o parte din muncă prevăzută de un program normal, în tavoarea 
timpului liber. Acesta este efectul de venit. 


Efectul de substituire Imprimă salariului o tendinţă de creştere, în timp ce etectul 
de venit o tendinţă de stagnare sau de limitare. De aici concluzia că mărimea 
concretă a salariului trebuie determinată astfel încât să nu genereze suticienţă, ci 
cointeresare permanentă, 


Mărimea salariului diferă pe țări, ramuri de activitate, zone economice şi pe 
întreprinderi, 


Mărimea salariului este su 


pusă permanent unor procese obiective contradictorii 
de diferenţiere şi de apropie 


re-egalizare, Din punct de vedere al posesorului forței 


H 
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de muncă, diferențele au la bază mai întâi calităţile extrem de diferite ale muncii. 
Diferențele determinate de caracterul şi însemnătatea muncii au rolul de a pune de 
acord munca depusă cu mărimea salariului. De aceea, la o muncă egală depusă în 
aceleaşi condiţii este firesc să se obțină un salariu egal. Această egalizare nu este 
contestată nici de salariaţi si nici de beneficiarii forței de muncă. Diferenţele izvorâte 
din calităţile diferite, de la un individ la altul, ale forţei de muncă nu se pot egaliza. In 
condiţiile aceleiaşi calificări, aceste diferenţe se restrâng, dar nu dispar. Eventuala 
egalizare a salariilor în această bandă se loveşte însă atât de opoziţia salariaţilor, cât 
şi de a utilizatorilor de muncă. š 


În ceea ce priveşte egalizarea salariilor în funcție de eficiența muncii depuse, se 
realizează numai dacă la o muncă egală corespunde şi o eficiență egală. Altfel, 
aceasta este contestată uneori de salariaţi, alteori de cei ce utilizează forță de muncă. 
În concluzie, o egalizare între salariile încasate de posesorii forței de muncă nu este 
posibilă decât dacă la o muncă egală depusă în condiţii similare se obține o eficiență 
egală. 


Egalizarea devine o preocupare generală deosebit de importantă când se pune 
problema salariului minim. În diferite țări acesta îmbracă forme specifice, cum ar fi, 
salariul minim orar pe ramuri (în SUA), salariu minim interprofesional lunar (în Franţa), 
salariul minim pe economie (în România) etc. Salariul minim este o soluţie la care s-a 
ajuns pe baza negocierilor colective dintre salariaţi (de cele mai multe ori organizați 
în sindicate) şi patronate (în anumite cazuri, guvern). În general, salariaţii îl abor- 
dează ca mijloc de asigurare a unei existente normale sau decente, relativ inde- 
pendent de starea de ansamblu a economiei, iar patronatul prin prisma salariului de 
eficiență. 

Modalităţile de determinare a mărimii acestui salariu sunt foarte diferite pe ţări şi 
perioade; adesea, şi participanţii la negocierile colective folosesc modalităţi diferite 
de calcul, astfel încât cea reținută reprezintă în mare măsură o combinaţie între cele 
propuse. 


În România, elementele necesare pentru estimarea salariului minim pe economie 
(S.M.E.), în optica Ministerului Muncii şi Protecţiei Sociale au ca punct de pornire 
bugetele familiilor de salariaţi (circa 20% din numărul acestora) din care se extrag 
datele fundamentale cu privire la salarii, alte venituri, număr de persoane etc. 


SME = C'p. K.n încare; 
C'p = cheltuieli totale medii ce revin pe o persoană de regulă pe un an (pentru a 


elimina influența sezonalităţii) recalculate la prețurile din ultima lună a perioadei 
pentru care se determină S.M.E.; | 


K = ponderea pe care o au salariile în totalul cheltuielilor unei familii de salariați: 
n = numărul de persoane care sunt în întreținerea salariaților dintr-o familie. 


Salariul minim reflectă direct sau indirect tensiunile sociale proprii contextului în 


care este negociat, În timp, acesta are tendința să crească îndeosebi prin luarea în 
consideraţie a inflaţiei. 


Creșterea salariului minim, acolo unde acesta există, îl incită pe purtătorii cererii 
de muncă (patroni) să reducă numărul salariaţilor cu productivitate sub un anumit 
nivel şi să prefere la angajare salariaţi cu productivitate ridicată pentru a-şi desfăşura 


e 


a 
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în continuare activitatea cu eficiențà. Creșterea salariului minim și generalizarea sa 
tinde să inlluențeze angajarea tinerilor în sensul stagnării sau diminuării, datorită 
aceleaşi cauze. În acest context se și apreciază uneori că salariul minim influențează 
asupra creşterii sau menţinerii şomajului la un nivel mai mare decât ar fi normal. 
Desigur, nu se poate trece cu vederea peste incidenţa pozitivă pe care o are salariul 
minim pentru cei care-l primesc, dar aceasta are loc întotdeauna concomitent cu 
celelalte tenomene pe care le-am menționat. 

Posibilele efecte negative ale salariului minim asupra şomajului şi politicii firmelor 
în domeniul salariilor pot fi contracarate într-o anumită măsură prin promovarea 
regimului salariilor dependente de beneficiu care are, totodată, o mare influență 
asupra mărimii şi dinamicii salariului. In acest caz, firmele trec de la un salariu fix 
la o remunerare fluctuantă prin care angajații primesc un salariu de bază relativ 
mic, la care se adaugă partea ce le revine din beneficiul obținut. Menţionăm că 
salariul de bază nu are nimic comun cu salariul minim; el se stabileşte de către firmă. 


Întreprinderea cu o astfel de salarizare poate angaja lucrători până când produsul 
marginal va fi egal cu salariul de bază. Deci ea va continua să facă angajări atâta timp 
cât valoarea produsului marginal (în medie pentru fiecare angajat) este superioară 
salariului de bază. Pe măsură ce valoarea respectivă se apropie de salariul de bază, 
scade partea din beneficiu care se adaugă la salariu, dar întreprinderea poate con- 
tinua să angajeze forță de muncă până la pragul amintit. Rezultă că, sporirea 
numărului de lucrători se realizează, în general, pe seama diminuării salariului până 
la nivelul celui de bază. Pornind de la consecinţele pe care această remunerare le-ar 
putea avea asupra raportului cerere-ofertă de muncă şi dimensiunilor şomajului s-a 
încurajat aplicarea sa în Franța, Statele Unite, Anglia şi Suedia. 


Capitolul al XII-lea 
PIATA MONETARÁ 


Piata bunurilor de consum personal si a bunurilor investitionale a reprezentat 
suportul real pentru analiza și formularea regularităţilor funcţionării pieței în general. 
Totodată, pe baza exemplului concret al obiectului pieței arătate au fost explicate 
mecanismele de formare a prețului în condiţiile diferitelor tipuri de pieţe. 


Elementele teoretice şi metodologice astfel dobândite pot fi -folosite pentru 
analiza mecanismelor si funcţiilor unor pieţe specifice, cum sunt: piața muncii, 
piața monetară, piața capitalurilor, piața valutară etc. Există diferite optici de abor- 
dare şi apreciere a locului şi rolului acestor piețe, a interdependenţelor dintre ele. 
Indiferent care este optica de abordare a pieţelor băneşti şi de credit, esenţială este 
unitatea indestructibilă între pieţele monetară, financiară, de credit şi cea 
valutară. O asemenea apreciere poate fi susținută cu mai multe argumente: 


- unicitatea rolului monedei naţionale, indiferent de formele ei concrete şi de 
piețele, al cărui obiect îl formează; 


- funcţia unică a agentului economic bancar-financiar şi de asigurări: inter- 
medierea bănească şi financiară între toţi agenţii nonbancari; 


- caracterul unitar al procesului de asigurare a economiei cu disponibilitățile 
băneşti, suportul real unic al economiilor şi plasamentelor. 


Fiecare piaţă monetar- financiară funcționează însă pe baza unor reguli şi prin 
mecanisme proprii. De aceea, în această secţiune a cursului, unele probleme vor fi 
abordate mai ales din perspectiva unităţii şi interdependenţelor acestor piețe, iar 
altele din cea a specificităţii funcționării fiecăreia dintre ele. 


12.1. Băncile şi instituţiile financiare. Banca Naţională 


a României şi funcţiile ei 


Băncile au luat ființă cu multe secole în urmă. Iniţial, activitățile acestora se limitau 
la păstrarea valorilor mobiliare ce le erau încredințate şi la executarea ordinelor de 
plată primite de la clienţii lor. 


Forma modernă de organizare şi de funcționare a unităţilor bancare a fost 
prefigurată de Banca din Amsterdam (1609) şi apoi de Banca Angliei (1694). Ca 
urmare a unul amplu proces de perfecţionare şi diversificare a activităţilor financiar- 
bancare, băncile s-au impus în ultimul timp ca un agent economic toarte dinamic 
si cu impact major asupra întregii societăţi. Ele au încetat de a mai fi simple 
intermediare între participanţii la activităţile economice, 


Bănche, instituţiile financiare, societăţile de asigurări - private, publice, mixte - 
reprezintă acel agent economic agregat care îndeplineşte rolul de intermediar 
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specializat între cellalţi agenţi economici, gestionează instrumentele monetare și 

pârghiile financiare ale țării. ; 

Serviciile bancar-tinanclare, indiferent de forma de proprietate a prestatorilor, se 
destăşoară pe baze comerciale, lucrative. Băncile au îndeplinit şi indeplinesc două 
categorii de funcții: active şi pasive. Oricum, unitățile bancare au devenit cu timpul 
instituţii universale, obiectul activităţii lor fiind tot mai diversificat. 


Principala funcție activă a băncllor şi a celorlalte instituții financiare constă în 
acordarea de împrumuturi solicitantilor care întrunesc condițiile de bonitate tinan- 
ciară; aceasta din urmă constă din capacitatea economică a unei persoane fizice sau 
juridice de a restitui, la scadentà, creditele contractate împreună cu dobânzile 
aferente. 


împrumuturile se acordă fie pe seama capitalurilor proprii ale băncilor, fie pe 
seama soldului lor activ, rezultat din diferența relativ permanentă dintre depunerile 
clienţilor şi solicitările medii de restituire ale acestora într-un orizont de timp. Alte 
servicii bancare active: gestionarea conturilor deponenţilor (supravegherea mişcării 
banilor în conturile unităților solicitante); organizarea înființării de societăți pe acţiuni 
şi operaţiuni cu titlurile de valoare; crearea de instrumente (active) financiare proprii. 


Principala funcţie pasivă a instituțiilor bancare, financiare şi de asigurări, se 
referă la primirea spre păstrare a economiilor populaţiei şi agenţilor economici 
nonfinanciari (depozitul). Printre funcțiile bancare de acest gen se mai înscriu: 
executarea de plăţi, pe baza ordinelor clienţilor, din depozitele constituite ale aces- 
tora; conducerea operaţiunilor de casă ale întreprinderilor şi instituţiilor. 


în condiţiile actuale, pe lângă funcțiile bancare tradiționale, sistemul bancar 
exercită şi o serie de funcţii noi, prioritar macroeconomice. Una dintre primele 
asemenea funcţii constă în faptul că băncile, banca de emisiune coordonează 
plăţile şi încasările ce se efectuează în întreaga economie naţională. Ele au 
misiunea de a asigura cadrul necesar emisiunii suplimentare de monedă, respectiv 
diminuării masei monetare. În acest context, trebuie precizat că băncile gestionează 
moneda naţională şi supraveghează relaţiile ei cu celelalte monede. Ele îndeplinesc 
rolul de intermediere financiară la nivelul economiei naţionale, drenând economiile 


agenţilor economici, ale întregii populaţii spre domenii considerate a fi prioritare sau 
mai atractive. 


instituţiile bancar-financiare au rolul de a restricționa creditul. În anumite 
condiţii și pe baza unor criterii speciale, aceste instituţii limitează riscul neacoperit al 
unor împrumutători prea entuziaști, punându-le anumite condiţii restrictive. Mai mult 
prin diverse prevederi, se produce ceea ce se numeşte transtormarea riscului adică 
repartizarea lui relativ egală asupra tuturor debitorilor, š 


Agentul bancar-financlar a dobândit posibilitatea de a crea puterea de 
cumpărare adițională, aceasta decurgând din mecanismul transtormării depunerilor 
la vedere (In baza rezervelor fracţionare) în credite pe termen lung. 


Gestionând fluxurile monetare în ansamblul lor, transformând depunerile la vedere 
în surse de creditare, băncile pot selecționa prolectele de dezvoltare, pe care le 
susțin cu credite, De aceea se afirmă, pe bună dreptate, că ele exercită un pronuntat 
rol de orlentare economică, de susținere a unor moditicări structurale în ai 
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naţionale. Cunoscând situația economică a clienţilor lor, şi chiar pe cea a guvernului, 
băncile şi societăţile financiare îndeplinesc un rol strategic de netăgăduit în țările cu 
economie de piaţă; ele oferă consultanţă economico-financiară celor interesaţi. 


Pentru serviciile active prestate, băncile pretind şi încasează dobânda sau 
comision de la solicitanţii lor, în timp ce clienţilor lor creditori le plătesc dobândă. 


Diferența dintre dobânzile încasate de bănci şi cele plătite de ele constituie 
profitul bancar brut. Dacă, din această mărime, se scad cheltuielile de administraţie 
şi de întreţinere ale băncii, ca şi impozitele legale, ceea ce rămâne este profitul net 
sau câştig net bancar. 


Amploarea crescândă a importanţei băncilor, ca şi diversificarea operaţiunilor 
efectuate de ele au condus, mai întâi, la specializarea lor, pentru ca recent, să apară 
o tendință puternică spre universalizarea funcţiilor pe care o instituție bancar-finan- 
ciară le îndeplineşte. 


Cea mai generală grupare a unităților aparţinând acestui agent economic se 
concretizează în bănci de emisiune (una în fiecare țară) şi bănci comerciale. 


În pofida denumirii lor, băncile centrale (de emisiune, banca băncilor sau banca 
de prim rang) nu sunt bănci în sensul strict al termenului. Ea nu este preocupată, mai 
ales, de maximizarea profitului ei, ci de realizarea anumitor obiective pentru întreaga 
economie națională, obiective care îi revin din mandatul naţional, atribuit acesteia de 
forul legislativ. 


Funcţiile principalele ale băncilor centrale sunt: asigurarea şi reglarea can- 
tităţii de bani în circulație şi a ratelor dobânzii; prevenirea falimentelor bancare, 
falimente care ar putea deregla mecanismul bancar în general; autorizarea şi 
supravegherea exercitării funcţiei de operator bancar. 


În plus, băncile centrale oferă servicii specifice băncilor comerciale. in acest 
sens, ele acționează ca o bancă a bancherilor, deținând majoritatea rezervelor 
băncilor comerciale. Banca centrală oferă servicii specifice şi guvernului. Guvernul 
deţine un cont la banca centrală, isi completează cecurile pentru acest cont şi, în 
unele ţări, el plasează obligaţiunile sale prin intermediul acestei bănci. Banca centrală 


conlucrează cu Trezoreria, în unele cazuri, acordând acesteia împrumuturile 
solicitate. 


Fiind bancă de emisiune, banca centrală pune în circulație bancnotele şi 
moneda divizionară. La origine, biletul de bancă era o creantà a deţinătorului lui 
asupra unul activ existent în depozitele băncii emitente. În prezent biletele de bancă 
(bancnotele) se emit relativ independent de activul băncii centrale. Respectiva bancă 
pune în circulaţie cantităţile de bani care, de regulă, corespund nevoilor de lichiditate 


ale economiei în ansamblul el şi care se încadrează în obiectivele de politică 
monetară și bugetară a țării. 


Băncile comerciale reprezintă un tip de întreprindere lucrativă specializată în 
ansamblul activităţilor economice, care furnizează bani - capital celorlalți agenți 
economici - persoane fizice și/sau juridice. O asemenea activitate principală se 
desfăşoară, mal ales, pe baza resurselor băneşti atrase, dar şi a capitalului lor 
propriu. Băncile comerciale se impart în bănci de depozit şi în bănci ipotecare. 
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Băncile comerciale de depozit îşi procură mijloacele financiare de care au 
nevoie de pe piața monetară, prin depunerile pe termen scurt ale clienţilor lor. La 
rândul lor, acestea pot fi: de depozit propriu-zise, care primesc depuneri la vedere 
şi pe termen şi care acordă credite pe termen scurt; bănci de afaceri, care dispun 
de capitaluri proprii importante şi îşi procură mijloacele necesare şi prin emisiunea 
de obligaţiuni sau de acţiuni, ele putând acorda credite pe termen lung. 


Băncile ipotecare sunt acelea care îşi procură mijloacele necesare prin 
emisiunea de înscrisuri şi obligaţiuni ipotecare. 


în cadrul sistemului bancar-financiar, un loc însemnat ocupă diferitele societăţi 
financiare şi de asigurări. 


Instituţiile bancar-financiare si de asigurări în România. În contextul trecerii la 
un nou sistem economic în România, un loc aparte a ocupat şi ocupă reorganizarea 
şi restructurarea sistemului bancar-financiar. Sensul general al acestor transformări a 
constat, pe de o parte, în lichidarea sistemului de tip monobancar, în cadrul căruia 
B.N.R. îndeplinea funcţia de emisiune monetară şi de adaptare pasivă la cererea de 
bani a agenţilor economici ; fără ca rata dobânzii să joace un rol major în atragerea 
economiilor populaţiei şi onorarea solicitărilor de credite. Pe de altă parte, se 
urmăreşte constituirea şi dezvoltarea unui sistem bancar la două niveluri: (a) 
banca de emisiune; (b) societăţile, băncile şi instituţiile financiare şi de asigurări. 
Acestea din urmă se preconizează a fi organizate pe criteriul universalităţii 
operațiunilor. 


Pentru atingerea obiectivelor arătate s-au întreprins o serie de măsuri în plan 
legislativ şi operaţional-funcţional. A fost adoptat statutul de organizare şi de 
funcţionare a B.N.R.; a fost reglementată problema creării de noi bănci, restricţiile în 
acest sens fiind doar de ordin economic şi managerial (capitalul propriu minim; 
calitatea profesională a personalului şi probitatea sa morală etc.); a fost eliminat 
monopolul societăţii de asigurări (ADAS) etc. 


Banca Naţională a României este concepută ca un organism al statului, 
funcţionarea sa fiind supravegheată de Parlament. Prin lege, BNR este mandatată să 
conducă politica monetară şi de credit şi să caute profesional căile de menţinere a 
puterii de cumpărare a monedei naţionale (leul). Capitalul BNR este public. 


Banca Naţională a României are de îndeplinit mai multe funcţii principale. 


a) Aceasta este singura instituție de emisiune monetară; de aceea, numerarul 
omie de aceasta trebuie acceptat de către toate persoanele fizice şi/sau juridice la 
aloarea nominală a acestuia pentru stingerea obligaţiilor publice sau private. 


b) Fiind bancă a băncilor, ea îndepline 
x şte rolul de împrumutător ultim, interveni 
He h care o societate bancară întâmpină dificultăți temporare, keita f 
ei pasanan Kapi pentru a face faţă retragerilor neanticipate ce 
j esc e sale, urnizează num i 
Apy olaia (OU erar băncii respective în limită maximă 


c) Banca Naţională conduce 
politica monetară şi valutară a țării: 
; pri 
“yaaa pe prin influențarea nivelului ratel dobânzii sia Gier Gett, 
oua prin cumpărarea și vânzarea de valută (în limita rezervelor ei Sra 
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d) BNR derulează operaţiunile cu Trezoreria statului, (reprezentanta statului ca 
agent financiar, în calitatea sa de debitor şi de creditor). Deoarece între cheltuielile 
publice, (cu ritmuri uniforme de efectuare) şi încasarea impozitelor şi taxelor (având 
caracter periodic), statul se împrumută de la BNR pentru ajustarea acestui decalaj şi 
susținerea ritmică a cheltuielilor sale. Funcţia de gestiune a politicii de trezorerie, 
încredinţată prin lege BNR, a fost delegată de aceasta din urmă Băncii Comerciale 
Române, care dispune de o reţea de ghişee în măsură să exercite atribuţiile delegate 
cu bune rezultate. 


Garanţia îndeplinirii obiectivului central al BNR (menţinerea puterii de cumpărare 
a leului) constă în asigurarea autonomiei sale. Aceasta vizează două laturi: 


- una funcţională, ceea ce înseamnă că ea trebuie să se concentreze asupra 
obiectivelor proprii, să se manifeste ca autoritate monetară naţională supremă, 
să-şi aleagă în mod liber mijloacele de acţiune etc.; 


- alta organică, care se referă la competențele de numire a membrilor Con- 
siliului de administraţie, la durata mandatelor, la modul de funcţionare şi 
deliberare a acestuia. 


Societăţile bancare au statut de societăţi comerciale pe acţiuni, chiar dacă 
sistemul bancar specific actualmente României poartă încă pecetea tranziţiei la 
noul sistem economic. Oricum, este evidentă trecerea de la specializarea ban- 
cară din perioada anterioară anului 1989 la sistemul de societăţi bancare univer- 
sale. 


În primul trimestru al anului 1994, funcționau în România peste 20 de bănci 
comerciale. Situaţia actuală atestă dinamismul sectorului bancar în aceşti ultimi ani, 
comparativ cu perioada anterioară anului 1990, când funcționau doar 4 bănci cu 
capital integral de stat şi când desfăşurau activități reduse alte 4 filiale ale unor bănci 
străine. 


Cu toată schimbarea ce a avut loc, sistemul bancar românesc este dominat de 
„cei cinci mari“ (cele 4 bănci comerciale cu capital integral sau majoritar de stat şi 
CEC-ul), a căror pondere în totalul afacerilor bancare este predominantă. 


Banca Comercială Română (BCR) a fost creată în decembrie 1990, când aces- 
teia i-au revenit operațiunile comerciale ale fostei BNR, îndeosebi operaţiunile de 
cont curent ale întreprinderilor de stat. Ea dispune de o reţea de peste 110 sucursale, 
răspândite uniform în teritoriu. În ciuda insuficienţei în personal bancar specializat, 
BCR dispune de serioase avantaje în comparație cu celelalte bănci, îndeosebi, în 
ceea ce priveşte rețeaua de sucursale. 


Celelalte trei noi bănci - Banca Agricolă, Banca Română de Dezvoltare şi 
Banca Română de Comerț Exterior - au fost reorganizate ca societăți bancare 
(comerciale) în anii 1990-1991 prin preluarea operaţiunilor specializate de la fostele 
bânci de stat, De aceea eforturile pe care le fac noile instituții vizează atât lărgirea si 


diversificarea operaţiunilor, cât și atragerea de agenţi economici - clienţi din alte 
sectoare, decât cel în care se specializaseră înainte. 


Conform angajamentelor din „Memorandumul cu FMI“ 
" , adoptat de Parlamentul 
României, două din aceste bănci vor fl privatizate până în luna mai 1995. 
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Alàturi de cele patru mari bànci, functioneazá numeroase alte bănci comerciale, 
cu capital integral particular, unele având şi capital străin, cum sunt: Bankcoop, 
Banca Comercială lon Țiriac, Banca pentru Mica Industrie şi Libera iniţiativă, Exim- 
bank, Banca Internaţională a Religiilor, Credit Bank, Banca Dacia Felix, Banca 
Renaşterea Creditului Românesc etc. 


Funcţionează, de asemenea, unele bănci mixte sau filiale ale unor bănci străine 
(Banca franco-română, Banca turco-română, Banca româno-egipteană etc.). 


Casele de economii sunt nişte intermediari financiari care colectează depozite 
cu amănuntul de la populaţie şi le oferă, apoi, pe piața interbancară (băncilor şi 
celorlalte instituții financiare). Principala instituție de acest fel este Casa de Economii 
şi Consemnaţiuni (CEC), activitatea căreia a crescut continuu, în prezent, CEC-ul 
dispunând de o reţea de peste 2.300 de ghişee. 


O altă instituţie din această categorie este Banc Post; înființată în cursul anului 
1993, ca o alternativă la activitatea CEC-ului, cu scopul de a introduce competiţia şi 
în acest domeniu. Ea s-a organizat pe structura rețelei de ghişee a oficiilor poştale. 


Din categoria instituțiilor financiare mai fac parte instituţiile de credit mutual, 
adică: cooperativele de credit, casele de ajutor reciproc, casele de pensii. 


Societăţile de asigurări sunt instituţii care garantează asiguratului, în schimbul 
plății unei sume de bani (polita de asigurare), despăgubirea totală sau parțială în 
cazul producerii unui eveniment (încendii, furt, secetă etc.) pentru care (împotriva 
căreia) acesta s-a asigurat. Ele colectează primele de asigurare, achită despăgubirile 
dacă s-a produs riscul împotriva căruia persoana s-a asigurat, plasează soldul resur- 
selor colectate şi necheltuite la alte instituţii financiare cu dobândă etc. 


Înființată în 1948, ADAS a deţinut monopolul asigurărilor în tara noastră până în 
1990. După 1990, această instituție a fost reorganizată sub formă de trei societăți 
comerciale (ASIROM S.A., ASTRA S.A., CAROM S.A.) şi au luat naştere alte 12 noi 


societăţi de asigurare, cu capital autohton, străin sau mixt, între care se desfăşoară 
o concurenţă puternică. ; 


12.2. Masa monetară şi structurile ei. Agregatele 
monetare 


Conceptul contemporan de monedă. Problema definirii monedei a fost dintot- 
deauna dificilă şi controversată. Aceasta deoarece moneda a fost n realitate recep- 
tată de oameni ca un instrument multidimensional. 


Răspunsul tradiţional la o astfel de întrebare a fost acela că moneda este bunul 


care sparge trocul şi transformă deci un schimb direct într-un schimb indirect 
cu două faze; vânzarea şi cumpărarea. i 


În dreptul roman un asemen 
ea contract se numeşte emptio-venditio. Spre 
deosebire de alte bunuri, moneda are o utilitate de care se ia cunoştinţă în a 
când se renunță la ea, nu în cel al achiziţionării sau utilizării ei. 
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Un alt mod de a defini moneda pornește de la ideea de libertate şi lichiditate. 
Moneda, spun adepții acestei idei, este un bun sau un simplu semn, care dă 
deţinătorului puterea de a se elibera de o datorie, dea asigura o plată. Dobândirea 
monedei înseamnă lichiditate, libertate, în timp ce prin pierderea ei se riscă a se intra 
în servitute. 


Adesea, specialiştii apelează la analiza comparată a diferitelor statute ale materiei 
fizice - solidă, lichidă, gazoasă. După cum se ştie, forma solidă a materiei nu-şi 
schimbă statutul fără a fi distrusă, un asemenea bun fiind afectat unei singure 
folosințe. In lumea economică, moneda poate fi asemănată cu forma lichidă a 
lumii fizice. Din această apropiere trebuie să se rețină aici ideea, conform căreia 
moneda, prin însăşi esenţa sa, poate deveni totdeauna altceva. 


Nu întâmplător, se susține că moneda este sângele care „irigă“ corpul social al 
oricărei țări. Ea reprezintă premisa primară a tuturor pieţelor şi liantul originar al 
mecanismului concurenţial general. Moneda este un simbol definitoriu al com- 
unității național-statale. 


Moneda este, în principal, o categorie macroeconomică, la care toți agenții 
economici dintr-o țară se raportează ca la un-dat. Ea constă din tot ceea ce poate 
îndeplini şi, în fapt, îndeplineşte funcţiile de măsurare a activităților economice şi de 
mijlocire a schimbului. 


La prima vedere, moneda a complicat foarte mult viața economică şi viața 
oamenilor în general. Într-adevăr, ea a dus la creşterea numărului de tranzacţii în 
economie, la apariția unor noi verigi intermediare între producție şi consum. Multe din 
aceste tranzacţii s-au autonomizat şi par a fi fără legătură reală cu raționalitatea şi 
eficiența activităţii economice. 


În realitate, instrumentele monetare s-au diversificat şi s-au perfecționat în aşa 
măsură încât moneda să-şi poată manifesta facilitățile sale generale. Umanitatea a 
consumat multă energie şi a dat dovadă de enormă imaginaţie pentru a face moneda: 
acceptabilă de către participanţii la tranzacţii; durabilă; convenabilă; divizibilă; 
stabilă etc. Toate aceste calităţi sunt obligatorii pentru buna funcţionare a etalonului 
bani. 


Componentele (structurile) masei monetare. Pentru ca funcţiile şi facilităţile 
monedei să fie exercitate cu succes este necesar ca aceasta să existe într-un 
anumit volum şi într-o structură anume. Problemele referitoare la raportul de 
mărime dintre activitățile economico-sociale și cantitatea de monedă în 


societate sunt abordate şi analizate, mai întâi, cu conceptele de masă monetară 
şi de viteză de rotaţie a monedei. 


Toţi oamenii maturi se consideră în măsură să răspundă corect la banala întrebare 
privitoare la cantitatea de bani de care se dispune. La o analiză mai atentă se va 
vedea că răspunsul nu poate fi formulat chiar atât de uşor. Aceasta pentru simplul 


motiv că banii unel persoane nu se identifică cu banii numerar de care dispune 
aceasta, 


Privită ca stoc, masa monetară constă din totalitatea instrumentelor băneşti de 
care dispun agenţii economici nonfinanclari dintr-o economie națională la un mo- 


° 


Ai 


2 


PIAŢA MONETARĂ /237 
NI pc bee i D 


ECONOMIA POLITICĂ 


ment dat, destinate achiziţionării de bunuri materiale şi servicii, achitării datoriilor, 

constituirii economiilor în vederea investițiilor şi a altor plasamente. ' 

Ca flux, aceasta reprezintă masa medie de bani care funcţionează într-o anumită 
perioadă de timp (trimestru, an). f ) 

Mărimea fluxurilor monetare dintr-o tară, într-un an economic, reprezintă 
produsul dintre mărimea stocului mediu de bani în locul şi timpul arătate şi viteza de 
rotaţie a banilor (numărul rotaţiilor efectuate). 


Masa monetară existentă la un moment dat la agenții economici (ca stoc), ca şi cea 
tolosită într-un orizont de timp (ca flux) se măsoară prin lichiditatea monetară; 
aceasta se exprimă în mărimi absolute şi în mărimi relative. 


Rata lichidităţii, de pildă, constă în raportul între nivelul mediu anual al masei 
monetare şi nivelul tranzacţiilor economice mijlocite de monedă. Această rată 
serveşte ca indicator de fundamentare a politicii monetare şi de apreciere a eficienţei 
acesteia. De pildă, în Anglia, gradul de monetizare (masa monetară raportată la 
venitul national) a înregistrat următoarele mărimi: 1987 - 30,5%, 1989 - 33,5%, 1991 - 


41%. 


Intensitatea utilizării monedei este măsurată prin viteza de circulaţie a monedei. 
Aceasta se exprimă printr-un raport care evidențiază rapiditatea sau încetineala 
tranzacţiilor, ca si viteza cu care circulă veniturile. Acest raport este inversul ratei 
lichidităţii. Accelerarea vitezei de rotație a monedei semnifică reducerea lichidităţii 
monetare, încetinirea acesteia fiind simptomul formării de stocuri monetare inactive. 


De-a lungul timpului, s-au conturat două componente ale masei monetare, care 
deosebesc calitativ între ele: 


- disponibilități băneşti propriu-zise (bani cash, bani lichizi), instrumente care se 
caracterizează prin lichiditate perfectă; 


- disponibilități semimonetare („aproape bani“), acele instrumente monetare 
care pot fi transformate în bani lichizi sau pot îndeplini funcţiile acestora. 
Efectuarea operaţiunilor de transformare presupune consum de timp, uneori, şi 


aşteptare. De regulă, acestea nu sunt însoţite de pericolul diminuării activului 
respectiv. 


În ultimele decenii, s-au produs modificări substanţiale în mărimile celor două 
componente si în raportul dintre ele. Astfel, dacă în anul 1970, disponibilitățile 
băneşti propriu-zise, reprezentau, în Franța, aproape 69% din total, în ultimii ani 
ponderea acestora s-a redus la mai puţin de 40%. În S.U.A., în 1989, numerarul în 
stoc, la 25 august, însuma 218 miliarde de dolari, ceea ce reprezenta 28% din masa 
monetară definită oficial de Sistemul Federal de Rezervă (aceasta însuma 778 
e gelara TnAndu-se seama de aceste modificări cantitative si structurale 

monetar componentel : 
ah Eer e el sunt analizate şi aprofundate cu ajutorul concep- 

Termen asimilat de Sistemul Contabilităţii Naţionale 

desemnează o parte constitutivă a masei monetare şi A 
~ autonomizată prin funcţiile ei specifice, 

OT? instrumentele de schimb și de plată, prin i 
" gestionează, prin fluxurile economice real 


agregatul monetar 
emimonetare, parte 
prin agenţii specializaţi care emit 
nstituțiile bancar-tinanciare care le 
e pe care le mijlocesc. 
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Includerea disponibilităţilor băneşti în agregatele monetare se face după criteriul 
uşurinței sau al dificultății transtormării lor în bani lichizi, în funcţie de încetineala sau 
rapiditatea cu care se face aceasta, de riscul mai mare sau mai mic dea pierde o 
parte a activelor, Numărul agregatelor monetare, ca şi denumirile diferitelor lor com- 
ponente nu sunt aceleaşi în toate țările. De pildă, în S.U.A. se operează cu trei 
agregate, în Franţa cu 4, în Anglia cu 7 etc. 


Agregatul monetar desemnat prin Mı reprezintă masa monetară în sens 
restrâns, acesta fiind format din: numerarul în circulaţie (bani de hârtie şi monedă 
divizionară); contrurile bancare operabile prin cecuri aparținând rezidenţilor non- 
financiari; cecurile la purtător (de călătorie). 


Acest agregat răspunde pe deplin conţinutului monedei şi facilităţilor sale. Com- 
ponentele lui sunt în măsură să stingă imediat o datorie sau să mijlocească direct o 
tranzacție comercială, fără ca deţinătorul lor să cheltuiască timp şi fără să-și 
diminueze resursele (activele) sale. 


AI doilea agregat monetar M(2) desemnează masa monetară în sens larg, el 
cuprinzând în plus, față de Mi, următoarele: depozitele la vedere, aflate în conturile 
bancare neoperabile prin cecuri; depunerile la casele de economii; depozitele pe 
termen aflate în gestiunea băncilor; acţiuni ale fondului de ajutor reciproc ce pot face 
obiectul unor tranzacții monetare. Toate componentele lui m2(M2 - Mı) reprezintă de 
fapt disponibilităţi ale rezidenţilor nonbancari gestionate de instituțiile financiare. 


Al treilea agregat monetar (M3) cuprinde în plus, față de M2, alte plasamente 
lichide pe termen scurt care nu pot fi încadrate în masa semimonetară (m2). Com- 
ponenta specifică a acestui agregat monetar (m3) este formată din: depunerile pe 
termen nelimitat si bonurile de economii; depunerile si titlurile de comerț în monede 
străine (convertibile); bonurile de tezaur şi certificatele de subscriere la 
împrumuturile de stat, bonuri negociabile; bonuri de economii P.T.T. Componentele 
ma si ma, împreună luate (Ma - Mi), formează lichiditátile economisite şi depuse la 
institutii bancar-financiare pe termen scurt. 


Al patrulea agregat monetar (L) cuprinde, pe lângă componentele lui Ms, 
economiile contractuale depuse pe termen şi diferite alte plasamente negociabile, 
titlurile de valoare emise de agenţii nonbancari. | 


| 

Relatiile de màrime dintre cele patru agregate monetare sunt Saal în figura 
| 

12.1(p.239). | 


lată care erau, în anul 1986, mărimile agregatelor monetare (fluxuri) dih economia 
Franței: L = 3.622 miliarde F; M3 = 3.276 mld. F; M2 = 2.575 mld. F; Mi = 1.373 mld 
F, În S.U.A., Sistemul Federal de Rezervă recunoaşte oficial doar primele trei 
agregate. În această țară, ponderea agregatului monetar M+ în ansamblul masei 
monetare a scăzut de la 45,4%, în anul 1960, la circa 22%, în anul 1990. 


În România, structura şi dinamica masei monetare cunosc particularități ce 
decurg din stadiul tranziţiei la economia modernă pe piaţă. Astfel, în țara noastră 
s-au autonomizat două agregate monetare: Mı şi M2, adică banii propriu-ziși şi 
cvasibanii. M1 include numerarul în afara sistemului bancar şi depozitele la vedere ale 
firmelor. M2 cuprinde în plus următoarele componente: economiile populației la 


e° 
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a M, - Moneda ropriu-zisă: 
- numerar în circulaţie 


a - conturi bancare operabile 
prin cecuri la purtător 
- depozite la vedere 
MERDE a abeau cinta a S EE EE 
CH? = - i dă; 
WS - SE vedere neoperahile 
prin cecuri la purtător d 
- depuneri la casele de economii 
- depozite la termen în valută 
uk = = eege Kar 
m (M,- M,) - bonuri de tezaur şi certificate de 
3 subscriere la împrumuturile de stat 
s - depozite de valoare mare si pe 
termen lung 
L RİR 
1 (1, - M3 )- depozite la termen 
şi plasamente negociabile 
- titluri de valoare emise 
de agenţi nonbancari 
Fig. 12.1 Agregatele monetare şi sferele lor de cuprindere 
vedere şi la termen: depozitele la termen ale firmelor; depozitele condiționate; cer- 
| tificatele de depozit; depozitele în valută ale rezidentilor. 
| 
12.3. Oferta de monedă. Crearea banilor de cont. 
Multiplicatorul banilor 
a Instrumentele monetare s-au diversificat foarte mult. În toate țările cu economie 
de piaţă au fost create şi perfecționate sisteme bancar-financiare complexe, dar 
suple, fiecare componentă căutând să vină operativ în întâmpinarea cererii de 
ulita În fond, moneda numerar începe să existe atunci când părăseşte depozitele 
| âncii Centrale şi ale altor instituții emitente si îşi încetează existența când revine în 
f acestea. 
Ke de monedă nouă este, de regulă, legată de o operațiune de creditare, ceea 
Bender monetizarea unei creante bancare. Procesul invers, adicà rambursarea 
à efect de comerţ sau a unei datorii oarecare în favoarea unei bănci, echivalează 


Cu o reducere a masel monetare. 


7 - mecanismul asigurării nevoilor statului, res 


pectiv acoperirea deticitului buget 
prin emiterea şi negocierea bonurilor de tezaur; sin 


f 
i 
| Mecanismele prin care este pusă în circulație moneda sunt următoarele: 
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- achiziționarea devizelor străine obținute de firme din exportul de mărfuri; 


- acordarea de credite de către băncile comerciale clienţilor lor; 


- formarea unor depozite bancare sub formă de conturi din care băncile pot 
acorda, în anumite limite, credite altor clienți. Banca deschide un cont clientului său, 
prin care | se acordă un credit, autorizându-l „să tragă“ cecuri asupra acestui cont. 


Diferitele componente ale masei monetare sunt puse în circulaţiei de: băncile 
comerciale, Trezorerie şi Banca Centrală (de emisiune). 


Băncile comerciale creează (oferă) monedă de cont (scripturală) prin acordarea 
de credite agenţilor economici. Orice' pasiv sub formă de credite (obligaţii de plată) 
figurează la bancă ca un activ, sub formă de creanţă (drepturi de încasat). Dim- 
potrivă, la nivelul agenţilor economici nonbancari, aceasta apare la pasiv, sub formă 
de datorie, şi la activ, ca spor monetar. Într-un sistem cu multiple bănci comerciale 
acestea își corelează operațiunile cu Banca Centrală. Soldurile care nu se compen- 
sează presupun deschiderea de conturi curente ale băncilor comerciale la Banca 
Centrală. Băncile comerciale solicită, în baza acestor solduri, monedă naţională. 


Trezoreria efectuează cea mai mare parte a plăţilor sale prin intermediul băncilor 
comerciale şi al Băncii Naţionale. Ea se poate servi însă şi de propria sa monedă, 
având facultatea de a crea monedă. Operaţiunea constă în trecerea dintr-un cont 
bugetar într-un cont la vedere. În mod direct, Trezoreria oferă monedă prin im- 
prumuturile pe care ea le contractează la diferite bănci comerciale sub forma 
obligaţiunilor emise şi negociate (subscrise). 


Oferta de monedă este asigurată şi de Banca Naţională, de banca de 
emisiune. Biletele Băncii Centrale „intră în scenă“, în primul rând, pentru alimen- 
tarea nevoilor de resurse financiare ale statului. Operaţiunea are loc în felul 
următor: pentru acoperirea cheltuielilor Administraţiei de Stat (în cazul bugetului său 
deficitar), Trezoreria emite anumite bonuri de tezaur, pe care băncile comerciale le 
subscriu, plătind bani cash pentru ele. Dar, aceste bonuri subscrise pot să fie 
revândute Băncii Centrale, suma plătită de aceasta reprezentând ofertă de bani. 
Operaţiunea se produce,' mai întâi, prin creditarea conturilor băncilor comerciale, 
apoi prin scoaterea (tragerea) din aceste conturi, prilej cu care biletele Băncii 
Centrale sunt puse în circulaţie: sub formă de numerar. 


În al doilea rând, Banca Centrală modifică masa monetară în funcţie de 
nevoile de valută. Ea sporeşte masa monetară de fiecare dată când cumpără 
devizele străine obţinute prin exporturile de mărfuri efectuate de agenții economici. 


Dimpotrivă, masa monetară se diminuează cu ocazia vânzării devizelor pentru a 
susține importurile agenţilor economici. 


În al treilea rând, biletele de bancă intră în circulaţie în situaţia în care băncile 
comerciale au nevoie de sume suplimentare pentru a face față retragerilor mai 
mari decât depunerile efectuate de clientela lor. Banca de emisiune oferă bani 
celorlalte bănci în mai multe situaţii: când compensaţiile dintre băncile comerciale nu 
ajung la zero; când deţinătorii de depozite doresc să păstreze moneda sub formă de 
bilete ale Băncii Centrale; când autoritățile monetare obligă băncile comerciale să 
suplimenteze sumele depuse, ca rezervă, în contul Băncii Centrale. 


éi 
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într-un sistem monetar lerarhizat, Banca Centrală înde 
centrală, de ultim rezervor de lichiditate. în acest rol, ea c 
remonetizarea creanţelor primare, adică prin refinanţarea băn 
contarea). 

Crearea banilor de cont; multiplicatorul lor. 


Treptat, pe baza unei îndelungate experienţe, băncile comerciale au învățat „să 
creeze“ monedă, să potențeze masa monetară. Procesul respectiv 'este cunoscut 
sub denumirile de „expansiune a depozitelor la vedere“, de multiplicator al banilor 
sau multiplicator al creditului. Pentru un necunoscător al' practicilor bancare, 
posibilitatea unei bănci de a crea monedă scripturală pare a fi de domeniul fantas- 
ticului. Pentru bănci, procesul este cât se poate de firesc, el decurgând din natura 
operaţiunilor bancare. 


Pentru a se explica mecanismul multiplicării banilor, se presupun următoarele 


plineşte funcţia de casă 
reează monedă prin 
cilor comerciale (res- 


_ ipoteze: toate băncile comerciale au convenit ca nivelul rezervelor lor să fie de 10% 


din volumul depozitelor la vedere (acest nivel poate figura şi în Legea privind 
societăţile bancare); banii numerar intraţi în sistemul bancar nu sunt expuşi 
scurgerilor în afara sistemului; toate plățile sunt efectuate de bănci prin operarea în 
conturile deschise clienţilor lor. 

Să zicem că o persoană care păstrează, de regulă, pentru nevoile ei curente un 
numerar de 10.000 u.m., hotărăşte să diminueze această rezervă la 9.000 u.m., 
diferenţa de 1.000 depunând-o la o bancă comercială. 


Această primă depunere de numerar în sistemul bancar se va reflecta în bilanțul 
contabil al Băncii comerciale ca în tabelul 12.1. 


Tabelul 12.1. 


Rezerve 1000 Depozit la vedere 


Imprumuturi -= Depozite la termen 


Capital 
TOTAL 


Operațiunea a avut următoarele efecte: transformarea a 1.000 u.m. numerar aflat 
în circulație în depozite bancare; crearea, concomitent, a unei mase monetare scrip- 
turale de 1.000 u.m. Dacă banca ar fi obligată să păstreze în rezervă întreaga sumă 
depusă, atunci nu s-ar produce decât o modificare de structură a masei monetare 
Dar, aşa cum s-a presupus, banca poate să țină şi ține efectiv ca rezervă doar 10% 
din depunere. Restul de bani îi împrumută solicitanţilor. Persoana care a obținut 
creditul de la banca A dispune depunerea sumei de 900 um. la o altă bancă comer- 


cială (B) care, la rândul el, deține ca rezervă doar 1 
d ° ' 0% din depun 
împrumutând-o altul client. EAR, a, 


` Împrumutul de 900 um. a 
35 imprumi „m. apare însă sub formë de depozit la banca B, ce 
înseamnă că masa monetară în cont a sporit cu 1900 u.m. Activitatea băncii A SE 


242/PIAŢA MONETARĂ ECONOMIA POLITICĂ 


la crearea de noi cantități de bani în cont. Banca B poate proceda în acelaşi fel cu 
suma de 900 u.m., depusă de clientul ei. Ea păstrează ca rezervă 90 u.m. şi dă cu 
împrumut solicitanţilor suma de 810 u.m. 

Procesul de depunere a numerarului la bănci si crearea de către acestea a 
excedentului de bani în cont poate fi redat sub forma schemei de mai jos (figura 12.2). 


"injectia" A B 4 C 
inițială împrumut 900 împrumut împrumut 729 
de 
numerar ; rezerve I rezerve I rezerve A 
100 lei li 90 lei 81 lei lei 


Figura 12.2. Procesul de creare a excedentului de bani din depozite 


Acelaşi proces de multiplicare a banilor în cont este prezentat în tabelul 12.2, care 
cuprinde mărimile reale rezultate din calculele făcute pe baza ipotezelor inițiale. 


Tabelul 12.2. 
Procesul de expansiune a depozitelor în cont 


Depozite noi (lei) Rezerve noi (lei) Împrumuturi noi (lei) 


et 


Suma totală a depozitelor la vedere se poate deduce făcându-se apel la logica 
matematică elementară. Procesul de expansiune a depozitelor în cont se va opri 
atunci când întreg numerarul intrat este păstrat în băncile comerciale sub forma 
rezervelor dorite (sau obligatorii). Cum rezervele au fost presupuse ca a zecea parte 
din depozitele la vedere, procesul va avea ca efect înlocuirea a 1000 u.m. numerar cu 
10.000 depozite la vedere (monedă de cont). 


Dacă noile depozite la vedere nu vor atinge suma de 10.000 lei monedă de cont, 
înseamnă că în sistemul bancar există numerar în exces peste rezervele dorite (sau 


obligatorii), deci echilibrul monetar nu a fost atins. Procesul de expansiune va con- 
tinua. 


Multiplicatorul ofertei de bani. Pe baza rezervelor de fr 


actionare, injectiile de 
numerar determină o expansiune a ofertel de bani. 


Pentru fiecare u.m. numerar 


ç 


E 
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introdusă în sistemul bancar, băncile vor avea 10 u.m. depozite la vedere, deci 10 
u.m. monedă de cont. 


În general, multiplicatorul monedei de cont este definit ca raport între volumul 
noilor depozite şi noile rezerve. El se calculează astfel: 


Mu = 2 = 1 „ unde: Mm = multiplicatorul monetar 


D =depozitul la vedere 
R= rezervele obligatorii 
r=rata rezervelor 
În exemplul nostru: 
10.000 _ 1 


Contracţia ofertei de bani. Procesul analizat până acum poate funcţiona şi în 
sens invers. Aceasta se produce în cazul în care are loc o scurgere de numerar din 
sistemul bancar. Scurgerea numerarului va antrena reducerea monedei de cont de 
1/r ori mai mare. 


În cazul în care, un client al băncii decide să păstreze sub formă de numerar un 
plus de 1.000 u.m., retrăgând această sumă din contul său curent, rezervele băncii se 
diminuează cu 1.000 u.m. Pentru restabilirea echilibrului, depozitele la vedere trebuie 
diminuate cu 10.000 u.m. Aceasta nu se produce imediat şi automat, ci prin decizia 
băncii de a nu mai reînnoi acele împrumuturi ajunse la scadenţă, care corespund 
bazei monetare constituite din depozitul în numerar retras. 


Lumea reală bancară este însă, cu mult mai complicată decât a apărut ea în 
modelul construit pe baza ipotezelor adoptate în acest paragraf. Un prim factor care 
pune sub semnul întrebării valoarea modelului constă în însăşi cererea de monedă. 


12.4. Cererea de monedă. Motivaţiile cererii de monedă 


„Populaţia doreşte monedă pentru funcţiile pe care aceasta poate să le 
îndeplinească, nu pentru calitățile intrinseci ale diferitelor instrumente monetare, fie 
ele chiar de aur. Mărimea cererii de monedă în economie depinde de utilităţile 


acesteia, care sunt exprimate de facilitățile pe care le pot asigura disponibilitățile 
băneşti. 


Atunci când moneda a îndeplinit mai ales funcţii pasive - de mijlocire a schim- 
burilor de bunuri economice, când circulația bănească reprezenta un reflex al 
fluxurilor economice reale - masa monetară era condiționată mai ales de nevoile 
agenţilor economici de a achiziționa bunurile materiale şi de a plăti serviciile 
necesare. Acesta este motivul tranzacţional al cererii de monedă. 
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Cererea de masă monetară depinde, în primul rând, de volumul total al schim- 
burilor mijlocite efectiv de monedă şi de viteza de rotaţie a acesteia. Aceasta 
înseamnă că masa monetară (M) se află în raport direct proporţional cu volumul 
schimburilor, rezultat din potenţarea volumului fizic al bunurilor şi serviciilor vândute- 
cumpărate (T) cu preţurile şi tarifele acestora (P). În același timp, aceasta evoluează 
invers proporțional cu viteza de rotaţie a banilor (V), respectiv numărul de acte de 
schimb pe cate le facilitează o unitate monetară în orizontul de timp pentru care se 
calculează masa monetară. La acest nivel de analiză, formula masei monetare în 
circulaţie este: 


M = T. P/V 


În al doilea rând, masa monetară depinde de amploarea creditului de consum, 
de raportul dintre vânzările pe datorie şi plățile făcute în contul creditelor ajunse la 
scadenţă în perioada de referinţă. 


În al treilea rând, masa semnelor băneşti este influențată şi de comportamentul 
agenţilor economici față de monedă, sintetizată prin expresia intensitatea înclinaţiei 
spre lichiditate. Ge 

Preferinta pentru lichiditate se bazează pe mai multe mobiluri concrete: mobilul 
venitului, adică tendinţa oricărui agent economic de a păstra bani lichizi, de a nu-i 
cheltui pe măsura încasării lor; mobilul afacerilor, păstrarea unui volum de bani în 
aşteptarea unor plasamente mai avantajoase în viitor; mobilul prudenţei, dorința 
agenţilor economici de a fi pregătiți pentru a face față situaţiilor neprevăzute; mobilul 
speculaţiei, constând în aceea că, în anumite condiţii, banii lichizi sunt un activ 
financiar superior față de diferitele titluri de valoare, ceea ce îi determină pe 
deţinătorii de economii să le plaseze cu precădere într-un asemenea activ. 


Pornind de la aceste motivații şi considerente, J.M. Keynes a conceput şi a 
explicat o funcţie a cererii de monedă, notată cu L şi formată din două componente 
Lı şi L2. Prima componentă se referă la primele trei mobiluri economico-psihologice 
ale cererii de monedă (venitul, afacerile şi prudenţa). Aceste cereri variază, de regulă, 
o dată cu modificarea produsului sau a venitului (Y) şi se află într-o mică măsură sub 
influenţa ratei dobânzii. Deci, Lı = Li(y), unde L1>0. 


A doua componentă reprezintă cererea de monedă în scopuri speculative. 
Mărimea ei depinde de nivelul ratei dobânzii, aflându-se în raport invers cu aceasta. 
În acest caz, L2 = Lat, când L2 > 0, 


Dacă se însumează cele două componente, delimitate între ele prin mobilurile 
arătate, atunci ecuaţia masei monetare devine: 


Mc = L1(y) + Lat 


° 
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12.5. Piata monetarà si echilibrul ei 


Ca piață specifică, piața monetară diferă atât de piaţa bunurilor de consum 
personal, cât şi de cea a factorilor de producție. Obiectul tranzacţiei pe o asemenea 
piață îl formează moneda- numerar şi/sau banii de cont. În ansamblul piețelor, piața 
monetară deţine un rol tot mai însemnat, acesta decurgând din semnificaţia tot mai 
mare pe care o are moneda în economia contemporană. 


Piața monetară constă din ansamblul tranzacţiilor cu monedă, din confruntarea 
specifică dintre cererea şi oferta de monedă în funcţie de preţul ei (rata dobânzii). 


Marfa monedă este omogenă. Cu toate acestea, preţul tranzacţiei cu monedă 
diferă în funcţie de numeroşi factori: termenul scadenței; gradul de risc asumat de 
creditor; sumele tranzacţionate etc. În plus, ajustarea ei se face foarte greoi, piața 
monetară fiind o piață de oligopol, cu puţini otertant de monedă. 


La un anumit nivel al ratei dobânzii - 
celelalte condiţii fiind date -, evoluţiile 
cererii şi ale ofertei de monedă converg 
spre realizarea echilibrului pe piața 
monetară. Piața monetară se află în stare 
de echilibru, când, la -un anumit nivel al 
ratei dobânzii (d'e), cantitatea de monedă 
oferită (Mo) este egală cu cea cerută (Mo), 
acestea fiind egale cu Mm/e. Aşa cum se 
poate observa în figura alăturată, litera E 
marchează punctul de echilibru. 


Creşterea cererii de monedă de la 
Mali la Mc/2 are ca efect sporirea atât a 
cantităţii de monedă pe piaţă, cât și 
creşterea ratei dobânzii, aşa cum su- 
gerează graficul 12.4. Dacă angajamentele 
de plată se fac cu o frecvență mai mică 
(încetinirea vitezei de rotație), atunci 
cererea de monedă va crește, ca și oferta 
de altfel, ` 


Fig. 12.4, Moditicarea poziţiei de 
echilibru pe baza sporirii cererii 
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Scăderea cererii de monedă are ca efect atât scăderea cantităţii de monedă, cât 
şi a ratei dobânzii. 


Creşterea ofertei de monedă conduce la scăderea ratei dobânzii şi la creşterea 
masei monetare tranzacţionate pe piață. Surplusul de monedă oferit nu va putea fi 
abosorbit decât dacă va scădea rata dobânzii; aceasta din urmă stimulând cererea 
de monedă. 


Scăderea ofertei de monedă de la 
Mali la Mo/2 conduce la sporirea ratei 
dobânzii şi la diminuarea cantităţii de 
monedă tranzacturată de la Mı Ja M2. 
Cauza creşterii ratei dobânzii este exis- 
tența unei penurii de monedă la o rată 
scăzută a dobânzii, penurie ce exercită 
presiuni în sensul majorării ratei dobânzii 
de la d'+ la d'2. 


Mecanismele pieței monetare sunt însă 


mult mai complicate şi mai concrete. Fig. 12.6. Modificarea poziţiei de 
Câteva argumente în sprijinul acestei echilibru ca urmare a 
aprecieri. De exemplu, băncile care dispun scăderii ofertei 


de resurse pe care doresc să le dea cu împrumut la nivelul curent al ratei dobânzii se 
pot confrunta cu scăderea cererii de monedă. Mecanismul pieței monetare se 
desfăşoară relativ lent, prin modificarea treptată a ratei dobânzii, în aşa fel încât să 
se echilibreze cererea de monedă cu oferta de asemenea active. De asemenea, o 
bancă coboară rata dobânzii la creditele acordate. concomitent cu scăderea ratei 
dobânzii la depozite. Dar, reducerea ratei dobânzii la depozite trebuie făcută în 
consens, decizia unui singur agent bancar în direcția arătată putând duce la pier- 
derea clienţilor, care se vor orienta spre acele instituţii care le oferă rate mai mari de 
dobândă. 


Pentru caracterizarea concretă a pieței monetare, sunt necesare încă câteva 
precizări. 


Cererea de monedă este o cerere de încasări reale; agenţii economici se intere- 
sează de puterea de cumpărare a încasărilor lor şi nu de suma nominală a acestora. 


Agenţii păstrează monedă pentru a o utiliza în efectuarea tranzacţiilor şi pentru a 
se proteja împotriva riscului. 


Existenţa unor costuri de transformare (în bani lichizi) este unul din motivele care 
explică deținerea de monedă. 


Costul de oportunitate suportat de un agent economic ce deține monedă este egal 
cu dobânda pe care el ar fi putut s-o obțină plasând aceşti bani. Deţinerile de monedă 


pentru tranzacţii ale unul agent sunt optime când costul tranzacţiei este egal cu 
costul de oportunitate a deţinerii banilor lichizi. 


° 


9 


A 


Toate celelalte condiţii 
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` ; netará 
Analiza în termeni de gestiune a stocurilor monetare aariad ERIT 
oste o functe crescătoare do venit şi una descrescătoare do nivelul rate i 


Un agent ce deține un titlu financlar se oxpune unol plordori în capital, dacă az 
acelul activ scade. Acest risc explică existenţa unel cereri de monedă pentru mo 
speculaţiel. 

Pentru un nivel dat al ratel anticipate a dobânzii, cererea de monedă pentru 
speculație este o funcţie descrescătoare de rata dobânzii de piaţă. 


O anticipare a creşterii preţurilor diminuează stocul de masă monetară si conduce 
la creşterea vitezei de circulaţie a monedel. 


Studiile empirice confirmă ideea că cererea de monedă este o funcţie de venit şi 
de rata dobânzii. Elasticitatea pe termen lung a cererii de monedă în raport cu venitul 
pare a fi inferioară lui 1, Elasticitatea respectivă în raport cu rata dobânzii este 
negativă. 


12.6. Teorii cu privire la cantitatea de bani 


Problema cantităţii necesare de bani pentru buna desfăşurare a fluxurilor 
economice reale a fost amplu dezbătută în literatura de specialitate. Modul ei de 
abordare şi de soluţionare s-a aflat, în primul rând, în dependenţă de forma 
predominantă de bani. 


A fost o vreme când problema complexă a relaţiei bani-pret putea fi abordată şi 
înțeleasă prin teoria metalistă a cantităţii de bani în circulaţie. O asemenea teorie 
reflectă condiţiile când circulaţia monetară era limitată la metalele preţioase şi la 
semnele băneşti liber convertibile în asemenea metale. Partizanii teoriei în cauză 
considera că valoarea monedei este dată de cantitatea şi prețul mărfii - metal preţios. 
Teorla metalistă ajuta şi la definirea, prin lege, a valorii banilor, valoare deosebită de 
valorile mărfurilor pe care banii le exprimau. Ca urmare, mărimea prețurilor mărfurilor 
depindea de cantitatea de metal prețios monetar şi de valoarea lui, pe de o parte şi 
de volumul bunurilor schimbate, pe de altă parte. 


În antiteză cu această teorie, a fost formulată teoria nominalistă a banilor. Cel 
care a pus-o în circulaţie, monetaristul german O.Knapp, susținea că valoarea 
monedei este legată doar de puterea ce i-a fost legal atribuită de emitent. Acesta din 
urmă aveau rolul determinant în dimensionarea cantităţii de monedă în circulaţiei, în 
sporirea sau reducerea acesteia de la o etapă la alta. Pe o asemenea bază teoretică 


nu puteau fi explicate acele situații reale de pe piețele monetare, când valorile 
monedelor ce circulau în paralel evoluau în sensuri o 
legea circulaţiei băneşti. 


O dată cu trecerea definitivă la ex 
teoria cantitativă a banilor, 
menii cei mai generali, 
băneşti în circulaţie, pe 


puse, față de ceea ce prevedea 


primarea prețurilor doar în monedă, s-a impus 
ca latură inseparabilă a teoriei schimburilor. În ter- 
această teorie exprimă relația dintre cantitatea de semne 
de o parte, si nivelul general al prețurilor, pe de altă parte 
fiind neschimbate, nivelul prețurilor este dat de cantitatea 
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totală a banilor în circulaţie; mărimea cantității de bani este de competența agenților 


monetari. = 

Pornind de la cunoscuta teză a lui J.B.Say, conform căreia orice marfă nouă îşi 
creează propria sa piață prin intermediul pieţei altei mării, M.Wicksell susținea că 
prețurile tuturor mărturilor cresc atunci când cererea generală exprimată în monedă 
depăşeşte oferta generală de bunuri şi servicii. Teoria, în acest caz, avea rolul de a 
găsi şi explica motivele care fac ca cererea monetară să fie superioară sau inferioară 
ofertei de bunuri. 


Ocupându-se de relaţia dintre prețuri şi monedă, Irving Fisher a exprimat-o printr- 
o ecuaţie, care îi poartă numele: 


MV = PT, în care: 
M - cantitatea de monedă existentă în medie într-un interval de timp; 
V - viteza de circulație a monedei; 
P - nivelul prețurilor; 
T - volumul tranzacţiilor. 


Deci, cantitatea de bani în circulație se poate afla prin raportarea volumului 
bunurilor cumpărate potenţate cu nivelul preţurilor la viteza de circulaţie a monedei 
(M = P . T/V). La rândul lui, produsul P.T exprimă tranzacțiile care presupun prezența 
efectivă a monedei ca mijlocitoare a schimbului. 


Ecuația lui Fisher a devenit expresia teoriei canitative a banilor atunci când 
elementele ei monetare (M şi V) au devenit privilegiate în relaţiile de schimb. În aceste 
condiţii, variația prețurilor este pusă prioritar pe seama dinamicii cantității de monedă 
în circulaţie. 


Teoria cantitativă a banilor a fost supusă încă de la început unei atente analize 
critice. Bertrano Nogaro, de pildă, a refuzat să creadă că relația de schimb poate fi 
explicată doar pe baza luării în considerare a influențelor exercitate de masa 
monetară asupra preţurilor. De asemenea, Nogaro atrăgea atenția asupra faptului că 
autorii teoriei cantitative a banilor identificau nejustificat cantitatea de monedă dis- 


ponibilă cu cea efectiv cheltuită şi cantitatea de mărfuri destinate vânzării cu cea 
vândută. 


Prin aceste ramarci critice se puneau începuturile teoriei calitative a banilor, se 
întroduceau elemente subiectiv- psihologice în teoria banilor. Austriacul Von Wieser 


şi francezul Aftalion au reevaluat indicatorii monetari prin luarea în considerare a unor 
elemente psihologice. 


Pentru Von Wieser, de exemplu, factorul predominant nu mai este masa 
monetară totală, ci acele sume băneşti care sunt considerate de către deținătorii lor 
ca venituri ce pot deveni cheltuieli în perioada dată. În acest caz, M se personalizează 


şi devine R, ecuaţia schimburilor luând forma: 
R = PQ, unde: 
R - venitul total în bani: 
Q - cantităţile de produse; 
P - prețul mediu. 


fei 


Wl 


° 


2 


PIAŢA MONETARĂ/249 


ECONOMIA POLITICĂ 


Dacă M este o mărime globală cu determinare oblectivă, R este un dat parE t 
subiectiv. Deci, prin înlocuirea lui M cu R, ecuaţia schimburilor cuprinde un eleme 
uman, un „comportament“. 


Perfecționând această analiză, Aftalion proiectează în viitor aprecierea subiec- 
tivă a venitului ce urmează a fi cheltuit. El arată că deţinătorii de venituri decid 
asupra modului şi momentului cheltuirii unora dintre banii lor în funcţie de evoluțiile 
viitoare ale prețurilor. Ca urmare, factorul R ia o valoare specific psihologică. De 
pildă, dacă publicul aşteaptă justificat sau nejustificat o creştere a prețurilor, el 
precipită cumpărările sale curente de aşa manieră încât se ajunge la prețuri ridicate. 
Adesea, acestea sunt mult mai mari decât aşteptările. 


Raportul dintre cantitatea de monedă şi mărimea prețurilor a fost abordat şi de 
şcoala de la Cambridge, lordul J.M. Keynes formulând o ecuaţie proprie a schim- 
burilor, cunoscută ca ecuaţia de la Cambridge. Aceasta se prezintă astfel: 


n = y(k + rk’); y = n/(k + rk’), unde: 


n - volumul însumat al monedei în numerar si al celei scriptuale; 
y - nivelul prețurilor, respectiv indicele costului vieții; 

k - cererea publică de încasări în monedă lichidă; 

k' - moneda scripturală exprimată în unităţi de consum; 

r - rata rezervei monetare; 


Pornind de la această ecuaţie, economistul englez explică anumite fluxuri macro- 
economice reale. O dată ce folosirea mâinii de lucru a ajuns să fie deplină, orice 
încercare de a mări în continuare investițiile va declanşa o tendinţă de creştere 
nelimitată a preţurilor curente, adică ne vom afla într-o situaţie de inflaţie autentică. 


În ultimele decenii, s-au făcut eforturi deosebite pentru explicarea cantităţii de 
monedă în circulație, creându-se o teorie modernă, integratoare şi dinamică 
despre bani şi rolul lor în economia de piață. 


Economistul american, Milton Friedman susține că mişcarea preţurilor şi evoluţia 
venitului bănesc nominal sunt provocate prin variațiile ofertei de monedă. „Noi am 
insistat întotdeauna, continua el, asupra faptului că banii au o importanţă considera- 
bilă pentru înțelegerea nivelului şi dinamicii mărimilor nominale, dar nu şi pentru 
mărimile reale, privite într-o perspectivă mai îndelungată“.EI a introdus deci noțiunea 
de putere de cumpărare a monedei, care provine din compararea, nu totdeauna 
conştientă, între mărimile disponibile curente şi cele viitoare previzibile ale in- 
dicatorilor marfaro-băneșşti. 


În prezent, se simte nevoia de a lega moneda de un lucru mai tangibil şi, mai ales 
de a cunoaşte elementele comportării el viitoare. Nemaldispunând de posibilităţile ia 
a compara direct moneda cu valorile mărfurilor schimbate sau cu metalul preţios, el 
admite că valoarea monedei este fixată prin lege şi că aceasta depinde ia 
modalităţile de emisiune a banilor, de structurile masei monetare $i de meca Z Š 
circulației acesteia, de nivelul activităţii economice şi orientarea acesteia KN 
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Piata capitalului reprezintá piata titlurilor financiare pe termen lung. Aláturi de 
celelalte piete financiare, piata titlurilor financiare pe termen lung are funcţia de a 
mobiliza economiile băneşti ale unor agenţi economici în scopul finanţării pe termen 
lung a altor agenţi economici. 


13.1. Titlurile financiare pe termen lung: obligațiunile 
şi acțiunile 


în general, titlurile financiare sunt, pentru unii agenţii economici, alternative ale 
plasării economiilor lor băneşti, iar pentru alții, instrumente prin intermediul cărora se 
asigură acoperirea unor necesităţi de finanţare. 

Titlurile financiare pot fi pe termen scurt, atunci când facilitează finanţări şi, 
respectiv, plasamente pe perioade mai mici de un an, sau pe termen lung, în situaţiile 
când sunt utilizate pentru finanţări şi, respectiv, plasamente pe perioade ce depăşesc 
un an. Între titlurile financiare pe termen scurt, mai importante sunt efectele de 
comerţ - cambia, biletul la ordin etc. - certificatele de depozit, bonurile de tezaur. 
Titlurile financiare pe termen scurt intră în sfera de cuprindere a pieței monetare. 
Titlurile financiare pe termen lung includ, în principal, obligaţiunile şi acţiunile. Aces- 
tea sunt negociate pe piața capitalului. 


Titlurile financiare sunt bunuri care generează în viitor un flux de venituri. În 
funcţie de veniturile generate, titlurile financiare pe termen lung se clasifică în: 
e Titluri financiare pe termen lung cu venituri fixe: obligaţiuni şi acțiuni 
privilegiate; 
e Titluri financiare pe termen lung cu venituri variabile: acţiuni ordinare. a 
Obligatiunea reprezintă un titlu de credit: emitentul obligatiunii este debitorul, iar 
deţinătorul acesteia, creditorul. Deținătorul obligatiunii - obligatarul - este, deci, un 
simplu creditor şi nu un asociat. Există două categorii de drepturi pe care le implică 
deținerea unei obligaţiuni: 


e Dreptul de a încasa regulat (semianu igațiuni 
al sau anual) cuponul obligaţiunii, care 
reprezintă venitul fix al acesteia; a ! 


° E de a primi, la o dată determinată numită scadenţă, valoarea nominală i 

a obligatiunii, care este în fapt, suma cu care este creditat emitentul. 
Acțiunea este un titlu de proprietate într-o socletate comercială pe acțiuni. 
Acţiunea dovedeşte participarea de 
nerea acțiunii este sursa a patru dreptu 


(ES acesteia la capitalul social. Deti- 
ri: 
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e Dreptul de decizie; 

e Dreptul de informare; 

e Dreptul asupra rezervelor încorporate în capitalul social; 

e Dreptul la rezultate (la dividende). ua 

Venitul acționarului se numeşte dividend şi reprezintă o parte din profitul CU tite, 

al societății comerciale. Dacă acţiunea este privilegiată, atunci acţionarul are d rep a 
la un dividend fix, indiferent de mărimea profitului realizat de întreprindere în anu 
respectiv. Dacă acțiunea este ordinară, atunci acţionarul primeşte un dividend 
variabil, în funcţie de profitul realizat. 


Acţiunile privilegiate se deosebesc de cele ordinare prin accesul inegal la decizii, 
profituri etc. Actiunile privilegiate au prioritate la vot sila distribuirea profiturilor. In 
cazul lichidării societăților comerciale, acţiunile privilegiate sunt primele care au 
dreptul la despăgubiri. 


13.2. Structura instituţională a pieţei capitalului 


În cadrul pieței capitalului se disting: ç 


e Piaţa primară, unde se vând şi se cumpără emisiunile noi de titluri financiare 
pe termen lung; 


e Piaţa secundară, unde se negociază titlurile financiare emise în prealabil. 


Pe piața primară, titlurile financiare pe termen lung sunt emise în scopul de a fi 
plasate. În piaţa primară, agenţii economici - întreprinderi, autoritatea guvernamen- 
tală, administraţiile locale - care au nevoie de resurse băneşti, oferă noi titluri finan- 
ciare pe termen lung. Acestea sunt achiziționate de către alți agenţi economici - 
populaţia, instuţiile financiare etc. - care dispun de economii băneşti. Cele mai 
importante societăți comerciale pe acţiuni pot să vândă acţiuni sau obligaţiuni noi la 
bursa de valori. Cele mai multe societăți comerciale pe acţiuni apelează însă la 
serviciile unor intermediari care, de regulă, subscriu emisiunea în schimbul unui 
comision sau achiziționează integral noile titluri financiare pentru a le vinde ulterior 
publicului. ! 


Piața secundară cuprinde bursa de valori şi piețele titlurilor financiare pe termen 
lung emise în prealabil şi neincluse în cadrul tranzacţiilor la bursă. 


Bursa de valori este principala instituţie de intermediere a vânzărilor şi 
cumpărărilor de titluri financiare pe piața secundară. Bursa de valori reprezintă piața 


1) Orice emisiune de titlu financiare deste prezentată într-un prospect. Pentru a asigura succesul 
vânzării este necesară desfăşurarea unei ample camapanii publicitare. În cazul ăazisiunilon d 

dimensiuni reduse, costurile ofertei publice pot fi evitate prin vânzarea noilor titluri în bloc, de ii 
către instituţii financiare (societăţi de asigurări, case de pensii etc.) Sen 
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organizată a celor mai importante titluri financiare emise în prealabil de către 


societăţile financiare şi autorităţile guvernamentale. 


în contormitate cu legislaţia în vigoare, piața captalului în România evoluează spre o structură 


instituțională ce include: 
e Comisia Naţională a Valorilor Mobiliare, cu rol în urmărirea, supravegherea şi impunerea 
reglementărilor legale privind piața capitalului; 
e Societăţi de intermediere autorizate de Comisia Naţională a Valorilor Mobiliare, al căror 
obiect de activitate este vânzarea și cumpărarea titlurilor financiare în contul clienţilor sau 
în cont propriu, plasarea titlurilor pe pieţele primară şi secundară; 


e Sistemul de Evidenţă a Valorilor Mobiliare, cu rol de informare a participanţilor pe piața 


capitalului; 


e Consultanţi de plasament, al căror scop este prestarea de servicii de analiză, selectare şi 
evaluare a titlurilor financiare; 


e Sisteme de compensare şi depozitare a titlurilor financiare. 


În limbajul legislatorului, prin valori mobiliare se înţeleg titlurile financiare emise în formă 
materială sau în cont. 


Titlurile care se tranzacţionează la bursă au fost achiziționate (subscrise ) în 
prealabil. Prin intermediul bursei, deţinătorii de titluri financiare au posibilitatea să le 
revândă pentru a-şi crea lichidităţi. Funcționarea bursei arată că, în principiu, nimeni 
nu este asociat pe viaţă la o societate comercială. În timp ce capitalurile lucrează în 
societăţile comerciale emitente, cei ce le-au subscris iniţial pot să-şi satisfacă 
cerinţele de lichiditate. 


În cadrul bursei de valori, titlurile se vând şi se cumpără la prețurile stabilite pe 
baza cererii şi ofertei în cadrul şedinţelor de licitație. Acestea se desfăşoară într-un 
loc anumit, în zile şi la ore fixe, în conformitate cu programul bursei. 


În general, există două metode de stabilire a prețurilor şi de derulare a tranzacţiilor cu titluri 
financiare în cadrul bursei de valori: 


"e Derularea tranzacţiilor la prețuri fixe pentru o şedinţă de licitaţie; prețurile se stabilesc în 
funcţie de numărul ordinelor de vânzare şi de cumpărare depuse înaintea începerii şedinţei; 


° Derularea tranzactiiilor la preţuri variabile în timpul şedinţei de licitaţie; se porneşte de la 
un preț de deschidere care se corectează ulterior în raport cu evoluţia ordinelor de vânzare 
şi de cumpărare. | 


Sistemul european de organizare a ședințelor de licitație în cadrul bursei de valori are la bază 
următoarele principii; 


° Tranzacţiile se realizează în conformitate cu ordinele de vânzare şi de cumpărare care pot 
fi: preț minim de vânzare; preţ maxim de cumpărare, preţul zilei; 


° În cadrul ședinței de licitaţie se stabileşte š x 
şt un preț tix rețul zilei entru fie eg i 
A p t p iecare cat orie 


e Nivelul prețului se determină asfel încât numnàrul ordinelor executate să fie maxim 


Fiecare ca 
Ee E, a titlu financiar are un broker specialist ale cărui atribuţii sunt: centralizarea 
nzare şi cumpărare; fixarea preţului; asigurarea fluidităţii tranzacţiilor 


La 
| 

€ a 

e + 
a 
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De asemenea, in cadrul bursei de valori funcționează o comisie care coordonează li 
precum şi o casă de clearing cu rol în derularea efectivă a tranzacţiilor. e? 

Institutiile pietei capitalului, inclusiv reglementările legale în domeniu, Sien e 
cadrul premisiv de manifestare - sub impactul unui complex de factori - a cererii şi a 
ofertei de titluri financiare pe termen lung. 

Bursa de valori concentrează cea mai însemnată parte a cererii şi a oferte) de 
titluri financiare, facilitează tranzacţiile dintre agenții ce dispun de economii băneşti 
şi cei ce au nevoie de finanţare şi repartizează riscul între participanţii la schimburi. 


citaţiile 


13.3. Premisele cererii de titluri financiare 


Cererea de titluri financiare este susţinută, în principal, de populaţie, dar şi de 
unele instituţii financiare, cum ar fi societățile de asigurări, casele de pensii etc. 


Motivația plasamentului în titluri financiare pe termen lung este dată de 
capacitatea acestora de a genera venituri în viitor. Una dintre cele două premise 
fundamentale ale deciziei de plasament este valoarea prezentă a fluxurilor de venituri 
generate în viitor. 


Cealaltă premisă se referă la riscul plasamentului. Riscul apare ca urmare a 
incertitudinii anticipărilor privind fluxul de venituri viitoare. 


13.3.1. Valoarea prezentă a fluxurilor de venituri viitoare 


Problema valorii prezente a fluxurilor de venituri viitoare este determinată de 
faptul că valoarea banilor este dependentă de timp. 


Estimarea valorii prezente a unui venit viitor se numeşte actualizare. 


Actualizarea se realizează pe baza unor rate de actualizare. Dobânda reprezintă - 
în condiţiile în care se face abstracţie de risc - preţul utilizării banilor în timp. De 
aceea, rata dobânzii poate fi utilizată ca rată de actualizare în ipoteza în care nu 
există incertitudine şi, deci, nici risc. 


Concret, valoarea prezentă Vo a unui venit Va, ce va fi obținut peste un an, este 
dată de relaţia: 


Va 


= Tar cl 


unde r reprezintă rata nominală a dobânzii anuale. 


„Vo coincide cu mărimea unui depozit monetar 
venitul V+ peste un an prin acumularea dobânzii | 
depozit monetar Vo, creat în prezent, 


care, creat în prezent, asigură 
a suma iniţială. Într-adevăr, un 
generează peste un an un venit egal cu suma 


iniţială, la care se adaugă dobânda anuală aferentă: 
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Vi = Matt Vos (1 +r).Vo (2) | | Tire 
Corespunzător, valoarea prezentă Vo a unui venit V2 ce va fi obținut peste doi ani 
este: 
T (3) 
; a+r) 


Si în acest caz, valoarea prezentă Vo este egală cu mărimea depozitului monetar 
care, creat în prezent, asigură venitul V2 peste doi ani prin acumularea dobânzii 
anuale la suma iniţială. Într-adevăr, depozitul monetar Vo generează peste un an 
venitul Vı egal cu: 


EH ET EW (4) 
iar peste doi ani, venitul V2: 
Və=Vi+r.V4=(1+r).Vo+r.(1+r).Vo = (1 An. Vo (5) 


Generalizând, valoarea prezentă Vo a unui venit Vn ce va fi obținut peste n ani 
rezultă din relaţia: 


Va 


VO 
a+’ 


(6) 


fiind egală cu dimensiunea depozitului monetar care, creat în prezent, asigură 
venitul Vn peste n ani în condițiile acumulării dobânzii la suma inițială. 


În cazul unui flux de venituri viitoare, valoarea prezentă rezultă prin însumarea 
valorilor prezentate ale tuturor veniturilor ce se obţin în viitor. Astfel, valoarea 
prezentă Vo a fluxului de venituri V1, V2 ,..., Vn, eşalonat pe n ani este dată de relația: 


Vi a: Va Va 


a+r) a s a ES 


Vo = 


Valoarea prezentă a unui flux de venituri viitoare este egală cu depozitul monetar 
care, creat în prezent, ar aduce, prin retragerea sa graduală, venituri egale cu cele 
ale fluxului respectiv. 


Sá considerăm, spre exemplu, un flux de venituri anuale egal cu 1000 unități monetare pe o 
perioadă de trei ani. 


În condiţiile unei rate a dobânzii de 10%, valoarea 
monetare, conform calculelor din tabelul de mai Jos: 


prezentă a fluxului este 2486,85 unități 


(a 


f 


La 


Ai 
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d Gg D N 
Anu Valoare prezentă (unități 
na] ramine | ceea | ut 


Venit (unități monetare) Coeficient de actualizare 
a] atita (căra unul ee dien 2:00) D 


1 1000 (1 + 0.1), =1.1 
2 1000 (1 + 0.1) = 121 
3 1000 (1 + 0.1) = 1,331 


Un depozit monetar de 2486,85 unități monetare, creat în prezent, asigură, prin retrageri graduale 
Tabelul următor 


pe parcursul unei perioade de trei ani, venituri egale cu cele ale fluxului. 
demonstrează acest lucru: 
- Unităţi monetare - 


Depozit monetar la începutul 
anului 1735,54 909,09 


Dobândă 173,55 90,9 


Retragere 1000 1000 


Depozit monetar la sfârşitul anului 909,09 0 


13.3.2. Incertitudine si risc 


Riscul derivà din incertitudine. Notiunea de incertitudine este opusà celei de 
certitudine. Din punct de vedere formal, se consideră că starea de certitudine 
desemnează cazurile în care anticipările privind fluxurile de venituri viitoare sunt 
unice sau limitate într-o marjă foarte restrânsă. De regulă, agenţii economici 
realizează anticipări care acoperă marie largi de valori, între aceste valori unele sunt 
mai probabile, altele mai puţin probabile. 

Termenul de risc este utilizat cu referire la situaţiile în care anticipările nu 
sunt unice, dar se pot aprecia probabilitățile fiecărei variante posibile. Abor- 
darea riscului în teoria economică are ca punct de plecare agregarea valorilor 
posibile într-o mărime medie pe baza distribuției corespunzătoare de probabilităţi. 

Continuând exemplul din paragraful precedent, să presupunem că anticipările se concretizează 
în două variante ale fluxului de venituri viitoare. Valorile prezente corespunzătoare celor două variante 
și probabilitățile asociate sunt indicate în tabelul următor: 


Valoare prezentă a fluxului viitor (unităţi monetare) Probabilităţi anticipate 


2486,85 0.8 
1552,60 02 
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Valoarea prezentă medie a fluxului de venit 
2486,85 x 0,8 + 1552,60 x 0,2 = 2300,00 unități monetare 


uri viitoare se obține astfel: 


Riscul poate fi luat în considerație direct la estimarea valorii prezente a fluxului e 
venituri viitoare prin utilizarea unei rate de actualizare superioare ratei dobânzii. n 
acest caz, diferenţa dintre rata de actualizare şi rata dobânzii este expresia procen- 


tuală a premiului pentru risc. 


13.4. Cererea de titluri financiare 


Cererea de titluri financiare este rezultanta a numeroşi factori, între care cei mai 
importanţi se referă la anticipările cumpărătorilor potenţiali în ceea ce priveşte : 


e Randamentele titlurilor financiare; 

e Câştigurile potenţiale din achiziționarea titlurilor financiare; 
e Riscul plasamentului în titluri financiare; 

e Lichidarea titlurilor financiare. 


13.4.1. Randamentul titlurilor financiare 


Prin randamentul unui titlu financiar se înțelege acea rată de actualizare pentru 
care prețul titlului este egal cu valoarea prezentă a fluxului asociat de venituri viitoare. 
Relaţia dintre randamentul e al unui titlu financiar, preţul P al acestuia şi fluxul asociat 
Vi, V2..., Vn de venituri viitoare este: 


; V v. 1 
= = Et Sros Sedan 
(+e) G +e) (1 + e)" 


(8) 


Din punct de vedere formal, randamentul unui titlu financiar se obtine, deci, din 


relatia de egalitate a pretului acestuia 
cu valoarea prezentă a fluxului i 
venituri viitoare. k RASSEL 88 


CERS are un rol însemnat în decizia de a cumpăra titluri financiare. Să 
RS d e că un cumpărător potential este confruntat cu problema 
onarea unui titlu financiar, pe de o parte i i 

Ă ' „ ŞI crearea unui depozit 

monetar, pe de altă parte. În acest caz, fundamentul deciziei de cumpărare a an 


financiar se găseşte în compararea randam 
e SEH on 
trei posibilităţi: ntului e cu rata dobânzii r. Se pot distinge 


e Dacă e < r, atunci cumpărarea titlului nu e 
situaţie, crearea unui depozit monetar de m 
aduce în viitor venituri mai mari decât titlul r 


ste avantajoasă. În această 


ărime egală cu preţul titlului ar 
espectiv; 
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e Dacă e > r, atunci cumpărarea titlului est 
veniturile generate în viitor de titlul respectiv sunt super 
obţinute prin crearea unui depozit monetar de mărime egal 

- e Dacă e =r, atunci cumpărătorul potential este indiferent între achiziționarea 
titlului şi crearea depozitului monetar, ambele alternative aducând venituri 
viitoare identice. 


Randamentul unei obligaţiuni se determină ținând seama că venitul asociat - 
cuponul - rămâne fix până la termenul de scadentà. În plus, trebuie avut în vedere 
faptul că răscumpărarea obligatiunii - si, deci, stingerea relației de creditare - implică 
plata, la termenul de scadență, a unei sume egale cu valoarea nominală. In aceste 
condiții, relația anterioară devine: 


e avantajoasă. În acest caz, 
ioare celor ce ar fi 
ă cu prețul titlului; 


mn m. 


la 
C+0 
een (9) 
(1+e) (1+e) (Drei 
in care C reprezintá cuponul obligatiuniii, P pretul acesteia, O valoarea nominal 8. 
n termenul de scadenţă, iar e randamentul. , 
Să considerăm, spre exemplu, o obligatiune cu valoare nominală 10000 unităţi monetare, cuponul 
1000 unităţi monetare şi termenul de scadenţă 3 ani. Randamentul obligaţiunii în cazul în care prețul 
acesteia este 9519.6 unități monetare rezultă din ecuaţia: ` 
9519,6= 1000 1009 , 1000+ 10000 (10) 
(1+e) (+e) (1+ e) 
care conduce la e = 12% 
În situaţia în care termenul de scadenţă este infinit, relația de calcul pentru 
randament devine: 
EE C ` 
a ul Ea ET A AURA aime) 
ú (1 Fe). (I die) 
sau, prin restrângerea seriei infinite: 
` C 
D > Ps e i ` (12) 
"Otita y i 
a d 
it „de unde: pe 
PAAT s i ; (13) 


EE 


1141219136 d RI 
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ținând însă seama de faptul că, cel 


ermină analog, 


amentul unei acţiuni se det d 
Ek durata de viatá a actiunii este infinitá: 


putin din punct de vedere teoretic, 


! P= Di A SS Sg > îi Tu (14) 
1+e Dote (1 +e) 


în relaţia anterioară, P reprezintă prețul acţiunii, e randamenul acesteia, iar D1, 


D2,..., Dn fluxul corespunzător de dividende. 
În ipoteza în care fluxul de dividende este constant: 


Di = D2 = ... = Dn = ... = D (15) 


relatia de calcul al randamentului actiunii devine: 


D D D 
ES E erh 16 
1+e QE a +e)" Ce 
sau: 
D 
P == (17) 
de unde: 
P 
e=5 (18) 


! pu urmare, în condiţiile în care se anticipează un flux constant de dividende 
andamentul acţiunii este egal cu raportul dintre dividende şi preţ. : 


În mod firesc, ori 
„ orice cumpărător potenţial urmăre i i 
ste achiziționar i 
financiare pentru care anticipează randamente ridicate. BEE, 


13.4.2. Câştigul potential al titlurilor financiare 


Plasamentul în titluri financiare 
veniturilor, ci şi de câştigurile ce 
acestor titluri. 


Asemenea câștiguri sunt 
potențiale întrucât 
vânzării titlurilor ale căror prețuri au înregistrat ZE de 
Expresia procentuală a câștigului pote 
calculează prin însumarea randamentului E 


dë CH lung este motivat nu numai de fluxul 
putea apărea ca urmare a creşterii prețurilor 


ective numai în momentul 


tial total al unui ti i 
Uu finan 
creşterea prețului: SÉ 


(a 
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fe 19) 
GE ( 


a unde c reprezintă câştigul potential total, 
titlului la două momente diferite de timp. 


c=e 


e randamentul, iar Po şi Pı preţurile 


x în cazul unei obligaţiuni, câştigul potential total este dat de relația: 


Se C + (Pi = Po) (20) 
Po 
a în care C reprezintă cuponul obligatiunii. 


Analog, pentru o actiune, formula de calcul este: 


es = D Eed 


d (21) 


unde D este dividendul acțiunii. 


Spre exemplu, câştigul potential total al unei acțiuni penru care se anticipează un dividend de 1500 
unități monetare si o creșterea a prețului de la 12500 unități monetare la 13000 unități monetare este: 


1500+ (13000- 12500 _ 0,16 


12500 


adică 16%. 


Evident, acest câştig este potenţial, deoarece, pe de o parte, devine efectiv numai dacă 
anticipările se dovedesc corecte şi, pe de altă parte, încasarea sumei de 500 unităţi monetare ce 
rezultă din creşterea preţului are loc doar în momentul vânzării acţiunii. 


Posibilitatea obținerii de câştiguri ca urmare a modificării prețului generează 
| a speculaţii cu titluri financiare. Există două tipuri fundamentale de tranzacții 
speculative: 


- Speculaţii „bear“ sau „a la baisse“ care se bazează pe anticipări ale reducerii 
preţului; în acest caz, s-ar putea obține câştiguri prin vânzarea titlurilor înainte de 
reducerea prețului şi cumpărarea lor ulterioară; 


- Speculaţie „bull“ sau „a la hausse“ care se bazează pe anticipări ale creşterii 
preţului: în acest caz, s-ar putea obţine câştiguri prin cumpărarea titlurilor înainte de 
creşterea preţului şi vânzarea lor ulterioară. 


1) Ambele tipuri de speculaţii sunt ilustrări ale principiului iefti 
1 „spec I principiului „cumpără iefi 
“Speculaţia „bear“ valorifică ideea „vinde astăzi scump şi cumpără Sania ieftin“ ia 
„bull“ are la bază regula „ cumpără astăzi ieftin şi vinde mâine scump“. 


şi vinde scump“. 
» în timp ce speculaţia 
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În general, există trei tipuri de comportamente în ceea ce priveşte plasamen- 


tul în titluri financiare. 
Primul tip de comportament este cel al investitorului. Pentru un investitor, 
plasamentul în titluri financiare este o modalitate de fructificare pe termen lung a 


economiilor băneşti. D 


Al doilea tip de comportament este legat de posibilitatea speculaţiei. Pentru 
agentul care speculează, plasamentul este o modalitate de obținere a unor ciştiguri 
ca urmare a variaţiei în timp a prețurilor titularilor. 


Al treilea tip de comportament este legat de posibilitatea arbitrajului. Pentru 
agentul preocupat de arbitraj, plasamentul este o modalitate de obținere a unor 
câştiguri ca urmare a variaţiei prețurilor între diferite tipuri de titluri. 


Speculaţia vizează diferenţele între prețurile aceloraşi titluri la momente diferite 
de timp. Arbitrajul se referă la diferenţele între preţurile diferitelor titluri la acelaşi 
moment de timp. 


13.4.3. Riscul plasamentului în titluri financiare 


Riscul plasamentului. în titluri financiare este rezultatul incertitudinilor privind 
anticiparea fluxurilor de venituri viiitoare. Titlurile prezintă grade diferite de risc. În 
principiu, obligațiile sunt mai puţin riscante decât acţiunile. Fluxurile de venituri ale 
obligațiunilor pot fi estimate cu mai multă precizie decât fluxurile de venituri ale 
acţiunilor, aceasta şi ca urmare a faptului că societățile comerciale emitente pot să 
plătească dividende numai după achitarea cuponului obligațiunilor. Între obligaţiuni, 
cele mai puţin riscante sunt obligațiunile guvernamentale. Este de menţionat faptul 
că riscul unei obligaţiuni este cu atât mai ridicat cu cât termenul de scadenţă este mai 
îndepărtat. 


Fiind similare cu obligaţiunile în ceea ce priveşte venitul, acțiunile privilegiate 
prezintă un grad mai redus de risc decât acțiunile ordinare. 


Din perspectiva preferinţei pentru risc, agenţii economici pot fi grupaţi în trei 
categorii; adversari ai riscului; indiferenți la risc; iubitori ai riscului. 


Adversarii riscului optează pentru achiziționarea unui titlu numai dacă prețul 
acestuia este mai mic decât valoarea prezentă medie a fluxului asociat de venituri. 
Indiferenţii la risc cumpără un titlu şi în situaţia în care prețul acestuia este egal cu 
valoarea prezentă medie a fluxului asociat de venituri. lubitorii riscului tind să 
opteze pentru cumpărarea unui titlu chiar dacă prețul acestuia este mai mare decât 
valoarea prezentă medie a fluxului asociat de venituri, nu mai mare însă decât cea 
mai optimistă anticipare a valorii prezente. 


Să considerăm, spre exemplu, un agent economic ce inten 
obligaţiune. Anticipările agentului eu privire la fluxul de ven 
variante posibile ale valorii prezente. Aceste variante, prob 
valoarea prezentă medie sunt prezentate în tabelul următor: 


ționează să cumpere un anumit tip de 
ituri viitoare se caracterizează în trei 
abilităţile corespunzătoare, precum şi 
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Anticipări Valoare prezentă 
(unităţi monetare) 


Varianta 1 
Varianta 2 


Varianta 3 


Medie (unităţi 
monetare) 0,3 x 10000 + 0,5 x 15000 + 0,2 x 2000 = 14500 


Dacă agentul este adversar al riscului, atunci el cumpără obligațiunea numai dacă prețul acesteia 
este mai mic decât 14.500 unități monetare. 


În cazul în care agentul este indiferent la risc, obligațiunea este cumpărată și când prețul acesteia 
este 14.500 unități monetare. 


Dacă agentul este iubitor al riscului, obligațiunea este achiziționată şi în cazurile în care prețul 
acesteia este mai mare decât 14.500 unităţi monetare, nu mai mare însă decât 20000 unităţi monetare. 


Se pare că majoritatea agenților economici manifestă aversiune pentru risc. Anali- 
ze sistematice ale deciziilor de plasament demonstrează că, de regulă, cumpărarea 
unui titlu financiar pe termen lung este considerată avantajoasă când preţul acestuia 
este inferior valorii prezente medii a fluxului asociat de venituri viitoare. Diferenţa 
dintre valoarea prezentă medie a fluxului de venituri. viitoare şi prețul titlului 
financiar este expresia absolută a premiului pentru risc. 


Premiul pentru risc reprezintă recompensa asumării acestuia. Pentru a determina 
un adversar al riscului să opteze pentru cumpărarea unui titlu financiar, prețul aces- 
tuia trebuie să fie ma mic decât valoarea prezentă medie a fluxului corespunzător de 
venituri viitoare, recompensându-se, astfel, asumarea riscului. 


13.4.4. Lichiditatea titlurilor financiare pe termen lung 


Lichiditatea titlurilor financiare pe termen lung reflectă posibilitatea vânzării 
rapide şi la costuri tranzacţionale minime a acestora. Lichiditatea titlurilor financiare 
depinde esențial de gradul de dezvoltare a instituțiilor pieței capitalului. În general, 
titlurile listate la bursa de valori au un grad ridicat de lichiditate. 


De regulă, obiectivele cumpărătorilor potenţiali de titluri vizează un echilibru între 
randament, risc şi lichiditate. Preferinţele cumpărătorilor se îndreaptă, în mod firesc, 
spre titlurile financiare cu randamente înalte, riscuri reduse şi lichiditate ridicată. Unii 
cumpărători, însă, ale căror venituri sunt stabile, nu consideră lichiditatea un factor 
important al deciziei de a investi în titluri financiare pe termen lung. 


$ 


13,5. Oferta de titluri financiare 
llu: i i 
„În ansamblul unel economii, întreprinderile şi autoritatea guvernamentală 


reprezintă principalii agenţi care, fiind permanent în căutare d i 
e s i 
influențează decisiv oferta de titluri financiare pe termen lung. oua Ie ia 
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Astfel, în scopul finanţării unor investiţii de interes general, autoritatea Ce 
namentală apelează frecvent la emisiuni de obligaţiuni. Obligaţiunile guvernamenta e 
se adaugă celor emise de societăţi comerciale în formarea ofertei de obligaţiuni pe 


piața capitalului. ' 
Pentru societàti comerciale, investitiile sunt vitale, intrucát contribuie la menține- 
rea parametrilor funcționali ai capitalului, ca, de altfel, sila expansiunea acestuia. 


Societăţile comerciale investesc în echipamente atât pentru înlocuirea celor 
uzate, cât şi pentru mărirea capacității de producție, dar şi în suprafeţe de teren şi 
clădiri pentru asigurarea condiţiilor necesare unei derulări normale a proceselor de 
producţie. Societăţile comerciale achiziționează şi bunuri de capital circulant pentru 
creşterea stocurilor şi rezervelor. 


Spre deosebire de nevoile curente ale producţiei, care pot fi satisfăcute prin 
intermediul unor surse de finanțare pe termen scurt, investiţiile, care generează 
veniturile în decursul unor perioade mai mari decât un an, se pot realiza numai din 
surse de finanţare pe termen lung. 


În general, finanţarea pe termen lung se asigură din surse interne (proprii) sau 
externe. Sursele interne sunt reprezentate de rezervele constituite prin acumularea 
amortizării şi a profiturilor nedistribuite proprietarilor. Sursele externe includ credite 
pe termen lung şi, în cazul societăţilor comerciale pe acţiuni, emisiunea de titluri 
financiare pe termen lung. 


Este evident că oterta de titluri financiare depinde nu numai de intenţiile de 
investiţii, ci şi de dimensiunile fondurilor asigurate din surse proprii şi prin credite 
bancare. În plus, oferta de titluri este condiționată şi de structura finanţării, respectiv 
de proporția în care fondurile sunt mobilizate prin emisiunea de obligaţiuni, pe de o 
parte, şi de acţiuni, pe de altă parte. După cum s-a menţionat anterior, pentru un 
cumpărător potenţial, acţiunile sunt mai riscante decât obligațiunile. Din perspectiva 
societățăii comerciale însă, obligațiunile prezintă un risc mai mare decât acțiunile 
întrucât cuponul obligaţiunilor trebuie plătit indiferent de dimensiunile profitului. Prin 
urmare, în scopul diminuării riscului, societăţile comerciale ar trebui să apeleze cât 
mai puţin la emisiunile de obligaţiuni. 


În schimb, finanțarea prin emisiunea de acțuni măreşte numărul proprietarilor, fapt 


care, în condiţiile constanței profitului total, determină reducerea profitului ce revine 
pe o acţiune. 


Raportul dintre finanţarea prin titluri cu venit fix şi finanţarea prin titluri cu 
venit variabil reprezintă levierul financiar al societăţii comerciale. Levierul finan- 
ciar este o sabie cu două tăişuri. Creşterea levierului, ca efect al finanţării prin 


emisiune de titluri cu venit fix, măreşte ri 
o í. scul, dar are un impact f i 
profitului ce revine pe o acţiune. S EE 


$ eet societățile comerciale pe acţiuni sunt confruntate 
e cilă a identiticării levierului car iecti 
e echilibrează obiect 
maximizării profitului ce revin e 
e pe o actine cu cerința minimizării i 
rii riscului 
finanţării. Oricum, creşterea levierului este limitată deoarece, în cazul în care 


emisiunea de obligaţiuni ar fi excesivă, cumpă 
H r i H D 
achiziționarea obligaţiunilor respective. E pa emaer manitosta ermeni 
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Concluzii: pretul titlurilor financiare 


cu oferta de titluri finan- 


Prin confruntarea, în cadrul pieţei capitalului, a cererii 
cipările privind fluxurile 


ciare, se determină prețul acestora. Fiind influențate de anti 
de venituri viitoare, dar şi de preferinţele pentru risc şi lichiditate, prețurile titlurilor 
financiare nu coincid decât ca excepție cu valorile nominale ale acestora. De regulă, 
valoarea nominală a unui titlu este semnificativă numai în momentul emisiunii. 
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Sunt forme de venit foarte răspăndite în economiile moderne. Existenţa lor este 
strâns legată de piața monetară, piața capitalului (financiară), precum şi de piața 
bunurilor şi serviciilor. Deşi adesea, sunt abordate împreună, dobânda şi profitul sunt 
realități distincte, fiecare având un rol deosebit de important pentru întelegerea 
modului în care funcționează o economie de piață în ansamblul său. 


14.1. Modalităţi de existență a dobânzii 


Dobânda este un concept care oglindește extrem de numeroase aspecte din 
activitatea economică si de aceea i se conferă, atât în teorie cât şi în practică, o 
însemnătate deosebită, o foarte mare capacitate de a releva sintetic starea şi ten- 
dinţele unei economii. Despre dobândă, Paul Samuelson spune că este „prețul 
specific“ plătit pentru „a treia mare categorie de factori de praducție:capitalul"!. 


Dobânda reprezintă, deci, un venit însuşit de proprietarul oricărui capital 
antrenat într-o activitate economică oarecare sub formă de excedent, în raport 
cu capitalul (respectiv) avansat. 


Evident, dobânda este rezultatul unor relaţii complexe între diferite categorii de 
agenţi economici, care au loc pe piaţă. 


Mărimea şi dinamica dobânzii sunt exprimate cu ajutorul a doi indicatori fun- 
damentali: 


e masa sau suma absolută a dobânzii, care se notează cu D; 
e rata dobânzii sau venitul anual, exprimat în procente care se notează d. 


d=D/C. 100, în care C este capitalul avansat 


D = d .C/100 


WC EE reprezintà, de fapt, mărimea dobânzii simple, adică a plății 
pen ru WE ul adus de un capital în condiţiile în care dobânda nu este capitalizată 
n practică, dobânda simplă este mai rar folosită, dar ea constituie punctul de pornire 


— TV S—TMY 


1) Paul Samuelson, Economics, Eleventh Edition, Mc Grow-Hill Book Company, 1980, p.557 
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pentru calculul dobânzii compuse. Spre deosebire de prima variantă, dopat 
presupune capitalizarea dobânzii, ajungându-se să se calculeze dobândă la 
dobândă. 


D = (1 + d)”, în care: d = rata dobânzii anuale; 
n = numărul de ani 

sau: 

D = Sn-C;Sn = C(1 + d)”, în care: 


Sn = suma ce revine proprietarului după n ani de folosire a capitalului şi care este 
formată din capitalul avansat (C) plus dobânda cuvenită; 


Dobânda compusă este larg aplicată în activitatea băncilor, caselor de economii 
şi altor instituţii financiare. Un exemplu în acest sens este edificator: să presupunem 
un capital de 10.000 dolari care urmează să fie folosit în decursul unei perioade de 5 
ani cu o dobândă de 10%, Întrucît dobânda anuală cuvenită este capitalizată, 
dobânda totală pentru cei 5 ani se determină astfel: 


Sn = 10.000 (1 + 10%)5 
Sn = 10.000. 1,6105 = 16.105,10 dolari 
D= 16.105,10 -10.000 = 6105,10 dolari 


Dobânda revine oricărui proprietar pentru serviciul obişnuit adus de capitalul său 
în condiţii normale: În cazul că utilizarea capitalului are loc în condiţii de risc, acesta 
se acoperă prin plăți suplimentare care măresc suma încasată de proprietar. 


De aceea, „prin rata dobânzii trebuie să se înțeleagă venitul anual exprimat 
procentual, care este obţinut fie ca remunerare pentru orice împrumut bănesc 
în condiţii de garanţie, fie că este adus de o obligaţiune, sau orice altă valoare 
mobiliară cu aceleaşi garanţii, fie că reprezintă câştigul realizat cu orice 
element de capital real (cum ar fi maşina sau utilajul, clădirea de hotel, 
brevetul de invenţii) pe orice piață concurenţială când riscurile sunt inexis- 
tente sau când toţi factorii de risc au format deja obiectul plăţii unor prime 
(sume) speciale care acoperă integral riscurile respective“!. 


Dobânda fiind un surplus plătit proprietarului, peste mărimea capitalului folosit, se 
desprinde concluzia că ea reprezintă o formă de venit care se poate exprima îidimai 
într-o societate cu economie de piaţă şi numai în acele activități şi acţiuni din cadrul 
acesteia care se caracterizează prin eficiență şi progres, în care se produce mai mult 
decât se cheltuieşe. Desigur, aceasta trebuie să fie starea proprie, normală oricărei 
economii moderne; altfel, dobânda îşi pierde rațiunea de a fi. 


1) Paul Samuelson, după op. cit. p. 559 
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la începuturile sale, de 


Evoluția dobânzii arată că aceasta a fost generată, 


împrumuturi pentru Consum. Dobânda pentru creditul cu destinație Peri eiis 
productivă era un fenomen rar întâlnit încă din antichitate, dar ulterior a e 
predominant. O dată cu apariția si dezvoltarea acestor forme de credit, aria de 
manifestare a fenomenului dobânzii s-a lărgit substanțial, astfel încât dobânda a 
ajuns să fie considerată „remuneraţia capitalului împrumutat, adică răsplata pentru 
folosința numerarului cedat pentru un timp determinat". 


Dar sfera de acțiune a dobânzii nu poate fi restrânsă la aceste domenii, nici 
teoretic si nici practic. Dacă dobânda ar reveni numai capitalului împrumutat, nici un 
agent economic n-ar folosi în activitatea sa capitalul propriu, pentru că nu i-ar aduce 
nimic. Dimpotrivă, spre a se bucura de roadele capitalului trebuie să dea cu 
împrumut. Rezultatul ar fi că toate activităţile dintr-o economie s-ar realiza numai cu 
capital împrumutat, iar nici un proprietar de capital n-ar fi întreprinzător, ceea ce nu 
se confirmă în practică. 


Sub aspect ştiinţific, ideea extinderii sferei de cuprindere a dobânzii la 
întregul capital (inclusiv la cel propriu) utilizat în activitatea economică se 
întemeiază pe analogia (similitudinea) dintre rezultatele obținute prin folosirea 
capitalului propriu cu cele ale capitalului împrumutat. Astfel, productivitatea netă a 
unui capital real (în funcţiune) sau a unei investiţii care se profilează a se realiza, se 
determină estimativ şi anticipat ca randament anual exprimat în procente la capitalul 
real sau bănesc necesar. În felul acesta, productivitatea netă a capitalului se iden- 
tifică cu rata dobânzii. În plus, proprietarul oricărui capital (bănesc) disponibil decide 
dacă-l foloseşte el, direct, într-o activitate sau îl împrumută altui agent economic 
numai comparând, pe baza costului de opțiune sau de oportunitate, câştigul care l-ar 
putea obține din acţiunea sa cu cel sub formă de dobândâ . Dacă din folosirea 
capitalului său, proprietarul estimează că nu va obţine un câştig cel puțin egal cu 
dobânda, va decide să-l dea cu împrumut. 


Evoluţia conceptului dobânzii ne obligă, aşadar, să abordăm modalităţile sale de 


existență mai întâi din punct de vedere al sferei de cuprindere sau al ariei de 
aplicabilitate. 


Pe această bază distingem : dobânda în sens restrâns - cel existent iniţial, ca 
excedent ce revine proprietarului de capital dat cu împrumut; dobânda în sens 
larg ca excedent ce revine proprietarului oricărui capital utilizat în condiţii 
normale. 

În legătură cu aceasta, în literatură există păreri diferite. 


Un număr mare de specialişti consideră că dobânda trebuie abordată numai în 
sens restrâns, întrucât aşa a apărut conceptul şi aşa trebuie să rămână. Aceştia însă 
nu sunt consecvenți şi nu pentru că nu ar dori, ci pentru că nu act Când ei 
analizează formarea, dinamica şi implicaţiile dobânzii, admit indirect, prin logica 
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ee sëch) realitàtilor ne conduc la concluzia că existenţa celor două 
E Ale, Chd i tă semnificație doar sub aspectul evoluţiei cunoaşterii 
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condițiile economiei moderne de piaţă, rămâne operational numai El a 
dobândă în sens larg, care din punct de vedere al conținutului, cuprinde Si doban 

in sens restrâns. Agentul economic care utilizează un capital într-o activitate oarecare 
nu face şi nici nu poate face distincție între capitalul propriu şi cel împrumutat, penu 
că fiecare unitate bănească aduce acelaşi serviciu, iar plata pentru acesta către 


proprietarul fiecărei unități băneşti nu poate fi decât egală. In acest context, a face 
deosebirea între dobânda în sens restrâns şi în sens larg, este o falsă problemă. 


Deosebirea între cele două sensuri ale dobânzii, în măsura în care se mai per- 
petuează, este, pe de o parte tradiționalistă, iar pe de altă parte, se datorează 
modului în care proprietarul capitalului intră în posesia plăţii ce i se cuvine, adică 
modul în care este repartizat şi însuşit venitul pentru aportul capitalului său. Dacă în 
activitatea pe care o realizează agentul economic (întreprinzătorul) este proprietarul 
capitalului, „remuneraţia“ ce i se cuvine pentru aportul adus prin intermediul 
capitalului şi nu prin ceea ce face el ca întreprinzător este denumită impropriu profit 
pentru că masa oamenilor nu reuşeşte să facă dedublarea ştiinţifică între calitatea de 
intreprinzător şi cea de proprietar al aceluiaşi agent economic. Această dedublare 
este însă evidentă când o activitate se realizează cu capital împrumutat pentru că 
fiecare dintre cele două calităţi aparţine unui alt agent economic, imposibil de 
confundat unul cu celălalt. Şi deoarece „remuneraţiei“ pentru aportul capitalului 
împrumutat i s-a spus încă din trecut dobândă, s-a conservat expresia ca atare, dar 
este folosită neadecvat prin extindere de la parte la întreg. 


Ţinând seamă de contextul inflaționist de după al doilea război mondial, existent 
în mai toate țările, se impune constatarea că dobânda capătă o semnificaţie mult mai 


profundă dacă se iau în considerație modalitățile sale de a fi ca dobândă nominală 
şi reală. 


Convenţional prezentarea acestor modalităţi de existență a dobânzii porneşte de 
la ecuaţia lui Irving Fisher: 


i= r + x, în care: 

i - rata nominală a dobânzii sau rata de piață a dobânzii; 
r - rata reală a dobânzii; 

x - rata inflației 


In condiţiile în care procesul inflaţionist nu se manifestă, rata nominală a 
dobânzilor este egală cu cea reală: i = r 


Dacă rata reală a dobânzii este constantă, adică independentă de creşterea 
inflației, fiecare procent de creștere a inflaţiei se transpune într- 
creştere a ratei nominale a dobânzii. Această ipoteză este uzual expr 


i=r+ fn,încare B = 1 


Dar dacà procesul inflationist existà, si aceasta-i situatia cel mai fr 
rata reală a dobânzii devine un indicator foarte important 


un procent de 
imată astfel: 


ecvent întâlnită, 


(vezi şi figura 14.1) pentru agenţii economici 
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Întrucât dobânda este un venit impozabil, se face, de asemenea, Geer Zä 
dobânda nominală ca venit nominal efectiv şi dobânda după plata impozitulu (ne à). 
Aceasta din urmà este deosebit de importantă pentru stabilirea ET E 
tară si pentru formarea fluxurilor de capital între diferite tări. Ea se exprimă astfel: ; 


ress A In cane: 


r* = rata nominală a dobânzii Evoluţia dobânzii 

după plata impozitului: nominale şi reale 
À = rata taxelor sau impozitelor, 

procent de taxare sau impozitare. E 
Pornind de la aceasta, se poate 


stabili şi influența inflației asupra 
ratei dobânzii nominale, aşa cum se 
poate observa din formula de mai 
jos: 


i=r+az/ 1-4) 
Pentru agenţii economici, studiul 
dobânzii începe în toate împrejurările 


cela EE SES couma Fig. 14.1 Dobânda nominală si dobânda 
direct condițiile pieței, ale cererii si 


ó A reală 
ofertei de capital. 


Pe măsură ce agenții economici economisesc o parte din veniturile lor, sumele 
disponibilizate astfel devin oferită pe piața capitalului. Pe termen scurt, oferta de 
capital la nivelul unei țări este practic inelastică, întrucât posibilităţile interne de a 


spori sau diminua sunt nesemnificative. Pe termen lung însă, aceasta are tendinţa să 
crească. 


Cererea de capital care provine în mod deosebit de la întreprinderi (dar şi de la 
alte categorii de agenţi) are ca suport nevoia de finanţare a activităţii din economie . 
Fiecare cerere reprezintă de fapt, un proiect de investiție. Capitalurile disponibile, 
oferta de capital deci, vor satisface cererile existene în acest sens în ordinea 
descrescătoare a randamentului sau productivităţii nete a proiectelor de investiţii. Pe 
piaţă, cererea şi oferta globală se satisfac pentru toate proiectele al căror randament 
este superior sau egal cu rata dobânzii. De exemplu, pentru utilizarea capitalului 
disponibil existent la un moment dat se propune un proiect de constituire a unei 
fabrici care urmează să funcţioneze 10 ani cu o productivitate netă evaluată la 10%. 


reni Ve A va accepta folosirea capitalului disponibil în acest scop dacă rata 
obânzii pe piață este de 11%. Dar, dacă aceasta scade la 10% roi i 
rentabil și va fi realizat. pai 


€ e 4 
Wn > i, în care; 4 


Wn - randamentul sau productivitatea netă a proiectului de investiție (în %) 
i - rata dobânzii 
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Dacă rata dobânzii - în schema 
din figura 14.2 - este i1, pe piaţă se 
vor satisface toate cerinţele de capl- 
tal (proiectele) al căror randament 
este egal sau mai mare decât ii, dar 
dacă rata dobânzii creşte - l2 - nu- 
mărul proiectelor scade. 


Rata dobânzii este determinată de 
intersecția curbelor cererii şi ofertei 
de capital în punctul E din grafic. El I 
demonstrează, totodată, că dobânda ERN ii Corema 
este „remuneraţia“ care se cuvine pieţei capitalurilor de capital 
pentru orice capital. Tot acest punct 
relevă cum se formează echilibrul 
dintre cerere şi ofertă (totale) pe pia- Fig. 14.2 Echilibrul dintre cererea şi 
ta capitalului. oferta de capital 

Alături de cele enunțate, dobânda 
are multe alte modalități sau forme de existenţă. Vom încerca să le enumerăm, fără a 
pretinde că am realizat o listă completă a lor. În acest sens distingem:- dobânda pe 
piața monetară, care se aplică în general împrumuturilor pe termen scurt pe care 
băncile le contractează între ele sau cu banca centrală..Aceasta constituie, de fapt, 


O ofena 


C' cererea 


| baza pentru apariţia altor forme de dobânzi, cum sunt: dobânda pentru „remunerarea 


“ certificatelor de depozite sau pentru bonurile de trezorerie care reprezintă dobânda 
bancară de bază; dobânda creditelor consimțite de bănci şi alte instituții financiare 
pentru întreprinderi (formată din dobânda bancară de bază plus un agio în funcție de 


tipul de credit şi situația beneficiarului); taxa de scont (comercială), taxa de scont 
oficială; 


- un ansamblu de dobânzi pentru „ remunerarea' diferitelor forme de plasament 
pe termen scurt şi mediu, care se aplică de către casele de economii pentru depozite 
la vedere şi la termen, pentru depozite în vederea construirii de locuinţe etc.; 


- dobânda de pe piața obligaţiunilor, care este considerată tipică pentru plasa- ` 
mente pe termen lung; 


- dividendul sau alte forme de „remunerare“ procentuală a plasamentelor în 
acțiuni. 


Pentru exemplificare, iată cum se prezentau câteva dintre dobânzile de mai sus 
pe piaţa franceză în decembrie 1986: 
. ~ Pentru credite de o zi 
- pentru credite de o lunà.............. GIE Veedel En d Kë LE 8.8912% 


- pentrúrerədite'de'g lunii uuu aa wata ER reen? 8,9638% 


eege Sas MS, SSS A ABER. 9,0605% 
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- pentru (depozite) construire de Ioeulnte. EE 6,0% 
Optiunile detinàtorilor de capital pentru una sau alta dintre diferitele forme de 
existență ale dobânzii se întemeiază pe principiul egalizării randamentelor globale. 


Randamentul unui capital, indiferent dacă este utilizat de proprietar sau nu, are 
două componente: una pecuniară sau bănească reprezentată de nivelul dobânzii; alta 
nepecuniară care constă în diferite servicii. Astfel, depunerea unei sume (realizarea 
unui depozit) la o casă de economii aduce proprietarului său nu numai dobândă, ci 
şi servicii, greu sau imposibil de exprimat băneşte precum transformarea rapidă şi 
fără dificultăți a sumei în mijloc de plată, înlăturarea riscului de a nu fi rambursată, 
pierdută sau furată etc. 


Fiecare agent economic deţinător al unui capital este interesat să obțină un 
randament global - pecuniar şi nepecuniar - egal cu al celorlalţi. Cel ce obține 
randamentul pecuniar mai mare decât alţii are în mod inevitabil randament 
nepecuniar inferior şi invers, astfel încît cele două aspecte ale randamentului obţinut 
de un agent se compensează şi totodată, se egalizează cu ale celorlalți. De exemplu, 
dacă un capital X are dobândă mai mare decât Y, dar are randament nepecuniar mai 
mic, diferența de dobândă favorabilă capitalului X reprezintă un anumit gen de 
compensare a randamentului necupeniar inferior față de Y. Dimpotrivă, capitalul Y 
compensează randamentul pecuniar mai mic în raport cu X pe seama randamentului 
nepecuniar propriu superior. Pe ansamblu, rezultă că fiecare dintre cele două 
capitaluri va obține un randament global aproximativ egal. Acţiunea proprietarilor de 
capital pe baza acestui principiu permite, în acelaşi timp, să se înțeleagă de ce 
schimbarea destinaţiei capitalului înseamnă trecerea de la o formă de dobândă la alta 
şi de la un anumit raport dintre randamentul pecuniar şi nepecuniar la altul, dar în 
condiţiile unui randament global, în linii generale, egal. 


În strânsă legătură cu acest principiu este luarea în consideraţie de către 
deținătorii de capital, a fiscalităţii. Pentru orice asemenea agent economic, nivelul 
dobânzii, adică randamentul pecuniar de care Une cont în operaţiile sale cu privire la 
utilizarea capitalului, este cel net, de după plata impozitelor. Diferenţa dintre 
modalităţile de existenţă sau formele dobânzii în funcție de randamentul brut, nu sunt 
egale cu cele stabilite pe baza randamentului net. De exemplu, nivelul dobânzii 
obţinute din obligaţiuni, după plata impozitului la un capital de o anumită mărime 
poate fi identic cu cel obținut prin utilizarea directă de către proprietar a unei sume 
de aceeaşi mărime într-o anumită activitate, sau cu cel obținut pentru depunerea 
sumei respective pe librete de economii la termen . Dar nivelul dobânzii brute 
dE E ) pentru cele trei destinaţii pot fi diferite. De altfel acest ultim aspect se 
SE bine din exemplul dat la enumerarea diferitelor dobânzi practi- 


Pentru modul cum reacționează agenții economici la impactul fiscalității asupra 


dobânzii, două aspecte sunt foarte Importante, 
Când ei apreciază, nu mărimea sau 


í 


Pi 


i 


Ai 


Aceste prime, împreună cu alte cheltuieli făcute de proprietar 
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dolari dobândă netă, dar unul dintre ei a folosit 100.000 dolari, iar celălalt 120.000 
dolari. Deşi masa dobânzii nete este egală, randamentul net este diferit pentru că au 
folosit capitaluri inegale. 

Pentru primul agent economic aportul randamentului la însuşirea dobânzii respec- 
tive este superior; 10% față de 8%; atât el cât şi cel de-al doilea vor ţine seamă de 
aceasta în comportamentul pe piață. 


în utilizarea capitalurilor de care dispun, agenții economici urmăresc cu atenție 
statutul lor fiscal pentru că persoanele fizice şi persoanele juridice - întreprinderi 
industriale, bănci, societăţi de asigurare, asociaţii financiare etc.,- pot avea, şi de 
regulă au, un regim fiscal diferit pe care trebuie să-l respecte şi pe baza căruia îşi 
stabilesc deciziile. 


Pornind de la principiul randamentelor globale, deţinătorii de capital stabilesc, 
dacă îşi utilizează singuri capitalul sau dacă-l dau cu împruinut, ce destinație precisă 
îi dau, în ce anume acţiuni economice se angajează, ce formă de dobândă preferă, 
prin luarea în consideraţie şi a incertitudinii reuşitei sau cum i se mai spune riscului 
de nereuşită a acţinii. Astfel, în operaţiunile cu risc mai mare, dobânda este super- 
ioară celor cu risc mai mic. În general, în perioada de creştere economică evidentă, 
riscul se diminuează şi, ca urmare, diferenţa dintre nivelul unor forme de dobândă se 
micşorează, iar în perioadele de recesiune, acesta creşte şi, o dată cu el, diferenţele 
respective şi chiar nivelul general al dobânzii (vezi şi figura 14.3) 


Suma totală primită de proprietarul de capital 
Falsa dobândă Dobândă 


Dan: Alte riscuri sau cheltuieli] Riscul general, comun utilizării 
şi oricărui capital 
riscul 


Riscul de corelare Riscul de 
competitivitate 
| Riscul de semnătură _ | de semnătură şi oportunitate 
Riscul de lichiditate 
Prime de risc specifice 


Figura 14.3 Componentele sumei primite de proprietarul capitalului 


Dobânda, ca venit însuşit de proprietarul oricărui capital, indiferent cine-l 
utilizează, nu se obține în condiţiile unei siguranțe depline, inexistenţei nici unui do 
ci reflectă doar riscul comun, general, propriu pentru orice utilizare ar fi d ei risc, 
capital. Celelalte riscuri care apar în legătură cu utilizarea unui capital dëi unui 
obiectul unor prime speciale ce se adaugă la dobândă, suma totală pentru lic e 
aduse de capital amplificând diferenţierea dintre formele de existență a Seira e 


pentru a supraveghea, 
à. 


îndruma şi recupera capltalul utilizat, constituie falsa dobând 
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lată cum se manifestă riscul general comun ce afectează utilizarea unui capital şi 
cum se repercutează acesta asupra dobânzii (tabelul 14.1). 


Riscul general comun 


Tabelul 14.1. 


Ke Onea Creşterea dobânzii Scăderea dobânzii 


Pentru între- cu dobân- | prima de oportunitate costul de oportunitate 
prinzător; cel ce dă fixă prima de competitivitate pierdere de competitivitate 
utilizează capi- | cu dobân- 


talul (propriu 


pierdere de oportunitate prima de oportunitate 


Q dă varia- | pierdere de competitivitate prima de competitivitate 
sau împrumutat) bilă 
cu dobân- | pierdere de oportunitate prima de oportunitate 
Pentru proprie- dă fixă pierdere de competitivitate | prima de competitivitate 
tarul capitalului cu dobân- | prima de oportunitate costul de oportunitate 
dă varia- | prima de competitivitate pierdere de competitivitate 
bilă 


Evident, în cazul în care proprietarul capitalului este şi intreprinzător, unele riscuri 
au efecte contradictorii asupra dobânzii, se diminuează dobânda pentru 
întreprinzător, şi sporeşte cea de proprietar. Însă în situaţia în care poprietarul şi 
întrepinzătorul sunt persoane diferite, unul şi acelaşi aspect al riscului il avantajează 

-pe unul dintrfe ei şi îi dezavantajează pe celălalt. 


14.2. Dinamica dobânzii; factori şi implicaţii 


Dobânda este o mărime dinamică asupra căreia acționează mulţi factori şi care, 


la rândul său, exercită o influență amplă ce se propagă în întreaga economie. Desigur, 
dinamica dobânziii este abordată aici sub aspectul ratei. 


În acest sens, distingem că mărimea ratei dobânzii oscilează între o limită maximă 
şi alta minimă. Amândouă sunt greu de determinat cu precizie, întrucât sunt 
condiționate atât de factori obiectivi cât şi subiectivi. Limita maximă, teoretic, poate 
prelua toate formele de venit care se constituie prin utilizarea unui capital asigurând 
o rată a dobânzii care, tot teoretic, poate atinge 100%. Limita minimă considerată şi 
ea în aceeaşi optică, poate fi egală cu zero. Este foarte greu de spus dacă cele două 
limite se realizează practic vreodată, pentru că la stabilirea dobânzii intervin, întot- 


GE e ° Aprecieri subiective care-l fac pe proprietarul de capital să 
ntr-o situație p 
minimă. He dată, dobânda percepută de el este suficientă. maximă sau 


Rata dobânzii se modifică în timp în sus 
sau în jos . Este volatilă i i 
De asemenea, diferă pe țări şi uneori chiar pe zone economice din Dës EE, 


e 


EN 
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Aceste modificări şi deosebiri au implicaţii ample asupra economiilor naţionale ŞI 
economiei mondiale - avantajează sau dezavantajează pe debitori CEI, Ge me 
amplifică sau restrânge fluxurile de capital inernaţionale, prilejuieşte operaţii specula” 
tive etc. în condiţiile amplificării şi diversificării relaţiilor economice dintre tări, n 
ultimele două decenii s-a constatat o anumită apropiere între nivelurile ratei dobânzii 
din diferite țări, şi uneori, o tendință de evoluţie în acelaşi sens, dar în ritmuri diferite. 


Nivelul concret al ratei dobânzii şi dinamica acestuia sunt rezultatul direct al unui 
număr de factori, cu acțiune mai mult sau mai puțin generală şi a unui număr foarte 
mare de factori cu influenţe indirecte pe care însă îi vom lăsa în afara analizei noastre. 


Pentru nivelul ratei dobânzii foarte important este raportul dintre rata dobânzii si 
rata profitului. La un anumit moment, creşterea uneia se face pe seama celeilalte. În 
dinamică însă creşterea uneia poate să se realizeze paralel cu a celeilalte. 


Alt factor cu acțiune amplă şi directă asupra ratei dobânzii este raportul dintre 
oferta şi cererea de capital de împrumut sau, cum se mai spune, situația pe piața 
capitalului. 


Oferta de capital reprezintă capitalul bănesc disponibil la un moment sau într-o 
perioadă. Componentele sale sunt: economiile care se formează într-o perioadă dată; 
capitalul eliberat dintr-un împrumut sau dintr-o folosire anterioară; transformarea 
sumelor inactive, a imobilizărilor în lichidităţi active; împrumuturi bancare nete con- 
simţite în perioada respectivă. Oferta este, de asemenea, formată din capitaluri 
băneşti care devin disponibile pentru o perioadă mai lungă. Evident, disponibilitățile 
pe termen scurt nu pot fi utilizate sub formă de credit pe perioade mai lungi decât 
cele pentru care sunt libere şi la sfârşitul cărora trebuie recuperate. 


Cererea de capital sau totalul nevoilor de capital la un moment sau într:o perioadă 
şi care se manifestă ca atare pe piața capitalului, are următoarele componente: 
capitalul solicitat pentru investiţii; nevoile pentru acoperirea funcţionării capitalului 
împrumutat şi plata ratelor sau a anuităţilor acestuia; sumele necesarea pentru for- 
marea de rezerve; cererea de credit de consum ( de sume folosite de un consum care 
depăşeşte veniturile ). Şi aici se disting cererea pe termen scurt şi cererea pe termen 
lung, care sunt în corespondenţă cu oferta pe termen scurt şi lung. 


Creşterea cererii de capital atrage o ridicare a ratei dobânzii şi invers. Creşterea 
ofertei de capital are ca efect scăderea ratei dobânzii şi invers. Mişcările cererii şi 
ofertei de capital pot fi în acelaşi sens sau în sensuri diferite, ceea ce se traduce 
printr-o dinamică a ratei profitului corespunzătoare celei mai puternice influenţe. 


Această corelaţie se pune şi invers, în ideea că o anumită rată a dobânzii dată sau 
stabilită se traduce prin anumite incidențe atât asupra cererii cât şi a ofertei de 
capital. Dar dacă rata dobânzii este ridicată, masa capitalurilor, care se vor eliber 

din alte activităţi pentru a deveni disponibile şi date cu împrumut, va cr e 
Bineînţeles că şi reciproca este valabilă. | Ss 


Totuşi, pentru o interpretare mai adecvată a influenţei raport ° 
capital asupra ratei dobânzii, trebuie avute în vedere ga EE iri sue E 
$Í ciclicitatea economiei. Se ştie, de pildă, cà în decursul perioadelor d iu 
economic, cererea de capital tinde să crească şi ca urmare ar trebui să ne E ër, 
la o creştere a ratei dobânzii. Aceasta nu se realizează însă atât se simplu SE 
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pentru că într-o asemenea situaţie creşte şi oferta de capital (chiar dacă aceasta 
rămâne în urma cererii) şi, totodată, se diminează riscul ceea ce are ca efect 
scăderea dobânzii. 

Asemenea influențe sunt contradictorii şi în perioada de recesiune. Astfel, dacă 
avem în vedere oferta de capital, care în decursul recesiunii are tendința să crească 
pentru că se reduce activitatea economică şi scade cererea de bani, ar trebui să aibă 
loc o scădere a dobânzii, dar în acestă fază a ciclului economic, creşte evident 
incertitudinea utilizării capitalului, iar acest fapt se traduce printr-o creştere a 
dobânzii. 


Concluzia generală care se impune este că nivelul ratei dobânzii se va deplasa în 
sus sau în jos în funcţie de influenţa celor mai puternici factori. 


Dinamica ratei dobânzii se află şi sub influenţa inflației. Bineînţeles că aceasta nu 
se exercită în forma pură, dar vom încerca s-o relevăm de o manieră cât mai simplă 
posibil. Este de menţionat că influenţa inflaţiei asupra ratei dobânzii se bazează mai 
ales pe anticipaţia evoluției inflaţiei. În acest sens proprietarii reclamă în utilizarea 
capitalului lor o dobândă nominală care să acopere inflaţia anticipată. De aici rezultă 
cà: 


(I+i)=(1+ x.a)(1 + r*), in care: 
a = rata anticipată a inflației, iar ceilalți termeni sunt cunoscuți. 
Mai rezultă că: 


Lart m.a 


Dacă anticiparea ratei inflației nu se confirmă că a fost corectă, rata nominală 
efectivā a dobânzii poate fi diferită de nivelul său de echilibru (adică de cea care 
trebuie să fie). Să presupunem de exemplu, că rata pe termen lung a dobânzii este 
de 4% şi că agenții economici anticipează o inflație de 8%; rata nominală a dobânzii 
se va stabili la 12%. Dar dacă se constată că rata inflației evoluează la un nivel inferior 


celui anticipat, siz = 6%, rata reală a dobânzii devine i 
š: i r= 12% -29 i 
nivelul de echilibru pe termen lung. WER EA 


a pila ratei dobânzii are, de asemenea, influență modul cum se încheie bugetul 

e stat. Mai precis, dacă acesta este deficitar şi modul cum se acoperă deficitul. În 

e area aa ata finanțat prin împrumut public, nu se realizează o 

e bani (deci a ofertei de capital) pe piață, dar poate a l 

crestere a cererii de capital cu efecte asupra sporiri ratei dobânzii Ge e Ce EE 

3 ând, în cazul 

cs SEN la banca de emisiune si deficitul bugetului este finanțat prin 

Gelee: „ sporeşte oferta de capital şi se va declanşa o anumită scădere a 
atel dobânzii care poate fi însă contracarată, într-o măsură mai mare i 

prin efectul creșterii investiţiilor produs, la rândul său, de efectul EE 


şterii activității (sub inciden 

Sr e 

titiilor prin scăderea dobânzii), atrage creşterea cererii de EE SC, 
e va 


A 
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resimţi într-o tendinţă de ridicare, ulterioară a ratei dobânzii, contracarând astfel 
tendința existentă initial. 

Din toate aceste aspecte se desprinde o concluzie generală: dacă într-o țară, 
într- o anumită perioadă se doreşte stabilizarea ratei dobânzii la o anumită 
mărime trebuie acţionat de asemenea manieră încât să se compenseze variațiile 
în cererea de monedă, de capitaluri prin modificarea cantităţii de bani în cir- 
culaţie. 

În condiţiile actuale, când economiile țărilor sunt larg interdependente, o mare 
capacitate de a influența cererea şi oferta de capital o are dezvoltarea schimburilor 
internaţionale. De aceea, pentru dinamica ratei dobânzii trebuie avut în vedere şi 
factorul extern. Acesta îmbracă, desigur, foarte multe aspecte, dar noi îl vom reduce 
la raportul de schimb şi la paritatea ratelor dobânzii, întrucât toate relaţiile economice 
internaţionale se realizează pe baza lor, iar cele două elemente acționează direct unul 
asupra celuilalt. Este evindent însă că această legătură este mai uşor de sesizat în 
cazul deplasărilor de capital dintr-o țară în alta. 


Raportul de schimb dintre monedele a două țări se determină astfel: 


_ x unitătimonetaredin țara A 
1 unitate monetarădin tara B 


Indiferent de modificările care survin în cei doi factori, se apreciază că raportul de 
schimb creşte pentru moneda A când valoarea raportului creşte, iar pentru moneda 
B, când valoarea raportului scade. 


Paritatea dobânzilor reprezintă fie raportul, fie diferenţa dintre ratele dobânzilor 
(nominale sau reale) din două Gr. 


Se determină: 


p=iA/iBsaup=iA-iB, în care: 
iA = rata dobânzii nominale în tara A; 
iB = rata dobânzii nominale în țara B. 
Pornind de la datele concrete ale celor doi indicatori, agenții economici îşi vor 
plasa capitalurile disponibile astfel: 
e când p este constant în țara unde se anticipează că ea va creşte; 
e cînd e rămân constant, în ţara unde i este mai mare; 
e când iA > iB si eA > eB, în tara A; 
e când iA < iB si eA < eB, în tara B; 


e când iA > iB dar eA < eB, in tara (A sau B) care asigură câştigul cel mai 
mare, 


Mentinerea parităţii ratei dobânzii din două ţări si a raportului de 
schim 
monedele respective face ca agenţilor economici să le fie indiferent da b pentru 


că îşi pl 
capitalul într-o monedă sau alta. Creşterea raportului de schimb într- ea 


o țară 
multe capitaluri disponibile din alte țări, mărind oferta de capital şi Ee 
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dobânzii o tendinţă de scădere pe măsură ce oferta “Du Ab le sat Sue, 
ii randamentelor globale (su j 
tara respectivă. Principiul egalizăr RE Aub 
itatea dobânzii şi raportul de s 
bancar) se manifestă şi în relaţia dintre par E 
ilor şi aprecierea (creşterea rap 
forma egalității diferenţei dintre ratele dobânz 
de Ch N deprecierea (scăderea raportului de schimb) a monedei țării respec 


tive: 


iA - iB = (ea - e)/e, în care: 

ea - raportul de schimb anticipat între monedele ţărilor A şi B; 

e - raportul de schimb existent între monedele țărilor A şi B (în momentul în care 
se realizează anticiparea). 

Dacă agenţii economici se aşteaptă, de exemplu, ca raportul de schimb dintre 
monedele țărilor A şi B să scadă cu 1 %, rata dobânzii în tara A va trebui să sporească 
cu 1 % față de cea din țara B, pentru ca agenţilor cu capitalul disponibil să le fie 
indiferentă moneda utilizată pentru a-şi realiza plasamentul şi pentru ca mişcarea 
capitalurilor între cele două ţări să-şi păstreze tendinţele anterioare. 

Această relaţie este valabilă în condiţiile unei evidente mobilități a capitalurilor şi 
convertibilităţii monedelor care, în felul acesta, se pot substitui una alteia. În general, 
o asemenea problemă se rezolvă luând în consideraţie rata dobânzii pe termen scurt 
şi este în funcţie de prioritățile stabilite în dezvoltarea economiei la un anumit mo- 
ment. 

Corelaţia dintre paritatea ratei dobânzii şi raportul de schimb se poate realiza 
luând în calcul rata reală a dobânzii (după scăderea impozitelor percepute pentru 


veniturile din dobânzi). În acest context, se poate stabili raportul de schimb în funcție 
de rata reală a dobânzii. 


SE [a — tb) (ra +x.a)-(1 — ta) (Èx -b)] 


[0 -ta t — tb)] 
in care : 


e ta - rata marginală de impozitare a veniturilor din dobândă în țara A: 


e tb - rata marginală de impozitare a veniturilor din d 
@ ra - rata reală a dobânzii după scăderea im 
@ rb - rata reală a dobânzii după scăderea im 


obândă în tara B: 
pozitului în țara A: 
pozitului în țara B. 


În analiza realizată, dinamica ratel dob 
dependentă, dar aceas 
ca element ale cărei modificări 


produc ei 
Astlei, dacăbanca de mia electe complexe în activitatea economică. 


e, la un an 
dobânda pe care o practică, o dată ui moment 


tul net al capitalurilor, cu alte desti 


Ai 
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antrenate în activitatea economică. Scăzând rata dobânzii, de exemplu, de la 10 TA 
8 %, toate proiectele economice care anticipau un randament net mai mic de 10 %, 
fără a se situa însă sub 8 % devin rentabile şi se declanşează realizarea lor. La acest 
rezultat, deţinătorul de capital ajunge numai după ce constată că randamentul net al 
utilizării capitalului său în alte acţiuni, decât împrumutul, este cel puțin egal sau mai 
mare decât dobânda de 8%. 

în numeroase întreprinderi există proiecte ecnomice mai puţin rentabile în com- 
paraţie cu mărimea ratei dobânzii. De aceea când scade rata dobânzii, acestea devin 
actuale, fezabile sub anumite aspecte. Situaţia este asemănătoare şi în ceea ce 
priveşte grupul de agenţi economici, denumit menaje, populaţie sau gospodării. să 
presupunem că chiria pentru un apartament este de 40.000 lei, iar, prețul acestui 
apartament este 500.000 lei. Venitul capitalului utilizat pentru apartament este deci 
8%. Dacă din diferite motive, rata dobânzii s-ar reduce de la 8% la 4%, cei care 
plătesc chirie de 8% din capitalul folosit, vor fi dispuşi să se împrumute cu o dobândă 
de 4% şi să-şi construiască un apartament, reducându-şi în felul acesta chiria cu 4 % 
față de mărimea capitalului. 


Reducerea dobânzii are efect cumulativ. Aceasta nu va stimula numai cererea de 
capital, ci va contribui şi la creşterea venitului celor ocupați în domeniile în care se 
cheltuieşte capitalul respectiv. La rândul lor, producătorii vor economisi o parte din 
venit, iar pe cealaltă o vor cheltui pe bunuri de consum. Producătorii bunurilor de 
consum vor obține venituri mai mari, din care o parte o cheltuiesc, iar alta o 
economisesc. Deci până la urmă, cererea se va manifesta nu numai în cererea 
bunurilor de capital, ci şi a celor de consum, ceea ce este de natură să atragă urcarea 
preţurilor la care asemenea bunuri se vând şi să sporească câştigul producătorilor. 
Treptat, cu creşterea activităţii, poziţia lucrătorilor se întăreşte şi începe urcarea 
salariilor, iar o dată cu aceasta, creşte cererea de bani care, pentru a fi contracarată, 
se majorează rata dobânzii, aşa încât cercul se închide şi stimulentul inițial, deter- 
minat de scăderea ratei dobânzii, se epuizează. 

Efectul cumulativ este similar în cazul când rata dobânzii creşte, dar se 
deplasează în sens invers. 


Utilizarea ratei dobânzii, ca pârghie economică determinată de efectul cumulativ 
al modificării sale în cadrul politicii guvernamentale, are limite evidente: 


e nici o țară nu poate să reducă sau să sporească prea mult rata dobânzii, dacă 
restul țărilor nu procedează în acelaşi fel, pentru că s-ar produce perturbări 
grave în fluxurile de capital interne şi internaționale; 


e interese puternice se opun întotdeauna unei reduceri sau creşteri prea mari 
a ratei dobânzii în orice țară; 


e libertatea de acţiune, ca trăsătură fundamentală a economiei de piață 
statuată democratic, impune anumite restricţii sau limite autorităților 
monetare de a controla şi utiliza rata dobânzii. 


Dinamica ratel dobânzii este, așadar, rezultatul acțiunii concomitente a unor 
factori obiectivi şi subiectivi, contradictorii sau convergenți astfel încât traiectoria 
reală are un caracter foarte complex, Ve 
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însemnătatea, care se acordă mărimii şi dinamicii ratei dobânzii, este strâns 
legată de funcțiile pe care se consideră că le îndplinesc cele două elemente într-o 


economie de piaţă: š ie 
e influențează repartizarea factorilor de producţie care există în cantităţi 
limitate, orlentându-i către destinațiile care asigură folosirea lor cea-mai 
eficientă; m 
e pe termen lung, stimulează publicul să renunțe la anumite consumuri 
curente pentru a spori capitalul disponibil (stocul de capital). 


Dintre teoriile care explică rata dobânzii, o foarte mare circulație o are ce a lui 
Irving Fisher (1876-1947), fost profesor la Universitatea din Yale si expert în domeniu. 
în concepția sa, dinamica dobânzii este rezultatul interacțiunii dintre nerăbdarea 
celor cu venituri, mai mult sau mai puţin dornici să le consume cât mai curând sau să 
le acumuleze sub formă de capital disponibil, pe de o parte situația pe care o 
generează posibilităţile de câştiguri, mai mari sau mai mici, din capitalul astfel 
acumulat, pe de altă parte. Deși logică, această teorie nu explică, de fapt, nivelul ratei 
dobânzii, ci modul cum de formează oferta de capital disponibil în contexul unor 
interese contradictorii (de a consuma sau de a economisi), ale posesorilor de 
venituri. Putem admite cel mult că rata dobânzii apare aici ca un rezultat indus şi 
unilateral, numai prin intermediul ofertei de capital. 


De asemenea, de mare trecere s-a bucurat şi punctul de vedere al lui J.M.Keynes 
cu privire la stabilirea ratei dobânzii. Acesta consideră că nivelul ratei dobânzii este 
determinat de preferința pentru lichiditate a publicului, adică de preferința 
oamenilor de a dispune de bani lichizi, ceea ce le dă posibilitatea să facă, atunci când 
doresc, o cheltuială sau alta. Din confruntarea pe piaţă între cei ce vor să-şi 
dobândească lichiditatea şi cei ale căror necesități productive îi obligă să renunţe la 
lichidităţi rezultă nivelul ratei dobânzii. Dobânda însăşi ar fi prețul renunţării la 
lichiditate. In această explicaţie, preferința pentru lichidate are în special o motivație 
psihologică şi mai puţin economică, așa cum s-ar fi impus. Fără a nega, desigur, 
influenţa factorului psihologic, trebuie să recunoaştem că numai acest aspect nu este 
suficient întotdeauna, întrucât intervin mulți alți factori, pe care Keynes i-a sesizat în 


lucrarea sa „Teoria generală a folosirii mâinii de lucru, a dobânzilor şi a banilor“ 


(tradusă în româneşte în a 
Goana $ nul 1970), dar pe care nu i-a introdus in ecuatia ratei 


14.3. Profitul, rezultat al acțiunii economice 


Profitul este un termen de ori 
gine latină: vine de la verbul RK 

ec) Nd a da rezultate sl care, treptat, a dobândit Ee q Ge 

protit, Aceasta explică de ce profitul este considerat venit sau za 


de venit. Dar profitul are şi mult 

e înțelesuri care d 

cuvântul respectiv. În vorbirea curentă dës Vë LAC ice SE 
e 


contradictorii exajuzându-se una pe alta. ptluni sunt uneori 


am, egenen 
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Orice încercare de a analiza un număr mai mare de asemenea CH 
cuvântului profit, ne conduce la concluzia că ele reflectă în fond trei modalități majo 
de a concepe profitul. Së 

Prima reprezintă punctul de vedere oficial - legislativ (juridic) şi statistic: 
decurge direct din semnificația termenului latin original. Pe baza acestuia, profitul a 
devenit cunoscut şi sub numele de beneficiu şi se determină ca diferență între 
veniturile şi cheltuielile ocazionate de activitatea unui agent economic. De aici rezultă 
că profitul este avantajul realizat sub formă bănească, dintr-o acţiune, operaţie sau 
activitate economică. Orice activitate sau agent economic nu poate progresa, nu se 
poate dezvolta dacă nu obţine profit. În lipsa profitului, situația agenţilor economici 
şi activitatea lor rămân neschimbate, „îngheață“ la aceiaşi parametri şi in cele din 
urmă se degradează. 


În virtutea acestei concepții, toate activităţile lucrative dintr-o economie de piață 
au ca scop obţinerea profitului. Acesta constituie, totodată, „materia impozabilă“, 
ceea ce se impozitează. Legislaţia financiară şi statisticile profiturilor publicate în 
diferite țări reflectă cu mici deosebiri, această concepție. În cadrul său se fac 
deosebiri între diferite categorii de agenţi economici şi de activităţi, profitul fiind o 
categorie generală, în afara căreia nu există nici o altă formă de venit. Desigur, se 
face distincţie clară între agenți şi activități economice care obțin profit şi care nu-l 
obțin. 

Cea mai importantă problemă aici este determinarea corectă a mărimii profitului, 
legalitatea lui şi nu de ce un agent economic îl obține, iar altul nu. Ce remunerează 
profitul, care-i motivaţia însuşirii lui etc., sunt aspecte care tămân în afara obiectivelor 
acestei concepţii pentru că nu prezintă interes deosebit. 


Profitul se determină potrivit unei metodologii oficiale, aşa cum rezultă din regle- 
mentările în vigoare din fiecare țară şi reprezintă o sumă globală care, teoretic şi 
practic, poate să fie formată din două componente: 


a) profit legitim sau legal - realizat în contextul respectării prevederilor legale 
de-a lungul întregiii activități din care este obţinut, inclusiv a prevederilor referitoare 
la metodologia de calcul. Atât din punct de vedere oficial, cât şi al agenților 
economici , este de dorit ca întreaga diferenţă dintre venituri şi costuri să reprezinte 
un asemenea de profit pentru a înlătura orice alte aspecte neplăcute ce decurg din 
nerespectarea legalităţii. Sub aspect moral - social, acesta constituie profitul normal 


şi orice profit, obținut în alte condiții decât cele legale, nu se cuvine celui ce-l 
dobândeşte; 


b) profit nelegitim sau nelegal - realizat în contextul încălcării, deliberate sau n 
a legalităţii, „umflarea costurilor“, atribulrea unor cote procentuale de profit LN 
cele admise de lege, sustragerea de la plata Impozitelor Si taxelor, duble inre Gr Sr 
etc., care, în funcţie de situaţie și de faptul că este „descoperit“ sau nu de ale 
financiare sau de partenerii înșelaţi, poate fi preluat la bugetul de stat sa Dy 
Celor în dauna cărora a fost obținut. Cu toate acestea, nu sunt EC 
anumiți agenţi economici își însuşesc profituri ile 
acest risc planează asupra lor timp îndelungat pân 
legalităţii, dacă cumva legea are o asemenea pre 


puține cazurile când 
gale şi nu sunt „descoperiţi“, dar 
à în momentul prescrierii încălcării 
vedere. În caz contrar, încălcarea 


legalităţii poate atrage oricând, ulterior, măsurile ce se impun. 
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Protitul este impozabil conform legilor din 


lui. A 
une de profit numai după plata Impozitu rofitul 
Satire ÎN FISRzitelor care constitule de fapt mijloace prin care se Ce 


ce rămâne oblectiv la dispoziţia agentului economic care l-a obținut, NEE 
ceptul de profit admis. Acesta reflectă punctul de vedere oficial peen Ger 
şi dinamica profitului care este afirmat indirect, prin reglement rile EEN 
impozite. Profitul admis reprezintă instituționalizarea unei mărimi a pro rA T “s 
stabileste nu atát in functie de factorii economici, ci de decizia autorit tilor $i 
politica statului de a asigura un anumit nivel al profitului pe ramuri $! subramuri, pe 
categorii de màrime a firmelor etc. 1 ⁄ 

în activitatea lor, toți agenţii economici pornesc de la datele reale ale profitului, 
adică de la prevederile legale în acest domeniu şi de la cele referitoare la impozite, 
întrucât, pentru oricare dintre ei, ceea ce contează este suma care le rămâne după 
plata impozitelor sau profitul admis. În acest sens, profitul apare ca o funcţie depen- 
dentă de prevederile legale, iar agentul economic poate acționa pentru creşterea 
profiturilor numai în condiţiile legalităţii. De aceea, adoptarea sau modificarea unor 
legi referitoare la profit sau la impozitele pe profit declanşează numeroase dispute 
economice şi politice. 


În scopul orientării acţiunii lor, agenţii economici trebuie să dispună de informații 
şi de o analiză financiară cât mai amplă. În cadrul acestora, locul cel mai important 
revine mărimii şi dinamicii profitului care sunt relevate de mai mulți indicatori, dintre 
care doi sunt esenţiali; masa şi rata profitului. 


Masa profitului este suma totală dobândită sub formă de profit de un agent 
economic, de o ramură sau de economia unei țări şi stabilită ca diferenţă între prețul 
de vânzare şi cost sau ca diferenţă între venituri şi costuri. Aceasta se poate calcula, 
de asemenea, pe produs, constituind un reper foarte important pentru selecționarea 
nomenclatorului de produse adoptat de o unitate economică. Pentru a fi în consens 
cu accepțiunea oficial - legislativă privind profitul, acest indicator trebuie să fie o 
mărime pozitivă (mai mare ca zero). Dacă este o mărime diferită de zero, dar 
negativă, este vorba de pierdere, iar legislaţia confirmă că aceasta este l 
profitului, cá agentul care o înregistrează nu poate progresa. ad 

Rata profitului se determină ca un 
costurile făcute pentru obținerea acestela 


fiecare țară. Cine-l deține poate dis- 
Pornind de la mărimea şi modul de 


raport procentual între masa profitului şi 
„ Volumul capitalului sau cifra de afaceri. 


Pr P 
PESE Ta POR ELOR Dr lt 
pr = 7.100; pr Ç 100; pr = =L. 100 


În care; 

pr' - rata profitului 
Pr - masa profitului 
c - costurile 

C - capitalul folosit 
CA - cifra de afaceri 


| 
| 
i 
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Mărimea ratei profitului diteră de la un mod de calcul la altul, pentru că numitorii 
fracției sunt diferiți. Cele mai des folosite dintre formulele respective sunt a doua şi a 
trela. Pentru domenii cu ciclu de producţie scurt şi foarte scurt, prima formulă pare a 
ți mai relevantă, întrucât în astfel de activităţi ponderea capitalului fix este mică, iar 
diferența între capitalul utilizat şi costuri are tendința să de diminueze. 


Rata profitului reprezintă gradul de rentabilitate pe produs, agent economic, 
ramură sau economia națională. Este deosebit de importantă pentru orientarea struc- 
turii activității economice pe bunuri, ramuri şi subramuri, fiind căutate cele care oferă 
o rată cât mai înaltă. Dacă din calculul acestui indicator nu se obţine o cifră pozitivă 
(mai mare ca zero) rezultă că, din punct de vedere oficial, nu se obţine profit, ci 
pierdere. 


Pierderea, indiferent dacă este relevată de masa profitului, de rata acestuia sau 
de amândouă, nu are o reglementare legislativă diferită de cea a profitului; pierderea 


este legală în măsura în care a fost calculată respectând restricţiile referitoare la 
determinarea profitului. 


Ţinând seama de modul cum se calculează profitul în contextul semnificației 
oficial - legislative, rezultă că, atit din punct de vedere al producătorului (al celui ce 
realizează o activitate lucrativă), cât şi al societăţii, se impune un singur mod de 
abordare -acela al maximizării. 


Profitul producătorului (Pr) este diferenţa între încasările totale sau cifra de 


afaceri (adică între cantitatea vândută (Q) înmulțită cu preţul (P) şi nivelul costurilor 
(C). 


Pr. = p.Q - C. în care: 
Q = F(x,y) iar C este suma valorii factorilor care-l determină pe Q. 
C =xpx + ypy 


deci: 
SES DË GA) _ (XPx + xpy) 
pQ ` C 


Profitul, ca funcţie determinată de cele două elemente, începe să se realizeze 
când productivitatea marginală a fiecărui factor, exprimată valoric, este egală cu 
preţul său, ceea ce înseamnă că producătorul va utiliza un factor de producție în 
cantități tot mai mari atâta timp cât încasările care decurg din utilizarea unor cantități 
suplimentare din acel factor vor fi superioare prețului plăţii pentru factorul Sek 
Sau costul plătit pentru cantitatea, (suplimentară) cu care a sporit consumul acelui 


factor.'), Dacă avem în vedere caracterul complex al activității economice, care 
ESENTE aasin: i 

1) Abraham-Frois Gilbert, Ec 
KAELL TANU i 


WEI? i 
%:SH1ISDISSI "Gart 


onomie politique, Ae Edition, Economica, Paris 1988, p. 142. 
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presupune întotdeauna un anumit număr de factori, iar rezultatul Se di ec 
aceştia, rezultă că producătorul îşi maximizează profitul mărin u-$ F s CN 
(sporind deci cantitatea de factori utilizaţi) atât timp cât încasările Sc ec rg 
cresterea cu o unitate a factorilor sunt superioare costului acestora. aXiinizarea 
este o problemă care se pune atât pentru masa, cât $i pentru rata profitului, iar 
acţiunile care se inițiază în acest scop acoperă de fapt toți factorii care pot conduce 
la creşterea venitului şi scăderea costurilor unei activități economice, precum şi 
opțiunile producătorilor pentru o activitate sau alta. 

În lupta pentru realizarea acestui obiectiv, capitaluri (fonduri) mai mari sau mai 
mici, se deplasează dintr-o activitate unde rata profitului este mai scăzută, în alta 
unde este mai ridicată. Această mișcare constituie migrația capitalului între diferite 
ramuri economice. În calea sa stau numeroase obstacole, cum sunt dificultatea 
pentru a pleca în altele, limitele capitalurilor disponibile care s-ar putea îndrepta spre 
activitățile cu profituri mari, monopolul tehnologic, economic şi natural de care 
dispun anumite firme pe piaţă etc., care fac foarte dificilă pătrunderea noilor 
capitaluri în respectivele domenii. De aceea, ea trebuie interpretată ca o tendinţă care 
există şi trebuie sesizată ca atare pentru că are o anumită influenţă în economie. 


Atât mărimea cât şi dinamica ratei profitului sunt influențate de numeroşi factori. 
Dacă pornim de la modul de calcul al masei şi ratei profitului, se desprinde concluzia 
că aceasta sintetizează, direct sau indirect, rezultatele a tot ceea ce se întâmplă (bine 
sau rău) într-o unitate economică, inclusiv influența (bună sau rea) a mediului 


economic) în care ea acţionează şi la care trebuie să se adapteze sau să-l transforme 
pentru a-i fi cât mai favorabil. 


I Cel mai important factor este, desigur, masa profitului ca venit al intreprinderii. 
ntre rata şi masa profitului relația este direct proporţională. Masa profitului are, la 
rândul său, o condiționare complexă în care se remarcă: 


A p, elu productivității sau randamentul factorilor care influențează volumul 
zultatelor, fapt ce impune firmei să se orientez iuni 
e spre acțiuni 
productivitate cât mai mare; ° i Baseng d 
2) preţul de vânzare şi costul, întrucât mas 
două elemente; orice scădere a costuri! 
efecte pozitive pe planul ratei profitului; 
3) volumul, 
masei profitului 


a profitului este diferența dintre aceste 
or şi creştere a prețurilor de vânzare are 


mare, unitatea optează în fav se vând 
rentabile, au costuri mai mici şi prețuri de vânzare EE et 
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generate de volumul, structura şi calitatea producţiei se interferează și se suprapun, 
ele putând fi sau nu convergente; 


13 4) viteza de rotaţie a capitalului. 


| în activitatea economică, fondurile sau capitalul parcurg o mişcare complexă şi 
anume: 3 


B->C..P..BE->B' 

în care: 

B - bani (fond sau capital bănesc); 

C - capital productiv (bunuri de producţie); 

1 a P - activitatea economică in care se foloseşte capitalul 


BE - bunuri economice obţinute în urma producţiei; 
B’ - bani încasaţi din vânzarea mărfii produse. 


Timpul necesar pentru parcurgerea unei mişcări complete de la B la B' este 
| timpul de rotație. Cu cât acest timp, care este destinat aprovizionării, activităţi 
economice şi vânzării mărfurilor, este mai scurt, cu atât mai repede întreprinderea 
obține profitul. Evident, întreprinderea este interesată ca în decursul unui an să 
realizeze un număr de rotații cât mai mare. Volumul profitului este direct proporțional 
cu viteza de rotaţie, La un capital egal avansat, firmele care, în decursul unei 
perioade, realizează o viteză de rotaţie mai mare obțin un profit mai mare. Asupra 
vitezei de rotaţie influențează: 


a) structura capitalului, modul cum acesta se împarte pe destinaţii - pentru capital 
fix şi circulant, mijloace de muncă, materii prime, materiale etc. Fiecare dintre com- 
ponente are un ciclu şi un timp de rotaţie propriu. În general, componentele sub 
forma mijloacelor de muncă au o viteză de rotație mai mică; o dată cu creşterea 
ponderii acestor componente, viteza de rotaţie are o anumită tendinţă de încetinire, 
cu efecte contrare creşterii profitului. Ca urmare, accelerarea vitezei de rotație de 
ansamblu nu poate fi decât rezultatul unor acţiuni complexe care trebuie să se 
Í A desfăşoare, pe cât posibil, din toate componentele deodată; 


b) economisirea componentelor din structura capitalului şi îndeosebi a mij- 
loacelor de muncă, folosirea de înlocuitori mai ieftini, mijloace de muncă cu randa- 
ment mai ridicat etc., ceea ce este de natură să contracareze, într-o măsură mai mare 
Sau mai mică, tendința de scădere a vitezei de rotaţie a capitalului şi a ratei profitului 
rezultate din modificarea structurii capitalului. 


Concepţia oficial - legislativă asupra profitului este cea mai răspândită, este uşor 

de recepționat şi intuit de majoritatea oamenilor. Despre profitul determinat pe baza 

| = acestei concepţii, Paul Heyne spune că este sinonim cu venitul net, ceea ce rămâne 
) unei firme după ce şi-a achitat toate costurile. 


Autorii multor lucrări economice de prestigiu printre care P. Heyne, R. si P 
Onnacott, L. Atkinson, J. Craven, au exprimat puncte de vedere care se Se 
CU accepțiunea oficial- legislativă pentru cà admit existența profitului şi calculul 
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mărimii acestuia ca diferenţă între venitul total şi cost, dar se Rer kasa EN s pergu 
că susțin să se ia în calcul costul total, de opţiune gau de opor uni a 5 Ta F 
costul aşa cum reiese din reglementările în vigoare 2 Aceştia au în ve Ee 
între costul de producţie total sau de opțiune (oportunitate) şi ceea ce se consideră 
şi se înregistrează drept cost, potrivit legislației, există o diferență. În general, costul 
de producţie sau de opțiune este mai mare, pentru că include tot ceea ce presupune 
realizarea activității economice a unei firme. Între elementele necuprinse în costul 
legal, dar incluse în costul de oportunitate, se află dividendele plătite acţionarilor, 
acestora putându-li-se adăuga sumele cuvenite proprietarilor pentru munca depusă 
în cadrul firmei şi pentru care nu-şi întocmesc forme de plată ca salarii, sumele 
cuvenite drept chirii pentru clădirile proprii utilizate în activitatea firmei, dar 
neîncasate ca atare şi altele. 


Venitul total al firmei 


costul de producţie sau de oportunitate 


costul legal 


profitul 


profitul legal 


Profitul rezultat din diferenţa venit total minus cost de producţie (total, de opțiune 
sau de oportunitate) este, de regulă, mai mic decât profitul legal obţinut. Profitul legal 
este mai mare nu datorită grijii pe care ar purta-o autoritatea legală de a acorda 
anumite avantaje firmelor (deşi-o asemenea preocupare nu este exclusă), ci datorită 
faptului că aceasta a decis să mărească materia impozabilă (pe care o formează 
profitul) şi de aceea din costuri trebuie excluse dividendele sau părțile de beneficiu 
cuvenite proprietarilor firmei, iar uneori şi alte sume: Un profit legal mai mare avan- 
tajează autoritatea statală, pentru că va încasa un impozit mai mare, şi nu firma care 


trebuie să-l plătească. Dacă profitul s-ar calcula oficial, scăzând din venitul total 
costul de opţiune, firma ar fi mai avantajată. 


D 


14.4. Profitul, venit rezidual 


Un număr destul de mare de autori consideră profitul ca element final sau rezidual 


e au oe E total şi costuri, adică ceea ce rămâne din această diferență 
se sca erite sume care, în optica lor, c i i i 
necuvenit, Această modalitate de Inter ëtt eege 


pretare a profitului nu o exclude i 

! | e prima; 

EE e, vi SEET chiar cà se bazeazà pe ea pentru cà Sema 
e calcul, Dar nu se opr i 

profitului apreciind în funcţie de acest E Wëll auser 


ea dacă protitul respectiv 
agentului economic care a realizat activitatea lucrativă, Ë SERA 


1) Heyne Paul, Modul economic de i II pis ini i 
202,222, tc de gândire, Editura didactică şi pedagogică, 1991, Bucureşti, p. 


RT, EE k a. 


w a; 


ECONOMIA POLITICA DOBÂNDA. PROFITUL / 285 


Modul de calcul al profitului conduce la o sumá globală nediferenţiată, care nu 
spune nimic despre natura profitului şi legitimitatea sa pentru cel ce și-l însuşeşte. 
Adepții acestui punct de vedere susţin, de fapt, că, din venitul pe care-l reprezintă 
profitul, firmei trebuie să-i rămână numai sumele care se justifică prin aportul său la 
activitatea economică din care provin. Diferenţa dintre venitul total sl costuri în cadrul 
acestei teorii se împarte în venit cuvenit şi necuvenit pentru firmă. Această clasificare 
este, desigur, diferită de cea care împarte profitul în legal și nelegal, prezentată în 
primul paragraf. Pentru că din diferenţa respectivă se tot elimină componentele 
necuvenite firmei, profitul va reprezenta, în final partea sau suma reziduală. De aici 
rezultă că profitul ca venit rezidual este totodată profit cuvenit. 


Profitul legitim este format, în primul rând, din venituri însuşite ca urmare a 
progreselor economice şi tehnice din cadrul unei firme, realizate, prin folosirea unor 
utilaje mai perfecționate şi mai ieftine, realizarea unor produse noi şi îmbunătăţite, 
organizarea superioară a activității economice. Acestea sunt de fapt servicii con- 
crete, reale aduse de firmă nu numai propriei activităţi, ci şi societății, care 
beneficiază indirect de progresele respective. Asemenea câştiguri care intră în com- 
ponența profitului sunt pe deplin justificate. În optica unor economişti de mare 
prestigiu, cum sunt Leon Walras, W. Pareto, şi M. Allais, ele chiar ar trebui scutite de 
impozite pentru a încuraja realizarea şi promovarea progresului tehnico- economic. 


De aceeaşi natură este considerat şi venitul însuşit de posesorul unei firme ca 
factor de producție pe baza bunei orientări a acestuia în activitatea economică, ceea 
ce i-a permis să realizeze profit. 


Existenţa acestor venituri în decursul unei perioade este considerată ca o primă 
indispensabilă pentru a incita la progres tehnico-economic. Menţinerea lor este 
asigurată cu ajutorul legislaţiei asupra brevetelor, asupra proprietăţii individuale în 
general, şi prin mecanismele concurenței imperfecte care întârzie pentru un timp 
momentul când consumatorul va deveni beneficiarul, direct şi în întregime, al 
progresului tehnic şi economic prin generalizarea sa. „În acest sens, spune Maurice 
Allais, departe de a fi un handicap pentru economie, aşa cum susţin atâţia 
economişti, concurenţa imperfectă, cât timp rămâne moderată, constituie un 
avantaj, iar dacă ea nu există va trebui creată“. 1 Astfel de sume sunt, desigur, 
justificate în măsura în care concurenţa este suficient de eficientă pentru ca ele să fie 
temporare. 


În al doilea rând, sunt considerate profit legitim veniturile sau sumele dobândite 
prin evitarea (depăşirea sau învingerea) riscului asumat în activitatea economică. 
Riscul este, după cum se ştie, o condiţie a oricărei activităţi economice. Asumarea 
riscului în condiţiile economiei de piață, caracterizată prin existenţa agenţilor 
economici pe deplin autonomi, este problema fiecăruia dintre ei. Costul tentativelor 
nereuşite este suportat de agentul care şi-a asumat riscul. Câştigurile celor ce şi-au 
asumat riscuri sunt uneori foarte mari, dar sunt justificate prin ceea ce ei au făcut ca 


să nu se producă riscurile. Pe ansamblul economlel este greu de determinat sau chiar 


1) ‘Allais Maurice, L'impôt sur le capital et la reforme monétaire, Paris, 1988, p.86 
de Heel Aert Banciu ee ef 
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imposibil dacà sumele càstigate de cei care au reuşit sunt mal mari decât 


celor care n-au reuşit sau au fost ruinaţi. 

în al treilea rând, reprezintă profit justificat toate celelalte părţi din suma deter- 
minată ca diferență între preţul de vânzare şi cost, care se datorează economisirii şi 
tuturor celorlalte eforturi făcute de firmă pentru a ajunge la costuri mai mici decât 
prețul de vânzare. Acest gen de beneficiu are sau ar trebui să aibă caracter per- 
manent pentru orice firmă; el reprezintă principalul motor al dezvoltării firmei si 


societății. 


Un segment important din literatura economică occidentală apreciază cà, din 
punct de vedere al eficienței, tocmai firmele care obțin beneficiu sau profit legitim 
trebuie stimulate, întrucât chiar aspectele care justifică obținerea beneficiului respec- 
tiv sunt activitățile utile, de cea mai mare importanță pentru progresul tehnic si social. 


Cealaltă componentă a profitului, care este nelegitimă, este însuşită fără a fi 
câştigată sau meritată prin vreun serviciu adus în activitatea economică şi îmbracă, 
la rândul său, mai multe forme concrete. În concepţia unor economişti, aceste sume 
ar trebui taxate şi preluate în întregime de societate, pentru că sunt dobândite fără 
nici un efort. 


Din această categorie fac parte, în primul rând, anumite forme de rentă funciară. 
Este vorba, bineînţeles, de acele forme de rentă şi numai în măsura în care ele permit 
apropierea, însuşirea, sub formă de venit, a unor sume pentru care nu există nici o 
justificare. Condiţia însuşirii acestor sume este desfăşurarea unor activităţi 
economice în care este implicat pământul. Aparent, sumele respective sunt justificate 


de întreaga activitate economică şi ar trebui tratate ca atare, dar, în realitate, situația 
lor este alta. 


Menţionăm aici câştigurile obținute de firme şi agenţi economici care au costuri 
mai mici pentru că au o poziţie (distanță) mai apropiată de piaţă şi fac cheltuieli mai 
mici cu transportul. Cu toate că poziţia se modifică în timp sub incidenţa dezvoltării 
transporturilor, creşterii şi decăderii unor centre economice şi sociale, întotdeauna 
EE mai aproape de piaţă. În această categorie se mai 

ŞI in creşterea preţului de vânzare al produselor icole i 
mod justificat sau din creşterea prețului pământului în Side car Sch en 
ea 
Ser EE unor autostràzi, constituirea sau extinderea unor F. ayaq 

e la lipsa de legitimitate a unor asemenea sume, Winston Churchill 


DH „La 


e H 
care provine îmbogățirea sa". generală; el nu contribuie cu nimic la activităţile din 


În al doilea rând, este consi 


derat nelegitim profitul de monopol. Monopolul este 


rti atât de ma š 
cáteva care se Inteleg intre ele, astfel încât se api o activitate într-o firmă sau în 
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în al treilea rând, profituri nelegitime sunt considerate şi câştigurile mai ridicate 
ale unor agenţie economici, pe care nu le-ar putea avea dacă nu ar face economii la 
costuri, lăsând pe seama colectivitàtilor locale sau a societăţii cheltuieli de protecția 
mediului ambiant şi repararea unor daune. 


în al patrulea rând, se includ, ca profituri nelegitime, câştigurile unor agenți 
economici din practicarea unor prețuri de vânzare mai ridicate, posibile datorită 
politicilor vamale protecţioniste; câştigurile suplimentare conjuncturale determinate 
de inflație şi deflaţie etc. 


14.5. Profitul, remuneraţie „implicită“ a factorilor de 
producţie 


Pentru o mare parte dintre economişti, profitul calculat ca diferență între venitul 
total şi costuri reprezintă un amestec de elemente eterogene. Această idee reiese, de 
altfel, foarte clar din paragraful precedent unde s-a relevat atât ceea ce este cuvenit, 
cât şi necuvenit agentului economic care şi-l însuşeşte. O analiză atentă a profitului 
ca venit rezidual conduce la concluzia că de fapt acesta nu reprezintă în mod efectiv 
nimic altceva decât dobânda, rentă şi salarii, desemnate printr-un cuvânt diferit adică 
prin termenul profit. : 


Adepții acestui punct de vedere pornesc de acolo de unde s-au oprit sustinàtorii 
teoriei profitului - venit rezidual. Ei se întreabă de unde provine si în ce constă acest 
venit rezidual căruia i se spune profit. Încercând să răspundă cât maiəcorect 
întrebării, ajung la concluzia că acesta este un venit care, în mod inevitabil, rezultă 
din aportul adus de unul sau mai mulți factori de producție si care, în virtutea acestui 
fapt, trebuie să le revină lor. 


Economisti cunoscuți, cum sunt Schumpeter, Allais, Pareto, Walras asimilează 
venitul rezidual denumit profit (cuvenit) cástigurilor specifice aduse prin inovații, 
inițiative, promovarea produselor noi etc. Dar de unde provin aceste surse de venit, 
cine le-a generat? Evident, ne aflăm în prezența unui aport al muncii la activitatea 
economică si de aceea furnizorii acestui factor sunt indreptàtiti să le incaseze; alte 
părți din venitul rezidual respectiv sunt obținute datorită unor tehnologii noi, invingerii 
riscurilor prin pricepere, organizare, conducere etc., ceea ce constituie rezultatul 
inevitabil al unuia sau mai multor factori si trebuie să revină proprietarilor lor. 


Procedând la o asemenea analiză, întreaga sumă pe care în paragraful precedent 
am denumit-o profit-venit rezidual se descompune în funcție de aportul factorilor si 
se distribuie în favoarea celor ce dețin aceşti factori. Astfel, profitul se pulverizează 
dispare. ŞI acesta este rezultatul firesc la care se ajunge în contextul evoluției în timp 
a teoriilor cu privire la profit. Dintre susținătorii proeminenţi ai ideii inexistenţei 
Profitului, ci a unor venituri ce reprezintă salarii, dobânzi sau rentă, dar numite în alti 
termeni se află doi deținători al Premiului Nobel pentru economie - Paul Samuelson 
ȘI William Nordhaus. 


În general, economiştii care consideră profitul ca diferență între venitul t 


otal si 
costurile unei activităţi lucrative sunt de acord că acesta: š 
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a) stimulează inițiativa şi acceptarea riscului din partea cel 


drept scop al activităţii lor; 
b) incită sporirea etorturilor productive; 


c) cultivă spiritul de economie. 


vizavi de profit există însă şi alte păreri. În acest sens, Paul Se Ewe 
„Mulţi oameni consideră profiturile ca reprezentând un surplus din punct de ve ere 
economic inutil şi nejustificat, însuşit de factorii de producţie t Asemenea păreri sunt 
alimentate de inegalităţile care se formează în timp între diferite grupuri sociale pe 
baza veniturilor asigurate din profit, întrucât profiturile mari şi foarte mari coexistă cu 
cele mici sau chiar cu pierderile. Ele se afirmă mai puternic cu prilejul campaniilor 
electorale, al dezbaterilor legilor de modificare a impozitelor, al unor acţiuni reven- 
dicative de creştere a salariilor!. 


Modul în care este recepţionată de oameni categoria economică de profit sau 
beneficiu depinde, desigur, şi de explicaţiile date cu privire la natura sa şi sintetizate 
în diferite concepții. 


Primele încercări de a explica profitul constau în reducerea acestuia la una din 
formele de venituri existente până atunci - îndeosebi dobânda. J.B.Say îl vedea ca un 
salariu pentru un anumit fel de muncă - de conducere şi coordonare, iar J.Stuart Mill 
_ ca dobândă. Numeroşi autori anglo-saxoni (Hahn, Fellner, A.Marshall) au dezvoltat 
- explicaţia profitului ca recompensă pentru incertitudinile tehnice şi economice la 
care se expun întreprinzătorii şi proprietarii până ajung să şi-l însuşească. Jean 
Marchal avansează o explicație sociologică : profitul este rezultatul acțiunii de forță 
sau putere pe care întreprinzătorul sau proprietarul unităţii economice o duce pe 
piețele de mărfuri şi de factori de producție pentru a crea situaţii care să-i permită 
însuşirea profitului. Mai recent alți autori explică profitul sau beneficiul ca rezultat al 
exploatării furnizorilor - prin prețuri scăzute, al cumpărătorilor - prin prețuri ridicate, 
al SE - prin spoliere individuală sau colectivă. Între aceste concepții, marxis- 
mul relevă că profitul este un surplus, care nu se cuvine (proprietarului) unității 


SC Ee ci celor ce au contribuit la crearea sa (forta de muncă), atribuindu-l de 
apt posesorului unui singur factor de producţie, în dauna celorlalţi 


Pent a abat i A; 
îi Rea E A economici in acţiune este esenţială accepțiunea oficial-legislativă 
e se orientează şi pe baza căreia se consolidează nu numai unitățile 


economice, ci H à 

bugetului de ge SE Ee en DE  constituig' veniturile 
' oi locur A 

necesare. e muncă, se asigură funcţionarea activităţilor 


EEN 


1) Paul Samuelson, L'Economique 


2, Libraire Armand Collin, Paris, 1969, p. 949-950 
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CAPITOLUL al XV-lea 
PIAŢA RESURSELOR NATURALE: RENTA 


Venit fundamental cu o pondere în scădere, renta continuă să aibă o importanță 
teoretică şi practică deosebită. Revenirea problemelor rentei în actualitate este deter- 
minată de manifestarea cu evidenţă a caracterului limitat al resurselor naturale, unele 


dintre ele aflându-se într-o stare de criză prelungită. 


15.1. Natura rentei. Formarea rentei pe baza legii ran- 
damentelor neproporţionale 


Natura rentei. Fiind legată de cea mai veche formă de activitate umană, renta a 
polarizat de timpuriu preocupările teoretice şi practice ale unui larg cerc de gânditori 
în domeniul economic. Atât în plan istoric, cât şi în contemporaneitate, s-au conturat, 
există şi se confruntă două linii de abordare şi explicare a rentei. 


Unii teoreticieni au explicat şi explică renta pornind de la forma de proprietate 


ù asupra pământului, ca factor originar de producţie. Atâta timp cât există încă 


terenuri libere, oamenii puteau folosi acest factor fără nici o îngrădire. Pe măsură ce 
populaţia a crescut şi s-au format aşezări umane stabile, pământurile libere au 
devenit tot mai puţine. Ele au devenit (inițial) obiect al proprietăţii publice. Proprietarii 
aveau două posibilități de a folosi pământul: a) să-l lucreze ei înşişi; b) să-l dea spre 
folosință altei persoane. În acest ultim caz, proprietarul a pretins o plată, numită în 
diferite feluri. Apărută din timpuri străvechi, renta desemnează ceea ce pretinde şi 
încasează proprietarul funciar de la utilizatorul pământului, indiferent de forma de 
realizare: în muncă, în produse sau în bani. Elementul comun: proprietatea funciară. 
De aici, ideea de venit fără muncă, respectiv de persoană rentieră. 


Alţii şi-au concentrat atenţia asupra comportamentelor specifice ale agenţilor 
economici pe piața terenurilor (agricole şi cu alte favorabilități), ca una din piețele 
factorilor de producţie ce stă la baza raportului dintre cererea şi oferta de resurse 
naturale, îndeosebi agro-alimentare. În condiţiile agriculturii intensive, când scade 
rolul pământului-natură în randamentul agricol, pe de o parte şi ale manifestării unor 
tendințe de monopolizare a celorlalţi factori de producţie, pe de altă parte, mecanis- 
mul formării rentei nu mai este specific agriculturii. — SCH 


Aceste linii principial metodologice de explicare a naturii rentei pot fi concretizate 
prin ceea ce marii gânditori au fundamentat şi susținut în operele lor economice 


William Petty arăta în lucrarea sa: „renta funciară reprezintă surplusul obținut de 
pe un teren oarecare, după ce din venitul obținut s-au scăzut cheltuielile cu intretine- 
rea lucrătorulul agricol şi celelalte cheltuieli de exploatare a terenului; mărimea 
rentei, respectiv a preţului pământului, - continua Petty - se află într-o legătură directă 
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cu cererea si oferta de produse agricole, sporirea cererli màrind pretul cerea 3 
nivelul rentel“. 

Frangois Quesnay (cel mai repreze 


ntativ economist al Şcolii fiziocrate) a pornit 
ul evident că lucrătorul agricol produce mai multe bunuri 
baza unei asemenea premise, el ajunge la concluzia că 
produs net, respectiv rentă. In agricultură 
ată, produsul net datorându-se dărniciei 


în explicarea rentei de la fapt 
decât consumă el însuşi. Pe 
numai munca agricolă creează valoare şi 
bogăţia creată o întrece pe cea consum 
naturii. 

Adam Smith (părintele economiei politice ca ştiinţă) considera că renta este 
prețul plătit pentru folosirea pământului ca factor de producție. El demonstra că 
munca agricultorului poate să „producă şi produs net, întrucât la producția aagricolă 
participă şi natura. Renta, conchidea el, este un produs al puterii naturii. De la Smith 
a rămas comparaţia următoare: „spre deosebire de salariu şi profit, care sunt cauze 
ale prețului, renta mai mare sau mai mică este efectul acestui preț“. 


David Ricardo a fost şi este considerat creatorul teoriei profunde şi complexe a 
rentei moderne. El a abordat renta atât static (explicând mecanismul ei), cât şi într-o 
perspectivă dinamică (făcând demonstrații asupra evoluţiei rentei). În concepţia lui 
Ricardo, „renta este partea din produsul pământului care se plăteşte 
proprietarului funciar pentru că acesta cedează dreptul de folosire a forțelor 
originare si indestructibile ale solului“. 


Renumitul profesor francez și autorul teoriei trinitare, (conform căreia muncii îi 
revine salariul; capitalului, - profitul; pământului - renta), J.B. Say, susținea: „renta 
este o recompensă pentru serviciile aduse de pământ“. 


Şcoala marginalistă, îndeosebi varianta ei nord-americană (J.B. Clark), a 
aşezat teoria rentei într-un alt context (vezi cea de-a doua linie principial- 
metodologică). in fond, această şcoală de gândire economică a considerat că renta 
se formează pe baza legii randamentelor neproporţionale şi a productivităţii 
factorilor de producţie. Or, renta, spun ei, este o categorie universală, având deci 
aplicabilitate la toate domeniile şi la toți factorii de producţie. J.B. Clark: „Este una 


SC realitățile cele mai evidente că venitul muncii, pe de o parte şi al capitalului, pe 
e altă parte, sunt absolut de aceeaşi natură, ca şi renta solului“ 


Î 
n țara noastră, toți marii economişti au studiat cu atenţie natura şi formele rentei 


EE SCH d P.S. Aurelian, St. Zeletin, |. Răducanu). Reputatul profesor şi 
J - adgearu - aprecia cà re i i 
Ge nta diferenţială îşi datorează existenţa legii 


În ultimele d 
ecenii, s-a impus o 
j pinia, conform 
universală, ea nelimitându-se doar la a e 


son - nu este singurul factor de producți 


a renta este o categorie 
gricultură. „Pământul - susține PA. Samuel- 


vedere economic ca rentă“. o ale cărui venituri pot fi tratate din punct de 


Renta reprezintă venitul cere 
de producție, a cărui ofertă e 
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Pentru utilizatorul factorului respectiv (dacă este altă persoană decât deținăt 
stuia), renta constituie plata pentru folosirea temporară a acelui factor. 


multiple: naturale, tehnologice, economice, sociale. 
aza ei, renta poate dobândi caracter de venit stabil 


| 
| ace 
í 3 Rigiditatea ofertei are cauze 
| în funcție de cauzele ce stau la b 
sau de venit temporar. 

În sens restrâns, renta este venitul (încasarea) pentru dreptul de folosință al unui 
factor care are doar o singură utilizare posibilă; utilizarea fiind extrem de limitată, 
curba ofertei factorului în cauză are o aliură perfect inelastică la modificarea prețului. 


în sens larg, renta reprezintă încasarea pentru cedarea folosirii oricărui factor de 
producţie, a cărei ofertă este perfect inelastică în raport cu prețul. Aceasta cu toate 
că factorul respectiv ar putea să aibă mai multe utilizări. 


Chiar dacă provine din folosirea oricărui factor de producție, renta se deosebeşte 
de celelalte venituri fundamentale prin conţinut şi funcţii, dar, mai ales, prin mecanis- 
mul de formare. 

La baza formării rentei se află legea randamentelor neproporţionale. iniţial, 
această lege (acţiunea ei) era restrânsă numai la domeniul agriculturii, iar 
valabilitatea sa era limitată doar la zona randamentelor descrescătoare ale folosirii 
diferitelor suprafețe de teren; aceste motive au făcut ca această lege să fie cunoscută 
mai ales ca „legea fertilității descrescânde“. Practica îndelungată a combinării şi 
substituirii factorilor a arătat că folosirea unor fracțiuni egale din acelaşi factor de 
producţie asigură randamente diferite: la început crescătoare, apoi staționare, în 
final, descrescătoare. 


m. Mi ANN ame CT 


LH — Mi Mi AM 
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Pornindu-se de la acţiunea legii randamentelor descrescătoare, se va concepe un 
model de formare a rentei diferenţiale de fertilitate. 


Se presupun mai multe parcele de terenuri agricole (6), clasate de la 1 la 6, în 
ordinea descrescândă a gradului de fertilitate naturală. 


Pe fiecare din cele 6 parcele se aplică aceleaşi doze de capital şi de muncă, ceea 


ce înseamnă că producția obținută de fiecare întreprinzător în parte va avea acelaşi 
cost: 100 u.m. 


Producția de grâu obţinută descreşte de la:100 la 50 q, pe măsură ce se trece de 
la o parcelă mai fertilă la alta mai puţin fertilă. Valoarea (venitul) încasată, prin 
vânzarea producției, de către fiecare întreprinzător (agricultor) este diferită, aceasta 


rezultând din produsul dintre producția fizică şi prețul ei unit 
ar. Venitul 
creşte, deci, pe măsură ce producția scade. eprore (costul) 


ie Modelul formării rentei diferențiale 


Parcelele 


Costuri 
(u.m.) 


Tabelul nr.15.1 


or 
ul Producție 
je (g) 
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unitar (u.m.) | 


ile din categoria l-a de fertilitate, atunci nu ar lua 
egală cu producția 


Dacă s-ar cultiva numai terenur 
naştere nici o rentă. În acest caz, cererea ar putea fi de 100 q ( 


respectivei parcele). Pretul este egal cu costul unitar. 

Sà presupunem însă că cererea este 190 q de grâu. Pentru satisfacerea acestei 
nevoi este necesar să fie luată în cultură şi parcela a Il-a. Deci, se extinde suprafața 
cultivată. Preţul unic al grâului de pe cele două pacele va fi de 1,1 1, adică cel ce 
decurge din costul efectuat pentru producția de 90 q. Întrucât, proprietarul parcelei 
1 va vinde la acelaşi preț , el va încasa o rentă egală cu diferenţa dintre suma încasat 
mal mare şi costul său de producție. în cazul dat, renta funciară va fi de 11 u.m. (111 
- 100, adică încasările la preţul de piață - costul producției). Dacă cererea totală 
creşte la 270 q, atunci se va lua în cultură şi parcela a Ill-a; prețul de piață se va urca 
la 1,25 u.m., proprietarii primelor două pracele încasând rentă ş.a.m.d., după cum se 
poate observa şi din grafic. ` 


1 F $ ) p i ; 
ig 15.1 Dependenta rentei de producţia marginală 


Când se cultivă 
parcela 2 propriet i 
şi parcela 3, atunci pr arii parcelei 1 beneficiază 
Gem p oprietarii aceleiaşi parcele 1 încasează o GE SC RS va 
f s gala cur: + r2; 


ÁA 


_ E A 
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Deci, mărimea rentei depinde de volumul producției marginale realizate prin 
folosirea unei cantități suplimentare dintr-un factor de producție. Aceasta are O 
evoluție inegală, oscilantă. | ; 

Forma materială a rentei constă din excedentul de produse ce poate fi obţinut n 
urma folosirii unui factor de producţie cu calități superioare celor medii (sensul invers 
al exemplului: 70q; 804 etc.) b 

Transformarea surplusului de productie fizicá in venit cu caracter de rentă este 
condiţionată de situaţia pe piața bunului în cauză. Oferta rigidă în raport cu cererea 
va determina o urcare a preţului de vânzare peste nivelul lui de echilibru, ceea ce va 


aduce posesorului bunului respectiv 
un venit suplimentar. 


Renta economică constă din 
venitul realizat de către deținătorul 
unui factor, a cărui ofertă totală este 
inelastică şi insensibilă la ridicarea 
prețului de vânzare. Cu cât oferta 
totală este mai rigidă cu atât renta 
economică este mai mare. Ea nu este 
un determinant al prețului de vânzare, 
ci un determinat al lui. ] 


Într-o formă generalizată, renta Ofenă rigidi E: 
economică desemnează acel venit ce 
decurge din insuficiența ofertei totale, 
aşa cum se poate constata din 
graficul alăturat. ` : di 


Fig. 15.2. Renta economică 


Dupà cum se observà, la un volum al ofertei de factori perfect inelastic (OF), 
pretul de procurare (P1) depăşeşte prețul de echilibru (Pe), preț care corespunde 
unei oferte corespunzătoare cu cererea. Suprafaţa Pe P4 ME reprezintă (conturează) 
mărimea rentei pe are o încasează deţinătorul factorului de producţie respectiv. 


D 


15.2. Renta funciară şi formele ei 


e de NO s-au diversificat foarte mult, existând autonom asemenea torme 
ca: funciară, minieră, de construcții, rentă a 

; a ' consumatorului, a vân i 
abilitate, de raritate, de transfer, Industrială sau comercială ad aen a 


1) Dincolo de condiliile speci 

pecifice care le genereazà, toate i 
p D . H H ag ° Š i 
insuficientei ofertei comparativ cu cererea elastică, | BM EE pa bwa 
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Ca primă formă de rentă apărută în econ 
continuă să formeze obiectul unor ample ana 
controverse politico-ideologice. 

Renta funciară îşi are originea în raritatea terenurilor ee eer 
tiv in insuficienta ofertei de produse agricole de a satisface cererea in creş v e Ge 
inelastică ridică preţul produselor agricole la un astfel de nivel care asigur lar! 
categoriile de teren luate în exploatare (indiferent de fertilitate şi de randamen 


să asigure proprietarilor rentă. i: 

în concepţia clasică ricardiană, la o asemenea situaţie s-a ajuns prin luarea în 
cultură a unor terenuri din ce în ce mai puţin fertile. Fără a intra în istoria atragerii de 
noi terenuri în exploatare agricolă sau minieră, trebuie precizat că esenţial este faptul 
că, atât în trecut cât şi în prezent, parcelele existente în cultură sunt diferite sub 
raportul fertilităţii naturale şi economice, ca şi sub cel al poziţiei; fertilitatea 
economică se referă la efectele investiţiilor de capital şi de muncă încorporate în 
pământ (extrem de diferite şi ele). 


Oferta inelastică (datorită limitării naturale a pământului) față de cererea în 
creştere şi inegalitatea randamentelor diferitelor parcele stau la baza formării rentei 
funciare şi a explicării mărimii ei. Preţul ridicat al produselor agricole (în comparaţie 
cu cel ce ar rezulta din confruntarea liberă a forțelor pieţei) asigură realizarea unui 
excedent de venit peste profitul normal, venit care revine proprietarului terenului sub 
forma rentei funciare. Se confirmă remarca potrivit căreia prețul este acela care 
determină renta şi mărimea ei, nu invers. 


omie şi tratată teo 
lize şi cercetări, dar şi al unor m 


Procesul de formare a rentei funciare poate fi sugerat cu datele de mai jos. 
Formarea rentei funciare pe diferite categorii de teren 


Tabelul 15.2 
(1Ha / grâu) 
Valoarea 


totală 
încasată 


Cons. de 
factori 
primari 


Consumul de factori.de 
trei parcele (3000 F/Ha). Pr 


producție (în expresie monetară) est 
e egal pe toate cel 
oducțiile obținute diferă de la o parcelă la alta (3000 - Ee 


K S 
ag normal este Sau Ie med Sunt diforlle 1, 0,75 șI 0,60 F/Kg). S-a stabilit că 
, adicà c f E 
producție (600 F). orespunzător unei rate de 20% din costurile de 


Faţă de o asemenea situație, 


se pun câteva întrebări. 


Í 


`. 


d 
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Se va practica un singur pret de piatà sau atátea preturi cáti producători sunt? 
Ràspunsul este: intr-o economie de piatà tendinta este de a ajunge la un singur pret. 


Care va fi acesta? La o asemenea intrebare se poate ráspunde numai pe baza 
cunoasterii raportului dintre cererea si oferta de gráu. Dacá s-ar presupune cá 
cererea însumează 12.000 kg, atunci prețul de vânzare ar putea atinge nivelul de 1,20 
F/Kg, care este format din costul mediu individual al produselor de pe parcela slabá 
şi din profitul normal (0,20 F). În acest caz, proprietarul parcelei respective nu ar 
obţine nici o rentă. Dacă prin mecanismul forțelor pieţei s-ar impune un preț de circa 
1 F, atunci parcela respectivă ar fi scoasă din circuitul agricol, nevoia de produse 
agricole (grâul) ar putea fi de circa 9.000 kg. 


în situația în care cererea de grâu ar fi mai mare de 12.000 Kg (să zicem de 14.000 
kg), preţul de piaţă ar depăşi 1,20; el poate atinge nivelul de 1,50 F, pe baza căruia 
proprietarii tuturor parcelelor ar obține rentă, evident, de mărimi diferite: 900 F, 2400 
F, respectiv 3900 F. 


Renta funciară constituie, deci, un venit ce revine proprietarului în virtutea drep- 
tului pe care” T upra factorului de producție rar (inelastic), venit încasat în 
conditille unei cereri mai mari decât oferta de produse agricole (grâu). 

Ea apare ca diferență între venitul încasat de fiecare proprietar (întreprinzător) şi 


suma costurilor şi profitul normal : zk (3000 + 600) | j 


Pentru arendas (întreprinzătorul agricol care nu este şi proprietarul terenului), 
renta este o plată pentru folosirea terenului, care se constituie într-un element al 
costului de producție. Pentru el nu există nici o deosebire între plata rentei şi celelalte 
plăţi efectuate pentru maşini, îngrăşăminte, seminţe etc. 


Pornind de la interpretarea economică a legii entropiei, formarea rentei fun- 
ciare se poate explica prin specificul producției agricole, care extrage din natură 


entropie Joasă, ceea ce permite realizarea unui produs excedentar peste efortul 
depus. 


Agricultura tarilor dezvoltate economic.a înregistrat progrese tehnice si 
economice deosebite; pe baza cărora au crescut producția si productivitatea muncii. 
Ca urmare, deficitul de ofertă în raport cu cererea (explicat în forma ei clasică) a fost 


parcă depăşit. Majoritatea țărilor dezvoltate rezolvă 
cu succes problema au iei 
şi securității alimentare. Š Dec? 


Succesele arătate nu lichidează diferenţele de fertili 
ertilitate, de i 
potențial productiv. producție şi de 


Aceasta constă din producția fizică excedentară față de medie, obținută de fer- 


mierii care cultivă terenuri mai fertile sau 
practică o agricultură int i 
randamente superioare faţă de cel mediu. 9 APV „a ORR 


Pe termen lung, oferta agricolă tinde să sporească, curba acesteia deplasându-se 
spre dreapta. Pe termen scurt, ea este oscilantă în funcţie de condiţiile naturale 
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— lastică. Ea se comportă 


În acelaşi timp, cererea de produse agricole este ine 


= agricole, com- 
conform principiului creşterii mai lente a cereri! pentru produsele ag 


parativ cu sporirea veniturtilor. j 2 
Curba cererii totale se deplasează spre dreapta, dar mai lent E bila AER 

tei.Din acest motiv, piața absoarbe foarte greu oferta excedentară. ri de 

ofertă declanşează reducerea preţurilor produselor agricole (vezi 

formării prețurilor agricole şi politicile de prețuri). 


15.3. Preţul pământului 


Pământul a fost şi este obiect al schimbului, al vânzării- cumpărării. El are preț. 
La întrebările ce este prețul pământului şi pe ce bază se formează el, au fost formulate 
numeroase răspunsuri. 


În situația pământului, ca factor originar de producţie, ca „dar al naturii“, formarea 
prețului acestuia, spun specialiştii, are la bază doar venitul ce poate fi obținut prin 
utilizarea acestui factor de producţie. Mai concret, s-ar putea spune că venitul este 
determinat de serviciul pe care-l aduce pământul activităţii economice. 


Într-un asemenea context, preţul pământului reprezintă renta anuală (10.000 u.m.) 
capitalizată la dobânda zilei (10%), respectiv la cea aşteptată. 


Pr. pam. = & = 10:000-_400.000 u.m. 
° 


Dar, realitatea demonstrează că terenurile atrase în exploatarea economică. (in- 
diferent de caracterul ei) au încetat de a mai fi doar un „dar al naturii“. Pământul tinde 
să devină tot mai mult un rezultat al acțiunii umane. Lucrările de amenajare 
ameliorare sau simpla cultivare, generaţii de-a rândul, ca şi toate intracstructurile 
materiale generale au conferit şi conferă terenului (originar) calitatea de pământ-capi- 
tal, astfel „componenta funciară a capitalului agrar se măreşte“. În aceste PEL 


mărimea şi evoluția prețului pământului se află sub inf i 
uența mult m i 
(unii acționează direct, alţii indirect). iute bsn. 


a) Cererea si oferta de terenuri agricole. Limitarea naturală a pământul i 
ferá ofertei totale de terenuri un caracter rigid, fiind deci e ea A ei “RE 
pona EE A se deplasează pe terenul cererii, între agenții Eege 
Eëetsgt erg gon, Drept urmare, prețul pământului evoluează în raport de mişcarea 
persoane care sunt dispuse să facă investiţii în agricultură 


deze). Invers, în situația 
z tia unor ataceri prospere în cultivar 


ea terenurilor. 


ECONOMIA POLITICA PIATA RESURSELOR NATURALE: RENTA / 297 
EE i E l — 


c) Mărimea şi evoluţia rentei. De fapt, renta şi preţul pământului se 
condiţionează reciproc. Condiţia principală pentru manifestarea acestor relaţii: exis- 
tența sau inexistența dorinței agenţilor economici de a cumpăra terenuri. 

d) Posibilitatea folosirii alternative a pământului (agricultură, silvicultură,cons- 
trucţii). Folosinţa care oferă cele mai mari şanse de câştiguri este cea care stă la baza 
nivelului şi dinamicii prețului pământului. 

e) Rata dobânzii bancare. Preţul pământului se află în raport invers proporțional 
cu această rată. Depunerea la bancă a disponibilităților băneşti este o alternativă la 
cumpărarea de terenuri şi invers. 


f) Ameliorarea poziţiei terenurilor agricole. Creşterea valorii pământului - capi- 
tal duce la creşterea prețului acelor parcele care l-au încorporat. De pildă, în S.U.A., 
în perioada 1850-1900, preţul pământului a crescut, în medie, de 4 ori. În Franţa, în 
anul 1912 prețul pământului avea acelaşi nivel ca în anul 1890 (în acest interval de 
timp .s-au înregistrat numeroase fluctuații). În România, în perioada 1934-39, un 
hectar de teren se vindea cu următoarele prețuri: 13.000 lei pentru un hectar de teren 
arabil; 20.000 pentru 1 ha de livezi; 30.000 - 1 ha plantat cu viță de vie etc. 


CAPITOLUL al XVI - lea 
EXTERNALITĂŢI ŞI BUNURI PUBLICE 


Când ipotezele concurenţei pefecte sunt satisfăcute, EE SN 
alocare eficientă a resurselor. Dacă cel puțin una dintre ipotezele con tee 
fecte`nu este prezentă, atunci piețele libere generează alocări ale SS Ee 
contravin criteriilor eficienţei. În aceste condiții, intervențiile guvernamen a sé Gë 
să corecteze pierderea de eficienţă sunt justificate. situațiile în care piețele ibere 
conduc la o alocare eficientă a resurselor, generând necesitatea acţiunii guvernamen- 
tale cu rol corector, sunt cunoscute sub denumirea de eşec al piețelor. 


Abordarea tradiţională a cazurilor de eşec al pieţelor a condus la formularea unor 
tipologii mai mult sau mai puțin exhaustive. Astfel, cele mai cunoscute situații de eşec 
al pieţelor sunt monopolul, externalităţile, resursele de folosință comună, bunurile 
publice. 


Atunci când există un singur producător al unui bun sau serviciu, nivelul 
producţiei este mai redus decât cel eficient din punct de vedere social, iar prețul este 
corespunzător mai ridicat. În această situaţie - de monopol - producătorul şi con- 
sumatorii nu reuşesc să ajungă la o înțelegere mutual avantajoasă în ceea ce priveşte 
distribuirea câştigului social ce ar rezulta din creşterea volumului producției. 


Există cazuri în care preţurile pieței nu reflectă în întregime costurile sau 
beneficiile aferente producției sau consumului. Asemenea costuri sau beneficii sunt 
externe, ele asociindu-se unei terţe părți, nu vânzătorului sau cumpărătorului. 


Anumite bunuri de natura resurselor economice (oceanul, păşunile comune etc.) 


nu sunt şi nu pot fi în proprietatea unui singur agent economic, astfel încât serviciile 
corespunzătoare ale acestora se utilizează în comun. 


Trăsătura esențială a bunurilor publice (apărare naţională, ordine publică etc.) 
este că utilizarea lor de către un agent economic nu le reduce disponibilitatea pentru 


consumul oricărui alt agent economic. 
Pe lângă abordarea tradiţională, în teoria economică sunt consemnate şi abordări 


mai profunde ale situațiilor de eşec al pieţelor. Aceste abordări adâncesc analiza în 
scopul identificării cauzelor ce generează eşecul piețelor. 


16.1. Cauzele eșecului piețelor 


Situaţiile de eşec al piețelor sunt determinate de f 
e factori ce tin de dr 
proprietate asupra bunurilor, precum şi de costurile GE epturile de 


le. 
Piața este o instituţie în cadrul cărela, con 
' comitent cu schi i 
schimbă şi drepturile de control al utilizării aces e se 


tora în d 
determinate sau nedeterminate de timp. ecursul unor perloade 


(x 
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Spre exemplu, atunci când se cumpără un automobil, se achiziționează pe o aleeden 
minată de timp nu numai bunul fizic respectiv, ci și drepturile de conducere și de cearta e Sarsa 
publice. Cumpărarea automobilului mai implică și achiziționarea dreptului de a împ we Weer 
acestuia de càtre alte persoane. Atunci când un manager angajează un salariat, se ao Di e ei: 
dreptul de control asupra modului cum salariatul respectiv își utilizează timpul pentru îndeplinir 


sarcini specitice. s 

Schimbul drepturilor de control asupra utilizării bunurilor nu poate exista în afara 
schimbului drepturilor de proprietate. În cazul în care piața asigură o alocare eficientă 
a resurselor, posibilitățile de schimb avantajos al drepturilor de proprietate asupra 
bunurilor sunt valorificate maximal. Implicit, când piața generează alocări ineficiente 
ale resurselor, anumite posibilități de schimb avantajos rămân nevalorificate. 

Printre factorii care explică eşecul pieţelor libere în alocarea eficientă a resurselor 
şi care împiedică valoriticarea maximală a posibilităților de schimb avantajos sunt: 


- dificultatea individualizării drepturilor de proprietate; 
— existența unor costuri tranzacționale semnificative; 
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— eşecul negocierii unor acorduri mutual avantajoase de schimb. 


Dificultatea individualizării drepturilor de proprietate se datorează unei ex- 
cluziuni imperfecte sau unui grad redus de transferabilitate. 


Excluziunea imperfectă apare, în primul rând, atunci când dreptul de proprietate 
asupra unui bun nu este deținut de către un singur agent economic, ci de către un 
grup, de regulă foarte mare, de agenți. In acest caz, un agent care ar dori să dețină 
controlul exclusiv asupra bunului ar trebui să obțină acordul fiecăruia dintre membrii 
grupului respectiv, fapt dificil datorită dimensiunilor semnificative ale grupului. 

„Spre exemplu, în cazul unui drum public, dreptul de circulaţie aparţine, în principiu, tuturor 
deţinătorilor de permise de conducere. Un agent economic care ar dori să deţină controlul traficului pe 
drumul public respectiv, ar fi obligat să încheie acorduri privind folosirea acestuia cu fiecare dintre 
utilizatorii potenţiali. Dificultatea încheierii acestor acorduri explică problemele ce apar în practică în 
legătură cu individualizarea drepturilor de control asupra utilizării drumurilor publice. 

Excluziunea imperfectă se referă, în al doilea rând, la capacitatea redusă de a 
exclude orice agent economic din sfera potenţialilor utilizatori ai unui bun. În timp ce 
SE SE al excluziunii imperfecte apare în legătură cu legalizarea drepturilor 
individuale de proprietate, al doilea aspect prive ibili Le ëtt 

A ' şte posibilitatea aplicării dr i 
obtinute pe cale legalà. S SE 

a Consumatorul care achiziţionează un televizor n 
tuia la domiciliul său şi vizionarea individuală a 


tation filmului pe cale legală sunt excluse din ràndul spec- 


Costurile acțiunilor de prevenire, identifi 

R care şi pedepsire a utilizării i 
ear denumite costuri de excluziune. in general, cu cát dE 
Cluziuni perfecte este mal semnificativă 3 
er CU atât costurile de excluziune sunt mai 


Gradul redus de transferabiltate este caracteristic situa 


lilo 
legale de vânzare a bunurilor sunt limitate. În asemenea d EE 
posibilitatea să încheie cele mal avantajoase contracte in os Si el e au 
rea 


controlului asupra utilizării bunurilor respective. 


H 


ECONOMIA POLITICĂ 


300 / EXTERNALITĂŢI ŞI BUNURI PUBLICE 


i i le de 
Limitarea dreptului de vànzare a pàmantului, ca si controlul prețurilor ee 
restrictii ce se materializează într-un grad redus de transferabilitate a drepturilor de propri 


bunurilor respective. a ca 

Atât excluziunea imperfectă, cât şi gradul redus de transferabilitate a utilizării 
bunurilor conduc la o valorificare incompletă a posibilităţilor de schimburi avan- 
tajoase şi, pe această bază, la situaţii de eşec al piețelor. 

Costurile tranzacţionale devenind semnificative, acestea se înscriu ca un alt 
factor al eşecului piețelor. Schimbul necesită informaţie. În scopul realizării tran- 
zacţiilor, agenţii economici efectuează cheltuieli pentru căutarea partenerilor, pentru 
observarea calităţii bunului ce face obiectul schimbului, pentru negocierea condițiilor 
tranzacţiei etc. Costurile informaţionale şi tranzacţionale reprezintă piedici semnifica- 
tive în derularea schimburilor şi, deci, în atingerea unei alocări eficiente a resurselor 
prin intermediul piețelor libere. 


Eşecul negocierii unor acorduri avantajoase de schimb. Atunci când agenţii 
economici eşuează în negocierea unor condiţii mutual avantajoase, schimbul nu are 
loc. Eşecul negocierilor se poate datora existenței mai multor posibilităţi în ceea ce 
priveşte condiţiile schimbului mutual avantajos. Dacă agenţii ar fi confruntaţi cu o 
singură alternativă privind condiţiile schimbului, atunci negocierea ar fifără obiect. În 
cazul alternativelor multiple însă, negocierile pot fi dificile, iar riscul eşecului, ridicat. 


În condiţiile concurenţei perfecte, fiecare producător şi fiecare consumator nu 
poate influenţa, prin decizii şi acţiuni. individuale, nivelul preţului. Acesta reflectă 
echilibrul pieţei concurenţiale. Pentru fiecare producător şi pentru fiecare con- 
sumator, prețul este exogen, negocierile privind nivelul acestuia. fiind fără obiect. 
Preţul devine însă obiect al negocierii în situațiile de concurenţă imperfectă. 


Ca şi celelalte două cauze ale situaţiilor de eşec al pieţelor, insuccesul 
negocierilor afectează derularea schimburilor mutual avantajoase, generând pierderi 


de eficienţă. Fiecare dintre cele trei cauze acționează însă diferit în situaţii diferite de 
eşec al piețelor. 


16.2. Analiza unor situaţii de eşec al piețelor 


Trăsătura comună a tuturor situațiilor de eşec al piețelor constă în discrepanța 
dintre costurile sau beneficiile private, pe de o parte, şi costurile sau beneficiile 


sociale, pe de altă parte.! Încelece urmea i 
4 ° ză sevoranali i ii 
externalităţile şi bunurile publice, sa oa a Veti (de acestoan: 


1) În cele ce urmează, pri i i 
„ prin beneficiu se înţelege expresi i ili 
z Í [ ia valorică a utilității i 
SE beneficiul marginal este expresia valorică a utilității A let Goerges 
eoarece utilitatea marginală este descrescătoare, beneficiul marginal este EE 
H A O 


descrecátor pe măsura măririi consumului, Beneficiul marginal defineşte curb a initiat său; 


costului marginal care desemnează curba ofertei, a cererii, fiind analog 


a 


D 
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a) Externalităţile sunt situațiile în care prețurile pieței nu CC Vë 
costurile sau beneficiile asociate producției sau consumului. Costuri H M e 
care nu sunt incorporate in preturile pietei au un caracter Biel ntruc 
asociate vânzătorului sau cumpărătorului, ci unei terțe părți. 4 

Cazul cel mal trecvent invocat de externalitate este poluarea. Spre exemplu, o pulii i 
producătoare de oțel achiziţionează factori de producţie ale căror costuri eg Hi Gin 
productiv sunt încorporate în prețul oțelului. Pe lângă factorii de producţie ce sunt rel Ke H it 
întreprinderea mai utilizează aerul curat şi produce poluare. Cu toate lea ate loga 
compensează persoanele afectate de poluarea aerului. Ca urmare, costul aferent utilizării 
rămâne extern producţiei de oţel, nefiind încorporat în prețul acestuia. 


în cazul externalităților, producția sau consumul unui bun de către un agent 
economic modifică funcția de producție sau funcţia de utilitate a unui alt agent 
economic sau a mai multora. De regulă, externalitățile apar datorită faptului că 
drepturile de proprietate asupra unor resurse economice sunt insuficient definite. 

Aerul curat este o resursă economică fără proprietar. întreprinderea de otel din exemplul precedent 


poate utiliza pe gratis aerul curat tocmai fiindcă nu există nici un proprietar care să reclame plata 
costurilor poluării. 


Externalităţile pot fi pozitive sau negative. Externalitățile negative apar în cazul 
activităților de producţie sau de consum ce generează costuri pentru terțe părți. 
Externalităţile pozitive corespund unor activităţi ce aduc beneficii pentru terțe părți. 


Poluarea este un exemplu clar de externalitate negativă. Cazurile de externalităţi pozitive nu sunt 
atât de evidente. Exemplul clasic de externalitate pozitivă este cel propus de J.Meade cu privire la 
raporturile dintre un apicultor și un proprietar de livezi; albinele apicultorului produc mierea prin 
polenizarea florilor de arbori fructiferi, iar arborii proprietarului de livezi îşi sporesc randamentul 
datorită polenizării. Un alt exemplu celebru de externalitate pozitivă se referă la efectele vaccinării: 
vaccinul aduce beneficii nu numai pentru persoana vaccinată, ci, prin prevenirea epidemiilor, şi pentru 
întreaga societate. Oricum, etectele benefice asupra societăţii nu sunt luate în considerare de persoana 
care se decide să suporte costul vaccinării. Clasificarea externalităţilor în pozitive şi negative este 
relativă deoarece o externalitate negativă dintr-un anumit punct de vedere poate fi pozitivă dintr-un alt 


punct de vedere, Astfel, o întreprindere poate genera efecte externe negative, prin poluare, cât si 
pozitive, prin mărirea gradului de ocupare a mâinii de lucru. 


Externalitátile reprezintă un caz de eşec al pieţelor întrucât, în absența intervenției 


corectoare, concurenţa liberă ar genera nivele de producție sau de consum ce nu 
corespund alocării eficiente a resurselor. 


În cazul activităţilor care generează externalităţi pozitive, beneficiile private sunt 


mai reduse decât beneficiile sociale. Acestea din ur i 
Š i mă includ, pe lângă b 
private, şi beneficiile externe ce revin unor terțe părți. e ve 


Externalitátile pozitive se concretizează în nivele 
cele corespunzătoare alocării eficiente a resurselor, 
Să considerăm, spre exemplu, cazul pleței anvelo 
' ' pelor pentru 
beneficiul marginal privat BMP și costul marginal CM, Ga Ma E RA Fierul pa 
Q; la prețul Pi, Achiziţionarea anvelopelor induce îns Aita 19 anvalone 


A o externalitate pozitiv 
anvelope noi este mal mare, cu atât riscul accidentelor de olroulație KA sà E reese de 
ste 


ale productiei si consumului sub 


1) Noţiunea de externalitate a fost introdusă în te 
A.Marshall, Externalităţile constituie o ilustrare 
privind modul de alocare a resurselor, 


oria economică la începutul acestui secol de către 
excelentă a faptului că, din perspectiva alegerilor 
LE 


agenţii economici sunt interdependenţi 
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mai redus. Siguranta sporità a traticului 
reprezintă un beneticiu extern. Prin 
adăugarea beneticiului extern la beneficiul 
marginal privat, se obține beneficiul mar- 
ginal social BMS. 


Dach beneficiul extern ar ti fost luat în 
considerare, atunci cantitatea våndută de an- 
velope ar fi tost Qa, iar prețul, P2. Punctul B 
corespunde unei alocări eticiente, din punct 
de vedere social, a resurselor, în timp ce 
echilibrul în punctul A desemnează o situație 
de eşec al pieței. Pentru corectarea acestei 
situaţii de eşec al pieței, guvernul ar putea 
garanta o subvenție BC; prețul efectiv plătit 
de consumatori s-ar reduce la Ps, iar 
producţia şi vânzările ar creşte la Q>. 


în cazul activităţilor care ge- 
nerează externalităţi negative , 


costurile private sunt mai reduse Fig. 16.1. Cazul externalităţii pozitive 
decât costurile sociale. Acestea din 


urmă includ, pe lângă costurile private, şi costurile externe ce sunt suportate 
de terțe părți. 

Externalitățile negative se con- 
cretizează în nivele ale producției şi 
consumului peste cele corespun- 
zătoare alocării eficiente a resur- 
selor. 


Să considerăm, spre exemplu, cazul 
unei activităţi poluante. Figura 16.2 
reprezintă beneficiul marginal BM şi costul 
marginal privat CMP. Echilibrul pieţei este 
atins la prețul P1 și cantitatea Q1. Costul 
marginal privat CMP este mai mic decât cos- 
tul marginal social CMS întrucât acesta din 
urmă ia în considerare costurile externe 
datorate poluării. Echilibrul care corespunde 
unei alocări eficiente, din punct de vedere Q: i 
social, a resurselor este la pretul P2 si can- Cantitate J an 
titatea O2. Rezultă că atunci când se Une 
seama de costurile externe, bunul pro i i ii 
RE Ee EE Fig. 16.2. Cazul externalitštii negative 
Dacă externalitatea este ignorată, atunci con- 


sumatorii bunului sunt subvenţionaţi de către cei care suportă costurile poluării. 


Soluția fundamentală a rezolvării 
externalităților negative se refer i - 
nalizarea acestora. A SE ier 


Pret, cost 


În esenţă, internalizarea externalităţilor negative constă în încorporarea c 
turilor externe în prețul pieței. Prin internalizare, costul marginal privat creşt — 
nivelul costului marginal social, producătorii fiind astfel obligaţi să țină AN 
costurile externe ale activităţii lor. KR eta, ce 

În practică, Internalizarea externalltăţilor negative nu este simpl i 
dificultátilor ce apar in legáturá cu màsurarea costurilor externe AL Ee 


> 
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costurilor externe ale poluării, au fost dezvoltate metode complexe de evaluare a 
efectelor acesteia. Măsurarea costurilor externe este necesară pentru stabilirea 
acţiunilor de intervenţie guvernamentală cu rol corector. Astfel, în cazul producţiilor 
poluante, guvernul poate interveni, introducând un impozit pe vânzări. Impozitul 
trebuie să reflecte dimensiunile costurilor externe, astfel încât costul marginal privat 
să se deplaseze la nivelul celui social. Dacă există posibilitatea monitorizării directe 
a poluării, atunci corectarea externalităţii se poate face printr-un impozit asupra 
emisiunii de agenţi poluanți. 

A.C.Pigou a arătat că externalitățile negative pot fi internalizate printr-un sistem 
corespunzător de impozite şi subvenţii. Un impozit asupra activităților poluante poate 
fi combinat, în concepţia lui Pigou, cu o subvenție pentru cei ce suportă efectele 
externe negative.! 


Externalităţile negative, ca, de altfel, şi celelalte situaţii de eşec al pieţelor, 
reprezintă,deci, argumente pentru intervenția guvernamentală cu rol corector. 
Oricum, există situaţii în care intervenția guvernamentală poate fi evitată. O astfel de 
situație este cea în care numărul agenţilor economici afectați de o anumită exter- 
nalitate este redus. 


Soluţia lui Coase. Ronald Coase a abordat cazul unui număr redus de agenţi 
afectaţi de o externalitate negativă, propunând o soluţie care evită intervenţia guver- 
namentală. Propunerea lui Coase se referă la faptul că, atunci când numărul agenților 
economici afectaţi de externalitate este redus, atribuirea a drepturilor de proprietate 
duce la internalizarea efectelor externe. Coase a demonstrat că dacă drepturile de 


proprietate sunt definite cu claritate, atunci părţile interesate iau măsuri de inter- 
nalizare a externalităţii. 


Exemplul lui Coase se referă la cazul unui agricultor şi al unui crescător de vite. Externalitatea 
negativă constă în pagubele pe care vitele le cauzează recoltelor agricultorului. Pe măsură ce efectivul 
vitelor crește, pagubele cauzate recoltelor cresc la rândul lor. Pentru a se realiza o alocare eficientă a 
resurselor, pagubele trebuie incluse (internalizate) în costurile crescătorului de vite. 


4 Se putea interveni, obligând crescătorul de vite să plătească despăgubiri agricultorului. 
DEE ER Se vite până în punctul în care costul marginal devine egal cu venitul 
P .3, reprezintă venitul marginal al activităţii de cre i i 
i ştere a vitelor, iar CM este 
cp ei Ge de E GREG pagubele cauzate recoltelor. Fără internalizarea 
j e stabilit la Q1, unde pagubele agricultorului 

' sunt egale c ` 

aema guvernamentală ar obliga crescătorul de vitee să ia în considerare atât costul Rd mar PA 
cât şi pagubele cauzate agricultorului (CM + E), astfel încât efectivul de vite s-ar reduce la Q2 riza 


Coase arată că intervenţia guvernamentală nu este necesară pentru internalizarea externalității. 


Soluţia alternativă propusă se referă la precizare 
a drepturilor de proprietate şi la re 
s 
Dacă drepturile de proprietate corespunzătoare agricultorului includ şi te ia GG e EE 
pagubelor cauzate de vite, atunci crescătorul de vite e E 


este auto 
corespunzătoare, Pagubele sunt astfel internalizate, efectivul de Grau Da teu qd geg 


1) Aplicarea impozitelor și a subvenţiilor Pigou poate reduce interesul părților implicate de 
$ a 


negocia o soluție a externalităţii în sensul propunerii lui 
i a nalit unerii lui Coase, Oricum e i 
combinarea unui impozit Pigou cu o subvenție compensatorie NEEN că prin 


ELE n se alinpe o al ientă : 
resurselor chiar și în cazul în care părţile ar fi putut negocia în sensul seg GE en 
ase. 
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Pe de altă parte, agricultorul poate ti ten 
tat să plătească o primă crescătorului de 
vite pentru ca acesta să-şi reducă efectivul. 
Scăderea etectivului de vite ar duce la 
reducerea pagubelor produse recoltei. 
Prima pe care ar plăti:o agricultorul pentru 
ultima vită care nu ar mai fi crescută ar ti 
egală cu W. În acest caz, crescătorul de vite 
trebuie să includă prima în costurile sale de 
oportunitate. Creşterea ultimei vite ar 
însemna renunțarea la prima W. Prin încor- 
porarea primei în costurile de oportunitate, 
externalitatea este internalizată, iar etec- 
tivul de vite se reduce la Q2. 

Concluzia exemplului elaborat de 
Coase este că, atât timp cât drepturile de 
proprietate sunt definite cu claritate, efec- 
tivul de vite este stabilit la Q2, nivel ce Vite /an 
corespunde unei alocări eficiente a resur- 
selor. 


Existența unui număr redus de 
agenţi afectaţi de externalitate este Fig. 16.3. Soluţia lui Coase 
esenţială în demonstraţia lui Coase. 


Numai în cazul unui număr redus de agenţi, aceştia pot colabora în identificarea unei 
soluții. ; š 


Importanta analizei lui Coase rezultà din faptul cà atrage atentia asupra rolului pe 
care îl au drepturile de proprietate în situaţiile de eşec al piețelor. Numeroase 


probleme economice apar tocmai datorită definirii imprecise a drepturilor de 
proprietate. 


b) Bunurile publice se caracterizează prin două trăsături importante: 


- Non-excluziunea: nici o persoană nu poate fi exclusă din sfera consumatorilor 


potenţiali ai unui bun public; oricine poate să urmărească programele televiziunii fără 
a afecta capacitatea altcuiva de a face acelaşi lucru. 


- Non-rivalitatea: consumul unui agent economic nu reduce disponibilitatea 
bunului public pentru alti agenţi. Dacă apărarea națională ar fi asiguratà, prin absurd 
pentru o singură persoană, atunci toţi locuitorii țării ar beneficia de ale Se par à 
cele mai multe dintre bunurile publice sunt, asemenea apărării național i x ` 
aceeaşi cantitate tuturor consumatorilor potenţiali. reg 

Non-excluziunea este generată de indiv 
în timp ce non-rivalitatea e datoreazà Kita ier dc Leg EH E 

Indivizibilitatea reprezintă un element esen o 


TE tlal pentru înțelegerea eşecului pieței 
Demarcaţia dintre bunurile publi 
ce 
delimitarea sectorului public al pute și E (e un ral WEEN in 
Din perspectiva delimitării sector 
ul 
Bart ul public al economiei, se pot distinge patru 


- Sectorul privat de platà, ce gru 
cp E grupează toate întreprinderile private, tie individuale, 


EEE 
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- Sectorul public non-piaţă, ce Include administraţiile publice; 


- Sectorul public de piaţă, reunind întreprinderile publice; 


í + - Sectorul privat non-piatà, incluzând administrațiile private (asociații cu scop 
| non-lucrativ). 


Bunuri publice pure versus bunuri private pure . Bunurile publice pure se 
caracterizează prin non-excluziune si non- rivalitate perfecte. In realitate nu existá 
bunuri publice pure. 


Consumul majoritàtii bunurilor publice (drumuri, parcuri, biblioteci etc.) poate 
ajunge la un moment dat într-un punct de aglomerare când trăsăturile de non-ex- 
I cluziune si non-rivalitate îşi pierd relevanta într-o măsură mai mare sau mai mică. 


Non-excluziunea şi non-rivalitatea sunt perfecte atunci când indivizibilitatea 
cererii şi, respectiv, cea a ofertei sunt, la rândul lor, perfecte. În realitate există o 
mulțime de situaţii cu indivizibilitate (sau divizibilitate) parțială. Aceste situaţii apar 
îndeosebi în cazul producţiilor pentru care costurile fixe sunt ridicate. 

Spre exemplu, în cazul producţiei de energie electrică sau de gaze naturale, al transportului în 


comun şi al telecomunicaţiilor, indivizibilitatea nu este suficientă pentru a se considera că bunurile 
respective sunt bunuri publice. 


d a 


Spre deosebire de bunurile publice pure, bunurile private pure se caracterizează 
prin excluziune şi rivalitate perfecte. Costurile de oportunitate corespunzătoare 
producţiei bunurilor private pure sunt reflectate integral de prețurile pieței. De 


asemenea, consumul bunurilor private pure generează beneficii numai pentru con- 
sumatorul care achiziționează bunurile respective. 


Dacă se presupune că toate bunurile produse sunt fie bunuri private pure, fie 
bunuri publice pure, atunci caracterul public al celor din urmă ar coincide exact cu 
comunitatea în ansamblul său. Există însă situații când numeroase bunuri sunt 


„publice sau „colective“ pentru un număr determinat de consumatori, dar devin 
private când numărul consumatorilor creşte.! 


Existenţa bunurilor publice determină apariția de comportamente specitice. 
Problema „pasagerului clandestin“ este o ilustrare a acestor comportamente. 


f Problema „pasagerului clandestin“. în con - 

i posibilitatea consumului gratuit de bunuri Gro E E 
comportamentele bazate pe inclinatia de a eluda plata bunurilor publice in problema 
„pasagerului clandestin”. Această problemă este reflectarea unui tapt evident: co 
sumul gratuit este preferabil celul cu plată. Din moment ce excluziunea este 28 
posibilă (sau, cel puţin, dificilă), este natural ca potenţialii consumatori ai unui zi 
I public să aibă tendinţa să ascundă cererea pentru bunul res ză 
| să laşi pe allii să plătească pentru oferta bunului pub 
f 
| 


pectiv. Este mai avantajos 


lic re 
beneficiezi de acesta datorită non-excluziunii. Spactit şt totuşt'să 


a ` 


1) Din perspectiva dimensiunilor comunități, contractul social - 


Fala - constituţi : 
post-constituţional - este elementul esenţial pentru producția şi consumul bunurilor Bee Sau 
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in“ i i robabil in 

Comportamentul de tipul „pasagerului clandestin este e Vie A 

comunitățile de dimensiuni reduse. Membrii acestor comuni ui BN ee 

tormării în ceea ce priveşte contribuția individuală la plata o z i ENET tdos- 
şi fac presiuni în direcția combaterii comportamentelor de tipul „pasag 


tin“, 

i i ea 

Finanțarea guvernamentală a ofertei de bunuri publice reprezintă ien 

problemei ,pasagerului clandestin“. Din aceastá perspectivă, obligaţia a) 
impozitele reprezintă modalitatea de combatere a tendinței de eludare a p 


bunurilor publice. 


16.3. Eşecurile pieţei şi teoria bunăstării 


Concluziile analizei situaţiilor de eşec al pieţelor se încadrează în teoria 
economică a bunăstării. Aceasta a fost dezvoltată ca fundament al unor recomandări 
privind intervenția guvernamentală în funcţionarea piețelor. 


În cadrul teoriei economice a bunăstării se demonstrează că eşecurile piețelor 
conduc la alocări ineficiente ale resurselor, care, la rândul lor, sunt sursa unor 
pierderi de bunăstare. Ca urmare, se 
arată că guvernul trebuie să intervină 
pentru corectarea situațiilor de eşec SE 
al piețelor. Conform teoriei bun- É Ge 
ăstării, societatea trebuie să decidă, - Ke 
prin alegere publică în cadrul in- pierdere 
stitutional al procesului politic, 
asupra modalitàtilor de corectare a 
externalitátilor si asupra căilor de 
asigurare a unei oferte cores- 
punzătoare de bunuri publice. 

Aprecierea pierderilor sociale ca urmare 
a alocării ineficiente a resurselor reprezintă 
un obiectiv major al teoriei bunăstării. Pentru Cantitate/an 
o externalitate negativă (vezi figura 16.4), 
pierderea socială se calculează ca diferență 
dintre costul marginal social si beneficiul 


marginal pentru toate unitățile de cantitate Fig. 16.4 Pierderea socială în cazul unei 
aflate între Q1 (producţia în cazul inter- externalităţi negative 
nalizării efectelor externe) şi Q0 (producţia în 

absenţa internalizării efectelor externe). Unităţile de cantitate între 1 

societate deoarece costurile corespunzătoare acestor unităţi sunt sii EA GC dora CN 
În absenţa internalizării, costul marginal social şi, pe această bază pierderea social Ken, 
pentru producătorul privat, i Ee 


(3 


ai 


SECŢIUNEA a IV-a 
MACROECONOMIE 


Având ca obiectiv esenţial tratarea problemelor teoretice de bază ale economiei 
de piață contemporane, economia politică abordează aceste probleme atât din unghi 
microeconomic, cât şi din cel macroeconomic. 


În lumea contemporană activităţile economice - structurate la nivel macro- 
economic - se desfăşoară într-o mare varietate de condiţii naturale, tehnico-ştiinţifice, 
sociale, politice etc. Cu toate aceste deosebiri, activitățile agenţilor economici in- 
dividuali se derulează într-o puternică unitate şi interdependenţă, conţinutul şi sensul 
acestora putând fi înțelese şi apreciate prin raportare la mediul social politic din 
fiecare țară, ca şi la interesele generale naţional-statale. 


Secțiunea de faţă îşi propune să aprofundeze problemele economice teoretice 
fundamentale tocmai din unghiul unor astfel de interdependente, deci, din perspec- 
tiva agenţilor economici agregaţi. În continuarea analizelor făcute în secțiunile 
anterioare, în cea de față vor fi tratate astfel de probleme ca: dezvoltarea şi creşterea 
economică, echilibrul şi dezechilibrul macroeconomic, crizele, somajul, inflaţia, 
raportul eficiență economică-justiţie socială, bunăstare-sărăcie etc. 

Se continuă, de asemenea, tratarea rolului statului dem 
autonom, în sensul evidențierii funcţiilor lui de ansambl 
metodologică, se analizează conținutul general al politicilo 
contemporane, un accent deosebit punându-se pe manif 


tora într-o țară sau alta, într-un grup de țări sau altul 
macroeconomiei. 


ocrat ca agent economic 
u. Pe o asemenea bază 
r şi strategiilor economice 
estările concrete ale aces- 
într-o fază sau alta a evoluției 


CAPITOLUL al XVII - lea 
PROBLEME SI POLITICI MACROECONOMICE 


Într-o lume aflată în schimbare profundă - politică, socială, economică, culturală 
- a căuta modalități de realizare a unor structuri teritorial-statale stabile, mobile şi 
eficiente economic, dar şi bazate pe echitate şi justiție socială, nu mai este doar o 
problemă teoretică atractivă, ci şi una politică de maximă actualitate. 


17.1. Probleme macroeconomice actuale 


După cum se ştie, economia (cea reală, ca şi cea reflectată ştiinţific) s-a struc- 
turat, există şi funcţionează atât la nivelul agenților economici individuali - ca 
microeconomie, cât şi la cel al agenţilor economici agregati - ca macroeconomie. 


Macroeconomia exprimă procesele, faptele şi comportamentele agenților 
economici agregaţi, de ansamblu (ca relaţii multiple între cei elementari, individuali). 
Acest nivel al economiei se referă la mărimile şi variabilele agregate ale intrărilor 
(input- urilor) şi ieşirilor (output-urilor) agenţilor economici dintr-o țară. Asemenea 
fluxuri de eforturi şi de efecte social-economice sunt privite independent de compor- 
tamentele individuale ale participanţilor la activitățile economice. 


Adesea, macroeconomia este identificată cu economia naţională.! Sinonimia 
respectivă este numai parțial valabilă. De pildă, au existat şi continuă să existe încă 
numeroase situații când (unde) o asemenea identificare nu s-a justificat şi nu se 


justifică. Se putea vorbi oare în fosta Iugoslavie de o economie naţională ? Dar în 
Singapore ? 


Economia naţională poate fi definită ca un sistem istoriceşte constituit al 
activităţilor economico-sociale, activități care se desfăşoară, se întrețin reciproc în 
cadrul unei țări şi se raportează la posibilităţile (resursele) şi la interesele, la SCH il 
constientizate si devenite mobiluri comportamentale generale (national- tat i 
Criteriul esențial al structurării acestor procese şi comportamente il constit ° i SE 
sele generale. Acestea se structurează, pe temelia celor personale şi Ior A 
nivelul unei țări si pentru nevoile de ansamblu ale cetățenilor acesteia d E 

Trebuie precizat cà o persoanà se manif intr- | 
intereselor de toate genurile. Avându-se în EE SE ele 
sunt extrem de variate, unitatea de interese în cadrul aromes nataonale 


unei țări ` 
prin cadrul democratic de exercitare a tuturor Seet Eeër ww Senei 


1) Vezi: J. - Marie Albertini, Les rouages de Pé i i 

A A: ca conomie national 
humanisme, Paris, 1988; Willis L, Peters inci ut 
Illinois, 1989. eterson, Principles of Economics, Ma 


Éditions Économie et 
cro, Irwin, Homewood, 


| 
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Pe baza celor arătate, o anume problemă economică devine macroeconomică 
atunci când şi acolo unde aceasta: derivă din formarea şi consolidarea unei anume 
economii naționale; stimulează sau afectează realizarea intereselor generale ale 
agenţilor economici dintr-o țară; încadrarea ei în limite normale de desfăşurare 
presupune măsuri concertate si acțiuni convergente din partea participanților la viața 
economică. 


Ţinându-se seama de interdependentele crescânde din economia mondială, de 
caracterul universal al științei şi tehnologiei, de resursele naturale si umane limitate 
ale Planetei, de mecanismele, generale de formare a nevoilor umane, se poate spune 
că problemele macroeconomice se regăsesc în forme si cu intensități diferite în toate 
tările. Ele se regăsesc, deci, în problemele globale ale economiei mondiale. 


Orice tratat de economie politică, orice manual de macroeconomie tratează 
câteva asemenea probleme, indiferent cum le grupează: în comerciale, monetare si 
financiare; în reale şi monetare; în externe şi interne. 


Prima dintre ele: asigurarea echilibrului, în progres, între cererea globală 
(agregată) si oferta globală (agregată). De fapt, aici este vorba de creşterea 
economică, respectiv de dezvoltarea economică (durabilă, ecologică, viabilă, 
sănătoasă) în funcţie de posibilitățile existente şi viitoare, ca şi în concordanță cu 
cererea agregată de bunuri materiale şi servicii. 


A doua problemă macroeconomică este cea a ocupării depline a resurselor de 
muncă. Semnificația deosevită a acestei probleme decurge din caracterul activ şi 
predominant al factorului muncă, ca şi din particularitățile manifestării cererii şi 
ofertei agregate de asemenea resurse. 


Teoria economică enumeră ca cea de-a treia problemă macroeconomică - 
asigurarea economiei naţionale cu monedă, în cantităţile şi structurile cerute de 
mersul normal al fluxurilor economice reale, ca si de alte motivații. Trebuie avut 
în vedere că moneda este, prin definiție, națională, iar buna ei funcționare este în 
interesul tuturor participanţilor la activităţile economice. 


În al patrulea rând, orice politică economică guvernamentală are componen- 
tele sale bugetară și fiscală. Prin aceste politici se realizează, în funcție de multiple 
circumstanțe, funcțiile economice şi sociale ale statului, funcții transmise legal şi 
exercitate de executorul acestuia - guvernul şi administrațiile publice locale. 


In al cincilea rând, este vorba de asigurarea pe termen mediu a unei balante 
comerciale si a unei balante de plăți externe echilibrate. Reflectând intensitatea 
participării țărilor la fluxurile economice externe, ca si eficiența acesteia, aceste 
instrumente economico-statistice trebuie echilibrate. în măsura in care se dor 


se acționează pentru păstrarea independenței economice. o 


În sfârșit, în al şaselea rând, majoritatea specialiştilor apreciază că orice tară este 
preocupată de integrarea problemelor macroeconomice în strategii globale de 
creştere și dezvoltare, Prin asemenea strategii adoptate democratic şi promovate în 
limitele unor orizonturi medii de timp se caută asigurarea coerenței deciziilor macro 
economice. Programarea sau planificarea macroeconomică este cea car Š 
îndeplineşte cu succes o astfel de funcție. ° 
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O problemă economică implică, se ştie, una s WA 
unei probleme macroeconomice, necunoscutele sunt nu numai numeroase, dar $ 


tipuri diferite: sociale, politice, tunctionale. in plus, oricare dintre problemele eege 
are două laturi interdependente: una pozitivă şi una negativă. Una care i 
chează sensul progresist al evoluției, respectiv echilibrul dinamic al acesteia şi alta 
care frânează sau chiar întrerupe temporar realizarea acestui sens şi care apare sub 
forma unor dezechilibre. 

Concretizând cele două laturi ale fiecăruia dintre problemele macroeconomice, se 
poate spune că procesul creşterii economice nu este nici continuu şi nici stabil ca 
intensitate. El este fluctuant, fiind restricționat, întrerupt chiar, periodic de crize şi 
recesiuni. 

De asemenea, ocuparea resurselor de muncă nu a fost şi nu este deplină în nici o 
țară; ea este afectată de şomajul voluntar si de cel involuntar. Mai mult, teoria 
ocupării însăşi a fost reelaborată în raport de ceea ce a fost numit şomajul normal 
(natural). 


Piața monetară echilibrată este mai degrabă un model teoretic de analiză 
economică şi mai puţin un obiectiv de urmărit de către guvernanţi. Inflația 
generalizată a dat acestei pieţe alte coordonate teoretice şi alte dimensiuni practice. 


au mai multe necunoscute. In cazul 


Bugetul de stat echilibrat a devenit rezultatul alternanţei bugetelor deficitare şi 
excedentare. 


În fine, echilibrul plăţilor cu încasările curente din relațiile cu străinătatea nu poate 
fi obţinut decât ca excepție cu fiecare partener extern şi într-un anumit an. El poate fi 
aşteptat şi obținut doar pe orizonturi medii de timp şi cu toți partenerii unei țări. 


Respectivele probleme sunt oidonate şi apreciate nu numai în raport de inten- 
sitatea manifestării lor, ci şi în funcţie de sistemele de gândire economică existente. 
De pildă, într-un fel se face analiza şi se propune soluționarea unei probleme macro 
în sistemul de gândire neodirijist, care pune în centrul preocupărilor cererea agregată 


şi în alt fel se reflectă acestea în gândirea neoliberal-monetaristă, care, dimpotrivă, 
mizează pe pârghiile ofertei agregate. 


lată cum aprecia economistul român Virgil Madgeanu această dublă optică 
asupra rolului economic al statului: „O dată ce este stabilit că pe drumul economiei 
capitaliste liberale, deformată printr-un intervenţionism de stat haotic spasmodic şi 
expus tuturor influențelor, economia românească n-a izbutit să acumuleze capital x 
productive româneşti, nu rămân deschise decât două drumuri: drumul SS iei 
capitaliste liberale pure sau economia organizată controlată de stat. Cel E ee 
lumina experienţei lumii întregi - apare utopic; cel de-al doilea, care se despri și D 
condiţiile de viață ale țării şi din necesitatea de a construi fundamente Ge 


clădirii statului national românesc, departe de a fi pri i 
apare cë un imperativ national de ñ CERN pi unei. 


1) Virgil Madpeanu, Evoluţia economiei i i 
pe româneşti după războiul mondial, Bucureşti, 
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17.2. Statul şi macroeconomia. Tipologia politicilor economice 


Apărut cu multe mii de ani în urmă, statul a îndeplinit, alături de rolul său politic, 
un tot mai pronunțat rol economic. În decursul istoriei, funcţiile generale ale puterii 
publice, dar mai ales cele economice, s-au extins, diversificat şi s-au perfecționat. 
„Remodelat sau chiar de-a dreptul nou - subliniază F.Braudel - statul rămâne ceea ce 
a fost din totdeauna - un fascicol de EEN şi de puteri diferite, chiar dacă mijloacele, 
în ce le priveşte, se modifică neîncetat." . 

Ca urmare a unui proces îndelungat de evoluție - cu fluxuri şi refluxuri însemnate 
- s-a ajuns ca administraţiile publice - statul central, organele locale ale puterii de 
stat, ca şi organismele securității sociale - să joace un rol de mare importanţă, 
concretizat în numeroase funcţii şi actiuni.2 El a devenit „stat gerant“, acționând 
împreună cu agenții economici individuali, cu persoanele juridice şi cu grupurile de 
presiune în vederea realizării echilibrului relativ în toate domeniile de activitate. 


—A . — —AU 


— Age 


I! 


Aprecierea rolului statului în economia de piață ca „stat gerant“ şi chiar ca „stat 
providență“ se face prin comparaţia cu statul feudal, ca „stat jandarm“. Căci, statul 
contemporan a fost „croit“ în fond în Secolul Luminilor, atunci când s-a trecut de la 
concepția absolutistă, sintetizată de Ludovic al XIV-lea în formula < l'État c'est moi > 
la cea a Revoluţiei Franceze <I'État c'est le peuple>. În aceste condiții, au apărut 
primele semne ale statului protector, de apărare a bunurilor proprietate particulară, 
de protejare a persoanelor mai slabe, a grupurilor sociale şi etnice dezavantajate 
(săraci, bătrâni, imigranţi, şomeri etc.). Dar, din protecţie în protecţie s-a ajuns la 
ideea de Stat providenţă, capabil să cunoască totul şi să rezolve tot ceea ce este de 
rezolvat în limitele granițelor sale. Evident, viața a demonstrat - în trecut, ca şi în 
prezent - că ideea Statului-providenţă nu are temei real de manifestare, tot mai mulți 


specialişti criticând şi amendând o astfel de idee, ca şi tendinţele unor oameni politici 
de a o realiza în practică. š 


Lăsând la o parte exagerările ideologice şi politice, secolul al XX-lea a fost 
martorul unei creşteri treptate a rolului economic al statului. Cu toate că în unele 
țări s-au înregistrat exagerări mai mari sau mai mici (de stânga sau de dreapta), în 
i țările dezvoltate economic evoluția crescândă a statului a fost normală, chiar dacă i 
a aici au existat tendințe de supralicitare a lui, de instaurare a aşa-ziselor SCH 

totalitare. Oricum, aprecierea functiilor statului de drept din lumea contemporană ` 
întemeiază pe experiența țărilor avansate economic, ale căror dees o. 


ştiinţifice şi economico-sociale nu pot fi ex 
plicate făr 
democratic. ă rolul jucat de statul 


ciinii o ........... 


Cauzele sporirii rolului economic al statului sunt multiple, ele aflându-se în relație 
directă cu progresul factorilor de producție, cu revoluțiile înregistrate în domeniul 
științei şi tehnologiei, cu complexitatea crescândă a economiei precum şi Ce 


1) Fernand Braudel, Jocurile schimbului, vol, IL, Ed.Meridia i 
; ! k ; » VOLI, Ed, ne, Bucureşti, 19; ç 
; 2) Peter Schifko, Langage Économique, Wien, 1989, pp. 377 - 418 i zi 
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a f le. Statul 
sporirea rolului factorului conştient în desfăşurarea vieții economico EN GÉIE 
s-a implicat în economie din considerente multiple: tehnice, SECHS ' 
naționale. ' 


O primă cauză a creşterii gradului de implicare a administraţiei publice în 
economie rezidă în insuficienţa iniţiativei private într-o serie de domenii de 
interes general. Rentabilitatea scăzută, nivelul tehnologic inferior, marile ege, 
cu cercetarea, însoţită de incertitudinea recuperării lor într-un timp rezonab 
(specifice unor astfel de sectoare) au diminuat şi diminuează interesul 
întreprinzătorilor particulari pentru aceste domenii şi sectoare. În măsura în care 
asemenea activități, dimpreună cu bunurile create aici, prezintă interes naţional, 
statul se implică în susținerea lor prin: a) crearea de întreprinderi publice de 
producţie; b) organizarea pe baza resurselor bugetare a unor prestații sociale, cum 
sunt ocrotirea sănătăţii, instrucţia publică, unele servicii de transport; c) acţiuni de 
susținere moderată și de supraveghere economică a unor activităţi tradiționale cu 
pondere în satisfacerea nevoilor primare fundamentale ale oamenilor (producţia 
agricolă, producţia de energie electrică). 


O a doua cauză a creşterii rolului statului în viața economică decurge din 
complexitatea problemelor care apar în perioadele dificile ale istoriei unei ţări 
(războaie, crize economice). Astfel de probleme sunt trecute prin lege în sarcina 
statului, atât timp cât se consideră că jocul normal al concurenței nu poate asigura 
funcţionarea economiei naţionale. Adesea, asemenea implicări ale statului au loc şi 


ADMINISTRAȚIA PUBLICĂ 

CENTRALĂ 

- Servicii susținute din bugetul 
statului şi din trezorerie 

- Administrarea învățământului, 
ştiinţei, culturii 


Prestările de servicii 
nonmarfare celorlalți 
agenţi economici 


Organizarea 
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a sistemului de piață 
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Fig. 17.1 Rolul economic al statului contemporan 
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atunci când există riscul unor tensiuni sociale, ce pot afecta mersul general al 
economiei. a 

A treia cauză a implicării crescânde a statului o constituie modificările în 
conjunctura economică internaţională, care favorizează sau complică situaţia 
economică a unor ţări. De pildă, atunci când puterea de schimb a monedei naționale 
este în scădere, statul, prin mijloacele sale, poate susţine întărirea acesteia. Alteori, 
statele, ale căror monede îndeplinesc și funcția de bani universali, încurajează 
expansiunea monedelor lor naţionale pe plan mondial. 


Statul intervine deci în economie, aşa cum remarca sociologul Max Weber, pentru 
a corija neajunsurile economiei de piață şi a susține desfăşurarea normală 
economico-socială. În acest sens, el se implică pentru: satisfacerea nevoilor 
colective; producerea unor bunuri materiale şi servicii de interes economic general; 
ameliorarea mecanismelor pieței în vederea realizării obiectivelor fundamentale ale 
naţiunii; corectarea efectelor negative ale repartiției prin piaţă, procedând la 
redistribuirea veniturilor în societate. 


Rolul economic al statului se exercită printr-o multitudine de măsuri şi forme de 
implicare așa cum se observă în figura 17.1. 


în primul rând, administraţiile publice, care, împreună cu cele private, formează 
economia nonmarfară, furnizează servicii colective celorlalți agenţi economici 
fără contraprestaţie directă din partea consumatorilor. Serviciile respective nu 
sunt plătite de utilizatorii direcţi, ele fiind finanțate de întreaga societate. Conform 
legii, administraţiile publice au apărut, funcționează şi își extind preocupările tocmai 
în legătură cu rolul serviciilor sociale nonmarfare. 


În al doilea rând, statul este factorul care asigură organizarea şi manifestarea 


puterii publice instituționalizate pe plan national. Guvernele sunt mandatate să 


apere sistemul de piață şi să perfecționeze funcționarea lui. Reprezentând interesul 
general al comunității naționale, statul are funcţia de moderator al agenților 
economici particulari, în vederea asigurării unei coeziuni şi solidarităţi la: nivel 
naţional. In acest fel, statul constituie pentru economia naţională factorul de con- 
sens în raport cu exteriorul și cu viiitorul ei. Prin competențele sale legislative şi 
executive, prin reglementările juridice şi măsurile administrative adoptate şi 
promovate, el asigură cadrul general pentru acțiunea pozitivă a agenților economici 
Adoptând şi apărând Codul Comercial, statul së prezintă ca un fel de arbitru general 


în desfăşurarea relațiilor dintre subiecţii d 
e proprietat 
cumpărători, dintre creditori şi debitori etc. WERT elata qinue vânzari q 


În al treilea rând, administratiile publice î 
tradiţional erau specifice celorlalți Sos tel i Seul une neta SCH 
prezintá ca un mare consumator pe unele piete (achizitiile de armament) gé RS 
producător de mărfuri în sectoarele naţionalizate sau create si OSC E 
veniturilor sale bugetare. De asemenea, în unele țări, statul se manifestă oa d 


bancar-financlar, el deținând importante 
, segmente ale acestui sist 
emisiune se află, în cele mai multe cazuri, în proprietate publică EE 


În al patrulea rând, statul contem 
) poran concepe şi pune in aplicar 
economice sectoriale, regionale și generale. Politicile sd SC R, 


: promovată în funcție de starea genera 
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i i vizând toate 
conţinuturi diferite față de politica generală a statului, pe ete be ia EEE ela 
activitățile unei naţiuni, atât pe cele din interior, cât şi relaţiile a sea eg x 

i iti omi 
mentală a statului, politica econ : : ` 
Walen, fu d là a economiei țării, de raporturile dintre agenţii 
economici, precum şi de gradul lor de cunoaştere, intormare şi de autonoms; n 
În al cincilea rând, guvernele au funcția majoră de a menține, ER 
readuce stabilizarea economică, respectiv macrostabilizarea. Ele sunt a ili a 
şi dispun de pârghiile necesare pentru a limita efectele negative ale trecerii legice ae 


la avânt la criză şi invers. 


Politica economică reprezintă acţiunea conştientă a puterii publice care se 
traduce prin definirea obiectivelor economice si sociale urmšrite intr-o 
perioadă, într-o țară, ca si prin punerea în operă a acestora prin folosirea unor 
mijloace şi tehnici adecvate. 


Obiectivele formulate şi urmărite de puterea publică se ierarhizează la toate 
nivelurile de structurare a vieţii economice (naţionale, internaționale, regionale). 
Politica economică are ca punct de plecare interesele generale ale naţiunii, ale 
statului naţional, într-un anume orizont de timp. 


Caracterizarea generală a politicii economice se concretizează printr-o tipologie 
a politicilor economice, fiecare clasificare evidențiind noi elemente definitorii ale 
acesteia. 


Clasiticarea politicilor economice se face în funcţie de mai multe criterii. 


În funcţie de obiectivele finale sau de domeniile de aplicare , politicile 
economice pot fi: de creştere şi dezvoltare; de ocupare sau antişomaj; de stabilitate 
sau de stabilizare a prețurilor; antiinflaţioniste; de subvenţionare a exporturilor, 
respectiv de limitare a importurilor; politici sociale; politici industriale etc. 


După mijloacele (instrumentele) folosite în promovarea politicii , există: 
politici care folosesc mijloace reglatoare indirecte, cum sunt politicile monetare şi 
cele bugetare; politici în cadrul cărora se folosesc acțiuni directe asupra mecanis- 
melor economice (politici de preţuri, de venituri, de ocupare); politici care se bazează 
pe ideea de legislație economică, de stat democratic de drept. 


În funcţie de durata de extindere sau de orizontul de timp al obiectivelor 
politicilor economice „ acestea pot fi: politici conjuncturale (anticiclice, deflationiste. 
de relansare a activităților); politici structurale, de restructurare durabilă a bazelor 


funcţionării economice (amenajarea teritoriului itica i i 
ului, politica industrială, agricolă iti 
de asigurare cu energie a tárii). v EST 


O politică economică generală urmăre 
juncturale şi cele structurale. În 
între politicile conjuncturale şi 


şte realizarea coerenţei între politicile con- 
genere, este greu să se facă o delimitare riguroasă 
cele structurale ( o politică bugetară restrictivă pe 


1) Ludwig van Mises, Politique Economi i Jourd'hui 
Die Eet a TA nomique. Réflexions pour aujourd’hui et pour demain, Eitures 


Im 


PROBLEME ȘI POLITICI MACROECONOMICE / 315 


termen scurt, de pildă, poate să însemne un debut al unei reforme fiscale de largă 


deschidere). 
În funcţie de maniera de influențare a agenţilor economici de către ad- 
a  ministraţiile publice, politicile economice pot fi: politici de limitare, de pildă, de 
încadrare a creditului în anumite limite, de sporire a cotizațiilor sociale etc.; politici 
de incitare a subiecţilor economici, de formare a unui anume comportament al lor, în 
schimbul unor avantaje, cum ar fi ratele dobânzilor preferenţiale, acordarea de prime 
| şi subvenţii; politici de concertare, care vizează încheierea de acorduri şi convenții 
| între partenerii la viața economică şi socială. 
| Ţinându-se seama de amploarea domeniului afectat, politica economică a unui 


| ECONOMIA POLITICĂ 
í 


stat poate fi: globală, sectorialá sau selectivă. Ca exemplu pentru ilustrarea acestui 
criteriu de grupare a politicilor, se poate folosi politica economică externă, care se 
poate extinde la toate tranzacțiile cu alte țări sau numai la unele dintre ele (mişcările 
de capital peste graniţele țării). 


+. 


> În raport de orientarea doctrinară, se disting politicile liberale si cele dirijiste. 
- | Politicile liberale favorizează reglementările şi acordă toată încrederea mecanis- 
e melor libere de piață, acestea fiind cunoscute si sub denumirea de politici ale ofertei, 


de sustinere a întreprinzătorilor, a liberei lor inițiative. Politicile dirijiste, keynesiene, 
preconizează intervenția activă a puterii publice si pune accent pe rolul cererii 
globale, motiv pentru care mai sunt cunoscute si sub denumirea de politici ale cererii. 
Politica de inspirație democrat-socială este favorabilă unei acțiuni importante de 
planificare, urmărind reducerea inegalitàtilor prin protecția socială susținută si dez- 
voltarea serviciilor publice. 


; Desigur, ținând seama de faptul că sistemele economice contemporane sunt 
mixte, implicarea statului în viața economică a ţărilor a fost şi este analizată pe 
parcurs, în legătură cu fiecare problemă economică în parte şi cu mecanismele 


fiecărei pieţe (politica monetară, politica ocupării iti ială iti 
, , politic i 
dobânzii etc.). p p a salarială, politica ratei 


7 É sectiunile ce urmează, politicile guvernamentale vor fi prezentate şi apreciate 
în legătură cu fiecare din problemele macroeconomice. În acest capitol, în con- 
DH 


tinuare se va trata, cu car acter de d i ifi r roeconom cà ca 
a > eschidere planifica ea ma i 

ae DH cro 

politică de ansamblu pe termen mediu. ; e j 


17.3. Programarea macroeconomică 


Planificarea reprezintă alternativa modernă la metoda de conducere a economiei 
i 


prin încercări reuşite şi erori succesive. Aceasta reprezintă un subsistem reglator al 


on- economiei de piață moderne, compatibil cu c 
, elelalte subsisteme de regl i 
are, 
SS gi mecanismul liberei concurente, al legii cererii şi ofertei şi al GER Aen, SC 
p 1 Kee legi. Prin acest subsistem se realizează coerenţa măsurilor. p3 
anificarea este un sistem reglator al economi ' 
ei nationale, baza ii 
ures raționale, aflat însă în concordanță deplină cu regulile EE 


de piatë contemporane. 


ECONOMIA POLITICÁ 


ICE 
LEME ȘI POLITICI MACROECONOM = 
mus lanificarea reprezintá o politicá 


ionale, p : 
in punctul de vedere al economiei nal | l SEI 
Gen adoptată, în funcție de un obiectiv major al etapei, formulat d g 


omicá. Aceasta 
mele democratice ale țării, politică complexă de dezvoltare ES EE 
apare ca o politică rațională de orientare a economiei nat D ui al 
coerenţei pe care o presupune în ceea ce priveşte diversele aspecte 


puterii publice. fior 
„Din motive foarte diferite - spune Perroux - planul este deci necesar a ât t Ze 
dezvoltate, dotate cu piete foarte imperfecte, cát si țărilor subdezvolta A N SBI 
cvasimecanismele pietei trebuie create printr-o politicá constientá şi raționa Ă 
trebuie să intervină - considerând că este independent - în scopul de a obţine, prin 
intervenţii coerente, o maximizare practică a avantajului economic al colectivităţii... 


Programarea macroeconomică vizează: corelarea obiectivelor de atins şi a mij- 
loacelor ce pot fi folosite; eşalonarea cât mai bună în timp a tuturor acestora; 
stabilirea nivelurilor orientative şi a termenelor la care acestea trebuie îndeplinite; 
fundamentarea măsurilor economice menite a influența agenţii interesați să 
acționeze, cu intensități dorite, în direcția celor stabilite; urmărirea modului de 
realizare a celor previzionate şi corectarea a ceea ce s-a dovedit necorespunzător 
apreciat şi dimensionat. 


Cu toate că subsistemul planificării macroeconomice s-a impus în mai toate țările, 
nu puține au fost şi cazurile de restrângere a sferei şi rolului planificării în ultimele 
decenii. Sferele de cuprindere, formele şi metodele de planificare diferă însă sub- 


stanţial de la o țară la alta, ca şi de la o etapă istorică la alta în cadrul unei anumite 
țări. 


Planificarea se prezintă sub mai multe forme: a) planificare indicativă, prin care 
statul precizează ce trebuie făcut pentru a se atinge obiectivele pentru care s-a optat. 
Organele de stat specializate nu fac decât să explice obiectivele şi să convingă, cu 
argumente economice, agenții economici să acționeze în direcția realizării lor; b) 
planificarea incitativă, este aceea în care realizarea obiectivelor de plan, stabilite 
democratic, este susținută de puterea publică prin acordarea de avantaje acelor 
agenţi care acționează în spiritul planului şi prin penalizarea acelora dintre ei care nu 


SE d Ge planului; c) planificarea imperativă este aceea unde 
ntocmeşte şi ordonă realizarea planului, întrepri i i 
pe NP AT: p ; prinderile trebuind să execute 


În unele țări, deşi nu se întocmesc planuri la nivel național, totuşi se realizează o 


ran r nar O ta e se i 


oordon i i w 
planificare informală. area respectivă fiind denumită adesea 


Programarea macroeconomică î 
trăsăturile economiei moderne. Ea 


şi are determinările ei obiective în conținutul şi 
complexităţii activității economice 


Ge obiectiv, în primul rând, din accentuarea 
ŞI din creşterea rolului economic al statului, care 


1) Fr.Perroux, Tehnicile cantitative ale planificării, Bucureşti, Ed. Academiei Romă 19 
s PO. omâne, 1969, p.19 
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omic autonom, ca şi la implicarea 
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a dus la transformarea acestuia într-un agent econ 
sa în alte activităţi. 

Rapidele și profundele schimbări în structura pe ramuri şi pe sectoare, potenţate 
de revoluția tehnico-ştiinţifică, adâncirea și diversificarea fără precedent a legăturilor 
de cooperare între întreprinderi şi firme, între diferitele forme de proprietate au impus 
cu necesitate planificarea în toate țările. În condiţiile creşterii considerabile a rolului 
factorul conştient, statului i- a revenit sarcina - emanaţie a mecanismelor legislative 
democratice - de a asigura desfăşurarea „normală“ a vieții economice în țară. În acest 
context, posibilitatea planificării macroeconomice este susținută de sistemul infor- 
maţional electronizat şi, de generalizarea sa pe ansamblul economiei naţionale. 


Planiticarea macroeconomică nu înseamnă nicidecum o negare a mecanis- 
mului economiei de piaţă şi nici o alternativă viitoare la mecanismul spontan al legii 
cererii şi ofertei. între aceste două subsisteme există nu numai compatibilitate is- 
torică, dar şi complementarităţi benefice prezente şi viitoare în serviciul tuturor 
agenţilor economici. Planificarea nu este un simplu pronostic al dezvoltării, al 
evoluţiei. economice într-un anume orizont de timp. Ea este astfel concepută şi 
efectuată, încât să asigure, prin măsurile adoptate, coerenţa şi compatibilitatea 
obiectivelor şi sarcinilor preconizate. A planifica dezvoltarea macroeconomiei 
înseamnă a opta pentru o anumită direcţie de dezvoltare a ţării, a stabili printr-un 
document ritmurile de dezvoltare. 


Planificarea macroeconomică desemnează: existența de organisme statale 
specializate; elaborarea de planuri şi de alte instrumente de planificare; planul ca 
document de stat consemnativ. 


Organismele statale de planificare au fost instituționalizate în moduri şi sub 
forme diferite : în Franța - Comisariatul General al Planului; în Olanda - Biroul Central 
de Planificare; în Anglia - Consiliul Naţional pentru Dezvoltare Economică; în Japonia 
$ Agenţia de Planificare Economică. Aceste organisme statale specializate au fost 
investite cu numeroase atribuții. 


Realitatea planificării se concretizează, de asemenea, în procesul complex de 


pregătire şi adoptare a planului, de modelare a dezvoltării i i 
` economice si de 
a acesteia. s sustinere 


Planul, ca document oficial, cuprinde indicatori referitori la tendintele nor- 
male ale sensului si dimensiunilor evoluţiei economiei naţionale în orizontul 
de timp adoptat, la măsurile specifice de politică economică, la finalitatea 
socială a întregului sistem de indicatori de plan. 


În planificare se la în considerare o cât mal mare varietate de incertitudini obi 
tive şi se încearcă protejarea indivizilor şi soclogrupurilor de şocul neprevăz A et 
al imprevizibilului. Din cele de mal sus, rezultă că statul se prezintă în Sep e SN 
forma unel întregi suite de ierarhii, de opțiuni, că el dispune de o Stada! i SC? 
mijloace de intervenţie, de implicare în viața economică - unele de Eta Sfat: ` T 
de coerclţie - el flind adesea chela de boltă a ansamblului economic, dar nici d SC, 
este singurul care poate decide asupra acestula. l gaeta nu 
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18.1. Rezultatele activităţii economice. Indicatori 
macroeconomici 


în virtutea diviziunii sociale a muncii, prin intermediul pieţei, între agenții 
economici se derulează fluxuri economice generate de achiziționarea factorilor de 
producţie, prelucrarea şi utilizarea lor, desfacerea bunurilor economice, precum şi în 
legătură cu serviciile financiare şi de credit, cu prestațiile publice. Drept urmare, pe 
lângă măsurarea si evidenţierea rezultatelor microeconomice obținute de diferiţi 
agenţi economici ce îşi desfăşoară activitatea la nivelul unităților economice, este 
necesar să se aprecieze şi activitatea agenţilor economici agregați. Sub acest aspect, 
ieşirile din activitățile desfăşurate de agenţii -economici agregați se prezintă sub 


forma rezultatelor mezo şi macroeconomice. 


Rezultatele mezoeconomice reliefează activitatea desfăşurată la nivelul ramurilor 
şi al unor zone administrativ-teritoriale; rezultatele macroeconomice privesc an- 


samblul economiei naționale şi al teritoriului naţional. 


Punctul de plecare în determinarea mărimii acestora îl constituie rezultatele 
microeconomice, care se integrează la diferite niveluri ale economiei naţionale, ele 


aflându-se sub impactul efectelor de antrenare. 


Rezultatele macroeconomice sunt ieşirile din activitățile agenţilor economici 
agregaţi, pe care piaţa le validează, societatea recunoscând utilitatea acestora de a 
satisface multitudinea nevoilor sociale. Aceste rezultate sunt înregistrate şi măsurate 
de către instituţii specializate, cunoaşterea şi analiza evoluției lor având semnificație 
practică deosebită. Pentru agenții economici, rezultatele macroeconomice constituie 
punctul de plecare pentru luarea deciziilor privind orientarea viitoare a atragerii şi 
utilizării factorilor de producție, stabilirea dimensiunii, structurii şi calității ofertei şi 

, pe baza lor se efectuează comparații 


ic, eficiența și competitivitatea bunurilor 
i contemporane, se stabileşte locul fiecărei 


cererii de bunuri economice. De asemenea 
internaţionale, privind potenţialul econom 
economice produse în diferite țări ale lumi 
țări în ierarhia economiei mondiale. 


(3 
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SCN se fundamentează pe teoria factorilor de producție, potrivit căreia par- 
ticipanţii la multiplele activităţi economice sunt recompensaţi în raport cu 
serviciile aduse (munca prin salarii; natura prin rentă; capitalul prin profit şi/sau 


3 dobândă). 
Acest sistem este caracteristic țărilor cu economie de piață fiind utilizat si în 
statistica organismelor internaționale (O.N.U., O.E.C.D. etc.). 


Sistemul producției materiale (SPM) are la bază teoria muncii productive, 
potrivit căreia munca depusă în sfera producţiei materiale, inclusiv în sectorul ser- 
viciilor de producţie, creează bunuri economice, deci şi venituri. Acest sistem, carac- 
teristic fostelor țărilor socialiste, pe măsura trecerii lor la economia de piaţă, este 
înlocuit cu sistemul conturilor naţionale, care se generalizează treptat. 


hizarea proceselor economice şi măsurarea rezultatelor prin indicatori sintetici, 
obţinuţi din îmbinarea funcţiilor de culegere, sistematizare şi ordonare a datelor 
economice cu cele de analiză şi decizie la nivel micro şi macroeconomic. Ca sisteme 
de evidență macroeconomică, acestea realizează următoarele funcții: - instrument de 
De evidenţă statistică, prin care se sintetizează, sistematizează şi se coordonează datele 
economice; datele ce sunt furnizate asigură constituirea indicatorilor macro- 
te | economici la diferite nivele de agregare, formarea imaginii de ansamblu asupra 
ct, economiei; - instrument de cunoaştere şi analiză economică pe perioada anterioară. 
kum Pe această bază se urmăresc trei aspecte: creşterea economică; echilibrui economic, 

` financiar şi valutar; eficiența economică; - instrument de fundamentare a deciziilor 
privind dezvoltarea economică curentă şi de perspectivă. : 


I 
Í 
v 
í 
I 
| a Ambele sisteme de măsurare a rezultatelor macroeconomice urmăresc ierar- 


= 


între cele două sisteme de evidență macroeconomică sunt însă şi deosebiri 
generate de conţinutul şi metodologia utilizată şi care se concretizează prin indicatori 
economic; sintetici specifici. Deosebirea esenţială dintre aceste două sisteme constă 
în delimitarea sferei producătoare de venit național. 


În SCN se consideră că venitul naţional se creează în toate sectoarele, activitatea 
productivă extinzându-se şi asupra serviciilor nemateriale, legate ds consumul 
populației şi de administraţia de stat. În schimb, în cadrul chit de-al doilea sistem 
consideră că venitul naţional se creează numai în sfera producţiei materiale a 


În GIS de sistemul de evidență si de măsurare utilizat, rezultatele macro- 
economice se exprimă prin indicatori economici specifici în formă brută şi netă ! 


Pe baza informaţiilor oferite de SCN, se 
: calculează, în principal ii 
dicatori sintetici, care reflectă mărimea rezultatelor = SEARA Aa ee si 


tern brut (PIB), produsul intern net (PIN), produsul 
national net (PNN) si venitul national (VN). national brut (ENB). produsul 


1) Vezi Gilbert Abraham-Frois „Economia politică“ i 
” r politică“, Bucureşti, Ed. Humani 
a 469-472; I. Capanu, P. Wagner, C. Mitruţ, „Sistemul conturilor manas Al asr 


se / macroeconomice“ A 

r oeconomice „Bucureşti, Ed. A.L.C., 1990, pag.15-19;60-75; Anuarul statisti 7 
gor Comisia Naţională pentru Statistică, pag.331-338. aru statistic al României, 1998, 
ză Şi 
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Produsul intern brut (PIB) il | măr mea — A 
adiu al circuitului ec i ' 
regie autohtoni şi străini, într-o anumită perioadă 
de calcul, de regulă, un an. 

Formula generală de calcul este 

PIB = CF + FBCF +VS+(E - l) 

unde CF = consumul final; FBCF = formarea brută de capital fix; VS = variația 
stocurilor; E = exporturi; | = importuri. 

Produsul intern net (PIN) reflectă mărimea valorii adăugate nete a bunurilor 
economice destinate consumului final, care au fost produse în interiorul unei anumite 
țări de către agenți economici autohtoni şi străini, într-o anumită perioadă de calcul. 

De regulă, se calculează prin scăderea din PIB a consumului de capital fix, adică 
a amortizării (A), 

PIN = PIB-A. 


Produsul naţional brut (PNB) exprimă rezultatele activității agenților economici 
„autohtoni, care acționează în-interiorul țării ori în afara acesteia. obținute în decursul 


unei anumite perioade de calcul. 


Se determină prin corectarea mărimii PIB, la preţurile pieţei, cu mărimea soldului 
(pozitiv sau negativ) a valorii adăugate brute a agenţilor economici nationali din 
străinătate şi cea obţinută de agenţii economici străini din interiorul țării, exprimată 
în prețurile pieței (SVABpp), adică: 

PNBpp = PIBpp + SVABpp 


Mărimea PNB poate fi mai mare sau mai mică decât cea a PIB, în funcţie de 
dimensiunile soldului (pozitiv sau negativ) dintre PIB-ul obținut de agenții economici 
EE granițelor țării şi PIB-ul obținut de agenţii economici străini în 
nteriorul țării. Dacă soldul este favorabil agenţilor economici a i i 

t utohtoni, 
este mai mare decât PIB şi invers. vg 

PNB este considerat cel mai 
primând rezultatele activității age 
desfăşoară activitatea în granițele 


PNB, ca producţie finală na 
oferta naţională; privit sub asp 
servicii, acesta constituie un in 


Ae calculat pe baza preturilor curente 
cu 


expresiv indicator macroeconomic, acesta ex- 
ntilor economici ai unei țări, indiferent dacă îşi 
teritoriului național sau în afara acestuia. 


1) P.Heyne „Modul econo 


mic d i Aa 
pedagogică, 1991, aan. `" "`" Bândire, Mersul economiei de pi 


aţă“, Bucureşti, Ed. didactică şi 
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atorul PNB este mai dificil de calculat, 


ca urmare a faptului că defl 
rii GC indicele prețurilor de consum (indicele 


unitatea de măsură cea mai cunoscută este 
P costului vietii). | 
A Produsul national net (PNN) exprimă màrimea valorii adăugate nete a ech 
| şi serviciilor finale obținute de agenții economici autohtoni, care SE Be 
riorul țării şi în afara acesteia, rezultată în decursul unei anumite perioade de ; 


| Màrimea acestui indicator se determiná prin diminuarea PNB cu alocatiile pentru 


consumul de capital fix (A), adică: 
PNN = PNB-A Š ' 
în contabilitatea naţională si în analiza macroeconomică se calculează şi venitul 
national (VN) . i : 
VN exprimat în prețurile pieței reprezintă PNN; exprimat in rețurile factorilor de 
producție reprezintă PNB evaluat în prețuri actorilor de producţie şi.este denumit. 
“venit naţional bruts — 
VNpp = PNB - A 
VNip = VNpp - lin (fără subvenții de exploatare) unde: 
| lin = impozitele indirecte nete 
VNpt = constituie suma remunerării muncitorilor salariați (salarii + contribuții) şi a 
excedentelor nete de exploatare ale diferitelor sectoare de activitate; ultimele 


generează venituri legate de proprietate, întreprinderi şi muncă sub formă de chirii, 
dobânzi, dividende şi diferite remunerări. 


Pe plan naţional, o utilizare largă are şi indicatorul produs global brut (PGB). 
Acesta exprimă valoarea totală a bunurilor şi serviciilor într-o anumită perioadă 
de timp, de regulă un an. 


$ 


PGB cuprinde înregistrări repetate, în calculul acestui indicator incluzándu-se şi 
valoarea bunurilor şi serviciilor primite de la alti producători şi folosite pentru 


producerea de noi bunuri economice, proces cunoscut sub denumirea de consum 


intermediar. Consumul intermediar exprimă valoarea bunurilor-şi-serviciilor comer- 
_ Ciale.altele-deeât bunurile de'capital'fix, consumate în procesul curent de producție ~ 


Şi-care-intră-în- onenta noilor bunuri economice. De pildă: materii prime; 
materiale, semifabricate, energie etc. ~m 


— EEN — — OH 
PGB s6 calculează prin adăugarea la PIB a consumului intermediar (Ci), adică: 
PGB = PIB + Ci 


Informaţiile furnizate prin intermediul SPM permit calculare 
, economici sintetici: produsul social, produsul social final, ve 
Ç Produsul social (PS) reprezintă valoarea bunurilor 
produse în cadrul ramurilor producţiei materiale, în dec 

de destinaţia lor. Sub aspect material, se concretizează în 

à producție si a bunurilor de consum produse. Sub aspect val 
de producție aferente bunurilor şi serviciilor produse, venitu 

d ocupate în sfera productivă şi veniturile primare ale unității 
ȘI ale statului. Mărimea acestui Indicator se determină pr 

producției la nivelul unităţilor (producţie globală) şi al ram 


a următorilor indicatori 
nitul național. 


şi serviciilor materiale 
urs de un an, inditerent 
totalitatea mijloacelor de 
oric, cuprinde cheltuielile 
rile primare ale populației 
or din producția materială 
in agregarea indicatorilor 
urilor (produs global). 


` 
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r materiale produse de 


lorii bunurilor şi serviciilo 
Se di oadiul r le, PS include deci con- 


unitățile productive din cadrul ramurilor producției materia 
sumul intermediar, ceea ce generează înregistrări repetate. 

Produsul social final sau produsul final (PSF) reprezintă valoarea pe 
$i serviciilor materiale produse şi ajunse în ultimul stadiu al EE e 
economic. Màrimea acestui indicator este datà de diferenta dintre PS si consumu 
intermediar. Din punct de vedere natural-material, PSF cuprinde totalitatea bunurilor 
produse într-o anumită perioadă de timp destinate satisfacerii consumului personal 
şi social, înlocuirii mijloacelor de muncă consumate, acumulării, constituirii stocurilor 


şi exportului. 

Din punct de vedere valoric, PSF este egal cu mărimea venitului naţional la care 
se adaugă amortizarea capitalului fix. Prin intermediul acestui indicator sintetic se 
evidenţiază acea parte din producția unităților productive ajunsă în ultimul stadiu al 
circuitului economic, structura materială a acesteia şi destinaţia ei, satisfăcând mai 
bine cerinţele legate de caracterizarea şi analiza dezvoltării economice. 


Venitul naţional reprezintă valoarea nou creată în producţia materială în 
decurs de un an, care este destinată satisfacerii nevoilor de consum şi de 
dezvoltare. Acesta se determină prin scăderea din PS a valorii bunurilor şi serviciilor 
materiale consumate în procesul producerii lui. Sub aspect material, cuprinde 
totalitatea bunurilor de consum şi acea parte a mijloacelor de producție care 
depăşeşte mărimea mijloacelor de producție consumate în procesul creării 
produsului social total; aceste bunuri sunt destinate acumulării şi rezervelor. Sub 
aspect valoric cuprinde veniturile primare ale populației ocupate în producția 
materială, veniturile primare ale unităţilor productive şi cele ale statului. 


Deosebirile dintre cele două sisteme de măsurare a rezultatelor macro- 


economice- SCN şi SPM - determină diferențieri în sfera de cuprindere deci, şi în 
mărimea indicatorilor sintetici calculați. 


Acestea sunt generate de deosebirile privind concepțiile teoretice şi 
metodologice, precum şi de particularitățile practicii statistice din fiecare ţară În 
consecinţă, ele afectează comparabilitatea dintre indicatorii sintetici calculaţi , i 
cele două sisteme de evidenţă si măsurare macroeconomică. pg 


Eech pe BEER este mai largă, indicatorii fiind calculati prin 
ctiv or desfăşurate în societate, în tim 
š p ce in SPM sunt ev 
Wel obtinute in sfera producției materiale, neincluzându-se paneo 
serviciilor nemateriale. În acelaşi timp, există deosebiri şi în Ben, 


nationale ale diferitelor tàri 
sau grupuri r 
SENGT grup egionale, care au la bazà unul din aceste 


Pe lângă deosebiri metodolo 
gice, sunt şi de 
confuzii, De asemenea, sunt deosebiri ȘI în Si E e A Ai 


aprecierea indi ul prețurilor ce sunt 

incat KEE SE De aceea, compararea ER Lg 
prin cele două sisteme de evidenţă şi catorilor 

asigurarea comparabilităţii sub aspectul ster şi analiză macro, impune 


el de cu 
comparabile, precum şi al aprecierii într-o singură ie al utilizării unor prețuri 
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tății, problema principală, dificilă dar 
țiilor dintre indicatorii cuprinşi în SCN şi cei 


cuprinşi în SPM, asttel încât să se poată trece de la indicatorii unui sistem la in- 


ECONOMIA POLITICĂ 


Din punctul de vedere al comparabili 
soluționabilă, constă în stabilirea rela 


A dicatorii celuilalt sistem!. 

Relaţiile de trecere de la indicatorii calculaţi în SPM la cei calculaţi în SCN se 
bazează pe includerea sau excluderea unor elemente prin care se pot elimina prin- 
cipalele diferenţe. 

De pildă, calcului PIB şi al PIN, pornind de la PS şi VN calculate în SPM, se 
bazează pe următoarele relaţii de trecere 

PRODUSUL SOCIAL VENITUL NAȚIONAL 

— consumul intermediar (material) oducţia brută în ramurile 

d a + producția brută în ramurile 


nemateriale 
— consumul intermediar în ramurile 
nemateriale 
„= consumul de servicii nemateriale 
în ramurile materiale 


j Asigurarea comparabilității indicatorilor sintetici şi calcularea, pe baza lor, a unor 
indicatori expresivi permit compararea dezvoltării economice, a decalajelor, a dimen- 
siunilor şi structurii economiei naționale; ei sunt suportul ştiinţific al fundamentării 
măsurilor curente şi al prognozelor pe termen mediu şi lung. 


18.2. Creşterea economică si delimitările ei 


Problemele creşterii economice au concentrat atenția unui număr însemnat d 
economişti. Primele demersuri de abordare sistematică a dinamicii vieții economi S 
de ansamblu datează încă din secolul al XVIII-lea şi coincid cu stadiul initial de 
constituire şi afirmare a economiei ca ştiinţă. Sunt reprezentative, în acest S 
lucrările economistului clasic francez François Quesnay, acesta având Gerten 
fi elaborat o reprezentare coerentă a funcționării economiei ca rezultat al meer 


1) Ínanul1977,Oficiul de Statistică al O.N.U. a elabo. i 

A O.N.U, rat studiul „Compararea sis i i 
naţionale cu sistemul balanței economiei naţionale. În studiu se Se Beien 
sisteme si se stabilesc relaţiile de trecere de la indicatorii unui sistem la indicatorii celuilalt ta 


n timp, aceste relaţii de trecere au fost perfectate. 
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n fluxuri reciproce de natură 


unor subsisteme cu roluri specifice, interconectate pri 


dublă: materiale şi valorice. 
în secolul al XIX-lea, studiul unor 
reprezentanți ai economiei politice c 


probleme macroeconomice a fost continuat de 
lasice. Astfel, A.Smith şi, apol, D.Ricardo au 


trarea 
elaborat concepțiile privind diviziunea muncii la scara SEN Leg 
economiei naţionale cu factori de producție, schimburile economice inte ç 


In prima parte a secolului al XX-lea, pe fondul unor serioase distorsiuni pc 
şi sociale, cu care au fost confruntate economiile naționale, cercetările ma 
economice s-au intensificat sub aspectul precizării teoretice a unor concepte legate 
de creşterea economică, cum sunt: multiplicatorul, acceleratorul, echilibrul 
economic, Criza economică, care a afectat întreaga lume industrializată în anii 1929- 
1933, a făcut necesară abordarea proceselor macroeconomice dinamice; aceasta a 
evidenţiat, totodată, limitele ştiinţei economice tradiționale în acest domeniu. 


Prima, şi cea mai semnificativă reacţie de adaptare a ştiinţei economice la 
asemenea cerințe pragmatice, aparține economistului englez J.M.Keynes. în intenţia 
de a susţine teoretic necesitatea intervenţiei statului în economie, ca factor corectiv 
şi stabilizator în desfăşurarea normală a vieții economice şi de a fundamenta in- 
strumentele acesteia, Keynes propune un macromodel bazat pe realitățile economice 
interbelice. În acest scop, el asociază conceptelor cu extensiune specific macro- 
economică instrumentele adecvate de măsurare şi corelare cu sens explicit 
operaţional. 

După cel de-al doilea război mondial, se realizează, în plan teoretic, sinteza 
propriu-zisă dintre abordarea macroeconomică şi abordarea dinamică, întruchipată 
iniţial de neokeynesişti. În acest context, se conturează teoria creşterii economice, 
ca o componentă a ştiinţei economice contemporane, aflată în contact direct atât cu 
o serie de discipline conexe, cât şi cu practica elaborării de măsuri şi aplicării lor 


programate şi instituționalizate în favoarea procesului de creştere şi dezvoltare 
economică. 


Problematica vastă şi complexă a creşterii economice face obi 

ectul preocupărilor 
unui cerc larg de economiști, esențiale fiind contribuţiile aduse de specialişti amat din 
tárile dezvoltate (Paul Samuelson, John R. Hicks, R. Harrod, E. Domar, Robert Solow 
François Perroux, G.Abraham-Frois, Rudiger Dornbush), cát $i din tàrile in curs de 
dezvoltare (Raul Prebish, J. Mahalanobis, Celso Furtado). 


E creşterii economice prezintă acuitate şi fac obiectul unor intense 
Be RIP E în economiile țărilor est-europene aflate în tranziţie la sistemul 
Se CH Se Se generate de esența acestei tranziții se reflectă 
le p tilor si instrumentelor practice de asigurare a continuitàtii 

Ş economice, însoţită de profunde reforme instituționale legislative Sa 


În problema c 
onținutului procesul 
diferita. H ul creşterii economice s-au conturat opinii 


í 


CH 


| 
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rf şi pe adaptări instituționale $i ideologice. În 
opinia lul H.W.Arndt, creşterea economică este o sporire a venitului naţional pe total 
sau pe locuitor. Creşterea economică, în concepția economistului francez Fr.Per- 
roux, înseamnă „sporirea dimensiunilor economiei naţionale, exprimată în totalul 
bunurilor şi serviciilor obținute în decusul unei perioade de timp, inclusiv ale amortis- 
mentulul. Dacă sporul cantitativ se obţine pe termen scurt, acesta constituie $ 
expansiune; dacă se obține pe termen lung atunci constituie o creştere economică“. 
Creşterea economică se derulează într-un anumit cadru spatial si temporal. În 
timp, rezultatele macroeconomice pot înregistra, sub aspect cantitativ, creşteri, 
stagnări şi chiar scăderi. Deci, creşterea economică nu trebuie înțeleasă ca fiind un 
proces liniar. , 
Prin conţinutul său, creşterea economică înseamnă o evoluţie pozitivă, ascen- 
dentă a economiei naţionale, dar care nu exclude oscilaţii conjuncturale, 
chiar şi regrese economice temporare. Aprecierea că o economie naţională 
înregistrează o creştere economică se bazează pe existenţa tendinței creşterii 
pozitive reale. 
Utilizarea conceptelor de creştere economică zero şi de creştere economică 
negativă, corespund unor raţiuni de politică economică şi nu unor meditații teoretice. 
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capacitate bazată pe tehnologii de vă 


Creşterea economică zero, menţionată pentru prima oară într-un raport către 
Clubul de la Roma, semnifică situaţia în care rezultatele economice absolute 
şi populația totală sporesc în același ritm nivelul rezultatelor pe locuitor 
rămânând constant. 


Pe planul politicii economice, o asemenea rată de creştere era argumentată de 
promotorii ei ca singura reacție socială normală față de caracterul tot mai restrictiv al 
resurselor naturale şi de destabilizare tot mai pronunţată a echilibrului ecologic. În 
consecință, societatea ar trebui să limiteze voluntar ritmul creşterii economice. O 
astfel de opțiune este discutabilă. Dacă pentru țările puternic industrializate ea pare 
acceptabilă, pentru ţările cu nivel economic redus ar însemna accentuarea 
decalajelor lor în raport cu țările dezvoltate economic. 


Creşterea economică negativă evidenţiază acea situaţie în care rezultatele 
macroeconomice pe locuitor au o tendință de scădere, menţinându-se însă 
sub control o serie de corelaţii fundamentale de echilibru, ceea ce presupune 


doe vi E rezonabile pe planul eficientei economice si al bunăstării so- 
ciale. 


Creşterea economică negativă exprimă intenţia de le 
gitimare a unei sit 
sau a unel perspective nefavorabile. Mai da fapt 


Creşterea economică exprimă acele moditicări ce au loc într-un anumit 
orizont de timp şi într-un anumit spaţiu, în sporirea dimensiunilor rezultatelor 
macroeconomice, în strânsă legătură cu factorii lor determinanti 


Aceste rezultate pot fi măsurate prin intermediul unor indicatori sintetici 
nificativi pentru aprecierea dinamicii economice a unei țări. Din multitudinea ac Sch 
Indicatori, o semnificaţie relevantă o au produsul intern brut, produsul Cie Si 
ŞI venitul national, în termeni reali, atât pe total cât şi pe locuitor. CH 
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Kees ii economice necesită luarea In con 


r 
Înțelegerea conţinutului procesului creşte ICPE oi apte dependentă de 


: ter i i 
siderare a următoarelor elemente: a) cre$ i i de dinamica 
dinamica macroeconomică, determinată de factori apaclilei $ 


p i rezultatelor 
demografică, determinată de factori biologici şi ga Aa Gomes 
macroeconomice trebuie privită pe o perioadă sufic ai SNCH Re 
delimita expansiunea conjuncturalá pe termen scurt din ca Wé EE St 
SE SC SCH S SE H vedere rezultatele 

mal mari de timp; c) creş 
ENEE e reale, cele corectate cu màrimea deflatorului; d) an pup cigan 
vedere cantitativ, expresia sintetică a creșterii economice este ritmul sp 


PNB sau PIB pe locuitor. | 

Acest indicator prezintă însă o serie de limite, cum sunt: apare ca o valoare medie, 
nefurnizând informații cu privire la repartizarea efectivă a veniturilor diferitelor 
categorii ale populaţiei; posibilitățile de comparare a indicatorului se diminuează în 
timp, ca urmare a schimbărilor ce survin în structura produselor şi serviciilor ce intră 
în componența acestuia; nu reflectă influența costurilor „ecologice legate de 
degradarea mediului natural, care apar la nivelul ansamblului societății şi nu sunt 
înregistrate distinct în evidenţa agenților economici responsabili de producerea lor; 
nu evidenţiază legătura dintre procesul creşterii economice şi finalitatea socială. In 
acest scop, se apelează si la alți indicatori, mai relevant fiind durata timpului liber 
şi speranţa medie de viaţă. 


Creşterea economică, ca proces macroeconomic, nu surprinde modificările 
calitative din fizionomia şi structura economiei naționale, din nivelul de trai, aspecte 
cè sunt puse în evidenţă prin conceptul de dezvoltare economică. 


Dezvoltarea economică a unei ţări evidenţiază ansamblul transformărilor can- 
titative şi calitative ce survin în structurile economico-sociale şi ştiinţifico- 


tehnice, în mecanismele economice, precum și în modul de gândire şi în 
comportamentul economic al oamenilor. 


Pe fondul. dezvoltării, economice se desfăşoară, în timp şi spațiu, procesul 
creşterii economice. Prin urmare, raportul dintre creşterea economică şi dezvoltarea 
economică este unul de la parte la întreg. Orice dezvoltare economică presupune 
şi o creştere economică, dar nu orice creştere economică înseamnă şi o dezvol- 
tare economică. Reprezintă o dezvoltare economică numai acea creştere economică 
eh Ma şi e o e eis structural-calitativă în economia națională Be 

oamenilor. Deci, în timp ce creşterea este un concept pur i 
dezvoltarea prezintă interferenţe interdisciplinare, situându-se î a SO e. 
KE dee ; u-se în zona de contact a 
Be e socialul, politicul, culturalul, ecologicul, fiind un concept macroso- 

Procesul creşterii economice ar 
reproducţiei lărgite. Deosebirea esenția 
reproducţia lărgită evidenţiază doar rel 
acumulare de capital, în timp ce creşt 
acest scop, combinarea și substituirea facto 

Din analiza conținutului 
alte procese economico-s 


erea economică relevă 
rilor de producţie. 


a fsagamlee sia interferentelor ei cu 
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economică, problematica teoretică şi aplicativ 

economice generale. | 

La Afirmarea tot mai pregnantă a teoriei creşterii economice în ultimele decenii 
evidenţiază o serie de particularități care îi definesc identitatea: a) reunește un set de 

| constante cu un pronunţat caracter aplicativ, fiind o componentă a economiei 
politice, care se caracterizează prin operaționalitate; b) prezintă un grad ridicat de 

formalizare şi cuantificare a obiectului său de studiu, bazat pe un sistem de indicatori 
economici sintetici şi modele specifice; c) îmbină achiziţiile teoretice şi aplicative ale 
i mai multor discipline: economie, matematică, cibernetică, statistică, teoria generală 
a sistemelor, situându-se la frontiera de contact interdisciplinar al economiei politice 

cu alte discipline din interiorul sistemului ştiinţelor economice şi din afara acestuia. 


Urmând tendința generală de evoluție a ştiinţei economice către un grad sporit de 


a relativ omogenă a lui în cadrul teoriei 


r = 

n - K operationalitate si pragmatism, teoria cresterii economice evoluează către o teorie a 
ă previzionării şi reglării procesului creşterii economice, cu rol de analiză şi fundamen- 
e tare a deciziilor macroeconomice privitoare la procesul de creştere. 

it i în acest context, în etapa contemporană, procesul creşterii economice prezintă 
r; unele caracteristici. O primă caracteristică constă în aceea cà se desfăşoară pe 
n baza unui amplu proces de formare a unui nou mod tehnic de producţie. Prin 
St folosirea unor tehnici şi tehnologii specifice, noul mod tehnic de producţie va asigura 


obţinerea de producții mari, prin preluarea din mediul natural a acelor resurse ce sunt 
reproduse pe scară largă şi au caracter nepoluant, impulsionând creşterea 
economică. Se conturează un tip de creştere preponderent intensiv, laturile calita- 
tive ale factorilor de producţie şi, în primul rând, ale neofactorilor contribuind 
hotărâtor la susţinerea creşterii economice. Creşterea economică se caracterizează 
printr-o legătură intrinsecă cu finalitatea socială, cu calitatea vieţii. Pe baza 
accentuării procesului creşterii economice se asigură sporirea veniturilor tuturor 
categoriilor de populaţie, sporeşte consumul de bunuri materiale şi servicii pe 
locuitor, sunt rezolvate, în proporție crescândă, problemele privind securitatea so- 
cială a acelei părți a populației câre trăieşte într-o situație dezavantajată - şomeri 
pensionari, bătrâni, orfani, handicapaţi etc. De asemenea, creşterea economică S 
țărilor cu economie modernă se caracterizează prin formarea unui nou mod de 
gândire economică şi a unui comportament propriu integrării individului în exi 
genţele economico-sociale ale economiei de piață. à? 


18.3. Factorii si tipurile cresterii economice 


Totalitatea factorilor ce intervin in functionarea i 
manifestá prin rezultatele dE sunt E WE ù PAR ei 
procesul creşterii economice. Aceşti factori trebuie explicați într-o Să l el 
deoarece influenţele lor sunt extrem de complexe, conjugate şi fler te 
aceea, sunt dificii de departajat. Dar, o astfel de împrejurare nu exclude ea 
ierarhizare a Influentel lor asupra procesului creşterii economice, unii dint Sa 
o acţiune directă și caracter prioritar si decisiv, alții mediată de primii Wissen 


În cadrul f 
actorilor cu influență nemijlocită, decisivă 
„ asupra 
economice se înscriu, factorii de producție: factorul uman trosursalel de SE 
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), fac- 


factorul material (resursele naturale şi echipamentele de producție acumulate 


torul informational tehnologic. Š 

Complexitatea internă a sistemului economic naţional şi situarea sa într-un am- 
biant socio-economico-ecologic generează influențe complementare factorilor de 
producție, considerate factori cu acțiune mediată. In principal, în această categorie 
se includ: rata investiţiilor; cheltuielile de cercetare-dezvoltare; politica financiară, 
monetară, bugetară şi fiscală statale; capacitatea de absorbție a pieței interne; 


schimburile internaţionale, politica ecologică etc. 


Factorii creşterii economice au un mod specific de acţiune, în raport de impor- 
tanta lor prioritară şi de caracterul acţiunii lor - direct sau mediat. Fiecare factor al 
creşterii economice se abordează sub aspect tridimensional: cantitativ, calitativ şi 


structural. 


Dimensiunea cantitativă se referă la volumul global al resursei corespunzătoare 
fiecărui factor. Aportul specific acestei dimensiuni a factorilor la creşterea economică 
este de natură pur extensivă şi se produce prin mobilizarea şi utilizarea, de la o 
perioadă la alta, a unui volum sporit de resurse, presupunând constant randamentul 
lor. Dimensiunea calitativă se referă la randamentul utilizării resurselor. Aportul 
acestei dimensiuni a factorilor la creşterea economică este de natură pur intensivă şi 
rezultă prin ridicarea, de la o perioadă la alta, a nivelului randamentelor respective, 
subsumante sporirii eficienței economice generale a activității productive. Dimen- 
siunea structurală ponderează contribuţiile de ordin cantitativ şi calitativ în funcţie 
de proporțiile în care se combină diferitele categorii de resurse şi în care acestea se 
repartizează pe destinaţii de utilizare (ramuri economice, grupe de produse din 
cadrul acestora). Drept urmare, aportul dimensiunilor cantitative şi calitative ale 
factorilor creşterii economice depinde de intensitatea acţiunii acestora, dar şi de 
modificarea ponderii lor în structura sistemului economic național. Rezultă, deci, că 


influenţele structurale pot fi, în raport cu rezultatele creşterii economice, favorabile 
sau nefavorabile. 


In cazul unui anumit factor, există o interacţiune compensatoare între latura 
cantitativă şi cea calitativă, mediată de latura structurală. Astfel deficitul cantitativ al 
unui factor poate fi compensat printr-o îmbunătăţire a eficienţei utilizării lui. 


k Sa uman intervine in procesul cresterii economice prin sporirea volumului 
muncii prestate la scară macroeconomică, precum si a calității acestui factor, ex- 
primată sintetic prin productivitatea muncii. 


Sub aspect cantitativ se concretiz 
ează în volumul de manoperă 
r 
GC SC în cadrul timpului efectiv de muncă. Acţiunea KELAB a te 
creşterii economice Une de dinamica ocupă 
rii 
Creșterea numărului de locuri de muncă se asociază îi Bee Gadget 
specialiştii au păreri diferențiate privind natura 


Teoretic, sporirea ratei ocupării 
, prin crearea de 
creşterea economică. Totuşi, există şi opinii care ASA Leo E Ee 


consideră că, de t 
ocupării este mal degrabă o consecință decât o premisă a SMA Baii See 
care s-ar datora efectulul de antrenare pe care sporirea PN ul de creştere, 
fondurilor destinate investițiilor. a PNB ar avea-o asupra 


şterea economică, deşi 
şi sensul acestei dependențe. 
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economice se exprimă prin calitatea acestuia, dependentă, în principal, de calificare 


| 
| Din punct de vedere calitativ, acțiunea factorului uman în procesul creşterii 
I ŞI motivaţie în muncă și prin productivitatea muncii, influențată şi de înzestrarea 


é 3 
X tehnică a muncii, Asemenea evoluții sunt, în general, subsumate ideii de progres 

| calitativ al factorului uman, sub influența progresului tehnic, a motivatiei în muncă 
| şi a cadrului organizational. Importanța acestei dimensiuni decurge din existența, la 
| nivelul el, a unor rezerve teoretic nelimitate, ce pot fi mobilizate prin decizii adecvate, 
| parțial tără eforturi investiționale. 

| Speciticitatea dimensiunii calitative a factorului uman al creşterii economice 
| este relovată de conceptul de „capital uman“, care sintetizează totalitatea 
| cunoștințelor şi competenţelor profesionale rezultate din procesul 
| educational si consolidate prin acumulare de experienţă la locul de muncă. 
é S Dimensiunea structurală se referă, în cazul factorului uman, la structurile 


specifice ocupării, respectiv pieței muncii. În fiecare sistem economic național există 
| o lerarhizare a sectoarelor, ramurilor sau grupelor de activităţi, atât în funcţie de 
| numărul personalului ocupat, cât şi de productivitatea şi calitatea specifice muncii în 
| domeniul respectiv. între ramuri, sectoare, firme, au loc transferuri de personal care 
| decurg din anumite tendinte ale pietei muncii şi care influențează aportul factorului 
uman la creşterea economică. Un rol important în declanşarea acestor procese 
revine, pe termen mediu şi lung, tendinţelor tehnico-ştiințifice reflectate de sistemul 
de învățământ şi de cererea de locuri de muncă pentru ramuri şi firme situate pe 
„poziții tehnologice avansate. Aici intervin şi orientarea investițiilor de dezvoltare, ca 
a interesul întreprinzătorilor de a-şi plasa capitalul în ramuri preferate pentru şansele 

i de competitivitate pe care le oferă. 


Factorul material al creşterii economice este reprezentat de resurse naturale 
atrase în producție şi de echipamentul de producție acumulat, care, prin combinarea 
şi funcționarea lor, devin capital real. Complementaritatea acestor două elemente 
rezultată din forma lor materială şi caracterul lor stocabil şi din plasarea în anumite 
raporturi comune cu factorul uman, justifică luarea în considerare a acestor resurse, 


eterogene ca natură, sub forma unui factor omogen şi de - sine - stătător al creşterii 
economice, 


Dimensiunea cantitativă a factorului material se prezintă sub forma volumului de 
“ ` capital real in exploatare si a stocului de bunuri capital alocate pentru investitii intr-o 
perioadà datà (echipament de productie, materii prime, energie etc.). Mobilizarea in 
procesul creşterii economice are loc prin formarea de fluxuri de resurse materiale 
destinație productivă, a căror amplificare, la un nivel dat de randament al GER 
coriduce la o productie sporitá. Asemenea fluxuri iau nastere, de regulà, prin procese 


' investitionale, având ca rezultat lărgirea capacităţilor de producție, a acumulării de 
capital real la nivelul agenților, ramurilor şi ansamblului sistemului economic 
i Caracterul potențial restrictiv al acestei dimensiuni a factorului material 


1. dn decurge din limitarea fondurilor de investiții, din capacitatea de absorbţie a pieței 

H precum şi din criteriile tehnologice şi economice de combinare a factorului gg i 
cu cel uman, din interesul întreprinzătorilor de a obține economii de scară. în pl i 
, | serie de restricții decurg din caracterul epuizabil al unor resurse naturale din Wée 
a regenerării altora, din caracterul ciclic al reinnoirii capitalului fix, al cărui ritm Cé 
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poate fi forțat. Uzura fizică a capitalului fix afectează dimensiu ge 
factorului material, punând-o în legătură cu formarea brută a capitalului. a 

Dimensiunea calitativă prin care factorul material susține procesul ARII, 
economice este sintetizată prin productivitatea capitalului real. Nivelul potenţial a 
acestui randament depinde de caracteristicile tehnologiei care pun în valoare resur- 
sele materiale. Dar, valorile sale reale sunt condiționate de armonizarea cu caracteris- 
ticile factorului uman, de funcționalitatea globală a sistemelor de producție. Spre 


deosebire de capitalul uman, dimensiunea calitativă a factorului material nu are, în 
timp, un comportament cumulativ si poate fluctua sub influențe multiple de ordin 
tehnologic, economic, organizational. Reglarea acestor parametri calitativi este 
dificilă datorită eterogenității resurselor şi varietății condiţiilor de utilizare, precum şi 
faptului că deciziile ce le pot afecta acţionează numai indirect, prin exercitarea unor 
influențe cum sunt: schimbarea regimului de funcționare, exploatarea de către un 
personal mai calificat, reorganizarea fluxurilor de funcţionare, investiții de reteh- 
nologizare, schimbarea structurii producţiei etc. 

Dimensiunea structurală a factorului material evidenţiază şi ea eterogenitatea 
resurselor aferente acestui factor. Structurile materiale ale producției se referă la 
repartizarea pe ramuri şi teritorială a resurselor de capital real, mijlocită de piața 
bunurilor de capital la proporţia categoriilor de capital fix şi circulant. Resursele de 
materii prime, materiale şi energie, spre deosebire de echipamentul de producție, au 
o gamă de utilizări alternative, care le poate plasa în mod diferit în variate configurații 
structurale. Cererea pieţei şi tendințele tehnologice, ambele influențate de con- 
curență, intervin în reglarea alocării dinamice a resurselor de materii prime pe ramuri, 
activități şi agenţi economici. : 

in general, produsele şi tehnologiile noi, în faza de lansare şi ascensiune pe piaţă, 
concentrează mase relativ mai mari de capital real, comparativ cu cele aflate în fazele 


de maturitate sau declin, care conţin deja premisele viitoarelor restructurări ale 
producției şi ale utilizării resurselor. 


Factorul informaţional-tehnologic, în calitate de neofactor, are în prezent, un 
rol decisiv în procesul creșterii economice. Informaţia constituie o resursa 
economică activă, ce se concretizează printr-un mod specific de administrare si de 
utilizare în procesul economic. Acest comportament specific al informației RA 
tudinea de forme pe care le îmbracă, fac mai dificilă formalizarea matemati ă 
influenței acestui neofactor, inclusiv încorporarea lui în modele micro și aA 
economice. Dar abordările contemporane nu mai pot face abstracție de a A Ba 
la nivel micro si macroeconomic. La nivel microeconomic, managerii d E S 
convins că ignorarea factorului informational duce inevitabil la SE š CIR Su 
de afaceri, în timp ce utilizarea valentelor acestuia măreşte sensibil a i A 
petitiv al firmelor de afaceri. La nivel macroeconomic, rolului ee 


a creşterii | se asociază apariţia, în structura economiilor naţionale celor mai avan- ` 


sate, a unui sector cuaternar, acela al i 
' i nformaţiei, specializat î 
n generarea şi - 
marea acestei resurse într-o utilitate intelectuală pentru consumatorii ei SE 
se ër drept cel mai dinamic cu tendinţă de a-şi mări ponderea că 
exercita efecte de antrenare în sistemul economic pe măsură ce societat > o a 
; atea in an- 


A 


samblul ei se transformă într-o civilizaţie informaţională. în S.U.A., acest sector ocupă 
deja peste 50% din personalul angajat. 
= Implicarea factorului informaţional-tehnologic în procesul creşterii economice 
% este deosebit de complexă şi se prezintă ca un obiect de studiu interdisciplinar. 
Explicarea rolului jucat de factorul informaţional în procesul creşterii economice este 
pusă, cel mai adesea, în legătură cu inovarea tehnologică, privită drept principalul 
generator de informaţie cu finalitate aplicativă şi cu efect economic măsurabil. 


Fie că este vorba de o firmă, fie de o economie naţională, INOVAREA apare, în 
prezent şi într-o lungă perspectivă, drept principala sursă internă de avantaj com- 
parativ pentru un sistem micro, respectiv macroeconomic. Potenţialul ei de a induce 
progres şi eficienţă este practic nelimitat, ceea ce justifică tratarea potenţialului de 
inovare drept o resursă de importanță strategică. 


Din punct de vedere cantitativ, potenţialul de inovare tehnologică a unei ţări 
este condiționat de proporția deţinută de investiţiile pentru cercetare-dezvoltare în 
PNB. 


Din punct de vedere calitativ, inovarea este deosebit de importantă, nu atât prin 
eficiența ei economică directă, cât prin cea propagată. Primul aspect, cel al 
eficienței directe, priveşte rentabilitatea sistemului cercetării. Aceasta este analizată 
şi apreciată după alte criterii decât rentabilitatea producției propriu-zise, admițându- 
| se cà specificul creativ si riscul ridicat exclud aplicarea principiului maximizárii 
veniturilor din cercetare-dezvoltare. De regulà, criteriul utilizat îl constituie maxi- 
mizarea avantajului competitiv rezultat din aplicarea noilor soluţii tehnico-ştiinţifice, 
adică se are în vedere eficienţa propagată. Mecanismul propagării efectelor este 


interpretat prin două ipoteze: ipoteza progresului tehnic încorporat şi ipoteza 
progresului tehnic autonom neîncorporat. ` 
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: Ipoteza progresului tehnic încorporat priveşte diferenţierea tipologică internă a 
fiecărui factor primar de producție/creştere, pe generaţii tehnologice, fiecare 
acţionând în modalități şi cu randamente diferenţiate. Contribuţia la creşterea 
economică este cu atât mai mare qu cât generația tehnologică este mai avansată. La 
un moment dat însă coexistă şi acţionează conjugat generaţii tehnologice diferite 
| accentuându-se eterogenitatea sistemului. De altfel, ritmul asimilării progresului teh- 
f nic in factori de productie primari este variabil in timp si de la o categorie la alta. 


í Ipoteza progresului tehnic autonom pune în evidență o îmbunătățire vizibilă 
f progresivă a performanţelor sistemelor de producţie prin acumularea de experiență 


în funcţionarea şi eliminarea treptată a perturbațiilor, â itii 
| „ chiar când conditi 
f se mentin constante. KE E 


| Aceste două ipoteze sunt compatibile. Din punctul de vedere al sistemului 
| economic in ansamblu, ele sunt convergente, permitánd prin aceasta obtinerea de 
avantaje competitive prin imbinarea afluxului de progres tehnologic din exteriorul 


| 
| 
sistemului cu capacitatea interioará de a genera el in 
suşi, în timp, 
} £ nologic. š p, un progres teh- 


Progresul tehnologic indus prin inovare determină efecte multiple: are o 
contribuţie esenţială la ameliorarea randamentului sistemelor de producţie ex 
I primat prin productivitatea muncii şi a capitalului; el afectează, astfel, în sensul 
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terii eco 
amplificării, contribuția laturilor calitative ale SESCH cară, prin reducerea 
mină, în cea mai mare parte, 2277 Ee sporirii profitului, ca sursà de 
costurilor medii pe unitatea de produs, cu conseoni reşterea economică; limitează 
acumulare a capitalului destinat investiţiilor ce susțin c LG $ SOS co prin eliminarea 
şi reduce costurile ecologice şi sociale ale creșteri! Be Cu Cietatii pe suportul 
şi controlul surselor de poluare, umanizarea şi civilizarea V SC destinaţiilor de 
Col ee apei sapaa S A a A produselor şi 
utilizare a diferitelor categorii de res ie A ive, permițând astfel 
tehnologiilor poluante, energo-intensive sau materialo-intensh BEE 
proieja ea eegen r RES E ss Si SNE produse 
deficitelor cantitative ce pot limita cresterea econom că; nolle g tă 20 
şi tehnologii sunt cele informaţional-intensive, încorporând un volum mare ta 
de concepție şi funcţii inteligente programate pe calculator sau microproce “A 3 
determină restructurarea treptată, pe sectoare și ramuri, a economiilor 
naţionale, precum şi a relaţiilor dintre acestea; dinamica inovării favorizează 
creşterea ramurilor care generează, propagă sau încorporează masiv progresul teh- 
nologic, conferind produselor acestora competitivitate pe piețele interne și extene. In 
general, în asemenea condiţii, se amplifică mobilitatea structurală a sistemului 
economic şi crește gradul său de adaptabilitate la modificări generate de condiţii 
exterioare sau interioare, perturbațiile fiind mai uşor prevenite sau absorbite, ceea ce 
accelerează creşterea economică. Asemenea caracteristici corespund unui tip spe- 
cial de sistem economic şi anume economia tehnologică informaţională. 


Drept urmare, în epoca contemporană, dimensiunile şi impactul progresului teh- 
nologic în mecanismele creşterii economice se află decisiv sub incidenţele teh- 
nologiilor informaționale. Un astfel de rol hotărâtor al factorilor informaţional - 
tehnologici se explică, în principal, prin următoarele: 


a)informaţia este omniprezentă în activitatea umană. De aici decurge tendința 
naturală de extindere a noilor tehnologii informaţionale în toate sferele de activitate 
cu un spectru de aplicaţii în curs de generalizare nu numai în producție, ci şi în 
gospodăriile familiale, în procesele de învățare şi creaţie intelectuală, în accesul la 


cultură şi în comunicarea inter- umană. În orice sistem de producție trebuie introduse 
nu numai materie şi muncă, ci şi informaţie; 


b) dintre toate tehnologiile contemporane, cele informaţionale cunosc o rată de 
inovare înaltă și, virtual, fără limite. Aceasta explică de ce pe seama lor sunt 
aşteptate marea majoritate a progreselor viitoare în planul eficienței economice şi al 
raţionalității conducerii sistemelor micro şi macroeconomice; Ai 

c) printr-un efect de conexiune inversă 
matice se răsfrânge favorabil asu 
nivelul unei economii naționale, a 
valorificarea acestuia, În general, i 
şi de ordin managerial, 


pozitivă, avansul tehnologiilor infor- 
pra însuşi potenţialului de inovare existent la 
mplificându-l substanțial şi, totodată, facilitând 


nformația pertinentă, atât de ordi 
v nt 
permite o valorif E a ai 


icare 
resurse, acceleránd în acest mod cr eficientă a celorlalte categorii de 
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sibilitatea adoptării, pe acoastă bază, a unor strategii macro- 
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termen lung, cu po 

economice viabile. 
La Acţiunea conjugată a factorilor d 
anumite posibilităţi de combinare a diferitelor laturi ale acestor factor 
care se definesc drept tipuri de creştere economică. 

Se disting două tipuri fundamentale de creștere economică: extensiv sl intensiv. 
Principial, aceste tipuri se diferențiază în funcţie de contribuția relativă pe care 
laturile de aceeaşi natură ale factorilor direcți o aduc la obținerea sporului PNB într-o 
perioadă dată. Stabilirea tipului de creştere înregistrat de o anumită economie, pe un 
anumit interval de timp, presupune deci descompunerea pe factori de influență a 


sporului total al PNB. 
`] Tipul extensiv al cresteril econamice corespunde unei contribuţii majoritare a 
laturilor cantitative ale factorilor direcți la formarea sporului PNB. 


Un asemenea tip caracterizează ţările care, în trecut sau în prezent, înregistrează 
un nivel economic relativ mai scăzut, incapabil să asigure satisfacerea cererii 
agregate a pieței şi să valorifice superior, într-o structură complexă, resursele 
naţionale. Creşterea extensivă mizează prioritar pe acumulări susținute, pe un amplu 
efort investiţional susținut prin atragerea de capital din surse interne sau externe 

— (import, credite, asistenţă). Alte condiționări decurg din limitarea numărului 
> populației disponibile si din inerția sistemului economic, care necesită un efort ridicat 
de susținere a creşterii. În același timp, sistemul economic aflat în creştere extensivă 
nu este capabil decât treptat, pe termen lung, să mobilizeze laturile intensive ale 
acţiunii resurselor cu care este înzestrat. 


Crearea şi utilizarea potențialului propriu de inovare tehnologică este crucială, 
deoarece creşterea extensivă poate fi susținută doar un timp limitat, datorită carac- 
terului epuizabil şi greu regenerabil sau greu substituibil al resurselor cu care 
operează. Creşterea economică de tip extensiv determină, în principiu, costuri 
economice, ecologice şi sociale ridicate. Dar, de regulă, reprezintă o etapă Es trebuie 
parcursă, deoarece creşterea de tip intensiv presupune acumularea prealabilă a unei 
anumite infrastructuri, care să o susţină şi să favorizeze propagarea efectelor într-un 


e creştere economică pune în evidență 
|, în varlante 


f è sistem economic mai integrat. 

1 I 
Tipul intensiv de creştere economică este propriu economiilor avansate, cu 
| structură diversificată, capabilă de a genera şi absorbi progres tehnologic i fl b 

| într-un echilibru deja consolidat al cererii cu oferta de bunuri şi servicii în na Se 
š conditii activeazá mecanisme economice create prin politici ausevat intru 
; antrenarea resurselor din latura lor calitativă, care pot să contribuie eg me 
| obținerea sporului de rezultate macroeconomice. ege? 
a d à d Creşterea intensivă este, în mult mai mare măsură, capabilă să se autoîntrețină şi 
a să se autoaccelereze prin efecte de conexiune inversă pozitivă. Sistemele afl 1 
S | acest tip de creştere beneficiază, în general, de toate formele impactului ta emca 
d | inovării; societatea Informațională contemporană beneticiază şi de efe SE $ 
š | tehnologii ale informaţiei, calculatoarelor şi telecomunicaţiilor. cr pene 8 
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Tipul de creştere intensiv succede, în principiu, celui DIE cele calitative, 
ele se situează tipul intermediar, în care laturile cantitative, r D 


i roeconomice. 
au contributii relativ comparabile la obtinerea sporului de ee SEH Ce 
Tipul intermediar de crestere poate predomina într-o econo! EE 
lungă sau mai scurtă, în funcţie de factorii interni, dar şi de conju 


18.4. Modele de creştere economică 


Modelarea creşterii economice se referă la elaborarea și utilizarea de modele 
economico-matematice, fie în scop teoretic, de descriere şi explicare, fie în scop 
pragmatic, de previzionare şi dirijare a procesului creşterii economice. 

Modelele de creştere economică sunt, prin excelenţă, reprezentative pentru 
valenţele multiple ale aplicării metodei modelării în ştiinţa şi practica economică. 


Ele reprezintă formalizarea, în expresie matematică, prin funcţii şi parametri 

specifici, a relaţiilor dintre factorii şi rezultatele procesului de creştere 

economică, punând în evidență mecanismele, intensitatea şi tendinţele aces- 
tuia. 

Caracteristice pentru modelele de creştere economică sunt următoarele elemente 
definitorii: a) sunt modele macroeconomice, acoperind ansamblul spaţiului 
economic național. În acest sens, se remarcă faptul că această clasă de modele 
operează cu indicatori macroeconomici de efort şi de rezultate şi, de asemenea, 
reflectă structura şi funcţionalitatea de ansamblu a sistemului economic; b) sunt 
modele de dinamică economică, reflectând modificarea în timp a valorilor diverşilor 
parametrii specifici creşterii economiei, precum şi a corelaţiilor dintre ei. Esenţial 
pentru caracterul dinamic al modelelor de creştere este conceptul de traiectorie de 
creştere economică, semnificând o succesiune de stări, efectiv atinse sau 
previzibile, în desfăşurarea procesului de creştere pe un anumit orizont de timp. 
Modelele respective permit, deci, construirea şi analiza de traiectorii de creştere în 
raport cu diferite ipoteze şi opțiuni. 

Datorită complexității sale deosebite, procesul de creştere economică este dificil 
de reprezentat printr-un simplu model, chiar foarte agregat. Orice asemenea model 
cunoscut până în prezent, fiind rezultatul unei abordări simplificatoare şi con- 
fruntându-se totodată cu limitele inerente ale gradului de formalizare, face E i 
de o serie de factori şi corelaţii uneori chiar esențiale. ES 
EE EE rer cel puțin din punct de vedere practic, să se 

odele integrate, capabile să ofere:o reprezentare 

RW a creşterii economice. 

a şi pentru oricare alte m 

referă la procesul creşterii a pal Se e lee 
cumulativă a unul set de condiții: să fie teza el MA el dE 
reprezintă, în sensul de a cuprind E 
referitoare la continut, Et otir Ai Bear să fie CN e See, 
, , în sensul de 
a face apel la indicatoril uzuali in practica statisticii şi previzionării şi care deci pot fi 


a 


Ki 
Ai 
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determinati in mod curent si interpretati univoc de utilizatorii modelelor, SE Ge 
calculabile, în sensul de a fi prevăzute cu algoritm de determinare a variabi elor 
numerice ale expresiilor diverselor funcții şi parametrii prin metode tradiționale sau 
prin calculatorul electronic. Pe această bază, modelele pot fi folosite pentru a genera 
variante de traiectorii de creştere sau pentru a testa diverse ipoteze. d 

în contextul economiilor de piață, modelele de creştere economică, chiar când 
sunt folosite în scopuri previzionale, au un caracter descriptiv, fiind deci utilizabile 
pentru simulare. Utilizările în scop de optimizare sunt asociate modelelor de creştere 
proprii unor economii de comandă, unde are sens o funcţie scop unică la nivelul 
sistemului economic şi care conferă modelului caracter normativ. Această 
diferenţiere de principiu corespunde modului real în care se declanşează şi susține 
creşterea în fiecare din cele două tipuri de sisteme economice: în economia de piaţă 
- prin comportamente specifice. ale agenților economici autonomi în mediu com- 
petitiv, stimulată de politici adecvate ale statului, în economia de comandă - prin 
decizii administrative care se aplică economiei naționale, gestionate similar unei mari 
întreprinderi. 

Din punctul de vedere al gradului de agregare, modelele de creştere 
economică pot fi monosectoriale sau multisectoriale. Modelele monosectoriale nu 
diferenţiază pe ramuri economice intrările şi rezultatele, abstractizarea fiind mai 
înaltă. La rândul lor, indicatorii de efort şi rezultate iau, în acest caz, expresia cea mai 
agregată, iar combinarea dintre factori este considerată a fi de aceeaşi natură pe 
ansamblul economiei. Modelele multisectoriale diferențiază pe ramuri atât funcţiile 
de transformare a factorilor de creştere în rezultate, cât şi contribuția specifică 
fiecărei ramuri la obținerea indicatorilor macroeconomici sintetici. În general, 
asemenea modele operează cu variabile ca produsul național brut pe locuitori şi 
ritmul dinamicii acestuia, rata acumulării de capital, volumul capitalului şi al muncii 
coeficienţii de substituire a factorilor de producţei, înzestrarea tehnică a muncii. 
volumul investiţiilor, importul şi exportul, soldul balanței de plăţi externe etc. 
wl Opala aug E leg 

UK tiile deciziilor individuale, ar exista trei ritmuri 
posibile de creştere al venitului național: unul, determinat de deciziile individuale 
agregate, care dă satisfacție întreprinzătorilor, numit rata garantată; altul, det 
minat de condițiile fundamentale (creşterea populației, inclusiv a fortei de mi SC 
progresului tehnic si a productivitátii muncii), numit rata naturală; cel de-al oi S 
care există în fapt și pe care el îl numeşte rata truism sau rata de facto Rata Se | 
CH să fie egală cu oricare din celelalte două sau sà nu coincidă cu nici una dintre 


Fiecare din cele trei rate de cre 
ştere este exprimat 
ecuații. H ă cu ajutorul unei anumite 


Rata truism sau rata de facto se exprimă prin ecuația: 
G xC = s, în care: 


G = rata de creştere a venitului naţional t 4 
, adică raportul dintre cre 
naţional (A Y) şi venitul naţional al perloadei precedente (Y); Ee 


C = coeficientul capitalului, a 
naţional (A Y); 


dicà raportul dintre investitii (|) şi creşterea venitului 
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i asa investiţii (1) şi venitul naţional (Y). 


s = rata acumulării, adică raportul dintre 

Rata garantată se exprimă prin relația: 

Gw.Cr = s, în care: 

Gw = rata garantată a venit 
care-i face să mențină investiţiile; 

Cr = coeficientul necesar al capitalului 
întreprinzătorilor. í 

Rata naturală este oglinditá de relația: 


Gn x Cr = sau z s, încare: 
Gn = rata de creştere naturală, pe care o îngăduie condiţiile fundamentale. 


Cele trei ecuații ale ratei de creştere, folosite de către R.F.Harrod, constituie 
ecuaţiile modelului său de creştere. Cu ajutorul acestora, el încearcă să explice 
evoluţia ciclului industrial. Astfel, pentru a avea o situaţie stabilă şi prosperitate, după 
opinia lui, ar trebui ca rata de facto (G) să fie egală cu rata garantată (Gw), iar 
aceasta, la rândul ei, cu rata naturală (Gn), adică: 

G = Gw = Gn. 

În realitate, rata de facto este diferită de rata garantată, iar aceasta de cea 
naturală, adică: G = Gw = Gn. În funcţie de aceste diferențe, poate exista o stare de 
boom sau o stare de recesiune. Dacă rata de facto este mai mare decât rata garantată 
adică G > Gw, avem de aface cu tendinţa de boom. Dimpotrivă, dacă rata de facto 
este mai mică decât rata garantată adică G < Gw, are loc o tendință de recesiune. 
Această situație se întâmplă în condiţiile în care rata garantată este mai mică decât 
rata naturală, adică Gw < Gn, întrucât pe o perioadă mai îndelungată de timp, limita 
maximă a ratei de facto este rata naturală, adică G = Gn. 

Starea de boom în condiţiile în care G > Gw, sau de recesiune, în condiţiile în 
care G < Gw, se explică prin faptul că, în situaţia în care rata acumulării (s) este dată, 
unei creşteri a lui G sau Gw îi corespunde o reducere a lui C sau Cr. Ori, dacă G > 
GE, EE Cr, Si pe piatá oferta de bunuri de investitii va fi mai micà 
C > Cr, iar pe piatá va Gre de leg B E e STE 
GE Sat, plus de bunuri de investitii care va atrage o 


Rata acumulării (s), care se presupune a fi dată, depinde, la rândul său. de 


ului naţional care oferă întreprinzătorilor satisfacție şi 


care concordă cu necesitățile 


ei şi de coeficientul capitalului, cea 
la spre economii a indivizilor. 


, Mijlocită de coeficientul capitalului, sau cea 
Ee ului, pe de o parte Si necesarul de 
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întreaga istorie universală demonstrează că atât în natură , cât şi în e 
inclusiv in economie, acționează în permanenţă forțe contradictorii, care tind spre 
stări de echilibru. în acest context general, în domeniul economic se manifestă oO 
multitudine de opinii, deseori contradictorii, conturate in scoli si curente de gândire, 
care încearcă să răspundă la o serie de probleme, cum sunt: ce raport există între 
starea de echilibru şi cea de dezechilibru; ce măsuri se impun din partea agenţilor 
economici, privaţi şi, respectiv, publici, pentru asigurarea şi menţinerea stării de 
echilibru etc. 


19.1. Echilibrul şi dezechilibrul; concepte şi corelaţii 
fundamentale 


Conceptele de echilibru şi dezechilibru au, în diferite domenii ale ştiinţei, inter- 
pretări specifice. Termenul de echilibru derivă de la cuvintele latine aegus, care 
înseamnă egal şi libr6, care înseamnă balanța, desemnînd egalitatea a două mărimi 
măsurabile, reversul stării de egalitate fiind desemnat prin conceptul de dezechilibru. 

În general, în ştiinţele naturii, echilibrul este definit-ca „stare de repaus a unui 
corp; starea staționară a unui fenomen“! De pildă, în domeniul fizicii echilibrul 
caracterizează acea proprietate a unui sistem de forțe sau de acțiuni care au drept 
rezultat un efect nul, nemodificând starea corpului sau a fenomenului intrat sub 
incidenţa acestuia. În echilibru, forțele care se intercondiţionează şi acționează în 
direcția schimbării stării se compensează reciproc, astfel că efectul lor este nul. 


În viziune filosofică, conceptul de echilibru exprimă „un moment esențial al 
stabilității sistemelor dinamice“?. 


În societate şi în natură acţionează forțe care tind spre echilibru. De aceea 
accepțţiunile date de diferitele ştiinţe ale naturii sunt puncte de reper în explicarea 
echilibrului economic. In condiţiile economiei de piață concurenţială, echilibrul 
economic se manifestă sub forma unei stări proprii pieței, generată dë actiunea 
agenţilor economici în calitatea lor de producători - vânzători şi de cumpărători - 
consumatori. Agenţii economici producători urmăresc maximizarea profiturilor lor, în 
timp ce agenţii economici consumatori, satisfacerea trebuinţelor lor. Din modul de 


1) „Mic dicţionar enciclopedic“, Bucureşti, Editura enciclopedică, 1972, p.316 
2) „Mic dicţionar filosofic“. Ediţia a Il-a, Bucureşti, Ed.Politică, 1973, p.161. 
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See d iatà, in funcţie de propriile 


actiune si de comportare a acestor agenti SE reet pito 
a D D 
lor interese, echilibrul economic concurent p EE) cÉ 


cererea si oferta ce se manifestà pe pietele bunurilor econo L t a 
muncă, care în unitatea si interdependenţa lor reprezintă for 


echilibrului macroeconomic” . in. ; 
a stare spre care tinde piata 


i rimă ace 
Deci, echilibrul macroeconomic exp ace G s d 

bunurilor economice, monetare capitalului şi muncii, piața SM = 3 
- samblul ei, caracterizată printr-o concordanţă relativă a cererii şi ofertei, 


diferitele lor segmente, abaterile dintre ele încadrându-se în imite en 
siderate normale, nesemnificative pentru producerea de dificultăţi, de 


dezechilibre. 


Adeptii teoriei echilibrului economic cons | 
multitudine de forme, care se clasifică după anumite criterii. După modul de manifes- 


tare în timp, echilibrul economic este privit static si dinamic. Echilibrul economic 
static este considerat doar o ipoteză, neexistând practic în realitate. Un astfel de 
echilibru s-ar caracteriza prin manifestarea unor schimbări nesemnificative între 
diferite procese economice sau subsisteme ale economiei naţionale, care nu modifică 
tendința sa dominantă. f 
-Acțiunea factorilor creşterii economice şi mutaţiile pe care le generează în rapor- 
tul dintre cerere şi ofertă de pe diferitele piețe imprimă, însă, echilibrului economic 
un caracter dinamic, ce se manifestă în timp ca o tendință dominantă. Această formă 
a echilibrului economic se poate realiza pe termen scurt sau pe termen lung. 
Echilibrul economic dinamic pe termen scurt se realizează în condiţiile unor 
modificări în restricțiile procesului creşterii economice, presupunând însă alinierea 
imediată a acestuia la evoluţia celui mai deficitar factor de producţie, ceilalți 
rămânând insuficient utilizați. Drept urmare, creşterea economică este lentă. 
Depăşirea limitelor impuse presupune manifestarea unor dezechilibre temporare 
ce pot H inláturate prin utilizarea unor elemente de compensare, existente in 
economie sau atrase din afara ei. In această situaţie, creşterea economică se 
desfăşoară pe fondul echilibrului dinamic pe termen lung. 


În raport cu nivelurile agregării economiei naţionale, echilibrul economic se 
manifestă la nivel micro, mezo şi macroeconomic. 


ideră că aceasta se manifestă sub o . 


Echilibrul microeconomic priveşte nivelul verigilor primare, al agenţilor 
economici şi al unităților administrativ-teritoriale de bază; echilibrul mezoeconomic 
se referă la structurile de ramură şi zone teritoriale (judeţe, landuri etc.); echilibrul 


macroeconomic integrează primele două forme de echilibru pe ansamblul 
economiei naționale si al teritoriului național. 


1) Vezi Dorfman, R., Samuelson, P.A.Solow,R. î 
[ n, R., , P.A. R., în 

of Economic Equilibrium“, Wiley, 1959, Cowles Mo 

Theory in Games, Programming and Economics“ 


„Linear Programming and Economic A i 

i nalysis 
nograph 17; Karlin,S. „Mathematic Methods of 
> Vol. 1, Reading Mass, Addison-Wasley, 1959 
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in funcţie de conţinutul proceselor economice şi de modul de labil Vi a 
rezultatelor economice, echilibrul economic îmbracă următoarele forme: materială, 
valorică şi resursele de muncă. č 

Echilibrul economic material exprimă acea stare de concordanță relativă între 
volumul, structura si calitatea producției (oferta globală), pe de o parte, si nevoile de 
consum final si de productie (cerere globalà), sub aspect cantitativ, structural şi 
calitativ, pe de altà parte. 


De pildà, pentru a asigura o anumită cantitate de energie electrică este necesară 
o cantitate determinată de combustibil, într-o anumită structură şi putere calorică. 


Echilibrul economic valoric exprimă concordanța relativă între diferitele struc- 
turi valorice ale rezultatelor economice, între acestea şi eforturile depuse. În cadrul 
acestuia se disting forme speciale, cum sunt: echilibrul bănesc (monetar), echilibrul 
financiar, echilibrul bugetar şi echilibrul valutar. 


De pildă, echilibrul bănesc exprimă concordanța relativă dintre expresia 
bănească a fondului de bunuri economice existente pe piaţă şi cantitatea de bani în 
circulaţie; echilibrul financiar, relietează concordanța relativă între sursele finan- 
ciare şi necesităţile de plată ale agenţilor economici; echilibrul bugetar reflectă 
concordanța relativă între veniturile şi cheltuielile bugetare; echilibrul valutar 
evidenţiază concordanța relativă între încasările şi plățile în valută. 


Echilibrul resurselor de muncă exprimă concordanța relativă dintre cântitatea, 
structura şi calitatea factorului uman activ disponibil şi necesităţile de resurse de 
muncă ale utilizatorilor, mai ales ale unităţilor economice. 


În unitatea lor, aceste forme concrete de manifestare a echilibrului economic 


asigură desfăşurarea procesului creşterii economice, concretizat în sporirea dimen- 
siunilor rezultatelor macroeconomice. 


Starea de echilibru economic este o expresie a compatibilităţii, a concordanţei 
relative a deciziilor luate de agenţii economici producători şi respectiv consumatori 


aceasta menţinându-se într-o anumită perioadă de ti i 
í e timp, până în moment 
intervin factori perturbatori, cu acțiune contrarie LA Wo păi et 


Pentru ca economia unei țări să H 
se afle in stare de ech 
respectarea anumitor conditii. Sé Tree 


1. Oferta globală (Y) să fie egală cu cererea globală (D), adică: 
Y=D | 


În aceste condiții cererea excedentară (De) este nulă. 
Mărimea produsului național brut sau a venitului naţional, care reprezintă oferta 


globală (Y), se repartizează pentru 
TOPARI p p consum (C) şi pentru economii(S), fiind deci egală 


1) Vezi Lancaster, K., „Anali ică m: ică“ i 
dere , K., „Analiza economică matematică“, Bucureşti, Ed.Stiintificá 1978, p.174 si 
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i : rŠ 
Cererea globalà (D) se concretizeazà in márirea SE de co 
şi respectiv de bunuri investiționale (A), fiind deci egală Cu panite r 
Cererea excedentară (De) este diferența dintre cantitățile de bunuri mate 


ele 
servicii cerute de consumatori $i producția curentă (Qc), la care se adaugă rezerv 
necesare (Rn): 
De = D - (Qc + Rn) | i ih 
Condiția de echilibru pe piața unui anumit bun economic este dată de relația: 


piDei = 0, în condiţiile în care 

Dei < 0sipi > 0 ` a 
pi = prețul unui anumit bun economic; 

Dei = cererea excedentară pentru bunul economic respectiv. 


în aceste condiţii, pentru orice bun economic, la care se manifestă o cerere 
excedentară negativă pentru un preț pozitiv (adică oferta este excedentară pentru un 
preț pozitiv), bunul economic respectiv este considerat gratuit, producerea lui 
reprezentând o „distribuire gratuită“ a resurselor, o risipă. Face excepţie aerul poluat, 
care are o cerere negativă, fără însă a fi distribuit gratuit. 

Prin generalizarea condiţiei de echilibru la toate piețele, acestea se află în stare 
de echilibru atunci când 


p.De = 0; De < 0; p > 0, unde: 
p = vectorul preturilor pe toate pietele; 
De = vectorul cererii excedentare pe toate pietele. 


De aici rezultă cá economia se află în stare de echilibru atunci când pe toate 
piețele este îndeplinită condiţia de echilibru, deciziile agenţilor economici corespund 


regulilor relevante ale economiei de piață. De pildă, preţurile existente să asigure 
maximizarea utilității sau a profitului. 


Investigarea condiţiilor de echilibru economic în concurența perfectă este 
relevantă fie prin prezentarea condiţiilor de producţie într-o viziune simplistă,în care 
nu are loc distribuirea profiturilor, iar funcţiile agregate ale cererii sunt considerat 
normale fie printr-o descriere riguroasă a economiei de plat", E 


În condiţiile concurenţei imperfecte, cercetarea echilibrului economic este o 


problemă extrem de complexă şi diticilă, mod 
à elele elaborate 
partial şi nu permit explicarea echilibrului generală. Lu Tabor 


(a 


1) Aceste condiţii sunt cuprinse în modelul lui i 

( ui Walras şi W i 
p:368-403 și „Mathematica Scandinava“, nr.4, 1956, Gw We? 
2) Aceste condiţii sunt cuprinse în modelele lui Arrow-Debreu 


„Econometrica“ nr,22, 1954, p.265-290 si i ; 
p.147-166 și nr. 27, at, în respectiv, MeKenzie, 


3) Vezi Lancaster, K., Op.cit., p.176. 


»Econometrica“, nr. 19, 1951, 


precum şi ale lui McKenzie (vezi 
în „Econometrica“ nr. 22, 1954, 
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Într-o economie de piaţă cu concurenţa perfectă, cererea este egală cu oferta. În 
condițiile în care profiturile se distribuie numai celor care consumă, cererea exceden- 


tară este egală cu zero, adică: 


p.De = 0 

Aceasta constituie o componentă a condiției de echilibru, cunoscută sub 
denumirea de legea lui Walras. 

în procesul dinamic al confruntării cererii şi ofertei, fiecare agent economic 
acţionează ca şi cum preţurile existente ar fi preţuri de echilibru, efectuând vânzarea 
şi cumpărarea de bunuri economice pe această bază, chiar dacă acesta nu participă 
efectiv la toate actele de vânzare-cumpărare. Acest comportament al agenţilor 
economici, denumit de Walras tatonare, şi care constituie substanța proceselor 
dinamice ce se manifestă pe piață, acţionează ca o lege de conservare, contribuind 
la stabilitatea pieţei. 

Deoarece cererea globală (D) este formată din cererea pentru bunurile de consum 
(C) şi pentru bunuri investiţionale (1), iar oferta (Y) este destinată consumului (C) şi 
economiilor (S). x 


D=C+4şi ; 
Y =C + S, de unde, pe baza relației: 
Y = D, rezultă i 
C + S = C + A,sau 
SEI 


2. Luándu-se in considerare si importul (H) si exportul (E) de bunuri economice, 
relația de echilibru pe piața producătorilor devine:! 


Y+H=D + E sau 

C+S+H=0C+A4 + E, adică 

S+H=A+EsauS-A=E-H 

ceea ce reprezintă o condiție de echilibru. 

3. Deoarece actele de comerţ au'loc prin intermediul banilor, mărimea şi dinamica 


acestora fiind legate de cererea şi oferta bunurilor economice, starea de echilibru 


economic general depinde şi de situaţia pieței monetare. Echili 
este dat de relația: (IP Și eise 


Ym = Dm, unde 
Ym = oferta de monedă; 
Dm = cererea de monedă. 
Cum cererea şi oferta de monedă sun 
(M), viteza de GE a banilor (V), de pd gett LEE Acu OS BR IP 
de nivelul general al preturilor(P), conditia de echilibru este datà de relatia: ls 
M.V = P.T, unde 


— —s y ə .+— 


1) Vezi Abraham-Frois, G. „Economia politică“, Ed. Humanitas, București, pag. 341. 
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M.V = oferta reală de monedă; 
PT. = cererea reală de monedă. 
4, Pe piaţa muncii, condiţia de echilibru a 
oterta de locuri de muncă YL, adică 
V e DU 
Condiţiile de echilibru în teo 


pare sub forma egalităţii cererii (DL) cu 


(a 


i . 1 
ria clasică si în concepția lui J.M.Keynes 
Tabelul 19.1. 


J.M.Keynes 


Teoria clasică 
I. Piața bunurilor 


1.S BUI Comportamentul de economisire S = S(Y) e 
2.4 =A(l) Comportamentul de investiţii A = (i) 
3. S = 1 Conditie de echilibru 
i ; II. Piata monetarš | 
A.M = Mo . Oferta de monedă M = Mo 
5.L = L(pY) „ Cererea de monedă 3 L = L(pY,i) 
6.L=M Condiţie de echilibru L =M 
III. Piata muncii 
7. Y = f'(N) Funcţia de producție Y = f(N) 
8. î'No = w/p Cererea de muncă (No = w/p 
9. Ns = A (w/p) Comportamentul salariaților w=wo+w(N) 
cu contract de muncă 
10. Ns = No Condiţie de echilibru nonpertinentă 


Notaţiile folosite în tabelul 19.1. au următorul conţinut: 


S = economii; Y = producție; = investiţie; M 
DER As ; M = ofertă de monedă; L = 
de monedă; p = prețul bunurilor; N = volumul ocupării; w = ZER 


= ductivitatea - 
ginală a muncii; Ns = numărul salariaţilor ocu s E NU 

S ati; Np = v ii i: 
w/p = nivelul salariului real; | = rata cela eg E een HEEN 


3 


Piaţa bunurilor economice. a) teoria 
° clasică priveşte ecnomiile in f 
unc 
dobánzli, in timp ce J.M. Keynes, in functie de nivelul venitului; b) in ale Se 


are d N i 


1) vezi Abraham -- Frois, G. Op. cit. p. 386 - 388 


, 
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Deoarece mărimea investiţiilor (4) depinde de evoluţia ratei dobânzii, iar cea a 
economiilor (S) de evoluția veniturilor, dinamica investiţiilor şi a veniturilor se află în 
raport invers cu cea a ratei dobânzii. 

Piața monetară. a) oferta de monedă este fixată la nivelul lui Mo în ambele teorii; 
b) cererea de monedă este în funcție de valoarea producției în ambele teorii, în plus, 
la J.M. Keynes şi de rata dobânzii; c) condiția de echilibru este aceeaşi în ambele 
teorii. 

Piaţa muncii. a) funcția de producție,în ambele cazuri, se stabileşte după gradul 
de ocupare; b) atât pentru clasici cât şi pentru J.M. Keynes, cererea de muncă este 
determinată de egalitatea dintre salariul real şi productivitatea marginală a muncii; c) 
pentru clasici, comportamentul salariatilor este o funcție crescătoare de salariul lor, 
în timp ce pentru J.M. Keynes în funcţie de oferta de monedă. 

Dacă pe piața bunurilor economice şi pe piața monetară, condiţiile de echilibru 
sunt identice, pe piața muncii ele se diferenţiază. În teoria clasică corelația de 
echilibru este dată de egalitatea dintre cererea şi oferta de muncă, în concepția lui). 
M.Keynes această condiţie nu este pertinentă. 

în concepția keynesistă, între cererea globală (D) şi nivelul ocupării resurselor de 
muncă (N) se manifestă o serie de interdependente, reliefate de graficul de mai sus: 


CEREREA 
DE CONSUM (D) 


OCUPAREA 


OFERTA RESURSELOR 
(Y) DE MUNCĂ 
(N) 


In general, cererea de muncă corespunde ofertei pentru o cantitate egală cu Ni 
(echilibru de subocupare). Diferenţa dintre nivelul ocupării în perioada cunoscută (Ni) 
şi cea anterioară (No) reprezintă după Keynes, şomaj involuntar, care corespunde 
unei rate a salariului real (wo/po). În această situaţie se manifestă o insuficiență 
consumului şi investițiilor, pentru depăşirea căreia Keynes recomandă meN Stia 


puterii publice, concretizată în în sporirea cheltuielil 
or guvernamental - 
seze cererea globală. NBA Ger 


CEREREA 
EFECTIVĂ (D2) 


CEREREA 
DE INVESTIȚII (1) 


Intervenția puterii publice, în scopul realizării macroechilibrului. v 
bugetară si fiscală si politica monetară. În ceea ce priveşte politică m 
fiscală, preconizează sporirea cheltuielilor publice şi diminuarea im BEIoloRăP ` 
sporirea cheltuielilor guvernamentale se impulsionează cererea ARE a SR GA 
a creşterii veniturilor. Diminuarea impozitelor antrenează sporirea seo in 
a ofertei. În condiţiile în care în economie se obţin venituri mari, politica aci 


izează: politica 


este eficientă, dacă veniturile sunt reduse, politica monetară nu este eficientă 


Mărimile măsurabile, care se compară 

' şi care evidențiază egalitatea 
egalitatea dintre ele, sunt rezultatul acţiunii conjugate a unor Er e D 
echilibrului, ele se anulează reciproc, în timp ce în situația de echilibru unele SE 
preponderente în raport cu altele. Cum acţiunea acestor forțe contradictorii SS 
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consideră echilibrul economic ca o stare de moment, 


permanentă, unii economişti t, cu intensităţi diferite de 


vremelnică, în timp ce dezechilibrul se manifestă permanen 
la o perioadă la alta. ë 
d ; ? a 
De aceea, dezechilibrul economic se poate interpreta fie ca o stare E a 
dezvoltării economice, fie ca o stare anormală, rezultată din încălcarea Se? Sc 
tundamentale ale economiei de piaţă. In funcţie de preponderența REES ri, d 
economie se poate manifesta starea de echilibru sau starea de dezechili ru. i 
consecinţă, în condiţiile mişcării reale a vieții economice, echilibru, indiferent de 
forma de manifestare şi nivelele de referință ale acestuia, se interpreteză nu ca ceva 
absolut, ci ca o tendinţă. 


Dinamica economiei naţionale conferă dezechilibrelor economice un caracter 
permanent, manifestându-se în forme diferite sau acceptate ca normale sau în forme 
nedorite, anormale. Când primele forme de manifestare sunt preponderente, 
economia se caracterizează printr-o stare normală de dezvoltare, fiind suportul 
progresului economic şi social. O asemenea stare admite şi dezechilibre anormale în 
unele segmente ale economiei care se manifestă pe termen scurt, fără a influenţa 
decisiv tendința dominantă. De pildă, într-o activitate economică, depăşirea mărimii 
cheltuielilor de către venituri reprezintă o formă a dezechilibrului normal. Această 
situaţie dominantă în majoritatea activităților agenţilor economici stă la baza înviorării 
ofertei de bunuri economice şi satisfacerea corespunzătoare a cererii. 


în situaţia în care predomină dezechilibrele anormale, în economie apare criza, cu 
toate consecinţele sale asupra dezvoltării economico-sociale. Dar, şi în cadrul acestei 
dezvoltări economice nedorite, se manifestă si dezechilibre normale, cu caracter 
parțial, pe termen scurt şi cu efecte reduse de antrenare pozitivă la stară mai mare. 
In această situație, necesitatea echilibrării dezvoltării economice înseamnă luarea de 
măsuri pentru aducerea dezechilibrelor anormale la limitele celor normale care 
acţionează pozitiv asupra progresului economic şi social. 


În literatura de specialitate, dezechilibrele normale sunt desemnate prin noţiunea 
de presiune, iar cele anormale prin noţiunea de absorbție". 


Presiunea corespunde cu situația de 

„ofertă excedentară“ 
„piață a cumpărătorului“ S 
vânzătorul „ 


(exces supply) sau de 
Kabes (buyers market). Dach pe piata unui anumit produs 
GE Ki să nd“, pentru cumpărător spunem că domină presiunea, iar la 

ntensitate de aspirație pozitivă care nu e pe deplin satisfăcută 


SES cu situatia in care pe piață se află „cerere excedentară“ 
ersch e Ges IP a este a vânzătorilor (sellers market), cumpărătorul find 
P d u-se o tensiune de aspiratie iti 
ta pozitivă nesatisfăcută. 
ee SE te între nivelul aspiraţiei vânzătorului şi cel al 
get manifestă starea de echilibru Potrivit i MERSI 
g „ în medie, caracteristic sistemelor e 


economi 
căruia oscilează intențiile de cumpărare şi GE este echilibrul, trendul in jurul 


Vezi i i ilibrinmae 
1) VeziJ.Kornai, „Anti-equilibriumi » București, Ed Ştiinţifică, 1974 p.217-311 
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înțelegerea modului de manifestare a presiunii şi absorbției pe piaţă - ca forme 
fundamentale ale dezechilibrului economic, necesită clarificarea conţinutului 
următoarelor noțiuni: nivelul aspiraţiei vânzătorului şi a cumpărătorului, etapa de 


aşteptare şi de primire a aspiraţiei; tensiunea aspiraţiei!. 


Nivelul aspiraţiei vânzătorului (Nà) $i cumpărătorului INS) este un element al 
mulțimii alternativelor de decizie posibile, care apare la începutul procesului de 
decizie elementar?. Spre exemplu, aspiraţia de cumpărare nu este acelaşi lucru cu 
cumpărarea efectivă, nici aspirația de a produce cu producția efectivă etc. 


Etapa necesară de aşteptare pentru vânzare (E3)şi pentru cumpărare (ES) 
reprezintă timpul minim care trebuie să treacă de la apariția nivelului de aspirație de 
vânzare sau de cumpărare, până la prima împlinire a actelor de vânzare sau de 
cumpărare efectuate. 


Etapa de perimare a aspiratiei de cumpărare (E$) sau de vânzare (Ep ), 
reprezintă perioada de timp după trecerea căreia toți agenții economici şi-au sistat 
aspirația inițială, fie pentru că intenția lor de cumpărare sau de vânzare s-a realizat, 
fie că şi-au corectat intenția inițială. 

Tensiunea aspiratiei (Ta) reprezintă diferența dintre nivelul aspiratiei la vânzare 
sau la cumpărare si rezultatul obținut in urma executării deciziei de a cumpăra (Rš) 
sau de a vinde (Rš ). 


Tš = Nà — RŠ sau 
Ta = Nà — Rà 
Raportul dintre nivelul aspiratiei la vânzare şi la cumpărare şi rezultatul obținut la 


vânzare (RY) şi la cumpărare (R°) reprezintă gradul de tensiune a aspiraţiei la 
vânzare (GY ) sau la cumpărare (G$ ): : 


Nš 
GY = — sau G= N 
R R° 
EN între aspirația de vânzare (Av) şi vânzarea efectivă reprezintă tensiunea 
aspiraţiei de vânzare (Tà) şi de cumpărare (TŠ): 


Ta = Av — Ve 
şi 
Tà Ge Ac — Ce 


1) Prezentarea principalilor indicatori ce caracterizi i i 
ca pr ează pres i i 
pe baza lucrării lui Kornai, J., Op. cit., p. 161-253. SE 


2) Această noţiune a apărut la început în domeni i iei 
h eniul i 
Emtee ch p niul psihologiei, pentru ca apoi să fie preluată de 
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a nivelul de aspirație al 


Prin împărțirea nivelului de aspirație al vânzătorilor | 
cumpărătorilor se relevă raportul de forțe de pe piață (RE ): 


Dacă RE > |, atunci pe piață este mai tare cumpărătorul, iar, dacă RÈ <1, 


atunci, pe piață este mai puternic vânzătorul. 


19.2. Teorii şi modele ale echilibrului economic 
a) Caracterizare generală 


Ultimele două secole pun în evidență preocupările intense privind investigarea 
multiplelor probleme teoretice şi practice în domeniul echilibrului economic şi al 
modelării acestuia. Din multitudinea de opinii teoretice şi practice privind echilibrul 
economic se desprind două tendințe dominante. Prima este caracteristică perloadei 
de început, când cercetările în domeniul echilibrului economic s-au desfăşurat pe 
fondul staticii economice, prioritate având echilibrul pe termen scurt. La baza inves- 
tigaţiilor au stat următoarele premise: piața concurenţială are capacitatea de a rezol- 
va automat problemele echilibrului dintre cerere şi ofertă;crizele economice, 
considerate fenomene accidentale; şomajul era un fenomen voluntar sau fricționar. A 
doua tendinţă, ce a început să se manifeste în primele două decenii ale actualului 
secol, se caracterizează prin deplasarea prioritară a cercetărilor spre problemele 
privind dezechilibrele economice. S-a elaborat astfel o teorie a dezechilibrelor 
economice, opusă teoriei echilibrului economic stabil. Totodată, prin trecerea de la 
analiza macroeconomică statică la analiza macroeconomică dinamică, investigaţiile 
au fost orlentate prioritar spre probleme privind echilibrul pe termen lung. 


Prima încercare, care reliefează natura echilibrului economic şi fluxurile inter- 
dependente dintre sectoarele economiei naţionale, aparţine lui François Quesn 
prezentată în celebrul său „Tablou economic“ (1758). Acesta este considerat pri Zi 
model în ştiinţa economică în care se surprinde procesul unitar de produ EI 
consum al bunurilor pe ansamblul economiei nationale. Š LOSS 


Scoala clasicá de economie politicá mar 
š: chează un moment it î 
oraraa problemelor de echilibru economic. Adam Smith, unul din E Ko 
d eul că piaţa prin jocul liber al prețului, asigură echilibrarea EE Çu 
„ In concepția sa, piața este „mâna invizibilă“ care asigură echilibrul dintre 


cerere şi ofertă, ea fiind singura în 
; măsur - 
producători şi consumatori! ă să-i unească şi să-i armonizeze pe 


1) Vezi A.Smith, „Avuţia naţiunilor. C îi şi 
h a E ASS „Cercetare asupra naturii şi cauzelor ei“, vol.1; Ed. Academiei 


` mm, 


d 
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Plecănd de la această concepție, David Ricardo, de asemenea, fondator al şcolii 
clasice de economie politică, consideră că variaţia prețului ce rezultă din confrun- 
tarea cererii cu oferta are doar un caracter vremelnic, deoarece echilibrul va fi 
restabilit prin evoluţia ofertei, care va reduce prețul la nivelul său „natural sau 
necesar“, bazat pe cantitatea de muncă!. D. Ricardo integrează în concepția sa 
despre echilibru si situația în care mărfurile sunt monopolizate, incluzând în cercetare 
si problema schimburilor internaționale. După opinia sa, progresul tehnic si 
liberalizarea schimburilor internaționale reprezintă factori ce stau la baza realizării 
echilibrului pe termen lung. 

Concepția lui Adam Smith despre echilibru este caracteristică economiei de piață 
cu concurență perfectă. Potrivit „legii debuşeelor“, formulată de Jean Baptiste 
Say,orice vânzare este în acelaşi timp cumpărare, automat, producția îşi creează 
piața corespunzătoare, excluzându-se astfel, ca fenomene generalizate, neconcor- 
danţele dintre cerere şi ofertă şi crizele economice; factorul timp este în afara vieții 
economice, iar intervenția statului este aproape inexistentă. 


Sintetizând ideile şcolii clasice, şi integrându-le într-un sistem, Leon Walras a 
realizat prima formalizare matematică a teoriei echilibrului general?, prin care descrie 
modul în care piața, în condiţiile concurenţei perfecte, ajunge la echilibru. 


Potrivit concepției sale, echilibrul concurenţial.corespunde unei situaţii de alocare 
optimale a resurselor economice între agenţii economici, care, odată atinsă, nimic nu 
se mai schimbă, ingnorând astfel orice tranzacţie care se desfăşoară în afara schim- 
bului. Deci, face abstracție de dinamica proceselor economice, de modificarea în 
timp a preferințelor, de incertitudinea actelor economice. 


Cercetările ulterioare în domeniul teoriei echilibrului general (TEG) au în vedere 
dinamica proceselor economice, manifestarea unui echilibru structural instabil, 
luarea în considerare a riscului, fundamentând o serie de instrumente de analiză 
dinamică, cum sunt multiplicatorul şi acceleratorul. Apare astfel o nouă viziune 
asupra echilibrului economic, acesta fiind interpretat ca un dezechilibru dinamic. 


In cadrul acestei noi abordări a TEG, se detaşează concepția lui J.M. Keynes? 
După J. M. Keynes, echilibrul economic pe termen scurt, care ia în considerație şi 
incertitudinea, se manifestă atunci când oferta producătorilor (Y) va fi egală cu 
cererea efectivă de bunuri de consum (C) şi bunuri investiționale A) adică: 

Y=C +A 


Deoarece economiile (S) reprezintă surplusul de venit peste mărimea consumului 


(C) pentru că transformarea lor în investiţii (A) constituie b izări 
aza realizării echi 
atunci ecuația fundamentală a echilibrului este: RE 


1) Vezi D.Ricardo, ,Despre principiile economiei politice si impunerii“ 


Ed Academiei, 1959, p.117. ' Rollo Rucuresti, 


2) „Vezi Walras L., „Elements of Pure Economics, or The Theor 
Irwin, 1954. 


3) Vezi J.M.Keynes, „Teoria generală a folosirii mâinii de lucru, a dobânzii şi i 
SE n É ii ei 
Ed.Ştiinţifică, 1970. şi a banilor 


y of Social Wealth“, Homewood, 


» Bucureşti, 
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Cererea efectivă, corespunzătoare stării de echilibru, se manifestă 2 e 
cererii de bunuri de consum, care este guvernată de „legea psihologică s ida fa 
tală“ si sub forma cererii de bunuri de investiții, care este condiționată SC e La 
marginală a capitalului şi stimulată prin intervenţia statului în economie. w: Geh 
întreaga ofertă să se realizeze ca cerere efectivă este necesar ca statul să ta e 
investiții publice, să promoveze o anumită politică fiscală şi, respectiv, monetară, pr 
evoluţia nivelului ratei dobânzii şi prin emisiune suplimentară de monedă. 


Pornind de la realităţile economice ale perioadei respective, J.M. Keynes a for- 
mulat următoarele condiţii de care depind stabilitatea sistemului economic: 


- multiplicatorul investiţiilor, deşi este mai mare decât 1, nu este ridicat; 


- modificările în perspectivă ale masei venitului să nu fie însoțite de modificări 
foarte mari în mărimea investiţiilor; 


- modificările moderate ale gradului de ocupare a resurselor de muncă să nu fle 
însoțite de modificări însemnate în mărirea salariilor nominale. Această concepție 
este de fapt condiţie de stabilitate a prețurilor; 


- un volum de investiţii mai ridicat sau mai scăzut, în comparaţie cu cel anterior, 
se repercutează nefavorabil asupra eficienței marginale a capitalului, dacă acest 
proces este continuat pe o perioadă de timp. Această condiţie se referă mai ales la 
alternarea perioadelor de recesiune şi de redresare economică. 


În ultimele decenii, ca urmare a înrăutățirii stării monedei, a inflației şi şomajului, 
concepția keynesistă a fost supusă unor critici severe. Cu toate acestea, ea constituie 
un moment de referință în TEG, iar necesitatea intervenţiei statului în economia de 
piață a ţărilor dezvoltate nu poate fi contestată nici în prezent. 


Joseph A. Schumpeter, adept al concepției structurale dinamice, consideră că 
problema echilibrului static este ireală, că o economie modernă se află în 
dezechilibru dinamic, şi deci problema fundamentală a sistemului economic este 
schimbarea structurilor şi nicidecum realizarea echilibrului. Sistemul economic este 
supus unei permanente mişcări, este asemănător cu un sistem biologic şi are la bază 
inovaţia, cu purtătorul ei - întreprinzătorul ce urmăreşte profitul. Prin inovați 
realizează procesul de „distrugere creatoare“, al cărui efect este apariti du di 
bunuri economice, precum şi îmbunătățirea continuă a calității celor KC Nä 


Adept al dezechilibrelor economice este şi reputat 
GE Potrivit conceptiei sale, piata SCH EEN desch 
SE SE dominant! şi dominați, şi nicidecum între parteneri egali EA 
Een E rul este impus de firma dominantà, de macrounitàtile care i d + 
eciziile, care practic sunt cài de dezechilibrare. În aceste condiții dei, 


cresterii economice se desfàsoarà pe b 
end RIDICA pe baza dezechilibrelor de durată, dar care să fie 


1) Vezi Fr.Perroux, „L'Economie du XX-eme siecle“, PUF, Paris. 1969 
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Recunoaşterea tot mai largă a dezechilibrului ca stare normală de evoluție a vieții 
economice Impune cu necesitate problema limitelor în care acesta are efecte pozi- 
tive, care sunt asigurate printr-un mecanism economic adecvat de funcționare a 
pieței libere. 


Astfel, Henri Guitton!, consideră că pozițiile în afara echilibrului reprezintă 
regula, lar cele de echilibru, excepția, şi, în consecinţă, după opinia sa, rolul ştiinţei 
economice e să caute nu perfecțiunea, ci diminuarea la maximum a imperfecţiunii, 
pentru a putea contribui la apropierea sistemului economic de starea de echilibru, în 
centrul acestuia fiind omul. 


b) Teoria echilibrului general (TEG) 
Premisele de bază. Sinteza formalizată a premiselor şi tezelor de bază ale TEG 
este cuprinsă, îndeosebi, în lucrările lui Debreu, Koopmans şi Karlin?. 
În viziunea TEG, aceste premise de bază sunt: 


- obiectul cercetării îl formează comportamentul sistemului economic într-un 
anumit timp, în care toate variabilele acestuia se referă la momentul analizat. Deci, 
modelul TEG are un caracter static, 


- constanţa mulțimii oganizaţiilor din care estè format sistemul economic, 


- sistemul economic este format din două feluri de organizaţii: producători şi 


consumatori, şi se comportă unitar, fără contradicții, între ei fiind reguli de coor- 
donare bazate pe egalitate; 


- constanța mulțimii bunurilor economice; 


- funcţionarea simultană a producţiei şi consumului, fără discordanţe în timp între 
ele, adică economia funcționează fără existența unor stocuri şi rezerve; 


- mulțimea producţiilor posibile este convexă, adică nu se manifestă un randa- 


ment crescător al factorilor de producţie, ci numai randamentul marginal de sub- 
stituire a factorilor de producţie este crescător; 


- criteriul exclusiv al preferinței producătorului este maximizarea profitului, dar 
profitul nu poate fi spori într-o măsură mai mare decât creşterea producţiei; 


- consumatorul are în vedere maximizarea utilității sale, dar indicele de utilitate nu 
poate să crească mai mult decât creşterea consumului; 


- constanța mulțimilor de procese de producţie şi de consum, precum şi a 
ordonării preferințelor; 


- preţul este unicul flux informaţional între organizaţiile economice; într-o 
perioadă dată, fiecare bun economic are un singur preţ; 


1) Guitton,H., „De Pimperfection en économie“, Colman Levy, Paris, 1979, p.211. 

2) Debreu G.,,Theory of Value“, New York, Wiley, 1959; Koopmans, T.C.„Three Essays on the 
State of Economic Science“, New York, McGraw-Hill, 1957; Karlin S., „Mathematical Methods and 
Theory in Games, Programming and Econimics“, vol.1, Reading Mass, Addison- Wesley, 1959. 
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eneri, ceea ce echivalează cu 


- vânzătorii şi consumatorii nu fac selecţia între part 
anonimatul raportului de piață; 


- în cadrul sistemului economi 
putând face o alegere rațională în concor 
Pe baza acestor premise, TEG încearcă să dea răs 


probleme: 

- care sunt condiţiile ce asigură echilibrul economic? 

- care sunt procesele ce asigură starea de echilibru? 

- care sunt condițiile necesare şi suficiente pentru realizarea echilibrului 
constă optimizarea sistemului economic? 

- care este raportul dintre echilibru şi optimul paretian? 

- în ce condiţii echilibrul asigură optimul paretian şi invers? 

Răspunsurile la aceste întrebări sunt sintetizate în următoarele idei de bază: 

- echilibrul se manifestă în condiţiile în care oferta este egală cu cererea,sau când 
cererea nu depăşeşte cu mult oferta. 

- asigurarea echilibrului este condiţionată de utilizarea tuturor resurselor care au 
o productivitate marginală pozitivă; š 

- economia se află in stare de echilibru şi optim paretian; 

-în general, fiecare produs are un preț pozitiv, când apare un surplus la un anumit 
bun economic, prețul produsului este zero, iar prețul de echilibru eliberează piața de 
acest surplus; 


- oferta şi cererea sunt funcții ale prețului, care se formează liber, pe baza 
înțelegerii între vânzător şi consumator; 


- în economie nu există dezechilibre permanente pe piață; 


- în cadrul sistemului economic nu există randament crescător, cu unele mici 
modificări oferta se poate adapta continuu la modificările cererii de pe piaţă şi invers 


c nu există nici o incertitudine, fiecare organizație 
danta cu ordonările de preferinţe stabilite. 
puns la următoarele cinci 


şi în ce 


i c) Modele ale echilibrului economic 
n cadrul TEG, modelele economice semnificativ i 
b e sunt 
şi Arrow-Debreu-McKenzie!. D SPS gi 
Modelul Walras-Wald este un model sim 
prezintă o serie de specificaţii. 


Limitele resurselor şi ale tehnolo 
iar pentru producerea unui bun econ 
producție; nu există bunuri intermed 
m = numărul de factori, iar n = 
Considerând că fiecare output( 


plificat al economiei concurențţiale, care 


giei. Tehnologia se bazează pe coeficienţi ficşi 
omic există o singură combinaţie a factorilor de 
iare. Matricea inputurilor A, de ordin m.n., und 

numărul bunurilor, defineşte tehnologia de Soe s] d 
y) necesità folosirea tuturor factorilor de an 


) t: misti“ 
1 ter, K a „Analiza economico-matematică T 
Vezi Lancas pent u econo IS Da 


Ştiinţifică, 1973, p.181-195. Bucureşti, Ed. 
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oferta totală de resurse este fixă (9), limitele resurselor si ale tehnologiei pot fi 
prezentate sub forma: 


Ay < v° Y <0 [1] 

Consumator!. Fiecare consumator este posesorul unei cantități din fiecare factor 
de producție, venitul lui provenind din vânzarea acestora. Presupunând că întregul 
venit se cheltuieşte de către consumatori şi că aceştia posedă factori utili, atunci 
restricția bugetară este: 


p.x = w.v9° [3] 
p = vectorul preturilor bunurilor; 

w = vectorul preturilor factorilor; 

v? = vectorul resurselor fixe; 

x = vectorul cererii de bunuri economice. 


Dacă notăm vectorul cererii excedentare pentru bunuri cu z = x - y şicuu 
vectorul factorilor de producţie ( u = Ay - vo), în această situație condiţiile de 


existenţă ale unui echilibru al pieței sunt: k 
p.z= p> 0 z < 0 [4] 
u=0 w> 0 [5] 


Condiţia u < 0 este garantată prin relaţiile: 


Ay < v? siY < 0 


In aceste conditii, echilibrul economiei este dat de vectorii p, w, y, x, z si u, care 
satisfac relatiile 1 - 5. 


Modelul Arrow-Debreu-McKenzie2. Arrow şi Debreu, pe de o parte şi McKenzie 
pe de altă parte, au formulat independent modele de echilibru, ele având însă o 
trăsătură comună şi anume reprezentarea economiei concurențţiale şi demonstrarea 
existenţei echilibrului. Aceste elemente comune au fost integrate de Debreu într-un 
model unic, care se fundamentează pe anumite specificații. 


Posibilităţile de producţie. Nu se face distincţie între bunuri şi factori, există 
bunuri intermediare, produsele au caracer combinat, iar un bun se poate obţine cu 
orice număr de combinaţii ale factorilor de producție. 


1) Comportarea consumatorilor este descrisă prin funcţiile a ii 
gregate ale ci 

Gre a SO passes S Bi ererii care au forma 
2) 22) Arrow,K.J., Debreu G. în „Existence of an Equilibrium for a C iti 

e 53, ii A ompetitive E e 
(Econometrica, nr.22, 1954, p.265-290); McKenzie, L. „On Equilibrium in Ge Model GE 
Trade and other Competitive Systems“ (Econometrica nr.22, 1954, p. 147-166); „On the Existence of 
General Equilibrium for a Competitive Market“(Econometrica, nr.27, 1969, p.54-71). 
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i ator 
Posibilitštile de consum. Numărul consumatorilor este finit, WE Si 
poate consuma o multime de bunuri (x). Multimea posibjlá a E D ee 
confundă cu restrictia bugetară, ea reliefând numai care sunt vec 
posibil sub aspect material. be, 
Preferintele consumatorilor. Fiecare consumator are o serie A TES 
definite pe mulțimea consumului, preferințe ce pot fi comparate pyn i 
funcției de utilitate. ia az nno 
Distribuirea avutiei si a veniturilor. Consumatorul poate obține venituri din 


surse: vânzarea stocului inițial (pui), participarea la profituri (Pr), vânzarea ser- 
viciilor incluse în xi. Primele două surse reprezintă avuţia consumatorului, care 
acţionează conform restricției avutiei, adică: 
pă spol + yPi 

Echilibrul concurenţial. Echilibrul concurential este o configuraţie a economiei 

în care piața este în echilibru, producătorii şi consumatorii acţionând potrivit regulilor 


pieţei. Primii urmăresc maximizarea profiturilor, ceilalți maximizarea funcțiilor de 
utilitate, supuse restricții avuției. 


În prezent, semnificația teoriei echilibrului general este privită prin laturile sale 
contradictorii. Pe de o parte, valenţele sale se referă la faptul că TEG fundamentează 
necesitatea gospodăririi cu maximum de raționalitate a resurselor economice 
limitate, orientând activitatea agenţilor economici spre satisfacerea cât mai bună a 
necesităţilor. Pe de altă parte, consideră că TEG ar constitui o frână în progresul 
gândirii economice, deoarece: nu ia în considerare realitatea economică, ea având 
drept premisă existenţa pieței atomizate, cu concurenţă perfectă; are o valabilitate 
restrânsă, vizând anumite perioade, țări, pieţe şi bunuri; are în vedere un comporta- 
ment unic al consumatorului, o singură motivaţie pentru producător şi singurul flux 
de informaţie - preţul; analiza este ruptă de dinamica realității economice, de exis- 


Lenia concomitentă a randamentelor constante, crescânde şi descrescânde, a cer- 
titudinii şi incertitudinii. r 


Concluziile desprinse din modelele bazate pe concurență perfectă au un caracter 
parțial, deoarece în condițiile economiei de piață modernă nu se verifică premisele 
legate de atomicitatea pieței; randamentele constante; inexistența dezechilibrelor si 
formarea liberă a prețului, prin înțelegerile dintre vânzători si cumpărători. 


Plecând de la aceste neajunsuri ale TEG, unii cercetă i 
u t 
încercat să le depăşească, i să deja TEG: au 


alții s-au dezis de TEG şi j 
dezechilibrelor economice. Setting San catia 


În primul caz, s-a urmărit îmbunătățirea TEG prin atenuarea unor premise de bază!1 


1) Vezi Arrow, KI, „Applications of Control Theor 
1967, Koopmans, T.C., „Intertem 
„Ten Studies in the Tradition of I 


Instabiliy of a Class of Competitive Growth P 


yto Economics Growth“ 


poral distribution and optimal“ eg ra 


aggregate economic growth (in 
» „The General 


rving Fisher“), New York, Wiley, 1967, Kurtz, M 
rocesses“, Standford University, 1966. 


(9 


(3 


iy 


i~ 
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ds 
Au apàrut astfel unele modele de echilibru dinamic ; alti cercetători au introdus în 
analiza echilibrului economic influența randamentului crescând“, contradicţiile de 
interese între agenții sistemului economică, procesul de formare al preţurilor etc. 


Cea de-a doua orientare a gândirii economice integrează o serie de preocupări 
privind concurenţa limitată, ca oligopolurile şi monopolurile 5. cu formalizarea 
matematică a conflictelor sociale sub forma modelelor matematice ale „tratativelor“. 
În cadrul acestei orientări se integrează şi concepția keynesistă. 


19.3. Teoria dezechilibrelor economice 


Conform acestei teorii, în economie predomină, cu o anumită intensitate, diferitele 
forme ale dezechilibrului economic. 


Pe piață există în orice moment surplusuri din partea cererii şi/sau ofertei, iar la 
agenţii economici stocuri de bunuri şi rezerve de factori de producuție. În aceste 
condiţii, nu există bunuri şi nici resurse cu preţuri zero. Drept urmare, economia este 
dominată de dezechilibre, aceasta neputându-se. afla în nici un moment în stare de 
echilibru. Dezechilibrele economice sunt expresia modificărilor limitelor resurselor şi 


b tehnologiilor, a restricțiilor consumatorilor privind cumpărarea de bunuri şi servicii, 


inclusiv a unor greşeli de politică economică generală pe termen lung. 


Principalele dezechilibre se manifestă sub următoarele forme: a) excesul de ofertă 
pe piața bunurilor economice şi pe piaţa muncii$; b) excesul de cerere de pe piața 


1) Vezi Aoki, M., „Increasing Returnes to Scale and Market Mechanisms“ Standford University, 
1967; „Dynamic Processes and Social Planning under increasing Returns“, Standford University, 
1968. 

2) Vezi Scarf, H., „The core of on N person game“, Econometrica, nr.35, 1967, p.50-69 „On the 
Keep of equilibrum prices“, (in Ten Studies in the Tradition of Irving Fisher, New York, Willy 
1967). | 
3) Vezi Arrow, KJ., Hurwicz, L., „Descentralization and computation in resource allocatien“, 
Essays in Economics and Econometrics, Chapel Hill, University of North Carolina Press, 1960. 

4) Robinson, J., „The Economics of Imperfect Competition“, London, MacMillan St. Martine 
Press, 1961; Chamberlin, E.H., „The Theory of Monopolistic Competition“, Cambridge Harvard 
University Press, 1956. 

5) Harsanyi, J.C., „Measurement of social power, opportunity costs and the theory of two- 
barganining games“, Behavioral Science, 1962, z Ponen 
6) Vezisi G, Abraham - Frois, Economie Politigue, ediția a IV-a, Economics, Paris, 1988, p. 383-390 
G.Abraham - Frois consideră că din îmbinarea excesului de ofertă pe piața bunurilor cu excesul de 
cerere, pe piaţă muncii rezultă un alt tip de dezechilibru pe cele două pieţe. Un asemenea tip de 


dezechilibru pe cele două piețe corespunde unei situaţii de supracapitalizare când erorile de 
investiție dintr-o perioadă anterioară conduc la capacităţi de producție în exces, ceea ce 
antreneazădiminuarea investiţiilor și deci deusee pe piaţa bunurilor, în timp ce în economie există 
lipsă de forţă de muncă, 


ECONOMIA POLITICĂ 


354 / ECHILIBRUL ȘI DEZECHILIBRUL ECONOMIC 


bunurilor şi excesul de ofertă de pe plala 
muncii !; c)excesul de cerere de pe piața 
bunurilor economice, monedei şi muncii. 

a) Excesul de ofertă pe piaţa bunurilor şi 
pe piaţa muncii se concretizează în ne- 
realizarea unei părți a ofertei şi în apariția 
şomajului (vezi şi figura 19.1). 

Excesul de ofertă pe piata bunurilor 
economice, adică presiunea, este un proces 
generat de o multitudine de cauze: 

- creşterea concomitentă a salariilor și a 
prețurilor, inflația având rol precumpănitor. 
Prin reducerea puterii de cumpărare a po- 
pulaţiei, masa de bunuri din circulaţie nu poate 
fi absorbită, apărând astfel „excesul de ofertă“. Pentru a frâna procesul inflaţionist, în 
perioada de presiune, administrația publică centrală acționează prioritar asupra 
creşterii salariilor, în timp ce în perioada de absorbție acționează preponderent 
asupra formării preţurilor; 

- dominaţia incertitudinii pe piață determină pe fiecare producător să formeze 
rezerve de capacităţi de producție pentru siguranța sa personală, pentru a nu plerde 
cumpărătorii potenţiali. La nivelul economiei naționale, aceste rezerve depășesc cu 
mult necesităţile unei aprovizionări normale; 


Fig. 19.1 Excesul de ofertă pe al ; 
piața bunurilor şi a muncii 


- formarea surplusului de capacităţi duce la amplificarea cererii, care determină 
apariţia de noi bunuri sau îmbunătăţirea calităţii celor existente. La acel producători 
care nu reuşesc să utilizeze noile realizări tehnice apar capacități neutilizate, în timp 
ce la producătorii cu forță concurențială puternică, şi care sunt preocupaţi de in- 
ovare, se creează o rezervă de capacitate complementară, destinată nollor investiții 
acestea din urmă determinând apariţia unui nou bun economic; 


- intenția de a face investiţii este mai mică decât potențialul real de investiţie 
Această situație se explică prin: reducerea economiilor populației ce sunt destinate 
ot N pragna producătorilor investitori; politica restrictivă de credite pentru 
nvestitil; diminuarea investitiilor publice etc. O aseme 

i nea situație este inversă 
sorbțiel, unde Intenţia de a investi este mai m Zeen 
, are 
SIRES aia decât posibilitățile reale de realizare 

Corelatia între ritmul de creştere şi 
creştere lentă este, de regulă, însoțită de 
cresteril economice, presiunea se dimin 


3 


preslune se concretizează în aceea că o 
o puternică presiune. Prin sporirea ritmului 
uează; prin forțarea acestui ritm, starea de 


1) Economistul frnacez G,Abraham-Froi i 
dei -Frois relevă că din combi 
E se si excesul de cerere pe piața muncii se desprinde EK? 
GH rul unui asemenea dezechilibru întreprinderile nu găsesc pe cât a i i 
u nevoie, cererea de bunuri este nesatisfăculă, pe piață este o inflati i (ec nodige 
preţurilor şi salariilor, împiedicând creșterea lor, Op.cit., n390) Me stapinita prin controlul I 
CH, d 


area excesului de cerere pe piata 
u tip de dezechilibru pe CĂ So? 


Sa, 
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presiune se transformă în absorbție. Deci, Intenţia de 
trecerea de la presiune la absorbție este 

însoțită de o accelerare temporală a 
creşterii economice. O asemenea situație 
a caracterizat economia țărilor dezvoltate 
în perioada de trecere de la economia de ` Intenţia de 
pace la economia de război. Într-o anumită Ee? 
măsură, este caracteristică şi procesului ù 
trecerii de la faza de recesiune la cea de 
boom economic, 


În perioada de trecere de la presiune la 
absorbție, ca urmare a creşterii producției, 
are loc o creştere bruscă a intenției de . 3 
vânzare, al cărui efect este utilizarea Fig. 19.2 Trecerea de la presiune la 
capacităților nefolosite anterior (vezi absorbție 
figura 19.2).. 


În primul moment, surplusul de producție se obține aproape gratuit, fără sacrificii 
legate de creşterea capitalului fix. Din momentul în care s-a trecut de la neutilizarea . 
relativă a capacităților de producţie la folosirea acestora, sporirea producţiei are loc 


numai prin creşterea capitalului fix şi promovarea progresului tehnic, prin creşterea 
productivităţii. 


b) Excesul de cerere pe piaţa bunurilor şi 
excesul de ofertă pe piața muncii . Excesul de 
ofertă pe piața muncii înseamnă şomaj, în timp 
ce excesul de cerere pe piața bunurilor 
înseamnă diminuarea producției, o criză alimen- 
tară (vezi figura 19.3). 

Cauzele directe care determină starea de ab- 
sorbție pe piaţă sunt: satistacerea insuficientă 
a aspirațiilor consumatorilor, care sunt nevoiți 
să recurgă la substituiri forțate, inclusiv. la 
economii silite; disproporţiile dintre ramurile 
de producţie, concretizate în aceea că volumul 
producției agenţilor economici este mai mic n Fig. 19.3. Excesul de cerere pe 
raport cu intenţiile de cumpărare de factori de piața bunurilor şi excesul 
producţie şi bunuri de consum; neconcor- de ofertă pe piaţa muncii 
danţa între intențiile de investiţii, pe de o parte ŞI condiţiile tehnice materiale reale 
ale efectuării investiţiilor, adică potenţialul de Investiţii, pe de altă parte. 

În condițiile în care sistemul economic se află în perioada de trecere de la 
absorbție la presiune, are loc diminuarea ritmului creşterii economice, conversiunea 
fiind însoţită de o încetinire temporară a creşterii economice (vezi şi figura 19.4) 

În această perioadă de trecere se formează creșterea Inten 
se stimulează intenţiile de vânzare, sporirea potențialului de pr 
rezultat sacrificii temporare în domeniul consumului. 


Fază de trecere 


Ulor de cumpărare şi 
oducție, care au drept 
În consecință, se creează 
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Intenţia de 

vânzare 
H 

I 

I 


Intenţia de 
cumpărare 


Fază dc trecere 


Fig. 19.4. Trecerea de la absorbţie la presiune 


rezerve de resurse şi capacități de producţie, stocuri de bunuri economice care 
creează premisele pentru accelerarea creşterii economice. 


Analiza comparativă a proceselor de presiune şi de absorbție reliefează o serie de 
consecințe economice şi sociale, sintetizate în tabelul 19.2 


Efecte „pure“ ale presiunii şi absorbției 
Tabelul 19.2. 


Domeniul de manifestare Absorbția 


Volumul producției Pe termen scurt, frânează Pe termen scurt, stimulează 
creşterea volumului creşterea volumului 


Cheltuieli - consumuri Neutilizarea parţială a Utilizarea încordată a 


resurselor resurselor; înlocuiri forțate în 
consum 
Calitatea 
„Concurența 


Stimulează introducerea 
produselor noi. Stimulează 
îmbunătățirea calității, 
garantarea acesteia. 


Vânzătorii se concurează 
pentru cumpărători; 
monopolistul se comportă ca 
un concurent 


Nu stimulează introducerea 
produselor noi şi nici 
îmbunătățirea calității sau 
garantarea acesteia. 


Cumpărătorii se concurează 
pentru vânzători; vânzătorul 
ramurii atomizate se 
comportă ca un monopolist 


Adaptarea Pe termen scurt, Pe termen scurt, 
producătorul se adaptează la | consumatorul se adaptează 
consumator; produsele noi la producător 


modifică cererea 
consumatorului 


incertitudinea Povara nesiguranţel este 
suportată de vânzător 


1) Vezi Kornai, J., Op, cit, p.286. 


Povara nesigurantei este 
suportată de cumpărător 


mm 


(9 
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Am 
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Preslunea Absorbțla 


Selecția o face cumpărătorul; Selecţia o face vânzătorul 
mai ales pe criterii progresive | sau un institut administrativ; 
mai ales pe criterii indiferente 


Cumpărătorul își procură 
informațiile despre 
posibilităţile de cumpărare. 


Domenlul de manifestare 
Selecţia 


Vânzătorul informează pe 
cumpărător 


Flux de mesaje 


implicațiile presiunii şi absorbției asupra desfăşurării activităţii economice sunt 
mult mai ample, ele trebuind privite atât pe termen scurt, cât şi pe termen lung. 
Astfel: 

a. Absorbţia, pe termen scurt, favorizează desfăşurarea activităţii 
economice, , creşterea dimensiunilor ei atât prin utilizarea mal bună a capitalului fix 
existent, cât şi prin sporirea volumului capitalului fix prin investiţii. Investițiile con- 
tribuie rapid şi direct la lărgirea pe cale extensivă a producției, resursele fiind utilizate 
la maximum. Pe termen lung, absorbţia constituie un stimulent puternic şi durabil 
pentru creşterea volumului producţiei, dar generează locuri înguste de producție, 
ceea ce nu stimulează în măsură suficientă progresul tehnic. 


În schimb, în perioada de presiune, pe termen scurt , volumul producției poate 
să crească, dar numai în situația în care într- un număr însemnat de unităţi 
economice producătoare o parte a capacităților de producţie este neutilizată, 


, stocurile fiind inutile. În acest caz, investiţiile nu mai contribuie rapid şi direct la 


creşterea dimensiunilor producției pe cale extensivă, deoarece există rezerve 
neutilizabile. Pe termen lung însă, neutilizarea unei părţi a resurselor şi rezervelor, 
duce la o însemnată risipă, 


b. Privite într-un orizont de timp mai mare, starea de absorbție frânează dezvol- 
tarea şi perfecționarea bunurilor economice, deoarece existența pieței vânzătorilor 
exclude motivaţia pentru apariția produselor noi. În schimb, în cazul presiunii are loc 


o stimulare a apariției de produse noi. Deci, presiunea accelerează, iar absorbția 
frânează dezvoltarea calitativă. 


c. În condiţiile presiunii, concurenţa există numai între vânzători. În această 
situaţie, vânzarea efectivă poate să se apropie de aspirația vânzătorului, dacă un alt 
vânzător sau mai mulți vânzători rămân şi mai mult în urmă față de propriile lor 
aspirații. În schimb, în condiţiile absorbției, concurența se manitestă numai între 
cumpărători, In această situație, creşterea vânzărilor depinde numai de producție 
producătorul, găsind cumpărător pentru fiecare produs, şi, deci, nu trebuie să con: 
cureze. Totodată, cumpărătorul stă la rând numai atunci când este în stare să-şi 
satisfacă în mai mare măsură propriile sale aspirații de cumpărător: dacă alti 
cumpărători rămân in mal mare măsură nesatisfàcutl, el concurează cu ceilalți 
cumpărători. Deoarece în starea de absorbţie producția poate să se îndepărteze de 
la aspiraţiile consumatorului, acesta va fi obligat să tacă înlocuiri forțate de bunuri. 


d. Sub aspectul adaptării producţiei la nevoile consumatorilor, în situația ab- 
sorbției, aceasta se realizează anevole, în timp ce în situaţia de presiune, adaptarea 
este rapidă şi elastică. În presiune, influența producţiei asupra consumului este mult 
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mal activă decât în perioada de absorbție. în perioada de presiune are loc 
modificarea cerinţelor şi intenţiilor de cumpărare în mod permanent. "H ) 
e. În perioada presiunii, povara incertitudinii cade OH 
cumpărătorul găseşte ceea ce caută si nu se simte în nesiguranţă. In perioa a EN 
absorbtie situatia se inversează, vânzătorul se simte în siguranţă, în Ge 
cumpărătorul cumpără atunci când găseşte bunul respectiv, nu în momentul în c š 
s-a conturat intenţia de cumpărare. În consecință, la consumator poate să apar 


acumularea de stocuri. 

f. În perioada de presiune, cumpărătorul este cel ce face selecția, care are drept 
rezultat îmbunătăţirea calităţii, reducerea costurilor, diferenţierea producţiei $i con- 
centrarea productiei. În situația de absorbție, efectele pozitive ale selecției sunt 
aproape anulate. 

g. Cele două forme ale dezechilibrului economic îşi pun amprenta şi asupra 
fluxului de mesaje, asupra relaţiilor informaţionale între masa vânzătorilor şi cea a 
cumpărătorilor. În timpul presiunii, cea mai mare parte a sarcinilor informative cade 
asura vânzătorului, în timpul absorbției, invers, ele cad în seama cumpărătorilor. In 
cazul unei piețe cu concurenţă imperfectă, activitatea de informare este asimetrică!. 


Consecințele pozitive sau negative ale presiunii şi ale absorbției asupra pieţei sunt 
şi în funcţie de intensitatea cu care se manifestă fiecare din aceste procese. 


În cazul presiunii, se creează o diferenţă între aspiraţia vânzătorului şi vânzarea 
efectivă, cunoscută sub denumirea de tensiune a aspiraţiei. Cu cât această tensiune 
este mai accentuată, cu atât presiunea asupra pieței este mai mare. Această tensiune, 
ca diferenţă între aspirație şi realizare, este factorul care amplifică o serie de procese, 
ca de pildă, îmbunătăţirea calității, reducerea costurilor. 


Presiunea asupra pieţei creşte şi în condiţiile sporirii intensității aspiraţiei spre 
vânzare. Această intensificare se manifestă prin amploarea şi diversificarea ac- 
tivităţilor favorizate pentru atingerea aspiraţiei de vânzare prin: perfecționarea 
bunurilor economice şi asigurarea calității garantate; reclamă, informarea şi con- 
vingerea cumpărătorului; scăderea relativă a preţului etc. 


Puterea absorbției se măsoară prin mărimea tensiunii ei, adică a gradului de 
nesatisfacere a cerințelor cumpărătorilor. Intensitatea aspiraţiei spre satisfacerea 
nevoii este în funcţie de: timpul de aşteptare pentru satisfacerea nevoii; perspectiva 
ce se prefigurează în legătură cu bunul economic şi cu prețul acestuia; mărimea 
rezervei de care dispune cumpărătorul; comportarea concurenței la aprovizionare: 
inportante Che pentru activitatea respectivă; efectele produse de reuşita sau 
nereușita obținerii bunului; legăturile lor cu dezvolta ii 
EA rea sau falimentul activităţii 

Rezultă că absorbția nemanifestată 
ȘI intensității aspiratlel de cumpărare. 


N 


1) Heflebower, BP. „The theory and effects of i iti i 
Competition Theory“; Studies in Impact, New York, Wiley, 1967 EEN eet Se 


D 


pe plață este o funcție crescătoare a tensiunii 


re 


in 


i~ 
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Cuantiticarea principalelor caracteristici de manifestare ale Bleech vi 
cumpărătorului şi compararea lor din punctul de vedere al presiunii, absorbției $ 
echilibrului, se află sintetizate în tabelul de mai jos : 


Principalele caracteristici ale presiunii, absorbției şi echilibrului 
Tabelul 19.3. 


Denumirea Presiunea ; Absorbtia Echilibrul 
caracteristicilor 
Relatia dintre etapa Se 


de perimare şi cea de 
aşteptare 


Tensiunea aspirației 
vânzătorului 


Satisfacerea aspiraţiei 
vânzătorului 


Satisfacerea aspirației S = Sg = 1 
cumpărătorului 
piață 


Comparând cele două forme fundamentale ale dezechilibrului, apare evident că 
presiunea are mai multe avantaje decât absorbția. Aceste avantaje pot fi evidente 
dacă politica generală se străduieşte să realizeze presiunea in următoarele condiții: 


-existența unei tensiuni nu prea mari între aspirația de vânzare şi vânzarea efec- 
tivă, astfel încât să provoace suficiente griji vânzătorului, dar să nu ducă la un volum 
prea mare de resurse neutilizate; 


- intensitatea aspiraţiei să fie puternică, astfel încât vânzătorii să fie interesați în 
mare măsură în reuşita vânzării; 


- să existe suficiente forțe şi procese contrare care să neutralizeze sau cel puțin 
să atenueze efectele negative ale presiunii, cum sunt: speculaţia, necruțarea adver- 
sarului, dezorientarea cumpărătorului, excesul de reclame etc. 


Comparând TEG cu teoria dezechilibrelor bazată, pe presiune şi absorbţie, rezultă 
că în timp ce prima consideră că este bine ca cererea şi oferta să fie în situaţie de 
echilibru, cea de a doua arată că nu este de dorit ca cererea şi oferta să fie în 
echilibru, ci ca aspiraţiile vânzătorilor cât şi cele ale cumpărătorilor să fie puternice, 
astfel încât la acest înalt grad de intensitate să se manifeste unul din tipurile 
dezechilibrului - presiunea. 


c) Excesul de cerere pe piaţa bunurilor economice, a monedei şi pe piaţa 
muncii , Un asemenea dezechilibru afectează grav toate categoriile de piețe, el fiind 
deja rezultatul unel economii aflate în criză structurală protundă. În termeni 
economici, aceste dezechilibre înseamnă hiperintiaţie, şomaj cronic şi înrăutățirea 
gravă a condiţiilor de viață. În economie nu mal acționează, în limite normale, nici 
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absorbția şi nici presiunea, fiind necesară o lungă perioadă de tranziţie pentru a 
restructura întregul aparat tehnico-productiv, pe alte criterii de raționalitate. Această 
restructurare de fond implică costuri sociale mari, stabilirea corectă a priorităților, 
refacerea şi dezvoltarea treptată a funcției productive a agenţilor economici, a sis- 
temului economic în ansamblul său. 

Concluzii generale. Tendinţa obiectivă de realizare a condiţiilor de echilibru 
trece în viața economică reală prin stări de dezechilibre parţiale sau totale, a căror 
depăşire necesită, la nivelul agenţilor economici şi al ansamblului economic, strategii 
adecvate de utilizare a mijloacelor şi de atingere a scopurilor, lăsând alternativele 
posibile să concureze, în condiţii normale, pe piaţă. Rolul puterii publice este de a 
dirija şi veghea înviorarea activităţii agenţilor economici şi protejarea puterii de 
cumpărare a consumatorilor, de a permite ca maximizarea profiturilor să se realizeze 
în condiţiile îmbunătățirii calităţii vieţii consumatorilor. 
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Pentru obținerea bunurilor economice se efectuează o serie de cheltuleli, care 
îmbracă forma de costuri. Aceste cheltuieli se grupează în două categorii: a) costuri 
tactoriale, care exprimă cheltulelile efectuate de către întreprinzător pentru utilizarea 
factorilor de producție, pentru serviciile aduse de aceştia în producția curentă; 
b)costuri de întrebuințare, care exprimă plățile efectuate către alți factori 
întreprinzători pentru cumpărările de diterite bunuri necesare desfăşurării producţiei. 
Costurile factoriale împreună cu costurile de întrebuințare alcătuiesc costurile 
primare ale producţiei. 


Surplusul valorii producţiei vândute, într-o anumită perioadă de timp, peste 
costurile primare din perioada respectivă, constituie venitul (profitul) global 
al întreprinzătorului. 


Aceste venituri obținute de agenții economici, individuali şi agregaţi, constituie 
sursa reluării activității economice, a satisfacerii nevoilor personale şi colective. 
Aceste venituri, la nivelul economiei naționale, îmbracă următoarele forme: venit 
personal, venit disponibil şi venit naţional. 


Venitul personal exprimă veniturile curente ale persoanelor, provenite dintr-o 
activitate, la care se adaugă transterurile de la guvern şi întreprinderi. 


Venitul personal constituie sursa procurării de bunuri de consum şi servicii, 
precum şi a economisirilor făcute de gospodării. De aceea, mărimea venitului per- 


sonal are implicaţii deosebite asupra cererii finale de bunuri de satisfacție şi bunuri 
investiționale. š 


Venitul disponibil reprezintă parte a venitului personal din care s-au redus 


impozitele pe veniturile personale plătite administraţiei centrale, tederale şi 
locale. 


Venitul disponibil evidenţiază veniturile menajelor ce pot fi folosite pentru: a) 
satisfacerea nevoilor personale - cumpărarea de bunuri materiale şi servicii, plata 
dobânzilor, transferuri de venituri în străinătate etc., precum şi b) pentru economisire. 


Venitul naţional reprezintă suma veniturilor personale la care se adaugă sau 
se scad următoarele elemente: a) se adaugă profiturile obţinute de societățile 
anonime, cotizaţiile pentru asigurările sociale şi excedentele de salarii; b)din 
rezultatul obţinut se scad transferurile efectuate de întreprinderi şi de stat 
dobânzile la împrumuturile de consum și dividendele. 


Prin mecanisme specifice, Indeosebl prin sistemul de impozitare a veniturilor, o 
parte din acestea intră în procesul redistribulrii venitului național. Această parte este 
preluată de puterea publică şi constitule sursă a veniturilor bugetare destinate 


acoperii cheltulelilor legate de învăţământ, cultură, sănătate, administrație, apărare 
etc, 
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4 ROSE wun 
Multiplele forme de venituri ce se formează în procesul repartiţiei veniturilo 
destinate consumului şi investiţilor. 


20.1 Consumul 


O parte din veniturile deținute de persoanele fizice şi juridice, inclusiv de stat, este 
utilizată pentru cumpărarea de bunuri de consum şi achiziționarea de servicii per- 
sonale sau colective. Deci, orice consum se bazează pe un anumit venit care, de 
regulă, se concretizează într-o anumită sumă de bani. 


Folosirea acestor bunuri economice de către populaţie şi administraţie, în 

scopul satisfacerii trebuinţelor lor personale şi colective reprezintă con- 
sumul. Ca act final al activităţii economice, pe seama acestuia se asigură 
existenţa oamenilor, satisfacerea unor nevoi generale ale societăţii, dezvol- 
tarea personalităţii umane. 


În funcţie de anumite criterii, consumul personal şi colectiv îmbracă mai multe 
forme. După obiectul consumului, se disting următoarele categorii: consumul 
material (consum de bunuri materiale de satisfacţie) şi consum nematerial (consum 
de servicii). La rândul său, consumul material se divide în: consum de produse 
alimentare şi consum de produse nealimentare. După durata consumului, acesta se 
grupează în: consum propriu-zis (de folosință curentă), care cuprinde bunurile de 
satisfacţie ce îşi pierd utilitatea printr-un singur act de folosință şi consum de bunuri 
de folosință îndelungată (durabile), care se referă la bunurile de satisfacție ce se 
uzează treptat, utilizându-se într-o perioadă mai mare. În funcţie de modul de 


procurare a bunurilor şi serviciilor utilizate, consumul se împarte în consum de bunuri 
marfare şi autoconsum. 


Consumul personal constituie o componentă principală a calităţii vieții, respectiv 
a nivelului de trai; volumul, structura, calitatea şi dinamica acestuia reliefează gradul 
de satisfacere a multiplelor trebuinţe fiziologice, spirituale şi sociale ale populaţiei 


Indicatorul care reflectă nivelul mediu al consumului de bunuri materiale şi 
servicii este consumul pe locuitor. Acest indicator se determină prin rapor- 


tarea consumului total, pe grupe de produse inci 
şi produse principal intr- 
anumită perioadă, la numărul mediu al populaţiei unei Spe iasi 


Cu ajutorul acestuia, se apreciază capacitatea pieței de a satisface cerințele de 


consum ale populației, precum si modificăril 
e structurale i 
sumului respectiv, SE een, 


Mărimea consumului de bunuri materiale 
| ŞI servicii pe individ, so i 
totalul populaţiei se exprimă prin costul vieţii. Nivelul costului EN em 
mărimea cheltulelilor curente efectuate într-o anumită perioadă de ti CH Aa 
an, pentru procurarea de bunuri alimentare, Ppa guta un 


nealimentare si ser 
sumului populației. Mărimea cheltulelilor curente depinde să a) Si die a Bas 
materiale şi servicii achiziționate (q) şi incluse într-un „coș“ de b n 
nivelul preturilor si tarifelor practicate pentru aceste b Ee 


unuri economice (p). 
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Evoluţia costului vieţii se exprimă prin indicele costului vieţii (low) care 
evidenţiază modificarea medie a preţurilor bunurilor materiale și tarifelor la 
serviciile utilizate de populaţie. 


Acest indice se determină prin relația: 


low = qi. Po 7 
Dacă Indicele costului vieții este în scădere, înseamnă că are loc o creștere a 
nivelului de tral şi Invers. 


Pentru cunoaşterea costului vieții, a puterii de cumpărare a populaţiei și a 
nivelului de trai se utilizează, de către organisme specializate, bugetele de familie. 


Bugetul de familie reprezintă un sistem de evidenţă prin care se înregistrează 
sistematic şi cronologic, de regulă pe o perioadă de un an, veniturile după 
natura lor (din muncă, din surse bugetare etc.), iar cheltuielile de consum 
după destinaţia lor: hrană, locuinţă, învățământ, transport etc. 


Aceste bugete se întocmesc pe diferite categorii socioprofesionale şi tipuri de 
familii reprezentative, selectate de organisme specializate, după anumite reguli con- 
venite oficial. 


Structura cheltuielilor pentru consumul personal, sub aspectul destinaţiilor şi al 
ponderilor, diferă de la o perioadă la alta şi de la o țară la alta. De exemplu, în S.U.A., 
structura consumului personal este următoarea: alimente şi țigări; îmbrăcăminte, 
accesorii şi bijuterii; cosmetică şi îngrijire personală; locuinţă, cheltuieli cu locuinţa; 
bunuri durabile: (mobilă, aparate electrocasnice, telefon, telegraf); îngrijirea 
sănătăţii; afaceri personale (schimburi bancare, cheltuieli funerare, juridice); 
transport; recreere (cărți, muzică, jucării, sport, flori, amuzament, cluburi); educaţie 
privată, cercetare; activități de binefacere şi religioase. 


În anul 1989, în S.U.A., cheltuielile pentru consumul personal erau cu 31,2% mai 
mari decât în 1985. Ponderile cele mai ridicate erau deținute de cheltuielile legate de 
alimente şi tutun (19,6% în 1985 şi 18,5% în 1990); locuințe (13,5% şi respectiv 
ee? de sănătate (12,5% şi respectiv 14%); de transport (13,7% şi respectiv 
12,3%). 

În Franţa, încă din 1938, a fost introdus un model de calculare a indicelui general 
de creştere a preţului care a cuprins 34 de articole, lar din 1970 cuprinde 295 articole, 
structurate astfel: alimente, locuință, îmbrăcăminte, iglenă-sănătate, transport, 


diverse. Ponderea lor în calculul prețurilor este diferită, în anul 1987 având 
următoarele valori: 38%; 18%; 11%; 10%; 11% şi respectiv 12%, 


Legităţile evoluţiei consumului. Flind în posesia unul anumit venit, fiecare con- 
sumator este preocupat să-și procure bunuri economice, care să-l permită satis- 
facerea maximului de plăceri ale sale. Cum pentru marea majoritate a consumatorilor 
aceste doleanțe depășesc disponibilităţile lor băneşti, consumatorul îşi poate satis- 
face anumite trebuințe numa! prin renunţarea la alte trebuințe. Drept urmare, fiecare 
individ consumator compară utilitatea bunului la care renunţă cu utilitatea bunului pe 
care vrea să și-l procure, hotărârea luând-o în momentul în care utilitatea ultimului 
bun este considerată superioară primului, a aceluia la care renunţă. 
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Potrivit Şcolii psihologice austriece, 
caracter legic. 

Corespunzător legii distribuirii ch 

facţie se poate realiza numai în con 

bunuri consumate, din fiecare categorie de chelt 

sunt egale. Iz 

în conformitate cu cerinţele acestei legi, formulate de economistul austriac Engel, 
partea cheltuielilor destinate alimentaţiei este cu atât mai mare cu cât venitul este mai 
mic şi invers; cheltuielile cu îmbrăcămintea rămân relativ constante, indiferent de 
mărimea veniturilor; cheltuielile cu locuinţa au o pondere relativ constantă, oricare ar 
fi nivelul veniturilor, teză confirmată de practică; ponderea cheltuielilor pentru confort 
şi recreere (distracții) creşte mai rapid decât creşterea veniturilor, ea fiind aproape 
nulă la persoanele cu venituri foarte mici şi mare la persoanele cu venituri ridicate. 


în general, în evoluția consumului, apreciată pe baza bugetelor de familie, se 
remarcă următoarele tendinţe: scăderea ponderii cheltuielilor pentru alimente, pe 
fondul diversificării structurii, îmbunătățirii calităţii şi sporirii consumului produselor 
cu valoare nutritivă ridicată; menţinerea relativ constantă a părţii cheltuielilor pentru 
îmbrăcăminte şi confort personal; creşterea ponderii cheltuielilor pentru servicii, în 
mod deosebit a celor legate de ridicarea nivelului de cultură şi civilizaţie. 

Înclinaţia spre consum și factorii care o determină. Raportul procentual dintre 
consum şi venit este pus în evidenţă de rata consumului (c) sau înclinația medie spre 
consum, care exprimă ponderea consumului (C) în totalul venitului (Y), adică: 


repartiția cheltuielilor pentru consum are 


eltuielilor, atingerea maximului de satis- 
diţiile în care utilităţile finale ale ultimelor 
uieli destinate consumului, 


c = C/Y x 100 


Rata consumului este direct proporţională cu mărimea consumului şi invers 
proporţională cu mărimea venitului. Mărimea consumului depinde obiectiv de dimen- 
siunile venitului, iar subiectiv, de trebuințele indivizilor. 


Legătura funcţională dintre un anumit venit şi cheltuielile efectuate pentru consum 


este denumită înclinația spre consum, ce se 
J manifestă sub forma unei i ii 
şi a unei mărimi marginale. el deg 


Aceasta exprimă tendinţa unui individ de 
a cheltui venitul său pen 
bunuri de satisfacţie - materiale sau servicii. KEE de 


eloo a gopaup reprezintă relația fundamentală dintre un anumit nivel 
al venitului exprimat în salariu si chelt 
EN et D uielile de consum la acest nivel al 


ien cheltuielilor destinate consumului 
obiectivi şi subiectivi, Printre factorii obi : i 
salariului, ale veniturilor în general, za | ee Mae d a Ne 
de venitul real, de cel nominal, de mărimea venitului net Decizia d Saua 
luată în raport de evoluția venitului net personal; b) modificările DE ame SCT 
afectează preţul diferitelor elemente de capital fix ŞI capital ci Age Se 
uzura morală şi/sau accentuarea restricțiilor la unele resurse KEE E 
. Pe perioade 


personal depinde de o serie de factori 
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scurte, acest factor are o influență majoră asupra înclinațiel spre consum; c) 
modificarea aşteptărilor în ceea ce priveşte raportul dintre cheltuielile de consum 
prezent sl viitor, determinate de schimbările în puterea de cumpărare a banilor sau de 
unele riscuri. Acest factor se identifică cu evoluția ratel dobânzii. De regulă, se 
consideră că mărimea cheltuielilor de consum se modifică în raport invers 
proporțional cu evoluția mărimii ratel dobânzii, pe perioade cât mai scurte însă 
influența este secundară şi nesemnificativă. Riscurile privesc si ele anumite aspecte: 
incertitudinea duratei de viaţă, care influențează asupra posibilităților de a beneficia 
de bunurile viitoare; plata unor impozite exagerat de mari, având un caracter confis- 
cator; incertitudini externe privind viitorul etc; d) modificarea politicii fiscale. Aceasta 
poate să pună accent pe surse bugetare proprii sau pe împrumuturi. Când este 
utilizată ca instrument pentru o repartiție mai echilibrată a veniturilor, politica fiscală 
accentuează înclinația spre consum; când o parte importantă a fondurilor bugetare 
este destinată achitării datoriei publice, sporesc impozitele de la populaţie, înclinația 
spre consum diminuându-se. 


Factorii subiectivi se referă la înclinații psihologice, la obiceiurile indivizilor. - 
Printre aceştia se înscriu următoarele mobiluri: a) dorința oamenilor de a crea o 
rezervă bănească pentru situații neprevăzute; drept urmare, cheltuielile pentru con- 
sumul curent se diminuează în favoarea unui consum viitor, pentru cazuri 
neprevăzute; b) constituirea de rezerve băneşti (economii) pentru asigurarea 
bătrâneţii sau protejarea anumitor persoane; c) dorinţa de a obține dobânzi sau alte 
avantaje prin participarea la unele acţiuni pe baza cărora urmează să realizeze în 


„ viitor proiecte de afaceri; d) instinctul oamenilor de ridicare a standardului de viață, 


prin majorarea treptată a cheltuielilor de consum, pe baza unor rezerve băneşti 
formate în timp; e) senzația de independenţă şi de libertate de mişcare a indivizilor 
pe seama existenţei unei sume băneşti mari economisite; f) dorința de a lăsa avere 


moştenitorilor; g) manifestarea la unele persoane a zgârceniei, concretizată în 
diminuarea cheltuielilor de consum curent. 


Sintetic, aceste mobiluri care acționează în sensul micşorării cheltuielilor de 


consum privesc prudența, prevederea, setea de propăşire, independența, spiritul de 
afacere, mândria şi avariția. 


Toţi factorii tin seama de prevederile administrației centrale şi locale, ale 
diferitelor societăți comerciale de a-şi asigura resurse pentru investiţii, fără să 
apeleze la împrumuturi, de a crea disponibilităţi băneşti pentru a tace faţă unor nevoi 
urgente, unor dificultăţi etc., să asigure propăşirea propriei lor activități prin 
realizarea de venituri mal mari, de a constitul rezerve financiare mai mari decât 
costurile de întrebuințare şi suplimentare, în scopul rambursării datoriilor şi amor- 
tizării mal rapide a echipamentului de producție etc. 


Mobilurile subiective, care incită Indivizii şi puterea publică centrală şi locală să 
nu consume o parte din venit, generează economiile pozitive. O serie din aceste 
mobiluri sublective, care determină formarea economiilor pozitive, generează însă şi 
apariția unor economii negative (economiile pentru constituirea unor rezerve băneşti 
destinate asigurării bătrâneţii, ajutoarele de şomaj finanțate prin împrumuturi etc.). 


În raport cu aceşti factori obiectivi şi sublectivi, evoluează şi înclinația spre 
consum. Din ansamblul lor, Impactul cel mal puternic îl are moditicarea venitului 
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aceasta constituie variabila principală de care depinde cererea de consum. Pe termen 
scurt, un venit în creştere este însoţit adesea de economii sporite, în timp ce un venit 
în descreştere este însoţit de economii micşorate, la început, în proporţie mai mare. 
Un nivel absolut mai ridicat al venitului tinde, de regulă, să mărească decalajul dintre 
venit şi consum, deoarece satisfacerea trebuinţelor curente de bază constituie un 
impuls mai puternic decât o incitaţie spre economisire, dar care începe să se afirme 
doar din momentul în care indivizii ating un anumit nivel de bunăstare. 
După J.M.Keynes, relaţia dintre venit si consum se află sub incidenţele legii 
psihologice fundamentale, potrivit căreia, de regulă, şi în medie, o dată cu 
creşterea sau reducerea venitului, oamenii înclină să-şi mărească sau să-şi 
diminueze consumul, dar într-o proporție mai redusă. 
Deci, la o creştere a venitului (AY) are loc şi o sporire a consumului (AC), 
creşterea venitului devansând creşterea consumului, adică: AY > AC. 


Legătura funcțională dintre creşterea venitului şi creşterea cheltuielilor pentru 


consum este relevată de înclinația marginală spre consum (c'). 
Aceasta exprimă raportul dintre creşterea consumului şi creşterea cu o unitate a 
venitului, adică: 


c' = A G AY: 
şi se prezintă ca o mărime pozitivă, dar subunitară, fiind un număr cuprins între 0 
şi 1. 
Dep sl 
În condiţii normale, înclinația marginală spre consum nu poate lua nici valoarea 0 
şi nici valoarea 1, mărimea ei fiind plasată mai aproape de 1 decât de 0. În perioadele 
de boom, înclinația marginală spre consum se înscrie între 0,6 - 0,7, în timp ce în 
perioadele de recesiune este mai mare. 
Legătura dintre consum şi venit este 
evidenţiată de funcţia de consum care, 
potrivit evoluţiilor înclinaţiei medii spre con- 
sum (C/Y) şi a înclinaţiei marginale spre con- 
sum (A C/A Y), se prezintă sub trei ipostaze: 


a) ipostaza unei funcții liniare de forma C 
= c.yunde0 < c < 1, când înclinația 
medie spre consum ca şi înclinația marginală 
spre consum sunt constante şi egale, adică: 


cy =c = AC/Ay 
Grafic, funcţia liniară a consumului se Fig. 20.1. 
prezintă în fig. 20.1. 
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b) Ipostaza unel funcții afine de forma 
C = c. y + Counde 0 < c < 1, 
când înclinația medie spre consum este 
variabilă lar înclinația marginală spre consum 
este constantă, adică 


AGIAy = co <C = c + Co/y 


Qratic, tunctia afină consumului se 


Fig. 20.2 
prezintă în fig. 20.2. Š 


c) ipostaza unei functii concave de forma 
C = t(y) unde 
AC/AY > 0 şi C(0) > Co > 0 când 
înclinația medie spre consum şi înclinația 
marginală spre consum sunt variabile. 


Grafic, funcția concavă a consumului se 
prezintă ca în fig. 20.3. 


Fig. 20.3 


20.2 Economiile şi investiţiile 


În procesul repartiţiei venitului se are în vedere atât satisfacerea trebuințelor 
prezente cât $l a celor viitoare, adică o anumită proporție între consum şi economii. 


Economiile (E) reprezintă surplusul de venit (Y) peste cheltuielile de consum 
(C). Deci: 
Ya C+E,larE=Y-C 
Deoarece venitul (Y) este dat de diferența dintre totalul vânzărilor de produse 


finite (A) și cheltulelile pentru cumpărarea produselor de la alți întreprinzători (A), 
economiile globale (Eg) rezultă din relaţia: 


Eg = (A-U)-(A-A) = A1-U 


ECONOMIA POLITICĂ 
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heltuielilor suplimentare (V) se obţine 


Prin scăderea din venitul global (YI) a c 
venitul net (Yn) şi deci, prin diminuarea lui Eg cu aceste costuri suplimentare se obțin 


economiile nete (En), adică: e 


(AE) si cea a venitului (AY) există o legătură 
clinatia marginală spre economii (s). Aceasta 
or si cea a venitului, relevând cu cât 
itate a sporului de venituri, adică 


între evoluția economiilor 
funcțională exprimată prin în 
reflectă raportul dintre creşterea economiil 
sporesc economiile la creşterea cu o un 
s = AE/AY. 


De regulă, creşterea medie a econoimiilor (AE) devansează creşterea medie a e 
venitului (AY), adică: 
AE > AY 
Deoarece A Y = AC +A E, rezultă că înclinația marginală spre economii este un 
număr pozitiv, dar subunitar, adică: 
0<s <1 
Relaţia existentă între economii şi venit este evidenţiată de funcția de 
economisire, care se deduce prin scăderea din venit a funcţiei de consum după cum 
urmează: 
E =Y-C = Y -(cy + Co) = 
(1 - C)y - Co 
unde 1-c >O 
Grafic, funcția de economisire se prezintă 
în felul următor: 
A 


În punctul M, numit pragul de economisire 
sau pragul de ruptură, consumul (C) este egal 
cu venitul (Y), adică C = Y, lar economiile sunt 
nule, Până la acest prag, economiile sunt 
negative; lar după acest prag ele sunt pozi- Fig. 20.4. 

Economiile se concretizează, în 
sau În tezaurizarea lor, 


În accepţiune restrânsă, Inves 


patrimoniul persona! existent, 
obținute din activitatea perio 


principal, în plasamente sub formă de investiţii 


AC, un adaos la capitalul sau la S 
A at din folosirea unei pšrti a economiilor 
respective, indiferent dacă se referă la 


€ 
A 
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elemente de capital fix sau circulant, la capitalul lichid sau la bunurile aflate 

în proprietatea monajolor. 

Venitul unel perloade corespunde, po do o parte, unel cereri da bunuri da consum 
(0) şi de bunuri de Investiţii (4), adică: 


Y=aC+À 
lar, pe de altă parte, unel valori egale do venit, destinat consumului şi economiilor, 
adică: 
Verb | 
Rezultă că investiţiile (I) şi economiile (E) reprezintă un excedent de venit peste 
cheltulelile de consum (C), şi deci: 


à= E 


Şcoala suedeză, supunând raportul dintre Investiţii (A) şi economii (E) unel analize 
„ex ante“ şi „ex post", ajunge la concluziile că, admițând la început (ex ante) că 
investiţiile şi economiile reprezintă două mărimi diferite, adică] e E, în final (ex post) 
egalitatea keynesistă dintre cele două mărimi se regăseşte întrucât economiile se 
adaptează necesităţilor investițiilor. 


Astfel, dacă la început Investiţiile întrec economiile (4 > E), atunci acţiunea inves- 
tiţiilor asupra venitului duce la apariţia la sfârşitul perioadei a unor economii com- 
plementare şi, prin aceasta, la restabilirea egalităţii dintre investiţii şi economii (4 
E). 

În mod similar, dacă la început economiile întrec investițiile (E >4) atunci suma 
venitului creat prin bunurile de consum și bunurile de producţie de la sfârşitul 
perioadei este Inferioară sumei venitului destinat consumului şi economiilor de la 


începutul perioadei, economiile excedentare diminuându-se, iar egalitatea dintre 
investiții şi economii (4 = E) se restabileşte. 


Această egalitate se explică prin aceea că cele două mărimi reprezintă pentru 
colectivitate două fațete ale aceluiaşi proces. Economiile exprimă comportamentul 


colectiv al consumatorului individual, în timp ce investițiile reflectă comportamentul 
colectiv al întreprinzătorului individual. 


Economille se transformă în investiții, al căror rezultat se concretizează în 
mărimea dimensiunilor capitalului fix şi ale celui circulant (stocurile). 


Partea de venit destinată investiţiilor reprezintă investiția netă şi asigură 
formarea netă a capitalului. —— ETET 


Pe seama investiție! nete se asigură sporirea volumului capitalului fix şi a 
stocurilor de capltal. 

„Prin adăugarea la investiţia netă a alocaţiilor pentru consumul de capital fix 

(amortizarea) se constitule investiţia brută, aceasta fiind sursa tormšril-bruta— 


a capitalului, 


Pe seama Investiţiei brute, spre deosebire de investiţia netă, se asigură şi 
refacerea (repararea) și înlocuirea capitalului fix consumat. 


Pentru ca înclinația spre economii să constitule un factor de progres, este necesar 
ca economiile să se transforme în investiţii. Evoluţia lor se află sub incidenţa unei 
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multitudini de tactori, cum sunt: cererea de investiţii; randamentul viitor Si E 
capital; fluctuațiile profitulul la investiţiile existente; politica statului în 2 o 
investițiilor; starea generală a economiei naționale; conjunctura economiei mondiale. 


Cererea de investiţii depinde de eficiența marginală a capitalului și de nivelul 
ratei dobânzii. Dimensiunile investiţiilor curente cresc până în acel punct în care 
eficiența marginală a capitalului nu mai depăşeşte rata curentă a dobânzii la nici o 
categorie de bunuri capital, adică eficiența marginală a capitalului (WmK) este 
aproximativ egală cu rata de piață a dobânzii (d), adică: 


WmK = d 


După expresia lui I.Fisher, mărimea investiţiilor în orice domeniu este dată de 
raportul dintre rata venitului net față de costul net (r'pn) şi rata dobânzii (d) adică 
r'pn>d, când apare imboldul spre investiții. 


Motivația de a investi depinde şi de riscurile asumate de întreprinzător şi 
respectiv de cel care împrumută. Primul tip de risc este legat de propriile incer- 
titudini ale întreprinzătorului cu privire la venitul pe care îl aşteaptă să-l obțină din 
investiția ce urmează a fi realizată. Acest risc se poate micşora prin investiții con- 
comitente în mai multe afaceri, care egalizează şansele de câştig precum şi printr-o 
mai mare precizie a previziunilor. Cel de-al doilea tip de risc este legat de nesiguranța 
de natură morală, insolvabilitatea debitorului, ca urmare a nerealizării aşteptărilor 
acestuia. 


Dacă primul tip de risc reprezintă, într-un anumit sens, un cost social real, cel 
de-al doilea constituie un adaos net la costul investiţiilor, şi care nu s-ar manifesta 
dacă debitorul şi creditorul ar fi una şi aceeaşi persoană. Riscul creditorului duce de 
fapt la o dublare a mărimii riscului întreprinzătorului, care, pentru a se obține mini- 
mum necesar de randament, aşteaptă, fapt ce motivează investiția, adaugându-se de 
două ori la rata pură a dobânzii. Cu cât riscul este mai mare, cu atât diferenţa dintre 
randamentul scontat de debitor şi rata dobânzii pe care o acceptă este mai mare. În 
consecință, pentru a accepta să acorde împrumut, diferența dintre dobânda per- 
cepută de creditor şi rata pură a dobânzii este mai mare. 


Randamentul viitor al bunului capital incită motivaţia pentru investiţii, acesta 
fiind în funcţie de raportul dintre preţul de ofertă al unui bun capital şi randamentul 
său. Măsurarea randamentului viitor al unui bun capital presupune o anticipare d 
natură psihologică, care depinde atât de calitatea prognozei cât şi de > dai 2 
autoîncredere pentru efectuarea unei anumite investiţii. În aceste condiţii S 
manifestá o puternicá interactiune intre curba eficientei marginale a capit et 
starea de autoîncredere , cu efecte asupra mărimii investiţiilor. De Astea: ARĂ 


minarea cât mal exactă a mărimii viitorului profit capă 
tă o d 
pentru motivarea investiţiei, 8 e p pettanta 


În condițiile actuale, existenţa un 
P or piete financiare puternice se 
m 
tradictoriu in politica de investitil. Pe de o parte, ele faciliteazà Ee das 


importante investiţii, dar, pe de altă parte, acestea accentuează in a de noi şi 


economică, mai ales prin speculaţiile la bursa financiară. Prin bursele dee 
ri se 
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facilitează transterurile de investiţii între agenţii economici, şi, totodată, mişcarea 
| prețurilor la hârtiile de valoare influenţează hotărâtor asupra mărimii investiţiilor 
€ à curente. 

Practic, oscilațiile hârtiilor de valoare pe piața financiară pune pe întreprinzătorul 
investitor în două situaţii, Prima, de a lua decizia de a cumpăra o întreprindere 
existentă, dacă preţul acesteia este mai mic decât costul investiţiei pentru o nouă 
întreprindere similară cu cea cumpărată. A doua, de a decide realizarea unei noi 
întreprinderi, deoarece acţiunile acesteia vor putea fi plasate la bursă cu un profit 
ridicat, imediat. În această situație, întreprinzătorul investitor are în vedere 
moditicările viitoare ale prețurilor acțiunilor noii întreprinderi ce urmează a fi con- 
struită, jocul valorii acțiunilor la bursa financiară, bazat pe speculaţiuni. Drept ur- 
f| @ mare, nu este oportună o investiție care costă, de pildă 100 milioane de dolari şi a 
cărei valoare, potrivit determinării randamentului viitor ar fi cu 50% mai mare, dacă 
se apreciază că peste o anumită perioadă, pe piaţa financiară, valoarea acesteia se 
va reduce cu 50%. Viaţa demonstrează că pe măsura perfecţionării pieţei financiare 
riscul predominării speculaţiei creşte. 


Fluctuaţiile profitului la investiţiile existente influențează imboldul spre inves- 
tiții. Aceste oscilații sunt mai evidente în cazul întreprinderilor producătoare cu 
caracter sezonier, unde valoarea acțiunilor lor, deci şi mărimea profitului oscilează de 
la o perioadă la alta. 


Politica statului în domeniul investiţiilor. Accentuarea investiţiilor în domeniul 
public antrenează creşterea cererii de bunuri investiţionale, în timp ce diminuarea lor 
are drept efect reducerea acestei cereri. 


Starea generală a economiei naţionale. Stabilitatea sau instabilitatea factorilor 
economici şi social - politici influențează motivaţia pentru investiţii. Într-o economie 
aflată în perioadă de recesiune se acționează pentru frânarea acestui proces, inclusiv 


prin reducerea investiţiilor, pentru ca să se creeze condiţii de acţiune a factorilor care 
declanşează imboldul spre investiţii. 


| Conjunctura economiei mondiale, în funcţie de variația fazelor ciclurilor 
| economice, favorizează sau nu înclinația spre investiții. Dacă pe piaţa mondială se 
e a manifestă o tendinţă de stagnare a cererii de bunuri economice. evident 

d întreprinzătorii naționali nu mai sunt interesați de a investi. În schimb, dacă pe piața 


mondială sunt cerute cu insistență anumite bunuri economice, întreprinzătorii sunt 
dispuşi să efectueze investiţii în domeniile respective. 


Ansamblul acestor factori care influențează procesul investiţional acţionează în 
strânsă Interdependenţă, ca buclă de conexlune pozitivă sau negativă. 


În general, evoluţia cheltuielilor pentru investiţii este mai puțin stabilă decât cea 

a cheltulelilor pentru consum, deoarece este mal uşor să se amâne cumpărarea de 

| ~ bunuri capital decât să se amâne cumpărările de bunuri de consum. Când se produce 
| un declin în mărimea cheltulelilor de investiții, cererea de împrumuturi se reduce 
| ceea ce determină și scăderea ratel dobânzii. Dar, diminuarea ratei dobânzii 
stimulează investiţiile, astfel că prolectele de investiţii amânate se reiau investiţiile 

Încep să crească. 
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Luarea unel decizii de Investiţii de către întreprinzător se fundamentează pe studii 
privind oportunitatea financiară, care presupun determinarea unor indicatori 
economici, cum sunt: rata rentabilității investițiilor; rata rentabilităţii minime a inves- 
tițiilor; perioada de rambursare, 

Rata rentabilităţii investiţiei se determină pe baza principiului dobânzii com- 
puse, potrivit cărula o anumită sumă de bani disponibilă la un moment dat (So), 
plasată cu dobânda compusă exprimată într-o anumită rată (r), va deveni, după o 
perioadă de timp, o sumă mal mare (Sn), adică: 


Sn = So. (1-01 


Rata rentabilității minime exprimă pragul minim stabilit, de regulă, la un nivel 
mai ridicat, peste care întreprinzătorul se aşteaptă să fie depăşit de rata profitului ce 
va fi obținută, motivându-se astfel investiția. 


Perioada de rambursare reprezintă durata în care costul iniţial al investiţiei va fi 
rambursat întreprinzătorului investitor, acesta acceptând durata cea mai scurtă de 
rambursare. š 


Concluziile desprinse din studiile de oportunitate financiará sunt completate cu 
cele care decurg din analiza factorilor psihologici, a posibilitátilor financiare proprii 
etc. Prin consecintele lor, investitiile au un puternic efect de antrenare in intreaga 
economie naţională, în relaţiile dintre agenţii economici. Pe seama investițiilor se 
asigură asimilarea progresului ştiințifico-tehnic în activitatea umană, ele fiind un 
factor hotărâtor al creşterii economice. Ca urmare a sporirii investiţiilor, într-un volum 
şi o structură corespunzătoare nevoilor societăţii, se asigură crearea de noi locuri de 
muncă, înlocuirea şi modernizarea tehnicii şi tehnologiei, creşterea ofertei de bunuri 
economice, diversificarea şi ridicarea calităţii lor, îmbunătăţirea condiţiilor de muncă 
şi de viaţă, protecția mediului natural etc. 


20.3 Proporția dintre cheltuielile de consum şi inves- 
tiții. Multiplicatorul şi acceleratorul 


În țările cu economle de piaţă, în stabilirea pro 

: portiei dintre consum si investitii se 
au în vedere principiile multiplicatorului şi acceleratorului. OEN (K) 
reliefează influența investițiilor asupra venitului (Y), lar acceleratorul (a), influen 
consumului asupra investițiilor, À ja 


Volumul activității economice este supus în permanență u 

nui proces 
la cererea și oferta de bunuri economice. În funcție de ce 
economice, cererea globală este influențată de o serle de factori, parțial aleatorii e 
care se fundamentează decizia de investiții, Bëss 


Investițiile influențează producția, veniturile și con 
' sumul. Astfel 
titillor are drept rezultat creşterea venitului care, la rândul ei oder VE 
consumului. Aceasta din urmă asigură o creştere a venitului într-o a Baile Biest 
are 


D 
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decât cea anterioară. În continuare, unui volum mal mare de venit îl va corespunde 
un nivel mai ridicat al consumului; şi aceste interdependenţe se repetă, se amplifică. 
Sporul de venit este în dependenţă de multiplicatorul investiţiilor (K). Multi- 
plicatorul investiţiilor evidenţiază de câte ori sporul de investiţii (1) se 
cuprinde în sporul de venit (Y), adică: K = AY/AL. 
Sporul de venit creşte cu o mărime de K ori mai mare decât sporul de investiții, 
respectiv: 


d 
Ar 


AY = K. Al, în care K zi 
La J.M.Keynes, multiplicatorul investițiilor apare sub forma: 
K = 1/(1-c'), unde c' = înclinația marginală spre consum. 
Multiplicatorul lui Keynes caracterizează relația venit national - investiţii, ținându- 
| se seama de efectul conexiunii inverse, generat de consumul personal si colectiv, 
| relație ce se prezintă sub forma: 
Y = (1/(1-c)).| i 

Cum K = 1/(1-c'), rezultă că K = 1/s, deci, multiplicatorul investiţiilor este egal 
cu inversul înclinației marginale spre economii. 

Interdependenţele ce se manifestă între înclinația marginală spre consum (c'), 


înclinația marginală spre economii (s) şi multiplicatorul investițiilor (K), sunt reliefate 
de următoarele relații: 


dacă c' = 1/2, s = 1/2, K = 2 
dacă c' = 2/3, s = 1/3, K = 3 
dacă c' = 3/4, s = 1⁄4, K = 4 
dach c' = 5/6, s = 1/6, K = 6 etc. 


În procesul luării deciziilor privind proporția între consum şi investiții se are în 


vedere şi influența consumului asupra investiţiilor, influență exprimată prin ac- 
| celerator. 


AR 


Acceleratorul exprimă raportul dintre creșterea investițiilor şi creşterea 
cererii de bunuri de consum, adică: 


a = AI/AC, unde Al = a. AC 


Prin schimbarea cererii şi a otertel de bunuri economice, ca urmare a investițiilor 
are loc o modificare, într-o proporţie mal mare, a cererii şi ofertei pentru bunurile de 
Investiţii, 


CAPITOLUL al XXI-lea 
FLUCTUAȚIILE ACTIVITĂŢII ECONOMICE 


în perspectivă macroeconomică, activitatea economică este studiată sub unghiul 
evoluției în timp, în cadrul structurilor istoriceşte constituite în spațiu. Pe o asemenea 
bază metodologică, pot fi înțelese sensurile dinamicii economice, cauzele care o 
determină, sunt concepute măsurile prin care se urmăreşte influențarea compor- 
tamentului diferiților agenţi economici în direcţia considerată dezirabilă pentru 
evoluția de ansamblu a sistemului economic. 


21.1. Ciclicitatea - trăsătură a evoluției activității 
economice 


Evoluţia principalelor laturi ale activităţii economice dintr-o întreprindere, ramură 
şi economie națională (venitul naţional, producţia, desfacerile, investiţiile, consumul, 
ocuparea forței de muncă etc.) permite constatarea că în unele perioade se. 
înregistrează creşteri, în altele stagnări sau chiar reduceri; periodic, activitatea 
economică de ansamblu sau de ramură, poate cunoaşte chiar stări de criză. Aceasta 
înseamnă că, în timp, activitatea economică nu are o evoluţie uniformă, liniară, ci este 
fluctuantă. Se pot delimita fluctuații sezoniere accidentale (întâmplătoare) şi ciclice. 


Fluctuaţiile sezoniere, se derulează, de regulă, pe parcursul unui an, ca 
urmare a influenţei unor factori naturali sau sociali şi sunt în general ex- 
plicabile şi previzibile. 


Astfel, sub incidenţa unor factori natural-climaterici, volumul producţiei, al 
ocupării, al activităţii economice în general, cunoaşte fluctuații pe parcursul unui an 
în agricultură, construcții, turism, în unele subramuri ale industriei etc. Variaţiile 
sezonlere ale activităţii economice se datorează şi unor împrejurări sociale (obiceiuri 
şi tradiţii, sărbători religioase sau laice ş.a.). 


Datele statistice evidenţiază că în perloadele care premerg importante sărbători 
religioase sau laice au loc creșteri ale volumului vânzărilor, producției industriale si 
transporturilor, se îmbunătățește gradul de ocupare şi folosire a factorilor A 
producţie. Ulterlor acestor evenimente au loc, pentru perioade mal mari sau mai mici 
reduceri ale desfacerilor și producției, ale gradului de ocupare etc. 


Fluctuaţiile întâmplătoare, accidentale, sunt determinate d > 

e factori ale 
sau evenimente neaşteptate: cataclisme naturale, evenimente dE 
politice deosebite, decizii neașteptate ale unor agenţi economici o an N 
stare de spirit a populaţiei eto, š CA 
Fluctualiile ciclice sunt determinate de factori ce tin de tunc 


economice, de interdependenlele dintre părțile sale. aa activităţi 


Sunt fluctuatii agregate 


er 


e 
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şi se reproduc cu o anumită regularitate, desi nu pot fi încadrate în termene 
riguroase, exacte. 


Ei a Asemenea fluctuații s-au manifestat pregnant de la începutul secolului al XIX - lea, 
| iar prin cercetarea lor s-a desprins concluzia cà alternanta perioadelor de expansiune 
şi contracție a atacerilor, a activităţii economice în general, se derulează cu o anumită 
| regularitate în timp. Evoluţia principalelor fenomene economice este pulsatorie, 
| se derulează sub formă ondulatorie, are un caracter ciclic. 


Ca expresie a flucturaţiilor ciclice, actvitatea economică trece prin anumite faze, 
fiecare cu trăsături distincte şi care se derulează aproximativ în aceeaşi succesiune. 


În caracterizarea ciclicităţii, ca formă de mişcare a activităţii economice, se 
porneşte de la succesiunea şi repetabilitatea în timp a unor stări ale economiei 
€ A (anumite faze ale ciclului) care seamănă în linii generale de la un ciclu la altul; în 
fiecare fază, starea şi performanţele agregate ale economiei (ritmul venitului 
naţional, a producției industriale şi agricole, gradul de ocupare al forței de muncă, 
dinamica nivelului de trai etc.) au anumite caracteristici, diferite de la o fază la alta. 


Fazele mișcării ciclice se condiţionează reciproc şi, în unitatea lor, pregătesc 
premisele care asigură activităţii economice continuitate, schimbări calitative 

N şi progres. De aceea, teoria economică a desprins concluzia că ciclicitatea 
SCH reprezintă forma de evoluţie firească, normală a activităţii economice.?) 


Pentru cercetători, evidenţierea evoluţiei ciclice este posibilă pe baza analizei 
datelor statistice, în special, a celor care exprimă activitatea la nivel macroeconomic. 
Cum acestea, în marea lor majoritate, sunt sub formă monetară, devine necesară 


asigurarea comparabilității prin eliminarea influențelor generate de modificarea 
prețurilor. 


> 


De aceea, indicatorii valorici nominali - calculati pe baza prețurilor curente ale 
fiecărui an - trebuie transformați în indicatori reali - mărimi exprimate în prețuri 
constante, comparabile. 


O asemenea transformare se realizează cu ajutorul deflatorului, indicator care 
reliefează în mod sintetic modificările survenite în nivelul prețurilor sau în puterea de 
cumpărare a banilor. 


La 


21.2 Diversitatea ciclurilor economice. Ciclurile lungi. 
Ciclul decenal şi fazele sale 


Pe baza datelor statistice acumulate pentru diferite economii, au fost identificate 
mai multe tipuri de cicluri economice care se suprapun şi se întrepătrund. Se 


AN 


1) O asemenea opinie părea a fi pusă sub semnul întrebării în anii '50 - "60; ea revine cu drept de 
cetate în circuitul ideilor economice începând cu anii '70 (vezi în acest sens, în special „Is the Bussines 
Cycle Obsolete ?“ Wiley, 1969), 
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detaşează prin importanța lor: ciclurile lungi, „seculare“ sau Kondratiev "Ne 
numele economistului rus care le-a studiat primul 1: ciclurile propriu zise, numi 
decenale sau cicluri Juglar, de la numele economistului care, le-a studiat in mo 
special. Ele au o durată care variază de la 4-5 ani la 10-12 ani “ ciclurile scurte, o 
o durată de la 6 luni la 3 ani, din rândul cărora se detaşează ciclul inflationist si cel a 
variaţiei stocurilor Š 


a) Ciclurile lungi 


Evoluția pe termen lung a vieții economice, a stării şi eficienței factorilor de 
producție demonstrează că aceasta se desfăşoară sub forma unor unde lungi cu o 
durată de 40-60 ani. În acest interval de timp în economie este dominant un anumit 
mod tehnic de producţie 4 O perioadă de timp - experienţa istorică atestă că 
aceasta reprezintă circa 20 - 30 ani-, modul tehnic de producție dominant 
funcționează corespunzător, îşi dezvăluie capacităţile de progres, are un cadru adec- 
vat de afirmare. După aceasta, el intră în conflict cu posibilitățile oferite de natură şi 
alte resurse economice pe baza cărora a fost edificat, apar semne de epuizare a 
capacităţilor sale de afirmare a raționalității economice, manifestându-se o tendință 
istorică de scădere a eficienței economice, mai ales a reducerii randamentelor de 
scară şi creşterea costurilor. 


Începe o perioadă de tranziţie spre un nou aparat de producţie apt să ridice 
eficiența economică, ca urmare a unor niveluri calitative, structuri şi modalități de 
combinare ale factorilor de producţie, în concordanţă cu resursele disponibile şi 
accesibile. Este o perioadă de 20-30 ani, în care limitele vechiului mod tehnic de 
producție sunt pregnante, dar care se perpetuează datorită unor factori inerţiali, 
paralel cu extinderea în economie a germenilor noului mod tehnic de producţie. 
Generalizarea noului mod tehnic de producție şi restructurarea profundă a economiei 
încheie un ciclu de evoluţie a economiei, marcând trecerea la un nou stadiu calitativ 
al factorilor de producţie, la o nouă „undă“ de dezvoltare economică. Corespunzător 
acestei logici, în evoluţia oricărei economii mature, se disting două mari faze de 
evoluție: una ascendentă, alta descendentă, fiecare cu o durată de 20-30 de ani. 


1) ND. Kondratiev, The long Wager in economic live, in „Riview of Economic Statistics: 

4 ` » ID o tatistics“, 1935; 
N.D, Kondratiev „Die langeen Wollen der Konjunktur“, în Archiv für Sozialwissenschaft a 
Sozialopolitike, 1926, p. 573-609 (referirile se vor face după F.Poma, Corso di Economia politi 
Principato Editore, Milano, 1984, p.412-418), SS, 


2)  C.Juglar, Des crieses comerciales et leur retour periodi 
H 4 ue en France, 
Etats-Units, Paris, 1860, ) es Sngletoree et aux 


3) O primă abordare a ciclurilor scurte realizează Kitckin î i ; 

Economic Factors“ în Review of Economic Statistic, ad E a eeiegl iTiropdls in 
4) Desi există unele deosebiri în definirea modul 
teza conform căreia acesta desemnează nivelul c 
de producţie, atât ale factorilor clasici, tradiţio 
tehnic de producţie exprimă un tip calitativ det 


lui tehnic de producţie, totuşi este larg acceptată 
alitativ şi caracteristicile de ansamblu ale factorilor 
nali cât şi ale ncotactorilor; cu alte Cuvinte, un mod 
erminat al raporturilor om- Dee 


definitorie si de durată, a combinării factorilor de producţie, mediu, o stare calitativă, 


D 


- 
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Faza ascendentă se caracterizează prin preponderența anilor de prosperitate 

economică si ritmuri relativ înalte de creșterea venitului național, investiţiilor, 

producţiei, destacerilor, inclusiv ridicarea susținută a nivelului de trai. 

în taza descendentă are loc încetinirea ritmurilor de creştere a producției, inves- 
tițiilor, a veniturilor, lar gradul de ocupare se înrăutățeşte etc; anii de recesiune 
economică sunt mai numeroși, iar persistența unor fenomene negative în economie 
(inflaţie, şomaj etc.) se accentuează. z 

Ţinând seama de opiniile unor specialiști in domeniu, pentru perioada ultimelor 
două secole, undele ciclului lung s-ar putea prezenta după cum urmează (tabelul 
21.1): 


a 
+ 


Evoluţa ciclurilor lungi 


Tabelul nr. 21.1. 


Perioada ciclului lung din care: 
faza ascendentă faza descendentă 


1790-1844 (1851) 1790-1810 (1817) 1811 (1818) - 1844(1851) 
1845(1852) - 1900 1845(1852)-1872 1873 - 1900 
1901 - 1948 1901 - 1928 1929 - 1948 
1949 - 2000 1971(1974) - 2000 


Succesiunea celor două faze ale ciclului lung şi repetarea lor la intervale de 40-60 
ani este explicată în mod diferit de către diferiţi specialişti". Unii, explică ciclul lung 
şi fazele sale prin ciclicitatea noutăţilor şi perfecţionările tehnice profunde sau prin 
atragerea în exploatare a unor noi resurse, în special de materii prime şi energetice. 
După alţi specialişti, ciclul lung şi fazele sale sunt legate de pregătirea şi ducerea 
războaielor; perioadelor de pregătire a războaielor le-ar corespunde creşteri 
economice şi investiţii reale susținute - mai ales penru înarmare-: fazele descendente 
| decurg din restructurările dificile şi micşorarea cheltuielilor militare ce au loc în 
| perioadele postbelice. Sunt şi cercetători care au încercat să explice ciclul lung prin 
| evolutia productiei si a stocului de aur sau a productiei agricole. Asemenea puncte 
de vedere au avut o anumită rezonanţă mai ales în perioadele când în circulaţie se 
| a aflau banii de aur (sau convertibili în aur), lar agricultura era ramura principală în 
| majoritatea economiilor naționale şi rolul pieței mondiale a produselor agricole era 

redus, în special, ca urmare a limitelor impuse de mijloacele de transport. 


Pentru a încerca o explicaţie a ciclului secular, este necesar să se pornească de 
la faptul că evoluția economică pe termen lung se derulează sub incidența a numeroşi 


` 1) Ínaceste aprecieri se face abstracție de acele opinii, tot mai puţine, care neagă existența ciclurilor 
lungi și implicit determinarea lor cauzală, „Noi susţinem - subliniază economistul englez Michel 
Beenstock - că nu există legi de Der ale ridicării si declinului economiei. Nu exista forţe economice 
care să demonstreze că economiile naţionale trebuie să treacă prin perioade relativ îndelungate de 
avânt, urmate de perioade relativ lungi de criză“, vezi Michel Beenstock, The World Economy in 
Transition, London, George Alleen and Unwin, 1983, p. 138, E 


Wey? 
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factori endogeni şi exogeni: economici, tehnico-economici, social politici şi naturali. 
Procesul creşterii economice trebuie privit atât prin prisma influențelor pe cane 
volumul si calitatea factorilor creşterii economice le au asupra dinamicii producției, 
venitului național, calității vieții etc., cât si a rolului pe care rezultatele creşterii 
economice le au asupra regenerării factorilor de producţie, dar mai ales asupra 
perfecționării lor calitative. De aceea, evidenţierea cauzelor ciclului lung presupune 
surprinderea din multitudinea determinărilor şi factorilor pe acelea care au un rol 
determinant. 
în prezent, capătă o tot mai largă recunoaştere teza după care cauza principală 
a ciclului secular o formează evoluţia ciclică a cercetării ştiinţifice şi inovației 
tehnologice, în legătură organică cu ciclul schmbărilor structurale din 
economie. Sub influența acestora are loc schimbarea din temelii la fiecare 40- 60 ani 
a modului tehnic de producție. Astfel, în faza ascendentă a ciclului lung, inovațiile, 
care stau la baza noului mod tehnic de producţie se generalizează în economie prin 
intermediul unui proces investiţional susținut, conferind o dinamică înaltă producţiei, 
venitului naţional şi eficienţei economice. Este evidentă tendința durabilă de 
îmbunătățire a gradului de folosire a factorilor de producție disponibili. După o 
anumită perioadă, apar semne de epuizare a potenţialului de eficiență a modului 
tehnic de producţie existent, concretizate în dificultăți şi disfuncționalități în 
economie, ceea ce marchează începutul fazei descendente a ciclului lung. În tata 
dificultăților economice se intensifică cercetarea ştiinţifică şi inovarea tehnologică, 
generând un puternic avânt inovațional. Datele statistice disponibile par să ateste că 
vârfurile descoperirilor ştiinţifice şi inovaţiilor tehnologice s-au plasat între 1830- 
1840, 1890-1900 şi 1930-1940, inclusiv după 1975 care se încadrează în fazele 
descendente ale ciclurilor lungi. În aceste intervale, sunt concentrate majoritatea 
descoperirilor fundamentale pe baza cărora s-au declanşat invenții şi inovaţii ample 
şi care prin mecanismul investiţiilor scot economia din faza stagnării şi îi imprimă un 
curs ascendent pe o perioadă mai lungă. Este de remarcat că, în faza ascendentă a 
ciclului lung, nu se ridică nevoi deosebit de presante în fața cercetării ştiinţifice, ceea 
ce determină un recul al marilor descoperiri şi invenţii (dacă se înregistrează totuşi, 
prin logica proprie străpungerilor în ştiinţă şi tehnică, ele se aplică pe scară redusă, 


baza procesului investiţional constituind-o stocul deja existent al realizărilor verifi- 
cate de practică). 


Perioada de tranziţie de la vechiul mod tehnic de producție la cel nou este 
marcată printr-o criză structurală, a cărei durată se prelungeşte pe parcursul 
fazei descendente. Caracteristic crizei structurale este, pe lângă durata sa, şi 
faptul că reprezintă cadrul unor moditicări fundamentale în tehnicile şi e 


nologiile de fabricatie, in locul si rolul omului in activi 
itëtile i 
special în producţie. mei 


Are loc „sancţionarea“ prin declin a unor subr 
š amuri si produse legate d 
mod tehnic de producţie și propulsarea unor subramuri de viitor. e es 


Crize! structurale, prin intermediul cărela are loc tranzi 
producţie, îl sunt caracteristice nu atât modificările din ca 


prin prisma structurii pe ramuri - a producției, venitului național 
muncă, capitalului fix şi investiţiilor etc, 


ţa la un nou mod tehnic de 
drul economiei, privite 


ocupării forței de 
> Cât mal ales modificările în structura 


"A 
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subramurilor sl chiar in structura sorto-tipo-dimensională a producției; au loc 
modificări importante în conţinutul şi profilul calificărilor profeslonale, în structura 
consumului populației. Criza structurală impune adaptări protunde în comportamen- 
tul şi acțiunile agenţilor economici şi se soldează cu încetinirea pe termen lung a 
creşterii nivelului de tral, lar pentru unele categorii ale populaţiei cu scăderea aces- 
tuia. 


b) Ciclul decenal si tazele sale 


Cercetarea economică, privind evoluțiile ciclice in economiile de piață, este con- 
centrată, în primul rând, asupra ciclului decenal, căruia îi este dedicată o bogată 
literatură !, conţinând o mare varietate de puncte de vedere. În tratarea ciclului 
economic decenal, deşi se recunoaşte, în principiu, existenţa aceloraşi faze, diferiţi 

A autori folosesc termeni diferiți. Unii autori vorbesc de criză, depresiune si, respectiv, 
inviorare şi avânt; P. Samuelson foloseşte termenii: restrângere (contracție), înviorare, 
expansiune si apogeu. După Grand Larousse Encyclopédique, fazele ciclului 
economic sunt: criza propriu-zisă, depresiunea, palierul de refacere incompletă, 
expansiunea; Francesco Forte subliniază că un ciclu economic tipic constă în 4 faze: 
o fază ascendentă în care cresc susținut producția, gradul de folosire a forței de 
muncă, volumul afacerilor, prețurile si speculațiile; faza de maxim absolut sau relativ, 
o perioadă de scădere (absolută sau relativă); un punct de minim de la care începe 
refacerea. Fraco. Poma 2 consideră că cele patru faze ale ciclului decenal sunt: 
expansiunea, punctul de cotitură superior (criza), depresiunea si punctul de cotitură 
inferior (de reluare, începere a refacerii, respectiv, a expansiunii). 


Indiferent de denumirile fazelor ciclului economic, acesta poate fi reprezentat în 
mod ideal sub formă grafică, în care pe ordonată este surprins un ihdicator de volum 
(sau indice) al activității economice (în mod alternativ pot fi luate în considerare 


venitul național, producția industrială, ocuparea forței de muncă etc.), iar pe abscisă 
este surprinsă variabila timp (vezi figura 21.1) 


În cadrul unui ciclu decenal, se remar i 

E că mai întâi faza de expansiune 
(perioada de timp A-B şi C-E în figura 21.1), în care conjunctura economică 
este favorabilă. În ansamblu, aiacerile sunt prospere, cererea pentru bunuri 


de consum este dinamică, cu perspective d i 
) e consolidare, optimismul 
starea de spirit a agentilor economici. EI EES 


Pe fondul anticipărilor că sporirea cererii de consum se prelungeşte, are loc un 
proces investiţional susținut pentru modernizarea capacităților de producție exis- 
tente şi crearea altora noi. Anticipările privind mărirea cererii de bunuri de consum 


1) Vezi: C.Juglar, Op.cit., P.Samuelson, L'Economi ibraì i 

„Op n que, Libraire Armand C i ` 
A.H.Hansen, Fiscal policy and Business Cycles, Norton, New York, 1941; SN WE SC 
di politica economica, Piccola Biblioteca Einuadi, Torino, 1970, vol. p-741-828; J.A Schum: Se N 
Business Cycles, McGraw-Hill, London, 1938; J.R.Hicks, Contributo alla teoria del ciclo SEN 


u, a dobânzii si a banilor, 


L'industria, 1952; J,M.Keynes, Teori irii mâinii 
` n h ; JM.Keynes, Teoria generală a folosirii mâinii de | 
d Editura Ştiinţifică, București, 1970; s.a, iati Se 


2) Vezi; Franco Poma, Manuale di Economia Politica, p:397 şi următoarele, 
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Fig. 21.1. Fazele ciclului decenal 


sunt factorul determinant al creşterii producției şi gradului de ocupare a forței de 
muncă, fapt pus în evidenţă prin principiul acceleratorului. Prin efectul de antrenare 
a investiţiilor, se scontează pe o creştere mai mult decât proporțională a ofertei 
agregate şi a venitului viitor (vezi teoria multiplicatorului investiţiilor). Dacă 
presupunem că se scontează pe creşterea anuală a cererii de consum de 1 % (de 
exemplu de la 500 la 505), este necesară mărirea capacităţilor de producţie care să 
permită obținerea bunurilor de capital cu ajutorul cărora să se onoreze cererea 
suplimentară de consum personal (ACc). Mărirea producţiei de prodfactori suplimen- 
tari depinde de coeficientul marginal al capitalului (A K/A Pe, adică de cantitatea 
“suplimentară de capital: tehnic necesară pentru a asigura sporirea cu o unitate a 
volumului producţiei de bunuri de consum. Acesta este diferit pe ramuri şi domenii de 
activitate, depinzând de nivelul tehnic şi organizatoric al producției. Revenind la 
datele ilustrative de mai sus, o creştere inițială a cererii pentru bunuri de consum 
(A Co) va genera o creştere adițională a cererii pentru investiții(A lo): 


Ale = ACo.(AK/APo) ` (1) 


Dar creșterea cererii de investiţii (Alo) pentru producerea prodtactorilor 
generează un Impuls secundar de Investiţii în industriile producătoare de bunuri de 
capital pentru activităţile producătoare de bunuri de investiţii (Ah): 


A lI = Alo, (AK/API) = A Co, (A K/A Pe). (A K/A Pi) (2) 


în care: A K/A PI - coeficientul marginal al ca 


ltalului din 
de bunuri de capital pentru industriile Ger deiere 


are de bunuri de investitii. 


(9 


(e 


(9 


ECONOMIA POLITICA FLUCTUATIILE ACTIVITĂŢII ECONOMICE / 381 
eebe 


În această fază, în care optimismul agenţilor economici este robust, are loc 
stimularea artificială a cererii pe multiple căi, remarcându-se sporirea stocurilor în 
a perspectiva unor desfaceri cu cástiguri mai mari, Totodată, băncile acordă credite cu 
| o oarecare uşurinţă, gradul de îndebitare a întreprinderilor cu scop lucrativ depăşind 
limitele prudenţei, lar creditul de consum se extinde. Cererea agregată în creştere, 
| stimulată artificial şi prin mărirea masei monetare şi vitezei de rotaţie a monedei, 
determină o tendinţă de creştere lentă, dar de durată a preţurilor: mai întâi a celor cu 

| ridicata, lar apoi si a celor cu amănuntul. 
Creşterea prețurilor mai este favorizată de amplificarea concurenței pentru ac- 
| cesul la factori de producție limitați si mai puțin mobili şi de atragerea în activitatea 
economică a noi factori de producție cu nivel calitativ inferior mediei. În fața evidenţei 
A fenomenelor intlaționiste, prin politicile economice şi acţiunile altor agenţi economici 
se adoptă măsuri pentru frânarea cererii globale, ceea ce determină o frânare a 
investițiilor; ea se accentuează atunci când întreprinzătorii constată că în unele 
| domenii a fost creat un aparat productiv a cărui capacitate depăşește cererea sol- 
vabilă, ceea ce face ca rata efectivă a profitului la noile investiţii să fie mai mică decât 
| cea anticipată (marginală). O primă reacţie o reprezintă o anumită încetinire a 
reînnoirii şi modernizării capacităților de producţie. Pe acest fond are loc intrarea 
l economiei într-o nouă fază, cea de cotitură superioară, cu manifestări de criză 
ciclică. Premiza acestei faze constă în faptul că în economie apar, iar in unele 
domenii se consolidează, fenomene care determină o inversare a conjuncturii. Ele 
pot fi generate fie de unele măsuri restrictive (adoptate de către guvern sau partenerii 
externi), fie de epuizarea cauzelor care au stat la baza expansiunii. Este de menționat 
în acest sens tendința de reducere a ratei profitului (beneficiului), ca urmare a 
numeroase cauze, ca: sporirea costurilor datorită atragerii în circuitul economic a 
unor factori de producție mai scumpi sau având un nivel calitativ mai redus; mărirea 
stocurilor generate de o serie de împrejurări (disproportii între diferite ramuri si 
subramuri, neconcordante structurale între cerere şi ofertă de satisfactori, creşterea 
mai rapidă a producției în raport cu veniturile pe care agenții economici le cheltuiesc, 
reducerea relativă a investițiilor față de evoluția economiilor, accentuarea cererii de 
| monedă pentru motivul precautional generând, ceea ce Keynes denumea „trapa 
A pentru lichidităţi” etc.). Operațiunile bursiere, în special cele speculative, anticipează 
ú uneori inversarea conjuncturii, generând un sentiment de neîncredere între operatorii 
bursei. În fața noilor fenomene, băncile tind să restrângă creditul, măresc rata 


| dobânzii, fapt ce amplifică procesul de frânare sau reducere a investițiilor, sentimen- 
tul de incertitudine la numeroșii agenţi economici. 


Aceste fenomene cumulative pot marca trecerea la o nouă fază a evoluției 
ciclice - recesiunea (în grafic de la punctele B la C; de la E la F). Recesiunea 
reprezintă încetiniri neintenţionate şi deci abrupte ale ritmului creşterii economice o 

à recesiune are loo, atunci când, din anumite motive, numărul $i protunzimea 
dezamăgirilor sporește fără nici o creştere, în compensație, a calităţii sau cantității 
de surprize plăcute. ... Venitul plerdut este cel care, în cele din urmă, li dezamăgeşte 


AR 
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pe producàtori si, venitul în scădere este cel care îi determină pe producători să 
reducă ritmul producției” k 

Elementele de neincredere deja afirmate in faza de inversare a conjuncturii 
(punctul de cotitură superior B respectiv E (din figura 21.1) se difuzează în sistemul 
economic; întreprinderile mai slabe îşi restrâng say îşi încetinesc activitatea. Altele 
întâmpină dificultăți datorită diminuării cererii şi (sau) creşterii costurilor ceea ce 
conduce la reducerea autofinanţării. Cererea, care alimentase faza de expansiune, 
tinde să se contracte mai întâi pe seama bunurilor de folosință îndelungată și apoi a 
unor prodfactori (datorită încetinirii sau reducerii procesului investiţional) dar şi a 
bunurilor de consum curent, generată de creşterea şomajului. Dinamica producţiei se 
încetinește ori poate deveni negativă în unele ramuri sau pe ansamblu, ca urmare a 
reducerii comenzilor. 2 Ea se corelează cu restrângerea masei monetare, cu stag- 
narea sau reducerea cursului titlurilor. Prin efectul acceleratorului, o atenuare sau 
reducere a cererii agregate, şi în primul rând de bunuri de capital, poate accen- 
tua cumulativ tendinţa de reducere a producţiei, conducând la eliminarea treptată 
a excesului de ofertă şi a stocurilor. În faţa acestor dificultăți, agenții economici sunt 
obligaţi să adopte măsuri drastice de reducere a costurilor şi promovare a vânzărilor, 


apelând. masiv la reînnoirea capitalului fix, la îmbunătăţirea calitativă a celorlalți 
factori. i 


Realizarea unor asemenea țeluri se asigură printr-o impulsionare a procesului 
investiţional, care generează un nou moment de cotitură în evoluția economiei 
(intervalul C-D din figura 21.1) si, apoi, o nouă fază de expansiune a ciclului 
decenal. Revigorarea procesului investiţional, atât pentru noi capacități cât si pentru 
reînnoirea capitalului fix activ, stimulează cererea de prodfactori si gradul de ocupare 
a forței de muncă, mai întâi în sectoarele care-i produc. Pe baza creşterii veniturilor, 
creşte cererea de satisfactori, care la rândul său impulsionează procesul investiţional 


şi producţia de prodfactori, inițiindu-se astfel o nouă fază de expansiune (interval D-E 
din grafic) ş.a.m.d. 


Ciclul economic „decenal“ cuprinde intervalul B-E, cu momentul B (punctul de 
cotitură superior) şi intervalele de inflexiune B-C, C-D, D-E. Într-un ciclu clasic s 
disting manifestările de criză şi recesiune în care sunt pregnante fenomene ne SE 
şi căutări, uneori dureroase, pentru noi echilibre şi restructurări necesare şi Le? 


1) P.Heyne, Modul economic de gândire, E.D.P., Bucureşti, 1991, p.324 
2) Atunci când are loc reducerea de durată sau sta 
principalele domenii de activitate se apreciază că econ 


realitate coexistă cu creșteri absolute ale rezultatelor activității în alte sectoare. Dacă volumul 


activităţii economice pe ansamblu se reduce în mod absol 
de durată se apreciază că economia parcurge o fază de de 
cunoscut în perioada postbelică, de regulă, recesiuni. Ex 


ca 
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tul de cotitură inferior (începerea unei înviorări) care, împreună cu expansiunea, 

detinesc o evoluție favorabilă pe ansamblul economiei - boom-ul. 
ta Ciclurile economice reale nu prezintă o evoluție. simplă şi liniară, asa cum a fost 
descrisă mai sus, în formă schematizată. Nu sunt excluse unele dereglări sau chiar 
scăderi parțiale de producţie în faza de expansiune, însoțite de recuperări rapide; şi 
invers, unele creşteri parțiale de producţie în faza de recesiune. Este un fapt istoric 
că nici un ciclu economic nu s-a identificat cu altul, pentru că diferite sunt cauzele şi 
intensitatea cu care acționează; la fel de diferite sunt şi terapiile individuale ale 
fiecărui agent economic, ori la nivel societal pentru atenuarea manifestărilor şi con- 
secințelor negative ale fluctuaţiilor ciclice. Prezentarea unor elemente definitorii ale 
€ A ciclului economic si a fazelor derulării lui, nu vrea deci să sugereze, în nici un tel, 
existența unor scheme teoretice, a unui model general al ciclului economic. În 
ciuda acestui fapt, evoluția ciclică, în marea diversitate a manifestărilor sale în timp 
şi spațiu, reprezintă o realitate a oricărei economii contemporane; în acelaşi timp, 
fiecare fază a ciclului caracterizează o anumită stare a economiei, îndeplineşte o 
anumită funcţie în evoluţia de ansamblu. Dacă rolul expansiunii în înfăptuirea 
aspirațiilor de progres ale fiecărui popor este evident, nu mai puţin necesare şi 
We importante sunt funcţiile pe care le îndeplineşte recesiunea (şi manifestările de criză 
economică). Ele au rolul de a restabili temporar, cu prețul unei risipe de resurse 
economice (grad redus de ocupare a factorului muncă, netolosirea unei părți din 
capitalul tehnic, stagnarea unor investiţii), sistemul de fluxuri şi corelaţii din 
economie. Amintim dintre acestea corelaţia dintre cererea agregată şi oterta 
agregată, dintre gan investiţii, dintre masa monetară aflată în circulație şi cea 
necesară acesteia etc. În acelaşi timp, ele pun bazele restructurării tehnice a 


capitalului fix, a întregii ramuri de activitate, restructurării necesare progresului în 
orice țară. 


Aşa cum s-a subliniat, ciclurile decenale se derulează pe fondul celor seculare 


(lungi), iar experienţa istorică a evidențiat că în țările dezvoltate, o fază a ciclului lung 
a cuprins, de regulă 2-3 cicluri decenale 


- fiecare cu o configuraţie şi amplitudine 
proprii. Din perspectiva istorică, apare relevant faptul că în faza ascendentă a ciclului 


| 
| lung, se distinge la ciclurile decenale, preponderența fazelor de expansiune 


Manifestările de criză și recesiune sunt, de regulă, reduse în timp şi de mică protun- 
zime. Din contră, în faza descendentă a ciclului lung, 


fazele de expansiune ale 
ciclului decenal manifestă o anumită slăbiciune; 


nesiguranța fenomenelor carac- 
teristice acestor faze se împletește cu un şomaj] persistent şi o intlatie „viguroasă“ 


4 numeroase ramuri și domenii de activitate se află într-un proces de redimensionare şi 
restructurare de lungă durată. În general, pe fondul crizei structurale, tenomenele 
negative și depresiunile pregătesc în înlănţulrea a 2-3 cicluri decenale, mai întâi 
bazele şi, apol, generalizarea în economie a unul nou mod tehnic de eta, ; 
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21.3 Cauzele evoluției ciclice 


Asupra cauzelor evoluției ciclice pe termen mediu, în gândirea economică se 
constată o amplă confruntare de idei, sunt prezente numeroase puncte de vedere. 
Analiza acestor puncte de vedere permite concluzia că, pentru o lungă perioadă de 
timp, numeroşi economişti au respins ideea că în sistemul economic pot apărea crize. 
A fost epoca în care dominantă era teza clasică, în formularea lui J.B.Say, prin 
cunoscuta teorie (lege) a debuseelor: fiecare marfă îşi creează automat propria 
piață, asigurându-se în orice moment deplina folosire a resurselor disponibile; dis- 
proporţii sau fenomene negative care s-ar manifesta într-un sector sau ramură de 
activitate s-ar corecta după această teorie, în scurt timp prin mecanismele automate 
ale pieţei. „Acceptarea legii Say a reprezentat o adevărată paradigmă pentru 
gândirea economică oficială. Toţi cei care o respingeau erau consideraţi eretici, iar 
lucrările şi concluziile lor nu meritau nici un fel de atenţie“. 


Deşi pe parcursul întregului secol trecut au fost evidente fluctuații ale activității 
economice, inclusiv unele crize, încrederea teoreticienilor în capacitatea de 
autoreglare a economiei, i-a orientat pe aceştia să caute cauzele crizelor în afara 
economiei, prin explicaţii exogene mecanismului economic: cea propusă de 
W.S.Jevons, cunoscută sub numele de „teoria petelor solare“, cea de ordin 
psihologic - alternanţa obiectivă a unor stări de optimism şi de pesimism - 
elaborată de J.S.Mill. Azi, acestea prezintă doar valoare istorică. 


După marea depresiune din 1929 - 1933, s-au spulberat convingerile privind 
capacitatea de autoreglare a economiei pentru asigurarea echilibrului (între 
economii, investiţii şi deplina ocupare). Ca atare, în explicaţia ciclului decenal, au 
“apărut ca determinante cauzele de tip endogen-exogen. După acestea, ciclurile 
rezultă din conjugarea acţiunii unor factori interni sistemului economic, interdepen- 
dentelor din cadrul său și a unor circumstanțe exogene lui. 


În baza lor, sistemul economic conţine în sine mecanisme destabilizante care 
generează fluctuații ciclice, iar factorii exogeni, condiţiile naturale, sociale, politice 
etc., pot favoriza, sau frâna acțiunea acestora. 


| ege unele teorii numite „exclusiv endogene“. Printre ele, reține atenţia „teoria 
EE Ge We i SS de G.Haberler. Acesta susține că originea mişcării 
procesul reproducției capitalului (cel fix n.n.) 
.n.), a cărui înl 
este amplă în unele perloade și nesemnificativă în altele. Alternanţa unor ned 


înlocuire febrilă a capitalului fix cu alt 
ele, când în mod n 
este redus, ar explica evoluția ciclică și fazele sale. TM 


1) T. Balogh - Fluttuazioni economiche, în Dizionario di economia 


C.Napoleoni, Comunita, Milano, 1956, p.648-649, politica, sub redacția lui 
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Alți autori, adepţi al teoriilor monstariste, încearcă să explice evoluţiile ciclice 
prin evoluţia creditului: creşterea excesivă a acestula stimulează expansiunea, i 
rupe echilibrul economic, determinând faza de recesiune. După aceștia, 2 
economic ar fi un tenomen pur monetar, determinat exclusiv de erori ale autorităţilor 
responsabile de politica monetară. Criticate pentru unilateralitatea lor, teoriile 
monetariste ale ciclului decenal s-au îmbogăţit şi diversificat, în special, prin aportul 
specialiştilor din Şcoala monetaristă (M.Friedman, A. Schwartz, M.N.Rothbard), Unele 
din cele mal recente elaborări monetariste privesc evoluţia ciclică ca rezultat al 
politicilor de credit adoptate de băncile centrale: când reduc în mod artificial rata 
dobânzii, ele stimulează iniţierea fără suficientă fundamentare economică a unor 
proiecte de investiții care la un anumit moment se dovedesc irealizabile pentru că 
factorii de producție sunt în realitate mai scumpi decât evaluările iniţiale. Faza 
recesivă începe când întreprinzătorii, fiind în imposibilitatea de a realiza obiectivele 
programate, îşi reduc investițiile. 


| Un anumit rol în explicarea evoluţiei ciclice l-au avut şi teoriile subconsumului, 
| după care insuficiența cererii (determinată de inegalităţi şi injustiții în repartizarea 

veniturilor), frânează oferta şi creşterea producției care atrag sporirea şomajului. 
| Acesta devine apoi un factor suplimentar de reducere a cererii, accentuând 


dezechilibrul pieței, cu efecte cumulative pentru reducerea producției şi declanşarea 
| crizei economice. 


Teoriile supraacumulării de capital explică evoluţia ciclică prin fluctuatiile inves- 
i tițiilor. După acestea, creşterea investițiilor stimulează cererea globală, generând un 
proces cumulativ de expansiune economică. Recesiunea survine ca urmare a in- 
| Suficientei de lichidităţi mai întâi în sectorul creator de prodfactori. Aceasta se 
transmite întregului sistem economic mai ales când structurile productive create in 
faza de expansiune lansează pe piață cantităţi substanţiale de bunuri economice care 
nu pot fi absorbite de cerere. În aceeaşi linie de gândire, alţi autori au adus corectări 
sau dezvoltări teoriei supraacumulării de capital în explicarea evoluţiei ciclice. Se 
încearcă demonstrarea faptului că manifestările de criză şi recesiunile ciclice s-ar 
declanşa nu ca urmare a insuficienţei de lichidităţi, ci deteriorării rentabilităţii 
investiţiilor şi implicit a capitalului fix existent, care depăşeşte nevoile reale ale 
economiei, J. Schumpeter în „Teoria dezvoltării economice“ încearcă să evidențieze 
a rolul supraacumulării de capital în declanşarea crizelor, prin aceea că randamentul 
ridicat al investițiilor masive efectuate într-o perioadă scurtă face ca piaţa să fie 
inundată de produse nol, pe care cererea este incapabilă să le absoarbă: de aici 
declanşarea recesiunii şi(sau) depresiunii cauzate de scăderea producției de bunuri 
| de consum, care se va transmite tuturor sectoarelor economice. 
După teoria marxistă, cauza fundamentală a crizelor economice de 
supraproducţie se află în contradicția fundamentală a sistemului economic şi c. 
j | conduce la declanşarea crizelor ciclice prin incidența nemijlocită directă... SN 
| „  tradicţiilor derivate (forme de manifestare a contradicției fundamentale) ajunse la un 
anumit grad de maturizare. Sunt de reținut dintre acestea: tendința de crester i 
i | rapidă a producției decât a cererii solvabile, apariția unor disproporții tt? Riis: 
ofertei şi a cererii care conduc la formarea unei „Supraproducții relative" si wn? 
tendențială a ratei profitulul. MË 


ve 
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în concepția keynesistă, succesiunea fazelor d un 
poate fi analizată în legătură cauzală cu evoluţia eficienței marginale a capitalului, în 


Interdependenţă cu rata dobânzii. Dezvoltând şi concretizând concepția Se HE, 
P.Samuelson a elaborat modelul evoluţiei ciclice pe baza interdependenţei mult - 
plicatorului şi acceleratorului, acțiunea combinată a celor două mecanisme fiind 
cauza care poate determina expansiunea şi recesiunea ciclică. 
Recunoscându-se existența unor oscilaţii ciclice în economia de piaţă, curentul 
monetarist friedmanian apreciază că oscilaţiile ciclice sunt generate de un factor 
exogen mecanismului de funcționare a economiei de piaţă şi anume intervenţia 
statului.Milton Friedman consideră că intervenţia statului în economie determină 
dereglări în domeniul circulației monetare, fluctuaţiilor producţiei şi ocupării, fiind, în 
fond, expresii ale dereglării acesteia. Dereglarea circulaţiei monetare se manifestă, în 
esenţă, prin neconcordanţa dintre ritmul de creştere economică şi ritmul de creştere 
a masei monetare. Un ritm mai înalt de creştere a masei monetare decât cel al 
produsului intern brut generează inflaţie; în situaţia inversă, apar ori se accentuează 
şomajul, capacităţile de producție nefolosite şi în ultimă instanţă stagnarea sau chiar 
scăderea producţiei. La polul opus, se află adepții intervenţiei statului în economie 
-care explică fluctuațiile ciclice prin necorelarea intervenţiei şi ineficienţei 
pârghiilor, instrumentelor şi politicilor elaborate şi folosite de către stat. După 
aceste teoril, perfecționarea, mai buna corelare a unor asemenea politici şi instru- 
mente şi aplicarea lor consecventă ar fi de natură să prevină sau măcar să atenueze 
substanţial caracterul ciclic al creşterii economiei. i 


e prosperitate şi de recesiune 


21.4. Politici anticiclice 


În confruntarea cu fluctuațiile ciclice inevitabile, agenții economici specializaţi şi 
guvernele nu rămân în expectativă, ci concep şi adoptă măsuri pentru atenuarea 
acestora; scopul declarat este asigurarea unei mai mari stabilități proceselor 
economice și reducerea efectelor negative ale evoluţiilor ciclice. Asemenea măsuri 
ees See e ee SE dar au fost întregite şi perfecționate pe măsura 

nterdependenţelor din cadrul econ [ 
economică sl a măririi capacităţii de informare promptă că emie See 


economice. Un real folos în a 
cest sens a 
GE E u şi concluziile furnizate de practica 


Politicile anticiclice Tel au sor 
gintea în modalitățile f 
percepe cauzele fluctuaţiilor ciclice. Ele se pot age A ar ta e ZC 4 
rii: in- 


fiuenţarea cererii agregate (demand, 
ge ( slde-economics) şi Intluentarea ofertei agregate 


1 , f D DH D ` 
) P.A. Samuelson, Economia, Analiza introductivă, Utet, Torino, 1969. p.318-319 
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| a) Politicile anticiclico, având ca oblectiv influențarea cererii agregate, por- 
nesc de la toorla lul Koynos, după caro cauza principală a fluctuaţiilor agregate ale 
activităţii economice rezidă în modificările nedorite ale cererii agregate (în special 
ale cererii pentru bunuri de Investiţii) în raport cu posibilităţile şi evoluţia efectivă a 
producție! (oferta agrogată). 


Pentru atenuarea efectelor negative ale fluctuaţiilor ciclice se folosesc mal multe 
mijloace si Instrumente de politică economică: cheltulelile publice, sistemul de im- 
pozite şi taxe, rata dobânzii și masa monetară, sistemul asigurărilor sociale etc. 

| Folosirea lor a fost fundamentată de către Keynes şi alți mari economiști, care l-au 

| succedat, ele fiind Integrate în măsuri (politici) anticriză (anticiclice), care au 

devenit componente ale politicii economice pe termen scurt. Ele sunt promulgate de 

$| a către stat şi aplicate prin organismele sale, prin instituţiile financiare si alti agenţi 

economici într-o anumită logică şi corelare în funcţie de condiţii şi gradul de 
cunoaştere a realităților economice. 


Deşi interdependente, asemenea măsuri pot fi grupate în trei mari categorii: 
politica cheltuielilor publice, politica monetară sl de credit şi politica fiscală. 


Politica cheltuielilor publice se bazează pe mâjorarea cheltuielilor bugetului 
administraţiei centrale în faza de recesiune - chiar cu preţul unui deficit 
bugetar - cu scopul de a menţine sau impulsiona cererea agregată (pentru a 
stimula producţia în vederea trecerii la faza de expansiune). 


Cheltulelile publice favorizează cererea globală prin intermediul achiziţiilor de 
stat, investiții cu caracter social-cultural şi în sectorul public. O importanță majoră 
prezintă majorarea prestaţiilor şi alocaţiilor de securitate socială (ajutoare de şomaj, 
alocaţii familiale, de reciclare profesională etc.) care permit ca, în faza de recesiune 


să fie atenuate fluctuațiile negative ale veniturilor disponibile pentru numeroase 
categorii ale populaţiei. e 


- 
4 


Politica monetară si de credit are ca principale instrumente rata dobânzii, 


creditul şi masa monetară. Ele se aplică diferențiat în funcție de starea 
conjuncturii economice. : 


Astfel, în faza de boom prelungit, când ritmul inflației si 
a altor dezechilibre in economie sunt majore, se e 
dobânzii si la promulgarea unor restricții suplimentare la acordarea de credite: con- 
| trolul asupra masel monetare este mal riguros. Asemenea măsuri au ca efect frânare 
| cererii de satisfactori şi a investiţiilor, şi pe această bază, a activităţii economice e 
, preţul creşterii şomajului şi a gradului de netolosire a altor factori de producție în 
faza de recesiune se poate acţiona în sens invers: reducerea ratei dobânzii (sc: 
tului), facilităţi pentru sporirea volumului creditului şi a masei monetare, redu Si 
nivelului rezervelor obligatorii ale băncilor comerciale, achiziționarea intensă "sasa 
autoritățile monetare a titlurilor de stat, amânarea (prelungirea) scadenţei mei 
|a credite etc, Prin asemenea măsuri se urmăreşte stimularea consumului si Investititor 
ŞI pe această bază creșterea producției sl a gradului de ocupare a forței de rută 
| Politica fiscală constă în a utiliza sistemul de impozite şi taxe în scopuri an 


ticiciice, Astfel, în condiții de recesiune, se poate 
; d ' proceda la reducerea fi 
(gradul de Impozitare directă a veniturilor şi de taxare a consumului), beet 


IS) 
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procentualà mal mare din venituri asupra agentilor economici poloai ceea ce a 
menirea să încurajeze cererea pentru bunuri de consum şi investiționale. 


Acest fapt este favorizat de sistemul cotelor progresive de impozit care Kee 
plățile pentru impozite să se diminueze relativ mai mult decât contracția veniturilor. 
În condiţii de boom, se procedează, de regulă, la majorarea fiscalităţii, pentru a frâna 
cererea pentru bunuri de consum şi investiţiile, chiar inflația, impozitele sporind mai 
rapid decât veniturile în expansiune. Sunt perioade şi măsuri care permit, printre 
altele, şi încasări suplimentare la buget menite să acopere, sau să antenueze 
deticitele acumulate în faza de recesiune. 


Cele trei tipuri de politici anticiclice de sorginte keynesistă, având ca obiectiv 
influențarea cererii, se aplică corelat şi în raport cu situația concretă a altor variabile 
şi interdependente din economie; în raport de acestea, accentul este pus pe un tip de 
politică economică sau altul şi în cadrul fiecăruia, se apelează la instrumente şi 
pârghii şi specifice. De exemplu, politicile monetariste, - cele mai des utilizate în 
perioada postbelică, mai ales în ţările în curs de dezvoltare, şi mai recent în cele aflate 
în tranziţie - se recomandă numai după ce s-a diagnosticat corect starea reală a 
economiei. De pildă, intenţia de a stimula sau reduce cererea - în raport de starea 
conjuncturii - trebuie să pornească de la premisa ca mărimea cererii de satisfactori 
şi prodfactori sunt influențate de numeroase împrejurări; venitul curent, evoluţia 
previzibilă a prețurilor, structura pe categorii de vârstă a populaţiei şi trange de 
venituri, mărimea patrimoniului agenţilor economici şi structura acestuia (active 
reale, active financiare, active monetare), mărimea şi ponderea venitului permanent 
în cadrul venitului mediu total etc. În acest sens, politica cheltuielilor publice şi cea 
fiscală sunt promovate în strânsă legătura cu nivelul efectiv şi previzibil al ratei 
nominale şi reale a dobânzii, de dimensiunile „paradoxului economisirii“ şi gradul de 
ocupare a forței de munca ş.a. Un efect scontat asupra conjuncturii economice se 
poate obține printr-o politică monetară restrictivă completată cu o politică relaxată a 
cheltuielilor publice şi fiscale şi invers. 


De aceea, nu există reţete universale privind promovarea politicilor anticiclice de 
tip keynesist şi a instrumentelor disponibile în acest sens. 


Politicile anticiclice bazate pe influențarea cererii au fost aplicate în mod coerent 
pentru prima dată în S.U.A. prin programul administraţiei Roosvelt pentru a depăşi 
marea depresiune din anii '30, cunoscut sub numele de New Deal. După al doilea 
război mondial, cu accente şi priorităţii concrete, asemenea măsuri au devenit 
jaloane curente de politică economică în toate țările din Europa Occidentală, Canada 
şi Japonia. Evoluţiile din perioada 1950-1970 au marcat lipsa unor recesiuni profunde 
sau de durată, caracteristice fiind încetiniri sau reduceri nesemnificative ale activității 
economice între două perioade de expansiune. O asemenea situație s-a datorat atât 
valenţelor politicilor keynesiste, dar al unor schimbări profunde în mecanismul d 
funcţionare a economiei din țările dezvoltate, care au favorizat atenuarea ett, 
cererii agregate, conferindu-l o mal mare stabilitate față de evoluția venituril 
curente. Aceste realităţi, cunoscute sub numele de stabilizatori automati ai c E 
agregate, reprezină mecanisme instituționalizate care împiedică sau atenu = ine 
tuaţiile cererii agregate în raport cu conjunctura economică. RS 


Din rândul stabilizatorilor automati al cererii agregate sunt de retinut: 
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- sistemul fiscal progresiv asupra veniturilor care atenuează scăderea cererii si 
consumului agregat în perioadele de recesiune şi limitează creșterea cheltuielilor 
pentru consum in perioadele de expansiune; şi într-un caz si în altul, sistemul fiscal 
progresiv stabilizează relativ cererea globală; 


- generalizarea asistenţei pentru şomaj şi de ajutor social pentru anumite categorii 
ale populației. Ele permit evoluţia divergentă a cotizaţiilor (salariaților şi patronatului) 
respectiv a prestaţiilor şi alocaţiilor în raport cu starea conjuncturii; astfel cotizaţiile 
pentru sistemele de securitate şi asigurare socială ale salariaţiilor şi firmelor se 
diminuează când se reduce nivelul veniturilor şi gradul de folosire a factorilor de 
producţie (în condiţii de conjunctură nefavorabilă) în timp ce volumul prestaţiilor şi 
alocaţiilor sociale cunosc creşteri în condiţii de recesiune. Din contră, în condiţii de 
boom, cotizaţiile pentru sistemele de securitate şi asigurare socială cresc în timp ce 
prestațiile şi alocaţiile sociale stagnează sau se reduc. În felul acesta, venitul dis- 
ponibil pentru achiziționarea bunurilor de consum şi de investiţii îşi măreşte gradul 
de stabilitate; j 


- relativa rigiditate a prețurilor, salariilor si altor categorii de venituri în raport de 
evoluția conjuncturii economice. Astfel, forța contractuală a sindicatelor, politica de 
susținere (subventionare) a prețurilor produselor agricole, „administrarea“ prețurilor, 
de către firmele oligopoliste, creează condiții pentru ca prețurile, salariile si alte 
categorii de venituri nominale să fie menținute, în anumite limite, independent de 
marja fluctuatiilor ciclice, fapt ce favorizează, de asemenea, stabilitatea cererii 
agregate; 


- creşterea rolului firmelor mari, puternice care prin politica de gestiune a 
stocurilor si a programelor de investiții pè termen lung, a importantelor resurse de 


autofinantare ş.a., mentin' un trend relativ stabil investiţiilor, independent de faza 
ciclului decenal. d Í 


Pe fondul persistentei si sporirii rolului stabilizatorilor automati ai cererii agregate 
s-au grefat si ,stabilizatori discretionali ai cererii“ care au constat din interventii 


politice deliberate prin folosirea unor párghii adecvate in functie de faza ciclului 
economic. 


Începând cu anii '70 începe să fie pusă sub semnul întrebării capacitatea 


RN de sorginte keyneslstà de a asigura stabilitatea sistemului economiei de 
piaţă. 


O asemenea stare de lucruri are cauze şi manifestări 
reflecţii, Astfel, de-a lungul întregii perioade, prețurile nu ANANIA da tă S 
din contră au înregistrat o tendinţă generală de creştere - corelată de regulă cu ritmui 
creșterii economice; începând cu anul 1973 - 1974, are loco creştere spectaculoasă 
a prețurilor, lar în fața inflaţie! galopante, s-au impus măsuri pentru reducerea ar 
agregate (prin frânarea consumului $l investiţiilor). Efectul a fost o sporire subs 
tanțială a şomajului, însoţită de stagnarea creşterii economice. dar rezultat le 
obținute în stăpânirea inflaţiei au fost modeste. A apărut fenomenul stagtlaţiei ge 
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slumpflației. !1 iar şomajul s-a transformat în principalul dezechilibru structural, < 
ample implicații social-politice şi umane. Măsurile adoptate după 197051978'pen ru 
„încălzirea“ conjuncturii, prin politici de susținere (investiţii publice, ajutoare 
bugetare, alocații familiale pentru cei aflați în dificultate sau marginalizați, comenzi 
publice, etc.) au determinat creşterea cheltuielilor publice şi a deficitelor bugetare 
fără o reducere semnificativă a şomajului, ajungându-se la concluzia că ele sunt doar 
elemente artificiale şi temporare de influențare a conjuncturii. În fond, statul nu se 
poate substitui iniţiativelor oamenilor; cel mult, se aşteaptă ca el, să facă aceste 
inițiative posibile şi mai eficiente. În acest cadru, s-au revigorat în forme noi, politicile 
conjuncturale bazate pe stimularea'ofertei (supply-side-economics). 


b) Politicile bazate pe ofertă - pornesc de la filosofia că pentru a influența 
conjunctura în situaţii nefavorabile (stări de recesiune sau chiar depresiune) este 
esențială ameliorarea stimulentelor pentru a-i incita pe producători să mărească 
oferta agregată. În această direcție pot fi sugerate şi aplicate cel puţin două mari 
categorii de măsuri (politici): ; 


- efectuarea unor reforme structurale orientate spre extinderea concurentei si 
prețurilor libere, prin atenuarea rolului centrelor de forță economică (oligopoluri, 
centrale sindicale) care, puternice fiind ar putea obţine venituri stabile relativ inde- 
pendent de evoluţia ofertei. Factorul determinant pentru evoluţia ascendentă a ofertei 
agregate este o bună funcţionare a pieţei; orice alterare a mecanismului pieţei libere 
creează distorsiuni între oferta şi cererea agregată, instabilitate, fluctuații ciclice, 
şomaj şi inflație. Ca atare, primul obiectiv al politicii economice este de a veghea la 
buna funcţionare a „pieţei libere şi a mecanismelor sale“. 


- folosirea unor pârghii economice care să îmbunătăţească perspectivele de profit 
ale producătorilor stimulându-i astfel să-şi menţină, şi după caz, să sporească oferta 
de bunuri. În acest, sens se demonstrează că reducerea ratei fiscalităţii îi va încuraja 
să producă mai mult, iar volumul total al veniturilor şi cheltuielilor statului, ale altor 
categorii de agenţi economici va creşte, atrăgând după sine, evoluția 
corespunzătoare şi a cererii agregate. 

x 
x x 


1) Una dintre erorile curente care se fac, intenţionat sau nu, în aprecierea inflaţiei este evaluarea 
acesteia exclusiv, în raport de indicele creșterii prețurilor, Se ignoră, semnificaţia pe care o are sporul 
absolut al preţurilor (si deci al reducerii puterii de cumpărare de care-l generează un procent de 


creștere a inflaţiei) . Dacă preţurile, sporesc cu 20% faţă de un nivel de referi i 
Înseamnă ca fiecare punct procentual al inflaţiei, reprezintă un spor absolut Ser Ee 


iar pe ansamblu, de 20 de unităţi monetare, Dacă, 
În urma unui proces inflaţionist galopanteritmul anual al inflaţiei 
10% - sporul absolut al unui procent de inflaţie este de două u 
mai sus - tot 20 - deşi se va aprecia ca inflaţia s-a redus. De aceea 


inflaţiei comparativ cu o perioadă anterioară, doar în măsura în 
preţurilor este mai mic, 
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Este un fapt cà în perioada postbelică s-au atenuat fluctuațiile ciclice ale activității 
economice din țările dezvoltate. Totuşi, dezechilibre s-au menținut şi s-au manifestat 
în forme diferite, inditerent de faza ciclului economic, Această stare de lucruri a 
activat un curent de gândire după care teoria şi practica economică trebuie restruc- 
turate din temelii 1. Se apreciază că o economie oonfruntată cu dezechilibre poate 
urma una din două căi posibile: a) să introducă condiţii de echilibru stabil printr-o 
profundă restructurare; b) menținerea status-quo-ului şi aplicarea unor politici 
keynesiste. Ele se constituie în încercări de neutralizare a efectelor nocive ale forțelor 
de dezechilibru, fără a atinge însă, cauzele originare ale tulburărilor concretizate în. 
încălcarea condiţiilor de echilibru stabil. 


1) Anghel N, Rugină - Principia oeconomica, Fun 


È A dame i ` SE 
Editura Academiei Române, Bucureşti, 1993. He noi şi vechi ale analizei economice. 


CAPITOLUL al XXII - lea 
OCUPAREA ŞI SOMAJUL 


Dezvoltarea economică este fundamentală pentru existenţa omului. Totodată, 
omul ocupă cel mai important loc în dezvoltarea economică, el fiind, alături de natură, 
un factor de producţie „originar“ sau „primar“. Legăturile reciproce dintre populaţie 
şi economie au loc în cadrul unor procese de natură mai mult sau mai puţin variată şi 
în condiții istorice diferite în timp şi spațiu. 


Existenţa şi progresul societății se asigură dacă atât evoluția celor doi termeni 
populaţia şi economia, cât şi interacțiunea dintre ei întrunesc anumite caracteristici 
calitative şi dimensionale. Lipsa acestora sau distorsionarea lor au efecte negative, 
cum sunt, subdezvoltarea economică, şomajul, scăderea nivelului de trai etc., con- 
siderate, adesea, nu fără temei, ca forme ale dezechilibrelor corelației populație- 
economie. 


Şomajul este astăzi unul dintre aceste aspecte care afectează, în proporţii diferite, 
toate țările. De creşterea sa după deceniul 1960-1970 nu se mai îndoieşte nimeni şi 
de aceea fenomenul a devenit tot mai puțin acceptat atât de populație, cât şi de 
politicieni. Așa cum demonstrează însă rezultatele obținute de Statele Unite ale 
Americii în anii 1985-1986 şi 1990-1991, precum şi de unele ţări vest-europene, 
evoluţia şomajului nu este de necontrolat şi nici nu are sens unic - de creştere, dacă 
se acţionează cu pricepere prin promovarea unor măsuri adecvat corelate. 


22.1. Şomajul şi cauzele sale 


Dacă în legătură cu existența şomajului toată lumea este de acord, definirea şi 
măsurarea acestuia cu precizie formează obiectul unor vii controverse. Există deci 
mai multe modalități de a defini şomajul şi în funcţie de ele mai multe forme de 
comensurare. Prin ceea ce au comun aceste definiţii, putem caracteriza şomajul ca 


o stare negativă a economiei care afectează o parte din populaţia activă di ibi 
prin negăsirea locurilor de muncă. "SH, 


În termenii pieţei muncii, şomajul reprezintă excedentul ofertei fată de 


Ei formează suprapopulaţia relativă pentru că repr 
ezintă un 
muncă în raport cu numărul celor angajaţi . A Eege de 


Aparent, nimic mal simplu decât a defini şomajul, D 
„Dar o asemenea încerc 
numeroase semne de întrebare, Este şomer actorul care între două filme nu AEN 


Este somer un student care nu găseşte de lucru în 
sezonul e i 
care din motive tehnice nu lucrează o săptămână? E muncitor 


e 
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Pornind de la astfel de intrebàri s-a conturat și s-a răspândit o definiţie care 
consideră că sunt şomeri toți cei care au întregistrate cereri de angajare la oficiile de 
plasare a forței de muncă sau toţi cei ale căror cereri n-a fost satisfăcute până la 
sfârşitul fiecărei luni, indiferent dacă solicită locuri de muncă permanente sau tem- 
porare, cu timp de muncă parțial sau deplin, dacă au loc de muncă dar caută altul 
mai adecvat cu aspiraţiile proprii. 


În această accepţiune, şomajul apare ca rezultat exclusiv al cererii de muncă sau 
de forță de muncă, oferta - cealaltă latură a pieţei muncii - nefiind luată în con- 
sideraţie. Or, numai corelarea cererii cu oferta de locuri de muncă permite aprecierea 
mai corectă asupra situaţiei de pe piața muncii, dacă există sau nu şomaj. O creştere 
a otertei, concomitentă cu scăderea cererii, determină o deteriorare a situaţiei 
ocupării forței de muncă; şomajul, dacă n-a existat până la acest moment, apare, iar 
dacă există, creşte. Dimpotrivă, creşterea cerereii şi scăderea ofertei de muncă se 
traduc printr-o diminuare a şomajului. 


De asemenea, pe baza aceleiaşi definiţii, şomajul este apreciat ca o mărime 
omogenă, nediferenţiată, ceea ce nu corespunde realităţii. De aceea, se impune 
delimitarea sa pe domenii de activitate, de pregătire, specialități şi meserii ale 
şomerilor etc. 


Foarte cunoscută este şi definiția şomajului dată de Biroul Internaţional al Muncii 
- organizaţie din sistemul Naţiunilor Unite care elaborează statistici, comparații, studii 
şi analize de profil pe baza informaţiilor furnizte de țările membre având ca scop mai 
buna cunoaştere atât a fenomenului cât şi a experienţei în combaterea sa. Potrivit 


acestei definiţii, este şomer oricine are mai mult de 15 ani şi îndeplineşte concomitent 
următoarele condiţii: 


- este apt de muncă; 
- nu munceşte; 


- este disponibil pentru o muncă salariată sau nesalariată; 
- caută un loc de muncă. 


Aplicarea acestor criterii aduce multe clarificări, dar nu înlătură total riscul de a 
exclude din rândul şomerilor anumite persoane care de fapt n-au unde munci 


În România, Legea nr.1/1991, republicată în urma moditicărilor aduse prin Legea 
nr.86/1992, precizează că sunt consideraţi şomeri persoanele apte de muncă SCh 
pot fi încadrate din lipsă de locuri disponibile corespunzătoare pregătirii lor. Deşi Y 
se face nici o referință expresă cu privire la vârsta acestor persoane, din con A i 
legii reiese că vârsta respectivă este de peste 16 anl. Get: 


Ţinând seama de limitele unor asemenea definiții, d 
„ devine clar c 
şomajului ny este decât o problemă de estimare cât mal aproape de E 01 


Şomajul poate fi caracterizat prin mal multe aspecte: 
a) Nivelul şomajului este unul dintre acestea. Se determină 
` atât x 
- cât şi relativ - ca rată a șomajului (numărul somerilor/ absalutieainumăe 


țări, perioade si regiuni ale aceleiași ţări. În prezent, este 
dezvoltate. 


populaţia activă). Diteră pe 
cel mal ridicat în țările slab 
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Pentru că şomajul a devenit o permanenţă în toate țările, după unii autori în 
ultimele decenii, iar după alții de la începutul acestui secol sau chiar de la sfârşitul 
secolului trecut, ordinul de mărime şi creşterea sau descreşterea celor doi indicatori 
ai nivelului şomajului au dobândit şi alte semnificaţii decât cele relevate înainte. În 
acest sens remarcăm: 


- şomajul a devenit o permanenţă (cu nivel şi sensuri de evoluţie diferite pe țări şi 
perioade), dar aceasta nu exclude total şi definitiv existenţa stării de ocupare deplină 
a forței de muncă. Pentru ilustrarea acestei situaţii se invocă cel mai des exemplul 
Germaniei, Franţei, Canadei şi Statelor Unite ale Americii pentru anumite perioade de 
după cel de-al doilea război mondial, când numărul angajaţilor depăşea oferta internă 
de forță de muncă şi se recurgea îmtr-o măsură mai mare sau mai mică, la emigranţi. 
Dar, în asemenea perioade de ocupare deplină, exista în țările respective şi un număr 
de şomeri format din: persoane aflate în căutarea primului loc de muncă sau în 
căutarea unui loc de muncă după ce-l abandonaseră pe cel avut; persoane care nu 
acceptau locurile de muncă libere pentru că salariul real la care ar fi ajuns angajându- 
se nu le-ar fi permis să trăiască mult mai bine decât atunci când erau şomeri; 
persoane cu probleme sociale complexe care nu se puteau angaja; precum şi per- 
soane care înțelegeau să-şi trăiască viața altfel decât devenind salariați sau realizând 
activități lucrative proprii. Ca urmare, ocuparea deplină a forței de muncă a devenit 
echivalentă cu un şomaj de nivel scăzut reflectat printr-o rată de câteva procente. 
J.M. Keynes, de altfel, precizează că folosirea deplină a mâinii de lucru înseamnă 
absenţa şomajului, dar este compatibilă cu şomajul voluntar şi fricțional. 


Nivelul şomajului pentru situația de ocupare deplină a forței de muncă în Anglia 
anlor '20-'30 ai acestui secol, se ridica după unii autori la circa 3% din populația 
activă. Pentru alte țări europene se admite că imediat după al doilea război mondial 
acest nivel era ilustrat de o rată a şomajului de 1-2 %. Ulterior, în S.U.A., nivelul 
respectiv a crescut la circa 5%, dar s-a diminuat în anii '80, pe când în Europa 
occidentală a crescut. Pentru a acoperi situaţii extrem de diferite, se estimează că, în 
prezent, ocuparea deplină a forței de muncă presupune un şomaj de 1,5-4 %. 


Din moment ce ocuparea deplină implică un şomaj peste un anumit nivel minim 
s-a făcut şi pasul logic următor, considerându-se că scăderea şomajului sub minimul 
respectiv caracterizează o stare de supraocupare a forței de muncă. După Denise 
Flouzar, un asemenea mivel echivalează cu o rată a şomajului în jur de 1 %. La acest 
nivel al şomajului, mâna de lucru devine foarte rară şi costul său pentru cei ce 
angajează salariaţi tinde să crească mal rapid decât productivitatea. Criteriul 
economic al supra-ocupării devine astfel momentul când, în activitatea economică 


Pepi noli angajaţi are loc o creştere mal mare a salariului decâta productivității 
or, 


Tot pornind de la permanentizarea şomajului, pe baza cercetărilor economistului 
neozeelandez, A.W. Phillips, - autorul celebrei curbe ce-i poartă numele - celor doi 
indicatori ce caracterizează nivelul şomajulul, li se adăugă al treilea, şi anume. rata 


1) Denise Flouzar, Economie contemporaine, Paris, P.U.F; 1992, p.107 
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naturală a şomajului. Aceasta este rata şomajului care corespunde unei rate 
stabile sau inertiale a inflaţiei. Mărimea sa este deci o variabilă dependentă. 


Premisa pentru înțelegerea ratel naturale a şomajului o constituie existența 
inflației în economie, exprimată printr-o anumită rată şi realizarea, în același timp, a 
două condiţii care fac să nu se modifice dimenslunile inflaţiei: a) să nu se formeze un 
excedent al cererii şi b) să nu se producă şocuri în ofertă. Prin realizarea primei 
condiţii, şomajul se fixează la nivelul ratel sale naturale, adică la nivelul determinat 
de egalizarea presiunii, în direcția creşterii salariilor ca urmare a neocupării tuturor 
locurilor de muncă, cu presiunea pentru scăderea salariilor care se formează sub 
incidența existenţei şomajului. Realizarea celei de-a doua condiţii face ca oferta 
agregată să nu cunoască altă schimbare decât aceea determinată direct de rata 
inflatie| care, nemoditicându-se (rămânând constantă), menţine şomajul la nivelul 
ratei naturale. 


Prin realizarea celor două condiţii, cererea şi oferta agregate.se modifică numai 
în tuncție de inflaţie si de aceea rata naturală a şomajului o reflectă. Dacă cererea şi 
oferta agregate sau numai una dintre ele s-ar modifica, şi datorită altor cauze decât 
inflatia, şomajul poate atinge o rată mai mare decât cea naturală, iar inflaţia va începe 
să scadă. 


b) Intensitatea şomajului este o altă caracteristică ce se impune atenției. În 
funcţie de aceasta, se poate distinge: şomajul total - care presupune pierderea 
locului de muncă şi încetarea totală a activității; şomajul parțial, care constă în 
diminuarea activității depuse de o persoană în special prin reducerea duratei 
săptămânii de lucru sub cea legală cu scăderea remunerării; şomajul deghizat este 
specific mai ales țărilor slab dezvoltate, unde numeroase persoane au o activitate 


aparentă, cu eficiență (productivitate) mică, dar este întâlnit si în țările est-europene, 
inclusiv în România, la niveluri apreciabile. 


c) Alt element este durata şomajului sau perioada de şomaj de la momentul 
pierderii locului de muncă pînă la reluarea activităţii. În timp, a avut o tendință 
generală de creştere. Diferă pe ţări şi perioade istorice. Nu există o durată a şomajului 
legiferată, dar în numeroase țări există reglementări care precizează durata pentru 


care se plăteşte indemnizaţie de şomaj şi aceasta a av i 
ut tendin 
atingând în unele cazuri 18 - 24 luni. ini MARA Ca 


În cea mal mare parte a ţărilor, şomajul de lungă durată este considerat un şomaj 
continuu de mai mult de 12 luni. Acest gen de şomaj este relevat adesea printr-o 
analogie cu un fir de aşteptare format de cel aflați în căutarea unul loc de muncă. Í 
competiţia care există între aceștia, cel mal utilizabil! în funotie de cererea de m - 
a Întreprinderilor, sunt primii care părăsesc firul de aşteptare, Cel care BASAN 
afectați de creşterea duratel şomajului şi aceasta cu atât mai mult cu cât ei i Ni 
supuşi permanent concurenţel noilor generaţii care intră pe plata muncii, Pent x 
dificultăților inițiale (calificare Inadaptată, virsta etc.), U se adaugă del 


1) Paul Samuelson, William Nordhaus, E 4 ` 
2 RA erer rdhaus, Economics, McGraw-Hill Book Company, International 
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încrederii în sine, apariția problemelor de sănătate, precaritatea situației materiale, 
pierderea calificării profesionale prin inactivitate. 


d) Structura șomajului sau -componentelor acestuia formate prin clasificarea 
şomerilor după diferite criterii: nivelul calificării, domeniul în care.au lucrat, categoria 
socio- profesională căreia îi aparțin, ramurile de activitate din care provin, sex, 
categorii de vârstă, rasă etc. 


în ultimul deceniu se acordă foarte mare atenție studierii structurii şomajului pe 
sexe şi categorii de vârstă. Se relevă astfel că femeile sunt mai afectate de şomaj 
decât bărbaţii; de asemenea, tinerii (până la 25 de ani) şi vârstnicii de peste 50 de ani, 
în raport cu restul populaţiei active. 


Pe plan mondial, şomajul are tendinţa, în ultimii ani, să se agraveze. Aceasta este 
evidentă şi în țările din estul şi centrul Europei, dintre ele remarcându-se Polonia cu 
peste două milioane de şomeri. Potrivit studiilor Comisiei economice a O.N.U. pentru 
Europa, în România numărul celor care nu au un loc de muncă depăşeşte un milion, 
ceea ce reprezintă peste 8% din populaţia activă. Somajul în țările din această parte 
a lumii este direct legat de scăderea producţiei industriale, creşterea cheltuielilor 


pentru achiziţiile de petrol, sistarea sau restrângerea activităţii în unele sectoare sub 
incindenţa crizei economice. 


Şomajul poate fi rezultatul multor cauze care pot acţiona separat în timp sau 
concomitent. Prin natura lor, aceste cauze derivă din mărimea salariului (nominal sau 
real), cererea şi oferta de bunuri efective şi globale, rigiditatea prețurilor şi salariului 
etc., care sunt reflectate de teoria economică. 


Şomajul, aşa cum este prezentat astăzi, a fost explicat pentru prima dată în a doua 
jumătate a secolului al XIX-lea, când raţionamentele ştiinţifice au început să recurgă 
la conceptele de piața muncii şi folosirea deplină a forței de muncă. Potrivit acestei 
abordări, căreia i se spune neoclasică sau numai clasică, pe piața muncii se con- 
fruntă cererea întreprinderilor care angajează salariaţi atât timp cât productivitatea 
marginală a muncii este egală cu salariul real existent şi oferta celor ce vor să se 
angajeze formată pe baza opțiunii 
sau arbitrajului lor între muncă şi 
timp liber. Ofertanţii vor opta 
pentru muncă atât timp cât 
puterea de cumpărare a remu- 
neraţiei pe care o vor primi este 
superioară expresiei în bani a i să 3 
efortului pe care trebuie să- | facă li RET 
în cadrul muncii. Punctul central e echili 
al teoriei neo-clasice este exis- 
tența echilibrului general (atât pe 
piața bunurilor economice cât și 
pentru plata muncii) în condițiile i 
în care preţurile (Inclusiv att SR SEN 
sunt presupuse flexibile astfel 
încât prin oscllaţiile lor se res- 
tabilesc automat echilibrul şi Fig. 322.1 Șomalul clasic 
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folosirea deplină a forței de muncă. 
Pe această bază, şomajul poate exista sub două forme: 


3 a) şomajul voluntar sau clasic - generat de faptul că o parte din ofertanții de 
muncă nu acceptă să se angajeze la salariul care se formează pe piaţă; 
b) şomajul tranzitoriu care se formează în decursul perioadei necesare adaptării 
ofertei la nivelul cererii. i - 
Aceste forme de somaj nu sunt proprii numai perioadei in care a fost elaboratá 
teoria lor explicativă, ci există si astăzi în proporţii mai mari sau mai mici. 


Din punct de vedere macroeconomic, şomajul clasic are la bază situația carac- 
terizată prin insuficienţa ofertei în raport cu cererea determinată de faptul că preţul 
efectiv al bunurilor economice pe piață este mai mic decât prețul de echilibru. 


În grafic, cantitatea de bunuri oferite este Qo şi este inferioară cantităţii cerute Qd 
la prețul pietii. Dezechilibrul pe piața bunurilor derivă din prețul prea scăzut existent 
în mod efectiv care diminuează rentabilitatea întreprinderilor determinându-le să nu 
creeze noi locuri de muncă sau chiar să-şi diminueze cererea de muncă. De aceea, 
paradoxal, o cerere mare de bunuri poate coincide cu formarea sau creşterea 
şomajului. 


În perioada anilor '30 ai secolului nostru, J.M. Keynes remarcă existența unui alt 
gen de şomaj, foarte amplu atunci, pe care îl numeşte şomaj involuntar. Oamenii de 
ştiinţă de după Keynes l-au denumit şomaj keynesian. 


Şomerii din această categorie nu refuză să se angajeze la un anumit salariu, ci nu 
găsesc de lucru pentru că cererea de muncă este insuficientă în raport cu oferta. 

Dezechilibrul de pe piața mun 
cii este dezechilibrul de pe piaţa 
bunurilor. intreprinderile au 
capacităţi de producţie să an- 
gajeze noi salariaţi, dar nu 
realizează aceasta pentru că 
cererea agregată (de bunuri) este 
prea mică pentru a resorbi ex- 
cedentul ofertei de muncă. În 
2. plus, preţurile nu sunt flexibile şi, 
ca urmare, oferta de bunuri nu se 
poate realiza astfel încât pro- 
ducţia să se relanseze si să facă 


necesară angajarea de noi ES SE 
salariaţi, 

j Graficul relevă că atunci când 

| prețul efectiv este mai ridicat Fig. 22,2 Şomajul keynesian 


à decât prețul de echilibru, oferta 

| creşte dar nu neapărat şi cererea care s-ar putea chiar diminua. În 

| . In preţul efectiv, 
| oferta de bunuri este Qo $l este superioară ofertei cerute Qd. Există o supraproducţie 


de la Qd, lar acest dezechilibru de pe piața bunurii : 
f nurilor se reflectă 
provocând șomajul involuntar. ps iplatarwuncli 
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PIAŢA BUNURILOR 


Capacitate de producţie insuficientă Capacitate de producţie 
excedentară 

Ofertă < Cerere i Ofertă > Cerere 

Somaj clasic şomaj keynesian 


PIAȚA MUNCII 
Ofertă > Cerere 


şomaj 
Dezechilibrul macroeconomic şi şomaju 


Şomajul actual este considerat ca fiind predominant involuntar, însă este 
deopotrivă compus şi din şomaj voluntar şi tranzitoriu. 


Şomajul se formează pe baza a două mari procese economico-sociale: 
a) pierderea locurilor de muncă de către o parte a populaţiei ocupate; 


b) creşterea ofertei de muncă prin realizarea de către noile generații a vârstei 
legale pentru a se putea angaja şi afirmarea nevoii de a lucra a unor persoane apte 
de muncă dar inactive, în condiţiile unei cereri de muncă inferioare acestei creşteri. 


a) În cadrul primului proces, în funcție de cauzele directe care îl determină, se 
disting mai multe forme sau genuri de şomaj. 


În primul rând, şomajul ciclic, denumit uneori şi conjunctural, cauzat de 
crizele economice care au loc, de crizele parţiale sau de alte crize specifice 
unei conjuncturi. 


În general, şomajul ciclic poate fi resorbit total sau parţial în perioadele de avânt 
economic. 


În a! doilea rând, şomajul structural, determinat de tendinţele de restructurare 
economică, geografică, socială etc., care au loc în diferite țări, mai ales, sub 
incidenţa crizei energetice şi revoluţiei tehnico-ştiinţifice. 


În această categorie se Include şi şomajul din țările sărace cu creştere 
demografică, dar lipsite atât de capital, cât şi de competențele necesare exploatării 
resurselor umane. Reintegrarea aceste! forțe de muncă poate avea loc numai printr- 
un proces lung și dificil, întrucât presupune creşterea investiţiilor, recaliticarea celor 
afectaţi şi reorlentarea învățământului. 


În al treilea rând, şomajul tehnologic, determinat de înlocuirea vechilor tehnici 
şi tehnologii cu altele noi, precum sl de centralizarea unor capitaluri şi unităţi 
economice cu restrângerea locurilor de muncă, 


Resorblirea acestul şoma| este, de asemenea, diticilă întrucât presupune 
recalificarea forțe! de muncă în concordanţă cu nolle nevoi ale capitalului şi unităţilor 
economice, lărgirea activităţilor economice şi în special a producţiei pentru a putea 


(e 
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oferi locuri de muncă și creșterea numărului întreprinderilor pentru a asimila cadrele 


cu pregătire superioară afectate prin centralizare. 
În al patrulea rând, șomajul intermitent, apare ca urmare a practicării contrac- 
telor de angajare pe durată scurtă din cauza incertitudinii afacerilor unui 


anumit număr de unităţi economice. 


Această practică poate constitui un mijloc de presiune asupra angajaţilor pentru 
a accepta anumite condiţii de muncă şi salarizare, dar şi o măsură de siguranţă din 
partea unităţilor economice pentru a nu-şi asuma, vizavi de forta de muncă, angaja- 
mente pentru care pot fi trase la răspundere. Perioada de şomaj, în acest caz, începe 
la expirarea angajării şi se încheie la reînnoirea contractului sau la realizarea unei 
angajări la o altă firmă. Unii autori denumesc acest somaj frictional. Cu privire la 
şomajul frictional,J.M.Keynes spunea că acesta are caracter permanent pentru cà, 
intr-o economie, intotdeauna existá resurse de muncá nefolosite între două ocupări. 
Spre deosebire de celelalte forme de şomaj, acesta nu se poate restrânge sub un 
anumit nivel. Economiile dinamice şi cu o numeroasă populaţie activă disponibilă, 
cum este cea a Statelor Unite, de exemplu, au înototdeauna şomaj fricțional la un 
nivel relativ important, explicabil şi prin mobilitatea muncitorilor americani. 


În al cincelea rând, şomajul de discontinuitate, care afectează în mod 
deosebit femeile şi este cauzat de întreruperea activităţii din motive familiale 
şi de maternitate. 


În al şaselea rând, şomajul sezonier, cauzat de întreruperi ale activiăţilor 
puternic dependente de factori naturali, cum sunt, cele din agricultură, con- 
strucții, lucrări publice. 


f Restrângerea locurilor de muncă se. răsfrânge negativ şi asupra noilor generaţii 
ajunse la vârsta încadrării în muncă sau a unor grupuri de oameni care au depăşit 


vârsta legală minimă pentru încadrare, n-au mai lucrat şi sunt pentru prima dată în 
căutarea unui loc de muncă. ip 


b) Cel de al doilea proces generator de somaj are două aspecte majore. Unul, 
privește noile generații care ajung pe piața muncii şi explică formarea șomajului 
prin starea economiei (nivel, structură, tehnică şi tehnologie aplicate etc.), prin 
diferența dintre ciclul reproducţiei forței de muncă şi al diferitelor activităţi 
economice, prin formarea noilor generaţii în cadrul mişcării populaţiei sub incidența 
factorilor naturali-biologici, demografici şi economici care, deşi se influențează 
reciproc, nu au unii asupra altora o determinare cauzală, directă şi exclusivă. Celălalt 
aspect se referă la eșantioanele de populaţie activă disponibilă care n-au mai 
lucrat si sunt nevolte să se încadreze pe un loc de muncă, ceea ce explică tormarea 
şomajului prin intrarea lor pe piața muncii datorită unor cauze directe: diminuar 
posibilităţilor de tral în condiţiile unor venituri considerate altădată sigure i sutici Ex 
- salariul soţilor, pensiile de urmași, economiile moştenite - care ară HRN 
acţiunea inflației şi a altor procese din economie; Intensiticarea Sekten Sec 

r 
Pn să, ma care nu se mal resemnează la o viață pasivă; ruinarea micilor 


Pentru unele ţări, un rol foarte Important în explicare 
a şomajului 
internaţionale a forţe! de muncă. EE 
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Dimensiunile şi dinamica şomajului pe ţări şi perloade sunt influențate, mal ales 
după al doilea război mondial, de migraţia internaţională a populaţiei, de 
deplasarea populației active disponibile dintr-o țară în alta în căutarea unul loc de 
muncă, ceea ce diminuează oferta de muncă în țara de origine, dar o măreşte în țara 
unde ajunge, acționând astfel în direcția scăderii sau creșterii corespunzătoare a 
şomajului, 


22.2 Somajul actual în termenii analizei concrete 


Analiza şomajului actual confirmă caracterul foarte complex al acestui fenomen, 
dar impune, în acelaşi timp, constatarea multor particularităţi pe țări şi perioade 
scurte de timp. Caracterul concret al unei asemenea analize este determinat de mai 
multe aspecte: se realizează pe baza datelor reale sintetizate sub forma unui număr 
de indicatori cu care operează frecvent; substituie concepte ştiinţifice cum sunt, 
cererea şi oferta de muncă, salariul nominal, real şi de echilibru, şomajul voluntar şi 
involuntar etc. cu anumiţi indicatori semnificativi, larg utilizaţi în vorbirea curentă şi, 
în general, cunoscuţi la nivelul „omului de pe stradă“ sau face abstracţie de 
asemenea concepte fără a se neglija rolul lor în logica faptelor, consideră şomajul ca 
o rezultantă globală care se constituie la intersecția unui paralelogram de tendinţe de 
creştere şi scădere care se manifestă sub diferite forme concrete; explicaţiile date îşi 
păstrează caracterul ştiinţific, dar sunt prezentate la nivelul percepției majorității 
populației şi în limbajul politico-economic de zi cu zi folosit în administraţie şi de 
mass-media. 


Acest gen de analiză îl aduce pe cel interesat de studiul şomajului din sfera ştiinţei 
economice în fața faptelor. Şomajul devine astfel expresia, în principal, a creşterii 
economice (produsului intern brut), productivității muncii şi dinamicii populaţiei ac- 
tive, care, la rândul lor, au numeroase alte determinări mai concrete. Combinând 
schimbările intervenite în cei trei factori determinanțţi ai şomajului în perioada 1973- 
1985, se poate stabili o anumită tipologie a evoluţiei şomajului pe grupe de ţări. 


Primul grup de țări este cel din nordul Comunităţii Europene şi cuprinde Belgia, 
Danemarca, Franța, Germania, Spania, Anglia şi Olanda în care şomajul a avut o 
tendinţă generală de creştere, inegală pe țări şi ani, ca expresie a evoluției produsului 
intern brut (P1.B.) care a determinat scăderea numărului noilor locuri de muncă ce 
s-au creat, în timp ce populația activă n-a scăzut la fel de mult, iar în unele cazuri 
chlar a crescut. Pincipalul factor de creştere a şomajului a fost diminuarea numărului 
nollor locuri de muncă. Încetinirea creşterii populaţie! active în Belgia, Danemarca 
Franța și Spania a atenuat creşterea șomajului care, altfel, ar fl fost sensibil mai 
mare. Dimpotrivă, accelerarea creşterii populaţie! active în Anglia şi Olanda a con- 
tribuit la mărirea șomajului. 


A! dollea grup de țări - Grecia, Irlanda, Iitalla, Portugalia - constituie sudul Europei 
comunitare și se caracterizează prin creşterea şomajului datorită accelerării creşterii 
populaţiei active în condiţiile în care numărul locurilor de muncă a crescut, dar mai 
lent. Pentru acest grup se mal remarcă aportul inversării fluxurilor migratorii la 
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creşterea populaţiei active ca urmare a măsurilor de repatriere a muncitorilor străini, 
luate de țările nord-europene. 


Al treilea grup este al țărilor care au păstrat starea deplinei folosiri a forţei de 
muncă sau au revenit la aceasta - Statele Unite, Japonia, Suedia, Elveţia şi, într-o 
anumită măsură, Canada. Călle pe care au evoluat fiecare dintre aceste ţări au fost 
însă diferite. În Statele Unite, ocuparea deplină a forței de muncă a fost mai ales 
rezultatul politicii bugetare expansioniste din perioada 1983-1985 care a permis 
depăşirea situaţiei grele existente în acest domeniu la începutul anilor '80 şi a făcut 
ca încetinirea creşterii economice să nu fie atât de accentuată ca în celelalte ţări 
industrializate. Dar, această încetinire a creşterii economice a avut loc concomitent 
cu o încetinire, de aceeași mărime, a creşterii productivităţii muncii astfel încât 
numărul locurilor de muncă a continuat să crească determinând diminuarea 
şomajului. În Japonia şi Suedia, folosirea deplină a forței de muncă s-a menţinut prin 
faptul că efectul diminuării creşterii economice asupra creşterii şomajului a fost 
absorbit de scăderea productivității muncii care a avut un efect invers, de creştere a 
numărului locurilor de muncă. În general, se apreciază că în aceste două ţări , 
populația ocupată este puțin sensibilă la diminuarea creşterii economice - în Japonia 
pentru că este contracarată prin scăderea ritmului de creştere a productivităţii muncii 
şi a salariilor fără a afecta evident numărul de salariaţi, în Suedia, în special datorită 
sectorului terțiar (al serviciilor) care este foarte dezvoltat şi mai puţin influenţat. În 
Elveţia, menţinerea folosirii depline are o altă explicaţie. Economia acestei ţări a 
cunoscut ca şi în cazul celorlalte din nordul Europei, o diminuare concomitentă a 
creşterii economice și a creării de noi locuri de muncă. Dar creşterea populaţiei 
active, care până în 1975 se datora mai ales imigrației, s-a adaptat rapid la diminuarea 


numărului noilor locuri.de muncă prin scăderea masivă a muncitorilor străini obligaţi 
să se repatrieze. 


Ritmul creării de noi locuri de muncă și rata şomajului în unele ţări 


! Tabelul 22.1 
Crearea de noi locuri de muncă 


SURSA; Problèmes économiques nr, 2237, 1991 


În perioada 1985 - 1990, analiza şoma 


ului, pe 
Pa mara ae a RI a it y pe baza acestei tipologii, relevă că, 


ale O.E.C.D., ritmul creării noilor locuri 


de muncă a crescut simţitor față de perioada 1973-1985, tapt ce se datorează reluării 


creşterii economice la niveluri superioare. Ace 
: asta s-a răstrânt i 
printr-o tendință de scădere care a tost accentuată şi mai eet WE 
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diminuării, în continuare, a ritmului de creştere a productivității muncii. Ţările care au 
creat cele mal multe locuri de muncă în raport cu perioada anterioară - Spania şi 
Germania - au cunoscut în acelaşi timp o puternică accentuare a creșterii PIB. și o 
plerdere de ritm pentru productivitatea muncii. Această ruptură în ritmul de creştere 
a productivității muncii este un fenomen major care contribuie la diminuarea 
şomajului în ultimii 15 ani, dar are şi alte efecte în economie. 

în aceeaşi perioadă, asupra evoluţiei şomajului s-a repercutat, de asemenea, 
intrarea masivă a femeilor în viața profesională, ceea ce a mărit considerabil oferta 
pe piața muncii care la un număr dat de locuri de muncă acţionează asupra creșterii 
şomajului. O influenţă inversă, de scădere, asupra şomajului a avut-o însă evoluția 
populaţiei active din diferite țări. În acest sens, se constată că în S.U.A. presiunea 
demografică a scăzut, față de situația existentă în perioada care a urmat, noile 
generaţii ajunse la vârsta încadrării în muncă sunt mai puțin numeroase. Europa 
occidentală a cunoscut o tendinţă similară, pe când în Japonia, creşterea populaţiei 
active exercită mai departe o influență puternică în direcția creşterii şomajului. 


În condiţiile existenţei, la un moment dat, a unui echilibru pe piața muncii, dacă 
intervine creşterea populației active rezultată din situația demografică, aceasta, pe de 
o parte, favorizează flexibilitatea socială (schimbarea locului de muncă în funcție 
de mărimea salariului) şi mobilitatea profesională, iar pe de altă parte, frânează 
substituirea muncii cu capitalul. În felul acesta persoanele aflate în căutarea unui 
loc de muncă sunt puse în situația de a accepta posturi pentru care calificarea şi 
remunerarea sunt inferioare pretențiilor lor, posturi care se vor găsi în număr destul 
de mare tocmai datorită situaţiei descrise şi pentru că indemnizaţiile primite în caz de 
şomaj, ale celor ce ocupă asemenea posturi, nu sunt cu prea mult inferioare salariilor 
primite. Acest ultim aspect i-a şi determinat pe unii cercetători să susțină, nu fără 
temei, că în astfel de situaţii, incitația de a căuta un loc de muncă, adică de a „evada“ 
din şomaj, slăbeşte evident. 


Ameliorarea care a intervenit în evoluția şomajului în a doua jumătate a anilor '80 
este atribuită aproape în întregime creşterii economice generatoare de noi locuri de 
muncă. Dar sporul total al noilor locuri de muncă a fost superior celui considerat 
normal, aşa încât s-a ajuns la concluzia după care creşterea economică în această 
perloadă a devenit mal bogată în crearea de noi locuri de muncă. Din studiul relației 
populaţie ocupată - creştere economică relese că s-a manifestat tendința de scădere 
a creșterii economice minime necesare pentru a declanşa crearea de noi locuri de 
muncă, În cursul perioadei 1960-1973 în Europa comunitară era necesară o creştere 
a P.I,.B, mal mare de 4,5 % pentru a declanșa creşterea vizibilă a populației ocupate. 
După 1981, era suficient ca ritmul de creştere să depăşească 2 %. În condiţiile 
actuale, BLR. al ţărilor membre C.E.E. trebule să progreseze într-un ritm anual de cel 
puţin 3,5 % pentru ca populaţia ocupată să crească cu 1,5 %, nivel apreciat ca 
suficient pentru a absorbi pe noll sosiți pe plata muncii, ' 


1) ,L'emplois en Europe“, Commission de la Communauté Européenne, 1990. 
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La orlglnoa acostul fonomon se află încotinirea procesului de înlocuire a factorului 
muncă prin factorul capital, Croștoroa investiţiilor se transpune pe piața muncii prin 
croştoroa Jocurilor do munch şi nu osto suficlont de mare pentru a atinge nivelul 
oxistont al Intonsităţii capitalului (volumul capitalului pe salariat). Aceeaşi tendință se 
taco prozontă şi în S.U.A., Japonia. 

Tot pornind do la analiza concretă a șomajului, s-a pus şi problema existenţei sau 
Inoxlatontol unol rolaţii între acost fonomon şi inflaţie ca expresie a legăturilor dintre 
plata muncii, plata bunurilor oconomice şi plata banilor. Astfel, într- un articol din 
1958, oconomistul A.W. Phillips, printr-o combinaţie ingenioasă a datelor statistice 
rotoritoaro la şomaj) și croşterea salariilor nominale, pune în evidenţă existența unei 
relaţii Invers proporționale între cele două fenomene, în Marea Britanie în decursul 
perloadol 1861-1957, Prosupunând apol că variaţia nivelului general al preţurilor este 
egală cu variaţia salariilor minus efectul creşterii productivităţii muncii, Phillips pune 
în evidență o relaţie Invers proporțională între rata inflației şi rata șomajului. 

Această analiză atrage aențla asupra anumitor idei, formulate sau numai intuite, 
potrivit cărora creşterea economică (P.I.B.) este expesia unei creşteri a cererii 
globale care se reflectă pe plata muncii prin creşterea cererii şi ameliorarea 
posibilităţilor de negociere a salariilor, având ca efect creşterea salariilor şi a 

prețurilor o dată cu care se extinde riscul apariţiei ștrangulărilor sectoriale gener- 
atoare, la rândul lor, de dificultăți pentru creşterea economică şi diminuarea 
şomajului (vezi şi figurile 22.3 şi 22,4). 


1973 1976 


1971 
1972 


-Nua Aë Ch A Dë wi 


Fig, 22.3 Curba Philips în SUA în Fig, 22,4, Inflația si 
anii 1960-1969 vil WRC 
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Destul de repede insà stabilitatea relaţiei Phillips a devent incertă, desigur, tot sub 
incidența analizei concrete. Astfel, dacă în Statele Unite ale Americii era posibil să 
se remarce prezenţa relației între 1961-1969, în anil următori, este pusă sub semnul 
întrebării pentru ca, în perioada 1976-1979 să fie negată. Situaţii similare s-au 
constatat şi în alte țări. Asemenea fenomene i-au determinat pe numeroşi economişti 
să tragă concluzia că pe termen scurt se poate vorbi despre o anumită substituire 
între inflație şi şomaj, dar aceasta este imposibilă pe termen lung şi, ca urmare, 
mărimea şomajului nu se poate rupe pe perioade mari de timp de rata şomajului 


natural. 


22.3. Indemnizaţia de șomaj şi folosirea forţei de 
muncă 


Şomajul ridică în toate țările două probleme foarte actuale: asigurarea în fapt a 
dreptului la muncă şi garantarea unor venituri pentru şomeri, spre a le asigura un 
minim de existență considerat sau admis oficial ca fiind „rezonabil“ 


Dreptul la muncă este declarat în toate țările, dar este garantat numai acolo unde 
economia cunoaşte o asemenea evoluţie încât asigură locuri de muncă pentru toţi cei 
ce vor să muncească. În condiţiile economiei de piaţă, singura modalitate de garan- 
tare juridică a locurilor de muncă o reprezintă înscrierea acestei clauze în acordurile 
încheiate între unităţile economice şi salariați în cadrul negocierilor colective. În 
această problemă, statul intervine indirect. Un asemenea obiectiv figurează, de 
regulă, printre revendicările tuturor organizaţiilor sindicale. 


Garantarea unor venituri minime este o problemă care se pune pentru un număr 
mai mare de oameni decât al şomerilor, dar ne vom circumscrie referirile numai la 
aceştia din urmă. Una din modalităţile cele mai utilizate în acest sens este ajutorul 
sau indemnizaţia de şomaj. Ponderea sa față de salariu şi perioada pentru care se 
plăteşte diferă pe ţări. Recent, ponderea indemnizaţiei de şomaj în salariul unui 
celibatar oscila între 28% în Marea Britanie şi cu 55% în Italia, iar durata de acordare 
a acesteia, în săptămâni, era de 65% în SUA, 51% Canada, 52% în Germania şi Anglia, 
26% în Italia. În legătură cu acordarea acesteia se remarcă practicarea unor sisteme 
care au numeroase prevederi limitative. 


În România, reglementările în vigoare stipulează acordarea ajutorului de şomaj 
pentru o perioadă de cel mult 272 zile într- un cuantum exprimat în patru variante, în 
funcţie de situaţia în care se află cel ce urmează s-o primească: 60% sau 70% din 
salariul de bază minim pe țară, brut, Indexat, din care s-a dedus impozitul; 50% sau 
55% din media salariului de bază brut, avut în ultimele trel luni, indexat, din care s-a 
dedus Impozitul. Persoanele care au beneficiat de ajutorul de şomaj, legal, fără a 
putea să se încadreze în muncă, şi sunt lipsite de mijloace de intreținere, primesc în 
continuare o alocaţie de sprijin - o sumaă egală cu 40% din salariul minim pe ţară 
brut, pama din care se scade Impozitul. Alocaţia de sprijin se acordă pe o perioadă 
de 18 luni, 
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Ajutorul sau Indemnizaţia de şomaj se înscrie, desigur, printre măsurile de 
protecţie socială, dar creşterea şomajului şi menţinerea sa la niveluri relativ ridicate 
în mai toate țările, implică o creștere rapidă a sumelor folosite sub această formă. În 
acest context, două aspecte devin preocupante; cu toată creşterea, sumele folosite 
pentru plata indemnizaţiei de şomaj se dovedesc a fi tot mal mici în raport cu nevolle; 
sfera de cuprindere a îndemnizaţiei de şomaj se lărgeşte tot mai mult si nu i se mai 
poate face faţă. 

Indemnizaţia de şomaj reprezintă, în general, un sistem în cadrul căruia sumele 
antrenate se pot grupa pe două mari distincţii sau funcţii - de asigurare şi de asistență 
pentru şomeri. în măsura în care este destinată asigurării, indemnizaţia de șomaj are 
rolul de a oferi un supliment sau o completare a mijloacelor de trai pentru o perioadă 
determinată şi atât timp cât persoana ce o încasează dovedeşte că este șomer și 
realizează venit sub un anumit nivel. Privită însă ca asistenţă, indemnizaţia de șomaj 
are o contribuţie importantă la diminuarea șomajului prin susținerea programelor de 
calificare, recalificare şi reorientare a şomerilor, precum şi a pogramelor de încadrare 
în activitate. Dacă ținem seama de aceste aspecte, devine clar că funcția de asigurare 

are caracter pasiv, iar cea de asistenţă - activ. 


Orientarea activă tot mai evidentă, care se dă indemnizaţiei de şomaj, pune 
problema reconsiderării acesteia, deoarece, dintr-un simplu instrument de protecţie 
sau un cost social şi o frână în calea diminuării şomajului (un număr de oameni se 
mulțumesc cu ceea ce dobândesc pe această cale şi renunţă să reintre în activitate) 
cum era considerată la un moment, s-a transformat într-o investiţie în resursele 
umane pentru inserția şomerilor în viața activă şi susținerea flexibilităţii pieţei muncii.. 


Mijloacele necesare finanţării funcției de asistenţă a indemnizaţiei de şomaj sunt 
obţinute de la bugetul de stat si se constituie prin promovarea unui mecanism de 
redistribuire a veniturilor la nivelul societăţii. Aşa se explică de ce unii autori con- 
sideră că îndemnizaţia de şomaj este o măsură luată de stat (puterea publică) prin 
care indivizii aflaţi în „jenă financiară“ şi fără o muncă permanentă sunt constrânşi să 
accepte totuşi o anumită muncă în schimbul unui transfer de venituri. În acest sens 
se aminteşte şi faptul că, în prezent, indemnizaţiei de şomaj se asociază o acţiune 
complementară de pregătire sau calificare a şomerilor, îndeosebi a celor tineri, iar 
frecventarea el este obligatorie pentru a beneficia de indemnizaţie. 


Funcţia activă a indemnizaţiei de şomaj nu se manifestă numai în mod direct, ci şi 
indirect. Contribuţia sa la diminuarea şomajului pe această cale constă în. des- 
curajarea unora care vor să-și abandoneze locul de muncă (indiferent din ce motive) 
pentru a deveni beneficiari al indemnizaţiei de şomaj, ceea ce se poate realiza prin 
stabilirea unul cuantum „Inhibator“ al indemnizaţiei. În completarea acestei i 
adaugă contribuția indirectă prin încurajarea intreprinderilor de a oferi noi lo i de 
muncă plătite cu salarii mici, dar „atrăgătoare“ pentru şomeri, întrucât re Zär i 
mult decât Indemnizaţia de şomaj. Acţionând, pe de o parte pentru ră vâna 
indemnizaţii de șomaj descurajante, lar, pe de altă parte , pentru a se cr Gu do 
de muncă cu salarii scăzute, Indemnizaţia de somaj se manitestăă ca un dr ai ët 
al creşterii salariilor cu profunde implicaţii pe plala muncil. d'H 


Indemnizaţia de şomaj prin funcţia sa activă ,bate" însă 
" mult mai de š 
datorită incitaliel de a munci pe care o impune, contribule la Oe 
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social al sistemului de protecție, 
angajat şi, ca urmare, prin creşter 
diminuarea cheltuielilor administra 


la creşterea PIB, prin aportul şomerilor ce s-au 


ea veniturilor fiscale ale statului. Totodată, are loc 
tive pentru verificarea faptului că beneficiarii In- 


demnizației caută efectiv de lucru şi sunt gata să accepte un loc de muncă. 

Printre efectele „active“ ale indemnizaţiei de şomaj sunt remarcate contribuția sa 
la reconstituirea eticii vieții active. Unii din adepții acestui punct de vedere sunt mai 
eigent şi pretind, de la sistemul admninistraţiei sale, să se preocupe, de asemenea; 
de Impunerea disciplinei muncii aşa cum reuşesc s-o facă alte instituţii sociale 
existente - biserica si şcoala. Nu trebuie trecute cu vederea nici alte aspecte ale 
funcţiei active pe care o are indemnizaţia de şomaj, cum ar fi: restrângerea pres- 
tațiilor de muncă neagră, clandestină sau care se sustrage impozitului, întărirea 
unităţii familiei care dobândeşte pe această cale resursele necesare unui trai 
„rezonabil“, contribuţia la realizarea unui echilibru între drepturile şi obligațiile 
cetăţeneşti în sensul că dreptul de a obține un anumit venit prin intermediul indem- 
nizaţiei de şomaj trebuie compensat prin obligativitatea încadrării în muncă. 

Desigur, pentru toate acestea, există şi aspecte critice care decurg tocmai din 
caracterul activ al indemnizaţiei de şomaj şi care nu pot fi evitate atunci când se 
evaluează aspectele sale de ansamblu. 

O altă modalitate de asigurare a unor venituri garantate este „impozitul negativ“. 
Acesta reprezintă, în esenţă, un sistem de transfer de venituri în favoarea celor lipsiți. 
Schema după care el funcționează prevede plata de către stat a unei alocaţii care 
variază după nivelul veniturilor; pentru cei fără nici un fel de venit, alocaţia reprezintă 
o sumă minimă considerată absolut necesară; pentru cei cu venituri sub acest minim, 
alocaţia scade pe măsură ce câştigul creşte şi încetează în momentul când veniturile 
se ridică la nivelul minimului necesar. 


Garantarea unui venit minim constituie o preocupare majoră a tuturor guvernelor, 
organizaţiilor profesionale şi sindicale, uneori chiar şi a unor partide politice. Aceasta 
deoarece, realizarea sa în fapt se loveşte de limita resurselor. În plus, este necesară 
practicarea unor sisteme de acordare cât mai echitabile, care să atenueze 
nemulțumirile celor care contribuie la formarea resurselor respective şi să stabilească 
un asemenea nivel al venitului minim, încât să nu genereze resemnare, suficiență sau 
mulțumire, ci să incinte permanent la încadrarea în muncă. 


22,4. Masyn de diminuare a şomajului si a efectelor 
sale 
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i i in 
şomeri. Toate acestea formează obiectul unor reglementări sau orientări ăi | 
totalitatea lor sunt cunoscute ca politici sau màsuri pentru diminuarea şomajului. 


Prin conţinutul lor, asemenea măsuri au efecte directe şi indirecte asupra 
şomajului sau asupra consecințelor sale. Acțiunea nici uneia din măsuri nu se 
Imitează la un singur aspect, uneori efectele unei acţiuni nefiind numai pozitive, C! 
contradictorii. Măsurile pentru diminuarea şomajului, după aspectul concret la care 
se referă, pot fi grupate în trei mari categorii: măsuri care privesc direct pe şomeri, 
măsuri care privesc populaţia ocupată, alte măsuri. 


a) Din prima categorie, se remarcă: măsurile de organizare a pregătirii şi 
calificării celor în căutarea unui loc de muncă pentru a putea face față noilor tehnici 
şi tehnologii; facilitățile acordate de stat pentru crearea de noi întreprinderi care 
oferă locuri de muncă şi pentru crearea de noi locuri de muncă în activităţi publice, 
Să remarcăm, totuşi, că, în mai toate ţările, se pune concomitent problema 
„raţionalizării“ forței de muncă din sectorul public. 


O mare importanță au dobândit, în ultimii ani, măsurile pentru trecerea la noi 
forme de ocupare (angajare): angajare pe timp parţial sau cu orar atipic; angajarea 
provizorie cu contract pe durată determinată (de obicei medie sau scurtă); angajări 
specifice, stagii sau contracte de muncă de tipuri deosebite, create în cadrul 
politicilor recente de diminuare a şomajului, inexistente în trecut. Faţă de ocuparea 
„normală“, aceste forme prevăd angajări pentru obiective precise şi limitate. Politica 
de diminuare a şomajului prevede, la acest capitol, măsuri selective pentru formarea 
şi angajarea tinerilor şi şomerilor de durată lungă. De regulă, asemenea măsuri au ca 
rezultat asigurarea unor salarii mai mici decât cele „normale“. Conducând la 
scăderea costului salarial al firmelor, ele sunt nu numai acceptate şi practicate de 
utilizatorii de muncă, dar şi iniţiate de ei. 


Din cadrul primei categorii de măsuri fac parte şi unele reglementări juridice 
inexistente mai înainte. Una dintre acestea constă în radierea din rândul şomerilor a 
acelor care până la pensionare mai au o perioadă egală cu perioada pentru care se 
acordă indemnizaţie de şomaj. In acest fel oficiile de plasare a forţei de muncă 
diminuează numărul şomerilor, pe termen scurt realizând o orientare a locurilor de 
muncă spre alte categorii sociale. 


b) Măsurile care privesc populaţia activă ocupată au ca scop, pe de o parte 
să prevină creşterea şomajului printr-o calificare adecvată nevoilor. Pe de altă parte. 
ele tind să diminueze şomajul prin crearea de posibilități suplimentare de angajare 
care se asigură prin reducrea timpului de muncă şi a duratei vieţii active, precum şi 
prin îndepărtarea imigranților şi revenirea lor în ţările de origine. 


De fapt, cea mai semnificativă problemă care priveşte populaţia ocupată se referă 
la „împărţirea muncii“ între cei angajaţi şi crearea unor noi posibilităţi de an- 
gajare. Aceasta decurge din însăşi realitatea creşterii lente sau chiar a descreşterii 
în anumite momente, a volumului necesarului de muncă. În aceste condiţii, singura 
manieră de a face să lucreze cât mai mulţi sau chiar toţi, este ca fiecare să lucreze 
mai puţin. Aceasta presupune o reîmpărțire a muncii la scara economiei şi afirmarea 
unor noi principii de organizare a muncii şi a producției. 
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Considerată ca atare, „împărțirea muncii nu poate reprezenta o măsură de durată 
pentru diminuarea şi resorbirea şomajului. Ea trebuie neapărat completată cu 
ampliticarea investiţiilor şi creşterea productivităţii în condiţiile unei noi organizări a 
muncii. În ultima categorie este vorba de acele măsuri care pot avea ca rezultat, pe 
termen mai scurt sau mai lung, acceptarea condițiilor proprii formelor noi de ocupare: 
nesiguranţă sporită, durată zilnică mai mică, orar atipic, salarii mai mici. 


Desigur, diminuarea reală a şomajului nu poate fi decât rezultatull creării de noi 
locuri de muncă. Această preocupare se transpune, adesea, printr-o creştere efectivă 
a locurilor de muncă, însoțită de rezultate benefice corespunzătoare. Literatura 
economică atribuie această creştere, în totalitate, sau în cea mai mare parte, 
protecției mediului, natural. Dincolo de faptul că aceasta corespunde într-o oarecare 
măsură cu realitatea, şi convine unor forțe sociale şi (sau) politice, măsura se referă 
în fond la o gamă largă de activităţi, unele dintre ele având doar legătură indirectă şi 
îndepărtată cu protecția mediului natural. Crearea locurilor de muncă decurge, de 
fapt, din tendinţele generale ale dezvoltării societății contemporane, fiind atribuite de 
cei interesaţi în mod exclusiv protecţiei mediului natural. 1 


În contextul economic actual, principalele activități direct creatoare de locuri de 
muncă pe termen scurt se conturează a fi: reciclarea materiilor şi materialelor utile; 
eliminarea şi gestionarea deşeurilor, protecţia resurselor, între care apa potabilă şi 
aerul au o importanţă foarte mare; gestionarea pădurilor, producerea surselor 
reînnoibile de energie şi a energiilor reînnoibile, dezvoltarea cercetării ştiinţifice, 
implementarea şi exploatarea realizărilor obținute pe această cale; promovarea 


acţiunilor de depoluare a apelor uzate, reziduale, a instalaţiilor necesare acestor 
procese. 


Studiile realizate în ţările care au reuşit să creeze, în ultimii ani, un număr 
apreciabil de locuri de muncă, relevă următoarele: 


a) crearea noilor locuri de muncă se realizează o dată cu sporirea activităților 
existente în economia ţării; 


b) activităţile care concură la crearea noilor locuri de muncă sunt mai ales de 
natură industrială, cu toate că ponderea industriei în economie are tendința să scadă; 


c)cu cât piața muncii este mai flexibilă, cu atât cre i i ifi 
Š Ste şi se diversifică of 
locuri de muncă în procesul dezvoltării activităţilor din economie: ka 


d) are loc o reconsiderare a ocupării nesalariate şi neagricole a forței de muncă 
sporind capacitatea micilor firme de a angaja efective mai mari de salariaţi i 


Măsurile pentru diminuarea șomajului şi ameliorarea 
şomaj figurează printre revendicările tuturor organizaţiilo 
de largi grupuri socio-profesionale. Programele de acțiu 
însă si alte obiective care privesc populația ocupată: gar 
creşterea salariilor şi îmbunătăţirea condiţiilor de odi 
crepanțe între salariile medii ale bărbaţilor şi cele ale fe 


condiţiilor celor afectaţi de 
r sindicale şi sunt sprijinite 
ne ale sindicatelor cuprind 
antarea locurilor de muncă, 


hnă, înlăturarea marilor dis- 
meilor etc. 


1) Vezi Ecologie contre le chômage, Editions à Découverte, 


Paris, 1984, p.69-95. 
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CAPITOLUL al XXIII -lea 
INFLAŢIA 


Ca un proces prin excelenţă monetar, inflaţia are o istorie îndelungată. Aceasta 
s-a manitestat însă, de-a lungul secolelor, cu intensităţi inegale şi cu schimbări de 
sens. Într-adevăr, istoricii consemnează perioade când procesul s-a desfăşurat cu 
asemenea intensităţi şi efecte, încât a fost considerat, pe bună dreptate, „dezordinea 
dezordinilor în viața economică”. Astfel, în secolul al Ill-lea, când Imperiul Roman de 
Apus a traversat o gravă criză economică şi politică, creşterea inflaţionistă a 
prețurilor a fost nu numai considerabilă, dar şi dezordonată şi, deci, cu urmări 
paralizante asupra întregii economii europene. în secolul al XVI-lea, inflația a fost, de 
asemenea, foarte puternică, între anii 1400-1500 sporirea prețurilor fiind de 
aproximativ 400 %. Limitată în secolul al XIX-lea şi în prima parte a celui de-al XX-lea, 
inflația a devenit, în perioada ultimilor 50 de ani, una dintre problemele majore cu care 
s-au contruntat şi se confruntă mai toate țările. Evident, ritmurile, sensurile si efectele 
acestui proces macroeconomic au fost asimetrice şi asincrone. Esenţialul este 
următorul: inflația a fost şi a rămas una dintre cele mai complexe şi mai controversate 
probleme contemporane. 


23.1. Geneza şi natura inflaţiei contemporane 


Termen extrem de larg folosit pretutindeni, inflația continuă să rămână insuficient 
de bine conturată. Procesul inflaționist a apărut, este unanim acceptat acest punct 
de vedere, cu mult înainte ca știința economică să fi apărut, iar teoria inflației s-a 
conturat mult mai târziu decât ştiinţa economică (economia politică). Fiind înainte de 
toate un proces monetar, precizarea naturii inflaţiei se poate face în corelație cu 
formele istorice pe care le-au îmbrăcat banii. 


Iniţial, inflația s-a manifestat sub forma devalorizării mascate a monedelor din 
metale prețioase, ea fiind cunoscută în prezent ca inflaţie monetaro-bănească. 
Elementele definitorii ale acestei inflații sunt: separarea conţinutului nominal al 
monedelor metalice (mai mare) de conţinutul lor real (mai mic); transformarea exis- 
tenţei-aur a monedei în aparenţă-aur; aglomerarea circulației cu monede ieftine, fără 
valoare deplină; scăderea puterii de cumpărare a monedelor falsificate. 


Inflația banilor de hârtie convertibili în aur a fost cea de-a doua formă istorică 
de inflaţie. În perioada formării economiei de piaţă în Europa, tinerele state au fost. 
preocupate de lichidarea haosului monetar specific epocii feudale târzii, haos ce a 
atins cote înalte în secolul al XVI-lea. S-a acţionat pentru sisteme băneşti stabile şi o 
circulație monetară sănătoasă (normală), acestea bazându-se pe etalonul aur. Când 
banii de hârtie înloculau realmente aurul monetar, mișcarea semnelor valorii oglindea 
legile circulaţiei banilor-aur cu valoare deplină. De altfel, aceştia puteau fi convertiți 
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liber în aur. Corespunzător, cantitatea banilor de hârtie se limita la aurul pe care aceşti 
bani îl reprezentau în circulație. în această situaţie, inflația nu putea să apară, ea nu 
avea bază de desfășurare. 

Dar, relativ repede, canalele circulaţiei băneşti au început să se aglomereze. 
într-o anumită perioadă, aceasta s-a datorat cantităţii de mărfuri aflate în circulaţie. 
Dacă banii de hârtie întreceau propria lor măsură (dacă ei depăşeau cantitatea 
monedelor de aur cu aceeaşi denumire ce ar fi trebuit să circule), aceştia se dis- 
creditau în fața agenţilor economici. Scăderea puterii de cumpărare a banilor în 
circulație antrena creşterea prețurilor. Inflaţia de acest gen apărea atunci când can- 
titatea banilor de hârtie aflată în circulaţie o depăşea sensibil pe cea care rezulta din 
raportul dintre masa de aur monetar şi etalonul aur (cantitatea de aur ce era aşezată 
la baza unei unități băneşti). 


Prăbuşirea etalonului aur a creat premisele unei noi forme de inflație - inflaţia 
banilor de hârtie neconvertibili în aur. Acum, existența funcţională a banilor de 
hârtie o absoarbe pe cea materială. Ca urmare, în condiţiile când singurele elemente 
de stabilitate şi normalitate monetară decurg din cursul forțat al banilor şi din 
încrederea populaţiei în buna lor funcţionare, inflația poate să apară ca un proces ce 
„iese“ din cadrul normalului monetar, ce pune în evidenţă un excedent de bani. O 

“asemenea inflație face obiectul acestui capitol, ea fiind deci cea contemporană. 
Această delimitare istorică nu înseamnă nicidecum că sarcina noastră se simplifică 
foarte mult. Formele pe care le-a cunoscut inflația banilor neconvertibili în aur şi a 
celor neconvertibili în general au fost şi sunt destul de diferite în timp şi spațiu. 
Acestea s-au diversificat şi mai mult pe seama realităţilor din țările foste-socialiste. 
Ca urmare, problema naturii inflației rămâne actuală şi complexă. 


Puncte de vedere variate cu privire la natura inflaţiei 


Pe baza intereselor variate ale grupărilor socio-profesionale şi în limitele fireşti ale 
cunoașterii şi reflectării unui proces atât de dinamic şi de complex, au fost elaborate 
şi circulă în literatura de specialitate numeroase puncte de vedere cu privire la natura 
însăşi a inflaţiei. Aprecierea de față va fi ilustrată doar cu câteva exemple. 


Astfel, există autori care privesc inflația ca un proces general - atemporal şi 
aspaţial. „Există inflaţie - remarcă unul dintre autorii respectivi - atunci când nivelul 
general al preţurilor este în creştere continuă, mai mult sau mai puţin rapidă“ 
(Raymond Barre). Alţi autori consideră inflația o modificare anormală a preţurilor 
„Inflaţia - spun unii dintre aceştia - constă în acea stare a economiei în care creşt 
continuu şi anormal indicele general al prețurilor, respectiv, când are loc o cre Ci k. 
suplimentară a lor față de cea garantată de starea comerțului, mai rapidă de N Se 
a iesirilor reale, decât a producției țării“ (Silverman şi Curzon). eh 


Există numeroşi specialişti care nu identifică inflația cu creşterea preţurilo 
siderând-o o formă specială de sporire a preţurilor. „Creşterea intlati erc 
prețurilor, presupune o sporire a preţurilor naționale mai puternică d Sola a 
preţurilor internaționale, o asemenea creştere având efecte economi di sea i 
patologice pentru ansamblul economiei naționale" (J.M.Albertini) SE Seëtsels 


În gândirea keynesistă, Inflaţia i 
: este apreciată în legătură cu fl i 
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economice reale. „O dată ce folosirea mâinii de lucru a ajuns să fie a aere 
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încercare de a mări în continuare investițiile va declanşa o tendință de creştere 
nelimitată a prețurilor curente, oricare ar fi înclinația marginală spre consum, adică 
ne vom afla într-o situaţie de inflaţie autentică“(J-M.Keynes). 


Promotorii neoliberalismului monetarist abordează şi explică inflaţia pe baza 
confruntării specifice dintre mărimile nominale şi cele reale, dintre nivelurile curente 
şi cele viitoare ale indicatorilor macroeonomici. „Banii au o importanţă considerabilă 
pentru înţelegerea nivelului şi dinamicii mărimilor nominale, dar nu şi pentru mărimile 
reale. Puterea de cumpărare a monedei provine din compararea, nu întotdeauna 
conştientă între mărimile disponibile curente şi cele viitoare previzibile ale in- 
dicatorilor marfaro- băneşti“. (Milton Friedman) 


În aprecierile şi definițiile de mai sus, se regăsesc numeroase elemente raţionale, 
care surprind aspecte reale ale procesului inflaționist contemporan. Totuşi, inflația 
contemporană trebuie abordată şi clarificată în termeni mult mai concreţi. Aceasta în 
sensul delimitării ei de formele istorice anterioare, dar: şi în cel al precizării naturii 
acesteia în raport de procesele social- economice (macro, mondo) cu care aceasta 
se întrepătrunde. 


Inflația actuală continuă să rămână un proces de depreciere a banilor aflaţi în 
circulaţie şi nu de devalorizare a lor prin măsuri luate conştient de agent economici 
specializaţi. Trebuie reținut, în acest context, că mecanismul scăderii puterii de 
cumpărare a banilor este unul specific banilor neconvertibili şi a banilor de credit. 


Inflația se manifestă ca o creştere generală şi durabilă a marii majorităţi a 
prețurilor, creştere diferențiată însă pe categorii de bunuri, pe servicii ale factorilor 
de producţie, pe variate pieţe teritoriale. Inflația modifică deci corelaţiile dintre 
preţuri. 

Evidentă, în primul rând, în sfera circulaţiei monetare şi marfare, inflația actuală 
semnifică un anume raport între mărimea fluxurilor băneşti şi cea a fluxurilor 
reale: excedentul masei monetare în raport de oferta de satisfactori şi de prodfactori. 


Deoarece fluxurile băneşti pot influenţa fie în sensul realizării echilibrelor macro- 
economice, fie în cel al stimulării apariției şi adâncirii acestor dezechilibre, inflația 
contemporană devine ea însăşi un dezechilibru monetaro-material. Cea mai evi- 
dentă formă de existenţă a acestuia constă în drenarea economiilor populaţiei spre 
speculaţii aducătoare de profit pe termen scurt, respectiv sustragerea lor de la 
investiţiile productive. 

Apărută la punctele de interferenţă dintre fluxurile reale şi cele monetare, inflația 
apare ca distunctie acceptată de agenţii economici, ca un rău necesar al 
creşterii economice. In genere, se caută să se asigure un anumit surplus de ofertă 
de bunuri față de cererea solvabilă a populaţiei. În plus, mulți specialişti consideră 
inflaţia moderată şi controlată de agenţii specializați drept răul cel mic față de 
şomajul cronic de masă, considerat răul cel mare. | 

Ca proces structural ce cuprinde ansamblul macrosocial, inflația actuală are 
efecte restructurante mari sau mai mici, mai mult sau mai puţin dureroase pentru 


categoriile sociale cu venituri relativ fixe. În unele cazuri şi pentru unele grupări 
socio- profesionale, efectele inflaţiei sunt pozitive. 


ECONOMIA POLITICA 


412 | INFLAŢIA 


Desigur, pentru caracterizarea sintetică a inflației contemporane nu pot fi reţinute 
toate elementele definitorii expuse mai sus. De asemenea, acestea nu pot fi puse pe 
acelaşi plan, unele dintre ele având o putere sintetizatoare mai mare. 


inflația contemporană reprezintă un dezechilibru structural monetaro-real, 
care exprimă existenţa în circulaţie a unei mase monetare ce depăşeşte 
nevoile economiei, fapt ce antrenează deprecierea banilor neconvertibili în 
aur sia celor neconvertibili în general, ca şi creşterea durabilă si generalizată 
a prețurilor. £ 


23.2. Cauzele inflatiei: mecanisme ale întreţinerii 
inflaţiei contemporane 


înainte de a trece la analiza concretă a cauzelor inflaţiei, câteva precizări 
metodologice. 


Prima. Cauzele directe ale apariţiei, menținerii şi accelerării inflației sunt reduse, 
de regulă, la procese ct au loc în sfera circulaţiei. Chiar dacă se explică dezechilibrul 
realo-monetar, cauza originară este de natură bănească. 


A doua. Cei mai mulţi specialişti, cele mai multe studii şi monografii analizează, în 
ultimul timp, factorii care au declanşat şi întreţinut inflația de mare amploare din anii 
'70- '80. S-a discutat puţin sau deloc despre cauzele originare ale procesului şi 
despre mecanismele întreținerii lui de-a lungul secolelor şi deceniilor. Or, analiza 
concretă şi comparată a factorilor ce au dus la apariţia inflației, ca şi a celor ce 
determină perpetuarea ei cu diferite grade de intensitate este de mare însemnătate, 
aceasta punând în evidență asemănări şi deosebiri între aceste grupe de factori. 
Există autori care, pe baza acestui principiu, grupează factorii inflației în generali 
(universali), particulari şi specifici (concret-istorici). Unii economişti (Solow, Samuel- 
son, Tobin, Hicks) împart cauzele inflației în cauze pe termen lung şi cauze pe termen 
scurt. Pe termen lung, spun ei, inflația este un proces monetar. 


A treia. Cauzele şi factorii inflaţiei se structurează şi se ierarhizează în maniere 
diferite pe țări. S-a putut constata, nu de puţine ori, că una şi aceeaşi cauză a jucat 


rolul de factor principal într-o anumită țară şi i în ti 
perioadă, în tim 
perioadă ea nu a influenţat notabil. Be inpoi 


A patra. Se resimte tot mai mult nevoia d i 

e a evidenția acei factori şi 
circumstanţe care au făcut posibilă inflația moderată în anii '80 în cele mai Aire 
dezvoltate economic şi menţinerea ei sub controlul guvernamental 


i cincea. O tot mal mare atenţie se acordă cauzelor multiple (economice, sociale 
politice) ce au declanșat inflația de mare amploare în țările toste socialiste Acest 
gé sunt pe cât de complexe, pe atât de concrete şi unice sub raport istoric ° 
n manuale și tratate, cauzele inflației sunt ; 
- analizate pe rân 
caeteris parsibus), fiecare dintre acestea generând o We Se el: Eed 
fapt, cauzele parțiale însele îşi au determinările lor multiple E 
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Adesea, inflația este explicată doar prin emisiunea excesivă de ee O 
(inflație prin monedă). Economistul american M.Friedman afirmă E SE 
legată mai ales de oferta de monedă, suplimentarea acesteia decurgân Ze 
agentilor economici specializati in sensul sporirii activelor lor (banii de credit). 


În alte lucrări şi contexte, procesul (puseul) inflationist este pus pe seama ex- 
cesului de cerere solvabilă (inflaţia prin cerere). Este vorba de acele impulsuri 
dinspre cerere, care statuează si consolidează un dezechilibru de piață, cererea 
nominală solvabilă menţinându-se mai mare decât oferta de bunuri. 


Un loc aparte ocupă acele concepții care consideră drept cauză principală (unică) 
a inflaţiei insuficienţa producției (inflația prin ofertă). Sporirea veniturilor, îndeosebi 
a salariilor, nu-i compensată printr-o creştere corespunzătoare a productivităţii. 
Apare, astfel, o penurie de bunuri materiale şi de servicii. Specialiştii numesc un 
asemenea dezechilibru inflație reală. 


Creşterea substanţială a creditului duce relativ repede la dezechilibrul inflaţionist, 
la excesul de cerere nominală pentru bunurile de consum (inflaţia prin credit). In 
anumite condiţii, profiturile cresc mai încet decât masa economiilor disponibile ale 
întreprinderilor. Ca urmare, guvernele caută să promoveze programe proprii de inves- 
titii, pe seama bugetului. Dar, o asemenea politică pune problema găsirii surselor de 
finanţare. Profiturile fiind insuficiente, cum s-a arătat, iar salariile neputând fi atacate 
frontal fără riscuri sociale enorme, se recurge la credit. Această soluție este nu numai 
necesară, dar şi posibilă, existând premisele creşterii creditului: rata scăzută a 
dobânzii; depuneri relativ mari la bănci; mari concentrări de resurse financiare la. 
societățile de asigurări. Masa monetară suplimentară se exprimă în sporirea imediată 
a cererii de consum, în timp ce noile investiții nu se materializează încă în creşteri 
ale ofertei. Ca urmare, cresc preţurile de piață, are loc prelevarea inflaționistă a 
profiturilor şi se reduce puterea de cumpărare a salariilor nominale. 


Există numeroşi autori care consideră că inflaţia are drept cauză sporirea cos- 
turilor de producție (inflaţia prin costuri). O asemenea inflație se declanşează şi se 
menţine atunci când şi acolo unde întreprinderile, guvernele, salariaţii şi consumatorii 
acționează oarecum convergent în direcţia creşterii costurilor. Economistul 
J.K.Galbraith susținea că variațiile salariilor nominale, sporirea costurilor salariale 
conduc la inflaţie, în timp ce economista britanică Joan Robinson leagă inflația atât 
de creşterea salariilor nominale, cât şi de cea a profiturilor. 


Recurgerea la una sau alta dintre cauzele singulare ale inflaţiei este tentantă. Din 
punct de vedere didactic, o asemenea metodă de analiză este chiar recomandabilă. 
Numai că procesul inflaționist contemporan, ale cărui premise se pierd într-un trecut 
mai mult sau mai puţin îndepărtat, nu poate fi explicat doar prin valorificarea unei 
astfel de metodologii. Chiar dacă este vorba de o singură țară şi de o anume perioadă 
istorică, declanşarea şi întreţinerea inflației contemporane pot fi înțelese numai prin 
punerea lor în ecuaţie cu multipli factori; economici şi social- politici, interni 
(naţionali) şi externi; direcţi şi indirecţi; pe termen scurt şi pe termen mediu etc. 


Evident, numărul factorilor, lerarhizarea lor, ca şi rolul jucat de fiecare dintre 
aceștia în declanşarea, menţinerea şi intensificarea procesului arătat diteră de la o 
țară la alta. 
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Evoluția şi manifestàrile postbelice ale inflaţiei atestă că numai a Gei, 
tactorii (cauzele) aràtati au generat şi întreţinut procesul respectiv. Un mode ch 
analiză şi explicare multitactorială a inflației este cel care a fost elaborat pe exemplu 
țărilor avansate economic în anil '70, când inflaţia a reprezentat pentru ele realmente 
„inamicul public nr.1“. 

în acei ani, exigenţele revoluției tehnico-ştiinţifice şi concurenţa intensă pe plan 
mondial au dus la sporirea cheltuielilor publice, deci şi la creșterea presiunii fiscale. 
Ca urmare, apar tendinţe puternice de creştere a prețurilor de consum. O asemenea 
tendință atrage, prin mecanismul revendicărilor salariaților, ridicarea veniturilor din 
muncă. La rândul ei, sporirea respectivă antrenează creşterea costurilor. Toată 
această înlănțuire de creştere a impozitelor, costurilor, veniturilor, preţurilor, 
dezechilibrează raportul dintre oferta reală de bunuri şi cererea nominală a populaţiei 
pentru ele. 


Interacțiunea dintre inflaţia prin cerere şi inflaţia prin ofertă 


Inflaţia prin cerere (demand-pull inflation sau demand-side inflation) este acea 
inflaţie care rezultă din creşterea cererii agregate. Creşterea cererii agregate este 
explicată de unii specialişti prin creșterea veniturilor băneşti ale populaţiei. Cei care 
susţin acest punct de vedere văd rezolvarea problemei inflaţiei printr-un control al 
ofertei de bani din economie. Alţi specialişti apreciază că cererea agregată poate să 
sporească, chiar dacă oferta de monedă rămâne aceeaşi. De exemplu, cheltuielile de 
consum ale populației pot creşte dacă se reduce impozitul pe venit; la rândul lor 


cheltuielile pentru investiții pot spori în situaţia în care oamenii de afaceri anticipează 
o perioadă de boom. 


La o creştere a cererii agregate, firmele vor răspunde parţial prin creşterea 
preţurilor şi parţial prin creşterea producției. 

Efectul inflaţiei prin cerere este surprins în figura alăturată. Creşterea cererii 
agregate este ilustrată prin deplasarea ei către dreapta, de la Ca/1 la Ca/2. În acest 


caz, prețurile vor creşte de la IPC: la IPC2, iar oferta agregată va spori d 
> elaQ š 
Cu cât curba ofertei agregate este mat E E 


inelasticá (mai apropiatà de verticala im- 
aginară), cu atât preţurile vor creşte mai 
mult, iar producţia oferită va spori mai 
puţin. Dacă în economie, nu există 
capacităţi de producţie subutilizate şi 
şomajul este redus ca nivel, atunci fir- 
mele vor răspunde la creșterea cererii 
` îndeosebi prin ridicări de preț. 


Figura sugerează o singură creştere 
a cererii agregate (un şoc al cererii). De 
pildă, un astfel de şoc poate să-l 
provoace o creştere substanțială a chel- 
tulelilor guvernamentale, Efectul acestul 
şoc poate fi o singură creştere a pre- 
țurilor, după care ele vor rămâne la 
acelaşi nivel. Pentru ca Inflaţia să per- 


Fig. 23.1. Inflația prin cerere 
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siste este necesară o creştere continuă a cererii agregate, deci şi o creştere continuă 
a nivelului general al prețurilor, 


De regulă, o astfel de inflație este specifică perioadelor de boom economic 
prelungit. Atunci când economia se află aproape de punctul de cotitură superior, 
inflația prin cerere va fi mare, iar şomajul, dimpotrivă, va fi redus. 


Inflaţia prin costuri (cost-push sau supply-side inflation) apare în situaţia în care 
costurile de producţie cresc independent de cererea agregată. Dacă firmele suni 
confruntate cu o sporire a costurilor, ele vor răspunde parţial prin creşterea preţului 
de vânzare şi parțial prin reducerea volumului activității. 


Aşa cum se poate observa în graficul 
alăturat, deplasarea către stânga a ofer- 
tei va determina o creştere a nivelului 
preţului de la IPC; la IPC3 şi o reducere 
a producției de la Q1 la Q3. 


Măsura în care firmele vor mări 
prețurile şi vor reduce producţia 
depinde de înclinația pantei cererii 
agregate. Cu cât cererea agregată este 
mai inelastică, cu atât producţia se va 
reduce mai puțin, povara costurilor mai 
mari fiind transferată asupra consu- 
matorilor prin prețuri mai mari. 

Dacă are loc o singură deplasare a 
ofertei agregate spre stânga va avea loc 
o singură creştere a nivelului general al 
prețurilor. Dacă guvernul măreşte, de 
pildă, accizele la petrol va avea loc o 
singură creştere a prețului petrolului şi a prețurilor tuturor produselor derivate. După 


ce această undă s-a propagat, preţurile se vor stabiliza la acest nou nivel, iar inflația 
va reveni la nivelul anterior. 


Fig. 23.2. Inflaţia prin costuri 


Dacă şocurile ofertei vor continua mai mulţi ani, atunci oferta agregată se va 


deplasa continuu către stânga, iar inflaţia va persista. Deplasarea ofertei agregate în 
ritmuri mai rapide va da inflaţiei un trend crescător. 


Rezultă că efectul inflaţiei asupra producției naționale şi asupra ocupării diteră în 
cazul inflației prin costuri de cel al inflației prin cerere. Dacă inflația prin costuri 
antrenează, de regulă, scăderea producţiei şi a ocupării, cea prin cerere conduce, 
dimpotrivă, la sporirea acestora. 


Inflația prin cerere şi inflaţia prin costuri se pot manifesta Simultan. Aceasta 
deoarece creşterile de preţuri şi de salarii pot fi determinate, fie de creşteri ale cererii 
agregate, fie de factori ce duc la sporirea costurilor. Cele două genuri de intiație ajung 
să se întrepătrundă, chlar dacă procesul demarează din cauza unul Singur tactor (să 
zicem, din cauza sporirii costurilor). Un proces inflaționist prin Costuri poate fi 
alimentat ulterior de politicile guvernamentale de sporire a cererii agregate, prin care 
se caută evitarea creşterii şomajului, Invers, un proces intlaţionist demarat printr-un 
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puseu de cerere agregată poate con- 
duce la consolidarea poziţiei unor 
grupări de Interese militare, care îşi vor 


€ 

utiliza această putere pentru a-şi w 
majora veniturile; veniturile majorate 
de, partea acestor unităţi vor însemna 
costuri mai ridicate pentru ceilalţi 
agenţi economici întreprinzători. 

Să presupunem că un grup puter- 
nic de interese determină în mod con- 
stant creşteri ale costurilor. Oferta 
agregată se deplasează în mod con- 
stant către stânga. Dacă în acelaşi E 
timp, autoritatea guvernamentală 
stimulează cererea globală pentru a 
preveni sporirea şomajului, cererea Š a: d PINA 
agregată se va deplasa constant către Fig: 23.3 Spirala intlaţionistă 
dreapta. Efectul acestor deplasări asupra 
ocupării va fi redus, el concretizându-se într-un proces inflaționist puternic. Dacă 
deplasările arătate au amplitudini din ce în ce mai mari va rezulta o spirală 
inflaționistă. 

Sindicatele vor cere salarii mai mari pentru ca salariaţii să poată face faţă costului 
vieţii în creştere. Firmele sporesc preţurile pentru a-şi acoperi costurile crescânde. 
Guvernul va căuta să tipărească cantități mai mari de bani de hârtie pentru a evita o 
recesiune sau agravarea ei. Deci, o nouă spirală inflaţionistă. | 

23.3. Măsurarea inflației; intensităţi şi sensuri ale 

acesteia 

Cel mai corespunzător criter ap 1 San 
ae a ET R e eriu de màsurare a procesului inflationist este ecartul 
politici nare tale 2 dintre cererea solvabilă nominală (potențată de factorii 

ci- guvernamentali), pe en e 

H ), pe de o parte şi oferta reală de mărfuri şi servicii, pe de altà ~ 


bunuri de consum personal; 
bunurilor investiţionale; cumpăr 
soclale; achiziţiile agentului economic-străi 

- nătatea i 
(exporturile acestela). Oferta agregată, la ati i acea sasay la 
materiale și serviciile produse, re 
al stocurilor; bunurile oferite de 


spectiv create, într-un an; sold 
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că dezechilibrul inflationist înseamnă, în fond, un excedent de masă monetară (cerere 
nominală) de care dispun agenţii economici şi care este neacoperit (nesatisfăcut) 
a printr-o ofertă reală adecvată. Deci, mărimea inflaţiei poate fi măsurată prin volumul 
acelor semne monetare care nu au acoperire în mărfuri necesare şi dorite de 
populaţie. 

Relativ, în optica arătată, procesul s-ar măsura ca raport procentual între ex- 
cedentul de masă monetară şi oferta reală de bunuri. Mărimile relative, la rândul lor, 
pot fi exprimate în indici (cu bază fixă sau cu bază în lanţ). Pe baza indicilor respec- 
tivi, se poate aprecia sensul evoluției procesului inflaționist (crescător, descrescător, 
constant). Sensul crescător, respectiv creşterea ratei inflaţiei se concretizează în 
creşteri mai mari ale acesteia de la un an la altul (de la 8 % la 10 % şi de la 10 % la 
14 %, de pildă). 

Dimensiunea efectivă a ecartului arătat rezultă din însumarea presiunilor 
inflaționiste. Una din presiuni este pozitivă, dinspre masa monetară în circulaţie, alta 
negativă, dinspre oferta de mărfuri şi servicii necesare populației. 


În prezent, inflaţia este măsurată (adesea doar apreciată) prin următorii indici şi 
coeficienţi: indicele general al preţurilor sau deflatorul PIB (PNB); indicele preţurilor 
de consum; modificarea puterii de cumpărare a banilor; devansarea creşterii in- 
dicatorilor macroeconomici rezultativi de către masa monetară existentă în circulaţie 
şi care este disponibilă spre a fi cheltuită (vezi ecartul dintre cererea nominală şi 
oferta reală). 

De-a lungul deceniilor postbelice, s-a impus ca instrument principal de măsurare 
a inflaţiei indicele preţurilor de consum. 

Indicele general al preţurilor si tarifelor de consum (IPC) exprimă modificarea 
medie ponderată a cheltuielilor pe care o familie de talie mijlocie, din mediul 
urban, le face pentru asigurarea mijloacelor de subzistență, în concordanță 
cu nivelul şi structura nevoii sociale istoriceşte determinate. 

IPC este un indice de tip Laspeyres, calculându-se după formula: 


IPC = X(Qo . P1)/5(Qo . Po), unde Qo reprezintă structura coşului de 
bunuri ce reflectă nevoia socială. 


Ë 


Motivele care au condus la o astfel de optiune a factorilor de decizie (guver- 
namentali, sindicali, patronali) pot fi reduse la următoarele: calcularea acestui indice 
beneficiază de o bază informaţională foarte largă şi de o metodologie simplă şi 
convenită între forțele active ale societăţii; inflația este percepută, de către con- 
sumatori (toți membrii societății au acest statut), în primul rând, prin creşterea 
preţurilor bunurilor corporale şi a sporirii tarifelor serviciilor. 


În toate țările cu economie de piaţă, există organisme autorizate care calculează 
şi supraveghează acest indice. La prima vedere, IPC are doar un conţinut pur statis- 
tic, de observare şi calculare a evoluţiei prețurilor. În realitate, acesta are un 
pronunțat conţinut social-economic. Diferitele categorii sociale şi factori de decizie 
îşi exprimă interesele prin intermediul lui şi luptă pentru a-i da conţinutul convenabil 
fiecăreia dintre ele. 

În primul rând, IPC este folosit de guverne drept criteriu de apreciere a reuşitei 
sau nereuşite politicii sale economice. Se ştie că dinamica prețurilor exprimă mersul 


= 
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general al economiei şi al conjuncturii piețelor. Or, guvernul este mandatat de 
societate să gestioneze bine, cu răspundere economia națională. De asemenea, 
acest indice serveşte patronatului la negocierea cu sindicatele şi cu salariaţii, precum 
şi la analize comparate între dinamica prețurilor şi cea a productivității muncii, ca şi 
pentru cunoaşterea mărimii profitului. Sindicatele, pe de altă parte, urmăresc în 
permanenţă şi cu maximum de interes evoluția acestui indice, ştiut fiind că Spolitea 
lui afectează salariul real, a cărui apărare constituie obiectul principal al luptei 
sindicale. 

Luarea în evidenţă a tuturor bunurilor ce intră în structura consumului unei familii 
nu este posibilă, oricâte eforturi s-ar face în acest sens. De aceea s-a recurs la 
folosirea unor modele de calculare a indicilor preţurilor de consum. 


Prima operaţiune în vederea construirii acestui model este cea a alegerii grupelor 
de mărfuri ce urmează să facă parte din eşantion şi precizarea mărfurilor reprezenta- 
tive pentru fiecare grupă. În al doilea rând, se dau ponderi grupelor de mărfuri din 
fiecare grupă. În al treilea rând, se precizează modalitatea de observare directă a 
piețelor şi se stabileşte frecvența cu care sunt înregistrate nivelurile prețurilor la 
mărfurile reţinute în eşantion. În al patrulea rând, se stabilesc prin lege atât metoda 
de calculare a indicelui, cât şi organele specializate cu competențe în acest domeniu. 


Pe baza evidenţelor primare, respectiv a observaţiilor periodice făcute de agenții 
ce înregistrează nivelurile prețurilor la intervalele stabilite în metodologia aprobată de 
legislativ, s-a ajuns, să zicem, la datele anuale din tabelul de mai jos. 


Modelul de calculare a indicelui prețurilor bunurilor de consum 


Tabelul nr. 23.1 


Grupele de mărfuri Ponderea grupei | Creşterea medie Participarea 
în eşantion anuală a fiecărei grupe la 
IPC (2x3) 
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În procesul de concepere a metodologiei de înregistrare a dinamicii prețurilor, de 
calculare a creşterii lor generale, ca şi în cel al aplicării IPC în practică, apar 
numeroase contradicții între patronat, sindicate şi executivul administrativ, fiecare 
urmărindu-şi interesele. De regulă, organizațiile patronale caută să „scoată“ creșteri 
cât mai mici ale preţurilor, ştiut fiind că salariile nominale se indexează aproape 
automat la creşterea prețurilor. Sindicatele, dimpotrivă, încearcă uneori să „umile” 
aceste sporuri de prețuri, în acest fel obținând, prin indexare, salarii nominale mai 
mari. 


Contruntarea cu privire la adoptarea metodologiei şi la aplicarea ei are loc pe mai 
multe căi. De pildă, aceasta se face în legătură cu ponderile atribuite diverselor grupe 
de mărturi incluse în eşantion, cu definirea mărfii reprezentative în cadrul grupei, cu 
condiţiile ce trebuie îndeplinite pentru ca aceasta să fie inclusă în eşantion. Tendinţa 
oficialităților şi patronatului este aceea de a include în categoria bunurilor reprezen- 
tative unele bunuri (articole) care, de regulă, nu se scumpesc, pentru ca astfel că 
creeze impresia unei creşteri mai lente a prețurilor. 


O cale de diminuare a IPC este cea a punerii creşterii prețului pe seama 
îmbunătăţirii calității mărfii respective, cota respectivă de creştere nefiind luată în 
calcul la dimensionarea IPC. Dacă, de pildă, prețul unui aparat electronic creşte 
într-un an cu 25 % şi se apreciază că parametrul tehnic principal se ameliorează cu 
20 %, atunci creşterea prețului bunului va fi cotată doar cu 5 % (25 % - 20 %). 


În unele țări, sindicatele calculează ele însele acest indice pe care-l propun, la 
concurenţă cu cel calculat de instituţiile mandatate, spre a'fi luat ca bază a 
negocierilor cu patronatul. Dacă în primele decenii postbelice indicele calculat de 
sindicate era cu mult mai mare decât cel al patronatului şi decât cel al guvernului, în 
ultimul timp mărimea acestuia este foarte apropiată de mărimile celorlalți indici. 


Intensitatea inflaţiei şi sensurile evoluţiei ei 


Măsurarea intensității inflaţiei a devenit, în ultimele decenii, o problemă pe cât de 
actuală, pe atât de echivocă. În fond, este greu de spus, în fiecare perioadă sau, chiar 
în fiecare moment, care este cantitatea de monedă care depăşeşte oferta de bunuri 
economice. Cu toate acestea literatura de specialitate şi limbajul cotidian abundă în 
atribute şi sintagme prin care se încearcă delimitarea diferitelor genuri de inflaţie 
după gradul intensității acesteia. Redăm aici doar câţiva asemenea termeni: intlație 
târâtoare, inflaţie moderată, inflaţie rapidă, inflație galopantă, hiperinilaţie, inflație cu 
două cifre etc. De cele mai multe or, departajarea între aceste genuri de intlatie se 
efectuează pe baza procentului mediu anual al creşterii prețurilor bunurilor de con- 
sum. 


Încadrarea intensității concrete a inflaţiei (a ratei oficiale a acesteia) într-un gen 


sau altul din cele arătate poartă o puternică doză de aproximare şi diteră de la o 
perioadă la alta, de la o țară la alta, 


În anii '70 ai secolului nostru, pe baza realitàtllor din țările dezvoltate economic, 
a fost impusă următoarea scală departajatoare a procesului infiaționist: intlatie 
tárátoare, exprimată printr-un ritm mediu anual de creştere a prețurilor de consum de 
până la 3 % ; moderată, dacă preţurile respective creșteau în ritm de până la 6 % : 
rapidă, atunci cu respectivul ritm se aprople de 10 %; galopantă (cu două citre), dacă 
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creşterea prețurilor de consum depăşesc 10 %. Aceasta din urmă- era consider 
atunci inflaţie deosebit de periculoasă. 


O asemenea tipologie a inflației a devenit, în ultimele două decenii, total 
neoperantă cu toate că aceasta este prezentă în mai toate manualele şi tratatele de 
economie. După escaladarea inflaţiei în țările din America Latină şi după 
manifestările, cu totul în afara „tiparelor“ postbelice, ale proceselor inflaționiste în 
țările foste socialiste, a mai face scalarea intensității inflaţiei între 3 - 10% este total 
neconcludent, dacă nu chiar aberant. În aceste noi condiţii, intensitatea inflației 
(într-un anume sens, si efectele ei) trebuie judecată nu doar prin raportare la ea insàsi 
in timp, ci si prin corelarea acesteia cu indicatorii de exprimare a dinamicii macro- 
economice. Asemenea corelatii sunt analizate prin termeni si expresii consacrate, 
cum sunt: creşterea economică neinflationistá, creşterea inflationistá, stagflatie, 
slumpllatie etc. 


Creşterea neinflaţionistă a semnificat şi semnifică o inflație moderată (şi con- 
trolată de guverne şi de alti factori de decizie macroeconomică) însoţită de o rată de 
creştere economică relativ înaltă. Oricum, rata de creştere economică este mai mare 
decât cea a inflației. Suportul teoretic al ideii de creştere neinflaţionistă este efectul 
de antrenare multiplu pozitiv al inflației asupra dinamicii economice. O astfel de 
relație cantitativă s-a manifestat în țările dezvoltate economic în deceniile al 6-lea şi 
al 7-lea, când la o rată medie a inflaţiei mai mică de 3 %, s-a înregistrat o creştere a 
producţiei naţionale în ritm de 4 - 6 % (în unele țări chiar mai mult). 


Creşterea economică inflaţionistă relevă sporul de producție naţională însoțit 
de o rată a inflaţiei ce depăşeşte acest spor. De pildă, în anii 1971 - 1980, în SUA, la 
o creştere medie a prețurilor de consum cuprinsă între 5,8 - 12,6 %, ritmul mediu 
anual de creştere a P..B. a oscilat între 1,8 şi 6,1 %. 


Stagflaţia semnifică acea situaţie din economie care se caracterizează prin 
inflaţie rapidă şi prin lipsa de creştere notabilă a economiei, adesea prin 
zero“ şi prin recesiune economică. În condiţiile stagflației, productivitatea re 
fără ca masa monetară să se reducă, aceasta aco 
anterior. 


„creştere 
: gresează 
perind creşterile de prețuri începute 


Termenul de slumpilaţie sintetizează un declin economic 
„ O scădere a producției 
naţionale, pe de o parte şi o inflație rapidă sau chiar galopantă de pe ditai barte fn 
Italia, de pildă, în anul 1975, la o rată a inflației de peste 16 %, s-a înregi 
scădere a PI.B.-ului cu 3,5 %. WE Auen D 
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Din punct de vedere al sensului inflaţiei şi al marilor deosebiri în ceea ce priveşte 
intensitatea ei pe țări, datele de mai jos sunt cât se poate de concludente. 


Repartizarea ţărilor pe grade de intensitate a inflaţiei 


Tabelul nr.23.2 


iii la tut ae e snt Oa jet capu Dai 
eege le 327 “otite moale: to poat| 14 ey le 7 Anada 
TZEE 


Dacă în anii '60, nu existau țări în care inflația să depăşească 10 %, în anul 1979, 
în 65 de țări se înregistrau ritmuri anuale de peste 10 %. În anii 1988-89 circa 30 de 
țări cunoşteau rate de inflaţie de peste 20 %, din care 8 țări se confruntau cu inflaţie 
puternică de peste 100 %. În ultimii ani, numărul acestora din urmă a ajuns la 15. 


În aceste noi condiţii, mulţi analişti ai procesului se mulțumesc să delimiteze 
hiperintlația necontrolată de guverne (singura periculoasă) de celelalte forme de 
inflație. Cu toate că termenul de hiperinflație este frecvent folosit în analizele 
specialiştilor, acesta rămâne insuficient conturat. 


Termenul de hiperinflaţie trebuie clar definit - remarcă economistul american 
R.Dornbush. Cu toată grija manifestată pentru rigoarea noţională, definiţia lui 
Dornbush rămâne destul de echivocă: hiperinflaţia începe în luna în care creşterea 
prețurilor depăşeşte 50 % şi se termină în luna anterioară scăderii creşterii prețurilor 
sub această limită. Un lucru rămâne însă cert. Hiperinflaţia este o formă excesivă de 
inflație. Dimensiunea ratei care o delimitează este însă discutabilă. Oricum, pentru ca 
hiperinflația să poată sta la baza deciziilor agenţilor economici, aceasta trebuie pusă 
în relaţie cu cel puţin alte două mărimi: ritmul dinamicii producţiei naționale (pozitiv, 
negativ sau zero); rata de creştere a prețurilor de consum în anul sau anii anteriori. 


23.4. Principalele efecte ale inflaţiei 


Efectele inflaţiei diferă de la o perioadă la alta, în funcţie de forma şi intensitatea 
acesteia, de politicile economice promovate, ca şi de capacitatea guvernelor de a 
cunoaşte şi a controla procesul. Pornindu-se de la principiul conform căruia 
procesele economice se definesc prin funcţiile lor, se poate spune că orice formă de 
inflație are o serie de efecte generale, menite să asigure desfăşurarea economiei de 
piață. Este vorba, în primul rând, de efectele inflației moderate, controlate. 

Un prim astfel de efect constă în diminuarea puterii de cumpărare a monedei, 


proces ce afectează diferit și inegal agenții economici. Prin deprecierea banilor se 
elimină o parte a resurselor materiale acumulate sl, în acest fel, se asigură folosirea, 
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la o rată normală de rentabilitate - pentru etapa și condiţiile date - 
rămase în circultul activ. 


E 

inflația deblochează (sau poate bloca) mecanismul economic. i le 
parazit sau capacităţile uzate moral, procesul inflaţionist erer gp Zë 
unităţilor rămase la exigenţele impuse de progresul tehnic $i de mecanisme WE E 


Inflatia redistribuie avutiile existente şi schimbă sensurile utilizării eri ea 
favorizează înclinația spre consum si pe debitori si restrictioneazá înclinația spre 
economii şi pe creditori. În acest mod, procesul antrenează fuga de lichidităţi şi 
preferința exagerată pentru plasamente în bunuri durabile neproductive. 


în condiţiile unei deprecieri Inflaționiste a banilor - egală sau mai mare decât rata 
dobânzii - cei care îşi desfăşoară activitatea cu resurse împrumutate ajung să 
folosească creditele în mod gratuit. Restituirea creditelor se face în bani devalorizați, 
după ce s-a încasat un beneficiu real. În aceeaşi termeni, se pune şi problema 
împrumuturilor de stat, populaţia creditoare rămânând cu obligaţiile de stat 
devalorizate. 


Inflaţia îndepărtează din circuitul activ o parte a banilor, concomitent cu 
scăderea puterii de cumpărare. Acest efect se manifestă dbar în termeni reali, 
deoarece nominal are loc o creştere a cantităţii de bani la populaţie. 


Atunci când poate fi stăpânită, inflaţia antrenează restricţii ex ante în formarea 
resurselor băneşti necesare lărgirii producţiei. Ca urmare, resursele materiale şi 
cele umane de care dispune societatea nu mai sunt folosite pentru a produce bunuri 
fără şanse de a fi vândute cu eficienţă. Aceste resurse nu mai sunt sacrificate definitiv 
ca în cazul recesiunilor şi crizelor economice. De aceea, expresia pune răul cel mic 
(inflaţia controlată) în faţa răului cel mare (criza economică) are sens real şi pozitiv. 


Ca şi recesiunea economică, inflația pune de acord capacităţile de producţie 
existente cu nevoile reale de consum. Ea face aceasta prin presiunea permanentă 
pe care o exercită, în avans, asupra resurselor productive. 


Specialiştii susţin şi argumentează că inflaţia galopantă (hiperinflaţia) cu trend 
crescător de durată şi insuficient controlată reprezintă un factor dezorganizator 
al oricărei economii. Hiperinflaţia viciază corelaţiile dintre prețurile diferitelor 
mărfuri, îngreunând sau anulând posibilitatea efectuării calculelor de eficienţă şi de 
rentabilitate, ca şi posiblitatea comparării acestora în timp şi spaţiu. Referindu-se la 


o asemenea formă de inflaţie, unii analişti ai fenomenului au arătat că este dezor- 
dinea dezordinilor oricărei economii“. 


Inflația galopantă cu trend crescător descurajează investiţiile productive şi orien- 
tează resursele băneşti spre acțiuni speculative curente. Efectul general negativ al 
unei asemenea orientări a economiilor este evident. 


Având ritmuri inegale pe ţări si timpi diferiți de declan 
accentuează oscilațiile cursurilor valutare, cu efecte n 
naționale cu monede neconvertibile, 


Inflația excesivă duce la decăderea societă 
o societate decade atunci când clasele de mij 
de echilibru, Antrenând sărăcirea clasel de mi 
de impunere fiscală, generează corupție și de 


şare procesele inflaționiste 
egative pentru economiile 
generând dezechilibre în plan mondial şi zonal. 
UL civile, în general. După cum se ştie 
loc îşi pierd locul şi rolul lor de factor 
lloc, hiperintlatia subminează sistemul 
gradare în cadrul instituţiilor sociale. 
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Efectele negative ale inflației - suportate de anumiţi agenţi economici, de 


anumite clase şi grupări sociale, ca şi de societate în ansamblul ei - sunt 
denumite costuri ale inflaţiei. 


Oricare ar fi forma ei, inflaţia redistribuie veniturile şi avuţia de la persoanele cu 
venituri fixe şi cu poziţii slabe în sistemul economic spre cele care deţin putere 
economică şi o folosesc pentru a obţine venituri mari. Inflația potențează incer- 
titudinea şi riscul în economie. Cu cât rata inflaţiei este mai mare şi înregistrează 
fluctuații mai puternice, cu atât firmele vor întâmpina dificultăți în procesul de 
previzionare a costurilor şi încasărilor, deci şi a profiturilor. Dacă inflaţia dintr-o țară 
este mai mare, comparativ cu partenerii ei comerciali, atunci ea va avea ca rezultat 
fie încheierea cu deficit a balanței ei de plăți, fie deteriorarea monedei sale. 


lată de ce țările cu economie de piață consolidată caută să menţină inflația în 
limite moderate (normale), pe care să o folosească ca pârghie de creştere 
economică, de restructurări tehnico-ştiinţifice. în acest scop, în aceste țări au fost 
create metode adecvate de convertire a procesului inflaţionist într-un proces de 
creştere şi dezvoltare economică durabilă. 


23.5. Anticipările şi inflația. Politici de combatere a 
inflaţiei 


Inflaţia a fost şi a rămas un proces preponderent negativ, un dezechilibru macro- 
economic, indiferent de intensitatea şi sensul evoluţiei ei; un dezechilibru monetar cu 
efecte de antrenare în economia reală. 


Agenţii economici individuali şi agregați sunt, de aceea, preocupaţi să evite 
efectele negative ale procesului. Numai că ei pot să gestioneze, fiecare în parte, doar 
segmente ale dezechilibrului macroeconomic arătat. Nici unul dintre agenţii 
economici nu poate controla inflaţia în ansamblu. Agenţii economici pot însă să-şi 
adapteze comportamentul la starea şi sensul procesului şi să ia deciziile privind 
afacerile lor în raport de anticipările ce se conturează în societate, ca şi de an- 
ticipările lor proprii. Avându-se în vedere faptul că procesul inflaționist presupune 
treceri permanente de la inflație moderată la hiperinflaţie, de la deflaţie la inflație, de 
la inflație galopantă la una lentă şi controlată, mobilitatea agenţilor economici, 
capacitatea lor de a-şi adapta deciziile la noile situaţii apărute sau aşteptate face 
parte din regulile generale de joc ce definesc economia de piață contemporană. 


Rata anticipată a inflaţiei este unul din parametrii de care Un seama agenții 
economici în dimensionarea activităților. Să presupunem că într-un sector se 
derulează o negociere de salarii, aceasta având un impact notabil asupra producției. 
Să mai presupunem că ambele părţi - sindicatul şi patronul - anticipează o rată a 
inflaţiei de 5 %. în aceste condiții, sindicatul negociator va fi dispus să accepte o 
creştere de salarii de minimum 5 %, ceea ce ar însemna cel puţin menţinerea 
salariului real la nivelul anterior. Patronatul, dimpotrivă, va accepta o creştere a 
costurilor salariale de cel mult 5 %, astfel ca respectivele costuri să nu fie majorate 
în termeni reali şi să nu afecteze profitul. 
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Din această confruntare de interese se poate prevedea o sporire a lege 
circa 10 % şi cam tot aceleaşi creşteri se pot anticipa şi în ceea oe priveşte Apel 
şi oterta. Se poate conchide, deci, că între rata anticipată a inflaţiei, aech 2 e 
tăcute şi prețurile bunurilor există un raport de mărime direct proporţional. V a 
o asemenea relatie se poate statornici in situatia unui raport de forte relativ echilibrat. 


Fiecare tip de agent economic receptează însă inflația pe anumite EE 
economice (reale şi monetare) şi dispune de pârghii specifice de adaptare la exigen- 
tele concurenţei în condiţii de inflație. De aceea, se naşte adesea impresia că agentul 
economic bancar, să zicem, este doar beneficiar al procesului inflaţionist, lar 
menajele, în ansamblul lor, au numai de pierdut de pe urma lui. 


Agenţii economici agregaţi de acelaşi tip sunt ei înşişi foarte eterogeni. După cum 
se ştie, întreprinderile sunt extrem de eterogene ca dimensiune, ca formă de 
proprietate, ca sector de activitate, ca înzestrare tehnică, ca rentabilitate etc. Ca 
urmare, comportamentul lor față de inflaţie este departe de a fi unitar. Unele 
întreprinderi îşi valorifică şansele de a câştiga mult şi repede în lupta lor cu con- 
curenții, fără a face eforturi pentru a produce mai mult şi mai bine. Multe alte firme, 
flind prost situate în lupta de concurenţă în condiţiile de inflaţie, au comportamente 
diametral opuse față de inflaţie, de pe urma ei înregistrând pierderi. 


Se poate spune că agenţii economici producători şi bancari se împart în două 
categorii: avantajaţi şi dezavantajaţi de procesul inflaţionist. Primii reuşesc să-şi 
însuşească rapid metode specifice de luptă cu efectele generale ale inflaţiei şi obțin 
rezultate economico-financiare reale mai bune decât cele anterioare. Secunzii, 
nereuşind să se adapteze cu rapiditate la noile condiţii, vor pierde din poziţiile 
deţinute şi vor înregistra diminuări de profituri, uneori, chiar pierderi şi falimente. 


lerarhizarea agenţilor economici, după modul în care se „descurcă“ în fața 
inflației, este legată, în primul rând, de abilitatea lor de a se adapta la condiţiile 
specifice procesului. De aceea, se susține cu dreptate că pentru a lupta cu succes 


contra inflaţiei este necesară învăţarea lecţiilor ei istorice şi a modului de convieţuire 
cu ea. 


Politicile antiinflaţioniste se grupează după mai multe criterii: după intensitatea 


şi sensul procesului; după doctrina social-economică ce stă la baza lor; după 
metodele şi instrumentele folosite etc. 


Dacă se are în vedere primul criteriu, atunci se poate vorbi d iti 
' e: politici de lupt 
criza inflaţionistă, respectiv cu hiperinflatia şi efectele ei; politici de pa cet 


hiperinfiaţiei şi de menţinere a inflaţiei 
responsabili. tlel moderate (normale) sub controlul factorilor 


Să acceptăm ideea cu largă circulație, contor 

i m căreia hiperinfl 
terizează prin următoarele; deficitul bugetar atinge sume soloa? a a me 
de bancă alimentând peste 95 % bugetul de stat; cantitatea de monedă P 


exponențial, Imprimerie lucrând zi și noapte 
pentru a furni 
bilete de bancă din ce în ce mai devalorizate; SE See 


maschează semidisparitia monedel le 

gale, monedă care 
încredere din partea cetăţenilor; moneda naţională plerde euas 
cu monedele-valute, devalorizarea luând proportil vertiginoase şi 


° asemenea multiplicare 
ai inspiră nici o 
oare în comparaţie 
necontrolate. 
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În asemenea condiţii, factorii care intervin sunt agenţii macroeconomici 
specializaţi, care îşi propun să stabilizeze procesele macroeconomice şi să 
deschidă calea relansării creşterii şi dezvoltării economice. Deci, este vorba de 
măsuri de politică economică menite să asigure revenirea la confruntarea „normală' 
dintre agenţii economici. În plus, în aceste condiţii se folosesc într-o măsură mai mare 
instrumentele noneconomice de normalizare a procesului. Se au în vedere îndeosebi 
acele măsuri de protecţie socială, cum sunt: indexarea salariilor la inflaţie; suplimen- 


tarea veniturilor categoriilor defavorizate; creşterea indemnizaţiilor de şomaj, a pen- 
siilor etc. 


După doctrina economică ce stă la baza conceperii lor, politicile de combatere a 
inflaţiei pot fi: de control al cererii agregate (demand-side) şi de stimulare a ofertei 
agregate (supply-side). 


Politicile cererii agregate se derulează cu folosirea preponderentă fie a in- 
strumentelor fiscale, fie a celor monetare. à 


Politicile fiscale de combatere a inflației presupun modificarea cheltuielilor 
publice şi/sau a veniturilor din impozite şi taxe. Cererea agregată poate fi redusă prin 
diminuarea şi temporizarea cheltuielilor guvernamentale sau prin ridicarea nivelului 
impozitelor şi taxelor, ceea ce are ca efect reducerea cheltuielilor de consum per- 
sonal (partea principală a cererii agregate). Măsurile arătate sunt tipice pentru 
politica deflaționistă. 


Politicile monetare se bazează fie pe modificarea ofertei de monedă, fie pe cea 
a ratei dobânzii. Autoritatea monetară poate reduce cererea agregată prin diminuarea 
ofertei de monedă, astfel încât să rezulte mai puţină lichiditate. Totodată, la acelaşi 
efect se poate ajunge şi prin ridicarea ratei dobânzii şi scumpirea creditului. Dacă 
împrumuturile scad, atunci şi cheltuielile de consum vor fi mai mici. 


Se apreciază că programul de guvernare a Franţei din anii 1976 - 1981 reprezintă 
un exemplu concret de politică antiinflaţionistă prin modificarea cererii agregate. În 
fundamentarea programului său antiinflaționist, profesorul R.Barre a pornit de la 
ideea că premisa oricărei redresări economice este lupta cu creşterea prețurilor, 
stoparea acestei creşteri. 


Criticând pe acei guvernanţi care s-au lăsat ameţiţi de euforia înşelătoare a 
expansiunii inflaționiste, R.Barre a propus controlul de durată al evoluţiei preţurilor. 
Aceasta cu scopul de a se regăsi căile de creştere economică , de utilizare deplină a 
resurselor de muncă şi de progres social. Constatând că majorarea excesivă a 
salariilor în anli recesiunii din anii 1974- 75 (peste 4 %) şi reducerea PI.B.-ului cu 
1,5% s-au interferat şi au dat naştere la o spirală inflaţionistă, guvernul Barre a decis 
să oprească procesul prin mijloacele clasice ale restricţiilor bugetare şi monetare. 


Politica antiinflaționistă de stimulare a ofertei are drept scop reducerea 
ritmului de creştere a costurilor. Aceasta contribuie la stoparea diminuării otertei 
agregate şi chiar la creşterea acesteia, Procesul poate fi demarat şi întreținut prin 
restrângerea influențelor monopolurilor asupra prețurilor şi veniturilor, restrângere ce 
se poate obține printr-o serie de cài: controlul asupra preţurilor; măsuri menite să 
restrângă activitatea şi puterea sindicatelor; politici de promovare a concurenţei şi de 
control al concentrărilor economice. De asemenea el poate fi susținut prin demararea 
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unor politici de creștere a productivităţii, prin: stimulante fiscale; încurajare? SCH 
cetăril-dezvoltării; acordarea de subvenţii firmelor ce investesc în utilaje performa 
etc. 


Se consideră tipică în acest sens, politica promovată de preşedintele S.U.A. 
Ronald Reagan, politică inspirată de monetarism şi de ideile economiştilor SE 
(Supply-Siders). în fundamentarea politicii sale, R.Reagan şi consilierii săi considerau 
că inflația provine dintr-o acumulare neîntreruptă de deficite publice, care au condus 
la surplus de emisiune monetară şi la agravarea progresivă a presiunii fiscale, aces- 
tea având drept efect reducerea ofertei disponibile. De aceea, susțineau ei, singura 
soluție eficace împotriva inflaţiei constă într-un nou liberalism, care să combine 
principlile monetare clasice cu o dezangajare a statului, ceea ce ar fi dat mai multă 
suplețe aparatului productiv. 


În ultimă instanţă, politica lui Reagan (reaganomics) a dus la creşterea deficitului 
bugetar, contrară obiectivului propus, executivul neputând să comprime cheltuielile 
de administraţie, marile investiţii în derulare, cheltuielile militare etc. 


Aşa cum s-a arătat, eficiența aplicării diferitelor măsuri antiinflaţioniste trebuie 
judecată prin modificările antrenate în mersul economiei reale, nu prin raportare 
doar la ideile şi doctrinele care le-au ispirat. 


23.6. Problemele inflației în România 


Doctrina poilitico-economică oficială predominantă în perioada regimului trecut 
nu accepta ideea posibilității inflaţiei în condiţiile socialismului, fenomenul fiind con- 


siderat o trăsătură specifică a economiei de piață întemeiată pe proprietatea 
capitalistă. 


În realitate, inflația s-a manifestat din plin şi în tara noastră în acele decenii, mai 
ales începând cu anii 1978-1980. Sporirea salariilor nominale în acei ani fără un 
corespondent real în planul producţiei şi al productivităţii a fost factorul detonator al 
procesului. Mecanismul oficial al inflației a fost declanşat prin masivele creşteri d 
preţuri de la începtul anilor '80. La măsurile oficiale adoptate s-au adăugat creşt le 
semioficiale de prețuri, al căror mecanism era următorul: apariția unor SC Gë 
siderate noi, cărora li se fixau totdeauna preţuri mai mari, deşi erau de calitat Sé 
proastă. Piaţa paralelă (subterană) a fost, de asemenea, un indiciu al de a wash 
Deeg necontrolat (dar sinerecunoscut). Penuria de bunuri st ll 

cii, şirurile de aşteptare enorme la unele prod i 
poate cel mai puternic semn al unei inflații de ier ee 


fost un element definitoriu al crizei eco 
Decembrie 1989. nomice românești în anii de dinaintea lui 


În 
Ë C E SP t au fost stabilite (fixate) administrativ 
epăşea oferta, lar piețele cuno 
' steau penuria. 
u a au pieţe în echilibru era necesar ca prețul pieței să usi Alta 
dë d Sech să sporească producția lar consumatorii să SEN Stea 
uri rare. Dar preţurile bunurilor şi serviciilor, fixate arbitrar, nu dire 
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ajustate față de creşterea cererii agregate, astfel încât penuriile au devenit regula, iar 
pieţele în care oferta şi cererea erau echilibrate - excepția. Deoarece planificatorii nu 
au adus corecții sistemului de prețuri, penuriile s-au generalizat, indicând faptul că 
economia avea un puternic potenţial inflationist, deoarece, în situația liberalizării 
preţurilor, echilibrarea pieţelor ar fi avut loc prin sporirea preţurilor, deci prin inflație 
(acest proces a fost cu atât mai amplu cu cât, pe termen scurt, oferta a fost foarte 
rigidă). Literatura de specialitate a numit această situaţie inflație reprimată. Exis- 
tenţa inflației reprimate poate fi evidenţiată cu ajutorul bumerangului monetar. 


Economiile de piaţă în perioadele de război şi economiile centralizate tind să 
genereze un bumerang monetar, definit ca acumularea de economii forțate (detine- 
rea de masă monetară peste nivelul dorit, echivalent cu o reducere a vitezei de 
circulație a monedei sub acest nivel). În economiile centralizate această acumulare 
este involuntară, datorită faptului că bunurile şi serviciile de consum sunt 
raționalizate de către planificatori, iar agenţii economici nu au pe ce să-şi chel- 
tuiască veniturile băneşti. 


Indiferent de cauzele care determină apariția acestui bumerang, el indică in- 
capacitatea autorităţilor monetare de a conduce o politică monetară sănătoasă: chiar 
dacă se reduce cererea de monedă în sens de flux, acest bumerang monetar poate fi 
oricând retras iar în cazul liberalizării prețurilor poate genera un proces inflaționist 
amplu. 


în România, bumerangu! monetar poate fi estimat prin faptul că în 1970-1989, 
într-o perioadă în care penuriile nu erau foarte răspândite în economie, raportul 
M2/PIB era de 40 % (o viteză de circulație a monedei de 2,5 ori) în timp ce în 1989 
raportul ajunsese la 70-80 % (viteza de circulație ajunsese la 1,3 ori). 


În ultimii ani, inflația a continuat să se desfăşoare. Existenţa inflaţiei este 
recunoscută oficial şi se încearcă atenuarea efectelor ei sociale şi economice prin 
măsuri convenite între guvern, sindicate şi patronat (întreprinderi). Ceea ce şochează 
adesea în legătură cu modul de abordare a fenomenului în cauză este nu doar 
oticializarea lui, ci o anumită tentă de a-l considera un fel de soluție magică la multe 
dintre problemele economice cu care se confruntă tara. 


„Recunoscută oficial şi desfăşurată în ritmuri înalte, inflația din tara noastră nu 
beneficiază încă de metodologii riguroase de calculare. Cu toate acestea, fenomenul 
poate fi măsurat cu aproximaţie. Datele oficiale referitoare la dinamicile producției, 
prețurilor şi inflaţiei sunt surprinse în tabelul de mai jos: 


Evoluţia producţiei, preţurilor şi inflaţiei în anii 1990-1993 
Tabelul nr.23.3 
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*) calculat cu baza în lanț (faţă de anul precedent = 100%); 
**) față de 1989 (= 100 %); 
***) calculată pe baza IPC. 


Guvernul, prin organul său de specialitate, Comisia Naţională de tie eet 
publică lunar date referitoare la evoluţia indicilor de preț şi a inflației, măsura ` e 
forma procentului de creştere a acestor indici în ultimele 12 luni. Din cauza amp!o 
deosebite a acestui fenomen în ultimii trei ani, este calculată şi rata lunară a inflaţiei. 


Procesul de tranziție către o economie de piaţă presupunea, ca o condiție pentru 
funcţionarea piețelor, liberalizarea prețurilor, proces care a fost realizat în etape, 
începând cu octombrie 1990. 


în condiţiile de penurie, echilibrarea pieţelor a avut loc prin majorări de prețuri. 
Acest tip de inflaţie, generat de plafonarea prețurilor timp de decenii, a fost denumit, 
inflaţie corectivă (manifestarea deschisă a inflaţiei reprimate). Ea a fost una din 
cauzele majore ale inflaţiei în perioada 1990-1991. 


Procesul inflaţionist din tara noastră nu a fost de tipul şoc al cererii (o singură 
creştere a nivelului general al preţurilor), corectiv după care inflația dispare. El a 
cunoscut o evoluţie continuă, deoarece o serie de alte cauze au contribuit la alimen- 
tarea inflaţiei. În ceea ce urmează, cauzele respective vor fi grupate în trei categorii: 
cele care se manifestă prin costuri; prin cerere; cele care decurg din consolidarea 
anticipărilor inflaționiste. 


a) Inflaţia prin costuri este generată şi întreținută prin: 


- prețurile importurilor, prețuri în creştere puternică pe fondul deteriorării cur- 
sului de schimb al leului de la 60-80 lei/$ la începutul guvernării Stolojan la peste 1700 


lei în prezent. Creşterea prețului exprimat în lei al materiilor prime, în special la petrol 
şi carburanţi, a alimentat inflaţia. 


- salarii, mâna de lucru din România fiind puternic sindicalizată, mişcările reven- 
dicative au condus la confruntări între confederaţii sindicale puternice şi reprezen- 
tantii proprietăţii de stat („patronat“ alcătuit din împuterniciţi ai statului, guverne 


dispuse la concesii) soldate cu creşteri de salarii necorelate cu cererea de mână de 
lucru şi cu dinamica productivității muncii; 


- profituri; circa 40 % din producţia naţională este realizată de firme ce dispun de 


poziţii de monopol/oligopol, care stabilesc prețurile de vânzare ale produselor lor la 
niveluri necorelate cu cererea consumatorilor; 


- regimul fiscal; reducerea subvenţiilor, modificarea r 
directe prin adoptarea taxei pe valoarea adău 
care alimentează procesul inflationist. 


- modificarea regimului ratelor de amortizar 
nologizării, autoritatea guvernamentală Intenționeaz 
amortizare mal mari decât cele prezente, 
capitatului fix (a cărul uzură morală estimat 
pe termen lung a economie! naţionale); 


egimului impozitelor in- 
gată, sporirea fiscalităţii sunt cauze 


e; pentru sprijinirea reteh- 
ă introducerea unor rate de 
pentru a facilita procesul de înlocuire a 


ă este mare şi afectează com 
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zare mal mari 
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b) Intlatia prin cerere s-a manifestat în special în perioada anilor 1990-1991, 
datorită promovării unel politici monetare relaxate; ratele dobânzii au fost menținute 
la nivele extrem de reduse lar stocul de monedă a crescut puternic în perloada 1990- 
1991. În perloada guvernării Stolojan a fost promovată o politică antlinfiaţionistă prin 
scumpirea creditului, reuşindu-se eliminarea cauzelor de tip inflație prin cerere. 

c) Consolidarea anticipărilor inflaţioniste alimentează procesul inflaţionist. 


În primele luni ale anului 1994, inflația a înregistrat o scădere notabilă. Aceasta 
s-a datorat promovării unor politici monetare şi fiscale antiinflaționiste, în condiţiile în 
care autoritățile au declarat inflația „Inamicul public nr.1“. Acordul semnat de guver- 
nul Românie! cu Fondul Monetar Internațional consideră reducerea inflaţiei în 1994 la 
circa 70 % drept criteriu esenţial de pertormanţă. Pentru a atinge acest deziderat s-au 
luat următoarele măsuri: 

- reducerea fiscalității (30% din PIB); 

- programarea unui deficit bugetar moderat; 

- finanţarea deficitului bugetar prin împrumuturi (si nu prin emisiune de monedă); 

- atingerea unui nivel real pozitiv al ratelor dobânzii; 

- încetinirea ritmului de creştere a masei monetare (60% în primul semestru al 
anului 1994 şi 36% în cel de-al doilea); 

- promovarea unei politici de control al veniturilor şi reducerea numărului 
funcționarilor publici; 

- eliminarea arieratelor inter-întreprinderi; 

- promovarea concurenţei economice şi a unei politici antimonopol. 

În condiţiile inexistenţei unui control asupra preţurilor, inflația tinde să se con- 
funde cu specula pură, lar negocierile prin confruntarea cererii şi ofertei nu au obiect 
din cauza penuriei generalizate de bunuri. Ca urmare, discuţiile guvern- sindicate- 
întreprindere sunt deosebit de tensionate. Desfăşurate sub „dictatura inflaţiei”, 
asemenea discuţii s-au purtat fără luarea în consideraţie a unor relaţii economice 
elementare şi, în acelaşi timp, esenţiale între productivitate-salarii-preţuri. De aceea, 
este deosebit de important să se găsească metodele cele mai adecvate de măsurare 
a inflației, să se formuleze programe de stăpânire a acesteia, de limitare a efectelor 
ei sociale negative. 


CAPITOLUL al XXIV - lea 


POLITICA BUGETARĂ ŞI POLITICA FISCALĂ. 
POLITICI MONETARE 


În ansamblul politicilor macroeconomice ale statului, de funcţionare şi dezvoltare 
de ansamblu a economiei, un loc deosebit de important ocupă politicile bugetară şi 
fiscală. Creşterea cheltuielilor publice, consumul şi investiţiile, preocuparea statului 
de a controla şi „ajusta“ mersul economiei, de a evita şocurile, de a reglementa 
economia în ansamblul ei etc., sunt condiționate, în mare măsură, de bugetul de stat. 


24.1. Bugetul de stat. Politica bugetară. Datoria publică 


Politica bugetară detineşte concepţia si acţiunile statului privind veniturile 
bugetare, căile şi mijloacele de mobilizare a acestora, utilizarea lor pe anumite 
destinaţii, care să servească stabilităţii şi dezvoltării economice. Realizarea ei, în 
practică, presupune legi financiare, prin care se stabileşte ansamblul resurselor şi 
cheltuielilor, se autorizează folosirea veniturilor numai pentru obiectivele prevăzute, 
au loc reglementări ale exerciţiului financiar etc. 


Politica bugetară se concretizează în bugetul de stat, care constituie mijlocul 
principal prin care se formează veniturile publice şi se efectuează cheltuielile publice. 
Cu alte cuvinte, politica bugetară este însăşi politica veniturilor şi a cheltuielilor 
bugetare. 


Bugetul de stat se prezintă sub forma unei balanţe economice în care sunt 
prevăzute şi autorizate veniturile (sau încasările) şi cheltuielile anuale ale 
statului. El este un document de sinteză, un act autorizat prin vot de către Parlament, 
ce reflectă marile categorii de resurse şi sarcini ale statului, constituind forma prin- 
cipală de manifestare a politicii sale financiare. Veniturile bugetare cuprind: 
încasările din impozite pe profit şi impozite pe salarii, impozite asupra patrimoniului, 
pe venitul gospodăriilor, pe avere, impozite asupra consumului - taxa pe valoarea 
adăugată (TVA, taxă asupra cifrei de afaceri etc.), precum şi resurse.nefiscale. În anul 
1988, încasările fiscale totale reprezentau, în procente din P.I.B., la prețul pieţei 
56,7% - în Suedia, 52% - în Danemarca, 48,3% - în Norvegia, 46,9% - în Belgia, 44 8% 
- în Franța, 37,5% - în Marea Britanie, 35,9% - în Finlanda, 30% - în S.U.A, 30 2% - in 
Japonia. Cheltuielile bugetare cuprind: dotările de stat, cheltuielile de funcţionare a 
puterii publice, investiţii de capital - ce duc la mărirea patrimoniului public -, cheltuieli 


destinate educaţiei, culturii, ştiinţei, sănătăţii, protecției sociale, cheltuielile militare 
etc. 


Bugetul de stat este o previziune, deoarece conţinutul lui este reprezentat prin 
ceea ce se anticipează, în perloada respectivă, atât la venituri, cât şi la cheltuieli 


fe 
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Elaborarea lui presupune un anumit comportament al puterii publice, înseamnă 
alegerea din mai multe variante, ținându-se seama de funcţia de bunăstare colectivă. 


Execuţia bugetară, într-o perloadă sau alta, poate fi: a) echilibrată, atunci când 
cheltuielile sunt egale cu veniturile prevăzute; b) excedentară, când veniturile 
realizate în perioada respectivă sunt mai mari decât cheltuielile și c) deficitară, în 
cazul în care cheltuielile depăşesc veniturile sau încasările bugetare realizate. 


În legătură cu execuția bugetară, în general, se consideră că echilibrul bugetar 
corespunde funcționării echilibrate a economiei naţionale. În concepție clasică, 
echilibrul bugetar era considerat „regula de aur“ a gestiunii financiare publice; el 
constituia un criteriu de bună gestiune economică. în această optică, dezechilibrul 
bugetar este nu numai ilogic, dar şi dăunător, deoarece riscă să antreneze un impozit 
deghizat sub formă de inflație sau să ducă la mărirea ulterioară a fiscalităţii (pentru a 
face față plăţii datoriei). 


În perioada dintre cele două războaie mondiale, a fost formulată teoria bugetelor ciclice, conform 
căreia se accepta deficitul bugetar în timpul perioadelor de recesiune economică, dar se preconiza 
excedent bugetar în timpul perioadelor de expansiune; astfel, în decursul unui ciclu economic, 
deficitele și excedentele bugetelor anuale trebuiau să se echilibreze. După cel de-al doilea război 
mondial, s-a impus concepţia keynesistă, care susținea că este posibilă restabilirea (sau menţinerea) 
echilibrului economic de ansamblu, dezechilibrând bugetul statului, care devine unul din instrumen- 
tele de intervenţie ale puterii publice; astfel, deficitul bugetar trebuie să servească luptei contra 
recesiunii economice, mărind, printr-o relansare a consumului și/sau investiţiilor, cererea globală în 
economie şi, deci, ocupării forței de muncă şi mijloacelor de producţie; invers, excedentul bugetar, 
printr-o restricţie a cererii globale în economie, trebuie să se combată supraocuparea şi generarea de 
inflaţie. 


Pornindu-se de la concepţia keynesistă, s-a formulat opinia potrivit căreia dis- 
ciplina bugetului echilibrat este o doctrină desuetă; se consideră că politica finan- 
ciară a unui guvern trebuie să fie judecată după rezultatele obținute, după efectele pe 
care le are asupra economiei şi nu după echilibrul sau dezechilibrul bugetului de stat. 
În această viziune, deficitul bugetar ar avea un efect de relansare asupra activităţii 
economice, deoarece trecerea de la starea de echilibru la cea de dezechilibru este 
însoţită de distribuirea de putere de cumpărare suplimentară care, la rându-i, 
antrenează un consum suplimentar, ducând la mărirea ritmului de dezvoltare. Se 
afirmă ! că deficitele bugetare nu sunt „imorale“, de îndată ce ele reprezintă instru- 
mente de politică prin care se poate promova prosperitatea. De aceea, uneori, se 
spune că echilibrul bugetar ar trebui să se realizeze nu de la un an la altul, nu pe 
termen scurt, ci pe durata ciclului de afaceri, în cadrul căreia surplusurile din anii de 
prosperitate compensează deficitele din perioadele de scădere bruscă. Nu trebuie, 
însă, desprinsă concluzia că deficitele bugetare ar fi binevenite oricând şi că ar trebui 
tolerată succesiunea lor la nesfârşit; aceasta cu atât mal mult cu cât se ia în con- 
siderare şi faptul că perloada fiscală nu se identifică cu durata ciclului de afaceri. În 


1) Paul Heyne, Modul economic de gândire - mersul economiei de piaţă, Ed. Didactică şi 
Pedagogică, Bucureşti, 1991, p.464-465. 
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plus, efectul pozitiv al deficitului bugetar poate fi anulat de deficitul balanței de plăți 
externe sau de creşterea preţurilor, ori de către ambele. Statul poate să acționeze 
asupra nivelului activităţii economice şi fără să dezechilibreze bugetul, fiind, astfel, 
preferată starea de echilibru bugetar. Se ştie că în vederea acoperirii deficitului 
bugetar se recurge la împrumuturi sau la emisiune suplimentară de monedă, care 
poate să antreneze după sine fenomene inflaționiste. 


începând din anii '60, se dezvoltă concepţiile neoliberale, care critică deficitele 
bugetare persistente. Departe de a regulariza activitatea economică, aşa cum 
prevedeau concepțiile keynesiene, ele au, de fapt, tendința de a perturba mersul 
economiei, constituind surse de inflaţie, de îndatorare publică, în toate țările. Tot mai 
mult se subliniază, astăzi, consecinţele deficitelor bugetare 1 chiar în țări capitaliste 
puternic dezvoltate. Restaurarea echilibrului bugetar a devenit, astfel, un obiectiv 
comun al aproape totalității țărilor industrializate. 


Bugetul de stat este o realitate în economia oricărei țări, având la bază politici 
bugetare, pe care le promovează un stat sau altul; el ocupă un loc de prim ordin în 


ansamblul mijloacelor de care dispune puterea publică pentru a acționa asupra 
economiei. 


Politica bugetară pozitivă reprezintă acea concepţie şi acele măsuri şi acţiuni 
ale statului prin care încasările şi cheltuielile publice sunt orientate în direcția creşterii 
economice, realizării unui nivel de ocupare ridicat, diminuării inflaţiei şi altor factori 
de dezechilibru. Aceasta se mai numeşte şi politică de relansare bugetară, ce se 
concretizează în efecte multiple ale cheltuielilor publice şi impozitelor, cunoscute, 


cumulativ, sub denumirea de multiplicator 2 asupra cererii globale, productiei, 
venitului si consumului. 


Se disting trei tipuri de multiplicator: a) de cheltuială publică; b) fiscal si c) al 
bugetului echilibrat. 


Multiplicatorul de cheltuială publică presupune ca prin mărirea cheltuielilor 
publice să aibă loc stimularea activităţii economice, creşterea cererii globale, a 
producţiei şi veniturilor, fără ca volumul impozitelor să se modifice. În acest caz ate 
loc crearea sau mărirea deficitului bugetar ce este finanţat prin împrumuturi. 


Multiplicatorul fiscal reflectă creşterea venitului şi a producției prin diminuarea 
prelevărilor (impozitelor) efectuate de către stat, presupunând nemodificat totalul 
cheltuielilor. Cu alte cuvinte, perceperea de impozite mai reduse încurajează agenţii 
economici în afaceri, adică în extinderea activităţii prin investiţii, stimulând š: tf K 
ocuparea forței de muncă, creşterea veniturilor şi producției. dee 


Se consideră, totuşi, că pentru depăşirea stării d 

í h e recesiune este mai 
se recurgă la mărirea cheltuielilor publice decât la diminuarea GEES 
deoarece, în timp ce cheltulelile publice suplimentare se traduc direct printr-o eet, 
1) Michel Albert, Capitalism contra capitalism, Ed. Humanitas, Bucure 


2) Vezi, în acest sens; Paul A. Samuelson, op.cit.,vol.1, 327-342; p.493-52 şti, 1994, p.57-59. 


Economie politique, Economica, Paris, 1988 i duri Abraham ee 
i nica, Paris, 1988, p.421- 425; Alain Bé ion à P > 
macroćconomique,, Economica, Paris, 1990, p.105-117; 131-138; e SE 
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'a cererii, reducerea de impozite antrenează mai întâi o mărire a veniturilor disponibile 


care pot să nu fie integral cheltuite (sl să sporească cererea), întrucât o parte a 
acestora poate fi economisită. 


Până acum, am presupus că, în cadrul politicii bugetare, statul poate să recurgă 
fie la cheltuieli, fie la încasări fiscale. În realitate, însă, au loc modificări simultane, în 
proporţii diferite şi în sensuri diferite, atât ale cheltuielilor, cât şi ale încasărilor fiscale, 
astfel încât se produce un efect global, ca sumă a celor două efecte analizate separat. 


Multiplicatorul bugetului echilibrat îşi exercită influența asupra nivelului 
producţiei prin mărirea în proporție egală şi simultană atât a cheltuielilor, cât şi a 
veniturilor statului. Creşterea echilibrată a bugetului conduce la o creştere a nivelului 
activităţii, egală cu creşterea bugetului. 


Influența bugetului asupra activității economice este în strânsă legătură cu masa 
monetară, cu schimburile internaționale. 


Evidenţierea rolului bugetului de stat nu poate face abstracţie de faptul că 
securitatea socială a devenit unul din factorii principali de bunăstare a oamenilor, în 
asigurarea căreia statul intervine în mod direct prin finanțarea cheltuielilor sociale sau 
prin preluarea asupra sa a unor funcţii care le ameliorează bunăstarea. 


În legătură cu politica bugetară se află şi datoria publică. Aceasta înseamnă 
împrumuturi interne sau externe contractate de către stat, atunci când tara respectivă 
se confruntă cu dificultăţi economice; depăşirea acestora necesită investiții de capi- 
tal, pe care statul le finanţează recurgând la împrumuturi, deoarece, în condiţiile date, 
nu dispune de alt mijloc care să permită evoluţia ascendentă a economiei. Într-o 
accepțiune mai largă, datoria publică include deopotrivă şi datoria la vedere, ce 
rezultă din depunerile de lichidităţi în casieriile publice şi care este exigibilă în orice 
moment de către deponențţi. Gradul de îndatorare a unei țări se poate determina prin 
raportarea datoriei publice la produsul naţional brut; rezultă, astfel, datoria publică 
pe unitatea de P.N.B., care, în condiţiile accentuării creşterii economice se 
micşorează. 


Structura datoriei publice impune disocierea în: datorie internă şi datorie externă, 
ce răspund diferitelor necesităţi, şi, respectiv, îndatorare internă şi îndatorare ex- 
ternă. Puterea publică acordă importanţă datoriei interne, fiindcă aceasta, de fapt, 
participă (prin emiterea de obligaţiuni, de bonuri ale Trezoreriei, bonuri sau titluri ce 
se emit la ghişeele deschise subscrierilor etc.) la finanțarea, în principiu, non- 
monetară a deficitului bugetar. Îndatorarea externă, spre deosebire de cea internă, 
poate să nu fie rezultatul deficitului bugetar, ci să fie fructul deticitului comercial: ea 
are loc şi în vederea întăririi rezervelor de schimb. Datoria externă a statului se 
contractează direct de către Trezorerie, 1 după regulile privind împrumuturile. 


În România, aflată în procesul de tranziţie la economia de piaţă, în baza reformei 
fiscale, bugetul de stat constituie mijlocul prin care se formează principalul fond de 


1) Trezoreria este reprezentantul financiar al statului, casierul şi bancherul colectivitàtilor publice; 
ea este constituită din principalele servicii financiare ale statului, care sunt ataşate Ministerului 
Finanțelor si compun, în esență, Direcția Trezorerie. 


A 
434 | POLITICI BUGETARE SI MONETARE ECONOMIA POLITIC 


resurse băneşti ale statului; el cuprinde bugetul administraţiei centrale ER ois 2 
bugetele locale. Strategia de reformă economico-socială se reflectă Și în Gë SA 
bugetară, prin care se urmăreşte consolidarea finanțelor publice şi stab < 
economicà. Veniturile bugetului de stat au drept surse principale veniturile fisca e, 
reprezentate prin impozite directe si impozite indirecte. Cele directe, in principal, 
sunt: a) impozitele pe profit, ce se percep în cote progresive, IN funcţie de masa 
profitului, la toate întreprinderile private sau de stat, favorizându-se întreprinderile 
mici şi mijlocii; b) impozitul pe salariile individuale, care a înlocuit impozitul pe fondul 
total de retribuire, taxa pe valoarea adăugată, accize, taxe vamale şi alte impozite 
indirecte (taxa de timbru, majorări şi penalizări etc.). Veniturile nefiscale provin, în 
principal, din: vărsăminte din profitul net al Băncii Naţionale a României, vărsăminte 
ale regiilor autonome, vărsăminte de la instituţiile publice şi alte venituri. Cheltuielile 
bugetului de stat, în principal, sunt: a) cheltuieli pentru finanțarea acţiunilor social- 
culturale, cheltuieli pentru învățământ şi cercetare, sănătate, cultură şi artă, pentru 
activitatea sportivă; b) cheltuieli pentru autorităţi publice: organele autorităţii legisla- 
tive, ale autorităţii judecătoreşti, ale autorităţii executive şi pentru alte organe ale 
autorităţii publice; c) cheltuieli pentru apărarea naţională; d) cheltuieli pentru ordinea 
publică; e) cheltuieli pentru finanțarea unor obiective de investiţii, ce decurg din 
politica de dezvoltare economică a statului - centrale nucleare - electrice, deschideri 
de câmpuri miniere, irigații, combaterea eroziunii solului, combaterea poluării 
mediului, cheltuieli privind construcţiile de locuinţe, activitatea în domeniul 
drumurilor, infrastructurii căilor ferate, administrării aeroporturilor, cheltuieli pentru 
susținerea unor programe de cercetare ştiinţifică fundamentală a navigaţiei etc. ; f) 
asigurarea fondurilor de protecţie socială (pensii, alocaţii, burse, ajutoare etc.) 


În ultimii ani, se constată tendința generală de creştere a volumului total al 
veniturilor şi a cheltuielilor bugetului de stat, ca şi a deficitului bugetar, în contextul 


inflaţiei existente. O imagine de ansamblu, în acest sens, oferă datele din tabelul ce 
urmează. 


Bugetul de stat al României, în perioada; 1989-1994 


Tabelul nr.24.1 
(în miliarde lei) 


Ee tee tee Kareen 


|1992 | 1903 | +994 | 
1. Venituri totale | 2862 | 2323 | 4968 | 13639 | 37925 | 9870.1 
2, Cheltuieli totale | 2314 | 2266 | 537,9 | 1626,9 | 41288 | 117485 
3, Excedent (+), deficit () | +548 | +5,7 lau | -263.0 | -3363 | 1878.4 
Sursa: Anuarul statistic al României, 1992 şi 1993 - p.672-673. Programul de gu 
1993; Proiectul Bugetului de stat pe anul 1994 (Legea bugetului de stat pe 1994) D sasan 


În bugetul pe anul 1994, se rem 

x arcă creşterea ponderii 
totalul cheltuielilor bugetare, la 14,8%, față de mate in Ai AS e 
observă preocupări în direcţia protecţiei sociale, a stimulării pro Pa 
dezvoltarea producţiei agricole, a exportului etc. În ceea ce Give tă 
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bugetul de stat a diferențelor dintre costurile de producție mal mari și preţurile eu 
ridicata ale producătorilor, mai mici, aceasta se va asigura numai pentru regiile 
autonome din ramura extractivă (cărbune şi metale neferoase). Se prevede ca 
acoperirea deticitulul bugetar să albă loc pe seama împrumuturilor interne, pe piața 
de capital, precum şi a unor credite externe guvernamentale. 

La finele anului 1993, datoria internă a României a fost de 481,0 miliarde de lei; 
datoria externă a tost de 3245,6 milioane dolari S.U.A, din care 2452,2 milioane dolari 
angajată direct de stat, lar 793,4 milioane dolari - de agenții economici, cu garanţia 
statului. În luna lunie 1994, ponderea datoriei publice în P.I.B. era circa 12%. 


24.2.Politici fiscale 


Politica fiscală a statului reprezintă o anumită concepție a acestuia, precum 
şi un ansamblu de măsuri şi acţiuni privind rolul impozitelor în sistemul 
veniturilor bugetare, tipurile de impozite, perceperea şi modul de folosire a lor 
ca instrument de stimulare a creșterii economice, felul în care este gândită 
eticacitatea fiscală în tara respectivă. Un sistem fiscal înseamnă, totodată, un 
compromis între necesitatea de randament a politicii fiscale (adică aceea de a face 
să intre cât mai mulți bani în caseriile publice), pe de o parte, şi grija de a asigura 
echitate, de a proporţiona contribuția fiecăruia în raport cu capacitatea pe care o are, 
pe de altă parte. Sistemul fiscal determină, în mare măsură, veniturile statului, 
capacitatea acestuia de a finanța cheltuieli şi de a-i proteja pe cei slabi. 


Evidenţierea conţinutului politicii fiscale presupune luarea în considerare a o serie 
de elemente teoretice şi practice de o mare importanţă. 


în primul rând, elaborarea politicii fiscale este un act de decizie deosebit de 
complex, ghidat de criteriul de eficienţă. Aceasta în sensul că, prin măsurile şi 
acțiunile promovate, se urmăreşte reducerea fluctuaţiilor, a instabilității economice, 
protejarea veniturilor consumatorilor şi stimularea dezvoltării. Impozitele, ca şi alte 
forme de prelevări, modifică distribuirea iniţială a veniturilor, influențând activitatea 
economică, Investiţiile şi consumul. 

În al doilea rând, există o strânsă legătură între sistemul de impunere fiscală, 
impozite şi venit. Impozitul constituie o funcţie crescătoare a venitului; la un sistem 
fiscal dat, impozitul se măreşte o dată cu veniturile, însă creşterea impozitului trebuie 
să fie inferioară celei a veniturilor (să fie subunitară); se măresc, totodată, încasările 
fiscale şi, deci, posibilităţile de finanţare a cheltuielilor guvernamentale. Dacă notăm 
cu r rata de impunere fiscală, prin i impozitul şi prin v venitul, se poate exprima relația: 
i = frv) şi, decl i = r . V. Raportul dintre cresterea impozitelor si cresterea veniturilor 


reprezintă rata marginală de impunere fiscală (| mg). Astfel, /mg = ar. ea arată cu 


cât creşte impozitul pe unitatea suplimentară de venit. 
În al treilea rând, este importantă luarea în calcul a efectelor probabile atât ale 


reducerii, cât şi ale majorării impunerii fiscale, nu numai pe termen scurt, ci şi pe 
termen lung. în cazul in care se recurge la finanţarea creşterii cheltuielilor publice 
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prin mărirea impozitelor, se diminuează veniturile agenţilor economici, Séi e 
atenuează si inflația etc. Atunci când se acționează în sensul reducerii impozitelor şi, 
deci, al micşorării presiunii fiscale, se poate ajunge la deficit bugetar sau la accen- 
tuarea acestuia, care, după cum s-a mai spus, se finanţează prin împrumuturi, care 
înseamnă datorie publică şi alte consecințe. Luarea în considerare a efectelor pe 
termen lung conduce la concluzia că, deşi nivelul mai ridicat al impozitelor măreşte 
veniturile totale din impozite, totuşi, reducerea impozitelor are ca efecte mărirea 
veniturilor bugetare, deoarece, în măsura în care stimulează investițiile, ea duce la 
lărgirea bazei asupra căreia se aplică rata de impunere respectivă. Dacă, spre ex- 
emplu, o reducere a impozitelor de 8% stimulează mărirea cu 2% a venitului im- 
pozabil, reducerea impozitului „se plăteşte singură“ în decurs de patru ani. Efectele 
probabile ale reducerii sau majorării impozitelor trebuie comparate cu efectele pro- 
babile ale deficitelor bugetare. 


În al patrulea rând, perceperea impozitelor se realizează sub două forme: a) 
impozite directe, care se suportă nemijlocit de către cei care le plătesc, ca, de 
exemplu, impozitul pe profit, impozitul pe salarii, impozitul pe sumele din vânzarea 
activelor societăților comerciale cu capital de stat, impozitul pe dividende la 
societățile comerciale etc. si b) impozite indirecte, adică acelea care sunt cuprinse 
în prețuri ale mărfurilor încasate odată cu vânzarea acestora, însă suportate de către 
consumatorii finali, la cumpărarea mărfurilor, ca, de exemplu, taxa pe valoarea 
adăugată, accize si impozit pe circulație, taxe vamale etc. În această direcție există 
deosebiri de la o țară la alta, în dependență de condițiile economice, sociale si 
politice, precum si de unele tradiții specifice. Astfel, în ceea ce priveşte ponderea 
impozitelor pe veniturile populației se constată deosebiri importante; în anul 1985, 
ponderea impozitelor pe veniturile populației în totalul impozitelor era: 12,7% în 
Franța, 26% în Regatul Unit, 26,4% în Italia, 28,7% în Germania, 34,2% în Belgia, 
35,7%, în S.U.A., 38,5% în Suedia. În bugetul de stat al României pe anul 1994, din 
ia 46 arca ice rien, lee 
miliarde lei adica 44,9%, iar impozitul i EATE! Se Wa EN 

' .9%, pe salarii este 2476.0 miliarde lei, adică 53,7%: 


impozitele indirecte sunt în sumă de 5044,3 miliarde lei, adică 51 i 
H H SI 
veniturilor bugetare. KE 


În al cincelea rând, politica fiscală se caracterizeaz 
pozitelor. Aceasta vizează impozitele directe 
mărească pe măsură ce venitul Im 
stitule un instrument de redistribu 


ă prin progresivitatea im- 
şi presupune ca rata de impunere să se 
pozabil creşte. Progresivitatea impozitelor con- 


ire şi de justiţie fiscală şi, în acel i 
5 asi 
element cheie al susținerii cererii, făcând să beneficieze dei venituri ee 


păturile sociale mal sărace, finanţate prin prelevările asupra veniturilor celor b i 
Rata de impunere nu poate fl, însă, mărită oricât de mult cu etecte pozitive; exi Ate 
prag de presiune fiscală sau o rată optimă de presiune fiscală ! din a KN 
orice impunere este vătămătoare economiei. Aceasta deoarece e 


1) Michel Didier, op.cit.,p.92-93; Lionel Stol PE at îi Gs Hr: 
1987, p.31-33; Encyclopédie de l'économie e ech ne E aen Soui, Paris, 


tion, Hachette, Education, 1991, p.391 


be? 
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impunere, de la un anumit punct, limitează stimularea agenţilor oconomlci, dos- 
curajează realizarea de investiţii, îngustează bazele de impozitare; totodată, printr-o 
rată de Impozitare ridicată peste o anumită limită, se pot antrena șI acțiuni de 
evaziune fiscală, ca şi orientarea spre activităţi co beneficiază de avantaje fiscale, 
fraude fiscale, diminuarea P.N.B. şi, desigur, scăderea încasărilor fiscale. Este posibil 
ca volumul încasărilor să crească, chiar prin reducerea ratel de impunere, însă 
aplicată la o masă mal mare a venitului impozabil. În acest sens, reforma fiscală 
americană, propusă în septembrie 1986, a prevăzut ca, începând din ianuarie 1988, 
să se remanieze rata maximă de impunere, de la 50% la 33% - pentru particulari, și 
de la 45% la 39% - pentru întreprinderi, fără a se schimba, însă, volumul încasărilor 
statului, prin suprimarea a o serle de derogări, de scutiri şi exonerări. 


În țara noastră, urmează ca, în anul 1994, gradul de fiscalitate total să fie 30,9%, 
fată de 35,5% în anul 1992. În țări ca, spre exemplu, Ungaria, Suedia, Cehia, Slovacia, 
Olanda, Polonia şi Belgia, există un grad de fiscalitate ridicat, situat între 43 şi 57 la 
sută. În alte țări, ca Turcia, Grecia, Germania, există un grad de fiscalitate relativ 
scăzut, situat între 24 şi 29 la sută. 


în legătură cu impozitul, unele sisteme de gândire, considerând că preocuparea 
statului de protecţia socială duce la încurajarea lenel, resping, în prezent, ideea 
potrivit căreia impozitul ar fi un mijloc de conciliere a dezvoltării economice cu justiţia 
socială; astfel, fiscalitatea începe să fie acuzată că îl descurajează pe cei dinamici şi 
îndrăzneți ` şi, de aceea, ar trebui să fie reduse impozitele şi cotizațiile sociale, să se 
diminueze intervenţia statului pentru ca plata să poată descătuşa energiile creatoare 
ale societăţii. 


În ansamblul politicii fiscale, se înscrie şi impozitul negativ, care, în esenţă, 
constituie cadrul conceptual de distribuire secundară a veniturilor prin transferuri. 
Potrivit acestui sistem, bogaţii plătesc impozite, care sunt distribuite sub formă de 
alocaţii săracilor, asigurându-li-se, acestora, un venit minim garantat. Uneori, se 
apreciază că acest sistem, respectând principiul „la venit egal, impozit egal“, 
transpune sub forma „la sărăcie egală, ajutor egal“ ceea ce, practic, înseamnă a 
accepta concepţia universală a sărăciei, bazată pe necesitatea de a veni în ajutorul 
celor săraci. Mai multe țări au adoptat, sub diverse forme, sistemul impozitului 
negativ 2 ca, spre exemplu, R.F.G. - în anul 1962, Marea Britanie - în 1966, Belgia - în 
1974, Luxemburg - în 1986. 


În tara noastră tranziţia la economia de piață este organic legată de procesele 
financiare, de politica statului privind veniturile şi cheltuielile bugetare. În Programul 
de reformă se arată că, în acest proces, se are în vedere angajarea directă a 
instrumentelor financiare, de credit şi monetare în conducerea activității economice 
Prin cote de impunere diferenţiate, se urmăreşte încurajarea dezvoltării unor anumit ` 
activităţi economice, înființarea de întreprinderi mici şi mijlocii, extind e 
întreprinderilor private şi mixte, încurajarea penetrării de capital străin în We 
1) Michel Albert, op.cit., p.165 
2) André Beauchamp, Guide mondial des paradis fiscaux, Bernard Grasset, Paris, 1983 
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prin cote diferențiate pe ramuri, pentru a orlenta Investiţiile spre sfera edu ia 
servicii utile: se urmăreşte, de asemenea, simplificarea relaţiilor dintre bugetul de s 
şi întreprinderile de stat, care va stimula autonomia, iniţiativa, răspunderea $ 


eficiența. 


24.3. Politica monetară si instrumentele ei. Politica 
banilor ieftini şi politica banilor scumpi 


Una dintre cele mai vechi politici conjuncturale, politica monetară, poate fi 
definită ca ansamblu de acțiuni exercitate de autoritățile monetare (Banca 
Națională, Trezoreria) asupra masei monetare si asupra activelor financiare, 
în vederea orientării economiei pe termen scurt sau mediu. 


De fapt, ansamblul de reguli pe care Banca Centrală le impune celorlalte bănci şi 
insituţii financiare vizează atingerea unor obiective generale ale țării, cum sunt: 
stabilitatea, restructurarea, expansiunea, deschiderea cu eficiență a economiei 
naţionale spre exterior etc. 


Motivaţiile şi scopurile politicii promovate de agenţii bancari şi de credit pot fi 
grupate în două categorii. În primul rând, acestea constau în organizarea profesiunii 
bancare de aşa manieră încât să se asigure protecția deponenților, să se evite riscul 
care ar proveni dintr-o gestiune dezordonată a resurselor monetare şi din măsurile 
individuale ce ar periclita sistemul monetar şi de credit. În al doilea rând, prin politica 
monetară se urmăreşte ca volumul masei monetare şi condiţiile creării ei să 
contribuie la realizarea obiectivelor economice fundamentale. Ea nu trebuie să 
favorizeze nici lipsa de bani, dar nici orientarea agenţilor specializaţi în operaţiuni 
băneşti riscante. Deci, o politică monetară sănătoasă trebuie să-şi propună con- 
cilierea stabilităţii puterii de cumpărare a monedei (nu stabilitatea masei monetare) 
cu expansiunea economică. 


Pe plan intern, rolul politicii monetare se realizează i 
, rin regl 
monedă de schimb si de plată. R EE de 


4 sc Ae nu-l un scop în sine. Printr-o asemenea măsură se 
rmareste stabilitatea preţurilor, deplina o 
pi ie p cupare a forței de muncă şi expansiunea 


Pe plan extern, politica monetară şi ml 
dublă. Pe de o parte, politica Geh pic Se 
iesirilor de capitaluri pentru reechilibrarea balanței de plăti 
încearcă să găsească modalitățile de a suporta Ge ep e | 
când mişcările de capital se derulează speculativ. Cf taca 


erne de capitaluri sunt de natură 
caute încurajarea intrărilor sau 
Pe de altă parte, ea 
are din exterior atunci 
se recurge la această 


Wi 
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politicà dacà autoritàtile monetare nationale nu au putere notabilă de a evita astfel de 


iuni. gë 
GE clasice ale politicii monetare sunt: manevrarea taxei scontului şi 
a rescontului, cumpărările şi vânzările de titluri pe piața deschisă (open market), 
variațiile cotelor rezervelor obligatorii etc. : 

a) Banca Centrală Joacă un rol important în crearea de monedă prin tehnica 
indirectă a rescontării titlurilor de credit. 


Scontarea constă în actul prin care o bancă achiziţionează de la clienţii săi, 
la vedere şi înainte de scadenţă, creanţe pe termen scurt (trate, bilete la ordin 
etc.), oferindu-le acestora suma de pe înscrisul în cauză, din care se scade 
dobânda aferentă pentru durata de timp cuprinsă între momentul 
achiziţionării creanţei si scadenţa ei (scont). 


Taxa scontului (mărimea relativă a scontului) depinde de mai mulţi factori, în 
primul rând, de raportul dintre cererea de scontare şi posibilităţile băncilor comer- 
ciale de a veni în întâmpinarea solicitanţilor. Mărimea taxei scontului se află sub 
influenţa taxei rescontului. 


Rescontarea reprezintă operaţiunea de achiziționare, de către banca de emisiune 
de la băncile comerciale, a efectelor de comerț deja scontate de acestea din urmă, 
operaţiune efectuată la vedere şi înainte de scadență. 


Valoarea acestor titluri este înregistrată în contul băncii prezentatoare, dar 
diminuată cu suma corespunzătoare taxei de rescont (legală) şi duratei creditării 
băncii comerciale. 


Taxa rescontului este rata dobânzii pe care o calculează banca de emisiune în 


momentul rescontării cambiilor şi altor titluri de credit de către băncile comerciale 
(titluri scontate de acestea din urmă clienţilor lor). 


În funcție de modul şi sensul ratei de rescont (crescătoare sau descrescătoare), 
se modifică volumul creditului, ca şi costul lui. De pildă, dacă rata rescontului scade 
de la 4 la 3 procente, are loc încurajarea creditului şi sporirea investițiilor. Invers, în 
situația când aceasta ar spori de la 4 la 5 procente. Ratele dobânzilor acordate sau 
încasate de băncile comerciale urmează dinamica ratei rescontului, ceea ce 


We pamna că politica băncii de emisiune influențează costul creditului în ansamblul 
lui, 


Taxele de scont (ca prețuri ale operațiunilor de scontare) sunt, de regulă,mai mari 
decât cele de rescont. Băncile comerciale sunt în permanentă atenţie la taxa rescon- 
tului și se raportează la ea, stabilind taxe de scont mai mari. Aceasta mai ales că 
Banca Centrală poate închide „robinetul“ rescontului în cazul unei utilizări excesive a 
lui, Banca băncilor se conduce după principiul conform cărula rescontarea este o 
favoare dată băncilor comerciale și nu un drept al lor, 

b) Achiziţionarea și vinderea titlurilor de 
ment de politică monetară folosit mal ales în S. 
comerciale generează fie un excedent, fle d 


„Open market“ reprezintă un instru- 
U.A. Întrucât tranzacțiile între băncile 
eficit global de lichidităţi, Banca de 
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leta“ 
emisiune intervine pentru a „reteza“ excedentul ee RRE a 
; Î ie. ea cedează pe piata monetar 
deticitul, după caz. În prima situație, ai ora 
i oreriel) sau din cele private (c 
efectele publice (creanţe asupra Trez Nb ea caiete 
; fectuează agenții economici dim 
economiei); cumpărările pe care le e i 
monetară. În cazul opus, banca de emisiune achiziționează pe piaţă o parte a SIS 
telor publice sau private deţinute de băncile comerciale, punând astfel în circulaț 
cantități suplimentare de monedă. | 
Reglarea lichidităţii monetare în funcție de nevoile sistemului economic, ca $ 
evitarea variațiilor de ritmuri foarte mari și dezordonate în dinamica masei monene 
poartă denumirea de politica „open market“. Simplu vorbind, această politic 
înseamnă că, prin intervenția sa, instituția de emisiune „deschide“ piața care, în 
stadiul său initial, funcționa doar pe baza tranzacţiilor între băncile comerciale. 


c) Practica cotelor obligatorii de rezervă s-a generalizat în aproape toate țările 
industrializate. Variația procentajelor rezervelor este foarte eficace, întrucât afec- 
tează imediat multiplicatorul creditului. Această politică este utilă mai ales în țările 
unde predomină moneda scripturală. 


Să presupunem că băncile comerciale au dus expansiunea depozitelor bancare 
până la potențarea acestora de 20 de ori, rata rezervelor obligatorii ajungând la 5%. 
Aflată în acest punct, Banca Naţională decide sporirea rezervelor obligatorii la 10%, 
măsura fiind considerată una de restricționare a creditului. 


În consecinţă, băncile comerciale vor fi obligate să-şi reducă drastic 
împrumuturile sau investiţiile lor în titluri. Masa monetară se va diminua cu 50%, ea 


putând fi de 10 ori mai mare față de rezervele obligatorii, comparativ cu 20 de ori în 
situaţia anterioară deciziei Băncii Naţionale. 


Operaţiunea respectivă dă rezultate numai dacă este adoptată şi promovată prin 
surprindere. În context, băncile vor vinde obligaţiuni, vor recupera unele împrumuturi, 
fără să acorde noi credite. Cu sumele achiziționate vor lichida conturile curente la 
cererea clienţilor. Procesul continuă până când depozitele vor ajunge să fie doar de 
10 ori mai mari decât rezervele bancare. Rezultatul unei asemenea măsuri va fi mai 
întâi creşterea ratei dobânzii, cu toate efectele ce decurg din politica banilor scumpi. 


Din enumerarea efectelor directe şi indirecte ale ridicării ratei rezervelor 


obligatorii se poate desprinde concluzia că această măsură trebuie folosită cu multă 
precauţie. 


d) Plafoanele de credit presupun stabilirea de maxime de credit pentru fiecare 
bancă în parte de către Banca Naţională. Utilizate pe larg în țara noastră după 1989 
în prezent s-a renunţat la ele, fiind considerate prea rigide pentru economia de piață. 


e) Rata de refinanțare bancară. Prin rata de refinanțare bancară, Banca Centrală 
„m SEH lichidităţi societăţilor bancare solicitante, în conformitate cu obiectivele de 
politică monetară şi de credit. Refinanţarea societăților bancare este o operațiune d 
creditare pe termen scurt, de regulă maximum 90 de zile. 
ee SA Dacă echilibrul P.N.B. este realizat la un anume nivel care 
şomaj Important şi de folosirea incom 
pletă a capacității 

ROȘ: urmează să se recurgă la politica banilor ieftini. Aceasta FO în Se Ge 

D să facă creditul ieftin şi uşor obtenabil. Pentru sporirea ofertei de bani 
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imobilizării monetare în acele începuturi ale tranziţiei (în semestrul | al anului 1990, 
M2 reprezenta 68% din PIB al țării). 


S-a sperat în abandonarea economisirii forțate şi într-un răspuns pozitiv al ofertei 
de bunuri, pe baza procesului de descentralizare economică. Dar, procesul respectiv 
a întârziat să-şi facă efectul. De aceea s-a recurs la alte măsuri, considerate operante 
ŞI eficiente. Astfel, s-a recurs la liberalizarea (creşterea) prețurilor, ca modalitate de 
eliminare a imobilizărilor monetare. Ca urmare, în decursul perioadei de 18 luni (31 
dec. 1990 - 30 iunie 1991), M2 şi-a redus ponderea în PIB de la 62% la 32%. Deci, în 
acest interval, imobilizarea monetară fusese aparent eliminată. Aceasta doar aparent, 
deoarece în M2 nu se includ creanţele sistemului nebancar. Or, creditele acordate 
între întreprinderi şi plățile amânate ajunseseră încă în aprilie 1991 la circa 400 mld. 
lei, adică la circa 20% din PL.B. 


În condiţiile unei politici monetare strânse (cu plafoane de credit), s-a ajuns la 
accelerarea vitezei de circulație a banilor, prețurile crescând mai puternic decât M2. 
in absența pieţei interbancare a creditelor, fără licitații de refinanțare, tendința 
crescătoare a vitezei de rotaţie a banilor este frânată. Plăţile avântate şi creditele 
acordate reciproc de întreprinderi ajung, în septembrie 1991 la peste 800 miliarde lei. 
S-a impus acţiunea de compensare a acestora la nivelul economiei naţionale, prin 
preluarea creditelor restante la bugetul central şi local. 


O astfel de măsură monetară nu putea avea decât o eficienţă limitată în timp. S-a 
înțeles de către autoritățile bancare (se ştia, în fond, acest lucru) că era necesară o 
ajustare structurală de profunzime atât a sistemului bancar-financiar, cât şi a sec- 
torului real. 


Aceste adevăruri simple s-au concretizat în două obiective majore ale domeniului: 
restructurarea sistemului financiar-bancar; atingerea (obţinerea) unor rate ale 
dobânzii pozitive în termeni reali. Dacă primul obiectiv a fost atins relativ repede şi 
uşor, cel de-al doilea a rămas mult timp un „ideal“ greu de atins. În consecinţă, ratele 
dobânzii s-au menţinut negative în termeni reali până la începutul anului 1994. Evi- 
dent, succesul politicii monetare pe termen lung trebuie pus în relație directă şi cu 
măsurile de restructurare la nivelul microeconomic real; acestea sunt însă de com- 
petenţa altor instituţii, recent sau mai demult create (FPS, cele 5 FPP-uri, ANP, ARD, 
CCSRE, AR, ministerele etc.). 


În ceea ce priveşte instrumentele politicii monetare, s-a putut constata 
reducerea importanţei plafoanelor de credit (cu efect de estompare a concurenței) şi 
sporirea rolului refinanţării de către BNR. Rolul acestui ultim instrument se 
diminuează odată cu crearea pieţei interbancare dezvoltate. Mai trebuie spus că 
deocamdată, Instrumentele ratei rescontului şi operațiunile pe piața deschisă Sunt 
inoperante. 


Pe parcursul întregii perioade, s-a acționat în direcţia trecerii de la politica de 
control direct al creditului şi ratei dobânzii la controlul indirect şi la instrumentele 
care asigură exercitarea lui (rata dobânzii la creditele de refinanțare). 


În ciuda faptului că reforma are o tralectorie sinuoasă 
şi restructurarea se derulează cu oarecare Încetineală, a 
stabilități economice. Prima consecinţă a acestul fapt co 


şi imprecisă, că privatizarea 
u apărut semnele unei reale 
nstă în revenirea, timidă şi 
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clrcumapoctă, la încrederea în monada națională În prima Jumătate a anului 1994, 
volumul depunerilor la CEC s-a majorat cu 1 millarda lol, aceasta rotunjină 
depunerile totale la suma do 600 milardo lol. În acelaşi timp, relativa stabilitate A 
economie! româneşti s-a bazat gl po politica monotară austor, dar şi inteligentă. Ea 
singură nu poate fi promovată cu asomonoa ofocto decât po termen scurt, Numai 
întăptulrea rotormol roalo - privatizarea şi rostructuraroa - poate garanta cursul pozitiv 
al politicii monetare şi do credit. 
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CAPITOLUL al XXV - lea 
DEZVOLTAREA ECONOMICO-SOCIALĂ DURABILĂ 


25.1. Viziune asupra dezvoltării durabile 


Preocupările privind dezvoltarea durabilă, la nivelul fiecărei țări, dar şi la scară 
mondială, sunt rezultatul unui complex de probleme care îngrijorează: sărăcia în 
mijlocul belşugului, degradarea mediului înconjurător, pierderea încrederii ‘în in- 
stituţii, extinderea necontrolată a urbanizării, nesiguranța ocupării unui loc de muncă, 
înstrăinarea tineretului, înlăturarea valorilor tradiționale, inflația, şomajul şi alte crize 
economico-financiare sau geopolitice etc.! i 


Primele lucrări privind teoria si practica dezvoltării durabile aveau o optică 
planetară, dat fiind faptul că la acest nivel s-au putut constata mai vizibil efectele 
negative conjugate ale dezvoltării anterioare a omenirii.? Desigur aceasta nu 
înseamnă că în diferite țări ale lumii nu au fost create elemente cu caracter juridic, 
economico-financiar si educational care s-au constituit apoi în dezvoltări durabile. 


Începând cu anul 1972, când a avut loc Conferința asupra mediului de la Stock- 
holm si până în prezent, au fost identificate peste 60 de interpretări ale conceptului 
de dezvoltare în noua viziune. Aria acestor interpretări se înscrie între două limite 
extreme: cea care propune stoparea creşterii economice si cea care absolutizează 
rolul mediului natural. 


În raportul Brundtland, intitulat „Viitorul nostru comun“, prezentat la Conferința 
Naţiunilor Unite de la Rio de Janeiro din iunie 1992, dezvoltarea durabilă este con- 


1) Sunt demne de remarcat, în acest sens, rapoartele anuale elaborate de numeroase organìzații, 
ca de exemplu:„Starea agriculturii şi alimentaţiei“, editat de Organizaţia Naţiunilor Unite pentru 
Agricultură (FAO); „Starea populaţiei lumii“ întocmită de Fondul Națiunilor Unite pentru 
Populație; „Starea Mediului“ raport elaborat în fiecare an de Programul ONU pentru Mediu; 
„Perspective economice mondiale“ editat de Fondul Monetar International; Raportul Bàncii 


Mondiale; „Starea copiilor lumii întocmit de Fondul ONU pentru Creşterea Copiilor (UNICEF) 
etc. ° E Ce 

2) Primul Raport al Clubului de la Roma intitulat „The Limite to Growth“, autori Donella 
H.Meadows, Dennis L.Meadows, Jorgen Renders, William W.Behrens UI (apărut în Universe Book, 
New York, 1972), interdependenţe economice, politice, naturale şi sociale, şi, pe această cale, de a 
promova noi iniţiative şi acțiuni politice care au ca scop să impulsioneze „înțelegerea componentelor 
variate, însă, constituie sistemul general în care trăim cu toţii; de a atrage atenţia oamenilor politici 
şi publicului asupra acestei noi înțelegeri. 
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cepută în vlzlunea reconcilierii dintre economie şi mediul înconjurător „pe o nouă cale 
de dezvoltare care să susțină progresul uman nu numai în câteva locuri şi pentru 
câţiva ani, ci pentru întreaga planetă și pentru un viitor îndelungat“ . 


Punctul de vedere larg acceptat este cel de dezvoltare durabilă (viabilă, sus- 
tenabilă), în cadrul cărela se urmăreşte Interacțiunea şi compatibilitatea a patru 
sisteme: economic, uman, ambiental şi tehnologic. În acest fel se asigură satis- 
facerea nevoilor prezentului fără a compromite capacitatea generaţiilor viitoare de 
a-şi satisface propriile lor nevoi. 


Pentru realizarea condiţiilor de compatibilitate a celor 4 sisteme, strategia dez- 
voltării durabile include, ca un element esenţial, simultaneitatea progresului în toate 
cele patru dimensiuni.? 


Viziunea strategiilor privind dezvoltarea durabilă porneşte de la înțelegerea fap- 
tului că economia unei țări, ca şi a tuturor țărilor înseamnă mai mult decât suma 
părților componente, că modificările produse într-un subsistem sau altul antrenează 
schimbări de ansamblu profunde, în virtutea interdependenţelor dinamice existente 
între componentele acesteia. 


Pornind de la cinci factori care se interinfluențează în procesul dezvoltării - 
populaţia, resursele naturale şi mediul natural, producţia agricolă, producţia in- 
dustrială şi poluarea -, strategia dezvoltării durabile îşi propune să găsească criteriile 
cele mai adecvate de optimizare a raportului nevoi-resurse, obiective de atins - 
mijloacele necesare, pe baza compatibilităţii lor reciproce în timp şi spaţiu. Este 
vorba de a concepe şi realiza un asemenea mediu economic care, prin intrările şi 
ieşirile sale, se află într-o compatibilitate dinamică cu mediul natural, dar şi cu 
nevoile şi interesele prezente şi viitoare ale generaţiilor care coexistă şi se 
succed. 


De aici decurge că dezvoltarea durabilă este definită de: o dimensiune naturală 
- (în sensul că aceasta există numai atâta vreme cât mediul creat de om este 
compatibil cu mediul natural);- una social-umană (toate ieşirile din mediul creat de 
om trebuie să răspundă direct nevoilor şi intereselor prezente şi viitoare ale 
generaţiilor); - o dimensiune naţional-statală, regională şi mondială (com- 
patibilitatea criteriilor de optimizare, atât pe plan naţional, cât şi la nivel regional sau 
global-mondial). 


Aşadar, conceptul de dezvoltare durabilă , ca şi strategia sa de realizare pun 
problema omului şi a colectivităţii umane din perspectivele timpului şi spațiului. 
Asemenea perspective, pe care trebule să le integreze dezvoltarea durabilă, depind 
de cultura omului, de experiența sa, de actualitatea şi dificultatea problemelor cu 
care se confruntă la flecare nivel, de gradul de dezvoltare şi încorporare a cuceririlor 


1) Citat după „Economia și sfidarea naturii“ (coord, Camelia Cămăşoiu), Editura Economică, 1994, 
pp.13, 

2) Ín ţara noastră o asemenea viziune asupra viitorului a susținut, încă din 1976, 
prof.univ.dr.N.N.Constantinescu în lucrarea „Economia protecţiei mediului natural“, Editura 
politică, Bucureşti, 1976, 
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ştiinţei şi tehnicii, de strategiile naţionale şi internaţionale de dezvoltare. Fără să 
neglijeze aspectele concrete ale vieţii de zi cu zi, dezvoltarea durabilă încearcă să 
conceapă scenarii de viitor, în cadrul cărora prezentul să-și găsească locul său. 


Prin răspunsul care trebuie dat la tendințele actuale ale celor cinci procese 
arătate, dezvoltarea durabilă îşi propune să creeze, în timp şi spaţiu, condiţiile 
depăşirii limitelor progresului prin progresul limitelor, atât cantitativ cât şi calitativ, 
de pe poziția omului şi a intereselor generaţiilor ce se succed. 


Pentru a putea fi durabilă, încadrarea dezvoltării în anumite limite, de timp şi 
spaţiu, are o deosebită importanţă. În anul 322 î.e.n., Aristotel considera că 
„majoritatea oamenilor cred că un stat, pentru a fi fericit, trebuie să fie mare; dar, 
chiar dacă au dreptate, ei nu ştiu ce este un stat mare şi ce este un stat mic ... 
Dimensiunile unui stat au o limită la fel ca şi celelalte lucruri, plante, animale, obiecte; 
pentru că nici unul dintre acestea nu-şi păstrează forta naturală, atunci când sunt 
prea mari sau prea mici, ci, fie că îşi pierd cu totul natura, fie că şi-o modifică.“ 1 


Comparativ cu dezvoltarea de până acum, viziunea dezvoltării durabile integrează 
noi exigenţe majore, la nivelul tuturor economiilor naționale şi al sistemului global al 
economiei mondiale. 


Aceste noi exigenţe se referă atât la relația economie-ecologie, dar şi la multiplele 
probleme pe care le ridică populaţia în creştere, industrialismul şi urbanismul 
desfăşurate în cadenţe extrem de variate și cu efecte dintre cele mai diferite pe glob, 
la preocupările oamenilor de a-şi asigura hrana printr-o agricultură antientropică etc. 
Toate aceste fenomene şi procese sunt influențate de economia militară şi cheltuielile 
enorme făcute în scopuri războinice. 


Corespunzător viziunii raportului Brundtland, dezvoltarea durabilă (sustainable 
development) este un gen nou de strategie umană ce răspunde necesităţilor prezen- 
tului, fără a compromite posibilitățile de satisfacere a trebuinţelor generaţiilor 
viitoare. 


În esenţă, dezvoltarea durabilă este definită de următoarele elemente mai 
importante: compatibilitatea permanentă şi sigură a mediului creat de om cu mediul 
natural; echitatea şanselor generaţiilor care coexistă şi se succed în timp şi spaţiu: 
interpretarea prezentului prin prisma viitorului, prin introducerea securităţii ecologice 
ca scop al dezvoltării; compatibilitatea strategiilor naționale de dezvoltare ca urmare 
a reflectării de către fiecare țară a interdependenţelor geo- economice şi ecologice; 
mutarea centrului de greutate în asigurarea bunăstării generale spre calitatea 
creşterii economice; redefinirea strategiei globale a dezvoltării prin luarea în obiectiv 
a capitalului uman, a factorilor instructiv- culturali; în ultimă instanţă, obiectivele 
dezvoltării economico-sociale durabile sunt subordonate, deopotrivă, însănătoşirii 
omului şi mediului natural, ambele privite în timp şi spațiu. 


Atât teoria cât şi practica dezvoltării durabile trebuie să se bazeze pe com- 
patibilitatea politicilor de asigurare a calităţii rezultatelor activității umane cu politicile 


1) Citat după „The limits to growth“, Universe Books, New York, 1972, p.142. 


9 


ECONOMIA POLITICA DEZVOLTAREA ECONOMICO-SOCIALĂ DURABILĂ / 447 


de protejare a mediului înconjurător, pe evitarea unor riscuri majore în desfăşurarea 
activităților umane, pe elaborarea unei Carte a Afacerilor în această viziune. 

Carta Afacerilor în viziunea dezvoltării durabile trebuie să conţină principii de 
urmat, de la costurile producţiei până la veniturile obținute, împreună cu managemen- 
tul educaţional necesar, atât pentru cei ce produc, cât şi pentru cei ce distribuie şi 
utilizează produsele şi serviciile necesare vieţii oamenilor. 


Măsurarea progresului economic şi social în viziunea dezvoltării durabile 
presupune un alt sistem de criterii si indicatori care să ţină seama de faptul că 
PNB/locuitor nu va mai putea exprima singur bunăstarea umană deoarece piaţa 
apreciază numai eficienţa - ea nu are organe pentru a auzi, a simţi sau a mirosi nici 
justeţea, nici viabilitatea.! 


Analizând lumea în care trăim, din punct de vedere economic şi ecologic, studiile 
întreprinse constată următoarele două puncte de vedere contradictorii: 


a) potrivit indicatorilor economici cu care se apreciază până acum starea de 
sănătate a economiei mondiale „lumea se află într- o stare rezonabilă, bună şi că 
previziunile economice pe termen lung sunt promițătoare ... Economiştii cred că 
tehnologiile avansate pot depăşi orice limite“2; 


b) potrivit indicatorilor care măsoară starea de sănătate a mediului ambiant 
„fiecare indicator major arată o deterioare a sistemelor naturale: păşunile îşi 
micşorează suprafețele, deşerturile se extind, pământurile arabile îşi pierd humusul, 
stratul de ozon stratosferic devine tot mai subțire, gazele ce produc efectul de seră 
se acumulează, numărul speciilor de plante şi de animale se micşorează, poluarea 
aerului atinge niveluri care ameninţă sănătatea oamenilor în sute de oraşe, iar 
degradările produse de ploile acide se pot vedea pe orice continent.“3. 


Diferenţele dintre cele două puncte de vedere asupra lumii apar şi mai pregnant 
dacă facem o comparaţie între principalii indicatori economici şi ecologici ai lumii în 
care trăim. 


Cum este posibil ca un set important de indicatori ai vieţii noastre să fie consec- 
vent pozitivi, iar alt set de indicatori importanţi ai vieţii noastre să fie consecvent 
negativi ? 


O explicație ar consta în faptul că măsurarea progresului prin indicatorii 
economici de până acum nu ia în considerare datoriile pe care dezvoltarea 
economică le are față de mediul natural. Este evident, în acest sens, arată economis- 
tul Herman Dely că „ceva este fundamental greşit în tratarea Pământului, de parcă ar 
fl o afacere în lichidare.“ 


1) -Herman Daly, citat după „Probleme globale ale omenirii“, coord. R.Brown, Starea lumii 
1989-1990, Editura Tehnică, 1994. 


2) Probleme globale ale omenirii, Starea lumii, 1991, R.Brown (coordonator), Editura Tehnică, 
1994, p.15, 


3) Probleme globale ale omenirii, Starea lumii, 1991, R.Brown (coordonator), Editura Tehnică, 
1994,p.15. 
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Consumul de cereale pe locuitor este un indicator relevant pentru nivelul de 
tral în țările cu venituri mici deoarece producţia de cereale este un barometru mai 
sensibil la degradarea mediului natural decât este venitul. 


Contrastul dintre economişti şi ecologişti în aprecierea şi măsurarea progresului 
economic iese în evidenţă cel mai mult în legătură cu agricultura şi populaţia. Ten- 
dința de a produce cât mai multă hrană va determina , după o anumită perioadă, o 
situaţie paradoxală de a împrumuta de la viitor, ceea ce va începe să impună taxe, 
deoarece noi trăim într-o cultură urbană foarte industrializată, dar, trebuie să ştim că 
nu există nici o societate de tip „post-agricol“. 


Era pe care a parcurs-o omenirea până în prezent este aceea a unei economii 
mondiale neviabile din punctul de vedere al mediului ambiant, bazată pe fenomene 
de creştere nelimitată. Noua eră în care va trebui să intre omenirea va avea ca numitor 
comun o singură idee fundamentală: satisfacerea nevoilor generaţiilor actuale, 
fără a compromite potențialul viitoarelor generaţii de a-şi satisface nevoile lor. 


Era ecologică care va trebui să se instaleze în evoluţia lumii va trebui să înceapă 
cu proiectarea unui sistem energetic viabil, care să apeleze la energia solară - ca 
o sursă regenerabilă, care probabil îşi va pune amprenta asupra modelului economic, 
al viitorului, după unil specialişti aceasta ar fi economia solară.! 


Trecerea la era ecologică a dezvoltării durabile va însemna şi reciclarea 
materialelor, reducerea drastică a deşeurilor, schimbarea produselor şi reacției 
oamenilor, renunţarea la societatea risipei 2 _ ca elemente componente ale 
„strategiei tehnologiilor blânde“, apropiindu-se astfel de scopul final al asigurării 
vieţii, după cum afirma E.F.Schumacher „maximum de bunăstare cu minimum de 
Consum "7 

În viziunea dezvoltării durabile se integrează organic şi strategia regândirii 
transportului urban, ținând seama că tehnologia poate deveni un bun servitor, dar 
un rău stăpân dacă nu este concepută într-o compatibilitate directă cu nevoile de 
viață ale oamenilor, într-un mediu natural sănătos. Alături de revoluția tehnologiilor în 
infrastructură este esenţial să se realizeze un nou mod de a concepe urbanizarea, 
astfel încât oraşele să fie create pentru oameni, toate acestea presupunând de fapt 
revizuirea de fond a politicilor de până acum. 

În strânsă legătură cu aceste componente, dezvoltarea durabilă presupune şi 
trecerea la exploatarea regenerativă a pădurilor. 

Realizarea noii ere a dezvoltării durabile presupune o perioadă de tranziţie în 
care atât liderii politici, cât şi cetăţenii să-şi reevalueze țelurile şi aspirațiile, să 
redetinească etaloanele reușitei în viaţă, şi să-şi adapteze munca şi folosirea 


1) Cristopher Flaviu si Nickolas Leussen „Proiectarea unui sistem energetic viabil“, publicat în 
„Probleme globale ale omenirii“, Lester R.Brown (coord.), Starea lumii, 1991, Ed.Tehnică, 1994. 
2)  D,Gabor, U.Colombo, A King, R.Galli, „Să ieşim din epoca risipei“, Editura Politică, Bucureşti, 
1983. 

3) „Probleme globale ale omenirii“, Lester R.Brown (coord.), Starea lumii, 1991, Ed.Tehnică, 1994, 
p-81. 
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timpului liber la un nou set de valori-principii, care să aibă ca obiectiv prosperitatea 
şi protecţia generaţiilor viitoare. 

Pe fondul unor elemente comune, strategia dezvoltării durabile devine 
operațională prin politici naţionale adecvate, în măsură să favorizeze compatibilitatea 
sistemelor ce së intercondiţionează în timp şi spaţiu, colaborarea şi cooperarea cu 
` caracter regional: internaţional şi mondial. 


Plasând ființa umană în centrul priorităţilor, dezvoltarea durabilă nu constituie un 
scop în sine, ci un mijloc pentru a umaniza progresul tehnic şi economic, pentru a-i 
distribui cât mai echitabil efectele asupra generaţiilor care coexistă şi se succed. 


Deşi apare ca o cerinţă fundamentală pentru țările lumii, strategia dezvoltării 
durabile trebuie abordată ținând seama de decalajele existente astăzi în lume, de 
împărțirea“țărilor în dezvoltate şi slab dezvoltate, bogate şi sărace, producătoare de 
arme nucleare (antiecologice şi antiumane şi fără o capacitate competitivă de 

“apărare etc). 


În acest context, deşi obiectivul final al strategiei dezvoltării durabile este acelaşi 
pentru toate țările, problemele concrete care urmează să fie rezolvate sunt foarte 
diferite de la o țară la alta. Astfel, sursele financiare necesare ca şi modalitățile de 
realizare sunt dependente de dificultăţile ce vor fi întâmpinate, de poziția populaţiei 
față de obiectivele unui asemenea proces de lungă durată, ca şi de costurile care vor 
trebui suportate. Ca urmare, etapele ce urmează să fie parcurse, ca şi durata atingerii 
țelurilor propuse ar putea să fie nu numai diferite, dar şi asincrone, ceea ce poate 
compromite acţiunea în ansamblul ei. 


În cadrul acestui proces relativ îndelungat vor apărea pe lângă factori favorabili - 
naţionali şi internaţionali - şi factori frânatori, atât în țările dezvoltate, cât şi în cele 
slab dezvoltate. Esenţialul este însă să existe o voință comună şi puternică pentru 
realizarea unicului obiectiv final în fața căruia toți oamenii sunt egali de la natură. 


Pentru succesul noii ere a dezvoltării durabile, pe lângă constituirea strategiilor 
naţionale bazate pe resursele şi nevoile proprii, dobândesc importanţă majoră 
strategiile cu caracter regional, internațional şi chiar mondial. Acestea trebuie să țină 
seama nu numai de globalizarea dezvoltării durabile, ci şi de faptul că este imperios 
necesar să se redistribuie eforturile şi după amploarea şi intensitatea cu care au fost 
provocate daunele progresului şi mediului natural de către diferitele state ale lumii. 


Pentru ţările dezvoltate economic, noua strategie impune tranziția spre restruc- 
turarea de fond a activităţilor economice şi sociale, a învățământului, ocrotirii 
sănătății omului şi mediului înconjurător. În schimb, pentru tările sărace şi slab 
dezvoltate, nu se poate pune problema opririi creşterii economice, ci dimpotrivă, 
găsirea acelor strategii care să răspundă favorabil, concomitent, atât problemelor 
creşterii productivității muncii, cât şi problemelor populaţiei, mediului înconjurător şi 
calității vieții oamenilor. 


În cadrul acestul proces complex si contradictoriu , aproape că nu se ştie cine 
este mai avantajat: țările aflate în linla întâla, care trebuie să-şi restructureze aproape 
tot ceea ce au creat; țările aflate în ultima linie, care trebuie să gândească începutul 
noli ere de dezvoltare de pe poziția întârziaţilor la vechea dezvoltare. Ceea ce se ştie 
însă cu certitudine astăzi este că succesul în toate țările va fi favorizat nu numai de 
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voința politică a guvernantilor, ci şi de hotărârea care trebuie să vină de la fiecare 
individ în parte, de la fiecare „cetăţean“ al Terrei şi de la toți oamenii Planetei, luaţi 
împreună. 


Noua viziune a dezvoltării durabile va trebui să însemne şi strategii noi de 
distribuire mai echitabilă a veniturilor şi bogățiilor la nivelul ţărilor lumii, o 
„ordine socială superioară - care este interesată de viața generaţiilor viitoare la fel de 
mult ca şi de cea a generaţiilor prezente şi care se concentrează mai mult asupra 
sănătății planetei şi a oamenilor decât asupra acumulării materiale a puterii militare."! 


La baza noii ordini sociale pe care o impune dezvoltarea durabilă, Declaraţia de 
la Tokio din 27 februarie 1987, aşază opt principii de bază: revigorarea creșterii 
economice; o nouă calitate în creşterea economică; conservarea şi dezvoltarea bazei 
de resurse; asigurarea menţinerii nivelului dezvoltării populaţiei; reorientarea teh- 
nologiei şi controlul asupra riscurilor ei; integrarea mediului şi a proceselor 
economice în actul decizional; reforma relaţiilor economice internaţionale; întărirea 
cooperării internaţionale. 


În concordanţă deplină cu conţinutul raportului Comisiei asupra Viitorului nostru 
comun, Saburo Okito consideră că „Mediul înconjurător este factorul de bază pentru 
continuarea supravieţuirii omului, iar prosperitatea omenirii pe termen lung este de 
neconceput dacă nu suntem în stare să asigurăm generaţiilor viitoare posibilitatea de 
a se bucura din plin de binefacerile naturii. În acelaşi timp însă, dezvoltarea este 
necesară pentru a putea soluţiona problema sărăciei din țările în curs de dezvoltare 
şi a da posibilitatea oamenilor de pretutindeni să trăiască în mod civilizat într-un 
mediu ambiant mai propice. Deci, protecţia mediului şi dezvoltarea economică 
trebule să constituie preocupări complementare.“2 


25.2. Dezvoltarea economică şi problema ecologică 


Între factorii care stau la baza creşterii economice şi, pe un plan mai larg, a 
dezvoltării, se află, aşa cum s-a menţionat în unele din lecţiile anterioare, factorul 
ecologic sau de mediu. Acesta constă, în linii generale, din interacțiunea dintre 
comunitatea biotică şi mediul fizic de existenţă şi de evoluţie a sa, adică atmosfera, 
litosfera, hidrosfera, lumina şi energia solară etc. 

Locul şi rolul important al factorului ecologic între determinantele creşterii 
economice durabile sunt puse în evidenţă succint, dar deosebit de cuprinzător, în 
următoarea schemă, elaborată de doi membri proeminenţi ai Clubului de la Roma.* 
1) Sandra Postel şi Cristopher Flavin „Remodelarea economiei globale“, în „Probleme globale ale 
omenirii“ Lester R.Brown (coord.), Ed.Tehnică, 1994, p.231. 

2) Saburo Okita, „Cu faţa spre secolul 21“, AGER - Economistul - RAI, Bucureşti, 1992, p.155. 
3) Alexander King, Bertrand Schneider, Prima revoluţie globală, Un raport al Consiliului Clubului 
de la Roma, Bucureşti, Editura Tehnică, 1993, p.XXIII. 


4 


4 


ECONOMIA POLITICÁ DEZVOLTAREA ECONOMICO-SOCIALĂ DURABILĂ / 451 


Servicii 
Agricultură 
Industrie 


VALORI N GUVERNAREA 
RELIGII Z SI CAPACITATEA 
DE A GUVERNA 


Sistemul d 
istemul de Masa medie 


ALIMENTARE 
MONDIALĂ 


sănălale 


Rosurse de apă 


Fig. nr. 25.1 Locul factorului ecologic în dezvoltarea durabilă 


Relevând caracterul global şi actualitatea factorului ecologic, de mediu, A.King 
şi B.Schneider, consideră că altădată pericolul nuclear era pe primul plan, apoi în 
centrul atenţiei a intrat explozia demografică, iar în prezent, locul lor a fost luat de 
problemele mediului. 


Criza ambientală. Propulsarea factorului ecologic, de mediu, în prim-planul 
activității economice de la acest sfârşit de secol şi de mileniu, se datorează 
pericolului pe care-l reprezintă împingerea, dincolo de limitele admisibile, a discor- 
dantel dintre exploatarea de multe ori rapace a naturii şi luarea în considerare a 
condiţiilor de existenţă şi funcţionare normală a sa. Să avem în vedere că natura este 
unicul rezervor general de resurse cu diferite calităţi şi grade de accesibilitate în timp, 
ea fiind, totodată, receptor fundamental de efluenţi, deşeuri, reziduuri şi alte 
asemenea efecte secundare ale producţiei, repartiţiei, schimbului şi consumului 
asupra naturii şi societăţii omeneşti.! 


Niciodată până acum vreo civilizație nu a creat mijloacele necesare pentru a 
distruge literalmente o planetă, nu un oraş. Niciodată nu au fost amenințate cu 
otrăvirea oceane întregi, nu au dispărut peste noapte de pe pământ specii întregi, din 
cauza lăcomlel şi a neatenţiei oamenilor; exploatările minlere la zi nu au desfigurat 


1) Nicolae N.Constantinescu, Principiul ecologic în ştiinţa economică (discurs de recepţie la 
Academia Română), București, Editura Academici Române, 1993, p8. 
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niciodată atât de tare fața pământului, aerosolil de lac pentru păr nu au epuizat stratul 
de ozon, lar poluarea termică nu a amenințat clima planetel. 


Înainte de a trece la analiza mal detaliată a poluării pe cele trei paliere ale sale - 


aerul, apa şi solul - este necesară precizarea cauzelor reale, de fapt, cauzele crizei 
ambientale în general. 


A încrimina industrializarea şi civilizația industrială în ansamblu pentru neajun- 
urile ce se manifestă pe planul poluării şi al gestionării ineficiente a resurselor, aşa 
cum reiese din unele dintre pasajele prezentate mai sus, ar fi o mare greșeală. Ea ar 
duce la descurajarea efectuării cercetării ştiinţifice şi a aplicării rezultatelor sale în 
producţie. Nu industria sau industrializarea trebuie să fie făcute vinovate pentru 
multitudinea aspectelor şi componentelor crizei ambientale actuale, ci omul, care în 
goana sa după îmbogăţire, ori „din cauza lăcomiei şi neatenţiei lui“ - aşa. cum se 
exprimă A.Toffler - nu a selectat şi aplicat anume acele cuceriri ale ştiinţei şi tehnicii, 
care să ducă la protecția şi îmbogățirea naturii şi nu la sărăcirea şi distrugerea ei. 


Cu alte cuvinte, omul este cel care trebuie să manifeste discernământul necesar 
şi simţul de răspundere în selectarea şi aplicarea acelor rezultate ale dezvoltării 
industriale, care țin seama de legile mediului natural şi asigură echilibrul ecologic, 
adică între ceea ce el primeşte de la natură şi ceea ce îi dă acesteia. Pentru a 
supravieţui trebuie să învăţăm să restituim naturii bogăția împrumutată de la ea.2 


Poluarea aerului este consecința exclusivă a unei anume activități umane. 
Într-o etapă incipientă de dezvoltare a societăţii, funinginea şi praful erau considerate 
ca factori principali de poluare a aerului. În prezent, ca urmare a revoluției tehnice, 
monoxidul de carbon şi dioxidul de sulf reprezintă principalii poluanti ai atmosferei. 
La aceştia se adaugă amestecul de fum şi ceață (smogul), precum şi oxizii de 
nitrogen şi fotooxidanţii produşi de motoarele cu combustie internă ale autoturis- 
melor. 


Cu excepţia cauzelor accidentale, poluarea apei provine din deversări necontro- 
late de diverse origini, între care: apele reziduale urbane, ape industriale, poluarea de 
origine agricolă a apelor ş.a. 


Sursele principale de poluare a apei sunt Industria hidroenergetică, cea extrac- 
tivă, prelucrătoare, a construcțiilor, zootehnia, cultura plantelor etc. 


Capitalul cel mal de preț de care dispune omul în rândul factorilor naturali este 
considerat solul. Ansamblul comunităţilor biologice depinde de acest strat subțire şi 
fecund de la suprafața pământului, Cu excepția unor resurse din oceane, omul obține 
din sol cea mal mare parte a resurselor sale necesare satisfacerii trebuințelor de 
consum, Dar solul nu este rezervor inert, inepulzabil, asa cum s-ar putea crede, ale 
cărul bogății ar putea fi extrase liniştit, cum se procedează cu mineralele din subsol. 
În realitate, solul este un mediu complex Într-o permanentă schimbare, fiind supus 
degradării naturale, în virtutea legii entropiei sau artiticiale, prin acțiunea omului şi 


4) Alvin Toffler, Al treilea val, Bucureşti, Editura politică, 1983, DÄI, 
2) Barry Commoner, Cercul care se închide, Bucureşti, Editura politică, 1980, p.295. 
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chiar distrugerii, atunci când echilibrul său ecologic este grav afectat. Refacerea 
solului, prin acţiunea energiei solare şi a atmosferei, este posibilă, dar în decursul 
unor perioade foarte îndelungate (până la 10 secole pentru 3 cm grosime), iar omul 
şi intemperiile îl pot distruge în câţiva ani şi chiar câteva ore. 


Dintre factorii poluanti ai solului, cele mai mari prejudicii le aduc pesticidele, 
denumite din această cauză şi „elixirul morţii“. Ele sunt produse chimice (insecticide, 
erbicide, fungicide etc.) destinate luptei împotriva plantelor şi animalelor dăunătoare. 
Pesticidele sunt absorbite în diverse proporţii de către plante şi animale, fapt ce 
antrenează prezenţa lor nedorită în alimentele oamenilor. 


Poluarea solului poate avea loc şi prin excesul îngrăşămintelor chimice, care, de 
asemenea, ajunge la om prin apă şi prin alimente. 


în România, potrivit datelor existente şi accesibile, situația de ansamblu în ce 
priveşte poluarea, inclusiv cea care într-o formă sau alta ajunge la om, îndeosebi în 
alimentele sale, deocamdată este satisfăcătoare. „Grâul românesc, roşiile româneşti, 
vinul românesc, ba chiar şi puii de la avicolele româneşti pot fi la fel de bune şi 
frumoase, ba chiar mai gustoase (decât cele din Occident - n.n), fiind mai ecologice, 
întrucât țăranii noştri nu s-au dedat încă la stimulentele chimice sofisticate din 
Occident.“ 


Aprecierea de ansamblu nu poate face însă abstracţie de cele câteva localităţi ale 
țării, cum sunt: Baia Mare, Copşa Mică ș.a., care în peisajul general constituie puncte 
negre sub aspectul gradului ridicat de poluare şi al influenţei sale negative asupra 
populaţiei. Astfel, în zona Baia Mare, starea deficitară a calității aerului este deter- 
minată de noxele generate de activităţile metalurgiei neferoase - dioxid de sulf, 
pulberi în suspensie şi sedimentaţiile în conţinut de plumb, arseniu, zinc şi cadmiu. 
Pe întregul judeţ Maramureş, apa este degradată pe sute de km. Solul este poluat de 
plumb, zinc si cupru. Poluarea directă din aer şi apă este amplificată de poluarea 
indirectă - prin intermediul hranei. Drept urmare, morbiditatea generală în Baia Mare, 
potrivit datelor unui studiu întocmit în perioada 1971 - 1985, este cu circa 50 % mai 
ridicată decât în Oradea, cu 74 % mai mare față de Sibiu, cu 41 % față de Satu Mare, 
cu 38 % mai ridicată decât la Braşov, cu 33 % mai mare decât la Sighetu Marmaţiei. 


Pentru redresarea acestei stări de lucruri, în strategia Guvernului de protecţie a 
mediului, aprobată de Parlament, zona Baia Mare, alături de Copşa Mică, a fost 
plasată în centrul măsurilor stabilite. De asemenea, Baia Mare a fost inclusă în 
Programul de acțiuni pentru protecția mediului în Europa centrală şi de răsărit, 
program adoptat de Conferinţa miniştrilor mediului din Europa. În legătură cu aceas- 
ta, guvernul elveţian urmează a pune la dispoziţie fonduri importante pentru protecţia 
mediului natural și pentru susţinerea programului de depoluare în zona Baia Mare. 


Dezvoltarea ecologică (ecodezvoltarea). În accepțiunea conturată în ultimii 
ani, dezvoltarea ecologică (ecodezvoltarea) înseamnă creşterea economică în 
strânsă corelație şi intercondiţionare cu legile mediului amblant, ale echilibrului 
ecologic, 


Potrivit celor mal nol achiziţii eplstemologice în domeniu, conţinutul si sem- 
nificaţia conceptului de ecodezvoltare s-au îmbogăţit, În prezent ele devenind o 
relație complexă ce se referă nu numai la dezvoltarea economică propriu-zisă în 
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raport cu mediul natural, ci la întreaga dezvoltare umană, Inclusiv la aspectele sale 
sociale, de cultură, ştiinţă şi civilizație, de egalitate şi echitate între oameni, 


Recunoaşterea, în ultimul timp, a dependenţei dezvoltării economice de resursele 
naturale şi de starea lor fizică şi formularea conceptului de ecodezvoltare au avut şi 
au loc în cadrul unei contruntări îndelungate între mai multe concepţii de protecție a 
mediului natural, între care se disting îndeosebi concepția geocentrică, cea 
biocentrică şi concepția antropocentrică. 


Concepţia geocentrică face din protecția Terrei, a factorilor naturali, un scop în 
sine, condamnându-se orice intervenţie a omului asupra naturii, asupra pământului. 
Prin aceasta se urmăreşte promovarea unui conservaționism absolut al acestuia. În 
această concepție, omul este omis aproape complet, el fiind considerat ca unul din 
milioanele de elemente ce se cer conservate pentru ca „natura să rămână neatinsă în 
puritatea ei.” Acest conservaționism dus la absurd nu poate avea o largă audienţă în 
rândul ecologiştilor şi al populaţiei. O asemenea concepție a dus - aşa cum aprecia 
L.Echeveria Alvarez, fost preşedinte al Mexicului, cu preocupări ecologice - la ideea 
creşterii zero, în scopul menținerii intacte a mediului natural. 


A doua concepţie, cea biocentrică aşază în centrul preocupărilor ecologice 
celelalte forme de viaţă şi specii, deoarece cu toate că sunt creaturi sensibile, ele nu 
se pot prezerva singure, aşa cum o face omul, nici chiar atunci când este vorba de 
prădători. Concepţia respectivă pretinde ca omul să nu intervină în viaţa speciilor 
decât pentru protejarea lor. Această formă de conservaţionism nu ține seama însă de 
faptul că apărarea biosferei în condiţiile când omul nu-şi poate asigura existența şi 
dezvoltarea decât folosindu-se de natură, lucru care i se interzice, nu mai poate 
interesa pe nimeni (bunăoară, sutele de milioane de oameni ce mor de foame sau se 
află sub pragul sărăciei). 


În cea de-a treia concepție - antropocentrică - totul este subordonat nevoilor 
crescânde şi tot mai diverse ale omului, în fața căruia nimic nu contează. A privi, însă, 
omul ca pe o ființă care are dreptul să facă orice şi să încalce, în numele intereselor 
sale, legile naturii, se dovedeşte a fi o enormă eroare. La fel se întâmplă şi cu 
absolutizarea trebuințelor de consum ale omului. Făcând totul în folosul lor, fără 
respectarea limitelor impuse de legile naturii, oamenii pot împinge lucrurile până la 
distrugerea însăşi a bazelor naturale ale existenței lor, În viziunea aceluiaşi Echeveria, 
citat mai sus „nu se mai poate accepta distrugerea naturii ca un sacrificiu pe altarul 
creşterii economice.“ 


Reţinând elementele comune, raționale şi utile ale acestor trei concepții privind 
protecția mediului natural, se poate ajunge la una generalizatoare, care s-ar putea 
numi concepţia reconcilierii omului cu natura şi cu sine însuşi, 


Această concepție, care stă la baza noțiunii de ecodezvoltare, cuprinde 
obligatoriu respectul faţă de legile naturii în viața economică şi în general, respectul 
pentru echilibrul economic pentru sănătatea Terrel al a sferelor sale, ca şi pentru 
progresul societăţii umane în ansamblu. 

Abordarea ecologică a creșterii și dezvoltării economice ridică, însă, multe alte 


probleme mai concrete, cum este şi cea a intornalizării costurilor cu protecția 
mediului. Sub raport strict economie. structura cheltuleiilor efectuate pentru obține- 
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rea unel producţii oarecare cuprinde si investiţiile capitale, cheltuielile de exploatare 
şi întreținere, precum şi impozitele. Anii din urmă, sub incidenţa crizei ambientale, au 
arătat că această structură este incompletă, costul real al producţiei trebuind să ia in 
considerare si cheltuielile ce se fac pentru neutralizarea (anularea) sau prevenirea 
efectelor nedorite, nocive ale producției. 


Uzina electrică pe bază de cărbune, de exemplu, produce nu numai electricitatea 
necesară, ci si unele efecte mai puțin dorite sau chiar nedorite, cum sunt: fumul, 
funinginea, oxizii de sulf si de azot, bioxidul de carbon, diverşi compuşi organici etc. 
Aceste efecte nedorite trebuie prevenite, deoarece fumul şi funinginea sporesc chel- 
tuielile de igienă, iar oxizii de sulf măresc costul întreținerii clădirilor. Unele din 
„antiprodusele“ menţionate, între care mai însemnate sunt poluanţii organici, deter- 
mină nu numai cheltuieli sau costuri ascunse ori externe, dar şi mari suferințe ome- 
neşti, inclusiv din cele mai grele, cum este cancerul pulmonar, silicoza etc. 


În condiţiile actuale, ale crizei ambientale, cheltuielile pentru protecţia şi 
ameliorarea mediului sunt productive deoarece măsurile practice finanţate prin ele 
au menirea să întrețină mediul nealterat şi, în acelaşi timp, îi imprimă şi unele valențe 
noi de progres. Cu alte cuvinte, cheltuielile respective nu numai că menţin integritatea 
mediului natural prin prelungirea existenţei sale, dar pot, contribui totodată, la 
sporirea calității sale. Pe de altă parte, realitatea învederează adevărul că bunuri, cum 
sunt apa, aerul, lumina şi energia soarelui etc., care altădată aveau o utilitate ce nu 
necesita cheltuieli şi nici nu se exprimau prin preţ, în prezent necesită cheltuieli 
pentru a fi menținute şi reproduse cu însuşirile lor iniţiale. Ele sunt absolut necesare 
reintrării în circuitul normal a factorilor naturali şi, în acest sens, obiectiv, intră în 
categoria bunurilor care costă. 


De regulă, investițiile pentru protecţia mediului natural atrag după ele efecte 
economice pozitive pe termen lung. De cele mai multe ori, acestea se prelungesc cu 
mult peste termenul lor de recuperare. 


Examinarea tuturor acestor aspecte duce la concluzia că toate cheltuielile ce se 
fac cu protecția şi ameliorarea mediului natural fac parte din costul global sau total 
al producţiei. Ele trebuie recuperate, dovedindu-se productive. A omite acest lucru, 
în numele unei pretinse „eficiențe sau rentabilități" imediate, ar însemna ignorarea 
realităţii, a costurilor efective, care cuprind şi cheltuielile pentru prevenirea sau 
anularea efectelor nedorite. Fără a se Une seama de aceste costuri, activităţile 
economice ar duce la dereglări grave atât în mediul natural, cât şi în economie în 
ansamblu. Viaţa demonstrează că includerea acestor cheltuieli în costul produsului 
(serviciului), a cărui realizare le-a generat, este mai eficace în lupta contra poluării şi 
degradării condiţiilor de mediu decât subvenţionarea într-o formă sau alta de către 
stat a procesulul economic. 


Un alt adevăr ce trebule obligatoriu luat în seamă în activitatea economică este 
acela că prevenirea poluării şi, în general, a degradărilor din mediul natural costă 
substanţial mal puţin decât remedierea lor. Aceasta este valabilă atâta timp cât nu s-a 
ajuns la punctul limită, de la care nu mal există întoarcere. În consecinţă, se impune 
ca în cadrul studiilor tehnico-economice privind investiţiile, cheltuielile pentru 
prevenirea sau remedierea degradării mediului să nu fie considerate „auxiliare“ sau 
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„facultative“, cl ca făcând parte integrantă şi inseparabilă din cheltuielile obligatorii 
ale construirii obiectivului luat în atenţie. b 


Ca urmare a politicii greşite în acest domeniu, până în decembrie 1989, pentru 
reducerea costurilor investiţiilor se renunța, înainte de toate, la aparatura împotriva 
poluării. Sau, acolo unde asemenea aparate existau, primele care erau scoase din 
funcțiune, în cazul diverselor restricţii de consumuri, inclusiv de energie, erau tocmai 
aceste aparate. 


În ultimul timp, concomitent cu reconsiderarea locului tot mai important ce-l 
ocupă preocupările față de protecția mediului natural, se fac încercări insistente de 
calculare a eficienţei economice a acestei activități. Pe lângă rolul deosebit pe care-l 
are în această privință elaborarea teoretică a internalizării costurilor de protecție a 
mediului, o contribuție de seamă revine abandonării în ultimii ani de către țările foste 
socialiste est- europene a concepțiilor perimate după care resursele naturale nu au 
valoare şi preț deoarece ele nu fac obiectul vânzării- cumpărării. Pe această bază, 
„s-au avansat cercetări de soluționare teoretică şi practică. 


O problemă aparte o constituie eficienţa cheltuielilor pentru protecția şi 
ameliorarea mediului natural. Cu toate că metodologia de calcul a acesteia nu este 
pe deplin elaborată, se poate afirma că eficiența economică a producției şi a oricărei 
alte activități nu poate fi determinată fără luarea în calcul a influențelor activităților 
respective asupra mediului natural. Este pe cale de a se constitui ca o categorie 
de-sine-stătătoare eficiența ecologică. 

Obiective actuale în domeniul mediului şi dezvoltării. Propulsarea 
problematicii ecologice în prim planul preocupărilor popoarelor în ultimele două 
decenii, determinată de criza ambientală, a avut ca rezultat mobilizarea fără prece- 
dent a opiniei publice în favoarea acestei problematici, fapt ce şi-a găsit expresia în: 
organizarea celor două conferințe mondiale asupra mediului şi dezvoltării (Stockholm 


inistrative adecvate la nivelul guvernelor sub forma ministerelor mediului; apariția 
instituționalizarea unor organisme nonguvernamentale, care, ca şi ministerele 
respective, se ocupă de problemele dezvoltării ecologice ş.a.m.d. 


În acelaşi timp, mutații deosebit de importante în acest domeniu au avut loc şi în 
planul filosofiei economice care au inspirat asemenea politici şi acțiuni. Asttel, con- 
cepția privind „creşterea zero“, apărută după Conferința de la Stockholm în strânsă 
legătură cu primul raport către Clubul de la Roma, caută să inspire stoparea oricărei 
creşteri şi dezvoltări economice. Această filosofie a fost înlocuită cu alta nouă care 
respinge soluția preconizată de vechea concepție si delimitează, totodată, dezvol- 
tarea economică de creșterea unor indicatori cantitativi în domeniu. Potrivit noii 
filosofii, dezvoltarea economică trebule să fie percepută sub aspect calitativ, de 
armonizare a proceselor de creştere economică, cu gestionarea rațională a resur- 
selor naturale sl protecția factorilor de mediu. Pe de altă parte, în strânsă legătură cu 
noua filosofle economică are loc trecerea de la vechiul concept de dezvoltare, bazat 
oe utilizarea neraţională, neeconomicoasă a resurselor şi nesocotirea impactului 
proceselur-dezvoltării asupra mediului natural, la un alt concept, denumit - aşa cum 
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s-a menţionat mai înainte - dezvoltarea durabilă, a cărei sferă de cuprindere este mult 
mal largă. 

Noile concepţii în domeniul mediului şi dezvoltării şi-au găsit reflectarea in 
orientările şi obiectivele Conferinţei mondiale a ONU de la Rio de Janeiro, precum şi 
ale structurilor instituționalizate guvernamentale şi neguvernamentale. 


Unul din cele cinci documente adoptate de Conferinţa de la Rio, intitulat „Con- 
venţia-cadru privind schimbările climatice“ prevede în esenţă reducerea emisiilor 
de gaze şi îndeosebi de bioxid de carbon în atmosferă până în anul 2000 la nivelul 
existent în 1990. Pentru realizarea acestui obiectiv, care va contribui la purificarea şi 
însănătoşirea atmosferei, se preconizează introducerea! unei taxe pe conținutul în 
carbon al energiei utilizate şi anume 5 $/bl.echiv.petrol în anul 1995, cu o creştere 
anuală de 1 $, până în anul 2000. Reducerea intensității fenomenului de poluare 
industrială este privită atât prin prisma consumului efectiv şi al structurii energiei 
utilizate, cât şi al introducerii tehnologiilor nepoluante. De aceea, Convenţia 
menţionată consemnează obligația statelor industrializate de a acorda atenţie sporită 
producerii acestor tehnologii şi cooperării cu țările în curs de dezvoltare în domeniul 
respectiv. În general, se preconizează moditicări substanțiale ale modelelor de 
producție şi consum de natură a integra dezvoltarea economică în cerinţele 
ecologice. 


În această abordare integratoare, un rol important se aşteaptă a avea asemenea 
măsuri cum sunt: introducerea contabilităţii protecției mediului în statistica mondială 
după un sistem convenit pe plan internaţional; acordarea de subvenţii pentru teh- 
nologii nepoluante; intensificarea impozitării consumului resurselor poluante şi 
neregenerabile; promovarea unor politici de prețuri la produsele industriale, agricole, 
energiei şi serviciilor de natură a contribui la realizarea internalizării costurilor socie- 
tale de protecţie a mediului natural; conceperea de instrumente economice care să 
ducă la creşterea eficienţei energetice a instalațiilor şi echipamentelor; acordarea de 
subvenţii consumatorilor pentru a-i determina să se orienteze în activitatea lor 
menajeră spre achiziționarea de aparatură casnică şi echipamente energetice efi- 
ciente sub aspect atât economic cât şi ecologic. 


Al doilea document important adoptat la conferința de la Rio de Janeiro este 
Convenţia privind biodiversitatea. Obiectivul prioritar al acesteia îl constituie 
promovarea „utilizării durabile a diversităţii biologice“, adică folosirea elementelor 
componente ale biodiversității de o manieră şi într-o cadență care să nu antreneze 
sărăcirea acestora pe termen.lung şi să le salveze potențialul lor pentru satisfacerea 
nevoilor şi aspirațiilor „generaţiilor prezente şi viitoare“, cum precizează documentul. 
De remarcat că, deşi inițial SUA au refuzat semnarea Convenţiei respective, în 
ianuarie 1994, sub administraţia Clinton, această poziție a fost corectată, prin 
alăturarea Americii celorlalte 152 de state semnatare, între care şi România. 


Adoptarea și ratificarea acestui document de un număr atât de mare de state, care 
prin sine însuși este edificator, a fost determinată, înainte de toate, de starea alar- 
mantă a patrimoniului natural mondial, Astfel, dintre cele circa 5 milioane de specii 
(animale si vegetale), 90% sunt prezente în pădurile tropicale, frecvent de o manieră 
endemică. Dispariţia treptată a acestora provocată de om, s-a accentuat în ultima 
vreme: aproape o cincime din speciile vegetale riscă să dispară înainte de anul 2010, 
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în timp ce, din neolitic, alimentația umană se bazează în principiu pe 95 de specii de 
plante şi 4 de animale din acest spațiu geografic. 


Declaraţia de la Rio de Janeiro asupra mediului şi dezvoltării este cel de-al 
treilea document important convenit la această reuniune internaţională la nivel înalt. 
El cuprinde o suită de principii menite să stimuleze cooperarea internaţională în 
domeniul protecției mediului natural. Între aceste principii se află: luarea în con- 
siderare a factorilor ecologici în procesul dezvoltării economico-sociale; eradicarea 
sărăciei şi a decalajelor frapante în dezvoltarea economică şi socială contemporană; 
reducerea consumului exagerat de resurse naturale şi aducerea lui în concordanţă cu 
numărul populaţiei; promovarea unei politici demografice corespunzătoare dez- 
voltării ecologice durabile; descurajarea şi, în final, eliminarea manipulărilor trans- 
frontaliere ale substanţelor toxice care afectează sănătatea oamenilor şi mediul 
natural; promovarea unor legislații la nivelul standardelor avansate în acest domeniu. 


Penultimul document adoptat este „Agenda 21“, care, în consonanţă cu noua 
filosofie a mediului şi dezvoltării, cuprinde un amplu program de acţiune pentru 
asigurarea dezvoltării ecologice durabile în perspectiva secolului XXI şi a mileniului 
trei. Ultimul document, al V-lea, este Declaraţia de principii asupra gestiunii, 
conservării şi exploatării ecologice viabile a tuturor tipurilor de păduri. 


Participând activ la pregătirea si desfăşurarea Conferinţei mondiale din 1992 
asupra mediului şi dezvoltării, inclusiv la adoptarea şi ulterior ratificarea documen- 
telor menţionate, țara noastră s-a implicat şi se implică, în continuare, în eforturile 
comunităţii internaționale de transpunere în viață a noilor concepte şi obiective în 
domeniu, atât prin acțiuni proprii pe plan naţional, cât şi în cadrul unei ample 
cooperări bi şi multilaterale la nivel regional şi mondial. În această activitate a sa, 
marcată pe plan intern de apariţia şi manifestarea unui adevărat curent de opinie în 
favoarea dezvoltării ecologice durabile, susținută pe tărâm politic, pe tărâm guver- 
namental prin înființarea unui minister de profil, iar pe plan neguvernamental prin 
înființarea unor structuri civile, sub forma N.G.0.-lor, adică a organizaţiilor neguver- 
namentale cu protil ecologic, din rândul cărora face parte şi Asociaţia Română de 
Management Ecologic şi Dezvoltare Durabilă (A.R.M.E.D.D.). România colaborează 
pe plan extern foarte fructuos cu organismele internaţionale de profil şi, în primul 
rând, cu PNUE (Programul Naţiunilor Unite pentru Dezvoltare Ecologică). 


Pe plan paneuropean, ca membru asociat al Uniunii Europene, România caută să 
se adapteze din mers şi cerințelor de ecologie pe care le incumbă transformarea 
acestui continent într-o „Europă ecologică“, aşa cum prevăd documentele de la 
Maastricht, cunoscut fiind că într-o astfel de Europă poate fi admisă în perspectivă ca 
membră cu drepturi depline numai o „Românie ecologică“. Realizarea acestui obiec- 
tiv este mult facilitată de faptul că el este de dată recentă şi pentru țările Europei 
occidentale. 


Este cunoscut ca Tratatul de la Roma (1957), de constituire a Comunităţii 
Economice Europene (Pieței Comune) nu conţine nici o prevedere cu privire la o 
politică comunitară în materie de mediu ambiant. Atribuţiile noi, conferite Parlamen- 
tului European prin Tratatul de la Maastricht (1991) vizează si domeniul protecției 
mediului şi conservării naturale. Pe această bază, Parlamentul European Și-a propus, 
ca obiectiv, realizarea unel compatibilităţi între progresul economic şi protecţia 
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mediului, prin includerea componentei ecologice in toate fazele de concepere $ 
realizare a politicilor comunitare. 


Semniticative pentru rapiditatea şi seriozitatea cu care s-a trecut la acţiune pe 
continentul european în ce priveşte implementarea orientărilor şi hotărârilor Con- 
terinței de la Rio de Janeiro şi ale Tratatului de la Maastricht în domeniul ecologic par 
a fi şi măsurile sugerate pentru transportul pan-european de întâlnirea de la Lucerna 
(Elveţia - 1994). Astfel, pentru îmbunătăţirea condiţiilor de viaţă ale oamenilor supuşi 
impactului poluării aerului, zgomotului, accidentelor provocate de autovehicule şi 
alte mijloace de transport, se are în vedere ca în perspectivă transportul public de 
pasageri să devină preponderent, mai cu seamă pe distanțe lungi. Autoturismele ar 
urma să fie folosite, în această versiune, numai pentru deplasări complementare 
transportului în comun şi numai atunci când nu sunt conexiuni cu transportul public. 
Pentru excursii de scurtă durată şi în zonele cu populaţie densă, deplasarea se 
proiectează a se efectua, preponderent cu bicicleta sau pedestru, bicicleta fiind 
considerată cel mai economicos şi ecologic mijloc de transport. Pentru mărfuri se 
consideră ca cea mai bună formă de transport este cel pe calea ferată, de aceea el 
trebuie să devină precumpănitor. În această idee, după anul 2000 numărul 
autovehiculelor ar urma să se reducă continuu. Drept urmare, extinderea actuală şi 
în perspectivă a rețelelor de şosele auto ar urma să fie stopată. Sistemul european 
actual de transport va trebui, să fie convertit de o asemenea manieră încât să se 
elimine treptat autovehiculele particulare, infrastructura existentă trebuind, în acest 
caz, să se adapteze la transportul public şi al mijloacelor nemotorizate de transport. 
Se are în vedere promovarea de acţiuni care să ducă la crearea de microoraşe în care 
transportul auto să nu fie necesar. 


Se avansează ideea abandonării principiului accesului liber de transport cu 
autovehicule mai cu seamă în zonele vulnerabile ecologic (munţi, zone protejate, 
bazine hidrografice, stațiuni de odihnă şi tratament) accesul autovehiculelor se va 
restrânge mai devreme. Zonele de recreaţie urmează a fi accesibile publicului uman 
cu mijloace nemotorizate. 


În vederea înfăptuirii acestor obiective, se preconizează introducerea taxei pe 
conţinutul de carbon echivalent al combustibililor de origine fosilă. O parte din 
sursele de bani astfel colectate ar putea fi destinată restructurării sistemului 
european de transport după principiile menţionate. Sumele respective şi partea 
aferentă acestei restructurări se anunţă a fi destul de importante dacă se are în 
vedere că se propune introducerea, cu începere din anul 1995, a unei taxe de 700 
ECU la 1000 litri de combustibil auto consumat. Această taxă ar urma să compenseze 
internalizarea parţială a daunelor aduse mediului natural de către cei ce folosesc 
autovehicule. 


Transportul aerian urmează a fi favorizat pe distanțe mari şi taxat în funcție de 
intensitatea poluării fonice şi de altă natură. Investiţiile şi creditele bancare vor fi 
dirijate prioritar pentru transportul public pe distanțe medii şi lungi. 


Ca un semn al începerii transpunerii în viață a acestei orientări, publicistica de 
profil a mediatizat la timpul respectiv faptul că în 1994 a fost inaugurată autostrada 
specială pentru biciclete Zurich - Viena şi că a doua etapă a unei asemenea acţiuni 
este autostrada cu aceeași destinaţie Viena- Budapesta. NGO bulgare şi-au anunţat 
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deja interesul și intenția de racordarea Bulgariei la o asemenea rețea pan-europeană. 
Este firesc ca amenajarea de artere speciale de circulație pentru biciclete să fie 


urmată de sporirea producției acestui mijloc de transport în care se pune atâta 
speranţă. 


Problemele protecției mediului şi conservării naturii au impact din ce în ce mai 
mare și asupra raporturilor comerciale, „arma ecologică“ devenind tot mai prezentă 
în relaţiile economice internaționale. Ţările în care operează norme şi standarde 
ecologice ridicate sunt interesate în protejarea lor față de concurenții la care acestea 
sunt mai puțin severe. Poziţia concurenţială a partenerilor depinde în mod hotărâtor 
de capacitatea lor de a asigura produse curate sub aspect ecologic, care să răspundă 
atât exigenţelor consumatorilor, cât şi normelor aplicate acestora de către partenerii 
lor comerciali. Ca şi în celelalte domenii de activitate economică, politicile comerciale 
şi cele ecologice trebuie să se susțină reciproc, să evite pe cât posibil utilizarea 
restricțiilor comerciale ca substitut al unor măsuri de protecție corespunzătoare ori 
de norme şi standarde ecologice ca piedici deghizate în calea comerţului inter- 
național. A 


Chestiunea de principiu a relației dintre economie si ecologie, de menținere sau 
obținere a unei anumite calități a mediului ambiant în orice domeniu rezida, aşadar, 
în aceea dacă este posibilă menținerea sau accentuarea creşterii economice şi a 
dezvoltării economico-sociale fară a prejudicia mediul în care trăim. Această prob- 
lemă se reduce, în ultimă instanţă la subordonarea tehnicii şi tehnologiei menţinerii 
echilibrului ecologic necesar. 


Analiza corelaţiei activitate economică-poluare arată că nu există o contradicție 
inerentă între calitatea mediului şi creşterea, respectiv, dezvoltarea economică. 
Posibilitatea obţinerii de producții sporite în condiţiile reducerii chiar simultane a 
gradului de poluare a fost demonstrată în practică de mai multe țări dezvoltate şi 
indeosebi de Japonia. După cel de-al doilea război mondial, în această țară a luat o 
mare amploare poluarea, dar în urma elaborării şi promovării unei politici de luptă 
împotriva poluării situaţia s-a însănătoşit de o manieră radicală, Exprimându-şi op- 
timismul în legătura cu unele tendințe pozitive conturate în raportul om-natură, în 
lucrarea de largă audienţă „Al Treilea Val" Alvin Toffler arată cà, în ultimul deceniu s-a 
dezvoltat în întreaga lume o mişcare pentru protejarea mediului natural, ca reacție la 
schimbările potenţial primejdioase pe care le producem în atmosferă. Această 
mişcare nu s-a mărginit să atace poluarea, aditivi alimentari, reactoarele nucleare, 
autostrăzile şi spray-urile. Ea ne-a obligat să regândim raporturile noastre cu natura. 
Ca urmare, în loc să ne considerăm angajaţi într-un război necruţător cu ea, începem 
să îmbrățişăm o optică nouă, în care accentul cade pe simbioza sau armonia dintre 
om şi planeta pe care trăieşte. Din postura de adversari al naturii, trecem în aceea de 


aliați ai el." 
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25.3. Populaţia şi dezvoltarea durabilă 


Raportul dintre populaţie şi economie reprezintă o problemă cardinală a lumii 
contemporane. Corelaţia respectivă cuprinde un ansamblu de procese deosebit de 
dinamice cu o textură extrem de complexă, a căror descifrare se dovedeşte un 
demers pe cât de interesant şi de util, pe atât de dificil. Dificil pentru că desprinderea 
unor concluzii cu caracter general trebuie să țină seama de faptul că procesele 
demografice au determinări multiple - economice, sociale, culturale, psihologice, 
religioase - deseori greu de surprins, dar şi mai greu de cuantificat. Din acest motiv 
economiştii şi demografii contemporani evită avansarea unor aprecieri categorice 
privind legătura dintre fenomenele demografice şi procesele economice. 


Interrelaţia dintre populaţie şi dezvoltare poate fi surprinsă, mai întâi din perspec- 
tiva factorului demografic. O populaţie în creştere, de pildă, exercită o presiune 
crescândă asupra tuturor sistemelor şi structurilor din societate: economice, 
educaționale, ecologice, sanitare etc. Sporul demografic obligă la creşterea 
producției şi, simultan, la investiții demografice. Având drept obiectiv asigurarea unor 
condiţii normale de viață şi de muncă generaţiilor prezente şi viitoare (A.Sauvy), 
investițiile demografice au, în fond, aceeaşi finalitate cu cele economice. Ele urmează 
să fie recuperate mai repede sau mai lent, în funcţie de nivelul viitor al productivităţii 
factorilor, îndeosebi al productivității muncii. 


La rândul ei, dezvoltarea economică exercită o influență multiplă asupra 
populaţiei şi structurilor ei de vârstă, pe grade de calificare etc. Prin oferta de locuri 
de muncă se asigură utilizarea populaţiei apte de muncă, iar prin creşterea producției 
şi a productivităţii sunt afectate principalele fenomene demografice (natalitatea, 
mortalitatea, migraţia etc.). 

În decursul timpului, corelaţia populație-economie a fost prezentată de specialişti 
în modalităţi diferite şi uneori chiar opuse. Interesul pentru analiza acestui raport 
datează încă din antichitate. Platon şi Aristotel erau preocupaţi de ideea găsirii unui 
„optim“ de locuitori în cetăţile greceşti în raport cu posibilităţile de existenţă. 

În ultimul timp, punctele de vedere s-au diversiticat şi mai mult. Demn de reţinut 
este faptul că dintr-o variabilă exogenă, așa cum era surprinsă în vechile teorii şi 
modele economice, populaţia devine o variabilă endogenă. 


Este o mare distanţă între modelele actuale ale creşterii economice şi cele din anii 
'50 și '60 în care populația era considerată drept variabilă exogenă. În acele modele 
singura mărime luată în calcul era rata medie anuală de creştere a populaţiei, aceeaşi 
valoare fiind acordată şi fortel de muncă !. 

Nolle modele demo-economice lau în considerare un număr mult mai mare de 
variabile demografice, Se ajunge astfel să se analizeze multifactorial relația dintre 


1) Vladimir Trebici - Populaţia Terrei - Ed.Ştiinţifică, Bucureşti, 1991 
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populaţie şi dezvoltare şi chlar să se anticipeze evoluția viitoare a populației pe baza 
unor trenduri ale creşterii economice. 


O asemenea manieră tot mal diversă de receptare a relaţiilor arătate s-a impus pe 
baza complexităţii crescânde a fenomenului demografic, a amplelor modificări în 
structurile populaţiei disponibile sl ocupate. Dar, abordarea respectivă a decurs și din 
apariția unor nol caracteristici ale creşterii economice contemporane. Deficienţele 
prezente încă în sistemele informaţionale ale țărilor, imprecizia ce mai caracterizează 
încă metodele de calculare a diferiților indicatori demo-economici complică şi mai 
mult înțelegerea şi aprecierea raporturilor dinamice dintre dezvoltarea economică şi 
procesele demografice din lumea contemporantă. 


Unul dintre primii specialişti în acest domeniu a fost Thomas Malthus, a cărui 
teorie privind populația reprezintă un moment de referinţă în istoricul acestei 
probleme. Plecând de la constatarea procesului de creştere vertiginoasă a populaţiei 
în America (datorată de fapt nu atât sporirii natalității cât imigrării), Malthus îi conferă 
un caracter general, afirmând că populaţia are tendinţa să se dubleze la fiecare 25 de 
ani. 


Caracterul limitat al terenurilor agricole si randamentele descrescânde împiedică 
o creştere proporțională a mijloacelor de subzistență. Ele cresc doar în progresie 
aritmetică. Mai devreme sau mai târziu, impactul se va produce, pământul 
nemaiputând asigura hrana necesară supraviețurii. 


Atâta timp cât mijloacele de subzistență cresc (mai general, veniturile) va creşte 
Inevitabil şi populaţia. Numai obstacole puternice de genul „reținerea morală“, 
„Viciul“ şi „suferința“ vor asigura ajustarea populaţiei la nivelul mijloacelor de subzis- 
tenţă. 


Solid argumentată până la un anumit punct, teoria malthusiană nu a rezistat 
examenului istoriei. Secolul al XIX-lea nu a oferit argumente în favoarea „legii“ mal- 
thusiene. Creşterea populaţiei a fost inferioară creşterii economice, fapt demonstrat 
şi de Simon Kuznets pe baza analizei seriilor statistice seculare. Binetfacerile 
revoluţiei industriale şi, mai recent, ale „revoluției verzi“ au adus corecții majore în 
ecuația malthusiană. Mai mult, creşterea populaţiei s-a derulat în paralel cu dezvol- 
tarea economică şi ameliorarea nivelului de trai. 


Dinamica economică si evoluția demografică în țările dezvoltate economic, 
evidenţiază situaţii mult mai variate, sensuri sinuoase şi contradictorii, diferite de la 
țară la țară, ca și de la o perioadă la alta în una şi aceeaşi țară. De exemplu, în ţările 
dezvoltate, în primele două decenii postbelice s-a întregistrat o creştere însemnată a 
natalității, 


Argumente, oarecum mai solide în favoarea teoriei malthusiene, pot fi oferite de 
unele țări în curs de dezvoltare, confruntate în întreaga perioadă postbelică cu 
fenomenul „exploziei demografice“ şi reducerea venitului pe locuitor. Chiar şi în acest 
caz, teoria lui Malthus trebule privită cu prudenţă. Totuşi, astăzi este tot mai evidentă 


1) "Thomas Malthus - Escu asupra principiului populaţiei - Editura Ştiinţifică, Bucureşti, 1992 
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contradictia dintre Greşterea îngrijorătoare a populaţiei şi 
susține consumul ei crescând. În absența unor măsuri concertate, viitorul ar p 
acutiza această problemă. 

încercările economiştilor de a explica discrepanţele dintre dinamica demografică 
şi mijloacele de subzistență s-au concretizat în tot acest timp într-o gamă largă de 
teorii şi modele demo-economice. : 

2.2. Modelul tranzitiei demogratice. Teoria tranzitiei demografice, a cărei schiță 
în accepție modernă a fost prezentată în 1945 de Frank Noțestein, evidenţiază 
modificările demografice determinate de influența progresului economic si social 
asupra creşterii populaţiei. Această teorie, utilizată în ultimul timp şi de către 
economişti, grupează societăţile în funcţie de apartenenţa lor la una dintre trei etape. 
Cele trei etape ale dinamicii demografice sunt sugerate prin graficele din figura 25.2. 
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Fig. nr. 25.2 Tranziţia demografică 
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Prima etapă, proprie societăţilor preindustriale, se caracterizează prin rate 
înalte ale natalității și mortalității (în special, a celei infantile) și, ca urmare, printr-o 
populaţie staționară sau în creştere lentă, Când rata mortalităţii este ridicată, este 
vitală o fertilitate pe măsură. Altfel socletatea nu ar putea supravlețul. 

Industrializarea şi dezvoltarea economică au determinat o creştere sensibilă a 
venitului pe locultor. Omenirea a intrat în cea de a doua etapă. Conjugată cu 
ameliorarea condiţiilor de viață, ca urmare a introducerii măsurilor de ocrotire a 
sănătăţii publice şi cu îmbunătățirea alimentației, aceasta a avut drept prim efect 
reducerea ratei mortalității. Natalitatea, în schimb, continuă să se menţină la un nivel 
ridicat lar populaţia intră într-o fază de creştere rapidă. 


În cea de a treia etapă, în condiţiile combinării avantajelor economice şi sociale 
cu o mortalitate scăzută, împreună cu dorința oamenilor de a avea familii mici, se 
realizează o stabilizare a populaţiei, cu un echilibru între rata natalității și cea a 
mortalității. Acest echilibru se realizează însă la un nivel mult mai scăzut decât 
anterior. 


Dacă resursele naturale sunt suficiente, iar investiţiile de capital ridicate, se poate 
ajunge la o creştere economică care excede creşterea populaţiei. Procesul s-a 
petrecut în majoritatea țărilor dezvoltate ale lumii, cu un venit pe locuitor ridicat. 
Tranziția demografică devine astfel o condiţie a dezvoltării economice. Îmbunătăţirea 
calității vieții și productivitatea societăţii sunt deci inseparabile, ele stimulându-se 
reciproc. 


Întregul ciclu, de la declinul ratei mortalităţii, continuând cu faza de creştere 
rapidă a populaţiei şi, apoi, cu reducerea ratei natalității până la realizarea unui 
echilibru, se numeşte tranziția demografică. 

Se observă în figura 25.2c că populaţia este stabilă atât înainte cât şi după 
tranziția demografică. Însă, în cursul tranziţiei demografice populaţia s-a modificat 
conside-rabil. „Multiplicatorul populaţiei“ este influențat de durata seculară a tran- 
ziției demografice, precum şi de forma curbelor natalității şi mortalității. 


Un element cheie al tranziției demografice îl constituie reducerea ratei natalității 
produsă prin dezvoltarea economică. Demografii nu au reuşit până în prezent, să 
ofere o explicaţie consistentă acestul fenomen. Unii dintre ei acreditează ideea 
reducerii ratel natalității prin extinderea urbanizării. În mod tradiţional, în mediul rural 
există înclinația pentru familii numeroase, copiii putând contribui încă de la vârstă 
fragedă la creşterea producției agricole. Spre deosebire de sate, în mediul urban a 
avea mulţi copii înseamnă un risc în plus. Dificultăţile de obținere a slujbelor bine 
plătite sunt luate în calculul planning-ului, familial. Alţi specialişti susțin ideea 
schimbărilor survenite în stilul de viaţă al oamenilor. O dată cu creşterea veniturilor 
familiilor el printr-o mal bună cunoaștere a practicilor contraceptive, explozia 
demografică anunţată de Malthus a fost „stopată“, 


Tranziția demografică prezentată are caracter de model teoretic. În realitate, au 
existat numeroase elemente conjuncturale, cu conotație economică şi social-cul- 
turală, care nu au putut fl surprinse în model, unele din ele având şi în prezent efecte 
demo-economice imprevizibile. 
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Riscul demografic. Ratele natalității, mortalităţii, creşterii economice şi nivelul 
venitului se află într-un echilibru precar, dezvoltarea economică afectându-l. Pentru 
multe țări, în special pentru cele dezvoltate, acest echilibru evoluează în sensul celui 
precizat de tranziția demografică. În cursul acestui proces, nivelul venitului creşte, iar 
rata mortalității regresează. Ca urmare, are loc o accelerare a ritmului creşterii 
populației (rata natalității se menţine ridicată). Apoi, se produce şi scăderea ratei 
natalității. În final evoluţia populaţiei ajunge la echilibru. 


În fapt, multe țări nu reuşesc să parcurgă cu succes procesul tranziţiei 
demografice. Ele cad în cursa celei de a doua etape. Ţările slab dezvoltate, cu o 
populaţie numeroasă, nu realizează, de regulă, progresul economic şi social aşteptat, 
după care rata natalității ar urma să scadă. Figurile 25.3 şi 25.4 surprind evoluția 
venitului pe locuitor şi a raportului dintre creşterea economică şi creşterea populaţiei 
în cele două situații. 
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Fig. 25.3 Tranziţia demografică 
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Fig. 25.4 Capcana demogratică 
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S-a presupus că atunci când venitul, surprins pe ordonată, se situează sub nivelul 
indicat de A populaţia este atât de săracă încât rata mortalităţii este ridicată, iar peste 
nivelul indicat de B, există prosperitate și o rată a natalității joasă. 


Curba venitului pe locuitor, în cazul parcurgerii cu succes a tranziției demografice, 
are deci o evoluție ascendentă. Aceasta este însă mai puţin rapidă între A şi B, când 
procesul este în plină desfăşurare (figura 25.3a). În figura 25.3b. se observă că 
sporirea populaţiei nu excede niciodată creşterea economică. i 


Spre deosebire de această situație, pentru țările ce cad în capcana demografică 
venitul pe locuitor deşi marchează o creştere la început, depăşind chiar nivelul A, 
ajunge, în final, să se situeză sub acest nivel (figura 25.4a.). Acest fenomen este 
justificat prin faptul că dinamica populației este mai puternică în raport cu cea a 
creşterii economice, aşa cum se observă în figura 25.4b. În loc să se înscrie în 
procesul tranziției demografice, multe ţări revin la un echilibru de subzistență, cu 
niveluri ridicate ale ratei natalității, ca si ale mortalității şi un venit pe locuitor relativ 
constant. 


Există îrisă şi semne ale unei perspective mai optimiste. În unele țări, chiar dintre 
cele mai serios afectate de „boala“ populaţiei, s-a reuşit, se pare, prin politici adec- 
vate să se ocolească această capcană. Învingând obstacole precum „ignoranța 
țărănească, opoziţia religioasă organizată şi apatia politică“ ln recurgând la diverse 
modalităţi de control al populaţiei inclusiv planificarea familială, multe țări au reuşit 
să atenueze rata creşterii demografice. Mexicul, China şi chiar India constituie exem- 
ple relevante în acest sens. Desigur, încă nu poate fi vorba de atingerea unui echilibru 
pozitiv demo-economic. 


Acutizarea problemei populaţiei în unele țări a determinat intensificarea demer- 
surilor la nivel mondial în vederea soluționării sale. Plecând de la premisa că scopul 
ultim este îmbunătăţirea calității vieţii generațiilor prezente şi viitoare, Conferința 
Internaţională privind Populaţia şi Dezvoltarea de la Cairo - 1994 (anterior au mai fost 
două Conferințe similare, la Bucureşti - 1974 şi apoi Ciudad de Mexico - 1984) a 
stabilit drept obiectiv: facilitarea tranziţiei demografice pentru țările în care există 
dezechilibre între rata natalității şi cea a mortalităţii sau între sporul demogratic şi 
creşterea economică. Realizarea acestui obiectiv e de natură să contribuie la 
stabilizarea populaţiei mondiale şi împreună cu schimbările în modelele de producţie 
şi consum să asigure creşterea şi dezvoltarea economică durabilă <: 


4) Robert L.Heilbroner - Filozofii lucrurilor pământeşti - Ed.Humanitas, Bucureşti 1994. 
2) Programme of action of the United Nations International Conference on Population and 
Development, Cairo, sept, 1994, 
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25.4. Dimensiunea militară a dezvoltării economiei 


Una dintre dimensiunile cele mai complexe ale evoluției economiei contemporane 
este cea militară; sub influența unor multipli factori interni şi internaţionali, economici 
şi politici, producţia militară şi cheltuielile efectuate în scopuri militare au devenit 
componente notabile ale creşterii şi dezvoltării economice. 


În perioada imediată celui de-al doilea război mondial, în condiţiile dezvoltării 
neatomice a economiei, Carta Naţiunilor Unite preconiza ca membrii O.N.U. să aloce 
cantități minime de resurse pentru înarmare. Totodată, a fost împuternicită Adunarea 
Generală a O.N.U. să urmărească dezarmarea şi reglementarea armamentelor. Con- 
siliul de Securitate, la rândul său, urma să elaboreze planuri concrete în vederea 
stabilirii unui sistem de control al armamentelor. 


Asemenea prevederi pacitiste importante au fost consemnate în documente ofi- 
ciale. Dar, la scurt timp după 1945 a fost efectuată prima experienţă cu arma atomică 
în atmosferă, începându-se procesul istoric numit cursa înarmărilor, îndeosebi a celei 
nucleare. Evoluţia ulterioară a economiei mondiale a oferit imaginea unor profunde 
inegalităţi şi contradicții în privința militarizării. Acestea au afectat, în proporții 
diferite, toate popoarele şi statele lumii, punându-şi o puternică pecete asupra 
situaţiei politice internaţionale. 


Dezvoltarea producţiei militare, cursa înarmărilor, armamentele din ce în ce mai 
sofisticate au influențat puternic economiile naţionale, ca şi securitatea şi pacea 
internaţională. Ele au alimentat inflaţia, au afectat bunăstarea oamenilor, au creat 
bariere artificiale în calea transferului de tehnologii şi utilaje, determinând o utilizare 
iraţională a resurselor materiale, umane şi financiare. 


Dimensiunea militară a economiei este reflectată de volumul cheltuielilor 
militare, de ponderea acestora în bugetul țării, de numărul forțelor armate, de dezvol- 
tarea producţiei de armament, de crearea unor baze militare pe teritorii străine, de 
consecinţele economice, sociale, culturale, morale, etc., ale tuturor acestora. 


În lume s-a ajuns deci la o acumulare excesivă de arme 1, îndeosebi în Europa, 
denumită „Continentul supraînarmărilor“. Sunt elocvente în acest sens datele din 
tabelul următor. 


1) Raport de la Conference du desermement. Ansamblee generale. Documents officiels. 
Quarante-neuvieme session. Suppliment No.27 (R/49/27) Nations Unies, New York, 1994, p.144. 
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Numărul persoanelor incluse în forțele armate în anul 1994 


Tara 
Anglia 


Tabelul nr. 25.1. 


Rezervişti 


Forţele armate active 
254,300 263,400 


101,900 303,000 
367,300 442,700 


Italia 322,300 584,000 


Polonia 283,600 465,500 
230,500 427,000 
Rusia 1.714,000 20.000,000 
S.U.A 1.650,500 2.048.000 
Turcia 503,800 


195.000 


Sursa; The Military Balance. 1994-1995, The International Institute for Strategic Studies, 
BRASSEY'S, 1994, p.173. 


Numărul important al persoanelor utilizate direct sau indirect în scopuri militare 
trebuie apreciate im corelație cu faptul că această forță de muncă este mult mai 
calificată decât media de calificare pe economia naţională, ceea ce afectează şi mai 
mult progresul economico-social. 


Prin orientarea şi implicaţiile sale, producţia militară, folosirea unor importante 
resurse în acest scop prejudiciază progresul tuturor ţărilor lumii, determină grave 
distorsiuni, contribuie la agravarea diferitelor crize economice. 


În acest context, au de suferit mai ales ţările în curs de dezvoltare. care sunt 
nevoite în cele mai multe cazuri să facă cheltuieli exorbitante pentru producerea şi, 
îndeosebi, pentru procurarea din alte țări a echipamentului şi tehnicii militare. Ex- 
primând condiţii concrete şi motivații speciale pentru fiecare țară, creşterea chel- 
tuielilor militare în aceste țări se află în strânsă legătură cu locul şi rolul lor în 
diviziunea mondială a muncii. În comparaţie cu volumul “cheltuielilor militare mon- 
diale, sumele alocate în acest scop de țările în curs de dezvoltare sunt relativ reduse. 
Dar, în raport cu resursele lor modeste, efortul pentru înarmare apare aici mult mai 
împovărător. Deturnările de fonduri reprezintă o piedică însemnată în calea creşterii 
economice și a creării unor structuri naţionale moderne în aceste țări. Se reduc astfel 
simțitor șansele eradicării decalajelor față de țările dezvoltate, ale soluționării 
problemelor economice şi sociale. 


Dimensiunea militară a economiilor naţionale permite aprecierea că aceasta nu 
mai este doar un factor exogen al tipului de evoluție economico-socială, ci o com- 
ponentă endogenă esențială a acesteia, un însoțitor permanent al creşterii 
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ate elementele caracteristice 
ciclicitate ş.a.). Aceasta 


economice. Economia militară se întrepătrunde cu to 
ale dezvoltării actuale (profit, inflație, cost, pret, şomaj, 
influențează puternic toate motivațiile si procesele arătate şi, totodată, primeşte 
impactul lor. 8 

Această permanentă întrepătrundere are efecte nefavorabile asupra economiei $i 
bunăstării oamenilor, deoarece poartă amprenta caracteristicilor militarizării 
economiei, cum ar fi: consum mare de resurse materiale rare sau scumpe (aluminiu. 
crom, zinc, titaniu, zirconiu, cupru, nichel, molibden, uraniu, argint, platină etc.); 
deturnarea unei părţi însemnate din potenţialul tehnico-ştiinţific al ţărilor (cercetători 
de înaltă calificare, fonduri destinate cercetărilor militare, laboratoare şi instrumentar 
de cercetare etc.); sursă importantă de deteriorare a mediului înconjurător, de 
dezechilibru ecologic; element de diminuare a eficienţei economice; modalitate 
neavenită de sacrificare a unor mari posibilităţi de soluţionare a problemelor sociale 
pe termen lung, probleme cu care se confruntă chiar şi țările cele mai dezvoltate 
(aceste alternative sacrificate sunt un veritabil cost de oportunitate al militarizării, 
considerat proporţional cu ponderea cheltuielilor militare în venitul naţional şi invers 
proporțional cu nivelul dezvoltării economico- sociale); cauză a bugetelor de stat 
inflaționiste (de obicei, cheltuielile militare potențează cererea nominală fără să 
sporească în mod corespunzător oferta reală de bunuri economice civile, iar 
emisiunea suplimentară de monedă pentru acoperirea deficitelor bugetare generează 
inflaţia, ca şi alte dereglări în mecanismul preţurilor); frână în extinderea cooperării 
economice internaţionale şi în asigurarea securității şi păcii mondiale. 


În asemenea împrejurări, dimensiunea militară a dezvoltării economiei trebuie 
apreciată şi prin prisma schimbărilor tehnice în arsenalele militare. Căpătând 
proporţii fără precedent şi incluzând în acţiunea sa nocivă toate statele lumii, 
producția militară se distinge în prezent prin schimbări calitative, prin perfecționări şi 
modernizări menite să crească forta de distrugere a arsenalelor militare. 


Escalada calitativă a înarmărilor a implicat într-o măsură tot mai mare şi armamen- 
tul convenţional, vizând în special dimensiunile şi precizia acestuia, viteza de propul- 
sare, puterea de şoc. Acest aspect este important dacă avem în vedere faptul că 
ponderea cea mai mare (cca 80%) din arsenalele militare ale statelor lumii o ocupă 
armamentul convenţional. 


Un alt aspect important al impactului militarizării asupra dezvoltării economiei îl 
constituie gravul pericol pe care îl prezintă pentru mediul ambiant. lzbânzile 
existenței umane depind de continuarea ciclurilor care au loc în biosferă, de echilibrul 
dintre om şi natură. În esenţă, biosfera reprezintă o zonă de materii, cum ar fi 
carbonul, oxigenul, hidrogenul, azotul, calciul ş.a., care parcurg în mod permanent 
anumite cicluri, influențate în ultimă instanţă de energia solară şi în cadrul căreia 
procesele biologice au un rol fundamental. Perturbarea echilibrului, a relației dintre 
mediul creat de om și mediul natural este influențată de înarmarea economiei. 
Această Influență se manifestă în mai multe direcţii, ca: a) irosirea de resurse naturale 
sau grăbirea epuizării multora dintre ele; b) poluarea chimică c) poluarea termică d) 
poluarea radioactivă. 


Analiza acestor aspecte permite concluzia că ţările care produc cele mai multe 
armamente sunt cele mai mari provocatoare de poluare, ele deturnează importante 
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fonduri necesare protecției mediului natural spre înarmare, lar aceasta din urmă este 
însoţită de uriaşe pericole încă din faza experimentării armelor respective. Ca urmare 
războiul în condiţiile actuale, indiferent cu ce arme se duce, înseamnă distrugerea 
omului şi a mediului în care acesta există. 


Dimensiunea militară a dezvoltării economiei generează mecanisme şi 
modalități de evaluare a activităţii economice ce vin în dezacord cu 
raționalitatea economică. Firmele producătoare de armament şi echipament militar 
sunt supuse unor reguli de joc prin care se plasează dincolo de limitele perimetrului 
raționalității economice. Ele desfăşoară activitatea economică în virtutea unor co- 
menzi ferme de stat, recuperându-și pierderile şi obținând profit chiar şi în situațiile 
în care bunul creat nu corespunde aşteptărilor total sau parţial, ca şi în situațiile când 
proiectul lansat spre execuţie a fost abandonat, fiind sistată realizarea contractului. 
Acestea ar echivala cu o activitate neriscantă sau cu un grad de incertitudine foarte 
mic. De asemenea, aceste firme lucrează, practic, în condiţiile unei pieţe cu con- 
curenţă monopsonică. Alegerea bunului economic sub formă de armament, echipa- 
mente militare sau servicii nonmateriale cu caracter militar, stabilirea tehnologiilor de 
fabricaţie sunt determinate de cumpărător care, de regulă, este statul. 


Desfăşurând activitatea economică după criterii specifice de eficienţă, având 
desfacerea asigurată de stat, pe seama bugetului țării, firmele militare sunt mai puțin 
rigide în privința costurilor de producție. În unele cazuri, ele urmăresc chiar maxi- 
mizarea costurilor, concomitent cu maximizarea profitului. 


Aşadar, aprecierea devierii resurselor umane, materiale şi financiare de la scopuri 
civile spre cele militare se exprimă direct prin: 1) proporția producţiei cu caracter 
militar în totalul producţiei; 2) dimensiunea consumului militar în totalul consumului 
de resurse neregenerabile; 3) volumul mare al stocurilor strategice şi influenţa lor 
asupra pârghiilor economico-financiare, etc. Privită din perspectiva unor astfel de 
elemente, dimensiunea militară a dezvoltării economiei apare ca lipsită de justificare. 


Independent de consecințele economice şi sociale, înarmările impun în prezent 
noi runde de eforturi, generează un start nou pentru o înțelegere clară a multiplelor 
determinări ale dezvoltării militare a economiei. Numai astfel se vor putea maximiza 
şansele de succes ale unei noi strategii a dezarmării. Aceasta este cu atât mai 
necesară astăzi, în noua configuraţie geopolitică a lumii care s-a produs la începutul 
anilor '90. 


În aceste împrejurări, dezarmarea se impune la ordinea zilei, dar într-o 
perspectivă nouă, conform unei strategii care să includă corelatia organică între 
dezarmare şi dezvoltare !, urmărindu-se cu insistență clarificarea şi soluționarea 
aspectelor ei majore, cum ar fi: ajustarea şi reconversia economiilor; definirea recon- 
verslel; costurile reducerii cheltuielilor militare; adaptarea mâinii de lucru şi a per- 
sonalului militar la noile condiţii; ajustarea capitalului militar şi reconversia 


1) Hartley, K. „Aspects Economiques de Desarmement“, Geneva, UNIDIR, 1993, XV, p.59 şi 
următ, 


"a 
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stabilimentelor militare; reconversia in tàrile aflate in tranzitie la economia de piaţă, 
etc. 


Dezarmarea antrenează însă probleme majore de adaptare a economiilor la noile 
condiţii şi de înțelegere a costurilor pe care ea le antrenează. Evident, problemele de 
adaptare sunt diferite de la o ţară la alta, în funcţie de natura economiilor naționale. 


În acest context are o însemnătate deosebită iniţiativă lansată de S.U.A. la 
începutul anului 1994 1 sub denumirea „Parteneriat pentru Pace“, menit să favorizeze 
un nou sistem de cooperare şi colaborare militară pe plan internaţional. România, 
după cum se ştie, a aderat încă din prima fază a lansării acestei inițiative; 

Transpunerea în practică a noii strategii privind Dezarmarea pentru pace necesită 
accentuarea diplomaţiei preventive, restabilirea şi menţinerea păcii în toate zonele. 
consolidarea păcii după conflicte, ca şi intensificarea cooperării în spiritul acordurilor 
încheiate şi în cadrul organismelor regionale. Toate acestea favorizează transfor- 
marea fundamentală a dimensiunii militare a dezvoltării economiei în sensul accen- 
tuării dezvoltării economiei mondiale, corespunzătoare şanselor ce se creează prin 
asimilarea sistematică paşnică a cuceririlor ştiințifico-tehnice şi manageriale în cadrul 
fiecărei economii naționale. 


1) La 10 ian,1994 SUA a lansat iniţiativa Pertnership for Peace (PFP) pentru cooperarea şi 
colaborarea internaţională militară. Această iniţiativă a fost îmbrăţişată de România, înțelegând-o 
ca o modalitate de sporire a securităţii internaționale, (Vezi The Military Balance 1994-1995, The 
International Institute for Strategic Studies, BRASSEY, S, 1994, p.163 


CAPITOLUL al XXVI - lea 


PROBLEMA DEZVOLTĂRII ŢĂRILOR 
RĂMASE ÎN URMĂ DIN PUNCT 


DE VEDERE ECONOMIC 


Performanțele obținute în procesul dezvoltării de către economiile naționale au 
fost şi sunt diferite de la o țară la alta. Datorită unei multitudini de condiții, factori $i 
cauze, lumea s-a structurat, de-a lungul timpului, în țări cu o economie puternic 
dezvoltată, mediu și slab dezvoltată. 


26.1. Conceptul de subdezvoltare economică 


Subdezvoltarea a devenit în prezent, prin amploarea şi consecințele sale, una 
dintre problemele globale ale omenirii. 


Subdezvoltarea economică este un fenomen complex, ce sintetizează caracteris- 
tici economice, dar şi politice, sociale, culturale, ideologice de o mare diversitate. 


Caracterul deosebit de complex al subdezvoltării şi opticile variate ale 
specialiştilor asupra fenomenului au condus la utilizarea, în timp, a unor termeni 
variați pentru caracterizarea stării de subdezvoltare şi pentru încadrarea diferitelor 
țări în categoria de ţări subdezvoltate!. Astfel, în literatura de specialitate se întâlnesc 
termeni ca: țări rămase în urmă economic, țări subdezvoltate, țări sărace, țări în curs 
de dezvoltare, țări neindustrializate, lumea a treia etc. Atât starea de subdezvoltare, 
cât şi încadrarea diferitelor țări în această stare se face, de regulă, prin comparaţie 
cu nivelul economic atins de țările avansate pe calea progresului economic. 


„Noţiunea de subdezvoltare - arată Raymond Aron - s-a născut din comparaţie şi 
este comparaţie prin natura sa; ea desemnează ceea ce anumite societăţi nu sunt 
(dezvoltate) şi nu caracterizează ceea ce sunt". De pildă, PA.Samuelson arată că 
pentru a nu ofensa popoarele acestor țări, Organizaţia Naţiunilor Unite foloseşte 
termenul de „ tări în curs de dezvoltare“. Dar, continuă el, tot mai mulţi autori adoptă 
expresia de naţiune „subdezvoltată”, care se defineşte pur şi simplu, printr-un venit 
real pe cap de locuitor care este mal mic decât veniturile reale în țări, precum Canada, 
Statele Unite, Marea Britanie şi, în general, Europa Occidentală?. 

Optimist privind lucrurile, o naţiune subdezvoltată este una considerată ca fiind 
capabilă de o sporire substanţială a venitului el. Într-o asemenea optică, subdezvol: 
— ` 
1) Raymond Aron „La tehoric des development et l'interpretation historique de l'epoque 
contemporanie, Le development social“, Ed.R.Aron $i B.Hoselitz, Paris, 1965 i 
2) PA. Samuelson, „Problems of Economic Growth and Development“, Economics, ediția 8-a, 


1970 
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tarea apare ca o etapă pe calea progresului, orice naţiune aflându-se într-o anumită 
perioadă a istoriei sale pe o asemenea treaptă. 


în alte lucrări, subdezvoltarea este definită ca „un ansamblu de fenomene com- 
plexe şi interdependente, care se traduc prin inegalităţi flagrante de bogăţie şi 
mizerie, prin stagnare, printr-o întârziere relativă faţă de alte ţări, prin potenţialul de 
producţie care nu progresează atât cât ar fi posibil, printr-o dependenţă economică, 
culturală şi tehnologică“!. 


Studiul vieții economice, sociale, politice şi culturale ne conduce la concluzia că 
aceste țări formează o grupare specifică, caracterizată printr-o serie de trăsături 
comune, printr-un rol şi loc specifice în economia mondială contemporană, care o 
diferenţiază net de alte grupe de state, în special de grupa celor dezvoltate din punct 
de vedere economic. 


26.2. Tipologia țărilor în curs de dezvoltare 


Analiza nivelelor de dezvoltare economico-socială a statelor şi comparaţiile 
întreprinse pe această bază ne permit să evidenţiem diferențele dintre statele lumii în 
ce priveşte locul şi rolul lor în cadrul cumunităţii internaţionale, participarea lor la 
progresul material şi distribuţia rezultatelor lui. Totodată, în funcție de acest nivel pot 
fi clasificate statele pe grupe şi subgrupe în cadrul ansamblului lumii contemporane 
sau al unor regiuni ale globului. 


Nivelul dezvoltării umane este expresia gradului de dezvoltare şi utilizare a 
potenţialului material şi uman al unei economii naționale, a măsurii în care națiunea 
respectivă foloseşte factorii de producție, îi combină şi structurează, pentru a obţine 
maximum de eficienţă şi profitabilitate. Exprimarea cantitativă a unui asemenea 
fenomen complex este dificilă, mai ales dacă trebuie găsită o măsură comună care 
să permită comparații internaţionale. 


în literatura economică şi în statistica internaţională se utilizează un număr mare 
de indicatori pentru a determina poziţia unei țări în ierarhia mondială, dintre care cel 
mai mult folosit este produsul național brut pe locuitor. Fiind cel mai expresiv dintre 
indicatorii macroeconomici, acesta are şi multe deficienţe. Dintre acestea menţionăm 
faptul că, datorită statisticilor existente şi metodologiilor de calcul utilizate în diterite 
țări, el nu reflectă pe deplin realitatea şi nu asigură comparabilitate datelor. De 
asemenea, creşterea lui nu reflectă, în sine, o creşterea calității vieții, o îmbunătățire 
a condiţiilor social economice ale populaţiei unei țări. Experiența demonstrează că la 
acelaşi nivel al produsului național brut pe locuitor indicatorii dezvoltării sociale 
(durata medie de viaţă, gradul de alfabetizare a populaţiei adulte, mortalitatea intan- 
tilă) sunt foarte diferiți. Studiile recente confirmă că între evoluția produsului national 
brut pe locuitor şi dinamica calității vieții există o relație de dependenţă. Aceasta 


1) Ives Lacoste, „Géographie du sous-developpement“, P.U.F., Paris, 1976 
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numa! în măsura in care sporul de venit este utilizat pentru dezvoltarea 
învățământului, a ocrotirii sănătății, a reducerii sărăciei absolute etc. 

Din 1990, Organizația Naţiunilor Unite, prin primul raport asupra dezvoltării 
umane, Introduce o nouă modalitate de măsurare a nivelului de dezvoltare a țărilor 
prin combinarea mai multor Indicatori în cadrul unul sistem al indicatorilor dezvoltării 
umane (Human Development Index - H. DI), 


Reprezentând o alternativă de măsurare a dezvoltării țărilor, H.D.I. cuprinde trei 
componente de bază ale dezvoltării umane: longevitatea, măsurată prin durata 
medie de viață; cunoştinţele - măsurate prin ştiinţa de carte şi numărul mediu de ani 
de şcoală; standardul de viaţă, măsurat cu ajutorul produsului naţional brut pe 
locuitor. Prin combinarea valorilor acestui grup de indicatori se determină pentru 
fiecare țară nivelul valoric al indicatorilor dezvoltării umane In funcție de acesta se 
stabileşte apoi locul țării respective în comunitatea mondială. În funcţie de scopul 
urmărit, se încadrează țările în mai multe grupe. 


Folosindu-se acest indice, în Raportul ONU asupra dezvoltării umane pe anul 
19941, țările se împart in 3 grupe: țări cu un nivel ridicat al dezvoltării umane, cu o 
valoare a H.D.l. de 0,800 şi peste; țări cu un nivel mediu de dezvoltare umană, cu o 
valoare a H.D.I. între 0,500 - 0,799; țări cu un nivel scăzut de dezvoltare umană, cu o 
valoare a H.D.l. de sub 0,500. 


Conform acestei determinări în 1992, din cele 173 de țări cercetate, 53 se înscriu 
în prima grupă în care: durata medie de viaţă a fost de 74,1 ani; gradul de alfabetizare 
la populația adultă (ştiutori de carte) ajungea la 97,3 %, iar numărul mediu de ani de 
şcolarizare fiind de 9,8; produsul naţional brut pe locuitor însuma 14.000 dolari SUA. 
Valoarea medie a indicatorului dezvoltării umane a fost în aceste țări de 0,886. 


Grupa țărilor mediu dezvoltate, formată din 65 de țări, s-a caracterizat prin: durata 
medie de viață de 68 ani; gradul de alfabetizare la un nivel de 80,4 %, numărul mediu 
de ani de şcolarizare fiind de 4,8; produsul naţional brut pe locuitor atingea 3460 
dolari SUA. Valoarea medie a H.D.I era în aceste țări de 0,649. 


În grupa țărilor slab dezvoltate s-au încadrat 55 de țări. Acestea s-au caracterizat 
prin: o durată medie de viață de 55,8 ani; un grad de alfabetizare de 47,4 %, numărul 
mediu de ani de şcolarizare flind doar 2; produsul naţional brut pe locuitor era în 
medie de 1.170 dolari SUA. Valoarea medie a H.D.l. era 0,355. 


Acelaşi raport ONU, pe anul 1994, apreciază că din grupa țărilor în curs de 
dezvoltare fac parte 127 de țări. Acestea „la rândul lor, se grupează în țări cu nivel 
ridicat, mediu și scăzut de dezvoltare. La baza clasiticării în cele trel subgrupe se află 
indicatorii: speranța medie de viață; accesul populației la serviciile de sănătate: 
accesul la sursa de apă și la canalizare; numărul caloriilor consumate: ştiinţa de 
carte; accesul la presă și televiziune; produsul national brut pe locuitor. 


1) Human Development Raport 1994, Published United Nations Development Programe (UNDP), 
New York, Oxford University Press, 1994, 
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Din analiza datelor statistice prelucrate rezultă că în anul 1992 durata medie de 
viață în țările în curs de dezvoltare a fost de 63 ani, iar a țărilor slab dezvoltate de 50 
de ani. În țările slab dezvoltate numai 54 % din populație avea acces la serviciile de 
sănătate, 45 % avea asigurată apa necesară, 32 % dispunea de canalizare, 47 % din 
populaţie era altabetizată. Aceste țări aveau în medie un produs naţional brut pe 
locuitor de 240 dolari SUA față de 880 de dolari pe ansamblul țărilor în curs de 
dezvoltare şi 14.900 dolari în țările industrializate. i 


Deşi s-au înregistrat unele rezultate în ceea ce priveşte dezvoltarea multora dintre 
țările arătate, subdezvoltarea continuă să afecteze aproape un miliard de oameni. O 
mare parte a populaţiei din ţările slab dezvoiltate îşi duce existența sub nivelul 
sărăciei absolute. 


26.3. Aspecte structurale ale economiilor subdezvoltate 


Clasificarea ţărilor în diferite grupe şi, îndeosebi, încadrarea celor mai slab dez- 
voltate în categoria subdezvoltării economice, are la bază mai multe criterii: 
demografic (natalitate mare, mortalitate pe cale de reducere, o puternică creştere 
demografică); economic (venit mic pe locuitor, predominanța agriculturii 
tradiționale, industrie insuficient dezvoltată, infrastructură înapoiată, ritm scăzut de 
creştere a producţiei pe locuitor în comparaţie cu țările dezvoltate, predominarea 
tehnicilor depăşite moral, grad scăzut de punere în valoare a resurselor, nivel scăzut 
al investiţiilor, nesatistacerea necesităţilor elementare ale populației (malnutriție, sub- 
alimentaţie, boli, igienă rudimentară); sociologic (analfabetism, neintegrare socială, 
situația socială interioară a femeii). 

Sintetizând aceste criterii, Rudleff Marcel caracterizează subdezvoltarea prin trei 
trăsături; condiţii mizere de trai ale oamenilor (25 % din populaţie suferă de foame 
endemică, 50 % nu dispune de caloriile necesare vieții active, mortalitate infantilă 
ridicată); economie săracă (țări preponderent agricole dotate cu mijloace învechite, 
slab industrializate, venit scăzut şi nesigur pe locuitor); arhaismul structurilor so- 
ciale şi economice (preponderența economiei închise (de subzistență), izolarea 
economiei săteşti, conservatorismul notabilităţilor, uzura ridicată a capitalului fix) *. 

Chiar dacă aceste trăsături definesc majoritatea economiilor subdezvoltate, totuşi 
o asemenea imagine robot nu este valabilă pentru toate țările. Fiecare dintre ele 
cunoaște o mare varietate.de condiţii şi factori care concură la starea ei de dezvol- 
tare?. Ținând seama de această diversitate, literatura economică reține unele carac- 


1) Rudleff Marcel, „Caractéristique actuales de l’économie sous dâveloppâet. Economie politique 
de Tiers Monde, Paris, Editions Croyos, 1969. 

2) În lucrarea despre „Sărăcia naţiunilor“ a lui Gendarme, se formulează mai multe submodele: 
țări suprapopulate, țări bogate în resurse naturale, (ári cu teritorii mari, țări mici, țări cu situaţie 
strategică etc, Profesorul J.K. Galbraith defineşte trei variante majore de economie subdezvoltată: 
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teristici comune ale stării şi evoluţiei acestor țări, care pot fi evidenţiate prin raportare 
la structurile lor. 

a). În primul rând, este remarcat nivelul scăzut al veniturilor, care nu permite 
satisfacerea necestităților elementare ale populaţiei. O asemenea situație se 
datorează gradului redus de dezvoltare a producției de bunuri materiale şi servicii, 
atât din punct de vedere cantitativ cât şi calitativ, comparativ cu nivelul atins de țările 
dezvoltate şi mai ales față de posibilităţile ştiinţei şi tehnicii contemporane. Concret, 
aceasta înseamnă: capacitatea redusă de prelucrare eficientă a resurselor naturale și 
de ocuparea productivă a populației active; un pluralism tehnologic cuprinzând un 
aparat de producție fragil, încorporând o multitudine de tipuri de tehnici şi tehnologii 
(de la cele arhaice, mai ales în agricultură, la tehnicile şi tehnologiile avansate în 
unele unități economice). Nivelul scăzut al producţiei şi al economiei, în general, se 
materializează şi în insuficiența infrastructurii de producţie şi socială, ca: rețele de 
drumuri, căi ferate, porturi, comunicaţii, căi aeriene, surse şi mijloace pentru 
aprovizionarea cu apă şi energie, bază materială a sistemului de învățământ, cultură, 
ocrotirea sănătăţii, financiar-bancar etc. Rămânerea în urmă şi discontinuităţile din 
infrastructura economică şi socială fac ca, în multe țări slab dezvoltate, să nu se fi 
constituit încă economii naționale închegate. 


În ceea ce priveşte factorul de muncă, aceste ţări sunt mult rămase în urmă 
fată de țările dezvoltate. În perioada postbelică, în aceste țări s-a înregistrat o 
explozie demografică concretizată într-un ritm mediu de creştere a populaţiei de 
peste 2,5 %, față de circa 1,% cât s-a realizat în țările dezvoltate. Creşterea rapidă a 
populaţiei a dus la formarea unei piramide a vârstelor cu o bază extrem de largă, 
având o pondere ridicată a populaţiei tinere, ceea ce împovărează populația ocupată. 
Menţionăm, totodată, fenomenul deosebit de intens al migraţiei populaţiei de la sat la 
oraş, sub impactul schimburilor economice structurale declanşate în perioada 
postbelică. 


Numai în perioada 1960 - 1992 ponderea populaţiei urbane în totalul populaţiei din 
țările slab dezvoltate a crescut de la 9 % la 21 %, fiind posibilă o creştere în anul 2000 
la 28 %. 


Nivelul extrem de scăzut al instrucției este demonstrat şi de rata scăzută de 
alfabetizare. Două din trei persoane adulte sunt analfabete, iar gradul de cuprindere 
a copiilor de vârstă şcolară în învățământul primar nu depăşeşte 50 %. Rata al- 
fabetizării coboară până la 12 % în Somalia, 13 % în Burkino Faso şi 17 % în Mali. 

Diferențele calitative în dezvoltarea economică între țările în curs de dezvoltare şi 
cele mal slab dezvoltate, pe de o parte, și țările dezvoltate, pe de altă parte, se 
numesc decalaje economice, 


varianta |, caracterizată prin lipsa unei baze culturale minime (Africa subsahariană); varianta 
Il-a, dominată de structuri sociale retrogradate și sclerozate (America Latină, Iran, Irak, Siria); 
varianta a III-a, care particularizează o disproporție accentuată a factorilor de producţie (de 
exemplu, un număr mare de oameni şi pământ cultivat insuficient: India, Pakistan, Indonezia). 


fa 
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Ceea ce caracterizează prima grupă de țări (în curs de dezvoltare şi slab dezvol- 
tate) față de țările dezvoltate nu sunt simple diferenţe cantitative, ci adânci decalaje 
economice, tehnice, ştiinţifice, culturale. Acestea imprimă fiecăreia dintre cele două 
grupe de țări tizionomii specifice, care fac ca locuitorii lor, deşi contemporani, să 
trăiască în fond în epoci istorice diferite!. 


Indiferent de domenii sau ramuri, decalajele sunt de două feluri: absolute şi 
relative. 


Decalajele absolute exprimă diferența, măsurată în cifre absolute, între 
nivelurile de dezvoltare economică a diferitelor grupe de țări. 


Dimensiunile decalajului absolut, în anul 1985, între grupa ţărilor în curs de 
dezvoltare şi cele dezvoltate era de 10.789 dolari, iar a țărilor celor mai slab dezvol- 
tate de 11.272 dolari (produsul intern brut pe locuitor). În 1991 decalajul creşte la 
12.130 dolari şi respectiv 13.980 dolari SUA 


Decalajul relativ exprimă diferenţa calitativ-relativă (comensurată sub formă de 
raport, ori de procente), între partea deținută de țările dezvoltate şi partea deținută 
de țările în curs de dezvoltare în diferiți indicatori sintetici mondiali. 


De pildă, în 1985, populaţia țărilor în curs de dezvoltare, care reprezenta 82 % din 
total, deținea numai o pătrime din P.I.B. şi din comerțul mondial, respectiv 11 % din 
producţia globală a industriei prelucrătoare. Calculat pe locuitor, produsul mediu al 
țărilor în curs de dezvoltare se află într-un raport de 1 : 16 față de cel al țărilor 
avansate. 


În 1990, produsul intern brut pe locuitor al țărilor în curs de dezvoltare reprezenta 
17 %, lar a celor slab dezvoltate numai 6 % din cel realizat în țările industriale 
dezvoltate. 


Aceste discrepanțe enorme sunt expresia unei puternice asimetrii în ce priveşte 
înzestrarea tehnică şi energetică a muncii. Valoarea capitalului fix pe locuitor în 
America Latină este de numai 7 % față de nivelul din SUA şi 15 % față de cel din 
Europa Occidentală; în Asia acesta reprezintă doar 1 %. În ce priveşte consumul de 
energie electrică, circa 86 % din acesta se înregistrează; în țările dezvoltate. 


Capacitatea ştiinţifică şi tehnologică a lumii este şi mai inegal repartizată : 
țările dezvoltate concentrează peste 90 % din numărul total al savanților şi cer- 


1) Făcând o sinteză a caracteristicilor economiilor subdezvoltate (1970), P.A.Samuelson descrie 
astfel decalajele dintre cele două categorii de țări: „Pentru a evidenția contrastele dintre economiile 
avansate şi cele subdezvoltate, să ne imaginăm cazul unui tânăr de 21 de ani dintr-una din țările 
subdezvoltate, fie aceasta Haiti, India sau Nigeria. El este sărac. Chiar calculând, în mare, cantitatea 
de bunuri pe care le produce şi le consumă, venitul lui anual, atinge abia 100 dolari faţă de cei 3500 
la cât ajunge semenul lui din America de Nord ... Fiecăruia dintre semenii lui care ştie să citească îi 
corespund trei, care, ca si el, sunt analfabeți. Speranţa lui de viaţă atinge numai două treimi din cea 
a omului mediu dintr-o țară dezvoltată, deja unul sau doi din fraţii lui au murit de foame înainte de 
a atinge vârsta maturității Mul dintre concetăţenii lui lucrează în formele agricole; puţini dintre 
ei pot fi luaţi din producţia bunurilor alimentare pentru a lucra în uzine sau servicii. El lucrează numai 
cu a șaizecea parte din forța motrice de care dispune, în medie, omologul său din America de Nord.“ 
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cetătorilor ştiințiiei, 95 % din parcul mondial de aparatură electronică pentru 
prelucrarea datelor, 97 % din stocul mondial de brevete şi licenţe, 99 % din producţia 
de circulte Integrate etc. 


Produsul pe locultor al țărilor în curs de dezvoltare sporind mal încet decât cel al 
țărilor dezvoltate, are loc amplificarea decalajului absolut, ca și a celui relativ. În 
condițiile în care ritmul de creștere a produsului pe locuitor al ţărilor în curs de 
dezvoltare devansează ritmul înregistrat de țările dezvoltate, dar într-o proporţie mai 
mică decât raportul existent între produsele lor naționale pe locuitor, poate avea loc 
o uşoară reducere a decalajului relativ, paralel cu o sporire în continuare a decalajului 
absolut. Statisticile mondiale arată că decalajul mediu absolut a crescut de la 1.160 
dolari în 1955, la 10.789 dolari în 1985 şi 12.130 în 1991. Se apreciază că ar putea 
ajunge în anul 2000 la circa 17.000 - 20.000 dolari, dacă ritmurile de dezvoltare de 
până acum se vor prelungi şi în viitor. 


b). Cea de-a doua trăsătură a economiilor țărilor în curs de dezvoltare constă în 
deformarea lor structurală exprimată într- o specializare de ramură îngustă, în 
existența unor disproporții între sectoarele primar, secundar, terțiar şi cuaternar, în 
dezechilibrul dintre industrie (îndeosebi cea prelucrătoare), agricultură şi alte ramuri 
ale producției materiale etc. Pe ansamblul țărilor în curs de dezvoltare, agricultura 
deține o pondere de circa 5 ori mai mare în crearea PI.B. față de cea din ţările 
dezvoltate. Cu toate acestea, majoritatea acestor țări sunt importatoare de cereale şi 
alte produse agricole. în schimb, ponderea Industriei prelucrătoare în PI.B., pe 
ansamblul țărilor în curs de dezvoltare, nu atinge decât circa 70 % din ponderea 
acestela în P..B.-ul țărilor dezvoltate. Se impune precizarea că ponderea serviciilor în 
structura produsului țărilor în curs de dezvoltare se apropie tot mai mult de ponderea 
acestora în structura produsului țărilor dezvoltate. Acest aparent paradox poate fi 
înțeles dacă avem în vedere structura înseşi a serviciilor. Dacă în țările dezvoltate 
precumpănesc serviciile productive, sociale şi culturale, în cele în curs de dezvoltare 
ponderea mare a serviciilor este consecința nivelului scăzut de dezvoltare a 
producției, ceea ce determină pe unii locuitori să- şi asigure traiul din ocupații 
întâmplătoare, pasagere. Gradul scăzut de diversificare a ramurilor generează 
rigiditate, capacitate redusă de adaptare la cerințele economiei moderne. 

c). Cea de-a trela trăsătură a economiilor majorităţii țărilor în curs de dezvoltare 
o constituie coexistența mai multor tipuri de economie: de subzistență, în sectorul 
natural, semnificând adesea reluarea pe scară îngustă a producției; economia de 
piață simplă specifică îndeosebi micii producţii de mărfuri; economia de piaţă inten- 
sivă în sectoarele economice moderne. 

Indiferent însă de această eterogenitate, dezvoltarea economică are un pronunţat 
caracter extensiv şi este dependentă de „factorul extern“, de participarea la 
diviziunea mondială a munch de pe o poziție economică dezavantajoasă. 

Consecința directă a acestei dependențe crescute o constituie sensibilitatea 
deosebită a țărilor Asiel, Africii şi Americii Latine față de evoluția economiei mondiale 
şi a plețelor diferitelor produse, Ele suportă efectul destabilizator al oscilaţiilor ciclice 
ale economiilor naţionale avansate, în final, țările sărace înregistrând pierderi nete de 
venit național. 
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Dependenţa economică a țărilor slab dezvoltate şi în curs de dezvoltare față de 
mecanismele pieței mondiale, a fost amplificată, în ultimele două decenii, prin 
agravarea problemei datoriei externe. Problematica datoriei externe a ţărilor în curs 
de dezvoltare a devenit una din cele mai discutate, datorită dimensiunilor şi con- 
secințelor ei asupra întregii economii mondiale. 


O serie de țări ca Mexic, Brazilia, Argentina, care, după 1970, au înregistrat în 
dezvoltarea lor economică o evoluție pozitivă, se numără printre ţările cu cea mai 
mare datorie externă. Folosirea sistemului de credit internaţional, de către ţările în 
curs de dezvoltare, reprezintă fără îndoială o sursă, un factor de dezvoltare 
economică, de dotare tehnică a economiei, de punere în valoare a resurselor naturale 
şi umane existente în aceste țări. Prin sistemul creditului, țările în curs de dezvoltare, 
ca şi țările aflate în perioada de tranziție spre economia de piaţă pot să-şi potenţeze 
efortul propriu. Utilizarea necorespunzătoare a acestor credite, cu predilecție pentru 
rezolvarea unor probleme de consum imediat, ca şi practicarea unor dobânzi ridicate, 
transformă creditul internaţional într-o frână a dezvoltării. 


d). A patra trăsătură care caracterizează subdezvoltarea economică constă în 
existenţa unor sisteme economice şi a unor structuri instituţionale eterogene, 
aflate într-un proces permanent de ajustare, consolidare, de întrepătrundere şi 
tranziție". 

Prin sisteme economice pluraliste înțelegem coexistenta si împletirea în 
cadrul economiilor acestor țări, pe de o parte, a diferitelor sisteme economice 
(economie naturală, de schimb, de comandă) si, pe de altă parte, a numeroase forme 
şi tipuri de proprietate. 

În ţările cele mai slab dezvoltate, aflate în stadii incipiente de dezvoltare, 
predomină de pildă, încă gospodăria patriarhală, obştească, sătească, organizarea 
de tip tribal şi feudal, ca şi economia naturală, de subzistență. Comisia economică 
O.N.U. pentru Africa aprecia că pe acest continent, în sistemul economiei naturale se 
produce circa o treime din produsul intern brut al regiunii. În perioada deceniului al 
8-lea, în India, în sistemul economiei naturale se crea 35 % din PI.B. 


Evoluţia obiectivă a micii producţii de mărfuri, cât şi pătrunderea din exterior a 
relațiilor economice de piață au determinat apariția şi dezvoltarea economiei de 
schimb, care a devenit în America Latină forma dominantă de economie în toate țările, 
inclusiv, în cele mai slab dezvoltate. Aceasta este demonstrată şi de creşterea 
ponderii populaţiei salariate în totalul populaţiei. 

Rezultat al creşterii rolului statului în economie, al creării şi dezvoltării sectorului 
de stat, în aproape toate ţările în curs de dezvoltare a apărut şi s-a extins sistemul 
economiei mixte. 


Coexistenţa acestor sisteme şi structuri economice, a unei diversități de forme de 
Proprietate, multe din ele aflându-se într-un proces de tranziţie, generează 


1) Preocupări în ţările în curs de dezvoltare cu orânduire socială în tranziţie privind elaborarea 


mecanismelor economice proprii în Tratatul de economie contemporană, vol II, cartea 1, Ed. Politică 
1987. ; 
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mecanisme de frânare în funcționarea economiei a acţiunii legilor pieţei, cu con- 
secințe negative în valorificarea potențialului lor economic. 


26.4. Cauzele subdezvoltării 


Subdezvoltarea nu reprezintă un fenomen caracteristic numai etapei actuale de 
dezvoltare a societăţii, ea a existat şi s-a manifestat în diferite forme cu mult timp în 
urmă. Ţările dezvoltate economic s-au confruntat, la începtul evoluției, lor moderne, 
cu probleme asemănătoare celor existente azi în lumea subdezvoltată!. Ca urmare, 
în interpretarea subdezvoltării au fost formulate mai multe puncte de vedere cu privire 
la cauzele ei. Dintre acestea menţionăm două concepţii despre cauzele subdez- 
voltării: una consideră că starea de subdezvoltare reprezintă doar o întârziere a 
dezvoltării țărilor în curs de dezvoltare, a doua, este cea după care subdezvoltarea 
este un produs, rezultat al dezvoltării, cauza ei constând în aceea că anumite țări 
au ajuns într-un stadiu de dezvoltare foarte avansat şi pe seama rămânerii în urmă a 
altora. 


Reprezentativă pentru prima interpretare este teoria privind stadiile dezvoltării 
economice a lui W.W.Rostow2. Conform acestui autor, în dezvoltarea țărilor avan- 
sate s-au distins cinci stadii: societatea tradițională, pregătirea condiţiilor pentru 
decolare, decolarea, marşul spre maturitate, consumul de masă. Ţările în curs de 
dezvoltare - continuă el - se află în una din primele trei etape, iar cele subdezvoltate 
s-ar situa chiar în primul stadiu. 


Aceste țări au o organizare rigidă, o concepţie arhaică asupra producţiei, o putere 
politică de natură feudală şi o atitudine de teamă faţă de lumea fizică. 


Unul din principalii susținători ai celei de a doua concepții - Celso Fustado - afirmă 
că „subdezvoltarea este un proces istoric autonom şi nu o etapă prin care au 
trebuit să tesca în mod necesar economiile care au atins deja un nivel superior 
de dezvoltare“. Pe baza acestei ultime concepții, s-au constituit două modalități de 
explicare a cauzelor subdezvoltării: după prima, subdezvoltarea ar fi rezultatul 
dominaţiei si exploatării coloniale, a jafului căruia i-au fost supuse, de-a lungul 
timpului, fostele colonii de către marile metropole. Procesul respectiv a condus la 
împărțirea lumii, pe baza diviziunii internaţionale a muncii, impusă de țările dezvol- 
tate, în două mari categorii: țări bogate şi țări sărace. Ţările bogate continuă să 
exploateze pe cele sărace, mai ales prin intermediul schimburilor economice inter- 
naționale; după a doua modalitate, cauzele subdezvoltării decurg din efectele de 


1) F.Braudel, Timpul lumii, Ed.Meridiane, Bucureşti, 1989. 
2) W.W.Rostow, The Stages of Economic Growth, în Politics and the Stages of Growth, Cambridge 
at the University Press, 1971. 


3) Citat din lucrarea lui Roland Marin, „Théorie des grandes problemăs économique 
contemporaine“, Paris, 1986-1987. 
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dependenţă, care au rezultat dintr-un complex de factori şi condiții obiectiva ce au 
condus la o astfel de evoluţie a economiei mondiale, nu dintr-un sistem organizat de 
exploatare. 


Cunoaşterea cauzelor subdezvoltării, a mecanismului acţiunii lor, ne ajută la 
identificarea căilor şi posibilităților actuale şi de perspectivă pentru diminuarea și 
înlăturarea efectelor lor negative. 


Analiza evoluției economice a diferitelor țări şi grupe de ţări evidenţiază că aceste 
cauze multiple pot fi grupate în interne şi externe. 


Cauzele interne se referă, în principal, la resursele naturale şi umane, la factorii 
economici şi politici. În ce priveşte resursele naturale, țările cele mai slab dezvoltate 
au fost vitregite, de regulă, de natură, iar puţinele lor resurse minerale şi agricole sunt 
repartizate inechitabil între oameni. Cu toate acestea, progresele mari ale ştiinţei şi 
tehnicii contemporane au făcut şi fac posibilă descoperirea de noi resurse şi 
utilizarea resurselor existente astfel încât ele să nu mai constituie o restricție atât de 
severă pentru majoritatea ţărilor în curs de dezvoltare. În privința resurselor agricole, 
pe ansamblul țărilor în curs de dezvoltare, agricultura nu poate satisface trebuințele 
lor de consum la cereale, situând aceste țări în poziția de importator net de asemenea 
produse. 


Resursele umane au fost şi rămân unul din factorii cei mai abundenţi ai acestor 
țări. Numai că simpla creştere numerică a populaţiei nu este sinonimă cu dezvoltarea. 
Explozia demografică din perioada postbelică a fost însoţită, în unele cazuri, de o 
scădere a nivelului venitului pe locuitor, cu consecinţe negative asupra investiţiilor şi 
a nivelului de viață a populaţiei. Din punctul de vedere al creşterii economice, mai 
importante sunt aspectele calitative ale factorului uman şi comportamentul său în 
activitatea economică. Ca urmare, problema fundamentală a integrării acestor 
resurse în procesul dezvoltării constă în asigurarea formării profesionale în concor- 
dantà cu schimbările structurilor de ramură şi tehnologice. 

Factorii economici se referă, îndeosebi, la structura diversificată a economiei, 
la dimensiunea redusă a economiilor şi investiţiei interne, la eficiența scăzută a 
acumulării, la dimensiunile insuficiente ale pieţei interne, la posibilitățile proprii, 
reduse de finanţare a creşterii, insuficiența sau absenţa mediului economic necesar 
pentru funcţionarea normală a mecanismelor economice etc. După unele studii de 
specialitate, pentru a se realiza ritmuri medii anuale de creştere a P.I.B. de 4-6 %, în 
țările în curs de dezvoltare ar trebui să se aloce pentru investiţii circa 20 % din 
venitul naţional, în timp ce pentru atingerea unor ritmuri de 9-10 % ar fi nevole de rate 
de investiţii de peste 35 %. 

Subdezvoltarea a fost agravată de natura unor regimuri politice dictatoriale, 
programele de dezvoltare adoptate în mod nedemocratic având etecte 
dezechilibrante. 


Cauzele externe ale subdezvoltării se referă, de asemenea, la o multitudine de 
condiții, factori, mecanisme economice care au obstrucţionat dezvoltarea acestor țări 
pe măsura posibilităților. Dintre aceşti factori menționăm: asuprirea colonială, 
deposedarea de bogăţiile naturale, războaiele de cotropire, practicarea de schimburi 
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inechitabile pe piața mondială, politici financiar-monetare defavorabile pentru țările 
slab dezvoltate şi în curs de dezvoltare etc. 

Toate aceste cauze se întrepătrund şi acționează diferențiat pe țări, ceea ce 
impune ca şi direcţiile de acţiune pentru dezvoltarea acestor țări să fie concepute şi 
promovate, de asemenea, într-un sistem interdependent. 


26.5 Politici şi strategii de dezvoltare în țările rămase 
în urmă economic 


Direcţiile de acţiune, obiectivele, căile şi mijloacele folosite pentru dezvoltarea 
țărilor în curs de dezvoltare se prezintă într-o mare varietate. Elaborarea strategiilor 
de dezvoltare pe termen scurt, mediu sau lung şi adoptarea, pe baza lor, a măsurilor 
de politică economică necesară transpunerii în practică, reprezintă un atribut al 
independenţei şi suveranităţii naţionale a fiecărei țări în parte. Date fiind importanța 
şi implicaţiile majore ale subdezvoltării asupra economiei mondiale, țările dezvoltate 
şi comunitatea internaţională au sprijinit şi sprijină țările slab dezvoltate, în 
elaborarea strategiilor lor, printr-o serie de instituții cu caracter mondial sau regional. 


Ce poate face comunitatea internaţională ? În prezent, există numeroase 
strategii internaționale - elaborate sub egida O.N.U. sau a altor organisme 
regionale, rezoluţii, recomandări, rapoarte, studii - vizând problematica globală a 
soluționării problemelor acestei grupe de ţări. 


Dintre numeroasele şi extrem de diversificatele tipuri şi modele de strategii ale 
dezvoltării economice, s-au detaşat, de-a lungul timpului următoarele, care au sfere 
mai cuprinzătoare: 


a) tipul denumit „dezvoltarea spre interior“; 
b) „dezvoltarea spre exterior“; 
c) „dezvoltarea endogenă“. 


Toate aceste tipuri principale de strategii îşi propun drept țel funamental ac- 
celerarea procesului dezvoltării, armonizarea acestui obiectiv cu mijloacele de care 
dispun țările într-o perioadă dată de timp pentru realizarea sa. Totodată, fiecare dintre 
ele se particularizează printr-un mod specific de definire a conţinutului dezvoltării şi 
finalităților acesteia, ca şi prin stabilirea unor priorităţi şi modalităţi proprii de inter- 
conectare a factorilor interni cu cei externi. 


Strategia „dezvoltării spre interior“ pune în centrul procesului dezvoltării ac- 
celerarea creşterii economice, sporirea venitului naţional, pe care le identitică cu 
progresul economic şi social general. Instrumentul esențial al promovării acestei 
strategii este Industrializarea economiilor naţionale prin substituirea importurilor cu 
produse proprii (autohtone) şi promovarea exporturilor. Acestui scop i se subor- 
donează și activităţile economice ale statului, ca şi toate instrumentele politicilor 
vamale, fiscale, monetare şi comerciale. 


Strategia „dezvoltării spre exterior“ urmăreşte accelerarea procesului dez- 
voltării folosind mijlocul participării cât mai intense si mal eficiente a economiilor 
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naționale la relațiile economice internaționale, în vederea obținerii de cât mai multe 
lichidităţi (mijloace de plată internaționale). Transformate în bunuri de investiţii şi 
mijloace de consum, acestea pot antrena, în final, atingerea obiectivelor programate 
ale dezvoltării economice şi sociale. 


Strategia „dezvoltării endogene“ defineşte dezvoltarea drept un proces com- 
plex, care integrează toate sferele producţiei sociale, toate ramurile de bază 
ale economiei - industria şi agricultura. Îmbinarea şi corelarea optimă a 
producţiei de bunuri cu sistemul structurilor sale economice, sociale, politice, 
culturale şi educaţionale etc., cade în sarcina strategiei acestui tip de dezvol- 
tare. 


Ultimele decenii au fost marcate de eforturile de elaborare şi aplicare a unor 
strategii la nivel regional şi internaţional. Astfel, în decembrie 1980, Adunarea 
Generală a O.N.U. a adoptat „Strategia internaţională a dezvoltării pentru al treilea 
deceniu al Naţiunilor Unite pentru dezvoltare“. Concepută ca parte integrantă a 
eforturilor pentru accelerarea dezvoltării țărilor în curs de dezvoltare, strategia sub- 
liniază importanța unei mai echitabile repartiţii a posibilităţilor economice între ţări, 
efectuarea de modificări în relaţiile economice internaţionale pentru a asigura par- 
ticiparea lor echitabilă, deplină şi efectivă la formularea şi aplicarea tuturor deciziilor 
în domeniul cooperării economice internaţionale. 


„Planul de acţiune pentru implementarea strategiei de la Monrovia pentru dezvol- 
tarea economică a Africii“, adoptat de adunarea şefilor de state şi guverne africane 
membre ale Organizaţiei Unităţii Africane la reuniunea de la Lagos din aprilie 1980, a 
prefigurat liniile dezvoltării țărilor regiunii până în anul 2000. El cuprinde prevederi 
menite să asigure satisfacerea într-o măsură mai mare a nevoilor de bază ale 
popoarelor acestor țări prin mobilizarea mai intensă a eforturilor proprii şi printr-o mai 
bună conlucrare a lor. 


Comisia Economică şi Socială a ONU pentru Asia şi Pacific a adoptat, la 
rândul ei, în martie 1980, liniile directoare ale strategiei dezvoltării țărilor regiunii în 
anii '80. Între obiectivele de bază ale acestui program se numără: dezvoltarea 
economică accelerată, reducerea şomajului total şi parţial, satisfacerea nevoilor de 
bază, participarea crescută a populaţiei la procesul dezvoltării, sporirea gradului de 
autosatistacere a nevoilor în domeniul alimentar, energetic, tehnologic, industrial şi 
financiar. 


În mod similar, Comisia Economică ONU pentru America Latină (CEPAL) a 
adoptat „Programul de acţiune regională pentru deceniul dezvoltării latino- 
americane“, în care se subliniază necesitatea unei mai bune distribuiri a veniturilor, 
a creşterii rolului agriculturii în procesul dezvoltării etc. 


Cea de a doua Conferinţă a Organizaţiei Naţiunilor Unite privind țările cele 
mai puţin dezvoltate, desfăşurată la Paris în septembrie 1990, prin Declaraţia şi 
Programul de acţiune pentru ultimul deceniu al actualului mileniu, stabileşte o 
serie de măsuri de sprijinire a acestor țări de către țările membre ale O.N.U., care să 
conducă la relansarea dezvoltării lor economice. Se prevăd acțiuni care să asigure 
sprijinul mai intens al comunităţii internaţionale, o mal intensă mobilizare a resurselor 
interne pentru dezvoltarea agriculturii, a industriei, pentru învățământ, educație şi 
dezvoltare a ştiinţei şi tehnologiei. Un accent deosebit se pune pe sprijinirea de către 
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țările dezvoltate a eforturilor acestor țări pentru finanțarea investiţiilor, a creşterii şi 
dezvoltării economice si sociale. 


Ce trebule să facă țările sărace însele ? Toate aceste strategii au în vedere faptul 
că depăşirea subdezvoltării este înainte de toate o problemă a ţărilor respective, că 
efortul propriu al fiecărui popor nu poate fi înlocuit cu nici un fel de ajutor din afară. 


Ţinându-se seama de complexitatea subdezvoltării, a cauzelor şi conținutului 
diferitelor tipuri de strategii, a existenţei.unor caracteristici comune în programele 
adoptate, pot fi sintetizate câteva direcţii principale de acțiune pentru îmbunătăţirea 
condițiilor de viață a populaţiei din aceste țări, pentru relansarea dezvoltării lor. 


1. Dat fiind caracterul predominant agrar al țărilor subdezvoltate, ca şi insuficiența 
produselor agroalimentare, prima mare direcţie de acţiune o constituie dezvoltarea 
agriculturii în corelație cu promovarea unor politici de industrializare a 
produselor agricole. Totodată, utilizarea forței de muncă, îndeosebi a „şomajului 
deghizat“, nu se poate rezolva decât prin diversificarea activităţilor economice, in- 
clusiv prin industrializare. În ceea ce priveşte industria sunt necesare măsuri de 
dezvoltare a acelor subramuri care pot valorifica eficient resursele naturale şi au piaţă 
internă de desfacere. 


2. O direcţie principală de acțiune o constituie promovarea în întreaga economie 
națională a progresului tehnico-ştiinţific, a investiţiilor şi inovaţiilor. Alegerea 
tehnicilor corespunzătoare depinde de condiţiile predominante din fiecare țară şi de 
caracteristicile fiecărui sector economic. Fiecare ţară, beneficiind de marile realizări 
ale ştiinţei şi tehnicii contemporane şi cu sprijinul țărilor dezvoltate, poate să opteze 
pentru acea tehnologie care este cea mai adecvată condiţiilor sale. 


Experiența unor ţări demonstrează că numai acţionând concomitent, pentru 
preluarea de tehnici de la țările avansate şi pentru dezvoltarea spiritului de invenţie 
şi inovaţie al propriului popor, este posibilă depăşirea stării de înapoiere tehnico- 
ştiinţifică şi economică. 


3. Formarea cadrelor calificate și înalt specializate, naţionale, în concordanţă 
cu nevoile stringente ale economiei şi cu tendinţele de perspectivă din ştiinţă şi 
tehnică, constituie o altă direcție majoră de acțiune. Aceasta presupune dezvoltarea 
învățământului şi modernizarea lui, pentru a putea utiliza cu maximum de eficiență 
noilor tehnologii agricole şi industriale. Evident, toate acestea presupun crearea de 
condiții care să diminueze exodul de forță de muncă, cu pierderi notabile pentru ţările 
sărace. 


4. Efortul propriu al fiecărei țări se materializează, înainte de toate, în formarea 
capitalului și realizarea de investiţii. Acumularea de bunuri instrumentale implică, 
pe termen scurt sacrificarea consumului.Or, pentru țările slab dezvoltate, unde con- 
sumul este foarte scăzut, posibilităţile de economisire şi de investiții sunt aproape 
inexistente, Această situaţie a fost denumită de către Regnar Hirkse „cercul vicios al 
sărăciei“; „o constelație circulară a forțelor care tind să acţioneze şi să reacționeze 
una asupra alteia într-o asemenea manieră încât să menţină o țară săracă într-o stare 
-de sărăcie.“ Acest proces se referă la relația ofertă - cerere. Oferta este blocată din 
cauza posibilităţilor reduse de economisire, care la rândul său, se datorește slabei 
productivități a muncii, ca urmare a lipsei de capital, deci a capacității reduse de 
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economisire. În ce priveşte cererea, aceasta nu este stimulată din cauza scăzutel 
puteri de cumpărare, determinată de nivelul redus al venitului, care este, din nomo 
consecință a slabei productivități a muncii etc. Rezultă că cele două relații de tip 
circular au la bază nivelul redus al venitului, adică sărăcia. 

Depăşirea acestei situații este posibilă, atât teoretic cât si practic, numai printr-o 
folosire cât mai eficientă a acumulării. Pornind de la redusa capacitate a pieţei 
interne, unii specialişti propun o strategie bazată pe investiții coordonate în toate 
sectoarele economiei, care ar putea pune în mişcare un mecanism corelat şi durabil 
de depăşire a subdezvoltării pe baza unei dezvoltări echilibrate. Alţii - între care 
menţionăm pe Albert Hirschmann - susţin o creştere polarizată sau dezechilibrată 
a economiei, considerând că pentru aceste țări este necesară o concentrare a 
investiţiilor în câteva domenii, numite „poli de creștere“, care să antreneze prin 
efectele sporirii lor celelalte sectoare economice. Alegerea domeniilor trebuie să aibă 
în vedere acele subramuri care au efecte de antrenare mai mari. 


Subdezvoltarea este, în primul rând, o problemă a popoarelor din țările în cauză. 
Dar, în condiţiile interdependenţelor economice actuale, ea nu poate fi nici judecată 
şi nici măcar abordată numai prin efortul propriu al acestora. Pentru înlăturarea ei 
este necesar şi justificat sprijinul întregii comunităţi internaţionale, îndeosebi al 
ţărilor dezvoltate economic. Una din problemele care aşteaptă sprijinul țărilor dez- 
voltate este finanțarea dezvoltării. Aceasta presupune, pe de o parte, ajutor public 
pentru dezvoltare din partea țărilor dezvoltate, iar, pe de altă parte, acordarea de 
împrumuturi din partea organismelor internaţionale, specializate, în special a Băncii 
Mondiale. În acest context, este necesară promovarea unor măsuri de sprijinire a 
exporturilor țărilor subdezvoltate, de realizare a unui raport de schimb echitabil în 
relaţiile cu țările dezvoltate. Acordarea de asistenţă tehnică şi financiară reprezintă o 
formă importantă de sprijin în acţiunea de înlăturare a subdezvoltării. De mare ajutor 
s-a dovedit a fi cooperarea regională dintre ţările în curs de dezvoltare, în cadrul 
căreia țările mai dezvoltate, prin experiența lor, au contribut la depăşirea unor 
greutăți ale țărilor mai slab dezvoltate. 


Dificilă şi complexă, înlăturarea subdezvoltării poate fi înfăptuită numai prin inten- 
sificarea eforturilor proprii ale țărilor în curs de dezvoltare, eforturi dublate de 
sprijinul efectiv şi eficient al țărilor dezvoltate, al întregii comunități internaționale. 


CAPITOLUL al XXVII - lea 


BUNĂSTARE ȘI SĂRĂCIE. 
POLITICI DE REDISTRIBUIRE A VENITULUI 


Problematica omului ca actor principal al spaţiului economic nu presupune doar 
o abordare exclusivist socială, ci dimpotrivă şi o abordare economică în toată 
profunzimea sa. 


în ultimele două decenii orientarea ştiinţifică şi preocuparea netă a economiştilor 
a înregistrat dacă nu o deplasare vădită către zona factorului uman cel puţin o 
reconsiderare privind locul şi rolul individului apreciat nu doar ca o consecinţă, ci mai 
degrabă o premisă a creşterii economice. 


Dacă tema majoră, preferată a anilor '70 - '80 a fost creşterea economică şi 
disputa echilibru-dezechilibru, în ultimii ani, în special după criza petrolului care a 
marcat un impact economic politic şi social deosebit pe întregul glob, se constată o 
atenţie sporită pentru problemele legate de bunăstarea societăţii, de raportul 
egalitate-inegalitate socială, de fenomenul reapariţiei marilor „zone de sărăcie“ ! care 


în viziunea actuală determină „o nouă geografie socială” 2 ce îşi trasează contururile. 


27.1. Inegalitate şi sărăcie 


Dezvoltarea economică cere ca rezultatele să fie distribuite permanent într-o 
manieră cât mai echitabilă care să conducă la dezvoltarea stabilă a colectivității; 
orice program de dezvoltare care se va limita doar la interacțiuni pur economice, 
neglijând condiţiile şi repercusiunile sociale, este sortit eşecului. 


Pactul Internaţional privind drepturile economice, sociale şi culturale ale omului 
(art. 9) recunoaşte dreptul oricărei persoane la securitatea socială, inclusiv la 
asigurările sociale şi la un nivel de viață suficient pentru el şi familia sa, hrană, 
îmbrăcăminte şi o locuinţă convenabilă (art. 11) £l. 


Reafirmarea dualismului bogaţi-săraci conduce in mod firesc, la reaparitia ten- 
siunilor sociale care intră în prezent, într-o nouă etapă. În acest sens, EA Hayek 


1) Michel Albert, Capitalism contra capitalism, Seria Societatea Civilă, Ed.Humanitas, Bucureşti 
1994, cap. 2 

2) Idem, pg. 47 

3) Declaraţia de la Philadelphia (1944) subliniază cerința asigurării de posibilităţi pentru toți de 
participare echitabilă la rezultatele progresului în materie de salarii şi de câştiguri, de durată a muncii 
ŞI alte condiţii de muncă, de un salariu minim vital pentru toți cei care au loc de muncă şi au nevoie 
de o asemenea protecţie, 
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preciza: „În timp ce numărul celor care dispun de privilegii creşte şi se accentuează 
deosebirea dintre securitatea lor şi insecuritatea celorlalți, se afirmă treptat un set 
complet nou de valori sociale“. ! 


Cu toate că-şi poate avea sursa în tendinţele exagerate de eglizare şi 
omogenizare forțată, sărăcia este totuşi cel mai frecvent legată de inegalitate. 


Sărăcia găseşte în inegalitate nu numai o bază de reproducere şi perpetuare dar 
şi un suport complex de ordin material, social- politic, concret-istoric, cultural şi de 
clasă. Ilnegalitatea economică are mai multe aspecte: 2 diferența între veniturile 
lunare, deosebiri în modul de trai şi în raport cu durata de viață; de asemenea se 
poate aborda şi o cumulare a inegalităţilor care converg către atingerea unei poziţii 
sociale dezavantajoase. 


Cum inegalitate porneşte de la împărţire şi redistribuire, procese care nu au nimic 
comun cu legile sociale, se impune aplicarea principiilor dreptăţii sociale. 


În concepţia lui Michel Didier: „Nimic nu este mai rezistent decât structurile 
sociale şi este infinit mai uşor să redistribui mult decât să distribui bine“ 5 


Abordarea economiei de piață se face în acest context prin aprecierea meritelor 
sau limitelor sale reflectate la nivelul dreptăţii sociale. Intrebarea cel mai des for- 
mulată este legată de tipul de dreptate socială precum şi de conţinutul caracterului 
său social. 


Literatura de specialitate conturează în acest sens cel puţin două concepții: 


a) dreptatea socială ca rezultat (o situaţie este apreciată ca fiind justițiară doar 
atunci când se obțin anumite rezultate pozitive în plan social), 


b) dreptatea socială ca procedură (ea fiind prezentă doar în urma utilizării unor 
anumite mijloace, instrumente, pârghii ca de exemplu: protecţia socială, programe 
sociale diferenţiate pe categorii de indivizi, securitatea socială etc.). 


Tema egalitarismului se confruntă astfel cu realitatea economiei de piață unde 
accesul individului este condiționat de noile trebuințe care la rândul lor conduc la 
inegalităţi şi la ample reevaluări cantitative şi calitative ale trebuințelor oamenilor. 


Repartiția inegală a rezultatelor ca urmare a participării inegale la producerea 
bunurilor determină poziții diferite ale omului în societate, locul său în structura 
economică prelungindu-se în cea socială, creându-i astfel un statut economico-social 
particular, specific, în care interesul său personal poate căpăta o „dimensiune so- 
cială“ doar atunci când se corelează cu celelalte calcule individuale ale membrilor 
societății. inegalitatea şanselor apare deci ca o consecință nu numai a pieţei şi 
concurenței, dar şi a modului în care fiecare înțelege să se integreze într-o anumită 
schemă soclală. Libertatea economică se prelungeşte în acest caz într-una socială a 
cărei potenţial incită la progres si stabilitate socială pe termen mai lung. 


1) Friederich A. Hayk - Drumul către servitute, Seria Societate Civilă, Ed. Humanitas, Bucureşti, 
1993, pa, 150, 

2) Michel Didier, Economia: regulile jocului, Ed. Humanitas, Bucureşti, 1994, cap. 15 pg. 244 

3) Idem, cap. Dreptatea socială, pg, 245 
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Prin natura sa, sărăcia se conturează ca o consecință simultană a inegalităţii 
şanselor (în sens material-valoric) $l a unei dreptăţi sociale insuficient controlate şi 
verificate din punct de vedere al procedurilor sociale de redistribuire. Dacă îngrădirea 
sărăcie! şi îmbunătăţirea condiţiilor de viaţă devin posibile numai datorită unei 
creşteri suticiente a venitului naţional, se impune sublinierea necesităţii de încurajare 
a producţiei şi productivităţii ca fiind singurele surse de combatere şi diminuare a 
inegalităților sociale. 


Sărăcia prin esenţă reprezintă un mod de viaţă, iar aspectele sale variate nu pot 
fi considerat separat, 


Variabilele care descriu sărăcia se pot grupa în trei seturi cuprinzătoare: 

- nivelul tuturor veniturilor; 

- sistemul (mecanismul) de distribuire a veniturilor, 

- nivelul şi tipul transferurilor realizate de stat prin sistemul de protecţie socială. 
Aceste variabile pot fi exprimate la rândul lor prin două categorii de indicatori !: 


a) indicatori privind standardul de viaţă propriu - zis, economici prin natura lor: 
adică indicatori al resurselor standardului de viață - (veniturile) - şi ai consumului; 


b) indicatori privind caracteristicile calitative ale vieții populaţiei: speranța de 
viață şi sănătatea, calitatea hranei, educaţia, participarea culturală. Acestea pot fi 
apreciate ca efecte ale standardului de viață dar într-o mare măsură şi ca posibilităţi 
ale populaţiei de utilizare constructivă atât a resurselor economice existente cât şi a 
celor non-economice. 


Cu ajutorul acestor indicatori se pun în evidenţă nu numai numărul de săraci dar 
şi gradul de sărăcie. Coordonatele majore după care se dimensionează sărăcia sunt: 
nivelul venitului, necesităţile minime de viață şi situarea nivelului venitului sub nivelul 
minimului de trai. Dintre aceste trei coordonate minimul de viață se cere detinit şi 
caracterizat în funcţie de interesele practicii din fiecare țară şi obiectivele fiecărei 
etape de dezvoltare, fiind considerat ca esenţial în aprecierea tenomenului de 
sărăcie. 


Minimul de subzistență, sau venitul presupus a satisface necesităţile esenţiale 
pentru supraviețuire, este considerat adesea ca prag absolut al sărăciei pe când 
minimul social reprezintă venitul pretins a satisface la nivel minim nevoile presupuse 
pentru o funcţionare socială normală 4 


Nevoile minime de viață sunt în primul rând nevolle fiziologice ale omului, adică 
tot ce este necesar pentru menținerea în viață şi pentru conservarea capacităţii de 
muncă, În al doilea rând ele cuprind şi ceea ce în mod curent se ñumesc nevoi 
admise, sociale. Exprimarea cantitativă a nevoilor minime se face prin determinarea 


1) xxx Raportul Naţional nr. 1, Bucureşti ianuarie 1994 - „România '89-'93. Dinamica bunăstării 
şi protecţia socială“, Institutul de Cercetare a Calităţii Vieţii. 

2) Pragul de sărăcie este considerat ca acel nivel al venitului (unui individ sau familie) care nu este 
suficient pentru a acoperi nevoile minime ale fiecăruia, conform vârstei şi sexului plecând de la un 
anumit volum de resurse necesar trebuințelor, 
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naturii şi cantităţii de bunuri şi servicii, considerate necesare acoperirii acestor 
trebuințe minime. În ceea ce priveşte nevoile sociale ele se formulează în raport cu 
anumite norme sociale ale colectivități. 


Nevoile cantitative minime sunt de asemenea o definiţie utilă pentru precizarea 
dimensiunilor sărăciei deoarece în funcţie de această coordonată este posibil să se 
compare situaţia sărăciei la diferite momente, să se determine mijloacele de com- 
batere a acestui fenomen precum şi eficacitatea unor măsuri de eradicare. În fiecare 
țară puterea politică are datoria de a stabili nivelul de trai minim în raport cu nivelul 
economiei naţionale acesta fiind reconsiderat pe măsură ce condiţiile generale de 
viață se îmbunătăţesc. 

Important în problematica abordării şi dimensionării corecte a sărăciei ca 
fenomen multidimensional este ansamblul de criterii în funcţie de care se stabileşte 
pragul de sărăcie 1. În general se foloseşte criteriul cheltuielilor minime de trai care 
pot fi determinate ca minimul de subzistență ceea ce nu exclude şi utilizarea com- 
binată a procesului de combatere a sărăciei cu procesul de dezvoltare economică. 


Ambele procese includ o cerere nesaturată (economică şi socială) având fiecare 
reverberaţii în planul reciproc. Cu toate acestea dezvoltarea economică reprezintă 
principala posibilitate de combatere a riscurilor sărăciei însumând într-o viziune 
dinamică nu numai etorturile de acoperire a trebuinţelor segmentului marginalizat 
social, pe termen scurt, ci şi ridicarea nivelului absolut al consumului, minim pe 
termen lung. Se poate aprecia că sărăcia este un fenomen elastic şi perpetuu, în 
concepția unor economişti ea născându-se o dată cu civilizația abundenței. 


27.2. Economia bunăstării şi formele ei 


Bunăstarea-concept, dimensiuni. Ideea de bunăstare a fost dintotdeauna în 
atenţia individului. Formularea ei s-a realizat însă de-a lungul timpului de pe poziții şi 
în condiţii de referinţă diferite. 

Ca element fundamental al situației umane, bunăstarea se constituie ca o 
modelare a sistemului de nevoi potrivit cadrului social-economic în care este integrat 
individul (proprietate, nivel al consumului, stare materială în ierarhia societăţii etc.). 
Bunăstarea, ca situaţie optimală la care aspiră individul, nu presupune agonisirea 
economică fără oprire şi nu provoacă obligatoriu distanțarea bogat-sărac. 


Ea reprezintă, dimpotrivă, un concept rezultat din justiția socială, conferind 
siguranţă şi constituind baza concretă şi solidă din care izvorăsc toate alteranativele 
ființe! umane. Cu toate acestea, din problematica privind bunăstarea nu trebule 
omisă, cl mal degrabă acceptată, „lăcomia umană" ca punct de plecare fundamental 


maţiilor provenite din anchetele asupra bugetului de familie, 


1) Pentru România, pe baza infor te din anc r 
din salariu mediu, iar minimul de subzistență între 30-40% din 


minimul social oscilează între 45-60% 


acesta, 
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pentru analiza economicà. ,Nimeni nu poate pune la îndolală Importanţa lăcomiel“, 
spunea J.K. Galbraith 1 Polli de referință al bunăstării sunt: socletatea $i individul, 
Armonizarea şi coordonarea acestora se realizează pe etaje multiple, cu mijloace 
diferite şi pe baza unor scopuri dintre cele mal complexe. 


Dintre aceste scopuri, amintim concepția lui Albert Schweltzer, după care 
bunăstarea se fundamentează pe respectul vieţii, respect a tot ceea ce contribuie la 
dezvoltarea optimă a capacităţilor specific umane. Toate marile filosofii umaniste au 
fost construlte pe baza acestui concept. 


ECONOMIA POLITICĂ 


Politicile sociale utilizează economia bunăstării pentru a evalua corectitudinea 
programelor sociale formulate în direcția satisfacerii nevoilor individuale. 


Economia bunăstării (welfare economics) are ca obiect explicarea şi profilarea 
modalităților şi mecanismelor de alocare a resurselor în cadrul unui stat impersonal, 
considerat ca o agregare de stări optimale. 


Ea reprezintă latura normativă a științelor economice, analiza respectivă pornind 
de la propriile-i judecăţi de valoare, de la modul în care se poate ajunge la situaţia în 
care o anumită stare socială să fie preferată unei alte stări sociale. 


De aici decurge noțiunea de bunăstare socială (social welfare), care se defineşte 
prin capacitatea de satisfacere a preferințelor individuale ale membrilor unei colec- 
tivități. 


O trecere în revistă a gândirii economice referitoare la problema bunăstării con- 
duce la relevarea mai multor opinii diferite °: 


a) doctrina concurenţei pure şi perfecte corelate cu maximizarea satisfacței, 
având ca reprezentanţi pe Leon Walras şi A.Marshall; 


b) doctrina ofelimităţii, a comportamentului individual optim, având ca susţinător 
pe V.Pareto. 


Confruntarea teoretică dintre concepția marginalistă şi economia bunăstării 
evidenţiază însă în practică aspecte limită care devin importante datorită reflectării 
lor directe asupra politicilor sociale. Criteriul liberei concurențe, aplicabil producției 
bunurilor de interes particular, nu-şi mai dovedesc valabilitatea în cazul producţiei 
bunurilor de interes public. Se poate realiza bunăstarea la nivelul individual con- 
comitent cu bunăstarea la nivelul întregii societății? Piaţa liberă reprezintă o soluție 
pentru cei săraci? Se pot aplica regulile echităţii sociale în egală măsură, prin 


1) I.H.Galbrailh, Ştiinţa economică şi interesul public, Bucureşti, Ed.politică 1982, pg. 19. 

2) Ín concepția lui V.Pareto individul este acela care prin intermediul dorințelor şi preferințelor 
sale reprezintă factorul etalon al economici bunăstării; el are o poziţie neutră în fața influențelor 
pieţei rămânând imperturbabil la orice inflexiuni ale socialului. 

Pentru L.Walras, însă piaţa este locul de confruntare (în condiţii de concurenţă) şi de obţinere a 
maximului de satisfacţie, care, la rândul ei, va [i conferită de utilitatea marginală a produsului. 

La aceste puncte de vedere se adaugă şi poziția lui Jeremy Bentham, reflormatorul social britanic, 
care, în lucrarea „Principiile și morulele legislației“ din 1848, afirmă că utilul trebuie să fie singurul 
criteriu al condiţiei umane și legislaţiei, şi, în consecință, ol trebuie să înlocuiască pe de-a întregul 
noţiunea de bine, 


ECONOMIA POLITICĂ BUNĂSTARE ŞISĂRACIE 457 


E k 
intermediul politicilor sociale, tuturor membrilor societăţii? lată doar câteva întrebări 


care pun față în față economia bunăstării cu scopurile şi mijloacele ei de realizare, pe 
de o parte, cu politicile sociale efective, fundamentate pe principiile egalităţii şan- 
selor, raportate la bunurile şi serviciile incluse şi neincluse în nevoile fundamentale, 
pe de altă parte. 

Ipoteza egalitară a conceptului de bunăstare se bazează însă mai mult pe un 
sentiment de justiţie fundamentală şi solidaritate socială, decât pe considerente 
tehnico-economice. 

Formularea conceptului de „economia bunăstării“ şi elaborarea ulterioară a con- 
ceptului de „bunăstare socială“ au contribuit la formularea şi introducerea unui alt 
termen: „stat al bunăstării“ (welfare state). 


Politica socială adoptată democratic şi promovată în cadrul statului bunăstării 
trebuie analizată din două puncte de vedere: politic şi economic. 


Din punct de vedere politic, în decursul istoriei, funcţia de protecţie statală 
exercitată asupra individului a fost treptat înlocuită cu funcţia de asistenţă, având loc 
o deplasare de la apărarea drepturilor civile (viaţă, proprietate) la apărarea drep- 
turilor economice şi sociale (dreptul la muncă, la asistenţă socială în caz de boală sau 
bătrâneţe, organizarea şi prestarea directă a unor servicii sociale etc.). 

Din punct de vedere economic, statul bunăstării presupune modificarea 
forțelor pieţei libere, a regulilor ei de funcţionare. În acest context sunt de reţinut 
următoarele direcţii de acţiune din partea statului: 

- garantarea unui venit minim indivizilor şi familiilor lor, independent de mărimea 
pieţei şi a proprietăţii lor; dar ...„ un salariu minim echivalent cu posibilitatea de 
supravieţuire în sistemul pieţei perpetuează inechitatea“ sublinia Galbraith !.Statul 
bunăstării nu mai poate coincide deci cu ideea de justiţie socială, atâta timp cât el se 
limitează la un minim de subzistență; 

- reducerea ariei de nesiguranţă privind confruntarea indivizilor cu şomaj. 
inflaţie, bătrâneţe, boli. Aria de nesiguranță provine însă din fenemenele economice 
specifice economiei de piață. „Starea de prosperitate a unui individ - scrie Erich 
Fromm 2 - depinde tot mai mult de forţe care îi sunt exterioare lui şi eforturilor sale 
personale“. El devine astfel un supus al „capriciilor“ - pieţei şi suportă oscilațiile ei, 
fiind ajutat şi susţinut de măsurile politicilor sociale. Statul bunăstării, ca formă ideală 
a unei doctrine bazate pe social-democrație, trebuie să reprezinte mai mult decât o 
simplă politică de prevederi sociale; 

-asigurarea pentru toți indivizii, în mod egal şi justițiar, ca să poată beneficia 
de standarde cât mai ridicate în raport cu o gamă predeterminată de servicii şi 
produse, Producerea bunurilor materiale, precum şi prestarea serviciilor care să 
ridice calitativ nivelul satisfacerii cerințelor sunt supuse de asemenea legilor pieței, 


1) J,K.Galbraith, Op.cit., pg. 332. | P 
2) Erich Fromm, Texte alese, Bucureşti, Editura politică, 1983, pg. 128. 


EE EE 


mecanismelor llberel concurente, formării prețurilor. Aceasta conduce din nou la 
incompatibilitatea teoreticà si practicà a statului bunăstării cu economia de piaţă. 


Aşa cum s-a manifestat în țările scandinave, apoi, în Anglia, Germania şi Austria, 
statul bunăstării presupune încercarea pentru prima dată a unei sinteze între criteriul 
social şi cel al pieței sau, mai bine zis, încercarea rațională din partea factorului social 
de a domina economia de piață, fără însă a o reprima. 


27.3. Nivelul de trai, concept, indicatori 


Premisa teoretică a modului de abordare a problematicii nivelului de trai se 
bazează pe următoarele trei considerente: 


a) oamenii se deosebesc fundamental între ei din punct de vedere al nevoilor şi 
priorităților; 


b) oamenii nu trec în mod obligatoriu la nevoi superioare atunci când cele in- 
ferioare sunt satisfăcute; 


c) numărul celor care preferă să utilizeze forța fizică este mai mare decât a celor 
care utilizează puterea minţii. 


Aceste trei considerente alături de problematica mediului social (implicarea in- 
dividului în procesul luării deciziilor la nivelul societăţii, climatul tensionat sau relaxat 
al raporturilor de interese între diferitele categorii de indivizi, statutul fiecăruia în 
ierarhia socială etc.), generează o nouă concepție asupra nivelului de trai denumită 
problema şanselor de egalitate sau egalitatea şanselor. 


Condiţia umană, poziţia socială, stilul de viață, cultura, valorile şi aspiraţiile, se . 


cer abordate în contextul nivelului de trai care presupune: 
- metodologie de cercetare; 
- indicatori de operaţionalizare 


- formularea unor explicaţii de ordin teoretic pentru exprimarea inegalităților 
sociale existente şi a dimensiunilor acestora. 


Interesante sunt, în această direcție, următoarele trei concepții conturate în plan 
teoretic; 


1, - Construirea unui model al nivelului de trai de tip descriptiv sau de tip 
predicativ. 


Modelul descriptiv (structural) al nivelului de trai explică nu doar opțiunile in- 
dividului în procesul de consum, cl descrie şi comportamentul acestuia încadra! 
într-un anumit context economic şi social (repartiția veniturilor, nivelul prețurilor 
lerarhizarea socială În funcţie de venituri etc.). 


Modelul predicativ al nivelului de trai urmăreşte să redea poziţia individului prin 
intermediul formulării anumitor presupoziţii (cu caracter normativ) din care se pol 
deduce implicaţiile. De exemplu: participarea completă sau parțială la educaţie 
reduce Instaurarea Inegalității economice de perspectivă dar creşterea costurilo! 
educației are un efect invers. Nivelul de tral va avea de suferit prin implicaţiile pe care 


fn Da As pm 


bo "fa — pi sp. 


jor 


egalizarea prin învățătură (ca presupozitie) le va avea asupra individului. Fenomenul 
de constrângere (generat de nivelul cheltuielilor ocazionate de educație) nu se poate 
împăca cu dreptatea socială. Dorința de a trăi mai bine pretinde o conciliere între 
economie si dreptatea socială, iar mecanismul este localizat în „maşina de 
redistribuit“ a societăţii. 

Formularea unui model-tip al nivelului de trai care să se încadreze din punct de 
vedere cantitativ şi calitativ în teoria bunăstării este totuşi greu de realizat datorită 
unor principii care trebuie respectate: 


a) Nivelul de trai nu trebuie apreciat doar prin măsurători ale veniturilor, 
beneficiilor sociale, bunurilor de capital. 


El trebuie apreciat printr-o listă completă de indicatori, cum sunt: indicatorii de 
educaţie, de ocupare a forței de muncă, ai duratei muncii, ai mediului de muncă, cei 
ai condiţiilor de locuit de transport şi telecomunicații, ai timpului liber, criteriile de 
apreciere a relaţiilor sociale şi politice, a siguranţei sociale, de sănătate, mobilitate 
socială etc. 

b) Pentru obținerea unui tablou cât mai fidel al nivelului de trai, trebuie com- 
parate condiţiile de viaţă ale diferitelor grupuri de populaţie. Acest fapt 
presupune existența unor date la nivel individual, care, agregate apoi la nivel 
național, compun grupe de populaţie după nivelul lor de trai. Numai astfel se vor 
putea rezolva mai departe, prin politici sociale adecvate, problemele anumitor seg- 
mente şi categorii de populaţie; 

c) Nivelul de trai trebuie descris ca un tot unitar, specificându-se însă rapor- 
turile dintre diferitele sale componente ce caracterizează domenii diverse. Cu toate 
acestea, este imposibilă descrierea normativă a nivelului de trai, deoarece nu se 
poate calcula un indice al nivelului de trai care să aibă la bază o singură metodă, 
general acceptată şi care să permită combinarea unor factori diverşi şi contradictorii: 
venitul-sănătatea-mediul de muncă-climatul social etc. 

2. Unitatea de analiză folosită presupune analiza comparată a nivelului de trai 
pe plan internaţional ceea ce impune asigurarea unității metodologice de calcul 
printr-o corelare a definiţiilor şi analizelor. Acestea trebuie să prezinte grupurile 
socio- economice şi categoriile de familii subliniind în acelaşi timp particularităţile lor. 

Cu toate impedimentele pe care le ridică reflectarea cifrică a dimensiunilor 
nivelului de trai, totuşi, eforturile de a găsi formulări cât mai aproape de realitate sunt 
concertate atât la nivelul fiecărei țări, cât şi la cel al organizațiilor internaţionale. 

Sistemul indicatorilor de apreciere a nivelului de trai se bazează, în general, pe 
trei elemente de comparabilitate: 

- conceptual, măsurătorile referindu-se la acelaşi concept; 

- statistic, ceea ce presupune utilizarea aceloraşi metode de înregistrare şi de 
cuantificare; š 

- interpretativ, folosindu-se acelaşi sistem de valorizare. 

Aceste rigurozităţi teoretice, având profunde implicaţii practice, vor fundamenta 


promovarea pe o perioadă îndelungată a unei politici sociale cu o largă arie de 
cuprindere. Ea se va manifesta pe următoarele coordonate: alocarea de fonduri mari 
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pentru educaţie; existenţa unui important sector public (necesar sistemului social); 
restrângerea inegalităţilor între categoriile ocupanților; rata înaltă a mobilităţii forței 
de muncă; o cât mai completă înzestrare a gospodăriilor populației cu inventar casnic 
etc. 

indicatorii nivelului de trai sunt de nivel individual dar se manifestă la nivelul 
resurselor publice si al investițiilor. 


În general, ilustrarea unui nivel de trai ridicat se face prin trecerea în revistă, cu 
multă rigurozitate, a unor fenomene, cum ar fi: dezvoltarea economică; descresterea 
ratei ocupării forței de muncă în sectorul agricol; creşterea puternică a sectorului 
serviciilor; existența unui sector public puternic, care va asigura premisele menținerii 
în limite decente a nivelului de trai în perioadele critice; complexa dezvoltare a 
învățământului, ca sursă a creşterii economice; nivelul relativ înalt al cheltuielilor 
pentru bunăstarea socială (ca procente din produsul intern brut). 


Exprimarea acestor fenomene este deseori greoaie şi incorectă, dând naştere la 
deficiențe ce se manifestă atât la nivel naţional, cât şi internaţional. Dintre acestea 
menționăm: 


- Dificultatea determinării venitului. La nivel naţional, acest impediment se 
declanşează o dată cu necesitatea definirii conceptului de venit, precizarea surselor 
sale de formare, determinarea venitului ilegal etc. La nivel internaţional, dificultăţile 
legate de conceptul de venit se vor repercuta asupra dificultăților de comparabilitate 
între țări, decurgând din variațiile ratelor de schimb, din transferul de securitate 
socială, diferite de la o țară la alta etc. 


- Dificultăţi ce provin din modul de analiză a inegalităţilor sociale. Acest tip de 
analiză se reduce, în principiu, la comparații între categoriile de muncitori-salariați, 
între. situaţiile materiale ale minorităţilor etc. Aici nu se ia în calcul fenomenul 
multidimensional al sărăciei, în cadrul căruia privațiunea trebuie înțeleasă ca un 
„concept obiectiv şi subiectiv, în acelaşi timp“. 


Una dintre limitele teoriei economice a nivelului de trai este aceea că ea nu ia în 
considerare elementele ce caracterizează sărăcia, considerată prin natura sa un 
mod de viaţă, ale cărei aspecte variate nu pot fi apreciate separat de nivelul de trai. 
Se impune deci, integrarea noţiunii de sărăcie sub forma unui grup de indicatori 
specifici ce caracterizează această stare. Reconceptualizarea “sărăciei“ presupune 


însă abordarea ei astfel încât să încorporeze un model al omului şi al comportamen- 
tului său, atunci când se confruntă cu această situație. 


Printre preocupările de soluţionare a dificultăților menţionate se înscriu şi cele 
referitoare la perfecționarea sistemului de indicatori care reflectă nivelul de trai. 


Astfel, s-a ajuns la înlocuirea indicatorului produs intern brut cu alti indicatori. 
Se apreciază că produsul intern brut nu furnizează nici o informație asupra distribuirii 
bunăstării, Pe de altă parte, se conturează şi opinia după care prețul plătit de 
populaţie pentru creşterea P.l.B. a devenit, în ultima vreme, deosebit de ridicat, dacă 


se lau în considerare poluarea, starea sănătății, creşterea nesiguranței personale, 
abuzul de droguri şi alcoolul etc, 


Pentru combaterea acestor efecte negative sunt necesare investiții, care, incluse 
în PI.B., deviază aspectul lor negativ, deformând indicatorul macroeconomic în sen- 


zg 
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sul dezvoltării sale, fapt ce conduce la aprecierea eronată a unei creşteri a nivelului 
de trai, La aceasta se mai adaugă și aspectul după care indicatorii de exprimare a 
nivelului de trai trebule să-şi reflecte rezultatele în modul de trai al oamenilor. 


- O altă diticultate de exprimare a nivelului de trai decurge din faptul că nu toate 
componentele calităţii vieţii pot fi măsurate în bani. Pentru dezvoltarea unora din 
aspectele menţionate pe lângă contabilitatea naţională s-a dezvoltat si un sistem 
complementar de contabilitate socială, axată pe cercetarea nivelului de trai, cu 
scopul de a furniza descrieri amănunțite şi simultane asupra condiţiilor de viață ale 
indivizilor şi gospodăriilor lor. 


3. Perspectiva socială este a treia concepţie formulată în plan teoretic privind 
abordarea nivelului de trai. 


Această perspectivă poate fi de tip behaviorist (considerând că rădăcinile con- 
sumului ca acțiune umană se găsesc în norme, uzanțe şi deprinderi) sau de tip 
subiectivist, caracterizând nivelul de trai pornind de la preferinţele şi înclinațiile 
individuale ale omului, care se oglindesc în inegalitățile socio-economice. 


Aceste trei concepții prezentate nu constituie compartimente etanşe ci doar 
construcții utile pentru o abordare metodologică a conceptului de nivel de trai". 


În toate aceste considerente se poate observa preocuparea pentru trecerea de la 
evaluările cantitative a nivelului de trai la cele de ordin calitativ. Ilustrarea o face 
însuşi faptul că diferite organizații internaționale (inclusiv O.N.U.) au elaborat un 
sistem de indicatori sociali ai nivelului de trai, iar O.E.C.D.- ul face recomandări 
precise privind fundamentarea şi nominalizarea unui număr de 33 de astfel de in- 
dicatori. 


La baza acestor fundamentări, au stat studii şi măsurători la nivel individual şi la 
cel de gospodărie, la care se adaugă totalitatea aspectelor legate de populație, 
economie, educaţie, condiții de muncă, locuinţă, mediu înconjurător, transport, timp 
liber, relaţii sociale şi mobilitatea socială. 


Tabloul acestor indicatori sociali ai nivelului de trai se prezintă asttel: 


1) Se poate aborda natura unui optim social cu referire la anumite judecăţi de valoare fundamentale 
cum sunt cele din economia paretiană a bunăstării. 

Conceptul de oplim Pareto se bazează pe: a) fiecare individ e cel mai competent să judece despre 
propria sa bunăstare; b) bunăstarea socială se defineşte numai în termenii bunăstării indivizilor; c) 
bunăstarea indivizilor nu se pretează la comparații, 

Deducem că raportul de apreciere al bunăstării la Pareto este de la individ la societate, Cu toate 
acestea pentru o viziune definită dar complementară John E. Roemer spune : "Economiştii clasici 
şi Marx plasau societatea În centrul sistemului economic iar individul la periferia lui. Teoria 
neoclasică a revenit la eroarea ptolemeică, plasând în centru individul” - articolul "Neoclasicism 
marxism and Collectiv Action”, Journal of Economic Issues 12 martie 1978 pg. 148. 
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DOMENIUL SOCIAL INDICATOR 
1. SĂNĂTATEA 


Durata medle a vieții... - Speranţa de viață 


- Rata mortalităţii prenatale 


2. STAREA DE SĂNĂTATE . Atecţiuni de scurtă durată 
- Afectiuni de lungă durată 


3. EDUCAȚIE ŞI ŞTIINŢA 


DE CARTE 

Utilizarea facilităților - Nivel de pregătire 
pentru educaţie 

Ştiinţa de carte .... - Educaţia adultului 


- Rata analfabetismului 
4. OCUPAREA ŞI CALITATEA VIEŢII DE MUNCĂ 


Posibilităţi de ocupare .... - Rata şomajului 
- Munca cu timp parţial (involuntar) 
Calitatea vieții de muncă .... - Muncitori descurajaţi 


- Numărul mediu al orelor de muncă 

- Timpul de transport la locul de muncă 
- Concedii anuale plătite 

- Programe flexibile 

- Câştiguri medii 

- Accidente mortale 


- Noxe 
5. TIMPUL LIBER 


Utilizarea timpului liber .... - Timpul liber 


- Activităţi de timp liber 
6. ACCESIBILITATEA LA BUNURI ŞI SERVICII 


- Venituri .... - Venitul scăzut 
- Sărăcia (lipsuri materiale) 


- Bogăția .... ` » Distribuţia bogăției 
7. MEDIUL FIZIC 
Condiţii de locuit ,,,, - Spaţiul de locuit 
- Mediul extern 
Accesibilitatea la servicii - Contortul locuinţei 


- Aproplerea serviclului 
- Poluarea aerului 
- Zgomot 
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8. MEDIUL SOCIAL 


Atasamentul social .... - Rata sinuciderii 
9. SIGURANȚA PERSONALĂ 
Expunerea la risc .... - Vătămări mortale 


- Vătămări grave 
Amenințare percepută - Teama pentru siguranța personală 


Dintre cele mal actuale probleme inovaţia socială se află în centru atenţiei 
diferitelor politici sociale. 


Paradigma organizațională a capacităţii umane va avea rolul unei adevărate 
busole în căutarea şi definirea noilor dimensiuni ale bunăstării, calităţii vieţii şi 
nivelului de trai inclusiv în atenuarea inegalităților şi protecţiei sociale. 


27.4. Politici de protecţie socială: necesitate, sferă, 
obiective, mijloace 


Concepţia despre o „viață bună“, formulată prin obiectivele politicilor sociale, 
reprezintă dezideratul în care umanul a excelat dintotdeauna. Apare însă necesară 
diferenţierea - atât teoretică, cât si practică - între o politică socială care reflectă 
realitatea şi condiţiile unei societăţi a abundenței, pe de o parte şi o politică socială 
care trebuie adecvată condiţiilor cerute de tranziţia la economia de piaţă, pe de altă 
parte. Este vorba de priorităţile sociale diferite ce se constituie în configurația unor 
obiective deosebite de la un sistem economic la altul. Plecând de la concepția lui 
Alfred Marshall, după care un sistem economic este în evoluție şi schimbare per- 
manentă, se poate aprecia că şi politica socială va însoți orice modificare a sistemului 
economic. Oportunitatea unor obiective va fi şi ea diferită, după cum diterite vor fi 
resursele şi dimensiunea lor. 


În planul nivelului de trai, s:a acumulat o moştenire nedorită care reprezintă un 
adevărat impuls pentru cercetare şi practică în direcţia conceperii unei politici sociale 
de o esenţă nouă. În etapa de tranziţie, se conturează cu necesitate manifestarea 
subordonării strategiei economice față de problema asigurării bunăstării, a cărei 
realizare se va produce în mod treptat. 


Fizionomia conflictuală a procesului de tranziție apare ca un concept multidimen- 
sional care, pe lângă trăsăturile unel restructurări în plan economic şi politic, are şi o 
reflectare la nivel social, prin: statutul structurilor sociale, interdicțiile la care sunt 
supuși Indivizii şi prin caracterul idealurilor care determină mutații substanţiale în 
universul uman, 

Un sistem de protecție socială eficace nu reprezintă doar o exigenţă de ordin 
moral şi politic, cl și una de ordin economic. De aceea, politica socială specifică 
perloadel de tranziţie trebule să reflecte, în primul rând, protecția socială pentru a 
putea asigura individului posibilitatea traversării, în condiții cât mai bune, a unei 


dé 
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perioade mai lungi sau mai scurte de timp, perioadă ce se caracterizează prin 
perturbații cu efecte sociale dure (şomaj, inflație puternică, necontrolată). 

Polarizarea societăţii în bogaţi şi săraci este un fenomen organic, specific 
societăţilor bazate pe proprietatea privată. Între grupurile situate la antipozii sociali, 
se desfăşoară însă un evantai larg format din grupuri încadrate în categoria celor cu 
bunăstare sau a celor cu posibilități reduse şi modeste. De aici decurge accesul 
diferențiat al individului la mărfurile şi serviciile existente pe piaţă, ceea ce face 
necesară abordarea diferențiată a problemei protecţiei sociale. 


A lăsa populația să-şi procure pe cale legală, în mod independent, cele necesare 
vieţii fără o protecţie din partea statului este inacceptabil moral şi devine periculos 
din punct de vedere politic. 


Protecţia socială se fundamentează pornind de la: 


- factorul social (aşa cum apare el la nivelul vieţii curente), colectivitatea se 
manifestă prin problemele ei comune; 


- factorul economic şi social (agentul economic şi social) se prezintă sub forma 
unor specificități ale locului de muncă, ale condiţiilor şi duratei muncii; 


- căile şi mijloacele de realizare, în fapt a protecţiei sociale care au la bază 
programe cuprinzând obiective, termene, finalităţi şi concretizări, pe categorii so- 
ciale. 


În cadrul acestor politici de protecţie socială se evidenţiază realitățile sociale ale 
perioadei, necesarul de resurse, modul de alocare, precum şi eficiența măsurilor 
întreprinse. 


În sistemul economiei de piață, subordonarea statului față de interesele in- 
dividuale se împleteşte în mod fericit, cu o anumită simbioză între interesul 
producătorului şi cel public. 


Asigurarea de către administraţia de stat a unor dotări, prin care să se acopere 


diferite nevoi generale reprezintă o justă orientare în politica socială, contribuind la 
satisfacerea interesului individului. 


Conştiința publică trebuie să accepte, că, între țelurile urmărite de sistemul 
planificat şi mijloacele care slujesc nevoii şi interesului social au existat şi s-au 
manifestat dintotdeauna o serie de divergențe fundamentale de cele mai multe ori 
înnăbuşite. Nevoile de bază ale omului, multă vreme satisfăcute insuficient sau 
neglijate în sistemul economiei administrativ- centralizate, au ridicat problema unor 
mutații în ceea ce priveşte căile concrete de satisfacere a lor. 


Tocmai din unghiul în care se intersectează priorităţile sociale cu investigarea 
mijloacelor şi resurselor lor de satisfacere se conturează politica socială a statului. 


Politica socială reprezintă un ansamblu de scopuri (obiective) şi instrumente de 
analiză, prin care puterile publice realizează afectarea normativă a resurselor publice 
Şi a distribuirii veniturilor în perspectiva umanistă a dreptății sociale. Din această 
cauză, politica socială reprezintă un element de re 
sociale și politice. 


glare a conflictelor economice, 
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Elaborarea unei politici sociale eficiente depinde de modul de aplicare a prin- 


cipiului după care bunăstarea societăţii este influențată hotărâtor de bunăstarea 
fiecărui individ în parte. 


Conceptul de politică socială a statului se concretizează prin obiectivele sale, 
câmpul de acțiune, natura precisă a măsurilor ce se impun a fi luate, prin decizii şi 
efecte (cine beneficiază şi amploarea rezultatelor obținute). 


Structura politicii sociale are o configuraţie pe obiective, acestea fiind: cons- 
truirea şi materializarea în fapt a unui sistem de protecţie socială, care să cuprindă 
un evantai cât mai larg de măsuri privind asigurările, pensiile, alocaţiile de şomaj etc.; 
fixarea unui salariu minim garantat interprofesional; intervenţia dirijată privind repar- 
tiția şi politica de transferuri a veniturilor; dreptul la muncă şi rolul sindicatelor în 
elaborarea politicilor sociale la nivel microeconomic; durata zilei de muncă şi 
problema habitatului; problema timpului liber şi politica culturală. 


Politicile sociale utilizează economia bunăstării pentru a evalua conţinutul 
programelor sociale în direcția satisfacerii nevoilor individuale. 


Protecţia socială a devenit la ora actuală o temă majoră pentru întreprinderi, 
salariaţi şi toţi ceilalţi factori implicaţi în acţiunile sociale, acestea reprezentând 
obiectivul central al politicii sociale. Sursă majoră a tensiunilor sociale - sărăcia - 
impune la rândul ei accentuarea funcţiilor protective ale colectivități. 


Tipuri şi domenii de protecţie socială. Sistemul de protecţie socială este con- 
ceptul privind asigurarea unui standard de viață, de bază, pentru toți oamenii, in- 
diferent de mijloacele de care aceştia dispun. Sistemul furnizează un set complet de 
protecţie socială care trebuie să fie cuprinzător, să funcționeze operativ şi adecvat, 
prin metode de conducere şi normative specifice domeniului. 


Se disting numeroase domenii şi categorii sociale care cer prezenţa protecţiei 
sociale: 


a) Protecţia şomerilor. Pentru a se evita manifestarea convulsiilor sociale în 
planul forței de muncă, în mai toate ţările lumii a fost adoptat un sistem legal de 
protecţie socială, care vizează drepturile băneşti şi perioada de ajutor de care 
beneficiază un şomer, precum şi sursele de formare a fondurilor din care se plătesc 
asemenea ajutoare. 


Organizarea acestui tip de protecție prevede trei forme de ajutor: indemnizaţia de 
şomaj (sau asigurarea de şomaj), asistența de şomaj şi ajutorul social de şomaj. 
Indemnizaţia de şomaj se acordă pentru o anumită perioadă stabilită de lege. În 
funcție de legislaţia din fiecare țară, Indemnizaţia de şomaj reprezintă un anumit 
procent din salariul brut al fiecărui salariat înainte de a fi concediat. De asistenţa de 
şomaj beneficiază - persoanele în cauză - încă o anumită perioadă de timp după cea 
legală privind indemnizaţia de şomaj. Ajutorul de şomaj se acordă celor cu o situație 
materială deosebit de precară și care au ieşit de sub incidența primelor două forme 
de protecţie. 

Când şomajul ia proporţii considerabile sau este de lungă durată, sistemul de 
protecție socială devine vulnerabil, deoarece fondurile alocate sunt insuficiente 
pentru menţinerea nivelului indemnizaţiei de şomaj care trebuie să asigure minimul 
necesar pentru un trai civilizat. 
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În toate țările industrializate, protecția socială are un caracter activ, fiind însoțită 
de o serle de programe privind: reconversiunea şomerilor; pregătirea acestora în 
concordanţă cu structura cererii de muncă sau redistribuirea lor în profil teritorial; 
programe de tormare profesională a tinerilor pentru a fi integrați cât mai activ într-o 
ocupație economico-socială. Toate aceste programe sunt, de regulă, susținute de 
sindicate, de salariaţi, de oficiile locale de administrare a pieţei muncii şi de stat. 


b) Protecţia mediului, a lucrătorului şi a publicului. Poluarea a devenit un prilej 
de iritare permanentă în universul civilizației industriale avansate cu 


„înspălmântătoarea“ ei armonie între productivitate şi distrugere, între creştere și 
regres. 


Pădurile de coşuri de fabrică fumegânde, care simbolizau odinioară vitalitatea 
economică, exercită în prezent o presiune în direcţia combaterii poluării. Etapei 
tehnologice şi celei pretehnologice îi sunt comune anumite concepte despre om şi 
natură, în cadrul cărora apar diferite moduri de a sesiza, organiza şi moditica 
societatea şi natura în funcție de raţiuni teoretice şi practice. 


în ultima vreme, au apărut numeroase lucrări privind mediul urban, ce combină 
aspectele sociale, economice, profesionale şi de siguranță ale omului. În aceste 
studii sunt implicaţi toți factorii interesați: industrie, parteneri sociali, colectivităţi 
locale, asociaţii de apărare a mediului. 


Abordarea problemei deşeurilor periculoase, educarea personalului în tratarea şi 
controlul calităţii reziduurilor, precum şi formarea personalului în acest domeniu au 
început prin ample analize-sinteze, iniţiate şi elaborate la nivelul unor organizații de 
ameliorare a condiţiilor de viață şi de muncă 1 


În urma acestor analize, au fost elaborate obiectivele unui nou proiect: „Perspec- 
tive în materie de mediu si calitatea vieții 1992-2000“, în care sunt fundamentate 
instrumentele de previziune pe termen mediu şi lung, în domeniul protecției mediului, 
în directă legătură cu schimbările socio-economice. 


Reglementările antipoluante (lupta împotriva zgomotului, epurarea apelor, 
eliminarea şi tratarea deşeurilor etc.) nu reprezintă doar o necesitate a protecției 


sociale, ci şi un factor de lansare a unor programe de creare a noi locuri de muncă, 
legate de protecţia mediului. 


Corelate cu aceste aspecte ale problematicii „locului de muncă“, contribuțiile 
sindicatelor se concretizează în cereri de protecție a salariatului în următoarele 
direcţii: înlăturarea factorilor de risc, în ceea ce priveşte locul de muncă; stabilirea 
unor norme acceptabile de muncă; dimensionarea săptămânii de lucru şi a tuturor 
tipurilor de concedii, prin negocieri; drepturi de boală şi de pensile; protecția mun- 
citorilor cu calificare redusă în condiţiile introducerii nollor tehnologii etc. 


De obicel, la negocieri, sindicatele pun accentul pe salarii, obiectivul flind uşor de 
măsurat şi de urmărit. În ceea ce priveşte ridicarea calității muncii, care este subiec- 


1) Fondation européenne pour Pamelioration des iti i i 
i es conditions de vie et de travail - Rapport annuel 
1989 - Loughlinstown House, Shankill Co.Dublin, Irlanda re ehg 
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tivă, aprecierea ei putând diferi de la un individ la altul, aceasta își găseşte un loc 
redus în cadrul negocierilor. 


c) Protecţia consumatorului. Segment al protecţiei sociale, protecţia con- 
sumatorului porneşte de la evaluarea tehnologiilor de viltor şi repercusiunile asupra 
individului în calitatea sa de consumator. În această direcţie, s-au conturat unele 
acțiuni privind „aspectele sociale ale biotehnologiei“, cum sunt: aplicaţiile bioteh- 
nologiei şi consecinţele sale pentru consumator; informarea mai bună a con- 
sumatorului; mecanismul de implicare a consumatorului în evoluţia biotehnologiei, 
fără a-şi sacrifica interesele. 


Obiectivele acestei protecţii sociale se referă, în primul rând, la identificarea din 
start a posibilităţilor de folosire a inovației tehnologice în aşa fel încât să nu 
stânjenească consumatorul. De asemenea, se urmăreşte încurajarea oricărui fel de 
încercare de a corela inovaţia cu prevenirea consumatorului. 


Grija pentru individ apare în acest caz pe multiple planuri: fie că este vorba de 
consumatorul de alimente, medicamente, de informaţii mass-media, fie că aceasta se 
referă la consumatorul de timp liber, de bunuri de folosință îndelungată etc. 


d) Protecţia sănătăţii. Acest tip de protecţie face parte din obiectivele de 
protejare a mediului de viață. Obiectivele sale au drept scop furnizarea factorilor de 
decizie a unui ansamblu de referinţe privind proiectul normelor de sănătate şi 
siguranţă, în avantajul întreprinderilor şi lucrătorilor, prin promovarea sănătăţii tuturor 
oamenilor cu prioritate a grupurilor vulnerabile şi expuse la risc. 


e) Protecţia handicapaţilor. Pornind de la drepturile civile ale cetățenilor mai 
slabi, apar evidente importanţa şi rolul serviciilor sociosanitare, pentru a proteja şi 
oferi sprijinul adecvat individului şi familiei sale. 


În aceste cazuri, protecţia socială va cuprinde un-ansamblu de măsuri prin care 
se încearcă cultivarea valorii şi semnificaţia diferită a simțului de responsabilitate, de 
abilitate manuală (atunci când este posibil). Dificultatea de integrare a acestor per- 
soane în lumea muncii cere mijloace de protecţie economică şi socială, 
corespunzătoare acestei categorii sociale defavorizate. Începând cu integrarea 
școlară (individualizarea unor planuri educative, ce garantează trecerea de la un nivel 
şcolar la altul) şi până la găsirea unui loc de muncă pentru aceste persoane care să 
le confere o oarecare independenţă economică, protecția handicapaţilor se con- 
stituie ca cea mal asiduă purtătoare a mesajului umanist- social. 


f) Protecţia copilului şi a tineretului. Abordarea şi studierea problemelor 
specifice vârstei tinere au un impact particular deosebit asupra calităţii vieţii. Aspec- 
tul tot mal emblematic al condiţiei juvenile prezintă o serie de caracteristici negative, 
precum; violența minorilor, slăbirea legăturilor familiale dintre generaţii, consumul de 
droguri şi alcool, problema şomajului la categoriile de tineri, marginalizarea socială 
a tineretului etc. La toate acestea, se adaugă precaritatea şi sentimentul de 
nesiguranţă. 

Segregarea formativă şi ocupaţională a tineretului intră adesea în conflict cu 
politicile şanselor egale, constituind probleme ce confruntă tabloul social juvenil. De 
aici, necesitatea unor măsuri de protecţie, specifice valorilor şi opțiunilor acestei 
categorii de indivizi în formare. 
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g) Protecţia socială complementară. Detaliind ansamblul dispoziţiilor fiscale si 
sintetizând practica în gestionarea fondurilor legate de asigurările sociale com- 
plementare, protecţia socială complementară trebuie să se manifeste la nivelul 
fiecărei unități economice. Scopul ei este de a completa protecţia socială exercitată 
de stat şi de a asigura salariaţilor o protecție socială în cazul producerii unor eveni- 
mente, cum ar fi: decese, incapacitate temporară de muncă, boală profesională etc. 


Protecţia socială complementară se concretizează în: ajutoare şi ocrotire în caz 
de incapacitate temporară de muncă; ajutoare specifice în cazul noxelor profesionale 
etc. 


27.5. Relatia tehnic-ecologic-economic-social 


Modificările produse de revoluția stiintifico-tehnicá în sistemele politico- 
economice şi sociale determină definirea secolului XX ca o perioadă „controversată“ 
pe plan social şi tehnic, dimensionată de importante mutații care au loc datorită 
modificărilor la care este supusă natura cât şi ființa umană. Implicaţiile asupra tuturor 
domeniilor vieţii economico-sociale influențează detinitoriu relația tehnic-ecologic- 
economic-social. 


înnoirea tehnologică se reflectă în transformările structurii profesionale care la 
rândul lor prezintă unele aspecte conjugate cu factorul economic: 


a) dispariţia sau modificarea conţinutului unor meserii (în special a celor care 
necesită efort fizic mare, muncă în condiţii grele sau vătămătoare precum şi 
reducerea ponderii anumitor meserii care necesită efort intelectual rutinier); 


b) modificări în diviziunea muncii, în perspectivă se conturează apariţia unui 
nou tip de diviziune tehnică a muncii!; 


c) moditicarea statutului diferitelor profesii în procesul dezvoltării 


economice, proces care raportat la sensul dezvoltării sociale declanşează poziții 
diferite pentru unele profesii sau grupuri de profesii; 


În funcţie de rolul jucat în promovarea progresului tehnic şi tehnologic, profesiile 
se pot clasifica în; 1) protesii de străpungere - purtătoare ale direcțiilor principale 
ale schimbărilor tehnologice; 2) profesii de dezvoltare - care generalizează 
schimbările tehnologice; 3) profesii de susţinere - care preiau inovaţia şi asigură 
funcţionarea echilibrată a diferitelor componente ale mecanismului social?. 


1) În această problemă părerile sunt împărțite și chiar contradictorii: unii specialişti susțin că noua 
tehnologie conduce prin comprimarea unor multiple funcţii de muncă, operaţii activităţi pe un 
număr restrâns de locuri de muncă la dispariţia diviziunii muncii istoriceşte constituite; alţii susțin 
că dimpotrivă noile tehnologii vor atrage după sine sau vor amplifica viziunea muncii în forme noi. 
2) Pentru completare vezi Florin Pavelescu „Înnoirea tehnologică şi remodelarea structurilor 
profesionale“ revista Muncă şi Progres Social nr. 2-3/1991, pg. 62-66, : d 


ji 


ECONOMIA POLITICA BUNĂSTARE SI SĂRĂCIE. / 503 


d) Remodelarea structurilor profesionale ale fortei de muncă după criteriile 
eficienței şi satisfacerii cererii sociale reale conduce la o creştere a ponderii 
profesionale legate direct de unele servicii sociale (învățământ, sănătate, asis- 
tență juridică) sau de prelucrare a timpului liber. Se înregistrează în acest sens o 
corectare a actualei structuri profesionale (orientată cel puţin din punct de vedere 
formal excesiv spre activitățile numite „productive“), însoțită de preocuparea pentru 
creşterea calității serviciilor sociale. k 


Remodelarea structurilor profesionale este un proces complex nelipsit de 
asperitàti şi contradicții. El trebuie să țină cont nu doar de sarcina de muncă în noile 
condiții impuse de progresul tehnic dar şi de: 

- dezvoltarea personalităţii, creşterea experienţei; 

- garantarea securităţii la locul de muncă; 

- verificarea gradului de sănătate al individului. 

Pe lângă criteriile de ordin tehnic, tehnologic şi economic, setul de criterii 
sociale se completează cu cele de natură ecologică (raportul solicitare fizică şi 
mediul ambiant - temperatură, lumină, zgomot, vibrații, noxe, muzică funcţională) în 
contextul unei corelări a capacităţilor: de percepere a informațiilor, de adaptare a 
programului de lucru în funcţie de aceste informaţii, de abilitatea de generalizare, de 
eliminarea efectelor contradictorii, de coordonare complexă simţ-mişcare, de 
flexibilitate etc. 

Realizarea unei discipline sociale bazate pe reglementări de ordin ecologic 
(coerente şi suficient de elaborate încât impunerea lor să necesite şi un control 
responsabil față de integritatea individului şi a mediului în care trăieşte şi munceşte) 
reprezintă obiective ale iniţierii unor reforme sectoriale în sfera securităţii sociale care 
se manifestă cu insistență în multe țări ale lumii. 

Domenii diferite ale protecţiei sociale sprijinite de diferite organizații guvernamen- 
tale si nonguvernamentale (N.G.0.) necesită resurse financiare şi umane dimen- 
sionate de nivelul standardelor privitoare la serviciile sociale. 

Degradarea mediului înconjurător, cu tot labirintul său de cauze şi consecințe, a 
declanşat activităţi de reducere şi eliminare a poluării mai mult cu caracter curativ 
decât preventiv !. 

Înființarea Consiliului de Securitate pentru Mediu al Naţiunilor Unite la cerința 
expresă a Clubului de la Roma (1989) propune realizarea unor întâlniri regulate ale 
liderilor industriali, bancheri şi guvern din cele cinci continente în „Runde ale Dez- 
voltării Globale“. Asemănătoare într-un fel cu Runda pentru tarite ale GATT ele pot 
reconsidera necesitatea armonizării competiției şi cooperării în lumina constrângerii 
dictate de protecția mediului înconjurător. 

Acultatea problemelor ecologice care planează asupra individului şi societăţii 
generează o serle de Iniţiative la nivel mondial cum ar fl: 


1) Alexander King şi Bertrand Schneider - Prima revoluție globală - o strategie pentru 
supraviețuirea lumii, Ed Tehnică Bucureşti, 1993, pg. 115-116, 
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- fundamentarea unor Programe de dezvoltare pentru asigurarea sistemelor ener- 
getice „curate“; 


- respectarea și recunoașterea contribuţiei fiecărei țări la nedepăşirea cotelor de 
bioxid de carbon, la nivel global; 


- înființarea (în particular, în țările foarte industrializate) a unor Centre Naţionale 
pentru Tehnologie Curată; 


- Studierea Energiei în Agricultură (pentru a găsi soluţii de reducere a emisiilor 
provenite din agricultură care pot genera şi contribui la „efectul de seră“; 


- conceperea unor programe educaționale care să includă şi instruirea în protecția 
mediului etc. 


x x 
x 


Cu siguranţă că „Progresul tehnic deranjează obisnuintele. El suscită rezistențe. 
Mai multe forțe se opun progresului tehnic: teama de schimbare, absenţa motivaţiei 
şi lipsa de imaginaţie“ spune Michel Didier în „Economia: regulile jocului“ ?. 


Chiar dacă progresul tehnic a generat întotdeauna teamă, consecinţele sale în 
plan tehnic, economic, ecologic şi social au constituit obiect al atenţiei umanității nu 
pentru că respingerea ar conduce la declin economic ci pentru că el „schimbă în 
permanenţă contururile hărții activităţilor economice“ 2 incitând socialul să se confor- 
meze cu evoluția însăşi. 


1) Michel Didier, „Economia; regulile jocului“, pg. 161, d 
2) Idem, pg. 169. 
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SECŢIUNEA a V-a 


ECONOMIILE NAȚIONALE ȘI MEDIUL ECONOMIC 
MONDIAL 


Fiecare economie națională se află, în permanenţă, sub influența unui mare număr ` 
de factori - economici şi sociali, politici şi culturali, tradiționali şi psihologici, interni 
şi internaţionali. Factorii interni au rolul hotărâtor, pentru că ei determină resor- 
turile esenţiale ale producţiei şi constituie stimulenții principali ai progresului, ai 
ridicării calității vieții, ai conturării perspectivelor de dezvoltare ale fiecărei țări. 
Totodată, trebuie menționat că nici o țară - oricât de mare şi bogată ar fi - nu se poate 
izola de restul lumii; progresul economic si social contemporan este indisolubil 
legat de relaţiile economice internaţionale, de economia mondială . 


Mediul economic internaţional se află, la rândul său, sub impactul a numeroase 
condiții şi împrejurări, factori conjuncturali şi politici, tehnici şi umani, care capătă 
valori şi caracteristici diferite în diverse perioade sau etape de dezvoltare. Astfel, este 
unanim cunoscută şi recunoscută influența complexă pe care o exercită, în prezent, 
asupra economiilor naţionale, revoluția tehnico-ştiințifică contemporană, 
microelectronica şi informatizarea societăţii. După cum, nu pot fi neglijate 
schimbările adânci produse în raporturile dintre ţări, apariția unor. noi Centre de 
putere economică, noile trăsături pe care le capătă diviziunea mondială a muncii pe 
fondul adâncirii şi diversificării interdependenţelor internaţionale. De fapt, extinderea 
considerabilă a consumului de bunuri şi a comerţului internaţional, care a avut loc în 
ultimii ani, au fost facilitați de accentuarea  interdependenței dintre țări şi de 
progresele tehnologice. De aceea, cunoaşterea multiplelor forme prin care se 
realizează strânsa legătură şi interdependenţă dintre economiile naționale şi 
economia mondială prezintă un interes deosebit pentru stabilirea strategiilor de 
dezvoltare şi de creştere a eficienţei mecanismelor economice. 


Retin atenţia în mod deosebit problemele complexe şi complicate pe care le ridică 
fenomenul subdezvoltării, caracteristic unui mare număr de țări, fenomen care im- 
primă mediului economic Internațional anumite trăsături şi face să se menţină 
numeroase contradicții în lumea contemporană. În lume se discută tot mai mult 
despre dezvoltarea economico-socială durabilă, ca una din soluțiile de importanță 
deosebită a economlei internaționale contemporane. 


Schimbul intens de valori, specific stadiului actual de dezvoltare, a pus în termeni 
noi multiplele aspecte ale eficienței comerțului internaţional. În legătură cu aceas- 
ta, cunoaşterea teoriei costurilor comparative este de cea mal mare actualitate. 


În sfârşit, mediul economic Internațional este dominat de un proces care se 
adânceşte tot mai mult şi influențează puternic dezvoltarea multor economii naţionale 
şi anume integrarea economică interstatală, Acesta este un proces mondial care 
are trăsături specifice pe diferite continente. În mod deosebit, trebuie avută în vedere 
Uniunea europeană (fosta Piaţă comună), spre care se îndreaptă România, ca şi alte 
țări de pe continentul nostru, 


CAPITOLUL al XXVIII -lea 
ECONOMIA INTERNAȚIONALĂ 


Economia de piaţă națională, a unei țări, nu poate exista și nu poate fi viabilă 
decât în cadrul şi în legătură cu economiile de piață din celelalte țări. 


28.1. Interdependențele economice internaţionale 


Economia mondială ! se bazează pe un amplu sistem de interdependenţe 
economice internaţionale. In cadrul acestui sistem de conexiuni, interesele şi 
problemele economiilor naţionale se întrepătrund şi numai în virtutea acestor legături 
şi raporturi calitativ diferite ele pot exista şi progresa. 

După al doilea război mondial, îndeosebi sub influenţa revoluţiei tehnico-ştiințifice 
contemporane şi a unor profunde schimbări în diviziunea mondială a muncii, s-a 
format un sistem complex de interdependenţe economice. 

interdependenţele economice internaționale se adâncesc şi se diversifică con- 
tinuu, în strânsă legătură cu: 


- schimbările politice de anvergură care au loc pe arena mondială; 


- modificarea structurii lumii contemporane din punctul de vedere al nivelului de 
dezvoltare economică; 


- adâncirea diviziunii internaționale a muncii, îndeosebi ca urmare a revoluției 
tehnico-ştiinţifice; 


- diversificarea centrelor de putere pe plan economic internațional; 


- evoluţia prețurilor internaţionale şi a problemelor valutar- financiare sub intluența 
unor factori contradictorii, 


1) Raporturi economice între țări au existat din cele mai vechi timpuri. În antichitate, grecii, . 
fenicienii şi romanii făceau comer cu un important număr de popoare. Cu toate acestea, nici în 
antichitate nici în evul mediu nu se poate vorbi de o economie mondială, 

Economia mondială este rezultatul unui proces istoric îndelungat, Ea nu trebuie să fie con- 
fundată cu relaţiile economice externe (comerțul exterior) sau cu piata mondială. 

Formarea pieţei mondiale a început abia în secolul a XVI-lea, când relaţiile economice au 
cunoscut o mare extindere, Piaţa mondială este o noţiune economică, nu una geografică, prin care 
se înțelege totalitatea relaţiilor privind schimbul de märfuri şi servicii între țări. 

Economia mondială reprezintă totalitatea economiilor natlonale legate între ele printr-un 
complex de relaţii internaționale generate de participarea statelor lu diviziunea internaţională a 
muncii şi la circultul mondial și guvernate de o ordine economică internaţională specilică etapei 
istorice date, 


el 
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Astfel, schimbarea configurației politice a lumii după cel de-al doilea război 
mondial, ca urmare a prăbuşirii sistemului colonial, a accentuat lupta pentru inde- 
pendenţă de stat si formarea a numeroase economii naţionale. Aceste ţări, inten- 
siticându-şi eforturile proprii pentru valorificarea resurselor materiale şi umane, 
pentru făurirea unei economii interdependente au intrat în noi raporturi cu numeroase 
alte state. Deci schimbarea radicală a raporturilor politice de dependenţă, a contribuit 
în mod hotărâtor la dezvoltarea interdependenţelor economice internaționale. Un alt 
exemplu, de acest fel, îl constituie noile deschideri - din centrul și răsăritul Europei. 
Eliminarea de pe scena istoriei a unor regimuri comuniste, dictatoriale, vor contribui 
la diversiticarea rețelei de legături economice internaţionale. 


Un aspect esențial al situației specifice în care se află economia mondială 
contemporană H constituie asimetria profundă dintre nivelurile de dezvoltare ale 
statelor, ceea ce influențează în mare măsură interdependenţele economice inter- 
naționale. 


Datele statistice arată că peste jumătate din populația globului (56,1%) se află în 
țările cu economie subdezvoltată, în care produsul naţional brut variază de la țară la 
țară între 90 dolari şi 499 dolari pe locuitor şi că aceste țări contribuie doar cu 8,5% 
la producţia mondială. Tările dezvoltate, deşi reprezintă doar 18,7% din populaţia 
lumii, deţin peste 68% din producția mondială. 


Se menţin decalaje adânci între țări atât în ceea ce priveşte P.N.B. pe locuitor, 
cât şi între productivitatea muncii sociale. Astfel, între țările cele mai dezvoltate din 
punct de vedere economic şi cele mai puţin dezvoltate, raportul este de 13 : 1. lar în 
privința productivității muncii sociale, chiar dacă s-ar face o comparație între câteva 
țări din Europa, decalajele sunt foarte mari. 


Pentru cunoaşterea interdependenţelor economice internaţionale şi a dinamicii 
lor, aceste date au o mare importanță deoarece raporturile dintre diferitele națiuni 
depind, în mare măsură, de gradul în care fiecare dintre ele şi-au dezvoltat forțele 
productive, diviziunea muncii, etc. 


În ultimele decenii au avut loc schimbări în ceea ce priveşte centrele de putere 
economică; au dispărut sau şi-au pierdut din importanţă unele dintre acestea, în 
schimb au apărut şi au tendința să se dezvolte altele. Chiar dacă se iau în calcul 
numai trei centre de putere Europa occidentală, America de Nord şi Asia de Sud-Est 
şi un singur indicator (P.1.B), este evident că Asia de Sud-Est şi în primul rând Japonia 
continuă să avanseze spre primul loc, S.U.A. are tendinţa să decadă, dar vin puternic 
din urmă țările din Europa occidentală. 


ilustrativ, în acest sens este graficul 28.1 de la pagina următoare. 


Rezultă că, încă din 1991, aproape jumătate din producția mondială, calculată ca 
pondere în P..B. global, aparține Asiei din zona Pacificului, 


Asemenea schimbări, alături de multe altele, sunt de natură să exercite o anumită 
reorientare şi în ceea ce privește Interdependenţele economice internaţionale. 


Creşterea sau scăderea prețurilor la materii prime şi combustibili (de exemplu, la 
petrol), creşterea sau scăderea dobânzilor la creditele acordate diferitelor țări, 
precum şi ponderea datoriilor externe, au făcut să crească sensibilitatea economiilor 
naţionale faţă de evoluţia și tendinţele vieţii economice internaționale, ceea ce au 
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mult mai rapid si mai drastic afectată de schimbările petrecute în economia altei 
națiuni decât cu un deceniu mai înainte. 7) 


Raportul evidenţiază Interdependentele Nord-Sud, dintre țările bogate si sărace, 
si arată că acestea sunt de patru feluri. 


în primul rând, sunt Interdependentele generate de nevoia de alimente; unele ţări 
au surplusuri, în timp ce altele au deficite alimentare. 


În al doilea rând, sunt interdependenţe generate de nevoia de energie si 
minerale, în condiţii în care cererea și oferta au traiectorii geografice diferite. 

în al treilea rând, interdependenţele generate de posibilitatea dereglării sis- 
temelor de susținere a vieţii pe nava spaţială - Pământ, adică de problemele 
apărării mediului înconjurător. 


în al patrulea rând, sunt speranţele de a reduce decalajele izbitoare dintre 
bogatii şi săracii lumii. 

„Fiecare tip de interdependenţă - conchide raportul - îşi are propriile sale 
posibilități, ameninţări şi implicaţii politice şi interacționează cu celelalte.“?. 

Deci interdependenţele economice înseamnă cooperare reciproc avantajoasă, 


între state suverane, bazate pe principiile dreptului internaţional, pentru 
progresul fiecărei naţiuni. 


28.2. Diviziunea mondială a muncii şi specializarea in- 
ternaţională a economiilor naţionale 


Prin diviziunea mondială a muncii se înţeleg relaţiile care se stabilesc între 
statele lumii în procesul dezvoltării producţiei şi comerțului mondial, precum 
şi locul şi rolul fiecărui stat în circuitul mondial al valorilor materiale. 

În decursul evoluției sale istorice, diviziunea mondială a muncii a cunoscut mai 
multe schimbări, ca urmare a dezvoltării economiilor naţionale, a modificării structurii 
acestora şi, pe baza lor, a specializării în producție a diferitelor țări. Specializarea 
internaţională are ca scop adaptarea potenţialului economic național, a economiei de 
plață internă, la cerințele pieţei mondiale. 

Principalii factori care determină specializarea internaţională a economiei 
naționale sunt: 

- condiţiile naturale, care pot favoriza un anumit fel de producţie (catea, orez, 
citrice, extracția unor minereuri, etc.); 


1) Jan Tinbergen (eoord.)- Restructurarea ordinii internaționale, Editura politică, Bucureşti, 1978, 


p.105 
2) Ibidem, p.105 
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- mărimea teritoriului și a populației; țările au un potential diferit şi, implicit, 
posibilități diferite de a se. specializa în producţie; 


= nivelul aparatului de producţie și gradul său de diversificare, inclusiv 
calificarea forței de muncă, disponibilităţile de capital, etc.; 


> tradiţiile economice, care pot favoriza sau defavoriza specializarea în 
producţia de un anumit fel; 


= factorii extraeconomici (războaiele, asuprirea colonială, menţinerea unor 
puternice rămăşiţe feudale sau a unor mentalități anacronice, etc.). 


În actuala diviziune mondială a muncii există țări cu grade diferite de specializare 
internațională. Astfel, în partea superioară a ierarhiei țărilor lumii se află grupul 
statelor care se bazează pe tehnica modernă, care au specializare internaţională de 
înaltă eficienţă, ceea ce le permite să dețină o pondere însemnată din totalul expor- 
turilor mondiale. La antipodul acestora, la baza „scării ierarhice“ se află țările slab 
dezvoltate, a căror specializare internaţională este unilaterală si care deţin o pondere 
intimă în P.N.B. însumat în exporturile mondiale. Între aceste două mari grupări se află 
țările în curs de dezvoltare şi cu nivel mediu de ezvoltare. Aceste grade diferite de 
specializare internațională reflectă, în esenţă, potenţialul economic al statelor. 


Caracteristic perioadei postbelice este tendința generală de creştere a depen- 
denţei statelor de piața externă, de accentuare a interdependenţelor între țările lumii, 
reflectată în creşterea cotei de export în producția mondială. 


În primul rând, se constată © tendință de restructurare a diviziunii inter- 
naţionale a muncii, de afirmare a țărilor în curs de dezvoltare pe piața 
produselor manutfacturate. Un număr de 15 țări în curs de dezvoltare realizează 
peste 80% din exporturile totale de produse manufacturate. 


„În al doilea rând, în deceniile şapte-opt ale secolului XX, s-a conturat o nouă 
structură în diviziunea internaţională a muncii: țările dezvoltate specializându-se 
în domeniile tehnicii moderne şi ultramoderne, în timp ce țările în curs de dezvoltare 
devin producători şi furnizori de produse industriale de bază şi clasice. 


În al treilea rând, în țările dezvoltate se manifestă o anumită reorientare spre 
produsele e bază şi o creştere a coeficientului de corelaţie între industria 
prelucrătoare şi cea extractivă. Aceasta se explică, pe de o parte, prin iettinirea 
relativă a unor resurse în țările dezvoltate, lar pe de altă parte, prin politica deliberată 
a statelor respective de limitare a dependenței față de sursele e aprovizionare din 
lumea a trela, In Europa occidentală şi Japonia s-a trecut la o profundă „revizuire“ şi 


o reorientare a investiţiilor din domeniul industriei chimice spre regiuni în curs de 
dezvoltare, 


În al patrulea rând, se constată unele regrupări în rândurile țărilor în curs de 
dezvoltare, de natură să genereze restructurări în diviziunea internaţională a 
muncii. Astfel, după ce, începând de la mijlocul secolului XX unele țări din Asia de 
Sud-Est au dezvoltat Industria textilă (în urma reducerii unor astfel de capacităţi în 
Japonia), producătorii din Hong-Kong sau Singapore s-au orientat spre articole de 


modă, lar producţia textilă de serie - care solicită un volum mare de muncă inferior 
calificată - s-a deplasat spre țările vecine. 


< 
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În al cinclloa rând, după 1975, s-a conturat tot mal mult un proces complex şi 
contradictoriu de adaptare a diviziunii mondiale a muncii la noile condiţii de 
acces la resursele naturale, îndeosebi la combustibili, la modificarea radicală a 
raportului de schimb între principalele categorii de produse care fac obiectul 
comerțului Internațional. 


Cu toate schimbările ce s-au produs, nu a fost depășită diviziunea muncii bazată 
pe schimbul inegal şi dependenţa externă, pe discriminări şi restricţii în schimbul 
mondial de valori. Ca urmare, tara mai avansată isi vinde mărfurile peste valoarea 
lor, deşi mai ieftin decât țările concurente. Tara mai favorizată primește mai 
multă muncă în schimbul unei cantităţi mai mici de muncă.Având în vedere 
asemenea aspecte de ordin economic, dar si de multe altele de ordin social-politic şi 
cultural, cel de-al doilea raport către Clubul de la Roma subliniază că „este necesară 
o schimbare în structurile internaţionale“, restructurarea ordinii internaţionale, 
stabilirea ,...unor noi strategii de dezvoltare - naționale şi internaţionale -, definite şi 
concepute nu atât pentru a corespunde din punctul de vedere al criteriului profitului 
particular sau de stat, cât, mai degrabă, pentru a acorda prioritate exprimării şi 
satisfacerii valorilor umane fundamentale. “' 


Revoluția tehnico-stiintificá contemporană si, în mod deosebit, noua tehnologie 
bazată pe microelectronică, va crea până în anul 2000, o puternică discontinuitate 
atât în dezvoltarea industrială a Nordului, cât şi în creşterea economică a Sudului. 
„Influenţa ei (a acestei noi tehnologii - n.n.) - scrie Alexandre King, un reputat 


î cercetător al problemei - va fi globală şi probabil că impactul va afecta toate tipurile 


de societate.“ EI subliniază în mod deosebit influenţa posibilă asupra diviziunii 
industriale internaţionale. Ţările avansate vor trece în aceşti ani la o societate 
computerizată şi informatică, în timp ce industriile cu mare consum de materii prime, 
energie şi brațe de muncă ieftine vor fi treptat mutate sau construite în țările subdez- 
voltate. 


Pe baza revoluției microelectronice este posibil să aibă loc un adevărat salt în 
gradul de sofisticare a industriei mondiale, înrădăcinată puternic în țările care au 
competenţa ştiinţifică şi tehnică necesară. 


Se apreciază că între anii 1990 - 2000, activităţile derivate din revoluția teh- 
nologică bazată pe microelectronică - circuitele integrate, robotica, noile bunuri de 
consum, energiile nol, mijloacele de transport şi comunicație moderne - vor reprezen- 
ta între o trelme si două trelmi din nomenclatorul de produse al statelor avansate şi 
o pondere mult mai mare în exporturile acestora. Ca urmare, pe piața mondială se 
va ajunge la o competiţie cu mult mai accentuată între producători, ceea ce va 
determina adânci restructurări în diviziunea internaţională a muncii.Inovaţia teh- 
nologică, rapiditatea cu care se modifică aparatul productiv în funcție de noile 


1) “Op. cit., p.116 şi 134 VERR : 
2) Alexandre King - Microelectronica $i interdependenţa mondială (în volumul „Microelectronica 
şi societatea“. Raport către Clubul de la Roma, Editura politică, Bucureşti, 1985, p.409). 
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orientări ale progresului tehnico-ştiinţific devin factori decisivi pentru progresul 
economic. a 


şi industria farmaceutică, ci si energetica si alimentatia si multe altele. 
această privință, câteva state - în primul rând S.U.A. şi Japonia - deţin, în 
acum, monopolul progreselor tehnico-ştiințifice din biologie. Cu siguranță 


Se prefigurează, aşadar, importante modificări în diviziunea mondială a muncii 
care vor pune probleme deosebite în faţa tuturor economiilor naționale în legătură cu 
participarea lor la circuitul economic mondial. 


28.3. Racordarea economiilor naționale la fluxurile 
economice mondiale 


La început, în procesul formării economiei mondiale,! forma principală de relații 
economice dintre state a constituit-o schimbul international de mărfuri sau 
comerţul mondial. La sfârşitul secolului al XIX-lea şi începutul secolului al XX-lea, au 
apărut şi s-au dezvoltat investiţiile inernaţionale de capital, care au devenit 
preponderente față de schimbul international de mărfuri. După al doilea război mon- 
dial, în special ca urmare a revoluţiei tehnico-ştiințifică contemporane, au apărut şi 
au căpătat o largă extindere cooperarea economică şi tehnico-ştiinţifică inter- 
naţională. Toate aceste forme de legături economice între state, precum şi multe 
altele, poartă denumirea de fluxuri economice internaționale. 


Prin flux economic internaţional se înţelege mişcarea unor valori materiale, 
băneşti sau spirituale de la o ţară la alta. 


Fluxurile economice internaţionale au trăsături caracteristice specifice diferitelor 
etape de dezvoltare, fiind influențate de o multitudine de factori: tehnico-economici 
şi extraeconomici, cu acţiune imediată sau de perspectivă. Apariţia unui flux nou nu 
înseamnă înlocuirea fluxurilor anterioare. Între fluxurile economice existente, într-o 
anumită perioadă, există legături mal mult sau mai puţin însemnate. 

Tendinţa generală a fluxurilor Internaţionale este de diversificare. Fluxul inter- 
naţional de mărfuri, de exemplu, poate lua forma exporturilor de maşini şi utilaje, de 
materii prime, de produse alimentare, etc.; fiecare având particularităţi în ceea ce 
priveşte evoluţia cererii şi a ofertei, formarea prețurilor ş.a. 


1) Relaţiile economice dintre țări, formarea pieţei mondiale şi a diviziunii internaţionale a muncii 
au constituit verigi ale procesului istorie de creare a economiei mondiale, Procesul de formare a 
economiei mondiale s-a încheiat la sfârşitul secolului al XIX-lea şi începutul secolului al XX-lea, 
odată cu cuprinderea tuturor țărilor lumii în orbita pieţei mondiale capitaliste, 
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Totalitatea fluxurilor economice Internaţionale, privite în strânsa lor inter- 
dependenţă, formează circuitul economic mondial. El exprimă împletirea unor 
torme ale schimbului reciproc de activităţi dintre diverse economii naţionale, 
care, pe lângă sfera circulaţiei, cuprind şi sferele producției şi cercetării 
ştiinţifice. 


Evoluţia şi formele de manifestare ale circultului internaţional depind, în principal, 
de trei factori: 


a) gradul de dezvoltare a economlilor naţionale; 
b) gradul de adâncire a diviziunii mondiale a muncii; 


ei stadiul în care se află şi direcțiile în care evoluează relațiile politice inter- 
naţionale, acestea putând simula sau, dimpotrivă, frâna diferitele fluxuri economice 
internaţionale. 


La rândul său, circuitul economic mondial poate exercita o mare influență atât 
asupra relaţiilor politice Internaţionale, cât şi asupra economiei mondiale şi, implicit, 
asupra economiilor naționale. 


Se cunoaşte că sistemul colonial a determinat o specializare îngustă a numeroase 
țări, care s-au transformat în surse de materii prime, ceea ce a determinat starea de 
subdezvoltare a unei părți însemnate a globului pământesc. În aceste condiţii, 
coloniile intrau în circuitul economic internaţional cu produse primare cu o valoare 
de schimb scăzută, iar metropolele participau la acest schimb economic cu produse 
materiale industriale cu valoare ridicată. Circuitul economic a favorizat, astfel, 
apariția unor mari disproporţii în economia mondială. 


În legătură cu racordarea economiilor naţionale la fluxurile economice mondiale, 
trebuie avut în vedere faptul că inegalitatea de forță economică dintre țări determină 
inegalităţi în schimburile internaţionale. Experiența practică arată că există o strânsă 
corelație: pe de o parte, între potenţialul economic al unei țări şi participarea ei la 
circuitul economic mondial; pe de altă parte, între nivelul dezvoltării economice şi 
intensitatea antrenării economiei naţionale în schimburile cu străinătatea. Cu cât 
nivelul dezvoltării este mai ridicat, cu atât legăturile economice externe sunt mai 
intense. Numai în măsura în care economia de piață naţională valorifică - prin struc- 
turile şi mecanismele proprii de funcționare - cele mai avansate posibilități oferite de 
știința şi tehnica modernă, sistemul naţional îşi demonstrează potențialul de care 
dispune şi devine competitiv. 


28.4. Comerţul exterior şi trăsăturile sale caracteristice 


În cadrul procesului complex de racordare a economiilor naţionale la fluxurile 
economice mondiale, un rol de cea mal mare Importanță îl are comerțul exterior, care 
a devenit - mal ales în ultimele decenii - unul din factorii determinanţi ai creşterii 
economice, al economiei de plan. O expresie a acestei tendinţe o constituie faptul 
că, în perioada 1951-1991, volumul comerţului mondial a sporit cu circa 10,5% pe an, 
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față de numai 1-2% în perioada interbelică şi 5-6% în anil de înflorire a liberulul schimb 
de la sfârşitul secolului trecut. 


Rolul tot mai important al comerţului International în procesul reproducției lărgite, 
ca şi locul tot mat important al fiecărei ţări în cadrul circuitului economic mondial, se 
explică prin mutaţiile ce au avut loc - sau care se desfăşoară în prezent - în cadrul 
diviziunii internaţionale a muncii, prin schimbările care au loc în specializarea inter- 
națională a lumii în condiţiile revoluţiei tehnico-ştiinţifice contemporane. Interdepen- 
denţele tehnologice şi economice devin mai profunde, ceea ce face ca, pe de o parte, 
progresul tehnico-ştiințific să influențeze în mod hotărâtor restructurarea relațiilor 
economice internaţionale, iar, pe de altă parte, adâncirea interdependenţelor dintre 
economiile naţionale să favorizeze ridicarea mai rapidă a nivelului tehnic şi teh- 
nologic al producției. 


Interdependența comerț-dezvoltare, bazată pe diviziunea internaţională a muncii, 
se manifestă pe fondul unei dependențe reciproce a fluxurilor economice inter- 
naționale, ceea ce duce la tot mai strânsa intercondiţionare dintre procesele 
naţionale de creştere şi evoluţia pieţei mondiale. 


Sintetizând experiența ultimelor decenii, rezultă că evoluția comerțului exterior se 
caracterizează prin următoarele trăsături principale: 


1. Tendinţa de creştere a exporturilor mondiale. În perioada 1960-1980, 
valoarea exporturilor mondiale a sporit de peste 15 ori. Datorită recesiunii mondiale, 
în următorii 3 ani (1981-1983) a avut loc o scădere a comerțului mondial, urmată - 
începând din 1984 - de o înviorare. În 1986 a fost depăşit nivelul din 1980, iar în anul 
1991 a fost cu 75% mai mare decât în 1980. 


2. Accentuarea diversificării comerțului mondial. În perioada postbelică au 
apărut noi pieţe (a ordinatoarelor, a microprocesoarelor, etc.), iar în prezent se 
extinde piața internaţională a roboților industriali. În strânsă legătură cu direcţiile 
fundamentale de dezvoltare a revoluției tehnico- ştiinţifice contemporane, a sporit 
importanța comerţului cu brevete, ritmul său de creştere fiind mai ridicat decât cel al 
ansamblului comerțului exterior. 


3. Creşterea ponderii ţărilor industrializate în exporturile mondiale. Această 
tendință s-a manifestat în întreaga istorie a comerțului mondial. In perioada 1950 - 
1985, ponderea țărilor dezvoltate industrializate în exporturile mondiale a crescut de 
la 60,8% la 65,6%, iar a țărilor în curs de dezvoltare a scăzut de la 31,1% la 23,9%; în 
anul 1991, ponderea ţărilor industrializate în exporturile mondiale a fost aproape 70%. 


4. Înrăutăţirea termenilor schimbului'țărilor în curs de dezvoltare cu cele 
industrializate. Dacă se lau în considerare numai ţările în curs de dezvoltare 
nepetroliere, în perioada 1975-1993, după calculul UNCTAD, rezultă că aceşti termeni 
s-au deteriorat cu 45%. Cauza acestei evoluţii constă în tendinţa de rămânere în urmă 


1) Termenii schimbului (terms of trade) - noţiune care exprimă relaţiile comerciale dintre diverse 
economii naţionale sau grupe de țări, ca un raport între indicele valorii unitare a exportului şi indicele 
valorii unitare a importurilor unei țări sau unui grup de țări. 


x 
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a prețurilor la produsele primare. În consecință, pentru o cantitate egală de produse, 
țările în curs de dezvoltare obțin o cantitate mal mică de produse. 


5. Adoptarea unor nol măsuri - tarifare şi netarifare - de îngrădire a 
comerțului mondial. Rostricţiile tarifare cuprind diferite taxe vamale percepute 
asupra mărfurilor care se exportă; ele influențează prețul de vânzare al mărfurilor 
respective. Îngrădirile netarifare includ o sferă cu mult mal largă: restricţii cantitative 
la import, taxe fiscale, stabilirea de norme obligatorii de calitate la Import, etc. 


6. Aspectele ecologice au dovenit factori importanţi în negocierile unor 
înțelegeri comerciale regionale sau mondiale, ridicând probleme care trebuie să 
tie rezolvate în numai câtiva ani. Astfel, obiectivele ultimelor negocieri GATT 
(General Agreement on Tariffs and Trade) cuprizând înlăturarea subvenţiilor destinate 
agriculturii, reducerea „barierelor comerciale netarifare“, precum și standardele 
diterite pentru produse şi reducerea pe cât posibil a restricţiilor asupra investițiilor 
străine. De la 1 ianuarie 1995, GATT a fost înlocult cu Organizaţia Mondială a 
Comerţului, al cărei obiectiv principal îl constitule înlăturarea barierelor din calea 
comerțului internațional. Odată cu această nouă organizație mondială, intră în 
vigoare Tratatul de liberalizare a comerţului, care a fost negociat timp de 7 ani în 
cadrul Rundei Uruguay. 


7. Tendinţa de instituționalizare a schimburilor internaţionale. Au fost 
înființate o serie de instituţii în scopul promovării comerțului mondial: 


- instituții din sistemul Naţiunilor Unite (Organizaţia Mondială a Comerţului - 
OMC, Conferința Naţiunilor Unite pentru Comerţ şi Dezvoltare - U.N.C.T.A.D.); 


- organizații internaţionale pe produse primare ale producătorilor şi con- 
sumatorilor; 


- organizaţii economice regionale interstatale, care urmăresc desființarea 
barierelor vamale în interior, reglementarea prețurilor, elaborarea unei politici vamale 
comune în relațiile externe. 


8. Tendinţa de „tripolarizare“ a schimburilor comerciale internaţionale. Com- 
unitatea economică vest-europeană, împreună cu S.U.A. şi Japonia, au ajuns să 
totalizeze aproape trei sferturi din valoarea exporturilor mondiale. 


Fluxurile exporturilor mondiale al celor trel poli principali au căpătat un contur 
deosebit de la 1 ianuarie 1994, data intrării în vigoare a Acordului liberului schimb 
nord-american (ALENA), care cuprinde S.U.A., Canada şi Mexicul. Totodată, Spaţiul 
economic european (EEE) care grupează în prezent 12 ţări şi 5 națiuni aparținând 
Asociației europene a liberului schimb (AELE), a crescut cu încă trei membrii (Austria, 
Suedia si Finlanda ) începând cu data de 1 ianuarie 1995. lar în Asia de Sud-Est, 
având drept nucleu Japonia, se manifestă o amplă piață mondială. Această nouă 
situaţie, în care cele trel mari centre de putere economică se află într-o competiție 
susținută, este redată sugestiv într-un supliment al ziarului francez „Le Monde": 
„Dossiers & Documents“ nr.221 din mai 1994 (vezi figura din pagina următoare). 


Spre deosebire de fluxul mondial de mărturi, la care participă aproape toate 
statele lumii, la fluxurile financiare internaţionale lau parte doar unele state. În 
acest sens, după al dollea războl mondial, o mare dezvoltare au luat:împrumuturile 
publice, deosebit de avantajoase țărilor avansate, investiţiile externe de capital. 
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Fig. 28.2 Fluxul exporturilor mondiale şi a celor trei poli principali 


Aceste fluxuri de capital formează mişcarea capitalurilor pe termen lung. Spre 
deosebire de acestea, există şi multe alte tranzacţii, cum ar fi: cumpărarea-vânzarea 
de devize străine, acordarea de credite pe termen scurt - comerciale sau bancare, 
etc.; aceste fluxuri alcătuiesc mişcarea capitalurilor pe termen scurt. 

Cea mai modernă formă de schimburi economice internaţionale, care a luat o 
amploare deosebită după al doilea război mondial, este cooperarea economică 
internaţională. Aceasta se explică prin adâncirea diviziunii mondiale a muncii, a 
specializării şi interdependențelor economice, precum şi prin creşterea rolului O.N.U. 
în viața economică şi politică internaţională. 

Cooperarea economică internațională are o serie de trăsături specifice, care o 
particularizează în cadrul circuitului economic mondial. 


a) Cooperarea economică internaţională se întemeiază şi promovează un com- 
plex de fluxuri (de investiţii, de cunoştinţe tehnico-ştiinţitice, de produse), pe 
când comerțul internaţional reprezintă unul din fluxurile economice principale. 


b) Prin natura sa, cooperarea economică internațională este forma cea mai 


echitabilă de schimb reciproc de activităţi dintre state, pe când comerțul mondial 
conţine şi o serie de elemente cu caracter discriminatoriu. 


c) Cooperarea economică internațională introduce un element de continuitate 


şi stabilitate în relaţiile economice dintre tări pe când evoluția comerțului mondial 
depinde de numeroşi factori care îl pot stimula, dar şi frâna. 


| 
| 
| 
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d) Cooperarea economică Internațională nu se substituie fluxurilor deja exis- 
tente, cl contribule la dezvoltarea lor. 


O problemă de cea mal mare actualitate, care prezintă interes atât din punct de 
vedere teoretic, cât şi practic, este aceea a schimbărilor profunde din economia 
mondială, în fluxurile economice Internaţionale din ultimii 10 ani. Pentru că în acest 
deceniu au avut loc mutații - economice şi politice - de o profunzime fără precedent, 
fapt care l-a făcut pe cunoscutul economist american Peter F. Drucker să afirme că 
„economia mondială nu este < în curs de transformare >, ci s-a transformat deja, 
atât în privința fundamentului, cât şi în cea a structurii ei, iar această transformare 
este foarte probabil lreversibilă."! El îşi argumentează această afirmaţie subliniind că 
în economia mondială s-au petrecut trei schimbări fundamentale: 


- Economia produselor primare s-a „decuplat“, s-a separat de economia in- 
dustrială. 


- În cadrul economiei industriale, producția s-a „decuplat“, a deveni! relativ inde- 
pendentă de gradul de utilizare a forței de muncă. 


- Mişcările de capital au luat locul comerțului (cu produse şi servicii) şi au devenit 
principala forță motrice a economiei mondiale. 


Declinul cererii de materii prime se explică, în principal, prin faptul că producția 
industrială se îndepărtează tot mai mult de produsele şi procesele ce necesită 
un consum mare de materiale, ceea ce face ca prețurile materiilor prime să scadă 
vertiginos. Una din cauzele acestui fenomen o constituie noile ramuri industriale 
bazate pe tehnologia avansată.? Dar această reducere a cantității de materii prime pe 
unitatea de produs se manifestă şi în industriile traditionale.3 În plus, acest declin 
include şi energia“ şi mai cu seamă petrolul. Ca urmare, în sfera comerțului inter- 
național au început să se producă schimbări profunde - ce se vor accentua până în 
anul 2000 - vizând atât țările care exportă mari cantităţi de materii prime (de exemplu 
S.U.A.), cât şi cele cu volum mare de importuri de materii prime (de exemplu 
Japonia). Aceste țări, ca şi multe altele, își pun tot mai mult întrebarea dacă este 
înțelept şi avantajos să continue să exporte, respectiv să importe, materii prime, ceea 
ce va infuenţa, evident, fluxul internațional de mărfuri. 


În ceea ce priveşte modificările în distribuirea forței de muncă, în țările avansate 
are loc o accelerare pronunțată a fenomenului de înlocuire a muncitorilor cu 
utilaje automatizate şi robotizate. Totodată, se manitestă tendinţa - care s-ar putea 
să fie şi mal importantă - de mutare a ponderii de la ramurile industriale, bazate 
de multă vreme pe folosirea unui volum mare de forță de muncă, la industrii 
N A 
1) Vezi: Peter F, Drucker - Schimbări profunde în economia mondială (din „Sinteza“, nr.71/1987) 
2) Laun microjeton folosit drept semiconductor, materiile prime reprezintă între 1 şi 39% din totalul 
costului de producție; în cazul unui automobil ele reprezintă circa 40%. 

3) De exemplu: 50 de kg, de cablu de sticlă fibroasă pot transmite cel puţin atât de multe convorbiri 
telefonice ca 1000 kg. de cablu de cupru. 

4) Producerea unei cantităţi de 50 de kg, de cablu de sticlă fibroasă necesită doar 5% din energia 
necesară pentru a produce 1000 kg, de cablu de cupru, 
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care, de la bun început, folosesc un mare volum de ştiință.! Ca urmare, se 
cristalizează două tipuri distincte de industrie producătoare de bunuri finite. Prima 
se bazează pe materiale și cuprinde ramurile Industriale care au generat dezvoltarea 
economică în primele trei sferturi ale secolulul nostru. A doua se bazează pe 
intormații şi știință şi cuprinde industria farmaceutică, telecomunicațţiile, producţia 
de instrumente analitice şi Industria producătoare de aparatură destinată prelucrării 
datelor, precum şi calculatoare electronice. În prezent, dezvoltarea se petrece în cea 
mal mare măsură în industriile bazate pe informații şi ştiinţă. 


Aceste două categorii, arată Peter F. Drucker, se deosebesc nu numa! în ceea ce 
priveşte caracteristicile lor economice, ci mai ales în ceea ce priveşte poziţia lor în 
cadrul economiei mondiale. „Produsele industriilor bazate pe materiale trebuie expor- 
tate sau importate ca < produse >. Ele apar în termeni concreți în balanța comercială. 
Produsele industriilor bazate pe informaţii pot fi exportate sau importate atât ca 
< produse>, cât şi ca <servicii>, caz în care există posibilitatea ca ele să nu-şi 
găsească o reflectare precisă în balanța comercială de ansamblu“.2 


Bazându-se pe o temeinică analiză, autorul ajunge la trei concluzii. 


1) Exportarea științei (pentru a obține venituri sub forma drepturilor de licenţă, 
plăţilor pentru prestări de servicii, a drepturilor de autor),s-ar putea să creeze mai 
multe locuri de muncă decât exportul de produse finite. 


2) Comerţul internațional va trebui să pună un accent mai mare pe „comerţul 
invizibil“, care va juca un rol tot mai important; de asemenea, vor trebui înlăturate 
barierele care îngrădesc comerţul cu servicii. 


3) Este posibil ca, foarte curând, costurile scăzute ale forței de muncă să devină 
un avantaj cu mai puțină greutate în comerțul internațional, deoarece, în ţările 
dezvoltate, cheltuielile cu forta de muncă vor reprezenta o parte mai mică a 
costurilor totale. 


Până acum, rolul principal în fluxuri internaţionale de capital l-a jucat „economia 
reală“ (adică fluxurile de mărfuri şi servicii). În ultima perioadă, s-a produs o profundă 
schimbare în economia mondială prin apariția „economiei simbolice“(adică 
mişcările de capital, schimburi de valută şi fluxuri de credite), care acum joacă rolul 
principal.Mişcările de capital nelegate de comerţ - şi, în bună parte, nelegate de 


activitatea comercială - depăşesc cu mult, ca volum, activitatea financiară legată de 
comerţ. 


În timp ce valoarea totală a comerțului mondial cu produse şi servicii este de circa 
2,5-3 trilloane de dolari pe an, tranzacţiile de capital de pe aşa-numita piață a 
eurodolarulul de la Londra (unde instituţiile financiare din întreaga lume iau şi dau cu 
împrumut) totalizează 75 de trilioane de dolari pe an, ceea ce reprezintă de cel puțin 


1) În cadrul costului total de producţie al unui microjeton cu fun 
reprezintă circa 70% (aici fiind incluse costurile cercetărilor 
experimentării), iar forța de muncă, cel mult 12%. În cazul me 
reprezintă cel mult 15%, iar știința aproape 50%, 

2) Op.cit. 


clia de semiconductor, ştiinţa 
» producerii prototipurilor şi 
dicamentelor, forța de muncă 
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25 de ori mai mult decát comertul mondial. in plus, tranzacţiile de schimb valutar 
încheiate în marile centre financiare ale lumii totalizează circa 150 de miliarde de 
dolari pe zi, sau circa 35 de trilioane de dolari pe an, adică o valoare de circa 12 
orimai mare decât cea a comerțului mondial cu produse şi servicii. . 

În economia mondială din zilele noastre, apreciază Peter F. Drucker, „...activitatea 
economică reală şi cea simbolică au încetat să se afle într-un raport strâns de 
interdependenţă; într-adevăr, ele sunt din ce în ce mai independente.“! Astfel, în 
ultimii 15 ani, fluxurile de capital şi ratele schimbului valutar au evoluat, în mare 
măsură, independent de comerțul internaţional şi uneori (ca în cazul creşterii 
vertiginoase a valorii comparative a dolarului în anii 1984 - 1985), în sens invers. 
Teoria economică postulează: factorii de avantaj comparativ ai economiei „reale“ - 
costurile forței de muncă şi productivitatea muncii, costurile materiilor prime, cos- 
turile energetice, costurile de transport, etc. -,determină ratele schimbului valutar. În 
realitate, însă, ratele schimbului valutar sunt cele care determină, într-o măsură 
tot mai mare, raporturile dintre costurile forței de muncă din două ţări. Deci, 
ratele schimbului valutar funcționează ca un „cost comparativ“ de mare importanţă, 
care este independent de activitatea productivă. De aici şi concluzia practică: 
„Oricare firmă ce participă la activitatea economică internaţională trebuie să fie 
conştientă de faptul că activează simultan în două domenii: producția de bunuri (sau 
prestarea de servicii) şi sfera financiară ... . Chiar şi firmele care activează doar pe 
plan intern, dar concurează cu firmele străine pe piețele autohtone, vor trebui să 
înveţe să evite riscurile implicate de fluctuațiile valutei în care este calculat costul de 
producţie al principalilor lor con 
curenți.“ 


RESTRICŢIA FINANCIARĂ EXTERNĂ 


ACTIVITATE COMPETI- 
TIVITAE 
soo | 
EXTERN 


Referindu-se la această problemă, 
economistul francez Michel Didier 
arată că, intensificarea concurenței 
pe piețele internaţionale a dus la 
diversificarea formelor de depend- 
entá financiară si la o integrare 
progresivă a piețelor si operațiunilor 
diferitelor țări, consideratiuni pe care 
a încercat să le sintetizeze în figura 
28.3, 


Ca urmare: 


RATA 
DE SCHIMB 


1. Pe termen lung, competi- 
tivitatea este factorul cheie al sol- 
dului exterior. Pe termen scurt, 
activitatea întreprinderilor poate fi 
determinantă. 


Fig. 28,3 Restricţia financiară externă 


1) Op.cit, 
2) Ibidem (subl,ns,), 
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2. Deficitul exterior face să scadă rata schimbului. El determină, de asemenea, 
scurgerea generală'a capitalurilor, ceea ce provoacă o scădere suplimentară a ratei 
schimbului. 


3. Creşterea ratei dobânzii reține capitalurile în sfera intereselor naționale și 
atrage capitaluri străine. Ea susține rata schimbului, dar încetinește activitatea. 


Pe scurt, activitatea între-prinderilor, rata schimbului şi rata dobânzii sunt legate 
între ele. Pe termen mai lung, o mai bună competitivitate slăbește constrângerea 
financiară.! 


Principala cauză a exploziei schimburilor monetare şi a importanței deosebite ce 
a căpătat-o piața mondială a capitalurilor a constituit-o explozia schimburilor de 
mărfuri. Dincolo de mişcarea capitalurilor, a luat naştere o internaţionalizare finan- 
ciară, care se manifestă printr-o internaţionalizare a instituţiilor financiare. 
„Băncile şi organismele financiare, care vor să depăşească o anumită mărime, trebuie 
astăzi să fie prezente pe principalele piețe financiare - New York, Londra, Tokyo - şi 
chiar să aibă parteneri sau asociaţi străini. "2 


Internaţionalizarea „actorilor“ şi operaţiunilor pe piața capitalurilor a început după 
război şi s-a extins în ritm rapid în ultimii ani. Ca urmare, a avut loc un proces de 
specializare şi diversificare a burselor internaţionale. 


Bursele pot fi clasificate în burse generale şi burse specializate. 


Bursele generale efectuează operațiuni de negociere pentru o gamă largă de 
mărfuri, precum şi tranzacții de hârtii de valoare, valute, etc. De regulă, bursele 
generale funcționează în marile centre comerciale: Zirich, Paris, New York, Chicago, 
Londra, Hamburg, Amsterdam, Rotterdam, Singapore, Rio de Janeiro, etc. 


Bursele specializate se împart în mai multe grupe. 

1. Burse pentru anumite produse, cum ar fi: 

- bursa pentru vânzarea de cafea: la New York, Rotterdam, Amsterdam, Londra; 
- bursa pentru comercializarea zahărului: la New York, Londra, Amsterdam: 

- bursa pentru animale: la Chicago; 


- bursa pentru bumbac: la New York, New Orleans, Sao Paulo, Alexandria. Bom- 
bay, Sidney, Brodford; 


- bursa pentru cauciuc: la New York, Londra, Amsterdam, Singapore; 

- bursa pentru metale: la Londra, New York, etc. 

2. Burse de valori, care efectuează operațiuni legate de negocierea valutelor, 
efectelor comerciale (cambii, bilete la ordin), efectelor publice (rente, obligaţiuni, 


bonuri de tezaur), lar în unele cazuri şi metale prețioase (aur, argint). Cele mai 


importante burse de valori sunt la: New York, Londra, Paris, Melbourne, Tokyo, 
Yokohama. 


1) Vezi: Michel Didier - Economia, Regulile jocului, Ed, Humanitas, Bucureşti, 1994, p.205. 
2) Ibidem, p.204, 
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3. Burse pentru operațiuni ajutătoare comerțului internaţional. În cadrul aces- 
tora se negociază operaţiuni de asigurări (Loyd's din Londra) si navluri (Pireu, New 
York, Amsterdam), 

O problemă importantă, care va avea implicaţi adânci asupra pieței mondiale este 
cea referitoare la schimbarea ponderii hidrocarburilor în balanța energetică a 
statelor. Aceasta pentru că, dacă în urmă cu 50-60 de ani energia consumată în lume 
provenea în proporţie de trei sterturi din cărbune şi numai 16% din petrol, în zilele 
noastre energia provenită din petrol reprezintă două treimi din bugetul energetic 
mondial. Or, în perspectiva anilor 2000, se va accentua tendinţa de trecere la sursele 
de energie neconvenţională: bioenergie, energie geotermică, solară, eoliană etc. 
Acest fapt va determina o serie de mutații în fluxirile economice internaţionale şi, 
inevitabil, de aici vor decurge ample consecințe asupra relaţiilor economice dintre 
state. 


28.5. Migraţia internațională a forței de muncă 


Între multiplele aspecte ale racordării economiilor naționale la fluxurile 
economice mondiale un loc important îl ocupă migraţiune internațională a forței de 
muncă, ce constituie un mecanism de adaptare a pieței muncii la nevoile determinate 
de mişcarea capitalurilor. 


Prin migraţia internaţională a forței de muncă se înțelege procesul de trecere 
a forței de muncă dintr-o țară în alta, în vederea desfăşurării unei activități în 
afara țării unde se află reşedinţa lor permanentă, urmând ca cei ce migrează 
să fie retribuiţi de persoane fizice, juridice sau de organisme internaţionale 
pentru care desfăşoară activităţile respectiv. 


Exodul forței de muncă, inclusiv al oamenilor de ştiinţă, dintr-o țară în alta, este 
un fenomen vechi, bine cunoscut în istoria umanităţii. Spre exemplu, este grăitor în 
acest sens afluxul savanților din Grecia şi alte provincii spre Roma. Treceri, mai mult 
sau mai puțin masive de forță de muncă dintr-o țară în alta, au existat şi în alte epoci 
Istorice. Dar toate acestea nu aveau nici amploarea şi nici mobilurile specitice epocii 
contemporane. De regulă, emigrau indivizi sau familii, în căutarea de muncă: se 
emigra, Îndeosebi, din țări mal puțin dezvoltate spre țări dezvoltate; procesul 
migrației cunoaşte perioade de creştere, de flux, dar şi de scădere, de reflux, 


majoritatea emigranților erau muncitori necalificaţi, angajaţi pentru munci fizice, 
grele, insalubre. 


Specificul migratiunii Internaționale a tortel de muncă din zilele noastre, constă 
În principal, în aceea că acest proces are loc în strânsă legătură cu fluxul inter- 
național de capital. Tendința de concentrare a capitalurilor în funcțiune în țările 
dezvoltate, determină o parte a fortel de muncă din țările slab dezvoltate şi în curs de 
dezvoltare să emigreze în aceste țări. Cea mal mare Intensitate a Imigrărilor în țările 
dezvoltate a avut loc În deceniul al 6-lea ȘI începuturile deceniului al 7-lea al secolului 
nostru. De exemplu numărul stăinilor angajaţi oficial în Europa occidentală a atins în 
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anul 1974 citra de 7.580.000; în 1980, cifra a scăzut la circa 3.000.000, iar în 1989 a 
scăzut şi mai mult, la circa 1.600.000. 

Accentuarea fluxului internaţional de capital din ultimul deceniu, criza economică 
mondială, precum şi diferențele mari de salarii dintre țări au determinat importante 
migrațiuni ale forței de muncă. Ţările în care imigrează forța de muncă realizează o 
mărire a volumului muncii sociale, economisesc cheltuielile pe care le-ar face cu 
pregătirea forței de muncă - cheltuieli care ar trebui să le efectueze dacă n-ar 
beneticia de forța de muncă străină - ceea ce asigură, astfel, o valorificare superioară 
a capltalului. Se apreciază că numai valoarea nou creată de savanţi, cercetători şi 
tehnicieni străini, imigranţi în S.U.A., după război, reprezintă circa 60 de miliarde 
dolari. 


În țările de unde emigrează forța de muncă are loc o slăbire a potențialului de 
muncă şi de cercetare, care înseamnă, totodată, cheltuieli de la buget prilejuite de 
pregătirea, de calificarea forței de muncă, fără ca acestea să aibă eficienţă şi finalitate 
pe plan naţional. De aceea, migraţiunea internaţională a forței de muncă 
generează o serie de tensiuni şi contradicții între țările de emigrație si cele de 
imigrație. De exemplu, în anii 1960-1975, în Camera Comunelor s-a discutat în 
repetate rânduri despre povara pe care trebuie s-o suporte Marea Britanie, prin 
cheltuielile de la buget, pentru pregătirea forței de muncă - de regulă superior 
calificată - care emigrează în S.U.A. Tensiunile şi contradicţiile de acest fel sunt şi mai 
puternice între țările slab dezvoltate sau în curs de dezvoltare pe de o parte - care 
duc o mare lipsă de cadre calificate şi nu dispun de surse financiare suficiente pentru 
pregătirea forței de muncă -, şi țările dezvoltate, pe de altă parte. S-au efectuat şi 
numeroase calcule care arată ce beneficii enorme - de ordinul zecilor de miliarde de 
dolari anual -, au țările dezvoltate prin folosirea forței de muncă din America Latină, 
Asia, Africa. 


28.6. Balanța comercială 


i Racordarea fiecărei țări la fluxurile economice internaţionale îşi găseşte expresia, 
în principal, în balanța comercială şi în balanța de plăți externe. Ele constituie un 
mijloc important de cunoaştere a nivelului de dezvoltare a unei economii naționale, a 


structurii acesteia, precum şi a eficienţei şi performanţelor participării ei la schim- 
burile economice internaţionale. 


Balanța comercială este un tablou statistico-economic în care se înscriu şi 

prin care se compară importul şi exportul de mărturi ale unei țări, pe o 

perioadă de timp determinată, de regulă, un an. 

Balanța comercială poate fi: generală, atunci când cuprinde ansamblul relaţiilor 
comerciale externe ale unei țări, sau parţială, dacă se referă la relațiile de import şi 
export cu o altă țară sau un grup de țări, 

Din punctul de vedere al rezultatelor relaţiilor comerciale externe, pe care le 
reflectă balanța comercială, ea poate fi: activă (excedentară) dacă exportul 
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depăşeşte importul, pasivă (deficitară) dacă Importul depășește exportul și 
echilibrată (soldată) când acestea sunt egale, În ansamblu, balanța comerelală 
poate îl activă, dar pe țări poate fi deficitară sau excedentară. Dacă o balanţă 
comercială de ansamblu este cronic deficitară, acesta este un Indiclu al unei evoluții 
economice defavorabile. Dar, trebule precizat că o situaţie favorabilă nu presupune 
în mod obligatoriu o balanţă comercială permanent excedentară, cl o balanţă comer- 
clală echilibrată în dinamică. 

Gruparea mărfurilor importate si exportate, în balanța comercială, diferă - într-o măsură mal mare 
sau mai mică - de la o țară la alta. Totuşi, pe baza unel înțelegeri internaţionale, s-a utilizat mult timp 
clasiticarea "Convenţiei de la Bruxelles" (31 decembrie 1913), În prezent, se folosește tot mai mult 
clasificarea elaborată în 1950 la O.N.U. - prescurtat S,I.T.C. sau C.T.C.I. , - și revizuită ulterior, care 
cuprinde 10 secțiuni, cu 150 grupe de mărfuri: 


0, Produse alimentare; 
1. Băuturi şi tutun; 
2. Materii prime necomestibile; 
3. Combustibili minerali; 
4, Uleiuri şi grăsimi vegetale şi animale; 
„ Produse chimice; 
. Produse manufacturate, clasificate după materiile prime folosite; 


5 
6 
7. Maşini şi echipament de transport; 
8. Diverse produse manufacturate; 

9 


. produse şi tranzacții neclasificate, 


Pentru analiza balanței comerciale este necesar să se țină seama de prețurile 
folosite şi de mecanismul formării lor. 


Balanța comercială constituie una dintre cele mai importante părţi ale balanței de 
plăți externe. 


Aşadar, racordarea economiilor naţionale la fluxurile economice internaționale 
comportă o multitudine de aspecte şi probleme care evidențiază nu numai! strânsă 
legătură de interdependenţă sl conlucrare, cooperare dintre state, dar şi stări ten- 
sionale şi contradicții între țări. 


1) Standard International Trade Classification - SI,T,C, sau Clasification type pour le commerce 
international - C,T,C.I, 


CAPITOLUL al XXIX - lea 


AVANTAJUL COMPARATIV ÎN SCHIMBURILE 
ECONOMICE INTERNAŢIONALE 


O ţară nu poate fi mai eficientă decât o altă ţară la orice producţie şi export de 
mărturi fie şi pentru simplul motiv că resursele ei diferă. Important este ca să dețină 
un avantaj economic comparativ la anumite bunuri şi servicii, având în vedere că 
costul real al oricărei mărfi este valoarea la care se renunţă în scopul producerii şi a 
exportului ei. Estimarea acesteia, totodată, în lei, dolari, mărci - sau altă unitate 
monetară - ascunde cu uşurinţă costurile reale. Şi acest fapt cu atât mai mult cu cât 
economia nominală se demarcă şi izolează (prin infracţie) de economia reală, cu 
implicaţii majore asupra întregii vieți umano-economice. 


29.1 Teoria avantajului comparativ 


Tările dezvoltă relaţii economice între ele pentru ca populaţia lor să se bucure de 
o calitate a vieții mai ridicată. Ele urmăresc să găsească o cale de a obţine un avantaj 
chiar şi atunci când se acționează empiric : Fata viam inveniunt. 


Avantajul absolut (în comerțul internațional) este iscusinta (capacitatea) 
unei țări de a produce si exporta un bun economic mai eficient (cu un output mai 
mare pe unitatea de input) decât o altă țară. Dacă tara A, de exemplu, produce 
două bunuri, în timp ce tara B, numai unul, cu aceeaşi unitate de input, înseamnă că 
tara A deține un avantaj absolut față de tara B. Ea deține în mod real un astfel de 
avantaj. Este pasărea din mână (reală) a acestei țări si nu cea de pe gard (potențială). 
Eficiența activității ei este în mod absolut de două ori mai mare. 


Analiza în germene a acestei teorii aparține lui Adam Smith în opera sa ,Avutia 
națiunilor“, în care remarcă foloasele specializării ce permite fiecărei țări să-şi con- 
centreze producţia pe acele bunuri pe care le poate obţine cel mai ieftin. „Dacă o ţară 
străină ne poate furniza bunuri mai ieftine - scrie Smith - decât le-am putea 
produce noi, e mai bine să le cumpărăm de la ea, cu o parte a produsului 
activităţii noastre utilizate într-un mod în care putem trage oarecare folos.“! 
Diferenţele absolute de costuri (respectiv preţuri) nu sunt, de fapt, decât diferențe de 


1) A.Smith, Avuţia Naţiunilor, Editura Academiei, Bucureşti,1962, p.305-306. În teorie a fost 
formulat principiul avantajului absolut înainte de a se naşte principiul avantajului comparativ. În 
orice caz, teoria avantajului absolut este o încercare reuşită, dar incompletă, de analiză a schimburilor 
economice internaţionale, un caz particular al teoriei avantajului comparativ, cu o valoare istorică 
premergătoare acesteia din urmă. O gândire a lui A.Smith care i-a trezit gustul lui D.Ricardo de a 
deveni un Hercule în probleme de comerţ internațional. 
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Dec vs y y P | 
eticiență În favoarea acelor țări caro au produs bunurile economica cu bi 48 
(respectiv preţuri) mai reduse, 


Avantajul comparativ (în comerţul 1000 
international) a fost analizat de David 
Ricardo, în capitolul al şaptelea al 
operei sale, şi se bazează, în esenţă, 
pe faptul că: a) o țară optează în 
favoarea producerii unor bunuri pentru 
care, în comparaţie cu alte țări, chel- 
tuleşte comparativ mai puţin, chiar 


dacă costurile el - în mărimi absolute, 
sunt mai mari; b) schimburile externe En, 
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bazate pe teoria avantajului relativ, 500 1000 
devin reciproc avantajoase pentru toți Strunguri 
partenerii; c) avantajul comparativ 

trebuie găsit si explorat chiar dacă Fig. 29.1 Limitele posibile ale 
avantajul absolut este evident si real, în producției (alternative) 


condițiile liberului schimb, ale pieței si 
Concurentel libere, 


Potrivit teoriei avantajului comparativ, o țară se va specializa în producerea 
şi exportul acelor bunuri pe care le obține cu costuri relativ mai scăzute (în care 
eficiența este relativ mai mare decât în alte ţări); în schimb, țara respectivă va 
importa acele bunuri pe care le produce la costuri relativ ridicate (în care 
eficienţa este relativ mai scăzută decât în alte ţări). 


În lumina celor arătate, putem adânci analiza luând ca punct de plecare limitele 
f posibile ale producţiei (L.P.P.) ale cel puțin două țări. Astfel, tara A va aloca resursele 
de care dispune pentru a produce, într-o perioadă dată, 1000 de unități de alimente 
sau 500 de unități de strunguri sau oricare combinaţie a celor două bunuri, aflate în 
orice punct de pe linia D1Dn (vezi fig. 29.1.). Faptul că limitele posibile ale producţiei 
sunt reprezentate printr-o linie dreaptă, vine să remarce că, costul oportun (şansei) 
rămâne constant. Costul oportun al unui strung este de două unităţi de alimente, 
adică pentru fiecare strung adiţional produs, două unităţi de alimente sunt sacrificate. 
Proporția costului oportun, de regulă, nu-i constantă. Limitele posibile ale producției 
au o formă concavă faţă de origine, dar am admis că-i o dreaptă pentru a simplifica 
analiza. 
Resursele cu care tara B este înzestrată îi permit să producă 500 de unităţi de 
alimente sau 1000 de strunguri sau oricare altă combinaţie a celor două bunuri, aflate 
În orice punct de pe linia E1En (vezi fig.29.1), Costul oportun, pentru tara B, necesar 


1)  D.Ricardo, Despre Principiile Economiei Politice şi Impunerii, Editura Academiei 
Bucureşti, 1959, capitolul VII, despre comerțul exterior, în care teoria avantaj š 
găsit o formulare explicită ca o analiză a cástigului din comerțul înternaţiona 
trebuie să crească avuţia țării; comerţul liber va asigura un venit real (şi nu no 


ului comparativ şi-a 
d Comerţul exterior 
minal) mai ridicat. 
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fabricării fiecărui strung adiţional este de 0,5 unităţi de alimente, adică în obținerea 
strungului adiţional se sacrifică 0,5 unităţi de alimente. 

Rezumând, costul oportun, ca alternativă între strung şi alimente, reflectă raportul 
de 1/2 în țara A şi de 1/0,5 în țara B. În astfel de condiţii, se observă că producţia 
totală va fi cu atât mai mare cu cât fiecare țară se specializează în producerea acelor 
bunuri pentru care dispune de un avantaj comparativ, adică tara A în alimente, iar tara 
B în strunguri. În lipsa specializării, dacă fiecare țară alocă jumătate din resurse 
pentru fiecare bun, producţia totală nu depăşeşte 750 (500 + 250) unităţi de alimente 
şi 750 (250 +500) strunguri. 

Să mai recurgem încă la un exemplu 
pentru a înțelege mai bine teoria avan- 
tajului comparativ. Presupunem, de astă 
dată, că țara A deţine un avantaj absolut 
în producerea ambelor bunuri eco- 


nomice. Evident, costul oportun, ca alter- £ 400 
nativă între strung şi alimente diferă. El E 
este de 1/2 în tara A si de 1/1 în tara < 
B.(vezi fig.29.2). Din nou productia va 
creşte dacă fiecare țară se specializează Dn 
în producerea acelor bunuri pentru care 400 500 
dispune de un avantaj comparativ, adicà Strunguri 
tara A în alimente, iar tara B în strunguri. 
Dacă fiecare țară alocă jumătate din Fig. 29.2 Limitele posibile ale 
resurse pentru fiecare bun, output-ul total producției (alternative) 


va fi 700 (500 + 200) unităţi de alimente şi 

450 (250 + 200) de strunguri. În situaţia în care tara A va aloca 75% din resurse pentru 
producţia de alimente şi 25% resurse pentru strunguri, în timp ce tara B se 
specializează în întregime pentru producţia de strunguri, output-ul total va fi de 750 
unităţi de alimente şi 525 (125 +400) de strunguri. Output-ul ambelor bunuri - ali- 
mente şi strunguri - a crescut. 


Se verifică astfel teoria avantajului comparativ potrivit căreia ambele ţări vor 
beneficia de pe urma comerțului exterior. Ţara A se specializează în producţia de 
alimente, fără a neglija nici producţia de strunguri, în timp ce țara B preferă 
specializarea în întregime în producţia de strunguri. În astfel de condiţii, tara A 
exportă alimente pentru a importa necesarul de stunguri, în timp ce tara B exportă 
strunguri pentru a importa produse alimentare. 


Pentru a analiza efectele comerțului exterior şi beneficiul specializării în câmpul 
de acţiune a teoriei avantajului comparativ, se impune estimarea corespunzătoare a 
cantității de alimente şi de strunguri în două situații limită; a) în condiţiile economiei 
închise (inexistența comerțului exterior al țării); b) în condiţiile economiei deschise 
ce practică comerţul liber (inexistența de taxe prohibitive). 


În condiţiile economiei închise sunt excluse orice avantaje care decurg din schim- 
burile economice externe. randamentele activității economice sunt relativ reduse, 
costurile comparativ mai mari, iar satisfacerea trebuinţelor, depinzând în exclusivitate 
de limitele producţiei autohtone, are loc la un nivel comparativ scăzut. Orice alter- 
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nativă între strung şi alimente, pe linia D1Dn pentru tara A, cât şi pe linia E1En, pentru 
tara B, se află sub limita celei condiţionate de avantajul comparativ in tranzacțiile 
externe. 


În condiţiile economiei deschise, resursele sunt folosite mai eficient. Atât în țara 
A, cât şi în țara B, limitele posibile ale producției devin comparativ mai elastice, 
randamentele sporite, iar satisfacerea trebuinţelor are loc la un nivel comparativ mai 
ridicat. Orice alternativă între alimente şi strunguri, pe linia D1Dn pentru tara A şi pe 
linia E+En pentru tara B, nu se mai justifică din moment ce ignoră câştigurile de venit 
real ce rezultă din specializare. Trebuinţele interne nu mai depind, în exclusivitate, de 
limitele producției autohtone. La un nivel constant al cheltuielilor de transport, 
bunurile şi serviciile economice circulă de la țara cu preţuri scăzute către tara cu 
prețuri ridicate. Preţurile la alimente, cât şi preţurile la strunguri se vor balansa, așa 
f > precum apa, neexistând restricţii, ajunge la acelaşi nivel în cele două vase comu- 
nicante. 

Venitul din comerţul exterior. Preţurile se vor egaliza la alimente şi strunguri în 
țara A şi în tara B. Dar la ce nivel se vor forma aceste prețuri ? Ce raport de schimb 
vor accepta țările în comerţul lor exterior ? Fără o analiză in concreto nu putem şti 
exact nivelul lor. Stim însă că, costul oportun (vezi fig.29.2) este de 1:1 şi respectiv 
1:2, astfel că „o jerum, jerum“ se va forma acel raport de schimb care respectă via 
sacra a costurilor oportune. Raportul de schimb se va afla între cele două limite ale 
costurilor oportune autohtone. Tara A şi țara B pot, de exemplu, accepta să schimbe 
un strung pentru 1,5 unități de alimente. Ţara A, specializată în producția de alimente 
va obține un strung în schimbul a 1,5 unităţi de alimente. Ca urmare, venitul din 
comeţul exterior nu-i nimic altceva decât diferenţa dintre raportul de schimb şi 
limita costului oportun autohton. Căci dacă tara A ar încerca să producă un strung 
în plus din resurse proprii ar trebui să sacrifice producția a două unităţi de alimente. 
Totodată, țara B va obţine, în schimbul cu țara A, 1,5 unităţi de alimente pentru fiecare 
> strung livrat acesteia. Dacă ea ar încer- 
ca să producă alimente ar irosi o parte 
din resurse, obținând doar o unitate de 
alimente pentru fiecare strung sa- 
crificat. 


| i Limitele posibile ale producției în 

í * condiţiile economiei deschise sunt, asa 
cum se observă din flg.29.3, mult mai 

elastice, avantajoase pentru ambele 

țări. Ele sunt redate prin liniile 

| întrerupte D'şi E. Dacă le comparăm 
a | cu liniile D sl E, (ale economiei 400 500 750 
Í | închise), eficiența apare ca un raport Strunguri 
e | între valoarea a ceea ce se produce 
¿ 1 Și în consecinţă a ceea ce nu se 

e | produce, între bunurile obținute şi Fig. 29.3 Limitele posibile ale 


y bunurile care trebule sacrificate producţiei în condițiile 
economiei deschise 
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deoarece productia lor presupune costuri pentru sansele actuale" 


Teoria avantajului comparativ nu poate fi înțeleasă în mod simplist. Potrivit unor 
regularități ale el, se asigură maximum de eficienţă în condiţiile acţiunii fără restricţii 
a „mâinii invizibile“, ale concurenţei perfecte. în alte cazuri, efectele utile, 
generate de mecanismele acestor regularități, se restrâng până la pierderea lor 
totală, în condiţiile economiei închise. Între aceste praguri, legea acționează sub 
diferite forme mai mult sau mai puţin avantajoase, în funcţie şi de alte premise 
(ipoteze) ale comerțului internaţional: ocuparea deplină a muncii; absenţa restricțiilor 
valutare; inexistenţa unor restricţii artificiale în tranzacţii; absenţa costurilor de 
transport. În sfera ei de acţiune nu pot fi omise nici costurile de substituție, analizate 
de către Gottfried von Haberler şi nici cercetarea relaţiei dintre rigiditatea şi elas- 
ticitatea (mobilitatea) factorilor de producţie. 


‘Să considerăm că ţările A şi B nu fabrică doar două categorii de bunuri 
economice, ci n produse, pentru output-ul cărora sunt necesare costurile aferente. 
Pentru tara A: xi,x2,...,Xn, iar pentru tara B: y1,y2,....yn, astfel că posibilitățile de 
substituție pot fi reprezentate într-o formă matematică astfel (vezi tabelul 29.1); 


Diferitele altenative cu privire la costurile de substituție 


Tabelul 29.1 


Costul de substituție 
KEEN 


1, Y12, ...,Y1n) 


Y21, 1, ..., Y2n) 


Xn = Dn, Xn2, m... 1) yn = (Wan ge, — 1) 


Cunoscând vectorii Xij şi vu, ce exprimă diferite alternative privind costurile de 
substituție, se pot evalua avantajele relative ale țării A în raporturile de schimb cu țara 
B, respectiv bunurile şi serviciile economice favorabile țării A destinate exportului, 
precum şi cele ale țării B. Analiza combinatorie a acestor vectori este extrem de utilă é 
pentru a evalua cu mai multă rigoare, bunurile şi serviciile economice la care țara 
dată deține avantaj comparativ, față de alte bunuri şi servicii economice ce revin 
celorlalte ţări; în acest fel, nu pot exista - nici în teorie, nici în practică - avantaje 
comparative care să revină în exclusivitate unei singure țări. La o mărime mereu 


1) Paul Heyne, Modul Economic de Gindire, Editura Didactică şi Pedagogică, Bucureşti,1991, 
p.456. Teoria avantajului comparativ infirmă pretenţia că o țară poate fi mai eficientă decât alta în 
producţia oricărui bun, Concentrându-şi atenţia asupra factorilor reali (şi nu a celor nominali), teoria 
avantajului comparativ înlătură confuzia atât de frecvent expusă de a evalua schimburile externe 
exclusiv în termeni monetarişti. 
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diversificată şi sporită de bunuri şi servicii, există un spaotrum discret sau co 
de avantaje comparative (vezi fig.29.4). 


Avantaje Avantaje 
comparative CHE 7 comparative 
ale țării A ale țării B 


Tara A dispune de avantaj comparativ la bunurile 1,3,8,9 şi 12, în timp ce tara Bla 
| A “bunurile 2,5,7 şi 14. Important este ca fiecare dintre ele nu numai să dispună de acest 
| avantaj, ci să-l deţină, adică exportând acele bunuri pe care tara dată le produce cu 
| costuri comparativ mai reduse $i importánd bunurile ale căror costuri ar fi relativ 
| ridicate. Ea trebuie să urmărească şi să concretizeze continuu avantajul comparativ 
de care dispune, să-l deţină. 

„Într-un sistem de perfectă libertate a comerțului - scrie D.Ricardo - fiecare 
tară îşi consacră în mod natural capitalul! al munca acelor ramuri de activitate 
| care îl sunt cele mai avantajoase. Această urmărire a avantajului individual este 
| admirabil legată de binele universal al tuturor“! 


29.2  Înzestrarea cu factori de producţie 


Economisirea de resurse prin specializarea producţiei în activităţi cu randamente 
sporite este de necontestat. Dacă tara B produce mai bine strunguri şi le poate vinde 
la prețuri mai scăzute decât tara A, atunci tara A trebuie să producă alte produse şi 
să cumpere strunguri din tara B. Modelul initial al teoriei avantajului comparativ are, 
însă, un caracter static, care, de facto, ar constitui principalul său neajuns. Fireşte, 
| pentru condiţiile actuale, premisele care stau la baza modelului sunt prea restrictive. 
| El nu explică influența diferentei de înzestrare cu factori de producţie a țărilor asupra 

> specializării internaţionale. De aceea, pentru apropierea teoriei avantajului com- 


E. | parativ de fenomenele reale ale vieții economice, şcoala economică suedeză, prin 
A | Else F.Heckscher si Berth Ohlin, a elaborat o variantă a teoriei comerțului exterior, 
U bazată pe înzestrarea țărilor cu factori de producție.? Aceasta prela,din modelul inițial 
i ideea avantajului comparativ pe care o regândeşte potrivit ipotezelor: a) ordonării 
| 1) D.Ricardo, op.cit., p. 126. 
L, 2) Teoria Heckscher-Ohlin ține seama de interdependența preţurilor factorilor de producție şi a 
n | bunurilor finale în funcţie de modificarea raportului dintre cererea şi oferta factorilor necesari 
a „| 1 producerii bunurilor şi serviciilor economice, în timp ce teoria radicardiană a avantajului comparativ 


IC | pornea de la teoria valorii bazate pe munch, 
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bunurilor economice ținând seama de intensitatea factorilor; b) clasificării țărilor în 
funcție de abundența factorilor; c) legăturii organice a prețurilor factorilor de 
producţie şi a bunurilor finale, în funcţie de modificarea cererii şi a ofertei de factori. 
În explicația dată se au în vedere două ţări care produc două bunuri economice de 
calitate identică. Ele sunt, însă, înzestrate în mod diferit cu factori de producție. Se 
consideră, în acelaşi timp, că există o mobilitate, fără restricţii, a resurselor în 
interiorul fiecărei țări şi că acestea rămân constante (fără mobilitate) între ţări. 
Analiza, de regulă, se face urmând calea simplificată a unui input format din factorii 
muncă şi capital. Diferenţele curbelor de transformare sunt apreciate ca diferențe în 
înzestrarea cu factori (analiza proporţiei factorilor) şi/sau diferențele dintre prețurile 
bunurilor economice sunt considerate ca diferenţa în mărimea factorilor de producţie 
(analiza prețurilor relative). 


În ce condiţii poate avea loc comerţul exterior ? În condiţiile în care bunurile 
economice ale țării exportatoare au un preț mai mic comparativ cu alte ţări, iar 
bunurile economice importate au un preț mai mare decât cel existent pe propria-i 
piață. Diferenţele de prețuri sunt diferente privind dotarea cu factori de producție a 
țărilor. 


Analiza proporţiilor factorilor. Se 
ştie că factorii de producţie sunt de 
natură finită, aşa cum se observă din 
fig.29.5. Limitele reale ale producției 
(respectiv ofertei) urmează traiectoria 
modificării şi respectiv proporțţiei fac- 
torilor. Dacă într-o țară munca ar fi 
nelimitată, atunci producția acesteia ar 
depinde, (în cazul input-ului format din 
doi factori - muncă şi capital) de dis- 
ponibilul de capital. Producţia, şi 
respectiv, traiectoria ofertei ar urma 
dreapta KK care reflectă restricția de 
capital. Dimpotrivă, dacă în aceeaşi Țesături 
țară, capitalul ar deveni infinit, producţia 
şi respectiv oferta ar depinde de can- — hh 2 
titatea de muncă disponibilă L'L, care Fig. 29.5. Posibilităţi reale de producţie 
oglindeşte restricția muncii. În viaţa 
economică reală, însă, nu există factori 
de producţie infiniţi, ci doar relativ abundenţi sau nu, astfel că, potrivit teoremei 
Heckscher-Ohlin, fiecare ţară se specializează şi exportă bunuri şi servicii 
economice care încorporează factori de producţie relativ abundenţi şi ieftini. 
Totodată, ea importă bunuri şi servicii economice care necesită input-uri cos- 
tisitoare, cu care ea este insuficient înzestrată (factori relativ deficitari şi scum- 
pi). Ca urmare, posibilităţile reale de producţie (vezi fig.29.5) se restrâng la aria 
OLMK' în care punctul M reprezintă producția, respectiv oferta ce decurg din 
ocuparea completă a factorilor de producţie. În acest punct, prețul relativ al 
țesăturilor este condiţionat de premisele cererii, adică de curba de vârf a isoutilității 
ce trece prin acest punct. In punctul M, panta restricției K'K este mai mică decât cea 


es 


ZG m 
* 


Calculatoare 
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a L'L astfel că producţia respectiv oferta de calculatoare sunt mal intensive în capital, 
spre deosebire de producţia de țesături, respectiv oferta acestora, care sunt mai 
intensive în muncă. Tot din analiza pe bază de grafic se observă că, la o mărime dată 
a intensității factorilor - muncă, respectiv, capital - o sporire a ofertei unui factor de 
producţie are drept urmare o diminuare a ofertei celuilalt factor, Astfel, mărimea 
muncii UL fiind dată, un spor de volum al capitalului duce la o creşterea producției 
de calculatoare, în timp ce producția de țesături se diminuează. 

Analiza prețurilor relative. Între pre 
țurilor bunurilor economice şi prețurile 
factorilor există o legătură evidentă a 
cărel analiză aprofundată nu poate fi 
înțeleasă fără o cercetare prealabilă a 
pantei restricției fiecărui factor de 
producţie. Astfel, dacă prețul relativ al 
unui bun economic (vezi fig.29.6) este 
în funcție de panta restricției ca- 
pitalului (OPK); o parte a resursei de 
muncă rămâne nefolosită, iar rata 
salariului este egală cu mulțimea vidă, 
ca de altfel şi prețul relativ al muncii. 
Dacă, însă, preţul relativ al bunului PK Pista 
economic este condiționat de panta Preţul relativ al bunului economic 
restricției muncii (OPL) rămân neu- 
tralizate părţi din capital, iar venitul său 
devine mulțimea vidă. Eludând aceste Fig. 29.6. Preţul relativ al bunului 


extreme, preţul relativ al bunului economic 
economic, atrage după sine şi o mo- 
dificare pozitivă a preţului relativ al factorilor de producţie. 


Dacă prețul relativ al bunului economic creşte de la OP+ la OP2, de la OP2 la OP3 
şi în fine de la OP3 la OP4, preţul relativ al muncii creşte de la S1 la S2, de la S2 la Sa 
şi în fine de la Sa la Sa. În condiţiile liberei circulații a bunurilor economice, comerțul 
exterior tinde să egalizeze prețul factorilor de producţie. Va creşte ponderea muncii 
în venitul real în țara dotată relativ abundent cu acest factor, şi se va reduce ponderea 
corespunzătoare a capitalului. Spre deosebire, în țara care dispune de un capital 
relativ abundent va creşte venitul real al capitalului şi va scădea salariul real. Se 
ajunge astfel la teorema Wolfgang Stolper si Paul Samuelson, potrivit căreia, 
abstracţie făcând de barierele comerciale și de cheltuielile de transport dintre 
țări care utilizează aceleași tehnologii, comerțul internaţional duce la egalizarea 
preţului factorilor de producţie. 


Modelul Heckschler-Ohlin nu este lipsit de anumite neajunsuri. El a fost supus 
unor testări prin analiza Input-output efectuată în diferite țări. Primele studii, de acest 
gen, au fost făcute de W.Leontief, pe exemplul SUA. S-a folosit un model cu factorii 
de producție-caplital şi muncă. Cu ajutorul lui s-a evaluat mărimea capitalului şi 
cantitatea de muncă totală - directă şi indirectă - necesară pentru a asigura un spor 
adițional de bunuri econamice exportate și importate. Contrar aşteptărilor, rezultatele 
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obținute nu au confirmat această teoremă. Importurile de bunuri economice ale SUA 
necesită un consum mai intens de capital decât exporturile, în timp ce bunurile 
economice exportate solicită un volum mai mare de muncă faţă de cele importate. In 
realitate, situația concretă este alta; factorul de producţie capital este relativ abun- 
dent, în timp ce factorul muncă este relativ deficitar. Acest paradox a fost descitrat de 
W.Leontief prin luarea în calcul a aspectelor calitative ale factorilor de producție; 
calificarea muncii, organizarea mai bună a acesteia, calitățile manageriale, care fac 
ca munca unul muncitor american să fie de trei ori mai eficientă. Un asemenea 
moment reprezintă un punct esenţial în adâncirea analizei şi studierea, pe baze 
actuale, a teoremei înzestrării cu factori. Se au în vedere calitatea factorilor de 
producţie, a tehnologiei, know-how-ul, investiţiile directe externe, diferenţierea 
bunurilor economice, intensificarea fluxurilor de bunuri şi servicii economice, ex- 
tinderea progresului tehnic şi a influenţei acestuia asupra comerțului internațional. 
Sunt așa-numiții neofactori şi neotehnologii care stau la baza unor teoreme cu acelaşi 
nume; teorema neofactorilor şi neotehnologiilor!. 


Teorema dotării cu neofactori ia în considerare în analiza tranzacţiilor externe, 
capitalul şi munca, ca factori implicaţi în teoria înzestrării cu factori, la care se adaugă 
capitalul uman, materiile prime şi resursele energetice, consideraţi ca factori noi de 
producție, de unde şi denumirea dată. 

Teorema înzestrării cu neotehnologii presupune o analiză a schimburilor ex- 
terne - a exportului şi importului - în funcție de implicarea capitalului uman şi a 


actualelor tehnologii într-un proces de renaștere tehnologică a teoriei avantajului 
comparativ. 


29.3 Paradigma productivităţii muncii 


Este interesant de menţionat că, încă, Mihai Eminescu, într-o serie de studii şi 
manuscrise (cum sunt „Paralele economice“, „Banca de scont şi circ:ulaţiune“, 
„Economia naţională“), se reteră la teoria avantajului comparativ abordată prin 
prisma productivității muncii. Este o diferenţă care se țese prin întreaga istorie a lumii 
- ne atenționează poetul - între averea de pământ şi averea industrială. Produc- 
tivitatea muncii în agricultură nu se poate mări decât în anumite limite, suma de avere 
care se produce prin posesiune este limitată; şi produsele şi mărimea proprietății de 
pământ sunt finite. O astfel de limită nu poate fi depăşită decât dacă omul adaugă 
averii funciare şi produselor ei, activitatea de creaţie ştiinţifică şi artistică implicată în 
ramuri industriale. 


1) H.Johnson, Comparative Cost and Comercial Policy Theory for a Developing World Economy, 
Wicksell Lectures, 1968, Almquist and Wicksell, Stockholm, 1968; W.Lenem (ed.), International 
Trade and Finance, Cambridge, Editura Stiințifică şi Enciclopedică, Bu.curești,1983; Ovidiu Rujan, 
Relațiile economice internaționale, Editura ALL, Bucureşti,1994, 


| 
| 
| 
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„Trăsătura fundamentală a întregii istorii - scrie M.Eminescu - este tendinţa 
de a forma din şi lângă posesiunea de pământ, pe cea industrială, dea o desface 
apoi pe aceasta din urmă în cea dintâi. Ăsta e sâmburele economic al timpului 
nostru.“! 


Astfel dacă omul ia o bucată de fier care costă trei creiţari şi face din ea ace sau 
pene de orologiu, valoarea acestui fier e de 800 de ori mai mare. Si poetul conchide; 
„Activitatea omenească a pus în mărginita avere obiectivă şi momentul 
nemărginit.“ Pot fi date şi alte exemple, de altfel publicate în ziarul „Timpul“. „În 
statele agricole, munca, prin natura ei, e mărginită şi foarte puţin elastică; ea nu 
poate produce decât obiecte de-un număr cert, de-o valoare certă. ` Produc- 
tivitatea muncii, care nu poate fi urcată, cu tot exerciţiul posibil, decât la maximum 
oarecare, e limitată, ca şi fertilitatea solului, care cu toate îmbunătățirile aduse, ea nu 
depăşeşte anumite limite. Alta este situaţia artei şi a industriei, la care puterile fizice 
joacă un ro! secundar, inteligenţa având rolul principal. Se consumă pânză şi câteva 
culori, şi se produce un tablou; se consumă un foarfece, şi se taie planul unei 
îmbrăcăminţi, a cărei valoare constă tocmai în croială; se consumă fire de tort şi se 
fac dantele. Valoarea muncii de creaţie e deci, augmentabilă la infinit. 


În analiza sa, Eminescu constată diferențele extrem de mari care există între 
valoarea produselor manufacturate şi cea a produselor agricole, rezultate evident din 
diferenţa de productivitate a muncii, dar şi din practicarea unor schimburi comerciale 
neechivalente. „E cumplit de mare diferenţa dintre valori, încărcând 500 de 
vagoane de grâu, capeti în schimb o jumătate de vagon de obiecte de lux. Partea 
leului, datorată situaţiei existente, se află, desigur, în mâna ţărilor cu o produc- 
tivitate comparativ ridicată. Dar mai este vorba şi de altceva, chiar în cazul unor 
schimburi pe bază de echivalență.“ Eminescu se întreabă, unde se cotează acel 
echivalent de muncă ? La Paris sau la Bucureşti ? Pentru poporul român se înțelege 
că lucrul nu este indiferent. 


Dintre economiştii români care au aprofundat analiza avantajului comparativ în 
comerțul? exterior, privită prin prisma productivităţii muncii 2 un loc de frunte îl 


1) Mihai Eminescu, Economia Naţională, Ms.2257 (Citat după M.Eminescu, Opere, vol.XV, 
Editura Academiei Române, Bucureşti, 1993, p.1139.). Š 

2) Mihail Manoilescu, în Memorii, vol.1, Editura Enciclopedică, Bucuresti,1993, p.177, scrie că „La 
theorie du protectionnisme et Pechange international“ a fost scrisă numai în patru luni din vara anului 
1928, în care timp a citit în paralel si toată literatura necesară. Autorul lucra câte 12 sau 14 ore pe zi, 
fără să se simtă obosit, mânat de bucuria de a descoperi la fiecare pas lucruri atât de noi. Cu acest 
prilej a luat cunoştinţă pentru prima oară cu teoria comerțului internațional a lui Ricardo, Se simţea 
foarte amârât că își întârzia mersul lucrării cu această teorie atât de confuz prezentată ! (pe care o 
citea, pe deasupra, după un text german), Şi cu mine - se destăinuie Manoilescu - s-a repetat 
fenomenul clasic al gânditorilor care - în clipa în care au revelaţia unei idei importante - nu-şi dau 
seama bine de însemnătatea și urmările acesteia şi îşi zic, în confuzia primelor momente, ca Marc 
Aureliu - Diem perditi, în loc să spună ca Arhimede - Eureca. Şi, într-adevăr, Manoilescu a găsit 
germenele eminescian al teoriei avântajului comparativ, pe care noi l-am denumit paradigma 
productivităţii muncii, 
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ocupă Mihail Manoilescu. După cum precizează el, încă în ediția franceză a lucrării 
de însemnătate mondială „Teoria protecţionismului şi a schimbului internaţional“, „a 
considera că singurul criteriu pentru a măsura avantajul naţional al unei 
producţii este importanța câştigului individual al capitalistului este cea mai 
mare eroare care se poate face“. Câştigul naţional este valoarea nou creată într-o 
ramură de producție, în timp ce câştigul individual constă în profitul realizat de 
întreprinzător. Aceste două avantaje se interferează între ele, dar nu sunt identice, 


În vederea estimării, în mod sintetic, a randamentului activităţii economice, 
M.Manoilescu concepe şi un coeficient al eficienţei - coeficient de calitate - pe care 
îl determină ca o medie geometrică a producției nete pe salariat şi a celui pe capital; 

PER P 
Q=VA C = TAC : în care Q, reprezintă coeficientul de eficiență, P, producţia 


netă; A, numărul de salariați; C, mărimea capitalului investit. 


Pentru o ramură de producţie, productivitatea muncii este un element funcțional, 
pe când randamentul capitalului este incontestabil un element de demaraj. Dacă se 
realizează o mare productivitate a muncii, ne bucurăm de avantajul durabil de a 
produce continuu cu un minim de muncă, însă cu un mare randament al 
capitalului, avem prilejul momentan de a asigura punerea în mişcare a unei 
industrii cu un minim de capital.! 


Mihail Manoilescu argumentează că productivitatea muncii în industrie este mai 
ridicată decât în agricultură şi că orice activitate de creaţie are o superioritate 
intrinsecă față de cea necreativă. Ca urmare, el susține că fiecare țară, pentru a fi 
eficientă în tranzacţiile economice externe, va trebui să-şi orienteze dezvoltarea către 
acele activităţi care asigură o productivitate a muncii superioară celei medii 
nationale", În acest sens, orice dezavantaj comparativ devine un fel de stare 
(Stillstand) şi schimbare (Umschlag) a productivității. În afara lor, legea avantajului 
comparativ ar duce la o maximizare a ofertei, respectiv producției mondiale, dar nu 
şi la maximizarea lor în cadrul fiecărei economii naționale. Mi-aş permite să afirm că 
avantajul comparativ îşi probează coapartenenţa (Zusammengehăren) costului 
cu productivitatea. În cost străbate o apartenenţă la productivitate, care apartenență 
„ascultă“ productivitatea, fiindcă aceasta se transmite costului. Şi productivitatea ? 
Este gândită în sensul ei initial ca prezență (Anwesen). Productivitatea nu este 
prezentă în cost nici întâmplător şi nici excepţional. Productivitatea ființează (wesen) 
şi se validează în măsura în care, prin paradigma ei, ea priveşte costul. Pentru că abia 
costul, deschis către productivitate, lasă productivitatea să devină prezentă (An- 
wesen). 


Fără a sesiza această coapartenenţă, Manoilescu consideră productivitatea mun- 
cii, nivelul acesteia sau costurile din diferitele ramuri de producție drept criteriul cel 
mai indicat de orientare a specializării internaţionale şi a comerțului exterior. Dacă 


1) Mihail Manoilescu, Forţele Naţionale Productive si Comerţul Exterior, Editura Stiinţifică şi 
Enciclopedică, Bucureşti,1986, p. 146. 
2) Ibidem, p.46. 
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nivelul productivității muncii depuse pentru producerea unul bun economic este 
superior mediei naționale a productivității muncii din tara dată, s-ar realiza un 
dezavantaj prin procurarea lui din import. Soluţia avantajoasă, în acest caz, este cea 
a producţiei autohtone. Invers, nivelul fiind inferior mediei naţionale, ar fi mai avan- 
tajos să se recurgă la soluţia importului. La ce se cheltuieşte mai multă muncă; la 
producerea mărfurilor care servesc la plata mărfii importate sau la fabricarea acesteia 
în țară ? 

Pentru o naţiune, schimbul - afirmă Manoilescu - este o problemă de 
producţie, în timp ce pentru un individ el este o chestiune pur comercială. În 
timp ce individul îşi procură mărfurile de care are nevole dintr-un venit fix, națiunea 
îşi satisface o parte a nevoilor sale din producția naţională, iar o parte din import. 
Pentru aceasta, ea are nevoie de capacitatea de plată. „Numai preţul scăzut al 
mărturilor din import nu ne îndreptățește încă să ne pronunţăm că importul este 
avantajos. Acest avantaj nu depinde numai de cum se cumpără, ci mai ales, de 
cum se creează puterea de cumpărare necesară!.“ 


Mihail Manolescu consideră că protecţionismul are ca finalitate încurajarea in- 
dustriilor în ordinea succesiunii productivităţii lor care, în acelaşi timp, concordă şi 
cu ordinea de succesiune a clasificării lor după proporția valorii lor nationale" De 
asemenea, „menirea protectionismului - scrie el - nu este de a învrăjbi popoarele, 
ci, dimpotrivš, de cooperare si echilibru, care sunt posibile mai ales cu respec- 
tul integral al neindreptàtitilor actuali ai lumii.3* 


În abordarea, atât teoretică, cât şi practică, a avantajului comparativ se impune 
faptul că randamentul şi costul sunt transmise unul altuia şi aparţin unul altuia?. 
Din această apartenenţă nemediată rezultă numai înlănţuiri care sunt conexate fie în 
direcția costului, fie în cea a randamentului; care reprezintă coapartenenţa costurilor 
şi a randamentului ca împletire. Ca urmare, nici o ţară, care apără atât interesele 
producătorilor, cât şi ale consumatorilor, nu poate să importe sau exporte la 
întâmplare, cu orice pret și în orice condiții. Şi în acest domeniu acţionează cu o forță 
deosebită, legile dure ale economiei de piaţă, de care orice politică realistă trebuie 
să țină seama. 


1) Ibidem, p.80. 

2) Ibidem, p.63. 

3) Mihail Manoilescu, Theorie du protectionnisme et de l'echange international, Paris, 
Girard,1929, p.301 

4) În acest sens, socotim că Mihail Manoilescu, nu a „descoperit şi dovedit falsitatea teoriei lui 
Ricardo“, ci recunoştinţa ei actuală, izvoarele ei mereu inepuizabile, partea umbrită a teoriei 
avantajului comparativ,privată nu de stăvilirea râulețelor, ci de rostogolirea tumultuoasă a albiei 
productivității. Astăzi cel mai puţin lucru ce se poate spune este că nici prietenii, nici adversarii cărţii 
lui Manoilescu, a cărei esenţă rezidă în paradigma productivităţii, nu mai pot să treacă peste dânsa, 
Cartea a făcut traducere după traducere, în cinci limbi şi se bucură de o audienţă tot mai largă în 
țară, si în străinătate, 


CAPITOLUL al XXX - lea 
SCHIMBURILE VALUTARE 


Relaţiile privind schimburile valutare sunt o expresie a amplificării și diversificării 
schimburilor economice între țări, funcționând în strânsă legătură cu piala bunurilor 
economice, piața monetară, piața capitalului și piața muncii. Ele implică schimbarea 
sistematică a monedelor naționale inte ele, determinând conţinutul unei piețe 
specifice. 


30.1. Conținutul pieței schimburilor valutare 


Termenul de valută este cel sub care circulă moneda națională pe plan inter- 
național". Afacerile economice tot mai numeroase si diversificate care au loc între 
parteneri din diferite țări se reglează prin schimbarea monedelor naționale între ele 
pe piața schimburilor valutare. 


Piața schimburilor valutare? reprezintă totalitatea tranzactiilor de vânzare- 
cumpărare cu valute, inclusiv reglementările si instituțiile aferente. Această piață se 
realizează oriunde se întâlnesc cererea si oferta de valute, având rolul sà atragā 
mijloacele de plată internaționale sub formă de bancnote, monezi divizionare, instru- 
mente de plată si de credit emise în valută. Pe piața schimburilor valutare se fac 
tranzacții cu valută si cu multiple titluri de credit (cambii, bilete la ordin, cecuri, valori 
mobiliare; ordine de plată etc.) exprimate in monede străine. 


Elementele specifice pieței schimburilor valutare sunt: agenții economici 
autorizați să realizeze operațiuni cu valute; normele legale privind organizarea, 
desfăşurarea si controlul operațiunilor cu valute; metodologia de determinare a 
cursului valutar sl de protecție a acestuia prin acțiunea băncii naţionale; timpul în 
care funcţionează piaţa valutară; riscul şi profitul pe piața valutară. 


Piaţa schimburilor valutare implică un ansamblu de relaţii interbancare, precum şi 
între bănci şi clienţii lor, ce se formează pe piețele naţionale unde au loc operațiuni 
cu valute sau devize, ca expresie a întâlnirii cererii şi ofertei acestora. 

În România, plata schimburilor valutare se compune din: 1. plata valutară bancară 
rezervată operațiunilor de vânzare-cumpărare de valută destăşurate de persoanele 


1) Moneda naţională a unei țări se numește valută atunci când este utilizată în operaţiuni de schimb 
internaţional. De exemplu, lira sterlină este monedă naţională pentru orice rezident în Anglia, atunci 
când o foloseşte în operaţiuni de schimb din interiorul țării şi este valută atunci când o foloseşte 
pentru plata unei mărfi importate din Franţa. 

2) Marcé d'echanges sau Foreign exchange market, 


3)  Devizele reprezintă creanţe ale agenţilor economici naţionali asupra agenţilor economici din 
alte țări sub formă de înscrisuri în monede străine. 
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juridice; 2. piala caselor de schimb) valutar rezervată operaţiunilor de vânzare 
cumpărare de valută desfăşurate do porsoane fizice În țara noastră, piala schim- 
burilor valutare interbancare reprezintă o plată continuă in care sa efectuează 
vânzări şi cumpărări de valute la vedere (spot) și la termen (forward) contra 
monedei naţionale la cursuri de schimb determinate liber de intermediari 
autorizaţi de Banca Naţională să participe în nume și cont propriu sau în nume 
propriu şi contul clienţilor. Mecanismul de vânzare-cumpărare de valută se 
realizează la nivelul băncilor comerciale. 


Pieţele schimburilor valutare nationale privite în totalitatea și interdependenţa lor, 
formează piața schimburilor valutare Internațională. 


Amploarea pieței schimburilor valutare derivă din volumul activității bancare și a 
celorlalți operatori care acționează în fiecare țară, potrivit normelor stabilite de 
autoritățile statale într-o perioadă de tim p. 


Pe piața schimburilor valutare acţionează mai mulți subiecţi care se numesc 
operatori şi se grupează, de regulă, pentru înțelegerea fenomenului valutar, în două 
grupe: a) subiecți care generează cererea şi oferta de valută (agenţi economici. ca 
operatori comercianți ce realizează activități de comerţ internaţional, persoane fizice 
sau juridice ca operatori speculatori); b) subiecţi care concentrează cererea şi oferta 
de valută, stabilesc cursul de schimb, efectuează tranzacții cu valute (Banca de 
emisiune, bursa valutară, brokeri, bănci comerciale, case de schimb valutar ş.a.). 
Agenţii economici ca operatori comercianţi care exportă bunuri materiale sau servicii 
şi doresc să schimbe valuta, devizele străine pe moneda naţională vin la piața 
valutară ca vânzători de valută și cumpiirrători de monedă naţională, iar în situația 
importului, ei cumpără valută în schimbul monedei naţionale. Celelalte categorii de 


operatori au acces la afacerile de pe plat valutară în conformitate cu reglementările 
din fiecare țară. 


Piaţa schimburilor valutare are ca obiect un ansamblu de fluxuri cum ar ti: 
vânzarea-cumpărarea de valute convertibbile; schimbarea unei valute efective pe 
valută în cont sau invers; vânzarea: cumpărarea de efecte de comerț exprimate în 
ECU (European Currency Unit)! pe efecte wxprimate în altă valută ori pe valuta atlată 
în cont etc. 


Schimbul valutar poate avea ca obiect ban! în numerar, numindu-se în acest caz 
schimb „manua!" ori „turistic“, sau poate avea ca obiect preschimbarea monedei 
naționale în devize scripturale, numindu-s:p în acest caz schimb „tras“. Astte! cele 
mal numeroase schimburi sunt vânzările al cumpărările de valută în cont. 


Cererea și oferta de valută se constituie pe baza unor procese specitice ce tin de 
evoluția economillor naţionale şi a relaţiilor economice internaționale. Ele îşi au 
sorgintea în funcțiile banilor şi în mecanisrnul de acţiune a sistemului. 


1) European Currency Unit (ECU) reprezintă u nitatea monetară de cont a Sistemului Monetar 
European, intrat în vigoare în anul 1979, având funcţia principală de mijloc de referință pentru 
valutele statelor membre în scopul stabilităţii lor, 
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Cererea exprimă nevoia de valută ce poate fi satisfăcută prin actele de cumpărare 
în conformitate cu normele pieței valutare şi cu mişcarea cursului de schimb. Cererea 
de valută se formulează de către agenţii econo'mici în următoarele împrejurări: pentru 
extinderea activităţilor economice, pentru interese speculative de profit, pentru 
scopuri de protejare sau apărare împotriva uriei dinamici nefavorabile a cursului de 
schimb al diverselor monede naţionale. Cererea de valută reiese din operațiunile de 
import, din prestările de servicii realizate în ţară de agenţii economici străini, ca şi din 
ieşirile de capital naţional. 


Oferta exprimă disponibilităţile valutare care pot fi vândute la piaţă, în condiţiile 
unui anumit curs de schimb. Oferta de valută se formează pe baza depozitelor 
bancare şi a banilor persoanelor fizice şi juridice ca agenţi economici, care 
acţionează în comerţ, agricultură, industrie. asigurări, turism etc., numerarul fiind 
nesemnificativ în procesul de constituire a. ofertei valutare. Pe piața națională a 
schimburilor valutare, oferta de devize rezultă îndeosebi de la exportatori de bunuri, 
de la agenţii economici care execută servicii în altă țară şi din intrările în țară sub 
diverse forme de capitaluri străine. Oferta s.e transpune în fapt prin transferul valutei 
din depozitele bancare la ordinul vânzător ului, la dispoziția cumpărătorului. Banca 
operează atât în conturile proprii, cât şi în conturile clienţilor săi. 


Activităţile pe pieţele schimburilor valutare, legăturile dintre cererea şi oferta de 
valută se extind o dată cu relaţiile ec.onomice internaţionale, precum şi cu 
amplificarea şi diversificarea legăturilor telefonice, telex şi fax, favorizate de dezvol- 
tarea şi implementarea echipamentelor ele ct:ronice şi microelectronice în schimburile 
valutare dintre multiplele piate naţionale. Totodată, în 'acelaşi sens influențează şi 
perfecţionările din domeniul tehnicilor bancare, îndeosebi viramentul interbancar. 
Acesta constă într-un ordin formulat prin telefon, telex sau scrisoare de către o bancă 
în nume propriu ori din dispoziţia unui client al său, către o altă bancă, pentru a vira 
o sumă de bani în favoarea altei bănci sau persoane specificate în ordin, fără nici o 
acţiune întreprinsă în mod special în acest scop de către beneficiarul menţionat. 


Pe piața schimburilor valutare se vând şi se cumpără valute efective, valute în cont 
sau devize. Cererile de valută se onoreazăi din disponibilitățile clienţilor şi eventual pe 
seama unei părţi lichide a rezervei valutare, ceea ce presupune, însă, negocieri 
specifice cu banca centrală. 


Clientul care, de exemplu, posedă o cantitate de dolari în cont la bancă, dă ordin 
băncii, prin telefon, telex sau fax să-i tran sforme această cantitate sau o porțiune din 
ea în lire sterline. Conform acestui ordiri, banca va lichida cantitatea de dolari din 
cont sau o va diminua şi va mări cantitatea cle lire sterline în cont, la cursul de schimb 
dintre dolar şi lira sterlină. Contul cu dolari şi cel cu lire sterline pot fi pe numele 
aceluiaşi client sau pe numele diverşilor clienți şi pot fi deschise la aceeaşi bancă sau 
nu, în cazul din urmă realizându-se operațiunile interbancare. 


În condiţiile economiei de piață coritemporane, sporeşte rolul şi se amplifică 
substanţial cantitatea, calitatea şi dinamismul pieţelor valutare, în scopul dobândirii 
si selecționării instrumentelor de plată și de credit emise în valută. De aceea, piața 
schimburilor valutare se caracterizează prin mai multe trăsături ca: 


a) Liberalizarea tot mai accentuată et comerțului mondial, implicând accelerarea 
plăţilor internaționale şi deplasarea mai evidentă a valutelor între ţări. 
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b) Întărirea rolului dolarului pe piaţa valutară Internaţională. 

c) Sporirea ponderii valutelor țărilor vest-europene, concomitent cu declanşarea 
atragerii valutelor țărilor est-europene pe piața valutară. 
d) Mărirea ponderii creditului extern în totalul fluxurilor internaţionale de capital. 
e) Accentuarea rolului yenului pe piaţa valutară. 
i f) Racordarea tot mai puternică a piețelor valutare internaționale la cerințele 
i economiei mondiale integrate!. - 

Asemenea caracteristici demonstrează mutații importante privind structura, 
dimensiunile si dinamica pieței schimburilor valutare, în corelație cu cerințele si 
posibilitățile diferiților subiecți ai acestela, interesați în furnizarea sau obținerea 
instrumentelor de plată si de credit mondial actual. (fig.30.1). 


` Agenţii economici dintr-o țară, având moneda convertibilă, pot apela mai intens la 
piața valutară ca subiecţi de diferite categorii, obținând valuta de care au nevoie 
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Fig. 30.1. Plata schimburilor valutare 


1) Vezi, F.M.1., Buletin, 11 noiembrie 1991, p.319. 
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pentru stingerea unor obligații reieşite dintr-o afacere economică. În funcţie de 
interesul ce-l are de satistăcut, agentul economic optează pentru o anumită 
modalitate de valorificare a valutei pe care o deţine. 


În acest fel, prin intermediul pieței schimburilor valutare se pot obține valutele 
solicitate de decontările în cadrul relaţiilor economice internaţionale. De aceea, 
funcționează pieţe valutare importante in țările cu economie de piață dezvoltată cu 
sunt, de exemplu, cele din: New-York, Chicago, Detroit, Londra, Frankfurt, Munchen, 
Paris, Roma, Milano, Napoli, Bruxelles, Amsterdam, Zürich, Geneva, Montreal, Tokyo, 
Singapore etc. 


Pieţele schimburilor valutare, care cunosc o dispersie tot mai evidentă, au carac- 
teristici esenţiale comune, dar şi particularităţi ce decurg din specificitatea economiei 
naționale, a sistemului bancar şi regulamentului valutar propriu. Ele furnizează infor- 
matt importante care servesc la elaborarea şi aplicarea strategiei şi tacticii valutare, 
în corelație cu exigenţele particulare fiecărei țări şi cele ale economiei mondiale 
contemporane, aflată într-o perioadă de restructurări ample şi profunde. Pieţele 
valutare resimt aceste restructurări ample şi, totodată, le influențează prin elementele 
sale cum sunt convertibilitatea, cursul ş.a. 


Pieţele schimburilor valutare au un puternic caracter integrat datorită mijloacelor 
moderne de telecomunicații care permit cunoaşterea informaţiilor de piață şi in- 
fluențarea deciziilor privind formarea cererii şi ofertei de valută. Viteza de reacție pe 
piața valutară este foarte mare, iar influenţele ei se propagă la scară mondială. 


Piața schimburilor valutare se implică în operaţiuni de credit internațional, în 
mecanismele societăților multinaționale, reflectând convenirea valutară sistematică 
între parterneri. 


30.2. Convertibilitatea internaţională a monedei 


Funcționarea pieței schimburilor valutare presupune convertibilitatea ca o 
condiţie esenţială. Conceptul de convertibilitate a evoluat în decursul timpului 
începând cu convertibilitatea metalică, care constă în schimbarea liberă a monedei 
pe o cantitate determinată de metal prețios, până la convertibilitatea valutară de 
astăzi. 


Convertibilitatea metalică a cunoscut mai multe etape, în legătură strânsă cu 
evoluția economiei de schimb. Până la finele deceniului al doilea al secolului 
douăzeci, convertibilitatea metalică a îmbrăcat două forme: forma etalon aur-monedă 
şi forma etalon aur-lingouri. Convertibilitatea era eminamente internă. Ulterior, a avut 
loc deschiderea spre convertibilitatea externă, spre generalizarea acesteia sub 
numele de convertibilitate valutară. 


În prezent, în accepțiunea Fonului Monetar Internaţional TL. convertibilitatea 
reprezintă dreptul rezidențţilor şi nerezidenţilor de a schimba moneda naţională cu 


1) Vezi: Statutul Fondului Monetar Internaţional, articolul VIII şi Revista „Tribuna economică“ 
nr.14/1991, p.47. 


f) 
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altă monedă străină, in mod liber prin vânzare-cumpărare pe piață fără nici o 
restricție. Aceasta înseamnă că moneda convertibilă are proprietatea legală de a ER 
schimba liber prin vânzare-cumpărare pe plata valutară, nelimitat şi fără restricții 
privind cantitatea schimbată, scopul schimbului, adică pentru plăți sau transferuri 
specifice tranzacţiilor comerciale ori necomerciale şi nici restricţii privind subiectul 
care realizează schimbul. 


În contextul sistemului monetar actual, convertibilitatea nu mai presupune nici o 
legătură cu un etalon de raportare, adică este abandonată legătura cu schimbarea în 
aur. Convertibilitatea implică însă un ansamblu de cerințe economice, monetare, 
Juridice, organizatorice care trebule realizate de fiecare țară pentru moneda proprie, 
astfel încât aceasta să fie acceptată pe piața valutară internaţională. 


Convertibllitatea nu este un scop în sine, ci se corelează organic cu starea şi 
evoluția economiei naţionale, fiind o latură esențială şi o pârghie economico-finan- 
ciară principală pentru economia de piaţă. 


în situaţia existenţei convertibilităţii internaționale, agenţii economici şi per- 
soanele fizice pot realiza plăţi în alte țări cu moneda lor naţională, iar în cazul 
importului de bunuri materiale şi servicii, obligaţiile importatorului pot fi achitate ori 
cu Valute convertibile, ori cu moneda națională proprie. 


Funcționarea normală a convertibilităţii întâmpină dificultăți în condiţiile inflației". 
În împrejurările în care într-o economie națională inflația este mare, prețurile cresc 
mai rapid decât în economiile naționale cu care se derulează relaţii comerciale, ceea 
ce influențează nefavorabil balanța de plăți externe, impunându-se restricţii la plăți 


sau la importuri ori deprecierea monedei naţionale, afectându-se astfel stabilitatea 
cursului valutar. 


Dobândirea regimului de monedă convertibilă necesită îndeplinirea mai multor 
criterii economico-financiare ca: un grad relativ stabil într-o perioadă şi ulterior o 
tendință de creştere pentru puterea de cumpărare a unităţii băneşti, crearea de 
bunuri economice pentru export, competitive sub aspectul calităţii, structurii şi 
prețului; echilibrarea balanței de plăţi externe pe termen lung; lichidarea restricţiilor 
în folosirea monedei naţionale de către rezidenţi şi nerezidenţi din ţara respectivă; 
existența unui curs valutar unic relativ stabil; corelarea diverselor forme de converti- 
bilitate etc, 


Mecanismul de funcţionare a convertibilităţii în cadrul economiei de piață se 
bazează pe o strategie corespunzătoare care corelează următoarele elemente: 


a) stabilirea unui curs de schimb real. Aceasta presupune existența unui curs de 
schimb unic, compatibil cu menţinerea echilibrului balanței de plăţi pe termen mediu: 


b) aplicarea unel politici monetare şi fiscale care să permită stabilitatea financiară 
în economia naţională printr-o inflație relativ slabă; 


1) Vezi; John Crave, Introduction to Economics Basie, Blackwell, 1984, p. 104. 
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c) liberalizarea preturilor in sensul cà prețurile naţionale sunt fundamentate 


economic prin Influențele favorabile ale folosirii unul curs de piață echilibrat pentru 
schimbul valutar; A 


d) eliminarea restricţiilor în utilizarea monedei naționale pe teritoriul țării respec- 
tive. Aceasta înseamnă înlăturarea practicilor sau reglementărilor care îngrădesc 
actul de schimb valutar sub diverse aspecte ca: aria geografică, persoanele sau 
subiecții, operațiunile în care urmează să fie utilizați banii schimbaţi, suma care poate 
fi preschimbată; 


e) crearea rezervelor valutare ale țării. Pentru aceasta sunt obligatorii însemnate 
rezerve de devize sau linii de credite externe care să asigure credibilitatea necesară 
economiei de piață. 


În contextul acestei strategii, în mod practic, schimbul valutar necesită corelarea 
mai multor elemente, ținând seama de dimensiunea raportului dintre puterile de 
cumpărare sau valoarea unităților monetare naționale, ori emise de o instituție 
economico-financiară internațională. Astfel, elementele care intră în relația de schimb 
sunt !: cantitatea de bani din țara de referință, prezentată la schimb; cantitatea de 
valută primită la schimb pe baza parităţii puterilor de cumpărare sau cursul valutar; 
cantitatea de dolari SUA primită la schimb, dolarul având pe mai departe funcţia de 
monedă de rezervă a sistemului monetar internaţional; cantitatea de Drepturi Spe- 
ciale de Tragere 2 primită la schimb; cantitatea de unităţi de putere de cumpărare care 
‘corespunde raportului de schimb. 


Se deduce că schimbul valutar se interferează cu convertibilitatea monedei, 
reflectând interesul creditorului de a isse plăti drepturile în moneda sa naţională sau 
în altă monedă ce deține un loc favorabil pe piața internaţională. 


Aceste relaţii de schimb se asigură pe fundamentul realizării unei economii 
naţionale robuste, eficiente, competitive, capabilă să-şi pună în valoare potenţialul şi 
efectele în contextul deschiderii față de schimburile externe comerciale, de servicii şi 
de capitaluri. 


Ţinând seama de măsura îndeplinirii în prezent a condiţiilor stabilite de Fondul 
Monetar Internaţional, convertibilitatea monedelor naţionale are diferite grade: a) 
convertibilitatea limitată doar pentru anumite categorii de operațiuni, ținându-se 
seama de situația lor pe plan intern față de exigenţele pe plan internaţional cu privire 
la nivelul eficienței economice, compatibilitatea bunurilor naţionale și serviciilor, 
starea balanței de plăţi externe, rezervele valutare etc.; b) convertibilitatea limitată 
internă, care se referă la capacitatea monedelor naţionale de a se schimba numai în 


1) Vezi: P.Bran, Relaţii valutare-financiare internaţionale, EDP, R.A. Bucureşti, 1990, p.44 şi urm. 
2) Drepturile Speciale de Tragere sunt unităţi monetare de cont, cu funcţia limitată de activ 
internaţional de rezervă. Ele sunt emise de Fondul Monetar Internaţional, pe baza încrederii 
reciproce între membrii săi și sunt utilizate îndeosebi pentru echilibrarea lichidităţilor internaţionale. 
Mărimea unui Drept Special de Tragere se stabileşte pe baza unui cos valutar (un număr de valute 
selectate pentru a reflecta cursul valutar al Drepturilor Speciale de Tragere sau al unei monede 
naţionale). 


f 
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interiorul unel țări pe valuta intrată în tara respectivă si de a servi la formarea unei 
părți din cota de subscriere la Fondul Monetar International; c) convertibilitatea 
deplină sau oficială, care înseamnă schimbarea monedei naționale pe alte monede 
naționale în situaţia eliminării relativ totale a restricţiilor şi a condiţionărilor în 
folosirea monedelor respective; d) monede liber utilizabile, care au convertibilitate 
totală, fiind utilizate în proporţii mari la decontările internaţionale şi tranzacţionate în 
cantităţi însemnate pe cele mai importante pieţe valutare. La începutul anului 1991, 
din cele peste 70 de monede naţionale convertibile, numai cinci îndeplineau, după 
aprecierea Fondului Monetar Internaţional ! condiţiile de monede liber utilizabile 
adică: dolarul SUA, marca germană, lira sterlină, francul francez, yenul japonez. 


Monedele ţărilor care nu îndeplinesc exigenţele formulate de Fondul Monetar 
Internațional sunt neconvertibile. Fondurile pentru piața mondială din aceste țări intră 
în fluxul valutar pe calea vânzărilor de bunuri economice ori prin intermediul unor 
monede convertibile obţinute din exporturi sau din credite externe. 


Convertibilitatea monedei are multiple implicaţii economice benefice cum ar fi: 
îndeamnă agenţii economici să creeze bunuri pentru export competitive sub aspectul 
calităţii şi al preţului, folosindu-se în acest scop cursul valutar stabilit în mod științific; 
participă la diminuarea deficitului balanței de plăți externe prin utilizarea monedei 
naționale convertibile pentru anumite operaţiuni economice internaţionale, sporindu- 
se operativitatea şi diversificarea decontărilor externe; favorizează intensificarea 
concurenței, în avantajul consumatorului; stimulează investitorii străini deoarece 
facilitează însuşirea şi transferul profiturilor şi capitalului în valută convertibilă; impul- 
slonează turismul internaţional etc. 


Paralel cu asemenea implicaţii profitabile, convertibilitatea poate prezenta şi 
anumite influenţe economico-sociale nefavorabile, atunci când mecanismul ei nu 
este temeinic fundamentat, astfel: contribuie la diminuarea rezervelor valutare şi la 
creşterea datoriei externe, în cazul unui export cu eficiență redusă; accelerează 
falimentul unor firme care nu fac față concurenţei pe piața externă, ceea ce măreşte 
şomajul şi diminuează oferta anumitor bunuri economice pe piaţa internă; contribuie 
la creșterea preţurilor prin alinierea acestora la cele mondiale etc. 


Prin urmare, trecerea la convertibilitatea internaţională a monedei naţionale, im- 
plică o pregătire serioasă pentru a se asigura premise temeinice, un cadru economic 
şi juridic corespunzător exigenţelor economiei naţionale şi evoluţiei economiei mon- 
diale, ținându-se seama de avantajele şi dezavantajele generale ale convertibilității. 


România se află în perioada de tranziţie spre economia de piață, realizând 
deocamdată convertibilitatea limitată a leului. Aceasta înseamnă că leul se poate 
schimba liber pe orice valută numai în interiorul țării noastre. Convertibilitatea leului 
este limitată la operaţiuni de cont curent. Firmele pot cumpăra valută pentru importuri 
demonstrate prin contracte, lar pentru persoane fizice există un plafon-limită pentru 
schimbul de valută. Agenţii economici deţin proprietatea asupra valutei lor, astfel că 
ei pot să păstreze în conturi proprii toată valuta realizată din activitatea de export. 


1) Vezi revista: „Politique Internationale“, nr,5/1991 
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În contextul înfăptuirii reformei pentru tranziția la economia de piață, România 
acționează în continuare în direcţia realizării procesului complex de introducere a 
convertibilităţii externe depline a leului. 


În acest scop se impune o concepție clară care să îmbine pe criterii de 
raționalitate economică, financiară, tehnico- ştiinţifică şi juridico-administrativă ele- 
mente esenţiale! cum ar fi: realizarea unei economii naţionale eficiente, competitive, 
capabilă să producă resurse valutare prin exporturi profitabile; aplicarea corectă a 
reformei fundamentale a preţurilor interne; stabilirea unui curs de schimb real; 
eliminarea restricţiilor în utilizarea monedei naţionale pe teritoriul României; 
restrângerea masei monetare excedentare; creşterea rezervelor internaţionale ale 
țării; gestionarea corespunzătoare a serviciului datoriei externe a țării; asigurarea 
unei balanţe de plăți externe echilibrate; sporirea puterii de cumpărare a valutei 
naţionale. 


Pentru orice ţară care doreşte să beneficieze de racordarea economiei sale la 
economia mondială. convertibilitatea nu este o simplă opţiune, ci o modalitate prac- 
tică, eficace pentru evitarea autarhiei economiei naţionale, eliminarea distorsiunilor 
în domeniul asigurării şi alocării resurselor, ca şi a restricţiilor din sfera comerțului 
internațional şi plăţilor externe. 


30.3 Cursul valutar. Operaţiuni pe piaţa schimburilor 
valutare 


Schimbul valutar necesită compararea valorică a unităților monetare naţionale cu 
ajutorul unui raport care se numeşte rată de schimb valutar, curs de schimb, raport 
de schimb sau curs valutar 2i 


Cursul valutar reprezintă prețul unei monede naționale sau internaționale ex- 
primat într-o altă monedă națională cu care se compară valoric în anumite condiții de 
spațiu si timp. Acesta reflectă cantitatea de monedă străină ce se primeşte în schim- 
but unei cantități de monedă națională în condițiile asupra cărora s- a convenit, 
exprimându-se astfel valoarea monedelor respective! 


Stabilirea cursului valutar, în practica financiară internaţională actuală, ține seama 
de mai mulți factori care influențează în fond puterea de cumpărare a unităţilor 
monetare naţionale implicate în schimbul valutar ca: ritmul creşterii produsului intern 
brut, nivelul si dinamica prețurilor bunurilor economice, masa monetară, creditul, 
dobânda ș.a. 


1) Vezi: Fondul Monetar Internațional, Bulletin, 11 Noiembrie 1993, p.315; Em. Dobrescu, 
'T. Postolache, Consemnări economice, Ed. Academiei Române, Bucureşti, 1990, p.57-58. 

2) În cele ce urmează vom folosi noțiunea de curs valutar, considerând celelalte accepțiuni 
subinţelese,. 
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stabilit un aşa-zis 


După ce s-a abandonat paritatea în aur, băncile naţionale au 
curs valutar central ! sau paritatea la nivelul puterilor de cumpărare ale monedelor 
naționale, înlocuindu-se cursul valutar oficial. Un astfel de curs este utilizat astăzi sub 
forma parităţii puterilor de cumpărare sau curs real. 


Acest curs este temeiul pentru explicarea cursului valutar economic sau cursul 
pieţei. 
Cursul valutar economic sau cursul pieţei este cursul efectiv zilnic ce se 
foloseşte în tranzacțiile internaţionale, fundamentându-se pe paritatea puterilor de 
cumpărare ale mondelor naționale. 


Cursul valutar se formează pe piețele valutare în funcție de raportul dintre cererea 
şi oferta de monede naţionale ce se schimbă, iar acest raport este determinat de 
dimensiunile şi direcţia dezvoltării tranzacţiilor internaționale cu monedele respec- 
tive, precum şi de corelaţia dintre datoriile şi creanţele externe ale unei tări care 
participă la piaţa valutară. În acest context, cursul valutar nu este totdeauna egal cu 
paritatea puterilor de cumpărare ale monedelor naţionale, ci oscilează în jurul aces- 
teia. 


Factorii numeroşi care influențează cursul valutar economic sau cursul pieței pot 
fi clasificați în două mari grupe de factori interni şi factori internaţionali. Factorii 
interni includ: factorii care Un de activitatea economică ce se concretizează în 
bunuri materiale sau servicii de o anumită calitate şi la un anumit preţ; factori 
monetari care privesc masa bănească, creditul, dobânda; factori de esenţă social- 
politică, ca şi cei care privesc stările psihologice ale oamenilor (mentalitatea, com- 
portamentul, starea de spirit etc.). Asemenea factori social- psihologici influențează 
indirect cursul valutar. Factorii internaţionali includ: raportul dintre cererea şi oferta 
de bani pe piața externă; starea balanței de plăţi externe a fiecărei țări; factori de 
natură economică, financiară, socială, politică, psihologică, caracteristici economiei 
mondiale. 


Între factorii interni şi cei internaţionali există o strânsă legătură, impunându-se 
determinarea, în mod ştiinţific, a dimensiunilor, ponderilor şi tendințelor lor pentru a 
se aprecia corect cursul valutar şi mişcarea acestuia în timp şi spațiu. 


Exprimarea cursului valutar 2 se face într-o manieră specifică denumită şi metodă 
de cotare, care poate fi: cotare.directă şi cotare indirectă. Cotarea directă constă în 
faptul că preţul unei unități fixe de valută străină, adică 1, 10, 100, 1000 etc., se 
exprimă în monedă naţională. De exemplu, pe piața valutară de la Roma, cotarea se 
face: 1 dolar SUA este egal cu x lire italiene. Această metodă de cotare este utilizată 
în majoritatea țărilor pe pieţele lor valutare. Cotarea indirectă constă în faptul că 
preţul unei monede naţionale se exprimă în valută străină. De exemplu, pe piața 
valutară de la Londra, cotarea se face astfel: 1 liră sterlină este egală cu x dolari SUA. 


1) Vezi; Paul Bran, Op. cit., p.53-54, 

2) Vezi, M,F. Internaţional Financial Statistics, Washington, DC, vol: XXXVII, nr.4, 1985, p.19 
şi urm.; Alexandru Puiu ş.a. Conducerea, tehnică şi eficiența comerțului exterior, Editura Ştiinţifică 
şi Enciclopedică, Bucureşti, 1989, p.460-464, 
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Această metodă de cotare este utilizată pe piețele valutare din Anglia, Canada, 
Austria. 


În S.U.A., piața valutară foloseşte cotația indirectă pentru ansamblul valutelor 
europene, cu excepţia lirei sterline şi cotația directă pentru operaţiunile valutare ce 
se efectuează între băncile din SUA. 


Înțelegerea metodelor de cotare, care se practică zilnic pe piața valutară, 
facilitează stabilirea dinamicii puterii de cumpărare a valutelor convertibile şi mai întâi 
a valutei cotate, permițând cunoaşterea sporirii (aprecierii) sau reducerii (deprecierii) 
valorii lor, adică a puterii lor de cumpărare. 


Mai este de reținut şi faptul că acţiunea de cotare, sub cele două forme ale ei, ia 
în calcul în mod specific, atât cursul de cumpărare, cât şi pe cel de vânzare ce se 
stabilesc pentru fiecare valută. Diferenţa dintre aceste cursuri se numeşte „spread“ 
şi exprimă avantajul (câştigul) pentru agentul care cotează, în cazul când el 
realizează concomitent operațiuni de cumpărare şi de vânzare. 


În România cursul valutar se stabileşte şi se foloseşte în funcție de condiţiile 
specifice economico-sociale. Se practică două tipuri de cotaţie: una fixă şi alta 
variabilă, urmărindu-se cel mai bun curs obtenabil. Pe piața valutară interbancară pot 
fi efectuate tranzacții pe toată durata unei zile. Totodată, între cursurile practicate de 
băncile comerciale există anumite diferențe nesemnificative. 


În funcţie de evoluţia pieței, instituţiile bancare pot modifica cursul dolarului chiar 
în aceeaşi zi. La rândul său, clientul are posibilitatea să accepte sau nu oferta. 


Banca Naţională a României publică, chiar în absenţa licitaţiilor, un curs propriu 
cu caracter orientativ, calculat ca o medie ponderată a tuturor tranzacţiilor încheiate 
în ajun de băncile comerciale. 


Casele de schimb valutar autorizate pot cumpăra sau vinde valută, nelimitat, de 
la bănci pentru clienţi. 


Prin crearea şi funcţionarea pieței valutare interbancare în țara noastră se 
realizează o apropiere de pieţele valutare din țările în care tranzacțiile au loc în 
monede integral convertibile. 


Operațiunile pe piaţa schimburilor valutare se efectuează în număr mare şi 
într-o gamă diversificată. Ele se realizează în cea mai mare parte de către bănci. În 
scopul efectuării operaţiunilor cu monedele convertibile, băncile determină cursul de 
cumpărare şi cel de vânzare pentru moneda naţională, pe care le aduc la cunoştinţa 
publicului, prin afișarea cu ajutorul echipamentelor electronice moderne şi, totodată, 
le fac cunoscute prin telefon şi clienților lor. Banca manevrează cursul valutar pentru 
a stimula, după caz, vânzarea sau cumpărarea de valută, obținând câştig din 
diferenţa dintre cursul de vânzare şi cursul de cumpărare. 


Operațiunile pe plata schimburilor valutare, după conţinutul lor sunt: operaţiuni la 
vedere şi operaţiuni la termen, Acestea sunt cele mal numeroase operațiuni şi au 
multiple aspecte specifice, astfel încât în teoria sl practica schimburilor valutare se 
apreciază că ar fi vorba chlar de două pleţe, una la vedere şi alta la termen. 


Operațiunile valutare la vedere (spot) constau în cumpărarea sau vânzarea de 
valută ce trebuie schimbată, efectiv, în limitele unul timp de maximum 48 ore 
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lucrătoare din momentul inchelerii tranzacţiei. Acestea se mai numesc și operațiuni 
curente, fiind cele mai numeroase în cadrul schimburilor de valută în cont, 


Tranzacţiile se realizează îndeosebi prin telefon şi telex, de obicei între bânci, și 
se validează ulterior în scris, precizându-se cantitatea de valută cumpărată sau 
vândută, cursul valutar, banca la care se va plăti valuta vândută si contul de unde 
provine, banca la care se va încasa valuta cumpărată şi contul în care intră, trans- 
mițătorul ordinului către bancă, data decontării. Pe această bază se realizează plățile 
şi încasările efective. 


Operațiunile la vedere facilitează relaţiile de export-import, deoarece fiecare 
agent economic de pe o piață valutară naţională are interesul să cumpere sau să 
vândă o valută, în corelaţie cu o nevoie imediată, rezultată dintr-o afacere de import 
sau de export. De asemenea, operaţiunile la vedere contribuie la reglementarea unor 
decontări financiare privind investiţiile directe, investiţiile de portofoliu (titluri de 
valoare), anumite plasamente de capital pe termen scurt, schimbarea dimensiunilor 
sau structurii lichidităţii unor operatori etc. 


Operațiunile valutare la termen (forward) reprezintă vânzarea şi cumpărarea de 
valută ce se tranzacţionează la cursul stabilit în momentul contractării şi se 
finalizează prin livrarea valutei şi plata ei la un termen ulterior (scadenţă), mai mare 
de 48 ore lucrătoare, fixat atunci când s-a încheiat contractul. Asemenea operaţiuni 
sunt, în principal, operaţiuni prin care un agent economic se asigură din momentul 
încheierii contractului că la data plăţii va dispune de suma în valută necesară. Tot 
operațiuni forward sunt şi cele inițiate ca protecție împotriva riscului valutar. Ca 
excepție apar şi tranzacții speculative de acest gen, care urmăresc doar câştigul din 
diferența de curs. Cursul pentru operaţiunile la termen este în general, mai mare 
decât pentru operaţiunile la vedere. Aceasta se explică prin faptul că există şansa 
modificării cursului până la scadenţă, în sens favorabil sau nefavorabil pentru diferite 
monede naționale şi, de asemenea, se are în vedere dobânda practicată pe piața 
monetară, care este încasată pentru cantitatea de monedă acordată drept credit, 
până la scadența operaţiunii valutare. 


Operațiunile valutare la termen pot fi, la rândul lor, de două feluri: operațiuni 
simple sau normale şi operaţiuni complexe. Operațiunile simple presupun 
Cumpărarea de către un operator a unel valute la o anumită dată, ca operațiune la 
vedere, lar această valută este vândută în aceeaşi zi ca operaţiune la termen. Această 
operaţiune implică deci, vânzarea unei valute la termen chiar în ziua când ea a fost 
cumpărată la vedere, astfel încât operatorul se asigură față de o pierdere generată de 
instabilitate valutară. Operațiunile complexe sunt cele de gen „Swap“, care exprimă 
tranzacţia dintre două părţi pentru a preschimba o cantitate anumită dintr-o monedă, 
pe o cantitate din altă monedă, urmând ca după o perloadă de timp fiecare dintre 
părţi să restituie cantităţile de monedă cu care s-a etectuat schimbul (swap) !. 
Operațiunile swap sunt o formă modernă a acordului de compensație, folosită în 


1) Vezi: D. Peynot, Gestion financière internationale des entreprises, Paris, Edition Montchretien, 
1984, p.185, 
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proporţii însemnate în prezent. Aceste operaţii reflectă acţiuni de creditare reciprocă 
ce pot avea loc pe piața valutară, între băncile centrale ale diverselor țări, în cazuri 
de înlăturare temporară a anumitor deficite ale balanței de plăți externe. Totodată, 
băncile comerciale importante efectuează operaţiuni de gen swap, îndeosebi când 
între ele s-au stabilit aranjamente interbancare pe perioade de timp determinate. 
Asemenea operațiuni contribuie şi la deplasări semnificative de lichidităţi pe aceeaşi 
piață valutară sau între piețe valutare diferite, fapt care conduce la aprecierea că 
operațiunile swap nu au în fond caracter speculativ. O operaţiune swap exprimă, deci, 
o cumpărare si vânzare similară a aceleiaşi sume în valută cu decontarea la două date 
de valută diferite (de regulă spot şi forward) la cursuri stabilite (spot şi forward) la 
data tranzacție. 


Pentru fructificarea valutelor cu profituri importante, băncile efectuează şi alte 
operațiuni prin care se influențează eficiența proprie, lichiditatea la diferite niveluri, 
starea datoriei externe etc. 


30.4. Datoria externă 


În corelație cu împrumuturile sau creditele primite de o țară sau de agenți 
economici particulari, în cadrul relaţiilor internaționale, precum şi cu alte obligaţii 
financiare, rezultate din contextul integrării economice mondiale, se creează datoria 
externă a țării respective. 


D 


În relaţiile internaţionale se practică o diversitate de credite care pot fi grupate 
astfel: după destinaţie - credite pentru mărfuri şi credite financiare; după durată - 
credite pe termen scurt (1-3 ani), credite pe termen mijlociu (3-5 ani), credite pe 
termen lung (peste 5 ani); după natura creditorului - credite acordate de firme 
furnizoare, numite credite comerciale sau de firmă, credite acordate de bănci sau alte 
instituţii financiare, numite credite bancare, credite acordate de guverne, numite 
credite guvernamentale, credite acordate de organisme financiare internaţionale!, 
numite credite financiare, credite acordate de rentieri sau alte persoane fizice numite 
împrumuturi de stat; după natura beneficiarului - credite primite de firme private, 
credite primite de bănci, credite primite de guverne, unități administrativ- teritoriale, 
firme de stat și alte instituţii de drept public. 


Toate aceste categorii de credite contractate în străinătate formează datoria 
publică externă, care nu este identică cu datoria externă. Noţiunea de datorie externă 
este mai cuprinzătoare şi poate fi abordată pe diverse planuri?, cum sunt: a) datoria 
externă brută în sens larg, care Include sumele băneşti provenite din toate formele de 


1) Printre organismele financiare internaţionale creditoare se numără şi Banca Internaţională 
pentru Reconstrucţie și Dezvoltare (BLR DI denumită şi Banca Mondială, înfiinţată în 1944, care 
are ca funcţie acordarea de credite pentru reconstrucție şi dezvoltare, adică pentru finanțarea 
agriculturii, energiei, transportului, industriei s.a, Fondul Monetar Internaţional (F.M.L.), înfiinţat în 
1944, are ca funcţie principală acordarea de credite pentru asigurarea echilibrului balanțelor de plăți. 
2) Vezi: Iulian Vâcărel, Finanţe publice PDP. R.A., Bucureşti, 1992, p.326 şi urm,,; M. Prebereau: 
Politique économique de la France, Institut d'Etudes Politiques, Paris, 1985, p.343-353. 
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credit, precum si alte valori pe care rezidenții unel țări le datorează exteriorului la un 
moment dat. Această noțiune nu se foloseşte în practica economico-financiară 
întrucât este dificilă stabilirea ei cu exactitate; b) datoria externă brută in sens 
restrâns se determină prin scăderea din totalul obligaţiilor băneşti față de exterior a 
următoarelor elemente: creditele pe termen scurt sub un an, investiţiile directe ale 
investitorilor străini, care nu au stabilite termene de restituire, ajutoarele cu caracter 
nerambursabil, creditele externe cu un termen de grație! de 10- 15 ani, creditele 
acordate de anumiţi creditori străini sucursalelor lor în condiţii mai avantajoase decât 
cele existente pe piața internațională; c) datoria externă în accepțiunea Băncii Inter- 
naționale de Reconstrucţie şi Dezvoltare, care include: sumele de rambursat unor 
creditori publici şi particulari, în valută, în bunuri materiale sau servicii convenite, cu 
un termen mai mare de un an, sumele băneşti datorate exteriorului de persoane 
particulare, dar garantate de o autoritate publică din țara debitoare. În acelaşi timp, 
nu se includ în datoria externă, anumite datorii prevăzute în statutul B.I.R.D.; d) 
datoria externă netă se determină ca diferență între creantele şi angajamentele 
externe ale unei țări, adică prin scăderea din activele publice şi particulare ale 
rezidenților unei țări în străinătate?, a activelor deţinute de rezidenții externi în tara 
debitoare3. De obicei, datoria externă netă cuprinde doar creantele lichide, eludându- 
se din calcule creanțele ce nu se pot concentra cu uşurinţă. 

Un aspect important privind datoria externă îl constituie indicatorii care exprimă 
gradul de îndatorare față de străinătate a țărilor debitoare şi efortul valutar ce îl 
implică această îndatorire. Gradul de îndatorare față de străinătate a ţărilor 
debitoare“ se determină prin următorii indicatori: dimensiunea absolută a datoriei 
externe; dimensiunea medie a datoriei externe pe locuitor; raportul dintre datoria 
externă şi produsul intern brut. 


Efortul valutar angajat de datoria externă a țărilor debitoare se reflectă prin 
mărimea absolută a serviciului datorieie externe (amortizarea creditelor şi dobânzilor 
aferente) şi prin raportul dintre serviciul datorieiexterne şi încasările din exportul de 
bunuri materiale şi servicii. 


Problema datoriei externe se pune în termeni diferiți pentru țările dezvoltate care 
au moneda convertibilă, față de ţările slab dezvoltate şi în curs de dezvoltare. În cazul 
țărilor dezvoltate, aspectele datoriei externe se reduc în cea mai mare parte la datoria 
publică, în sensul că statul este în măsură să realizeze credite prin emisiuni de tituluri 


———o 


1) În privinţa scadentei creditelor externe se Une seama de trei aspecte: termenul de folosire a 
imprumutului; termenul de grație, adică timpul în care nu se efectuează plăţi pentru rambursarea 
creditului, termenul de rambursare efectiv al creditului. 

2) Seau în vedere disponibilităţile valutare, creditele acordate, investiţiile directe şi investițiile de 
portofoliu, 

3) Este vorba de credite primite de la guverne şi alte instituţii publice, credite primite de lu bănci 
şi alţi creditori particulari, investiţii de capital, disponibilităţi valutare, titluri ete, deținu 
autorităţi publice sau particulare străine în țara considerată, 

4) Gradul de îndatorare faţă de străinătate nu trebuie interpretat unilateral, ci 
cu rezultatele economice și sociale obținute de țările debitoare. 


te de unele 


se impunea fi corelat 
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de valoare publice în moneda naţională pe piața internă sau pe piața externă, 
asigurând echilibrul balanței de plăţi prin fluxurile necesare de capital. Totodată, țările 
dezvoltate pot recurge, atunci când consideră oportun, la devalorizarea monedei 
naționale în scopul stimulării exportului şi calmării importului. De altfel, în locul 
conceptului de datorie externă în țările cu economia de piaţă dezvoltată şi cu moneda 
convertibilă se utilizează acela de „dezechilibru valutar financiar“ sau de „mişcare de 
capital”. 


Amortizarea datoriei externe înseamnă rambursarea ei în conformitate cu 
condiţiile convenite. Aceasta Une seama de indicatorii arătaţi şi de evoluța 
dobânzilor, realizându-se în corelație directă cu dezvoltarea economiei și cu eficien- 
tizarea activităţii economice, ca şi a comerțului exterior. Prin amortizarea datoriei 
externe se urmăreşte rambursarea în aşa fel încât încasările din export să favorizeze 
restituirea creditelor şi plata dobânzilor corespunzătoare lor, asigurându-se în con- 
tinuare resursele pentru achitarea importului de bunuri materiale şi servicii destinate 
creşterii economice şi satisfacerii cerințelor sociale într-o anumită perioadă. 


Pentru amortizarea datoriei externe se pot folosi mai multe modalități, cum ar fi: 
rambursarea creditelor în cote egale; rambursarea creditelor în cote inegale (care pot 
fi progresive); rambursarea creditelor într-o singură tranşă, adică integral la 
scadenţă. 


Amortizarea trebuie apreciată şi în legătură cu faptul că datoria externă acumulată 
peste anumite limite considerate ca normale, are consecințe nefavorabile pentru 
țările slab dezvoltate şi în curs de dezvoltare. Aceste țări au realizat, în timp o datorie 
externă de mari proporții datorită mai multor factori endogeni şi exogeni ca: 
necesitatea înlăturării decalajelor față de țările dezvoltate; criza energetică; folosirea 
creditelor externe mai ales pentru acoperirea deficitului bugetar şi mai puţin pentru 
creşterea economică propriu-zisă; declanşarea unor transformări fundamentale 
politice, sociale şi economice în interiorul majorității acestor țări, în scopul tranziţiei 
spre economia de piață, concomitent cu realizarea unor schimbări esenţiale în 
relaţiile economico-financiare internaționale etc. 


Desigur, în aceste împrejurări, datoria externă a avut importante efecte benetice 
pentru ţările debitoare slab dezvoltate şi în curs de dezvoltare, dar, dincolo de un 
anumit punct, ea are consecinţe negative, degenerând într-o veritabilă criză, datorită 
indeosebi imposibilității acestor țări de a face față serviciului datoriei lor externe. 
Dintre manifestările aceste! crize, subliniem: creşterea nivelului dobânzilor percepute 
la creditele externe; folosirea în anumite cazuri a creditelor obținute pentru acțiuni 
economice cu eficiență scăzută sau pentru finanțarea unor obiective cu caracter 
neproductiv, acoperirea deticitelor bugetare, inclusiv importul de armament: fluc- 
tuaţiile preţurilor interne şi externe la diferite resurse materiale, energetice sau la 
produse finite; Instabilitatea monetară şi valutară pe tondul inflatiei; scurgerea peste 


granițe a unor cantităţi mari de monedă naţională, în valută şi depunerea lor în conturi 
personale la bănci în străinătate etc. 


Asemenea aspecte fac din datoria externă nu numa! o mare problemă economico» 
financiară actuală, ci şi o problemă politică internaţională a cărei rezolvare presupuna 
eforturi concertate interne şi externe. Pe baza unei analize corespunzătoare, 


| 
l 
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speclalistii sustin! conceperea şi înfăptuirea unor scenarii strategice in care să se 
coreleze elemente importante cum ar fi: transformarea creditelor acordate țărilor care ` 
au nivelul cel mai scăzut de dezvoltare în ajutoare nerambursabile, ca şi diminuarea 
datoriilor celorlalte țări în curs de dezvoltare în raport de valoarea la care acestea 
cotează pe piața secundară a capitalurilor de împrumut; reducerea substanţială a 
dobânzilor percepute de bănci şi alte instituţii financiare internaţionale la creditele 
acordate țărilor în curs de dezvoltare; prelungirea termenelor de rambusare a 
creditelor şi a perioadei de graţie; plafonarea serviciului datoriei externe la un anumit 
procent din veniturile anuale obţinute de țările debitoare din exportul de bunuri 
materiale şi servicii; bararea transferului de resurse financiare din țările în curs de 
dezvoltare spre țările dezvoltate; revizuirea condiţiilor pentru acordarea de credite de 
redresare şi dezvoltare economico-socială; diminuarea restricţiilor tarifare şi 
netarifare ce frânează pătrunderea mărfurilor ţărilor în curs de dezvoltare pe pieţele 
țărilor dezvoltate; mărirea prețurilor produselor de bază; stabilizarea cursurilor 
valutare etc. 


Corelarea unor asemenea aspecte capătă dimensiuni şi aprecieri tot mai 
favorabile în noul context social-politic şi economico- financiar de transformări radi- 
cale din lumea de azi, în primul rând din Europa, prin întărirea rolului comunităţii 
țărilor europene. Această situaţie facilitează soluționarea globală a problemei datoriei 
externe, aşezând fluxurile economice, monetare şi de capitaluri pe traiectoria lor 
normală, urmărite, controlate cu instrumente economico-financiare şi cu modalități 
naționale şi internaţionale adecvate. 


30.5. Balanța la plăţi externe 


Între instrumentele economice, valutar-financiare folosite pentru evidența, analiza 
şi controlul fluxurilor externe ale unei țări, un rol deosebit are balanţa de plăți externe. 
Aceasta serveşte la corelarea activității valutar-financiare cu dezvoltarea economico- 
socială a țării pe o perioadă determinată, de regulă un an. 


Balanța de plăţi externe? reprezintă un instrument economico-statistic în care 
se includ şi se compară încasările şi plăţile realizate de o țară, din relaţiile 
sale economice, financiare şi monetare cu alte ţări, pe o anumită perioadă de 
timp, de obicei un an. 


În balanţa de plăţi externe se înscriu toate fluxurile valorice cu străinătatea. Nu se 
include stocul activ sau pasiv de resurse financlar-valutare ce se allà la dispoziția 
economiei naţionale la un anumit moment. Potrivit metodologiei Fondului Monetar 
Internaţional, balanţa de plăţi externe reflectă ansamblul tranzacţiilor asupra cărora 


1) Vezi, lulian Văcărel, Op. cit., p.333. 

2) Vezi, EMIL Manuel de la balance des paiements, quatrime edition, Washington, D.C, 1977; 
Paul Bran, op. cit., p.187-190, Costin C,Kiriţescu, Relaţii valutar- financiare internaționale, Editura 
Ştiinţifică si Enciclopedică, Bucureşti , 1979 
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au convenit țările respective cu privire la transferul de proprietate co să se efectueze 
în termenul pentru care se întocmeşte balanța, indiferent de momentul când se va 
realiza plata în mod efectiv. Rezultă că balanţa de plăţi externe exprimă felul în care 
economia unei țări se racordează la exigenţele mecanismului concurenlial specific 
pieței mondiale, conterind monedei naţionale un loc avantajos în cadrul fluxurilor 
economico-tinanciare internaționale. Astfel, acest instrument economico-statistic se 
află în legătură strânsă cu mărimea şi stabilitatea cursului valutar al monedei 
naţionale, în contextul pieței monetare şi financiar-valutare internaţionale. 


Balanța de plăți externe a unei țări cuprinde sintetic totalul încasărilor şi plăţilor 
valutare reieşite din operaţiunile cu bunuri materiale, servicii şi capitaluri efectuate 
între agenţii economici din țara de referință şi cei străini, ordonate într-o anumită 
grupare. De aceea, capitolele principale ale balanței de plăți externe privesc input- 
urile şi output-urile de fonduri şi sume de bani provenite din următoarele activităţi: 
exporturi şi importuri de bunuri materiale, servicii internaţionale (transport, turism, 
asigurări, expediţii etc.), fluxul de capital, constituirea şi folosirea rezervelor valutare 
ş.a. 


În scopul asigurării comparabilităţii internaţionale se impune cerința uniformizării 
grupării posturilor în balanţele de plăţi externe ale țărilor, în concordanţă cu normele 
Fondului Monetar Internațional, după cum urmează: Grupa | numită Balanța 
Curentă sau Contul curent include: a) balanța comercială, care reprezintă în formă 
valorică, încasările din export şi plățile pentru importul de mărfuri corporale; b) 
balanţa serviciilor, care exprimă încasările şi plăţile pentru servicii internaţionale de 
transport, telecomunicaţii, turism, tranzit, asigurări şi expediţii, operaţiuni bancare, 
financiar-valutare etc.; c) balanţa veniturilor, care reprezintă încasările şi plățile cu 
titlu de venituri ca dividende, dobânzi, profituri, rente, salarii repatriate de emigranți 
sau salarii plătite specialiştilor străini etc.; d) balanţa transferurilor unilaterale, care 
reflectă transferurile economiilor băneşti ale lucrătorilor emigranți, despăgubirile, 
donațiile, transferurile în contul acordurilor dintre țările Comunităţii Economice 
Europene, ajutoarele publice sau private etc. Grupa Il numită Balanța mişcărilor de 
capital sau Contul de capital include: a) balanţa mişcărilor de capital pe termen 
scurt, care reflectă creditele primite sau creditele acordate pe un termen până la un 
an, repatrierea activelor şi altele. b) balanța mişcărilor de capital pe termen lung, care 
exprimă fluxurile de intrări şi de ieşiri ale capitalurilor sub forma investițiilor directe, 
investiţiilor de portofoliu, cotizaţii, donaţii etc., creditarea internaţională, exclusiv 
creditele Fondului Monetar Internațional; c) balanţa rezervelor valutare inter- 
naționale, care reprezintă formarea şi utilizarea rezervelor valutare, precum şi 
folosirea creditelor Fondului Monetar Internaţional (fig.31.2. - vezi pagina următoare). 


Structura posturilor balanței de plăţi externe demonstrează în tond, mărimea în 
expresie bănească a patru feluri de activităţi ce se efectuează în relațiile inter- 
naționale: activitatea comercială, adică export-import de bunuri materiale şi! servicii: 
activitatea financiară, adică mişcarea de capitaluri pe termen lung; activitatea de 
creditare, adică mişcarea de capitaluri pe termen scurt; activitatea monetară, adică 
mișcarea de masă monetară. 


Balanța de plăți cuprinde, deci, încasările și plățile rezultate din: 


1. Schimburi de mârturi: 
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2. Schimburi de servicii (navlu, fraoht, chirii, poștă, telecomunicații, televiziune, comisioane și 


speze bancare, asigurări tehnice, medicale, brevete, drepturi de autor, reprezentanțe diplomatice și 
A comerciale eto.); 


3. Dobânzi, dividende, cupoane devenite exigibile; 


4. Turism; 

5. Transteruri de valute rezultate din migraţia forței de muncă; 
6. Donaţii; 

7. Încasări și plăţi din reparaţii, în formă bănească; 

8. împrumuturi, indiferent de durata lor; 

9. Aur. 


BALANȚA 
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CAPITAL SAU 
CONTUL DE 
CAPITAL 
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CURENT 
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Balanța 
mişcă- 


Balanța 


comer, |__| Balanta ferurilr rio de 
cială serviciilor apital pe valutare 


unilate- 
rale 


termen inter- 


scurt 


3 
Încasări şi plăți Transferurile Credite primite Formarea şi 
| Încasări si plăţi pentru servicii in- economiilor sau acordate pe utilizarea rezer- 
pentru exportul și] | ternaţionale de bănești ale termen până la velor valutare, 
importul de transport, turism, lucrătorilor iml- un an, repatrierea tolosirea 
màrfuri corporale] | tranzit, asigurări granţi, activelor etc. creditelor F.MII, 
despăgubiri, etc. 
donalii 
ç Intrări şi iesiri de 
capitaluri ca 

investiții directe, 

Încasări și plăţi investiţii de por: 

a ca dividende, totoliu, cotizații 


dobânzi, profituri, etc. 
rente etc, 


Fig. 31.2 Structura balanței de plăţi externe 
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În numeroase balanțe de plăți apare frecvent un intreg capitol al tranzacţiilor 
economice internaționale sub denumirea de „invizibile“ `, care este cuprins într-o 
subdiviziune distinctă. 


„invizibile“ se referă la serviciile pe care o țară le face în folosul altor țări („servicii 
proprii“), ca şi la cele prestate de străinătate țării respective („servicii primite”); 
primele constituie o sursă de încasări pentru o țară, iar pentru celelalte o sursă de 
plăți. Serviciile internaţionale sunt denumite „invizibile“ în contrast cu mişcarea 
„vizibilă“ a mărfurilor, cuprinsă în balanța comercială. 


Din categoria schimburilor invizibile fac parte: 


- transporturile navale, aeriene şi terestre, indiferent dacă sunt de mărfuri sau de pasageri, 
inclusiv reparațiile executate la mijloacele de transport străine; 


- călătoriile în străinătate ale rezidenţilor şi călătoriile străinilor în tara respectivă, în scopuri 
turistice sau profesionale; 


- veniturile din investiţii, indiferent dacă sunt investiţii directe sau investiţii în titluri de valoare; 
- veniturile din brevete, patente, licenţe, drepturi de autor; 
- alte servicii oficiale şi particulare cum ar fi: serviciile financiare, asigurările etc. 


Analiza volumului, structurii şi dinamicii comerțului cu invizibile contribuie la 
definirea mai completă şi exactă a dezvoltării generale a unei economii naţionale. 
Pentru unele țări, invizibilele constituie o sursă principală de încasări din străinătate; 
este cazul acelor țări care deţin o flotă de transport importantă sau care au un turism 
foarte dezvoltat. Anglia, de exemplu, a fost cunoscută multă vreme drept „cărăuşul 
mărilor“ datorită puternicei sale flote comerciale. Alte țări, printre care Italia, Spania, 
Elveţia, Grecia, au mari încasări valutare din turism. Dar sunt şi țări în care invizibilele 
constituie o cauză de dezechilibru al balanței de plăţi, deoarece cheltuielile pentru 
serviciile prestate în străinătate depăşesc cheltuielile din servicii „proprii“ în favoarea 
străinătăţii. De exemplu, în Germania, deşi încasările din turismul internațional se 
ridică la sume considerabile, acestea sunt depăşite - aproape an de an - de chel- 
tuielile efectuate în străinătate de călătorii vest-germani, îndeosebi pentru turism. 


Tranzacţiile referitoare la serviciile internaţionale au o dinamică specifică de la 
o țară la alta şi de la o perioadă la alta. De exemplu, până nu demult, încasările din 
invizibile în Franţa, Germania au crescut mai rapid decât în Anglia. Dar, în ultima 
vreme, au apărut şi alte țări cu o dinamică accentuată. Se pare că există un efect de 
compensare, în sensul că balanța invizibilelor tinde să o compenseze pe aceea a 
comerţului exterior. 


În ceea ce priveşte variaţia poziţiei monetare, aceasta are în vedere rezultatul 
cumulat al tranzacţiilor curente şi al balanțelor de capitaluri pe termen lung şi pe 
termen scurt. Dacă totalul soldurilor diferitelor balante este negativ, aceasta are drept 
consecinţă o creştere a îndatorării țării (sau o pierdere a creanţelor pe plan extern). 
Dacă totalul soldurilor este pozitiv, aceasta înseamnă o diminuare a îndatorării țării 
sau sporirea creanţelor ţării, 


1) Comerțul cu invizibile („World Invisible trade“), 


| 
| 
| 
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d 
eer ei, balanta de plàti a avut, în perioada postbelică, în 
Gier Geet GG cronice care se explică prin dezechilibrele produse de criza 

° 'ală, In unele cazuri de cursa înarmărilor, dar cel mai adesea, ca 
urmare a presiunii inflaţiei monetare. Un deficit prelungit al balanței de plăți curente 
impune adoptarea unor măsuri de restructurare a economiei. În cazul țărilor în curs 
de dezvoltare se poate ajunge la oprirea creşterii economice şi concesionarea 
bogățiilor naturale. În cazul unei țări dezvoltate se reduc rezervele monetare, se 
devalorizează moneda pentru a creşte competitivitatea externă a mărfurilor de export 
şi se apelează la credite pe termen mijlociu şi lung pe piaţa internă şi internaţională. 


Corelarea activităților din balanţă favorizează înfăptuirea echilibrului balanței de 
plăţi externe astfel: 


E-I-Sf = Sc+*R 

în care: E reprezintă valoarea exportului; 

| - valoarea importului; 

Sf - soldul operaţiunilor financiare; 

Sc - soldul operaţiunilor de credit; 

R - modificarea rezervelor valutare şi a masei monetare 


Este relevantă structura contului curent al țării noastre pe care o prezentăm în 
continuare. 


Structura contului curent, 1990-1992, în balanţa de plăţi externe a României 


- milioane USD - 


1. Mărfuri - net 
- Export - FOB 
- Import FOB 


2. Servicii - net 
- Incasări 
- Plăţi 


3; Venituri - net 
- Încasări 
- Plăţi 


4. Transferuri curente - net 
- Incasări 
- Plăţi 


CONT CURENT - net 
- Încasări 
Plăţi 


á a României, Balanța de plăți. creanţe şi angajamente externe. Raport 


SURSA: Banca Naţional 
anual 1992, pg.12. 
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Modalitatea de echilibrare a balanței de plăţi externe determină starea acesteia, 
astfel că balanţa în totalitatea el, reflectând situația posturilor care o compun, poate 
ti: echilibrată atunci când încasările sunt egale cu plăţile rezultate din relaţiile cu 
toate țările partenere în anul sau perloada de referință; excedentară sau activă, 
atunci când încasările din relaţiile internaţionale sunt mai mari decât plăţile efectuate 
în cadrul acestora; deficitară sau pasivă, atunci când încasările din străinătate sunt 
mai mici decât plăţile către străinătate. 


O trăsătură a economiei mondiale în ultimele decenii o constituie înregistrarea 
unor importante dezechilibre ale balanței de plăți externe, concomitent cu 
dezechilibre ale balanței comerciale în multe țări '. S.U.A. au înregistrat un deficit 
cronic al balanței comerciale, în timp ce alte țări dezvoltate ca Japonia şi Germania, 
au înregistrat excedente substanţiale. Trebuie precizat însă că S.U.A. au posibilități 
importante de a compensa această situație, având în vedere exportul lor de capital 
considerabil în străinătate, precum şi poziția cheie a dolarului S.U.A. în relaţiile 
monetare şi financiar-valutare internaţionale. 


În privința țărilor în curs de dezvoltare şi țărilor cel mai puțin dezvoltate, se 
constată o situație deosebit de nefavorabilă determinată de accentuarea de la un an 
la altul a unor deficite mari ale balanţelor comerciale şi de plăți externe. Soluţia de 
fond pentru aceste țări în scopul eliminării unor asemenea deficite cronice o pot 
asigura măsurile de regândire şi reorientare a structurilor economice şi mecanismelor 
economico-financiare interne, în consens cu schimbările fundamentale ale lumii con- 
temporane. 


Prin urmare, problemele economiei internaţionale sunt deosebit de complexe şi 
reflectă atât caracteristicile economiilor naţionale, cât şi speciticitatea diviziunii inter- 
naționale a muncii. Ele poartă amprenta conjuncturii economice mondiale, ca şi a 
strategiilor economiilor naționale, a politicilor şi mecanismelor economice proprii 
acestora. În acest context se înscrie şi România cu problemele sale caracteristice 
tranziţiei prin criză la economia concurențţială de piață. 


1) Vezi, U.N.C.T.A.D,, Trade and developpment, Raport, 1992, United Nations, New York, 1992. 
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INTEGRAREA ECONOMICÁ 


Integrarea economică interstatalá constituie una dintre trăsăturile caracteristice 
esențiale ale economiei mondiale în perioada postbelică. Ea a determinat formarea 
unor noi centre de putere, care exercită o influență tot mai mare asupra raportului de 

à forțe din lumea contemporană. 


Ca urmare a integrării economice Interstatale, interdependenţa dintre ţări şi 
cooperarea economică internaţională au căpătat nu numai dimensiuni şi par- 
ticularități noi, dar şi o dinamică deosebită. De asemenea, sub impactul integrării 
interstatale, relaţiile economice din întreaga lume vor cunoaşte, în perspectiva anilor 
2000, schimbări şi mai profunde. 


Cunoaşterea procesului amplu al integrării interstatale are pentru România o 
importanță deosebită, deoarece economia de plață care la naştere în țara noastră 
presupune o schimbare totală de optică cu privire la conexiunile internaţionale. Noile 
structuri economice care apar, ca şi noile relații de cooperare economică şi tehnico- 
ştiinţifică cu alte ţări, vor funcţiona în strânsă legătură cu Uniunea europeană sau alte 
comunități economice integrate. 


~ 


Z 


31.1. Conceptul de integrare i economică 


In literatura de specialitate se conferă noțiunii de „integrare economică“ 
numeroase sensuri. 


Un punct de vedere larg răspândit, mai ales în perioada inițială a integrării 
economice interstatale, este cel referitor la trecerea de la microspatii la macrospații, 
la ,crearea unor ansambluri economice tot mai vaste...', care să permită o produc- 
tivitate sporită a muncii şi o calitate superioară a mărfurilor. În acest sens, PRacine 
afirmă că „națiunea nu mai oferă economiei moderne un cadru suficient de creştere. 
Numa! în marile spaţii se poate folosi pe deplin capacitatea de producție, căreia 
progresul tehnic îi măreşte cu fiecare zi limitele?. 


Un alt punct de vedere este acela care defineşte integrarea ca “,.. absența 
discriminărilor, sau eliminarea progresivă a discriminărilor, în raporturile economice 


— 


1) Micul dicţionar al limbii române menţionează că a integra înseamnă „a (se) include, a (se) 
îngloba într-un ansamblu unitar constituit sau în curs de constituire“ (A.Comarache, V.Breban - „Mic 
dicţionar al limbii române“, Editura științifică, Bucureşti, 1974, p.341, 

2) Enciclopedie Française, Tom, X, Paris, 1964, p.33. 


| 
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între diferite țări !. Se apreciază că această definite are un caracter pragmatic şi că 
ea este inspirată şi acceptă ideologia neoliberală. 


Alții consideră că mai multe elemente economice sunt integrate dacă relaţiile 
dintre ele devin stabile şi eficiente din punct de vedere economic. Acestei definiţii i 
s-a reproşat că este foarte „sociologică“, prea extinsă la totalitatea fenomenelor 
economice şi că pune sub semnul întrebării toate tipurile de structuri național-statale. 


De aceea, s-a%țonturat si ideea unei integrări economice care să aibă în vedere 
mai multe grade de adâncime sau extindere. „Înainte de toate există - scrie J.Weiller? 
- O integrare de gradul întâi, în care structurile producţiei şi schimburilor sunt or- 
donate de o formă mai mult sau mai puţin spontană.“ Această „ordonare“ este 
determinată de legea pieței concurenţiale. Cel de-al doilea grad de integrare are în 
vedere situaţia în care instituţiile interguvernamentale şi autoritățile supranaţionale 
joacă un rol major în dezvoltarea şi orientarea schimburilor. Al treilea grad este 
stadiul suprem al integrării, el trebuind să fie considerat ca un ideal al sferei valorilor 
umane. 


Specialiştii consideră că cel de-al treilea grad reprezintă cu adevărat spiritul 
integrării interstatale. Primele două grade - spun ei - sunt doar două trepte, două 
metode care fac posibil procesul integrării. Aceste două căi fac ca procesul integrării 
să se distingă de alte forme istorice. Esenţial este de a raţionaliza cât mai bine 
interrelaţiile dintre elementele societății economice şi, deci, de a multiplica acţiunile 
concrete de coordonare. Toate problemele şi toate conflictele de interese vor putea 
fi astfel reduse la compromisuri satisfăcătoare pentru toți. 

. 


„Dictionnaire de l'économie contemporaine“ defineşte integrarea economică ca 
fiind „realizarea unei unificări complete între economii mai înainte distincte. Prin 
aceasta înțelegând nu numai o unificare vamală, dar, de asemenea, o liberalizare a 
tuturor operaţiunilor comerciale sau financiare, astfel încât posibilităţile de inițiativă, 
în ansamblul teritoriului, să fie pentru fiecare de competenţa țărilor în cauză, identice 
cu cele care existau anterior în fiecare teritoriu?. 


Dar şi această definiție are anumite limite. În primul rând, ea nu subliniază faptul 
esenţial că integrarea economică este un proces complex de dezvoltare a 
economiei mondiale. Adică nu este vorba doar de o „unificare“ regională, „între 
economii mai înainte distincte“, ci de un proces amplu de dezvoltare la scară mon- 


dială; se constituie în acest fel un ansamblu internaţional, care implică un anumit f 


grad de generalitate a fenomenelor economice. În al doilea rând, definiția de mai sus 
nu pune accentul pe legăturile de dependenţă şi de interdependenţă care carac- 
terizează integrarea economică. Ca proces constituit la scară mondială, integrarea 


1) Robert Erbes - ,L'Intégration économique internationale“, Presses Universitaires de France, 
Paris, 1966, p.7. 

2) Vezi: J.Weiller - „Les degrés de l'intégration et les chances d'une zone de coopération 
internationale“, R.E.,1958. 


3) Fernand Baudhuin - „Dictionnaire de l'économie contemporaine“, Edition Gerard & Co, 
Verviers, 1968, p.140 


ECONOMIA POLITICA INTEGRAREA ECONOMICĂ / 559 
Ee 


interstatalà se distinge de alte procese economico-sociale printr-o treaptá calitativ 
nouà, superioarà a interdependentelor economice dintre țări. Măsurile comune ce se 
adoptă, de către ţările care își unifică economiile, sunt o expresie a acestor multiple 
legături de interdependenţă, care - bazate pe tradiţiile şi specializările diferitelor ţări 
- pot să le confere un plus de raționalitate economică. În al treilea rând, definiţia nu 
evidenţiază factorul care a avut şi are un rol esențial în procesul integrării, şi anume 
revoluţia tehnico-ştiinţifică contemporană. 


Ţinând seama de toate aceste sensuri şi observaţii, se poate caracteriza succint 
procesul arătat. 


Integrarea economică este un proces complex de dezvoltare a economiei 
mondiale în condiţiile contemporane, care se bazează pe o treaptă calitativ 
nouă, superioară a interdependenţelor şi specializărilor între economiile 
diferitelor state, și este determinată de un ansamblu de factori, între care un 
rol esenţial îl are revoluţia tehnico-ştiinţifică contemporană. 


31.2. Cauzele integrării economice 


După al doilea război mondial, au avut loc schimbări de o mare diversitate şi 
complexitate în ansamblul condiţiilor tehnico- ştiinţifice, politico-sociale, economice 
şi culturale, care formează cadrul general de mişcare a economiei mondiale. În prim 
planul acestor schimbări, se situează creşterea numărului de state suverane (care 
este astăzi de aproape 5 ori mai mare decât în 1945)!. Acest amplu proces a 
determinat multiplicarea centrelor de decizie autonomă; de asemenea, s-a ajuns la 
un grad mai ridicat de eterogenitate a sistemelor economice reale, a nivelului de 
dezvoltare economico-socială a ţărilor. În aceste condiţii, interdependenţele 
economiilor naţionale nu numai că dobândesc noi dimensiuni şi caracteristici, dar au 
şi o perspectivă nouă. 


O serie de țări, care au suferit mari pierderi în cursul celui de-al doilea război 
mondial (de exemplu Germania şi Japonia), şi- au refăcut economia pe o bază tehnică 
modernă. Creşterea lor economică a devenit treptat atât de mare încât, în întreaga 
lume, a fost apreciată ca un adevărat miracol („miracolul vest-german“, „miracolul 
japonez“). Ori, acest fapt, ca şi schimbările profunde ce au avut loc în aparatul de 
producție al altor țări, a dus la modificări considerabile în raporturile de forță pe plan 
internaţional. Limitele naţionale ale dezvoltării social-economice au început să devină 
prea înguste; graniţele statale, restricțiile comerciale la export şi import, ca şi cele 
referitoare la circulația capitalurilor şi a forței de muncă au început să frâneze 


1) În ultimul deceniu şi-au cucerit independenţa 31 de noi state; o dată cu proclamarea neatârnării 
Eritreii la 24 mai 1993, numărul statelor independente pe Terra a ajuns la 190. Pe o cincime din 
suprafaţa globului s-a prăbuşit un sistem social-politic şi economic după 74 de ani de existenţă 
neîntreruptă. T: 
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dezvoltarea si, in felul acesta, anumite grupàri de state au resimtit nevoia unei mai 
strânse interdependente, într-un cadru mai larg. 


La tot acest proces de constituire a unor noi centre de putere economică, un rol 
determinant La avut revoluția tehnico-știinţitică, care s-a declanşat în anii 1950- 
1955. Ea a jucat un rol hotărâtor în progresul aparatului de producție, pe baze tehnice 
noi, nemaiîntâlnite până acum în istorie. Tot revoluția tehnico-ştiinţifică contem- 
porană a determinat schimbări adânci în repartiția pe ramuri, în diviziunea inter- 
națională a muncii şi în comerţul exterior. De aceea, nu este deloc întâmplător faptul 
că primele organizaţii integraţioniste au luat ființă după 1950, iar după 1955, sub 
puternica influenţă a revoluţiei tehnico-ştiinţifice contemporane, s-a constituit Comu- 
nitatea Economică Europeană (Piaţa Comună), precum şi alte organizaţii economice 
interstatale. 


În esenţă, cauzele integrării economice sunt: 


1. Apariţia şi manifestarea în forme tot mai acute a contradicţiei dintre 
posibilităţile de sporire a producţiei şi capacitatea restrânsă a pieţelor 
naționale.. Această contradicție nu a fost resimțită imediat după cel de-al doilea 
război mondial, deoarece refacerea economică nu era încheiată; în acele condiţii, 
potenţialul tehnico-economic abia făcea față cerințelor interne. Refacerea acestui 
potenţial pe baze moderne, sub influenţa revoluției tehnico-ştiinţifice, a determinat nu 
numai depăşirea relativ rapidă a nivelului antebelic, dar şi apariția unei contradicții 
evidente între posibilitățile de producţie mari şi foarte mari (pe care le aveau marile 
firme) şi cadrul îngust sau foarte îngust al piețelor naționale. 


2. Gradul înalt de concentrare a producţiei şi de centralizare a capitalurilor, 
pe de o parte, limitele şi restricţiile mişcării libere a capitalurilor şi forței de 
muncă, pe de altă parte. Pe măsură ce potenţialul tehnico-economic se refăcea şi 
sub influența revoluţiei tehnico-ştiințifice, în perioada postbelică s-au produs mutații 
în raportul de forțe economice din cadrul diferitelor țări; creşterea gradului de con- 
centrare a producției şi de centralizare a capitalului constituia elementul hotărâtor 
care asigura succesul în lupta de concurență. Or, numai printr-un acord de ansamblu, 
care să unească - sub anumite forme şi în anumite condiţii - economiile naționale ale 
unor state era posibil să se asigure prioritatea criteriilor de raționalitate economică şi 
obținerea de mari profituri. Liberalizarea circulaţiei capitalurilor şi a forței de muncă 
devenea astfel o necesitate obiectivă, care putea să ofere avantaje atât marilor firme 
cât şi populațiilor, forței de muncă din țările integrate. 


3. Necesitatea capitalurilor din țările situate într-o anumită zonă de a-şi 
promova şi apăra „în comun“ interesele, amenințate de concurenţi internaţionali 
foarte puternici. Exemplul cel mai evident îl constituie țările din Europa Occidentală. 
Fiecare țară, luată separat, s-a simțit prea slabă în fața concurenţei S.U.A. pe piețele 
mondiale şi în fața penetraţiei extrem de puternice a marilor monopoluri. Ulterior a 
apărut și concurenţa japoneză. Numai prin unirea țărilor respective în cadrul Comu- 
nității Economice Europene, țările occidentale puteau să „facă față“ concurenței 
internaționale, îşi puteau apăra în comun interesele. În condiţiile în care revoluția 
tehnico-știinţifică exercită o influenţă atât de profundă asupra producției, diferite țări 
pot promova, numai în comun, cele mai noi cuceriri ale ştiinţei şi tehnicii moderne şi, 
pe această bază, să învingă în lupta de concurenţă. 


3 
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4. Constituirea de mari firme (de stat sau mixte), care prin activitatea lor 
depăşesc graniţele naţionale. Prin măsuri comune, luate de către grupul respectiv 
de state, se poate asigura crearea şi funcționarea optimă a întreprinderilor, în cadrul 
unui spațiu adecvat - cu mult lărgit - care altfel întâmpinau o serie de restricții în 
penetrarea externă. Asa se şi explică faptul că „uniunea vamală“ a constitult obiec- 
tivul esenţial al tuturor organizațiilor integraţioniste. 


5. Interesele comune ale țărilor dezvoltate de a menţine şi dezvolta relaţiile 
cu fostele ţări coloniale, devenite independente. O dată cu revoluția tehnico- 
ştiinţifică şi trecerea la producția de serie mare, a început să se schimbe şi raportul 
dintre creşterea economică şi resurse. Dacă în primele două decenii postbelice 
creşterea economică s-a bazat în mare măsură pe faptul că energia şi materiile prime 
existau din abundență şi erau ieftine, ulterior situaţia s-a schimbat. Or, multe materii 
prime ieftine veneau din fostele colonii. De exemplu, țări ca Franţa, Belgia şi Olanda 
nu puteau să privească cu indiferenţă la desprinderea din sfera lor economică. Prin 
integrarea economică se creau condiţii pentru realizarea de noi legături cu aceste țări 
şi cu altele. 


Aceste cauze generale ale integrării economice s-au manifestat în forme concret 
istorice şi au avut grade diferite de intensitate în diferite părţi ale lumii. De asemenea, 
în afară de aceste cauze principale, au existat şi altele, de ordin economic, social şi 
politic, care şi-au pus amprenta asupra procesului de integrare şi l-au imprimat o 
serie de particularități. 


31.3. Principalele etape şi forme de integrare 
economică 


Primele încercări de a crea uniuni vamale au existat între anii 1947-1950: „Fran- 
cital“ (între Franţa şi Italia), „Fibenal“ (între Franţa, Italia, Belgia, Olanda şi Luxem- 
burg) etc., dar - cu excepţia celei din cadrul „Benelux“-ului, toate au eşuat. Protocolul 
încheiat la Haga, în 1947, între Belgia, Olanda şi Luxemburg prevedea desființarea 
reciprocă a taxelor vamale si stabilirea unui. tarif comun în relaţiile cu alte țări. 
Importanţa acestei înțelegeri constă în aceea că a contribuit la pregătirea terenului 
pentru integrarea economică în Europa Occidentală. 


Prima etapă a procesului de integrare a avut o triplă evoluție: în Europa 
apuseană, în Europa răsăriteană şi pe continentul Americii de Nord. 


În Europa Occidentală, prima organizație economică internaţională cu caracter 
integraționist a fost Comunitatea Europeană a Cărbunelui şi Oţelului (C.E.C.0.). 
Ea a luat ființă în aprilie 1951, pe baza planului Schumann (pe atunci ministru de 
externe al Franţei), prin semnarea Tratatului de la Paris de către R.F.G., Franţa, Italia, 
Belgia, Olanda sl Luxemburg. Tratatul a intrat în vigoare în august 1952. Aceste şase 
țări îşi propuneau să-și unească eforturile în vederea scoaterii din criză a industriei 
carbonifere şi a celei siderurgice şi să creeze o „plată comună“ pentru ramurile 
respective (în care se acumulaseră mari stocuri). 
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În cadrul C.E.C.O. au fost constituite cinci organe de bază, cu o ierarhie şi funcții 
determinate; Înalta Autoritate, Consiliul de Miniştri, Adunarea Generală, Comitetul 
Consultativ, Organe de Arbitraj. Membrii „Înaltei Autorităţi“ erau numiţi pe o perioadă 
de 6 ani şi nu reprezentau guvernele. „Înalta Autoritate“ avea dreptul să ia decizii 
obligatorii pentru statele membre, pe baza majorităţii de voturi. 


În Europa răsăriteană a luat ființă, în 1949, Consiliul de Ajutor Economic 
Reciproc (C.A.E.R.), cu participarea țărilor: Bulgaria, Cehoslovâcia, Polonia, 
România, Ungaria şi Rusia. Ulterior au mai fost primite în C.A.E.R.: Albania R.D.Ger- 
mania, Mongolia, Cuba, R.S.Vietnam ş.a. Statutul C.A.E.R. stabilea că aceasta este o 
organizație economică internațională cu caracter guvernamental, având drept scop 
să contribuie la unirea şi coordonarea eforturilor membrilor săi în vederea accelerării 
progresului economice şi tehnic în aceste țări, ridicării nivelului de industrializare a 
țărilor cu o industrie mai puțin dezvoltată şi creşterii neîntrerupte a productivităţii 
muncii. 


Structura organizatorică a C.A.E.R. era formată din: Sesiunile Consiliului (organul 
colectiv suprem de conducere); Comitetul Executiv (pentru coordonarea aplicării 
recomandărilor şi hotărârilor); Comisiile permanente (în scopul de a analiza şi iden- 
tifica posibilităţile de dezvoltare a colaborării); Secretariatul (organ executiv ad- 
ministrativ). Organele sale nu aveau caracter supranaţional; hotărârile se adoptau 
numai cu acordul țărilor interesate; s-a stabilit că în probleme economice C.A.E.R., 
adoptă recomandări. 


Pe continentul Americii de Nord s-a realizat o integrare economică între S.U.A. 
şi Canada. Dar, spre deosebire de cele din Europa, nu a avut la bază acorduri între 
state, ci prin întrepătrunderea unor mari întreprinderi din cele două țări şi, în mod 
deosebit, prin extinderea sferei de acţiune a capitalurilor din S.U.A. în Canada. Acest 
proces a fost facilitat de alianța celor două țări în timpul celui de-al doilea război 
mondial, iar în perioada postbelică de legislaţiile lor naţionale. 


A doua etapă a procesului de integrare a început prin semnarea la Roma, în anul 
1957, a două tratate cu privire la: Comunitatea Europeană a Energiei Atomice 
(EURATOM) şi Comunitatea Economică Europeană (Piaţa Comună), la ele par- 
ticipând aceleaşi şase ţări ca şi în cadrul C.E.C.O. 


Prin crearea EURATOM se urmărea unirea eforturilor pentru promovarea cer- 
cetării ştiinţifice comune, îndeosebi în ceea ce priveşte utilizarea paşnică a energiei 
nucleare, precum şi constituirea unei „piețe comune“ pentru materiale şi echipa- 
mente nucleare. : 


În timp ce C.E.C.O. şi EURATOM privesc sectoare extrem de importante dar 
limitate, Comunitatea Economică Europeană (C.E.E.) vizează ansamblul economiei 
şi politicii statelor membre. Or, tocmai acest fapt este esențial !. 


1) În legătură cu aceasta, W,Hallenstein, unul din fondatorii Pi 
o fuzee cu trei etaje: uniunea vamală, căreia i-ar urma uniun 
uniunea politică. 


eței Comune, o compara adesea cu 
ea economică, ultima treaptă fiind 


) 
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Comunitatea Economică Europeană (Piața Comună) a Intrat în vigoare la 1 
lanuarie 1958 şi a devenit cea mal reprezentativă grupare pentru integrarea 
economică. Au mal aderat la Piala Comună; Marea Britanie, Danemarca și Irlanda 
(după semnarea la Bruxelles, la 22 ianuarie 1972, a Tratatului de aderare la C,E.E., 
care a Intrat în vigoare la 1 lanuarle 1973). 


Ca o reacţie față de constituirea C.E.E., la 4 lanuarle 1960 a fost semnată Con- 
ventia de la Stockhom, prin care a luat ființă Asociaţia Europeană a Liberului 
Schimb (A.E.L.S.), între Austria, Danemarca, Elveţia, Marea Britanie, Norvegia, Por- 
tugalia şi Suedia. La A.E.L.S. au mai aderat, ulterior: Finlanda (1961), Irlanda (1970), 
Liechtenstein (1973), ultimele două având statut de asociați. 


Tot în 1960, prin tratatul închelat la Montevideo, a luat ființă Asociaţia Latino- 
Americană a Comerţului Liber (A.L.A.L.C.), care a grupat iniţial: Argentina, Brazilia, 
Chile, Mexic, Paraguay, Uruguay şi Peru; ulterlor au aderat și Columbia, Ecuador, 
Venezuela şi Bolivia. 


Aproape paralel cu constituirea A.L.A.L.C., a luat ființă Piaţa Comună din 
America Centrală, prin semnarea în decembrie 1960, la Managua, a Tratatului 
general de integrare economică de către Guatemala, Salvador, Honduras şi 
Nicaragua, la care a aderat şi Costa Rica în 1963. 


În Africa, crearea organizaţiei Unităţii Africane, în mai 1963, a impulsionat 
procesul de apropiere dintre țări. În acest context au luat ființă Comunitatea 
Economică a Statelor din Africa de Vest (C.E.D.E.A.0.), iar în 1964 Uniunea 
Vamală şi Economică a Africii Centrale (U.D.E.A.C.), la care au luat parte iniţial: 


Camerun, Republica Africa Centrală, R.P.Congo, Gabon şi Ciad (aceasta din urmă 
părăsind organizaţia în 1969. 


În Asia, pe baza acordului de la Bangkok, din august 1967, a luat ființă Asociaţia 
Naţiunilor din Asia de Sud-Est (A.S.E.A.N.), la care au luat parte reprezentanţi din 
Filipine, Indonezia, Malaezia, Singapore şi Thailanda. 


A treia etapă a integrării economice a fost începută prin semnarea la Paris, în anul 
1973, a unui tratat de fuziune a celor trei comunităţi (C.E.C.O., EURATOM şi C.E.E.), 
având aceleaşi organe de conducere şi un buget comun. Noul ansamblu in- 
tegraționist a luat denumirea oficială de Comunitățile Europene, având un sistem 
instituțional similar. 


Caracteristică pentru această etapă a integrării economice vest- europene este 
creşterea considerabilă a numărului de ţări „asociate “ la C.E.E. (care nu au 
drepturi depline), de la 18 ţări africane în 1963 (conform Convenţiei de la Yaoundé), 
la 64 de țări africane şi zona Caraibilor şi Pacificului (pe baza Convenţiei de la Lomé, 
încheiată în anul 1975 . Aceste acorduri au avut în vedere cooperarea comercială, 
tehnică şi financiară. 


Tot în acest sens trebule menţionată si închelerea de acorduri comerciale de către 
C.E.E. cu fiecare țară membră a A.E.L.S., ajungându-se astfel la o zonă de comerț 
liber care cuprinde 17 ţări, 


Un alt aspect important al integrării economice, în cadrul cele! de-a trela etape, a 
fost trecerea la sistemul de securitate economică colectivă. Aceasta este sem- 
nificaţia ce s-a atribuit creării, în 1975, a unei organizaţii de cooperare la nivelul 
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întregii regiuni Latino-Americane (inclusiv Cuba) şi anume: „Sistemul Economic 
Latino-American“ (S.E.L.A.). S-a apreciat că prin aceasta s-a introdus un concept 
nou în practica relaţiilor internaţionale ale tinerelor state, având ca obiectiv 
protejarea şi apărarea colectivă a prețului materiilor prime, precum şi elaborarea unei 
politici regionale comune în relaţiile cu tertii. 

De asemenea, o trăsătură specifică acestei etape a fost extinderea organizaţiilor 
integraţioniste subregionale. În 1973 a luat ființă Piața Comună a țărilor din zona 
Caraibilor (CARICOM), urmărind reducerea şi eliminarea treptată a decalajelor dintre 
țările membre. Un alt exemplu, îl constituie Pactul Andin, care a luat naştere prin 
semnarea Acordului Cartagena şi care prevedea.liberalizarea comerţului reciproc, 
introducerea unor reglementări comune în comerțul față de ţările terțe, armonizarea 
politicilor cu privire la capitalul extern etc. În sfârşit, trebuie să fie menționată şi 
gruparea economică ce s-a dovedit a fi cea mai viabilă din Asia şi anume: Asociaţia 
Naţiunilor din Asia de Sud-Est (A.S.E.A.N.),constituită pe baza acordului semnat la 
Bangkok de către reprezentanții Filipinelor, Indoneziei, Malaeziei, Singapore-lui şi 
Thailandei. 


A patra etapă a integrării economice este marcată de schimbările profunde ce au 
avut şi au loc în 4 regiuni importante ale lumii: 


A. În Europa Occidentală, prin aderarea la CEE (Piaţa Comună) a Greciei (la 1 
ianuarie 1981), a Spaniei şi Portugaliei (la 1 ianuarie 1986), numărul țărilor membre a 
ajuns la 12. 


La 1 noiembrie 1993, prin intrarea în vigoare a Tratatului de la Maastricht - 
considerat actul de naştere al Uniunii Europene (înlocuindu-se, astfel, denumirea de 
Comunitatea Economică Europeană - CEE sau Piaţa Comună) - s-a conferit acestei 
mari comunităţi noi dimensiuni politice şi economice: în primul rând prin intenția de 
a promova o politică externă unică, lar în al doilea rând prin introducerea unei 
monede unice înainte de anul 2000. 


Există şi câteva măsuri care, încă de pe acum, înseamnă un important pas înainte, 
printre care s-ar putea nota: cetățenia europeană, afacerile interne şi justiția, dreptul 
de vot pentru rezidenții străini. 


Caracteristic acestei etape nu este numai creşterea numărului membrilor CEE 
(UE-Uniunea Europeană după actuala denumire) la 12, ci extinderea acestora la 15 
membri începând cu data de 1 ianuarie 1995 (ca urmare a cererilor de aderare ale 
Austriei, Finlandei şi Suediei) ; iar în perspectiva anilor 2000 se intrevede sporirea 
numărului țărilor membre la 21 (printre cei 6 noi viitori membri figurând, potenţial, şi 
România). 


Începând cu 1 lanuarie 1993, cele 19 naţiuni ale Uniunii Europene şi ale Asociaţiei 
Liberului Schimb formează una dintre marile piețe integrate din lume, cunoscută sub 
denumirea de Spaţiul Economic European (S.E.E.); ea se întinde de la Marea 
Mediterană până la Oceanul Înghețat de Nord și dispune de 385 milioane de con- 
sumatori. 


Spațiul Economic European nu este o uniune vamală total integrată, aşa cum este 
Uniunea Europeană. Libera circulaţie a bunurilor se aplică numai pentru mărfurile 
originare din GE E, nu şi celor provenind din import. 
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Prin aderarea Suediei, Finlandei şi Austriol la Uniunea Europoană, încopând da la 
1 ianuarie 1995, în A.E.L.S. vor rămâne - do la acoastă dată - numal Norvegia, Islanda, 
Elveția şi Liechtenstein. 


B. Ca o reacție la tendinţa de extindere şi consolidare economică și politică a 
Uniunii Europene. pe continentul Americii de Nord a Intrat în vigoare, încapând cu 
data de 1 ianuarie 1994, Acordul Liberului Schimb Nord-American (ALENA) care 
cuprinde S.U.A., Canada şi Mexic, creându-se astfel una dintre cele mal mari piețe 
integrate din lume şi un redutabil concurent direct al Uniunii Europene. Asa cum 
rezulta din fig.31.1. de mai jos, ALENA depăşește UE de aproape 10 ori ca suprafaţă 
(21,31 milioane km? fatà de de 2,37 milioane km2) şi aproape cu 20 milioane populaţia 
acesteia din urmă. 


Superficie 
PIB (en million; 
en milliers dek 
milliards 
dollars) 


21,31 


1992 1992 1992 199 


Fig. 31.1.ALENAcontraCEE 
Ratificarea Acordului Liberului Schimb Nord-American (ALENA) 
de către Congresul american semnifică crearea celei mai mari 
piețe a lumii - concurent direct al GEE, deci a actualei Uniuni Europene (UE) 
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Faptul că noul acord, ALENA, a fost ratificat de parlamentele celor trel ţări 
marchează o modificare importantă a felului în care este concepută integrarea 
economică in această parte a lumii. Până în acest moment, integrarea economică pe 
continentul Nord-american s-a realizat prin întrepătrunderea marilor întreprinderi 
în principal din S.U.A. şi Canada, pe când în noua situație integrarea economică se 
realizează pe baza unui acord de stat între S.U.A., Canada şi Mexic, Procesul 
integrării economice capătă nu numai noi dimensiuni, ci şi noi caracteristici, precum 
şi noi perspective. Este aproape sigur că acest nou centru de putere economică va 
introduce trăsături necunoscute până acum în relaţiile cu celelalte centre de putere 
economică din lume. 


C. În Asia din regiunea Pacitic se află în curs de formare si definitivare cea mai 
mare organizație integraționistă mondială intitulată Cooperarea economică a Asiei- 
Pacific (APEC), acord care a fost conturat - în principiu - la Jakarta, în luna noiembrie 
1994, în prezenţa preşedintelui S.U.A. 


Forțele economice aflate în competiție (vezi fig.31.2.) au - în perspectiva anilor 
2000 - o pondere considerabilă şi un PNB (calculat la nivelul anului 1990) redutabil, 
așa cum se poate constata din figura ce urmează: 


Canada 31,2 EE 

; Etats Unis 269 KIJ 
So Chine 12925] 
Taiwan 22,7 KHE) 


Hong 61 GXI 


Kong | Japon gI 


Coree du Sud EAA 231,1 


Thailande G7 NEINA 416,9 
Malaysia EEKE 41 Brunei 0,33 
Singapour Eë: Phili- 


Population on l'an 2000 (an millions) Australie 


Nouvelle 


PE i 
-Zelande Wuth p E 
REET AEH qua rr: 


l 
Dënn iat tu 


Fig. 31.2. Ponderea populației şi economiei în țările acordului 
de Cooperare a Asiei-Pacific 
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D. În Europa Răsăriteană, cea de-a 4-a etapă a integrării economice s-a carac- 
terizat prin desființarea C.A.E.R.. š 


Analizând eşecul C.A.E.R., Lionel Stoleru - fost ministru al planului din Franța 
arată ! că a avut loc un dublu eşec: 


- eşec în ceea ce priveşte scopul urmărit: coordonarea planurilor naționale ale 
țărilor participante nu s-a realizat niciodată. Nici pretinsa egalizare treptată a 
nivelurilor de dezvoltare economică nu s-a putut înfăptui. A eşuat tentativa din 
decembrie 1985 de a se răspunde programului Eureka (la care participă țări din 
Europa Occidentală) printr-un program ştiinţific în Europa de Est. De asemenea, nu 
s-a putut trece nici la „piaţa unificată socialistă“, despre care s-a discutat la cea de-a 
41-a sesiune a C.A.E.R. din 1988. „În consecinţă - scrie L.Stoleru - C.A.E.R.-ul n-a 
devenit niciodată o zonă de schimburi multilaterale şi rămâne în special o juxtapunere 
de acorduri bilaterale cu U.R.S.s.' 


- eşec în funcţionare, care s-a concentrat - în special - în domeniul prețurilor. 
Decalajul dintre prețul C.A.E.R. (negociabil anual, pe baza preţurilor internaţionale 
din ultimii cinci ani) şi prețul mondial a creat frustrări şi tensiuni. Situaţia concretă şi 
nivelul economic al diferitelor țări au dus inevitabil la diferențe de preț substanțiale 
între parteneri. „Rubla transferabilă“, care servea ca unitate contabilă, a fost în 
realitate netransferabilă. Ca urmare, comerţul între U.R.S.S. şi fiecare țară a fost 
plafonat; rubla transferabilă nu a putut servi pentru plăţile către alte țări în afară de 
U.R.S.S.; datorită în principal acestor cauze, dar şi altora, în 1987 şi 1988, comerţul 
în cadrul C.A.E.R. a crescut de trei ori mai puțin decât pe ansamblul pieței mondiale. 


31.4. Piaţa unică - trăsătură esențială a integrării 
economice 


Istoria dezvoltării economice a omenirii arată că schimbul este un principiu 
unificator al societăţilor umane, un factor de coeziune şi de progres. De asemenea, 
s-a demonstrat că societățile sunt mai eficiente când sunt unite decât atunci când 
sunt divizate. „Optimum pentru o anumită naţiune, rămasă în cadrul național - 
subliniază un specialist francez - este în mod necesar inferior aceluia pe care 
această naţiune poate să-l atingă înr-un ansamblu internaţional integrat sau mai 
puţin dezintegrat“ 2 tar principalul element unificator, de progres, se consideră 
a fi piața unică. 


Într-adevăr, „piața unică“ a constituit prevederea esențială înscrisă în toate 
înțelegerile, convențiile sau tratatele închelate, desigur, urmând a îi realizată treptat 
ȘI în forme extrem de diferite. Chiar şi faptul că un număr relativ mare de organizații 


1) Vezi: Lionel Stoleru - „Reforma C.A.E.R.“ („România Liberă“ din 13 iunie 1990). 
2) Robert Erbes - „L/Integration économique internationale“, Presses Universitaires de France, 
Paris, 1966, p.14, 
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economice internaţionale folosesc în denumirea lor oficială noțiunea de „piața 


comună" arată în mod limpede că aceasta a constituit şi constituie un mijloc esenţial 
de realizare a scopurilor lor. 


Ce avantaje şi rațiuni economice justifică existența unei piețe unice pentru mai 
multe țări ? Se consideră că acestea sunt cel puțin următoarele: 


1. Permite o productivitate suplimentară a muncii sociale și, deci, creşterea 
nivelului genera! de viaţă. Pentru că, în decursul timpului, diferitele țări au ajuns la 
o anumită specializare a lor, pentru a produce ceea ce este mai productiv din punctul 
lor de vedere. Or, constrângerile schimburilor internaționale, taxele sau limitele de 
import împiedică desfăşurarea normală a comportamentelor economice, ceea ce 
conduce la o înrăutăţire (sau folosire incompletă) a capacităţilor de producție. 
Suprimând obstacolele din calea schimburilor, piața unică oferă o sferă mai largă de 
acţiune interesului economic de a produce jeftin şi de calitate. 


2. Pe o piaţă unificată concurența este mai intensă si consumatorii 
beneficiază de preţuri mai scăzute şi de o mai mare varietate de bunuri. Pieţele 
naționale mici mențin prețuri relativ ridicate, pentru că concurenţa este mai redusă; 
se facilitează astfel impunerea de prețuri administrate sau chiar formarea de 
monopoluri care domină piața. Pe o piaţă unificată, producătorii sunt constrânşi de 
concurenţă să producă mai bine, mai ieftin şi de calitate mai bună. 


3. Piaţa unică permite o producţie de serie mare, ceea ce duce la scăderea 
costurilor de producţie. Se ştie că cheltuielile de producție devin mai mici când 
randamentele cresc. Or, acest lucru este atât în avantajul producătorilor cât şi al 
consumatorilor. Pentru că, la costuri mai scăzute, cifra de afaceri creşte - ca urmare 
a creşterii vânzărilor -, dar cresc totodată profiturile, iar consumatorii câştigă pentru 
că pot cumpăra produsele la prețuri mai mici. 


4. Piaţa unică poate contribui la optimizarea investiţiilor de capital. Mai ales 
în condiţiile actuale de progres tehnico- ştiinţific vertiginos, sunt necesare mari 
investiţii de către capital în echipamente de producție modernă, care să aibă însă 
prespectiva utilizării depline a capacităților de producție. Pentru că economiile 
moderne sunt „economii de scară“, de largă producție şi productivitate, care sunt 
împiedicate în evoluția lor de constrângerile naţionale de import sau export. 


5. Piaţa unică permite folosirea mai raţională şi eficientă a forței de muncă, 
deoarece mişcarea liberă a capitalurilor este însoțită de o mişcare liberă a forţei de 
muncă. Prin aceasta este posibil ca ocuparea forței de muncă să se asigure în mai 
bune condițiuni, iar salariile să fie menținute în mai mare măsură în limite rezonabile. 
Concurența mai largă, existentă pe o piaţă a muncii unificată, nu permite ca salariile 
să încarce nejustificat de mult costul de producţie. 


Aşadar, avantajele pieței unice sunt evidente pentru toate țările integrate. În mod 
sintetic aceste avantaje pot fi prezentate ca în figura 31.3. (pag.următoare). 


Desigur, problema avantajelor unei piețe unice poate fi examinată şi din alt unghi, 
şi anume: care ar fi costul lipsei unei piețe unice? Se consideră că şi în această 
privință sunt câteva aspecte care nu pot fi neglijate (ceea ce a determinat unele țări 
- de exemplu Norvegia, Austria, Finlanda, Suedia - să recurgă la referendum național 
pentru a decide intrarea în Piaţa comună): 


x 
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- este posibil ca piaţa națională a 
unor țări să asigure statului anumite 
privilegii pentru a se impune pe piaţa 


4 Piaţa unică = 
mondială; liberă circulație a ; 

- mărlurilor 

- în special, legislația socială şi fis- - oamenilor 


cală, reglementările juridice nu suferă -capitalurilor 
nici un fel de fractionàári în cazul ment, 


nerii pieței naționale; Scăderea = iz MV 
p costului C a Economii 
- frontierele economice naţionale şi efon privind de scară 


determină un control care poate să productivitatea 
ducă, în final, la economii de energie şi 
de bani; 


- neîntâmpinând îngrădiri externe, Scăderea 
normele naţionale de comportament eech 
economic pot fi mai uşor multiplicate si 
impuse; 


- pot fi evitate unele divergențe în 


politica economică, pentru că măsurile Senpai aw i Ein, 
nu depind deloc de alti parteneri statali. | | 3 europenilor cumpărare 


Cu toate aceste posibile limite şi 
rezerve, crearea unei limite şi rezerve, 


Ci 
crearea unei vaste zone omogene a Qumir 
schimburilor libere, a unei piete unice, tte 
este în esenţa ei binefăcătoare, de- locuri de muncă 


oarece deschiderea mai largă a con- 
Curenţei şi liberalizarea pieței 
monetare trebuie să ducă la o pre- Fig. 31.3 Avantajele așteptate de la 


Si siune asupra scăderii costurilor şi, în piaţa unică 


ultimă analiză, a prețurilor. 


Aceasta fiind rațiunea economică a realizării pieței unice, este necesar să fie avute 
în vedere două principii, asupra cărora numeroşi oameni de ştiinţă şi oameni politici 
au căzut de acord, şi anume că: 

A. Integrarea nu trebuie să fie gândită în termenii abolirii frontierelor 
naționale, ci ai lărgirii „comunităţii de interese“. În acest sens, G. Myrdal sub- 
liniazá că „toate mişcările referitoare la integrarea internațională trebuie să fie 
susținute în termenii pozitivi al lărgirii comunității, intereselor si aspirațiilor, si nu în 


termenii negativi ai ruperii liniilor de apărare a integrităţii naționale". i 


B. Integrarea nu poate fi gândită până la capăt în termenii regionalismului. 


Mai întâi că nu se poate concepe o politică regională în sine. Pentru a ajunge la 
raționalizarea economică - care motivează în mod esenţial integrarea interstatală - 


—Ü - bb= O pə= e 


1) G.Myrdal - „Une économie internationale“, Presses Universitaires de France, Paris, 1958, p.67. 
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regionalismul se vede nevoit, aproape întotdeauna, să facă apel la puterea de or- 
ganizare naţională. În afară de aceasta, într-o economie de piaţă este inevitabil ca 
zonele dezvoltate să fie favorizate, în detrimentul celor rămase în urmă sau subdez- 
voltate; şi, nu este exclus ca, pe măsura expansiunii zonelor centrale, înaintate, 
factorii rămânerii în urmă să devină mai puternici în zonele periferice. 

Având în vedere toate acestea, problema fundamentală este de a stabili care 
funcţii ale vieţii economice internaționale trebuie să fie centralizate şi care să fie 
lăsate în competenţa ţărilor, întreprinderilor şi chiar indivizilor. 

Argumentând o astfel de distincţie, J.Tinbergen consideră că există 4 categorii de 
politici economice: 

a) politici cooperatoare, care se referă la instrumente de acțiune economică 
utilizate de o ţară şi care pot avea efecte pozitive şi asupra altor țări (un exemplu, în 
acest sens, este o politică de luptă contra inflației); 


b) politici antagonice, atunci când folosite de o ţară „A“, pot să aibă efecte 
opuse atât în economia ţării respective, cât şi în alte economii naţionale; 


c) politici neutre, care nu au efecte notabile în afara ţării care le pune în aplicare; 

d) politici mixte, de exemplu, când o creştere a cheltuielilor publice dintr-o țară 
poate avea efecte mixte în cazul când ele sunt în situaţia de deflaţie. 

De aceea, conchide Tinbergen, integrarea economică trebuie definită ca politica 
ce se bazează pe o centralizare optimă, şi deci, ca fiind aceea care dă naştere, ... 
celei mai dezirabile structuri a economiei internaționale “. d ` 


31.5. Uniunea Europeană. Realităţi şi tendinţe 


Dintre toate organizaţiile integraţioniste, Uniunea Europeană este cea mai 
evoluată. Este semnificativ faptul că ea şi-a extins aria geografică de la 6 țări membre 
în momentul constituirii (1957), la 12 ţări în prezent, la 15 țări de la 1 ianuarie 1995, 
cu perspectiva ca în perspectiva anilor 2000 să ajungă la 21 țări - prin aderarea țărilor 
care au încheiat acorduri de asociere: Bulgaria, Cehia, Polonia, România, Slovacia, 
Ungaria. 


Chiar dacă procesul evolutiv a fost sinuos şi contradictoriu în cele aproape trei 
decenii şi jumătate de existenţă, experiența integrării economice vest-europene are 
o valoare internaţională incontestabilă; învățămintele ei nu pot fi ignorate, mai ales 
într-un moment de răscruce cum este cel pe care-l traversează în prezent economia 
mondială. Cunoaşterea mai îndeaproape a acestei experienţe este deosebit de impor- 
tantă pentru România - aflată în plin proces de trecere la economia de piață -, care 
este interesată în stabilirea unor ample relații economice cu Uniunea Europeană. 


1) Cit. după: Robert Erbes - „L/IntEgration économique internationale“, Presses Universitaires de 
France, Paris, 1966, p.31. 
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f În momentul constituirii Comunităţi! Economice Europene, R.F.G. deţinea 
| ponderea cea mal mare. Franţa si Italia luate la un loc (cu o populaţie aproape dublă 
față de cea a R.F.G.), dețineau la majoritatea indicatorilor ponderi mai mici decât 
L ò RFG. În agricultură forțele erau şi mai inegale. Cu toate că Franţa deținea 50% din 
suprafața agricolă a Comunităţii, ea nu exporta decât 15% din mărfurile vândute pe 
„Piața Comună”, în timp ce Olanda exporta 44%, iar Italia 17% din aceste produse. 
Era inevitabil ca astfel de disproporţionalități să creeze numeroase probleme, pentru 

că integrarea este mai eficientă pentru țările avansate. 


Comunitatea Europeană a avut 5 obiective economice principale: uniunea 
vamală; liberalizarea circulaţiei capitalurilor; libera circulație a forței de muncă; piața 
comună agricolă; uniunea economică şi monetară. 


a) Uniunea vamală s-a format prin reducerea treptată a tarifelor vamale între 
| tările membre ale C.E.E., precum si stabilirea unui tarif vamal extern comun față de 
tările terțe, La acest rezultat s-a ajuns printr-o serie de compromisuri: între membrii 
comunității. Acele state care dispuneau de un nivel de dezvoltare suficient de ridicat 
pentru a face față luptei de concurență, militau pentru o accelerare a liberalizării 
schimburilor, în timp ce alți parteneri, fiind într-o poziție economică inferioară, ter- 
giversau realizarea uniunii vamale. 


Gradul de interdependență mai ridicat între economiile R.F.G., Franței si Marii 
| Britanii a determinat apariția unor interese comune „în trei“, diferite sau opuse 
celorlalte țări membre 1. Pe de altă parte, într-o anumită perioadă, Italia şi Danemarca 

au pus în practică măsuri prin care s-au creat bariere netarifare. 


Lichidarea tarifelor vamale în interiorul comunității a dus la lărgirea schimburilor 
economice intracomunitare. 


b) Prin liberalizarea circulației capitalurilor se urmărea dezvoltarea unor ramuri 
sau regiuni, proces de importanţă deosebită în condiţiile progresului tehnico-ştiinţific 
Contemporan şi ale revoluției microelectronicii. Rezultatul pozitiv a fost stimularea 
Progresului tehnic. Dar, totodată, s-a accentuat interdependența capitalurilor, precum 
Şi concentrarea acestora la nivelul statelor membre. Astfel, dacă în 1965 în rândul 
monopolurilor cu vânzări mai mari de 1 miliard de dolari existente în lume, 24 erau 
din țările C.E.E., în 1981 numărul acestora ajunsese la 206 şi la 241 în 1993. 


) C) Libera circulaţie a fortei de muncă. Prin aceasta s-a creat posibilitatea 
| migrării forței de muncă în interiorul Pieței Comune si resorbirii, în anumite perioade, 
| a excesului de mână de lucru. De asemenea, s-a realizat o anumită satisfacere cu 
| forță de muncă calificată a unor ramuri noi, ceea ce a contribuit la progresul tehnic. 


' | Dar libera circulaţie a forței de muncă şi reglementările adoptate de fiecare țară 
S | Nu au putut duce decât parţial la ameliorarea salariilor. Şomajul s-a menţinut la cote 


A | relativ ridicate. 
| Pia 
| 
[| 


| 4% 1) Vezi: B, Jaumont, D. Lenegre, M.Rocard - „Le Marché Commun contre PEurope“, Éditions 
A du Seuil, Paris, 1973, 
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d) Piața comună agricolă. Deşi Tratatul de la Roma nu consacra agriculturii 
decât câteva articole, țările membre ale C.E.E. au manifestat un interes deosebit în 
legătură cu crearea pieței comune agricole. Ţări ca Franţa şi Olanda, având o agricul- 
tură cu o productivitate superioară, şi, deci, cheltuieli de producţie relativ scăzute, 
erau interesate în obținerea de noi debuşee pentru producţia lor excedentară. R.F.G. 
şi Belgia, cu o agricultură mai puțin competitivă faţă de industria lor naţională, doreau 
în primul rând formarea unei uniuni economice pe plan industrial. În cele din urmă, 
însă, interesele franceze s-au impus. 


Piața comună agrară îți propunea, în principal, următoarele obiective: 
Pe plan intracomunitar: 


- libera circulaţie a produselor, care presupune stabilirea în prealabil a unor 
preţuri unice pentru fiecare produs; 


- achiziționarea cu prioritate a produselor din comunitate; 


- Înstituirea unui sistem de garanţii pentru producători împotriva fluctuaţei 
prețurilor; 


- responsabilitatea financiară colectivă față de cheltuielile necesare în vederea 
susținerii piețelor şi a modernizării agriculturii. 


Pe plan extracomunitar: 


- definirea unui sistem uniform de protecție, aplicabil la frontierele Comunităţii, 
care să asigure producătorilor o situaţie privilegiată față de concurenții lor din ţările 
terțe. În acest sens, a fost elaborat aşa-numitul sistem al prelevărilor (o taxă vamală 
mobilă, echivalentă cu diferenţa dintre prețul în interiorul Comunităţii şi cel de pe 
piața mondială); 


- stimularea exporturilor agricole în afara Comunităţii prin acordarea de subvenții, 
menite să suplinească eventuala diferență dintre prețul intern şi cel mondial, în 
condiţiile în care acesta din urmă ar fi mai scăzut. 


principalele țări agricole au acceptat cu greu unele elemente ale strategiei 
agricole comune. Marea Britanie şi REG au considerat că aportul lor la fondul 
agricol este prea mare, dorind o reducere a excedentelor agricole şi a cheltuielilor 
Comunității în acest domeniu (care reprezenta, la un moment dat, circa 70% din 
bugetul Comunităţii Economice Europene). Fără a subestima unele progrese, piața 
comună agricolă a rămas, sub multe aspecte, încă o problemă de viitor. e 


e) Uniunea economică si monetară s-a constituit mai târziu; aceasta a fost o 
problemă dificilă, care a necesitat lungi negocieri, legate de unificarea regle- 
mentărilor fiscale şi schimbarea a numeroase legi, precum şi punerea de acord 
asupra noilor taxe. 


Sistemul monetar vest-european (S.M.E.) - având la bază „planul Werner, 
aprobat de Consiliul de Miniştri al Comunităţii Economice Europene, plan ce 
prevedea realizarea treptată, în decurs de 10 ani (1971-1980), a uniunii economice şi 
monetare - a luat ființă printr-un acord încheiat în decembrie 1978 la Bruxelles și a a 
intrat în vigoare la 13 martie 1979. El era menit să creeze o „zonă de stabilitate 
monetară“, care să evite dificultățile determinate de folosirea dolarului S.U.A. ca 
etalon internaţional. 
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Moneda centrală a Sistemului 
monetar vest-european este Euro- FRANCI 
€ à pean Currency Unit (E. C.U.), Ve FRANCEZI 
detinit ca un coş valutar (revăzut la 
fiecare 5 ani), la care participă 
toate țările membre ale C.E.E., eu ITALIENE 
ponderea monedelor fiind stabilită 
în funcție de nivelul participării la 
comerțul intercomunitar, în mă- 
rimea Produsului Naţional Brut şi 
de cotele fixate în cadrul mecanis- 

à mului de sprijin financiar. La data 


IRLAND 1,1 


DRAHME GRECEŞTI 0.8 


€ A NU SUNT ÎNCĂ MEMBRE ÎN SME  escupbUXEMBURGHEZ 
de 1 iunie 1989, situația monedelor PORTUGHEZ 
celor 12 țări (membre ale Com- 
unității Economice Europene), în Fig. 31.4 Situaţia monedelor din țările 
raport cu E.C.U., era cea cuprinsă comunitare în raportcu ECU 


în figura 31.4. 


Calitatea deosebită a E.C.U.-ului constă în aceea că absoarbe puternicele creşteri 
şi scăderi ale cursului dolarului şi yenului şi permite monedelor europene să rămână 
grupate între ele. Sistemul monetar vest-european stabilizează monedele în raport cu 
fluctuațiile zilnice şi cu mişcările speculative de capitaluri flotante. De aceea, în bănci 
s-au dezvoltat conturile E.C.U.; contabilitatea în ECU a fost introdusă în 
întreprinderile multinaționale preocupate de stabilitate; se extinde facturarea tran- 
zacţiilor comerciale în ECU (10% din schimburile marilor societăți europene). 


Care sunt perspectivele uniunii economice şi monetare? 


! 


La cererea Consiliului european, din iunie 1988, un grup de experti, prezidat de 


Jacques Delors, a fost însărcinat să definească etapele concrete ale uniunii 
monetare. 


Raportul remis în aprilie 1989 propune trei etape: 


Obiectivul primei etape (începută la 1 iulie 1990) îl constituia libera mişcare a 
capitalului şi o oarecare coordonare a politicilor monetare. În această etapă toate 
> țările membre vor trebui să adere şi să participe la mecanismele de schimb ale 
| sistemului monetar vest-european (S.M.E.). Cea de-a doua etapă prevede anumite 


| 
r 
d 
A 


O schimbări instituționale. Va fi introdus Sistemul European de Bănci Centrale 
D (S.E.B.C.), iar decizlile vor fi progresiv transferate de la nivel national la nivel comu- 
d nitar. Marjele de fluctuatie ale cursurilor de schimb intre devize vor fi nule începând 
cu a treia etapă. Cursurile de schimb vor fi atunci fixe şi monedele naţionale înlocuite 
2 de o monedă unică. Această ultimă fază va desăvârşi uniunea monetară o dată cu 
e transferul total al competențelor monetare naționale spre S.E.B.C. 
ȘI Există si un proiect britanic, care ignoră etapa a treia şi propune un alt model 
Se Pentru etapa a doua, bazat pe o monedă „ECU- forte“. Ideea centrală a planului 
e britanic este ca ,ECU-forte“ să fie o monedă reală, emisă de o instituție nouă, parale! 


cu emisiunile naţionale, dar nici una din țările C.E.E. nu este de acord Cu această 
propunere. 
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În decursul evoluţiei sale, C.E.E. (Piaţa Comună) a întâmpinat multe greutăţi - din 
care, unele, inerente începutului: dar s-au ivit şi numeroase contradicții şi divergențe 
între țările participante pentru că armonizarea intereselor naționale nu este uşor de 
realizat. Pe ansamblu, însă Uniunea Europeană a devenit o importantă forță 
economică mondială, un centru de putere de cea mai mare importanţă. U.E. dispune 
de o piaţă internă de aproape 370 milioane consumatori, constituind astfel cea mai 
importantă piață a țărilor dezvoltate. În industria din țările comunitare lucrează 35% 
din populația activă; valoarea adăugată brută în industrie reprezintă în jur de:40% din 
valoarea adăugată pe ansamblul țărilor comunitare, fiind aproape echivalentă cu 
aceea a S.U.A. şi reprezentând mai mult decât dublu față de valoarea adăugată brută 
a industriei din Japonia. 


În prezent, obiectivul strategic este relansarea Uniunii Europene, prin: 
modificarea sistemului decizional, în sensul abandonării principiului „unanimităţii“ în 
favoarea celui al „majorității“ (însoțit de dreptul de veto al țărilor membre), sporirea 
atribuţiilor Comisiei executive şi ale Parlamentului vest-european, realizarea unui 
spațiu economic comunitar fără frontiere, suprimând toate obstacolele existente şi 
anume : 


- obstacolele fizice privind libera circulație a bunurilor şi persoanelor; se prevede 
suprimarea totală a controalelor de frontieră în cadrul Comunităţii; 

- obstacolele tehnice, datorate divergenţelor existente între reglementările 
naționale, ceea ce ar permite industriei să obțină însemnate reduceri ale prețului de 
cost; 

$ 

- obstacolele fiscale în calea schimburilor, un prim pas fiind deplasarea per- 
ceperii taxei de la frontieră la punctele de vânzare (aşa cum funcţionează deja între 
Belgia, Luxemburg şi Olanda). 

Procesul desăvârşirii liberei circulații a bunurilor, serviciilor, capitalurilor şi per- 
soanelor în interiorul Uniunii Europene va duce nu numai la importante mutații în 
cadrul mecanismelor şi relaţiilor intracomunitare, ci şi la modificări sensibile pe 
planul relaţiilor cu țările terțe. Se află în discuţie două alternative: 


- fie escaladarea barierelor comerciale în calea importurilor extracomunitare; 
- fie liberalizarea mai pronunţată a schimburilor comerciale cu exteriorul. 


Franţa şi Italia îndeosebi au o înclinaţie deosebită spre măsuri protecţioniste, în e 


timp ce politicile comerciale ale Germaniei şi Danemarcei - şi într-o anumită măsură 


1) În anii 1982 şi 1983 au avut loc, la Washington şi Bruxelles, negocieri comerciale C.E.E. - S.U.A, 
în cadrul cărora s-a căzut de acord că „trebuie evitat un război comercial“. De asemenea, în 1983, 
au avut loc negocieri C.E.E. - Japonia, în urma cărora, Japonia a redus unele taxe vamale (în 1982 şi 
1983, la 192 produse) sau le- a suprimat (pentru 96 de produse), dar exporturile japoneze în Europa 
au continuat să depășească importurile, ceea ce a dus la creşterea deficitului comercial al țărilor 
Pieței Comune. În paralel, în 1983, s-a desfăşurat la Tokio Conferinţa economică cvadriparită - 


Japonia, S.U.A., Canada, C.E.E. -, în cadrul căreia s-a subliniat necesitatea dezvoltării investiţiilor 4 


reciproce, a schimbului de tehnologie, a cooperării pe planul cercetărilor şi dezvoltării, promovării 
liberului schimb, 
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a Marii Britanii - au în mod traditional o tentă mai liberală. O stavilă în calea presiunilor 
protecționiste şi, totodată, un element favorizant pentru liberalizarea progresivă a 

ç x regimului importurilor extracomunitare l-ar putea constitui angajamentul organelor 
* comunitare de a respecta obligaţiile internaţionale ale Uniunii Europene, în mod 


deosebit pe acelea care decurg din calitatea de membru al G.A.T.T. 


Domeniile în care piața unică va determina un dinamism sporit al comerţului 
extracomunitar sunt cele caracterizate printr-o mare intensitate a efortului de cer- 
cetare dezvoltare, îndeosebi cele care implică o adâncire a specializării intra-ramură. 


La 22 octombrie 1990 a fost semnat Acordul de Comerţ şi Cooperare Comer- 
cială şi Economică între România, pe de o parte, şi Comunitatea Economică 
Europeană (actuala U.E.) şi Comunitatea Europeană a Energiei Atomice 
(EURATOM), pe de altă parte. Acordul a intrat în vigoare la 1 mai 1991. 


În domeniul schimburilor comerciale se prevede eliminarea tratamentului dis- 
criminatoriu aplicat României de către U.E. România beneficiază de avantajul 
preferințelor vamale generalizate în aceleaşi condiţii ca şi celelalte țări terțe în curs 
de dezvoltare si țările din Europa Centrală şi de Est. 


Avantajele rezultate din aplicarea nediscriminatorie a acestor preferinţe, în 
favoarea României, se pot concretiza printr-o valorificare superioară a produselor 
româneşti pe piețele comunitare prin menţinerea şi întărirea competiţiei, creşterea şi 
diversificarea exporturilor, introducerea unor noi mărfuri pe pieţele țărilor U.E. si pe 
calea majorării prețurilor, cu luarea în considerație a marjei preferenţiale. 


În domeniul cooperării comerciale, acordul prevede o serie de facilități pentru 
operatorii economici ai celor două părţi concretizate, în principal, prin: 


- accesul la un schimb periodic de informații economice şi comerciale; 


i - stimularea contactelor între oamenii de afaceri si crearea de reprezentanțe 
f comerciale pe teritoriul partenerilor; 


- dezvoltarea cooperării administrative; 


- încurajarea contactelor între asociatile profesionale din România si cele din 
tările membre ale Uniunii Europene etc. 


De asemenea, sunt menționate angajamentele părților cu privire la asigurarea 


4 ) protecției şi la aplicarea drepturilor de proprietate industrială, comercială şi intelec- 
| tualà. 


Pentru asigurarea unei bune funcţionări a acordului a fost instituționalizată Com- 
isia mixtă România - U.E., care dispune de competenţe largi în ceea ce priveşte 
dezvoltarea şi diversificarea în continuare a cadrului juridic bilateral, adoptarea unor 
recomandări menite să faciliteze concretizarea unor acţiuni de cooperare între părţi, 
precum şi soluționarea oricăror probleme de interes reciproc. 


De la 1 februarie 1995, România este - în mod oficial - membru asociat cu drepturi 
| 3 depline al Uniunii Europene. În această calitate, ea începe să aplice cu țările Uniunii 
Europene rglementările economice valabile pentru această comunitate. Astfel, 
| incepánd cu semestrul al doilea al anului 1995, Románia introduce standardele de 
| calitate specifice relațiilor economice externe pentru țările Uniunii Europene. 
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În prezent, Uniunea Europeană are o pondere de 44% din exporturile țării noastre, 
jumătate din importurile româneşti provenind din statele comunitare. 


Condiția fundamentală a integrării depline a României în Uniunea Europeană o 
constituie realizarea obiectivelor esenţiale ale tranziţiei la economia de piață, 
realizarea stabilității economice şi, în mod deosebit, creşterea producției şi a produc- 
tivității muncii sociale - astfel încât produsele noastre să devină competitive la nivelul 
țărilor avansate. De asemenea, va trebui adoptată legislația noastră -economică la 
exigenţele celei occidentale, cunoscut fiind faptul că relaţiile dintre țările membre ale 
Uniunii Europene se bazează pe circa 400 de legi şi reglementări juridice. 


gl 


| 
I 
| 


SECȚIUNEA a-VI-a 
PROBLEME ACTUALE ALE ECONOMIEI ROMÂNIEI 


Pentru România, trecerea la economia concurențială de piață reprezintă premisa 
esenţială a revitalizării activităţii economice şi îmbunătăţirii condiţiilor de viață ale 
populaţiei. Economia de comandă, centralizat-planificată s-a dovedit ineficientă, 
mecanismul ei de funcţionare - bazat pe proprietatea socialistă - nu a fost în măsură 
să asigure libertatea de acțiune a agenților economici, rentabilizarea vieții acestora 
prin pârghiile pieţei concurențiale. Rezultatul nemijlocit al acestui sistem economic 
I-au constituit înstrăinarea continuă si în proporții de masă a omului de roadele muncii 
sale, naşterea şi dezvoltarea lipsei motivaţiei de a munci performant, cu consecinţe 
grave asupra competitivităţii, eficienței şi activității economice. 


Respectând întrutotul opțiunea poporului român de lichidare a bazelor structurilor 
economiei de comandă-control şi de trecere la economia concurențială de piață, 
autorii secțiunii de față şi-au propus să întreprindă o analiză realistă a stadiului de 
dezvoltare a României la sfârşitul anului 1989, a evoluţiei acesteia până în prezent, 
desprinzând caracteristicile fundamentale şi direcţiile de acțiune ale procesului de 
tranziție. Fără a se insista asupra modelului de economie ce poate deveni 
predominant în tara noastră în anii viitori, autorii au căutat să surprindă acel minim 
de consens al forțelor politice şi sociale, conform căruia poporul român are nevoie 
de o economie concurențţială de piață, modernă, competitivă, dezvoltată durabil, în 
compatibilitate cu mediul național. Numai aşa mecanismele acesteia vor putea să-l 
slujească pe om, în efortul său de progres şi prosperitate, în libertate şi democraţie, 


satisfăcându-şi nevoile prezente fără să pună în pericol interesele generaţiilor 
viitoare. 


Orientarea spre tipul european de economie de piață are numeroase motivații. În 
primul rând, tara noastră are relaţii economice tradiţionale cu celelalte țări europene. 
Aceste s-au păstrat, în pofida vicisitudinilor istoriei postbelice, tocmai în virtutea unor 
cauze care s-au dovedit a fi mai puternice decât confruntările politico-ideologice. În 
al doilea rând, România are mai multe elemente economice comune cu țările 
europene, cu cele vecine îndeosebi, comparativ cu ale țărilor de pe alte continente. 
De asemenea, prezintă interes politicile de protecție socială promovate cu succes 
decenii de-a rândul în țările nordice ale Europei. 


La toate aceste elemente de ordin economic se adaugă, cu ponderea lui deosebit 
de însemnată, considerentul politic, interesul României de a fi acolo unde îi este locul 
- în Europa unită, prosperă şi paşnică. 


În concordanță cu asemenea opțiuni şi principii, autorii şi-au propus să contureze 
cadrul general al Reformei economice care pune bazele implementării treptate a 
mecanismelor concurențiale, a regulilor şi normelor de comportament, atât la nivelul 
macro, cât şi microeconomic. 
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CAPITOLUL al XXXII - lea 


CARACTERIZAREA ECONOMIEI ROMÂNEŞTI 
LA SFÂRŞITUL ANULUI 1989 


32.1. Trăsături ale mecanismului de funcționare : 
economiei de comandă-control 


Pentru înțelegerea stadiului de dezvoltare la care ajunsese economia României la 
sfârşitul anului 1989, după mai bine de patru decenii de guvernare comunistă, este 
esenţial să evidenţiem, chiar şi succint, caracteristicile de bază ale mecanismului de 
funcţionare a vieții economice şi sociale în această perioadă. Una dintre aceste 
trăsături era dominaţia proprietăţii socialiste, de stat şi cooperatiste, monopolul 
acesteia în toate ramurile economiei naţionale, care şi-a pus amprenta asupra 
funcţionării întregului sistem economic în tara noastră. 


Pe această bază s-a impus conducerea unitară centralizată, cu ajutorului 
planului national unic al întregii activități economice si sociale. 


Planificarea centralizată a dezvoltării întregii economii naţionale - realizată pe 
orizonturi de 5 ani şi anual - era mijlocul principal de dirijare şi corelare ex ante a 
activității agenţilor economici din toate ramurile producției naţionale. La nivelul 
macroeconomiei se puneau bazele strategiei generale de dezvoltare economico-so- 
cială şi tacticii de urmat, până la etajele inferioare ale economiei. În aceste condiţii, 
activitatea agenţilor economici şi, în general, macroeconomia, se desfăşoară 
potrivit normelor şi reglementărilor stabilite de sus în jos, în concordanţă cu 
indicatorii economico-financiari din planul naţional unic. Prin exercitarea 
capacităţii de decizie, în ptoblemele funamentale ale activității economice la nivelul 
macroeconomiei, autonomia managerială a agenţilor economici era limitată la 
elemente de mică importanţă pentru strategia şi tactica întreprinderii. 


Piaţa era considerată o componentă paşnică a sistemului economic, rolul ei 
reducându-se, în principal, la desfăşurarea actelor de vânzare-cumpărare, legate de 
aprovizionarea tehnico-materială a întreprinderilor şi de trecere în consumul 
populației a bunurilor economice necesare. 


Pârghiile economico-financiare - preţul, dobânda, creditul, salariile,im- 
pozitele şi taxele etc., erau dirijate și corelate centralizat, prin planul national 
unic, fără să reflecte, de fond, prin nivelul şi evoluția lor, raportul real dintre cerere şi 
ofertă pe piața internă, dar nici condiţiile de pe piața internaţională. În această 
situație, concurența nu-și găseşte locul necesar de regulator al pieței, al rapor- 
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tului dintre cerere şi ofertă, acţiunea ei benefică nemanifestându-se în planul 
rentabilităţii si competitivităţii activităţii agenţilor economici. În economie exis- 
tau, deopotrivă, atât întreprinderi planificat rentabile, cât si întreprinderi cu 
pierderi planificate. De aceea, eficiența şi rentabilitatea activităţii agenţilor 
economici nu reflectau cu adevărat realităţile interne şi internaţionale. 


În strategia generală a dezvoltării, cea mai mare parte a resurselor economice 
erau alocate centralizat, prin planul naţional, agenţii economici neavând 
autonomia şi libertatea necesare folosirii propriilor mijloace economico-finan- 
ciare. Ca urmare, procesele de modernizare şi retehnologizare a capacităţilor de 
producție erau şi ele dirijate centralizat prin plane şi programe speciale, adop- 
tate pe ramuri şi subramuri, sau chiar pe ansamblul economiei naționale. 


Relaţiile economice externe ale României erau organizate şi se desfășurau 
pe planului naţional unic, acțiunea agenţilor economici în acest domeniu era în 
mare măsură supusă conducerii centralizate a economiei naționale, fapt pentru care 
aceştia erau frustraţi de o bună parte a rezultatelor valutare obținute. Tendinţa de 
echilibrare sau de activizare a balanței comerciale se realiza, cu deosebire, prin 
creşterea forțată a exporturilor şi reducerea drastică a importurilor, cu consecinţe 
grave asupra satisfacerii cererilor pe piaţa internă şi dezvotării economiei naţionale 
pe termen mijlociu şi lung. Eficientizarea activității de comerț exterior, ca şi a celor- 
lalte activități economice era concepută si urmărită la scara macroeconomiei, fapt ce 
nu permitea agenţilor economici să adopte, cele mai bune măsuri şi să folosească 
cele mai adecvate pârghii economico-financiare. De fapt, nu exista nici interesul 
direct şi imediat pentru găsirea altor modalități mai bune de conducere eficientă a 
afacerilor internaţionale. 


Veniturile salariaţilor ca şi ale ţăranilor cooperatori nu erau legate de 
eficienţa reală a activităţii depuse de fiecare lucrător, ci de o eficienţă globală, 
nediterenţiată, fapt ce îndepărtează tot mai mult pe producătorii direcţi ai 
bunurilor economice de rezultatele muncii lor. Deşi se afirma că toţi lucrătorii erau 
deopotrivă proprietari, producători şi beneficiari, veniturile lor nu reflectau direct nici 
eficiența muncii depuse, nici nu constituiau o pârghie pentru a impulsiona creşterea 
acesteia. 


Fenomenul înstrăinării economice pătrunsese puternic în psihologia 
oamenilor, determinând un comportament individual şi colectiv bazat pe nepăsare şi 
lipsa de răspundere, cu consecinţe directe şi puternice asupra motivaţiei muncii, care 
de la un an la altul, era tot mai slab susţinută de pârghiile economico- financiare. 


Nivelul scăzut al rentabilităţii activității economice, ca şi slaba competitivitate a 
economiei în cadrul circuitului economic mondial au determinat o serie de încercări 
de perfecţionare a acestui mecanism economic. Întrucât însă, perfecţionările aduse 
nu schimbau elementul fundamental - monopolul proprietăţii socialiste, de stat 
şi cooperatiste - mecanismul de funcționare a economiei nu reuşea să stimuleze 
eficiența şi rentabilitatea activității agenţilor economici, în numele căreia se 
îmbunătățea, de fapt. Şi aceasta pentru faptul că un asemenea mecanism, datorită 
bazei sale economice, nu putea să realizeze o relaţie directă, normală (naturală) 
între interesul individual, si rezultatele activității economice, lipsind ceea ce era 
esențial - motivaţia firească a muncii. Totodată, motorul capacității de perfor- 
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manţă a activităţii economice - concurenţa între agenţii economici autonomi şi liberi 
în luarea propriilor decizii - nu putea să funcţioneze, neavând bazele necesare, pentru 
a că dirijarea ex ante, centralizată, a întregii vieţi economice, ca principiu fundamental, 
excludea existenţa în economie a unei asemenea reguli de funcţionare. Un asemenea 
mecanism de funcţionare a economiei absolutiza rolul statului în viața economică 
şi socială considerându-l singurul factor capital să conducă dezvoltarea de an- 
samblu, asumându-și exercitarea tuturor atribuţiilor în cadrul colectivității - de la 
producerea de bunuri şi servicii la apărarea independenţei şi suveranităţii țării. 


32.2. Stadiul dezvoltării economico-sociale a României 
3 la sfârşitul anului 1989 


Pentru caracterizarea stadiului de dezvoltare economico-socială a României este 
esențial să urmărim “un ansamblu de indicatori macroeconomici care exprimă 
potențialul si nivelul economiei, structura acesteia, eficiența folosirii factorilor 
de prouctie si gradul de competitivitate internațională, nivelul de trai al 
populației. 

În întreaga perioadă 1950-1989, creșterea economică a avut un caracter exten- 
siv, cu deosebire după 1970, când se accentuează preponderența acţiunii factorilor 
cantitativi în susținerea indicatorilor macroeconomiei. Deceniul 1970-1980 mar- 
chează cea mai puternică extindere a câmpului de producţie în întreaga economie, 
cu deosebire, însă, în industrie, unde extensivitatea dezvoltării este deosebit de 
puternică. (vezi tabelul nr. 32.1). 


Principalii indicatori ai creşterii economice 
Tabelul nr.32.1 
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Nr. Indicatori. U.M. 


1950 | 


100 | 28ori | 21ori 
766,2 | 1880,3 | 3526,1 
834 16 ori 
240 440 

20 ori 41 ori 
620 


Volumul fondurilor fixe 


din care: % 


în industrie 


Populaţia ocupată 


din care: 10945,7 


în industrie 


10350,1 


| Ë: 3678,7_|_4169,0_ 
Sursa: Anualul Statistic al României - 1990. Comisia Naţională pentru Statistică. 


Aşa cum rezultă din datele din tabelul nr.32.1, la o creştere a produsului social de 
19 ori în 1989 față de 1950, volumul investițiilor a sporit de 37 de ori, iar volumul 
fondurilor fixe de 16 ori. La o creştere a produsului social de 19 ori în 1989 față de 
1950, cel creat în industrie a sporit de 35 de ori. De asemenea, la o creştere a venitului 
national de 16 ori în 1989 față de 1950, cel creat în industrie a sporit de 39 de ori. 


Ca urmare a creşterii mai rapide a produsului social față de venitul naţional, are 
loc o scădere a ponderii venitului național în cadrul produsului social, ceea ce 
înseamnă că fiecare unitate de venit naţional se obţine cu cheltuieli materiale din ce 
în ce mai mari. 

La baza procesului de industrializare a țării din această perioadă, cu deosebire 
după 1970, se află politica de alocare a unei rate ridicate de acumulare, care în 
deceniul 1970-1980 a fost, în medie anuală, de 35,7%. Cea mai mare parte a efortului 
investiţional a fost orientată către industrie. 

În ceea ce priveşte contribuţia ramurilor la crearea venitului național, tendința 
dominantă care se manifestă în această perioadă este legată de schimbarea carac- 


terului structurii de ramură, din agrar-industrială în industria agrară (vezi tabelul nr. 
32.2). 


Ponderea ramurilor în venitul naţional 


Tabelul nr. 32.2. 
% 


Anii 1950 1970 1989 
Ponderea în venitul național 
1. Industria şi construcțiile 68,4 65,3 


Sursa: Anualul Statistic al României - 1990. Comisia Naţională pentru Statistică. 
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În 1989, Industria ŞI construcțiile deveniseră soctoarelo preponderente ale struc- 

turii de ramură ale producţiei naționale. Acoastă tendință a fost rezultatul creșterii de 

A 39 de ori a venitului national croat în industrie, in 1989 față do 1950, şi de numal 

2,44 de ori a venitului naţional creat în agricultură. În strânsă legătură cu această 

tendinţă, expresie și condiţie a realizării el, populaţia ocupată înregistrează creșteri 

în Industrie şi construcții şi scăderi în agricultură. Astfel, dacă în 1950, ponderea 

populaţiei ocupate în industrie şi construcții a fost de 14,2%, în 1970 creşte la 30,8%, 

N lar in 1989 la 45,1%. Concomitent a scăzut puternic ponderea populaţiei ocupate in 

agricultură, de la 74% în 1950, la 49,1% în 1970 şi la 27,5% în 1989. Aceeaşi tendință 

se manifestă şi în ceea ce priveşte ponderea ramurilor în volumul fondurilor fixe 

totale. Ponderea industriei a crescut de la 19,5% în 1950, la 35,5% în 1970 şi la 47,5% 

în 1989. În acelaşi timp, ponderea agriculturii în volumul total al fondurilor fixe ale 

economiei naționale a scăzut de la 18,6% în 1950, la 11,3% în 1970 şi la 10,9% în 1989. 

Desigur, evoluția ponderii agriculturii în volumul total al fondurilor fixe trebuie 

înțeleasă în contextul creşterii fondurilor fixe ale acestei ramuri. Comparativ cu 

industria însă, unde creşterea volumului fondurilor fixe a fost de 41 ori, în 1989 
faţă de 1950, în agricultură această creștere nu a fost decât de 9,4 ori. 


Evoluția acestui factor de producţie, ca şi a întregii structuri de ramură a 
economiei naţionale are la bază orientarea centralizată a investiţiilor, prin planul 
naţional unic. Astfel, din volumul total al investiţiilor în perioada 1950-1989, industria 
a primit cea mai mare parte, în timp ce agricultura a primit o parte redusă. În acest 
context, este deosebit e semnificativ faptul că, deşi în industrie investiţiile au crescut 
în 1989 față de 1950 de 37 ori, în timp ce în agricultură de 50 ori, totuşi volumul 
investiţional a fost net în favoarea industriel. 


În aprecierea stadiului de dezvoltare economico-socială a ţării trebuie să ținem 
seama şi de evoluţia indicatorilor de nivel ca şi de locul ocupat în ansamblul 
economiei mondiale. 


Prin raportarea indicatorilor economici şi sociali la populaţie, se realizează inter- 
dependența necesară între rezultatele activității economico-sociale şi semnificaţia lor 
majoră - oamenii cu nevoile lor. În acelaşi timp, prin raportarea indicatorilor de 
rezultate la eforturile depuse pentru obținerea lor se realizează imaginea eficienţei 
activităţii depuse. De aici rezultă că prin combinarea indicatorilor de nivel, raportați 
ə la populaţie cu indicatorii eficienţei, obținem caracterizarea de ansamblu a stadiului 
dezvoltării economico-sociale, în strânsă legătură cu sensul dezvoltării, dar şi cu 
efortul depus (vezi tabelul nr.32.3). 


Situaţia economico-socială a României la sfârşitul 
anului 1989, comparativ cu cea a altor şase țări 
d Tabelul nr.32.3. 


RRE 


1. Produsul national 
brut (produsul in-| Soe, 3960 14653* 
tern brut)pe locuitor 


2, Produse indus- 
triale pe locultor; 
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Indicatori UM ` Romania | SE | China | Frana | mg Liese | SUA 
- energie electrică zt kwn |326 | 5597 eg | BE aea Taoa | - 
- oţel kg 623 585 54 342 670 870 365 | 
- autoturisme T buc/ ] 

10.000 62 105 2; 562 704 669 288 
loc 

Ge L kg 121 66 16 7 61 e 91 
- ciment kg 528 | 703 WS 452 431 590 [Si 290 
- zahăr kg 30 45 3,9 79 51 Lo 25 
- încălțăminte per. Lu [ iz 
- țesături | me. 52 F 
3. Media la hectar: 
- grâu si seċară q L 33,6 52,6" | 30,2* 61,5* 68,4* 54,3 229 | 
- porumb q 24,7 d < 37,3 72,3 53.1 
- cartofi q 124,0 207 116 | 346 350 316 - 316 
- steclă de zahăr | q 264,7 337 663 508 | 530 427 
4. Produse animaliere 
pe locuitor: 
- carne kg ] 82,5 Si A A Fă KS SÉ | 
ko | 196 450 36 | 519 392 e | 2 | 
- ouă buc 304 259 to a Së a a 
AR ee SE em 2949 | 3479 | 2564 | 3337 | 3475 | 2804 | 3338 | 
6. Mişcarea naturală 
a populației 
- natalitate 0/00 16,0 13,8 20,80 - 13,8 11,0 10,7 H 15,9 
10,7 11,4 6,60 9.4 11,2 6.8 8.8 
diariet pecen ani 69,4 717 SE 77 75 VE 75 


Sursa: Economia României - Secolul XX - Editura Academiei Române, Bucureşti, 
1991, p.467-473; 491-763. 


(Pentru celelalte țări datele se referă, în principal, la anul 1988.) 

România:1* PNB se referă la 1988. l 
Cehoslovacia:3* media la hectar se referă numai la grâu. 
China: 3* media la hectar se referă numai la grâu; 7* 1987, bărbați si femei. I 


Franta:1* se referă la anul 1986; 3* media la hectar se referă la grâu. | 


R.F.Germania:1* PNB se referă la anul 1986; 3* media la hectar se referă la 
cereale total. 


Japonia:1* PNB - anul 1986; 3* - cereale total; 7* - 1987, bărbaţi şi temei. 
SUA:1* - anul 1986; 3* - numai la grâu. 
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Faţă de media europeană a PNB pe locuitor în 1989, de 8200 dolari și de cea 
mondială, de circa 3400 dolari, România avea un nivel de aproape 4 ori mal scăzut 
à decât cel european şi se afla sub nivelul mediu mondial. 


În ceea ce priveşte indicatorul PNB pe persoană activă (productivitatea muncii 
sociale), față de o medie europeană de 17,217 dolari şi de o medie a țărilor dezvoltate 
de 32,793 dolari, la nivelul anului 1988, România se prezenta la un nivel mai scăzut 
de 3,74 ori şi respectiv de 7,13 ori. Í 


Sub aspectul randamentului la cereale, România se situa, la sfârşitul anului 1989, 
pe unul din ultimele locuri în ierarhia țărilor europene. Nivelul înregistrat de tara 
noastră la consumul de îngrăşăminte chimice la ha sl la numărul de tractoarare ce 
reveneau la o mie ha era de peste 2 ori şi respectiv 6 ori mal scăzut, la aceşti doi 

) indicatori, față de media țărilor europene dezvoltate. De asemenea, producția medie 
pe vacă furajată a fost în România în anul 1988, de 1955 kg, față de media europeană 
de 3161 kg şi media țărilor dezvoltate de 4120 kg. Locul României în ierarhia mondială 
se'poate reflecta şi cu ajutorul indicatorului volumul exportului pe locuitor. Aceasta 
era în 1988, de 453 dolari pentru România, față de o medie europeană de 1885 dolari 
şi de o medie a ţărilor europene dezvoltate de 3635 dolari. 

În anul 1989, s-a înregistrat un excedent al contului curent al balanței de plăți 
de 2,8 miliarde dolari, folosit pentru lichidarea datoriei externe şi creşterea rezervelor 
internaționale ale României. La 31 decembrie 1989, rezervele Internaționale ale 
României erau de 1,8 miliarde dolari. 


Potrivit bilanţurilor unităţilor financiar-bancare la 31 decembrie 1989, resursele 
monetare ale României se ridicau la 931,2 miliarde lei, care au fost utilizate, în 
principal, pentru credite pe termen scurt în proporţie de 60,7% ŞI pentru credite pe 
termen mijlociu şi lung, în proporție de 24,1%. 

În totalul masei monetare, la sfârşitul anului 1989, ponderea cea mal mare o aveau 
resursele provenite de la populație - 46,3%, formate de resursele bugetului de stat, 
cu o pondere de 24,4%, de disponibilitățile unităţilor - cu o pondere de 18,1% si de 
fondurile proprii ale băncilor - cu o pondere de 3,1%. 


Pentru caracterizarea situației economice a României, datele privitoare la 
potențialul, nivelul şi structurile economiei naționale trebuie completate cu aspectele 
referitoare la contradicţiile şi dezechilibrele existente în economia românească. 


32.3. Contradicții şi dezechilibre economice 


În aprecierea situaţiei generale a economiei româneşti trebuie plecat de la 
proprietate întrucât aceasta şi-a pus amprenta asupra rezultatelor, a eficienţei ac- 
tivităţii economice, atât la nivel microeconomic, cât şi - firesc - la nivel mezo şi 
macroeconomic. Evoluţia societăţii confirmă, lar teorla economică consacră 
adevărul, potrivit căruia progresul omenirii nu poate fi asigurat decât prin con- 


sacră şi inviolabilă a proprietăţii private, pe predominaţia acesteia. 


Rezultatele economice relevate de Istoria modernă şi contemporană 
demonstrează eficiența economică - şi - pe această bază - socială, pe care a generat- 


| 
4 | 3} curenta deschisă a agenţilor economici, bazată pe existența şi consacrarea 
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O şi o generează proprietatea privată. Ea este cea mai în măsură să stimuleze 
inițiativa managerială şi să determine un interes real al agenţilor economici în 
utilizarea eficientă a resurselor. 


În vechiul regim, proprietatea socialistă (de stat şi cooperatistă) era atot- 
cuprinzătoare. În aceste condiţii, a apărut, în mod firesc, fenomenul de deper- 
sonalizare a proprietăţii, astfel încât proprietatea socialistă devenise, din punct de 
vedere al agenţilor economici, un fel de proprietate a nimănui. Comportamentul 
subiecților proprietăţilor releva inhibarea spiritului întreprinzător, absenţa iniţiativei şi 
un dezinteres general. Ca un efect nemijlocit al acestei depersonalizări ne apare 
concentrarea excesivă a puterii economice și politice. În consecință, unităţile 
economice, cărora, în principiu, li se dădea în administrare o parte a patrimoniului 
global, erau sufocate de presiunea exercitată de administratorul general (statul) sub 
influența reglementărilor administrativ- birocratice, adoptate de acesta, a planificării 
hipercentralizate, acestea se vedeau deposedate de orice încercare de inițiativă în 
gestionarea efectivă şi eficientă a activităţilor lor. 

Ca urmare, economia României, funcţionând prin comenzile de comandă-con- 
trol în mod centralizat, era lipsită de un mecanism general de autoreglare, fiind 
rigidă la schimbări şi aflându-se în imposibilitatea de a asimila, prin concurenţă, noile 
tehnologii. Pe acest fond, economia românească, care a fost obligată să suporte 
plata forțată a datoriei externe, era complet epuizată, sleită și fără perspectivă de 
dezvoltare, în pofida echilibrului din conturile externe şi a celui aparent, din bugetul 
de stat. . 


Privită sub aceste aspecte, probabil că cea mai grea moştenire lăsată de regimul 
de comandă constă în gravele dezechilibre care se manifestă în structura de ramură 
a economiei naționale. 


Privită sub aceste aspecte, probabil că cea mai grea moştenire lăsată de regimul 
de comandă constă în gravele dezechilibre care se manifestă în structura de 
remarcă a economiei naționale care au dezarticulat funcționarea eficientă a sec- 
toarelor şi componentelor de bază ale producţiei sociale, sacrificând, pe termen lung, 
criteriile fundamentale ale raționalităţii economice şi social-ecologice, cu consecințe 
dezastruoase asupra gradului de satisfacere a trebuințelor vitale ale oamenilor. 


În cadrul acestor dezechilibre, se detaşează, prin efectele lor de antrenare, cele 
dintre sectoarele producătoare de factori materiali de producție şi sectoarele 
producătoare de factori de satisfacere (bunuri de consum), dintre ramurile 
producătoare de factori primari şi energie (sectorul primar) şi cele ce consumă şi 
valorifică aceste resurse (sectorul secundar), dintre industrie şi agricultură, dintre 
ramurile producţiei materiale, sectorul serviciilor şi cel al infrastructurii etc. 


Pe fondul acestor disproporţii fundamentale, care au afectat şi deteriorat starea 
generală a 'economiei naţionale, s-a manifestat puternic distructiv una din con- 
tradicţiile profunde ale producţiei noastre naţionale şi anume între caracterul hiperin- 
tensiv al dezvoltării, îndeosebi al industriei care antrenează un consum în continuă 
creştere de factori materiali primari de producție -ṣi randamentul acestor factori - 
eficiența, rentabilitatea şi competitivitatea lor în activitățile desfăşurate. Această 
contradicţie a dezvoltării economiei României - ale cărei baze au fost accentuate, cu 
deosebire, începând cu deceniul al optulea, când supraacumularea şi industrializarea 
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forțată au lărgit exagerat câmpul producţiei naționale - a condus la un puternic efect 
propagat destabilizator asupra eficienței economiei noastre naţionale. 


A În acelaşi timp, a apărut şi s-a intensificat o altă contradicţie, între amploarea 
dezvoltării de tip extensiv şi calitatea acesteia, cu implicații negative directe atât 
asupra eficienței consumului productiv şi a gradului de satisfacere a nevoilor 
oamenilor, cât şi asupra capacității de performanță a economiei naționale în cadrul 
diviziunii internaţionale a muncii. Cauzele ultime ale unei asemenea contradicții au 
avut la bază, în principal, gradul avansat de uzură fizică şi morală a unor tehnici şi 
tehnologii de fabricaţie. 


În condiţiile supradimensionării dezvoltării unor ramuri industriale - care sunt şi 
mari consumatoare de factori materiali de producţie şi pe care segmentele pieţei nu 
) le avantajează de fond şi ca durată - s-a produs, de fapt, o gravă şi inadmisibilă 
risipă de resurse, cu privarea altor sectoare ale economiei naționale, deosebit de 
importante pentru echilibrul general al economiei, pentru satisfacerea necesităţilor în 

continuă creştere ale oamenilor. 


Dezechilibrele din structura de ramură a economiei naționale au fost accentuate 
de o contradicţie de „vârf“ şi anume dintre necesitățile actuale şi viitoare tot mai 
mari de retehnologizare rapidă a proceselor de producţie şi slaba înzestrare cu 
factori tehnologici competitivi a subramurilor care absorb şi susțin progresul 
tehnic. 


Din punctul de vedere al finalității sociale a dezvoltării, cel mai grav dezechilibru 
la care s-a ajuns este cel dintre trebuinţele vitale primare, de viaţă normală a 
oamenilor şi starea generală a ramurilor care produc bunuri ce asigură direct 
menţinerea şi ridicarea nivelului de trai. În fond, aceste ramuri nu reprezintă 
æ altceva decât continuări pe verticală ale prelucrării şi valorificării factorilor de 
N producție ce sunt reproduşi permanent de către agricultură. 


Toate aceste dezechilibre şi contradicții s-au reflectat negativ şi în domeniul 
relaţiilor economice internaţionale, chiar dacă la începutul anului 1989 România a 
lichidat datoria externă, ca urmare a realizării unei balanțe comerciale excedentare 
pe seama forțării exporturilor şi a reducerii drastice a importurilor. 

Aceste dezechilibre profunde în sfera producției nu puteau să nu genereze 

) dezechilibre şi în sfera circulației mărfurilor, în nivelul şi structura consumului 

general. În lipsa concurenţei de pe piaţă, ca şi datorită faptului că se hiperdezvoltase 

extensiv sectoarele producătoare de mijloace de producție, oferta de bunuri de 

consum şi de servicii pentru populaţie era slab dezvoltată şi diversificată, calitatea 

acesteia fiind cu mult sub nivelul exigenţelor pieţei interne dar, mai ales inter- 
naționale. 

„La această contradicție se mai adaugă şi cea dintre cantitatea de bani şi oferta 

de bunuri şi servicii, care genera o inflaţie ascunsă şi o piaţă, subterană“ pentru 

> foarte multe bunuri economice, cu consecințe grave asupra puterii de cumpărare a 

Populaţiei, 

f Dezechilibrele ce se manifestau in economia românească şi-au găsit expresia în 
| principalele corelaţii de eficiență, aceasta din urmă fiind măsurată atât în forma 
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clasică (consum de factori de producție - rezultate), cât şi sub forma modernă a unor 
combinaţii de genul efort-efort, dar şi efect-etect. 


Una dintre astfel de corelaţii dezechilibrante se referă la raporturile dintre 
produsul social, cheltuielile materiale şi venitul naţional, raporturi care au pus în 
evidenţă eficiența descrescândă a activităților economice agregate la nivel naţional. 
lată care era situaţia acestui indicator general al eficienţei activităţilor economice din 
țara noastră la sfârşitul anului 1989. La o unitate (un leu) de cheltuială materială de 
producţie, reveneau, în 1989, doar 1,46 lei produs social şi 0,46 lei venit naţional. 
Aceasta însemna că din produsul social creat al anului 1989, cheltuielile materiale de 
producție, efortul țării exprimat de factori materiali de producţie consumaţi, reprezen- 
ta peste 68%, în timp ce venitul naţional (efectul nou creat) era doar de circa 32%. 
Deci, la sfârşitul anului 1989, la un leu cheltuieli materiale de producție se obțineau 
0,46 lei venit național (46 de bani), deci de peste 2 ori mai puțin. Faţă de anii '50, acest 
indicator sintetic de eficiență a înregistrat scăderi substanțiale. Evoluţiile 
necorespunzătoare ale producției industriale şi agricole, caracterul tot mai energoin- 
tensiv al unor ramuri, precum şi pigrderile rezultate din activitatea de comerț exterior, 
explică reducerea substanţială a venitului național ce revine la o unitate de factori 
materiali de producție consumaţi. 


Comparându-se consumul de factori efectuat de ramurile economiei naționale cu 
contribuţia lor la obținerea produsului social şi a venitului naţional, se ajunge la 
concluzia că la sfârşitul anului 1989, eficiența muncii naţionale era redusă. Astfel, 
preponderența contribuţiei industriei la crearea produsului şi a venitului naţional, în 
anul 1989, era rezultatul unui consum mare de factori de producţie (43,4% din 
populația ocupată şi 59,6% din volumul fondurilor fixe se aflau în industrie). O 
asemenea situație evidenţiază o influență scăzută a productivităţii muncii şi a 
eficienţei folosirii capitalului fix. În ceea ce priveşte agricultura, se constată că la o 
participare a ei cu 11,3% la crearea produsului social şi cu 15,2% la cea a venitului 
național, ponderile factorilor de producţie deținuți şi folosiţi erau de 31,5%, în cazul 
populației ocupate şi de 13,7% în cel al fondurilor fixe. 


Decalajul care s-a creat între consumul tot mai mare de factori de producţie şi 
randamentul scăzut al acestora în industrie este rezultatul unui grad de dotare 
tehnică şi tehnologică, nu întotdeauna avansat, al opţiunilor lipsite de realism în 
dimensionarea și structurarea unor elemente ale efortului investiţional, al contras- 
tului flagrant dintre obiectivele de dezvoltare industrială şi resursele posibile a fi 
atrase, suprasolicitării factorilor extensivi de susținere a unor ritmuri exagerate 
de creştere economică. Toate acestea, în dauna progresului calitativ al factorilor de 
creştere intensivă. În structura aparatului tehnic de producţie al industriei existau 
importante capacități de producţie nefolosite care aveau consecințe negative asupra 
echilibrului fizic al producției, asupra eficienței şi rentabilităţii producției şi, implicit, 
asupra competitivităţii economiei noastre naţionale. 


Ramurile industriale cu caracter energointensiv (metalurgia, chimia, 
materialele de construcţii) s-au dezvoltat exagerat, în raport cu resursele, dar şi 
cu criteriile de eficiență si rentabilitate. Aceste sectoare deţineau 23,2% din 
producţia industrială, în timp ce consumul lor de energie depăşea 80% în balanța 
energiei electrice a industriei țării. Deci, la o pondere în efectul global industrial de 


9 


ECONOMIA POLITICA CARACTERIZAREA ECONOMIEI ROMÂNEŞTI / 589 
pese n aaa EE 


circa o cincime, aceste subramuri industriale concentrau peste patru cincimi din 
efortul energetic industrial, deci de aproape patru ori mai mare. Această corelație 

ə exprimă atât nivelul scăzut al eficienței în aceste sectoare industriale, dar şi faptul că 
producţia lor avea un puternic caracter energointensiv. 


În calitate de ramură ce produce factori primari de producție necesari desfăşurării 
normale a activităţii în toate sectoarele economiei naţionale. industria energetică a 
înregistrat un fenomen de stagnare şi chiar de declin al producției. Ca urmare, în 
ultima perioadă de timp, asistăm la adâncirea decalajului dintre necesităţile 
sporite de energie şi posibilitățile proprii de a le acoperi. O asemenea situație s-a 
concretizat în sporirea importului unui asemenea factor de producție de la 4,3% în 
1985, la 9,3% în 1989, în totalul importului de resurse materiale de producție. 


à Desigur, un asemenea dezechilibru, cu un rol major în dezvoltarea de ansamblu a 
economiei naționale este atât rezultatul evoluției producției de energie electrică, dar 
mai ales al creşterii consumului de energie electrică în industrie ca urmare a hiper- 
dezvoltării sectoarelor puternic energointensive. Astfel că, fiecare unitate de venit 
national se obține în România cu un consum energetic de 4-5 ori mai mare decât în 
tările dezvoltate din punct de vedere economic, cu consecințe grave asupra balanței 
energetice a țării, dar şi asupra eficienței şi competitivităţii activităţii. 


Pentru a asigura resursele de energie necesare producției, s-a recurs la reducerea 
consumului populației. Numai în anii 1986- 1989, acest consum s-a redus cu 11,2%, 
ajungându-se în situaţia ca în România consumul casnic de energie electrică pe 
locuitor să fie de 3-4 ori mai mic decât în Polonia, Spania, Ungaria sau Cehos- 
lovacia şi de 8-9 ori mai mic, comparativ cu Austria, Regatul Unit, Franţa şi 
Belgia. Unul dintre indicatorii de eficiență a activității din acest sector-gradul de 
folosire a capacităților de producţie-evidenţiază un proces permanent de înrăutăţire, 
2 fapt concretizat în decalajul ce s-a creat între puterea instalată a centralelor electrice, 


Care a crescut cu 16,7% în 1989 față de 1985, în timp ce producţia de energie a sporit 
Cu numai 5,5%. 


Supradezvoltarea unor sectoare, în condiţiile adâncirii puternice a contradicției 
dintre nevoi şi resurse, are ca exemplu grăitor faptul că România ajunsese al 5-lea 
producător din lume în ceea ce priveşte producţia de otel pe locuitor în condiţiile 
lipsei aproape totale a bazei de materii prime pentru această ramură și cu un grad 

) scăzut de valorificare a acestora. 


Puternica şi profunda contradicţie.care exista, în economia noastră naţională între 
baza proprie de materie primă şi energie, pe de o parte si necesitățile economiei 
naționale, pe de altă parte, determinată, în principal, de hiperdezvoltarea sectoarelor 
industriale având caracter energointensiv, a avut ca rezultat creșterea continuă a 
importului de energie primară. Ponderea energiei în balanţa resurselor a sporit de 
la 28,2% în 1980, la 39,2% în 1989, deci, cu 11,0%, 


Desigur, importul de factori materiali de producție nu este un lucru rău - sunt tări 
|» care importă cea mal mare parte din necesarul de resurse primare (Japonia). Rău s-a 
| dovedit a fi nivelul scàzut al eficientei cu care acestea au fost folosite. 


Ori, în aceste condiţii, soluția de fond a acestei contradicții nu poate fi decât 
sporirea producţiei pe cale intensivă. Altfel, se măreşte costul dezvoltării. 
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Creşterea accelerată a costului dezvoltării, în aceste condiţii, este rezultatul sporirii 
costurilor marginale în ramurile extractive, datorită factorilor naturali (adâncimea 
zăcămintelor, conţinutul de substanțe utile, condițiile de exploatare etc.) şi ran- 
damentul scăzut al factorilor de producţie în sectoarele de prelucrare. Mai grav este 
faptul că tocmai în ramurile industriale de vârf, unde indicele de uzură ar trebui să fie 
minim, se înregistra cea mai ridicată uzură: între 54,9% în industria produselor 
chimice organice şi 41,3% în industria electrotehnică. Între aceste limite se 
încadrează electronica, industria producătoare de mijloace ale tehnicii de calcul şi de 
birou, industria produselor petrochimice de bază, industria medicamentelor şi 
produselor farmaceutice etc. 


Randamentul factorului uman, ca indicator sintetic de eficiență (produc- 


tivitatea muncii), înregistra, în 1989, în industria republicană o scădere față de 
perioada anterioară. 


În cadrul celei de a doua ramuri de bază, ce condiționează echilibrul structurii 
economiei naţionale - agricultura - analiza raportului dintre factorii de producție 
utilizaţi şi randamentul acestora reliefează scăderea eficienţei economice şi sociale, 
situând România pe ultimele locuri în rândul țărilor europene. Astfel, la sfârşitul anului 
1989, România avea 16 tractoare agricole la 1000 ha suprafață arabilă (de 2 până la 
4 ori mai redus față de majoritatea statelor de pe continentul nostru). Consumul de 
îngrăşăminte chimice - substanță activă - la un ha, teren arabil, a fost de circa 120 kg 
(de 2-6 ori mai mic decât în țări ca Bulgaria, RP Chineză, Cehoslovacia, RF Germania, 
Japonia, Elveţia, Olanda). 


Ca urmare a slabei înzestrări cu factori superiori de producţie, a diminuării 
capacității productive a solului în unele zone, a planificării excesiv centralizate, ca şi 
a mecanismului defectuos de cointeresare a lucrătorilor agricoli, randamentele 
medii la hectar au fost în 1989, cu mult sub nivelul celor realizate într-o serie de 
țări europene. Astfel, la grâu producția medie la ha, a fost de peste 2 ori mai mică 
decât în Olanda şi RF Germania, iar la porumb de circa 3 ori mai mică decât în Italia, 
RF Germania şi Franța. 


În aceeaşi situație se afla şi eficiența din sectorul zootehnic al agriculturii, unde 
efectivele de animale erau în scădere, față de anii anteriori, la bovine, porcine şi 
ovine; producţia medie de lapte pe o vacă furajată, atât în unitățile de stat cât şi în 
cele cooperatiste, a fost în medie de 1882 litri (de 3 ori mai mică decât în Suedia şi 

` Olanda şi de circa 2 ori mai mică decât în Cehoslovacia). 


La toți aceşti factori, cu efecte negative asupra randamentului muncii în agricul- 
tură, se mai pot adăuga şi cei care sunt rezultatul aplicării unui mecanism 
economic necorespunzător. Astfel, prețurile practicate vreme îndelungată în relaţiile 
economice de schimb dintre industrie şi agricultură, ca şi, în general, dintre agricul- 
tură şi celelalte sectoare ale economiei naționale, au avut ca rezultat direct 
redistribuirea, fără ehivalent, a unei părți importante din venitul naţional creat în 
această ramură de bază către celelalte ramuri. În silvicultură, ca urmare a depăşirii 
posibilităților anuale normale de exploatare de masă - lemnoasă a pădurilor, a accen- 
tuării fenomenului de uscare, s-au diminuat funcțiile economice şi ecologice ale 
pădurilor, cu implicaţii directe -asupra eficienţei activităţii din acest sector de ac- 
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tivitate și, Implicit, asupra domeniilor vieţii economice şi sociale aflate în strânsă 
interdependonţă. 

Având în vedere Importanța vitală a apei în desfășurarea normală a vieţii 
economico-sociale, în sectorul gospodăririi apelor este necesar să se păstreze pe 
termen scurt şi lung un raport optim între necesitățile consumului productiv şi al 
oamenilor și posibilitățile de a le acoperi. Această corelaţie de mare importanţă a 
echilibrului dezvoltării şi bunăstării a fost, în mare parte, destabilizată, ca urmare 
a negiijării unor lucrări pentru alimintarea cu apă a unor localităţi importante, a stării 
necorespunzătoare a rețelelor de distribuţie, a nerealizării unor lucrări importante de 
corectare a torențţilor şi de combatere a eroziunii solului etc. 


Starea generală a eficienței în domeniul transporturilor este în mare măsură 
influențată negativ de faptul că o pondere considerabilă din parcul de locomotive, din 
cel de vagoane pentru călători şi din parcul de nave fluviale pentru călători a depăşit 
cu mult durata de serviciu; o mare parte din parcul aflat în interiorul perioadei de 
exploatare are un grad avansat de uzură şi disconfort. În acelaşi timp, eficiența 
redusă a activităţii din transporturi se explică şi prin neglijarea, vreme îndelungată, a 
proceselor de construire, întreținere şi modernizare a căilor de transport; în 1989, 
România avea o densitate de 47,8 km cale ferată la 1000 kmp, iar ponderea liniilor 
electrificate în totalul liniilor de cale ferată era de 32,2%. Nici drumurile publice nu au 
o situație mai bună. Şi aici, 60% din lungimea drumurilor modernizate şi 64,5% din 
lungimea drumurilor cu îmbrăcăminţi asfaltice sunt cu durată de serviciu expirată, 
deci sunt uzate fizic. 


Unul din factorii determinaţi ai creşterii economice, prin a cărui utilizare s-au 
provocat gravele dezechilibre în structura de ramură a economiei naționale, cu 
consecințe profunde asupra eficienței şi randamentului factorilor de producție, au 
fost investițiile. Volumul tot mai mare al investiţiilor, ce se alocau an de an, antrena 
un consum uriaş de resurse materiale, financiare şi mane care, în multe domenii, 
depăşeau posibilitățile reale existente. Aceasta făcea ca punerile în funcţiune să se 
realizeze cu întârziere, iar investiţiile neterminate să sporească continuu, imobilizând 
mari fonduri şi lipsind economia de factorii de producție necesari modernizării per- 
manente a aparatului productiv. 

Analiza orientării investiţiilor pe ramuri de activitate evidențiază neglijarea 
sectorului terțiar (transporturi, telecomunicaţii, circulaţia mărfurilor şi turism, 
gospodărie comunală, învățământ, cultură şi artă, ştiinţă şi ocrotirea sănătăţii); 
la nivelul anului 1989, ponderea investiţiilor pentru aceste activităţi reprezenta circa 
9 cincime din totalul investițiilor, cu mult sub nivelul celor din țările cu economie 
dezvoltată şi chiar sub posibilitățile noastre. 

Starea generală a eficienţei economiei naţionale s-a reflectat şi în eficiența 
comerțului exterior, între sistemul global al economiei naţionale şi subsistemul 
comerțului exterior s-au creat relaţii de interdependenţă, cu efecte negative 
reciproce. Astfel, în cadrul importului, ponderea factorilor de producție a crescut 
exagerat, în timp ce în export ponderea lor a scăzut sensibil. În ceea ce priveşte 
factorii de satisfacţie, ponderea acestora în exportul țării a crescut de la 12,8% în 
1980, la 23,25%, în 1989, în timp ce în cadrul importului el s-au redus de la 13% la 6%. 
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Expresie şi condiţie a eficienței economice naționale, structura populaţiei 
ocupate pe ramuri, se caracteriza printr-o concentrare excesivă în industrie și 
ramurile neagricole, concomitent cu îmbătrânirea şi feminizarea celei din 
agricultură, cu o structură necorespunzătoare în sfera serviciilor (numeric şi struc- 
tural- calitativ). Raportând numărul de locuitori la populaţia ocupată în agricultură, 
obținem, pentru anul 1989, cifra de 7,66, ceea ce înseamnă că un lucrător din această 
ramură vitală a economiei poate să asigure factorii specifici de satisfacție pentru 
aproape 8 persoane. Desigur, un asemenea indicator, indirect de eficienţă, trebuie să 
fie rezultatul sporirii treptate a eficienţei în ramură, nu al reducerii exagerate a 
populației ocupate în agricultură. 


Eficiența activităţilor agregate în economia națională, reflectată, în ultimă in- 
stanţă, în calitatea vieţii, se poate exprima şi cu ajutorul unor indicatori sociali cum 
sunt: rata mortalităţii (10,7% în 1989); cea a mortalităţii infantile (26,9%, în acelaşi 
an), acest indicator plasând România pe ultimul loc în Europa; durata medie a vieții 
(de 69,27 ani, în perioada 1986-1989). 


Numărul de locuitori ce revin la un medic (472), la nivelul anului 1989, ne situa 
printre ultimele ţări din Europa. Alături de aceşti indicatori sintetici, implicaţiile 
eficienţei slabe a economiei naţionale asupra calităţii vieții oamenilor au dat naştere 
şi la o serie de dezechilibre în sfera circulaţiei mărfurilor şi a banilor. 


Potrivit calculelor Comisiei Naţionale de Statistică, la sfârşitul anului 1989, dis- 
ponibilitățile băneşti ale populaţiei au ajuns la 276,9 miliarde lei, o parte aflându-se la 
CEC, şi alta, la populaţie sub formă de numerar. Acest indicator financiar-monetar 
are, în anumite limite, o determinare obiectivă cu caracter socialmente admisibil. 
Dincolo de un anumit punct, sporirea cantităţii de bani sub formă de disponibilități la 
populaţie constituie însă cea mai concretă şi ultimă expresie a dezechilibrului 
profund dintre oferta şi cererea de mărfuri. 


Este evident, deci, că economia se caracterizează printr-o slabă valorificare 
generală a resurselor existente şi o dirijare, în multe privințe, antieconomică a aces- 
tora. Consecințele se aflau în concordanță cu cauzele: nevoi sociale primare 
neacoperite, penurie cronică de produse de strictă necesitate, grad redus de produc- 
tivitate, nivel de trai scăzut, o slabă competitivitate în relaţiile economice inter- 
naționale. 
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CAPITOLUL al XXXIII - lea 
BAZELE TEORETICE ALE TRANZIȚIEI 


33.1. 'Tranziţia - proces evolutiv în derularea vieţii 
economico- sociale 


În ultima jumătate de secol, țările din Europa centrală şi de est - a căror dezvoltare 
a fost concepută pe principiile economiei de schimb de comandă, socialistă - au 
ajuns să se confrunte, urmare directă a orletării arătate, cu propria lor subdezvoltare 
economică comparativ cu vestul. În aceste țări au apărut si s-au dezvoltat profunde 
dezechilibre interne şi externe care au determinat, în mod relativ, o Involuţie 
economico-socială cu consecinţe din cele mal nedorite pentru masele populare. 
Acestea, din ce în ce mai împovărate sl nemulțumite de propria stare economică ca 
şi de perspectivele din ce în ce mai sumbre și obscure atât în plan economic, cât și 
politic au determinat declanşarea mişcărilor de democratizare şi pentru o reformă 
economică inclusiv trecerea spre economia concurențţială (de piață) contemporană. 


Scânteia care a aprins flacăra revoluțiilor în Europa centrală și de est a fost 
programul de reformă al preşedintelui Gorbaciov. Începutul fiind făcut, un număr de 
opt state - Polonia, Germania de Est, Cehia și Slovacia (fostă republică federativă 
Cehă şi Slovacă), Ungaria, România, Bulgaria. Albania şi CSL (fosta Uniune 
N Sovietică) au negat - mai mult sau mal puțin violent - pseudodezvoltarea în „beneficiul 

tuturor“, prosperitatea generală fluturată decenii de-a rândul de sistemele economice 
centralizate, comuniste din aceste țări soldate cu colapsul general al acestul model 
de economie. De aceea, în mod firesc, toate aceste țări şi-au îndreptat atenția spre 
modelul economiei concurenţiale (de piaţă) moderne, singurul care s-a dovedit viabil 
în condiţiile unei eficiente economice în continuă creştere. 


Rezultă, astfel, două concluzii majore care se impun cu necesitate pentru aceste 
țări: 1) abandonarea sistemului falimentar al economiei de comandă, centralizate şi 


2) construirea mecanismelor de piață, moderne specifice economiei concurențţiale 
contemporane. 


Dar această schimbare este una profundă, care afectează toate laturile vieţii 
economice, sociale şi politice. Ţările central şi est-europene abandonează un tip de 
economie radical deosebit, practic opus celui pe care vor să-l adopte. În același timp 
trebuie menționat că această opțiune se înscrie în tendința actuală manifestată pe 
plan mondial şi care evidenţiază că economia - ca sl tehnica de altfel - au, din ce în 
ce mai mult, un caracter global atât datorită imposibilității suportării unor decalaje de 
ordin tehnologic cât si - mai ales - a ineficientel economice generate de izolarea față 
de economia mondială. 


Că această opțiune reprezintă singura alternativă viabilă pentru economia acestor 
țări o demonstrează analiza evoluţiei sectorului public începând din 1960 şi până în 
prezent. Astfel, dacă Între anli 1960-1980 practic aproape toate țările (inclusiv cele cu 
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economie concurențială) au cunoscut o extindere a sectorului lor public şi a 
întreprinderilor proprietate de stat, după acest an se constată fenomenul invers. 
Apelând la datele Fondului Monetar International (FMI) rezultă că între 1960 şi 1980, 
cheltuielile publice din majoritatea țărilor s-au majorat practic, cu 2-3 % anual, mai 
ales între 1960-1975. În primii ani ai deceniului '70, treisprezece țări au cheltuit 
aproape 30 % din produsul lor naţional brut în sectorul public; la sfârşitul deceniului, 
aproximativ patruzeci de țări - aproape jumătate din cele nouăzeci de țări pentru care 
FMI întocmeşte date statistice - au cheltuit peste o treime din produsul lor naţional 
brut cu sectorul public.! De exemplu, în Mexic existau la începutul anilor '60, 150 de 
întreprinderi proprietate de stat; în 1980 cifra corespunzătoare a fost de cel puţin 400; 
în Brazilia, unde la începutul anilor '60 existau 150 întreprinderi proprietate de stat, 
există în prezent aproximativ 600 asemenea întreprinderi ş.a.m.d. 


Această creştere a sectorului public s-a făcut, mai ales în țările în curs de dezvol- 
tare, cu speranţa că întreprinderile de stat vor genera resursele pentru investiții şi 
pentru a proteja industriile naţionale de interesele străine, privite nu întotdeauna fără 
reticenţe. A devenit însă foarte clar şi s-a înțeles că întreprinderile de stat, în care 
s-au pus atâtea speranțe, nu au dat satisfacție. S-a dovedit că acestea constituie mai 
degrabă un consumator al bugetelor de stat decât un generator de resurse noi. 
Guvernele de pretutindeni au căutat şi caută mijloacele noi de mobilizare şi utilizare 
mai eficientă a resurselor de care dispun, şi tocmai acest fapt a determinat procesul 
de demonopolizare a economiei, de orietare spre sectorul privat. Această nouă 
tendință, s-a manifestat însă diferit în fiecare țără: în cele cu economii concurenţiale, 
dezvoltate are loc procesul de demonopolizare a economiei prin instaurarea 
proprietății private şi vânzarea de acțiuni. În țările rămase socialiste, cu economii 
centralizate, planificate, a apărut - deşi nu peste tot - procesul descentralizării ac- 
tivității economice. În acest sens cel mai elocvent exemplu îl reprezintă China, dar 
fenomenul îl întâlnim şi în alte țări cu economie planificată centralizat. De altfel, 
asemenea încercări - de descentralizare - au existat şi pentru actualul grup de țări din 
centrul şi estul Europei, înainte ca acestea să răstoarne sistemul comunist falimentar. 
Aşa, de exemplu, în Ungaria, începând cu anul 1968 şi Polonia, începând cu anul 
1980 s-a încercat descentralizarea sistemului decizional şi înlocuirea sa cu elemente 
proprii ale sistemului economic concurențial. Rezultatele nu au fost deloc pe măsura 
aşteptărilor iniţiatorilor lor întrucât descentralizarea în condiţiile menținerii 


monopolului proprietății de stat este o himeră care nu poate aduce rezultate sem- 
nificative. 


Rezultă astfel necesitatea descentralizării prin demonopolizare, deci privatizare. 
Aceasta este capabilă să elimine funcţionarea în pierdere a întreprinderilor de stat 
care, evident, nu funcţionează bine şi sunt consumatoare de resurse bugetare şi de 
credite. În acest fel, privatizarea - principală componentă a tranziţiei - trebuie con- 
siderată calea de bază şi pentru reducerea poverilor fiscale şi monetare. 


1) Elliot Berg; Rolul demonopolizării în creșterea economică. 
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Nereuşita spectaculoasă a sistemului economic de comandă, central planificat a 
condus la necesitatea reevaluării sistemelor economice pe termen lung. Dezvoltarea 
țărilor din Europa centrală şi de est au evidenţiat o serie de anomalii privind realizarea 
unei creşteri economice care însă nu s-a regăsit într-o evoluție pozitivă a nivelului de 
trai. De exemplu, economistul ceh Miroslav Herneir (Institutul de Economie din 
Praga) arată că procesul de creştere economică pe locuitor în Cehoslovacia, în 
perioada postbelică, era estimată ca evoluând mai rapid decât în Austria. Cu toate 
acestea, sublinia el, standardul de viaţă în Cehoslovacia este mai scăzut decât 
nivelul de trai din Austria, în timp ce imediat după război ele au fost aproape egale. 


Trebuie remarcat că pentru a salva economia de comandă s-au făcut încercări, în 
unele țări, pentru realizarea unui „socialism de piaţă“. Aşa de exemplu, s-a întâmplat 
în fosta Iugoslavie, în Ungaria şi Polonia. Astfel lugoslavia şi-a descentralizat sistemul 
de luare a deciziilor asupra preţurilor. În Ungaria şi Polonia descentralizarea a fost 
substanţială dar nu şi liberalizarea preţurilor care au continuat să fie riguros 
supravegheate. Şi aceasta ca urmare a menţinerii - peste tot - a monopolului 
proprietăţii de stat. 


Concluzille majore ale reformei socialismului în Europa centrală şi de est au fost 
negative. Eforturile de creştere a eficienţei şi productivității prin intermediul des- 
centralizării precum şi sprijinirea nesigură pe fostele piețe s-au confruntat doar cu 
succese limitate şi nesemnificative, în lipsa unei reforme a proprietăţii şi a recon- 
siderării locului şi importanţei efective a pieței. lar acestea erau şi sunt deziderate 
majore, fundamentale negate de economia de comandă. 


În fapt „socialismul de piață“ a demonstrat că o creştere a autonomiei unităților 
economice fără a fi însoțită de reforme reale prin care să se statueze dreptul de 
proprietate privată, fără o manifestare reală a concurenţei şi fără consolidarea unei 
discipline financiare este un proces falimentar, neviabil. Mai mult: reformele „socialis- 
mului de piață“ au accentuat dezechilibrele macroeconomice care au generat, la 
început mai puţin evident dar apoi în mod violent, o criză generală a sistemului. 


În aceste condiţii fostele țări comuniste din centrul şi estul Europei, după 
revoluțiile din anul 1989, au considerat ca obiectiv primordial dezvoltarea pieței ca 
principal factor al activității macroeconomice. O reformă de asemenea proporţie nu 
poate avea loc decât în interiorul unei perioade de tranziţie în care să se înfăptuiască, 
cu prioritate, privatizarea. Aceasta reprezintă componenta de bază a schimbărilor 
structurale, capabilă să asigure orientarea acestor țări spre strategii bazate pe piaţa 
liberă. 


33.2. Amploarea, complexitatea şi durata tranziției 


Procesele de tranziție - în plină desfăşurare - din Europa centrală şi de est sunt de 
o mare importanță şi complexitate. Problemele cele mai importante care se cer 
rezolvate şi care au implicaţii majore asupra întregii vieţi economico-sociale şi 
politice privesc contextul general al tranziţiei cu privire la transformarea economică 
în toate componentele sale. Crearea drepturilor de proprietate. transferul acestor 
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drepturi, dificultățile dar și eficiența relaţiilor între agenţii economici specifici 
economiei de piaţă, rolul statului în procesul de tranziţie ş.a. se constituie în tot 
atâtea elemente ale procesului transformării. 


Anii de început ai tranziției post-socialiste sunt anii de crize pentru Europa 
centrală şi de est. Proiectele de creştere economică pentru aceste țări depind de 
mulți factori: constanţa cu care se urmăresc programele de reformă, impactul dez- 
voltării exogene (incluzând şi sfârşitul sistemului de comerţ CAER), răspunsul țărilor 
industrializate în direcția asigurării asistenţei tehnice, regimul financiar (incluzând 
reducerea datoriei unora dintre ţări), realizarea unui mediu comercial deschis ş.a. 
Rezultă că restabilirea economică nu poate fi decât lentă, datorită faptului că sunt 
necesare schimbări fundamentale, sistemice şi instituționale. Aceste schimbări deter- 
mină însă anumite reacții: în orice schimbare propusă, a oricărei stări existente, vor 
exista întotdeauna unii care se tem că vor pierde mai mult decât vor câştiga din 
schimbările propuse. Este astfel de înțeles de ce mulţi vor acționa împotriva unor 
astfel de schimbări. Deci, durata procesului de tranziţie va fi în funcţie nu numai de 
amploarea şi complexitatea reformei - care au un caracter predominant obiectiv - ci 
şi de elemente de ordin subiectiv care se manifestă diferit de la o țară la alta. Şi 
aceasta cu atât mai mult cu cât în societăţile cu sisteme de comandă populaţia este 
predispusă - în mare parte - la menţinerea stării de fapt dinainte. 


Amploarea procesului de tranziţie rezultă, cu multă claritate, chiar din 
recomandările Grupului Bancar al țărilor membre ale Băncii Mondiale 1 care concepe 
reforma - pentru toate ţările foste socialiste - ca un program în patru timpi care se 
desfăşoară astfel: 

1. Stabilizarea macroeconomică şi controlul ei; 

2. Prețul şi reforma pieţei; 

3. Crearea sectorului particular, privatizarea şi restructurarea întreprinderilor; 

4. Redefinirea rolului statului. 


Prima etapă cuprinde stabilizarea macroeconomică internă şi externă. Aceasta 
implică întărirea politicilor fiscale şi de credit la nivelul guvernului şi întreprinderilor, 
precum şi redresarea dezechilibrelor create de surplusul monetar sau de marile 
pierderi bancare. 


A doua etapă este marcată de introducerea piețelor competitive şi de prezența 
reformei prețurilor care însoțesc aceste pieţe. Reforma preţurilor implică în mod tipic 
scăparea lor de sub controlul de stat şi extinderea pieţelor pentru bunuri şi servicii 
care în schimb necesită o restructurare şi o demonopolizare a comerțului şi a schim- 
bului de transporturi. Crearea pieţei forței de muncă şi a celei financiare este un pas 
important la care se adaugă reforma comerţului internaţional şi a sistemelor de plăți, 
elemente ale concurenţei. 


1) The Transformation of economics in central and eastern Europe - Issues, Progress and 
Prospects. World Bank- Policy and Research series, no.17/1994, pg.9 
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A treia etapă o constituie reforma întreprinderii şi restructurarea activităților sub- 
ordonate ei. Un prim pas trebuie să fie clarificarea drepturilor de proprietate publică 
şi crearea unul sistem de control mult mai eficient în cadrul managementului firmelor 
existente, în mare parte prin privatizarea rapidă, la scară naţională. Asigurarea drep- 
turilor de proprietate privată şi facilități privind dezvoltarea unor noi firme se va corela 
cu procesul de desființare a principalelor monopoluri. Restructurarea întreprinderilor 
trebuie tăcută urmărind si restabilirea balanței de funcţionalitate a forței de muncă, 
ca şi alte acțiuni cu scop de îmbunătăţire a eficienţei activităţii sale. 


În sfârşit, a patra etapă are în vedere măsuri impuse de reorientarea rolului 
statului în economie. Pierzând unele funcții, statul va avea priorităţi în alte direcții: 
rolul determinant al băncii centrale, stabilirea taxelor şi impozitelor, dimensionarea 
cheltuielilor bugetare, reproiectarea sistemului de securitate socială, facilitări pentru 
redistribuirea forței de muncă în vederea diminuării ratei şomajului ş.a. 


Evidenţierea acestor obiective, majore, ne conduc la concluzia că durata 
procesului reformei pentru țările aflate în tranziţie nu se va măsura în ani ci, în decenii. 
Numai după câţiva zeci de ani va fi posibil să fie ajunse din urmă economiile de piaţă 
industriale, dezvoltate. Această perloadă reflectă parţial timpul necesar pentru res- 
tabilirea instituțiilor bazate pe sistemul şi mecanismele de piață, precum şi limitele 
inerente privind capacitatea de investiție care trebuie să răspundă exigenţelor mod- 
ernizării, restructurării şi sporirii stocurilor fizice de capital. 


Este, de asemenea, de remarcat că procesele de transformare, tranziţia, nu se vor 
derula în mod obligatoriu lin şi aceasta datorită, în primul rând, complexităţii şi naturii 
politice a componentelor reformei. 


33.3. Comun şi specific în procesul tranziţiei 


Procesul de tranziţie prezintă elemente comune în toate țările Europei centrale si 
estice. Astfel, programele de transformare din aceste țări întrunesc aspecte esenţiale, 
fundamentale comune. Ele includ: 


1. Accentuarea liberului schimb, ceea ce presupune atât o reducere a nivelului 
de protecţie cât şi o armonizare a acestui nivel în toate sectoarele, restricţiile cantita- 
tive fiind înlocuite de tarife. 


Obiectivele prioritare ale comerţului vizează: promovarea competitivităţii, atât 
pentru întreprinderile private cât şi pentru cele publice; eliminarea monopolului cu 
privire la distribuţie în sectorul public; eliminarea distorsiunilor între sectoare care, 
de fapt, reflectă mai degrabă priorităţi guvernamentale decât piaţa liberă; 
promovarea exportului prin stimularea producției, în mod aproape egal, atât pentru 
plata internă cât și pentru cea externă ş.a.!, 


1) Vezi: Privatizarea și redresarea economică, de dr.Ernest Stern, vicepreşedinte al „WORLD 
BANK“ - IFES-USA ID - România, Bucureşti, 1992, pg.4 
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2. Stabilizarea macroeconomică care este un element esenţial al reformei 
economice. Un mediu macro-economic instabil nu numai că modifică informațiile 
oferite de prețurile considerate ca indispensabile, barometrii ai unei economii de 
piaţă dar, după cum arată experiența Americii Latine, riscă declanşarea periodică a 
unor crize care compromit susținerea ansamblului procesului de reformă. În con- 
secinţă, se impune reducerea deficitului bugetar stabilind rate ale dobânzii şi prețuri 
reale şi eficace. Reducerea deficitului bugetar presupune în mod normal limitarea 
accesului preferenţial al întreprinderilor publice la Banca Centrală pentru acoperirea 
pierderilor operative; sistarea investiţiilor în întreprinderile publice, cu excepția 
finanţării lor prin sistemul de credit comercial; reducerea subvenţiilor publice etc. 


În vederea restaurării stabilității prețurilor şi a unui echilibru susținut între resur- 
sele existente-cerere, obiectivele programului de stabilizare sunt evidente. Dar, 
obiectivele depăşesc aceste probleme, pentru că, implementate în dezechilibrele 
macro-economice, din politica fiscală,din sistemul de credite şi taxe, ele creează 
distorsiuni structurale, clădite de-a lungul anilor afectându-se în acest mod 
funcţionarea întreprinderilor pe două cài fundamentale: pe de o parte ele se bucură 
de privilegii, monopoluri sau oligopoluri şi alte limitări ale concurenţei, de care 
beneficiază atât corporaţiile publice cât şi cele private, existente, iar, pe de altă parte, 
ele suferă influențe negative în ceea ce priveşte decizia managerială, de inovaţie, la 
inițiativa întreprinzătorului si, în general, manifestă discriminări față de sectorul 
privat, îngrădind pătrunderea „noilor veniţi”. În acest fel, ambele căi vor da naştere 
unei conjuncturi, unui câmp de acţiune nesatisfăcător pentru un sistem de piață 
liberă, competitiv. 

Programele de stabilizare macroeconomică trebuie deci să depăşească stadiul de 
restaurare a echilibrului dintre economii şi investiţii, venituri şi cheltuieli guvernamen- 
tale şi să se refere direct la aceste distorsiuni, care, normal, au implicaţii imediate 
asupra veniturilor şi investiţiilor dar au şi o semnificaţie structurală pe termen lung. 


Deci, de la început se impune stabilirea unui control sever asupra bugetelor 
publice, condiţiilor monetare şi inflaţiei. Cu toate acestea stabilizarea macro- 
economică nu este lipsită de antrenarea unor cheltuieli suplimentare ocazionate fie 
de diminuarea producției, fie de reducerea locurilor de muncă, chiar şi într-o 
economie de piață dezvoltată. 


În general, efectele stabilizării macro-economice asupra producției şi ocupării 
forței de muncă depind într-o mare măsură de flexibilitatea şi capacitatea de adaptare 
a ofertei la cerere. Trebuie remarcat însă că această flexibilitate este destul de redusă 
în economiile Europei centrale şi de est. 


3. Privatizarea este un element fundamental în restructurarea economiei şi este 
susținută de guvernele care au trecut la programe de schimbare.. Privatizarea nu 
trebuie însă percepută ca un scop în sine şi nici ca o axiomă ideologică. Ea este o 
componentă logică a unui program de reformă mult mai larg. Amploarea şi suc- 
cesiunea diferitelor etape şi măsuri ale reformei vor influenţa direct asupra ritmului şi 
caracterului privatizării şi a perspectivei de reuşită ale acesteia. 


Dispariția comunismului ca doctrină reprezintă o pierdere în plan politic, mai puțin 
însemnată decât pierderea rolului dictatorial al statului în economia țărilor din centrul 
şi estul Europei. Pentru sfera economicului, privatizarea constituie o schimbare care 
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reprezintă nu numal o descentralizare în sfera deciziilor economice dar şi 
recunoaşterea, de drept şi de fapt, a drepturilor de proprietate individuală și 
restrângerea rolului statului şi a implicării sale în economie, 


în sfârşit este de semnalat că observaţiile în timp, din diferite țări, oferă o con- 
cluzie clară sl sistematică: în măsura în care guvernul asigură tuturor indivizilor şi 
firmelor posibilitatea de a produce ceea ce omologii lor din alte țări au dovedit că pot 
produce pe cale privată, rezultatul este o eficiență economică mai mare, creştere 
economică şi asigurarea angajării forței de muncă. Singurul lucru care se diminuează 
în urma acestei acţiuni este sărăcia. 


4. Redimensionarea si schimbarea sectorului public care este, de asemenea, 
decisivă pentru reuşita procesului de tranziție întrucât operaţiunile din acest sector 
se află, de cele mai multe ori, în centrul dezechilibrelor $i distorsiunilor macro- 
economice, ale stimulentelor sau piedicilor puse în afirmarea economiei de piaţă. 


Obiectivele urmărite în acest sens trebuie să vizeze eliminarea accesului 
preferenţial la buget pentru acoperirea pierderilor operaționale, să plaseze 
întreprinderile publice într-o structură competițională şi să reducă numărul excesiv de 
mare al întreprinderilor care formează sectorul public. Concomitent se impune 
restructurarea întregului sistem administrativ public, reducerea şi înlăturarea 
birocraţiei deoarece fără o astfel de intervenţie, tendința de a perpetua 
„supravegherea“ este la fel de puternică ca şi tendința de a apela la „control“ în cazuri 
de dificultate. 


Cu toate că există aceste elemente comune (şi care nu sunt singurele) deosebit 
de importante care caracterizează procesul de tranziţie al ţărilor din Europa centrală 
şi de est, este sigur că se impune şi luarea în considerare a unor factori specifici, 
particulari cum ar fi, de exemplu, nivelul datoriei pe plan extern, amploarea inflației 
din fiecare țară, eterogenitatea sistemelor de relaţii profesionale, nivelul dezvoltării 
economice, structura economiei naţionale, tradiţiile etc. 


De asemenea, opţiunile specifice în numeroase domenii vor depinde în mod 
esenţial de factorii sociali şi (sau) politici care, de regulă, diferă de la o țară la alta. 
În acelaşi timp, plecând chiar de la nivelul de dezvoltare al fiecărei țări angajate în 
procesul tranziţiei, este imposibilă generalizarea privind nu numai ritmul şi modul de 
înlănțulre a reformelor dar şi succesiunile și amploarea acestora, 


33,4, Rolul capitalului străin 


Economia modernă de plată nu poate fl concepută în afara ampliticării şi diver- 
sificării fluxurilor financiare Internaţionale, Participarea la circuitul economic mondial 
prin investiţii este caracteristică perloadel contemporane şi, mal ales, țărilor care au 
ajuns la un ridicat nivel de concentrare a producţiei realizând şi nivele superioare ale 
productivităţii mune), Este evident, că pe aceste baze, concluzia care se desprinde 
este că Investițiile da capital străin pot să antreneze efecte favorabile în plan 
economie nu numal pentru Investitor, dar şi pentru beneficiar. 


Eutopel centrale şi de est depind foarte mult de măsura în care guvernele acestor țări 
procedează la deschiderea economlel; comerțul exterior, capital şi experiența, la care 
se adaugă răspunsul economillor şi al guvernelor vestice ş.a. 


Liberalizarea comerțului exterior determină reacţii ale prețurilor, statele 
beneliclază de plete mai extinse și au acces la tehnologii străine, de vårf. 


Guvernele reformatoare au considerat benefice investiţiile străine directe deși 
nivelul acestora nu este încă foarte ridicat. Este de preferat o abordare treptată a 
investiţiilor (capitalului) străine, prin acordarea de tratamente similare, atât inves- 
titorului străin cât și celor autohtoni. 


Finanţările externe oficiale sunt, de asemenea, necesare pentru a asigura rezer- 
vele necesare, pentru a amortiza impactul stabilizării pe termen scurt şi a facilita 
dezvoltarea infrastructurii. Ajutorul bilateral este limitat, dar instituţiile multilaterale 
au trecut la împrumuturi masive, mai ales pentru sectorul privat. 


În general, modul în care guvernele țărilor dezvoltate pot contribui la realizarea 
succesului tranziţiei se referă la: 


a) îmbunătățirea accesului la piețe, care este de o importanţă vitală pentru a 
asigura o creştere rapidă. Foarte important este ca ţările industrializate să-şi des- 
chidă piețele şi pentru produsele exportate de economiile Europei centrale şi de est; 


b) asigurarea sau facilitarea de asistență tehnică. Nevoile țărilor în curs de 
restructurare sunt foarte mari, având în vedere gradul înalt de pregătire a forței de 
muncă şi numărul ridicat al populaţiei calificate, o:asistență tehnică bine orientată şi 
intensivă, poate da roade relativ rapid. Foarte utilă este şi asistenţa directă, la nivel 
de întreprindere, orientată către nevoile diferenţiate ale unității economice; 


c) oferta de asistenţă financiară. Unele țări, cum ar fi de exemplu Polonia, au 
plecat pe drumul tranziției, având datorii foarte mari. Crucial pentru aceste ţări, dar 
şi pentru celelalte, este accesul permanent la capital, în vederea finanţării restruc- 
turării şi asigurarea unui efect de amortizare în perioada de transformare şi tranziţie 
informatoare; 


d) perfecționarea metodelor de coordonare a asistenţei, deoarece eforturile ac- 
tuale de acordare a asistenței sunt, de cele mai multe ori, ineficient coordonate, ceea 
ce impune o perfecţionare a metodelor practice de acordare a asistenţei (financiare. 
tehnice, economice, de educaţie, de management etc). 


Trebule să remarcăm că astăzi este aproape unanim recunoscut că țările dezvol- 
tate sunt conştiente de imperativul cooperării cu şi pentru sprijinirea ţărilor din 


Europa centrală şi de est în rezolvarea problemelor ridicate de procesul tranziţiei, 
evident într-o perspectivă globală. 


Amploarea şi natura solicitărilor de capital pentru a dezvolta economiile țărilor 
post-soclaliste sunt în așa fel dimensionate încât economiile realizate în interior să fie 
completate cu o parte substanţială din economiile particulare externe. Din acest 
punct de vedere Investiţiile directe particulare venite din afară sub formā de resurse 
financiare, tehnologice etc., arată că investițiile directe, de mare amploare, nu se 
realizează spontan la Inceputul tranziţiei și că ele se vor manitesta în momentul în 
care Investitorii internaţionali se vor convinge că in aceste țări a fost creat cadrul 
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institutional specific economiei de piatà. Momentul optim il constituie din acest punct 
de vedere inlocuirea predominantei proprietàtii de stat cu proprietatea particulará, 
aceasta fiind în măsură să preia locul central in economie, susţinută prin măsuri 
politice şi legislative. 


33.5. Costurile tranziţiei 


înfăptuirea procesului de tranziţie, ținând seama de experienţele acumulate până 
în prezent, ne arată existența unui impact social puternic asupra majorităţii 
populaţiei, demonstrând că, cel puţin pe termen scurt, costurile sociale sunt ridicate. 
Se constată chiar o scădere mai rapidă a nivelului mediu de viață comparativ cu 
scăderea producţiei şi aceasta pe fondul unei creşteri accelerate a fenomenului de 
şomaj. 

Problemele politice ridicate de procesul tranziţiei, al continuării reformelor în 
pofida dificultăţilor crescânde cu care se confruntă segmente tot mai mari de 
populaţie sunt considerabile în planul consecinţelor. Procesul de cauzalitate este 
imediat: menţinerea dificultăților de ordin politic se răsfrâng asupra economicului şi, 
evident, în plan social, ceea ce poate determina chiar compromiterea obiectivelor 
iniţiale ale tranziției. În acest context o importanță majoră o are asigurarea unui 
sprijin public (chiar internaţional) care poate susține sau amenda voinţa publică în 
desfăşurarea în continuare a tranziţiei. Însă, este de subliniat că acest sprijin public 
nu trebuie asigurat prin sacrificarea obiectivelor majore, prioritare ale reformei. Apare 
astfel necesitatea realizării unui echilibru corect între sprijinul public (inclusiv al 
susținerii reformei din exterior) şi menţinerea incitaţiei guvernelor şi populaţiei pentru 
a continua pe calea realizării tranziţiei. 


Costurile sociale obiective cauzate de procesul de tranziţie şi care determină 
scăderea nivelului general de trai sunt determinate - în principal - de: costul macro- 
stabilizării, impactul scăderii producției ca urmare a şocurilor externe provocate de 
desființarea CAER, costurile pentru susținerea datoriei externe prin creşterea expor- 
turilor, precum si de impactul asupra reducerii ratei reale de schimb (care, mai ales 
în prima etapă a tranziţiei este considerabilă). Se consideră că modul de rezolvare a 
acestei stări conflictuale constă în a lăsa câştigul real să scadă (în mod controlat) prin 
menţinerea însă a câştigulul nominal sub rata intlației. Problema câştigurilor 
populaţiei se poate transforma foarte uşor într-o prablemă politică în cazul în care 
guvernul, stabilind concesii, poate periclita macrostabilizarea, 

În sfârşit, mai trebuie menționat că în atara acestor costuri sociale obiective, 
populația țărilor din centrul şi estul Europei trebule să mal suporte şi costurile sociale 
produse de erorile de politică economică determinate de strategiile partidelor atlate 
la guvernare şi (sau) de nepriceperea, incompetența factorilor de decizie. 
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trebuie să acorde o importanţă deosebită agriculturii particulare, în vederea scoaterii 
acesteia cât mai repede din criza în care se află. În acest context, considerăm că ar 
trebui clarificate sl soluționate următoarele probleme: 


- limpezirea raporturilor de proprietate funciară la sate, astfel încât să se pună 
capăt incertitudinilor care mai există în multe locuri; 


- definirea libertăţii de asociere, în condiţii de eficienţă şi respectarea riguroasă a 
acestui principiu, fără să se atenteze la dreptul de proprietate al ţăranilor asupra 
pământului; 


- găsirea celor mai adecvate modalități de procurare a mijloacelor tehnice de 
producție agricolă, concomitent cu crearea unui sistem modern şi eficace de servicii 
pentru producătorii particulari din acest sector de bază al economiei; 


- atragerea şi valorificarea competenţei autentice a cadrelor de specialişti în 
producția agricolă şi în conducerea acestei ramuri; 


- crearea unui sistem de cointeresare economico-financiară pe principiile pieţei, 
care să asigure desfăşurarea eficace şi în proporţii necesare a culturilor agricole, a 
producției vegetale şi animale; 


- apărarea şi stimularea activității institutelor şi stațiunilor de cercetări agricole 
care să-şi adapteze cercetările la nevoile de rezolvare a problemelor pe care le ridică 
agricultura în noile condiţii; 


- punerea în funcţiune şi adaptarea de urgenţă a sistemelor de irigații la nevoile 
pe care le au producătorii agricoli; 


- găsirea celor mai eficiente modalități pentru a stimula țăranii să înceapă efec- 
tuarea unor investiţii, care să contribuie la sporirea gradului de înzestrare tehnico- 
productivă a muncii, la creşterea randamentelor agricole; 


- stabilirea unui sistem de măsuri economico-financiare care să determine ceilalți 
deținători de pământ agricol să facă investiţii productive; 


- crearea, de urgenţă, a unui sistem de credit adecvat - inclusiv cooperatist - cu 
ajutorul statului, care să sprijine producătorii agricoli particulari. 


Conceperea şi rezolvarea cât mai grabnică a acestor probleme pun în evidență 
faptul că actuala criză presupune nu „cârpeli”, nu abordări sectoriale înguste, rupte 
unele de altele, ci măsuri concrete si urgente, coerente şi sistematice, eliberate de 
orice dogme mai vechi sau mai noi. 


De asemenea, în cadrul priorităţilor de bază, este esențial să se pună temeliile 
relansării procesului investiţional, atât pentru retehnologizarea aparatului tehnico- 
productiv, inclusiv prin importuri, cât și pentru desfăşurarea finanţării construcțiilor 
de locuinţe, a învățământului, sănătăţii şi culturii, a infrastructurii materiale. 


În acest sens, este esențial ca agenţii economici cu capital preponderent de stat 
să poată folosi o parte suplimentară din veniturile realizate, la fel ca şi agenții 
economici cu capital privat, pentru dezvoltare în sectoare de Interes național. Este, 
de asemenea, important să sporească posibilitățile bugetului de stat prin atragerea 
de noi surse de venituri, prin reglarea unor pârghii economico-financlare, cum ar îi 
impozitul pe profit. Stimularea procesului investiţional, ca o măsură fundamentală 
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pentru a oprl căderea liberă a , activităţii economico, presupunea practicarea unor 
dobânzi adecvate, specifice politicilor economice anticriză. 


Pe această bază poate să se echilibreze cererea cu oferta, dar nu prin 
scăderea cererii, ci prin oprirea reducerii ofertei și crearea condiţiilor necesare 
sporirii acesteia, În acest context, este esențial să se acționeze, nu în direcția 
îngustării pieţei - pentru că în final aceasta ar duce la reducerea producției și deci la 
prăbuşire - cl spre redresarea funcției productive a sistemului economic, 


Întrucât proprietatea publică continuă să fie dominantă, redresarea funcţiei 
productive a sistemului economic presupune ca statul să folosească, pe baza 
principiilor de eficiență și rentabilitate, atât instrumentele de intervenție directă, cât 
şi pe cele de intervenție indirectă. În cadrul acestor măsuri se impune să se protejeze 
sectoarele economice de interes naţional pentru asigurarea echilibrului dezvoltării 
economiei naționale, să se stimuleze pe cele cu productivitatea muncii superioară 
mediei pe ramură si pe domenii de activitate, să se folosească o politică de 
dobânzi diferențiate. 


În acelaşi timp, este esenţial ca activitatea economică la nivelul întreprinderilor 
cu capital de stat să fie condusă după principiile moderne ale managementului 
şi marketingului de către tehnocraţi, cu stabilirea de reglementări clare si precise 
privind drepturile şi obligaţiile managerilor și consiliilor de administrație, mergându- 
se până la privatizarea managementului acestora. 


În această perioadă se impune, de asemenea, ca, în concordanţă cu priorităţile 
| anterioare, să se rezolve problemele monetar- financiare şi valutare de pe poziţia 
stopării deprecierii monedei naționale şi creşterii stabilității valutare (astăzi leul costă 
cât 4 bani din 1989), înlăturării blocajului financiar, stimulării agenţilor economici în 
domeniul producţiei şi exportului şi sprijinirii importului pentru factorii de producție 
strict necesari redresării funcției productive a sistemului economic. 


În concordanţă cu aceste priorități şi ca o condiţie pentru a le realiza cât mai bine 
din punct de vedere al redreşării activității economice, se impune ca politica în 
domeniul preţurilor, specifică economiei de piață să fie realmente corelată cu 
manifestarea reală a concurenţei pe piaţa internă, ca şi cu necesitatea de a se 
asigura un raport normal între costuri şi prețuri care să reflecte, în această etapă. nu 
numai raportul dintre cerere şi ofertă, ci și înscrierea indicelui prețurilor în limitele 
costurilor acceptabile de către populaţie şi agenţii economici, Acest lucru, deoarece. 
liberalizarea preţurilor s-a tăcut în condiţiile unel oferte cu mult interioare cererii, ale 
existenţei poziţiei de monopol al unor producători şi, deci, ale lipsei de concurență, 
fapt ce a făcut ca prețurile llbere să nu funcționeze ca un regulator al activității 
economice, ci mai degrabă ca mijloc de acoperire, prin prețuri. a deticitelor, ren- 
tabilitatea fiind, in multe privinţe, falsă, de subeticiență. Înlăturarea dirijismului 
centralizat şi birocratic din viața economică trebule să se imbine cu lupta împotriva 
absolutizării ideii antidirijiste, care, introdusă în practica economică, poate deveni un 
factor de haos și criză, Pentru scoaterea economiei din criză este necesar să se 
treacă de urgență la planificarea strategică ținând seama de exemplul Japoniei, 
Germaniei etc, 


Trebule să se acţioneze, prin Instrumente directe, şi indirecte, ca în economie să 
se asigure stabilizarea corelaţiei dintre productivitate, salarii şi prețuri, astfel încât 
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cele două pârghii economice să devină factori de sporire a productivităţii și nu frâne 
ale acesteia. 


În direcția redresării activității economice va trebui folosită, cu mal multă 
pricepere, deschiderea pe care o oferă plata mondială pentru agenţii economici 
publici şi privaţi, cu grija necesară, pentru această perloadă, de a păstra deficitul 
balanței comerciale în limitele rezonabile și, de asemenea, de a păstra soldul balanței 
de plăţi în limitele care nu transformă Interdependenţele în dependențe periculoase 
pentru relansarea economlei țării noastre. 


Orientarea de fond a creditelor externe trebuie să servească producției, 
retehnologizării acestela - ca premisă esenţială pentru a asigura creșterea produc- 
tivităţii - astfel încât, prin sporirea exportului și a veniturilor valutare să se poată 
restitui ratele scadente, în condiţii de eficiență competitivă. 


Toate aceste orientări nu pot fi concepute şi înfăptuite decât în strânsă 
legătură cu percepţia socială a reformei, cunoscut fiind că o reformă economică 
radicală, poate exercita un impact social puternic şi adesea dureros asupra întregii 
societăţi. De aceea este esenţial să se țină sema de modul în care se reflectă reforma, 
prin consecinţele ei, în modul de gândire şi în comportamentului oamenilor. 


Când creşterea costurilor sociale ale reformei înrăutățește nivelul de trai, accen- 
tuează procesul de sărăcire a unor segmente tot mai numeroase ale populației, există 
pericolul ca aceasta să nu mai creadă în binefacerile reformei, devenind, în acest fel. 
cel mai periculos factor intern care frânează reforma, putând-o chiar opri. Este 
hotărâtor ca reforma să fie gândită, dar tot hotărâtor este ca populaţia să aibă 
încredere în ea. Ori, acest lucru se poate realiza numai dacă transformările radicale 
în domeniul activităţii economice nu sunt rupte, de fond şi durabil, de exigenţele 
socialului, umanului. 


34.3. Prognoza evoluției economiei româneşti pe termen 
scurt 


Orizontul scurt de timp pentru care apreciem evoluţia economiei româneşti 
cuprinde perioada până la sfârșitul anului 1995. 


Datele cu privire la evoluţia economiei țării noastre în această perioadă, ca sl 
tendințele dominante care se prefigurează în sectoarele ei de bază au ca sursă 
Comisia Naţională de Prognoză a Românie !. 


Ținând seama de interdependenţele ce există în lume, înțelegerea evoluţiei 
economiei țării noastre, până la sfârşitul anului 1995, poate fi ușurată de cunoaşterea 
perspectivei economiei mondiale în această perioadă. De aceea, înainte de a 


1) Evoluţia Economiei Româneşti în anul 1995, Prognoza Macroeconomică, August 1994, Comisia 
Naţională de Prognoză. 
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prezenta principalele evoluții macroeconomice ale României vom face o scurtă carac- 
terizare a perspectivei economiei mondiale în această perioadă. 


Potrivit aprecierilor principalelor organisme şi organizaţii internaţionale, ca şi ale 
unor institute specializate, producţia mondială va înregistra în 1994 o creştere de 
până la 3,2%, ca urmare a evoluţiei pozitive din ţările industrializate, dar, mai ales, 
din țările în curs de dezvoltare (vezi graficul nr.34.4) 


Anul 1985 este considerat a fi, 
pentru economia mondială, anul 
creşterii lansate. SUA vor continua 
relansarea economiei din anii 1992 şi 
1993, estimându-se pentru anul 19940 
creştere a produsului intern brut de 
3,8% şi de 3% pentru anul 1995. 

Japonia, după trei ani de încetinire 
a creşterii economice, va înregistra o 1989 1990 1991 1992 1993 1994 
sporire a produsului intern brut de 2% g- Y. r 
în 1994 si 2,7% în 1995. E) Tani. mm ia în curs D Țări în tranziţie 

Comunitatea Europeană, după o Ze 
descrestere a produsului intern brut in 
1993 faţă de 1992, se estimează că va 
cunoaşte o evoluție pozitivă a acestui 
indicator în anul 1994 față de 1993 de + 1,3%, iar în 1995 de 2,1% față de 1994. 


Pentru ţările în curs de dezvoltare, în anul 1994 se estimează că se va realiza 
cea mai puternică viteză economică din această perioadă, cu un ritm de creştere 
a PIB de 5,5%. Pentru anul 1995 ţările în curs de dezvoltare din zona asiatică se 


vor dezvolta în ritm alert, având în frunte China, Coreea de Sud şi țările membre 
ASEAN. 


Privite global, țările în tranziţie se estimează că vor cunoaşte un minus de 1,1% a 
produsului intern brut, în 1994 față de 1993. Pentru 1995, se estimează o ascensiune 
lentă, în frunte cu Polonia + 3% şi cu Cehia de 4,2-4%. 


În strânsă legătură cu evoluţia producției mondiale, prognozele estimează că anul 
1994 va însemna şi o creştere a volumului comerțului mondial cu aproape 5,5%, în 
condiţiile sporirii preţurilor la produsele manutacturate cu 2%, la cele petroliere cu 
3,3% şi la cele ale produselor primare nepetroliere cu 3,9%, Pentru această perioadă 
se apreciază că Importurile vor cunoaşte ritmuri de creştere superioare expor- 
turilor. Pentru anul 1995, comerțul mondial va cunoaşte un ritm de creştere de 6,5%, 
cu deosebire pe seama ţărilor în curs de dezvoltare, dar şi a țărilor dezvoltate. 


O caracteristică a acestei perloade este şi accelerarea îndatorării, mai ales 
pentru țările în curs de dezvoltare şi țările aflate în tranziție. Spre exemplu, raportul 
dintre datoria externă şi volumul exporturilor pentru țările aflate în tranziţie se es- 
timează a fi în 1994 de 142,7% faţă de 111,6% în 1991 (vezi graficul nr.34.5) 


Fig. 34.4 Evoluţia PIB în principalele 
grupe de ţări 
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Studiile de prognoză arată că pentru această perioadă rata somajului va con- 
tinua să crească, ajungând la 8,3% pentru țările dezvoltate şi între 18-20% pentru 
țările în curs de dezvoltare. Numai în cadrul CEE se anticipează că numărul şomerilor 
va ajunge la 17,5 milioane persoane. Pentru anul 1995, pe ansamblul statelor oc- 
cidentale, rata şomajului va depăşi 8,3%, în ţările foste socialiste va fi cuprinsă între 
8-17%, cu 8% în Cehia, 16,2% în Bulgaria, 14,25% în Polonia şi 12,1-12,3% în Ungaria. 
Inflația se preconizează a fi în 1995 în limita a 3,3% pentru țările dezvoltate şi se va 
apropia de 38-43% pentru țările în curs de dezvoltare. Dintre țările în tranziţie, Cehia 
va înregistra ratele cele mai reduse de inflaţie - de circa 10% -, în timp ce în fostele 
republici sovietice se vor înregistra ratele cele mai ridicate. 


Orizontul anului 1995, deşi nu este 
prea optimist, totuşi specialiştii 
apreciază că economia mondială se 
află în însănătoşire, cu unele zone afec- 
tate încă de recesiune, iar altele aflate 
deja într-o uşoară ascensiune. 

În acest context internaţional, se es- 
timează că evoluţia principalilor in- 
dicatori macroeconomici se va înscrie 0 1989 1990 1991 1992 1993 1994 
pe o linie ascendentă marcând relan- 
sarea activității economice (vezi tabelul 
nr. 34.9). 

Asa cum rezultă si din datele Fig. 34.5 Evoluția raportului datoriei 
tabelului următor, un factor esențial, cu externe faţă de exporturi în țările în 
caracter dinamizator al creşterii curs de dezvoltare 
economice va fi volumul investiţiilor. Creşterea mult mai rapidă a volumului inves- 
tițiilor față de PIB, atât în 1994 cât şi în 1995 este un semnal declanşării în economie 
a unor procese de restructurare şi modernizare, care, pe fondul începerii procesului 
de privatizare a marilor întreprinderi, putea constitui Suportul stabilizării relansării 
întregii activităţi economice, cu consecinţe favorabile şi asupra condiţiilor sociale în 
care va trăi populația. 

Pentru 1995, creşterea cu 2,8% a produsului intern brut față de 1994 va fi susținută 
de relansarea producției industriei, valorificarea la parametri îmbunătăţiți a 
potențialului agricol, amplificarea exportului prin recâştigarea piețelor pierdute şi 
pătrunderea pe noi pieţe, sporirea rentabilității activităţii agenţilor economici şi relan- 
sarea procesului investiţional. 
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Evoluţia principalilor indicatori macroeconomici 


Tabelul nr.34.9 
ANI 


Indicatori 1994 


1995 | 1994 


preț preț 1993 
DE e GU OTIL curent 


Produsul intern brut - mld lei - - 46930 | 65740 + 2,3 


Producţia industrială - mld lei - 89250 | 54475 + 2,0 
Producția agricolă - mld lei - 18810 | 26980 | + 4,8 
Investiţii total - mld lei - 5960 8260 + 4,2 
Soldul balanței comerciale (export FOB -import| - 300 | - 100 
FOB) mil de lei 11550 | 17040 
Vânzările de mărfuri cu amănuntul - mld lei - 3075 4430 
Serviciile comerciale prestate populaţiei - mld 245 144 


lei - 


Indicele prețurilor de consum (medie anuală)| 22730 | 22712 


medie an anterior = 100 


Populaţia totală - mii persoane 10170 | 10030 
Populația ocupată la sfârșitul anului - mii| 6395 | 6295 


persoane 


Numărul mediu de salariați - mii persoane 1450 1600 
Rata şomajului % 12,5 13,8 


Sursa: Evoluţia economiei românești în 1995. Prognoză macroeconomică, August 1994, Comisia 


Naţională de Prognoză. 


Ritmuri ceva mai mari de creştere față de cel al PIB se estimează să realizeze 
industria construcţiilor, comerţul şi transporturile. În acelaşi timp, o serie de servicii 
se vor dezvolta insuficient în raport cu necesitățile populaţiei dar şi cu exigenţele 
relansării activităţii economice în ansamblu. (vezi tabelul nr.34.10) 


Ritmuri de creştere 


Tabelul nr.34.10 


- în % față de anul anterior - 


_- Industrie _ 
- Agricultură, silvicultură, piscicultură. 
- Construcţii dia a SH 
_- Comer, Hoteluri, Rostaurante ` 

_+ Transporturi 

_» Poştă, Telecomunicaţii 

< Alte servich 


Activităţi financiar: -bancare _ 
_: Administraţia publică — U 
- Administraţia privată 
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_Producţia imputată de servicii bancare 


Taxe Indirecte 
Sursa: Op. olt. 


Ca urmare a declanşării şi accentuării procesului de ajustare a producției la 
cerinţele plețel, asistăm la îmbunătățirea treptată a echilibrului structural dintre 
ofertă şi cererea globală. 

Pe fondul relansării activităţii economice, anul 1995, va însemna apariţia unei 
tendinţe de însănătoşire a structurii ofertei globale, prin creşterea ponderii producţiei 
interne în resursele totale (PIB) de la 74,2% în 1992 la 80,2% în 1995 şi importurilor 
pentru investiţii de la 17,1% în 1993 la 17,9% în 1995. 

Concomitent, se estimează schimbări nesemnificative în structura cererii globale, 
în sensul creşterii capacității de absorbție a pieţei interne, şi sporirii exporturilor 
românești, 


Noul raport între ofertă şi cererea globală se îmbunătăţeşte simțitor ca urmare a 


unei creşteri reale a ofertei, respectiv a cererii agregate de 3,0% în 1995 față de 1994 
(vezi graficul nr.34.6). 


Creşterea 
stocurilor 


Importuri de punuri Export de bunuri 
şi Serie şi servicii 
19,8 


Fig. 34.6. Structura valorică a cererii şi otertei globale 
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Potrivit studiilor de prognoză amintite, economia României va intra în perioada 
1994-1995 într-o fază ascendentă a ciclului economic, creându-se condiţiile pentru 
stabilizarea procesului de creştere a ofertei globale. 

Structura produsului intern brut pentru această perioadă - în prețuri constante 
1995 - evidenţiază o contribuţie relativ constantă a macrosectoarelor economice la 
creşterea economică (vezi tabelul nr.34.11). Ca urmare, pentru această perioadă nu 
se aşteaptă o schimbare a modelului structural al economiei - în sensul existent în 
țările dezvoltate - proces ce va avea lor în cadrul unui orizont de timp mai îndelungat. 


Structura P.l.B 
Tabelul nr. 34.11 


EE eege aparea | 1 mee | 
m a a PI e EEN 
ca IE L RER E 
EE Ee Te a Fee 1] a usa | 


| Transprotur telecomunicații JL an | Ae | 472 | 
RE ere geg Ee ME ees 
D.PRODUCTIA IMPUTATĂ DE SERVICIIBANCARE| - 2,21 | -209 


Creşterea producţiei totale de bunuri şi servicii, concomitent cu reducerea con- 
sumurilor intermediare, ca urmare a pătrunderii tehnologiilor performante din import, 
vor permite sporirea eficienţei producţiei, proces reflectat de scăderea cu 5,3 puncte 
procentuale a consumului intermediar raportat la volumul producţiei, în 1995 față de 
1990. 


s. 


£ | O caracteristică a acestei perioade se estimează a fi relansarea procesului de 
stabilizarea creşterii ofertei globale în condiţiile controlului macroeconomic asupra 
ratei inflației. Astfel, creşterea prognozată a PIB cu 2,8% în 1995 față de 1994 va avea 
loc concomitent cu scăderea ratei inflaţiei, până la 2,2% lunar şi cu eliminarea 
| dezechilibrelor externe majore ale raportului leu-dolar (vezi graficul nr.34.7). 


Tendința de scădere a ratel dobânzii care se va accentua în perioada 1994-1995 
va avea ca efect impulsionarea investiţiilor şi, pe această bază, sporirea veniturilor 
agenţilor economici și populaţiei, îmbunătăţirea comportamentului acestora în 
4 direcţia creşterii reale a cererii interne de bunuri de capital şi de bunrui de consum 
şi servicii pe piaţă, înclinaţie! spre economisire şi, deci, spre noi investiţii în 
economie. 
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mld, lei (preţuri 1990) 


EIB 
KC? 


1989 1990 1991 1992 1993 1994 -1995 


H Volumul PIB —— Deflatorul PIB 


Fig. 33.7. Evolutia produsului intern brut in termeni reali 


Începutul revitalizării cererii interne finale pentru această periodă reprezintă, 
după aprecierea specialiştilor, atât un efect al relansării activității economice, cât şi 
o condiție a stabilizării şi accelerării funcției productive a sistemului economic 
românesc. 


După un declin puternic în anii 1991 şi 1992, consumul privat se estimează că va 
înregistra în 1995 față de 1994 o evoluție pozitivă, cumpărările de mărfuri ale 
populaţiei, sporind cu + 1,6%, din care la mărfurile alimentare cu +3%, iar la cele 
nealimentare cu + 0,5%. În aceeaşi perioadă, serviciile comerciale prestate populației 
se estimează că vor depăşi cu puţin + 2,2% nivelul preliminat pentru anul 1994. 


În domeniul consumului public, anul 1995 va fi caracterizat printr-o creştere 
controlată a acestuia. Consumul guvernamental va fi în 1995 cu cel mult 1% mai 
mare decât în 1994, an în care s-a urmărit realizarea unei corelări stricte a cheltuielilor 
cu încasările bugetare. 


Ca urmare a aceste! tendinţe, anul 1995 vă fi caracterizat printr-o evoluție lentă a 
activităților din învățământ, cultură, cercetare, sănătate şi administrație publică, 
ponderea lor în PIB scăzând de la 8,2% în 1993 la 6,9% în 1995. 


Cu toate că înclinația spre economii va fi încă insuficientă în raport cu înclinația 
spre investiţii, totuşi anul 1995, va marca creşterea rolului acumulării de capital 
în calitate de factor dinamizator al cererii interne. Volumul de Investiţii pe anul 1995 
va fi cu 5,5% mal mare faţă de nivelurile preliminate. pentru anul 1994. Din volumul 
investiţiilor totale ale anului 1995, bugetul de stat va contribui cu 17%, bugetele locale 
cu 11,5%, sursele proprii Inclusiv creditele cu 41,5% lar sectorul particular cu 30,0%. 


investiţiile publice se vor concentra în domeniile energetic, transporturi, 
telecomunicaţii şi lucrări edilitare, protecţiei mediului înconjurător, dezvoltării 
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bazei materiale pentru ocrotirea sănătăţii, asistenţei sociale, învățământ, cultură 


şi artă etc. Concomitent, perioada ce urmează va marca antrenarea unui volum 

` sporit de investitii private, stimularea investitiilor de capital stráin in activitáti 

economice prioritare pentru relansarea economiei, descentralizarea atributiilor si 
întărirea capacităţii de intervenție a factorilor pe plan local. 

Pentru anul 1995, utilizarea finală a PIB va fi rezultatul unei rate a consumului 

x tinal de 79,4% si a unei rate a formării brute a capitalului de 21,7% (vezi tabelul 

nr.34.12) 
Utilizarea finală a P.I.B. 


? Tabelul nr. 34.12 


- % calculate în preţuri constante 1995 - 


- Modificarea stocurilor 
- 50 


Faţă de o rată de economisire de 21,7% în 1993, 21,7% în 1994 şi 20,6% în 1995, 
rata de investiţie se estimează să fie de 12,6% în 1995 scăzând cu 17,3 puncte 
procentuale în raport cu 1989 (vezi graficul nr.34.8) 


% în PIB 
3 
-$ 
1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 
— Rala de o Rau >> Rata de 
investiție stocurilor economisire 
<q 


Fig. 34.8. Rate caracteristice acumulării de capital 
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ŞI în această perioadă, deşi se estimează o creştere a volumului investițiilor, 
investiția productivă va înregistra un ritm prea moderat în raport cu necesităţile 
stringente ale relansării economiei naţionale. 


În domeniul relaţiilor economice internaţionale ale României prognoza an- 
ticipează reducerea în continuare a soldului negativ al balanței comerciale, prin 
creşterea mai rapidă a exporturilor față de importuri (8,2%% față de 4%). 


Față de o sporire a volumului exporturilor cu 8,2% în 1995 în raport cu 1994, 
studiile de prognoză estimează o creștere superioară acestei medii la produsele 
agroalimentare, textile- pielărie, mobilier şi construcţii de maşini. 


Din volumul total al exporturilor țării noastre pentru anul 1995 se prognozează că 
Europa va deţine 64,3%, Asia-Oceania 16,0%, Africa 14,3% şi America 5,4%. 


În domeniul importurilor se estimează creşterea ponderii importurilor pentru 
producţie la 75% în 1995 față de 72,7% în 1993, a importurilor pentru investiţii, 
legate direct de necesitățile de retehnologizare industrială, concomitent cu dimen- 
sionarea rațională a importurilor de bunuri de consum. 


O caracteristică a importurilor pentru această perioadă o constituie creşterea 
ponderii importului de resurse energetice în totalul importului, de la 22,9% în 1993 la 
23,9% în 1994 şi 24,5% în 1995. 

În concordanță cu estimările privind comerțul exterior al României pentru această 
perioadă şi ținând seama de prognoza celorlalte relaţii internaţionale în care se va 
angaja țara noastră, balanța de plăţi externe va avea următoarea structură: (vezi 
tabelul nr.34.13) 


Balanța de plăţi externe a României 
Tabelul nr.34.13 


mil.dolari 


1. Balanța comercială (FOB-FOB) 
- Export - FOB 

- Import - FOB 

2. Servicii internaţionale din care: 
- Transporturi 

- Turism 


3, Venituri (dobânzi 


4, Transferuri curente 

5, Contul curent 

6. Contul de capltal din care: 

- Investiţii directe 

- Credite pe termen mediu și lung (net) 
- Credite pe termen scurt (net) 

7. Soldul balanței de plăţi 


Sursa: Op. clt, 
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Analiza datelor din balanţa de plăţi externe a României pentru această perioadă 
scoate în evidență tendința de scădere a soldului deficitar al contului curent. 
@  Soldul deficitar al contului curent pentru anul 1995 provine în proporţie de 20% din 
soldul balanței comerciale, din soldul deficitar al balanței serviciilor, ca şi din volumul 
crescut al dobânzilor ce vor trebui plătite în acest an pentru creditele externe an- 
gajate până la acea dată. 


Ţinând seama de prevederile memorandumului pentru încheierea Acordului 
Stand-by cu FMI, prognoza pentru anul 1995 a luat în calcul un sold al contului de 
capital de 1170 milioane dolari care să acopere deficitul contului curent de 500 
milioane dolari şi să asigure condiţiile pentru realizarea unei rezerve (la dispoziția 
BNR) de 670 milioane dolari. 


€ ? Ca urmare a creditelor pe termen mediu şi lung care se estimează că se vor realiza 
în această perioadă, datoria externă a României va fi de 5500 milioane dolari față de 
4500 milioane dolari în 1994. Creşterea continuă a datoriei externe a ţării noastre, 
în această perioadă, va antrena un serviciu al datoriei externe (rate, dobânzi, 
comisioane) pentru anul 1995 destul de ridicat, de 800 milioane dolari, din care 500 
milioane dolari rate si 300 milioane dolari dobânzi. 


Una din piețele deosebit de importante în strategia relansării economiei, în cadrul 
căreia se reflectă direct efectele sociale ale tranziției prin criză, este piața muncii. 


Pe baza estimării evoluției fenomenelor demografice din perioada 1994-1995 se 
apreciază că vom asista la continuarea tendinței de reducere a populației totale, 
aceasta ajungând în 1995 la cca 22,7 milioane persoane față de 23,2 milioane per- 
soane in 1990. 


O asemenea tendință care se manifestă de circa 5 ani scoate în evidență 

f necesitatea intervenției statului prin măsuri care să stimuleze creşterea natalității, 

scăderea mortalității generale şi a mortalității infantile, îmbunătățirea sistemului de 
ocrotire medicală şi socială a populaţiei. 


În concordanță cu modificările previzionate privind restructurarea activităților 
economice, populaţia ocupată va continua să scadă, ajungând în 1995 la 10.030 
mii persoane, ceea ce va reprezenta 44,2% din populaţia totală, față de 44.7% în 1994 
şi 45,8% în 1993. 


i Structura populaţiei ocupate pe macrosectoarele economiei naţionale va fi relativ 
€ | stabilă în această perioadă. Se constată, totuşi, o uşoară reducere a ponderii sec- 
| torului secundar în condițiile unei creşteri asemănătoare a ponderii sectorului terțiar 

şi menţinerii relativ constante a ponderii sectorului primar (vezi tabelul nr.34.14). 


| Structura populaţiei ocupate pe macrosectoare 


Tabelul nr. 34.14 


1994 
preli- 
minări 


101700 | 10030,0 


1995 
estimări 


realizări 


Populaţia ocupată 10785,8 


din care: 


10420,0 


10839,5 10458,0 
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- sectorul 

- din total 32,4 35,6 35,6 35,5 
- sectorul 

- din total 33,9 


4026,8 | 3608,1 3549,2 

37,3 34,5 34,1 

- sectorul 

terțiar 2975,7 3269,6 | 3129,1 3157,0 3092,0 | 3069,0 
- din total 27,4 30,3 29,9 30,3 30,4 30,6 


Ca urmare a trecerii la privatizarea în masă - în structura populației ocupate vom 
asista la declanşarea puternică a reducerii numărului de salariați în sectorul de 
stat, concomitent cu creşterea numărului celor ocupați în sectorul privat. Față 


de 4,4% cât reprezenta în 1992 ponderea sectorului privat în totalul salariaților, în € 


1995 se estimează că această pondere se va ridica la circa 24,5%. 

Potrivit estimărilor făcute pentru 1995, numărul şomerilor va fi de 1,6 milioane 
persoane, ceea ce corespunde unei rate a șomajului de 13,8%. Această tendinţă va 
fi rezultatul acţiunii unui complex de factori, dintre care subliniem: evoluţia populaţiei 
în vârstă de muncă, cu precădere a populaţiei şcolare care termină studiile; ajustările 
structurale ale economiei, cu deosebire ale sistemului tehnologic; creşterea mai 
accentuată a productivităţii muncii față de produsul intern brut şi producția in- 
dustrială; privatizarea etc. 

Influența acestor factori asupra fenomenelor demoeconomice în perspectiva 
anilor 1994-1995 se estimează că va determina următoarea evoluţie a indicatorilor 
ocupării şi dezvoltării: (vezi tabelul nr.34.15) 


Indicatori ai ocupării şi dezvoltării 
Tabelul nr. 34.15 


1992 1993 1994 1995 
realiz. date estim estim. 
proviz. 


Populația activă 
- mii persoane 11387 11585 11620 11630 
- rata de activitate 50,0 50,9 51,1 51,2 


Populația ocupată 


- mii persoane 10458 10420 10030 
- dinamica populației ocupate 96,9 99,6 98,6 
- rata de ocupare 91,8 89,9 86,2 


Dinamica productivității sociale a muncii a sania: 

PIB/populatie ocupată). 87,3 

Dinamica productivităţii industriale față de Pë el 

anul anterior. 86,6 105.0 
929 


Numărul mediu de salariaţi - mii pers. 6887 6395 6295 
Număr de şomeri - mii pers. 1165 1450 wem | 
Rata somajului 8,2 [102 | 


Sursă: Op. cit. 
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O caracteristică a procesului de tranziţie prin criză în această perioadă, o con- 
stituie creşterea costurilor sociale, cu implicaţii negative asupra întregii populații, 
cu deosebire asupra unor grupuri sociale. 


Ca urmare a acestei tendințe, prognoza evidenţiază necesitatea asigurării unei 
protecţii sociale eficiente a şomerilor, concomitent cu protecția socială a 
salariaților, prin garantarea unui nivel minim al salariului pe economie. Totodată, 
perioada ce urmează impune continuarea şi eficientizarea acțiunilor de protecție 
socială a pensionarilor, atât direct, prin veniturile din pensii, cât şi indirect, prin 
înlesniri şi servicii de asistență socială. 


Pentru anul 1995 este de aşteptat că speranţa de viaţă a populaţiei să fie de 69,8 
ani, iar numărul studenților ce revin la 100 mii locuitori să fie cu 5,8% mai mare decât 
în 1994. 


Desigur, evoluţia economiei naționale a României, potrivit datelor de prognoză 
prezentate, trebuie apreciată ca o necesitate primordială pentru această perioadă de 
tranziţie, în care a avut loc o puternică cădere liberă a întregii activități economice. 


Acest proces care se conturează la orizontul anilor ce urmează poate să fie 
favorizat de declanşarea efectelor benefice ale privatizării dar, poate să fie şi frânat 
de efectele sociale negative ale aceluiaşi proces. 


în concluzie, se apreciază că pentru acest orizont scurt de timp, influenţele 
favorabile ale acțiunii conjugate a factorilor interni şi externi vor fi mai evidente decât 


influențele negative ale influenței conjugate ale factorilor interni şi externi ce vor 
însoți această perioadă. 


CAPITOLUL al XXXV - lea 
ROMÂNIA ÎN CIRCUITUL ECONOMIC INTERNAŢIONAL 


Raportul dintre naţional si internaţional constituie un element esenţial în 
înțelegerea caracterului de raționalitate a actului economic. Astfel, alocarea resur- 
selor, corespunzător nivelului şi structurii nevoilor în cadrul național, este direct 
influențată de către dinamica, structura şi amploarea fluxurilor internaţionale ale 
factorilor de producție. Din acest punct de vedere, raționalitatea actului economic 
apare ca o consecinţă a tendinței de complementaritate pe care o manifestă 
diferitele economii naţionale ca urmare a diverselor moduri de combinare a 
factorilor de producţie. În general, se poate spune că ceea ce deosebeşte 
economiile naționale este tocmai modul specific, particular de combinare a factorilor 
de producție. Aceste moduri diferite de combinare a factorilor de producție sunt nu 
numai efecte ale unor particularități de ordin istoric, cultural, social, instituțional, 
administrativ etc., dar şi cauzele unor profunde particularizări ale economiilor 
naţionale din punctul de vedere al nivelului, structurii şi eficienței producţiei materiale 
şi spirituale. lată de ce, raționalitatea actului economic impune permanenta corelare 
a cadrului economic naţional cu cel internațional din perspectiva încercării de op- 
timizare a raportului dintre resurse şi nevoi, prin îmbunătățirea şi completarea exis- 
tentului naţional de factori de producţie cu cei ce se pot atrage din exterior. Izolarea 
la nivel naţional prin promovarea unor politici de autarhie economică nu poate fi 
acceptabilă niciodată şi nicăieri tocmai pentru că încalcă principiile raționalităţii 
economice, reducând - uneori până la limitele supraviețuirii naţionale - capacitatea 
mecanismului economic intern de a valorifica potenţialul său de complementaritate, 
adică potenţialul schimbului de mărfuri şi servicii cu alte economii naţionale. 


Complementaritatea cu alte economii naţionale este o noțiune cu valenţe esențial- 
mente economice dar ar fi greşit să se reducă atributul de complementaritate numai 
la capacitatea unei ţări de a furniza altei (sau altor) țări complementul de factori de 
producţie pe care prima țară îi are în exces față de cea de-a doua care se află în 
situaţie de deficit de factori de producţie. De asemenea, ar fi greşit să se reducă 
complementaritatea numai la efectul specializării sau diviziunii internaţionale a 
producției și serviciilor. Complementarltatea trebuie să fie înțeleasă într-un cadru mai 
larg din care nu pot lipsi elementele de ordin tradițional, regional sau zonal şi, mai 
ales, elementele de ordin politic. Impactul elementului politic a fost şi va continua să 
fle esențial în realizarea raporturilor de complementaritate dintre diferitele economii 
naţionale, reuşind fie să valorifice pe deplin elementele economice, fie să le limiteze 
sau chiar să le anihileze. Astfel, se poate afirma că, în mod teoretic, relaţiile de 
complementaritate sunt permanente și globale în sensul că flecare țară poate da şi 
prelua factori de producţie oricărel şi de la oricare altă țară, dată fiind imposibilitatea 
logică și faptică de a avea - cel puţin în cazul a două ţări - moduri perfect similare de 
combinare a factorilor de producție. In realitate, raporturile de complementaritate - 
ca expresle a raționalităţii economice - nu reuşesc întotdeauna să se materializeze în 
schimburi economice între țări datorită impactului politic care - pe parcursul timpului 
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- a adus impedimente grave desfăşurării fluxului Internațional de factori de producție. 
Blocada economică, embargoul, grupările economice închise, barierele netarifare, 
etc., nu sunt decât formele cele mai frecvent întâlnite ale interferenţei politicului în 
economie. Această Interferenţă nu este nici întâmplătoare şi nici temporară. Atâta 
timp cât statul national şi națiunea vor fi elementele centrale ale structurii relaţiilor 
internaționale, interferența politicului va rămâne o caracteristică esenţială a 
înțelegerii tendinţelor manifestate în dinamica, structura și orientarea fluxurilor de 
factori de producție, ceea ce determină abordarea unei metode pluridisciplinare 
capabile să trateze încadrarea unei ţări în circuitul economic internaţional prin dubla 
viziune a interesului economic dar şi politic. 


Studiind situația României, această abordare se impune cu necesitate nu numai 
datorită implicaţiilor pe termen lung ale poziţiei sale geopolitice dar şi par- 
ticularităţilor tranziţiei pe care o parcurge de la o economie centralizată pe plan intern 
şi prioritar regionalizată pe plan extern, la o economie de piață pe plan intern şi 
prioritar de asociere pe plan extern. Problematica României în ceea ce priveşte 
încadrarea în circuitul economic internaţional este deci agravată de faptul că însuşi 
acest circuit se află într-o tranziţie caracterizată, în primul rând, prin înlocuirea 
relațiilor de complementaritate pe sistem regional închis - de tipul Consiliului de 
Ajutor Economic Reciproc - cu relații de complementaritate pe sistem de asociere 
liberă - de tipul Comunităţii Economice Europene. Este evident că, în aceste condiţii, 
modul de încadrare a ţării noastre în circuitul economic internațional depinde de o 
opţiune politică, deoarece complementaritatea strict economică - evidenţiată şi 
evaluată prin indicatorii de eficiență ai schimburilor economice externe - nu este în 
măsură să satisfacă integral şi pe termen lung interesele naţionale majore ale 
românilor. Noul peisaj geopolitic apărut după „căderea zidului Berlinului“ obligă 
România să înțeleagă circuitul economic internaţional nu numai ca pe un flux de 


factori de producţie dar şi ca pe un flux de factori de stabilitate şi de garanții 
internaţionale. 


Prin intermediul schimburilor economice internaţionale, România trebuie să-şi 
asigure nu numai cantitatea şi calitatea factorilor de producţie necesari optimizării 
raportului dintre resurse şi nevoi, dar şi o astfel de orientare spre posibili parteneri de 
complementaritate încât noua structură a raportului de forţe pe plan international să-i 
fie favorabilă. Fără a absolutiza importanța unei orientări față de alta, strategia 
încadrării în circuitul economic internațional are datoria să formuleze anumite 
priorităţi menite să evidenţieze interesul national major pe termen lung. Astfel se 
explică de ce, fără a neglija relaţiile economice cu vecinii sau cu zona Asiei de 
Sud-Est, România a optat cu prioritate spre relațiile cu Uniunea Economică 
Europeană, vizând o asociere cu aceasta nu numai în termeni pur comerciali dar şi 
politici și militari, 


Analizând actualul proces de încadrare a României în circuitul economic inter- 
naţional, îl putem caracteriza prin următoarele tendinţe: 


a. tendinţa de largă deschidere spre exterior a economiei româneşti şi de diver- 
sificare a direcțiilor şi structurilor fluxurilor de mărfuri şi servicii în dorința valoriticării 
cât mal bune a potenţialului de complementaritate pe care îl avem în contextul 
liberalizării mediului economic Intern; 
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b. tendința de orientare cu prioritate spre parteneri ce pot Influenţa prin inter- 
mediul relațiilor economice si accelerarea procesului de Integrare a României în 


structurile europene, ca element fundamental! al asigurării stabilității şi integrității 
naționale; 


c. tendinţa de refacere și consolidare a relaţiilor economice tradiționale cu țările 
vecine; 


d. tendința de extindere a acţiunilor de integrare economică şi consolidare a 
spaţiului cultural comun cu Republica Moldova. 


Manifestarea acestor tendințe este puternic influențată de evoluţia reformei 
economice side progresele tranziției atât în plan economic, cât şi politic. Din acest 
punct de vedere se poate afirma că, actualmente, procesul de încadrare a României 
în circuitul economic internațional se caracterizează prin elemente ce atestă exis- 
tența unor orientări noi atât în ceea ce priveşte înțelegerea raportului dintre naţional 
şi internațional, cât şi a raportului dintre economic şi politic. Aceste elemente ar putea 
fi particularizate prin diverse măsuri şi acțiuni. 


35.1. Eliminarea contradicţiilor conceptuale şi in- 
stituționale între economia naţională şi mediul 
economic extern. 


Esenţa acestei contradicții constă în faptul că economia planificată şi super- 
centralizată a României dinainte de 1989 se întâlnea în mai mult de 50% din relațiile 
ei externe cu economii de piaţă. Cu excepția relațiilor cu țările membre CAER, 
România se confruntă în cadrul circuitului economic internaţional cu o concepție şi o 
instituționalizare a schimburilor internaţionale total diferite de cele pe care le im- 
punea ideologia socialistă şi regulile economiei centralizate. Adaptarea la rigorile de 
piață ale circuitului economic internaţional a determinat o permanentă contradicție 
care se manifestă cu predilecție prin tendinţa de a sacrifica oferta pe piaţa internă în 
favoarea ofertei pentru piața externă. Controlând total şi totalitar condiţiile de 
producţie în interior prin politici de subvenţionare a prețurilor materiei prime şi 
energie, de plafonare a salariilor, de strictă reglementare a fluxului şi distribuției 
forței de muncă, de reducere administrativă a importurilor sau de contingentări, a 
producției pentru export, de stabilire arbitrară prin mijloace administrative a ratei de 
schimb, statul socialist reușea o fortare artificială a exporturilor obținând condiţii 
de competitivitate prin subminarea consumului intern, Contactul dintre piaţa liberă 
din exteriorul țării el cea controlată centralizat din interiorul țării a adus astfel imense 
prejudicii economiei naţionale care realiza exportul cu costuri sociale toarte mari. 
Concurența liberă ce ar fi trebuit să albă loc era înlocultă prin măsuri administrative 
de redistribulre a resurselor în vederea obținerii unul export dimensionat nu la 
nivelul costurilor competitive ci la nivelul volumului de valută de care avea 
nevoie statul. Consecința firească a fost nu modernizarea şi inovarea mecanismului 
productiv - așa după cum s: ar îl întâmplat dacă mărturiile româneşti ar fi fast într-o 
competiţie liberă - ci deprecierea masivă a potențialului productiv şi mărirea consid- 


e 


| 
| 
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erabilă a decalajului tehnologic între Industria românească și cea a țărilor cu 
economie de piață. Tot o consecinţă a faptului că statul aplică politica de forțare a 
exporturilor prin sacrificarea consumului intern este şi plata în valută, înainte de 
termen, a datoriei externe. Contrar unor afirmaţii des întâlnite, trebuie spus că plata 
acestei datorii nu a reprezentat un succes economic și nici dovada unei economii 
sănătoase. Din contră, plata integrală şi în avans a datoriei externe a determinat 
declanşarea unei profunde crize de structură prin afectarea gravă a echilibrelor 
macroeconomice şi tensionarea extremă a situaţiei sociale. Mai mult, s-a afectat 
substanţa materială a aparatului productiv lipsit de investiţiile necesare nu 
numai modernizărilor dar şi întreţinerii curente. Această situaţie ar fi putut fi 
evitată dacă în interiorul ţării ar fi funcționat principii de economie de piață 
asemănătoare cu cele ale circuitului economic internaţional. Într-o astfel de situaţie 
criteriile de competitivitate ar fi fost aceleaşi, determinând considerarea pieței interne 
tot atât de importantă ca cea externă, ceea ce ar fi dus la ridicarea atât cantitativă cât 
şi calitativă a nivelului consumului intern. 

Tranziţia şi reforma economică au determinat - până în acest moment - schimbări 
importante din acest punct de vedere, fără însă a definitiva procesul de edificare a 
unei piețe interne deplin libere şi concurenţiale. Procesul este în curs şi se poate 
considera că în domeniul reformei schimburilor economice externe ritmul şi 
amploarea transformărilor au depăşit pe cele din alte domenii de activitate. Astfel, 
s-au creat toate condiţiile de compatibilitate între conceptul şi instituţiile economiei 
naţionale cu cele ale mediului economic extern. Din luna iunie 1993 s-a renunțat la 
politica de subvenţii, s-a liberalizat politica ratei de schimb, s-a mărit extrem de mult 
ponderea sectorului privat în activitatea de comerţ exterior. 

Procesul de reformă în domeniul comerţului exterior a fost conturat în linii 
generale în perioada 1992-1993, elaborându-se în acest scop politici comerciale, 
mecanisme şi instrumente specifice economiei de piață. 

Măsurile adoptate pentru realizarea reformei în comerțul exterior au vizat: 
asigurarea stabilităţii economice, stimularea reformei în celelalte sectoare 
economice, demonopolizarea şi liberalizarea comerţului, stimularea exportului, 
asigurarea protecţiei efective a producătorilor şi consumatorilor interni, stimularea 
procesului de privatizare în activitatea de comerț exterior, integrarea în structurile 
europene şi dezvoltarea relaţiilor economice cu celelalte state. 

Pentru stimularea exportului s-au aplicat următoarele măsuri; 


e reducerea continuă a numărului de produse interzise sau contingentate: în 
1994 numărul acestora este de 150 și respectiv 25, tată de 285, respectiv 150 
în anul 1992; 

e acordarea de credite cu dobânzi reduse; în anul 1993 au tost prevăzute în 
bugetul de stat 20 mld. lel, lar în anul 1994 au tost prevăzute 75 mid. tel pentru 
boniticaţii de dobândă la creditele de export; de asemenea, în acest an au 
fost puse la dispoziția exportatorilor credite în valoare de 250 mld. lei cu 
dobânda redusă la nivelul dobânzii de refinanțare a Băneii Naţionale a 
României; 
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e asigurarea unor facilităţi de natură fiscală: cota zero la calculul TVA pentru 
operaţiuni de export mărturi şi servicii, restituirea taxelor vamale de import 
aplicate mărturilor care au fost încorporate în produse de export; 


e sprijinirea agenţilor economici în promovarea produselor de export prin 


suportarea parțială a cheltuielilor pentru participarea la târguri si expoziții 
internaționale; 


e negocierea şi semnarea Acordului European si Acordului Interimar de 
Asociere a României la Uniunea Europeană, a Acordului de Comerţ Liber cu 
țările AELS, a Acordului cu SUA, precum şi obţinerea de preferințe vamale 
generalizate din partea SUA şi a Federaţiei Ruse. 


În vederea asigurării unei protecţii efective a producţiei şi pieţei interne a fost 
promovat un pachet de măsuri, în concordanţă cu acordurile internaționale. Astfel, 
s-au realizat: 


e adoptarea şi punerea în aplicare a Tarifului vamal de import al României, ca 
principal instrument de politică comercială; 


e punerea în aplicare a unor mecanisme de protecție față de concurența 
străină neloială (restricții cantitative, suprataxe, taxe antidumping); 

e identificarea situaţiilor de creştere bruscă a importurilor la preţuri foarte 
scăzute în vederea adoptării unor măsuri de protecţie; 

e menținerea - prin acordurile multilaterale încheiate în Runda Uruguay - a 
condiţiilor actuale de protecție stabilite prin tariful vamal, fără asumarea de 
angajamente de reducere. ç 


Obiectivul vizând deschiderea economiei naționale spre economia mondială s-a 
realizat printr-o intensă activitate de revizuire a cadrului juridic,. în conformitate cu 
principiile economiei de piaţă şi noile realități geopolitice şi s-a concretizat în peste 
100 de acorduri bilaterale de comerţ încheiate şi demararea de negocieri pentru noi 
acorduri. 


e În relaţiile cu Uniunea Europeană şi statele membre ale AELS s-a asigurat 
punerea în aplicare a Acordului Interimar privind crearea unei zone de comerț 
liber între România şi statele membre ale Uniunii Europene, precum şi a 
Acordului de Comerţ Liber între România şi statele membre ale AELS. 


e În relaţiile cu țările din Europa Centrală şi de Est s-au asigurat: renegocierea 
acordurilor comerciale şi de cooperare economică; promovarea cadrului 
Juridic de constituire de zone de comerţ liber cu fostele state membre ale 
CAER; semnarea în februarie 1994 a Acordului de Comerţ Liber între România 
şi Republica Moldova şi a memorandumurilor pentru liberalizarea comerțului 
cu Republica Cehă şi Slovacă, în baza cărora au fost finalizate - în august 

» 1994 - negoclerile privind acordurile de comerţ liber cu aceste state; demer- 
suri similare au fost întreprinse în relaţiile cu Bulgaria, Slovenia, Croaţia, 
precum și cu Polonia si Ungaria. 

e În relaţiile cu alte state s-au întreprins acțiuni menite să asigure un cadru nou, 
stabil şi mal favorabil şi să promoveze exporturile româneşti. Astfel, în 
relaţiile cu SUA s-au obținut: clauza naţiunii celei mai favorizate şi regimul 
preferințelor vamale generalizate, lar cu Canada, Japonia, Australia şi Noua 


| 
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Zeelandă s-a convenit menținerea regimului preferințelor vamale 
generalizate. 


Ca urmare a participării la Runda Uruguay (închelată în aprile 1994), Homânia va 
beneficia de un acces mal larg și mal sigur pe pieţele externa, prin roducorea taxelor 
vamale în țările partenere, eliminarea restricțiilor cantitative la Importul de textila şi 
confecții, liberalizarea comerţului cu produse agricole și a comarțului cu servicii 
precum şi datorită consolidării şi îmbunătăţirii regulilor GATT. 


România participă, de asemenea, la noua rundă de negocieri privind extinderea 
reciprocă a preferințelor comerciale în cadrul Acordului privind sistemul global de 
preferințe comerciale între țările în curs de dezvoltare. 


Ca urmare, în anii 1993 şi 1994 volumul exportului a înregistrat ritmuri ridicate de 
creştere, respectiv 12,1% în 1993 și 30,1% pe primele 9 luni din 1994 


În ce priveşte structura exportului sunt de menţionat: 


a. Creşterea în primele 9 luni ale anului 1994 a ponderii oxportulul de produse 
minerale şi conbustibili la nivelul din 1992 (13,1%) după scăderea din 1993, când 
ponderea a fost de 11,7%. În aceste condiţii se estimează că în 1994 so vor încasa 
din exportul acestor produse circa 700 - 750 mil. dolari, față de o medlo de 570 mil 
dolari în 1992 şi 1993. Cu toate acestea, volumul valoric estimat so va realiza cu un 
export fizic mai mare decât cel obţinut în anul 1993, întrucât indicele de preț realizat 
până în prezent este subunitar şi nu se întrevăd moditicări esenţiale pe plata inter 
națională la preţul acestei grupe de produse. 


b. Reluarea în anul 1994 a creşterii valorice a exportului de produse chimice, 
materiale plastice, cauciuc şi produse din acestea. Dacă în anul 1992 din exportul 
acestor produse s-au încasat 507 mil. dolari (11,6% din exportul total), iar in anul 
1993 nivelul a fost de 426 mil. dolari (8,7%), pe primele 9 luni din 1994 s-au realizat 
406 mil. dolari (9,8). 


c. Creşterea în continuare a exportului de lemn, celuloză şi mobilier, produse 
textile şi încălțăminte. Astfel, din exportul de lemn, celuloză şi mobilier s-au încasat 
532 mil. dolari în 1992, pe primele 9 luni din 1994 s-au realizat 446 mil.dolari (10,8% 
din total), lar din exportul de produse textile și încălțăminte încasările au reprezentat 
538 mil. dolari în 1992 (12,1%), 944 mil. dolari în 1993 (19,3%) 964 mil. dolari în 
primele 9 luni din 1994 (23,3%). 


d, Păstrarea unei ponderi Importante a exportului de metale şi articole din metal 
(18,2% în 1994), corespunzător unel valori de 964,3 mil. dolari în primele 9 luni din 
acest an. 


e. Scăderea in continuare a ponderii exportului de produse ale Industriel con 
strucțiilor de maşini cu toate că indicele de preţ înregistrat în semestrul | 1994 la 
această categorie se prezintă cu 10% pesto realizările din anul trecut. 


t. În ce priveşte exportul de produse agroalimentare este de arâtat că ponderea 
grupei de produse animaliere şi ale regnului animal este în scădere (de la 4,2% în 
1992 la 3,3% în 1993 şi 3,4% în 1994), tendință care sə manifestă al în domeniul 
exportului de produse vegetale; excepție face exportul de grăsimi şi uleluri (câte circa 
60 mil. dolari în 1993 şi 1994, faţă de 7,7 mil, dolari în 1992), 
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Zeelandă s-a convenit menţinerea regimului preferințelor vamale 
generalizate. 


Ca urmare a participării la Runda Uruguay (încheiată în aprilie 1994), România va 
beneficia de un acces mal larg și mal sigur pe piețele externe, prin reducerea taxelor 
vamale în țările partenere, eliminarea restricțiilor cantitative la importul de textile $i 
confecții, liberalizarea comerțului cu produse agricole și a comerţului cu servicii, 
precum şi datorită consolidării şi îmbunătăţirii regulilor GATT. 


România participă, de asemenea, la noua rundă de negocieri privind extinderea 
reciprocă a preferințelor comerciale în cadrul Acordului privind sistemul global de 
preferințe comerciale între țările în curs de dezvoltare. 


Ca urmare, în anli 1993 şi 1994 volumul exportului a înregistrat ritmuri ridicate de 
creştere, respectiv 12,1% în 1993 şi 30,1% pe primele 9 luni din 1994. 


În ce priveşte structura exportului sunt de menţionat: 


a. Creşterea în primele 9 luni ale anului 1994 a ponderii exportului de produse 
minerale şi conbustibili la nivelul din 1992 (13,1%) după scăderea din 1993, când 
ponderea a fost de 11,7%. În aceste condiţii se estimează că în 1994 se vor încasa 
din exportul acestor produse circa 700 - 750 mil. dolari, față de o medie de 570 mil. 
dolari în 1992 şi 1993. Cu toate acestea, volumul valoric estimat se va realiza cu un 
export fizic mai mare decât cel obţinut în anul 1993, întrucât indicele de preţ realizat 
până în prezent este subunitar şi nu se întrevăd modificări esenţiale pe piaţa inter- 
naţională la prețul acestei grupe de produse. 


b. Reluarea în anul 1994 a creşterii valorice a exportului de produse chimice, 
materiale plastice, cauciuc şi produse din acestea. Dacă în anul 1992 din exportul 
acestor produse s-au încasat 507 mil. dolari (11,6% din exportul total), iar în anul 
1993 nivelul a fost de 426 mil. dolari (8,7%), pe primele 9 luni din 1994 s-au realizat 
406 mil. dolari (9,8). 


c. Creşterea în continuare a exportului de lemn, celuloză şi mobilier, produse 
textile şi încălțăminte. Astfel, din exportul de lemn, celuloză şi mobilier s-au încasat 
532 mil. dolari în 1992, pe primele 9 luni din 1994 s-au realizat 446 mil.dolari (10,8% 
din total), iar din exportul de produse textile şi încălțăminte încasările au reprezentat 
538 mil. dolari în 1992 (12,1%), 944 mil. dolari în 1993 (19,3%) 964 mil. dolari în 
primele 9 luni din 1994 (23,3%). 


d. Păstrarea unei ponderi Importante a exportului de metale şi articole din metal 
(18,2% în 1994), corespunzător unel valori de 964,3 mil. dolari în primele 9 luni din 
acest an. 


e. Scăderea În continuare a ponderii exportului de produse ale industriel con- 
strucţiilor de maşini cu toate că indicele de preţ înregistrat în semestrul | 1994 la 
această categorie se prezintă cu 10% peste realizările din anul trecut. 


f. În ce priveşte exportul de produse agroalimentare este de arătat că ponderea 
grupei de produse animaliere şi ale regnului animal este în scădere (de la 4,2% în 
1992 la 3,3% În 1993 şi 3,4% In 1994), tendinţă care se manitestă şi în domeniul 
exportului de produse vegetale; excepție face exportul de grăsimi şi uleiuri (câte circa 
60 mil. dolari în 1993 şi 1994, faţă de 7,7 mil. dolari în 1992), 
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Exportul românesc esto îndreptat În ca mal mare parte spre Europa, ponderea 
acestela reprezentând o uşoară tendință de scâdore, tn contextul creşterii ponderii 
exportului spre America, ca urmare a reobținerii clauzei naţiunii celei mai favorizate 
în noul Acord Comerclal cu SUA. 


În cadrul exportului spre Europa se manifestă o tendință de creştere spre țările 
Uniunii Europene - de la 1,4 mld. dolari în 1992 la 1,9 mld. dolari în 1993 şi pe primele 
9 luni din 1994 - în timp ce exportul în țările AELS, a scăzut de la 240 mil. dolari în 
1992 la 226 mil. dolari în 1993 şi la 134 mil. dolari în primele trei trimestre din 1994. 
O tendinţă de reducere o prezintă și exportul spre celelalte țări din Europa, a căror 
pondere a scăzut de la 32,2% în 1992 la 22% în 1993 şi la 17,6% în 1994. Cea mai mare 
scădere se înregistrează în relaţiile cu Rusia, ponderea exportului devenind 3,7% în 
1994 față de 9,5% în 1992. 


Exportul spre țările din Africa şi Orientul Mijlociu prezintă o tendinţă de creştere 
în 1994 (16,2% din exportul total), după ce în anul 1993 a manifestat o oarecare 
scădere determinată de situaţia politică din această zonă. 


O evoluție ascendentă are exportul spre America. Astfel, exporturile spre SUA 
realizate pe primele 9 luni din anul 1994, au depăşit cu mult valoarea absolută a 
nivelurilor realizate în anii precedenţi, estimându-se ca până la finele anului să atingă 
150-160 mil.dolari, reprezentând practic dublarea nivelului realizat în 1992. 


Deşi, aşa cum s-a arătat, volumul exportului a sporit în ultimii doi ani, totuşi acesta 
este de numai circa 500 mil. dolari/lună. În aceste condiţii, se apreciază că potențialul 
de producție al țării noastre oferă posibilități încă nevalorificate de lărgire a schim- 
burilor cu alte țări şi situează în continuare printre direcțiile prioritare de acţiune, 
stimularea în şi mal mare măsură a producţiei de export şi a exportului. 


Volumele de import ale României depăşesc în continuare volumele de export, dar 
gradul de acoperire este în continuă creştere, astfel: 69,7% în anul 1992, 75% în 1993 
şi 93% pe primele 9 luni din 1994, ritmurile de creştere a importurilor fiind interioare 
celei a exporturilor. 


Analiza modificărilor în structura importului relevă următoarele aspecte mai im- 
portante: 


a. Importul de produse agroalimentare prezintă o evidentă tendință de scădere, 
atât ca volum absolut, cât și ca pondere în volumul total al importurilor. importul de 
produse agroalimentare a reprezentat 996,7 mil. dolari (15,9% din total import) în anul 
1992, diminuându-se uşor în anul 1993 la 966,4 mil. dolari (14,8%), pentru a scădea 
la numa! 395 mil. dolari (8,9%) în primele 9 luni ale anulul 1994. Cea mai spec- 
taculoasă scădere se înregistrează la cereale. Evoluţia reformei în agricultură, 
precum şi condiţiile climatice favorabile au condus la realizarea unor producții interne 
de cereale, care asigură necesarul de consum în 1994, astfel că în acest an nu se va 
importa grâu și porumb. În aceste condiţii în cadrul poziţiei import de cereale vor fi 
cuprinse numa! circa 65 mil. dolari (1% din total import, pentru orz şi orez), față de 
241,4 mil, dolari (3,9%) în 1992 şi 378,4 mil.dolari (5,6%) În 1993. 


O evoluţie descendentă prezintă şi Importurile de zahăr al produse din zahăr, 


băuturi şi țigări, ultimele două grupe de produse, fiind influențate şi de regimul 
accizelor și al preţurilor de referință la Import. 
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A b. Importul de produse minerale gl combustibili deține principala pondere š 
totalul importului, acesta reprezentând 2025 mil. dolari (32,4%) in anul 1992, wa cp 
dolari (28,7%) în anul 1993 şi 1330 mil. dolari (29,9%) în primele 9 luni din anul 199 ; 
În cadru acestor volume circa. 90% din fondurile valutare reprezintă cheltuielile 
pentru combustibili şi energie. 


Pentru titel, resursele asigurate din import prezintă o tendinţă de creștere poeu 
a compensa, în cadrul balanței energetice, diminuarea contribuţiei gazelor naturale 
asigurate din țară. 


c. importul de produse chimice, materiale plastice, cauciuc şi produse din aces- 
tea prezintă, față de 1992, o tendinţă de creștere atât ca volum absolut, cât şi ca 
pondere, reprezentând 592 mil. dolari (9,5%) în 1992, 716 mil. dolari (11%) în 1993 și 
481 mil. dolari (10,8%) în primele 9 luni din acest an. 


d. importul de materiale textile şi încălțăminte, corelat cu exportul de asemenea 
produse, prezintă o uşoară tendință de creştere, reprezentând 820,7 mil. dolari 
(12,6%) în 1993 şi 588 mil, dolari (13,2%) în primele 9 luni din 1994. 


e. importul de produse ale industriei construcțiilor de maşini deţine o pondere 
importantă înregistrând o tendinţă de creştere. Această grupă de produse a reprezen- 
tat 1444,4 mil. dolari (23%) în anul 1992, 1577,4 mil. dolari (24,2%) în anul 1993 şi este 
estimată la 1702 mil. dolari (26,6%) în anul 1994. Ţinând seama de faptul că cca. 72% 
din totalul importului la această grupă de produse o reprezintă bunurile de capital 
necesare retehnologizării economiei, creşterea ponderii acestor importuri reprezintă 
investiția necesară asigurării exporturilor viitoare. 


Volumul total al investiţiilor străine în România se ridică la circa 945 milioane 
dolari (la 30 septembrie 1994, numărul societăților comerciale cu participare străină 
fiind de 38301). 


Semnificativ este faptul că anul 1994 aduce un plus evident în acest domeniu. 
volumul investiţiilor străine pe primele 9 luni fiind de 1,9 ori mai mare comparativ cu 
cel al întregului an precedent. Această situație se datorează, în principal, efectelor 
favorabile ale perfecţionării cadrului legislativ, prin care s-au acordat facilități 
suplimentare investitorilor străini, precum şi măsurilor luate pentru creşterea 
eficienţei activităţii de atragere a investiţiilor directe de capita! străin. 


Referitor la structura capitalului investit este de menţionat că investitiile de peste 
1 milion dolari reprezintă 76,3% din totalul investițiilor străine în România, iar cele 
între 500 mil - 1 mil. dolari, 7,3%; Investiţiile de peste 400 mii dolari reprezentând 
96,2% din totalul investiţiilor. 


Orientarea pe ramuri a investiţiilor de peste 1 millona dolari. scoate în evidenţă 
opțiunea către activităţi Industriale (88,2), lar în cadrul acestora, 17.6% în industria 
extractivă; 18,6% In industria construcţiilor de maşini; 10,8% în industria electroteh- 
nică şi electronică; 9,5% În Industria uşoară; 31,7% în Industria alimentară. Către 
agricultură s-au orlentat 11,8% din Investițiile de peste 1 milion dolari. 


Din punc! de vedere al originii investiţiilor străine se remarcă taprul că principalul 
investitor este Grupul 24 (83% din capitalul investit şi 53% din numâtrul de societăți 
cu participare străină înființate). Ţărilor membre ale Unlunii Europene le revine 56% 
din capitalul investit şi respectiv 33%, lar țărilor membre AELS 7% şi respectiv 5%. 
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Din punct de vedere al localizării geograllco, In coca co priveşte capitalul Invasth 
pe primul loc se allà Europa Centrală (66%), urmată de America de Nord (17%) 
Orientul Mijlociu şi Asia (cu câte 6%), În privința numărului de societăți comarolala cu 
participare străină înființate, Europa Oooldontala dollno 39%, Orientul Mijlociu 31%, 
Asia 14% şi America do Nord : 6%, 


35.2. Integrarea României în structurile europene 


Admiterea României ca membru cu dropturi depline în Consiliul Europei, 
încheierea Acordului de asociere a României la Uniunea Europeană și a Acordului 
interimar, adâncirea colaborării cu Asoclaţia Europeană a Liberulul Schimb, sem 
narea parteneriatului pentru Pace cu NATO (România a fost prima țară care a semnat 
acest document), obținerea statului de partener asoclat la Uniunea Europei Occiden 
tale (UEO), precum si participarea activă în cadrul Conferinţei de Securitate şi 
Cooperare Europeană (CSCE) la negocierile pentru întărirea încrederii şi securităţii şi 
pentru dezarmare în Europa, la mişcarea de idei pentru definirea conceptului de nouă 


Europă au constituit paşi hotărâtori pa linia integrării țării noastre În structurile 
euro-atlantce. 


La 4 octombrie 1993 România a devenit membru al Consiliului Europei prin 
depunerea instrumentelor de aderare la Statutul Consiliului Europei și semnarea 
Convenţiei Europene a drepturilar omului. 


România a aderat până în prezent la 28 instrumente juridice ale Consiliului 
Europei şi a semnat alte şase care urmează să fie supuse ratificării. 


Au fost semnate şi ratificate o serie de convenții și Instrumente deosebit de 
relevante pentru adâncirea procesului de integrare în structurile funcţionale ale prin- 
cipalului organism pan-european în domeniul drepturilor omului: Statutul Consiliului 
Europei; Convenţia europeană a drepturilor omului: Convenţia europeană în materie 


de adopțţii; Convenţia europeană pentru prevenirea torturii şi a pedepsei sau 
tratamentelor inumane sau degradante. 


Totodată, România a aderat la Acordul general asupra privilegiilor şi imunităților 
Consiliului Europei şi a semnat Carta Socială Europeană, Carta Europeană a 
Autonomiei Locale, Protocolul nr.11 la Convenţia europeană a drepturilor omului 


România și-a exprimat cu claritate opțiunea fermă pentru Integrarea deplină în 
Uniunea Europeană (UE), precum şi hotărârea de a-şi îndeplini toate angajamentele 
asumate prin Acordul de asociere, semnat la 1 februarie 1993, inclusiv realizarea 
adaptărilor necesare în planul mecanismelor economice, care să permită trecerea de 
la statutul de asociat la cel de membru al Uniunii Europene. 


Acordul European de Asociere şi forma sa aplicată în devans - Acordul interimar 
- sunt veritabila instrumente ale reformei, Sprijinul asigurat prin acord în ceea ce 
priveşte reintegrarea Românie! în structurile europene dă conținut perspectivei con- 
tinuării reforme! spre un model compatibil european. 
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Í i in- 

Compatibilitatea este pregătită de stadiul la care construcţia MN a r. ` 
stituțională pentru reformă a ajuns in prezent $i este aslguratá de mecanism mr 
angajamentele asumate prin acord, elementul esenţial fiind armonizarea progre - 


Ca urmare, parcurgerea perloadel de tranziţie conform angajamentelor PEE 
şi eventuala accelerare a dinamicii acestela are un rol hotărâtor în pregătirea 
corespunzătoare a României pentru atingerea obiectivului final - ADERAREA. 


Recent, Comisia Europeană a elaborat „Strategia de pregătire a ţărilor din Europa 
Centrală şi de Est pentru aderarea la Unlunea Europeană”. 


Elaborarea acestul document se înscrie pe linia orientării prioritare a Uniunii 
Europene de impulslonare a raporturilor acestela, care să facă posibilă aderarea. 


România şi-a exprimat satisfacția în legătură cu conţinutul acestui document şi a 
apreciat că acesta este expresia unor noi relaţii economice şi politice între Uniunea 
Europeană si cele şase țări asociate şi exprimă, în acelaşi timp, interesul Uniunii în 
susținerea eforturilor acestora pentru convergenţă şi integrare. 


„Strategia“ asigură un tratament nediscriminatoriu pentru cele 6 țări asociate în 
ceea ce priveşte viitoarea aderare. 
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Realizarea în perspectivă a unui dialog structurat la nivel guvernamental în for- 
mula 12 + 4 + 6 va asigura adevărate relaţii de parteneriat între U.E. şi viitoarele 
candidate la aderare. 


Au fost ratificate şi au intrat în vigoare şi alte înțelegeri între România şi Uniunea 
Europeană, ca de exemplu: Acordul privind protecţia reciprocă şi controlul denumirii 
vinurilor, Protocolul adiţional anexă la Acordul European privind accelerarea con- 
cesiilor acordate de Uniunea Europeană ş.a. 


În domeniul schimburilor comerciale, accentul s-a pus pe îmbunătăţirea accesului 
pe piețele comunitare a unor produse agricole şi industriale româneşti aşa cum 


rezultă de altfel şi din protocolul Adiţional anexă la Acordul european şi Acordul 
interimar. 


În prezent relațiile economice dintre România şi CE au la bază acordurile şi 
aranjamentele, semnate cu Comunitatea Europeană, ca entitate, şi anume: 


a. Acordul de comerţ, cooperare comercială şi economică dintre România, pe de 
o parte şi Comunitatea Economică Europeană şi Comunitatea Europeană a 
Cărbunelui și Oţelului, pe de altă parte, care a intrat în vigoare la 1 mai 1991. 


Până la ratificarea de către toate statele membre ale CE a Acordului European de 
asociere a României la Comunitățile Europene, acest acord rămâne în vigoare pentru 
prevederile privind cooperarea economică. 


b. Aranjamentele tehnice pentru carne de porc, carne de pasăre, unele sortimente 
de brânzeturi și vinuri, prin care s-a convenit respectarea de prețuri minime la 


exportul românesc de astfel de produse pentru evitarea aplicării de către CEE de taxe 
suplimentare, 


c. Acordul României pe calea reformelor democratice a fost urmată pe plan extern 
de promovarea unel politici de bună vecinătate şi de cooperare Internaţională, care 
să conducă la integrarea ţării noastre în procesul de construlre a unel Europe unite 
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În acest sens s-a acordat şi continuă să se acorde o importanţă deosebită 
dezvoltării şi diversiticării, pe baze noi, a relațiilor României cu Comunitățile 
Europene, care să asigure premisele dezvoltării durabile a schimburilor comerciale si 
ale cooperării economice, politice și culturale în toate domeniile de interes reciproc. 


Un prim pas în această direcţie l-a constituit adoptarea, încă din 7 ianuarie 1990 
a declarației nollor organe ale puterii cu privire la importanța pe care România o 
acordă dezvoltării relaţiilor economice cu CEE, stabilirea de relaţii diplomatice cu 
Comunitățile Europene şi acreditarea unui ambasador pe lângă CE. 


În conformitate cu această poziţie au fost intensificate demersurile pe lângă 
autoritățile comunitare şi țările membre ale CE în vederea începerii negocierilor 
privind încheierea unui acord de asociere a României la Comunitățile Europene. 


Cu ocazia sesiunii Comisiei Mixte, la 30 mai 1991, partea română a înmânat 
preşedintelui părții comunitare o scrisoare conţinând cererea oficială de începere a 
negocierilor în vederea asocierii României la Comunitățile Europene. 


În perioada 20-21 decembrie 1991 au avut loc la Bucureşti discuţii exploratorii, cu 
reprezentanții Comisiei CE în problema negocierii Acordului de asociere a României 
la CE, care au fost urmate de deschiderea oficială a negocierilor de fond, în perioada 
19-20 mai 1992 şi desfăşurarea, în aceeaşi perioadă a primei runde de negocieri. 
După alte cinci runde de negocieri (18-19 iunie 1992, 16-17 iulie 1992, 14-15 sep- 
tembrie 1992, 12-13 octombrie 1992 şi 3-4 noiembrie 1992 a fost finalizat Acordul 
European de asociere a României la CE şi Acordul Interimar de aplicare anticipată a 
prevederilor privind aspectele economice şi comerciale stipulate în Acordul 
European de asociere. Ambele acorduri au fost parafate, la Bruxelles, la 17 noiembrie 
1992 şi au fost semnate la 1 februarie 1993. 


De la data de 1 mai 1993 au intrat în vigoare prevederile Acordului Interimar 
privind comerţul şi aspectele legate de comerțul dintre România şi CE. 


d. Protocolul Adiţional privind comerţul cu produse textile dintre România şi CEE, 
anexă la Acordul European. 


Acest acord a fost semnat la Bruxelles la 30 aprilie 1993, iar prevederile sale se 
aplică de facto de la 1 mai 1993. 


e. Protocolul Adiţional la Acordul Interimar privind comerţul şi aspectele legate de 
comerțul dintre România, pe de o parte, şi Comunitatea Economică Europeană şi 
Comunitatea Europeană a Cărbunelui si Oţelului, pe de altă parte, precum şi la 
Acordul European privind instituirea unel asocieri între România, pe de o parte şi 
Comunitățile Europene și statele membre ale acestora, pe de altă parte. 


Protocolul Adiţional conţine concesiile suplimentare acordate de CE în urma 
reuniunii Consiliului European de la Copenhaga (21 - 22 iunie 1993). A fost semnat la 
Bruxelles la 21 decembrie 1993 lar prevederile sale au intrat în vigoare de la 1 
februarie 1994, 


f. Acordul dintre România și Comunitatea Europeană privind protecția reciprocă 
şi controlul denumirii vinurilor, şi Acordul sub forma de schimb de scrisori între 
Comunitatea Europeană și România privind stabilirea reciprocă de contingente 
tarifare pentru anumite vinuri. 


Se 


a 
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ază preferenţială a condiţiilor de 
bre ale CE şi acordarea, pe 
Ania de vinuri provenind din 


Aceste acorduri prevăd îmbunătăţirea pe o b 
acces pentru vinurile româneşti pe piețele țărilor mem 
principiul asimetrlei, a unor facilităţi la importul în Rom 
aceste țări. 

Acordurile au fost semnate la Bruxelles la 26 noiembrie 1993, iar prevederile lor 
se aplică începând de la 1 februarie 1994 (Acordul privind stabilirea concesiilor 
taritare) şi respectiv 1 martie 1994 (Acordul privind protecția reciprocă şi controlul 
denumirii vinurilor). 

g. Acordul sub formă de schimb de scrisori între România şi Comunitatea 
Europeană modificând Acordul interimar privind comerţul şi aspectele legate de 
comerțul dintre România, pe de o parte şi Comunitatea Economică Europeană şi 
Comunitatea Europeană a Cărbunelui şi Oţelului, pe de altă parte, precum şi Acordul 
European instituind o asociere între România, pe de o parte şi Comunitățile Europene 
şi statele membre ale acestora, pe de altă parte, în versiunea lor prin Protocolul 
Aditional semnat la 21 decembrie 1993, la Bruxells. 


Prin acesta se prevede acordarea eşalonată în următorii 3 - 5 ani (începând cu 1 
iulie 1994) de facilități suplimentare României care să compenseze întârzierea inter- 
venită în punerea în aplicare de către CE a concesiilor la produsele agricole şi 
alimentare, aferente perioadei 1 mai 1993 - 31 decembrie 1993, stipulate în Acordul 
European şi Acordul Interimar. 


Principalele preocupări privind relaţiile economice ale României cu UE şi țările 
membre pornesc de la interesele specifice ale țării noastre în perioada de tranziţie 
spre economia de piaţă şi de la perspectiva conectării României la structurile 
europene, cu luarea în considerare, totodată, a proceselor în curs de desfăşurare 
actualmente în Europa, precum şi a evoluţiei previzibile a acestora (crearea pieței 
unice, realizarea Spațiului Economic European, conturarea bazelor Uniunii 
Economice şi Monetare Europene, asocierea şi aderarea a noi state la CE, realizarea 
de noi zone de comerţ liber etc.). 


În acest context, principalele obiective pe care România le urmăreşte în actuala 
etapă sunt următoarele: 


1. Urgentarea ratificării Acordului european de asociere a României la UE de către 
toate statele comunitare. 


- până în prezent, procedurile de ratificare au fost încheiate de câtre 11 state 
membre. 

- ratificarea Într-un timp scurt va permite României să aplice prevederile sale în 
totalitate, asigurând o mal bună pregătire în vederea integrării sale în structurile 
comunitare şi va avea efect favorabil asupra climatului institutional din România. 


2, Continuarea și finalizarea negocierilor vizând închelerea unui acord între UE şi 
țările din Europa Centrală şi de Est cu privire la serviciile de transport pe căi 
navigabile; 


3, Începerea de negocieri cu Comisia CE pentru încheierea unui Protocol adițional 
la Acordul European de asociere a României la UE privind participarea la noi 
programe comunitara deschise de UE faţă de țările din Europa Centrală şi de Est 
cum sunt: cercetare-dezvoltare, turismul, mediul inconjurător şi educația. 


RI ROMÂNIA ÎN CIRCUITUL ECONOMIC INTERNAȚIONAL ? ECONOMIA POLITICA 


4. antamarea do discuţii exploratorii în vederea ino helerii unul acord între 
România sl UE în domeniul poscultulul, 


5, Inițierea do discuţii exploratorii pentru negocierea aderării României la sistemul 
european de transport, care să prevadă, de asemenea, asistența tehnică ce urmează 
a ti acordată României în acest domeniu; 


6. Continuarea demersurilor vizând îmbunătăţirea condiţiilor de acces ale 
produselor româneşti pe plata comunitară prin: 


- majorarea contingentelor tarifare la Importul în UE a unor produse agricole de 
interes pentru România; 


- obținerea de concesii la produsele agricole care nu aveau performanțe la expor- 
turile în CEE, în perioada considerată de bază; 


- majorarea unor contingente și plafoane tarifare la unele produse industriale de 
interes la' exportul românesc (mobilă, sticlărie, ceramică, acid adipic, îngrășăminte 
chimice etc.); 


- armonizarea calendarului de eliminare a taxelor vamale la importul de produse 
siderurgice româneşti cu cel practicat în relaţiile cu Polonia şi Ungaria; 


- majorarea limitelor de acces în UE pentru unele produse textile româneşti şi 
accelerarea, pe această cale, a procesului de liberalizare a comerțului în acest 
sector; 


- menţinerea şi dezvoltarea, în domeniul textilelor a traficului de perfecţionare 
pasivă (lohn economic) şi definirea clară a acestei activităţi în cadrul Comisiei 
Europene; soluționarea problemei scutirii complete de taxe vamale şi pentru 


produsele textile realizate în regim de TPP economic, care sunt liberalizate la impor- 
tul în UE. 


7, Acordarea de asistenţă din partea UE şi statelor membre în procesul de restruc- 
turare, retehnologizare şi modernizare a industriei, agriculturii, transporturilor, 
telecomunicațiilor şi serviciilor din România; 


8. Acordarea de asistenţă din partea UE şi statelor membre în procesul de ar- 
monizare, îndeosebi, într-o primă etapă, în domeniul politicii comerciale şi agricole, 
al transporturilor terestre şi aeriene, al standardelor şi normelor tehnice şi al 
măsurilor vizând protecția consumatorilor. 


9, Continuarea asistenței financiare acordate de UE prin programul PHARE şi alte 
programe, prin luarea în considerare a proiectelor prezentate de partea română: 


10, Includerea României în prolectele UE privind realizarea în perspectivă a rețelei 
transeuropene de transporturi combinate, rețelei rutiere transeuropene, rețelei tran- 
seuropene de căi navigabile și a sistemului transeuropean de telecomunicații; 


11, Sprijinirea aplicării prevederilor Acordului vizând cooperarea comercială. 
facilitarea acordării operative de vize operatorilor economici români care efectuează 
călătorii de afaceri în ţările membre ale UE, ținând seama de rolul cooperării comer- 
ciale, economice şi în alte domenii in cadrul Acordului european. 
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- neloială - déloyal - unfair - unloyale. p. 179 
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- variabil - variable - variable - variable. p. 146, 148, 149 

Cost al viel - Coût de la vie - Cost of living - Lebenskosten. p. 362, 363 

Cost al reformei - Coût de la réforme - Cost of the reform - Reformkosten. p. 601, 613, 629 

Coșul bunurilor de consum - Le panier de biens de consommation - Basket of consumption goods 
- Konsumguterkorb. p. 362 

Credit (împrumut) - Crédit - Credit (loan) - Kredit. p. 231, 232, 244, 266, 548, 549, 550, 551, 610. 
613, 614 


Creștere economică - Croissance économique - Economic growth - Wirtschattswachstum. p. 317, 


822-333, 581, 582 
- extensivă - extensive - extensive - extensives. p. 332, 581, 587 
- infiaţionistă - infiationiste - inflationary - Intlationistisches. pg. 420 
- intensivă - intensive - Intensive - Intensives. p. 332, 333 
- negativă - negative - negative - negatives. p, 324 
- neinfiaționistă - nonintiationiste - non-intiationary - intiationsloses, pg. 420 ` 
Zero, zero - zero - Null-Wachstum. p. 324 
Criză economică: - Crise óconomique - Economic crisis - Wirtschattskrise. p. 389 
: în România - en Roumanie - in Romania + in Rumânien. p. 602-613, 425, 427, 428 
Curbă - Courbe - Curve (schedule) - Kurve. p.80, 148. 
- a cererii - de la demande - demand - Nachiragekurve. p. 80, 82, 83, 84, 86 
- a costului - du coût - cost - Kostenkurve, p. 148, 149, 150, 156, 158 


fëmmen ere 


~ a ofertei - de l'otfre - supply - Angebotskurve. p. 114, 115, 118, 119, 120, 121 


- a posibilităţilor de producţie - de possibilités de production - production possibilities - der 
Produktionsmâ&glichkeiten. p. 20, 21 


- a producţiei - de la production - production - Produktionskurve (Ausbringungskume). p. 16 
de isoprodus - isoproduit - isoquant - Isoproduktkurve. pg. 139 

- de isoutilitate - isoutilită - indifference - Isometzenkurve. p. 100, 102, 104 

Curba lul Engel - La Courbe de Engel - Engel curve - Engel-Kurve. p. 110, 111 

Curba Phillips - Courbe de Phillips - Phillips curve - Phillips- Kurve. p. 403, 404 

Curs valutar - Cours de change - Exchange rate - Devisenkurs, p. 544, 610 


2 


D 


Datorie externă - Dette externe - External debt - Aufenschuld. 548-551, 612, 619, 620, 633 


- serviciul datoriei externe - service de la dotte externe - external debt service - Aufenschulddienst 
p. 549, 550, 612. 


Datorie publică - Dette publique - public debt - öffentliche Schuld. p. 433 


Decalaj economic - Ecart économique, Décalage - Economic gap - ökonomischer Unterschied. p 
477, 589 


- absolut - absolut - absolute - absoluter. pg. 477 

- relativ - relatif - relative - relativer. p. 477 

- structural - structural - structural - struktureller. p.478 

- tehnologic - technologique - technological - technologischer. p. 477, 478 

Decizie economică - Decision economique - Economic decision - ökonomische Entscheidung. p 
46, 53, 569, 599 

Detlator - D&flateur - Deflator - Deflator. p. 320, 417, 624 

Defiaţie - D&flation - Deflation - Deflation. p. 422 

Democraţie - Democratie - Democracy - Demokrate. p. 38, 54, 59, 594 

Depozit bancar - Dep6t bancaire - Bank deposit - Bankeinlagen. p. 231 

- monetară - de la monnnaie - monetary - Wâhrungswertverlust. p. 415 

Depreciere - Devaluation - Depreciation - Entwertung, p.411 


Depresiune economică - Depression economique - Economic recession - ökonomische Depres- 
sion. p. 379, 486 

Devalorizare - Devaluation - Devaluation - Wertverlust. pg. 411 

Dezechilibru economic - Desequilibre (instabilité) economique - Economic disequilibrium - 
&konomisches Ungleichgewicht. p. 337-346, 348, 550, 585-592, 411, 412 


Dezvoltare ecologică - Developpement ecologique - Ecological development - ökologische 
Entwicklung, pg. 502, 503, 453-460 


Dezvoltare economică - Developpement économique - Economic development - ökonomische 
Entwicklung. p. 325, -,582-585, 450, 460 


Dezvoltare economică durabilă - Developement économique durable - Sustainable developement 
- ökonomische Danerentwicklung pg. 444-475 


Dividend - Dividende - Dividend - Dividende. p. 250 

Diviziunea socială a muncii - Division social du travail - Social division ot labor - soziale 
Arbeltstellung, p.44, 46. 

Diviziunea mondială a muncii - Division mondiale du travail - International division of labor - 
internationale Arbeitsteilung. pg. 609-512 

Dobânda - Intérêt - Interest + Zins. p.255, 264-278, 550 

- în sens larg ° au sens large - in a broad sense - im erweiterten Sinn. p. 266 

. în sens restrâns - au sens restrent - in a limited sense - im engen Sinn. p.268 

. nominală - nominale - nominal - Nominalzins, p.267, 268 

- simplă - simple + simple - eintacher, p. 204 

- reală - reele - real - Realzins. p. 267, 268 

Drepturi speciale de tragere > Droits speciaux de Tirage - Special Drawing qY e 
ziehungsrechte, p. 542 
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Duopol - Duopole - Duopoly - Dyopol. p. 192 
Duopson - Duopsone - Duopsony - Dyopson. p. 192 


E 

Echilibru economic - Equilibre économique - Economic equilibrum - ökonomisches Gleichgewicht, 
p. 337-346 

- bânesc (monetar) - monétaire - monetary - monetàres. p. 341, 342 

- bugetar - boudgétaire - budgetary - Haushaltsgleichgewicht. p. 431 

- dinamic - dinamique - dynamic - dynamisches. p. 338 

- ecologic - ecologique - ecological - ökologisches. p.453 

- financiar - tinanciere - financial - finanzielles. p. 339 

- macroeconomic - macroéconomique - macroeconomic - makroókonomisches. p. 338 

- material - material - matériel - materielles. p. 339 

- microeconomic - microeconomique - microeconomic - mikroókonomisches. p. 338 

- parțial - partial - partiel - partielles. p. 346 

- pe termen lung - à long term - in the long run - langfristiges. p. 338 

- pe termen sucrt - à court term - in the short run - kurzfristiges. p.338 

- resurselor de muncă - de ressources de travail - of labor resources - der Arbeitsressourcen. p. 339 

- static - statique - static - statisches. p. 338 

- valoric - valorique - in value terms - wertmăfiges. p. 


Echilibru al consumatorului - Equilibre du consummateur - Consumer equilibrium - Konsumen- 
tengleichgewicht. p. 104, 107-112 


Echilibru general - Equilibre général - Market equilibrium - Marktgleichgewicht. p.346-350, 622 


Echilibru al producătorului - Equilibre du producteur - Producer equilibrium - Produzentengleich- 
gewicht. p. 154 


Economie a bunăstării - Economie de bien-être - Welfare economy (economics) - Ökonomie des 
Wohlstands. p. 489-492 


Economie - Economie - Economy - Wirtkschaft. p. 42, 47, 54, 475, 593 

- dirijată - dirigée - command - gelenkte. p. 579-581 A 

- de piaţă - de marché - market - Marktwirtschaft. p. 42-47, 54, 55, 579 

- de schimb - d'échange - exchange - Tauschwirtschaţt. p. 42-47 

- de tranziţie - de transition - transition - Ubergangswirtschaft. p. 593-601 

- închisă - ferme - closed - geschlossene. p. 475, 476 

- mixtă - mixte - mixed - gemischte. p. 57 

- naturală - naturale - barter - Naturalwirtschaft. p. 42-43 

- reală - réelle - real - Realwirtschaft, p. 57 Ë 

- socială de piaţă - sociale de marché - social market - soziale Marktwirtschaft. p.66 


Economie (activitate economică) - Activité économique - Economy (economie activity) - 
Wirtschaft (Wirtschaftstătigkelt). p. 11, 18-22 


- de scară - d'échelle - scale economies - Skalenwirtschatt. p. 159 

- normativă - normative - normative economics - normative. p.17 

- pozitivă - positive - positive economics - positive. p.17 

- subterană - souserraine - underground economy = untergrundige. p. 586, 587 


Economie Internaţională - Economie internationale, International Economy, internationale 
Wirtschaft pg. 506-509 


Economie mondială - Economie mondiale - World economy - Weltwirtschatt. p. 506, 558, 618 


Economie naţională - Economie nationale - National economy - Volkswirtschatt 
(Nationalökonomie), p. 22, 307, 485, 512, 513, 632, 633 


Economie politică - Economie politique (Economique) - Political economy (Economics) - 
Volkswirtsohaftslehre, p. 33-36 


Economii - Epargnes - Savings - Sparen. p. 72, 73, 339, 340, 367-372 


Ecuaţie cantitativă a schimbului - Ecuation quantitative de l'echange - Quantitative equation ot 
exchange - quantitative Tausohgleiohung. p. 249, 267, 268 
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Etaote de comerţ: Bilete de commeros. Commerolal (negotiabie) bilis - Handelselfeki. p. 530 — 
Efeot de substituție - Rifat de aubatitution . Bubatitution effect Bubstitutionselfekt. p. 227 
A Eteot de venit . Bilet da revanu - Income eiieet - Einkornmensellekt, p. 227 
Eteot sconomle (rezultate soonomloe) - Bilet doonornique (Resultats économique) - Economic 
stisot - wirtsohaltiloher Hifeki, p. 15, 155, 150, 327.922 


Etaotul Gitten : Bilat de Oitten :- Giffen effeot-. Gitten - Eilekt, p. 80 


Felen economică . Eifionoltó s0ânomique (Etflolenco) - Economic efficiency - Bkonomische 
Leistungsfăhigheit (Bffizlenz), p. 10, 156, 166, 330, 527, 628, 588, 590, 591 


Wlastlóltaté - Blastiolte - elastioity - Elastizität. p. 84-88, 116-122, 137 

- & oarerii » de la damanda - o! demand - Naohtragoslastizităt. p. 84, 85 

* a ofertei - de l'olire » of Supply - Angebotsolastizităt, pg. 116-122 

- a substituție! - de substitlon - oi Substitution - Substitutionsolastizităt. Pg. 137, 138 
Expanslune - Expansion (Aeprise)- Expansion - Expansion. p. 382, 383 

Export. Exportatlon - Export» Export (Austuhr). p. 341, 635, 636 

Externalităţi - Externalitâas - Extornalitios - @xtəorne Eltokto. p. 298-306 


F 
Factori de producție - Faotours de production - Production factors - Produktionsfaktoren. p. 
123-135, 929-032 
+ derivați - dərivós - derived - abgeloltoto, Pg. 124 
+ naturali - naturols - natural - naturliche. Pg. 126-128 
* primari - primairs - primary - primäre. pg. 124 
Faliment - Falllito - Bankruptoy - Bankrott (Konkurs). 


Fenomen economie - Phénomène économique - Economie phenomenon - Wirtschaftsphšnomien. 
p. 22 


Finanţare - Financement - Financing - Finanzierung. p. 262, 600, 618 
- bancară - bancalre - bank - Banktinanzierung, p. p. 232, 262 
Firmă - Firme - Firm- Firma. p. 75, 76, 562 


Fluctuaţii ale activității economice; Cyclicitó econornique - Fluctuations ot economic activity: - 
Konjunkturschwankungen dor Wirtschattstătigkeit. p. 374-386 


- acoldentale (întâmplătoare) - surgit par hazard (accidentelles)- random - zufällige. p. 374 
- ciclice - fluctuations cyoliques - oyclical - zyklische. p. 374, 375 
- sezoniere - saisonnières - seasonal - Salsonschwankungen. p.374 
Fluxuri economice: - Flux economique - Economic Iowa: - Wirtschattsstrăme. p. 70, 71-74 
- financiare - financiers - finanolal - finanziello, p. 519, 521 
- internaţionale - externes, internationaux - international - Internationale. p. 512, 513, 631, 632 
- monetare - monetaires - monetary - weltwelte. P. 71, 72, 73, 237, 411, 519, 521 
d - reale - roolis - roal - reale, p, 71, 411 
Formare brută de capital - Formation brutte de capital - Gross fixed capital formation ~ Brut- 


tokapltalbiidung. p. 130, 625 
Functia - Fonction - Funotion (schedule) - Funktion, p. 79, 80, 114, 141 


- a cererii - demande + demand sohodule - Naohiragefunkilon, p, 79, 80 

- a ofertei - offre - supply sohedule - Angebotstunktion, p. 114 

- Cobb Dóuglas - Cobb - Douglas - Cobb Douglas «Cobb » Douglas + Funktion, ETETE 

+ de consum + consommation - consumption ftunotion + Konsumtunktion, p. 108 

- de producție + de produotlon » produotlon funotion + Produktionatunktian. p9. 139, 141, 143. 161 
Fuziune - Fuslon » Merger - Fusion (Versohmelzung) - p.212 

Funotle de utilitate - Fonotion d'utilité - Utility tunation - Nutzentunktian. p; 107, 108, 109, 110 


G 


Gestiune sconomică - Gostlon 6conomiqua + Economie administration - Wirtsohatsverwaltung 
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H 


Hârtii de valoare - Titres de valeur - Securites - Wertpapier. p. 250, 536 
Hârtie monedă - Papier monnaie; voir la mounaie - Paper money - Papierwáhrung. p. 232 
Holding - holding - holding - holding, p.212 


Import + Importation - Import - Import (Einfuhr). p. 341, 636, 637 

impozit - Impôt - Tax: - Steuerp. p. 435, 436 

- negativ -négativ - negative - negatives. pg. 406,:437 

Incertitudine - Incertitude - Uncertainty - Unsicherheit. p. 24-27, 255, 256 


independenţă economică - Indópendence économique - Economic independence - wirtschaftliche 
Unabhângigkeit. p. 569 


Indexare - Indexation - Indexation - Indexierung.p. 224, 497 


Indicatori economici - indicateurs économiques - rconomic indicators (numbers) - Wirtschaftsin- 
dikatoren. p. 317-322, 418, 419, 420 


Intlatle - inflation - Inflation - Inflation. pg. 403, 408, 410 

- galopanta (hiperinflatie) - galopante - hyperinflation -gallopierende (Hyperinflation). pg. 421, 422 
- moderată - moderée - moderate - gemâfigte. p. 419 

- monetaro - bănească - monetaire - monetary - monetăre. p. 409, 413 

- prin cerere - par demande - by demand - nachfrageinduzierte. p. 413, 414, 416 
- prin costuri - par (bQts - by costs - kosteninduzierte. pg. 413, 415, 416 

- prin credit - par crédit - by credit- kreditinduzierte. pg. 413 

- prin monedă - par monnaie - by money supply - monetăre. p.pg. 409, 413 

- prin ofertă - par offre - by supply- angebotsinduzierte. pg. 413, 414 

- rapidă - rapide - rapid - rasende. 419 

- târâtoare - rampante - creeping- schleichende. pg. 419 

Informaţie - Information - Information - Information. pg. 124, 132, 133, 331, 518 
Infrastructura - Inphrastroucture- Infrastructure- Infrastruktur 

Inovare - Innovation - Innovation - Innovation. p. 330 


Instituţii financiare - Institutions financi6res- Financial institution - Finanzinstitutionen. p. 230, 
231, 233 


- case de ajutor reciproc - caisses d'aide mutuelle - mutual saving associasions - Anstalte für 
gegenseitige Hilfe. p. 235 


- case de economii - caisses d'epargne - saving banks - Sparkassen. p. 235 
- case de pensii - caisses de retraites - pension houses - Rentenanstalte. p. 235 


- cooperative de credit - cooperatives de credit- credit cooperatives - Genossenschaitsbanken. 
p.235 


Interese economice - Interets économiques - Economic interests - Wirtschattsinteressen. p. 57, 
561 


integrare economică - Intégration économique - Economic integration - ökonomische Integration. 
p. 557-576, 638-642 

investiţie - Investissement - Investment - Investition. p. 130, 361, 367-372, 582, 591, 599, 615, 616. 
623, 624, 625, 626 

- brută - brute - gross - Bruttoinvestition. p. pg. 120, 269, 

- de capital - de capital - capital - Kapitalanlage. p. 130, 369 

- fizică - fisique - physical - physische. p. 139 

- externă - &xterne - external - auflăndische p. 599, 600, 612 

-neta - nete - net - Nettoinvestition. pg.130, 369 

isocuanta - Isoquante - lsoquant - Isoquante, p. 128, 139, 140, 175 

isocost - isocoât - Isocost - Isokosten. p, 157 

Imprumut (oradit) - Emprunt » Loan (credit) + Kredit, p. 231, 192, 244 


a 
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inclinate marginală - Propension marginale - Marginal propensity - Neigung (Bereitschaft), p.364 


~ spre consum = vers de consommation - to consume - Konsumneinung (Konsumquste). p. 364, 366, 
367, 373 

- spre economie - vers d'epargnae - to save - Sparneigung (Sparquste). p. 373, 623, 624 

- spre invesțiții - vers d'investissement - to invest - Investitionsneigung. p. 623, 624 

- spre lichidare - vers de liquidită - toward liquidity - Liquiditătsneigung. p. 244 

Întreprindere - Entreprise , Société commerciale nontinanciăre- Enterprise - Unternehmen. p. 75, 
76. 561, 566 

- torme de întreprinderi - types d'entreprises - types ot enterprises - Unternehmentormen. p. 75 

Întreprinzător - Entrepreneur - Entrepreneur - Unternehmer p. 75, 561 


L 


Lege economică - Loi économique - Economic law (principle)- Skonomisches Gesetz. 22-24 


- legea avantajelor comparative - la loi des avantages comparatives - Law of comparative ad- 
vantages- Gesetz der komparativen Vorteile, p. 525 


- legea debuseelor a lui J.B. Say - La loi des débouchés de Say- Say's law - Saysches Theorem der 
Absatzmârkte. p. 384 


- legea generală a cererii - la loi générale de la demande - general law of demand - allgemeines 
Gesetz der Nachtrage. p.79, 80, 81 


- legea generală a ofertei - La loi générale de la'offre - General law of supply - allgemeines Gesetz 
des Angebots. p. 113-116 


- legea utilității marginale descrescânde (Gossen) - La loi de l'utilité marginale décroissante (de 
Gossen) -Law of decreasing marginal utility - Gesetz vom abnehmenden Grenznutzen. p. 98 


- legea lui L.Walras - La loi de L.Walras - Walras's law - Gesetz von Walras. p. 34 
- legea rarităţii - La loi de la rareté - scarcity law - Knappheitsgesetz. p. 17 


- legea randamentelor neproporționale - La loi des randements nonproportionnels - Law of deceas- 
ing returns - Gesetz der unproportionalen Erträge. p.172-176, 209, 291 


- legile lui Engel - les lois d'Engel - Engel's law - Engelsche Gesetze. p. 110, 111 
Legea fondului Funciar - La loi foncière - Land law - Bodengesetz. p. 615 


Legislaţie economică - Législation économique - Economice legislation - ökonomische 
Gesetzgebung. p!596, 615 


Liberalizarea prețurilor -Libéralisation des prix - Price liberalization - Preisliberalisierung. 203, 
542 


Libertate economică - Liberté économique - Economic freedom - ökonomische Treiheit. p. 22, 24, 
487 


Liberalism economic - Libâralism économique - Economic liberalism - ökonomischer Liberalismus 
Lichiditate - Liquidité- Liquidity - Liquidität. p. 48, 236, 237 
Locaţie de gestiune - Location de gestion, Mandetement - administration leasing - Miete. p. 596 


M 


Macroeconomle - Macrobconomie - Macroeconomios - Makroókonomie. p. 18, 21, 22, 30, 177, 306. 
307-310 

Management - Management - Management - Management. p. 67, 68, 168 

Manager - Manager; Entrepreneur » Manager - Manager (Geschăttstuhrer). p. 235- 239, 585, 609, 
610, 611 

Martă - Marchandise - Commodity - Ware. p. 52 

Masă monetară - Masse monétaire - Money supply - Geldmenge. p. 2395-239, 585, 609, 610. 611 

Măsurare economică - Quantification (Mesurement) économique - Economie measurement- 
ökonomische Messung. p. 317, 318 

Mecanism economic - Mechanism économique - Economie meóhanism - ökonomischer Mechanis- 
mus. p. 579-581, 590 

Mediu natura! - Environnement + Natural environment = natürliche Umwelt. p: 456 
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+ proteoția mediului - la protection de l'environnement - environment protection - Umweltschutz 
Metodă - Méthode - Method - Methode. p. 36:40 

Mezoeconomle - Mezotoonomle - Mezo -economy - Mesobkonomle. p. 317 

Mictroeconomle - Miorotconomie - Microeconomics - Mikroskonomie. p. 18, 21, 30, 78, 177 


Migraţie internaţională a muncii - Migration internationale du travail - International labour migra- 
tion - internationale Wanderung von Arbeit. p.521-523, 400, 572 


Model a! creșterii economice - Modèl de la croissance économique - Model of economic growth - 
Modell des Wirtschattswacstums. p. 333-336, 346-353, 531, 532 


- al echilibrului - de l'équilibre - of equilibrium - Gleichgewichtsmodell. 346-353 


- al evoluției ciclice - de l'évaluation cyclique- ot cyclical evolution - Modell des zyklischen 
Bewegung. p. 383, 386 


- model keynesian al echilibrului macroeconomic - le model keynessien de l'équilibre 
macroéconomique - keynesian model of macroeconomic equilibrium - keynesianisches Gesamtgleich- 
gewichtsmodell. p. 342, 343, 344, 347, 348 


- teoreti€ al economiei de piaţă - thăoretique de l'économie de marche - theoretical model of the € 
market economy - Modellkonstruktion der Marktwirtschaft. p. 54, 55, 56 


Monede- Monnaie - Money - Währung. p. 47, 235, 236, 541 

Monopol- Monopol - monopoly - Monopol. p. 192, 196-199. 

Monopson:- Monopson - Monopsony - Monopson. p. 192 

Multiplicator(ul) - Multiplicateur - Multiplier - Multiplikator. p.372, 373, 432 

- banilor - de la mounaie - money - Geldschâpfungsmultiplikator. 239, 242, 243 
- bugetar - budgétaire - budget -Haushaltsmultiplikator. p. 433 


- bugetului echilibrat - du budget équilibré - balanced budget - des ausgeglichenen Staat- 
shaushalts. p.433 


- de cheltuialá publicà - de dépense publique - public spending - der Staatsausgaben. p. 432 
- fiscal - de la fiscalité - fiscal - der Steuern. p. 432 

- investitiilor - des investissements - investment - Investitionsmultiplikator. pg. 373 

Muncă - Travail- Labor - Arbeit. p. 124-126 


N 


Nevoi umane (trebuinţe) - Besoins (n6câssit6es) humaines - Needs -menschliche Bedirinisse. p. 
13-16, 488, 489 


Nivel de dezvoltare economică - Niveau de développement économique - Level ot economie 
development - wirtschaftlicher Entwicklungsstand. p. 21 


Nivel de trai - Niveau de vie - Living standard - Lebensstand. p. 492-497 


O 


Obligaţiune - Obligation- Bond - Rentenpapier (Anleihe). pg. 250-251 

Ocuparea resurselor de muncă - Emploi - Employment - Beschäftigung der Arbeitskrăttep. pg. P 
308, 343, 392 

Ofertă - Offre - Supply - Angebot. p. 113-122, 181, 182 

- agregată - agrégée - aggregate - aggregates, p. 308, 416 

- cu elasticitate unitare - à élasticité unitaire - unit elasticity - mit isoelastisches - pg. 117 

- de bunuri și servicii - de biens et services - ot goods and services ~ Güter - und Dienstieistungsan- 
gebot, p. 113 

- de hârtii de valoare - de titres financiers- ot financial paper (Deeds) - Wertpapierangabot. 
p,261-263 

- de monedă - de monnale - money - Geldangebot. pg. 239-243, 246 

- de muncă - de travail - labor - Arbeltsangebot. pg. 204, 206, 207 


- titluri financiare - titres tinancleres - of financial titles (securities) - Wertpapierangebot - 
- de valută - de dâvises, de change » foreign exchange - Devisenangabot. p. 537, 538 


- elastică - élastique - elastio - elastisches. p. 117 
- globală - globale + global » gesamtwirtsohattilohes, p. 192-196 
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- inelastică - in6lastique - inelastic - unelastisches, p.192 

Ollgopol - Oligopole - Oligopoly - Oligopol. p. 192-196 

Ollgopson - Oligopsone -Oligopsony - Oligopson (Nachfrageoligopo!). Pg.192 
Operații - Operations - Transactions - Transaktionen (Geschäfte). p. 70 


- de bunuri şi servicii - sur biens et services - with goods and services - mit Güter und Dienstieis- 
tungen. p. 70 


- de repartiție - de répartition (distribution) - distribution - Verteilungsverfahren. p. 70 
- financiare - financières - financial - Finanzgeschâfte. p. 70 


Operaţiuni bursiere - Operations de bourse (boursiăres)- stock exchange transactions - 
Bârsengeschăfte. p. 259-260 


Operaţiuni valutare - Opérations de changes - Foreign exchange transactions - Devisengeschâfte. 
p. 546, 547 


- complexe (gen "Swap") - complexes (type"Swap") - complex - Swap - Geschäfte. p, 547-548 
- la vedere (spot) - au competent - spot - Devisenkassageschăfte. p.546-547 
- la termen (forward) - à terme - term (forward) - Devisentermingeschăâtte. p.547 


Optim economic - optimum économique - Economic optimum - 6konomisches Optimum. p.107, 
157 


- al consumatorului - du consommateur - consumer - des Haushalts. p. 107 
- al producătorului - du producteur - producer - des Unternehmens. p. 157 
Optimul lui Pareto - Optimum de Paretto- Pareto optimum - Pareto Optimum. p. 337, 342 


P 

Paradigmă economică - Paradigme économique - Economic paradigm - ökonomische Paradigma. 
p. 532-535 

“Paradoxul Giffen" - Paradoxe de Giffen- Giffen paradox - "Giffen - Paradox". p.80, 81 

Parteneriat - Partenairiat - Partnership - Partnerschaft. p.471 

Patrimoniu - Patrimoin (Avoir) - Patrimony - Vermâgen. p.73 

Pământ - Terre - Land - Boden. p. 127 

- prețul pământului - prix de la terre - price of land - Bodenpreis. p. 296-297 

Piaţă - Marché - Market - Markt. p.47, 57 


- a bunurilor şi serviciilor de consum - de bien et services finals - of goods and services - 
Gutermarkt. p. 57, 58, 342-343 


- a capitalului - du capital - capital - Kapitalmarkt. p. 250-263 


- a factorilor de producție - des facteurs de production - of production factors - Faktormarkt. p. 57, 
58 


- a muncii - du travail - labor - Arbeitsmarkt. p. 204-215,343-344 


- a resurselor naturale - des resources naturelles - of natural resources - der Naturressourcen. p. 
57, 289 


- cu concurență imperfectă - à concurrence imparfaite - with imperfect competition - mit 
unvolistândiger Konkurrenz. p. 190-200 


- cu concurență perfectă - à concurrence parfaite - with perfect competition - mit vollständiger 
Konkurrenz. p, 186-190 


- financiare - financier - financial - Kapitalmarkt. p. 57, 250-263 

- internă - interne - domestic - Binnenmarkt, p. 58 

- internaţională - internationale - international - internationaler. 58, 567 
- liberă - libre - ouverte - free - freler. 215 

+ mondială - mondiale - world - Weltmarkt, p. 567 

- monetară - monetaire - monetary - Geldmarkt. p. 57, 239-247 

- națională - nationale - national - nationaler, p. 58 

- primară - primaire - primary - primărer. p.251 

- unică - unique - unique - gemeinsamer. p, 567-570 

- secundară » secondalre - secondary - sekundărer, p, 251 

- valutară - de changes - foreign exchange : Davisenmarkt. p. 236-556 
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Planificare economică - Planification économique - Economic planning - ókonormische Planung. 


p. 314-316 


- imperativà ~- imperative - compulsory - imperative. p. 315 

= Incitativà - incitative - stimulating - anstiftende. p. 315 ° 
> indicativă - indicative - indicative - indikative. p. 313-314, 315 

- intormală - intormationelle - informal - informelle. p. 315 

Politică economică - Politique économique- economic policy - Wirtschaftspolitik. p. 39, 201, 202, 


- a liberului schimb = de libre échange- of the free markets - des Freihandels. p. 597 

- agricolă - agricole - agricultural - Landwirtschaftspolitik. p. 572 

- anticielică - anticyclique - fine -tuning - Konjunkturpolitik. p. 386-391, 617 

- antiinflaționistă - antiinflationiste - anti -inflationary - Politik der Inflationsbekămpfung. p. 423-426 
- bugetară - budgetaire - budgetary - Haushaltspolitik. p. 308, 387, 430, 432-435 

- de investiţii - d'investissements - investment- Investitionspolitik. p. 371, 612 

- de preţuri - de prix - price - Preispolitik. p. 200-203, 617 

- de stabilizare - de stabilisation- stabilization - Stabilisierungspolitik. p. 313, 596, 598 

- fiscală - fiscale - fiscal - Fiskalpolitik. p. 308, 387, 388, 389, 541, 425, 435-438 

- monetară - monetaire - monetary - Geldpolitik. p. 387, 425, 438, 443, 541 

Politică de protecţie socială - Politique de protection sociale - Social protection policy - Politik 


des sozialen Schutzes. p. 498-502 


Politici macroeconomice - Politiques macro&conomiques - Macroeconomic policies - 


makroGkonomische Politik. p. 310-314 


- conjuncturale - conjoncturelles - business - Konjunkturpolitik. p. 313, 314 

- structurale - structurelles - structural- Strukturpolitik 

Populaţie - population - population - Bevëlkerung. p.206, 427, 428, 466 

- activă - active - labor force - Erwerbspersonen. p.206, 207, 399 

- ocupată - employée - employment - Erwerbstätige. p. 427 

Preferinte economice - Préférences économiques - economic preferences - wirtschaftliche 


Präferenzen. p. 99-104, 261 


- ale consumatorului - du consummateur - consumer's - des Konsumenten. p. 99-104, 352 

- ale cumpărătorului - de l'acheteur- buyer's - des Käufers. p. 89-104, 352 

- pentru lichiditate - pour liquidité - toward liquidity - Liquiditätspräferenz. p. 278 

Preţ (prețuri) - Prix - price (prices)- Preis(e). p. 49, 115, 116, 180-185, 191, 192, 193, 194, 196-199 
- administrat - administré - administrated - administrierter. p. 183 

- agricol - agricol - agricultural - landwirtschaftlicher. p. 184, 572 

- al pământului - de la terre - land - Bodenpreis, p. 296-297 

- al titlurilor financiare - des titres - of securities - der papiere. p. 263 

- cu amănuntul - en détail - retail - Detailpreis. p. 184 

- cu ridicata - en gros - wholesale - Grobhandelspreis. p. 184 

- de echilibru - d'équilibre - equilibrium - Gleichgewichtspreis. p. 120, 121, 182, 187, 189 

- de monopol - de monopole - monopoly - Monopolpreis, p. 196-199 

- de tranziţie - de transition- transitional - Ubergangspreis. p. 601 

- liber - ouvert (libre) - free (flexible) - freier, p. 184 

- de piață - de marché - market - Marktpreis. p. 182 

Previziune - Prévision , Anticipation - Forecasting - Voraussage, p. 619-629 

Principiul acceleratorului (accelerator) - Prinolpe de l'accélérateur - Accelerator principle - 


Prinzip des Akzelerator (Akzelerator), p. 372, 373 


Prinzip des Multiplikator (Multiplikator). p. 372, 373 


Principiul multiplicatorului (multiplicator) - Principe du multiplicateur - Multiplier principle - P 


Principlul avantajului comparatit - Principa d'avantage comparatit - Principle of comparative 


advantage - Prinzip des absoluten Vorteils, p. 44, 524, 525 


Privatizare - Komparativen Privatisation - Privatization - Privatisierung. p. 598, 599, 628 
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- legea privatizării - loi de privatisation - privatization law - Privatisierungsgesetz. p. 596 


Problemă general economică - Problème générale de l'économie - The general economic prob- 
lem -~ wirtschaftliche Grundtrage. p. 17 


Proces economic - Processus économique - Economic process - Wirtschaftsprozess. p. 22, 595, 
596 


Productivitate (randament) a factorilor de producţie - Productivité - Randament des facteurs de 


production - productivity (return) of production factors - Produktivität (Ertrag) der Produktions faktoren. 
p. 155, 160.176, 568, 617 


- aparentă - apparente - apparent - scheinbare. p. 160 
- a capitalului - du capital - of capital - Kapitalproduktivităt. p. 163-167 A 
-a muncii - du travail - of labor - Arbeitsproduktivităt. p. 163-165, 217, 532, 533, 534, 590 


- curbele productivităţii - courbes de la productivité - productivity schedules - 
Produktivitătskurven. p. 155, 156, 162 


- globală - globale - global - Gesamtproduktivităt. p. 161 

- marginală - marginale - marginal - Grenzproduktivităt. p. 161, 162 

- medie - moyenne - average - Durchschnittsproduktivităt. p. 161, 162 

- parţială - partielle- partial- partielle . p. 161 

Producţie - Production, Production, Produktion. p. 19 

- materială - materielle, material, materielle. p. 19 

Produs - Produit, Product, Produkt. p. 173, 208, 320 

- global brut - global brut, gross, Bruttoproduktionswert. p. 320 

- fizic marginal - phisique marginal, marginal physical, Grenzertrag. p. 173, 174, 208 
- fizic mediu - phisique moyen, average physical, Durchschmittsertrag. p. 173, 174, 208 
- fizic total - phisique total, total physical, Gesamtertrag. p. 173, 174. 175 

- intern brut - intern brut, gross domestic, Bruttoinlandsprodukt . p. 319, 322, 325, 494, 619, 624 
- intern net - intern net, net domestic, Nettoinlandsprodukt. p. 319, 322, 325 

- naţional brut - national brut, gross national, Bruttosozialprodukt. p. 319 

- naţional net - national net, net national, Nettosozialprodukt. p. 320 

- social - social - social final - soziales End produkt. p. 321, 322, 581, 588 

Profit - Profit, Profit, Profit. p. 149, 151-154, 264, 278-288 

- bancar - bancaire, bank, Bankenprofit. p. 232 

- de monopol - de monopole - monopoly - Monopolprofit. p. 198 

- economic - economique - economic -~ wirtschaftlicher. p. 145 

- legitim (legal) - légitime - legitimate - rechtmăfiger. p. 279, 284, 285 

- nelegitim (nelegal) - nonlégitim - illegitimate (illegal) - unrechtlicher. p. 279, 287 

- net (beneficiu net) - net, net (net benefit), Nettoprofit (- gewinn). p. 232 


Prognoză economică - Prognose (Prévision) économique - Economie prognosis ~- wirtschaftliche 
Prognose. p. 618-629 

Programare (planificare) macroeconomică - Planitication macroeconomique, macroeconomic 
programming (planning) - makro&konomische Programmierung (Planung)makroăkonomische. p. 314- 
316 


à 


Program de consum - Programme de consommation - consumption program, Verbrauchsplan. p. 
99, 100 

Progres - Progrës-Progress-Fortschritt. p, 131-192, 330 

- economio + 6conomiqus-economie-wirtschaftiicher, p. 330 

- tehnic - technique-technical-technisoher. p.330, 331 

+ tehnico-știinţitie - teohnique»-solentitique-solentitioal and technical, technisch- Wissenschattitoher. 
o RE technologique-technological-technologisoher. p. 131, 132, 331 

Proprietar - Propriótalre-Owner-Elgentümer. p. 295 

Proprietate - Proprlâtâ-Ownarship-Elgentum (Besitz). 46, 57, 289, 614 

- asociativă - assoolative-aosoolativa-assozlatives, p. 48 

- funciară - tonclare-land-Grundbesitz. p. 289, 290 
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. individuală - Individuelle-Individual-Iindividuelles, p. 46 

mixtă - mixte-mixed-gemischtes. p. 46 

- particulară - particulalre-private-Privateigentum. p. 46 

- publică - publique-public-ăttentiiches, p. 46 e 
Protecţia mediului - Protection de l'environement-Environment protection- Umweltschutz. p. 500, 


501 
Protecție socială - Protection sociale - Social protection - sozialer Schutz. p. 497, 498, 499, 502 
Putere de cumpărare - Pouvoir d'achat - Purchasing power - Kaufkraft. p. 417, 421 


R 


Randament(ul) - Randement-Return-Ertrag-(Rendite). p. 158, 159, 535 
- capitalului - du capital-of the capital-Kapitalertrag. p. 370, 371 


- de scara crescătoare - d'échelle croissante - Increasing returns to scale-aufnehmender 
Skalenertrag. p. 158, 159, 175 


- de substituire - de substitution-substitution-Substitutionsertrag. p. 159 4 

- descrescătoare - de decroissants-decreasing-abnehmender Ertrag. p. 159, 175 

- hârtiilor de valoare - de titres-of securities-Rendite der Wertpapiere. p. 256-258 

- titlurilor financiare - de titres financiers-ot financial titles (securities)-Rendite der Wertpapiere. p. 
256-258 

Raritate a resurselor - Rarit de ressources-Scarcity of resources- Knappheit der Ressourcen. p. 
17, 53 

Raport de schimb - Rapport de change-term of trade-Tauschverhâltnis 

Rată a - Taux - Rate - Rate (Quote). p. 253, 264 

- dobânzii - d'intrât-of interest-Zinstuf. n. 253-254, 264, 265, 268, 272, 278, 442 

- inflaţiei - d'inflation-of inflation-Inflationsrate. p. 403, 419, 420, 421, 423 

- profitului - du profit-profit-Profitrate. p. 280, 281, 381 

- scontului - de scompt-discount-Diskontsatz. p. 439 

- rescontului - de reescompt-rediscount-Rediskontsatz. p. 439 

- şomajului - de châmage-unemployment-Arbeitslosenquote. p. 401, 403, 620 


Rată de impunere fiscală - Taux des taxes fiscales (de l'impôt) -impâts,tax - rate - Be- 
steuerungsquote. p. 435, 436, 437 


Rată de schimb - Taux de change - Rate of exchange- Wechselkurs. p. 544, 545 
- valutar - le taux de change- exchange rate- Devisenkurs. p. 544, 545 


Rată marginală de substituire - Taux marginale de substitution- marginal rate ot substitution- 
Grenzrate der Substitution. p. 102, 103, 138 


- între bunuri - pour biens- of goods- der Güter. p. 102, 103 
- între factori - pour facteurs- of factors- der Produktionsfaktoren. p. 138, 139, 140 


Rationalitate economică - Rationalit6 économique- Economic rationality- ökonomische 
Rationalitát, 18, 470 


Receslune economică - Dépression d'activité ,économie en fleche- Economic recession- A 
ökonomische Rezession. p. 379, 381, 382 ' 


Reformă economică - Réforme économique- Economic reform-6konomische Reform. p. 596-601 
613-618 : 


Regie autonomă - Regie autonome- Regie autonome-autonome Wirtschattskörperschatt. p. 77 


Relansare economică - Reprise 6conomique: economic recovery-Skonomischer Aufschwung. p 
131, 615, 616 ; 


Relaţii economice - Relations óconomiques-Eoonomio relations: Wirtsohattsbeziehungenhips - 55 
Rentabilitate - Rentabilit6. Profitability- Rentabilität, p. 152, 372 

Rentă - Rente- Rent. Rente. p. 289-297 

- conjuncturală - conjonoturelle: occasional- Konjunkturrente. p. 293 

- a consumatorului - du consommateur- consummer's- Konsumentenrente. p. 293 € 
- de abilitate - d'habilleté- of ability- Gesohiokliohkeitsrente, p, 293 

- economică - économique- economie» ókonomisoche, p. 293 
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s tunolară - en agtleultura: land. Grundrante p. 2093:2900 
“ÎN oonattuații » en oonatruotlona, oonstruotion. Im Bauwenan. p. 293 
> îminleră - aux bronohea minlărea: Mining» Abbaubodanrante, p, 293 
` Hesoont - Ràesoomte, Dedlseount, Podiakont p. 490 
Rasoontare - Podinoounting: Bediskontleruno, p. 439 
Repariiție - Déëparuon, Dlatributions Vertellung, p. 10 
Resteleţii economloe +. Mbatrlotiona 6oonomiques: Eoonomla constralnt- ökonomische 
Heschränkungen, p. 104, 105, 106 
s bugetare -budgotalrea. budget: Hauahaltabonohrănkung. p. 104, 105, 106 
` Qe venit > de revenues- Income: Binkommensbosohrănkung. p. 104, 105, 106 


Restructurare aconomioà: r&struoturation doonomiqua: eoonomio restructuring- wirtschaftliche 
Umateukturlerung. p. 442 


Resurse - Desgnourcen, Raaouroaa» Rasaouroan, p. 13, 16.17, 123 
s de apă - d'eau- watar- Wansorreanouroen, p, 127 
) s de munch = de travall» labor. Arbaltarassouroan, p. 16 
s materiale - matâriellea: material, materielle, p, 16 
s Naturale - naturellea: natural. Naturreasouroen, p. 127, 128 
s primare = primalres- primary» primära, p. 16 
> umane -humalnea- human: Humanressouroen, p. 16 
Retehnologlzare - Roteohnologisation: Teohnologloal upgrade: technologische Umstrukturierung. 
p. 816 
d Revoluţie - Révolution» Revolution: Revolution. p. 188, 559, 560 
[a managerială - managoriale- managerial» managerielle, p. 168 
š tehnloo-ştiințitioo » teohnloo-solontifique- solontiflo and technical-teohnisch-wissenschaltliche. p. 
589, 560 
Rezultate economloe - Râsultata óconomiquos- Economie results- wirtschaftliche Ergebnisse. p. 
317-322 
- macroeconomice - maoroóconomiques- maocroooonomio- makroókonomisoche. p. 317 
- mloroeconomioe - mioroónomiques- mioroooconomio- mikroókonomische. p. 317 
- nou oreate - nouveaux = net- nou goschăpito. p. 317 
Risc - Risque- Risk- Risiko. p. 24:27, 255, 256, 260, 261, 271, 272 
» de țară - de pays-oountry- Landosrislko. p. 27 
- soolal - social, soolal- soziales . p. 26 
Riscul investiţiei - Risque d'invostissemont: Investment risk- Investitionsrisiko. p. 270 


s 


Salariu - Salaire- Wage- Lohn. p. 204, 211, 212, 216-223, 226-229 
. colectiv - coleotif, collectiva, kollektiver, p. 212, 222 
J . minim - minimum» minimum» Mindestlohn. p. 228 
. nominal - nominal- nominal- Nominallohn. p. 222 
. toal - réel roal- Reallohn. p. 211, 222 
. soolal - soolal- soolal- Soziallohn. p. 222 
Salarizare - Retribution: Wage payment: Entlohnung. p. 223-225 
. în acord + by rates- Akkordlohn, p. 223, 224 
- în regie - par unită de temps + according to the time worked: Zeltiohn. p. 223 
- mixtă - mixte + mixed» gemisohte», p. 224 
Sărăole - Pauvreté- Poverty» Armut, p.480, 407 
8ohimb - Change: Exchange: Tausch, p. 19, 42 
soont - Escompte- Discount: Diskont. p. 430 
- acontare - esoompie „disoounting: Diskontierung. p. 439 i 


Sector economie ` Secteur boonomiqua» Boonomio sectors Wirtachattesektor, p. 73, 74, 599, 623 
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- primar - primaire- primary- primárer-. p. 605, 623, 628 

- public - publique- public- öffentlicher. p. 73, 74, 599 

- secundar - secondaire, secondary: sekundărer. p. 605, 623, 628 

- terțiar - tertiaire- tertiary- tertiărer. p. 605, 623, 628 

Sistem ecologic (ecosistem) - Ecosystëme- Ecosystem- ökologisches System (Ökosystem). p. 453 


Sistem financiar-bancar: Système financier-bancaire- Financial and banking system- Banken- und 
Finanzsystem. p. 230-235 


Sistem Monetar European (S.M.E) - Système Monétaire Européen- European Monetary System- 
Europäisches Währungssystem (E.W.S.). p. 572, 573, 574 


Sisteme economice - Système économiques - Economic systems- Wirtschaftssysteme, p. 54-56, 
479, 617 


- sistemul economiei de comandă - système de l'économie commandée - command economy 
system- Zentralverwaltungswirtschaft 


- sistemul economiei de piaţă - système de l'économie de marché - market economy system- 
Marktwirtschaft. p. 54, 579-581 


- sistem economic naţional - système économique national- national economic system- nationales 
Wirtschaftssystem. p. 54, 65 


Sistemul securităţii sociale - Système de la securité sociale- Social security system- System der 
sozialen Sicherheit. p. 497-502 


Sistemul conturilor naţionale - Système de compts nationaux- System of national accounts- 
System der nationalen Buchhaltung. p. 237, 317-318 


Slumpflaţia - Slumpflation- Slumpflation- Slumpflation. p. 420 
Societate comercială - Société commerciale - Commercial company- Handelsgesellschatt. p. 75 


- cu răspundere limitată - à responsabilité limitée - limited liability- Gesellschaft mit beschränkter 
Haftung. p. 75 


- pe acţiuni - par actions (anoniyme) Joint stock- Aktiengeselischaft. p. 76, 77 

Specializare - Spécialisation- Specialization- Spezialisierung. p. 44-46 

Stagfiaţie - Stagflation- Stagflation- Stagflation. p. 420 

Stabilitate economică - Stabilité économique- economic stability- Wirtschaftsstabilität. p. 598 
Standard de viață - Niveau (standard) du vie- living standard- Lebensstandard. p. 488 

Stat - Etat- State- Staat. p. 56, 59, 200-203, 310-314 


- statul ca agent economic - Etat - agent économique, the state as economic agent- als 
Wirtschaftssubjekt. p. 56, 613 š 


Strategie a dezvoltării - Strategie du développement-Development strategy- Entwick- 
lungsstrategie. p. 482-485 


Subdezvoltare economică - Sousdâveloppement économique - Underdevelopment- 
wirtschaftliche Unterentwicklung. p. 472-485 


Substituire a factorilor de producție - Substitution de facteurs de production- Substitution of 
production factors- Substituion der Produktionsfaktoren. 136, 137 


- imperfectă - imparfaite- imperfect- imperfekte p. 138 

- în proporţii fixe - aux portions fixes- fixed proportion- Limitationalităt der Substitution. p. 138 
- perfectă - parfaite- pertect- perfekte. p. 138 

Subvenţie - Subvention- Subsidy- Subvention. p. 434 

$omaj - Chômage- Unemployment- Arbeitslosigkeit, p. 392-408 , 628 

- deghizat - masqué- covered- verdeckte, p, 395 

- ciclic - cyclique- cyclical- zyklische. p. 398 

- de discontinultate - de discontinuité -discountinuous- diskontinuierliche, p. 399 
- intermitent - frictionnel -frictional- zeltwellige, p. 399 

- involuntar - involontaire - involuntary- unfreiwillige. p. 397 

- sezonier - salsonlăre- seasonal» Saisonarbeltslosigkeit. p. 399 

- strucutral - structurel- structural. strukturelle, p, 398 

- voluntar - volontaire- voluntary- freiwillige. p. 397 

Ştiinţă - Science- Science- Wissenschaft. p. 27, 168, 517, 518 
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ëmge — made teii d aftswis 
Ştiinţă economică . Solonoe économiques, Economio solenga (economios) Wirsch 
enschaft, p. 27-41 


T 


Taxă - Taxe: Tax. Taxe: (Gebühr). p. 116 

= de rescont » de råescompte- redisoount- Rediskontsatz, p. 439 

~ de acont = d'escompte - discount- Diakontsatz. p, 439 

Teorie - Théorie, Theory: Theorie, p. 33-36 

- a avantajului comparativ - d'avantage comparative. of comparative advantages-des komparativen 
Vorteils. p. 44-45, 525, 526, 527 

~ a bunăstării - du bien = 6tro- of welfare- dos Wohlstands, p. 306 

- a capitalului uman - du capital humain- of human capital: des Humankapitals. p. 217 


- a comerțului internaţional - du commerce international- of international trade- Auñenhan- 
delstheorile. p. 525, 526 


- a costurilor - des coùts- of costs- Kostentheorle. p. 144 


- a cteşterii economice - de la crolssance économique- ot economic growth- des 
Wirtschaftswachstums, p. 323, 324 


- a consumatorului - du consommateur- consumer- Konsumententheorie. 89 


- a dezechilibrelor economice - des déséquilibres économiques- of economic disegquilibria- Un- 
gleichgewichtstheorie, p. 348, 353-360 


- a echilibrului economico - de l'équilibre économique- of economic equilibrium- Gleich- 
gewichtstheorie. p. 346-350 


- a producției pe termen lung - de la proudotion à long terme- of production in the long run- der 
langfristigen Produktion. p. 160-176 


- a producţiei pe termen scurt - de la production à court terme» of production in the short run- dar 
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